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PROCESO GESTION DEL TALENTO HUMANO
FORMATO INFORME MENSUAL EJECUCION CONTRACTUAL

Monteria, Mayo 31 de 2021

Sefior (a)

JORGE ENRIQUE HERNANDEZ GUERRA
SUPERVISOR CONTRATO No. CO1.PCCNTR. 2199366
Cordinador académico

Centro agropecuario y de biotecnologia el porvenir
Monteria

Asunto: Infforme  mensual de
contractual Mes MAYO del afio 2021.

Referencia No. CO1.PCCNTR.2199366 del afio 2021

ejecucion

DEIVIS ESTER MORENO HERNANDEZ, identificado con la cédula de ciudadania No. 50.957.769
de Puerto escondido, en mi calidad de Contratista del SENA, en Centro Agropecuario y de
Biotecnologia el Porvenir en cumplimiento del Contrato de Prestacion de Servicios de la
referencia, a continuacion presento el Informe de actividades realizadas en el mes objeto de

cobro.

Valor y forma de Pago: El valor total del siguiente contrato es maximo de TREINTA Y CINCO
MILLONES CUATROCIENTOS UN MIL QUINIENTOS TRES PESOS M/CTE(35.401.503) , el
SENA pagara al contratista de la siguiente manera a) Nueve (9) pagos iguales por valor de
TRES MILLONES TRECIENTOS CINCUENTA MIL TRECIENTOS PESOS M/CTE (3.350.300) b)
un ultimo pago correspondiente al mes de diciembre por valor de UN MILLON OCHOCIENTOS

NOVENTA'Y OCHO MIL QUINIENTOS TRES MIL PESOS (1.898.503)

Plazo: Sera hasta el 17 de Diciembre de 2021.

OBJETO:

PRESTAR LOS SERVICIOS PERSONALES DE CARACTER TEMPORAL DE
INSTRUCTORES PARA IMPARTIR FORMACION INTEGRAL PRESENCIAL EN EL

PROGRAMA DE ATENCION A LA POBLACION VICTIMA DEL DESPLAZAMIENTO POR LA
VIOLENCIA DEL CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR DE

CORDOBA.
Obligaciones Especificas:

No Obligaciones Acciones realizadas Evidencias

1 impartir formacion integral | Se impartié formacion Evidencias
presencial a los profesional integral no fotograficas
aprendices en el area presencial y en la alternancia adjuntadas en el
asignada dentro del con ayuda deherramientas TIC informe mes Mayo
programa de atencién en la ficha:
poblacién victimas del
desplazamiento por la 2310596 -Mercadeo y ventas
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violencia, en las
competencias, resultados
de aprendizaje y
actividades de los
proyectos de formacion
programados dentro de los
tiempos que para cada
accioén se determine por el
centro de formacion.

Competencia: Identificar los
Comportamientos del Mercado,
segun resultados de la
investigacion y tendencias del
entorno.

Establecer la ruta de La obligacién contractual no fue No aplica
aprendizaje en Sofia Plus | ejecutada durante el periodo,debido

de acuerdo a la a que no se encuentra con el rol

programacion e intensidad | para realizar el proceso

horaria que conoce con la

suscripcion del contrato.

Asociar aprendices en el La obligacién contractual no fue No aplica

aplicativo Sofia Plus,
dentro de los términos
establecidos para ello.

ejecutada durante el periodo,debido
a que no se asociaron Aprendices
en el aplicativo Sofia Plus.

Planear y ejecutar las
actividades relacionadas
en la guia de aprendizaje.

Se planearon y se ejecutaron las
actividades de las guias de
aprendizaje creadas, para la
formacion del programa: Mercadeo
y ventas, fichas: 2310596

Registro fotogréaficos
de encuentro con los
aprendices en la
alternancia

Cumplir con los productos
asociados al proyecto en
actividades de formador
del programa de
formacion.

Se desarrollaron las formaciones a
través de las herramientas TIC,
Correo Electrénico, ZOOM,
Whatsapp y encuentros presenciales
en la alternancia

Registros fotograficos
de grupos de
whatsapp y de
sesiones de formacion
Meet.

Apoyar la gestion del
programa de formacién
para el posicionamiento
Regional de acuerdo con
los lineamientos, cobertura
y productos indicados por
la Subdireccién de centro
y el supervisor del
contrato.

Se realiz6 proceso de concertacion
con la lider de la vereda las balsas,
Municipio Cienaga de oro para
consolidacién de procesos de
formacion en el Curso de Mercadeo
y Ventas.

Registro fotografico

Participar activamente en
el cumplimiento de las
metas de formacion de
acuerdo con los
lineamientos, cobertura y
productos indicados por la
Subdireccién de centro y
el supervisor del contrato.

Se particip6é en el cumplimiento
del las metas del programa con el
proceso de matricula de 2
formaciones en el programa de
Mercadeo y Ventas.

Ficha creadas2310596
-2330891 anexas en
las evidencias de este
informe

Generar y ejecutar una
estrategia que permita la

Se ejecutaron talleres y dialogos
con los aprendices de la

Captura de Whatsapp
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permanencia de los
aprendices durante el
tiempo total del curso.

fichas,2310596 logrando
retroalimentacion de los mismos.

9 Realizar el seguimiento de | Se realiz6 retroalimentacién de las Registro fotograficos
cada aprendiz mediante la | actividades propuestas de las guias | de encuentros en la
orientacion y de aprendizaje, en los programas: presencialidad y
acompafamiento a las 2310596 COMPLEMENTARIO capturas de grupo de
actividades de aprendizaje | MERCADEO Y VENTAS. whatsapp
y reportar avances o
dificultades de manera
oportuna a la Coordinacion
Académica en los
formatos y tiempos que se
dispongan para ellos.

10 | Atender oportunamente - Se cargo el informe
los requerimientos que correspondiente al mes de Mayo, | Plataforma secop I
haga el supervisor del en la plataforma Secop II.
contrato y presentar los
Informes mensuales de la
ejecucion del contrato o
los productos que se le
requiera, ademas del
informe mensual _de
actividades segun la fase
en que se encuentre el
curso (planear, ejecutar y
evaluar) durante el
desarrollo del proceso de
aprendizaje y de las
actividades en general con
Sus respectivos anexos.

11 | Gestionar y propiciar Durante el periodo las formaciones Registros fotograficos
recursos en las fueron impartidas en la no de encuentro en la no
comunidades objeto de la | presencialidad a través de presencialidad.
formacion. herramientas tics,por lo que no fue

necesario gestionar recursos en la
comunidad.
12 | El instructor contratista se | Durante el periodo no se participo en | No aplica

obliga durante el periodo
del contrato al proceso de
certificacion de
competencias segun
normas de competencias
gue aplican a la funcién
instructor, asi como a los
procesos, que el SENA
adelante, para certificar
Habilidades pedagdgicas y
capacitarse en el idioma

procesos de certificacién por
competencias
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ingles y aplicar al proceso
de certificacion de las
normas de competencia
"ORIENTAR FORMACION
PRESENCIAL DE
ACUERDO CON
PROCEDIMIENTO
TECNICO Y
NORMATIVO" y aportar el
respectivo certificado
aprobado al informe de
ejecucion contractual.

13

Desarrollar las horas de
formacion que requiera la
implementacion del
programa.

Se ejecutaron las horas de
formacion del mes de Mayo,
basado en la programacion de la
plataforma sofia plus; en los
programas:

2310596 - Mercadeo ventas

2330891 — Mercadeo y Ventas

Reporte de tiempo
mes de Mayo,
generado en Sofia
Plus,adjuntando en
este informe.

14 | Prestar con seriedad, Estos servicios fueron prestados Evidencias soportadas
responsabilidad, con profesionalismo, en el informe mensual
profesionalidad, eficiencia, | seriedad,responsabilidad , calidad e | de ejecucion.
oportunidad y diligencia integridad.
estos servicios.

15 | Atender segun los Durante el periodo no se participo en | No aplica

requerimientos de la
Subdireccion de centro,
actividades de apoyo a la
supervision de contratos
y/o evaluacién de
propuestas segun las
competencias que su
formacion académica le
permitan desarrollar.

procesos de apoyo a la supervision
de contrato

16

Sentar las evaluaciones de
cada resultado de
aprendizaje y dar a
conocer los resultados de
las mismas, registrando
los respectivos juicios
evaluativos en el aplicativo
SOFIA Plus dentro de los
términos establecidos.

Se registré en Sofia Plus la emision
de juicios evaluativos de la ficha
2310596 — Mercadeo y ventas

Reporte de juicios
evaluativos adjuntados
en éste informe.
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17

Construir y mantener en
tiempo real el portafolio de
evidencias del instructor y
de los aprendices.

Se cargaron en el PORTAFOLIO
DEL INSTRUCTOR, todas las
evidencias de las actividades
ejecutadas en el periodo.

Se registr6 en el Drive
las evidencias del
portafolio del
Instructor.
https://drive.google.co
m/drive/folders/1cZ6LV
zxkVOIhQ7vkewRswK

EDmmpvltjo

18 | Entregar los reportes Se entreg06 reportes mensuales en Informe mensual
mensuales estadisticos y | las fechas establecidas. Informe cargado en la
registros inherentes al mensual, cuenta de cobro y anexos. | plataforma Secop I
proceso formativo..

19 | Apoyar los procesos de las Registro fotogréaficos
otras actividades Se Realizo los plan de Mercadeo y
inherentes a la formacion. | portafolios de servicios para las

unidades productivas Gallinas
ponedoras la Bendion de Dios en el
Municipio san Andres de
sotavento,Piscicolas Puerto
Eugenio, Municipio de Lorica, unidad
productiva Pollos la Bendicion en el
Municipio de Cereté,Unidad
productiva Platanos Victor en el
Municipio de Monteria,unidad
productiva Piscicola Torno Rojo en
el Municipio de Puerto Libertador.

20 | Gestionar y propiciar Captura de Pantalla
ambientes y recursos en Se crearon grupos de Whatsapp Whatsapp
las comunidades objeto de | para implementar formacién no
la formacion. presencial en las fichas:

2310596 — Mercadeo y Ventas
2330891 -- Mercadeo y Ventas
21 | El contratista debe cumplir | Se impartié formacién profesional

con las normas del
Sistema General de
Riesgos Laborales, en
especial, las siguientes: 1.

integral bajo la modalidad de
alternancia;en el curso Mercadeo Y
Ventas ficha: 2310596 del Municipio
de Cienaga de Oro;teniendo
presente los protocolos de

Pantallazos de
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Procurar el cuidado
integral de su salud. 2.
Contar con los elementos
de proteccion personal
necesarios para ejecutar la
actividad contratada, para
lo cual asumira su costo.
3. Informar a los
contratantes la ocurrencia
de incidentes, accidentes
de trabajo y enfermedades
laborales. 4. Participar en
las actividades de
Prevencion y Promocién
organizadas por los
contratantes, los Comités
Paritarios de Seguridad y
Salud en el Trabajo o
Vigias Ocupacionales o la
Administradora de Riesgos
Laborales. 5. Cumplir las
normas, reglamentos e
instrucciones del Sistema
de Gestion de la
Seguridad y Salud en el
Trabajo SG-SST. 6.
Informar oportunamente a
los contratantes toda
novedad derivada del
contrato.

Bioseguridadpara la prevencion del
Covid-19.

Se cumplieron las normas del
sistema general de riesgos
laborales, acatando todas las
recomendaciones medicas ante
riesgo de contagio por covid — 19,
Por tal motivo las formaciones estan
Siendo impartidas de manera no
presencial a través de las
herramientas tics.

Durante el periodo se realizo
diariamente el Autoreporte de
condiciones de salud.

sesiones de formacion
via WhatsApp, Teem

Pantallazos de
Autoreporte de
condiciones de Salud

22

Apoyar las actividades de
investigacion e innovacion
gue se desarrollen en el
centro de formacion. Debe
presentar documentos
sefialados en la circular 3-
2017-000208.

Se participo en el proceso de la
socializacién de los Proyectos de
Sennova, por parte del Centro
Agropecuario y de Biotecnologia el
Povenir.

Registros Fotograficos.
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23 | Aplicar los procedimientos | Durante el mes no se presentaron No aplica
correspondientes al procesos de desersion por parte de

instructor para formalizar los aprendices de las fichas en

la desercion de los proceso de formacién

aprendices que
abandonan el proceso
formativo de acuerdo con
lo establecido en el
reglamento del aprendiz
SENA vigente.

A continuacion relaciono los desplazamientos que realicé previo a la presentacion de este informe.
Una vez finalizado cada desplazamiento presenté al ordenador del gasto el informe en el Formato
Informe Legalizacion Desplazamiento Contratista GTH-F-087, en el que se describieron las
actividades desarrolladas y los resultados de cada desplazamiento. Cada informe cuenta con el
visto bueno del Supervisor.

Se lista a continuacién el soporte de la legalizacion de los desplazamientos realizados, los cuales
forman parte integral del presente informe de ejecucion contractual.

No DE LA FECHAS DE DESPLAZAMIENTOS
ITEM ORDEN DE LUGAR DE ]
VIAJE DESPLAZAMIENTO INICIO FINALIZACION
1.

Nota 1: Por cada desplazamiento que haya realizado el contratista, adjuntard el respectivo
informe que la soporte. En caso de haber realizado el desplazamiento en fecha posterior a la
presentacion del informe de ejecucién contractual, deberd reportarlo en el siguiente informe de
ejecucion contractual.

Para el tramite de la cuenta me permito adjuntar: Documentos electronicos enunciados como
evidencias del cumplimiento de las obligaciones contractuales y los desplazamientos realizados y
el N0.4383609680 de la planilla, Expedido por Bancoomeva correspondiente al mes de
ABRIL de 2021 operador y periodo. (Decreto Ley 2106 de 2019 — “ Decreto Ley Antitramit
Cordialmente,

Firma

DEIVIS ESTER MORENO HERNANDEZ
Contratista

C.C. No. 50.957.769

Recibi a satisfaccion:

Firma

JORGE ENRIQUE HERNANDEZ GUERRA

Supervisor Contrato No. CO1.PCCNTR.2199366 de 2021
Coordinador académico.
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EVIDENCIAS

Se anexa link del portafolio del instructor donde se evidenciaran todas las
actividades antesmencionadas:

https://drive.google.com/drive/folders/1cZ6LVzxkVOIhQ7vkewRswKEDmMmpvltjO

Las evidencias que se relacionan a continuacion corresponden a las de las obligaciones
contractuales: 1. impartir formacion, 4 .ejecutar actividades de la guia de aprendizaje, 8.
ejecutar estrategias para la permanencia de los aprendices en el curso y 9. Seguimiento a
los aprendices.
Se imparti6é formacién profesional integral, no presencial con ayuda de herramientas TIC,
Se les Compartio el Link Meet, iniciando la sesién correspondiente, se socializo el tema,
Con respecto a las tendencias del mercado, tipos de clientes, competencia en el
Curso Mercadeo y Ventas ficha: 2310596 (Ciénaga de Oro)

@ Whatsapp X | @ TALLER OK-1,pdf X N Meet - bao-hbam-fkf ® x B o - <] x
> C @ meetgooglecom/bao-hbam-fk - @ :
Detalles de la reunion X
20 = do
EN LA LLAMA
© o 7
[ JR %
¥ Ibeth Charry $0 yulieth p'adilla W VYuleisi Yuliana Salgado sierra
Q Ibeth Cr W
A Iq a Winc jad X
‘ y'ulisth pad &
‘ Yulelsi Yuli &
wes deivis moreno W Adriana Ruiz ¥ Windys Yohana Salgado Rhenals
.
Detalles de la reunion ~ ) -~ @ 8 =
Levantar la mano Presentar anora
Nueva pestaiia X | @ Whatstpp X (M Meet - dux-omig-kso @ x G comoseescribeaparezcaconz < X | + - X
> C & meetgooglecom/dux-omig-kso = @ :
Detalles de la reunion X
2, Personas (5) B chat

EN LA LLAMADA

s o luis eduardo serpah... (Tu) s8I

‘! MARIAALEJANDRADEL.. W
) MARIA ALEJANDRA DE LA OSSA RHENALS

% valenia andrea martinez t..
Q Windys Yohana Salgado .. N

. Yuleisi Yuliana Salgadosi.. ¥

W Yuleisi Yuliana Salgado sierra

=

Detalles de la reunion ~ & L Ck
Presentar ahora
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Se les compartié la Guia de Aprendizaje y el Disefio curricular:

[ Correo: Deivis Esther | X | G Iniciar sesionen Gmai X | M Recibidos (99) - deivis: X | & DEIVIS HERNANDEZ - x | & FORMACION -Google X @ [43) Whatspp X  + o - X

& C & webwhatsapp.com 1r ﬂ H
re . Mercadeo y Venta (Sena ) A

=== < A . 9 Ciénag tor, Fortalecimiento, Fortalecimiento, Lider, +57 302 4440786, +57 304 456 3 5 5381962, .. Q i

Q B evo
E _GUIA_DE_APRENDIZAJE N°1 MER..
£ldl LISy Jdiaiming vercaueo aye
@ Foto
Claudia Navarro domingo L‘df'_f”e_c_‘_mg“ beoro
Amén !
E _GUIA_DE_APRENDIZAJE N°2 MER..
Ada Cabrales Tutorfas domingo
Foto
Muy buenos dias compafieros les comparto |a guia N1y N2 mas el video de
Tia Elvira dominga reflexion para resolver las actividades -
Video
e Pastora Liliana domingo Buenos dizs
Feto Una pregunta estoy hay que enviarlo hoy mismo?
Diana Serpaa domingo Lider arle Ciénaga De Oro
Videa .
Una pregunta que enviarlo hoy mismo?
i Mercadeo y Venta (Sena ) aye
\ &  +57 320 4303852 salié del grupo No $17am e
Lider arle Ciénaga De Oro ernes B '
Q Yadiluz © (ﬁ : g
3 e & i 10:07 p. m.
- ‘ B
% © Escribe aqui para buscar 0 5 0 M n @ © B ~NBON B e B

Seles compartié6 material de apoyo para la realizacién de la actividad desarrollar.

© (44) WhatsApp X+ o - X
= C & webwhatsapp.com W o
re : 9 Mercadeo y Venta (Sena ) :
-E \J R : \&W Ciénaga F Fortalecim d 02 4440 49 Q
N0 NOY N0 PUEAO Car 13 clase
€ me
Hola sefio una pregunta donde podemos encontrar la respuesta de la actividad 2
CHATS delaguia 3

Lucia La Respuesta de la Actividad 2 yo les dije que estan en el material de

3 Mercadeo y Venta (Sena ) ayer apoyo que les envie por WhatsApp. hay estd todo lo que es segmentacion de

V/Chiien masta Mercado. Yo les envié ejemplos sobre la segmentacion de un producto.

Ecar Ruby Ballesta Mercadeo &

estonoset

E Cartila 3- EL MERCADEO doc

or medio de la plataforma

Ha gracias sefio

Ecar Luz Elena Polo Mercadeo unes
Foto

Ecar Marfa Angélica Mercadeo e

s Maria Angélica.

Ecar Karen Mercadeo
Foto
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Se les Compartio Material de Apoyo y los talleres para su respectivo desarrollo de la actividad.

[~ =] (&) B Cartilla 3- EL MERCADEO [Modo de compatibilidad] - Word HERRAMIENTAS DE TABLA 7?2 = - x
JUETG] 'Nicio INSERTAR  DISERO  DISENODEPAGINA  REFERENCIAS — CORRESPONDENCIA  REVISAR  VISTA  DISENO  PRESENTACION Iniciar sesién
=

EL MERCADEO

5. LA INVESTIGACION DE MERCADOS

Me sirve para averiguar cuales son los cambios que se estan produciendo en el me
también saber coémo se encuentra la empresa en relacién con su mercado y la compete

ff\\f»‘\\

T?ﬁ\ =i Medios: Observ:
Consultas de O
Estudio de Documt
FEntravietae Fneriies-
O (44) WhatsApp x 4+ o -
&« C & web.whatsapp.com ]
re . Mercadeo y Venta (Sena )
= . E ° 9 Ciénaga, Director, Fortalecimiento, Fortalecimiento, Lider, +57 302 4440786, +57 304 45 57 310 5381962, +57 310 7134449, ...
< e X pvosen@ T TLaNiol (0o U= o of 128 0% - 00T s 4 Reenviado
CHATS pero... ;qué es marketing?
#Definimos |a mercadowecrjla como un
Mercadeo y Venta (Sena ) e nrocesn social v administrativo B
\ o Quien mas?? a TALLER OK-2.pdf

Ecar Ruby Ballesta Mercadeo
esto no se haces es por medio de la plataforma

. . ¢ Realmente conocemos
Ecar Maria Alejandra Mercadeo unes al paciente?

- arma podemos segmentar el mercado para
fientes

wn las nacesidadas asnacifieas da

'li

{ Ecar Luz Elena Polo Mercadeo unes

W ot h TALLER OK-3.pdf
ﬁ)

adn

Ecar Maria Angélica Mercadeo es
Gracias Maria Angélica. [ e
Bueno profe . Gracias
Ecar Karen Mercadeo
Foto 29/4/2021

@ (/} Escribe un mensaje aqu

Frar Annélira Marradan
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Se impartio formacién profesional integral, no presencial con ayuda de herramientas TIC,
Por medio de google Meet. Socializandose el tema sobre las estrategias
de mercadeo, la ofertay la demanda.

% Poola Rojas $ Windys Yohana Salgado Rhenals & tbeth Chanry & yulieth padila

A A

$) Yuleisi Vuiana Salgado sierra $ Adriana Ruiz

Detalles de la reunion ~ ) -~
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Se les compartié por medio de herramientas TIC, las Diapositivas, socializandoles los

conceptos del Cliente, sus caracteristicas y tipos de clientes, como actividad a
desarrollar un taller.

© (42) WhatsApp X @ TALLER OK-1.pdf X (M Meet - bao-hbam-fkf @® x| + o - X

C @ Archivo | C:/Users/xx/Downloads/TALLER%200K-1.pdf * o i

A la hora de hacer publicidad...

@ A qué clase de clientes debemos
tratar de servir?

#; Como creamos relaciones
perdurables con ellos?

311p.m.

88 O Escribe aqui para buscar o] ANBE Y By O

o
(]
D

|

|
9

Er

[Ed]

2
_ i
... Algunos aspectos que debo investigar son: MR
/ i 5 ",—-T,
- !

& ;Quines son y como son mis clientes? ?‘&

4 Que necesidades fienen mis clientes?

“ ¢En qué consiste mi negocio?

4 ¢Cudles son los habitos y la frecuencia de compra de mis clientes?

4 ¢Cudles son los canales de distribucion para ofrecer mis productos?

4 ¢Cudl es la forma de pago de mis productos?

Jesils Boanerges Cal
Instructc

o @EnCE 0

TALLER No. 1

Seguin lo que he aprendido hasta ahora, voy a realizar mis conclusiones teniendo er
cada aspecto del siguiente cuadro:

“» OPORTUNIDADES: (Aspectos del entorno favorables para mi empresa)

< AMENAZAS: {Aspectos del entomo desfavorables para mi empresa)
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Se imparti6é formacion profesional integral, no presencial con ayuda de herramientas
TIC, en el curso Mercadeo y Ventas ficha: 2310596 (Ciénaga de Oro).tomando
Asistencia, cada aprendiz alz6 su mano virtualmente, se dio inicio a la formacién, se
les compartié taller escogiendo ellos un producto y describiendo las Dofa. De la
actividad 3.

© (48 Whatsdpp x + 0 - X
& C & webwhatsapp.com hid o :
re . Mercadeo y Venta (Sena )
== -/ E ) @ Ciénaga, Director, Fortalecimiento, Fortalecimiento, Lider, +57 302 4440786, +57 304 4569699, +57 310 5381962, +57 310 7134449, ... O‘
Elitho .
€ ma @ Windys salgado . _
CHATS +57 324 6152574 ~Lorena Salgado
+57 324 6152574 ~Lorena Salgado
(4
3 Mercadeo y Venta (Sena )
o Quien mas?? Lorena salgado
Ecar Ruby Ballesta Mercadeo unes PRSI0 53R o restne
Buenas

esto no se haces es por medio de |3 plataforma

+57 323 3492376

s

Ecar Maria Alejandra Mercadeo

Cereté Cordoba +57 323 3492376
Fcar Luz Elena Polo Mercadeo unes Yuleisi salgado

En el dia de hoy vamos a socializar los talleres que les envie, no todos al
Fcar Marfa Angé\ica Mercadeo nes mismo tiempo, los que ya terminaron el primero puede ir envidndome las
evidencias. Aharita les voy a compartir un video de otra actividad que vamos
a desarrollar.

Gracias Maria Angélica.

f“e=: ¢

Clitho @ v
Ecar Karen Mercadeo ~glitho @
Fato Profe cudles son esos talleres ? Los enviara hoy ?
) U
l)l Crar AnnAlicn Rasrndan @ (l/ Y
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Se les compartio la Guia N° 3 Socializdndoles la Realizacién de ventas de productos
0 servicios teniendo en cuenta las condiciones del mercado, cada aprendiz se
empodero del tema. Tomandose asistencia.

13

: Mercadeo y Venta (Sena
ol - I 9 y Venta (Sena )

Mercadeo y Venta (Sena )

Quien mas??

(¥ J

Ecar Ruby Ballesta Mercadeo S Eltaller N- 3 que van a desarrollar

escribiendo i tienen alguna duda con relacion a los talleres que les
pado.

Les Comparto una reflexion titulada Ia convivencia, cada uno de ustedes me
vair describiendo a ensefianza que les deja.

Hola jovenes no estén conectados, bueno ya que no estan participando
Para el dia de mafiana Viemes espero contar con su Asistencia, participacion v
de todos los del grupo Compromiso, Responsabilidad en las acthidades que
0 sAop X + e - o X
€ 5 C & webwhatssppcom % @ :
e \r ; =] Q
" ZR— +57323 3492376 v
= Ok sefio
CHATS
Mercadeo y Venta (Sena )
o Quien ms?
Ecar Ruby Ballesta Mercadeo Ok séfia
Entendido
zitne @) v
)
(&) @ &
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Se impartio formacion profesional integral, no presencial con ayuda de herramientas
TIC, enel curso Mercadeo y Ventas ficha: 2330891 (Ciénaga de Oro), se socializo la
clase por Google Meet, se les compartio talleres, de la explicacion del tema: Precio
de Venta, Costos de un producto; al final socializamos el tema y se despejaron
dudas.

Nueva pestaia X | @ 1) Whatsapp X [ Meet - dux-omtg-kso @ X G comoseescibeaparezcaconz . X | + = X

C @ meetgoogle.com/dux-omtg-kso

W' MARIA ALEJANDRA DE LA 0SSA RHENALS ¥ Windys Yohana Salgado Rhenals

«++ Yuleisi Yuliana Salgado sierra $) carlos Ramos

.
Detalles de la reunion A 9 el m] =
Presentar ahora

3> C & meetgoogle.com/dux-omtg-kso = % @ :

Detalles de la reunién X

P

by

A 4
EN LA LLAMADA
'r )
gl o luis eduardo serpah.. (T0) === GL

ﬁ MARIA ALEJANDRADEL.. Y

&, Personas (5) B chat

' MARIA ALEJANDRA DE LA OSSA RHENALS

a Windys Yohana Salgado..

Detalles de la reunién A 3 - O
Presentar ahora
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Se les compartié una Reflexion, por medio de WhatsApp,
Respondiendo cada uno su aporte no tuvieron dudas o inquietudes:

x 4+ o -
« C @ webwhatsapp.com * @ :
o B : Mercadeo y Venta (Sena ) Q
-= s 2 Ciénaga, Diector, Fortalecimiento, Fortalecimiento, Lider, +57 302 4440786, +57 304 4569699, +57 310 5381962, +57 310 !
an andlisis de la reflexion la Metifora de 1a gallina Desplumada me describen
€ mer la importancia y la enseflanza que nos dejo. p
I chicos en cuanto a as guias de Aprendizaje 1.2.3 del desarmollo de cada una
CHATS de ellas. en el dis de mafiana les estaré enviando notas para ir haciéndoles el
consolidado y les reporto de los que me han enviado por este medio de
herramientas y cormeo electrénico. am
Mercadeo y Venta (Sena ) ave
 Quien més?? v ‘ sitho @)
Ecar Ruby Ballesta Mercadeo e
£5t0 o s haces es por medio de la plataforma

Ecar Maria Alejandra Mercadeo

Cereté Cordoba

Ecar Maria Angélica Mercadeo
) Maria Ang

-

Ecar Luz Elena Polo Mercadeo
@ foto

Ecar Karen Mercadeo
@ Foto

Ecar Maria Angélica Mercadeo
 Gracias Maria Angélica.

Si. Se dice que Stalin desplumé una gallina con sus propias manos y luego.
cuando el animal estaba dolorido y exhausto le dio de comer. A pesar del
dolor causado, Ia gallina siguié a Stalin mientras este le arojaba pusdos de
trigo. Entonces, & compars a la gallina con los pueblos. que siguen a sus
gobermantes para obtener pequenas ventajas aunque estos les causen
grandes dolores. £l motivo por el cual hay pueblos que siguen a gobernantes
que les causan dolores suele ser que comparan estos sufrimientos con otros
peores. padecidos antes. © que atribuyen sus males a otros agentes
(enemigos intemos o extemos). A veces. puede no suceder que una persona
que no ha vivido esa historia ni ests inmersa en esa ideologia no logra
comprender lo que pasa y da crédito a metsforas como la de la gallina
desplumada.

en cuanto 3 los talleres como van ? me van enviando el desarmolio de los
Gltimos tres talleres que les envié. para maiana viemes vamos 3 Continuar

in mensaie

O (@5 Whatsipp X @R Correo: Dewvis Esther Moreno He X |+ e - o X
¢ C @ webwhatsappcom % @
B Mercadeo y Venta (Sena ) Q
== =2 > Ciénaga, Director, Fortalecimiento, Fortalecimiento, Lider, +57 302 4440786, +57 304 4569699, +57 310 5381962, +57 310 7134449, 2
o Fortalecimiento Ciénaga Mercadeo Carlos
s Yavamos a mandar la guia # 3
Hoy no habia clase programada?
CHATS i a
Fortalecimiento Ciénaga Mercadeo Carlos
@ Fortalecimiento Ciénaga Mer... 255 Va vamos a mandar la guia # 3
Ellas me ayudaron a hacer el mioy estin h... ) Excelente. estoy Atenta, me envias los integrantes de los que conforman el
grupo o
Mercadeo y Venta (Sena ) ayer
/ Quien mas?? Fortalecimiento Ciénaga Mercadeo Carlos
Ok
Ecar Ruby Ballesta Mercadeo lunes Taller
€510 1o se haces es por medio de la plataforma
Fortalecimiento Ciénaga Mercadeo Carlos
Ecar Marfa Alejandra Mercadeo lune: L -
Cereté Cordoba
Ecar Luz Elena Polo Mercadeo lune:
& Foto
Q .

Ecar Karen Mercadeo
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Se les compartié material de apoyo y guia de aprendizaje se les explicé la actividad a
realizar.

@ Correo: Deivis Esther | X | G Iniciar sesion en Gma: X \ M Recibidos (99) - deivis X | & DEIVIS HERNANDEZ - X \ & FORMACION - Google X  (® (43) WhatsApp X o+ [-] - x
< C & webwhatsapp.com % @
P g Mercadeo y Venta (Sena
= O R '3 Ciénag, Director, Fortalecimiento, Fortalecimiento @
Q  Buscaroempez e .
E _GUIA_DE_APRENDIZAJE N*1 MER... { )
w ECAl URISY JATAIMIe Vel caueo
Claudia Navarro Udfrarlef\énagane ore
Amén |
E _GUIA_DE_APRENDIZAJE N°2 MER... [ §)
@ Ada Cabrales Tutorias =
Muy buenos dias compafieros les comparto la guia N1y N2 mas el video de
Tia Elvira domingo reflexion para resolver las actividades
Video
e Pastora Liliana domingo Buenos dias
e Una pregunta estoy hay que enviarlo hoy mismo?
‘ Diana Serpaa domingo Lider arle Ciénaga De Oro
Video
Mercadeo y Venta (Sena ) ayer
< +57 320 4303852 salié del grupo No 217 ~
Lider arle Ciénaga De Oro ernes
ensaje U
8 © ¢ ~ .
© (42) Whatsapp X @ TALLER OK-1pdf X LN Meet - bao-hbam-fif ® x| + o - o x
C @ Archivo | C/Users/xx/Downloads/TALLER%200K-1.pdf « ©

TALLER OK-1.pdf

A la hora de hacer publicidad...

@ A qué clase de clientes debemos

tratar de servir?

#,; Como creamos relaciones
perdurables con ellos?

GTH-F-062 V08



@
SENA

N

La evidencia que se relaciona a continuacién corresponde a la obligacién contractual 6.
Apoyar la gestion del programa de formacion para el posicionamiento Regional.

Se recibié y atendié correo por parte de la Lider de Victimas, en el cual se establecié
prioridad al listado de poblacion victimas interesados en el curso Mercadeo y Ventas, se
contact6 alos aspirantespara el proceso de matriculay que se inicia la otra semana.

@ CorreciDeivisEsther i X Descargararchivo |ilor X | G Inicir sesion enGmail- X | M Recibidos (101)- deidiz X | & DEMIS HERNANDEZ- C X | (B (46) WhatsApp x| +

& C & outlooklive.com/mail/0/inbox/id/AQMKADAWATYOMDABLTIM2YtN2YzNiOwMAItMDAKAEYAAAOHAQEAYZnKRKGPOtOFjwlUsKgeAb3S TsHNDKEyXvIMtp%28% 2BZAAAAGE...

Outlook

- -

~  Faveritos

£ £ Bandejade.. 3813

0 Agregar favorito

@ v Carpetas

@ = Bandejade.. 3813

" S Correo no des... 10
¢ Borradores 245

& B Elementos enviad...

o O Pospuesto

T Elementos eli.. 60

Archivo

€ Actualizar a Microsoft
365 con
Caracteristicas de
Outlook Premium

% O Escibe aqui para buscar

) Responder | v ]E[ Eliminar & Archivo ® No deseado v Q/ Limpiar 53 Movera v ¢ Categorizar v =+ ’T

é

CURSOS DE LA ECAR

Patricia de Jesus Alvarez Manchego <palvarezma@sena.edu.co» . Sy
Mié 24/03/2021 7:17 PM 99
Para: Usted

ﬁ MERCADEQ ¥ VENTAS DEIVIS...
16KB

BUENAS NOCHES APRECIADQ INSTRUCTOR O INSTRUCTORA

TE ENVIO LISTADO DE APRENDICES QUE SURGIERON DE LA PUBLICACION DE LA ECAR EN LAS REDES SOCIALES, LA IDEAES
QUE SEAN INGRESADOS A NUESTRO PROCESO DE FORMACION EN EL PROGRAMA DE SU ELECCION.

LA IDEA ES CONTACTARLOS, Y QUE SEPAN QUE DE VERDAD FUERON TENIDOS EN CUENTA EN EL PROCESQ.

Responder | Reenviar

=)
o

RN N LY
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Se realiz6 socializacion de la oferta educativa para los programas de formacion
Mercadeo y Ventas, Servicio al cliente- por medio de herramientas TIC.

& Mi estado

Hoy 5:56 p. m.

Si perteneces a la poblacién victima
el Centro Agropecuario y de

Biotecnologia El Porvenir del SENA
Regional Cérdoba, tiene disponible

estos cursos para ti:

« Piscicultura « Viveros

« Ganaderia « Agricultura

« Cdrnicos Urbana

« Ldcteos « Informdtica Bdasica
« Fruver « Servicio al Cliente

« Manipulacién de Alimentos « Mercadeo y Ventas

*Ser mayor de 14 afios. *Estar registrado en Sofia Plus.

*Tener celular, computador o tablet con conexién a internet.

Mayor informacién con Patricia Alvarez

Manchego. Correo:

f SENA Cérdoba W @SENAEnCérdoba
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La evidencia que se relaciona a continuacion corresponde a la obligacion contractual 7.
Participar activamente en el cumplimiento de las metas de formacion.

Se realizé proceso de verificacion en la plataforma Vivanto:

CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECHOLOGIA EL PORYENIR
PROGRAMA ¥ICTIMAS 2021

NOMBRE DEL INSTRUCTOI DEI¥1$ MORENO HERNANDEZ

DOCUMENTO 50357763 [CELULAR | 3103520652

NOMBRE DEL CURS0

| MUNICIFIO MONTERIA |  CORREGIMIENTD | | YEREDA |

CONE NOMBRES Y APELLIDOZ TD DOCUMENTO| CELULAR |FECHA DE NACIMIENTO |LUGAR DE EXPEDICION | ¥IYANTO
1 Adalfa Elias Ortega pale CC 003432540 RS0 1310312002 MOKNTERLA X
2 dlba Mercedes Petro Echeverria CC 10£4347574 S04 4021332 CERETE ¥
i Aljandra Galyan Perez CC Hazdzts TEARIIRGTH fiH&2000 TIERRALT A ¥
4 Angelica Palencia Angel CC 1072525245 HHETRET 25021334 SAN ANTERD ¥
5 Cizar Andréz Fusntes Jaramill CC 0799z H049515% 23012004 TIERRALTA
f Dieicy jaramill suarez CC 1063304451 THR1ETE55 5337 MONTELIEAND X
i Eduarde Jiménez Mazza CC 100747155 05150545 Sr200 MONTERIA ¥
i Estefania Petro Regrete CC 1007340247 HETRREH) MRS SAMPELAYD ¥
3 Fihama Andrea dimenea jimenez CC 1067925545 HesTi9 BHIN333 MONTERIA
10 Idali Andrea Merie Ezpitin CC 1074004502 HdT0 e 11121335 TIERRALT A X
1l Karen Lorena Gongalen Rivera CC 100z57525 HHIREI 545 250051333 L& APARTAD4 X
12 KATERINE BARGUIL ALVAREZ CC 0075533 3EfbRE0ES 2101133 MOKNTERIA X
13 Luz Elena Polo Lope CC 100756154 3EfBEEEEE SMEMIIT MONTELIEAND X
14 Marcela Sofia Herndndea Guerra CC 1043251 Hdgkaz03? 41041330 PUERTO ESCONDIOD
15 Maria Angélica Soto Paea CC 105295kHE HdzadHs 13t20m CERETE X
16 Iolaria Elena Diaria Fuentes CC 1059k TEERMITTTE 22011335 MIONTERIA X
17 Flaryariz lsabel Carvajal Vega CC 10£4505%14 323215063 2041333 SAHAGUN ¥
1 Mayra Alejandra Chamarro barres CC 1064354447 G358 1001335 CERETE
13 Melizza Ozorio Pamas Tl 1071425040 HHEMTEE N22003 TIERRALTA ¥
20 Mever Luiz argas Genez CC 7052745 HeRdi {541 HaNaT2 AREOLETES X
2 Melziriz Judith Arrieta Hernand 2 CC f0irdiz5 HiRIGIES 2MH3FE MIONTERIA X
22 rubm del carmen ballesta agamez CC 100334308 SE05EATIN {1103 2000 LORICA
23 Santander Novoa Buclvas CC 1005405130 HE14185ENS G200 PUERTO EZCONDIOD
24 Sarelys Furnicles Perea CC 1003334444 HAT4740) 22111333 BLENAYISTA
25 Wiviana Bermudea Atencia CC TN HEHEETY 2IM3NAET CAUCAES X
2 fennifer Lopea Galvin CC 1003735962 TSR TER2005 TIERRALT & X
21 yizella maria cazarmubia ramos CC 1003044671 HidiGE3 T 160512001 MONTELIEAND ¥
2i Tulict Paoly Navarre Yargas CC 100745I5TE H434E0525 200101533 CAUCAZA ¥
23 Tulicth Mlarena Ramas CC 100750934 30452377 41011353 MONTELIEAND X
30 “furanis Pagla Marmel Lora CC 1073973225 RiE S0M0GM200 TIERRALTA X

TOTAL 23

VerificacionVivanto (+)
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Se creo6 Ficha de Matricula N. 2330891 Mercadeo y Ventas (Monteria), en la modalidad
nopresencial con ayuda de herramientas TIC:

) CARACTERIZACKIN DE LA FORMACION
EE'T"“ FO06-007-25 { Wersidn 01
;A Procesn: Adminisiracian
TEEEEET lsducativa Procedimiento
Maitricula
M FICHA DE CARACTERIZACION: 2330894 | Mo, SOLKCITUD rlsl:n:-szs
MOMBERE DE LA FORMACIOM: MERCADED Y VEMTAS
TIFO DE FORMACIOM: | TITULADA: COMPLEMENTARLA: x
CODIGo 83210007 WERSION SECTOR:
PROGRAMA:
CONVENID | ALCALDIA MUNICIEAL
PROGRAMA ESPECIAL ! |
FECHA DE INICID 18/05 2021 TERMIMACKIN TOTAL HORAS
L]EMEFZB.ZI =
N® APREMDICES: 30 | MONICTPID:
VEREDA DIRECCION |
HORARID
-~ :g:_;%'rl::ﬁ Nr:,.r-:::lms |1;-1F:|:-':|:-|
LUNEE.
BLRTES HEREAMIENTAS TIC [ EH I TR
MERCOLES
JUEVES HEREBEAMIENTAS TIC | R TR
WIERNES HERRAMIENTAS TIC 13:00 el o)
SAEA DT
DOMIMNGD
FESTWG ™ Fecha
* Cuando sea festieo irdicar la fecha del festivo que =& Fabajgra
HOMBRE DEL INSTRLMCTOR: DEIVIS ESTER MORENO HERNANDEZ CC. N 50.957. 760
TELEFOMO 3103530652 EMAIL: dervismohefBhotrmad_com
NOMBRE EMPRESA ATEMDIDA:
MIT b TELEFOMO: F
DIRECCION: APARTADO:
E-MAIL:
NOMBRE DEL GEREMNTE:
Mo DE EMPLEADOS: ACTIVIDAD ECONOMICA:
ODPTO-CORDOBA MUMICIPIO: MONTERIA GREMIO ;
Tramam TTRCCooa St Rl Tl Escran
S Rrdrara Toooaamwil Tar ﬂl‘m\T.!.uun I
TIFO DE EMIPRESA a = SE Peavais | ] '
] Lr. Comanats i [o————— T L Gaa |
B s P Irmmrenee LT — — LT
_E =" LT 7T T el L
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proceso de gestion de matricula del curso Mercadeo Se realiz6 y Ventas (Monteria) ficha: 2330891

@R Corre: Deivis Esther Moreno He X

G Iniciar sesién en Gmail - Ordenac X | M Recibidos (101] - deivismorenah X | & DEIVIS HERNANDEZ - Google Dr X | +

&« c & outlook.live.com/mail/0/sentitems/id/AQMKADAWATYOMDABLTIkM2YtN2YzNiGwMAItMDAKAEYAAAOHAQEAYZnKRkGPOtOFjwUsKgcAb3 STsHNDKEyXvVIMtp%2B%2BzAAAA... & 1 o H

o

= =

E  + Favoritos
A

LY Bandejade.. 3892

Agregar favorite

(=3

Carpetas

%
<

Bandeja de.. 3892

Correo no des... 20

w
&
&

Borradores

Elementos envia...

Pospuesto

Elementos elim... 3

Archivo

am & e ¥V 0 b

Notas

@ ComprobanteDeP..pdf  ~

Responder | ]EI Eliminar & Archive 23 Movera v Categorizar

&

DOCUMENTOS PARA MATRICULAR DEIVIS MORENO

Deivis Esther Moreno Hernandez
Mig 5/2021 7:01 PM
Para: matricula9113

DOCUMENTOS PARA MA... [pat] FICHA 4- DEIVIS HERNA...
v pdf]
31 MB 2Ee 5243

X Mostrar los 4 datos adjuntos (32 MB)  Descargar todo  Guardar todo en OneDrive

Buenos Dias Reciban un Cordial Saludo, Dies les Continde Bendiciendo.

u  Reunirse ahora

.

9 %9

LISTADO MASIVO - CUR...
310KB

Agradezco colaborarme con el proceso de Inscripcion a los Aspirantes para el curso de Mercadeo y Ventas

Adjunto les envio la documentacién Requerida.
Quedo Atenta,

Deivis Moreno Herndndez

Responder Reenviar
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El costo de

un funeral podria...

Funerales | Resultados de Busqu
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[Galeria] Este avién
aterrizé después de...

Trendscatchers

Mostrar todo X



4
SENA

N

Las evidencias que se plasman a continuacion corresponden a las obligaciones
contractuales: 10.Atender los requerimientos del supervisor del contrato:

Se particip6é en el conversatorio (evento) del dia Nacional de la memoria

y solidaridad con lasvictimas, transmitido por Facebook Live en

la pagina de Sena Comunica:

Microsoft Teams Q. Buscar @
Socializacion Proyectos Sennova El Porvenir Abandonar ® & O
Fortalecimiento de competencias asociadas a la caracterizacién Preguntasy respuestas o .
s _— : . . Sena del evento en directo N
nutricional de materias primas y alimentos para consumo humanoy 77
animal en el Centro Agropecuario y de Biotecnologia El Porvenir recteeses
DETERMINACION ANALISIS DE -~ .
ieti ifi Moderad 0:57 A 7
Objetivo especificos BROMATOLOGICO oderador U
Buenos dias a todos
i ;
Equipar al laboratorio de bromatologia con M=l ) .
i Moderad 0:57 A 1
los elementos necesarios para la Proteina Cruda (PC) oderader
L, . . en minutos iniciamos
caracterizacion nutricional de materias -
H li Fibra Bruta (FB)
primas y alimentos Moderador 1052 /. &7
Fibra detergente neutro (FDN) Buenos dias
Implementgr t?.lcnlcas de laboratorio pa-ra Fibra detergente acida (FOA)
la caracterizacién nutricional de materias Moderador 1102 4 & e
primas y alimentos para el desarrollo de las Extracto etéreo (Grasas) Le enviamos el link de asistencia
competencias asociadas en los Aprendices. Cenizas (Minerales)
Moderador 7.0 ® e

https://forms.office.com/Pages/ResponsePa
pyp—

1:19:07 / 1:19:30 Haga una pregunta

@D (42) WhatsApp X i Microsoft Teams 4 x G Correo: Devis Esther Moreno He X | + Q - X

€& > C & teamsmiciosoft.com/ #/broadcastPlaybackScreen % I @&

Microsoft Teams Q Buscar

Preguntas y respuestas
del evento en directo
Mas
recientes.
Moderador 1057 2 w7
Buenos dias a todos
Calendario plX
OFFICIAL Moderador 1057 2 @ 1
PARTNER .
en minutos iniciamos
Moderador 1052 & w7
’ . . - Buenos dias
Vehiculo aéreo no tripulado, con una camara :
i culo 0 :
multiespectral, Vehiculo aéreo no Software de procesamiento de Modersdor 11 .o
capacidad para evaluar la reflectividad de los trlpEllad‘o', para imégenes multiespectrales 03 A ) L
cultivos captura de datos que proporciona aplicacion de Le enviamos el link de asistencia
informacion sobre la salud de los cultivos agroinsumos
Moderador 1104 1 L
://forms.office.com/Pages/ResponsePa
2

Haga una pregunta

&8 P Esaibe aqui para buscar O H @ h = @ #H @ n S TR

1:17:47 / 11811

5/05/2021
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Se participd en la socializacion de Proyectos Sennova desarrollados por el Centro

Agropecuario y de Biotecnologia el Porvenir.

Microsoft Teams Q Buscar

Socializacién Proyectos Sennova El Porvenir Abandonar

Fortalecimiento de competencias asociadas a la caracterizacion

nutricional de materias primas y alimentos para consumo humano y

animal en el Centro Agropecuario y de Biotecnologia El Porvenir

DETERMINACION ANALISIS DE

Objetivo especificos BROMATOLOGICO

Equipar al laboratorio de bromatologia con [ EEE )
los elementos necesarios para la
caracterizacién nutricional de materias
primas y alimentos

Proteina Cruda (PC)
Fibra Bruta (FB)

Fibra detergente neutro (FDN)
Implementar técnicas de laboratorio para
la caracterizacion nutricional de materias
primas y alimentos para el desarrollo de las
competencias asociadas en los Aprendices.

Fibra detergente acida (FDA)
Extracto etéreo (Grasas)

Cenizas (Minerales)

© (43) WhatsApp X

4 X [ Correo: Deivis Esther Moreno He X | +

« > c

@ teams.microsoft.com/_#

Microsoft Teams Q_ Buscar

Actividad

Socializacién Proyectos Sennova El Porvenir Abandonar

Produccién de bloques multinutricionales como alternativa
alimenticia para las especies pecuarias del Centro Agropecuario y~
Biotecnologia El porvenir

GTH-F-062 V08

2 &= O
Preguntas y respuestas @ %
del evento en directo

Mas .
recientes
ntas

Moderador & 7
Buenos dias 2 todos
Moderador 10:57 & & 11
en minutos iniciamos
Moderador 0:55 & & 7
Buenos dias
Moderador 11:03 - U
Le enviamos el link de asistencia
Moderador 11:04 & & 3

hitps://forms.office.com/Pages/ResponsePa

Preguntas y respuestas
del evento en directo

X

Mas
recientes

02R0VBskxas5xYSGO) qUNB;j
hURFRWMIEyUU9ICTZISN1gwN
3UKIRU:

Moderador &1

Compartimos nuevamente el Link para que
hagan su respectivo registro de asistencia

Moderador @1
https://forms.office.com/Pages/ResponsePa
ge.aspx?

id vk02ROVBskxas5xYSGO) qUNBj

WuEMIX352hURER! MIEyUUICTZISNTgwN
USGQVY3UKIRUS4u




w

La evidencia que se plasma a continuacién corresponde a la obligacion contractual 13:
Desarrollarlas horas de formacion que requiera la implementacién del programa
(cronograma del instructor).

Durante el periodo se ejecutaron las horas correspondientes al mes de Mayo.

Horario

Vista del Horario  pensual

I:‘ Tiempo Disponible
[T Evento Asignado
. Evento Seleccionado

SABADOD
LUNES MARTES MIERCOLES JUEVES VIERMES DOMINGO
26/04/21 27/04/21 23/04/21 29/04/21 30/04/21 01/05/21
06:00 - 23:00: Disponible
02/05/21
03/05/21 04/05/21 05/05/21 06/05/21 07/05/21 03/05/21
06:00 - 23:00: Disponible |06:00 - 13:00: Disponible 06:00 - 23:00: Disponible |06:00 - 13:00: Disponible 06:00 - 13:00: Disponible 06:00 - 23:00: Disponible
_ 09/05/21
20:00 - 23:00: Dispenible 20:00 - 23:00: Dispenible 20:00 - 23:00: Dispenible
10/05/21 11/05/21 12/05/21 13/05/21 14/05/21 15/05/21
06:00 - 23:00: Disponible |06:00 - 13:00: Dispenible 06:00 - 23:00: Dispenible |06:00 - 13:00: Dispenible 06:00 - 13:00: Dispenible 06:00 - 23:00: Disponible
_ 16/05/21
20:00 - 23:00: Disponible 20:00 - 23:00: Disponible 20:00 - 23:00: Disponible
17/05/21 18/05/21 19/05/21 20/05/21 21/05/21 22/05/21
06:00 - 23:00: Disponible |06:00 - 13:00: Dispenible 06:00 - 23:00: Disponible |06:00 - 13:00: Dispenible 06:00 - 13:00: Dispenible 06:00 - 23:00: Dispenible
\ \ \ \ \
[L7ro5/21 18/05/21 1s/05/21 20/05/21 21/05/21 22/05/21

06:00 - 23:00: Disponible

06:00 - 13:00: Disponible

Disp.
o

onible
O :00: Disponible

06:00 - 23:00:

Disponible

06:00 - 13:00: Disponible

20:00 - 23:00: Dispeonible

06:00 - 13:00: Disponible

20:00 - 23:00: Disponible

06:00 - 23:00: Disponible

23/05/21

24/05/21

06:00 - 23:00: Disponible

25/05/21
06:00 - 13:00: Disponible

20:00 - 23:00: Disponible

26/05/21
06:00 - 23:00:

Disponible

27/05/21
06:00 - 13:00: Disponible

20:00 - 23:00: Disponible

28/05/21
06:00 - 13:00: Disponible

20:00 - 23:00: Disponible

e e

29/05/21
06:00 - 23:00: Disponible

30/05/21

31/05/21

05:00 - 23:00: Disponible

01/06/21

02/06/21

03/06/21

04/06/21

05/06/21

06/06/21
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La evidencia que se plasma a continuacién corresponde a la obligacion contractual 16:

SENA

Sentar lasevaluaciones de cada resultado de aprendizaje:

Se registré en Sofia Plus la emision de juicios evaluativos de la ficha 2310596 Mercadeo y

ventas(Ciénaga de Oro)) Pantallazo:

£

B [ ] E F [ [l
1
» [Fecka dsl Raparta: TEHFENE]
Ei5
LFETE
H
FORTALECIMIENTO EN MERGADED FUENTAS
EHEJECUCION
13i0drz021
14h05FE0E1
FRESENEIAL
£3-REGIONAL GARDOEA
115 CEHTROAGROPECUARID ! DEBIOTECHOLOGIAEL PURNEIR
Humbre Apellidns Ertadn Raxltadn 4 B Juicin 4e
ol 03163520 WIND'S FaHANA B £ 04 - Vendarprad icior 4o asuerda anarnieridader el | 120700~ 26010104T0EREALIZAR VENTA DEFRODUCTOS DEERVICIOE [APROBADO 1744 DENISE
5 o 003193520 WINDYS TOHANA SALI s 3943 - Yondor pr icior 4 do zanlarnocoridader dol | 620701+, TEHIENDO CLE0957764 - DENISE:
o 03153520 UIHD'S FaHANA SALGADORHENALS PORGERTIFICAR | 34043 - Yondor praductar prorvicinr de ssnerda canbarniceridader ol |R20T02- 26010040 SENALUAR ELPROCESQ DE VETA TEHIENDDEN  [APROBADO 1744 DENISESTER
ot 03163520 WIND'S FaHANA B £ 04 - Vendarprad icior 4o asuerda aanarnirideder el [ 120703~ 6010M0ST0IMPLEHENTARACEIONES DEHEORAENLA  [APROBADO 1744 DENISE
" cienke  objetivar somersialer OFERTACOMERCIAL DEACUERDO OMEL FERFILDELOS CLIETES ¥
o 0321523 38l g FORGERTIFIGAR | 54043 - Yondor praductor prorvicinr e scnorda canbarneridader ol |R20T00-26010I0470EREALIAR YENTA DEFRODUCTOS DSERMICIOS [APROBADO BT DEMIZESTER
ol 03215244 B £ 04 - Vendarprad icior 4o asuerda anarniridader el |H20T01-MITMETRUCTURAROFERTA COMER CIAL TEIENDD  [APROBADO 1744 DENISE
0 il 003206299 SALI s 3943 - Yondor pr icior 4 do zanlarnocoridador dol | RZOT0Z- 26010104702 EVALUAR ELFROCESODEVENTATENIENDOEN  |AFROBADO CLE0957764 - DENISE:
m 03215234 BT s PORGERTIFICAR | 34043 - Yondor praductar prorvicinr de ssnerda canbarniceridader ol |H20T03- 2601004704 IMPLEMENT ARAGHIONES DEMEMRAEHLA  [APROBADO 1744 DENISESTER
“ clienke s obistivar somersialer OFERTAGOMERCIAL DE AGUERDO GOMEL FERFILDELOS CLIENTES ¥
@ il 003206751 ARLEYMARIA SALGADDSIERRA 3943 - Yondor pr icior 4 do zanlarnocoridador dol | 20700~ 26010104702 REALIZAR YENTA DEFRODUCTOS OSERVICIOS  |AFROBADO CLE0957764 - DENISE:
ol 03206751 RLEYHARIA SALGADOSIERRA FORGERTIFIGAR | 54043 Yondor praductor prorvicinr e scnorda canbarneridader ol |R20T01-BMITHESTRUGTURAR OFERTA COMERGIAL TEIENDD  [AFROBADO BT DEMIZESTER
al 03204761 ARLEYHARIA SALGADOSIERRA 04 - Vendarprad icior 4o asuerda aanarnieridader el | 120702~ 26010M040EENALUAR ELFROCESQ DEVENTA TEHIENDDEN  [AFROBADO 1744 DENISE
m 03206751 RLEYHARIA SALGADOSIERRA PORGERTIFICAR | 34443 - Yondor praduchor prorvicinr e sonorda canbarneridader ol |R20T03- 26010004704 IMPLEMENTARACEIONES DEMERAEN LA [APROBADO BT DENISESTER
% cliente y objetivar comerzialer OFERTACOMERCIAL DERCUERDO CONEL FERFILDELOS CLIENTES ¥
ML 0321540 FIGHARD TOHAS RiJAS GARMAIAL PORGERTIFICAR | 54043 - Yondor praductar prorvicinr de ssnerda canbarniceridader el |H20T00- 26010004702 REALIZAR YENTA DEPRODUCTOS DSERMICIOS [APROBADO 1744 DENISESTER
o il 003206508 RIGHARD TOMAS ROJAS CARVAJAL 3943 - Yondor pr icior 4 do zanlarnocoridader dol | 620701+, TEHIENDO CLE0957764 - DENISE:
o 03205405 FIHARD TOHAS RiJAS GARYAIAL FORGERTIFIGAR | 54043 - Yondor praductor prorvicinr e scnorda canbarneridader ol |R20T0E-2601UM4TIEENALUAR ELFROCESO DEVETA TEHIENDDEN  [AFROBADO BT DEMIZESTER
m 0321540 RIGHARD TOMAS ROJAS CARMAIAL 04 - Vendarprad icior 4o asuerda aanarnirideder el [ 120703~ 6010M0ST0IMPLEHENTARACEIONES DEHEORAENLA  [APROBADO 1744 DENISE
" clienke  objetivar somersialer OFERTACOMERCIAL DE ACUERDO OMEL FERFILDELOS CLIETES ¥
ol 03457453 BDRIAHA LUCIA R TUIRAN FORGERTIFIGAR | 54043 - Yondor praductor prorvicinr e scnorda canbarneridader ol |R20T00-26010I0470EREALIAR YENTA DEFRODUCTOS DSERMICIOS [APROBADO BT DEMIZESTER
M 03457453 ADRIAHA LUCH RUIZTUIRAN PORGERTIFIGAR | 34043 - Yondor praductar prorvicinr de ssnerda canbarniceridader el | H20T01-Z6iMITMESTRUGTURARFERTA COMERGIAL TEHIENDD  [APROBADO 1744 DENISESTER
Hoja 1
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Durante el periodo se realizé diariamente el autoreporte de condiciones de salud, correspondiente al
mes de Mayo.

AUTOREPORTE DE CONDICIONES DE SALUD SENA 2021 (23)

@ Gracias.

Usted ha diligenciado correctamente el Formulario AUTOREPORTE DE
CONDICIONES DE SALUD, por favor guarde o tome una imagen de esta
confirmacidn y muéstrelo al ingreso de la Entidad, a su jefe inmediato y/o
Supervisor del contrato (Recuerde que este diligenciamiento es diario)
12/05/2021

Enviar otra respuesta

Crear mi propio formulario

Con tecnologia de Microsoft Forms |

El propietario de este formulario no ha proporcionado una declaracion de privacidad sobre como utilizaran los datos de tus respuestas. No
proporciones informacidn personal o confidencial.

| Términos de uso

AUTOREPORTE DE CONDICIONES DE SALUD SENA 2021 (23)

@ Gracias.

Usted ha diligenciado correctamente el Formulario AUTOREPORTE DE
CONDICIONES DE SALUD, per favor guarde o tome una imagen de esta
confirmacién y muéstrelo al ingreso de la Entidad, a su jefe inmediato y/o
Supervisor del contrato (Recuerde que este diligenciamiento es diario)
13/05/2021

Enviar otra respuesta

Crear mi propio formulario

Con tecnologia de Microsoft Forms |

£l propietario de este formularic no ha proparcionado una declaracién de privacidad sobre camo utilizaran los datos de tus respuestas. No
proporciones informacin personal o confidencial.

| Términos de uso
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La evidencia que se plasma a continuacién corresponde a la obligacion contractual 19: Apoyar los

procesos de las otras actividades inherentes a la formacion.

Se Realiz6é Plan de Mercadeo para la unidad productiva pollos de engorde la

Bendicién del Municipio de Cerete vereda salguero, corregimiento Martinez,

cuyo lider es el sefior Cervantes Miguel Pérez Salgado con numero de cc 78024361; contacto3122268123.

PLAMN DE MERCADO
UNIDAD PRODUCTIVA POLLOS DE ENGORDE LA BENDICIOM DE DIOS
PROGRAMA VICTIMAS

Hﬂﬂd: | Cardaba I Centra: Centro agropecuarnio y de I:in-te-:n-nl-n-g'ael pEHrE i

Nombre del programa de formacidan: PRODUCCION Y COMERDIALEACKEN DE CARNE DE POLLD

Mombre de la unidad productiva: UNIDAD PRODUCTIVA FOLLOS DE BNGORDE LA BENDICKON DE DS

lIinformacidn bdsica de la unidad productiva :Ubicada en el corregimienta Martinez, Ve red:S.g,u.s:_:p, Pl umicipio de Capas

Nombre Lider: CERVANTE MIGUEL PERET 580 GAD
htegmte: de la unidad productiva:

Documento de identidad N™: 78024361

Colular: 3122268123

Tipo de poblacidn: Poblacidn Victima

COMERCIALEADOR DE LA UNIDAD PRODUCTIVA: Deivis. Ester Moreno Hemandez.

Investigacidn de mencado:

CONCEPTD CONTENID O

Objetivo General:

Froducir y comercializar pollos de engorde corregimiento Martinez, Municipio de Serete, con la finalidad d=
crear fusntes de trabajosn la regidn v a lavez mejorar la calidad devida delos integrantss o socios delmismao.
¥ posicionarnos como una empresa lider y reconocida, que brinds a los habitantes de la zona un producto de
excelente calidad a bajos precics v a la mano del corcumidor donds s2 contara con estandares de calidad
DEFINICION DE OBMETIVOS | reflzjando elcompromiso y responsabilidadds la empresa, contribuyendo aldesarroliosostenible dela regidn
y aumentando 2l nivel de vida de la poblacion victima que pertenscen a esta unidad productiva.

Objetivos Especificos:

Gaenerar | emglzo direcio v 1 empleo mdirecio.

Producir pollos de engorde de excelenie calidad en cidos permanenies.

Posicionar el producio de esia empresa como & Mmejor denim 32 oS MUnIcIpios gue CONfman los Fumerales |
Froponer un modslo de negocios &n esta rama con altos estandares de calidad para lograr la
fidelizacian de los clientes.

Dezarrollar musstra actividad comercial basada =nla filkksofia de calidad y competitividad.

*  Mejorar las condicionss econdmicas de los integrantss de la familia gque conforman la unidad
productiva.

4 Convertirmas &an un moadels de unidad pradudtiegs a s&guir.

El sacior Avicola en Colombia es uno de los mas cosiosos yva que la mayoria de los imsumos para ba alimentacidn
zon importados ko que encarece I3 produccian de huewo. A medida que la indusiia avicola crecs, som mas los
mzumas que s2 requieren, v k3 produccion nacional no logra abasiecerla achual demandaimizma del pas, mucho
menas la que ocrecerd en Sempos fuluros. Aclualimenie Colombia produce aproximadamente 3 millones de
foneladas de alimeniosbhalanceados, yse ve enlanacasidad deimporiar1 9 millonesdefoneladas de mazamarilla
que equivalen a 1200 millones de ddlares, va que Colombia sdlo Siene capaddad de produccian de 17010000
foneladas del principal msumo de esios alimenios balanczados. Hecha esis obsermvacidn pensamos en la

ARALISES DEL SECTOR

GTH-F-062 V08
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Se Realiz6 Plan de Mercadeo para la unidad productiva Piscicola Puerto Eugenio

Lalealllo} HERRAMIENTAS  VISTA

LUt el HERRAMIENTAS — VISTA

del Municipio de Lorica cuyo lider es la sefiora M6nica Marriaga Castillo

con numero de cc 32909904; contacto3225846214.

up piscicola pto Eugenio lorica 2021 - Word

ANALISIS DEL SECTOR

£ 5 13,

2256 de 1301 y1a ley 101 de 1993 2 dioinicio 3
bekaniek

en iz de pofenal araducvn, conbol  rderamiern, i loiin d o s pesquens y i,
cfvidad B delapoiica pecuari, qmzasugnuradasen s

coma el camarin de culfv, y de exkaceion, langosis,caracol y atin, a difrenizs mercados delmando y &l mercade
naconsl, cuyo recrso proviens &n si mayoria de as caphrss resizadss por los pescadores sresanales
Lapusc b v b s s 3 spetonss e stalzasinde 3 seomly s os Rninams

PLAN DE MERCADO
UNIDAD PRODUCTIVA PISCICOLA
PUERTO EUGENIO
PROGRAMA VICTIMAS
Reglonal | Cérdoba | Centro: Cantro agropecuaria y de biotecnologia ¢l panvenic
oo enla Vereda s manas - puera Levea
Cardaba
Norbee Lider: Ménica Mareela Marrisga Castlo
32009904
Coluar: 1225846214
Tioa de poblacion: Poblacitn Victmas
COMERCIALEZADOR DE LAUNIDAD PRODUCTIVA: DEIS ESTER MORENO HERNAMDEL
MERCADO
concerTo conTENDO
Ghjetva General
e Muriagio de Lo,
: <l
comengaliracora e Marers errdoce s enpresctckres cea crmniac
Oyt Espec
1 Generar e et el diectas ¢ rirectes enlarcpén
DERMIONDE | 2 Sotchcer ;.
ouIEIOS 3 et emcad cid e precherénta rentbilicad ¢ ropectn
& Pracey Comendbra o 8, pimer
fara el prir afa

Dentra de Is poblacion patencial de consumidores d= nuestos producios cames de cachama afeades por UP.
Piscicola Puarto Eugenio, Se encuentra los 27 433 habifanies del Municipio de Lorica los cuales el 34% compran

—— 5

consftuyéndase una demanda anual, determindndoss de acuedo 3 lo awojada por & andliss de mersado una

Acuiala 10 habitante: almanozdd de alafia,

demanda insatsizcha del 20% equivlene De asierds a o prayeciada nuesta empresa estar en capacidad de

MERCADD

30% d2 Is demands insafsizcha sxiziens de los producios, obeciando enive 9000
y 10000 lbras de producios al mes

ANALISHS DELA
COMPETENCIA

La 32 en el dep de Cérdaba
acuardo con [as xigancias qus demanda el sacior Acuicola. Actusiments el conzuma da came de cachama ha
sido un facior impartanis de di deaut
cansurmo son a competencia de UP. Piaciool Pusrto Euganio.

fomales culivan para aut canasta familiar, safsfaciando apraximadamanis al
13 de [a Demanda exstent, equivalents md o menc: 33000 Karastaio. Po ata park &l 0% de o= roducios
de came de cachama qus san 5 d que estin
ubicadas en el cenirn del municigia, son culfvados. ydel
municigio de Larica. Los cusles zatsfanen carca del 323 da Ia demands exisiznte 3 nivel municipal,
comergalizindose un buzn valumen en

en 2l Municipio de Losica ha avanzado de

parka que

nivel dep

ligrasiafia

SEGMENTACION

Geagrafica: hiciaiments Ia unidad praducéiva esiard ubicada en =l pais de Colombia, En l depariamento
de Céndoba, en Municipio de Lorica
Damagrifco: Homees majaras y nios 04 fdas 35 adades, de ousluis stado c, d cos s esbatos

familias, javan:
Para fodasl diss

* Sico

de raza, oalor, religitn, semete.

CONCEPTO

CONTENIDO

i D 32 0 161000

Ton en 1395 (Soletin Estadision INPA 1336).

Arazin 3

haconsékida un a bavés de s hisbria, leganda a comverirse 2

una

jcomergal

¥ sus alededores es por esio s necesidad de p
g las nscesdadasy sipecaiiasde s gl madons 3 pusssan gacuch deura undd smprsara
dadicad

én deura Qe

uns nfssiuchrs s, s sembrss s raain de {3 animales 17 Ls s nnaisdors QS A FUTURO 32

con el fn d

deap

Puers Sugenia del Municpio de Lorea

buscaforileer esi2ipo de negoco ya que el Manisgi de Loica 52 encuena n un pnio esbakigion y sera esie

=

una

a5
Cabe
enelresmuranieyal pormayor
Elpresenie
Jos, que col
cachama
e
s, déndole valo

agregado s s acividad de Fabajo

up piscicala pto Eugenio larica 2021 - Word

La cachama roja o paci panza roja {Piaracius brachypomus) ambién llamada paci blance, mbiral, pirapifinga o pez

“"‘“"J’g;;l chato, e un pazda Ia famiiia Characidas oAginaric da fa Amazonia. s da color plateado y aletas rojizas. Alcanza 33
f "m""m m de langitud y 20 kg de peso. Pralifera &n aguas on emperaturas enbe 23y 27° C.
Losjb salamente e bajas, pero los adultas nadan 3 ko larga d los rios,
los b inundados duraniz la estacion de Buvias. Las hembras ponen los huzvos, que san
serfiizados posieviormants
Por sus conrapanes masculmas; s pareja abandona los usvos. Se alimenta de plantas caidas, buios, lamas &
inszcios
La camn dz 13 cachama voja es muy apreciada 2 orla 13 especia an estanques.
ESTRATEGIA DE DISTRIBUCION
Las estrateqias que 52 uffizan pars lograr & posicionamiznia de los products son
- Punio de venta ubicado en el czntro del Municpio el cual serd atendido por personaliddnes
5 elpraduci
cTmATEGUepE | P97 OY3 Barke 52 mplaments una estrategia de distrbuciin en donds sa resliza un andliss de los siguianiss
DISTRIBUCION, | 359ecios: La elaboracian del prondsion de venias, Ia compra aportana v al menor costo de los insumas y
PRECIO, materiales de consuma necesara para |5 okria de losproducios Y i3 i de i izad
PROMOCION, considerando que se cuanta con una poblacion muy raprasentafiva en el Municipic de Lorica.
COMUNICACION Y
SERVICIO

ESTRATEGIAS DE PRECIOS:

El pracio dz venta de inboducsion estard enve $9.000 y $10.000/ Fora para cachama, los cuales varian dz acazrdo
313 preferencis del produc Se Siaran bajos, para delmercado y
posasionars en gl mismo

ESTRATEGIAS DE PROMOCION:

ESTRATEGIAS DE PROMOCIN:

Las intzrmediarios abtendrdn margen de uflidad del 13%, m3s un 10% de desouento s cancelan la Bctura 3 30
diss ESTRATEGIAS DE COMUNICACIIN: En cuantn 3 los lementos de Comunicacian coma esvatsgia s
uflizaran Volanies, Tarjetas de Presentaciin, Portafolio de senvicios de los producios, pasacalles, aimanaques,
agenda d bolsillos, ca»pahsypulseras con ellogofpo de I smpresa, anuncios radisles y parifonzo ypendanes
que ducafvos, ferias y even: de 3 Unidad Productva.

ducio:

Se elaborar un catlogo con las diferenies ref lmarias de b el cual serd el

porainli pars I captacion de nugvos ciantes
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Se RealizO plan de Mercadeo para la unidad Productiva Platanos Victor
Del Municipio de Monteria, como presidente de la up Victor Diaz Salgado
CC. 78689538, contacto 3046551648

Ul el HERRAMIENTAS  VISTA PLAN DE MERCADO - UP PLATANOS VICTOR - Word = x

con una produccién de 6,024,000 toneladas y con un incremento del 4% al 10% de la produccién
destinadas al comercio intarnzacionzl, con procesos de investigacidn y mejoramiento genético como
sopaorte fundamental de estos propésitos. En el 2fio 2025 |2 cadena productiva de plitano en
PLAN DE MERCADO Colambiz habré alcanzada el més slto grada de praductividsd y competitividad, slcanzando un
UNIDAD PRODUCTIVA PLATANOS VICTOR rendimiento de 12 toneladas hectirea, reducido los costos de produccidn en un 10%, estabilizado
el drea sembrada en 750.000 hectdreas y destinado el 12% de su produccién a los mercados
intarnacionzlas y mejorada considershlemante l2s condicianes de vids y de trahzjo da los

PROGRAMA VICTIMAS productores.
Cérdoba entro: Centra agrapecuaris y de biotecnalogia el parvenic ANALISS OB
SECTOR
MNombre del rama de formaciin: PRODUCCION Y COMERCIAIALIZACKIN
MNombre de ka unidad productiva: PLATANGS VICTOR Exte proyects consise en mejorar k3 variadad del culfva d pitana pars fener un produch dz mayor oalidad y presentacion
baskade undad praductia: &n &l mercado local, Deparamental y Nacional, confando oo una varisdad innovadara come 23 ka de “HARTTON © que esun
Nomibre Lider: VICTOR DUZ SALGADD LD mnily ™ - q
Integrantes de la unidad productha: producin rioo en eneryis, profeinas, ghicidos, bra, calcio, hisrm y vitamina €.
Documento de Mentidad N: 79689538 Pese 2 s=r producter, <l pais ha dejado de sxportar alradador 45,000 tonsladas de plitano ¢ importa el 100% para
Celular:- 3043551648 consumo intemo de Ecuador. Tal situacidn ha afectado de manera decisiva la razidn del Uraba antioquelio, pues el
oo tie pobtarkie: Foblscie Vicina sector plataners ha perdido 6.000 empleo: de pequeiios productores. Sazim las ciffzs de sxportacionss agvicolas del
COMERCIALZADOR OF LAUNIDAD PRODUCTIVA: DEVE ESTER MOREND HERRANDEZ Ministerio de Agricultura y Desarolle Rural, el pais pasé de suportar carca de 156.000 toneladas en 1999 2 alzo mis de
MERCADD 110.000 &n el 2010. Colombia pierds de manera acalerada los mercados de los Estados Unidos v los marcados smopaos
== del producto que ingresa por Bélgica Pajses como Guatemala y Peri: nos sstin sustituyendo en sl mercado exterior. Son
CONCEPTD CoNTENIDO estos antecedentes que nos que nos lleva como comunidad cultivadora de plitmo a establecer una variedsd que mejors
Objetivo General ANALISIS DEL ]amﬂumeddﬂmoudmmudo\mmmuhmmmmbamwmmmnaw
MERCADD | ultivo la cual ayuda a que nusstros aprendices s como
ptérann,a L paratenerun : idéneos en 1a rezifn.
d2 Morfiesia,
11450 25 un BrOGUCI que 21 MuEsa regidn o5 BasEnt apEiRGdo 25 POFeSiD QUE MUSIRDSMANEAMOS CoMpesdores en
Iz vereda y los diferenies municipias del dep: ala cual son fodas ¥ grand de gldtana que
DEFANICIGN DE viene desarmllando esia acfidad hace musha Sempo de forma empios, siiaciin que pars nosokos s= convieris en una
oBIETVGS | Objetivos Especificos

Sortalazs ya qu ADSOROS COMEMOS 0O N conocimiania tenico imparido por &l Sens que ayuda 3 mejorar 3 produciidad y

ANALISIS DELA ;. id i 3
1 Determinarta s sl s sbece a 2002 o de st ANALSSDELA | 54 comersalzacin, que da som resiitada un praducts dz caldad y mayor producsén

2 | usa de nusvas <l desarralla y mansjo del culfivo de plétana
3 Uslizar semilla de akia calidad genédca adapiads a la zona de estudio

4 Aumaniarla producividad del culivo medianie &l uso efidents de nuevas keenoligia
bleoar canales de comercializacian.

ssblecer linea de camerdislizacihn directs SEGMENTALION

+Beogriica: hiciakmanis Ia unidad produciva estard ubicada n el pais de Colombis, En el depariaments de Cordoba, en
Municipio dz Monieria
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Producimos y comercializamos
Huevos de excelente calidad

DIRECCION: MUNICIPIO DE SAN ANDRES DE SOTAVENTO Tres
Esquina Calle 8c - 6-17 Boca Canoa. Contacto: 3106839302
Email: gallinasponedoras@gmail.com
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