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Barranquilla, Julio 31 del 2021

Sefior (a)

ROBERT ANDRES LLINAS LASTRA
SUPERVISOR(A) CONTRATO No. 2205679
Coordinador de la APE

AGENCIA PUBLICA DE EMPLEO

Ciudad

Asunto: Informe mensual de ejecucién
contractual Mes Julio del afio 2021

Referencia: No 2205679 del afio 2021

BELKIS LISETH SANCHEZ RAMIREZ, identificado con la cédula de ciudadania No. 22.491.469

de Barranquilla, en mi calidad de Contratista del SENA, en EMPRENDIMIENTO, en cumplimiento
del Contrato de Prestacién de Servicios de la referencia, a continuacién, presento el Informe de
actividades realizadas en el mes objeto de cobro.

Valor y forma de Pago: El valor total del presente contrato es maximo CUARENTA Y SIETE
MILLONES CIENTO TREINTA Y DOS MIL OCHOCIENTOS PESOSM.L. ($47.132.800.00). Esta
suma, que no incluye IVA y CUATRO POR MIL, sera pagada por EL SENA al CONTRATISTA de
la siguiente manera: a) once pagos iguales por valor de ($4.284.800). Los honorarios seran
pagados por el SENA al contratista de acuerdo con el cronograma definido por la Direccion
Administrativa y Financiera de la Direccion General, en la cuenta de ahorros No. 955011085
Banco BBVA, cuyo titular es el Contratista.

Plazo: El plazo de ejecucion del presente contrato es de 11 MESES, es decir, desde el 01 DE
FEBRERO DE 2021 hasta el 31 DE DICIEMBRE DE 2021, y empezara a contarse a partir del
cumplimiento de los requisitos de perfeccionamiento, legalizacion y ejecucion indicados en este
contrato. Serd hasta el 31 de diciembre de 2021.

OBJETO:

Prestar servicios profesionales de apoyo a los usuarios de los Centros de Desarrollo
Empresarial para la gestién y cumplimiento de las metas e indicadores asignados de acuerdo
los lineamientos emitidos por el SENA.

Obligaciones Especificas: (Trascriba las obligaciones especificas del contrato, dentro del
siguiente cuadro)

No Obligaciones Acciones realizadas Evidencias
1 | 1. Gestionar las acciones | 1. Registro de las asesorias, Neoserra y Link
requeridas para el entrenamientos e impactos de Evidencias
o realizados en el mes de
cumplimiento de los julio
Lineamientos Estratégicos,
objetivos y metas establecidos
por la Coordinacion Nacional
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de Emprendimiento, segun la

planeacion regional y del
Centro de Desarrollo
Empresarial, para los

programas de Emprendimiento.

2. Diseiar, gestionar y hacer
seguimiento al plan de Accion
individual formulado con base

en los Lineamientos
establecidos por la
Coordinacion  Nacional de
Emprendimiento, segun la
planeacion regional y del
Centro de Desarrollo
Empresarial, para los

programas de Emprendimiento.

3. Cumplir las metas asignadas
estableciendo las acciones
requeridas para lograr su
cumplimiento.

4. Registrar de manera
confiable, oportuna y con
calidad la informacion referente
al desarrollo de sus servicios
en las plataformas tecnolégicas
de la Entidad, de manera
coherente con las evidencias
de prestacion del servicio.

5. Participar en eventos de
divulgacion y sensibilizacién
para el fomento de la cultura
del emprendimiento atendiendo
los lineamientos establecidos.

6. Asesorar a los
emprendedores en las
diferentes etapas establecidas
para la creacion de empresas
tales como ideacién y
validacién temprana, pitchy

2- Orientacién en la formulacién plan
de negocio de Bocados Majo, Domit
Express, Anreal Studio, Harri Pizzas,
Julan con sabor artesanal, Piscicola
MTG, Natural Bio Soap, Avicola el
Renacer y Club de aprendizaje New Pur.

3- Entrenamientos a emprendedores en
ideacion y validacion de sus ideas de
negocios Reto 2 Propuesta de Valor.

4- Orientacidon y acompafiamiento en la
puesta en marcha de los siguientes
emprendimientos:

ROOM RECORDS, BACANO
PERSONALIZAT, INTEACHER, Intra
Tecnhology.

5- Paricipacion en visita de alistamiento
y visita No 1 de seguimiento de
interventoria a la empresa Intra
Tecnhology

6- Paricipar en visita final de
interventoria a la empresa Bacano
Prsonalizat proyectada para el dias 26
de julio de 2021.

7-Participacién revision Plan por plan
del emprendimiento Inteacher.

8-Participacion reunion de equipo
convocadas por la Lider de Nodo
durante el mes.

9-Participacion en video conferencia:
Seguimiento a la ejecucién del mes de
Junio, revisidn de estrategias para la
presentacién de proyectos Fondo
Emprender.

Correos electrénico y
videoconferencia por
Meet.

Visitas de
seguimiento de
manera presencial y
virtual por la
plataforma Meet.

Registros de asistencia,
email, registros
fotograficos.
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formulacion de planes de
negocio, con recursos del
Fondo Emprender y/o otras
fuentes de financiacion.

7. Realizar acompafamiento y
seguimiento, en la puesta en
marcha de las empresas
creadas con recursos del
Fondo Emprender u otras
fuentes de financiacion,
realizando visitas programadas
a las instalaciones de las
empresas y asesorias en los
Centros de Desarrollo
Empresarial SENA.

8. Asesorar a los Clientes del
Centro de Desarrollo
Empresarial SENA que lo
requieran en sus procesos de
Fortalecimiento Empresarial de
acuerdo a los lineamientos
fijados por la entidad.

9. Cumplir con las actividades
planificadas con los
emprendedores ylo
empresarios en los tiempos y
condiciones estipuladas.

10. Diagnosticar las
necesidades de formacion de
los emprendedores ylo
empresarios y realizar sesiones
de entrenamiento para
fortalecer sus competencias.

11. Colaborar en el desarrollo
de competencias de
emprendimiento dentro de los
procesos formativos de la
Entidad en asocio con la
direccién de formacion
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profesional en cada regional y
centros de formacion.

12. Asistir y participar en los
foros, seminarios,
capacitaciones, cursos
virtuales, comités de trabajo,
reuniones y cualquier otro tipo
de wevento al que sea
convocado por el Lider regional
de Red.

13. Participar eventos de
divulgacion 'y ruedas de
negocio del centro o la
regional.

14. Cumplir con lo establecido
en los procesos y
procedimientos del Sistema
Integrado de  Gestibn vy
Autocontrol (SIGA).

15. Identificar y promover el
uso de las diferentes fuentes
de financiacién para la creacion
de empresas.

16. Apoyar los procesos
administrativos del centro y la
regional relacionados con las
evidencias de sus servicios
prestados, inherentes a las
actividades de su perfil.

17. Entregar oportunamente los
informes mensuales y cada vez
que sean requeridos.

18. Respetar los parametros de
Habeas Data determinado para
cada uno de los programas del
Centro de Desarrollo
Empresarial - SENA.
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19. El contratista se
compromete bajo sus propios
medios a cumplir para la
vigencia 2019 o en el tiempo
del contrato, con las metas
asignadas y lineamientos

establecidos por la
Coordinacibn  Nacional de
Emprendimiento, en

cumplimiento de los objetivos y
lineas misionales del programa.
Estas metas seran distribuidas
por el gestor lider de centro y/o
lider de Red, asi mismo sera
verificada su ejecucion
mensual por parte del
supetrvisor del contrato.

20. En general, desarrollar
todas aquellas actividades
inherentes al contrato y

necesarias para la correcta
ejecucion del objeto mismo.

A continuacién, relaciono los desplazamientos que realicé previo a la presentacion de este
informe.Una vez finalizado cada desplazamiento presenté al ordenador del gasto el informe en el
Formato Informe Legalizacion Desplazamiento Contratista GTH-F-087, en el que se describieron
las actividades desarrolladas y los resultados de cada desplazamiento. Cada informe cuenta con
el visto bueno del Supervisor.
Se lista a continuacién el soporte de la legalizacién de los desplazamientos realizados, los cuales
forman parte integral del presente informe de ejecucion contractual.

ITEM No DE LA LUGAR DE
ORDEN DE VIAJE | DESPLAZAMIENTO

FECHAS DE DESPLAZAMIENTOS

INICIO

FINALIZACION

GTH-F-062 V08

Nota 1: Por cada desplazamiento que haya realizado el contratista, adjuntara el
informe que la soporte. En caso de haber realizado el desplazamiento en fecha posterior a la
presentacién del informe de ejecucion contractual, deberd reportarlo en el siguiente informe de
ejecucion contractual.

respectivo



N

Para el tramite de la cuenta me permito adjuntar: Documentos electronicos enunciados como
evidencias del cumplimiento de las obligaciones contractuales y los desplazamientos realizados y
el No. 9421569962 de la planilla, expedido por el SOI, correspondiente al periodo del mes de Junio
2021. (Decreto Ley 2106 de 2019 — “ Decreto Ley Antitramites”)

Evidencias en (8) folios

Cordialmente,

Firma
Belkis Liseth Sanchez Ramirez @
Contratista e i

|alvarez@®sena edu.co

C.C. No. 22.491.469 de Barranquilla - Atlantico

Recibi a satisfaccion:

ROBERT ANDRES LLINAS LASTRA
Supervisor(a) Contrato 2205604 de 2021
Coordinador de la APE
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Asesoria al plan de negocios
ID 74901-Natural Bio Soap

- a
Autoguardado B o~ v hoja... - Guardada = £ liseth sanchez LS °
Archivo  Inicio  Insertar  Disposicién de pégina  Férmulas  Datos  Revisar Vista  Ayuda - » @

L X A

x ~ Fme Lista de lectura
% [ Formato condicicnal = 0 @! 0
- 7 -
Pegar i) Fuente | Alineacion | Namero e G Celdas | Edicion | Analizar
R 5 - v [ Estilos de celda ~ @ o datos

Fortzpapeles & Estilos Anglisis | Confidencialidad

D10

[

1. PREPARAR UTENSILIOS E IMPLEMENTOS DE
SEGURIDAD PERSONAL.: Lo primero que haremos sera
colocarnos los implementos de seguridad personal (bata o yarly paez herrera
traje protector, gafas, guantes, gorros, mascarillas), preparar
la mesa de trabajo, también preparamos encima de la mesa
tode aquello gque vamos a necesitar durante el proceso.

Operario

2: PESAR TODOS LOS INGREDIENTES. Ahora vamos a
pesar todos los i di que i Ei
por la base de jabon cremoso y los aceites vegetales y los
aditives gue daran nutrientes al producto. Operarie
3: PREPARAR LA MOUSE DE JABON: Colocamos en la
batidora los aceites vegetales y la base de jabon y batimos
hasta que tome forma de merengue

Operaric

Ignorar
4: ANADIR ADITIVOS: En este punto agregamos los aditivos.
que daran nutrientes al jabon

» - TR WPk -

Blog Despl

Operaric

£ Escribe aquf para buscar

Autoguardado B9~ = Plan de N 107.2... - Guardado p liseth

Archive  Inicio Insertar Diseiio Disposicién  Referencias Comrespondencia Revisar Vista Ayuda Disefiodetabla Disposicion 5§ 0

o -
= 4 @ :

N Cambria (Cugpo) vz~ - 0 @ /4_7- [ Lista de lectura
Pegar NKsS~axx b = = |2 Estios | Fdicion | Dictar Edtor | Reutilizar
© I AP A h KN BIEIK) ~ - archivos
Porapapeles Fuente 5 sémato 5 esios oz | conidencaiidad | Editor | Reutizar archivos =

Factor Externo
Uno de los riesgos in mediatos seria la interrupci
la fabricacién del producto

de la energia en el momento de

Plan de accién

Implementar un aspa manual para continuar con el procesa de llegado a la traza, el
cual funcionaria con un sistema de engranaje que al momento de girar una manivela
de mavimienta a unas aspas de aluminio y lagrar integrar bien todos los insumos y
que estos logren conseguir una textura como de yogour.

Factor Externo

Que se agoten algunos de los insumos, en este caso tendriamos que tener muy en
cuenta nuestro manejo de inventarios ya que no es muy idéneo tener materia prima
almacenada ya que son insumos naturales de origen vegetal que no contiene
quimicos ni preservativos y su vida (til es relativamente corta.

yarly pacz herrera

Plan de accién

Para subsanar este impase es necesario tener varios proveedores de los mismos
insumos y el tiempo de duracién de estos en nuestro inventario y en el peor de los
casos sustituir un producto por otro que aporte las mismas caracterfsticas a
nuestros jabones.

1698 palebras [} Espaiiol (Espana - afabetizaciin tradicional 101, Concentracion [ L

dad y Mercadeo | Plan Operativoite ...

VN [GASTESY  pubii

Bloq Despl

A Escribe aqui para buscar
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Visita de Interventoria
Emprendimiento Intra Tecnhology

&R Correo: Belkis Liseth Sanchez Ra: X ‘ + o _ a x
= & » @ :

[E Lista de lecura

M Invitacion: Invitacion primeravis X (M Meet: Invitacién primera vis- @ X

C @ https//meet.google.com/sgk-aiaj-mxi

elkis Liset.. D Tramites de Servicio...

Aplicaciones (I Correo: liseth sanch.. M Recibides (3.81

Dalila Velilla Intra Technology

13:59 | Invitacion primera visita proyecto: proyecto ID 7419,

& Mostrar todo |~ X

ontrapartida..pdf A £ Aval Contrapartida...pdf A

% Aval Contrapartida...pdf A Y Ava
n P Escribe aqui para buscar

M Invitacion: Invitacion primera vis: X [ Meet: Invitacion primera vis

® x 6} Correo: Belkis Liseth Sanchez Rar X | +

= » @

[E Lista de lectura

neetgoogle.com/sgk-:

liseth sanch. M Recibidos (3.813) -. ol Correo: Belkis Liset &> Tramitzs de Servicio

R b Pz in

A8BbCCL AcBblcDc AaBbCcl AaBbCel E

por e administrador de ios recursos LA
UNIVERSIDAD NACIONAL DE COLOMBIA y

aprobado por el Consejo Directivo Nacional del

SENA, asi como lo estioulado en sl pressnte

documento y sus anexos, fos cuales hacen parte

integral e este contrato.

SETENTA ¥ NUEVE MILLONES OCHOCIENTOS Intra Technology Dalila Velilla
SETENTA ¥ SIETE MIL TRESGIENTOS SESENTA

VALOR: PESOS MONEDA CORRIENTE ($79.877.360.00)

CONTRATISTA/IBENEFICIARIO: | JUAN CARLOS ROJAS CARAS

CEDULA: 1.143.453.775

UNIVERSIDAD NACIONAL DE COLOMBIA | SENA
CONTRATANTE. FONDD EMPRENDER

INTERVENTOR DESIGNADO: | UNIVERSIDAD DE ANTIOQUIA

aqui para busear o @ B m 9
var micréfono (Ctrl + d)

14:13 | Invitacién primera visita proyecto: proyecto ID 7419... E ]

Mostrartodo | X

Aval Cantrapartida...pdf A [ Aval Contrapartida...pdf ~ ~

H £ Escribe aquf para buscar
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Revision Indicadores y metas del programa de Emprendimiento

REVISION DE INDICADORES JUNIO
Solicitar control

Presentando. Detener a prese. Bonil Cipatecus €8

Puesta en Marcha FE

Empleos Potenciales Directos FE

Entrenamientos

Nro Personas a Entrenar

= REGISTRO REAL
NEOSERRA

Belkis Sanchez

Planes Formulados FE 5

Planes Viables FE 4

Empresas Creadas FE

Puesta en Marcha FE

Cedagro_ | Cnd

Eleazar Bonilla Chipatecua

wilmer Barandica (invi.. & Carlos

i " § oy g 2460
FFll O Escribe aqui para buscar " A= SR O ~ 5 reBO s oo B

Asesoria plan de negocios
ID 75602 club de aprendizaje New Pur

M Recibidos (4.557) - blsanchezr@: X | [ Servicio Nacional de Aprendizaje X M Meet Asesoriz PlandeNeg: @ X + (-] = a X
C @ https//meet.google.com/icy-ttju-w

Belkis Liset.. &2 Tramites de

[#] Estas presentando tu pantalla a los demas

sindy paola gutierrez orte

Para evitar la duplicacién, no compartas toda la pantalla o la ventana del navegador.
Mejor comparte solamente una pestaia o una ventana diferente.

10:09 | Asesoria Plan de Negocios New Pur

83 ejemplo NECESID..xlsx ~ ~ B3 ejemplo NECESID..xlsx ~ ~ Mostrartodo X

¢ 10:09 a. m.
H P Escribe aquf para buscar LR=LUR 7/07/2021
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Asesoria plan de negocios
Avicola el Renacer

Autoguardado B9~ s Estructura de plan de negox liseth sanchez (15 =

Comespondencia  Revisar  Vista Ayuda Disefio de tabla  Disposicion

Inicio Insertar  Diseflo  Disposicion  Referencias
Cambria (Cuerpo) w1z o] F el é. B

N K S~ a x x A A/ @ [U\

7 Estilos | Edicién | Dictar Editor |  Reutilizar

S A LA nav AN - v archivos.

[ parrafo | Esilos

Archivo

Pegar

Portapapeles & Fuente voz
Nombre del cliente: [Para esto se recomiends, que primero defina su cliente inicial y
después lo valide, a través de herramientas que por medio de la interaccién, se puede
establecer el cliente ideal), puede tener mas de un (1) cliente y/o consumidor. Tipa de
cliente.

Perfil del cliente: (De acuerde a lo anterior, defina cuales son sus gustos, medios de

compra, caracterfsticas que permitan poder definir un cliente).

Localizacién del cliente: Ubicacién geografica o algtin tipo de sector en especifico,

deseribir de lo macro a lo micro.

Justificacién: La justificacién debe tener sustento, ya sea propio o indirecto (Si es asi,
ientas de validacién). Como ienta de ién, pueden utilizar

coloque
la tarjeta personal. liseth sanchez

En el perfil definir los gustos del cliente a la hora de
comprar carne de pollo, los medios dw compra que
utilizan, y caracteristicas que tienen estos clientes _
Cliente (1): Personas naturales v q ibafiez mestra
Perfil del cliente: Personas naturéles que se preocupan por brindarles una

alimentacion sana y_nutritiva a su familia, prefieren un producta
fresco, de calidad ............. liseth sanchez
Esta justificacion debe estar apoyada en la

Localizacién del cliente: y sus K b h
Investigacion de mercados que reallzé, Ademis,
puede sustentarla teniendo en cuenta flentes

Justificacién
secundarias.

Cliente (2): Tiendas

Perfil del cliente:

res— ara el cliente tiendas defina también debe definir

Justificacién el pefil de este de acuersdo.a medics de compra,
recuencia de compra, voliimenes de compra,

El numero de cliente, va con base a sus producto y/o servicios. Es decir numero de gustes y preferencias
clientes por productos.

2. ;Cudles son las necesidades que usted espera satisfacer de sus potenc
clientes / consumidores?

las idades, a través de i grupos foeales, o

Cliente:
Pagina 1 de 15 3581 palabra: 1) concent

Reto 2 -Propuesta de valor

M Recibidos (4.558) - blsanchezr@: X + (-] £ X

=% »@:

[E Lista de lectura

sta de & Miunidad - Google Drive X \ [E] Untitled form - Formularios de ¢ X

(H Meet: Reto 2

C @ hitpsy//meet.google.com/iwy-yuns-y

& Tramites de Servi

liseth sanch.. M Recib

[#] Estas presentando tu pantalla a los demas
Personas

X &+ (a)
- Se silencié Agregar Controles del

m LS a todos personas organizador

marvin benitez Martha Isabel Or...
Enlallamada

'\ Belkis Liseth Sanchez... (Td)

G C Belkis Liseth Sanchez Ra...
Tu presentacion

Gabriela Molinar... Cristian Antonio ...

Belkis Liseth Sanchez Ra...

‘ Q\' M Chimuelo Craft

Belkis Liseth San... Melvin Gomez c...

Cristian Antonio Pedraza
Felipe Andres Rangel Go.

Para evitar la duplicacion, no compartas toda la pantalla o la ventana Detener la presentacion
Felix Andres Reyes Sierra

del navegador. Mejor comparte solamente una pestafia o una ventana

diferente. fori

14:09 | Reto 2-Propuesta de Valor X [\ 0 @ H
2Wpm oy

P Escribe aquf para buscar 8/07/2021
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Asesoria al plan de negocios Avicola el Renacer

o a
= 2@

@ Lista de lectura

Autoguardado 0 - Guardado ~ liseth sanchez (LS m

Archivo  Inicio  Insertar

efic Disposicién  Referencias  Comespondencia  Revisar  Vista  Ayuda 4 Compartir & Comentarios

Cambria (Cuerpo) o2~ e/ 0 @ ﬁ. ’_i
N K 5vdxx|f SHE= Estilos | Edicion | Dictar Editor | Reutilizar
R~ £ A~ par AN AN | ~ - archivos
Fuee 5 Férrafo &l Edios 1S Vor  Confidendalidad lizar archivos
e seey.

pra, u b

Localizacion del cliente: Ubicacién geografica o algin tipo de sector en especifico,
deseribir de lo macro a lo micro.

Justificacion: La justificacion debe tener sustento, ya sea propio o indirecto (Si es asi,

coloque her i de ). Como de pueden urilizar
la tarjeta personal. @ rsetnsanchez
En el perfil definir los gustos del cliente :
comprar carme de pollo, los medios de cc
Clionte (1); Porsonas naturaios utilizan, y caracteristicas que tienen este
Perfil del cliente: Personas naturales que se preccupan por brindares una
alimentacion sana y_nufritiva a su familia, prefieren un producto
fresco, de calidad o liseth sanchez
Localizacia " de s Esta justificacién debe estar apoyada en
alizacién del cliente: Y investigacién de mereados que realizé, A
Justificacién: puede sustentarla tenjendo en cuenta fu

secundarias. luis manuel ibafiez mestra

Tiendas
Perfil del cliente:
Localizacién del cli o liseth sanchez
Justificacién: Para el cliente tiendas defina también de
«l pgfil de este de. acuersdp.a medios de o
frecuencia de compra, volimenes de cor:
El numero de cliente, va con base a sus producte y/o servicias. Es decir numero de gustos y preferencias

clientes por productes.

2. ;Cudles son las necesidades que usted espera satisfacer de sus potenciales
clientes / consumidores?

Cliente: las através de , grupos focales, o
estudio que les permita tener informacién veraz, que cen su producto y/o servicio,
impacte en lo anterior.

Cliente:

[ v

alabras [}

Pigina 1de 18 aiol (Espada - alfabetizacién tradicional

2 Escribe aqui para buscar
Asesoria al plan de negociso Hari Pizzeria Mediterranea

[3 servicio Nac ethsanchez- Ou X | + (-]

lisethsanchez (L' B = % »@:

< Compartir

faPlande @ X M Lev iento Hip iseth Sanc!

nalde Apren. X (O M

hoja de trabajo financiero 22.06.2021 - Guardado ~

Archivo  Inicio Insertar Disposicién de pdgina  Férmulas Datos Revisar Vista Ayuda 7 Comentarios

[E Lista de lectura

QD X Calibri Y1 e = General ~ | [l Formato condicional ¥ B Insertar ~ 0
- v | N K ~ A A ~ ~ 96 a0 % Dar formato como tabla ~ | @ Eliminar ~ N
Pegar @ s & $ % & - Edicion  Analizar
P 4 |- A o L] [ Estilos de celda ~ ] Formato + - fhins
Portapapeles Fuente F Alineacion 5 Nmers Estilos Ceidas ansiisis | Confidencialidad ~

A B c D E
1 INGREDIENTES ENTRADAS N

Ell Costos Unitarios Materia Prima (MP) e Insumos (1) Unidad ' Cantidad VR TOTA marisna bucivs
3 parmesano Gramos 20 2 516,00 516,00

a tomate gramos. 100 7 660,00 660,00

5 mozarella gramos. 150 11 1.617,00 1.617,00

6 Jamon gramas. 20 10 200,00 200,00

7 albahaca Gramos 5 7 35,30 35,30

8 Total Costo unitario 5 - 3.028,30 | 3.028,30

9 Total Costo unitaria | $ 200 0,50

10

1

12 INGREDIENTES PARA SANDWICHES

[E] Costos Unitarios Materia Prima (MP) e Insumos (1)

Vr UNITARIO VR TOTAL VR UNITARIO

Unidad Cantidad

14 pan arabe en gluten unidad 2
15 queso mozarela s 5.390 15 s 350 | & -
v Precio de Venta | Costo Unitario (2) | Actividad proceso producto 1

15:59 | Asesoria Plan de Negocios Hary Pizza Mediterranea

CERTIFICADO pdf ~ Mostrar todo X
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Asesoria al plan de negocios Bocados Majo

M Recibidos (4561) - blsanchezr@: % | [ Servicio Nacional de Aprendizaje X [ Meet: Asesoriz Bocad ® x + o - X
C' @ hitpsy/meetgoogle.com/bng-ivcp-biaZauthuser =4 » @
1 Aplicaciones @} Correo: liseth sanch.. M Recib ) o Correo: Belkis Liset.. ¢ Tramites de Servicio [E Lista de lectura

Archivo  Inico Insertar Disposicion de pagina  Férmulas  Datos  Revisar  Vista  Ayuda % Compartir ) Comentarios
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