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DE APRENDIZAJE 99574-625193ID de Proceso

No. de documento 265686
Adquiriente: SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENA     Nit adquiriente: 899.999.034-1

Resoluciòn DIAN Nº 13028034004117 autoriza desde 1 hasta 360,000 (Dic. 07 de 2020)

DOCUMENTO SOPORTE EN ADQUISICIONES EFECTUADAS A NO OBLIGADOS A FACTURAR (POR
CONCEPTO DE HONORARIOS Y/O PRESTACIÓN DE SERVICIOS PERSONALES)

Nombres y apellidos contratista:
Correo electrónico contratista: IP/Nº de contacto

Régimen del IVA: Es declarante de renta? Es Pensionado?

Ha contratado o vinculado dos o más trabajadores asociados

Presta Servicios Excluidos de IVA ?Sus ingresos en el 2020 Superaron $49'849.000

DATOS DEL CONTRATISTA

RIGOBERTO ROSERO BURBANO
rrosero@sena.edu.co 12.969.130 8568

NO RESPONSABLE NO NO

SINO

C.C.

Banco al cual consignar: Tipo de cta Nº Cuenta 160946096AHORROSAV VILLAS

Sus ingresos del contrato suscrito con la Entidad
en el 2021 supera los $ 119´806.000a su actividad para cumplir con el objeto de su contrato? NO NO

Inducción SST SI
Pertenece al régimen simple de tributación? NO

DATOS DEL CONTRATO Y PERIODO OBJETO DE PAGO
Nº del contrato: Nº Compromiso SIIF

Valor Bruto PagoPeriodo objeto de pagoN ° PagoValor Total del Contrato
Saldo Anterior del Contrato
Nuevo Saldo del Contrato

Del Al
Legalización comisiones del periodo

2233559/2021 19821
$ 35.596.800

$ 5.932.800
$ 2.224.800

9 01/11/2021 30/11/2021 $ 3.708.000,00
$ 822.592,00

OBJETO CONTRACTUAL:
(Descripciòn del servicio prestado)

Prestar servicios profesionales de carácter temporal como instructor de emprendimiento y apoyo a la gestión del emprendimiento rural
para la red de Gestión administrativa y financiera en el área temática de Finanzas en la modalidad presencial y a distancia; enmarcada
en los lineamientos del programa SENA Emprende Rural SER

RESUMEN PAGOS GENERADOS EN EL PERIODO OBJETO DE PAGO
Ingresos por honorarios

Ingresos de otros meses cobrados en el mes
TOTAL INGRESOS DEL PERIODO

BASE PARA RETENCION EN LA FUENTE

Tarifa de Retencion en la Fuente

Menos, Retefuente Otros Ingresos
TOTAL RETEFUENTE PRESENTE PAGO

$ 3.708.000

$ 0
$ 3.708.000 $ 0

0,00%ART 383°
$ 0

$ 0$ 2.463.900

Retencion en la Fuente del Periodo

LIQUIDACIÓN DE PAGO A SEGURIDAD SOCIAL Y LIQUIDACIÓN DEL NETO A PAGAR

SON: TRES MILLONES SEISCIENTOS OCHENTA Y NUEVE MIL CUATROCIENTOS SESENTA PESOS M/CTE

Renta Exenta 25%
580.928

Intereses Prestamo de Vivienda

1.161.856
Salud hasta
Dependientes hasta

Aportes voluntarios a cuentas AFC

ARL
Aporte obligatorio a Fondo de solidaridad Pensional
Aporte obligatorio a seguridad social Pensión
Aporte obligatorio a seguridad social salud

Aporte voluntario a Fondos de pensiones voluntarias $7.522.064

$
$

-

-
-

-
-
-

15.500
-

237.400
185.400

1.483.200
 4419073051

$
$
$
$
$

$
$

$

$

$

$

Valor Base retención en la fuente

VALOR A PAGAR
Descuentos de embargo (Si tiene)

Menos Retencion IVA
Menos Retención en la Fuente

IVA (Si es RESPONSABLE)
Valor base IVA

Valor Base retención en la fuente ICA

$ 3.689.460,00

2.463.900,00

0,00

0,00

0,00
0,00

18.540,00

0,00
0,00

0,00
0,00

3.285.200,00

0,00%

0,000%
0,000%
0,500%

0,000%
15%

19%

TARIFA

II

Pro-UCEVA
Aportes pensión de ingresos de otros meses cobrados en el mes
Aportes salud de ingresos de otros meses cobrados en el mes
Aportes A.R.L de ingresos de otros meses cobrados en el mes

$
$

$

Retención en la Fuente Contingente

$ 3.630.800
-
-
-

$ 821.300

Reteica - 8299

$ 8.713.920

Aportes voluntarios a Fondo de pensiones Obligatorias $ -

Descuentos de Libranza 0,00

Universidad del Pacífico
Otras Retenciones

Ingreso Base de Cotización - IBC
Nº Planilla PILA, o , Nº Radicación pago SS

-
-
-

0,00
0,00
0,00

15.500
0

237.400
185.400

1.483.200$
$
$
$
$

Octubre
----------

Noviembre

Otras Retenciones 0,00 0,000%

ACTIVIDADES DESARROLLADAS DURANTE EL PERIODO OBJETO DE PAGO

Las siguientes fueron las actividades que se realizaron en el mes de Noviembre de 2021:
1.Se impartió formación presencial curso complementario: Emprendedor en Gastronomía típica rural Municipio de Candelaria dia: 10
2.Se impartió formación presencial curso complementario: Emprendedor en procesamiento artesanal de derivados de frutas y hortalizas.
Municipio de Cerrito.  los días:  18,25 y 27.
3.Se impartió formación presencial curso complementario: “Emprendedor en producción de derivados cárnicos. Municipio de Candelaria.
los días: 4, 11, 19 y 26
4.Se impartió formación presencial curso complementario: “Emprendimiento en apicultura. Municipio de Pradera. Los días: 5, 12 y 20.
5.Se impartió formación presencial curso complementario: “Emprendimiento en apicultura. Municipio de Palmira. los días: 9,16,23 y 30.
6.Reunión virtual equipo SER. Presentación de unidades productivas Picth segundo ciclo del 2021. El día 3 de noviembre.

EL  CONTRATISTA

el presente pago.Autorizo
El Supervisor,

PARA LOS EFECTOS LEGALES CERTIFICO, BAJO LA GRAVEDAD DEL JURAMENTO, QUE:
1. Cumplí a cabalidad las actividades del objeto contractual arriba descritas; 2. Los documentos soporte
suministrados contienen el pago de Seguridad Social en Salud y Pensión, los aportes voluntarios a cuentas AFC
y FVP, por los ingresos recibidos en el mes anterior del contrato objeto de cobro en esta planilla y certifico que no
han sido utilizados en la disminución de la Base de Retención en la Fuente en ningún otro contrato; 3. El número
de trabajadores contratados para cumplir con el desarrollo del objeto contractual corresponden a lo indicado en
esta planilla; 4. Toda la información aquí suministra es verídica; 5. He leído y entendido la descripción de cada
uno de los campos aquí diligenciados.

CERTIFICACION DEL SUPERVISOR DEL CONTRATO

Teniendo en cuenta las certificaciones suscritas por el contratista y por el supervisor del contrato arriba relacionado, autorizo el presente pago:
EL ORDENADOR DEL PAGO

En mi calidad de Supervisor del contrato de prestación de servicios personales aqui relacionado, CERTIFICO:

1.- Que El Contratista cumplió a cabalidad las obligaciones contractuales pactadas;

2.-  Que El Contratista desarrolló las actividades descritas en el presente informe, dentro del período de cobro;

3.- Que he verificado el pago de los aportes obligatorios al Sistema General de Seguridad Social realizados por
el contratista por los ingresos recibidos en el mes anterior por medio de la planilla PILA relacionada en el
presente informe y que los mismos han sido liquidados de conformidad con las normas vigentes.

RIGOBERTO ROSERO BURBANO

JORGE ENRIQUE OLIVARES GARRIDO
INSTRUCTOR G15

JOHNNATAN ANDRES FIGUEROA HIDALGO
SUBDIRECTOR DE CENTRO G02



PLANILLA INTEGRADA AUTOLIQUIDACIÓN APORTES
 SOPORTE DE PAGO GENERAL

DATOS GENERALES DEL APORTANTE

TIPO IDENTIFICACIÓN: NÚMERO DE IDENTIFICACIÓN:
NOMBRE Ó RAZÓN SOCIAL:
CIUDAD/MUNICIPIO: DEPARTAMENTO:
DIRECCIÓN: TELÉFONO:
TIPO APORTANTE: CLASE APORTANTE:
TIPO EMPRESA: ACTIVIDAD ECONOMICA:
FORMA DE PRESENTACIÓN:

CEDULA DE CIUDADANIA 12969130
RIGOBERTO ROSERO BURBANO

PASTO NARINO
MZ  11 CS 17 7296579

02-INDEPENDIENTE I-INDEPENDIENTE
PRIVADA Actividades reguladoras y facilitadoras de la act

ÚNICO
APORTANTE EXONERADO PAGO APORTES SALUD, SENA E ICBF (REFORMA TRIBUTARIA): NO

DATOS GENERALES DE LA PLANILLA

NÚMERO PLANILLA: TIPO DE PLANILLA:
PERIODO COTIZACIÓN OTROS MES AÑO PERIODO COTIZACIÓN SALUD: MES AÑO
DÍAS DE MORA:
FECHA PAGO (aaaa/mm/dd): NÚMERO AUTORIZACIÓN:

4419073051 I-INDEPENDIENTES
octubre 2021 octubre 2021

0
2021/11/08 1110851675

TOTAL APORTES A PENSIÓN
ADMINISTRADORA

CÓDIGO NOMBRE
No. COTIZANTES COTIZACIÓN

APORTES VOLUNTARIOS
EMPLEADOR COTIZANTE

FSP
SOLIDARIDAD SUBSISTENCIA

MORA
COTIZACIÓN FSP

TOTALES
APORTES MORA VALOR PAGADO

230201 230201- PROTECCION 1 $ 237.400 $ 0 $ 0 $ 0 $ 0 $ 0 $ 0 $ 237.400 $ 0 $ 237.400
SUBTOTALES: $ 237.400 $ 0 $ 237.400

TOTAL APORTES A SALUD

ADMINISTRADORA

CÓDIGO NOMBRE

No.
COTIZANTES

INCAPACIDAD POR
ENFERMEDAD

NÚMERO
AUTORIZACIÓN

VALOR

LICENCIA MATERNIDAD

NÚMERO
AUTORIZACIÓN

VALOR

SALDO A FAVOR

PLANILLA VALOR

LIQUIDACIÓN

COTIZACIÓN UPC

MORA

COTIZACIÓN UPC

TOTALES

APORTES MORA DESCUENTO VALOR PAGADO

EPS016 EPS016-COOMEVA S.A. 1 $ 0 $ 0 $ 0 $ 185.400 $ 0 $ 0 $ 0 $ 185.400 $ 0 $ 0 $ 185.400
SUBTOTALES: $ 185.400 $ 0 $ 0 $ 185.400

TOTAL APORTES A RIESGOS PROFESIONALES
ADMINISTRADORA

CÓDIGO NOMBRE
No. COTIZANTES

INCAPACIDAD IRP
NÚMERO AUTORIZACIÓN VALOR PAGO A OTROS RIESGOS

SALDO A FAVOR
PLANILLA VALOR

LIQUIDACIÓN
COTIZACIÓN

TOTALES
APORTES MORA DESCUENTO VALOR PAGADO

14-23 14-23-POSITIVA COMPAÑIA DE SEGUROS S.A. 1 $ 0 $ 0 $ 0 $ 15.500 $ 15.500 $ 0 $ 0 $ 15.500
SUBTOTALES: $ 15.500 $ 0 $ 0 $ 15.500

LIQUIDACIÓN DETALLADA APORTES
DATOS DEL COTIZANTE

Nº IDENTIFICA
CIÓN

NOMBRES
TIPO

COTIZANTE
SUBTIPO

COTIZANTE
SALARIO
BÁSICO

TIPO DE
SALARIO

C
O

LO
M

B
IA

N
O

E
X

T
R

A
N

JE
R

O

NOVEDADES

IN
G
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E

T
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T
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E

T
D
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T
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P
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O
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S
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V
S

T

S
LN IG
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V
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C

A
V

P

V
C

T

IR
P

SEGURIDAD SOCIAL
PENSIÓN

ADMIN

D
ÍA

S
 C

O
T

IBC COTIZACIÓN

FSP

SUBSISTENCIA SOLIDARIDAD

APORTES
VOLUNTARIOS

EMPLEADOR EMPLEADO

TOTAL
APORTE

SALUD

ADMIN

D
ÍA

S
 C

O
T

IBC COTIZACIÓN Vr UPC
TOTAL

APORTE

ARP

ADMIN

D
ÍA

S
 C

O
T

IBC
CENTRO

DE
TRABAJO

TOTAL
APORTE

PARAFISCALES

D
ÍA

S
 C

O
T

IBC

CCF

ADMIN
TOTAL

APORTE

SENA

TOTAL
APORTE

ICBF

TOTAL
APORTE

C
O

M

R
E

F
O

R
M

A
T

R
IB

U
T

A
R

IA

INDICADOR
TARIFA

ESPECIAL

ESAP

TOTAL
APORTE

MINEDU

TOTAL
APORTE

1 CC
12969130

ROSERO
BURBANO
RIGOBERTO

INDEPENDIE
NTE
CONTRATO
PRESTACIÓN
DE
SERVICIOS

$ 1.483.200 230201-
PROTECCI
ON

30 $
1.483.200

$ 237.400 $ 0 $ 0 $ 0 $ 0 $ 237.400EPS016-
COOMEVA
S.A.

30 $
1.483.200

$ 185.400 $ 0 $ 185.40014-23-
POSITIVA
COMPAÑI
A DE
SEGUROS
S.A.

30 $
1.483.200

12969130 $ 15.500 $ 0 $ 0 $ 0 $ 0NO Normal $ 0 $ 0

TOTAL $ 438.300

2021/11/06 10:21 USUARIO: SOI HZAMORA 1PÁGINA 1 DE





Nombre
Fecha Inicial 

Comisión
Total dias

Valor total a 
pagar

319.722,00

Firma Responsable

Verificado Por: OFFIR  GUZMAN PERDOMO Fecha Verificación: 14/10/2021 15:12:40

ORDENADOR DEL GASTO

Identificacion: 87303845 Nombre: JOHNATAN ANDRES FIGUEROA HIDALGO Cargo: SUBDIRECTOR CENTRO DE BIOTECNOLOGIA 
INDUSTRIAL - VALLE

OBJETO DE LA COMISIÓN

Impartir formación profesional integral en el área específica de emprendimiento programa SER , en la Ficha No. 2353373:
Emprendedor en prestación de servicios de alojamientos rurales

Totales Solicitud de Comisión 277.722,00 42.000,00

502021-10-22 VALLE / PALMIRA VALLE / FLORIDA 0,5 No

Impartir formación profesional integral en 
el área específica de emprendimiento 
programa SER , en la Ficha No. 
2353373:Emprendedor en prestación de 
servicios de alojamientos rurales

2021-10-20 2021-10-20 VALLE / PALMIRA VALLE / FLORIDA 0,5 No 50

2021-10-21 2021-10-21 VALLE / PALMIRA VALLE / FLORIDA 0,5 No 50

2021-10-22

3.708.000,00 185.148,00 277.722,00 42.000,00 319.722,00

Valor Viático 
Diario

Valor Total 
Viáticos

Valor Gastos de 
Viaje

Objeto de la Comisión por Tercero

RIGOBERTO  
ROSERO BURBANO

CC:  12969130 INSTRUCTOR Autorizada

Fecha Inicial 
Comisión

Fecha final 
Comisión  

Región o Depto 
Origen

Ciudad o Muni 
Destino

N°. Días
Pernocta 

Último día 
Porcentaje 
Pernocta

1,5

Dpto. / Municipio 
Destino 

N°. Días
Pernocta 

Último día 
Comisión

Porcentaje 
Pernocta

Base de Liquidación
Tipo y Número de 

Documento
Cargo Estado

Fecha final 
Comisión  

Dpto. / Municipio 
Origen 

Rubro Presupuestal de Viaticos C-3602-1300-8-0-3602035-02 - ADQUISICIÓN DE BIENES Y SERVICIOS - SERVICIO DE 
FORMACIÓN PARA EL TRABAJO EN EMPRENDIMIENTO - SERVICIO DE FORMACIÓN 

Rubro Presupuestal de Gastos de Viaje
C-3602-1300-8-0-3602035-02 - ADQUISICIÓN DE BIENES Y SERVICIOS - SERVICIO 
DE FORMACIÓN PARA EL TRABAJO EN EMPRENDIMIENTO - SERVICIO DE 

Inicial Comisión Inicial

CDP de viáticos

Consecutivo CDP 2121 Dependencia Solicitante 954438 CENTRO DE BIOTECNOLOGIA INDUSTRIAL-VALLE - EMPRENDE RURAL

Transporte por Vía Terrestre Área u Oficina FORMACION PROFESIONAL Tipo de trámite

SI Genera gastos de viaje Si Requiere Pasajes Aéreos NOTipo de Comisión Servicio Fecha Aut./ Rech.  2021-10-14 Genera Viáticos

Comisión Servicio al Interior del País - Tramite - Inicial

Solicitud de Comisión No. 51721 Fecha Solicitud 2021-10-14 Estado de la Comisión Autorizada Unidad Ejecutora o Subunidad  - 36-02-00-076-954410  CENTRO DE BIOTECNOLOGIA INDUSTRIAL-VALLE

Documento de Autorización, Reconocimiento y Ordenación 
de Pago Comisión al Interior del País

Usuario que Genera Reporte: MHlvquinte LEIDYS VANESSA QUINTERO CRUZ

Unidad ó Subunidad  que Genera 
Reporte:

36-02-00-076-
954410

CENTRO DE BIOTECNOLOGIA 
INDUSTRIAL-VALLE

Fecha y Hora Generación Reporte: 2021-10-14-4:16 p. m.
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 FORMATO INFORME LEGALIZACIÓN DESPLAZAMIENTO - CONTRATISTA 

CIUDAD Y FECHA  
Palmira Octubre 27 de  2021 

PRESENTADO A: 
Johnnatan Andrés Figueroa Hidalgo, Subdirector  Centro de Biotecnologia Industrial. 

ORDEN DE VIAJE 
No:51721 

FECHA DE INICIO: FECHA DE FINALIZACION: 

Octubre 20 de 2021. Octubre 22 de 2021. 

LUGAR A DONDE REALIZÓ 
EL DESPLAZAMIENTO 

REGIONAL / CENTRO DE FORMACION OTRA : ( ciudad) 

Valle Florida 

OBJETIVO DEL DESPLAZAMIENTO: Impartir formación profesional integral en el área específica de emprendimiento programa 
SER , en la Ficha No. 2353373: Emprendedor en prestación de servicios de alojamientos rurales
ACTIVIDADES  DESARROLLADAS: 

1. Octubre 20:  Sesión de clases para acompañar proceso de inducción e impartir formación según guía de aprendizaje. Tema
de clase: Comportamiento del emprendedor. Definición de productos y servicios (clases, empaque, marca.
etiqueta). Taller en clase.

2. Octubre 21: Ecosistema del emprendimiento. Triangulo de la reponsabilidad. Mercado, clases de mercado, estrategias de
comercializacion de productos y servicios. Taller en clase.

3. Octubre 22: Asesoría unidad productiva: Villa Santa Maria. Diagnóstico inicial, Aspectos administrativo, mercado  y financiero.

RESULTADOS: 

1. Conceptos analizados y aplicados de acuerdo a los conceptos de la guía de aprendizaje.
2. Formato totalmente diligenciado de la unidad productiva Fase I.
3. Diligenciamiento otros aspectos de la ESI: Requerimientos de inversión, análisis financiero.

EVIDENCIAS O SOPORTES: 

1. Tiquetes de viaje.
2. Listado de asistencia.
3. Acta de reunión..
4. Evidencias fotográficas de las  actividades realizadas.

COMPROMISOS 
ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA 

1. Realizar actividades relacionadas
con la presentación del producto.

2. Desarrollar  tareas de acuerdo a
visita de la unidad productiva.

Grupos de trabajo . 

Lider emprededor UP. 

Noviembre 3 de 2021. 

Noviembre 3 de  de 2021. 

CONCLUSIÓNES: 
1. Definición y contextualización de temas  abordades en la clase y apliación en ejercicios a realizar en la casa, para

presentarse en la próxima sesión de clases..
2. Estructura de seguimiento integrada de gestión, totalmente diligenciada.

DATOS DEL CONTRATISTA 

NOMBRE Y APELLIDO FIRMA 

Rigoberto Rosero Burbano 
VISTO BUENO SUPERVISOR 

CARGO DEL SUPERVISOR NOMBRE Y APELLIDO 
SUPERVISOR  

FIRMA 

Coordinador académico Jorge Enrique Olivares Garrido. 









ACTA No. 18
NOMBRE DEL COMITÉ O DE LA REUNIÓN: Sesión de clase curso: Emprendedor en prestación de servicios de 
alojamientos rurales.

CIUDAD Y FECHA: Florida Octubre 20 de 2021. HORA INICIO: 
8:00 am.

HORA FIN:  12:00 m

LUGAR Y/O ENLACE: Instalaciones finca  Villa Santa 
María.

DIRECCIÓN GENERAL / REGIONAL / CENTRO 
Centro de Biotecnologia Industrial 

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:

1. Tema de clase: Comportamiento del emprendedor. Definición de productos y servicios (clases, empaque, marca. 
etiqueta). Taller en clase. 

2. Desarrollo ejercicio relacionado con temas anteriores.

OBJETIVO(S) DE LA REUNIÓN: Desarrollar formación presencial de acuerdo a la guía de aprendizaje, teniendo en cuenta 
los temas propuestos.

DESARROLLO DE LA REUNIÓN

Se inicia la sesión de clases, con una dinámica en campo abierto, con un ejercicio cuyo objetivo es destacar el comportamiento
del ser humano a la hora de realizar una actividad, en este caso de emprendimiento; el ejercicio es de agilidad mental,  y
consiste en realizar sonidos o movimientos de algunos animales, para ello se fija un tiempo determinado.  Con este ejercicio se
pretende también establecer la disponibilidad que se tiene en cualquier momento para desarrollar una tarea o actividad. En el
desarrollo de la clase, se hace una explicación detallada de la definición de producto, servicios, de las características, clases, y en
general se trabaja en los aspectos a tener en cuenta para su presentación y participación en el mercado.

En relación al segundo temas, se da una definición detallada de los aspectos a tener en cuenta en la presentación: marca, línea
de producto, empaque, envase, embalaje, etiqueta. En este punto se acompaña la explicación con ejemplos que aportan los
aprendices, sobre todo de los productos que usualmente ellos comercializan en el mercado. En base a eso, se establece la
importancia que reviste: la presentación de un producto (os) en el mercado, y como a través de ello, se puede obtener muchas
ventajas para lograr reconocimiento y posicionamiento en el mercado.

CONCLUSIONES
Se concluye que es necesario,  aplicar todos los conceptos y conocimientos abordados con el tema de la comercialización de
productos y servicios rurales.
Es necesario que los productos y servicios que se ofrecen al cliente, tengan una buena presentación, misma que se encuentre
articulada a un producto (os) o servicios, cuya estrategia de atención al cliente sea la mejor. Lo que interesa es que el cliente
quede satisfecho y se convierta en un cliente fijo, vuelva a comprar y traiga nuevos clientes, con lo cual el negocio, crece y se
proyecta como negocio próspero, que aporta con el desarrollo de la comunidad.

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA

Reunirse cada grupo de trabajo y avanzar en el desarrollo 
de una idea de negocios.

Equipos de trabajo 
conformados.

 Octubre 27 de 2021.

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia)
Nota:  Puede incluirse imagen o captura de pantalla de los asistentes, si se trata de una reunión virtual o, de los
asistentes que participan a través de una plataforma virtual.

GD-F-007 V04





ACTA No. 19
NOMBRE DEL COMITÉ O DE LA REUNIÓN: Sesión de clase curso: Emprendedor en prestación de servicios de 
alojamientos rurales.

CIUDAD Y FECHA: Florida Octubre 21 de 2021. HORA INICIO: 
8:00 am.

HORA FIN:  12:00 m

LUGAR Y/O ENLACE: Instalaciones finca  Villa Santa 
María.

DIRECCIÓN GENERAL / REGIONAL / CENTRO 
Centro de Biotecnologia Industrial 

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:

1. Sesión de clases para impartir formación temas: Ecosistema del emprendimiento. Triangulo de la responsabilidad. 
Mercado, clases de mercado, estrategias de comercialización de productos y servicios. Taller en clase. 

2. Desarrollo ejercicio relacionado con temas anteriores.

OBJETIVO(S) DE LA REUNIÓN: Desarrollar formación presencial de acuerdo a la guía de aprendizaje, teniendo en cuenta 
los temas propuestos.

DESARROLLO DE LA REUNIÓN

Se inicia la sesión de clases, con una dinámica en el aula donde se está desarrollando la formación, con un ejercicio cuyo
objetivo fundamental es que los aprendices reconozcan que poseen una responsabilidad dentro de las actividades que realizan
en su vida. Una de ellas es el emprendimiento, en cuya actividad la responsabilidad es importante, ya define que realmente se
quiere  hacer.  Para  ello  se  entra  a  definir  el  llamado  triángulo  de  la  responsabilidad,  con  cuya  aplicación  influye  en  el
comportamiento del  emprendedor.  En el  desarrollo de la clase,  se hace una explicación detallada definiendo el  mercado,
seguidamente las clases de mercado y las estrategias a emplear para realizar una efectiva comercialización de productos o
servicios. 
En relación al segundo tema, se explica la dinámica que se presenta en el mercado, y la importancia que reviste tener en cuenta
los dos aspectos que definen al mercado, que son la oferta y la demanda. De acuerdo a ello es que hay que implementar
estrategias de comercialización, a fin de lograr el propósito que es de vender nuestros productos y que los clientes que los
adquieran puedan satisfacer plenamente sus necesidades, logrando un óptimo beneficio.

CONCLUSIONES
Se concluye que es necesario, aplicar todos los conceptos y conocimientos abordados con el tema de mercado, teniendo en cuenta
tanto la oferta como la demanda de productos y servicios.
Es necesario que los productos y servicios que se oferten en el mercado, respondan a los lineamientos que el mercado va dando y
que de acuerdo a ello, se establecerán las estrategias de venta, lo mismo que las cantidades de producto que vamos a ofrecer, los
precios que tienen esos productos y el ofrecimiento de un buen servicio al cliente, como parte de venta del producto, la imagen de
la empresa y un valor agregado relacionado con la innovación, lo cual marca la diferencia con la competencia..

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA

Reunirse cada grupo de trabajo y avanzar en el desarrollo 
de una idea de negocios.

Equipos de trabajo 
conformados.

 Noviembre 3 de 2021.

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia)
Nota:  Puede incluirse imagen o captura de pantalla de los asistentes, si se trata de una reunión virtual o, de los
asistentes que participan a través de una plataforma virtual.
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ACTA No. 20
NOMBRE DEL COMITÉ O DE LA REUNIÓN: Asesoría presencial Unidad Productiva Finca Villa Santa María.  

CIUDAD Y FECHA: Florida Octubre 22 de 2021. HORA INICIO: 8:00 
am.

HORA FIN:  12:00 m

LUGAR Y/O ENLACE: Instalaciones Unidad 
Productiva. Callejón de la Sonora. Corregimiento del 
Pedregal.

DIRECCIÓN GENERAL / REGIONAL / CENTRO 
Centro de Biotecnologia Industrial 

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:

1. Visita ocular a instalaciones Unidad Productiva.
2. Realización de Diagnóstico de la Unidad Productiva.
3. Diligenciamiento formato de Estructura de seguimiento integrado de gestión. 

OBJETIVO(S) DE LA REUNIÓN: Visita a instalaciones de y realizar  Diagnóstico de la Unidad Productiva.

DESARROLLO DE LA REUNIÓN

Se inicia la visita en las instalaciones locativas de la unidad productiva, esta unidad productiva presta los servicios de
pasadías sin alimentación, recorrido de senderos ecológicos, baño en la quebrada y práctica de sesiones de temascal, las
que llevan a cabo cada quince días.  Se socializa el objetivo de la visita, haciendo un introductorio en que consiste la
creación y/o fortalecimiento para luego registrarse como unidad productiva. Seguidamente se comienza a diligenciar el
formato de Estructura de seguimiento integrada de gestión en su Fase I, en las que, en la primera parte, la que se relaciona
con los aspectos de operación, administrativos, contables, de mercado y financieros. En cuanto al aspecto administrativa
se necesita trabajar todos los ítems, ya que desde el momento de funcionamiento del negocio, se ha manejado sin tener
en cuenta muchos de estos aspectos de este orden. En el mismo sentido se hace necesario comenzar a trabajar el aspecto
de mercado, ya que si bien cuenta y cumple con algunos ítems, hace falta ajustar otros, que son de mucha importancia
para el normal funcionamiento de la unidad productiva.
 

CONCLUSIONES
La unidad productiva tiene como objetivo fundamental, seguir adelante prestando sus servicios anotados anteriormente, y
buscar su crecimiento, a través de la participación en convocatorias que promueven o lideran entidades como El Sena, la
Alcaldía, la gobernación. También se encuentra ampliando sus instalaciones en relación al cultivo de plátano, estanque de
peces (tilapia roja) y árboles frutales, todo lo cual se constituye en atractivo para las personas que visitan este negocio. 

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA

Recolección información para proseguir con el 
fortalecimiento de la unidad productiva en los 
aspectos arriba mencionados.

Líder emprendedor de la
Unidad productiva. 

 Noviembre 3 de 2021.

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia)
Nota:  Puede incluirse imagen o captura de pantalla de los asistentes, si se trata de una reunión
virtual o, de los asistentes que participan a través de una plataforma virtual.
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EVIDENCIAS FOTOGRAFICAS VIATICOS MES DE OCTUBRE CURSO FLORIDA 
 

  

Sesión de clases presencial curso: Emprendedor en prestación de servicios de alojamientos rurales.  

Lugar: Finca Villa Santa Maria. Octubre 20 de 2021.: 

 

Sesión de clases presencial curso: Emprendedor en prestación de servicios de alojamientos rurales. 

Lugar: Finca Villa Santa Maria. Octubre 21 de 2021. 

  

Asesoría Unidad Productiva finca Villa Santa Maria. Octubre 22 de 2021. Lugar: 

Finca Villa Santa María. 
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                    FORMATO INFORME LEGALIZACIÓN DESPLAZAMIENTO - CONTRATISTA 
 

CIUDAD Y FECHA  
Palmira Noviembre 8  de  2021  

PRESENTADO A: 
Johnnatan Andrés Figueroa Hidalgo, Subdirector  Centro de Biotecnologia Industrial. 

ORDEN DE VIAJE  
No:54021 

FECHA DE INICIO: FECHA DE FINALIZACION: 

Octubre 25 de 2021. Octubre 29 de 2021. 

LUGAR A DONDE REALIZÓ 
EL DESPLAZAMIENTO 

REGIONAL / CENTRO DE FORMACION OTRA : ( ciudad) 

Valle Pradera 

OBJETIVO DEL DESPLAZAMIENTO: Impartir formación profesional integral en el área especifica de emprendiemiento programa SER 

en la ficha No. 2399857. Emprendimiento en apicultura. 

ACTIVIDADES  DESARROLLADAS: 
 

1. Octubre 25:  Sesión de clase tema: Comportamiento del emprendedor. Definción de productos y servicios (clases, empaque, marca. 
etiqueta). Taller en clase.  

2. Octubre 26:  Sesión de clase tema: Ecosistema del emprendimiento. Triangulo de la reponsabilidad. Mercado, clases de mercado, 
estrategias de comercializacion de productos y servicios.Taller en clase.  

3. Octubre 27:  Asesoría unidad productiva: Diagnóstico inicial. Diligenciamiento formato estructura de seguimiento integrada de gestión, 
Aspectos  de operación, y administrativos. 

4. Octubre 28:  Asesoría unidad productiva: Diagnóstico inicial. Diligenciamiento formato estructura de seguimiento integrada de gestión, 
Aspectos  de mercado, contables y financieros. 

5. Octubre 29:  Asesoría unidad productiva: Diagnóstico inicial. Diligenciamiento formato estructura de seguimiento integrada de gestión, 
Fuentes de financiación, Asociatividad e Impactos. 

RESULTADOS:  
1. Conceptos analizados y aplicados de acuerdo a los conceptos de la guía de aprendizaje. 
2. Formato totalmente diligenciado de la unidad productiva Fase I. 
3. Diligenciamiento otros aspectos de la ESI: Requerimientos de inversión, análisis financiero. 

EVIDENCIAS O SOPORTES:  
1. Tiquetes de viaje. 
2. Listado de asistencia. 
3. Acta de reunión.. 

4. Evidencias fotográficas de las  actividades realizadas. 

COMPROMISOS 

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA 
1. Realizar actividades relacionadas 

con la presentación del producto. 
2. Desarrollar  tareas de acuerdo a 

visita de la unidad productiva. 

Grupos de trabajo . 
 
Lider emprededor UP. 

Noviembre 4 de 2021. 
 
Noviembre 11 de  de 2021. 
 
 

CONCLUSIÓNES: 
1. Definición y contextualización de temas  abordades en la clase y apliación en ejercicios a realizar en la casa, para presentarse en la 

próxima sesión de clases.. 
2. Estructura de seguimiento integrada de gestión, totalmente diligenciada. 

DATOS DEL CONTRATISTA 

NOMBRE Y APELLIDO FIRMA 
 
Rigoberto Rosero Burbano  

VISTO BUENO SUPERVISOR 

CARGO DEL SUPERVISOR NOMBRE Y APELLIDO 
SUPERVISOR  

FIRMA 

 
Coordinador académico 

 
Jorge Enrique Olivares Garrido.  
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ACTA No. 21 
NOMBRE DEL COMITÉ O DE LA REUNIÓN: Sesión de clase curso: Emprendimiento en apicultura. 

 

CIUDAD Y FECHA: Pradera 25 de 2021. 
 

HORA INICIO: 8:00 
am. 

HORA FIN:  12:00 m 

LUGAR Y/O ENLACE: Vereda Lusitania. Vivero la buena 
espina. 

DIRECCIÓN GENERAL / REGIONAL / CENTRO Centro de 
Biotecnologia Industrial  

 
AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR: 

1. Comportamiento del emprendedor. Definición de productos y servicios (clases, empaque, marca. etiqueta). Taller en 
clase.  

2. Desarrollo ejercicio relacionado con temas anteriores. 

OBJETIVO(S) DE LA REUNIÓN: Desarrollar formación presencial de acuerdo a la guía de aprendizaje, teniendo en cuenta los 
temas propuestos. 

DESARROLLO DE LA REUNIÓN 

Se inicia la sesión de clases, con una dinámica en el aula de clases de la institución educativa de la vereda, con un ejercicio cuyo 
objetivo es destacar el comportamiento del ser humano a la hora de realizar una actividad, en este caso de emprendimiento; el 
ejercicio es de agilidad mental, y consiste en realizar sonidos o movimientos de algunos animales, para ello se fija un tiempo 
determinado.  Con este ejercicio se pretende también establecer la disponibilidad que se tiene en cualquier momento para 
desarrollar una tarea o actividad. En el desarrollo de la clase, se hace una explicación detallada de la definición de producto, 
servicios, de las características, clases, y en general se trabaja en los aspectos a tener en cuenta para su presentación y participación 
en el mercado. 
En relación al segundo tema, se da una definición detallada de los aspectos a tener en cuenta en la presentación: marca, línea de 
producto, empaque, envase, embalaje, etiqueta. En este punto se acompaña la explicación con ejemplos que aportan los 
aprendices, sobre todo de los productos que usualmente ellos comercializan en el mercado. En base a eso, se establece la 
importancia que reviste: la presentación de un producto (os) en el mercado, y como a través de ello, se puede obtener muchas 
ventajas para lograr reconocimiento y posicionamiento en el mercado. 

 
CONCLUSIONES 

Se concluye que es necesario, aplicar todos los conceptos y conocimientos abordados con el tema de la comercialización de 
productos y servicios rurales. 
Es necesario que los productos y servicios que se ofrecen al cliente, tengan una buena presentación, misma que se encuentre 
articulada a un producto (os) o servicios, cuya estrategia de atención al cliente sea la mejor. Lo que interesa es que el cliente quede 
satisfecho y se convierta en un cliente fijo, vuelva a comprar y traiga nuevos clientes, con lo cual el negocio, crece y se proyecta 
como negocio próspero, que aporta con el desarrollo de la comunidad. 

COMPROMISOS 

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA 

Reunirse cada grupo de trabajo y avanzar en el desarrollo 
de una idea de negocios. 

Equipos de trabajo 
conformados. 

 Octubre 28 de 2021. 
 
 
 

 

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia) 
Nota: Puede incluirse imagen o captura de pantalla de los asistentes, si se trata de una reunión virtual o, de los asistentes que 
participan a través de una plataforma virtual. 
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ACTA No. 22 
NOMBRE DEL COMITÉ O DE LA REUNIÓN: Sesión de clase curso: Emprendimiento en apicultura. 

 

CIUDAD Y FECHA: Pradera Octubre 26 de 2021. 
 

HORA INICIO: 8:00 
am. 

HORA FIN:  12:00 m 

LUGAR Y/O ENLACE: Vereda Lusitania. Vivero la buena 
espina. 

DIRECCIÓN GENERAL / REGIONAL / CENTRO Centro de 
Biotecnologia Industrial  
 

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR: 
 

1. Sesión de clases para impartir formación temas: Ecosistema del emprendimiento. Triangulo de la responsabilidad. 
Mercado, clases de mercado, estrategias de comercialización de productos y servicios. Taller en clase.  

2. Desarrollo ejercicio relacionado con temas anteriores. 

OBJETIVO(S) DE LA REUNIÓN: Desarrollar formación presencial de acuerdo a la guía de aprendizaje, teniendo en cuenta los 
temas propuestos. 

DESARROLLO DE LA REUNIÓN 

Se inicia la sesión de clases, con una dinámica en el aula donde se está desarrollando la formación, con un ejercicio cuyo objetivo 
fundamental es que los aprendices reconozcan que poseen una responsabilidad dentro de las actividades que realizan en su vida. 
Una de ellas es el emprendimiento, en cuya actividad la responsabilidad es importante, ya define que realmente se quiere hacer. 
Para ello se entra a definir el llamado triángulo de la responsabilidad, con cuya aplicación influye en el comportamiento del 
emprendedor. En el desarrollo de la clase, se hace una explicación detallada definiendo el mercado, seguidamente las clases de 
mercado y las estrategias a emplear para realizar una efectiva comercialización de productos o servicios.  
En relación al segundo tema, se explica la dinámica que se presenta en el mercado, y la importancia que reviste tener en cuenta 
los dos aspectos que definen al mercado, que son la oferta y la demanda. De acuerdo a ello es que hay que implementar estrategias 
de comercialización, a fin de lograr el propósito que es de vender nuestros productos y que los clientes que los adquieran puedan 
satisfacer plenamente sus necesidades, logrando un óptimo beneficio. 
 

CONCLUSIONES 

Se concluye que es necesario, aplicar todos los conceptos y conocimientos abordados con el tema de mercado, teniendo en cuenta 
tanto la oferta como la demanda de productos y servicios. 
Es necesario que los productos y servicios que se oferten en el mercado, respondan a los lineamientos que el mercado va dando y 
que de acuerdo a ello, se establecerán las estrategias de venta, lo mismo que las cantidades de producto que vamos a ofrecer, los 
precios que tienen esos productos y el ofrecimiento de un buen servicio al cliente, como parte de venta del producto, la imagen de 
la empresa y un valor agregado relacionado con la innovación, lo cual marca la diferencia con la competencia.. 
 

COMPROMISOS 

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA 

Reunirse cada grupo de trabajo y avanzar en el desarrollo 
de una idea de negocios. 

Equipos de trabajo 
conformados. 

 Noviembre 4 de 2021. 
 
 
 
 

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia) 
Nota: Puede incluirse imagen o captura de pantalla de los asistentes, si se trata de una reunión virtual o, de los asistentes que 
participan a través de una plataforma virtual. 
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ACTA No. 23 

NOMBRE DEL COMITÉ O DE LA REUNIÓN: Asesoría presencial Unidad Productiva Apícola la fría.   
 

CIUDAD Y FECHA: Pradera Octubre 27 de 2021. 
 

HORA INICIO: 8:00 
am. 

HORA FIN:  12:00 m 

LUGAR Y/O ENLACE: Instalaciones Unidad 
Productiva. Vereda La fría. 

DIRECCIÓN GENERAL / REGIONAL / CENTRO Centro de 
Biotecnologia Industrial  
 

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR: 
 

1. Visita ocular a instalaciones Unidad Productiva. 
2. Realización de Diagnóstico de la Unidad Productiva. 
3. Diligenciamiento formato de Estructura de seguimiento integrado de gestión.  

 

OBJETIVO(S) DE LA REUNIÓN: Visita a instalaciones de y realizar  Diagnóstico de la Unidad Productiva. 

DESARROLLO DE LA REUNIÓN 

Se inicia la visita en el terreno donde se van a instalar los apiarios (en total de 3), con el fin de verificar las 
instalaciones locativas de la unidad productiva, esta unidad productiva. 
Se socializa el objetivo de la visita, haciendo un introductorio en que consiste la creación y/o fortalecimiento para 
luego registrarse como unidad productiva. Seguidamente se comienza a diligenciar el formato de Estructura de 
seguimiento integrada de gestión en su Fase I, en las que, en la primera parte, la que se relaciona con los aspectos: 
Fuentes de financiación, Asociatividad e Impactos. 

CONCLUSIONES 

La unidad productiva tiene como objetivo fundamental, avanzar en la capacitación que se recibe en el curso de 
formación: emprendimiento en apicultura y a la vez, trabajar en la consecución de los apiarios, para instalarlos 
en la finca y comenzar el proceso de producción de miel, polen, cera real y otros productos derivados. En cuanto 
a los aspectos de fuentes de financiación administrativos se tiene previsto avanzar en la capacitación referida 
anteriormente, sobretodo en el aspecto organizacional, donde se asignan responsabilidades y funciones para 
que la unidad productiva en comento, continúe después de terminada la formación en fase I y prosiga su 
fortalecimiento en Fase II del proceso.  

COMPROMISOS 

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA 

Recolección información para proseguir con el 
fortalecimiento de la unidad productiva en los 
aspectos arriba mencionados. 

Líder emprendedor de 
la Unidad productiva.  

 Noviembre 5 de 2021. 
 
 
 
 

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia) 
Nota: Puede incluirse imagen o captura de pantalla de los asistentes, si se trata de una reunión virtual o, de los 
asistentes que participan a través de una plataforma virtual. 
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ACTA No. 24 

NOMBRE DEL COMITÉ O DE LA REUNIÓN: Asesoría presencial Unidad Productiva Apícola la fría.   
 

CIUDAD Y FECHA: Pradera Octubre 28 de 2021. 
 

HORA INICIO: 8:00 
am. 

HORA FIN:  12:00 m 

LUGAR Y/O ENLACE: Instalaciones Unidad 
Productiva. Vereda La fría. 

DIRECCIÓN GENERAL / REGIONAL / CENTRO Centro de 
Biotecnologia Industrial  
 

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR: 
 

1. Visita ocular a instalaciones Unidad Productiva. 
2. Realización de Diagnóstico de la Unidad Productiva. 
3. Diligenciamiento formato de Estructura de seguimiento integrado de gestión.  

 

OBJETIVO(S) DE LA REUNIÓN: Visita a instalaciones de y realizar  Diagnóstico de la Unidad Productiva. 

DESARROLLO DE LA REUNIÓN 

Se inicia la visita en el terreno donde se van a instalar los apiarios (en total de 3), con el fin de verificar las 
instalaciones locativas de la unidad productiva, esta unidad productiva. 
Se socializa el objetivo de esta segunda visita, que tiene por objetivo, mirar otros aspectos importantes 
relacionados con el funcionamiento de la unidad productiva, los que hacen referencia a los aspectos de mercado, 
contables y financieros. Se profundiza en los anteriores aspectos, sobre todo pensando que es un negocio que 
va arrancar de cero, y que como tal, debe considerar lo primero aspectos como el mercado, donde se va ubicar. 
a qué tipo de clientes debe trabajar para el desarrollo de este negocio, las estrategias para comercializar el 
producto (os), etc. Asi mismo debe tener en cuenta, como va administrar los ingresos y gastos del negocio, por 
ello, debe conocerse los libros de contabilidad, su manejo y su aplicación para el crecimiento del negocio. 

CONCLUSIONES 

La unidad productiva, se propone prepararse y adquirir el conocimiento necesario en el área contable, para poder 
llevar correctamente su contabilidad general, en cuanto a libro diario, donde va a consignar las ventas diarias lo 
mismo que los libros de balance, el de estado de pérdidas y ganancias, entre otros. Se tiene previsto visitar 
unidades productivas o negocios que ya tengan su montaje y producción apícola, para intercambiar experiencias 
y sobre aprender de la experiencia de otros emprendedores del ramo. También es necesario trabajar en la 
contabilidad de costos, a fin de establecer los ingresos proyectados por las ventas futuras de la unidad productiva 
y en base en ello también, fijar los precios de comercialización, por cuanto en el mercado, aparece la competencia 
y la unidad productiva.  

COMPROMISOS 

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA 

Recolección información para proseguir con el 
fortalecimiento de la unidad productiva en los 
aspectos arriba mencionados. 

Líder emprendedor de 
la Unidad productiva.  

 Noviembre 8 de 2021. 
 
 
 
 

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia) 
Nota: Puede incluirse imagen o captura de pantalla de los asistentes, si se trata de una reunión virtual o, de los 
asistentes que participan a través de una plataforma virtual. 
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ACTA No. 25 

NOMBRE DEL COMITÉ O DE LA REUNIÓN: Asesoría presencial Unidad Productiva Apícola la fría.   
 

CIUDAD Y FECHA: Pradera Octubre 29 de 2021. 
 

HORA INICIO: 8:00 
am. 

HORA FIN:  12:00 m 

LUGAR Y/O ENLACE: Instalaciones Unidad 
Productiva. Vereda La fría. 

DIRECCIÓN GENERAL / REGIONAL / CENTRO Centro de 
Biotecnologia Industrial  
 

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR: 
 

1. Visita ocular a instalaciones Unidad Productiva. 
2. Realización de Diagnóstico de la Unidad Productiva. 
3. Diligenciamiento formato de Estructura de seguimiento integrado de gestión.  

 

OBJETIVO(S) DE LA REUNIÓN: Visita a instalaciones de y realizar  Diagnóstico de la Unidad Productiva. 

DESARROLLO DE LA REUNIÓN 

Se inicia la visita en el terreno donde se van a instalar los apiarios (en total de 3), con el fin de verificar las 
instalaciones locativas de la unidad productiva, esta unidad productiva. 
Se socializa el objetivo de la visita, haciendo un introductorio en que consiste la creación y/o fortalecimiento para 
luego registrarse como unidad productiva. Seguidamente se comienza a diligenciar el formato de Estructura de 
seguimiento integrada de gestión en su Fase I, en las que, en la primera parte, la que se relaciona con los aspectos: 
fuentes de financiación, organizacional e impactos. Asi mismo se imparte inducción en lo relacionado a la 
formulación de proyectos. 
  

CONCLUSIONES 

La unidad productiva, se propone prepararse y adquirir el conocimiento necesario en el área contable, para poder 
llevar correctamente su contabilidad general, en cuanto a libro diario, donde va a consignar las ventas diarias lo 
mismo que los libros de balance, el de estado de pérdidas y ganancias, entre otros. Se tiene previsto visitar 
unidades productivas o negocios que ya tengan su montaje y producción apícola, para intercambiar experiencias 
y sobre aprender de la experiencia de otros emprendedores del ramo. También es necesario trabajar en la 
contabilidad de costos, a fin de establecer los ingresos proyectados por las ventas futuras de la unidad productiva 
y en base en ello también, fijar los precios de comercialización, por cuanto en el mercado, aparece la competencia 
y la unidad productiva.  

COMPROMISOS 

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA 

Recolección información para proseguir con el 
fortalecimiento de la unidad productiva en los 
aspectos arriba mencionados. 

Líder emprendedor de 
la Unidad productiva.  

 Noviembre 11 de 2021. 
 
 
 
 

ASISTENTES: (Incorporar registro de asistencia) 
Nota: Puede incluirse imagen o captura de pantalla de los asistentes, si se trata de una reunión virtual o, de los 
asistentes que participan a través de una plataforma virtual. 

 





EVIDENCIAS FOTOGRAFICAS VIATICOS MES DE OCTUBRE CURSO PRADERA. FICHA No. 2399857 

 

Sesión de clases. Sesión de clases. Curso: Emprendedor en producción apícola. Lugar. 

 Institución educativa Vereda Lusitania. Municipio de Pradera (V). Octubre 25 de 2021. 

 

Sesión de clases. Curso: Emprendedor en producción apícola. Lugar. Institución educativa 

Vereda Lusitania. Municipio de Pradera (V). Octubre 26 de 2021. 



EVIDENCIAS FOTOGRAFICAS VIATICOS MES DE OCTUBRE CURSO PRADERA. FICHA No. 2399857 

 

Sesión de clases. Curso: Emprendedor en producción apícola. Práctica de campo, Diagnóstico  

capacidad floración, vereda La Fria, Correg.de Bolívar, Mupio Pradera (V). Octubre 27 de 2021. 

 

Sesión de clases. Curso: Emprendedor en producción apícola. Lugar. Institución educativa  

Vereda Lusitania. Municipio de Pradera (V). Octubre 28 de 2021. 

  

Asesoria unidad productiva “Apícola La Fria”. Sesión de clases. Curso: Emprendedor en producción apícola. Lugar. Institución educativa 

Vereda Lusitania. Municipio de Pradera (V). Octubre 29 de 2021. 

 

 



S
Libertad y orden

REPÚBLICA DE COLOMBIA

El Servicio Nacional de Aprendizaje SENA
En cumplimiento de la Ley 119 de 1994

Hace constar que
RIGOBERTO ROSERO BURBANO

Con Cedula de Ciudadania No. 12969130

Participó en el evento de Divulgación Tecnológica
SENSIBILIZACIÓN EN EL PROCESO DE CONTRATACIÓN CON EL ESTADO COLOMBIANO SERVICIOS PERSONALES

con una duración de 2 horas
En testimonio de lo anterior. se firma el presente en Palmira. a los dos (2) dias del mes de septiembre de dos mil veintiuno (2021)

JOHNNATAN ANDRES FIGUEROA HIDALGO
SUBDIRECTOR GRADO 2 CENTRO DE BIOTECNOLOGIA INDUSTRIAL

REGIONAL VALLE
6404118 - 02/09/2021

FECHA REGISTRO

La autenticidad de este documento puede ser verificada en el registro electrónico que se encuentra en la página web http://certificados.sena.edu.co, bajo el número 954400207927CC12969130C.
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