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ANÁLISIS DEL SECTOR 

 

1. Definición Del Sector. 

 

El objeto del presente proceso pertecene al sector secundario que abarca las actividades relacionadas con la 

transformación de las materias primas en productos manufacturados, ya sea para ser consumidos directamente o para 

usarlo como materias primas en otras industrias, debido a la necesidad que tiene el SENA de brindar dotación a sus 

empleados se requiere Contratar la compra de ropa de trabajo (botas) para instructores de la Regional Distrito Capital 

vigencia 2021 

1.1. Aspectos Generales. 

Este 2020 nos ha dejado una nueva realidad y muchas lecciones. No podemos desaprovechar esta transición para ver a 
través de la ventana del optimismo las transformaciones que deben ser abordadas con una perspectiva positiva, 
aprovechando las oportunidades que estas nos traen. Caracterizar este 2020 resulta difícil porque las transformaciones 
son muchas en aspectos de la vida familiar, comercial, políticas públicas, empresarial e internacional. También se podría 
hablar de una sexta revolución industrial, donde la transformación digital que era un proyecto para el futuro pasó a ser 
una necesidad apremiante, se aceleró y llegó para quedarse en los hogares, las empresas, los gobiernos, la educación. 
El COVID-19 obligó a todos los países a implementar medidas restrictivas y de confinamiento. Por el lado de las personas, 
la movilidad mundial se redujo a su mínima expresión llegando a caer hasta en un 50% en abril. Todas estas medidas se 
tradujeron en un fuerte impacto sobre la actividad de operación de las empresas, la movilidad de las personas, la 
distribución de los productos, el abastecimiento de los bienes y servicios, es decir, en términos económicos enfrentamos 
una crisis doble, la de la oferta y la de la demanda, con características y posibles soluciones diferentes. 2 En estas 
condiciones el 2020 fue un año de recesión económica. La economía mundial caerá a una tasa del -4.4%, se esperaba 
un crecimiento del 3.4%. A pesar de que todos los países se vieron afectados, el deterioro económico ha presentado un 
comportamiento heterogéneo. Las economías avanzadas (-5.8%) muestran signos de una caída más pronunciada que 
las economías en desarrollo (-3.3%). América Latina hace parte del grupo de economías con mayor impacto, se prevé 
una caída del -8.1% para el 2020. En Colombia, la tasa de crecimiento económico se ha comportado en la misma línea, 
se espera que el año cierre con una tasa alrededor del -8%. A diferencia de otros países, Colombia está viviendo por 
primera vez en su historia reciente una recesión económica, en estos somos totalmente novatos, quienes ya lo han vivido 
nos llevan gran ventaja. El 2021 se espera sea un año de recuperación a nivel mundial explicado en gran parte por un 
rebote estadístico, con una mayor operación de los distintos sectores económicos a la registrada en 2020. Para la 
economía mundial, se estima un crecimiento de 5,2% en tanto que para América Latina la recuperación parece ser más 
moderada y se prevé una tasa de 3,2%. 
 
El Departamento Administrativo Nacional de Estadística (Dane), dio a conocer que la industria manufacturera tuvo un 
crecimiento real en su producción de 20,7% con respecto a marzo de 2020, y un incremento de 10,1% con respecto al 
mismo mes de 2019. Esta cifra es la más alta en la serie histórica desde enero de 1991. 

Según el Dane, la recuperación de este sector, se debió a la elaboración de bebidas, a la fabricación de vehículos y a las 
actividades de refinación con una variación de 37%. De otro lado, la elaboración de azúcar y panela fue la de mayor 
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contribución negativa (-0,9 p.p.). “Fueron los tres dominios más afectados por los cierres de marzo del 2020. Estos tres 
explicaban el 50% de la contracción de -8% que se dio en ese momento”, dijo Juan Daniel Oviedo director de la entidad. 

Por departamentos y ciudades metropolitanas, Antioquia, Bogotá y Cundinamarca explicaron más de la mitad de la 
producción real de 20,7% con 12,2 puntos porcentuales de ese total. “Vamos a ver que para abril estas zonas del país 
van a ver una afectación por las medidas de restricción presentadas en ese mes”, dijo el Dane. 

La entidad también reveló que el crecimiento del sector manufacturero en materia de ventas reales fue de 21,1% frente a 
marzo de 2020 y de 14,3 % frente a al mismo mes de 2019. La encuesta revelada por Oviedo, señala también que en el 
primer trimestre del 2021, la producción manufacturera creció 6,2 % en comparación con el mismo mes de 2020. Las 
ventas reales crecieron 6,3 % y el personal ocupado cayó 4,8 % en en la variación anual. 

De acuerdo con la Encuesta Mensual de Comercio, en marzo de 2021 el comercio minorista y de vehículos registró una 
variación de 20,1% en sus ventas reales frente al mismo mes del año anterior. Al excluir las ventas de combustibles y de 
vehículos, esta variación anual fue 9,7%. Al iempo, las ventas realizadas a través de comercio electrónico aumentaron 
71,0% en marzo de 2021 frente al mismo mes del año anterior, aportando de esta manera 1,2 p.p. a la variación anual de 
las ventas totales del comercio minorista excluyendo las ventas de vehículos, la cual se ubicó en 14,3%. 

“La totalidad de las ventas de comercio minorista y vehículos en el primer trimestre, está relacionado con un cambio en 
el patrón de consumo de los hogares. Las familias también se equiparon con más computadores y este tipo de 
herramientas informáticas y móviles para el trabajo en casa y la virtualidad”, señaló Oviedo. 

 
 
 
El dinamismo del sector industrial para cualquier país está determinado por una cantidad importante de factores que 
intervienen en su comportamiento, las variantes externas e internas como situaciones políticas y/o económicas son 
situaciones influyentes para el crecimiento de un país y toman especial relevancia si hablamos de economías emergentes 
como son la mayoría en América Latina, pero no cabe la menor duda que el común denominador que define el crecimiento 
o la contracción del sector manufacturero es la demanda, fenómeno que para Colombia en su entorno interno se moderó 
en los últimos 6 años debido a las bajas perspectivas de crecimiento económico del país, mostrando un crecimiento tan 
sólo del 3,3% en sus ventas reales para el 2019[i] donde el sector industrial aporto un crecimiento del 1,6%. 
 

https://www.varichem.com/blog/2021/02/02/que-le-espera-en-el-2021-a-la-industria-manufacturera-colombiana/#_edn1
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Por otra parte el 2020 fue un año que cambió el que panorama del PIB mundial, regional y de Colombia dejando una 
nueva realidad y muchas lecciones, según los expertos es complicado caracterizar el 2020 debido a todas las 
transformaciones que sufrieron los aspectos comerciales, empresariales, políticas y hasta la manera en la hacíamos 
negocios, obligando a los países a acelerar sus proyectos digitales y de tecnología convirtiéndolos en una herramienta 
clave para la continuidad del negocio, todas estas condiciones se tradujeron en una recesión económica para el mundo 
donde América Latina es una de las economías más impactadas. 

 

 
Para Colombia aunque los números aún se encuentran en construcción, se espera que cierre con una tasa de -8% en su 
PIB donde la industria manufacturera alcanzaría una variación negativa de -9% o un -12,4% contemplados bajo un 
escenario pesimista, resultado de la toda la disminución de las actividades industriales en donde se destacan la 
fabricación de minerales no metálicos, reducción de los productos metalúrgicos de básico consumo, y por supuesto la 
fabricación de productos derivados de la refinación de petróleo y actividades de mezcla de combustibles estos últimos 
golpeados directamente por la reducción de la demanda de diésel, gasolina y jet por parte del sector de transporte terrestre 
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y aéreo. En la siguiente gráfica se ilustran los principales obstáculos que se presentaron durante el 2020 para la industria 
colombiana. 

 

Cabe resaltar que todas las compañías que basaron sus esfuerzos en generar ventajas y factores diferenciadores para 
sus procesos, lograron asumir estratégicamente todos los retos generados en el 2020. 

A pesar de los grandes cambios que sufrió la economía global, Varichem demostró su alto compromiso por mantenerse 
en el mercado, lo cual se evidenció en el cumplimiento de la meta que se trazó en enero de 2020, y que aun con la 
pandemia logró culminar con el éxito de los objetivos trazados, destacando dentro de sus grandes fortalezas el liderazgo 
del talento humano, el buen desempeño en el desarrollo de sus procesos, y la calidad en la entrega de sus productos 
insignia. 

Varichem, después de 25 años de trabajo destacándose en las actividades y proyectos que emprendió, obtuvo la 
experiencia y el conocimiento suficiente para superar todas las adversidades presentadas durante el año 2020 de una 
forma organizada. En el pasado, en el presente y en el futuro Varichem continuará contando con la capacidad de ajustarse 
al cambio y entregar a sus clientes productos de calidad innovadores que atienden a la nueva realidad surgida por los 
cambios actuales en el panorama global. No obstante, todo esto no hubiese sido posible sin el compromiso de los 
colaboradores que pertenecen a la organización y su arduo trabajo para cumplir con calidad, tiempo y eficiencia que son 

exigencias del mercado. 

Los productos elaborados en Varichem son 100% colombianos, con estándares internacionales y materiales de un alto 
nivel de cumplimiento en calidad, esto le ha permitido llegar a países como Reino Unido, Paraguay, Chile, Bolivia, 
Ecuador, Perú, Panamá entre otros, siendo destacados los acabados y atributos del producto final. La línea de 
manufactura y ensamble, se ha destacado conservando la calidad de sus productos, combatiendo múltiples factores 
internos y externos, comprometidos con atender las necesidades de sus clientes, quienes conforman el grupo más 
exigente en cuanto factores de calidad, precio y duración que se puedan encontrar en el mercad 
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Aspectos económicos:El sector textil-confecciones colombiano vive un momento de buenos resultados. El alza del dólar 

ha mejorado su competitividad en las plazas nacionales, aunque las exportaciones no repuntan por la pérdida de 

mercados tras la revaluación y aranceles de países vecinos.1 

 
Las estadísticas de la Muestra Mensual Manufacturera (MMM), que elabora el Dane, indica que en los 12 últimos meses 
(a enero del 2016) la producción real del sector de confecciones, descontando la inflación, se ubicó en 6,1 por ciento y 
las ventas subieron 5,9 por ciento. 
 
En el canal del comercio al por menor, la registradora de las firmas confeccionistas también se movió de manera 
importante y según el Dane las ventas de productos textiles y prendas de vestir crecen 7,5 por ciento en el último año. 

AGENTES QUE COMPONEN EL SECTOR: Teniendo en cuenta las medianas, pequeñas y micro empresas que se 
dedican al producción y distribución en el sector que son de más fácil acceso para la comunidad en general. 
GREMIOS Y ASOCIACIONES QUE PARTICIPAN EN EL SECTOR: El sector cuenta con entidades de apoyo, como el 
Clúster Textil y Confección, la Cámara Sectorial de la ANDI, Inexmoda, Proexport, PTP, SENA, entre otros 
CADENA DE PRODUCCIÓN Y DISTRIBUCIÓN: La cadena textil confección agrupa los siguientes sectores CIIU (revisión 
3) 3 dígitos:  

 171: Preparación e hilatura de fibras textiles  

 172: Tejedura de productos textiles  

 173: Acabado de productos textiles no producidos en la misma unidad de producción  

 174: Fabricación de otros productos textiles  

 175: Fabricación de tejidos y artículos de punto y ganchillo  

 181: Fabricación de prendas de vestir, excepto prendas de piel.  

 

MATERIAS PRIMAS NECESARIAS PARA LA PRODUCCIÓN:  

Los eslabones iniciales de la cadena tienen un estrecho vínculo con el sector agropecuario a través de la demanda de 
fibras de origen natural, vegetal y animal (como el algodón y la lana, principalmente, y en menor medida otras fibras como 
seda natural, lino, fique, yute, etc.), y con la industria petroquímica, de la cual insume una amplia gama de fibras sintéticas 
tales como el nailon y el poliéster. Otras fibras, que habitualmente se catalogan como artificiales, tienen origen natural, 
como el acetato y el rayón-viscosa, y su producción se orienta tanto a la confección de prendas de vestir (rayón-viscosa) 
como a la industria de tabaco (el acetato de los filtros de cigarrillo).Por último, la cadena comprende también la producción 
de los mencionados textiles técnicos que, además del uso de fibras predominantemente sintéticas de origen petroquímico, 
insume fibras de materiales inorgánicos como el vidrio, el metal, el carbón, la cerámica y el asbesto. Este perfil estudiará 
los eslabonamientos principales a partir de las fibras naturales -algodón y lana- y sintéticas, cuyo uso predominante ocurre 
en la industria de las confecciones, prendas de vestir y artículos para el hogar.  

Aspectos Regulatorios: EL sector Textil – Confección a nivel nacional e internacional debe acogerse a las 

normatividades que le apliquen en sus diferentes etapas teniendo en cuenta que trabajan con materias primas y realizan 

un proceso de producción y distribución que implica varios aspectos desde el ambiental, el comercial y el de salud. Para 

                                                           
http://www.eltiempo.com/archivo/documento/CMS-16549912 
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todo esto se llega a identificar algunos procedimientos regulados por la normatividad dada por las diferentes entidades 

nacionales e internacionales. 

INCONTEC (Instituto Colombiano de Normas Técnicas y Certificación): Las normas técnicas de prendas de 

seguridad para el trabajo, es una exigencia del Ministerio de trabajo y las normas técnicas de prendas militares, son una 

exigencia del Ministerio de Defensa de Colombia. En un comienzo, fueron solicitadas 100 normas a Icontec y 

posteriormente el Ministerio de Defensa solicitó asesoría al ICONTEC y creó una Unidad Sectorial de Normalización para 

crear sus propias normas.  

ICONTEC proporcionará al proyecto PTB la base de datos de normas de Ropa Infantil y Ropa de Trabajo y de 

Seguridad Con el Programa de Transformación Productiva de Colombia 

 

PERSPECTIVA PARA EL 2021. 

 
Las contracciones económicas para cada país y en cada sector serán revertidas y se espera que el 2021 sea un año de 
recuperación lo cual será el inicio de un camino dirigido a alcanzar las cifras a las que la economía estaba acostumbrada 
antes de la pandemia, según las proyecciones de la ANDI la economía mundial tendrá una recuperación del 5,5%  para 
las economías de América Latina en un 3,6%, el porcentaje proyectado correspondiente a Colombia es de un 5% para el 
2021 de acuerdo a la comisión económica para América Latina y el Caribe, donde a su vez recomienda aplicar todas las 
medidas para afrontar la transformación productiva de la industria manufacturera que vaya de la mano con temas de 
medio ambiente, innovación y tecnología. 

 

 
Es de vital importancia que las empresas colombianas estén preparadas en el 2021 para asumir esta nueva era de la 
virtualidad, la cual trae consigo un sin número de oportunidades para la internacionalización entendiéndose que no 
solamente se resume a un aumento en las exportaciones dentro de su portafolio de ventas, también se pueden incluir 
alianzas estratégicas con empresas extranjeras, y prestación de servicios para mercados internacionales 
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Ventas de la Industria  

En junio de 2021 frente a junio de 2020, tres de los cuatro sectores industriales presentaron variaciones positivas. 

Industria manufacturera presentó una variación 20,8%; Suministro de electricidad y gas de 9,3% y Explotación de 

minas y canteras de 0,9%. En contraste, el sector de Captación, tratamiento y distribución de agua presentó una 

variación negativa de 0,4% 
 

 
   Fuente: DANE 

 Importaciones del Sector. 

De acuerdo con las declaraciones de importación registradas ante la DIAN en junio de 2021, las importaciones fueron 
US$4.922,9 millones CIF y presentaron un aumento de 69,8% con relación al mismo mes de 2020. Este comportamiento 
obedeció principalmente al aumento de 66,3% en el grupo de Manufacturas. 
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En junio de 2021, las importaciones de Manufacturas participaron con 77,6% del valor CIF total de las importaciones, 
seguido por productos Agropecuarios, alimentos y bebidas con 14,6%, Combustibles y productos de las industrias 
extractivas con 7,7% y otros sectores 0,1%. 

Exportaciones del sector. 

 

De acuerdo con la información de exportaciones procesada por el DANE y la DIAN, en junio de 2021 las ventas externas 
del país fueron US$3.046,9 millones FOB y presentaron un aumento de 33,1% en relación con junio de 2020; este 
resultado se debió principalmente al crecimiento de 56,3% en las ventas externas del grupo de Combustibles. 

 

  

En el mes de referencia, las exportaciones de Combustibles y productos de las industrias extractivas participaron con 
48,2% del valor FOB total de las exportaciones; así mismo, Manufacturas con 22,2%, Agropecuarios, alimentos y 
bebidas 20,5%, y otros sectores con 9,1%. 

En junio de 2021 se exportaron 11,5 millones de barriles de petróleo crudo, lo que representó una caída de 26,1% 
frente a junio de 2020. 

 

2. ANÁLISIS DE LA OFERTA. 
 

Aplicando   lo establecido en la Ley  2069 de 2020 artículo 33  PROMOCIÓN DEL ACCESO DE LAS MIPYMES AL 
MERCADO DE COMPRAS PÚBLICAS, El mercado nacional  cuenta con proveedores de reconocida trayectoria, con 
capacidad de prestar el servicio relacionado con el presente proceso de contratación a fin de efectuarse acorde con las 
necesidades institucionales. 

 

En el sector existe una variedad de empresas que se dedican a ofrecer el servicio, algunos de los posibles oferentes son: 
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 Debalnco S.A. 
 Central de Dotaciones S.A.S 
 Kosta Azul 
 Más Dotaciones Y Cía. Ltda. 
 Kosta Brava. 
 Confecciones Y Dotaciones Marcels. 
 Dotaciones Jumart S.A.S. 
 Calzado Romulo. 
 Fábrica De Medias Inversiones Heme S.A.S – Ihemesas. 

 Dotaciones Artiseg S.A.S. 
 AFG dotaciones industrial sas 
 Dotaciones RAC. 

 

  

Vale la pena acotar que en cumplimiento del Art. 33 de la Ley 2069 de 2020 “… Por medio de la cual se impulsa el 
emprendimiento en Colombia…” que modifico el Art 12. De la Ley 599 de 2000 mediante la precitada herramienta la -
Regional Distrito Capital SENA  identificó las MYPIMES que podrán ser potenciales proveedoras directas o indirectas 
para facilitar su participación dentro del presente proceso de contratación realizando la consulta en la Plataforma de 
Agencia Nacional para las Compras Públicas – Colombia Compra Eficiente link https://www.colombiacompra.gov.co/, 
Manual de Uso de Herramientas de Análisis de demanda y de oferta del Modelo de Abastecimiento Estratégico. 
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3.  ANÁLISIS DE LA DEMANDA 

 
Procesos similares contratados por la Entidad: 

ADQUISICIONES PREVIAS DEL SENA   
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ENTIDAD 
SENA-REGIONAL 
CUNDINAMARCA 

SENA-REGIONAL 
GUAJIRA 

REGIONAL 
ANTIOQUÍA 

MODALIDAD DE 
SELECCIÓN 

MINIMA CUANTIA  CEET-
0246-2018 

MINIMA CUANTIA  
GJR-0031-2019 

MINIMA 
CUANTIA   ANT-
0075-2019 

OBJETO DEL 
CONTRATO 

CONTRATAR LA 
COMPRA DE DOTACIÓN 
PARA LOS 
TRABAJADORES 
OFICIALES DE LOS 
CENTROS DE 
ELECTRICIDAD, 
ELECTRÓNICA Y 
TELECOMUNICACIONES, 

ADQUIRIR A TÍTULO 
DE COMPRAVENTA 
LA DOTACIÓN Y 
ROPA DE TRABAJO, 
PARA LOS 
EMPLEADOS 
PÚBLICOS Y 
TRABAJADORES 
OFICIALES DEL 

SUMINISTRAR 
LA ROPA 
DEPORTIVA DE 
HOMBRE Y 
MUJER COMO 
DOTACIÓN DE 
LOS 
EMPLEADOS 
PÚBLICOS DEL 
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MATERIALES Y 
ENSAYOS, 
METALMECÁNICO, 
TECNOLOGÍAS DEL 
TRANSPORTES Y 
MANUFACTURA EN 
TEXTIL Y CUERO DE LA 
REGIONAL DISTRITO 
CAPITAL. 

SERVICIO NACIONAL 
DE APRENDIZAJE –
SENA. 

SENA 
REGIONAL 
ANTIOQUIA DE 
LA VIGENCIA 
2019 

AUTORIZACIONES, 
PERMISOS O 
LICENCIAS 

NO NO 

 
NO  

VALOR 
DELCONTRATO 

$ 71.828.661 $48,959,677.00 
 $ 
24,877,900.00 

ADICIONES NO NO NO 

No DE 
CONTRATOS 
SUSCRITOS PARA 
EL EFECTO Y 
VIGENCIAS 

1 1 

1 

FORMA DE PAGO 

EL SENA realizara un 
único pago dentro de los 
30 días siguientes a la 
radicación de la factura la 
cual debe estar 
acompañada de la 
certificación de recibo a 
satisfacción expedida por 
el supervisor. 

EL SENA realizara un 
único pago dentro de 
los 30 días siguientes a 
la radicación de la 
factura la cual debe 
estar acompañada de la 
certificación de recibo a 
satisfacción expedida 
por el supervisor. 

EL SENA 
realizara un 
único pago 
dentro de los 30 
días siguientes a 
la radicación de 
la factura la cual 
debe estar 
acompañada de 
la certificación 
de recibo a 
satisfacción 
expedida por el 
supervisor. 

VIGENCIA DEL 
CONTRATO 

Diez (10) días calendario, 
una vez cumplidos los 
requisitos de ejecución 
(Registro Presupuestal y 
Aprobación de Garantías), 
en todo caso sin 
sobrepasar la presente 
vigencia fiscal. 

Quince (15) días  días a 
partir de la legalización 
y suscripción del acta 
de inicio del contrato 

Quince (15) días  
a partir de la 
legalización y 
suscripción del 
acta de inicio del 
contrato 
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OFERENTES 
Arturo Calle 
Permoda LTDA 

COMERCIALIZADORA 
ARTURO CALLE 
Permoda LTDA 
Comercializadora 
Pointer S-A 

DOTACION 
INTEGRAL 
S.A.S 

GARANTIAS 
EXIGIDAS 

Cumplimiento:  
Equivalente al veinte por 
ciento (20%) del valor del 
contrato, con una vigencia 
igual al término de duración 
del contrato y cuatro (4) 
meses más, contados a 
partir de la fecha de 
expedición de la garantía.  
 
Calidad de los bienes:  
Equivalente al veinte por 
ciento (20%) del valor del 
contrato y con un término 
de vigencia igual a la 
duración del contrato y 
cuatro (4) meses más, 
contados a partir de su 
expedición.  
 

Cumplimiento: 
equivalente al 10% del 
valor del contrato con 
vigencia igual al término 
de duración del mismo 
y cuatro meses más. 
Calidad de los bienes: 
equivalente al 50% del 
valor de los bienes 
ofrecidos y por un 
tiempo igual al término 
de duración del contrato 
y un año más. 

Cumplimiento: 
equivalente al 
10% del valor 
del contrato con 
vigencia igual al 
término de 
duración del 
mismo y cuatro 
meses más. 
Calidad de los 
bienes: 
equivalente al 
50% del valor de 
los bienes 
ofrecidos y por 
un tiempo igual 
al término de 
duración del 
contrato y un 
año más. 
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ANALISIS DEL SECTOR OTRAS ENTIDADES ESTATALES 
 

 
 
 

ENTIDAD ALCADÍA MUNICIPIO DE FLORIDA  
MUNICIPIO DE SAN VICENTE FERRER - 

ANTIOQUIA. 

MODALIDAD DE 

SELECCIÓN MINIMA CUANTIA MC-025-2020 

MÍNIMA CUANTÍA  INVITACIÓN PÚBLICA 

SG-020-2019 

OBJETO DEL 

CONTRATO 

SUMINISTRO DE DOTACIÓN 

EMPRESARIAL (VESTIDO Y CALZADO) 

PARA LOS FUNCIONARIOS DE LA 

SUMINISTRO DE DOTACIÓN PARA LOS 

TRABAJADORES OFICIALES,  PARA LAS 

AUXILIARES ADMINISTRATIVAS AL 

SERVICIO DEL MUNICIPIO DE SAN 

VICENTE FERRER Y PARA LOS AGENTES 
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ALCALDÍA MUNICIPAL DE FLORIDA VALLE 

PARA LA VIGENCIA 2020. 

DE TRÁNSITO, QUE TIENEN DERECHO 

DE ACUERDO CON LA NORMATIVIDAD 

VIGENTE, CORRESPONDIENTE A LA 

VIGENCIA 2019. 

VALOR DEL 

CONTRATO 
$18,193,910.00    $17,935,250.00 

ADICIONES NO NO 

FORMA DE PAGO 

El 50% de anticipo y el otro 50 % con el acta 

de liquidación o cumplimiento y/o recibo a 

satisfacción por parte del personal municipal. 

Mediante un pago final, previo recibido a 

satisfacción por parte del supervisor del 

contrato. 

VIGENCIA DEL 

CONTRATO 
 Un (01) mes  

 

Quince (15)  Días 

 

GARANTIAS 

EXIGIDAS EN EL 

PROCESO 

Cumplimiento:  

Equivalente al veinte por ciento (20%) del valor 

del contrato, con una vigencia igual al término 

de duración del contrato y cuatro (4) meses 

más, contados a partir de la fecha de 

expedición de la garantía.  

Calidad de los bienes:  

Equivalente al veinte por ciento (20%) del valor 

del contrato y con un término de vigencia igual 

a la duración del contrato y cuatro (4) meses 

más, contados a partir de su expedición.  

 

Por tratarse de un contrato de mínima 

cuantía la entidad no exigirá la constitución 

de garantías en atención a los preceptos 

contenidos en el artículo 2.2.1.2.1.5.4 del 

Decreto 1082 de 2015. 

 
 

3. NIVEL DEL CLASIFICADOR DE BIENES Y SERVICIOS 

La descripción del objeto a contratar está identificado hasta el cuarto nivel del Clasificador de Bienes y Servicios de 
Naciones Unidas. 
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4. VALOR ESTIMADO PARA LA CONTRATACIÓN. 

El valor estimado de la presente contratación ha sido soportado en los presupuestos las empresas especializadas en el 
tema, solicitados:  
 

 En cumplimiento del manual de Contratación Administrativo de la Entidad Versión 5 de noviembre de 2020 
(numeral 4.2.3 item 1), a través de la plataforma Secop II, que puede ser consultado en el siguiente link:  

 
https://community.secop.gov.co/Public/Tendering/ContractNoticePhases/View?PPI=CO1.PPI.14891106 
&isFromPublicArea=True&isModal=False 

 

 
 En la página de contratación del Servicio Nacional de Aprendizaje – SENA a la que le fue asignada el número 

57578, que puede ser consultado en el siguiente link:  
 

ttp://contratacion.sena.edu.co/solicitud.php?i=57578:  

UNSPSC – Decreto 1082 de 2015  

ÍTEM GRUPO SEGMENTO FAMILIA CLASE PRODUCTO DESCRIPCIÓN 

1 
[E] Producto de Uso Final  

46000000 
 
46180000 

 
46181600 

 
46181611 Botas Impermeables 

2 [E] Producto de Uso Final 53000000 53110000 53111500 53111502 

 

Botas para mujer 

3 [E] Producto de Uso Final 53000000 53110000 53111500 53111501 Botas para hombre 

https://community.secop.gov.co/Public/Tendering/ContractNoticePhases/View?PPI=CO1.PPI.14891106
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Surtidas las anteriores etapas, se recibieron dos  cotizaciones,  de igual forma se realizó  cotización  por paginas 

especializadas en este sentido, para celebrar el presente contrato, el presupuesto oficial corresponderá ́ a un valor 

determinado, incluido todos los impuestos, tasas y erogaciones a que haya lugar.  
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Que como resultado de los valores relacionados se tiene el siguiente análisis: 
 

   COTIZACIÓN N° 1 y 2 COTIZACIÓN PÁGINAS ESPECIALIZADAS      

ITEM DESCRIPCIÓN  
CANTID

AD  
VALOR 

UNITARIO IVA SUBTOTAL  
VALOR 
TOTAL  

VALOR 
UNITARIO IVA SUBTOTAL  

VALOR 
TOTAL  

VALOR 
UNITARIO 

VALOR 
TOTAL 

LOTE 1 

BOTAS DE CUERO 
DAMA 95 

 $                 
173.277  

 $         
32.923  

 $          
206.200  

 $      
19.589.000  

 $                 
152.000  

 $              
28.880  

 $            
180.880  

 $      
17.183.600  

 $                    
193.540  

 $      
18.386.300  

BOTAS DE CUERO 
CABALLERO 318 

 $                 
173.278  

 $         
32.923  

 $          
206.201  

 $      
65.571.918  

 $                 
152.001  

 $              
28.880  

 $            
180.881  

 $      
57.520.218  

 $                    
193.541  

 $      
61.546.068  

LOTE 2  

BOTAS DE 
CAUCHO DAMA  17 

 $                 
127.900  

 $         
24.301  

 $          
152.201  

 $        
2.587.417  

 $                 
139.900  

 $              
26.581  

 $            
166.481  

 $        
2.830.177  

 $                    
159.341  

 $        
2.708.797  

BOTAS DE 
CAUCHO 
CABALLERO 39 

 $                 
127.901  

 $         
24.301  

 $          
152.202  

 $        
5.935.878  

 $                 
139.901  

 $              
26.581  

 $            
166.482  

 $        
6.492.805  

 $                    
159.342  

 $        
6.214.342  

 

PRESUPUESTO LOTES 

Lote 1  

DESCRIPCIÓN  VALOR LOTE  

BOTAS DE CUERO DAMA 

 $      79.932.368  BOTAS DE CUERO CABALLERO 
 

Lote  2  

DESCRIPCIÓN  VALOR LOTE  

BOTAS DE CAUCHO DAMA  

 $        8.923.139  BOTAS DE CAUCHO CABALLERO 
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CANTIDADES A COMPRAR: 

 

ITEM DESCRIPCIÓN  CANTIDAD  

LOTE 1 

BOTAS DE CUERO DAMA 95 

BOTAS DE CUERO CABALLERO 318 

LOTE 2  

BOTAS DE CAUCHO DAMA  17 

BOTAS DE CAUCHO CABALLERO 39 
 

 

Así mismo y con base en la información anteriormente mencionada, el valor aproximado de la presente contratación es 

de OCHENTA Y OCHO MILLONES OCHOCIENTOS CINCUENTA Y CINCO MIL QUINIENTOS SIETE PESOS M/CTE 

($ 88.855.507). Este valor incluye todos los gastos y costos en que incurra el  

 

contratista para la legalización y cumplimiento del contrato, pago de los impuestos y descuentos de ley a que 

haya lugar. Para ello la entidad cuenta con el Certificado de Disponibilidad Presupuestal N° 13521 de 

19/11/2021 

 

Dado en Bogotá, en el mes de noviembre  de 2021.  

 

 

 

ENRIQUE ROMERO CONTRERAS 
Director Regional Distrito Capital  

 
V.B. Diana Marcela Carmona Pérez 
Coordinadora Grupo de Apoyo Administrativo Mixto. 
 
 
 
V.B.: Tatiana Maiguel Colina  
Abogada Despacho Regional Distrito Capital 
 
 
V.B.  Héctor Sierra Segura   
Centro de Electricidad Electrónica y Telecomunicaciones CEET -SENA Regional Distrito Capital 
 
 

V.B Maria Fernanda Vidal Guevara     
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Instructora Confección Industrial Centro de Manufactura en Textil y Cuero -SENA Regional Distrito Capital  
 
Comité estructurador  
 
 

Proyectó aspectos jurídicos: Jhan Carlo Espinosa Escobar  
Abogado Contratista Grupo de Apoyo Administrativo Mixto  
 
 
 

Elaboró Aspectos técnicos: Iván Ricardo Calderón Castillo  
Centro de Gestión Industrial -SENA Regional Distrito Capital 
               
 

Elaboró aspectos del SG-SST: Ligia Esperanza Leaño   
Profesional Especialista en SST 
 
 

Elaboró aspectos ambientales: Gloria Fernanda Polo Delgado  
Sistema Integrado de Gestión y Autocontrol Regional Distrito Capital 
 
 
 
Verificó tema económico y financiero: Nury Esperanza Sanabria Espinoza  
Grupo de Apoyo Administrativo Mixto  
 
 

Apoyo: Paola Patricia Carbonell Escorcia  
Técnico Grado 03 Grupo de Apoyo Mixto RDC 
 
 
 
Apoyo: Cesar Leonardo Parada Moreno   
Contratista Grupo de Apoyo Administrativo Mixto  
 

 
 


