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PROCESO GESTION DEL TALENTO HUMANO
FORMATO INFORME MENSUAL EJECUCION CONTRACTUAL

Monteria, NOVIEMBRE 30 de 2021

Sefior ()

JORGE ENRIQUE HERNANDEZ GUERRA

SUPERVISOR CONTRATO No. CO1.PCCNTR. 2199366
COORDINADOR ACADEMICO

CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR
Monteria.

Asunto: Informe mensual de ejecucién
contractual Mes NOVIEMBRE del afio 2021.

Referencia No. CO1.PCCNTR.2199366 del afio 2021

DEIVIS ESTER MORENO HERNANDEZ, identificado con la cédula de ciudadania No. 50.957.769
de Puerto escondido, en mi calidad de Contratista del SENA, en CENTRO AGROPECUARIO Y
DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR,

en cumplimiento del Contrato de Prestacion de Servicios de la referencia, a continuacion presento
el Informe de actividades realizadas en el mes objeto de cobro.

Valor y forma de Pago:TREINTA Y CINCO MILLONES CUATROCIENTOS UN MIL
QUINIENTOS TRES PESOS M/CTE(35.401.503),el SENA pagara al CONTRATISTA

de la siguiente manera: Nueve (10) pagos iguales de Febrero a Diciembre por valor de TRES
MILLONES TRECIENTOS CINCUENTA MIL TRECIENTOS PESOS M/CTE (3.350.300) b) un
ultimo pago correspondiente al mes de diciembre por valor de UN MILLON OCHOCIENTOS
NOVENTA'Y OCHO MIL QUINIENTOS TRES MIL PESOS (1.898.503) cada uno.

Los honorarios seran pagados por el SENA al contratista de acuerdo al cronograma definido por la
Direccion Administrativa y Financira de la Direccion General, en la cuenta de
AHORROS N° 091 — 255201 — 94 BANCOLOMBIA, cuyo titular es el contratista

Plazo: Sera hasta el 17 de Diciembre de 2021.
OBJETO:
PRESTAR LOS SERVICIOS PERSONALES DE CARACTER TEMPORAL DE
INSTRUCTORES PARA IMPARTIR FORMACION INTEGRAL PRESENCIAL EN EL
PROGRAMA DE ATENCION A LA POBLACION VICTIMA DEL DESPLAZAMIENTO POR LA
VIOLENCIA DEL CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR DE
CORDOBA.

Obligaciones Especificas: (Transcriba las obligaciones especificas del contrato,dentro del

siguiente cuadro)
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No Obligaciones Acciones realizadas Evidencias
1 impartir formacion integral | Se impartié formacion en el Registro Fotografico
presencial a los programa Mercadeo y Ventas
aprendices en el area en alternancia con en la ficha:
asignada dentro del 2415549 - Mercadeo y ventas en el
programa de atencion Municipio de Valencia —
poblacion victimas del corregimiento Villa Nueva.
desplazamiento por la Se impartio formacién en el
violencia, en las programa de mercadeo y ventas en
competencias, resultados | la ficha 2428807 - Mercadeo y
de aprendizaje y ventas
actividades de los 2448098 — Mercadeo y Ventas en el
proyectos de formacion Municipio de Puerto Escondido
programados dentro de los | Competencia: Proyectar el Mercado
tiempos que para cada de acuerdo con el tipo de producto o
accion se determine por el | servicio y caracteristicas de los
centro de formacion. consumidores y Usuarios.
2 Establecer la ruta de La obligacién contractual no fue No aplica
aprendizaje en Sofia Plus | ejecutada durante el periodo,debido
de acuerdo a la a que no se encuentra con el rol
programacion e intensidad | para realizar el proceso
horaria que conoce con la
suscripcion del contrato.
3 Asociar aprendices en el Se asociaron los aprendices Registros Fotograficos
aplicativo Sofia Plus, matriculados en la ficha:2448098 a
dentro de los términos la ruta de aprendizaje en el
establecidos para ello. aplicativo Sofia Plus del programa
Mercadeo y Ventas.
4 Planear y ejecutar las Se planearon y se ejecutaron las
actividades relacionadas actividades de las guias de | Registro fotogréaficos.
en la guia de aprendizaje. aprendizaje creadas, para la
formacion del programa: Mercadeo
y ventas, fichas: 2448098
5 Cumplir con los productos | Los programas de formacién
asociados al proyecto en complementaria se ejecutan No aplica.
actividades de formador Mediante guias de aprendizaje,
del programa de Por lo que no es necesario elaborar
formacion. Proyectos del programa de
formacion.
6 Apoyar la gestion del Se realizd proceso de concertacion Pantallazo de

programa de formacion
para el posicionamiento
Regional de acuerdo con
los lineamientos, cobertura
y productos indicados por
la Subdireccién de centro

con el enlace de Victimas de la
Alcaldia Municipal de Puerto
Escondido se informé que los
cursos a impartir podrian ser
Mercadeo y Ventas y Servicio al
Cliente.

whassapp. Registros
fotograficos
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y el supervisor del
contrato.

Se realizo la socializacion de la
oferta de formacion complementaria
y titulada de nuestro Centro de
formacion, a través de las distintas
redes sociales.

Pantallazo de la
publicacion en redes
sociales.

7 Participar activamente en Se participo en el cumplimiento de | Fichas Creadas.
el cumplimiento de las metas del programa mediante el
metas de formacion de proceso de matricula de | Listado de Aprendices
acuerdo con los aprendices victimas en nuestro | preinscritos.
lineamientos, cobertura y proceso de formacion
productos indicados por la Reporte de verificacion
Subdireccién de centro y de aspirantes en
el supervisor del contrato. sistema vivanto.

8 Generar y ejecutar una Se ejecutaron estrategias Registros Fotograficos
estrategia que permita la pedagdgicas mediante talleres y
permanencia de los didlogos con los aprendices
aprendices durante el logrando retroalimentacion de
tiempo total del curso. los mismos.

9 Realizar el seguimiento de | Se realiz6 retroalimentacion de las Registro fotograficos
cada aprendiz mediante la | actividades propuestas de las guias | de encuentros en la
orientacion y de aprendizaje, en los programas: presencialidad y
acompafamiento a las 2415549 - 2448098 capturas de grupo de
actividades de aprendizaje | COMPLEMENTARIO MERCADEO whatsapp
y reportar avances o Y VENTAS.
dificultades de manera
oportuna a la Coordinacién
Académica en los
formatos y tiempos que se
dispongan para ellos.

10 | Atender oportunamente Se atendio oportunamente las

los requerimientos que
haga el supervisor del
contrato y presentar los
Informes mensuales de la
ejecucion del contrato o
los productos que se le
requiera, ademas del
informe mensual_de
actividades segun la fase
en que se encuentre el
curso (planear, ejecutar y
evaluar) durante el
desarrollo del proceso de
aprendizaje y de las

directrices y requerimientos del
supervisor de contrato.

Se presentd informe mensual de
ejecucion en las fechas
establecidas.

Se Realizo encuesta de Evaluacion
del Aprendizaje, por solicitud del
Subdirector y supervisores de
contrato.

En el portafolio del
instructor.

Informe mensual de
ejecucién cargado en
secop Il

Pantallazo de la
realizacion de la
encuesta de
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actividades en general con
Sus respectivos anexos.

Evaluacion del
Aprendizaje.

11

Gestionar y propiciar
recursos en las
comunidades objeto de la
formacion.

Durante este periodo no se gestiono
recursos en las comunidades.

No aplica

12 | Elinstructor contratista se | Se realizo competencias en la Capturas de
obliga durante el periodo Certificacion por Competencias WhatsApp.
del contrato al proceso de | Laborales ECCL del Sena en las
certificacion de Normas Registrar Informacion y
competencias segun Elaborar documentos de acuerdo
normas de competencias con Normas Técnicas.La
gue aplican a la funcién Competencia se esta realizando de
instructor, asi como a los manera Virtual por medio de
procesos, que el SENA herramientas Whasaap y Aplicacién
adelante, para certificar Meet, con el acompafamiento del
Habilidades pedagdgicas y | Dinamizador Javier Ramos y
capacitarse en el idioma Claudia Lopez Evaluadora del
ingles y aplicar al proceso | proceso, quien nos acompafara
de certificacion de las durante el mismo.
normas de competencia
"ORIENTAR FORMACION
PRESENCIAL DE
ACUERDO CON
PROCEDIMIENTO
TECNICO Y
NORMATIVO" y aportar el
respectivo certificado
aprobado al informe de
ejecucion contractual.

13 | Desarrollar las horas de Se desarrollaron las horas de | Reporte de tiempo
formacion que requiera la formacion del mes de Noviembre, | mes de Noviembre,
implementacién del basado en la programacion de | generado en Sofia
programa. tiempo del instructor de la | Plus,adjuntando en

plataforma sofia plus; en los | este informe.
programas:
2415549 - Mercadeo y ventas
2448098 — Mercadeo y Ventas.
14 | Prestar con seriedad, Estos servicios fueron prestados Evidencias soportadas

responsabilidad,
profesionalidad, eficiencia,
oportunidad y diligencia
estos servicios.

con profesionalismo,
seriedad,responsabilidad , calidad e
integridad y en el tiempo oportuno

en el informe mensual
de ejecucion.
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15 | Atender segun los Durante el periodo no se participo en | No aplica
requerimientos de la procesos de apoyo a la supervision
Subdireccién de centro, de contrato
actividades de apoyo a la
supervision de contratos
y/o evaluacion de
propuestas segun las
competencias que su
formacién académica le
permitan desarrollar.

16 | Sentar las evaluaciones de | Durante este periodo se realizo Registros fotograficos
cada resultado de Evaluacion de los aprendices de la de la ficha Evaluado.
aprendizaje y dar a ficha 2428807 de la formacién
conocer los resultados de | Mercadeo y Ventas en alternancia.
las mismas, registrando
los respectivos juicios
evaluativos en el aplicativo
SOFIA Plus dentro de los
términos establecidos.

17 | Construir y mantener en Se cargaron en el PORTAFOLIO Se registr6 en el Drive
tiempo real el portafolio de | DEL INSTRUCTOR, todas las las evidencias del
evidencias del instructor y | evidencias de las actividades portafolio del
de los aprendices. ejecutadas en el periodo. Instructor.

https://drive.goodle.

com/drive/folders/1

cZ6LVzXkVQINQ7vke

WRsWKEDmMmpvltjO
18 | Entregar los reportes Se entrego reportes mensuales en Informe mensual

mensuales estadisticos y
registros inherentes al
proceso formativo..

las fechas establecidas. Informe
mensual, cuenta de cobro y anexos.

cargado en la
plataforma Secop |l
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19 | Apoyar los procesos de las Pantallazos de
otras actividades Se Realizo portafolios de servicios elaboracion de las
inherentes a la formacion. | para la unidaded productiva Pollos la | unidades
Bendicion en el Municipio de productivas;adjuntados
Valencia. en este informe.
20 | Gestionar y propiciar Registros Fotograficos
ambientes y recursos en Se gestiono un aula para brindasr
las comunidades objeto de | formacion presencial en el marco de
la formacion. la alternancia en el sal6n comunal
de guasimal, cumpliéndose con el
protocolo Covid requerido para
realizar la actividad de formacién en
la ficha:
2415549— 2448098 Mercadeo y
Ventas
21 | El contratista debe cumplir | Se cumplieron las normas del

con las normas del
Sistema General de
Riesgos Laborales, en
especial, las siguientes: 1.
Procurar el cuidado
integral de su salud. 2.
Contar con los elementos
de proteccion personal
necesarios para ejecutar la
actividad contratada, para
lo cual asumira su costo.
3. Informar a los
contratantes la ocurrencia
de incidentes, accidentes
de trabajo y enfermedades
laborales. 4. Participar en
las actividades de
Prevencion y Promocién

sistema general de riesgos
laborales, acatando todas las
consideraciones ante riesgo de
contagio por covid — 19, por tal
motivo se realizo autoreporte diario
de condiciones de Salud.

Registro fotogréafico de
autorepote diario de
condiciones de salud
Sena 2021.
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organizadas por los
contratantes, los Comités
Paritarios de Seguridad y
Salud en el Trabajo o
Vigias Ocupacionales o la
Administradora de Riesgos
Laborales. 5. Cumplir las
normas, reglamentos e
instrucciones del Sistema
de Gestion de la
Seguridad y Salud en el
Trabajo SG-SST. 6.
Informar oportunamente a
los contratantes toda
novedad derivada del
contrato.

22 | Apoyar las actividades de .No aplica
investigacion e innovacién | Durante el periodo no se participo en
que se desarrollen en el proceso gle investigacion e
centro de formacion. Debe | Nfovacion del del Centro de
formacion.
presentar documentos
sefalados en la circular 3-
2017-000208.
23 | Aplicar los procedimientos | Durante el periodo no se No aplica

correspondientes al
instructor para formalizar
la desercion de los
aprendices que
abandonan el proceso
formativo de acuerdo con
lo establecido en el
reglamento del aprendiz
SENA vigente.

presentaron procesos de desersion
por parte de los aprendices de las
fichas en proceso de formacion.

A continuacion relaciono los desplazamientos que realicé previo a la presentacién de este informe.
Una vez finalizado cada desplazamiento presenté al ordenador del gasto el informe en el Formato
Informe Legalizacion Desplazamiento Contratista GTH-F-087, en el que se describieron las
actividades desarrolladas y los resultados de cada desplazamiento. Cada informe cuenta con el

visto bueno del Supervisor.

Se lista a continuacién el soporte de la legalizacion de los desplazamientos realizados, los cuales

forman parte integral del presente informe de ejecucion contractual.
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FECHAS DE DESPLAZAMIENTOS
mem| e 2ntA LUGAR DE ,
VIAJE DESPLAZAMIENTO INICIO FINALIZACION
1.

Nota 1: Por cada desplazamiento que haya realizado el contratista, adjuntara el respectivo
informe que la soporte. En caso de haber realizado el desplazamiento en fecha posterior a la
presentacion del informe de ejecucion contractual, debera reportarlo en el siguiente informe de
ejecucion contractual.

Para el tramite de la cuenta me permito adjuntar: Documentos electrénicos enunciados como
evidencias del cumplimiento de las obligaciones contractuales y los desplazamientos realizados y
el N0.4421594393 de la planilla, Expedido por Bancoomeva correspondiente al mes de
OCTUBRE de 2021 operador y periodo. (Decreto Ley 2106 de 2019 — “ Decreto Ley Antitramit
Cordialmente,

D ffl

DEIVIS ESTER MORENO HERNANDEZ
Contratista

C.C. No. 50.957.769

Contratista

Recibi a satisfaccion:

Firma

JORGE ENRIQUE HERNANDEZ GUERRA

SUPERVISOR CONTRATO NO. CO1.PCCNTR.2199366 DE 2021
COORDINADOR ACADEMICO.
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EVIDENCIAS

Se anexa link del portafolio del instructor donde se evidenciaran todas las
actividades antesmencionadas
https://drive.google.com/drive/folders/1cZ6LVzxkVQIhQ7vkewRswKEDmMmpvItjoO

Las evidencias que se relacionan a continuacion corresponden a las de las obligaciones
contractuales: 1. impartir formacion, 4 .ejecutar actividades de la guia de aprendizaje, 8.
ejecutar estrategias para la permanencia de los aprendices en el curso y 9. Seguimiento a
los aprendices y 21. Cumplir con las normas del sistema general de riesgos laborales
(cuidado integral de la salud)

Se imparti6é formacién profesional integral en la ficha 2415549 del programa Mercadeo y Ventas en
alternancia,
Realizadas a través de la formacién con alternanciay con la ayuda de herramientas tecnolégicas
(WhatsApp) en el Municipio de Valencia — corregimiento Villa Nueva.
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Se imparti6 formacién en la ficha, 2415549 del programa Mercadeo y Ventas,
Realizada a través de la formacion con alternanciay con la ayuda de herramientas tecnoldgicas
(WhatsApp) en el Municipio de Valencia — Corregimiento Villa Nueva
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Se imparti6 formacién en lafichas 2415549 del programa Mercadeo y Ventas
Se compartié una reflexion de Inteligencia Emocional se realiz6 una dinamica
Para que los aprendices se sientan Motivados en el proceso de formacion.

M Recibidos (109) - deivismore: X | & DEIVIS HERNANDEZ - Googl X | [ Correo: Deivis Esther Moren: X @ (78) WhatsApp X @ Descargararchivo | iLovePDF X | + N = X
<« C @ webwhatsapp.com * ©
re =] : Grupo 2 Mercadeo y Ventas Q i
S = Pusblito, Pueblito, Pueblito, Pueblit jebl bl Pueblito, Pueblito, Pueblito, Pueblito, Pueblito, Pueblito, Vill &
EstA es la clase i
< GRUPO 2
Pueblito Edwin Lozano Palmera
CHATS =
Soy Edwin Lozano
Grupo 2 Mercadeo y Ventas 9/11/202 5/11/2021
Pueblito Emilda Pedroza: ¥ 0:30
MENSAJES

Grupo 1 Mercadeo y Ventas aye

Con el Favor de Dios Mafiana todos a conectarse por

Grupo 1 Mercadeo y Ventas aye
Villa Nueva Yury

Gémez: okey sefio

Grupo 1 Mercadeo y Ventas aye
Villa Nue A

Andry Xilena: Ok sefio gracias D

v
Grupo 1 Mercadeo y Ventas aye
Villa Nueva Alirio Avila: Ok 4
2 & webwhatsapp.com hd ﬂ
- Grupo 1 Mercadeo y Ventas Q
./ * Villa, Villa, Villa, Villa, Villa, Villa, Villa, Villa, Villa, Villa, Villa, Villa, villa, Villa, Villa, Villa, Villa, Villa, +57 312 8615767, T4 :
0:40
Jrupo
Okey sefio
villa Nueva Ismae
Ok sefio bno
rupo 1 Mercadeo y Ventas %083 m
filla Nueva Yury Piedad Gémez: Buenos dia... Villa Nueva Jaquelin Jiménez
Bna dias cefio a mi tan bn m manda el link
srupo 2 Mercadeo y Ventas 32am.
i i 3 5 eari hitps;//meet.google.com/iwt-esxu-cty -
'ueblito Edwin: Amén por qué es es miseri.. o &
Me Confirman por Favor si Les llegé el Link, van descargando |z Aplicacion
irupo de ganaderia sena ayer desde su Celular. Bueno quedsd Atenta.
i i —
filla Nueva Yury Piedad Gomez: & 0:37 9 Esta Programada La Clase alas230pm ..
jrupo # 1 villanueva s villa Nueva Jaquelin Jiménez
-57 310 7363478: 4 (:50 Ok -
Aercadeo Maria Martinez 2 Gr... 97 Villa Nueva Andry Xilena
) 0:55 Sefic ya me llegd gracias . . v

srupo Mercadeo y Ventas
-57 320 7646264 salid del grupo

=

I - = ~ W= m - 1710
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Se Recibié por la herramienta Correo electrénico al interno el desarrollo de la actividad

por parte de los aprendices los conocimientos necesarios del taller

M Recibidos (109) - deivismore: X | & DEIVIS HERNANDEZ - Googl X (3 Correo: Deivis Esther Moren: X ) (78) WhatsApp X | @ Descargar archivo |iLovePDF X | + v - g X

& C & outlook.live.com/mail/0/inbox/id/AQMkADAWATYOMDABLTIKM2YtN2YzNiOwMAItMDAKAEYAAAOHAQEAYZnKRKGPOtOFjwUsKgcAb3STsHNDKEyXwWIMtp%2B%2BzAAA.. ® [ 5
) g y:

ki

| = = Responder | v [ﬁ] Eliminar = Archivo ® No deseado v < Limpiar 53 Movera v 'S Categorizar v -+ 4P
| ;
% Bl <& Fwd: Mercadeo y ventas grupo N.1
£ /' Carpetas lercy maria garcia reyes <lercygarcia2020@gmail.com> 5 © > II_Da historia de Orlando
Sab 27/11/2021 937 AM uque
¢ O Bandejad.. 5173 b i o
7 Q© Correonode... 23
u f Borradores 627
B> Elementos envia...
x| Compra todo para tus
@® Pospuesto X/ Mostrar los 5 datos adjuntos (2 MB)  Descargartodo  Guardar todo en OneDrive fiestas navidenas.
@
T Elementos efi.. 72 D
a@ B Archivo
& Notas
Responder Reenviar
@ Actualizar a Microsoft \ {
365con ¢Te acuerdas de ella?
Caracteristicas de Respira hondo antes

Outlook Premium

P—

Se les Compartio Material de Apoyo y los talleres para su respectivo desarrollo de la actividad a sus correos
electronicos.

Word @ Accessibility Mode IE"! Print P Find E% Immersive Reader ~ +ss ACTIVIDADES A DESARROLLAR DE LA

< SEGUNDA SEMANA CURSO MERCADEO Y
VENTAS

e [ ]
57;6 flqo o Deivis Esther Moreno He 5 © >

rnandez
Mar 6/07/2021 10:07 PM
PROCE SO DIRECCION DE FORMACION PROFE SIONAL INTEGRAL Para: alezlamarcelamileh@gmail.com;
. camilobarrios367 @gmail.com;
FORMATO GUIA DE APRENDIZAJE sumarblanquicetth1981@gmail.;

dianamargome@gmail.com;
molinamartinezjessicamaria@gmail.com
: margaritarosaavilaberrio@gmail.com;
madeleinepab09@gmail.com;
gallegow20@gmail.com;
A loenyis7722@gmail.com;

IDENTIFICACION DE LA GUIA DE APRENDIZAJE aura.virgo18@gmail.com;
silvanaescobar142020@gmail.com;
alcalamarcelamileh@gmail.com;
yumajavier@hotmail.com

+ Denominacion del Programa de Formacion: COMPLEMENTARIO MERCADEO Y VENTAS

+ Cadigo del Programa de Formacion: 63210007 GUIA DE_APRENDIZAJE ...
+ Nombre del Proyecto (si es formacion Titulada): @ 127k8

+ Fase del Proyecto ( si es formacion Titulada):

* Actividad de Proyecto(si es formacién Titulada): [pa] MATERIAL DE APOYO ME...

. N (=1 74
o Competencia: NEGOCIAR PRODUCTOS YSERVICIOS SEG UN CONDICIONES DELMERCADO Y R

Page 10f9 100%  Proporcionar comentarios a Microsoft
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Se impartioé formacién en la ficha 2428807 del programa Mercadeo y Ventas municipio Valencia
Realizada en la formacién de manera presencia
Realizando el seguimiento y acompafiamiento en el proceso de formacién con los aprendices.
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Se Impartio formacién por la Aplicacion Google Meet socializandoles los conceptos
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del Cliente, sus caracteristicas y tipos de clientes, como actividad a desarrollar un

taller.

c @ mestgoogle.com/iwt-esxu-cty

lercy maria garcia reyes

16:11 | clases de Mercadeo y Ventas Sena

Se tomo la asistencia de los Aprendices de laficha 2415549 del programa Mercadeo y Ventas
En el municipio de Monteria realizada en

Joseantonio Pefiata

De las herramientas tics.

nfrﬂf

la formacién con alternanciay através
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Se impartio formacién profesional integral, presencial, en el curso Mercadeo y Ventas
ficha: 2428807 (Valencia — corregimiento El pueblito) se les compartio talleres, de la
explicacion del tema: Precio de Venta, Costos de un producto; al final socializamos el tema

y se des

GTH-F-062 V08
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aprendices a la ruta.
Se asociaron a los aprendices de la ficha 2448098 del programa Mercadeo y Ventas

B Correo: Deivis Esther Moreno He X §p Sofia plus x + v
&« C A Noesseguro | senasofiaplus.edu.co/sofia/home/principal.faces P
Consultar Ruta del Aprendiz
Ruta de Aprendizaje® 2448098 MERCADEQ Y VENTAS a
Generar Excel de Planeacion -
Pedagogica
Generar PDF de Proyecto Formativo
Gestion de la Ruta de Aprendizaje v
Aprendices
Asociar Aprendiz a una Ruta de
Aprendizaje [Sefior Instructor: Antes de proceder a asociar la ruta de aprendizaje al Aprendiz, debe indicarle a cada Aprendiz que Verifique sus datos basicos (Tip:
de documento. nimere de documento, nombres, apelidos), esto, con el fin de evitar errores en el proceso de cerifica del Aprendiz. Recuerde gu
Evaluar Ruta de Aprendizaje una vez asociada Ia ruta no es posible adelantar modificaciones sobre Ia informacién basica del Aprend
Erl B oA SLED cC 50957207 LUDYS LAURINA GUZMAN MARTINEZ En Transito
R et A Ot e L ©C 43801305 LUCILA DEL CARMEN OSORIO VIGA En Transito
CC 50956691 LEDYS MARIA GOMEZ CUADRADO En Transito
Reconocimiento de Aprendizaje
Eorma s CC 15077453 JORGE LUIS ARTEAGA ESPITIA En Transito
©C 39157796 GREGORIA DEL CARMEN CARDENAS SANCHEZ En Transito
pecenocimiento e Aprenaizaies G 11038164 DENERIS CORREAPEREZ En Transito
CC 1003097778 DARY LUZ CORREA GUERRERO En Transito
Reportes S CC 50956709 CARMEN GREGORIA ESPANA MARTINEZ En Transito
. CC 33341478 ARCENIA ISABEL POLO GARCIA En Transito
Solicitud de Segunda Evaluacion <
CC 1064307086 AMADIS SOFIA PAYARES MARTINEZ En Transito
Complementaria Virtual < DY Anteriord [RIPEY siavientep N7

ucionformacion/perfilcoord

Pégina 2 de 3

ructor/cestionruta/asociarrutaaprendices/asociarAprendicesRutaAprendizaje faces?conversationContext=a#

Los aprendices fueron asociados exitosamente a la ruta de aprendizaje:

B Correo: Deivis Esther Mareno He X aF

&«

Se Sofia plus x

C A Noesseguro | senasofiaplus.edu.co/sofia/home/principal.faces

Sofiarius ¢

& DEIVIS ESTER

= Bandeja de tareas

7= LMS SENA

& Cambiar Clave

La evidencia que se plasma a continuacién corresponde a la obligacién contractual: 3. Asociar

Salir &

Instructor ~
I — . Asociar Aprendiz a una Ruta de Aprendizaje
Opciones de busqueda
[ Ejecucion de la Formacion v
ini v Ficha de 2448098 - MERCADEO Y VENTAS
Administrar Ruta de Aprendizaje P e [i=0F
a
Consultar Ruta del Aprendiz
Rula de Aprendizajes 2448098 MERCADEO Y VENTAS oL Q
Generar Excel de Planeacion P
Pedagogica
Generar PDF de Proyecio Formativo
Gestion de la Ruta de Aprendizaje v
La operacion Asociar aprendices a ruta se realizé IR 25 Ap i ) a la Ruta de 2443098
MERCADEO Y VENTAS. Se ha enviado un correo el alos di iados a la ruta

Asociar Aprendiz a una Ruta de
Aprendizaje

Evaluar Ruta de Aprendizaje

Evaluar Ruta de Aprendizaje Masivo

Listar Aprendices Asociados a Ruta

SOFIA Plus Version 2.0.54 Powered by SENA --- @ SENA 2018 -»- Bogotd - Colombia- ~a170;
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La evidencia que se relaciona a continuacién corresponde a la obligacién contractual 6.

Apoyar la gestién del programa de formacion para el posicionamiento Regional, 19 Apoyar
otras actividades inherentes a la formacién:

Se establecié contacto via WhatsApp con el enlace de victima del Municipio de Puerto
Escondido, se le inform6 que los cursos a impartir podrian ser: Mercadeo y Ventas y Servicio
al Cliente.

T lustn
Hola primo . o
CHATS
6 Luis Enlace Victimas Fernand... 19420 g
- - Bueno ya revisoy te confirmo. Gracias ey &
CCYERI PAQLA HERRERA pf
MENSAJES h R\
Rosa Negrete E| Chajan ajer :
Para que le digas que sf pusde enviarme con Luis Edlu.. ‘ l ‘ )
Claudia Navarro Lt Prino g
Luis Eduardo ne [legd, me llamo que se quedaba ence.,
Tia Bella Aurora deringo N :
Dios No se queda Con nads, y esto que usted y Cristl.. Tan T

1manm

GTH-F-062 V08



L 4
SENA

N

La evidencia que se relaciona a continuacion corresponde a la obligacion contractual 7.
Participar activamente en el cumplimiento de las metas de formacion.

Se realiz6 proceso de verificacién de aprendices en la plataforma Vivanto para el programa de
Formacién Mercadeo y Ventas en alternancia en el corregimiento el Pueblito Municipio Valencia:

-] L u L r ] n | [
DOCUMENTD 50957763 |CELULAR | 103520652
HOMERE DEL CURSD
MUNICIPID YALENCIA | CORREGIMIENTO |  FL PUEBLTD | YEREDA |
CONS HOMBRES Y APELLIDOS TD  |DOCUMENTO| CELULAR FECHA DE MACIMIENTOLUGAR DE EXPEDICION | YIYANTO
1| ¥IVIANA PATRICIA MARTINEZ MENDEZ oo Tt HETdRIT Tl $INCELEID
2 IDALl4 YILLALEA PEREZ oo fidiei s T s AN FEDR DE URAGA i
3 | RAFAEL ANTONIO MACHADD GONZALEZ oo B AL LIRSS TIERRALTA X
4 | OVIDID MANUEL FERNANDEZ MENDEZ oo — IO 0315 YALENCIA i
§ | MADEL DE JESUS MARTINEZ LOREZ oo 00T TS 5041355 YALENCIA i
b | CRISTIAN ARMANDO AYILES HERNANDEZ oo 833443 TG BT R i
7 ALEERTO ANTONID AYILES BETTIN oo fiszinid TG 16 D3HAT4 R i
3 IFI% MERCEDES LORA CALDERIN oo kg toa ok} 5152 YALENIA
3 | ALYS DEL CARMEN MARTINEZ NEGRETE oo 03 T4d553 TS 2641955 R
il LIS FELIPE ROSARID CALSL oo fiaizig Hifdieh E1TS YALENCIA i
i ANAMLENA LOEA CARD oo BT HHITS 13 ET
f2 JUAN R&FAEL POSADA ESBUIVEL oo HEHS ST B3I CHIME
f; JADER JOSE POSADA RAMDS oo iz LB fii2H3T YALENCIA
| EDWIN FAYIANLOZAND PALMERA oo T e 260011334 YALENEIA X
£ | VIRGNIA ISABEL TORRES OLIVERD oo Bi454THG et BMIGAET YALENCIA i
| DAYID ENFIBLE MONTALYD BALLESTA oo 0iTsTR HistEsRA i MOHTOS
f1 | NALUEE DEL CARMEN PAEZ RAMIEZ oo BI5TH4RN {3241 240311353 YALENEIA X
f LIDI4 0S4 BANGUETH oo Bihidds HOHIET 2312 YALENCIA i
# | HERNANDO MANUEL HO'YOS SEGURA oo T4 HITdiS T 54N PELAYO i
20 HEFMENEJILDA CAERALES TAPIA oo B8543 s 20311362 YALENIA X
2 CECILIA GLZMAN LEON oo SihiE: ST it YALENCIA i
22 | JESLS MANLEL PADILLA TORREGLOSA oo g HisTEziE A 1363 YALENCIA i
3 FELIY JOSE SERURA ORTEGA oo {444 RIEATI T35 YALENIA X
24 | EMILDA DEL CARMEN PEDROZA TAMARA oo 4 HORS i i35 LRICA i
2| MIGUELNA R34 SEGURA ORTEGA oo SiS7I0T HekTRL Ui YALENCIA i
2 | FELIPE SANTIAGO HERRERA CONTRERAS oo {54544 R /031347 TIERRALTA X
21| ZAIDA DEL CARMEN POSADA RAMGS oo LT ST 160715 YALENCIA i
3 LEANES PATRICIA DORIA URUET A oo H0H5453H4 i 4103 CANALETE i
T LLUE; GABRIEL DIAZ PEFIAT A oo iz ik 30363 YALENCIA
30| NELLYS MARLETH POSADA RAMODS oo SihiHE iz 02T YALENCIA i
TOTAL T

VerificacionVivanto | (¥)
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Se creo6 Ficha de Matricula N. 2428807 Mercadeo y Ventas (Valencia - Pueblito), en la
modalidad Alternancia con ayuda de herramientas TIC:

[ ] CARACTERIZACIHDN DE LA FORMACICMN
-'-'f FOOE-00T-25 o Wik O
PO Sl re i asidn
TEEEEET | sducativa Procedimsmne.
Plarasula
K FICHA DE CARACTERI ZACH0M 242868087 Ko BOLECITUD 16603T4
NOMERE DE LA FORMADCOM MERCADED ¥ WENTAS
TIFD DE FORMACION | T A COMPLEMENTARLA X
CODe:ED 1 r YEREION EECTOR
FROGRAMSA
COMVENID | BAGALDIA SUNCIFAL
L = PRCADED ¥ VENTAS
FECHA DE IKBCI O [T | TERMIMAC KON TOTAL HORAS | B
112
WrAFRERCES: | Il [ DRI CTFICY -
WEREDA | DIRECCI M |
TToe Ao
TN s Pl
(] AMNEWTE OE
APREMOGTA —— '
LJMES
EAATES
BERCOLE S RN T TIin W]
JUEVES 1 o)
WLRRES HERRAMENT &S TH
SAOADD
[ e
FESTIWO" Fasciha
* Cumnda s iy ancicer o ol et s B Tsbaiers
MCMERE DEL INETRUCTOR: DEINES EETER MOREND HERMANIDET CC. WP S0.957.Te0
TELEFOMD 3103520652 EMAIL: detemmehesfhoimai com
MOMERE EMPRESA ATERDHDA:
MIT M TELEFOMO FAX
MRECCION APARTADD
E-MalL

HOMERE DEL GERENTE
Mo DE EMFLEADDE: ACTIWVIDAD ECONOM ICA

DFTO: CORDOBEA MLINICIFIO: MOMTERIA GAEMIO
P Se— — i
TR0 DE EMFRESA, ) s [ Pt rem) |
i ——= [ e— et I L
1 e = T J |
-II
METRUCTOR COOADINADGR ACADEMICO FECHS DE ENTREGA

Piging 1 J= 1
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Proceso de gestién de matricula del curso Mercadeo Se realizé y Ventas (Valencia) ficha: 2448098
Se realizo proceso de gestion de matricula del curso Mercadeo y Ventas (Puerto Escondido).

M RV:DOCUMENTOS P2 X | & DEIVIS HERNANDEZ - X

&

Outlook O Buscar

|=

=
&£

=

B @ @ B <

®
SENA

N

@ Correo: Deivis Esther | X ) (78) WhatsApp X | @ Nuevs pestaiia % | G sutoreporte condicor % | +

V = X

(] & outlook live.com/mail/0/sentitems/id/AQMKADAWATYOMDABLTIKM2YtN2YzNi0wMAItMDAKAEYAAAQHAQEAYZnKRKGPOtOFjwUsKgcAb3STsSHNDKEyXvWIMtp%2B%2Bz... @ [& 3% e H

~ Favoritos
£ Bandeja de.. 5174

Agregar favorito

\/ Carpetas

2 Bandeja de... 5174
© Correonode.. 24
& Borradores 627
B Elementos envia...
(@© Pospuesto

Tl Elementos eli.. 72

@ Actualizar a Microsoft
365 con
Caracteristicas de
Outlook Premium

1 Reunirse ahora

Responder

é

Tl Eliminar = Archivo 53 Movera ~ ¢J Categorizar v - P

SOLICITUD PARA MATRICULAR LA FICHA: 2415549 FORMACION COMPLEMENTARIA EN
MERCADEO Y VENTAS

Deivis Esther Moreno Hernandez b H S
Dom 19/09/2021 11:38 PM

Para: matricula911>

m FICHA 9- DEIVIS HERNA... LISTADO MASIVO - CUR... & LISTADO VILLA NUEVA -...
=E= 26K8 311K 16K8

3 archivos adjuntos (352 KB]  Descargartodo  Guardar todo en OneDrive

Cordial Saludo,
Adjunto Les envio la documentacién para la respectiva Matricula del Complementario Mercadeo y Ventas.
Tiene Fecha de Inicio Mafiana 20 de septiembre del 2021,

Agradeciendo su Valiosa Colaboracidn.

Quedo Atenta a esta Solicitud.

Att:
Deivis Moreno

- N - =

i Te acuerdas de ella?
Respira hondo antes
de ver su aspecto...

K Style

El curso de inglés de 1
millén de estudiantes
en Monteria
TR over ol
PLAN DE ALIMENTACION
LIMPIA PARA ADELGAZAF

Empiece a perder
grasa ahora

>

Se recibié correo, por gestion de Centro, listado del reporte de preinscritos:

M RV:DOCUMENTOS P X

(_

& DEIVIS HERNANDEZ - X \ G Correo: Deivis Esther - X | D (78) WhatsApp

X | @ Nuevapestaia X | G autoreporte condicio X | +

C & mailgoogle.com/mail/u/0/#inbox/PMicgzGINRICCxchHz TRmNSCjlmsk

M Gmail

F Redactar

® Ve xO0O

Recibidos 10
Destacados

Pospuestos

Enviados

Borradores 21

Mas

Meet

Nugva reunién

Unirse a una reunion

Hangouts

Qﬂeivis

No hay chats recientes
Iniciar uno nuevo
L. 3

Q

Buscar correo =

00§ & 0 ¢ b &

RV: DOCUMENTOS PARA PROCESO DE INSCRPCION Y MATRICULA
COMPLEMENTARIO PUERTO ESCONDIDO  Recbidas x

Matriculad115

deivis moreno

Matriculad115
parami ~

@ mar, 23 nov 13:50 (hace 7 dias)

Buenas tardes

MNuevamente envio resultade y reporte de matriculados, favor verificar

2 archivos adjuntos

GTH-F-062 V08

@ mar,9nov 1743 Yy
Buenas tardes Solicito a usted, completar el cupo establecido en ficha de caracterizacidn. Son 29 y hay 20 Inscritos. Agradezco lo anterior para poder cerrar pr

@ mar, 23nov 9:34 (hace 7 dias) Yy
Buenos Dias Sefiores Educativa, Reciban un cordial Saludo Dios Les Continte Bendiciendo. Adjunto Les envio el resultado de los & Aprendices que yase e

S N

< > E

4=
®»
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Listado de aspirantes preinscritos de la ficha:2448098 Mercadeo y Ventas

Reporte de Inscripciones

Cddigo Ficha 2448098
Programa de
Fo?macién MERCADEOQO Y VENTAS
Identificacion Nombre Estado
CC - 1064307086 AMADIS SOFIA PAYARES MARTINEZ Matriculado
CC - 33341478 ARCENIA ISABEL POLO GARCIA Matriculado
CC - 10950225 AURELIO ANTONIO ORTIZ VEGA Matriculado
CC - 50956709 CARMEN GREGORIA ESPANA MARTINEZ Matriculado
CC - 1003097776 DARY LUZ CORREA GUERRERO Matriculado
CC -11038164 DENERIS CORREA PEREZ Matriculado
CC - 71982109 DOMINGO ANTONIO ALVAREZ CUADRADO Matriculado
CC - 39157796 GREGORIA DEL CARMEN CARDENAS SANCHEZ Matriculado
CC - 1064307026 GRIDINSON MARTINEZ JULIO Matriculado
CC - 15077453 JORGE LUIS ARTEAGA ESPITIA Matriculado
CC - 50956691 LEDYS MARIA GOMEZ CUADRADO Matriculado
CC - 43801305 LUCILA DEL CARMEN OSORIO VIGA Matriculado
CC - 50957207 LUDYS LAURINA GUZMAN MARTINEZ Matriculado
CC - 1064310086 LUIS MIGUEL YEPES VILLADIEGO Matriculado
CC - 64575195 LUZ MARINA TAMARA ARROYO Matriculado
CC - 26153439 MARIA DEL CARMEN PADILLA LLORENTE Matriculado
CC - 26140053 MARTHA JUDITH DELGADO HERNANDEZ Matriculado
CC - 15034222 NAHUT SENEN OSORIO BARRIOS Matriculado
CC - 1064309260 NOHEMI PEREZ HERNANDEZ Matriculado
CC - 1064306945 NORMIS AMELIA MORELOS MEDRANO Matriculado
CC - 30661610 NURIS ESTHER DELGADO HERNANDEZ Matriculado
CC - 50957260 ROSA ISABEL YEPES VILLADIEGO Matriculado
CC - 71983195 WILLIAM OSORIO ESPITIA Matriculado
CC - 50926817 YENI ROSA CHARRASQUIEL NUNEZ Matriculado
CC - 50956626 YOMAIDA JUDITH CANCINO ESCOBAR Matriculado

GTH-F-062 V08
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Evidencia que se plasma a continuacién corresponde a la obligacién contractual 13: Desarrollarlas
horas de formacion que requiera la implementaciéon del programa (cronograma del instructor

Durante el periodo se ejecutaron las horas correspondientes al mes de Noviembre.

Horario

Vista del Horario  Mensual ~

[ ] Tiempo Disponitie

[ evento Asignado

[l Evento Seleccionado
LUNES MARTES MIERCOLES JUEVES VIERNES AT

11/21 5/11/21

1/11/21 11/21 11/21
06:00 - 13:00: Disponible  |06:00 - 23:00: Disponible |06:00 - 13:00: Disponible  |06:00 - 23:00: Disponible iOG:DO - 13:00: Disponible

06:00 - 23:00: Disponible

7/11/21
20:00 - 23:00: Disponible 20:00 - 23:00: Disponible 20:00 - 23:00: Disponible

/13721 2/11/21 3/11/21
06:00 - 23:00: Disponible |06:00 - 13:00: Disponible  |06:00 - 23:00: Disponible

131/21 10/11/21
06:00 - 13:00: Disponible |06:00 - 13:00: Disponible

11721
06:00 - 13:00: Disponible

20:00 - 23:00: Disponible 20:00 - 23:00: Disponible

20:00 - 23:00: Disponible

87311721

11721 6/11/21 7711721
06:00 - 23:00: Disponible [06:00 - 13:00: Disponible

06:00 - 13:00: Disponible  |06:00 - 13:00: Disponible  |06:00 - 13:00: Disponible

20:00 - 23:00: Disponible

20:00 - 23:00: Disponible 20:00 - 23:00: Disponible 20:00 - 23:00: Disponible

2/11/28 ¥3/31/21 SVESY 8/31/2% /11728 R
06100 - 131001 Disponible  [06:00 - 13:00: Disponible 00 - 13:00: Disponible (06:00 - 23:00; Disponible (06100 - 13:00: Disponible  [06:00 - 23:00; Disponible
By || B Siccey | i ecey | B ... -
20:00 - 23:001 Disponible  (20:00 - 23:00: Oisponible ]aomo - 231001 Disponibie rexeo - 23100: Disponible

03732723 12/23 /12735 /32721

131/21
06:00 - 23:00: Disponibie

9/31/2%
06100 - 13:001 Disponible

20100 - 231001 Disponible

7/11/21

24/11/21 5/11/21 26/11/21
06:00 - 23:00: Disponible

3/11/21
06:00 - 13:00: Disponible  [06:00 - 23:00: Disponible  [06:00 - 13:00: Dispanible

(06:00 - 13:00: Disponible

20:00 - 23:00: Disponible |20:00 - 23:00: Disponible |20:00 - 23:00: Disponible 20:00 - 23:00: Disponible

0/11/21 01/12/21 f02/12/21 03/12/21 f04/12/21

06:00 - 13:00: Disponible  |06:00 - 23:00: Disponible

f05/12/21

20:00 - 23:00: Disponible
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La evidencia que se plasma a continuacién corresponde a la obligacion contractual 16:
Sentar lasevaluaciones de cada resultado de aprendizaje:

Se registré en Sofia Plus la emision de juicios evaluativos de la ficha 2428807 Mercadeo y
ventas (Valencia ) Pantallazo

<« c QO 8 www.senasofiaplus.edu.co/sofia/home/principal.faces w =
. ~
SOﬁaplus | w & DEIVIS ESTER ) Bandejade tareas @ LMSSENA @ CambiarClave  Salir &
Instructor v
@ Disefio Curricular ¢ Evaluacion ruta de aprendizaje masivo
B B Opciones de buisqueda
[# Ejecucion de la Formacién e
Administrar Ruta de Aprendizaje i Ficha de 2382875-MERCADEO Y VENTAS -
caradterizacion” =R
Consultar Ruta del Aprendiz VA
Generar Excel de Planeacion TSR NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN
Pedagégica aprenpdme* CONDICIONES DEL MERCADO Y POLITICAS DE LA <
EMPRESA.
A
Generar PDF de Proyecto Formativo
=
Gestion de la Ruta de Aprendizaje v
Asociar Aprendiz a una Ruta de
Aprendizaje
Evaluar Ruta de Aprendizaje
jSoy Eval
Evaluar Ruta de Aprendizaje Masivo
Listar Aprendices Asociados a Ruta
Reconccimiento de Aprendizaje
O A tuspies Miel san marcos ©* 41 X §p Sofia plus X + v = X
& C A Noesseguro | senasofiaplus.edu.cofsofia/home/principal faces Y+ = &
gl P! [Pz
)O]"a Plus | -7,’& DEIVIS ESTER © =hHandejadetareas A LMSSENA  @CambiarClave  Saire |8
Instructor v CC 1068812087 ZAIDA DEL CARMEN POSADARAMOS Formacion
(& Disefio Curricular < CC 1007827128 DAVID ENRIQUE MONTALVO BALLESTA Formacion
» . CC 1073977198 EDWIN FAVIAN LOZANO PALMERA Formacion
(# Ejecucion de la Formacion v
CC 25981680 EMILDA DEL CARMEN PEDROZATAMARA Formacion
Administrar Ruta de Aprendizaje v CC 15605694 FELIPE SANTIAGO HERRERA CONTRERAS Formacion
Consultar Ruta del Aprendiz CC 10903663 JADER JOSE POSADARAMOS Formacion
Pagina 1 de 1
Generar Bxcel e Flaneacion Resultato de aprendizafee  DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS D o4
Pedagdgica PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL
ANAIISISDF | 0% REPORTFS DF PRFCING FNIA
Generar PDF de Proyecto Formativo .
Juicio Evaluativo Aprobada v

Gestion de la Ruta de Aprendizaje -

Asociar Aprendiz a una Ruta de
Aprendizaje

Evaluar Ruta de Aprendizaje Los resultados de aprendizaje han sido guardados exitosamente
Evaluar Ruta de Aprendizaje Masivo
Listar Aprendices Asociados a Ruta

Reconocimiento de Aprendizaje

“ninmhia- ~a113
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Se registré en Sofia plus la emisidn de juicios Evaluativos de la ficha: 2428807
Mercadeo y Ventas. (Valencia — El pueblito) Pantallazos

30 - ALYS DEL CARMEN
A E C ] E F G
Reporte de Juicios de Evaluacion
2 Fecha del Reporte: 2812021
3 Ficha de Caracterizacidn: 2428807
4 |Cdgigo: Fe3ziono7
5 Yersion: 1
5 Denominacién: MERCADED Y VENTAS
I Estado de la Ficha de Caracterizacidn: TERMINADA POR FECHA
3 Fecha Inicio: 0BHOtZOZ1
3 Fecha Fin: 05Hit2N21
0 Modalidad de Formacidn: PRESEMCIAL
1 Regional: 23-REGIONAL CORDOBA.
2 Centro de Formacidn: 3116 - CENTRO AGROPECUARIO ¥ DE BIOTECMOLOGIA EL PORYENIF
1z | Tipo de « |Nimero de + [Nombre + |Apellidos + |Estado ~ [Competencia + [Resultado de Aprendizaje =
[ 007827128 DAVID ENRIGUE MONTALVO BALLESTA FORCERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS ¥ SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL  [164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA AROYAR LA PRESENTACION DE
MERCADO Y POLITICAS DE L& EMPRESA, LOSPRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TEMIENDO EN CUENTA
1 CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
e e e}
[+ 007827128 DAVID ENRIGUE MOKNTALVO BALLESTA PORCERTIFICAR 3365 - PROYECTAREL MERCADO DE ACUERDO COMEL TIPO DE 184761 - IDEMTIFICAR SEGMEMNTOS DE MERCADD TEMERNDO EMCUENTA
PRODUCTO 0 SERVICIOY CARACTERISTICAS DELOS CONSUMIDORES | 5UDIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS OE}
v USUARIDS SEGMEMTACION COM EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADD DE
15 il ooy el L
[+ 007827128 DAVID ENRIGUE MOKNTALVO BALLESTA PORCERTIFICAR 3365 - PROYECTAREL MERCADO DE ACUERDO COMEL TIPO DE 184762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS &
PRODUCTO 0 SERVICIOY CARACTERISTICAS DELOS CONSUMIDORES | PARTIR DEL AMALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, ENLA
s Y USUARIOS DEFIMICIAN DE ESTRATEGIAS DE MERCADED SEGUN TIPOS OE
L STOC LACCusLITC s
co 007827128 DAVID ENRIGUE MONTALVO BALLESTA PORCERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO COMEL TIPO DE 184763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O
Hoja [] »
LSTO  MODO FITRAR H M o-————+ 7%
38 - MADEL DE JESUS
A =] C ] E F G
cC Fineszieas IRI MERCEDES LORACALDERIM PORCERTIFICAR 3266 - PROYECTAR EL MERCADC DE ACUERDO COMEL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O
PRODUCTO O SERVICIO ¥ CARACTERSTICAS DE LOS CONSUMDORES | SERVICIO COMEL APOYVODE SOFTWARE ESPECIALZADD Y LA
Y USUARIOS APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
57 ooz o CerucnTacor
- cC 0ESE1E54T IRI MERCEDES LORACALDERIM PORCERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS 164757 - DEFINIR 7 APLICAR TECHICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA
- cC 0ESE1E54T IRI MERCEDES LORACALDERIM PORCERTIFICAR 370 - PREPARARLA EXHIBICIEN DE PRODUCTOS ¥ SERYICIOS 164768 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE
@ o 0ESE1ES4T IRIS MERCEDES LORACALDERIM PORCERTIFICAR 370 - PREPARARLA EXHIBICIEN DE PRODUCTOS ¥ SERWICIOS 164759 - PREPARAR LA ES TRATE GIE, UE EXHIBICION OE ACUERDOCON |
mmnmu;mmngmw Joc TENDEMCIOS OEL MEECAON
o cC 0E3E1E541 IRIS MERCEDES LORACALDERIM PORCERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS ¥ SERWICIOS 64760 - ELAEORAR PROGRAMES DE ERHIEICION SEGUNPOLITICAS OE
TERIEN) i |MEECanED
cC 073977198 EDWINFAWIAR LOZAMOPALMERA PORCERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS ¥ SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL | 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOVAR LA FRESENTACION DE
MERCADO ¥ POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS 0SERYICIOS A LOS CLENTES TEMIENDO EN CUENTA
&2 CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
CARAC !
cC 073977198 EDWINFAWIAR LOZAMOPALMERA PORCERTIFICAR 3366 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO COMEL TIPO DE 164761- IDEMTIFIC AR SEGRMENTOS DE MERCADO TEMEMDO EM CUENTA,
PRODUCTO O SERVICIO ¥ CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMDORES | SUDIMENSISN YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE]
Y USUARIOS SEGMENTACION CONEL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO0 DE
[ e oo CoonncTooon —
cC 073977198 EDWINFAWIAR LOZANMOPALMERA PORCERTIFICAR 3266 - PROYECTAR EL MERCADC DE ACUERDO COMEL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DELOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A
PRODUCTO O SERVICID ¥ CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMDORES | PARTIR DEL ANALISISOE LOS REPORTES DE FRECIOS, ENLA
G Y USUARIOS DEFINICIGN DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIFOS DE
cC 073977198 EDWINFAWIAR LOZANMOPALMERA PORCERTIFICAR 3266 - PROYECTAR EL MERCADC DE ACUERDO COMEL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O
PRODUCTO O SERVICIO ¥ CARACTERSTICAS DE LOS CONSUMDORES | SERVICIO COMEL APOYVODE SOFTWARE ESPECIALZADD Y LA
Y USUARIOS APLICACIEN DE TECKICAS DE PRONOSTICO, FARAIDENTIFICAR EL
5 ol e ¥R
. cc 07377198 EDWINFAYIAR LOZANOPALMERA PORCERTIFICAR T70 - PREF AR LA EXHIEICION DE PRODUCTOR ¥ SERWICIDS 164767 - DEFINIR ¥ APLICAR TECHICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA
. cC 073977198 EDWINFAWIAR LOZANMOPALMERA PORCERTIFICAR 370 - PREPARARLA EXHIBICIgN DE PRODUCTOS ¥ SERYICIOS 164768 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE
o cC 073977198 EDWINFAWIAR LOZANMOPALMERA PORCERTIFICAR 370 - PREPARARLA EXHIBICIEN DE PRODUCTOS ¥ SERYICIOS 164759 - PREPARAR LA ES TRATE GIF, UE EXHIBICION DE ACUERDOCON |
wmmﬁmmﬁmmm;‘ Joc TENDEMCIOS OEL MEECAON
. o 073977198 EDWINFAWIAR LOZAMOPALMERA PORCERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS ¥ SERWICIOS 164750 - ELABORAR PROGRAMES DE ERHIBICION SEGUN POLTTICAS DE
TERIEN) i |MEECanED
cC 0338679 FELIX JOSE SEGURAORTEGA PORCERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS ¥ SERYICIOS SEGUN CONDICIONES DEL | 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOVARLA PRESEMTACION DE
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La evidencia que se plasma a continuacion Corresponde a la obligacion Contractual 19:
Apoyar los procesos de las otras Actividades inherentes a la formacién.

Se realizo socializacion de la oferta de formacion presencial titulada, a traves de las distintas redes sociales.

iEstudia en 2022!

>
= ENLA

AN

Desde ya asegura tu cupo para iniciar el préximo afo

Convocatoria de formaciéon presencial titulada

Inscripciones: Del 12 al 24 de noviembre

PROGRAMAS CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR DEL

SENA REGIONAL CORDOBA

iTenemos 510 cupos disponibles en 10 municipios del departamento!

ZONA CENTRO

MONTERIA

Tecnslogo

ZONA COSTANERA

PUERTO ESCONDIDO

Técnico
- Agricultura de Precision.

« Construccion de Edificaciones
(RC: 12728 6/08/2015 - SNIES- 107360)

- Operacion de Maquinaria
Agricola.

SAN BERNARDO DEL VIENTO

Operario
- Labores de Campo en Cultivos.

- Produccién de Especies Menores
(RC: 6061 O4/042018 SNIES w0s9es)
- Gestién Agroempresarial.
{(RC nsss o2/07/2027 SNIES NOe9a)
- Gestion de Empresas
gropecuarias.
(RC %8 14/01/2019 SNIES xO7784)
Técnico
« Emprendimiento y Fomento
Empresarial (La Vitrina).

ZONA ALTO SINU

TIERRALTA

Operario
- Produccién de Pollos de Tecnico
Engorde. = Comerciali i de AL tos.
Operario

- Piscicultura

ZOMNA SAN JORGE

BUENAVISTA

Técnico

- Construccion de Edificaciones. 3. Ubique el recuadro (iQué le gustoria
studiar?

LA APARTADA 4. Seleccione el tipo de programa de su
interes
Teécnico

« Construccion de Edificaciones.

PLANETA RICA

Teécnico
- Integracion de
Operaciones Logisticas.

PASOS PARA LA INSCRIPCION
1 Ingrese o www.senasofiopluseduco
2. Si esto registrado, ingrese los datos para

iciar =) proceso de inscripcion

5. Escribo una palobra clove de la
v pulse clic en Buscar. Alli opareceran los
iTodos los servicios del SENA son

gratuitos y no necesitan
intermediarios!

v senaeduco § SENA Cordoba

formacion. lo ciudod en la que desea estudiar

programas disponibles Elijo su mejor opcicn

ZOMNA MEDIO SINU

CERETE
Teécnico
- Programacion de Sofrware.

Operario
- Cria y Levante de Pollitas

CIENAGA DE ORO
Teécnico
« Corte y Venta de Carne.

ZONA BAJO SINU

Operario
=« Produccion de Pollos de
Engorde.
- Piscicultura.

REQUISITOS
Tecndloge Haber cursado grodo 11
v realizado prucbas lcfes.

ecnico. Grado 9° de Secundoria
oprobado

Grade 5° de Basica
Primaria oprobado.

Operario

Inscribete en
www.senasofiaplus.educo

CONSULTAS AL CORREO

senaclporvenir@senaeduco

DSEMNAEnCsrdobe
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Se Elaboro el Portafolio de servicio de la Unidad productiva Gallinas Ponedoras la Bendicion de Dios del
Municipio de Valencia.

ULINKD FUNCUURES | W#’.

LA RENRICIONRERN

Producimos y comercializamos

MISION
Garantizamos la Produccion y comercializacion en
came de pollo mediante el uso de insumos con
calidad certificada y materia prima, de buena
genética productiva, a ftravés de la
implementacion de técnicas avicolas vy
fitosanitarias de produccion; que proporcionen un
producto  alimenticio en estado fresco de
excelentes  caracteristicas y  condiciones
nutricionales, a nuestros clientes, como una

Huevos de excelente calidad

DIRECCION: Tres Esquina Calle 8¢ - 6-17 Boca Canoa. Hemnativa de pmtel’na sana, requerida en la
Contacto: 3106839302 K ) i 3
Email: gallinasponedoras@gmail.com seguridad alimentaria en las comunidades.

*

Poblacion
Victima

VISION QUIENES SOMOS

Someos un proyecto emprendedor del SENA,
perteneciente al programa SENA Emprende rural,
nos dedicamos a Producir y comercializar carne

Para el afo 2020, Ser la empresa lider en la
comercializacion de camne de pollo al mercado

GTH-F-062 V08
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Evidencias que se plasman a continuacion corresponden a la obligacién contractual 21.
Cumplimiento de normas del sistema General de Riesgos Laborales.

Durante el periodo se realizé diariamente el autoreporte diario de condiciones de salud,
correspondiente al mes de Noviembre.

AUTOREPORTE DE CONDICIONES DE SALUD SENA 2021 (23)

@ Gracias.

Usted a diligenciado correctamente el formulario AUTOREPORTE DE CONDICION
DE SALUD, de la Regional Cordoba, por favor guarde o tome una imagen de esta

confirmacion y muéstreselo al ingresar a la Entidad a su jefe inmediato y/o
supervisor del contrato (recuerde que este diligenciamiento es diario).

Medi‘ 25/10/2021
labore  muomemes:

Crear mi propio formulario

Con tecnologia de Microsoft Forms | Privacidad y cookies | Términos de uso
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