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Tipo de Documento [Namero de Documento [Nombre [Apellidos Estado [Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluacion _[Funcionario que registro el juicio evaluativo
cC 1005452556 SANDRA YAMILE [VELASCO VARGAS EN FORMACION 3365 - PROVECTAR EL WERCADO DE ACUERDO CON EL TI0 DE 51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS | APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
UCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES ¥ TOS Y SERVICIOS COI 0 EL C ENT
cc 1005452556 SANDRA YAMILE [VELASCO VARGAS EN FORMACION 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE ETERMINAR NICHOS DE MERCADO DE ACUERDO CON TIPOS DE [APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
oAy CTA A cenuIRIn Y fanacTenicTicAe nE L ne fonieinsnance v nnAniicTa Y nno scidw coTae ecinae e e
cC 1005452556 SANDRA YAMILE [VELASCO VARGAS EN FORMACION 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51439 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA BEVANDA DEL PRODUCTO SEGON [ APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
cc 1005452556 SANDRA YAMILE [VELASCO VARGAS EN FORMACION 3571 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIIENTOS DEL [ APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACTIVIDAD DE MERCADEO. EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL
cC 1005452556 SANDRA YAMILE [VELASCO VARGAS EN FORMACION 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51476 -MANEJAR LAS RELACIONES PUBLICAS CON LOS DIFERENTES | APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACTIVIDAD DE MERCADEOC. [ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR OTRO Y
cc 1005452556 SANDRA YAMILE [VELASCO VARGAS EN FORMACION 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51479 - ORGANIZAR LA INFORMACION RELACIONADA CON EL (APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACTIVIDAD DE MERCADEO. DESARROLLO DE LOS EVENTOS FRENTE A LOS RESULTADOS OBTENIDOS|
VS. LOS OBJETIVOS EMPRESARIALES TENIENDO EN CUENTA EL TIPO DE
cC 1005452556 SANDRA YAMILE [VELASCO VARGAS EN FORMACION 5375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _[51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION | APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS  [DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO,
3 005452556 SANDRA YAMILE [VELASCO VARGAS EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO
cC 1005452556 SANDRA YAMILE [VELASCO VARGAS EN FORMACION 3376 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS [51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, (APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS | GARANTIZANDO LA UTILIZACION DE FUENTES CONFIABLES Y
cc 1005452556 SANDRA YAMILE [VELASCO VARGAS EN FORMACION 337 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS [51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A | APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS ~ [GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGUN INDICADORES DE
cC 1005452556 SANDRA YAMILE [VELASCO VARGAS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE | 51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA __| APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
[ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS |EVALUACION DE LOS INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE
Y LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA. LA INVESTIGACION DE MERCADOS Y LAS NECESIDADES DE
cC 1005452556 SANDRA YAMILE [VELASCO VARGAS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE  [51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, [APROBADO [CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS |FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS
cC 1005452556 |SANDRA VAMILE [VELASCO VARGAS EN FORMACION 3361 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE _[51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEQ (APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS |SEGUN LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
cC 1056029486 MIRSA CECILIA PENA ARDILA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS ~ [POR EVALUAR -
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL
cC 1056029486 MIRSA CECILIA PENA ARDILA EN FORMACION 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51485 - DETERMINAR NICHOS DE MERCADO DE ACUERDO CON TIPOS DE | APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
cC 1056029486 MIRSA CECILIA PENA ARDILA EN FORMACION PROYECTAR EL MERCADD DE ACUERDD CON EL TIPO 51489 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO SEGUN [POR EVALUAR -
cC 1056029486 MIRSA CECILIA PENA ARDILA EN FORMACION MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL | POR EVALUAR -
ACTIVIDAD DE MERCADEC. EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL _
cC 1056029486 MIRSA CECILIA PENA ARDILA EN FORMACION 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51478 - MANEJAR LAS | RELACIONES “PUBLICAS CON LOS DIFERENTES |POR EVALUAR -
ACTIVIDAD DE MERCADEO. ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR OTRO Y
cC 1056029486 MIRSA CECILIA PENA ARDILA EN FORMACION 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51479 - ORGANIZAR LA INFORMACION RELACIONADA CON EL POR EVALUAR -
ACTIVIDAD DE MERCADEC. DESARROLLO DE LOS EVENTOS FRENTE A LOS RESULTADOS OBTENIDOS|
VS. LOS OBJETIVOS EMPRESARIALES TENIENDO EN CUENTA EL TIPO DE
cC 1056029486 MIRSA CECILIA PENA ARDILA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN ALAS 51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION |POR EVALUAR "
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS  [DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.
cC 1056029486 MIRSA CECILIA PENA ARDILA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE POR EVALUAR -
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS ~ [MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO
cC 1056029486 MIRSA CECILIA PENA ARDILA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS |51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERGADO, FOR EVALUAR "
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | GARANTIZANDO LA UTILIZACION DE FUENTES CONFIABLES Y
cC 1056029486 MIRSA CECILIA PENA ARDILA EN FORMACION 3376 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEC QUE RESPONDAN A LAS |51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEG ORIENTADAS A | POR EVALUAR -
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS | GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGUN INDICADORES DE
cC 1056029486 MIRSA CECILIA PENA ARDILA EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 1464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA [APROBADO [CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS |EVALUACION DE LOS INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE
Y LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA. A INVESTIGACION DE MERCADOS Y LAS NECESIDADES DE
cC 1056029486 MIRSA CECILIA PENA ARDILA EN FORMACION 3361 - IMPLEMENTAR EL SISTEVIA OE INFORMACION DE MERCADOS D _[51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, | APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS [ FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS
cC 1056029486 MIRSA CECILIA PENA ARDILA EN FORMACION 3331 5 IMPLEMENTAR EL SiSTENA DE INFORMACION DE MERCADOS DE [51406 - CONSTITUIR EL SIS TEMA DE INFORVACION DE MERCADEG (APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
S DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS |SEGUN LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
cC 1099214596 PAULA ANDREA OROZCO VARGAS EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE (51437 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS _|POR EVALUAR -
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL
cC 109921459 PAULA ANDREA GROZCO VARGAS EN FORMACION 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51485 - DETERMINAR NICHOS T DE MERCADO DE ACUERDO CON TIPS DE |POR EVALUAR B
cC 1099214596 PAULA ANDREA OROZCO VARGAS EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51490 - DETERMINAR LA OFERTA ¥ LA DEMANDA DEL PRODUCTG SEGUN |POR EVALUAR -
cC 109921459 PAULA ANDREA GROZCO VARGAS EN FORMACION 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL | APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACTIVIDAD DE MERCADEOC. EVE ON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISIO
cC 1099214596 PAULA ANDREA OROZCO VARGAS EN FORMACION 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA (51478 - MANEJAR LAS RELACIONES PUBLICAS CON LOS DIFERENTES | APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACTIVIDAD DE MERCADEOC. [ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR OTRO Y
cC 109921459 PAULA ANDREA GROZCO VARGAS EN FORMACION 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51479 - ORGANIZAR LA INFORMACION RELACIONADA CON EL (APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACTIVIDAD DE MERCADEOC. DESARROLLO DE LOS EVENTOS FRENTE A LOS RESULTADOS OBTENIDOS|
VS. LOS OBJETIVOS EMPRESARIALES TENIENDO EN CUENTA EL TIPO DE
cC 1099214596 PAULA ANDREA OROZCO VARGAS EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _|51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION | POR EVALUAR -
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS | DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.
cC 109921459 PAULA ANDREA GROZCO VARGAS EN FORMACION 3379 AR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS [51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION BE POR EVALUAR B
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS  |MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO
E3 1099214596 PAULA ANDREA OROZCO VARGAS EN FORMACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS [51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, POR EVALUAR B
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS [ GARANTIZANDO LA UTILIZACION DE FUENTES CONFIABLES Y




CcC 1099214596 PAULA ANDREA (OROZCO VARGAS EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A POR EVALUAR -
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS | GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGUN INDICADORES DE
cc 1099214596 PAULA ANDREA OROZCO VARGAS ENFORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE _[51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA__| APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS |EVALUACION DE LOS INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE
Y LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA LAINVESTIGACION DE MERCADOS Y LAS NECESIDADES DE
cc 108621456 PAULA ANDREA OROZCO VARGAS EN FORMACION [3381 - IPLEVENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE _[51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, | APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
[ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS |FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAVETROS
cc 1099214596 PAULA ANDREA OROZCO VARGAS ENFORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE _[51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS |SEGUN LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
CC 1101760336 FABIAN ANDRES PINZON DIAZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS [APROBADO [CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL
cc 1101760336 FABIAN ANDRES PINZON DIAZ ENFORMACION | 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51488 - DETERMINAR NICHOS DE MERCADO DE ACUERDO CON TIPS DE | APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
AN A CETAIRIA U AanArTEiCTINAS AE LAS Aowelwanance v | oA InEA Y AABL ACIAL CoTAB EAiAS CaCl D as o
CC 1101760336 FABIAN ANDRES PINZON DIAZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51159 DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO SEGUN |APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
cC 1101760336 FABIAN ANDRES PINZON DIAZ ENFORMACION | 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LGS REQUERIVIENTOS DEL [ APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
[ACTIVIDAD DE MERCADEO. EVENTO CON PERTENENC\A V DE ACUERDO CON LA RE\/\S\ON DEL
CC 1101760336 FABIAN ANDRES PINZON DIAZ EN FORMACION 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51478 MANEJAR LAS RELACIONES PUBLICAS CON LOS D\FERENTES [APROBADO [CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
[ACTIVIDAD DE MERCADEO. [ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR OTRO Y
cC 1101760336 FABIAN ANDRES PINZON DIAZ ENFORMACION | 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51479 - ORGANIZAR LA INFORMACION RELACIONADA CON EL APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
[ACTIVIDAD DE MERCADEO. DESARROLLO DE LOS EVENTOS FRENTE A LOS RESULTADOS OBTENIDOS]
V5. LOS OBJETIVOS EMPRESARIALES TENIENDO EN CUENTA EL TIPO DE
CC 1101760336 FABIAN ANDRES PINZON DIAZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION [APROBADO [CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.
cC 1101760336 FABIAN ANDRES PINZON DIAZ ENFORMACION | 3376 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _|51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS MERCADEO 'CONSIDERANDO LA RELACION COSYO BENEFICIO
CC 1101760336 FABIAN ANDRES PINZON DIAZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51471 DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, [APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS | GARANTIZANDO LA UTILIZACION DE FUENTES CONFIABLES Y
cC 1101760336 FABIAN ANDRES PINZON DIAZ ENFORMACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS [51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A | APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS (GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGUN INDICADORES DE
CC 1101760336 FABIAN ANDRES PINZON DIAZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA [APROBADO [CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS [EVALUACION DE LOS INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE
Y LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA. LA INVESTIG‘AC\ON DE MERCADOS Y LAS NECESIDADES DE
cC 1101760336 FABIAN ANDRES PINZON DIAZ ENFORMACION | 3361 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE _|51466 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, | APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACUERDO CON LAS NECES\DADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS
CC 1101760336 FABIAN ANDRES PINZON DIAZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 CONST\TUIR EL S\STEMA DE INFORMACION DE MERCADEO [APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
S DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS [SEGUN LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
cC 1120560038 IARIA CRISTINA ORTIZ ORTIZ ENFORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51457 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS | APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y PRODUCTOS 'Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORYAM\ENTO DEL
CC 1120560938 MARIA CRISTINA ORTIZ ORTIZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51488 DETERMINAR NICHOS DE MERCADO DE ACUERDO CON TIPOS DE |APROBADO [CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
cC 1120560038 IARIA CRISTINA ORTIZ ORTIZ EN FORMACION PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51489 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO SEGUN | APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
AANLATA £ CT\imIA U AanarTEnieTIAAS AE LA Cmerwannce v |na frina cunnseana:
CC 1120560938 MARIA CRISTINA ORTIZ ORTIZ EN FORMACION MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL POR EVALUAR -
[ACTIVIDAD DE MERCADEO. PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION
3 1120560038 IARIA CRISTINA ORTIZ ORTIZ ENFORMACION | 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51476 - MANEJAR LAS RELACIONES PUBLICAS CON LOS DIFERENTES —[POR EVALUAR E
[ACTIVIDAD DE MERCADEO. ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR OTF{O Y
CC 1120560938 MARIA CRISTINA ORTIZ ORTIZ EN FORMACION 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51479 ‘ORGANIZAR LA INFORMACICN RELACIONADA CON EL POR EVALUAR -
[ACTIVIDAD DE MERCADEO. DESARROLLO DE LOS EVENTOS FRENTE A LOS RESULTADOS OBTENIDOS|
\/S Los OBJETI\/OS EMPRESARIALES TENIENDO EN CUENTA EL TIPO DE
3 1120560038 IARIA CRISTINA ORTIZ ORTIZ ENFORMACION | 3378 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEG QUE RESPONDAN A LAS 51468 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION | APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.
CC 1120560938 MARIA CRISTINA ORTIZ ORTIZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE [APROBADO [CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO
3 1120560038 IARIA CRISTINA ORTIZ ORTIZ ENFORMACION |3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEG QUE RESPONDAN A LAS |51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS GARANT\ZANDO LA UTIUZACION DE FUENTES CONFIABLES V
CC 1120560938 MARIA CRISTINA ORTIZ ORTIZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51472 ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO OR\ENTADAS A [APROBADO [CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGUN INDICADORES DE
3 1120560038 IARIA CRISTINA ORTIZ ORTIZ ENFORMAGION [ 3581 - MPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS |EVALUACION DE LOS INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE
¥ LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA LA INVESTIGACION DE MERCADOS Y LAS NECESIDADES DE
CC 1120560938 MARIA CRISTINA ORTIZ ORTIZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 RECOLECTAR Y CLASIF\CAR INFORMACION CON VERACIDAD [APROBADO [CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
[ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS[FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAVETROS
3 1120560038 IARIA CRISTINA ORTIZ ORTIZ ENFORMAGION 3951 - MPLEMENTAR EL 51STEWA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEWA DE INFORMACION DE MERCADES APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS |SEGUN LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
CC 37946180 [AYALA CARRENO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS [APROBADO [CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
DUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL
3 7936180 [AVALA CARRENO ENFORMACION |3365 pwovgcmk EL VIERCADO DE ACUERDO CON EL TIP0 DE 51488 - Dgrgwmm NICHOS DE MERCADO DE AcuERDo CON TIPOS DE |APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
CC [AYALA CARRENO EN FORMACION 3365 PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51489 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL F'RODUCTO SEGUN |APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
cC [AYALA CARRENO EN FORMACION 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL (APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
[ACTIVIDAD DE MERCADEO. EVENTO CON PERTENENC\AY DE ACUERDO CON LA REV\S\ON DEL
CC [AYALA CARRENO EN FORMACION 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 5]478 MANEJAR LAS RELACIONES PUBLICAS CON LOS D\FERENTES [APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
[ACTIVIDAD DE MERCADEO. [ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR OTRO Y
cC [AYALA CARRENO EN FORMACION 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51479 ‘ORGANIZAI A ORMAC ON RELACIONADA CON EL (APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACTIVIDAD DE MERCADEO. DESARROLLO DE LOS EVENTOS FRENTE A LOS RESULTADOS OBTENIDOS|
V5. LOS OBJETIVOS EMPRESARIALES TENIENDO EN CUENTA EL TIPO DE
CC [AYALA CARRENO EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION [APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS _|DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO
cC [AYALA CARRENO EN FORMACION 3379 PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE (APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS MERCADEO 'CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEF\C\O
CC [AYALA CARRENO EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 5]471 DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO [APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | GARANTIZANDO LA UTILIZACION DE FUENTES CONFIABLES Y
cC [AYALA CARRENO EN FORMACION 3379 PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51472 ESTPUCTUPAP ESTRATEGIAS DE MERCADEO OR\ENTADAS A (APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS ARANT\ZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGUN INDICADORES DE
CC [AYALA CARRENO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 5]464 MANTENER 'ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA [APROBADO (CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS [EVALUACION DE LOS INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE
Y LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA. LA INVESTIGAC\ON DE MERCADOS Y LAS NECESIDADES DE
cC 37946180 [AYALA CARRENO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 PECOLECTAP Y CLASIFICAR INFORMACION CON \/ERACIDAD (APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS




cc ISABEL |AYALA CARRERIO ENFORMACION  [3361 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS [SEGUN LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
cc CLAUDIA ALEXANDRA ORIUELA BERMUDEZ ENFORMACION | 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51457 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS | APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL
cC CLAUDIA ALEXANDRA ORJUELA BERMUDEZ EN FORMACION 3365 PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51158 DETERMINAR NICHOS DE MERCADO DE ACUERDO CON TIPOS DE [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
cC CLAUDIA ALEXANDRA ORIUELA BERMUDEZ EN FORMACION 51400 - DETERMINAR LA OFERTA ¥ LA DEVANDA DEL PRODUCTO SEGUN | APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
cC CLAUDIA ALEXANDRA ORJUELA BERMUDEZ EN FORMACION 51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL (APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
[ACTIVIDAD DE MERCADEO. EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL
cC CLAUDIA ALEXANDRA ORIUELA BERMUDEZ ENFORMACION | 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51478 - MANEJAR LAS RELACIONES PUBLICAS CON LOS DIFERENTES | APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACTIVIDAD DE MERCADEO. ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL E\/ENTO CON RESPETO POR OTRO
cC CLAUDIA ALEXANDRA ORJUELA BERMUDEZ EN FORMACION 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51179 ORGANIZAR LA INFORMACION RELAC\ONADA CON EL (APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
[ACTIVIDAD DE MERCADEO. DESARROLLO DE LOS EVENTOS FRENTE A LOS RESULTADOS OBTENIDOS|
VS. LOS OBJETIVOS EMPRESARIALES TENIENDO EN CUENTA EL TIPO DE
cC CLAUDIA ALEXANDRA ORIUELA BERMUDEZ ENFORMACION | 3378 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51460 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION | APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.
cC CLAUDIA ALEXANDRA ORJUELA BERMUDEZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y ALOS OBJETIVOS | MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACIGN COSTO BENEFICIO
cC CLAUDIA ALEXANDRA ORIUELA BERMUDEZ ENFORMACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS [51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS GARANT\ZANDO LA UTIUZACION DE FUENTES CONFIAELES V
cC CLAUDIA ALEXANDRA ORJUELA BERMUDEZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51472 ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO OR\ENTADAS A [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGUN INDICADORES DE
cC CLAUDIA ALEXANDRA ORIUELA BERMUDEZ ENFORMACION |31 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA | APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS |EVALUACION DE LOS INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE
Y LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA LA INVESTIGACION DE MERCADOS Y LAS NECESIDADES DE
cC CLAUDIA ALEXANDRA ORJUELA BERMUDEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
[ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS |FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAVETROS
cC CLAUDIA ALEXANDRA ORIUELA BERMUDEZ ENFORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE _[51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS |SEGUN LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
cC INURY MAYERLY QUINTERO MARTINEZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL
cC NORY MAVERLY QUINTERG MARTINEZ ENFORMACION 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51488 - DETERMINAR NICHOS DE MERCADO DE ACUERDO CON TIPOS DE | APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
AANLATA A CET\IRIA U A amATEiETIEAS AE LAS Aowl wanance v |AnAn INFA Y AMBL ACIAL CoTAB ECiAe ALl as o
cC INURY MAYERLY QUINTERO MARTINEZ EN FORMACION 3365 PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51489 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO SEGUN [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
cC NURY MAYERLY QUINTERO MARTINEZ EN FORMACION 3571 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL | APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACTIVIDAD DE MERCADEO. DE ACUE RE\/\S o]
cC INURY MAYERLY QUINTERO MARTINEZ EN FORMACION 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51478 MANEJAR LAS RELACIONES PUBUCAS CON LOS D\FERENTES [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
[ACTIVIDAD DE MERCADEO. [ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR OTRO Y
cC NORY MAVERLY QUINTERG MARTINEZ ENFORMACION | 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51479 - ORGANIZAR LA INFORMACION RELACIONADA CON EL APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACTIVIDAD DE MERCADEO. DESARROLLO DE LOS EVENTOS FRENTE A LOS RESULTADOS OBTENIDOS)
V5. LOS OBJETIVOS EMPRESARIALES TENIENDO EN CUENTA EL TIPO DE
cC INURY MAYERLY QUINTERO MARTINEZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACICN DEL PLAN DE ACCION [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS _|DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO
3 NURY MAVERLY QUINTERG MARTINEZ ENFORMACION 3375 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _[51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACION COSYO BENEFICIO
cC INURY MAYERLY QUINTERO MARTINEZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51471 DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | GARANTIZANDO LA UTILIZACION DE FUENTES CONFIABLES Y
3 NURY MAVERLY QUINTERG MARTINEZ ENFORMAGION  [3570 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEG QUE RESPONDAN ALAS 51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADES ORIENTADAG A~ [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS GARANT\ZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGUN INDICADORES DE
cC INURY MAYERLY QUINTERO MARTINEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE| 51464 MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS [EVALUACION DE LOS INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE
Y LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA. LA IN\/ESTIGAC\ON DE MERCADOS Y LAS NECESIDADES DE
3 NURY MAVERLY QUINTERG MARTINEZ ENFORMACION | 3361 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE _|51466 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, | APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACUERDO CON LAS NECES\DADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS
cC INURY MAYERLY QUINTERO MARTINEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 CONST\TUIR EL S\STEMA DE INFORMACIC’N DE MERCADEO [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS [SEGUN LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
3 (ANA LUZ FANNY QUIROGA DUARTE ENFORMACION |3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE 51457 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS | APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
P ICTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y O S COl C EN
cC [ANA LUZ FANNY' QUIROGA DUARTE EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51488 - DETERMINAR NICHOS DE MERCADO DE ACUERDO CON TIPOS DE [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
cC ANA LUZ FANNY QUIROGA DUARTE EN FORMACION 51489 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO SEGUN |APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
cC [ANA LUZ FANNY QUIROGA DUARTE EN FORMACION 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
[ACTIVIDAD DE MERCADEO. EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL
3 (ANA LUZ FANNY QUIROGA DUARTE ENFORMACION | 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51476 - MANEIAR LAS RELACIONES PUBLICAS CONLOS DIFERENTES —— [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACTIVIDAD DE MERCADEO. [ACTORES QUE NTER\/IENEN EN EL E\/ENTO CON RESPETO POR OTF{O Y
cC [ANA LUZ FANNY' QUIROGA DUARTE EN FORMACION 3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA 51479 - ORGANIZAR LA INFORMACI N RELAC\ONADA CON EL [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
[ACTIVIDAD DE MERCADEO. DESARROLLO DE LOS EVENTOS FRENTE A LOS RESULTADOS OBTENIDOS|
VS LOS OEJETI\IOS EMPRESARIALES TENIENDO EN CUENTA EL TIPO DE
3 (ANA LUZ FANNY QUIROGA DUARTE ENFORMACION |3378 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION | APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.
cC [ANA LUZ FANNY QUIROGA DUARTE EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | MERCADED CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO
3 (ANA LUZ FANNY QUIROGA DUARTE EN FORMACION AR ACTIVIDADES DE MERCADEG QUE RESPONDAN A LAS T~ DIAGNOSTICAR EL COMPOR APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS GARANT\ZANDO LA UTIUZACION DE FUENTES CONFIAELES Y
cC [ANA LUZ FANNY QUIROGA DUARTE EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 5]472 ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO OR\ENTADAS A [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGUN INDICADORES DE
3 (ANA LUZ FANNY QUIROGA DUARTE ENFORMAGION 3581 MPLEMENTAR EL SISTEWA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS |EVALUACION DE LOS INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE
¥ LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA LA INVESTIGACION DE MERCADOS Y LAS NECESIDADES DE
cC [ANA LUZ FANNY QUIROGA DUARTE EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE  [51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, [APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
[ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS[FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAVETROS
3 (ANA LUZ FANNY QUIROGA DUARTE ENFORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE _[51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEG APROBADO CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS |SEGUN LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
cC HECTOR ALDEMAR REYES ORTIZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS POR EVALUAR -
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL
3 HECTOR ALDEMAR REVES ORTIZ ENFORMACION 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 51453 DETERMINAR NICHOS DE MERCADO DE ACUERDO CON TIPGS DE |POR EVALUAR E
AAALATA A r\IRIA Y A an AR TEAiETINAS M LA Aot wanance v |AnAn nEA Y AABL AR o an ECie ALl D aat aE
cC HECTOR ALDEMAR REYES ORTIZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 1489 DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO SEGUN |POR EVALUAR -

5:




cc

cC

cC

cC

cC

cC

cC

cC

cC

cC

HECTOR ALDEMAR

REYES ORTIZ

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL
EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL

POR EVALUAR

HECTOR ALDEMAR

REYES ORTIZ

EN FORMACION

(3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

HECTOR ALDEMAR

REYES ORTIZ

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

HECTOR ALDEMAR

REYES ORTIZ

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

HECTOR ALDEMAR

REYES ORTIZ

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

51478 - MANEJAR LAS RELACIONES PUBLICAS CON LOS DIFERENTES
ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR OTRO Y

POR EVALUAR

51479 - ORGANIZAR LA INFORMACION RELACIONADA CON EL
DESARROLLO DE LOS EVENTOS FRENTE A LOS RESULTADOS OBTENIDOS|
VS. LOS OBJETIVOS EMPRESARIALES TENIENDO EN CUENTA EL TIPO DE

POR EVALUAR

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION
DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

POR EVALUAR

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE
MERCADEO CONSIDER/ 0

POR EVALUAR

HECTOR ALDEMAR

REYES ORTIZ

EN FORMACION

(3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO,
GARANTIZANDO LA UTILIZACION DE FUENTES CONFIABLES Y

POR EVALUAR

HECTOR ALDEMAR

REYES ORTIZ

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

HECTOR ALDEMAR

REYES ORTIZ

EN FORMACION

3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE!
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS
Y LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

HECTOR ALDEMAR

REYES ORTIZ

EN FORMACION

3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE
[ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS

HECTOR ALDEMAR

REYES ORTIZ

EN FORMACION

3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE!
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A
[GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGUN INDICADORES DE

POR EVALUAR

(51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA
EVALUACION DE LOS INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE
LA INVESTIGACION DE MERCADOS Y LAS NECESIDADES DE

(APROBADO

(CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD,
FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS

(APROBADO

CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ

(51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO
SEGUN LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

(APROBADO

CC 63435713 - YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ




LINK PORTAFOLIOS 2021

LINK PORTAFOLIOS 2021
DRIVE Gestion empresarial 2143756

https://drive.google.com/drive/folders/lanWulYfyZMXQm4rlwE3EPS8CEJpg86Q7Zj

LINK TERRITORIUM

https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=3717043#tgetDocs.php?materia=378130&ref=5
637076-Gesti%C3%B3n%20Empresarial%20(2143576%20Pry%201883047)/5637077-
PROYECTO/5637078-FASES%20DEL%20PROYECTO0%20FORMATIVO/5637081-
Fase%203%20_%20Ejecuci%C3%B3n/5639022-
AA7_%20Planear%20actividades%20de%20mercadeo%20_Yenny%20Ariza%20del%2001%20al%2
028%20de%20febrero%202021/

DRIVE Asistencia Administrativa 2237824

https://drive.google.com/drive/folders/1UsiNkXIRMJhvgRMgcCsnSwQ-hmablh i

LINK TERRITORIUM

https://sena.territorio.la/content mooc.php?idMateria=466161

https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=5044441#tgetDocs.php?materia=466161&ref=7
158676-Asistencia%20Administrativa%20.%20(2237824%20Pry%202003187)/7158681-
PROYECTO/7158686-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/7360306-

TRANSVERSALES/7360346-
ETICA%20_%20Yenny%20Ariza%20del%208%20al%2013%20de%20febrero/

LINK Carpetas Equipo Ejecutor Administrativo
https://drive.google.com/drive/folders/1u s85zs0D8zYLLRR3R5rztvhS1qzZgxV

LINK Reporte febrero 2021

https://drive.google.com/drive/folders/1U2 apXbSCd7vZri5By3dZ2jEj31Z2dmb

Link DRIVE GESTION DE MERCADOS 2144390

https://drive.google.com/drive/folders/1Arqlg_kAgVhlat_PRwRelQdclyQUXjml


https://drive.google.com/drive/folders/1anWuIYfyZMXQm4rlwE3EP8CEJpg86QZj
https://drive.google.com/drive/folders/1UsiNkXIRMJhvqRMqcCsnSwQ-hmabIh_i
https://sena.territorio.la/content_mooc.php?idMateria=466161
https://drive.google.com/drive/folders/1u_s85zs0D8zYLLRR3R5rztvhS1qzZgxV
https://drive.google.com/drive/folders/1U2_apXbSCd7vZrj5By3dZ2jEj31Z2dmb

LINK PORTAFOLIOS 2021

Link Terrotorium Gestidén de mercados
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=3717041&load#tgetDocs.php?materia=378128
&ref=5637056-Gesti%C3%B3n%20De%20Mercados%20(2144390%20Pry%20673775)/5637057-
PROYECTO/5637058-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/5637059-
Fase%20An%C3%Allisis/

AA-05
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=3717041&load#getDocs.php?materia=378128
&ref=5637056-Gesti%C3%B3n%20De%20Mercados%20(2144390%20Pry%20673775)/5637057-
PROYECTO/5637058-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/5637059-
Fase%20An%C3%Allisis/5724528-

AA%20 %205%20Realiza%20la%20estructura%20del%20sistema%20de%20informaci%C3%B3n%2
0de%20mercados%20%20 Yenny%20Ariza%20del/

Link DRIVE Gestién Empresarial 2341539

https://drive.google.com/drive/folders/14HKGc2LzWYOSIQDH24HyH8IfaxFKTGbP

Link Territorium
Gestion Empresarial 2341539

https://sena.territorio.la/perfil.php?id=13261317

AA-07

https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=13261317&load#tgetDocs.php?materia=10656
22&ref=18818087-Gesti%C3%B3n%20Empresarial%20(2341539%20Pry%201883047)/18818092-
PROYECTO/18818097-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/18818112-
3.%20Fase%203%20_Ejecuci%C3%B3n/18949237-
AA%207.%20PREPARAR%20LOS%20INFORMES%20_%20Yenny%20Ariza%20del%2027%20de%20s
eptiembre%20al%206%20de%200ctubre%20de%202021/

AA-10

https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=13261317&load#getDocs.php?materia=10656
228&ref=18818087-Gesti%C3%B3n%20Empresarial%20(2341539%20Pry%201883047)/18818092-
PROYECTO/18818097-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/18818112-
3.%20Fase%203%20 Ejecuci%C3%B3n/18949387-
AA%2010.DISE%C3%91AR%20LAS%20ESTRATEGIAS%20D %20Yenny%20Ariza%20del%207%20al%
2012%20de%200ctubre/



https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=3717041&load#getDocs.php?materia=378128&ref=5637056-Gesti%C3%B3n%20De%20Mercados%20(2144390%20Pry%20673775)/5637057-PROYECTO/5637058-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/5637059-Fase%20An%C3%A1lisis/5724528-AA%20_%205%20Realiza%20la%20estructura%20del%20sistema%20de%20informaci%C3%B3n%20de%20mercados%20%20_Yenny%20Ariza%20del/
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=3717041&load#getDocs.php?materia=378128&ref=5637056-Gesti%C3%B3n%20De%20Mercados%20(2144390%20Pry%20673775)/5637057-PROYECTO/5637058-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/5637059-Fase%20An%C3%A1lisis/5724528-AA%20_%205%20Realiza%20la%20estructura%20del%20sistema%20de%20informaci%C3%B3n%20de%20mercados%20%20_Yenny%20Ariza%20del/
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=3717041&load#getDocs.php?materia=378128&ref=5637056-Gesti%C3%B3n%20De%20Mercados%20(2144390%20Pry%20673775)/5637057-PROYECTO/5637058-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/5637059-Fase%20An%C3%A1lisis/5724528-AA%20_%205%20Realiza%20la%20estructura%20del%20sistema%20de%20informaci%C3%B3n%20de%20mercados%20%20_Yenny%20Ariza%20del/
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=3717041&load#getDocs.php?materia=378128&ref=5637056-Gesti%C3%B3n%20De%20Mercados%20(2144390%20Pry%20673775)/5637057-PROYECTO/5637058-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/5637059-Fase%20An%C3%A1lisis/5724528-AA%20_%205%20Realiza%20la%20estructura%20del%20sistema%20de%20informaci%C3%B3n%20de%20mercados%20%20_Yenny%20Ariza%20del/
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=3717041&load#getDocs.php?materia=378128&ref=5637056-Gesti%C3%B3n%20De%20Mercados%20(2144390%20Pry%20673775)/5637057-PROYECTO/5637058-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/5637059-Fase%20An%C3%A1lisis/5724528-AA%20_%205%20Realiza%20la%20estructura%20del%20sistema%20de%20informaci%C3%B3n%20de%20mercados%20%20_Yenny%20Ariza%20del/
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=3717041&load#getDocs.php?materia=378128&ref=5637056-Gesti%C3%B3n%20De%20Mercados%20(2144390%20Pry%20673775)/5637057-PROYECTO/5637058-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/5637059-Fase%20An%C3%A1lisis/5724528-AA%20_%205%20Realiza%20la%20estructura%20del%20sistema%20de%20informaci%C3%B3n%20de%20mercados%20%20_Yenny%20Ariza%20del/
https://drive.google.com/drive/folders/14HKGc2LzWYOSIQDH24HyH8lfaxFKTGbP
https://sena.territorio.la/perfil.php?id=13261317
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=13261317&load#getDocs.php?materia=1065622&ref=18818087-Gesti%C3%B3n%20Empresarial%20(2341539%20Pry%201883047)/18818092-PROYECTO/18818097-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/18818112-3.%20Fase%203%20_Ejecuci%C3%B3n/18949387-AA%2010.DISE%C3%91AR%20LAS%20ESTRATEGIAS%20D_%20Yenny%20Ariza%20del%207%20al%2012%20de%20octubre/
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=13261317&load#getDocs.php?materia=1065622&ref=18818087-Gesti%C3%B3n%20Empresarial%20(2341539%20Pry%201883047)/18818092-PROYECTO/18818097-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/18818112-3.%20Fase%203%20_Ejecuci%C3%B3n/18949387-AA%2010.DISE%C3%91AR%20LAS%20ESTRATEGIAS%20D_%20Yenny%20Ariza%20del%207%20al%2012%20de%20octubre/
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=13261317&load#getDocs.php?materia=1065622&ref=18818087-Gesti%C3%B3n%20Empresarial%20(2341539%20Pry%201883047)/18818092-PROYECTO/18818097-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/18818112-3.%20Fase%203%20_Ejecuci%C3%B3n/18949387-AA%2010.DISE%C3%91AR%20LAS%20ESTRATEGIAS%20D_%20Yenny%20Ariza%20del%207%20al%2012%20de%20octubre/
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=13261317&load#getDocs.php?materia=1065622&ref=18818087-Gesti%C3%B3n%20Empresarial%20(2341539%20Pry%201883047)/18818092-PROYECTO/18818097-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/18818112-3.%20Fase%203%20_Ejecuci%C3%B3n/18949387-AA%2010.DISE%C3%91AR%20LAS%20ESTRATEGIAS%20D_%20Yenny%20Ariza%20del%207%20al%2012%20de%20octubre/
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=13261317&load#getDocs.php?materia=1065622&ref=18818087-Gesti%C3%B3n%20Empresarial%20(2341539%20Pry%201883047)/18818092-PROYECTO/18818097-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/18818112-3.%20Fase%203%20_Ejecuci%C3%B3n/18949387-AA%2010.DISE%C3%91AR%20LAS%20ESTRATEGIAS%20D_%20Yenny%20Ariza%20del%207%20al%2012%20de%20octubre/
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=13261317&load#getDocs.php?materia=1065622&ref=18818087-Gesti%C3%B3n%20Empresarial%20(2341539%20Pry%201883047)/18818092-PROYECTO/18818097-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/18818112-3.%20Fase%203%20_Ejecuci%C3%B3n/18949387-AA%2010.DISE%C3%91AR%20LAS%20ESTRATEGIAS%20D_%20Yenny%20Ariza%20del%207%20al%2012%20de%20octubre/

LINK PORTAFOLIOS 2021

Link DRIVE 2237734 — Contabilizacién de operaciones comerciales

https://drive.google.com/drive/folders/1knJN28kCBNIiEH4-EQygIXSU_EyP6Q2CV

Link Territorium

https://sena.territorio.la/perfil.php?id=5199226

AA — 3 Transversal emprendimiento

https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=5199226&load#getDocs.php?materia=477256
&ref=7492136-
Contabilizacion%20De%200peraciones%20Comerciales%20Y%20Financieras.%20(2237734%20Pry
%202196332)/7492141-PROYECTO/7492146-
FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/14933887-TRANSVERSALES/23056852-
EMPRENDIMIENTO %20Yenny%20Ariza%20del%204%20al%2015%20de%200ctubre%20de%2020

21/

Evidencias

https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=5199226&load#getDocs.php?materia=477256
&ref=7492136-
Contabilizacion%20De%200peraciones%20Comerciales%20Y%20Financieras.%20(2237734%20Pry
%202196332)/7492141-PROYECTO/7492146-
FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/14933887-TRANSVERSALES/23056852-
EMPRENDIMIENTO %20Yenny%20Ariza%20del%204%20al%2015%20de%200ctubre%20de%2020
21/23056872-4.%20Evidencias/23056887-Evidencias%20cargadas%20por%20el%20aprendiz/

Elaboracién de prendas de vestir sobre medidas

https://drive.google.com/drive/u/0/folders/1-IBW8CVnRnNVCOsoel1XR7umkgBxoOWwUQ

Link Territorium


https://sena.territorio.la/perfil.php?id=5199226
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=5199226&load#getDocs.php?materia=477256&ref=7492136-Contabilizacion%20De%20Operaciones%20Comerciales%20Y%20Financieras.%20(2237734%20Pry%202196332)/7492141-PROYECTO/7492146-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/14933887-TRANSVERSALES/23056852-EMPRENDIMIENTO_%20Yenny%20Ariza%20del%204%20al%2015%20de%20octubre%20de%202021/
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=5199226&load#getDocs.php?materia=477256&ref=7492136-Contabilizacion%20De%20Operaciones%20Comerciales%20Y%20Financieras.%20(2237734%20Pry%202196332)/7492141-PROYECTO/7492146-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/14933887-TRANSVERSALES/23056852-EMPRENDIMIENTO_%20Yenny%20Ariza%20del%204%20al%2015%20de%20octubre%20de%202021/
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=5199226&load#getDocs.php?materia=477256&ref=7492136-Contabilizacion%20De%20Operaciones%20Comerciales%20Y%20Financieras.%20(2237734%20Pry%202196332)/7492141-PROYECTO/7492146-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/14933887-TRANSVERSALES/23056852-EMPRENDIMIENTO_%20Yenny%20Ariza%20del%204%20al%2015%20de%20octubre%20de%202021/
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=5199226&load#getDocs.php?materia=477256&ref=7492136-Contabilizacion%20De%20Operaciones%20Comerciales%20Y%20Financieras.%20(2237734%20Pry%202196332)/7492141-PROYECTO/7492146-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/14933887-TRANSVERSALES/23056852-EMPRENDIMIENTO_%20Yenny%20Ariza%20del%204%20al%2015%20de%20octubre%20de%202021/
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=5199226&load#getDocs.php?materia=477256&ref=7492136-Contabilizacion%20De%20Operaciones%20Comerciales%20Y%20Financieras.%20(2237734%20Pry%202196332)/7492141-PROYECTO/7492146-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/14933887-TRANSVERSALES/23056852-EMPRENDIMIENTO_%20Yenny%20Ariza%20del%204%20al%2015%20de%20octubre%20de%202021/
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=5199226&load#getDocs.php?materia=477256&ref=7492136-Contabilizacion%20De%20Operaciones%20Comerciales%20Y%20Financieras.%20(2237734%20Pry%202196332)/7492141-PROYECTO/7492146-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/14933887-TRANSVERSALES/23056852-EMPRENDIMIENTO_%20Yenny%20Ariza%20del%204%20al%2015%20de%20octubre%20de%202021/
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=5199226&load#getDocs.php?materia=477256&ref=7492136-Contabilizacion%20De%20Operaciones%20Comerciales%20Y%20Financieras.%20(2237734%20Pry%202196332)/7492141-PROYECTO/7492146-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/14933887-TRANSVERSALES/23056852-EMPRENDIMIENTO_%20Yenny%20Ariza%20del%204%20al%2015%20de%20octubre%20de%202021/
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=5199226&load#getDocs.php?materia=477256&ref=7492136-Contabilizacion%20De%20Operaciones%20Comerciales%20Y%20Financieras.%20(2237734%20Pry%202196332)/7492141-PROYECTO/7492146-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/14933887-TRANSVERSALES/23056852-EMPRENDIMIENTO_%20Yenny%20Ariza%20del%204%20al%2015%20de%20octubre%20de%202021/23056872-4.%20Evidencias/23056887-Evidencias%20cargadas%20por%20el%20aprendiz/
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=5199226&load#getDocs.php?materia=477256&ref=7492136-Contabilizacion%20De%20Operaciones%20Comerciales%20Y%20Financieras.%20(2237734%20Pry%202196332)/7492141-PROYECTO/7492146-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/14933887-TRANSVERSALES/23056852-EMPRENDIMIENTO_%20Yenny%20Ariza%20del%204%20al%2015%20de%20octubre%20de%202021/23056872-4.%20Evidencias/23056887-Evidencias%20cargadas%20por%20el%20aprendiz/
https://sena.territorio.la/contenido2.php?materia=5199226&load#getDocs.php?materia=477256&ref=7492136-Contabilizacion%20De%20Operaciones%20Comerciales%20Y%20Financieras.%20(2237734%20Pry%202196332)/7492141-PROYECTO/7492146-FASES%20DEL%20PROYECTO%20FORMATIVO/14933887-TRANSVERSALES/23056852-EMPRENDIMIENTO_%20Yenny%20Ariza%20del%204%20al%2015%20de%20octubre%20de%202021/23056872-4.%20Evidencias/23056887-Evidencias%20cargadas%20por%20el%20aprendiz/
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PROCEDIMENTO DE SELECCION DE CANDIDATOS
VIVCULACION DE TRAGAIADORES, E ACUERDO CON

it e coeios abores. soles perones.

01 DENTIFICAR STUACIONES PROBLEWATICAS
APLICANDO PROCEDIMENTOS MATEMATICOS

PROCEDMINTO DE SELECCION DE CANDIDATOS Y
ICULACION DE TRABAJADORES, OE ACUERDO CON

it e coeios bores. soles perones.

|GEOMETRICOS Y METRICOS DE ACUERDO CONLOS,

PROCEDMINTO DE SELECCION DE CANDIDATOS
ICULACION DE TRABAJADORES, OE ACUERDO CON

it e coeios bores. soles perones.

53 SOLUCIONAR PROBLEWAS DEL ENTORNO
WATEMATICOS

PROCEDIMINTO DE SELECCION DE CANDIDATOS Y
VICULACION DE TRABAJADORES, OE ACUERDO CON

et e coneios bore, onles y sl

LOS REQUERMENTOS DE LOS DIFERENTES
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PROCEDIMIENTO DESARROLLO CURRICULAR
FORMATO PLANEACION PEDAGOGICA

Fecha de Elaboracién
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del Programa de Formacion

GESTION DE MERCADOS
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de Ej 6 PRESENCIAL
Cbdigo y version del Programa 621113

Nombre del Proyecto ( Diligencie esta casilla Gnicamente si es un programa de

formacién Titulada)

DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE MARKETING PARA EL MEJORAMIENTO DEL LOS SISTEMAS DE
COMERCIALIZACION DE LOS PRODUCTOS DE LA PROVINCIA DE VELEZ

Codigo del Proyecto ( Diligencie esta casilla Gnicamente si es un programa de

formacion Titulada)

673775

Instructor(es) que elabora el avance del programa

Nombres y Apellidos

Yenny Patricia Ariza

Equipo ejecutor Fechainicio | FECh2terminaclon | o, terminacion
etapa lectiva
FASE DE ACTIVIDAD DE B OBSERVACIONES
PROYECTO(Siel | PROYECTO (siel A geucs
wrogramacsde | programass COMPETENCIA DE DESARROLLAR Aprendices pendientes por entregar
) ) Instructor Fecha imparticion | Fecha imparticion
(ASUMIR ACTITUDES CRITICAS , INDUCCION Desarrola el espiritu emprendedor
bajo enlos
FUNCION DE LA RESOLUCION DE negocio.
CARACTER PRODUCTIVO)
[CONCERTAR ALTERNATIVAS Y ACCIONES
DE FORMACION PARA EL DESARROLLO
DE LAS COMPETENCIAS DEL PROGRAMA
UBICARALTALENTO | PROMOVER LA INTERACCION  (LORMACION. CON &
HUMANO PARA | IDGNEA CONSIGO MISMO, CON Los [ GESTIONAR LA INFORMACICN D
DETERMINAR EL ROL | DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN | ACUERDO CON LOS PROCEDIMIENTOS ALBA Ago Ago
SEGUN ELMARCO | LOS CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL CON LS
INSTITUCIONAL HORAS 60 '%
IDENTIFICAR LAS OPORTUNIDADES QUE
ELLSENA OFRECE EN EL MARCO DE LA
FORMACION PROFESIONAL DE
|ACUERDO CON EL CONTEXTO NACIONAL
RECONOCER EL ROL DE LOS
PARTICIPANTES EN EL PROCESO.
FORMATIVO), EL PAPEL DE LOS
PRENDIZAJE Y LA
[ACTIVIDAD 1 Reconoce la mportancia de hacer
una adecuada planeacion previa a la
investgacion de mercados segin el proceso
DEFINIR EL OBJETIVO DE
INVESTIGACION DE MERCADOS SEGUN
LA FORMULACION DEL PROBLEMA DE Letica oct20 oct20
INVESTIGACION CIENTIFICA. (ACTIVIDAD 2 Realza instrumentos de
recoleccién de datos acordes alos tipos de
— investigacion y s fuentes de datos
INVESTIGACION DE | DISENAR EL PROYECTO DE LA
MERCADO PARA EL | INVESTIGACION DE MERCADOS DE [ACTIVIDAD 3 Recopia datos veraces para la
PRODUCTO OBJETO |  ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y investgacion segtn resultados de la muestra
DE ESTUDIO SEGUN | METAS DE LA INVESTIGACION 140 Lot 20 w20
REQUERIMIENTOS DI horas, .
INVESTIGACION QUE GENERE
RESULTADOS L ACTVIDAD 4
1ON DEL CONTEXTO o
S00iAL SEGUN £LTIPO DE conclusionespara a toma de deci
INVESTIGACION Y LOS OBIETIVOS
— FORMULADOS EN EL PROYECTO Leticia nov-20 nov-20
MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE_| ACTIVIDAD 5 Realiza I estructura delsistema de
PRESENTADAS ENTRE LA
INVESTIGACIGN DE MERCADOS Y LAS
Veene i o | MPLEMENTAR eL isremA oE ot
e e INFORMACION DE MERCADOS DE [RECOLECTAR Y CLASIFICAR [ACTIVIDAD 6 Eestructura la bese de datos con
CON VERACIDAD, i yverar,, en is
\ < oo atem | D INFORMACION DE Las | FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, E | bsjofos pardmetros deactualacion requeridos
SUBAREAS Y LOS OBIETIVOS DE LA [ ACUERDO CON LOS PARAMETROS |los a empresa
s EMPRESA 140 horas. | ESTABLECIDOS EN LA PLANEACION ey o ot
ISTEMA OE [ACTIVIDAD 7 Hace una adecuada seleccion de la
MERCADEO SEGUN i istema de.
LAS ACTIVIDADE:
DEL PLAN DE MERCADO.
COORDINAR EL TALENTO (ACTIVIDAD & Defini y coordinar el talento
HUMANO DE ACUERDO CON LOS |humano de las organizaciones segin
OBJETVOS, ESTRATEGIAS, objetivos de las mismas y de acuerdo a los
TIEMPOS Y recursos disponibles.
RECURSOS SEGUN
INDICADORES DE GESTION.
< REALIZAR EL ENTRENAMIENTO Y| ACTIVIDAD 9 Manejo, analsis y seleccion
EL SEGUIMIENTO DE LA para alcanzar las metas en la organizacion
EFECTIVIDAD DEL DESEMPENO
DEL TALENTO
HUMANO, SEGUN PLANES DE
INVESTIGACION DE MEJORAMIENTO ESTABLECIDOS
MERCADO PARAEL | DIRIGIR ELTALENTO HUMANO | pOR LA ORGANIZAGION,
PRODUCTO OBJETO |  SEGUN NECESIDADESDE LA [EVACUAR LA GESTION DEL ACTIVIDAD 10 Diagnésiico deas &reasque | ANALUZ FANNY QUIROGA DUARTE Franklin sep20 oct20
DEESTUDIOSEGUN | ORGANIZACION 180horas. | TALENTO HUMANO SEGUN conforman la organizacion , con evaluacion
NIVELES DE RENDMIENTOA |de cargos.
LAEMPRESA PARTIR DE NORMAS Y
PROCEDIMIENTOS
ESTABLECIDOS A NIVEL INTERNO
Y EXTERNO SEGUN INDICADORES|
DE GESTION.
ANALIZAR LOS RESULTADOS DE | ACTIVIDAD 11 Evaluacion de las.
LA EVALUACION DE MANERA | dependencias de gestion de talento humano,
ECUANIME, SEGUN POLITICAS DE |aplicando tecnicas requeridas
GESTION Y NECESIDADES DE LAS
AREAS Y PROCESOS
O UeT0 6 SFrvIlo o= [ ACTIVIDAD 12 REALIZAR EL PROTOTIZG DEL
|ACUERDO CON LOS FEEUEBEREN IS RIS B oora nov-20 nov-20,
DISERARPRODUCTOS|  DISERARPROTOTIPOSDE | qsuL TADOS DEL ESTUDIO DE | MERCADO OBIETIVO SUGERIDOS EN EL FOCUS
PRODUCTOS WARCA DEL ]
SATISFAGAN LAS NECESIDADESY | £ RvICIO TENIENDO EN GUENTA PAULA OROZCO VARGAS  ANA LUZ FANNY oors ov20 ov20
NECESIDADES Y L0S CLIENTES. QUIROGA DUARTE
Y CUMPLAN LA ESTARIECER
LOSCONSUMIDORES. | LEGAL VIGENTE 180 horas | PARA EL DISENO DEL EMPAQUE ¥ | o+ o0 =2 Establecer
parametros para el disefo y empaque de un o R .
ENVASES DELPRODUCTOO [P0 o
|SERVICIO DE ACUERDO CON LAS
[APLICAR PRUEBAS DE MERCADO | ACTIVIDAD 14 Planear, realzary entregar
|APRODUCTOS O SERVICIOS CON
|CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO |analsis del entornos. Dora feb-21] feb21
EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA
EMPRESA
LAS ACCIONES DE
PENETRACION DEL PRODUCTO O PAULA OROZCO VARGAS SANDRA YAMILE
SERVICIO EN EL MERCASO DE VELASCO VARGAS ANALUZFANNY  [Dora feb-21] feb21
ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y IROGA BUARTE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO. 180 a
horas VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL
PRODUCTO O SERVICIO DE
ACUERDO CON LAS
ACTERISTICAS DEL Dora feb-21] feb-21]
CONSUMIDOR Y LAS VARIABLES

DEL MERCADO.




Dora mar-21] mar-21]
Dora mar-21]
oora mar-21 mar-21
Yenny nov-21. nov21
Dora Jun-21 jun-21
Dora jul21 juk21
Nataly ago21 sep-21
Yenny Ariza may-21 may21
Yenny Ariza may-21 may21
Yenny Ariza Jun-21 jun-21
Yenny Ariza Jun-21 jun-21
NEGOCIACION Y CONDICIONES | ACTIVIDAD 30 Acordar TéRminos De
E ERDO iacioN Y
|CON LOS PARAMETROS LEGALES [Segin Objetivos, Estrategias Y Nataly sep21 sep21
DE NEGOCIACION Y POLITICAS Y |Legislaci6N Comercial
DELA
ACTIVIDAD 31 Cerrar La Venta De
YSERVICIOS | vemune 0S¥ Productos Y Servicios Conforme A Las
PolTicas De Ventas Y Los TéRminos De
Y POLITICAS DE LA EMPRESA 180 | NEGOCIAR UN PRODUCTO O | Negociacion [y e e
oras. |SERVICIO EN UN MERCADO
ESPECIFICO, CONFORME ALAS
UTILIZAR ESTRATEGIAPARA | ACTIVIDAD 32 Presentar A Los Clientes
|APOYAR LA PRESENTACION DE  [Las CaracteriSticas, Beneficios Y Usos De
LOS PRODUCTOS O SERVICIOS [ Los Productos O Servicios SegtN EI Nataly oct21 oct-21}
|SEGUN PROTOCOLO Manual Del Fabricante
ESTABLECIDO POR LA EMPRESA
Juian Disz nov-21 nov-21
Monica Serrano| nov-21 nov-21
Ivia Avellaneda nov-21 dic21]
TRANSVERSALES ETICA Frankiin 28020 2go-20
TRANSVERSALES COMUNICACION Frankiin 28020 2go-20
TRANSVERSALES SALUD OCUPACIONAL Magda Morales sep-20 oct-20
TRANSVERSALES MANEIO AMBIENTAL Yohanna Castro abr-21 abr-21
TRANSVERSALES CULTURA FiSICA PAULA ANDREA OROZCO VARGAS _ Alex Barbosa dic % dic-20]
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Kevin Gestién ADMON Tarde INSTALACIONES DEL
Vale profe SENA
HORA:
2397056 Gestién Empresari jueves PESOEIRD T30 AM
Daniela: Osea no nos compliquemos por eso bus... FECHA
VIERNES 3 DE DIC

Dayanna Gestion Manana miércoles

v@aek

Monica Gestion Manana
/ Mil gracias Ménica &3 J&
© @  |escribe un mensaje aqui

m R Escribe aqui para buscar

& GF63435713142..pdf A

Ana, Cristina, Dorita, Fabian, Franklin, Nury, Paula, Sandra, +57 301 6426030, +57 3102
Buen dia profe, gracias ..

Kevin Gestion ADMON Tarde
Vale profe

2397056 Gestién Empresari jueves
Daniela: Osea no nos compliquemos por eso bus...

Dayanna Gestion Manana miércoles
@k
Monica Gestion Mafana miércoles

/ Mil gracias Ménica 3 J&
ACTINIOADESY

m R Escribe aqui para buscar




CHATS

Kevin Gestién ADMON Tarde 328p.m.
Vale profe

2397056 Gestién Empresari jueves
Daniela: Osea no nos compliquemos por eso bus...

Ana Luz Mer

?;yanna :csﬂon Manana miércoles Gracias mi profe por compartir esa informacién .,
Sandra Aprendiz Mercados
Monica Gestion Mafana miércoles Muchas gracias profe

/ Mil gracias Ménica 8 J& Por la informacién . .

& GF63435713142..pdf A ‘

- R Escribe aqui para buscar

CHATS

Gracias

m Liliana Lider Recursos Humanos 2 2290.m.

Liliana Lider Recursos Humanos 2

. Lizeth Recursos Humanos 14/9/2021
Profe buenas noches . .. B,

@© Se eliming este mensaje

Q Recursos Humanos 2182021 Me excuso no puedo asistir el diade hoy ¢, .
o a8a
Q Joselin Recursos Humanosb 6/9/2021 _ o _ ‘
Esta cuenta de empresa ahora se ha registrado ... @ @  |Escribe un mensaje aqui \Q

& GF63435713142..pdf A

- R Escribe aqui para buscar




Liliana Lider Recursos Humanos 2
Profe buenas noches .. .

Me excuso no puedo asistir el diade hoy ..,

6 p. m.
CHATS

Liliana Lider Recursos Humanos 2 229p.m.
Gracias

@© Se eliming este mensaje

Recursos Humanos 2/8/2021

ZRRAL

Joselin Recursos Humanosb 6/9/2021
Esta cuenta de empresa ahora se ha registrado c...

' Lizeth Recursos Humanos 1479/2021

© @  Escribe un mensaje aqui 3

& GF63435713142..pdf A

- R Escribe aqui para buscar

CHATS

Liliana Lider Recursos Humanos 2 2290.m.
Gracias

+57 323 4744678 ~Vamlle.
Bueno si sefiora gracias - 5, i

Liliana Lider Recursos Humanos 2

@© Se eliming este mensaje

Recursos Humanos 2/8/2021

ZRRAL

7 -
[}
Joselin Recursos Humanosb 6/9/2021
Esta cuenta de empresa ahora se ha registrado c...

. Lizeth Recursos Humanos 14/9/2021

’ @ 0 |Esaihe un mensaje aqui &

& GF63435713142..pdf A

- R Escribe aqui para buscar




+57 323 4744678 ~Yamile.
Bueno si sefiora gracias ...,

Liliana Lider Recursos Humanos 2

CHATS

m Liliana Lider Recursos Humanos 2 229p.m. Gra c . a S

Gracias

Lizeth Recursos Humanos 1479/2021
@© Se eliming este mensaje

Q Recursos Humanos 2/8/2021
v RB@L
Joselin Recursos Humanosb 6/9/2021

© @  Escribe un mensaje aqui &

Esta cuenta de empresa ahora se ha registrado c...

GF_63435713142..pdf A

- R Escribe aqui para buscar

CHATS

m Liliana Lider Recursos Humanos 2 2290.m.

Gracias
Lizeth Recursos Humanos 14/9/2021
@© Se eliming este mensaje

Recursos Humanos 2/8/2021 . S
() st Guacia

Q Joselin Recursos Humanosb 6/9/2021
Esta cuenta de empresa ahora se ha registrado c...

.

© @  Escribe un mensaje aqui &
& GF63435713142..pdf A

- R Escribe aqui para buscar




CHATS

Liliana Lider Recursos Humanos 2 229p.m.
Gracias

Liliana Lider Recursos Humanos 2

Lizeth Recursos Humanos 14/9/2021 Q

@© Se eliming este mensaje Grac'as
Q Recursos Humanos 2/8/2021 =

vRBAL (954 p.m. )

Joselin Recursos Humanosb 6/9/2021

© @  Escribe un mensaje aqui &

Esta cuenta de empresa ahora se ha registrado c...

GF_63435713142..pdf A

- R Escribe aqui para buscar




TIEMPO ACT. APOYO A LA FORMACION

INSTRUCTOR: YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ

CENTRO DE

FORMACION: CENTRO DE GESTION AGROEMPRESARIAL DEL ORIENTE

FECHA INICIAL: 01/12/2021 00:00:00

FECHA FINAL:  17/12/2021 23:59:59

ACTIVIDADES ACADEMICAS

DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

FICHA 2144390 - GESTION DE MERCADOS

ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS
SEGUN LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS
POR LA ORGANIZACION

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y
AUDITIVA

DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR
DEL MERCADO, IDIOSINCRASIA, CULTURA'Y NECESIDAD DE
LOS CLIENTES.

DIRIGIR EL TALENTO HUMANO SEGUN NECESIDADES DE LA
ORGANIZACION.

DISENAR EL PROYECTO DE LA INVESTIGACION DE
MERCADOS DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y METAS
DE LA INVESTIGACION.

2/12/21 07:56 PM

Page 1 of 4




DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: QUE SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS
DE LOS CLIENTES Y CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL

GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN ESTRATEGIAS DE EXHIBICION.

IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: MERCADOS DE ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE
INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y LOS OBJETIVOS DE

IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO
CON LA RENTABILIDAD Y ESTRATEGIAS DE MERCADEDO.

MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LA ACTIVIDAD DE MERCADEO.

MANEJAR LAS RELACIONES PUBLICAS CON LOS DIFERENTES ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR
OTRO Y SEGUN EL PROGRAMA DE PUBLICIDAD Y PROMOCION DE LA EMPRESA.

ORGANIZAR LA INFORMACION RELACIONADA CON EL DESARROLLO DE LOS EVENTOS FRENTE A LOS RESULTADOS OBTENIDOS
VS. LOS OBJETIVOS EMPRESARIALES TENIENDO EN CUENTA EL TIPO DE EVENTO SEGUN LAS POLITICAS DE LA ORGANIZACION.

REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL EVENTO CON PERTENENCIA'Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL
CUMPLIMIENTO DE LOS TERMINOS DE NEGOCIACION, EL PRESUPUESTO Y LAS NORMAS LEGALES.

NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CONDICIONES DEL MERCADO Y POLITICAS DE LA
EMPRESA.

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.
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« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCIR TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA'Y ORAL

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 90,00

TOTAL HORAS ACTIVIDADES ACADEMICAS: 90,00

EVENTOS DE DIVULGACION TECNOLOGICA - EDT's

FICHA FECHA INICIO FECHA FINAL EVENTO HORAS

TOTAL TIEMPO EDT's: 0,00

ACTIVIDADES ADICIONALES

FECHA INICIAL FECHA FINAL ACTIVIDAD HORAS

TOTAL ACTIVIDADES ADICIONALES: 0,00

INSTRUCTOR: YENNY PATRICIA ARIZA HERNANDEZ

CENTRO DE
FORMACION: CENTRO DE GESTION AGROEMPRESARIAL DEL ORIENTE
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