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 ANEXO No. 02  

ANÁLISIS DE RIESGO Y LA FORMA DE MITIGARLO 
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Cotizacione

s con 

valores que 

no se 

ajustan a la 

realidad del 

mercado – 

Precio 

elevado 

 

 

 

Sobrecostos 

para la 

Entidad 
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M
e

d
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A
N

E
 

 

Estudio de 

mercado y análisis 

del sector basado 

en el mayor 

número de 

empresas para 

obtener varias 

cotizaciones y 

generar 

comparación. 
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 sesiones 

para 

consolidar 

presupuesto

. 
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Cotizaciones 

con valores que 

no se ajustan a 

la realidad del 

mercado -Precio 

muy bajo 

 

 

Deficiente 

prestación 

del 

servicio. 1 4 5 
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Estudio de mercado y 

análisis del sector 

teniendo en cuenta 

la desviación 

estándar y límites 
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Etapa de 

estructuración 
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estudios 

previos 

Cuando se 

publican 
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previos 

Estudio de 
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teniendo en 

cuenta la 

desviación 
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límites inferior 

y superior 

Cada vez 

que se 

reciba una 
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presentación 

de oferentes 
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oferta publica, a 
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sector, a fin de 

que puedan 
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cumple el 
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publicada 
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que se 
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 suministrada 

por parte del 

contratista. 

nto de la 

norma 

técnica 

para esas 

capacitaci

ones 

haciendo 

incumplir el  

Plan de 

Acción 

cronograma 

especifico 

ones. 
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de 
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Durante 
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al 
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en término 
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señaladas en 
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periodicida

d en que se 

programen 

capacitacio

nes en el 

cronograma

. 

8 

G
e

n
e

ra
l 

Ex
te

rn
a

 

Ej
e

c
u

c
ió

n
 

O
p

e
ra

c
io

n
a

l 

Riesgo de 

acontecimi

ento que 

implique 

daño a los 

colaborado

res de la 

brigada de 
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acciones 

legales por 

parte de los 

colaborador
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ejecución 

de la 

actividad 

de 

capacitació
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 emergencia 

de la ANE y 

a terceros 

durante el 

traslado a 

las 

instalacione

s para la 

capacitaci

ón 

presencial. 

vigente en materia 

de transporte para 

mitigar el riesgo. 

la normativa 

vigente en 

materia de 

transporte 

para mitigar 

el riesgo. 
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PROBABILIDAD 

 
 CATEGORÍA VALORACIÓN 

 
P

R
O

B
A

B
IL

ID
A

D
 

RARO (PUEDE OCURIR EXCEPCIONALMENTE) 1 

IMPROBABLE (PUEDE OCURIR OCASIONALMENTE) 2 

POSIBLE (PUEDE OCURIR EN CUALQUIER MOMENTO FUTURO) 3 

PROBABLE (PROBABLEMENTE VA A OCURIR) 4 

CASI CIERTO (OCURRE EN LA MAYORIA DE LAS 
CIRCUNSTACIAS) 

5 

 
IMPACTO DEL RIESGO 

 
IMPACTO 

 
 

 
CALIFICACIÓN 
CUALITATIVA 

 
 

Obstruye  la 
ejecución del 
contrato de 
manera 
intrascendente 

Dificulta la 
ejecución del 
contrato de 
manera baja. 
Aplicando 
medidas mínimas 
se puede lograr el 
objeto 
contractual. 

 

Afecta la 
ejecución del 
contrato sin 
afectar  el 
beneficio 
para las 
partes 

Obstruye la 
ejecución del 
contrato 
sustancialmente 
pero aun así 
permite  la 
ejecución del 
objeto 
contractual 

 
Perturba la ejecución 
del contrato de 
manera grave 
imposibilitando la 
consecución del 
objeto contractual 

 
 

CALIFICACIÓN 
MONETARIA 

Los 
sobrecostos 
no 
representan 
más del uno 
por ciento 
(1%) del valor 
del contrato 

 
Los sobrecostos 
no representan 
más del cinco por 
ciento (5%) del 
valor del contrato. 

Genera  un 
impacto 
sobre el valor 
del contrato 
entre el cinco 
(5%) y  el 
quince por 
ciento (15%) 

 

Incrementa   el 
valor del 
contrato entre el 
quince por 
ciento (15%) y el 
treinta (30%) y 

 
 

Impacto sobre el valor 
del contrato más del 
treinta por ciento 
(30%). 

 
CATEGORIA 

 
VALORACIÓN 

Insignificante Menor Moderado Mayor Catastrófico 

1 2 3 4 5 

 

VALORACIÓN DEL RIESGO 

 
IMPACTO 

 
 
 

 
CALIFICACIÓN CUALITATIVA 

 
 

Obstruye la 
ejecución del 
contrato de manera 
intrascendente. 

Dificulta la 
ejecución del 
contrato de 
manera baja. 
Aplicando 
medidas 
mínimas  se 
puede lograr el 
objeto 
contractual. 

 
 

Afecta la 
ejecución del 
contrato sin 
afectar el 
beneficio ara 
las partes 

Obstruye la 
ejecución del 
contrato 
sustancialmente 
pero aun así 
permite  la 
ejecución del 
objeto 
contractual. 

 

Perturba la 
ejecución del 
contrato de 
manera grave 
imposibilitando 
la consecución 
del objeto 
contractual. 
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CATEGORÍA DEL RIESGO 

 

Valoración del 
Riesgo 

Categoría 

8, 9 y 10 Riesgo Extremo 

6 y 7 Riesgo Alto 

5 Riesgo Medio 

2,3 y 4 Riesgo Bajo 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

CALIFICACIÓN MONETARIA 

 

Los sobrecostos no 
representan más 
del uno por ciento 
(1%) del valor del 
contrato. 

Los 
sobrecostos no 
representan 
más del cinco 
por ciento (5%) 
del valor del 
contrato 

Genera un 
impacto sobre 
el valor del 
contrato entre 
el cinco (5%) y 
el quince por 
ciento (15%) 

Incrementa e l  
valor del 
contrato entre el 
quince por 
ciento (15%) y 
el treinta (30%) 
y 

 

Impacto sobre 
el valor del 
contrato más 
de treinta por 
ciento (30%). 

 

CATEGORIA 
 

VALORACIÓN 
Insignificante Menor Moderado Mayor Catastrófico 

1 2 3 4 5 

Raro (puede 
ocurrir 
excepcionalmente) 

 

1 
 

2 
 

3 
 

4 
 

5 
 

6 

Improbable (puede 
ocurrir 
ocasionalmente) 

 

2 
 

3 
 

4 
 

5 
 

6 
 

7 

Posible (puede 
ocurrir en 
cualquier 
momento futuro) 

 
3 

 
4 

 
5 

 
6 

 
7 

 
8 

Probable 
(Probablemente va 
a ocurrir) 

 

4 
 

5 
 

6 
 

7 
 

8 
 

9 

Casi cierto (ocurre 
en la mayoría de 
las circunstancias) 

 

5 
 

6 
 

7 
 

8 
 

9 
 

10 


