
 

 

ANEXO 6 PROPUESTA ECONÓMICA 
 
 

PRESUPUESTO DETALLADO CORREGIMIENTO DE LOS ANDES BP- 26004463 

Ítem  Actividad del Proyecto Detalle de las Actividades  
Unidad 

de 
medida  

Cantidad  Valor unitario  Valor Total  

1.1.1 

Realizar proceso de 
convocatoria  y 

caracterización de 
beneficiarios 

Diseñar e implementar un plan de 
comunicaciones en medios impresos y 
digitales que visibilice la convocatoria del 
proyecto, Debe incluir además elaboración 
de piezas gráficas, boletín de prensa, 
formularios de registro tabulados. 

Número 1  $                 1.070.014   $            1.070.014,00  

Realizar procesos de selección e 
inscripción durante el proyecto para evaluar 
y seleccionar a los beneficiarios y la 
respectiva caracterización y 
diligenciamiento de la ficha DUB con su 
respectiva sistematización en  una base de 
datos de Excel. 

Número 1  $                    600.000   $               600.000,00  

SUBTOTAL  $            1.670.014,00  

1.2.1. 

Realizar acompañamiento 
técnico empresarial que 

permita el fortalecimiento de 
los emprendedores y 

empresarios en diferentes 
temas 

Realizar formación en Plan de Negocios 
para 18 emprendedores, esta formación se 
desarrollara en 4 sesiones de 6 horas,  
para un total de 24 horas. 
Con esta formación los emprendedores 
tendrán conceptos claros de su modelo de 
negocios, donde cada uno al terminar la 
formación contará con su plan y modelo de 
negocios estructurado en el lienzo canvas 

Horas 24  $                      85.000   $            2.040.000,00  

Realizar formación en Costos de 
producción para 18 emprendedores, esta 
formación se desarrollara 4 sesiones de 5 
horas,  para un total de 20 horas. 
Con esta formación los emprendedores 
tendrán definido el costo de producción de 
bien o servicio, su precio de venta y 
conozcan cual es el margen de 
contribución, su punto de equilibrio que 
garantice la sostenibilidad y crecimiento del 
emprendimiento 

Horas 20  $                      85.000   $            1.700.000,00  

Realizar formación en Mercadeo y ventas 
para 18 emprendedores, esta formación se 
desarrollará en 4 sesiones de 6 horas,  
para un total de 24 horas. 
Con esta formación los emprendedores 
tendrán conceptos claros de mercadeo, 
venta y medios de pagos digitales, que 
permita mejorar la comercialización de los 
productos y servicios, se espera que cada 
emprendedor defina su estrategia de 
mercadeo 

Horas 24  $                      85.000   $            2.040.000,00  

Suministrar refrigerios para el desarrollo de 
las formaciones. 

Número 216  $                      22.500   $            4.860.000,00  



 

Suministrar espacios y logística para el 
desarrollo de las formaciones. 

Número 3  $                 1.500.000   $            4.500.000,00  

SUBTOTAL  $          15.140.000,00  

2.1.1 

Suministrar insumos para el 
fortalecimiento productivo de 

los emprendedores y 
empresarios 

Suministro de insumos para cada una de 
las 18 unidades productivas seleccionadas 
de acuerdo a las necesidades o 
requerimientos evidenciados en la 
caracterización y asesoría.  

Número 18  $                 7.569.443   $        136.249.974,00  

Transporte para la entrega de  insumos a 
los 18 beneficiarios de las unidades 
productivas 

Número 18  $                      80.000   $            1.440.000,00  

SUBTOTAL  $        137.689.974,00  

2.1.2 

Realizar muestra comercial de 
las unidades productivas y 

MiPymes del corregimiento de 
los Andes 

Realizar  muestra comercial y evento de 
clausura del proyectos: el evento contará 
logistica  de carpas,  instalacion y 
decoración de 18 stand (mesas y sillas),  
tarima, sonido, publicidad delevento. 

Número 1 5.500.012  $            5.500.012,00  

SUBTOTAL  $            5.500.012,00  

TOTAL INVERSION PROYECTO  $        160.000.000,00  

 

 

 



 

 
 

 

 

 

 

 

 

Ítem Actividad del Proyecto Detalle de las Actividades 
Unidad de 

medida 
Cantidad Valor unitario Valor Total 

Diseñar e implementar un plan de comunicaciones en medios

impresos y digitales que visibilice el proyecto y a los

emprendimientos beneficiarios. El plan debe incluir la elaboración

de piezas gráficas (pendones, afiches, volantes y formularios de 

Número 1  $         1.500.000 1.500.000$                      

Realizar procesos de selección e inscripcion durante el proyecto

para evaluar y escoger a los beneficiarios a fortalecer en el

ecosistema de emprendimiento empresarial y social y la

respectiva caracterización y diligenciamiento de la ficha DUB con

su respectiva sistematización en  una base de datos de excel.

Número 1  $         1.511.817 1.511.817$                      

3.011.817$                      
Capacitar en plan de negocios y modelo de negocios "lean 

canvas", Se imparte capacitación para que los microempresarios 

y emprendedores  tengan concepto claro de su modelo de 

negocios, donde cada uno al terminar la formación contará con su 

plan y modelo de negocios estructurado en el lienzo canvas.    

Esta formación se estructura para 3 grupos conformados de la 

siguiente forma:  2 grupos de 22 personas C/U, y un grupo de 23 

personas, desarrollado en 4 sesiones de 4 horas C/U, para un 

total de 16 horas para cada grupo    

Cada participante se le estructura un plan de negocios en el que 

se evidencie el plan de inversión de los insumos y herramientas 

que requiere el emprendimiento para su fortalecimiento 

productivo.        

Horas 48 80.000$               3.840.000$                      

Capacitar en costos de producción, ingresos y gastos.  Se 

imparte capacitación para que los emprendedores tengan definido 

el costo de producción de bien o servicio, su precio de venta y 

conozcan cual es el margen de contribución, su punto de 

equilibrio que garantice la sostenibilidad y crecimiento del 

emprendimiento.  que están obteniendo en su emprendimiento.  

Esta formación se estructura para 3 grupos conformados de la 

siguiente forma:  2 grupos de 22 personas C/U, y un grupo de 23 

personas,  desarrollado en 4 sesiones de 4 horas C/U, para un 

total de 16 horas para cada grupo        

Horas 48 80.000$               3.840.000$                      

Capacitación en  Mercadeo y ventas; se imparte formación 

para que  los emprendedores tengan concepto claro sobre las 

distintas estrategias de mercadeo y marketing digital para la 

promoción y visibilización de los productos y servicios de cada 

uno. Esta formación se estructura para 3 grupos conformados de 

la siguiente forma:  2 grupos de 22 personas C/U, y un grupo de 

23 personas,  desarrollado en 4 sesiones de 4 horas C/U, para un 

total de 16 horas para cada grupo. Cada participante debe quedar 

con un plan de marketing diseñado.

Horas 48 80.000$               3.840.000$                      

Suministro de refrigerio, compuesto por jugo acompañado de un 

carbohidrato con proteína, durante todas las sesiones de 

capacitaciónes esmpresariales.

Número 938 7.000$                 6.566.000$                      

Alquier de Salón para el desarrollo de las capacitaciones, con 

capacidad mínima de cincuenta (50) personas, debe contar con 

dos (2) salidas, servicio de baño, Video Beam, accesibilidad para 

personas con discapacidad física, debe incluir sonido, micrófonos.

Número 1 3.500.000$          3.500.000$                      

21.586.000$                    

Suministro de insumos para cada una de las 67 unidades 

productivas seleccionadas de acuerdo a las necesidades o 

requerimientos evidenciados en la caracterización y asesoría. 

Número 67 2.900.000$          194.300.000$                  

Transporte para la entrega de  insumos a los 67 beneficiarios de 

las unidades productivas
Número 67 35.000$               2.345.000$                      

196.645.000$                  

221.242.817$                  TOTAL INVERSION PROYECTO

PRESUPUESTO DETALLADO FICHA DE INVERSION BP-26004485 

1.1.1

Realizar proceso de 

convocatoria y caracterización 

de beneficiarios

1.1.3

Suministrar insumos para el 

fortalecimiento productivo de 

los Emprendedores

Realizar formación empresarial 

de manera teórico practica que 

permita el fortalecimiento de 

los Emprendedores

1.1.2



 

PRESUPUESTO DETALLADO PROYECTO DE INVERSIÓN BP-26004484 

Ítem  Actividad del Proyecto Detalle de las Actividades  
Unidad 

de 
medida  

Cantidad  Valor unitario  Valor Total  

1.1.1 

Realizar proceso de 
convocatoria  y 

caracterización de 
beneficiarios 

Diseñar e implementar un plan de 
comunicaciones en medios impresos y digitales 
que visibilice la convocatoria del proyecto, Debe 
incluir además elaboración de piezas gráficas, 
boletín de prensa, formularios de registro 
tabulados. 

Número 1  $                    460.000   $        460.000,00  

Realizar procesos de selección e inscripción 
durante el proyecto para evaluar y seleccionar a 
los beneficiarios y la respectiva caracterización y 
diligenciamiento de la ficha DUB con su 
respectiva sistematización en  una base de 
datos de Excel. 

Número 1  $                    300.000   $        300.000,00  

SUBTOTAL  $        760.000,00  

1.2.1. 

Realizar acompañamiento 
técnico empresarial que 

permita el fortalecimiento de 
los emprendedores y 

empresarios en diferentes 
temas 

Realizar asesoria para la construcción de un 
plan de negocios para 15 emprendedores. Esta 
asesorìa se desarrollará en (4) sesiones de 4 
horas para un total de 16 horas.  Con esta 
asesoría  los emprendedores tendrán conceptos 
claros de su modelo de negocios, costos de 
producción y mercadeo digital. 

Horas 16  $                      75.000   $     1.200.000,00  

Suministrar refrigerios para el desarrollo de las 
formaciones. 

Número 60  $                       6.500   $        390.000,00  

Suministrar espacios y logística para el 
desarrollo de las formaciones. 

Número 1  $                    300.000   $        300.000,00  

SUBTOTAL  $     1.890.000,00  

2.1.1 

Suministrar insumos para el 
fortalecimiento productivo de 

los emprendedores y 
empresarios 

Suministro de insumos para cada una de las 15 
unidades productivas seleccionadas de acuerdo 
a las necesidades o requerimientos 
evidenciados en la caracterización y asesoría.  

Número 15  $                 1.050.000   $   15.750.000,00  

Transporte para la entrega de  insumos a los 15 
beneficiarios de las unidades productivas 

Número 15  $                      20.000   $        300.000,00  

SUBTOTAL  $   16.050.000,00  

2.1.2 

Realizar feria empresarial con 
las unidades productivas y 
MiPymes del corregimiento 

Felidia  

Realizar una experiencia comercial que permita 
visibilizar los productos y las capacidades 
productivas de microempresas. Incluye la 
convocatoria y montaje necesarios para atender 
a 15 empresarios. 

Número 1 3.800.000  $     3.800.000,00  

SUBTOTAL  $     3.800.000,00  

TOTAL INVERSION PROYECTO  $   22.500.000,00  



 

 

PRESUPUESTO DETALLADO FICHA DE INVERSION BP-26004483 

Ítem  
Actividad del 

Proyecto 
Detalle de las 
Actividades  

Unidad de 
medida  

Cantidad  Valor unitario  Valor Total  

1.1.1 

Realizar proceso de 
convocatoria  y 

caracterización de 
beneficiarios 

Diseñar e 
implementar un plan 
de comunicaciones 
en medios impresos 
y digitales que 
visibilice la 
convocatoria del 
proyecto, Debe 
incluir además 
elaboración de 
piezas gráficas, 
boletín de prensa, 
formularios de 
registro tabulados. 

Número 1  $                 1.000.000   $     1.000.000,00  

Realizar procesos 
de selección e 
inscripción durante 
el proyecto para 
evaluar y 
seleccionar a los 
beneficiarios y la 
respectiva 
caracterización y 
diligenciamiento de 
la ficha DUB con su 
respectiva 
sistematización en  
una base de datos 
de Excel. 

Número 1  $                    600.000   $        600.000,00  

SUBTOTAL  $     1.600.000,00  

1.1.2 

Realizar 
acompañamiento 

técnico empresarial 
que permita el 

fortalecimiento de 
los emprendedores 
y empresarios en 
diferentes temas 

Realizar formación 
en Plan de 
Negocios para 20 
emprendedores, 
esta formación se 
diseñara para 1  
grupo de 20 
personas,  cada 
grupo desarrollara 4 
sesiones de 4 
horas,  para un total 
de 16 horas. 
 
Con esta formación 
los emprendedores 
tendrán conceptos 
claros de su modelo 
de negocios, donde 
cada uno al terminar 
la formación contará 
con su plan y 
modelo de negocios 
estructurado en el 
lienzo canvas 

Horas 16  $                      80.000   $     1.280.000,00  



 

Realizar formación 
en Costos de 
Producción para 20 
emprendedores, 
esta formación se 
diseñara para 1 
grupo de 20 
personas C/U,  cada 
grupo desarrollara 4 
sesiones de 4 
horas,  para un total 
de 16 horas. 
 
Con esta formación 
los emprendedores 
tendrán definido el 
costo de producción 
de bien o servicio, 
su precio de venta y 
conozcan cual es el 
margen de 
contribución, su 
punto de equilibrio 
que garantice la 
sostenibilidad y 
crecimiento del 
emprendimiento 

Horas 16  $                      80.000   $     1.280.000,00  

Realizar formación 
en Mercadeo y 
Ventas para 20 
emprendedores, 
esta formación se 
diseñara para 1 
grupo de 20 
personas C/U,  cada 
grupo desarrollara 4 
sesiones de 4 
horas,  para un total 
de 16 horas. 
 
Con esta formación 
los emprendedores 
tendrán conceptos 
claros de mercadeo, 
venta y medios de 
pagos digitales, que 
permita mejorar la 
comercialización de 
los productos y 
servicios, se espera 
que cada 
emprendedor defina 
su estrategia de 
mercadeo 

Horas 16  $                      80.000   $     1.280.000,00  

Suministrar 
refrigerios para el 
desarrollo de las 
formaciones. 

Número 240  $                       7.500   $     1.800.000,00  

Suministrar 
espacios y logística 
para el desarrollo de 
las formaciones. 

Número 1  $                 2.000.000   $     2.000.000,00  

SUBTOTAL  $     7.640.000,00  



 

1.1.3 

Suministrar 
insumos para el 
fortalecimiento 

productivo de los 
emprendedores y 

empresarios 

Suministro de 
insumos para cada 
una de las 20 
unidades 
productivas 
seleccionadas de 
acuerdo a las 
necesidades o 
requerimientos 
evidenciados en la 
caracterización y 
asesoría.  

Número 20  $                 2.900.000   $   58.000.000,00  

Transporte para la 
entrega de  insumos 
a los 20 
beneficiarios de las 
unidades 
productivas 

Número 20  $                      35.000   $        700.000,00  

SUBTOTAL  $   58.700.000,00  

TOTAL INVERSION PROYECTO  $   67.940.000,00  

 

 

TOTAL 
CUATROCIENTOS SETENTA Y UN MILLONES SEISCIENTOS 

OCHENTA Y DOS MIL OCHOCIENTOS DIECISIETE PESOS M/CTE  
$471.682.817 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 
APORTE MÍNIMO DEL ASOCIADO  

 

Para el proyecto con ficha BP-26004484: 

 

Ítem Actividad Actividades detalladas 
Indicad
or 

Cantida
d 

Valor Unitario 
que ofrece la 

ESAL 

Valor Total 
actividad que 
ofrece la ESAL 

 

Realizar proceso de 
convocatoria y 

caracterización de 
beneficiarios 

Realizar procesos de selección e 
inscripción durante el proyecto para 
evaluar y seleccionar a los 
beneficiarios y la respectiva 
caracterización y diligenciamiento de 
la ficha DUB con su respectiva 
sistematización en una base de datos 
de Excel. 
 
ALCANCE DEL APORTE: 
 
El proceso de selección deberá incluir 
una etapa en donde los aspirantes a 
quedar seleccionados como 
beneficiarios, realicen una 
presentación presencial (tipo pitch) de 
su unidad productiva 
 

Numero 1 $300.000 $300.000 

1.1.2 

Realizar 
acompañamiento 

técnico empresarial 
que permita el 

fortalecimiento de los 
emprendedores y 
empresarios en 
diferentes temas 

Realizar asesoria para la construcción 

de un plan de negocios para 15 

emprendedores. Esta asesorìa se 

desarrollará en (4) sesiones de 4 

horas para un total de 16 horas.  Con 

esta asesoría los emprendedores 

tendrán conceptos claros de su 

modelo de negocios, costos de 

producción y mercadeo digital. 

 

ALCANCE DEL APORTE 

 
El asociado deberá aportar dos (2) 
horas adicionales de asesoría 
empresarial en la estructuración del 
plan compras de cada unidad 
productiva (insumos y equipos a 
solicitar) de cada beneficiario 
contemplado en la ficha BP-26004484 
a fin de fortalecer y potenciar el 
alcance de las capacitaciones en plan 
de negocios. 

HORA
S 

30 $75.000 $2.250.000 

2.1.1 

Suministrar insumos 
para el 

fortalecimiento 
productivo de los 
emprendedores y 

empresarios 

Suministro de insumos para cada una 

de las 15 unidades productivas 

seleccionadas de acuerdo a las 

necesidades o requerimientos 

evidenciados en la caracterización y 

Numero 1 $1.050.000 $1.050.000 



 

asesoría. 

 

ALCANCE DEL APORTE 

Suministrar elementos de apoyo 

logístico (alquiler de espacio, sillas, 

mesas y sonido) para la realización de 

eventos públicos de entrega de 

insumos a los beneficiarios del 

proyecto en la comuna o 

corregimiento. 

 

Libre para propuestas 
de los proveedores 
interesados en el 

marco de actividades 
que esten 

encaminadas a la 
ejecución del 

proyecto 

Entrega de 15 kits para los 
beneficiarios del programa, 
compuesto por (Libreta, Bolígrafo, 
Vaso muss, Bolsa de tela de Kambre) 

Numero 15 $80.000 $1.200.000 

     
  

 

Para el proyecto con ficha BP-26004485: 

Ítem Actividad Actividades detalladas 
Indicad
or 

Cantida
d 

Valor Unitario 
que ofrece la 

ESAL 

Valor Total 
actividad que 
ofrece la ESAL 

1.1.1 

Realizar proceso de 
convocatoria y 

caracterización de 
beneficiarios 

Realizar procesos de selección e 
inscripción durante el proyecto para 

evaluar y seleccionar a los 
beneficiarios y la respectiva 

caracterización y diligenciamiento de 
la ficha DUB con su respectiva 

sistematización en una base de datos 
de Excel. 

 
ALCANCE DEL APORTE: 

 
El proceso de selección deberá incluir 
una etapa en donde los aspirantes a 

quedar seleccionados como 
beneficiarios, realicen una 

presentación presencial (tipo pitch) de 
su unidad productiva 

 

Numero 1 $1.511.817 $1.511.817 



 

1.1.2 

Realizar 
acompañamiento 
técnico empresarial 
que permita el 
fortalecimiento de los 
emprendedores y 
empresarios en 
diferentes temas 

Capacitar en plan de negocios y 

modelo de negocios "lean canvas"  

Esta formación se estructura para 3 

grupos conformados de la siguiente 

forma:  2 grupos de 22 personas C/U, 

y un grupo de 23 personas, 

desarrollado en 4 sesiones de 4 horas 

C/U, para un total de 16 horas para 

cada grupo  

 

Capacitar en costos de producción, 

ingresos y gastos.   

Esta formación se estructura para 3 

grupos conformados de la siguiente 

forma:  2 grupos de 22 personas C/U, 

y un grupo de 23 personas,  

desarrollado en 4 sesiones de 4 horas 

C/U, para un total de 16 horas para 

cada grupo         

 

Capacitación en  Mercadeo y ventas;  

Esta formación se estructura para 3 

grupos conformados de la siguiente 

forma:  2 grupos de 22 personas C/U, 

y un grupo de 23 personas,  

desarrollado en 4 sesiones de 4 horas 

C/U, para un total de 16 horas para 

cada grupo. Cada participante debe 

quedar con un plan de marketing 

diseñado.  

 

ALCANCE DEL APORTE 

 
El asociado deberá aportar dos (2) 
horas adicionales de asesoría 
empresarial en la estructuración del 
plan compras de cada unidad 
productiva (insumos y equipos a 
solicitar) de cada beneficiario 
contemplado en la ficha BP-26004485 
a fin de fortalecer y potenciar el 
alcance de las capacitaciones en plan 
de negocios. 
 
 

HORA
S 

134 $80.000 $10.720.000 

2.1.1 

Suministrar insumos 
para el 
fortalecimiento 
productivo de los 
emprendedores y 
empresarios 

Suministro de insumos para cada una 

de las 67 unidades productivas 

seleccionadas de acuerdo a las 

necesidades o requerimientos 

evidenciados en la caracterización y 

asesoría. 

 

ALCANCE DEL APORTE 

Suministrar elementos de apoyo 

Numer
o 

2 $2.900.000 $5.800.000 



 

logístico (alquiler de espacio, sillas, 

mesas y sonido) para la realización de 

eventos públicos de entrega de 

insumos a los beneficiarios del 

proyecto en la comuna o 

corregimiento. 

 

 

Libre para propuestas 
de los proveedores 
interesados en el 
marco de actividades 
que esten 
encaminadas a la 
ejecución del 
proyecto 

Entrega de 67 kits para los 
beneficiarios del programa, 
compuesto por (Libreta, Bolígrafo, 
Vaso muss, Bolsa de tela de Kambre) 

Numer
o 

67 $80.000 $5.360.000 

       

 

 

Para el proyecto con ficha BP-26004463: 

Ítem Actividad Actividades detalladas 
Indicad
or 

Cantida
d 

Valor Unitario 
que ofrece la 

ESAL 

Valor Total 
actividad que 
ofrece la ESAL 

1.1.1 

Realizar proceso de 
convocatoria y 

caracterización de 
beneficiarios 

Realizar procesos de selección e 
inscripción durante el proyecto para 

evaluar y seleccionar a los 
beneficiarios y la respectiva 

caracterización y diligenciamiento de 
la ficha DUB con su respectiva 

sistematización en una base de datos 
de Excel. 

 
ALCANCE DEL APORTE: 

 
El proceso de selección deberá incluir 
una etapa en donde los aspirantes a 

quedar seleccionados como 
beneficiarios, realicen una 

presentación presencial (tipo pitch) de 
su unidad productiva 

 

Numero 1 $600.000 $600.000 

1.1.2 

Realizar 
acompañamiento 
técnico empresarial 
que permita el 
fortalecimiento de los 
emprendedores y 
empresarios en 
diferentes temas 

Realizar formación en Plan de 

Negocios para 18 emprendedores, 

esta formación se desarrollara en 4 

sesiones de 6 horas,  para un total de 

24 horas. 

 

Realizar formación en Costos de 

producción para 18 emprendedores, 

esta formación se desarrollara 4 

sesiones de 5 horas,  para un total de 

20 horas. 

 

Realizar formación en Mercadeo y 

ventas para 18 emprendedores, esta 

formación se desarrollará en 4 

HORA
S 

36 $85.000 $3.060.000 



 

sesiones de 6 horas,  para un total de 

24 horas.  

 

ALCANCE DEL APORTE 

 
El asociado deberá aportar dos (2) 
horas adicionales de asesoría 
empresarial en la estructuración del 
plan compras de cada unidad 
productiva (insumos y equipos a 
solicitar) de cada beneficiario 
contemplado en la ficha BP-26004463 
a fin de fortalecer y potenciar el 
alcance de las capacitaciones en plan 
de negocios. 

2.1.1 

Suministrar insumos 
para el 
fortalecimiento 
productivo de los 
emprendedores y 
empresarios 

Suministro de insumos para cada una 

de las 18 unidades productivas 

seleccionadas de acuerdo a las 

necesidades o requerimientos 

evidenciados en la caracterización y 

asesoría. 

 

ALCANCE DEL APORTE 

Suministrar elementos de apoyo 

logístico (alquiler de espacio, sillas, 

mesas y sonido) para la realización de 

eventos públicos de entrega de 

insumos a los beneficiarios del 

proyecto en la comuna o 

corregimiento. 

 

Numer
o 

1 $1.500.000 $1.500.000 

 

Libre para propuestas 
de los proveedores 
interesados en el 
marco de actividades 
que esten 
encaminadas a la 
ejecución del 
proyecto 

Entrega de 18 kits para los 
beneficiarios del programa, 
compuesto por (Libreta, Bolígrafo, 
Vaso muss, Bolsa de tela de Kambre) 

Numer
o 

18 $80.000 $1.440.000 

       

 

Para el proyecto con ficha BP-26004483: 

Ítem Actividad Actividades detalladas Indicador Cantidad 

Valor 
Unitario 

que 
ofrece la 

ESAL 

Valor Total 
actividad que 
ofrece la ESAL 

1.1.1 

Realizar proceso de 
convocatoria y 

caracterización de 
beneficiarios 

Realizar procesos de selección e 
inscripción durante el proyecto para 

evaluar y seleccionar a los 
beneficiarios y la respectiva 

caracterización y diligenciamiento de 
la ficha DUB con su respectiva 

sistematización en una base de datos 
de Excel. 

 

Numero 1 $600.000 $600.000 



 

ALCANCE DEL APORTE: 
 

El proceso de selección deberá incluir 
una etapa en donde los aspirantes a 

quedar seleccionados como 
beneficiarios, realicen una 

presentación presencial (tipo pitch) de 
su unidad productiva 

 

1.1.2 

Realizar 
acompañamiento 
técnico empresarial 
que permita el 
fortalecimiento de los 
emprendedores y 
empresarios en 
diferentes temas 

Realizar formación en Plan de 

Negocios para 20 emprendedores, 

esta formación se diseñara para 1  

grupo de 20 personas,  cada grupo 

desarrollara 4 sesiones de 4 horas,  

para un total de 16 horas. 

 

Realizar formación en Costos de 

Producción para 20 emprendedores, 

esta formación se diseñara para 1 

grupo de 20 personas C/U,  cada 

grupo desarrollara 4 sesiones de 4 

horas,  para un total de 16 horas. 

 

Realizar formación en Mercadeo y 

Ventas para 20 emprendedores, esta 

formación se diseñara para 1 grupo de 

20 personas C/U,  cada grupo 

desarrollara 4 sesiones de 4 horas,  

para un total de 16 horas. 

 

ALCANCE DEL APORTE 

 
El asociado deberá aportar dos (2) 
horas adicionales de asesoría 
empresarial en la estructuración del 
plan compras de cada unidad 
productiva (insumos y equipos a 
solicitar) de cada beneficiario 
contemplado en la ficha BP-26004483 
a fin de fortalecer y potenciar el 
alcance de las capacitaciones en plan 
de negocios. 
 
 

HORAS 40 $80.000 $3.200.000 

2.1.1 

Suministrar insumos 
para el 
fortalecimiento 
productivo de los 
emprendedores y 
empresarios 

Suministro de insumos para cada una 

de las 20 unidades productivas 

seleccionadas de acuerdo a las 

necesidades o requerimientos 

evidenciados en la caracterización y 

asesoría. 

 

ALCANCE DEL APORTE 

 

Suministrar elementos de apoyo 

logístico (alquiler de espacio, sillas, 

Numero 1 
$2.900.00

0 
$2.900.000 



 

mesas y sonido) para la realización de 

eventos públicos de entrega de 

insumos a los beneficiarios del 

proyecto en la comuna o 

corregimiento. 

 

 

Libre para propuestas 
de los proveedores 
interesados en el 
marco de actividades 
que esten 
encaminadas a la 
ejecución del 
proyecto 

Entrega de 20 kits para los 
beneficiarios del programa, 
compuesto por (Libreta, Bolígrafo, 
Vaso muss, Bolsa de tela de Kambre) 

Numero 20 $80.000 $1.600.000 

 
 
 

VALOR TOTAL DEL APORTE MINIMO DE LA ESAL $ 43.091.817 

 
     APORTE ADICIONAL PARA ACREDITACIÓN DE PUNTAJE (EN CASO DE QUE APLIQUE) 
  

CRITERIO DE CALIFICACIÓN VALOR 

VALOR AGREGADO: * $ 51.885.109,87 

 
 
 
 
 
NOTA: *El proponente podrá estipular en este campo el valor que representan los factores 
 adicionales que ofrece para obtener puntaje y sumarlos al valor de su oferta económica, tanto en el 
presente anexo como en la plataforma SECOP II 

   

VALOR TOTAL PROPUESTA ECONÓMICA $ 566.659.743,87 

         
 
 

 

 
Vivan Andrea Portocarrero Bueno  
Representante Legal 
FUNDACION ACCION Y DESARROLLO FUNADES 


