
























































 
 

 

 

02 Actualización diagnóstico  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago  

Emprendimiento Dulce tentación JC 

Fecha 03/03/2023 

 

1 Datos completos del 
emprendimiento 
 

Dulce tentación JC 

2 Antecedentes y 
proyección 
 

Proyecta un incremento en sus ventas y clientes, fortaleciendo 
sus redes, produccion y servicios  

3 Planeación 
estratégica del 
emprendimiento 
 

En construcción.  

4 Marco legal 
 

No hay cambios  

5 Cuadro financiero y 
contable 
 

El emprendedor maneja su contabilidad en Excel, no obstante, 
está estudiando como ingresar porcentajes al programa. 
Además, planea trasladarse a la red y no solo guardar el 
contenido en archivos del computador.  

6 Datos instalaciones 
físicas 
 

No hay cambios 

7 Datos del personal 
vinculado 
 

El emprendedor es dueño del 80% del emprendimiento el otro 
20% corresponde a su ex novia, tienen una buena relación y ella 
es la que realiza todas las notas a mano.   

8 Tecnología 
disponible 
 

No hay cambios  

9 Tipología de bien 
producido 
 

Comenzó a crear una nueva línea de productos y servicios de 
globos, decoraciones y fiesta, así como ramos de masmelos  

10 Aspectos 
comerciales y de 
mercado 
 

Inicio con la investigación de su competencia, para implementar 
nuevos productos.  

11 Tipología de servicio 
al cliente 
 

Interactúa de forma dinámica con su público, aun que desea 
subir mas contenido.  



 
 

 

 

02 Actualización diagnóstico  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Avisos relieves Bogotá 

Fecha 06/03/2023 

 

1 Datos completos del 
emprendimiento 
 

Avisos relieves Bogotá 

2 Antecedentes y 
proyección 
 

En construcción  

3 Planeación 
estratégica del 
emprendimiento 
 

En construcción  

4 Marco legal 
 

No hay cambios  

5 Cuadro financiero y 
contable 
 

La contabilidad la maneja el contador, la emprendedora conoce 
del costo de los productos y está realizando contantes 
cotizaciones. 

6 Datos instalaciones 
físicas 
 

Las instalaciones físicas están desordenadas, los estantes 
visualmente causan mucho ruido.  

7 Datos del personal 
vinculado 
 

El personal abarca a la propietaria su hija, el ayudante, la 
contadora cuando se requiere, la asistente. Los trabajos se 
tercerizan.  

8 Tecnología 
disponible 
 

No hay cambios. 

9 Tipología de bien 
producido 
 

Dependiendo de lo requerido por el cliente, están investigando 
nuevas formas de innovar productos.  

10 Aspectos 
comerciales y de 
mercado 
 

En construcción.  

11 Tipología de servicio 
al cliente 
 

No hay cambios 



 
 

 

13 Datos de 
proveedores 
 

Cotizan por necesidad del cliente.  

 

Observaciones adicionales 

La emprendedora esta dispuesta a generar cambios, es respectiva a nuevas ideas.  
 
La propietaria trabaja con la hija, pero es ella Laura Saenz la que toma las decisiones 
importantes.  
 
Tienen pagina web, http://www.relievesbogota.com/ desean abrir redes sociales, para 
generar mas ventas y una nueva interacción con el público.  
 

 
 

http://www.relievesbogota.com/


 
 

 

 

02 Actualización diagnóstico  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento El tesoro del sabor J 

Fecha 02/03/2023 

 

1 Datos completos del 
emprendimiento 
 

El tesoro del sabor J 

2 Antecedentes y 
proyección 
 

Es un emprendimiento familiar, proyectan tener un incremento 
en las ventas y variedad en sus productos.   

3 Planeación 
estratégica del 
emprendimiento 
 

En construcción  

4 Marco legal 
 

No hay cambios.  

5 Cuadro financiero y 
contable 
 

Inicio de contabilidad 

6 Datos instalaciones 
físicas 
 

Limpias y ordenadas, no hay cambios.  

7 Datos del personal 
vinculado 
 

Jorge peralta es el administrador, posee conocimientos sobre el 
tema, pero no los implementa.  
Marta Isabel es la jefe de cocina y tiene dos cocineras a su 
cargo, el pago el diario.  

8 Tecnología 
disponible 
 

No hay cambios.  

9 Tipología de bien 
producido 
 

No hay cambios  

10 Aspectos 
comerciales y de 
mercado 
 

Han pensado en estrategias de mercado, pero aun se encuentra 
en construcción.  

11 Tipología de servicio 
al cliente 
 

No hay cambios 



 
 

 

13 Datos de 
proveedores 
 

No hay cambios.  

 

Observaciones adicionales 

Las instalaciones son limpias. Los emprendedores se preocupan por el aseo del lugar, pero 
tienen que mejorar su organización.  
 
Han tenido un cambio de mentalidad, pero un falta ponerlo en práctica.  
 

 
 



 
 

 

 

02 Actualización diagnóstico  
 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez S 
Emprendimiento Cafetería rosita 

Fecha 02 de marzo 2023 

 
1 Datos completos del 

emprendimiento 
 

Cafetería rosita ; Implemento lema ; “ Con amor y sazón la vida 

es mejor “ 

2 Antecedentes y 
proyección 

 

Proyección : Tener el emprendimiento más surtido y mejor 
adecuado , para llegar a más clientes y aumentar su venta y 

sistematizar la contabilidad . 
3 Planeación 

estratégica del 
emprendimiento 

 

Misión y Visión; En construcción. 

Innovación: Cambiar las adecuaciones visiblemente para que sea  
más llamativo, mesón, vidrios, pintura , vender comida típica del 

choco.  
4 Marco legal 

 
Manifiesta conocer toda la actividad legal relacionada con su 
emprendimiento. 

5 Cuadro financiero y 
contable 

 

Implementa cuadros financieros , registra y soporta un cuaderno 
contable adecuadamente , tiene claro sus ingresos y egresos 

además de manejar acertadamente todo el tema del inventario 
que maneja en el local. 

6 Datos instalaciones 
físicas 
 

N/A 

7 Datos del personal 
vinculado 
 

Tiene una persona que le colabora pero sin ningún tipo de 
vinculación laboral solo con un acuerdo verbal en cuanto a salario 
y funciones. 

8 Tecnología 
disponible 

 

Celular con conexiones , pero básicas, manifiesta querer renovar 
la tecnología del establecimiento . 

9 Tipología de bien 

producido 
 

N/A 

10 Aspectos 

comerciales y de 
mercado 

 

Manifiesta que con las redes sociales y el voz a voz la conocen 

más personas y que los lleva a consumir los alimentos de su 
negocio. 

11 Tipología de servicio 

al cliente 
 

Con las capacitaciones realiza encuestas de satisfacción para 

saber en qué mejorar para los clientes. 



 
 

 

13 Datos de 
proveedores 
 

 

 
Observaciones adicionales 

 
Se le aclara al emprendedor que las cotizaciones deben hacerse por cada producto. 
 
La emprendedora tiene claro sus proveedores y demuestra su interés en conseguir nuevos; 
requiere de nuevas herramientas tecnológicas de cocina que le permitan llegar más a los 
clientes y satisfacer sus necesidades, además de que su innovación se basa en implementar los 
fines de semana comida netamente de la cultura afro y de la misma que se consume en el 
choco, es por eso que ella necesita utensilios que le facilite la preparación de los alimentos. 
 
Realiza evaluación de sus competidores para así saber en qué puede estar fallando o le hace 

falta para implementarlo en su negocio y así poder expandir sus productos a más clientela. 
 
 
 
 

 
 

 
 

 
 

 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 
 

 
 



 
 

 

 

02 Actualización diagnóstico  

 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez S 

Emprendimiento El Bemben 

Fecha 02 de marzo 2023 

 

1 Datos completos del 
emprendimiento 
 

El Bemben 

2 Antecedentes y 
proyección 
 

Proyección: Buscar un espacio en la localidad, para realizar 
talleres de empoderamiento para realizar talleres etno culturales 
que permitan llevar más allá la cultura afro y permitir que las 
mujeres quieran y amen su cabello. 
 

3 Planeación 
estratégica del 
emprendimiento 
 

Misión: Manifiesta que su misión es empoderar a las personas con 
cabello afro, rizado y ondulado. 
Visión: En 2025 ser una empresa reconocida por el 5% de la 
población de Bogotá.  

4 Marco legal 
 

Registro marcario 

5 Cuadro financiero y 
contable 
 

El modulo le ha permitido manejar y organizar la mercancía 
codificada, cuánto vale, cual es la ganancia, cuales son los ingresos 
y los egresos del emprendimiento. 

6 Datos instalaciones 
físicas 
 

N/A 

7 Datos del personal 
vinculado 
 

Cuenta con una persona que le ayuda en el local, pero no tiene en 
el momento como pagarle prestaciones , entonces simplemente 
se limita a un acuerdo verbal. 

8 Tecnología 
disponible 
 

Celular, computador. 

9 Tipología de bien 
producido 
 

N/A 

10 Aspectos 
comerciales y de 
mercado 
 

Forma de entrega del producto, redes sociales implementadas. 



 
 

 

11 Tipología de servicio 
al cliente 
 

Definición de líneas de venta, asesoría de clientes , encuesta 
diseñada para satisfacción. 

13 Datos de 
proveedores 
 

N/A , ella misma produce sus productos . 

 

Observaciones adicionales 

La emprendedora manifiesta estar relacionando su innovación a llevar el empoderamiento 
femenino y más allá de eso que las mujeres se amen y se acepten como son, sin necesidad de 
incurrir en proporcionar químicos en su cabello que en un futuro pueda ser perjudicial, además 
la emprendedora quiere contar una historia a través de sus empaquen que le permitan a la 
persona que compre los productos llevarse una experiencia gratificante por el simple hecho de 
saber cómo se producen y comercian.  
La emprendedora tiene claro su objetivo y por qué y para que ella produce los productos y que 
tan buenos le resultan a ella a su familia y todo aquel que los use. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 

 

 
 



 
 

 

 

02 Actualización diagnóstico  
 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez S 
Emprendimiento Panza mascotas s.a.s 

Fecha 02 de marzo 2023 

 
1 Datos completos del 

emprendimiento 
 

Panzas s.a.s 

2 Antecedentes y 
proyección 

 

Manifiesta querer tener más sucursales de su negocio e 
implementar más servicios donde le permita posicionar su 

marca dentro de las personas que comprar productos para sus 
mascotas. 

3 Planeación 
estratégica del 

emprendimiento 
 

Manifiesta que no ha cambiado solo se ha fortalecido todo lo 
relacionado al emprendimiento con los módulos de la clase . 

4 Marco legal 
 

Manifiesta conocer toda la actividad legal relacionada con su 
emprendimiento. 

5 Cuadro financiero y 

contable 
 

Implementa cuadros financieros , además de un software que le 

ayuda con todo lo relacionado para el emprendimiento. 

6 Datos instalaciones 
físicas 
 

Adecuo un espacio mas grande para mayor cantidad de 
productos de venta de mascotas. 

7 Datos del personal 
vinculado 
 

Tiene una persona que le colabora pero sin ningún tipo de 
vinculación laboral solo con un acuerdo verbal en cuanto a 
salario y funciones. 

8 Tecnología 
disponible 

 

Computador , celular , caja registradora. 

9 Tipología de bien 

producido 
 

Implementa juguetes para las mascotas. 

10 Aspectos 

comerciales y de 
mercado 

 

N/A 

11 Tipología de servicio 

al cliente 
 

Encuestas de satisfacción para saber en qué mejorar para los 

clientes. 



 
 

 

13 Datos de 
proveedores 
 

Tiene claro sus proveedores , trata de conseguir nuevos para 
satisfacer las necesidades del mercado y de los clientes. 

 
Observaciones adicionales 

 
Se le aclara al emprendedor que las cotizaciones deben hacerse por cada producto. 
El emprendedor manifiesta querer implementar un buzón de sugerencias para el negocio que 
le permita saber la realidad de los intereses de los clientes y así saber en qué puede mejorar 
día a día para satisfacerlos, además de un área informativa que les permita a todas las personas 
que ingresan al local llevarse una mejor experiencia y conocer un poco más de las razas de los 
animales. 
El emprendedor usa e implementa todo lo aprendido en clase para hacer mejorar su 
emprendimiento. 
 

Realiza evaluaciones de sus competidores para así saber en qué puede mejorar e implementar 
lo que le falta para lograr ser más competitivo en el mercado. 
 
 
 

 
 

 
 

 
 

 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 

 
 



 
 

 

 
 
 
 
 

 
 
 



 
 

 

 

02 Actualización diagnóstico  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Las delicias de Emmita 

Fecha 02/03/2023 

 

1 Datos completos del 
emprendimiento 
 

Las delicias de Emmita  

2 Antecedentes y 
proyección 
 

La proyección del emprendedor es poder trastear su cocina 
oculta a una cocina real al lado de su apartamento en el primer 
piso. 

3 Planeación 
estratégica del 
emprendimiento 
 

En construcción.  

4 Marco legal 
 

No hay cambios.  

5 Cuadro financiero y 
contable 
 

No hay cambios, manejan el mismo cuadro de contabilidad, se 
le sugirió al emprendedor mirar a Excel.  

6 Datos instalaciones 
físicas 
 

Son limpias y organizadas, pero el olor no es agradable.  

7 Datos del personal 
vinculado 
 

No hay cambios  

8 Tecnología 
disponible 
 

No hay cambios  

9 Tipología de bien 
producido 
 

Generaron una nueva línea de productos para personas con 
diabetes.  

10 Aspectos 
comerciales y de 
mercado 
 

No hay cambios  

11 Tipología de servicio 
al cliente 
 

No hay cambios  



 
 

 

13 Datos de 
proveedores 
 

No hay cambios.  

 

Observaciones adicionales 

 
Se le sugirió al emprendedor investigar aspectos de sanidad de su emprendimiento, ya que la 
cocina si bien esta organizada, el olor no es agradable.  
 
El emprendedor quiere llegar a un nuevo público, pero no sabe cómo iniciar.  
 
Tiene como propósito ingresar a sus productos una línea de repostería para diabéticos, ya 
que el hijo nació con esa condición.  
 

 
 



 
	

	

 
02	Actualización	diagnóstico		

	
Asesor	técnico	 Maria	Angelica	Gomez	S	
Emprendimiento	 Lo	mas	barbaro		
Fecha	 6	de	marzo	2023	
	
1	 Datos	completos	del	

emprendimiento	
	

Lo	mas	bárbaro.	

2	 Antecedentes	y	
proyección	
	

La	emprendedora	manifiesta	su	proyección	en	cambio	de	
imagen,	busca	además	cambiar	de	lugar	de	trabajo	a	uno	mas	
grande	que	le	permita	ofrecer	todos	los	servicios	que	requiere	
un	salón	de	belleza.	

3	 Planeación	
estratégica	del	
emprendimiento	
	

Misión:		En	construcción.	
Visión:	En	construcción.	
	

4	 Marco	legal	
	

Posee	todo	de	lo	que	legalmente	se	necesita	para	la	empresa.	

5	 Cuadro	financiero	y	
contable	
	

Avance	:	Manifiesta	siempre	haber	implementado	un	libro	
contable	además	de	adecuar	en	el	programa	de	Excel	toda	la	
parte	contable	para	llevar	mas	organización	a	su	
emprendimiento.	

6	 Datos	instalaciones	
físicas	
	

N/A	

7	 Datos	del	personal	
vinculado	
	

N/A	

8	 Tecnología	
disponible	
	

Celular.	

9	 Tipología	de	bien	
producido	
	

Todos	los	servicios	referentes	a	la	belleza	,	la	peluquería	y	
barbería.	

10	 Aspectos	
comerciales	y	de	
mercado	
	

	Avance:	Publicidad	,	la	emprendedora	implemento	en	su	
emprendimiento	cambio	de	imagen	de	aviso	,	además	de	de	
tarjetas	publicitarias,	redes	sociales	.	

11	 Tipología	de	servicio	
al	cliente	

Encuestas	de	satisfacción	a	los	clientes	para	mejorar	el	servicio	.	



 
	

	

	
13	 Datos	de	

proveedores	
	

Posee	proveedores	nuevos	de	otras	ciudades	que	les	brindan	
mejor	calidad	y	mejor	margen	de	ganancia.	

	
Observaciones	adicionales	
	
Se	observa	el	avance	del	emprendimiento	con	respecto	a	su	publicidad	,	se	le	recuerda	el	
tema	de	las	cotizaciones	,	como	deben	ir	,	además	de	responder	preguntas	con	respecto	a	lo	
mismo.	
Siempre	ha	manejado	u	libro	de	contabilidad	pero	manifiesta	el	implementar	un	cuadro	de	
Excel	que	le	permita	manejar	mejor	el	tema	además	de	llevar	mas	organizado	su	tema	
contable.	
Avanza	en	el	tema	de	cambiar	de	local	,	muestra	fotos	de	locales	mas	grandes	y	vistosos	en	la	
localidad	que	le	permita	llegar	a	cumplir	el	objetivo	de	posicionar	su	marca.	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



 
	

	

	
	
	
	
	
 



 
	

	

 
02	Actualización	diagnóstico		

	
Asesor	técnico	 Maria	Angelica	Gomez	S	
Emprendimiento	 Productos	mi	tierrita	
Fecha	 1	de	marzo	2023	
	
1	 Datos	completos	del	

emprendimiento	
	

Cambio	de	nombre	:	el	granjero”	a	paladares	finos	,	orígenes	
campesinos”	

2	 Antecedentes	y	
proyección	
	

Construir	una	carpa	para	poner	un	punto	físico	y	expandir	las	
ventas	los	fines	de	semana	,	mejorar	el	empaquetado	de	los	
productos	.	

3	 Planeación	
estratégica	del	
emprendimiento	
	

Misión:	por	medio	de	la	venta	de	los	productos	artesanales,	
generar	ingresos	para	ayudar	a	los	campesinos	.	
Vision	:	En	construcciòn.	

4	 Marco	legal	
	

Ver	normas	que	rigen	la	venta	de	alimentos.	

5	 Cuadro	financiero	y	
contable	
	

Avance	:	identifica	los	porcentajes	de	ventas	,	ingresos	y	
egresos,	implemento	cuadro	financiero	para	todos	los	temas	
contables	del	emprendimiento	.	

6	 Datos	instalaciones	
físicas	
	

Adecuo	una	bodega	en	su	vivienda,	que	le	servirá	para	
almacenar	todos	sus	productos	y	tenerlos	separados	de	los	
alimentos	del	hogar.	

7	 Datos	del	personal	
vinculado	
	

No	tiene	personal	vinculado	,	recibe	ayuda	de	familiares.	

8	 Tecnología	
disponible	
	

Celular,	redes	sociales	,	megáfono.	

9	 Tipología	de	bien	
producido	
	

Distribuidor	de	productos	boyacenses	.	

10	 Aspectos	
comerciales	y	de	
mercado	
	

	Expectativa	de	realizar	el	reconocimiento	de	los	productos	por	
medio	de	obras	sociales.	

11	 Tipología	de	servicio	
al	cliente	
	

Venta	de	productos.	



 
	

	

13	 Datos	de	
proveedores	
	

N/A	

	
Observaciones	adicionales	
Manifiesta	que	para	cumplir	su	objetivo	necesita	de:	
Congelador	
Gramera	
Empacadora	al	vacío	
Cortadora	
Techo	de	la	carpa	
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03 Objetivo inicial 
 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez Sanabria  
Emprendimiento Cafetería Rosita  

Fecha 2 de marzo 2023 

 
Objetivo: 

Diseñar una estrategia de mercado para la captación de nuevos clientes, visualizando el lugar 
de manera llamativa para satisfacer las necesidades del cliente y mejorar el servicio. 

Primera alternativa de solución: 
Cambiar las herramientas que se utilizan en el momento, por otras de mejor rendimiento y así 

dar una mejor atención. 
Segunda alternativa de solución: 

Tener insumos para satisfacer las necesidades de las personas que vienen al emprendimiento.  
Tercera alternativa de solución: 
Adecuación de las instalaciones físicas. 
Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 

Corto plazo: Modernizar y arreglar las instalaciones físicas además de cambiar las herramientas 
que se usan para la preparación de los alimentos. 
Mediano plazo: Adquirir productos para la venta y mejorar las ganancias. 

 
Valor estimado de la inversión: 
 
------ 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 

incentivo: 
Depende del valor del incentivo. 
Observaciones adicionales 

La emprendedora manifiesta que ha aprendido mucho a manejar sus estados financieros con 
los módulos, pero que hace falta mejorar un poco mas además que dependiendo del incentivo 

ella está dispuesta a invertir un poco más para que su emprendimiento funcione de la mejor 
manera. 

 
 

 
 
 

 
 

 

 



 
 

 

 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 
 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez Sanabria  
Emprendimiento El Bemben 

Fecha 2 de marzo 2023 

 
 
 

Objetivo: 
Tener las cuentas de mi emprendimiento para así poder aplicar lo aprendido en los talleres de 
finanzas y notar el crecimiento económico que mi emprendimiento tiene. 
Acondicionar un espacio en el que cada persona pueda conocer la historia y/o proceso de su 
cabello. Ofrecer servicios y productos de calidad, brindar talleres y asesorías a las personas y 
principalmente a población vulnerable de autocuidado capilar y empoderamiento etno-capilar 
esto, de manera virtual y presencial. Crear una línea capilar para niñas y niños afro, rizados y 
ondulados con la que se sientan identificados y aprendan a amar su cabello natural.  
 

Primera alternativa de solución: 
Acceder a capacitaciones que permitan mejorar la técnica en cómo se brinda el servicio, 
además de tener la capacidad para brindar talleres y asesorías a todas las personas parta 
mejorar y amar su tipo de cabello. 

Segunda alternativa de solución: 
Adecuar un espacio donde las personas puedan recibir sus asesorías además del servicio que 
se brinda dentro del emprendimiento. 

Tercera alternativa de solución: 
Mejorar el empaquetado de los productos, para hacerlos más llamativos. 
 
Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 

Corto plazo: Cambiar el empaque en cómo se venden los productos. 
 

Mediano plazo: Que las personas que compren los productos se empoderen más del tema 
referente a su cabello. 

 
Valor estimado de la inversión: 

 
------ 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 

incentivo: 
------ 

Observaciones adicionales 



 
 

 

La emprendedora manifiesta querer cambiar a un logar un poco más grande que le permita 
tener más espacio para poder atender a todos los clientes y ofrecerles mejor el servicio de su 
cabello, además de querer adquirir una llenadora manual de líquidos que le optimice el tiempo 
en que gasta llenando los líquidos de su producto en cada empaque. 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

 
 

 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 
 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez Sanabria  
Emprendimiento Peluquería Frank Boy 

Fecha 06 de marzo 2023 

 
Objetivo: 

Crecer a largo plazo e implementar la venta de productos de belleza. 
 

Primera alternativa de solución: 
Cambiar muebles del negocio para darle mayor vistosidad y energía . 

Segunda alternativa de solución: 
Tener productos para la venta. 

Tercera alternativa de solución: 
Cambiar maquinas más modernas que permiten implementar mas tecnología al negocio y de 
mayor visibilidad y mejoras. 
Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 

Corto plazo: Tener más clientes y aumentar la venta del servicio. 
Mediano plazo: Tener maquinas modernas que le permita a la persona que trabaja en el 
emprendimiento optimizar el tiempo entre un corte y otro y cada vez hacerlo más moderno. 

 
Valor estimado de la inversión: 
 
------ 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 

incentivo: 
---------- 
Observaciones adicionales 

La emprendedor manifiesta que necesita herramientas que le permitan mejorar la visibilidad 
de su negocio y además crecer y ser mejor posicionado en el mercado. 

 
 

 
 

 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 
 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez Sanabria  
Emprendimiento Productos Mi Tierrita 

Fecha 1 de marzo 2023 

 
 
 

Objetivo: 
Vender en distintas presentaciones el mismo producto para garantizar la venta efectiva de 
los mismos, logrando reconocimiento de marca a nivel Bogotá y Cundinamarca y así 
generando empleabilidad con personal de bajos recursos que vivan además en el sector del 
barrio. 
 
 

Primera alternativa de solución: 
Obtener presentaciones de empaque y etiquetado de los productos. 

 
 

Segunda alternativa de solución: 
Generar un catálogo de productos, para generarle así al cliente mas variedad. 

 

Tercera alternativa de solución 
Realizar promociones para darle variedad de gusto al cliente. 
 
Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 

Corto plazo: Aumentar las ventas. 
Mediano plazo: Generar caracterización del producto con la marca y el etiquetado de los 

productos. 
Valor estimado de la inversión: 

 
6.000.000 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 

incentivo: 
Manifiesta a largo plazo adquirir un vehículo carguero para poder mejorar la distribución de 
los productos. 
 

Observaciones adicionales 
El emprendedor además del incentivo quiere invertir en su emprendimiento para volverlo 

mas sólido y adecuar una bodega que le permita crecer económicamente en el mismo. 
 



 
 

 

 
 
 
 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 
 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez Sanabria  
Emprendimiento Barberia Lo Mas Bárbaro 

Fecha 06 de marzo 2023 

 
Objetivo: 

Implementar más servicios y a su vez adquiriendo tecnología que le permita al 
emprendimiento llegar a más clientes y generar empleo. 

Primera alternativa de solución: 
Cambiar de lugar. 

Segunda alternativa de solución: 
Implementar más servicios con nueva tecnología. 

Tercera alternativa de solución: 
Mobiliario que le permita mejorar la vistosidad del lugar. 

Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 
Corto plazo: Tener más clientes y aumentar la venta del servicio. 

Mediano plazo: Tener maquinas modernas que le permita a la persona que trabaja en el 
emprendimiento optimizar el tiempo entre un corte y otro y cada vez hacerlo más moderno. 
 

Valor estimado de la inversión: 
 
------ 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: 

Depende del incentivo, pero quiere invertir en el cambio y adecuación del local. 

Observaciones adicionales 
La emprendedora manifiesta querer invertir en un local grande, ya ha averiguado tiene dos 

posibles opciones para adecuar su negocio y tener uno que le permita tener todos los servicios 
que quiere implementar dentro del emprendimiento. 

 
 

 
 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 
 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez Sanabria  
Emprendimiento Barberia Lo Mas Bárbaro 

Fecha 06 de marzo 2023 

 
Objetivo: 

Implementar más servicios y a su vez adquiriendo tecnología que le permita al 
emprendimiento llegar a más clientes y generar empleo. 

Primera alternativa de solución: 
Cambiar de lugar. 

Segunda alternativa de solución: 
Implementar más servicios con nueva tecnología. 

Tercera alternativa de solución: 
Mobiliario que le permita mejorar la vistosidad del lugar. 

Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 
Corto plazo: Tener más clientes y aumentar la venta del servicio. 

Mediano plazo: Tener maquinas modernas que le permita a la persona que trabaja en el 
emprendimiento optimizar el tiempo entre un corte y otro y cada vez hacerlo más moderno. 
 

Valor estimado de la inversión: 
 
------ 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: 

Depende del incentivo, pero quiere invertir en el cambio y adecuación del local. 

Observaciones adicionales 
La emprendedora manifiesta querer invertir en un local grande, ya ha averiguado tiene dos 

posibles opciones para adecuar su negocio y tener uno que le permita tener todos los servicios 
que quiere implementar dentro del emprendimiento. 

 
 

 
 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 
 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez Sanabria  
Emprendimiento Panzas Mascotas S.A.S 

Fecha 02 de marzo 2023 

 
Objetivo: 

Adquirir productos de mejor calidad , para así poder llegar a mas tipos de clientes y mejorar la 
calidad de alimento que consumen las mascotas, además de mejorar el tiempo estimado de 
los domicilios para que todo llegue justo a tiempo. 
Primera alternativa de solución: 

Aumentar el inventario. 
 

Segunda alternativa de solución: 
Mejora de servicio , implementado dotaciones, bicicleta de carga para ahorrar tiempo de 

entrega entre un domicilio y otro. 
Tercera alternativa de solución: 
Tener como pagarle a un veterinario el salario para poder implementar productos de uso 
veterinario. 

Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 

Corto plazo: Aumentar el número de clientes fidelizados. 
Mediano plazo: Contratar más personal y así llegar a más personas y dividir los roles para que 

las tareas sean desempeñadas adecuadamente. 
Valor estimado de la inversión: 
 
------ 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: 
Depende del incentivo, pero quiere invertir en el cambio y adecuación del local. 

Observaciones adicionales 

El emprendedor manifiesta querer invertir en inventario que le permita ser una marca 
reconocida y donde todos los clientes quieran volver. 

 
 

 

 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Avisos Relieves Bogotá SAS 

Fecha 06/03/2016 

 

Objetivo: el objetivo de la emprendedora es organizar su lugar de trabajo, al igual que tener 
mejores equipos y así dejar de tercerizar.  
 

Primera alternativa de solución: Computador. La emprendedora requiere de un computador, 
ya que en las instalaciones no tiene ninguno, es necesario debido al objeto de su 
emprendimiento, requiere sistemas especiales para edición.  
 

Segunda alternativa de solución: Estantes organizadores. La emprendedora desea reorganizar 
su establecimiento, que su marca sea tan organizada y pulcra como su lugar de atención al 
público.  
 

Tercera alternativa de solución: Maquina especial para imprimir. la emprendedora requiere 
tercerizar toda su producción, es por este motivo que necesita diversificar sus productos y así 
generar mas ventas.  
 

Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 
La emprendedora espera generar más ventas, obtener las herramientas básicas que requiere 
su emprendimiento, dejar de tercerizar y estar finalmente en un ambiente organizado.  
 

Valor estimado de la inversión: 
Según la alternativa oscila entre 3 a 4 millones los implementos requeridos.  
 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: la emprendedora no quiere o no tiene los recursos para invertir un monto 
adicional. 

Observaciones adicionales 
La emprendedora realmente quiere organizar su espacio físico de trabajo, su local esta 
desordenado y con desperdicios, causando que no tengan ventas.  
 
 

 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento El tesoro del sabor J 

Fecha 02/03/2023 

 

Objetivo: El objetivo de la emprendedora es incrementar las ventas, obtener mas clientes, 
incrementar el mercado objetivo, organizar el área de trabajo y los productos que manejan.  
 

Primera alternativa de solución: Congelador. El emprendedor manifiesta que tiene un 
congelador el cual es insuficiente para las necesidades que requiere el establecimiento, es 
por tal motivo que requieren uno con mas capacidad.   
En este momento los emprendedores almacenan en su hogar los alimentos que no pueden 
ubicar en el restaurante, haciendo ineficiente su sistema de producción.  

Segunda alternativa de solución: Repisa en acero inoxidable. Los emprendedores manifiestan 
su deseo de organizar el restaurante de mejor forma, la cocina requiere de la repisa para 
hacer más eficiente su distribución.   

Tercera alternativa de solución: Horno. Los emprendedores tienen un horno que ya no 
funciona en el restaurante, por lo que necesitarían otro para generar un nuevo menú.  
 

Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 
El emprendedor espera un incremento en sus ventas, generar publicidad y organizar de 
mejor forma el local.  
 

Valor estimado de la inversión: El emprendedor aún no sabe el valor estimado de las 
alternativas propuestas.  
 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: por el momento no desea o no puede invertir ningún monto. 

Observaciones adicionales 
Desea un incremento en sus ventar por lo que espera generar publicidad física para 
promocionar su restaurante, por medio de volantes y una persona conocida para que se 
encargue de eso.  
 
El emprendedor no ha contemplado o no quiere contemplar las alternativas de publicidad 
por internet, como lo es Instagram o Google.  
 
Organizar de mejor forma el establecimiento, el emprendedor considera que con orden se 
trabaja mejor. 

 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Las delicias de Emmita 

Fecha 02/03/2023 

 

Objetivo: el emprendedor manifiesta que desea potencializar su emprendimiento, trabajar 
con mejores herramientas, además de volverse mas organizado y así obtener mas ventas y 
captar mas clientela.  
 

Primera alternativa de solución: Horno. Actualmente el emprendedor tiene un horno, pero 
necesita de arreglos (cambio de termostato, luz interna, temperatura), por lo que requiere un 
nuevo horno para poder continuar con su emprendimiento y ofrecer mejor calidad en sus 
productos. 
 

Segunda alternativa de solución: Batidora amasadora. Requiere de este producto debido a 
que le gustaría ingresar con una nueva línea de pastelería venezolana.  
 

Tercera alternativa de solución: Mesa de acero inoxidable. El emprendedor manifiesta que 
requiere esta mesa debido a que es especial para restaurante y repostería, así lograr un nivel 
mayor de organización.  
 

Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 
El emprendedor espera obtener mejores ventas, conseguir mas clientes, innovar con recetas 
venezolanas y ser mas organizados.  
 

Valor estimado de la inversión: el emprendedor no conoce el valor estimado de la inversión 
total o por alternativa.  
 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: Al emprendedor no le interesa o no tiene los recursos para realizar una inversión 
adicional.  
 

Observaciones adicionales 
El emprendedor desea potencializar su emprendimiento, pero no tiene el suficiente tiempo 
para hacerlo, comenta que quiere trasladas su cocina oculta a una real.   
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13 Datos de 
proveedores 
 

Los proveedores suelen varias según el precio 

 

Observaciones adicionales 

La confidencialidad en sus procedimientos internos es crucial para el emprendedor, ya que 
sus ideas son originales.  
 
En la practica se ha dado cuenta que tipo de cajas y productos maneja, desea trasladar su 
marca a un publico de mayor nivel adquisitivo.  

 
 



 
 

 

 

02 Actualización diagnóstico  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Huerta Casera 

Fecha 07/03/2023 

 

1 Datos completos del 
emprendimiento 
 

Huerta Casera  

2 Antecedentes y 
proyección 
 

La proyección esta en desarrollo.  

3 Planeación 
estratégica del 
emprendimiento 
 

En este momento no tienen planeación estratégica, pero está en 
progreso.  

4 Marco legal 
 

No hay cambios. 

5 Cuadro financiero y 
contable 
 

Comenzó con anotaciones en un cuaderno, escritura básica.  

6 Datos instalaciones 
físicas 
 

Son limpias y un poco desordenadas.  

7 Datos del personal 
vinculado 
 

En ocasiones la hija le ayuda en el emprendimiento, además 
posee conocimientos en el campo.  

8 Tecnología 
disponible 
 

Tiene celular, pero básicamente la tecnología en su hogar es 
elemental. Se informo que puede acudir a la universidad Ecci 
para poder desarrollar con éxito las clases.   

9 Tipología de bien 
producido 
 

Están construyendo materas con material reciclado.  

10 Aspectos 
comerciales y de 
mercado 
 

Investigación de campo  

11 Tipología de servicio 
al cliente 
 

En construcción.  



 
 

 

13 Datos de 
proveedores 
 

No hay cambios.  

 

Observaciones adicionales 

Desean cultivar más alimentos orgánicos, la venta es muy baja en este momento, por no 
decir nula. 
 
Reutilizan materiales que usualmente se desechan, en este momento están construyendo 
materas.  
 
Han tenido problemas con la plataforma, específicamente con las definiciones o términos en 
inglés.  
 
Crearon un prototipo de matera con materiales reciclados.  
 
Han tenido un cambio de mentalidad.  
 
Han contemplado diversificar sus procedimientos para expandir su clientela.  
 

 
 



 
 

 

 

02 Actualización diagnóstico  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago  

Emprendimiento LP Gráficos  

Fecha 07/03/2023 

 

1 Datos completos del 
emprendimiento 
 

LP Gráficos 

2 Antecedentes y 
proyección 
 

Desean dejar de tercerizar y centralizar toda su producción.  

3 Planeación 
estratégica del 
emprendimiento 
 

En construcción  

4 Marco legal 
 

No hay cambios.  

5 Cuadro financiero y 
contable 
 

La hermana trabaja en el emprendimiento y es la encargada de 
llevar todas las finanzas, aun que el emprendedor conoce de las 
finanzas generales.  

6 Datos instalaciones 
físicas 
 

Limpias y organizadas.  

7 Datos del personal 
vinculado 
 

El emprendedor es e propietaria, la hermana Angela parra 
trabaja con el y tercerizan los procedimientos que ellos no 
pueden hacer.  

8 Tecnología 
disponible 
 

No hay cambios  

9 Tipología de bien 
producido 
 

No hay cambios  

10 Aspectos 
comerciales y de 
mercado 
 

En construcción.  

11 Tipología de servicio 
al cliente 
 

es una interacción personal.  



 
 

 

13 Datos de 
proveedores 
 

Tienen proveedores fijos, sujetos a cumplimiento.  

 

Observaciones adicionales 

 
Es un emprendimiento próspero y organizado. 
 
 
 

 
 



 
 

 

 

02 Actualización diagnóstico  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento OWN WAY 

Fecha 07/03/2023 

 

1 Datos completos del 
emprendimiento 
 

OWN WAY 

2 Antecedentes y 
proyección 
 

Proyectan crecer en ventas y potencializar sus redes sociales, en 
este momento son fuertes en Instagram, pero su crecimiento en 
redes no refleja su crecimiento en ventas.   

3 Planeación 
estratégica del 
emprendimiento 
 

En construcción  

4 Marco legal 
 

Lo conocen, poseen cierta incertidumbre al pensar en 
legalizarse.  

5 Cuadro financiero y 
contable 
 

Poseen un cuadro básico financiero, desde la clase con la 
profesora de comunidad emprende   

6 Datos instalaciones 
físicas 
 

Son limpias y ordenadas, atractivas visualmente al público, 
ofrecen variedad de productos, desde ropa hasta accesorios, de 
hombre y mujeres, sin distinción.  

7 Datos del personal 
vinculado 
 

No hay cambios.  

8 Tecnología 
disponible 
 

No hay cambios 

9 Tipología de bien 
producido 
 

Diseños nuevos en los productos.  

10 Aspectos 
comerciales y de 
mercado 
 

Los emprendedores como meta fija se propusieron subir a 1000 
seguidores en Instagram y lo lograron.  

11 Tipología de servicio 
al cliente 
 

Servicio especializado en clientes, al comprar realizan cierto tipo 
de preguntas para saber la satisfacción de los mismos. 
Igualmente, al realizar la compra sugieren subir a Instagram la 



 
 

 

satisfacción de ellos con los productos, generando un vinculo 
fuerte con sus clientes y con su público.  

13 Datos de 
proveedores 
 

Los proveedores están identificados, tienen proveedores fijos de 
confección, pero no poseen alternativas.  

 

Observaciones adicionales 

Los emprendedores tienen como visión ser pioneros en estampados personalizados.  
 
Constantemente están creciendo en redes, quieren crear nuevo contenido para conseguir 
nuevos y mejores clientes.  
 
Comenzaron a manejar las finanzas este mes en cuaderno y cambiaron el flujo diario de 
dinero.  
 
Aprendieron a delegar funciones.  
 
 
 
 
 

 
 



 
 

 

 

02 Actualización diagnóstico  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Chocolate Jardín de Rosas 

Fecha 08/03/2023 

 

1 Datos completos del 
emprendimiento 
 

Chocolate Jardín de Rosas 

2 Antecedentes y 
proyección 
 

La emprendedora proyecta un incremento en su 
emprendimiento, tanto de ventas como en clientela, poder 
obtener los insumos y realizar talleres con personas de la 
tercera edad.  

3 Planeación 
estratégica del 
emprendimiento 
 

No hay cambios  

4 Marco legal 
 

No hay cambios  

5 Cuadro financiero y 
contable 
 

La emprendedora comenzó a escribir sus gastos y sus ingresos 
en un cuaderno, su objetivo es saber el valor real de sus 
productos para determinar su ganancia.  

6 Datos instalaciones 
físicas 
 

Las instalaciones son limpias y ordenadas.  

7 Datos del personal 
vinculado 
 

No hay cambios, terceriza los procedimientos de impresión 
comestible.   

8 Tecnología 
disponible 
 

No hay cambios.  

9 Tipología de bien 
producido 
 

No hay cambios. 

10 Aspectos 
comerciales y de 
mercado 
 

La emprendedora investiga a sus competidores de forma 
empírica.  

11 Tipología de servicio 
al cliente 
 

La emprendedora realiza encuestas orales a sus clientes cuando 
entrega sus productos, manifiesta que realiza una atención 
personalizada de servicio la cliente. 



 
 

 

13 Datos de 
proveedores 
 

No hay cambios.  

 

Observaciones adicionales 

La emprendedora quiere y esta generando la posibilidad de incrementar sus productos para 
poder tener más ventas y conseguir nuevos clientes. (galletas, chocolates pequeños etc) 
 
la calidad de sus productos es muy buena, teniendo la posibilidad de conseguir productos 
más económicos ella decide continuar con su línea de producción, con esto la calidad mejora 
y las ventas incrementan  
 

 
 



 
 

 

 

02 Actualización diagnóstico  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides 

Emprendimiento Artemisa Materita 

Fecha 10/03/2023 

 

1 Datos completos del 
emprendimiento 
 

Artemisa materita  

2 Antecedentes y 
proyección 
 

 No hay cambios 

3 Planeación 
estratégica del 
emprendimiento 
 

No hay cambios 

4 Marco legal 
 

No hay cambios 

5 Cuadro financiero y 
contable 
 

La contabilidad la maneja el hermano, no obstante, la 
emprendedora tiene claro los costos de producción.  

6 Datos instalaciones 
físicas 
 

Tiene una huerta en la casa, en la que cultiva muchos de sus 
productos.  
Comparte un espacio físico con su novio (es un café) paga un 
porcentaje mínimo de arriendo, en él muestra sus productos y 
los vende. 

7 Datos del personal 
vinculado 
 

La mamá se encarga de la construcción de las materas y de la 
huerta. Una amiga pinta las materas con diseños únicos y le 
paga un porcentaje mínimo por esa labor. El hermano se 
encarga de la contabilidad. La emprendedora esta involucrada 
en todos los procesos y realiza diseños.   

8 Tecnología 
disponible 
 

Creo redes sociales IG, la pagina web esta en construcción por 
una persona experta y le cobra 250.000 mil pesos al mes.  

9 Tipología de bien 
producido 
 

Cambios en la imagen de la marca y en el logo, ha diseñado 
nuevas materas, forma, textura y color.  Bonsay nuevo 
producto. 

10 Aspectos 
comerciales y de 
mercado 
 

Incremento de ventas  



 
 

 

11 Tipología de servicio 
al cliente 
 

Esta en construcción  

13 Datos de 
proveedores 
 

No hay cambios  

 

Observaciones adicionales 

La visita se llevó a cabo en el café del novio, donde paga un porcentaje del arriendo para 
exhibir y vender sus materas, se tomaron y anexaron las fotos.  
 
La casa está en construcción, en este momento están mejorando la huerta.  
 
Diversidad de materas, tiene un producto nuevo especifico que es el bonsay.  
 
Creación de redes, Instagram, la página web está en construcción.  
 
El prototipo de la huerta hidropónica esta en PDF. 
 
 

 
 



 
 

 

 

02 Actualización diagnóstico  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Empanadas Tronchatoro 

Fecha 08/03/2023 

 

1 Datos completos del 
emprendimiento 
 

Empanadas Tronchatoro 

2 Antecedentes y 
proyección 
 

Proyectan un incremento progresivo en ventas y clientes.  

3 Planeación 
estratégica del 
emprendimiento 
 

No hay cambios.  

4 Marco legal 
 

No hay cambios.  

5 Cuadro financiero y 
contable 
 

Las emprendedoras tienen un cuadro básico contable en un 
cuaderno mini. Las emprendedoras tienen una política de no 
préstamo y no fiar, por lo que no tienen cuentas por cobrar.  

6 Datos instalaciones 
físicas 
 

Son limpias y muy ordenadas.  

7 Datos del personal 
vinculado 
 

No hay cambios  

8 Tecnología 
disponible 
 

No hay cambios  

9 Tipología de bien 
producido 
 

Es un producto delicioso, las emprendedoras constante mente 
buscan innovar sus productos, crearon empanadas de bocadillo 
– queso y hawaiana.    

10 Aspectos 
comerciales y de 
mercado 
 

Analizan su mercado de forma empírica, dejaron de servir 
gaseosa en vasos y cambiaron a venta de gaseosa en botella.  
También venden tinto.   

11 Tipología de servicio 
al cliente 
 

Están pensando en este momento como conseguir nuevos 
clientes.  



 
 

 

13 Datos de 
proveedores 
 

Los proveedores son cambiantes según el precio, compran en 
las tiendas del barrio y han cotizado en el 20 de julio, 
Paloquemado y compran en ocasiones en el D1. 

 

Observaciones adicionales 

Las emprendedoras tienen un esquema básico en cuanto a su contabilidad y finanzas, 
compraron un cuaderno grande para iniciar su contabilidad de forma mas ordenada.  
 
Tienen una política estricta de no fiar.  
 
Innovaron con empanadas de hawaiana y queso con bocadillo, pero por su alto costo no 
pudieron vender más, se habló de la posibilidad de vender ese producto que es delicioso en 
otro sector.  
 
Se planteo la posibilidad de expandir su público, vendiendo en tiendas, por pedido de 
cantidad, en tiendas y en su puesto.   
 

 
 



 
 

 

 

02 Actualización diagnóstico  

 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez S 

Emprendimiento Accesorios Oikos 

Fecha 08 de marzo 2023 

 

1 Datos completos del 
emprendimiento 
 

Ágape & Acero- Afecto o amor por el significado , oikos significa 
familia. 

2 Antecedentes y 
proyección 
 

Proyección: Crecer y ser reconocido en el mercado para asi 
generar más ventas en el mismo. 
Realiza  alianzas para entregar productos , junto con detalles 
sorpresa y personas con punto físico que les permita ganar tanto 
a ellos como a el emprendimiento. 

3 Planeación 
estratégica del 
emprendimiento 
 

Misión: Ágape y Acero es un emprendimiento encargado de 
distribuir joyas en acero y acero platinado en cuatro líneas 
especializadas masculina, femenina casual, formal e infantil. 
Visión: En 2023 Ágape y Acero estará posicionada como una 
empresa distribuidora de accesorios en acero y acero platinado 
en Bogotá.  

4 Marco legal 
 

Ajuste al Rut, ventas por internet y catálogo. 

5 Cuadro financiero y 
contable 
 

El modulo le ha permitido manejar y organizar la mercancía 
codificado, cuánto vale, cual es la ganancia, cuales son los 
ingresos y los egresos del emprendimiento. 

6 Datos instalaciones 
físicas 
 

N/A, teniendo en cuenta que su emprendimiento es de carácter 
virtual. 

7 Datos del personal 
vinculado 
 

N/A 

8 Tecnología 
disponible 
 

Celular, computador. 

9 Tipología de bien 
producido 
 

Avance en el logo y la publicidad del emprendimiento. 

10 Aspectos 
comerciales y de 
mercado 
 

Forma de entrega del producto, redes sociales implementadas. 



 
 

 

11 Tipología de servicio 
al cliente 
 

Definición de líneas de venta, asesoría de clientes , encuesta 
diseñada para satisfacción. 

13 Datos de 
proveedores 
 

Adquirió nuevos productos con respecto a los empaques y 
envolturas. 

 

Observaciones adicionales 

 
La emprendedora manifiesta que los módulos del curso le han enseñado a mejorar sus estados 
financieros, implemento una aplicación en su celular que le permite llevar más organización de 
los productos como de sus ganancias. 
 
El emprendedor implemento una encuesta de satisfacción que le permite identificar la 
satisfacción de los clientes, así como también identificar cada uno de ellos para implementarles 
un servicio más personalizado. 
La emprendedora muestra su innovación en trabajar con mujeres que aprendan la forma de 
asesorar a los clientes en los productos en los que estén interesados en invertir para ganar de 
forma individual por venta. 
Realiza alianzas para entregar productos en locales con otros emprendedores . 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 



 
 

 

 

 

 
 



 
 

 

 

02 Actualización diagnóstico  
 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez S 
Emprendimiento Confecciones Samsara 

Fecha 8 de marzo 2023 

 
1 Datos completos del 

emprendimiento 
 

Confecciones Samsara  

2 Antecedentes y 
proyección 

 

Proyección : Crecer , llegar a ser una marca reconocida, cambiar 
de lugar y adecuarlo mejor , además de ser un distribuidor de 

prendas para mujer y hombre que le dé posición en el mercado. 
3 Planeación 

estratégica del 
emprendimiento 

 

Misión: Confeccionar textiles para dama. 

Visión: En el 2025 estar establecido como una marca reconocida 
en la ciudad de Bogotá. 

4 Marco legal 
 

Manifiesta conocer toda la actividad legal relacionada con su 
emprendimiento. 

5 Cuadro financiero y 
contable 

 

Con los módulos ha hecho el ejercicio de organización de sus 
estados financieros , además de implementar sueldo para las dos 

personas que hacen parte del negocio sin dejar de lado las 
ganancias de la empresa , manifiesta tener claro sus ingresos y 

egresos. 
6 Datos instalaciones 

físicas 
 

N/A. 

7 Datos del personal 
vinculado 
 

N/A. 

8 Tecnología 

disponible 
 

Celular con conexiones . 

9 Tipología de bien 
producido 

 

Innova en las tendencias de la moda para que así pueda satisfacer 
las necesidades de los clientes y llegar a muchos más, además de 

implementar herrajes y lujos en las prendas. 

10 Aspectos 
comerciales y de 

mercado 
 

Publicidad: Creación de redes sociales , pautas con secciones 
fotográficas que le permiten vender las prendas de mejor 

manera. 

11 Tipología de servicio 
al cliente 

Postea en historias las encuestas de satisfacción que le permitan 
llevar nuevas referencias al mercado. 



 
 

 

 

13 Datos de 
proveedores 
 

Nuevos proveedores , con nuevos materiales y mejorando 
siempre la calidad de las prendas . 

 

Observaciones adicionales 

 
El emprendedor manifiesta que junto a su esposa que es la persona con la que tiene el 

emprendimiento adquirieron un local en el madrugón en la ciudad de Bogotá que les permite 
vender mejor sus productos y obtener mejor cantidad de clientes teniendo en cuenta que 

llegan personas tanto de la ciudad como fuera de ella. 
 

Manifiesta el querer implementar nuevos productos que le permitan ser una marca reconocida 
en el mundo textil del mercado, han implementado una marquilla que les permite tener un 

plus en sus prendas. 
 
El emprendimiento manifiesta estar relacionando sus estados financieros de acuerdo a los 
módulos vistos en clase tiene y entiende que tan importante es manejar sus cuadros 
financieros y contables organizados para diferenciar sus gastos y sus ingresos. 
 
 
 
 
 
 

 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 



 
 

 

 
 



 
 

 

 

02 Actualización diagnóstico  
 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez S 
Emprendimiento Taller Arte y Manualidades Neverland 

Fecha 08 de marzo 2023 

 
1 Datos completos del 

emprendimiento 
 

Taller arte y manualidades neverland  

2 Antecedentes y 
proyección 

 

Manifiesta como proyección querer adquirir un espacio más 
amplio que le permita brindar un mejor servicio. 

3 Planeación 

estratégica del 
emprendimiento 

 

Misión y Visión; En construcción. 

Innovación: Personaliza los diseños de los muñecos a decisión del 
cliente además de regalar el curso de cómo hacer el proyecto 

cuando llevan o adquieren más de dos productos. 
4 Marco legal 

 
Manifiesta conocer toda la actividad legal relacionada con su 
emprendimiento. 

5 Cuadro financiero y 
contable 

 

Implementa cuadros financieros , los módulos de comunidad 
emprende le han enseñado a digitalizar sus estados financieros 

además de implementar más herramientas para hacer esta tarea 
más fácil. 

6 Datos instalaciones 
físicas 
 

Cuenta con el mismo local , solo que con un espacio mas grande 
al lado que es donde brinda los talleres a las personas que van 
por ese servicio. 

7 Datos del personal 
vinculado 
 

Tiene una persona que le colabora pero sin ningún tipo de 
vinculación laboral solo con un acuerdo verbal en cuanto a salario 
y funciones. 

8 Tecnología 
disponible 

 

Materiales, computador, impresora, celular. 

9 Tipología de bien 

producido 
 

N/A 

10 Aspectos 

comerciales y de 
mercado 

 

Ha mejorado el empaquetado de la entrega de los productos ( 

Bolsas , información, publicidad) , cuenta con redes sociales y a 
medida del avance de los módulos a implementado más fotos 

para hacerse más visible en las mismas. 
11 Tipología de servicio 

al cliente 
 

Encuestas de satisfacción para saber en qué mejorar para los 

clientes, además de implementar catálogos a los clientes. 



 
 

 

13 Datos de 
proveedores 
 

Piccolo, franco pinturas, papelería, los andes lanas diana, crear 
taller de arte cantar plus. 

 
Observaciones adicionales 

 
Se le aclara al emprendedor que las cotizaciones deben hacerse por cada producto. 
La emprendedora tiene claro sus proveedores y demuestra su interés en conseguir nuevos que 
le permitan tener mucha más calidad en los productos. 
Innova en nuevos materiales que le permitan mejorar agilizar el tiempo de trabajo de los 
mismos. 
Implementa talleres en su lugar de trabajo que le permita a la gente interesada hacer por ellos 
mismo los muñecos que hacen en el emprendimiento, haciendo que se vea mucho más 
atractivo para padres que le quieran enseñar a sus hijos otro tipo de cursos para el aprendizaje.  
 

 
 
 
 
 

 
 

 
 

 
 

 
 
 
 

 
 
 
 

 
 
 
 
 

 
 



 
 

 

 

02 Actualización diagnóstico  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Panadera Trigo y Pan  

Fecha 08/03/2023 

 

1 Datos completos del 
emprendimiento 
 

Panadera Trigo y Pan  

2 Antecedentes y 
proyección 
 

No hay cambios 

3 Planeación 
estratégica del 
emprendimiento 
 

No hay cambios  

4 Marco legal 
 

No hay cambios  

5 Cuadro financiero y 
contable 
 

La emprendedora compro un cuaderno y está llevando el 
registro contable de forma organizada, también contemplo 
otorgarse un porcentaje de sueldo.  

6 Datos instalaciones 
físicas 
 

Las instalaciones son limpias y ordenadas.  

7 Datos del personal 
vinculado 
 

La emprendedora es la propietaria y maneja o sabe del manejo 
de su emprendimiento, tiene un empleado y el pago es diario, 
su esposo la ayuda en ocasiones y le paga el día.    

8 Tecnología 
disponible 
 

La emprendedora tiene un celular, con el que maneja las 
actividades económicas de su negocio.  

9 Tipología de bien 
producido 
 

El proceso de realización es claro para la emprendedora.  

10 Aspectos 
comerciales y de 
mercado 
 

Descontinuaron productos, que no eran beneficiosos para el 
emprendimiento. Debido a lo anterior crearon productos 
nuevos.  

11 Tipología de servicio 
al cliente 
 

No hay cambios.  



 
 

 

13 Datos de 
proveedores 
 

Los proveedores sin fijos.  

 

Observaciones adicionales 

La emprendedora como que ha aprendido de los errores que cometió y ahora es mejor.  
 
Realiza en ocasiones evaluaciones constantes de vista a sus competidores, ya que como es un 
barrio muy reducido es mejor estar apartada.  
 
Han descontinuado ciertos productos, a causa de la evaluación empírica que realizaba a sus 
clientes, si los productos no se venden consideraron que la mejor opción sería 
descontinuarlos. 
 
Han pensado ingresar nuevos productos, como desayunos o postres, diversidad en 
promociones.  
 
Inicio con la contabilidad en cuaderno, en la visita se le explico a la emprendedora algunos 
conocimientos básicos en finanzas.  
 
La calidad que ella maneja es primordial.  
 

 
 



 
 

 

 

02 Actualización diagnóstico  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Periódico la hormiga 

Fecha 09/03/2023 

 

1 Datos completos del 
emprendimiento 
 

Periódico la hormiga, la asociación a la que pertenece en este 
momento se encuentra en liquidación. 

2 Antecedentes y 
proyección 
 

El emprendedor desea migrara a redes sin abandonar las 
ediciones físicas. 

3 Planeación 
estratégica del 
emprendimiento 
 

En construcción.  

4 Marco legal 
 

la asociación se encuentra en liquidación.  

5 Cuadro financiero y 
contable 
 

El contador es el que tiene las finanzas a su cargo, el 
emprendedor menciona que su contador trabaja también para 
entidades estatales.   

6 Datos instalaciones 
físicas 
 

En el establecimiento en donde se encuentran ahora llevan un 
año, el periódico comparte espacio con diversos socios 
integrantes de la asociación, pero no del emprendimiento.  

7 Datos del personal 
vinculado 
 

En la visita 1 se encontraban 4 integrantes de la asociación, 
editor, locutor, fotógrafo y el emprendedor.  

8 Tecnología 
disponible 
 

En las instalaciones se evidenciaron diferentes ordenadores y 
micrófonos, pero el emprendedor manifiesta que son de la 
asociación, pero no del emprendimiento. 

9 Tipología de bien 
producido 
 

En construcción, manifiesta que la página web está en 
construcción, pero no tiene avances de ella.  

10 Aspectos 
comerciales y de 
mercado 
 

No hay cambios. 

11 Tipología de servicio 
al cliente 
 

No hay cambios.  



 
 

 

13 Datos de 
proveedores 
 

Conoce a sus proveedores, pero suele cambiar.  

 

Observaciones adicionales 

El emprendedor comento que la sociedad sin animo de lucro se encuentra en liquidación, 
debido a que, quieren generar una transformación de ONG o asociación a una corporación, 
de igual forma, dicha corporación seguirá siendo sin animo de lucro.  
 
El periódico la hormiga es una rama de la asociación en liquidación, pero no es la asociación 
en general.   
 
Se recomienda al emprendedor la creación del RUT para evitar problemas posteriores.  
 
El emprendedor piensa realizar un cambio  de imagen al logo. 
 

 
 



 
 

 

 

02 Actualización diagnóstico  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Rocky & Roll Pet Shop 

Fecha 06/03/2023 

 

1 Datos completos del 
emprendimiento 
 

Rocky & Roll Pet Shop 

2 Antecedentes y 
proyección 
 

Proyecta tener cambios reales este mes en cuanto a ventas.  

3 Planeación 
estratégica del 
emprendimiento 
 

Considera la posibilidad de generar un nuevo logo y cambiar de 
imagen.  

4 Marco legal 
 

No hay cambios.  

5 Cuadro financiero y 
contable 
 

Es básico.  

6 Datos instalaciones 
físicas 
 

Organizadas.  

7 Datos del personal 
vinculado 
 

La emprendedora realiza todas las labores del emprendimiento, 
cocina y prepara los productos concernientes a los alimentos y 
consigue los productos de mascotas.  

8 Tecnología 
disponible 
 

No tiene tecnología en su hogar.  

9 Tipología de bien 
producido 
 

Realizo pruebas con nuevos productos.  

10 Aspectos 
comerciales y de 
mercado 
 

Creo redes sociales y comenzó a subir contenido.  

11 Tipología de servicio 
al cliente 
 

Es básico, la emprendedora habla personalmente con sus 
clientes,  



 
 

 

13 Datos de 
proveedores 
 

Son cambiantes, no tiene proveedores fijos.  

 

Observaciones adicionales 

 
Se evidencio una mentalidad de cambio, las clases y el acompañamiento han ayudado el 
crecimiento personal del emprendedor.  
 
Ya se encuentra mas estable emocionalmente., cambio de medicamentos y ahora se 
encuentra mejor.  
 
 

 
 



 
 

 

 

02 Actualización diagnóstico  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Deli empanadas 

Fecha 08/03/2023 

 

1 Datos completos del 
emprendimiento 
 

Deli Empanadas 

2 Antecedentes y 
proyección 
 

No hay cambios  

3 Planeación 
estratégica del 
emprendimiento 
 

No hay cambios  

4 Marco legal 
 

No hay cambios  

5 Cuadro financiero y 
contable 
 

Inicio de contabilidad en cuaderno, de forma empírica.   

6 Datos instalaciones 
físicas 
 

Las instalaciones en la visita estaban desordenadas y un poco 
sucias. 

7 Datos del personal 
vinculado 
 

Trabaja ella junto a un empleado.  

8 Tecnología 
disponible 
 

Emplea el celular como único medio de comunicación y del 
desarrollo del trabajo.  

9 Tipología de bien 
producido 
 

Ha planeado ingresar nuevos productos.  

10 Aspectos 
comerciales y de 
mercado 
 

En su habitación realiza la producción y las vende en el centro. 

11 Tipología de servicio 
al cliente 
 

No hay cambios.  



 
 

 

13 Datos de 
proveedores 
 

Proveedores variables, los elige dependiendo del costo, la 
compra es diaria. 

 

Observaciones adicionales 

La emprendedora usualmente sabe cómo serán sus ventas diarias, dependiendo del clima, en 
el entendido de que, si llueve, las ventas no son tan prosperas. 
 
La emprendedora fía a sus clientes, pero no tiene un sistema de cuentas por cobrar. 
 
En la visita se explicó algunos conceptos básicos en finanzas.  
 

 
 



 
	

	

 
02	Actualización	diagnóstico		

	
Asesor	técnico	 Maria	Angelica	Gomez	S	
Emprendimiento	 Lo	mas	barbaro		
Fecha	 8	de	marzo	2023	
	
1	 Datos	completos	del	

emprendimiento	
	

Diseño	Bermar	Power-	Establece	su	nombre	como	producto	de	
la	traducción	de	power	como	marca	con	poder	además	de	su	
nombre.	

2	 Antecedentes	y	
proyección	
	

La	proyección	es	ampliar	y	sacarlo	adelante,	mejorar	la	calidad	
de	vida	de	su	niño	y	familia	y	darle	empleo	a	madres	cabeza	de	
hogar	y	cuidadoras.	

3	 Planeación	
estratégica	del	
emprendimiento	
	

Misión:		Tener	una	empresa	conformada	y	útil	dentro	de	la	
sociedad,	teniendo	en	cuenta	las	necesidades	de	los	clientes.	
Visión:	En	el	2018	ser	una	empresa	posicionada	en	el	mercado	
que	genere	competitividad	y	bienestar.	
	

4	 Marco	legal	
	

Posee	todo	de	lo	que	legalmente	se	necesita	para	la	empresa.	

5	 Cuadro	financiero	y	
contable	
	

Avance	:	Manifiesta	estar	aplicando	lo	de	los	módulos,	los	
cuadros	e	implementa	los	mismos	,	con	sus	egresos	e	ingresos	,	
todos	los	días	,	hace	inventario.	

6	 Datos	instalaciones	
físicas	
	

N/A	

7	 Datos	del	personal	
vinculado	
	

N/A	

8	 Tecnología	
disponible	
	

Celular.	

9	 Tipología	de	bien	
producido	
	

Avance:	Cambio	y	mejora	de	diseños,	en	calidad	de	productos,	
innova	en	líneas	nuevas	,	línea	de	ropa	erótica,	pijamas	y	ropa	
interior	quirúrgica.		

10	 Aspectos	
comerciales	y	de	
mercado	
	

	N/A	

11	 Tipología	de	servicio	
al	cliente	
	

Encuestas	de	satisfacción.	



 
	

	

13	 Datos	de	
proveedores	
	

N/A	

	
Observaciones	adicionales	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
 



 
	

	

 
02	Actualización	diagnóstico		

	
Asesor	técnico	 Maria	Angelica	Gomez	S	
Emprendimiento	 Barbería	Frank	Boy	
Fecha	 8	de	marzo	2023	
	
1	 Datos	completos	del	

emprendimiento	
	

Frank	Boy	

2	 Antecedentes	y	
proyección	
	

La	proyección	es	crecer	,	tener	una	sucursal	del	negocio	en	otro	
lugar.	

3	 Planeación	
estratégica	del	
emprendimiento	
	

Misión:		En	construcción.	
Visión:	En	construcción	
En	los	módulos	de	formación	en	el	programa	de	comunidad	
emprende.	

4	 Marco	legal	
	

Posee	todo	de	lo	que	legalmente	se	necesita	para	la	empresa.	

5	 Cuadro	financiero	y	
contable	
	

Avance	:	Manifiesta	estar	aplicando	lo	de	los	módulos,	mejora	
en	la	organización	con	respecto	a	los	ingresos	y	los	egresos	de	la	
empresa	,	posee	una	planilla	con	todos	los	gastos	específicos.	

6	 Datos	instalaciones	
físicas	
	

N/A	

7	 Datos	del	personal	
vinculado	
	

No	posee	ningún	personal	vinculado	,	teniendo	en	cuenta	que	el	
es	la	misma	persona	que	trabaja	en	el	emprendimiento.	

8	 Tecnología	
disponible	
	

Celular,	televisor.	

9	 Tipología	de	bien	
producido	
	

N/A	

10	 Aspectos	
comerciales	y	de	
mercado	
	

	Implemento	la	publicidad	del	negocio,	el	tema	de	las	tarjetas	
para	los	clientes.	

11	 Tipología	de	servicio	
al	cliente	
	

Encuestas	de	satisfacción,	mejora	en	el	servicio	al	cliente	.	



 
	

	

13	 Datos	de	
proveedores	
	

N/A	

	
Observaciones	adicionales	
Implementa	todo	lo	relacionado	con	los	módulos	de	formación	y	ha	aprendido	a	
implementar	y	mejorar	su	vida	financiera	,	no	solo	en	el	emprendimiento	si	no	en	lo	que	
gasta	diariamente.	
Manifiesta	que	ha	pensado	integrar	nuevos	servicios	a	su	emprendimiento	con	nuevos	cortes	
de	cabello	y	la	manera	en	como	los	realiza	además	como	innovación	el	emprendedor	
manifiesta	la	mejora	en	el	servicio	al	cliente	.	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



 
	

	

	
	
	
 



 
	

	

 
02	Actualización	diagnóstico		

	
Asesor	técnico	 Maria	Angelica	Gomez	S	
Emprendimiento	 Tu	moda	brendiu	
Fecha	 8	de	marzo	2023	
	
1	 Datos	completos	del	

emprendimiento	
	

Tu	moda	brendiu	

2	 Antecedentes	y	
proyección	
	

La	proyección	es	crecer	en	grande	,	tener	un	salón	bien	
organizado	,	con	mas	tecnología	y	mayor	espacio	y	poder	
implementar	todos	los	servicios	que	una	peluquería	necesita.	

3	 Planeación	
estratégica	del	
emprendimiento	
	

Misión:		En	construcción.	
Visión:	En	construcción	
Innovación:	Mejora	en	las	adecuaciones	y	organización.	
	

4	 Marco	legal	
	

Posee	todo	de	lo	que	legalmente	se	necesita	para	la	empresa.	

5	 Cuadro	financiero	y	
contable	
	

Avance	:	Manifiesta	estar	aplicando	lo	de	los	módulos,	mejora	
en	la	organización	con	respecto	a	los	ingresos	y	los	egresos	de	la	
empresa	,	posee	una	planilla	con	todos	los	gastos	específicos.	

6	 Datos	instalaciones	
físicas	
	

N/A	

7	 Datos	del	personal	
vinculado	
	

Tiene	una	persona	mas	con	las	mismas	condiciones	,	no	tiene	en	
el	momento	como	pagarle	todas	sus	prestaciones,	solamente	le	
paga	por	el	día.	

8	 Tecnología	
disponible	
	

Celular.	

9	 Tipología	de	bien	
producido	
	

N/A	

10	 Aspectos	
comerciales	y	de	
mercado	
	

	Implemento	la	publicidad	del	negocio,	el	tema	de	aviso	del	local	
y	las	tarjetas	para	los	clientes.	

11	 Tipología	de	servicio	
al	cliente	
	

Encuestas	de	satisfacción,	mejora	en	el	servicio	al	cliente	,	
además	de	ofrecerles	mas	alternativas	a	la	hora	de	realizar	sus	
peinados	.	



 
	

	

13	 Datos	de	
proveedores	
	

N/A	

	
Observaciones	adicionales	
Implemento	talleres	para	sus	clientas	o	personas	que	quieran	aprender	sobre	la	realización	
de	las	trenzas	africanas.	
Ingreso	a	un	curso	para	mejorar	su	técnica	de	maquillaje	y	realización	de	pestañas	postizas.	
Implemento	servicios	adicionales	como	la	depilación	,	teniendo	en	cuenta	que	ella	no	la	
realiza	si	no	la	otra	persona	que	le	colabora	en	el	emprendimiento	,	demuestra	el	avance	con	
las	clases	e	implementación	de	los	módulos	aprendidos.		
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03 Objetivo inicial 

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Empanadas Tronchatoro 

Fecha 08/03/2023 

 

Objetivo: El objetivo de la emprendedora es agilizar la producción de empanadas, 
incrementar las ventas, mejorar la atención al público, innovar con productos y captar 
nuevos clientes.   

Primera alternativa de solución: Maquina cilindradora. La emprendedora manifiesta que el 
proceso de elaboración de la masa es totalmente manual, requieren de la cilindradora para 
adelgazar la masa de forma automática, agilizando procesos, generando de esta manera 
igualdad en sus productos, disminuyendo costos potencializando las ganancias.  

Segunda alternativa de solución: Maquina manual para elaborar empanadas. Actualmente las 
emprendedoras realizan el procedimiento de forma manual, generando así disparidad en sus 
productos, es por tal motivo que requieren de la maquina manual para realizar de forma ágil, 
eficiente y ecuánime su producción.   
 

Tercera alternativa de solución: Carpa y Mesa. las emprendedoras venden sus empanadas en 
un puesto en la calle, pero ellas desean mejorar la atención a sus clientes, por tal motivo 
requieren una carpa que cubra su puesto de trabajo, con esto buscan generar en el publico 
una imagen de higiene y cuidado de su producto.  
La mesa la necesitan para mostrar la variedad de productos que manejan y ofreces otros 
productos que por espacio es imposible.  

Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 
Las emprendedoras esperan mejorar la calidad de su producto, agilizar los procesos, ofrecer 
nuevos productos y mejorar su atención o servicio al cliente.  
 

Valor estimado de la inversión: las emprendedoras no tienen certeza de la estimación de la 
inversión, pero oscila en 4.000.000 millones.  
 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: por el momento no desea o no puede invertir ningún monto 
 

Observaciones adicionales 
Las emprendedoras ofrecen una calidad de nivel superior en sus productos. Innovan 
constantemente, pero el sector no permite vender su producción al costo estimado, por lo 
que han tenido que dejar de producir su nueva línea de empanadas de queso bocadillo y 
hawaiana.   

 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago  

Emprendimiento OWN WAY 

Fecha 07/03/2023 

 

Objetivo: El objetivo de la emprendedora es ofrecer a los clientes de forma más rápida, 
expedita y eficaz los productos.  
 

Primera alternativa de solución: Termo Fijadora multifuncional.  Actualmente los 
emprendedores tienen una termo fijadora pequeña que no corresponde a las necesidades de 
su emprendimiento, por lo que necesitan una de mayor tamaño y dimensión. Con el objetivo 
de poder hacer estampados más grandes, generar nuevos productos y dejar de tercerizar, 
reduciendo costos e incrementando las ventas. 
 

Segunda alternativa de solución: Maquina de corte laser. Requieren de una maquina de corte 
laser para poder incrementar su producción y mejorar sus productos, con esta maquina 
dejaran de tercerizar y lanzaran al mercado una nueva línea creada exclusivamente por ellos.  
 

Tercera alternativa de solución: Stock. Los emprendedores manifestaron que requieren más 
mercancía en sus productos, para poder cumplirle a sus clientes cuando cotizan grandes 
cantidades.  
 

Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 
Dejar de tercerizar, para incrementar las ventas, reducir costos sin disminuir la calidad de sus 
productos, incrementar seguidores.  
 

Valor estimado de la inversión: 
$ 4.000.000 millones.  
 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: no están interesado o no tienen los recursos para invertir. 
 

Observaciones adicionales 
 
los emprendedores tienen un emprendimiento muy solido en el campo o área urbana, no 
obstante, son desordenados en sus finanzas y en su producción, ellos quieren dar a conocer 
las ideas de los jóvenes y que el publico evidencia que lo urbano es mas que las calles.  
 
Requieren las alternativas mencionadas para poder incrementar sus ventas y variar sus 
productos, los diseños son exclusivos.  



 
 

 

 

 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 
 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez Sanabria  
Emprendimiento Taller arte y manualidades Neverland 

Fecha 08 de marzo 2023 

 
Objetivo: 

Comprar máquinas para fabricar los diseños por ella misma y no tener que acudir a otros  
lugares tanto para mandar hacer como para comprar lo que se necesita. 

Primera alternativa de solución: 
Cameo pro 

Segunda alternativa de solución: 
Bordadora 

Tercera alternativa de solución: 
Insumos que le permitan tener más materiales de todas las clases para satisfacer la demanda 
de los clientes. 
Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 

Corto plazo: Tener máquinas, tela y lonas. 
Mediano plazo:  Arreglar el taller, tener un espacio más adecuado y arreglar el mobiliario que 
permita mejor visibilidad del negocio. 

Valor estimado de la inversión: 
 
------ 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: 

----- 

Observaciones adicionales 
La emprendedora manifiesta querer crecer en su negocio, posicionar su marca y hacer su 

emprendimiento más sólido. 
 

 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 
 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez Sanabria  
Emprendimiento Accesorios Oikos 

Fecha 08 de marzo 2023 

 
Objetivo: 

Fortalecer la parte visual en la venta de los productos  del emprendimiento e implementar 
equipos tecnológicos que permiten mejorar el alcance a otros mercados 

Primera alternativa de solución: 
Compra de mobiliario y exhibidores además de una mesa y una carpa que permitan mejorar la 

presentación al estar en ferias. 
 

Segunda alternativa de solución: 
Computador, celular , que permita manejar toda la contabilidad del emprendimiento así como 

también mantener todo más organizado en el inventario. 
Tercera alternativa de solución: 
Adquisición de nuevos productos para el emprendimiento. 

Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 
Corto plazo: Adquirir mobiliario y exhibidores que permitan participar en ferias y llegar a más 

personas. 
Mediano plazo:  Posicionar la marca a través de redes sociales. 

Valor estimado de la inversión: 
 
------ 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: 
400.000-600.000 depende de la temporada a resurtir. 

Observaciones adicionales 
La emprendedora manifiesta querer implementar un sistema de contabilidad básico que 

permita llevar una contabilidad sólida. 
 

 
 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 
 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez Sanabria  
Emprendimiento Confecciones Samsara  

Fecha 08 de marzo 2023 

 
Objetivo: 

Crecer y perfeccionar por medio de herramientas indispensables para el funcionamiento del 
emprendimiento. 

Primera alternativa de solución: 
Una maquina botonera. 

Segunda alternativa de solución: 
Una maquina termo estampadora. 

Tercera alternativa de solución: 
Insumos que permitan el funcionamiento del emprendimiento, como la tela , hilos, adornos, 
elásticos, marquillas 
Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 

Corto plazo: Tener máquinas, tela y lonas. 
Mediano plazo:  Arreglar el taller, tener un espacio más adecuado y arreglar el mobiliario que 
permita mejor visibilidad del negocio. 

Valor estimado de la inversión: 
 
------ 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: 

----- 

Observaciones adicionales 
Los emprendedores manifiestan necesitar las máquinas y las telas para impulsar su 

emprendimiento y hacerlo crecer y sólido. 
Quieren convertirse en grandes distribuidores y ofrecer sus productos a diferentes ciudades y 

darse a conocer. 
 

 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 
 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez Sanabria  
Emprendimiento Diseños Bermar Power 

Fecha 08 de marzo 2023 

 
Objetivo: 

Mejorar las ventas para tener mayores ganancias. 
Primera alternativa de solución: 

Filete industrial para ofrecer una nueva línea de servicio. ( Pijamas, chaqueteria, algodón) 
Segunda alternativa de solución: 
Cortadora y mesa de corte. 

Tercera alternativa de solución: 
Insumos 
Publicidad, empaquetado, etiquetas, tarjetas, marquillas, volantes. 

Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 
Corto plazo: Estar produciendo en mayores cantidades. 

Mediano plazo:  Mejorar la calidad de vida. 
Valor estimado de la inversión: 

 
------ 
Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 

incentivo: 
----- 

Observaciones adicionales 
La emprendedora manifiesta querer crecer en su negocio, posicionar su marca y hacer su 

emprendimiento más sólido , en el momento se le hace muy difícil por los costoso que resulta 
llevar acabo su objetivo, pero manifiesta además querer generar una fuente de empleo para 

mamitas cuidadoras como ella. 
 

 
 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Panadera Trigo y Pan  

Fecha 08/03/2023 

 

Objetivo: El objetivo de la emprendedora es hacer mas estable el negocio, desea incrementar 
si eficiencia, aumentar su clientela, ampliar el mercado y reforzar la línea de repostería y 
pastelería que maneja.  
 

Primera alternativa de solución: Mojadora. La emprendedora manifiesta la necesidad de 
obtener específicamente esta herramienta, ya que mejoraría la calidad de la repostería y 
además la calidad de vida de sus trabajadores o en este caso el panadero encargado o su 
esposo que le colabora en ocasiones. 

Segunda alternativa de solución: Insumos o Mercancías. La emprendedora manifiesta que 
necesita insumos o mercancías para surtir su negocio y con esto generar mas clientes.  
 

Tercera alternativa de solución: batidora profesional. La emprendedora manifiesta la 
necesidad de adquirir este producto, mejorará la calidad de sus productos y se verá reflejado 
la disminución del tiempo de preparación, generando una eficiencia notable en el 
establecimiento.  
 

Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 
La emprendedora espeta generar una organización real en la sección de panadería, 
incrementar ventar y obtener nuevos clientes.   
 

Valor estimado de la inversión: el valor estimado de la inversión total es de 6.000.000 
millones, no obstante, el valor individual de las alternativas oscila entre 3.000.000 millones o 
menos. 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: por el momento no desea o no puede invertir ningún monto. 
 

Observaciones adicionales 
 
La emprendedora realmente ha aprendido de las clases de comunidad emprende, pero aun 
no sabe como innovar en sus productos, por temor al fracaso.  
 
Esta muy comprometida con el programa y tiene 2 cotizaciones de las alternativas discutidas 
en la visita. 

 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Huerta Casera 

Fecha 07/03/2023 

 

Objetivo:  el objetivo de la emprendedora es organizar la huerta, aprovechar el espacio, 
poder hacer más funcional su emprendimiento, ingresar a su línea de producción el 
lombricompuesto.    
 

Primera alternativa de solución: Canastillas Especiales para lombricompuestos. La 
emprendedora manifiesta que necesita 7 canastillas para realizar este nuevo procedimiento 
en su huerta.   

Segunda alternativa de solución: Organizadores, Caladora y Taladro. La emprendedora 
requiere de estos tres elementos para reorganizar la huerta y hacerla mas funcional.  
 

Tercera alternativa de solución: Procesador de alimentos. La emprendedora manifiesta que 
es esencial para la eficacia de sus procesos, al obtener el aparato y picar de forma diminuta 
los alimentos, se agiliza la producción posterior.  
 

Resultado esperado en el corto y mediano plazo: La emprendedora espera organizar y poder 
generar estructuras más eficientes en su huerta, impulsar sus ventas con los 
lombricompuestos.  
 

Valor estimado de la inversión: la emprendedora aun no sabe el consto de cada una de las 
alternativas y mucho menos el estimado de la inversión. 
 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: por el momento no desea o no puede invertir ningún monto adicional.  
 

Observaciones adicionales 
 
La emprendedora manifiesta que también requiere insumos de agricultura (tierra cascarilla 
de arroz, gallinaza etc.) 
 
Están pensando en un deshidratador, con el poder ingresar una nueva línea de productos y 
una maquina para sellar.   
 
 

 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Periódico la hormiga  

Fecha 09/03/2023 

 

Objetivo: lograr ediciones impresas, fortalecimiento del periódico en redes sociales.  
 

Primera alternativa de solución: Computador. El emprendedor manifiesta que requiere un 
computador para realizar de mejor forma la finalidad del periódico, debe tener un sistema 
operativo actualizado para poder editar y diseñar las noticias, anuncios etc.   
 

Segunda alternativa de solución: Micrófono y una espuma especial de entrevistador.  Se 
requiere una para el micrófono y otra específica para el celular, con esto el emprendedor 
podrá subir contenido a las redes de mejor calidad.  
 

Tercera alternativa de solución: Impresión del periódico. El emprendedor requiere pagarle al 
impresor para lanzar su edición de forma física.  
 

Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 
El emprendedor espera obtener una edición física de su periódico este año y generar 
contenido en redes.  
 

Valor estimado de la inversión: 
El emprendedor aun no sabe el valor estimado de los productos. Pero estimo que no es más 
de 3.000.000 millones. 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: el emprendedor no desea invertir ningún monto adicional. 
 

Observaciones adicionales 
El emprendedor debe investigar acerca de las alternativas propuestas, las características y su 
funcionalidad.  
 
 

 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Rocky & Roll Pet Shop 

Fecha 06/03/2023 

 

Objetivo: El objetivo de la emprendedora es incrementar sus ventas, crecer en redes, obtener 
más clientes e innovar.     
 

Primera alternativa de solución:  Celular. La emprendedora manifiesta que necesita un 
celular para cumplir con el objetivo de generar nuevo contenido  
 

Segunda alternativa de solución: Computador. poder manejar su negocio de forma eficiente y 
eficaz, organizar su contenido.  
 

Tercera alternativa de solución: Herramientas para peluquería canina. La emprendedora 
manifiesta el deseo de generar una nueva línea de servicio a domicilio.  
 

Cuarta alternativa de solución: Carpa y Mesa.  La emprendedora manifiesta que requiere una 
carpa y una mesa para poder vender sus productos en la ciclovía o en la calle, así incrementar 
su clientela y poder exhibir sus productos.  
 

Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 
La emprendedora espera incrementar sus ventas, organizar su negocio, poder incrementar su 
clientela y ser mas grande en redes.  
 

Valor estimado de la inversión: 
3.000.000 millones  
 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: por el momento no desea o no puede invertir ningún monto. 
 

Observaciones adicionales 
La emprendedora en este momento no tiene claro el objetivo al cual desea llegar, en la visita 
1 se establecieron metas cortas e investigación acerca de las diversas alternativas en orden 
de prioridad.  

- Se evidencio una mentalidad de cambio, con las clases y con el acompañamiento.  
- Creo las redes y genero nuevo contenido.  

 

 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento LG Graficos 

Fecha 07/03/2023 

 

Objetivo: el emprendedor quiere dejar de tercerizar y centralizar toda su producción, crecer 
en ventar y obtener mas clientes.   
 

Primera alternativa de solución: COMPUTADOR. Es una herramienta fundamental dentro del 
proceso creativo ya que aquí se diseñan, se crean, se innova y finalmente se plasma en lo material 
(Camisetas, Agendas, Tarjetas, Volantes, Mugs , botilitos , esferos, impresión gran formato, vinilos, 
stickers, importante que este tenga características especiales para diseño como un buen software y 
buena memoria ram, que soporte los programas de diseño gráfico, edición, creación de páginas web.  
 
Teniendo esta herramienta pueden ser más agiles a la hora de crear y realizar ideas a sus clientes, 
innovamos en la tecnología que nos brinda los programas gráficos, hacer uso profesional para 
obtener un resultado exitoso. 
Segunda alternativa de solución. IMPRESORA SUBLIMACION. Esta herramienta, les permitirá 
avanzar en el proceso de producción, que la impresión sea más clara, con una calidad alta que 
potencie el proceso de estampado, ya que con esta impresora podemos realizar varios productos 
como: Mugs, Camisetas, Tulas, Bolsas, Gorras, Botilitos, Cojines y demás productos.  
 
Podrán innovar en el tema de los tiempos de entrega, si antes era de 1 a 2 días, ahora puede ser el 
mismo día también en la calidad del estampado. 
 

Tercera alternativa de solución: TERMOFIJADORA. Esta herramienta es el proceso final, porque 
aquí se estampan todas las ideas ya en el material final, producto final, seria de alta calidad, con 
colores vivos, imagen clara, es una termofijadora de 40 x 6o cms esta medida les beneficiaria  
Debido a que dejarían de tercerizar, incrementando su producción, teniendo una alta productividad y 
eficiencia para la entrega final.  
 
Podrían innovar con productos que tercerizarían como (Estampado de tulas, morrales, cojines, telas 
camisetas, buzos, chaquetas entre otros) 

 

Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 
El emprendedor espera dejar de tercerizar y poder realizar el solo todo el proceso de 
producción de los implementos descritos anteriormente, al igual desea crecer como marca al 
centralizar toda la producción podrá tener mas ventas y generar mayor interacción con el 
público, creciendo así su clientela.  
 
 

Valor estimado de la inversión: 



 
 

 

5.000.000 millones  

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: los emprendedores están dispuestos a realizar una inversión adicional. 

Observaciones adicionales 
 
El emprendedor esta abierto al cambio, desea centralizar toda la producción y así disminuir 
costos, incrementando las ganancias.  
 
 

 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Deli empanadas 

Fecha 08/03/2023 

 

Objetivo: la emprendedora manifiesta que su objetivo es mejorar la producción, generando 
así un incremento en clientes y por lo tanto en ventas.  
 

Primera alternativa de solución: Molino eléctrico. La emprendedora manifiesta que requiere 
del molino para mejorar la producción y el producto, debido a que las empanadas con en 
maíz peto.  

Segunda alternativa de solución: Estufa industrial.  La emprendedora manifiesta que la estufa 
mejoraría su línea de producción, convirtiéndola en una más ágil y eficaz. 
 

Tercera alternativa de solución: Mesa en acero inoxidable. La emprendedora manifiesta que 
requiere la mesa para ordenar su espacio de trabajo. 
 

Cuarta alternativa de solución: Carro de Plancha, BBQ, fritar.  La emprendedora manifiesta 
que es una nueva alternativa, la cual surge de la necesidad de poder incrementar sus ventas y 
de la interacción con sus clientes y su futura clientela.  
 

Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 
La emprendedora espera un crecimiento en ventas y en clientes, al igual que innovar con un 
nuevo producto que tiene en mente.   
 

Valor estimado de la inversión: la emprendedora no tiene claro el valor estimado de los 
productos, el valor de cada alternativa oscila entre 800.000 mil pesos a 1.500.000 pesos. 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: la emprendedora no desea o no puede invertir un monto adicional.   

Observaciones adicionales 
 
Es imposible que la emprendedora realice nuevamente la visita en la casa, ya que es un día 
menos de ingresos.  
 
La próxima visita se realizara en su lugar de trabajo.  

 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Chocolatería jardín de rosas  

Fecha 08/03/2023 

 

Objetivo: la emprendedora desea tener buenos equipos e implementos de trabajo y hacer 
crecer el emprendimiento, con esto tener un crecimiento en ventas y atraer más clientela.  
 

Primera alternativa de solución: Batidora industrial. Actualmente la emprendedora tiene una 
batidora básica para hogar la cual se sobrecalienta y hecha a perder su producto, por lo 
tanto, requiere de una batidora industrial o de mejor calidad, que funcione o corresponda a 
las necesidades del emprendimiento.  
 

Segunda alternativa de solución: Horno que caliente arriba y abajo.  Actualmente la 
emprendedora tiene un horno, este solo calienta en la parte de abajo y no corresponde con 
las necesidades del emprendimiento, es por tal motivo que solicita un horno que caliente por 
abajo y por arriba, para mejorar su producción y la calidad de su producto.  
 

Tercera alternativa de solución: Impresora de tinta comestible y computador. La 
emprendedora manifiesta que necesita una impresora que imprima con tinta comestible 
para adornar sus productos y dejar de tercerizar, ahorrando así tiempo y dinero, además 
requiere de un comprador para utilizar la impresora.  
 

Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 
La emprendedora espera mejorar sus productos y técnicas, además de incrementar las 
ventas y conseguir nuevos clientes.  
 

Valor estimado de la inversión: la emprendedora no tiene conocimiento del estimado de la 
inversión, no obstante, teniendo en cuenta las alternativas suministradas correspondería a 
una inversión de 4.000.000 millones.  
 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: la emprendedora no esta interesada o no posee los recursos para realizar una 
inversión adicional al incentivo.  

Observaciones adicionales 
La emprendedora constantemente se esta superando, investigando nuevos productos y 
nuevas técnicas, para incrementar su catálogo y de esta forma sus ventas.  

 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 

 

Asesor técnico Tatiana Benavides 

Emprendimiento Artemisa Materita 

Fecha 10/03/2023 

 
 

Objetivo: El objetivo de la emprendedora es innovar, tener una producción propia y no 
tercerizar, desea ampliar el mercado, mejorar el cumplimiento a sus clientes e incrementar 
sus ventas.  
 

Primera alternativa de solución:  Huerta hidropónica.  Es un producto totalmente innovador 
para la emprendedora y según lo expresado por ella nuevo es su campo. Es un diseño 
autentico que se encuentra en planos, necesita el incentivo para poder desarrollar los 
prototipos.  
 
Estos los venderá en su pagina web, en este momento se encuentra en construcción.      

Segunda alternativa de solución: Máquina de sublimado. Actualmente ella terceriza el 
proceso de estampado en sus productos, el cual dura de 2 a 3 días en ser entregados. 
 
La emprendedora manifiesta la perdida de clientes por la demora de la producción, es por tal 
motivo que necesita la maquina de sublimado para agilizar el proceso, personalizar su 
producto y reducir costos.  

Tercera alternativa de solución: Computador. Actualmente tiene un computador que no 
corresponde a las necesidades de su emprendimiento, requiere uno que pueda procesar los 
programas de modelado de la huerta hidropónica y los necesarios para utilizar la máquina de 
sublimado.  

Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 
Generar nuevos productos y mayores ingresos, al igual que tener sus propias herramientas 
generando más producción y así obtener mas fuerza en el mercado.  
 

Valor estimado de la inversión: 
$ 4.000.000 millones 
 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: por el momento no desea o no puede invertir ningún monto  
 
 

Observaciones adicionales 
 



 
 

 

Huerta hidropónica. La idea surgió en la clase del profesor Massimo, el cual impulso a la 
emprendedora a desarrollar un producto nuevo por su amor al emprendimiento y a la 
naturaleza. Se comprometió a compartir el prototipo que diseño. 
 
 
La emprendedora manifiesta que con la máquina de sublimado podría entregar los productos 
el mismo día o de un día para otro.  
 
El computador necesita unos programas específicos para poder utilizar sus herramientas 
actuales y futuras de trabajo.   
 
La emprendedora se comprometió a investigar el estimado de inversión real, las 
características y funcionalidad de cada una de las alternativas.  
 
 
 

 
 



 
 

 

 

03 Objetivo inicial 
 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez Sanabria  
Emprendimiento Tu moda Brendiu 

Fecha 06 de marzo 2023 

 
Objetivo: 

Comprar implementos, mercancía, arreglar las adecuaciones físicas, uniformes que permitan 
fidelizar la clientela y avanzar. 

Primera alternativa de solución: 
Comprar secador, plancha, maquina. 

 
Segunda alternativa de solución: 

Cambiar el emprendimiento a un lugar más amplio, mas cómodo, para poder incluir más 
servicios en el negocio. 

Tercera alternativa de solución: 
Comprar 3 sillas, invertir en más productos para la venta que puedan mejorar el servicio. 

Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 
Corto plazo: Multiplicar los ingresos, mejorando la atención al cliente, tener más mercancía, 
cambiar los implementos tecnológicos y los muebles. 

Mediano plazo: Contratar más personal y así llegar a más personas y dividir los roles para que 
las tareas sean desempeñadas adecuadamente. 

Valor estimado de la inversión: 
 
------ 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: 
----- 

Observaciones adicionales 
La emprendedora manifiesta esperar cual será el incentivo para invertir en el negocio porque 

quiere invertir en el también, adecuaciones, mas mobiliario, y mucha más mercancía que le 
permita tener más ganancia. 
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04 Cuadro oportunidades  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Rocky & Roll Pet Shop 

Fecha 14-03-2023. 

 

Oportunidad 1 
Celular. La emprendedora manifiesta que necesita un celular para cumplir con el objetivo de 
generar nuevo contenido  
 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir el celular.  
B. el emprendedor manifiesta que obtener el celular sería un proyecto a largo plazo, 

debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea endeudarse. 
 

Viabilidad comercial 
necesita como prioridad un celular con cámara de grado profesional de 108 MP, carga rápida 
profesional de 33W con batería masiva de 5000mAh, con pantalla AMOLED  de 6,43 con 90 Hercios de 
alta frecuencia de actualización de 90Hz, la cual me permitirá  visualizar cualquier contenido, con 
colores más reales y naturales y capturar grandes detalles en cualquier situación de iluminación. ISO 
de doble nativo. Reducción precisa de ruido y súper sensibilidad a la luz. Agrupación de píxeles 9 en 1. 
Máximo rendimiento con poca luz. Sensor de imagen de 1/1.52". Procesador MediaTek Helio G96, 
con memoria interna de 128 GB, memoria expandible de 512 GB y memoria Ram de 6GB, disipación 
de calor multidimensional diseñada científicamente. Utilizando la tecnología LiquidCool: múltiples 
capas de grafito + lámina de cobre, las múltiples capas de grafito disipan el calor de la pantalla, estas 
características permitirán tomar una foto con excelente resolución, hará que mi producto sea más 
llamativo y se pueda notar las diferentes texturas de los snacks, juguetes y/o prendas. Adicional a 
esto la capacidad interna y  la memoria Ram me ayudaran a que el celular pueda tener varias 
aplicaciones y de esta forma pueda innovar en la publicidad creando  excelentes videos en  TikTok, 
instagram, Facebook y kwai. 
 
cabe aclarar que también debe tener Corning® Gorilla 3 Glass que es una protección contra daños por 
caídas sobre superficies duras y ásperas 
 

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato ya que, una vez entregado 

el celular, la emprendedora lo usará para la realización de sus productos.   
B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder el celular, por esta 

razón el tiempo de ejecución será a largo plazo. 
 

 

Oportunidad 2 



 
 

 

Computador. poder manejar su negocio de forma eficiente y eficaz, organizar su contenido.  
 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir el computador.  
B. El emprendedor manifiesta que obtener el computador sería un proyecto largo  plazo, 

debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea endeudarse. 
 

Viabilidad comercial 
1. Mi emprendimiento necesita como prioridad un computador de 14 pulgadas idea pad 3 Intel 

core 3, memoria Ram de 4GB, disco SSD 256 GB, Gráficos Intel Iris Xe integrados, imágenes 

sorprendentes, Chip de seguridad TPM 2.0, protege mi información.  Dolby Audio, mayor 

calidad en sonido, película antirreflejo trabaja en cualquier condición de luz,  Bisagra 180 

grados. Mejora ángulo de visión, lo necesito con estas características ya que hare cursos de 

marketing digital, peluquería canina, pastelería canina y felina y publicidad donde debo 

contar con un excelente computador que me permita tener unas clases con imágenes de 

calidad y también me permitirá crear y editar las imágenes tomadas con el celular  para de 

esta forma crear una excelente publicidad de mis productos y poder innovar en la publicidad 

ya que en las clases hemos aprendido bastante de redes y de cómo tomar una foto de 

manera correcta. Adicional lo necesito para Excel con el fin de pasar mis cuentas al Excel ya 

que manejo un cuaderno.  

También  pueda crear un catálogo innovador, diferente y llamativo para mis clientes ya que 
hasta el momento solo manejo una lista de precios. 

 

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato ya que, una vez entregado 

el computador. 
B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder el computador, por 

esta razón el tiempo de ejecución será a largo plazo. 
 

 

Oportunidad 3 - Batidora de mano  
 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir la Batidora de mano.  
B. El emprendedor manifiesta que obtener el computador sería un proyecto a mediano 

largo plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea endeudarse. 
 

Viabilidad comercial 
- Requiere de una batidora de 5 velocidades para mayor control y resultados increíbles, esta 

será utilizada para la elaboración de snacks y tortas para mascotas 
 
 



 
 

 

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato ya que, una vez entregada 

la Batidora de mano, la emprendedora lo usará para la realización de sus productos.   
B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder Batidora de mano, por 

esta razón el tiempo de ejecución será a mediano - largo plazo. 
 

 

Alternativa seleccionada y el porqué 
 
La alternativa seleccionada es la Oportunidad 1 concerniente al celular, necesita como 
prioridad un celular con cámara de grado profesional de 108 MP, carga rápida profesional de 33W 
con batería masiva de 5000mAh, con pantalla AMOLED  de 6,43 con 90 Hercios de alta frecuencia de 
actualización de 90Hz, la cual me permitirá  visualizar cualquier contenido, con colores más reales y 
naturales y capturar grandes detalles en cualquier situación de iluminación. ISO de doble nativo. 
Reducción precisa de ruido y súper sensibilidad a la luz. Agrupación de píxeles 9 en 1. Máximo 
rendimiento con poca luz. Sensor de imagen de 1/1.52". Procesador MediaTek Helio G96, con 
memoria interna de 128 GB, memoria expandible de 512 GB y memoria Ram de 6GB, disipación de 
calor multidimensional diseñada científicamente. Utilizando la tecnología LiquidCool: múltiples capas 
de grafito + lámina de cobre, las múltiples capas de grafito disipan el calor de la pantalla, estas 
características permitirán tomar una foto con excelente resolución, hará que mi producto sea más 
llamativo y se pueda notar las diferentes texturas de los snacks, juguetes y/o prendas. Adicional a 
esto la capacidad interna y  la memoria Ram me ayudaran a que el celular pueda tener varias 
aplicaciones y de esta forma pueda innovar en la publicidad creando  excelentes videos en  TikTok, 
instagram, Facebook y kwai. 
 
cabe aclarar que también debe tener Corning® Gorilla 3 Glass que es una protección contra daños por 
caídas sobre superficies duras y ásperas 
 

 
 



 
 

 

 

04 Cuadro oportunidades  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago  

Emprendimiento Dulce Tentación JC 

Fecha 14/03/2023 

 

Oportunidad 1 - Computador. Actualmente el emprendedor tiene un computador que no 
corresponde con las necesidades del emprendimiento, por lo tanto, solicita un computador 
que pueda procesas los programas necesarios para usar la cammeo (cortadora que funciona 
con un sistema determinado). 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir el computador.  
B. El emprendedor manifiesta que obtener el computador que requiere para impulsar su 

emprendimiento, por ahora sería imposible de conseguir por sus propios medios.  

Viabilidad comercial 
El computador ayudará a impulsar su emprendimiento, generando nuevos diseños que 
decoren sus productos, al igual que podrá usar las maquinas que compró, pero no ha podido 
usar, por la deficiencia de sistemas.    
 

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato, ya que una vez entregado 

el computador el emprendedor lo usará para la realización de sus productos.   
B. Sin el incentivo el emprendedor no podría adquirir el computador. 

 

Oportunidad 2 - impresora especial de scanner. El emprendedor solicita una impresora 
scanner especial para su proceso de producción y dejar de tercerizar, podría escanear fotos, 
mensajes y al mismo tiempo usar la cammeo con la impresora mediante el sistema del 
computador que requiere en la primera alternativa. 
 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir el computador.  
B. El emprendedor manifiesta que podría obtener la impresora especial de scanner, que 

requiere para impulsar su emprendimiento, sería un proyecto a largo plazo. 

Viabilidad comercial 
La producción desplegada de la impresora se usará para la realización de nuevos productos 
generando así, una nueva innovación en su emprendimiento, en este momento el 
emprendedor terceriza esta producción, por lo que con la impresora comenzará a centralizar 
la producción.  
 

Tiempo de ejecución 



 
 

 

A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato, ya que una vez entregada 
la impresora especial de scanner el emprendedor lo usará para la realización de sus 
productos.   

B. Sin el incentivo el emprendedor podría adquirir la impresora especial de scanner 
como proyecto a largo plazo.  

 

Oportunidad 3 - Aro de luz profesional + trípode. El emprendedor requiere un aro de luz 
especial para incrementar la calidad en sus fotos y poder ofrecer un producto más atractivo 
al público. 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir el Aro de luz 

profesional + trípode.  
B. El emprendedor manifiesta que obtener el Aro de luz profesional + trípode que 

requiere para impulsar su emprendimiento, por ahora sería un proyecto a largo plazo. 

Viabilidad comercial 
- El Aro de luz profesional + trípode ayudaran a impulsar el emprendimiento ya que, 

incrementaría la calidad de las fotos de los productos, generando así mayor impacto 
en sus clientes. 

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato, ya que una vez entregado 

el computador el emprendedor lo usará para la realización de sus productos.   
B. Sin el incentivo el emprendedor podría adquirir el Aro de luz profesional + trípode, 

como proyecto a largo plazo  

 

Alternativa seleccionada y el porqué 
 
La alternativa seleccionada es la Oportunidad 1 - Computador. Actualmente el emprendedor 
tiene un computador que no corresponde con las necesidades del emprendimiento, por lo 
tanto, solicita un computador que pueda procesas los programas necesarios para usar la 
cammeo (cortadora que funciona con un sistema determinado).  
 
Porque, El computador ayudará a impulsar su emprendimiento, generando nuevos diseños 
que decoren sus productos, al igual que podrá usar las maquinas que compró, pero no ha 
podido usar, por la deficiencia de sistemas.    
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02 Actualización diagnóstico  
 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez S 
Emprendimiento Jannashop 

Fecha 16 de marzo 2023 

 
1 Datos completos del 

emprendimiento 
 

Jannashop “ Jannashop viste a la moda” 

2 Antecedentes y 
proyección 

 

Proyección : Tener el emprendimiento con un punto físico , más 
surtido y mejor adecuado , para llegar a más clientes y aumentar 

su venta y sistematizar la contabilidad , además de generar 
empleo. 

3 Planeación 
estratégica del 

emprendimiento 
 

 
Sin ningún avance. 

4 Marco legal 
 

Manifiesta conocer toda la actividad legal relacionada con su 
emprendimiento. 

5 Cuadro financiero y 

contable 
 

Con los módulos ha hecho el ejercicio de escribir lo que gasta , lo 

que invierte además de reconocer sus ganancias. 

6 Datos instalaciones 
físicas 
 

N/A, el emprendimiento es netamente virtual. 

7 Datos del personal 
vinculado 
 

N/A. 

8 Tecnología 
disponible 

 

Celular con conexiones , pero básicas, manifiesta querer obtener 
uno netamente para la empresa que le permita mejorar la 

organización del emprendimiento. 
9 Tipología de bien 

producido 
 

Innova en las tendencias de la moda para que así pueda satisfacer 

las necesidades de los clientes y llegar a muchos más. 

10 Aspectos 

comerciales y de 
mercado 

 

Manifiesta que con las redes sociales y el voz a voz la conocen 

más personas, innova en hacer parte de los grupos de los barrios 
de su localidad que la haga vender más fácilmente sus productos 

, además de modificar la página para tener más visibilidad. 
11 Tipología de servicio 

al cliente 
 

Postea en historias las encuestas de satisfacción que le permitan 

saber qué es lo que más necesitan los clientes. 



 
 

 

13 Datos de 
proveedores 
 

Manifiesta buscar e investigar sobre proveedores nuevos cada 
cierto tiempo que le genere mayores ganancias pero sin 
desmejorar la calidad de los mismos. 

 
Observaciones adicionales 

 
La emprendedora manifiesta que a pesar de que su emprendimiento sea netamente virtual, 
no deja de pensar que su negocio puede tener un punto físico donde la clientela tenga la 
oportunidad de medirse las prendas y se sienta más satisfecha al saberlo porque le genera más 
seguridad. 
 
La emprendedora le regala una experiencia a sus clientes mostrarles publicidad del negocio, 
además de empacar bien sus productos para generarles mejores expectativas del mismo. 
 
Se les dio a conocer cómo deben ir las presentaciones de sus objetivos y sus cotizaciones. 
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03 Objetivo inicial 
 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez Sanabria  
Emprendimiento Jannashop 

Fecha 16 de marzo 2023 

 
Objetivo: 

Tener más publicidad para generar mayores ventas , obtener más ganancia como también 
generar empleo. 

Primera alternativa de solución: 
Computador que permita llevar la contabilidad del emprendimiento . 

Segunda alternativa de solución: 
Celular que sea netamente para el emprendimiento, que permita responder mensajes con 

mayor rapidez. 
 

Tercera alternativa de solución: 
Publicidad. 
 

Resultado esperado en el corto y mediano plazo: 
Corto plazo: Tener más clientes. 

 Mediano plazo: Tener un punto físico, donde se distribuyan los productos en mayor cantidad. 
 

Valor estimado de la inversión: 
 
------ 

Monto económico eventual que el emprendimiento quisiera invertir adicionalmente al 
incentivo: 
---------- 

Observaciones adicionales 
La emprendedora manifiesta que, al ser su emprendimiento netamente virtual, necesita 

herramientas que le permitan favorecerla en esta parte, como uno con mayor resolución para 
que sus fotos sean las mismas que se publican y además también de manejar una aplicación 

que le permita tener tanto su inventario como su contabilidad mas organizada. 
 

 
 

 

 
 



https://v3.camscanner.com/user/download


https://v3.camscanner.com/user/download


 
 

 

 

04 Cuadro oportunidades  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento El tesoro del sabor J 

Fecha 17-03-2023 

 

Oportunidad 1 - Congelador. El emprendedor manifiesta que tiene un congelador el cual es 
insuficiente para las necesidades que requiere el establecimiento, es por tal motivo que 
requieren uno con más capacidad.  En este momento los emprendedores almacenan en su 
hogar los alimentos que no pueden ubicar en el restaurante, haciendo ineficiente su sistema 
de producción. 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir el computador.  
B. el emprendedor manifiesta que obtener el Congelador sería un proyecto a largo 

plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea endeudarse. 

Viabilidad comercial 
- Con el congelador horizontal optimizarían espacio en la cocina, la organización 

mejorara y no tendrían que mover la carne de un lugar a otro, así podrán comprar las 
ofertas y no dejarlas pasar por falta de almacenamiento, con esto disminuirán costos. 

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato, ya que una vez entregado 

el Congelador la emprendedora lo usará para el almacenamiento efectivo.   
B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder adquirir el 

Congelador, por esta razón el tiempo de ejecución será a largo plazo. 

 

Oportunidad 2 - Congelador vertical  

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir el Congelador.  
B. El emprendedor manifiesta que obtener el Congelador sería un proyecto a mediano 

plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea endeudarse. 

Viabilidad comercial 
- El congelador vertical, ayudaría a la optimización del tiempo y a la cadena de frio del 

alimento, para dejar de moverlo de un lugar a otro.  
 

Tiempo de ejecución. 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato, ya que una vez entregado 

el computador la emprendedora lo usará para la realización de sus productos.   
Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder adquirir el computador, por 
esta razón el tiempo de ejecución será a mediano plazo. 
 

 



 
 

 

Oportunidad 3 
Segunda alternativa de solución: Repisa en acero inoxidable. Los emprendedores manifiestan 
su deseo de organizar el restaurante de mejor forma, la cocina requiere de la repisa para 
hacer más eficiente su distribución.   
 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir la Repisa en acero 

inoxidable.  
B. El emprendedor manifiesta que obtener la Repisa en acero inoxidable sería un 

proyecto a mediano plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea 
endeudarse. 

Viabilidad comercial 
- Con la Repisa en acero inoxidable, la organización y el aspecto de la cocina cambiaria.  

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato, ya que una vez entregado 

la Repisa en acero inoxidable, la emprendedora lo usará para organizar su negocio. 
B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder adquirir la Repisa en 

acero inoxidable, por esta razón el tiempo de ejecución será a mediano plazo. 
 

 

Alternativa seleccionada y el porqué 
 
La alternativa seleccionada es la Oportunidad 1 concerniente al Congelador. El emprendedor 
manifiesta que tiene un congelador el cual es insuficiente para las necesidades que requiere 
el establecimiento, es por tal motivo que requieren uno con más capacidad.  En este 
momento los emprendedores almacenan en su hogar los alimentos que no pueden ubicar en 
el restaurante, haciendo ineficiente su sistema de producción. 
 
Porque, Con el congelador horizontal optimizarían espacio en la cocina, la organización 
mejorara y no tendrían que mover la carne de un lugar a otro, así podrán comprar las ofertas 
y no dejarlas pasar por falta de almacenamiento, con esto disminuirán costos 
 

 
 



 
 

 

 

04 Cuadro oportunidades  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento OWN WAY 

Fecha 22-03-2023 

 

Oportunidad 1 - Termo Fijadora multifuncional.   

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir la Termo Fijadora 

multifuncional.  
B. el emprendedor manifiesta que obtener la Termo Fijadora multifuncional sería un 

proyecto a largo plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea 
endeudarse. 

Viabilidad comercial 
- Actualmente los emprendedores tienen una termo fijadora pequeña que no 

corresponde a las necesidades de su emprendimiento, por lo que necesitan una de 
mayor tamaño y dimensión. Con el objetivo de poder hacer estampados más grandes, 
generar nuevos productos y dejar de tercerizar, reduciendo costos e incrementando 
las ventas. 

- La emprendedora tiene un espacio amplio en donde poner la maquina por lo que es 
rentable de mantener y no ocupa mucho espacio, al igual dejarán de tercerizar y 
comenzaran a centralizar la producción, por lo que los costos de producción se 
reducen. 

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato ya que, una vez entregada 

la Termo Fijadora multifuncional, la emprendedora lo usará para la realización de sus 
productos.   

B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder adquirir la Termo 
Fijadora multifuncional, por esta razón el tiempo de ejecución será a largo plazo. 

 

 

Oportunidad 2 - Maquina de corte laser.  
 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir la Maquina de corte 

laser.  
B. el emprendedor manifiesta que obtener la Maquina de corte laser sería un proyecto a 

mediano plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea 
endeudarse. 

 

Viabilidad comercial 



 
 

 

- Requieren de una máquina de corte laser para poder incrementar su producción y 
mejorar sus productos, con esta máquina dejaran de tercerizar y lanzaran al mercado 
una nueva línea creada exclusivamente por ellos. 

- Esta maquina esta en tendencia, por lo que generaría mas clientela y por lo tanto 
conllevaría a que el emprendedor tuviera mas ganancias.  

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato ya que, una vez entregada 

la Maquina de corte laser, la emprendedora lo usará para la realización de sus 
productos.   

B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder adquirir la Maquina 
de corte laser, por esta razón el tiempo de ejecución será a mediano plazo. 

 

 

Oportunidad 3 - Stock.  
 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir el stock.  
B. El emprendedor manifiesta que obtener el stock sería un proyecto a corto - mediano 

plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea endeudarse. 
 

Viabilidad comercial 
- Los emprendedores manifestaron que requieren más mercancía en sus productos, 

para poder cumplirle a sus clientes cuando cotizan grandes cantidades. 
 

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato ya que, una vez entregado 

el stock, la emprendedora lo usará para la realización de sus productos.   
B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder adquirir el stock, por 

esta razón el tiempo de ejecución será a corto plazo. 
 

 

Alternativa seleccionada y el porqué 
 
La alternativa seleccionada es la Oportunidad 1 concerniente a la termo fijadora 
multifuncional, Actualmente los emprendedores tienen una termo fijadora pequeña que no 
corresponde a las necesidades de su emprendimiento, por lo que necesitan una de mayor 
tamaño y dimensión. Con el objetivo de poder hacer estampados más grandes, generar 
nuevos productos y dejar de tercerizar, reduciendo costos e incrementando las ventas. 
 
La emprendedora tiene un espacio amplio en donde poner la maquina por lo que es rentable 
de mantener y no ocupa mucho espacio, al igual dejarán de tercerizar y comenzaran a 
centralizar la producción, por lo que los costos de producción se reducen. 



 
 

 

 
 



 
 

 

 

04 Cuadro oportunidades  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Avisos Relieves Bogotá SAS 

Fecha 16/03/2023 

 

Oportunidad 1. Maquina o maquinas sublimadora. Podrán generar nuevos productos y así 
generar nuevos ingresos, desean poder incrementar sus ventas y con esto poder ser 
económicamente más estables. 
 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir la maquina 

sublimadora.  
B. El emprendedor manifiesta que no puede obtener por sus propios medios la maquina 

sublimadora.  

Viabilidad comercial. La emprendedora realizo un estudio de mercado en donde evidencio 
que es rentable la producción, es un producto que rota dentro de su gremio y es una 
maquina que puede ser manejada por sus empleados.    

Tiempo de ejecución. 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato, ya que una vez entregada 

la maquina sublimadora la emprendedora la usará para la realización de sus 
productos.   

B. Sin el incentivo la emprendedora no puede conseguir la maquina sublimadora.  

 

Oportunidad 2. Computador. La emprendedora requiere de un computador, ya que en las 
instalaciones no tiene ninguno, es necesario debido al objeto de su emprendimiento, 
requiere sistemas especiales para edición. 
 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir el computador.  
B. El emprendedor manifiesta que no puede obtener por sus propios medios el 

computador. 

Viabilidad comercial. La emprendedora desea lograr generar una optimización de recursos, al 
igual que tener una real organización interna y poder actualizar sistema, al igual que tener la 
herramienta que será crucial para desempeñar las otras actividades.   
 

Tiempo de ejecución. 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato, ya que una vez entregado 

el computador la emprendedora lo usará para la realización de sus productos.   
B. Sin el incentivo la emprendedora no podrá obtenerlo.  

 



 
 

 

Oportunidad 3. Materia prima para realizar la línea de sublimación.  
 
 
 

Factibilidad. - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir la mercancía. 
B. El emprendedor manifiesta que podría obtener la mercancía ahorrando.  

Viabilidad comercial. Al obtener la maquina y la materia prima podrán comenzar con la 
producción y posteriores ventas.  
 

Tiempo de ejecución. 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato, ya que una vez entregada 

la materia prima la emprendedora lo usará para la realización de sus productos.   
B. Sin el incentivo la emprendedora podrá obtener la materia prima a corto plazo 

ahorrando. 

 

Alternativa seleccionada y el porqué 
 
La alternativa seleccionada es la oportunidad uno, Maquina o maquinas sublimadora ya que, 
la emprendedora podrá generar nuevos productos y así nuevos ingresos, desean poder 
incrementar sus ventas y con esto poder ser económicamente más estables. 
 

 
 



 
 

 

 

04 Cuadro oportunidades  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago  

Emprendimiento Las delicias de emmita  

Fecha 16-03-2023 

 

Oportunidad 1 - Horno. Actualmente el emprendedor tiene un horno, pero necesita de 
arreglos (cambio de termostato, luz interna, temperatura), por lo que requiere un nuevo 
horno para poder continuar con su emprendimiento y ofrecer mejor calidad en sus 
productos. 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto. 
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir el horno.  
B. Sin el incentivo el emprendedor no puede adquirir el horno por sus propios medios. 

Viabilidad comercial 
- Con horno guardara la cadena de calor en la producción de la repostería ya que le que 

tiene actualmente se encuentra un poco dañado.  

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato, ya que, una vez entregado 

el horno, la emprendedora lo usará para la realización de sus productos.   

 

Oportunidad 2 - Batidora amasadora. Requiere de este producto debido a que le gustaría 
ingresar con una nueva línea de pastelería venezolana. 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto. 
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir la batidora 

amasadora  
B. Sin el incentivo el emprendedor no puede adquirir la batidora por sus propios medios.  

Viabilidad comercial 
- Con esta batidora especial el emprendedor podrá innovar con otro tipo de masas y 

productos, creando así una nueva línea de producción. 

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato ya que, una vez entregada 

la batidora, la emprendedora lo usará para la realización de sus productos.   

 

Oportunidad 3 - Capacitación gastronómica- cursos para que el emprendedor pueda innovar 
con productos pasteleros reposteros.   

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto. 
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir la Capacitación 

gastronómica. 
B. El emprendedor manifiesta que obtener la Capacitación gastronómica sería un 

proyecto a mediano plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea 
endeudarse. 



 
 

 

Viabilidad comercial 
- La capacitación gastronómica ayudara a impulsar el emprendimiento, con innovación 

en productos reposteros pasteleros.  

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato, ya que una vez 

proporcionadas las capacitaciones la emprendedora lo usará para la realización de sus 
productos.   

B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder adquirir las 
capacitaciones, por esta razón el tiempo de ejecución será a mediano plazo. 

 

Alternativa seleccionada y el porqué 
 
La alternativa seleccionada es la Oportunidad 1 concerniente al Horno. Actualmente el 
emprendedor tiene un horno, pero necesita de arreglos (cambio de termostato, luz interna, 
temperatura), por lo que requiere un nuevo horno para poder continuar con su 
emprendimiento y ofrecer mejor calidad en sus productos. 
 

 
 



 
 

 

 

04 Cuadro oportunidades  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago  

Emprendimiento Artemisa Materita  

Fecha 24/03/2023 

 

Oportunidad 1 - Computador de mesa: la emprendedora necesita un computador de mesa 
para poder realizar mejor los diseños en sus productos, requiriere de un sistema operativo 
mas avanzado para poder utilizar los futuros equipos que requiere su emprendimiento.  
 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir el computador.  
B. el emprendedor manifiesta que obtener el computador sería un proyecto a mediano 

plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea endeudarse.  

Viabilidad comercial – Con esta herramienta la emprendedora podrá mejorar la producción 
de los productos actuales y futuros, haciéndolos mas atractivo para su clientela actual, podrá 
realizar diseños únicos y originales.  
 

Tiempo de ejecución.  
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato, ya que una vez entregado 

el computador la emprendedora lo usará para la realización de sus productos.   
B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder adquirir el 

computador, por esta razón el tiempo de ejecución será a mediano plazo.  

 

Oportunidad 2 - Máquina de sublimado. Actualmente ella terceriza el proceso de estampado 
en sus productos, el cual dura de 2 a 3 días en ser entregados. La emprendedora manifiesta la 
pérdida de clientes por la demora de la producción, es por tal motivo que necesita la 
máquina de sublimado para agilizar el proceso, personalizar su producto y reducir costos. 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto. 
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir el computador. 
B. El emprendedor manifiesta que obtener el computador sería un proyecto a mediano 

plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea endeudarse. 

Viabilidad comercial – la emprendedora realizo un estudio de mercado en el cual evidencio 
que la maquina de sublimado lograra otorgarle más estabilidad económica. Asimismo, las 
ganancias incrementaran ya que, será la misma emprendedora la que centralizara la 
producción.  

Tiempo de ejecución. 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato ya que, una vez entregado 

la maquina de sublimado la emprendedora la usará para la realización de sus 
productos.   



 
 

 

B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder adquirir el 
computador, por esta razón el tiempo de ejecución será a mediano plazo. 

 

Oportunidad 3 – Maquina de plóter de corte. Con esta herramienta la emprendedora podrá 
mejorar sus productos, reducirá costos y dejará de tercerizar para centralizar su producción.  
 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto. 
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir la maquina de 

plóter de corte.  
B. El emprendedor manifiesta que obtener la maquina de corte de plóter será un 

proyecto a largo plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea 
endeudarse. 

Viabilidad comercial. Obtener esta máquina conducirá a un crecimiento en el 
emprendimiento ya que, dejará de tercerizar la producción en cuando a los diseños de corte 
y pasará a realizarlos ella, centralizando de este modo la producción.  
 

Tiempo de ejecución. 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato ya que, una vez entregada 

la máquina de plóter de corte, la emprendedora lo usará para la realización de sus 
productos.   

B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder adquirir la máquina 
de plóter de corte, por esta razón el tiempo de ejecución será a largo plazo. 

 

Alternativa seleccionada y el porqué 
 
La alternativa seleccionada es la Oportunidad 1 concerniente al computador de mesa, debido 
a que la emprendedora necesita un computador de mesa para poder realizar mejor los 
diseños en sus productos, requiriere de un sistema operativo más avanzado para poder 
utilizar los futuros equipos que requiere su emprendimiento.  
 

 
 



 
 

 

 

04 Cuadro oportunidades 

 

Asesor técnico Maria Angelica Gomez Sanabria  

Emprendimiento El Bemben 

Fecha 15 de marzo  

 

Oportunidad 1 
Computador, impresora. 
 

Factibilidad 
Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto. 
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir el computador. 
B. el emprendedor manifiesta que obtener el computador sería un proyecto a mediano 
plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea endeudarse. 
 

Viabilidad comercial 
Me permitirá llevar las cuentas del negocio digitalizadas y claras; por otro lado, me ayudará en 
el desarrollo de los talleres de autocuidado capilar y empoderamiento etno-capilar virtuales 
y/o presenciales. 
 
 

Tiempo de ejecución 
Con el incentivo será más fácil adquirirlo, tiempo estimado de 3 meses, sin el incentivo se haría 
más difícil lo que llevaría a adquirirlo por lo que tomaría más tiempo que sería en un año. 
 

 

Oportunidad 2 
Computador, impresora, llenadora de líquidos y secador en casco. 
 

Factibilidad 
Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto. 
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir las herramientas 
solicitadas. 
B. el emprendedor manifiesta que obtener las herramientas sería un proyecto a mediano 
plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea endeudarse. 

Viabilidad comercial 
Optimizar el tiempo de empacado de los productos con mayor facilidad y rapidez. El secador 
en casco me ayudará a la fluidez del secado con la opción de poder atender a mayor cantidad 
de clientes. 



 
 

 

El computador y la impresora me permitirán llevar las cuentas del negocio digitalizadas y claras, 
también me ayudarán en el desarrollo de los talleres de autocuidado capilar y 
empoderamiento etno-capilar virtuales y/o presenciales. 
 

Tiempo de ejecución 
Con el incentivo será más fácil adquirirlo, tiempo estimado de 3 meses, sin el incentivo se haría 
más difícil lo que llevaría a adquirirlo por lo que tomaría más tiempo que sería en un año. 
 

 
 
 

Oportunidad 3 
Computador, impresora, llenadora de líquidos, secador en casco, recepción, lava cabezas, 
tocador y estantes. 
 

Factibilidad 
Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto. 
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir las herramientas 
solicitadas. 
B. el emprendedor manifiesta que obtener las herramientas sería un proyecto a mediano 
plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea endeudarse. 
 

Viabilidad comercial 
Adecuar un espacio especializado para que las personas puedan adquirir sus productos, 
servicios de cuidado capilar y talleres.  
Optimizar el tiempo de empacado de los productos con mayor facilidad y rapidez. El secador 
en casco me ayudará a la fluidez del secado con la opción de poder atender a mayor cantidad 
de clientes. 
El computador y la impresora me permitirán llevar las cuentas del negocio digitalizadas y claras, 
también me ayudarán en el desarrollo de los talleres de autocuidado capilar y 
empoderamiento etno-capilar virtuales y/o presenciales. 
 

Tiempo de ejecución 
Con el incentivo será más fácil adquirirlo, tiempo estimado de 3 meses, sin el incentivo se haría 
más difícil lo que llevaría a adquirirlo por lo que tomaría más tiempo que sería en un año o dos 
años. 
 

 

Alternativa seleccionada y el porqué 
 
Sería la oportunidad 3, ya que así lograría llegar a mi objetivo principal que es empoderar y 
educar a la población vulnerable y las personas con cabello texturizado. Teniendo un espacio 



 
 

 

adecuado en el que ellos (a) se sientan cómodos y puedan adquirir el conocimiento adecuado; 
brindar un servicio de calidad en menor tiempo. por otro lado, optimizaríamos el tiempo de 
fabricación y empaque de los productos mejorando así la calidad del ámbito laboral. 
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04 Cuadro oportunidades  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Periódico la hormiga 

Fecha 22-03-2023 

 

Oportunidad 1 - Micrófono y una espuma especial de entrevistador.   
 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir el Micrófono y una 

espuma especial de entrevistador.  
B. el emprendedor manifiesta que obtener el Micrófono y una espuma especial de 

entrevistador, sería un proyecto a mediano – largo plazo, debido a que necesita 
ahorrar para conseguirlo y no desea endeudarse. 

 

Viabilidad comercial 
- Se requiere una para el micrófono y otra específica para el celular, con esto el 

emprendedor podrá subir contenido a las redes de mejor calidad, es una herramienta 
para hacer crecer su emprendimiento. 

 

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato ya que, una vez entregado 

el Micrófono y una espuma especial de entrevistador, la emprendedora lo usará para 
la realización de sus productos.   

B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder el Micrófono y una 
espuma especial de entrevistador, por esta razón el tiempo de ejecución será a largo 
plazo. 

 

 

Oportunidad 2 - Computador  
 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir el equipo de 

cómputo.   
B. El emprendedor manifiesta que obtener el equipo de cómputo, sería un proyecto a 

mediano – largo plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea 
endeudarse. 

 

Viabilidad comercial 



 
 

 

- El emprendedor manifiesta que requiere un computador para realizar de mejor forma 
la finalidad del periódico, debe tener un sistema operativo actualizado para poder 
editar y diseñar las noticias, anuncios etc.   

 

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato ya que, una vez entregado 

el computador, la emprendedora lo usará para la realización de sus productos.   
B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder adquirir el equipo de 

cómputo, por esta razón el tiempo de ejecución será a largo plazo. 
 

 

Oportunidad 3 - Impresión del periódico.  
 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir la impresión del 

periódico.  
B. el emprendedor manifiesta que obtener la impresión del periódico sería un proyecto 

a corto mediano plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea 
endeudarse. 

 

Viabilidad comercial 
- El emprendedor requiere pagarle al impresor para lanzar su edición de forma física, 

seguirá teniendo la edición física de su periódico, lo comercializará por los sectores 
que usualmente distribuye.   

 

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato ya que, una vez entregada 

la impresión del periódico. 
B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder adquirir la impresión 

del periódico, por esta razón el tiempo de ejecución será a corto mediano plazo. 
 

 

Alternativa seleccionada y el porqué 
 
La alternativa seleccionada es la Oportunidad 2 concerniente al equipo de cómputo o 
computador, El emprendedor manifiesta que requiere un computador para realizar de mejor 
forma la finalidad del periódico, debe tener un sistema operativo actualizado para poder 
editar y diseñar las noticias, anuncios etc.   

 
 



 
 

 

 

04 Cuadro oportunidades  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago 

Emprendimiento Periódico la hormiga 

Fecha 22-03-2023 

 

Oportunidad 1 - Micrófono y una espuma especial de entrevistador.   
 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir el Micrófono y una 

espuma especial de entrevistador.  
B. el emprendedor manifiesta que obtener el Micrófono y una espuma especial de 

entrevistador, sería un proyecto a mediano – largo plazo, debido a que necesita 
ahorrar para conseguirlo y no desea endeudarse. 

 

Viabilidad comercial 
- Se requiere una para el micrófono y otra específica para el celular, con esto el 

emprendedor podrá subir contenido a las redes de mejor calidad, es una herramienta 
para hacer crecer su emprendimiento. 

 

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato ya que, una vez entregado 

el Micrófono y una espuma especial de entrevistador, la emprendedora lo usará para 
la realización de sus productos.   

B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder el Micrófono y una 
espuma especial de entrevistador, por esta razón el tiempo de ejecución será a largo 
plazo. 

 

 

Oportunidad 2 - Computador  
 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir el equipo de 

cómputo.   
B. El emprendedor manifiesta que obtener el equipo de cómputo, sería un proyecto a 

mediano – largo plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea 
endeudarse. 

 

Viabilidad comercial 



 
 

 

- El emprendedor manifiesta que requiere un computador para realizar de mejor forma 
la finalidad del periódico, debe tener un sistema operativo actualizado para poder 
editar y diseñar las noticias, anuncios etc.   

 

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato ya que, una vez entregado 

el computador, la emprendedora lo usará para la realización de sus productos.   
B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder adquirir el equipo de 

cómputo, por esta razón el tiempo de ejecución será a largo plazo. 
 

 

Oportunidad 3 - Impresión del periódico.  
 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto.  
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir la impresión del 

periódico.  
B. el emprendedor manifiesta que obtener la impresión del periódico sería un proyecto 

a corto mediano plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea 
endeudarse. 

 

Viabilidad comercial 
- El emprendedor requiere pagarle al impresor para lanzar su edición de forma física, 

seguirá teniendo la edición física de su periódico, lo comercializará por los sectores 
que usualmente distribuye.   

 

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato ya que, una vez entregada 

la impresión del periódico. 
B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder adquirir la impresión 

del periódico, por esta razón el tiempo de ejecución será a corto mediano plazo. 
 

 

Alternativa seleccionada y el porqué 
 
La alternativa seleccionada es la Oportunidad 2 concerniente al equipo de cómputo o 
computador, El emprendedor manifiesta que requiere un computador para realizar de mejor 
forma la finalidad del periódico, debe tener un sistema operativo actualizado para poder 
editar y diseñar las noticias, anuncios etc.   

 
 



 
 

 

 

04 Cuadro oportunidades  

 

Asesor técnico Tatiana Benavides Buitrago  

Emprendimiento LG Gráficos 

Fecha 15-03-2023 

 

Oportunidad 1 
COMPUTADOR. Es una herramienta fundamental dentro del proceso creativo ya que aquí se 
diseñan, se crean, se innova y finalmente se plasma en lo material (Camisetas, Agendas, 
Tarjetas, Volantes, Mugs , botilitos , esferos, impresión gran formato, vinilos, stickers, 
importante que este tenga características especiales para diseño como un buen software y 
buena memoria ram, que soporte los programas de diseño gráfico, edición, creación de 
páginas web.  

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto. 
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir el computador. 
B. El emprendedor manifiesta que obtener el computador sería un proyecto a largo 

plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea endeudarse. 

Viabilidad comercial 
- Teniendo esta herramienta pueden ser más agiles a la hora de crear y realizar ideas a 

sus clientes, innovamos en la tecnología que nos brinda los programas gráficos, hacer 
uso profesional para obtener un resultado exitoso. 

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato, ya que una vez entregado 

el computador la emprendedora lo usará para la realización de sus productos.   
B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder adquirir el 

computador, por esta razón el tiempo de ejecución será a largo plazo. 
 

 

Oportunidad 2 - IMPRESORA SUBLIMACION.  
 

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto. 
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir la impresora de 

sublimación.  
B. El emprendedor manifiesta que obtener la impresora de sublimación sería un 

proyecto a mediano plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea 
endeudarse. 

Viabilidad comercial 
- Esta herramienta, les permitirá avanzar en el proceso de producción, que la impresión sea 

más clara, con una calidad alta que potencie el proceso de estampado, ya que con esta 
impresora podemos realizar varios productos como: Mugs, Camisetas, Tulas, Bolsas, Gorras, 
Botilitos, Cojines y demás productos.  



 
 

 

Podrán innovar en el tema de los tiempos de entrega, si antes era de 1 a 2 días, ahora puede ser el 
mismo día también en la calidad del estampado. 
Tiempo de ejecución 

A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato, ya que una vez entrego  la 
emprendedora lo usará para la realización de sus productos.   

B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder adquirir la 
impresora, por esta razón el tiempo de ejecución será a mediano plazo. 

 
 
 

Oportunidad 3 - TERMOFIJADORA.  

Factibilidad - Entendida como la capacidad económica de poder conseguir el producto. 
A. Con el incentivo el emprendedor manifiesta que puede conseguir la termofijadora. 
B. El emprendedor manifiesta que obtener la termofijadora sería un proyecto a largo 

plazo, debido a que necesita ahorrar para conseguirlo y no desea endeudarse. 

Viabilidad comercial 
- Esta herramienta es el proceso final, porque aquí se estampan todas las ideas ya en el 

material final, producto final, seria de alta calidad, con colores vivos, imagen clara, es una 
termofijadora de 40 x 6o cms esta medida les beneficiaria Debido a que dejarían de tercerizar, 
incrementando su producción, teniendo una alta productividad y eficiencia para la entrega 
final. Podrían innovar con productos que tercerizarían como (Estampado de tulas, morrales, 
cojines, telas camisetas, buzos, chaquetas entre otros) 

Tiempo de ejecución 
A. Con el incentivo el tiempo de ejecución será de inmediato, ya que una vez entregada 

la sublimadora la emprendedora lo usará para la realización de sus productos.   
B. Sin el incentivo la emprendedora tendrá que ahorrar para poder adquirir la 

sublimadora, por esta razón el tiempo de ejecución será a largo plazo. 
 

 

Alternativa seleccionada y el porqué 
 
La alternativa seleccionada es la Oportunidad 1 concerniente al COMPUTADOR. Es una 
herramienta fundamental dentro del proceso creativo ya que aquí se diseñan, se crean, se 
innova y finalmente se plasma en lo material (Camisetas, Agendas, Tarjetas, Volantes, Mugs , 
botilitos , esferos, impresión gran formato, vinilos, stickers, importante que este tenga 
características especiales para diseño como un buen software y buena memoria ram, que 
soporte los programas de diseño gráfico, edición, creación de páginas web.  
 
Teniendo esta herramienta pueden ser más agiles a la hora de crear y realizar ideas a sus 
clientes, innovamos en la tecnología que nos brinda los programas gráficos, hacer uso 
profesional para obtener un resultado exitoso. 
 

 



 
 

 

 



Nombre Apellido Correo electrónico
pablo aloisi aloi*******@***.com
Jairo Ariza jair*****@***.com
Milena Baracaldo milena.baracaldo@bdguidanc

e.com
Andres Bernal cabe*******@***.com
Alejandra Bonito jand*******@***.com
Camila Cardenas cami**************@***.com
Natalia Cardoso nata***************@***.com
Yoiber Castellanos ases******************@***.com
Olga lucia Caycedo olga**************@***.com
Yoconta Chocolates choc*************@***.com
YARA VANNESA CORREA BIFOLCO yvan****@***.com
Nandotsava Das nand*********@***.com
Gastronomía de Colombia SAS gast********************@***.co

m
Paola Diaz paola.diaz@bdguidance.com
Alexandra escobar aillòn alex******@***.com
Wilson Javier Mendez Huerfano wilh*****@***.com
fredy ediksom moreno gonzalez fred***********@***.com
Taqueria Oveja Negra taqu**************@***.com
Sandra Peña samm****@***.com
Hugo Perilla hugo****@***.com
DIEGO ALEJANDRO PINTO MORENO from******@***.com
Ana Lucia Rendon Bello luci*******@***.com
Evelin Rivera nico*************@***.com
Melissa Rodriguez mrod*********@***.com
Jose Benjamin Rojas Herrera jose***************@***.com
Luisa Elena Sánchez García shan*****@***.com
Omar Torres ot50*****@***.com
Santiago villamil sant*************@***.com
Santiago Villamil Diaz sant**************@***.co
Monica zamora olaya moni**********@***.com



Duración Hora a la que se unió Hora a la 
que salió

21 min 8:38 9:00
1 h 57 min 7:01 8:59
2 h 9 min 6:52 9:01
1 h 43 min 7:16 9:00
2 h 12 min 6:48 9:00
34 min 8:38 9:12
1 h 54 min 7:04 8:58
1 h 23 min 7:02 9:01
38 min 8:23 9:01
43 min 7:02 9:00
1 h 19 min 7:26 8:58
1 h 51 min 7:06 9:00
1 h 59 min 7:01 8:59
2 min 6:51 6:53
1 h 56 min 7:04 9:00
6 min 8:54 9:00
1 h 55 min 7:04 8:59
1 h 59 min 7:00 8:59
1 h 55 min 7:05 8:59
2 h 1 min 6:58 8:59
1 h 49 min 7:10 9:00
23 min 8:37 9:00
1 h 57 min 7:03 9:00
1 h 20 min 8:23 9:43
1 h 38 min 7:24 9:31
1 h 58 min 7:01 9:00
7 min 8:26 8:34
32 min 8:28 9:00
18 min 8:10 8:29
1 h 56 min 7:03 9:00
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Nombre Apellido Correo 
electrónico Duración

Jairo Ariza jair*****@***.c
om 2 h

CRISTHIAN BERNAL est.**********@
***.co 1 h 36 min

Alejandra Bonito jand*******@**
*.com 2 h 22 min

Camila Cardenas cami***********
***@***.com 1 h 32 min

Yoiber Castellanos ases***********
*******@***.co 1 h 43 min

Juliana Caycedo juli********@***
.com 2 h 23 min

Olga lucia Caycedo olga************
**@***.com 1 h 57 min

Yoconta Chocolates choc***********
**@***.com 41 min

YARA VANNESA CORREA BIFOLCO yvan****@***.
com 2 h 16 min

Marcela Cruz marcela.cruz
@bdguidance. 22 min

Nandotsava Das nand*********
@***.com 1 h 32 min

Gastronomía de Colombia SAS gast************
********@***.c 2 h 11 min

Paola Diaz paola.diaz@b
dguidance.co 2 h 36 min

Alexandra escobar aillòn alex******@***
.com 1 h 42 min

Wilson Javier Mendez Huerfano wilh*****@***.
com 1 h 20 min

fredy ediksom moreno gonzalez fred***********
@***.com 2 h 3 min

Sandra Peña samm****@***
.com 2 h

Hugo Perilla hugo****@***.
com 2 h 5 min

Diego Alejandro Pinto diego.pinto@c
omunidademp 1 h 55 min

JUAN CARLOS PLAZAS gato************
@***.com 1 h 16 min

Ana Lucia Rendon Bello luci*******@***
.com 1 h 55 min

Evelin Rivera nico************
*@***.com 2 h 5 min

Kary Rodriguez kary************
*@***.com 49 min

Kary Rodriguez rodr************
@***.com 59 min

Luisa Elena Sánchez García shan*****@***.
com 1 h 51 min

Santiago villamil sant************
*@***.com 53 min

Santiago Villamil Diaz sant************
**@***.co 30 min

Monica zamora olaya moni**********
@***.com 1 h 57 min



Hora a la 
que se unió

Hora a la 
que salió

7:06 9:06
7:05 8:41
6:45 9:07
6:59 9:06
7:00 9:07
6:44 9:06
7:01 9:06
7:00 8:00
6:50 9:06
7:05 7:36
7:05 8:40
6:55 9:06
6:31 9:06
7:01 9:05
7:47 9:10
7:03 9:06
7:07 9:06
7:01 9:06
7:12 9:07
7:14 8:31
7:09 9:05
7:01 9:07
7:15 8:04
8:10 9:09
7:11 9:09
7:05 7:58
8:30 9:06
7:07 9:05
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Nombre Apellido Correo 
electrónico Duración

pablo aloisi aloi*******@***
.com 36 min

Jairo Ariza jair*****@***.c
om 2 h 14 min

Milena Baracaldo milena.baracal
do@bdguidan 2 h 33 min

Andres Bernal cabe*******@*
**.com 1 h 37 min

Alejandra Bonito jand*******@**
*.com 2 h 24 min

Camila Cardenas cami***********
***@***.com 23 s

Yoiber Castellanos ases***********
*******@***.co 2 h 5 min

Olga lucia Caycedo olga************
**@***.com 2 h 2 min

Yoconta Chocolates choc***********
**@***.com 1 h 45 min

YARA VANNESA CORREA BIFOLCO yvan****@***.
com 1 h 29 min

Nandotsava Das nand*********
@***.com 1 h 56 min

Alexandra escobar aillòn alex******@***
.com 2 h 11 min

fredy ediksom moreno gonzalez fred***********
@***.com 1 h 58 min

Sandra Peña samm****@***
.com 1 h 59 min

Hugo Perilla hugo****@***.
com 2 h 3 min

Diego Alejandro Pinto diego.pinto@c
omunidademp 1 h 45 min

Ana Lucia Rendon Bello luci*******@***
.com 1 h 51 min

Evelin Rivera nico************
*@***.com 1 h 56 min

Melissa Rodriguez mrod*********
@***.com 1 h 54 min

Cindy Ruiz cind******@***
.com 32 min

Luisa Elena Sánchez García shan*****@***.
com 1 h 19 min

Monica zamora olaya moni**********
@***.com 1 h 55 min



Hora a la 
que se unió

Hora a la 
que salió

8:29 9:06
6:51 9:05
6:33 9:06
7:28 9:05
6:42 9:05
6:56 6:57
6:59 9:05
7:03 9:06
7:07 9:05
7:03 8:40
7:03 9:06
7:07 9:18
7:07 9:05
7:03 9:05
7:01 9:05
7:09 9:06
7:11 9:01
7:05 9:05
7:09 9:06
7:53 8:57
7:46 9:05
7:10 9:05









Nombre Apellido Correo 
electrónico Duración

pablo aloisi aloi*******@***
.com 2 h 13 min

Jairo Ariza jair*****@***.c
om 2 h 12 min

Milena Baracaldo milena.baracal
do@bdguidan 2 h 44 min

Andres Bernal cabe*******@*
**.com 2 h 28 min

Alejandra Bonito jand*******@**
*.com 2 h 31 min

Yoconta Chocolates choc***********
**@***.com 2 h 22 min

YARA VANNESA CORREA BIFOLCO yvan****@***.
com 2 h 46 min

Marcela Cruz marcela.cruz
@bdguidance. 42 min

Nandotsava Das nand*********
@***.com 2 h 1 min

Gastronomía de Colombia SAS gast************
********@***.c 2 h 31 min

Paola Diaz paola.diaz@b
dguidance.co 23 min

Alexandra escobar aillòn alex******@***
.com 2 h 29 min

Luz Marý Mora Sanabra luz.mora@co
munidadempr 40 min

fredy ediksom moreno gonzalez fred***********
@***.com 2 h 36 min

Sandra Peña samm****@***
.com 2 h 28 min

Hugo Perilla hugo****@***.
com 2 h 32 min

DIEGO ALEJANDRO PINTO MORENO from******@***
.com 2 h 29 min

JUAN CARLOS PLAZAS gato************
@***.com 1 h 33 min

Ana Lucia Rendon Bello luci*******@***
.com 1 h 22 min

Evelin Rivera nico************
*@***.com 2 h 34 min

Luisa Elena Sánchez García shan*****@***.
com 1 h 35 min

Santiago villamil sant************
*@***.com 1 h 47 min

Santiago Villamil Diaz sant************
**@***.co 31 min

Monica zamora olaya moni**********
@***.com 2 h 28 min



Hora a la 
que se unió

Hora a la 
que salió

7:23 9:36
6:50 9:35
6:50 9:35
7:07 9:35
6:46 9:17
7:07 9:35
6:50 9:36
8:33 9:42
7:06 9:13
7:00 9:35
7:07 7:30
7:02 9:34
8:52 9:42
6:57 9:42
7:08 9:36
7:00 9:35
7:07 9:42
7:56 9:35
7:32 8:55
7:01 9:35
7:24 8:58
7:54 9:41
7:15 7:46
7:06 9:35

















Nombre Apellido Correo 
electrónico Duración

Estíbaliz Aguilar Galeano esti*************
@***.com 1 h 59 min

pablo aloisi aloi*******@***
.com 1 h 34 min

Jairo Ariza jair*****@***.c
om 2 h 2 min

Milena Baracaldo milena.baracal
do@bdguidan 2 h 20 min

juan pablo sebastián fernado barrera suárez juan******@***
.com 44 min

Camila Cardenas cami***********
***@***.com 1 h 6 min

Yoiber Castellanos ases***********
*******@***.co 1 h 43 min

Olga lucia Caycedo olga************
**@***.com 1 h 9 min

Yoconta Chocolates choc***********
**@***.com 1 h 23 min

YARA VANNESA CORREA BIFOLCO yvan****@***.
com 1 h 59 min

Nandotsava Das nand*********
@***.com 1 h 3 min

Gastronomía de Colombia SAS gast************
********@***.c 8 min

Paola Diaz paola.diaz@b
dguidance.co 17 min

Alexandra escobar aillòn alex******@***
.com 1 h 46 min

Santa Fé sant************
******@***.co 1 h 52 min

Jose LLanos jlla******@***.c
om 2 h

bocadeloscuatro mares boca***********
*****@***.com 1 h 49 min

fredy ediksom moreno gonzalez fred***********
@***.com 1 h 54 min

Sandra Peña samm****@***
.com 1 h 53 min

Hugo Perilla hugo****@***.
com 1 h 59 min

Diego Alejandro Pinto diego.pinto@c
omunidademp 1 h 41 min

JUAN CARLOS PLAZAS gato************
@***.com 1 h 22 min

Ana Lucia Rendon Bello luci*******@***
.com 1 h 53 min

Evelin Rivera nico************
*@***.com 1 h 58 min

Kary Rodriguez rodr************
@***.com 1 h 48 min

Cindy Ruiz cind******@***
.com 1 h 25 min

Luisa Elena Sánchez García shan*****@***.
com 1 h 24 min

Pilar velasquez fran************
***********@*** 42 min

Santiago villamil sant************
*@***.com 58 min

Santiago Villamil Diaz sant************
**@***.co 21 min

Monica zamora olaya moni**********
@***.com 1 h 50 min



Hora a la 
que se unió

Hora a la 
que salió

7:00 8:59
7:20 8:59
6:57 8:59
6:40 8:59
8:15 8:59
7:54 8:59
7:02 8:59
7:49 8:58
7:05 8:59
7:00 8:59
7:23 8:31
6:58 7:06
8:39 8:56
7:12 8:59
7:06 8:59
6:59 8:59
7:09 8:58
7:05 8:59
7:06 8:59
7:00 8:59
7:18 8:59
7:37 8:59
7:06 8:59
7:01 8:59
7:09 8:59
7:34 8:59
7:30 8:56
8:16 8:59
7:31 8:29
7:05 7:31
7:09 8:59







Nombre Apellido Correo 
electrónico Duración

Yoiber Castellanos abogados 
y Asociados

yrca************
@***.com 26 min

Estíbaliz Aguilar Galeano esti*************
@***.com 2 h 1 min

pablo aloisi aloi*******@***
.com 1 h 10 min

Rolos Arepas arep*******@**
*.com 2 min

Jairo Ariza jair*****@***.c
om 2 h 10 min

Milena Baracaldo milena.baracal
do@bdguidan 2 h 15 min

juan pablo sebastián fernado barrera suárez juan******@***
.com 1 h 56 min

Camila Cardenas cami***********
***@***.com 1 h 56 min

Yoiber Castellanos ases***********
*******@***.co 1 h 34 min

Olga lucia Caycedo olga************
**@***.com 1 h 56 min

Yoconta Chocolates choc***********
**@***.com 1 h 45 min

YARA VANNESA CORREA BIFOLCO yvan****@***.
com 7 min

Nandotsava Das nand*********
@***.com 32 min

Gastronomía de Colombia SAS gast************
********@***.c 1 h 57 min

Alexandra escobar aillòn alex******@***
.com 1 h 53 min

Jose LLanos jlla******@***.c
om 1 h 53 min

bocadeloscuatro mares boca***********
*****@***.com 1 h 48 min

fredy ediksom moreno gonzalez fred***********
@***.com 2 h 10 min

carmen alicia pelaez carm***********
***@***.com 1 h 55 min

Sandra Peña samm****@***
.com 1 h 21 min

Hugo Perilla hugo****@***.
com 1 h 57 min

DIEGO ALEJANDRO PINTO MORENO from******@***
.com 1 h 51 min

JUAN CARLOS PLAZAS gato************
@***.com 1 h 50 min

Ana Lucia Rendon Bello luci*******@***
.com 1 h 22 min

Evelin Rivera nico************
*@***.com 1 h 56 min

Kary Rodriguez kary************
*@***.com 49 min

Luisa Elena Sánchez García shan*****@***.
com 20 min

Santiago villamil sant************
*@***.com 1 h 16 min

Monica zamora olaya moni**********
@***.com 14 min



Hora a la 
que se unió

Hora a la 
que salió

8:31 8:57
6:57 8:58
7:47 8:57
8:55 8:57
6:48 8:57
6:43 8:58
7:01 8:58
7:01 8:57
6:57 8:31
7:03 8:58
7:03 8:53
8:51 8:58
8:26 8:58
7:00 8:57
7:04 8:57
7:03 8:57
7:09 8:57
6:48 8:57
7:02 8:57
7:37 8:57
7:00 8:57
7:07 8:58
7:05 8:57
7:37 8:58
7:01 8:58
7:18 8:54
8:38 8:58
7:28 8:44
8:44 8:57















https://v3.camscanner.com/user/download


https://v3.camscanner.com/user/download


Nombre Apellido Correo 
electrónico Duración

Estíbaliz Aguilar Galeano esti*************
@***.com 2 h 2 min

pablo aloisi aloi*******@***
.com 1 h 54 min

Jairo Ariza jair*****@***.c
om 2 h 1 min

Milena Baracaldo milena.baracal
do@bdguidan 2 h 5 min

juan pablo sebastián fernado barrera suárez juan******@***
.com 1 h 58 min

Olga lucia Caycedo olga************
**@***.com 37 min

Yoconta Chocolates choc***********
**@***.com 28 min

YARA VANNESA CORREA BIFOLCO yvan****@***.
com 29 min

Nandotsava Das nand*********
@***.com 1 h 51 min

Gastronomía de Colombia SAS gast************
********@***.c 1 h 36 min

Alexandra escobar aillòn alex******@***
.com 27 min

Jose LLanos jlla******@***.c
om 20 min

bocadeloscuatro mares boca***********
*****@***.com 58 min

fredy ediksom moreno gonzalez fred***********
@***.com 2 h 4 min

Sandra Peña samm****@***
.com 1 h 54 min

Hugo Perilla hugo****@***.
com 1 h 59 min

Diego Alejandro Pinto diego.pinto@c
omunidademp 19 min

DIEGO ALEJANDRO PINTO MORENO from******@***
.com 1 h 34 min

Ana Lucia Rendon Bello luci*******@***
.com 6 min

Evelin Rivera nico************
*@***.com 1 h 57 min

Kary Rodriguez rodr************
@***.com 26 min

Melissa Rodriguez mrod*********
@***.com 1 min

Cindy Ruiz cind******@***
.com 1 h 1 min

Pilar velasquez fran************
***********@*** 2 h 20 min

Monica zamora olaya moni**********
@***.com 1 h 38 min



Hora a la 
que se unió

Hora a la 
que salió

6:58 9:00
7:04 8:59
7:00 9:01
6:52 8:59
6:54 9:00
7:59 8:58
8:30 8:59
8:34 9:03
7:04 8:58
6:58 8:59
8:34 9:01
8:30 8:58
8:32 9:31
6:54 8:58
7:04 8:59
7:00 8:59
8:39 8:59
7:05 8:39
8:32 8:38
7:03 8:59
8:33 8:59
8:31 8:33
7:46 8:58
7:05 9:25
7:21 8:58











Nombre Apellido Correo 
electrónico Duración

Yoiber Castellanos abogados 
y Asociados

yrca************
@***.com 1 h 30 min

Estíbaliz Aguilar Galeano esti*************
@***.com 1 h 49 min

pablo aloisi aloi*******@***
.com 1 h 1 min

Jairo Ariza jair*****@***.c
om 1 h 29 min

Milena Baracaldo milena.baracal
do@bdguidan 1 h 19 min

juan pablo sebastián fernado barrera suárez juan******@***
.com 1 h 30 min

Laura Daniela Calderón Cuéllar lcal*******@***
.co 1 h 31 min

Camila Cardenas cami***********
***@***.com 1 h 25 min

Olga lucia Caycedo olga************
**@***.com 1 h 27 min

Yoconta Chocolates choc***********
**@***.com 1 h 13 min

YARA VANNESA CORREA BIFOLCO yvan****@***.
com 1 h 21 min

Nandotsava Das nand*********
@***.com 36 min

Gastronomía de Colombia SAS gast************
********@***.c 1 h 31 min

Alexandra escobar aillòn alex******@***
.com 1 h 36 min

giovanny franco giov************
*@***.com 3 min

Jose LLanos jlla******@***.c
om 1 h 11 min

bocadeloscuatro mares boca***********
*****@***.com 1 h 13 min

julian Mora julian.mora@b
dguidance.co 2 h 14 min

fredy ediksom moreno gonzalez fred***********
@***.com 1 h 20 min

carmen alicia pelaez carm***********
***@***.com 1 h 30 min

Sandra Peña samm****@***
.com 1 h 23 min

Hugo Perilla hugo****@***.
com 1 h 30 min

DIEGO ALEJANDRO PINTO MORENO from******@***
.com 53 min

Ana Lucia Rendon Bello luci*******@***
.com 1 h 30 min

DE LA LOMA Restaurante dela************
***@***.com 21 min

Evelin Rivera nico************
*@***.com 1 h 30 min

Luis Antonio Rodriguez Castañeda lrod************
*****@***.com 1 h 21 min

Luisa Elena Sánchez García shan*****@***.
com 53 min

Pilar velasquez fran************
***********@*** 1 h 34 min

Santiago villamil sant************
*@***.com 1 h 25 min

Santiago Villamil Diaz sant************
**@***.co 5 min

Monica zamora olaya moni**********
@***.com 58 min



Hora a la 
que se unió

Hora a la 
que salió

7:14 8:44
7:00 8:49
7:13 8:14
7:14 8:44
7:13 8:33
7:13 8:44
7:13 8:44
7:14 8:44
7:16 8:43
7:14 8:44
7:22 8:44
8:09 8:44
7:13 8:44
7:14 8:49
8:46 8:49
7:14 8:25
7:31 8:44
6:36 8:49
7:21 8:49
7:14 8:44
7:21 8:44
7:13 8:44
7:56 8:49
7:14 8:44
8:24 8:45
7:13 8:44
7:25 8:46
7:51 8:44
7:14 8:49
7:20 8:44
7:15 7:20
7:45 8:44









Nombre Apellido Correo 
electrónico Duración

Yoiber Castellanos abogados 
y Asociados

yrca************
@***.com 1 h 30 min

Estíbaliz Aguilar Galeano esti*************
@***.com 1 h 49 min

pablo aloisi aloi*******@***
.com 1 h 1 min

Jairo Ariza jair*****@***.c
om 1 h 29 min

Milena Baracaldo milena.baracal
do@bdguidan 1 h 19 min

juan pablo sebastián fernado barrera suárez juan******@***
.com 1 h 30 min

Laura Daniela Calderón Cuéllar lcal*******@***
.co 1 h 31 min

Camila Cardenas cami***********
***@***.com 1 h 25 min

Olga lucia Caycedo olga************
**@***.com 1 h 27 min

Yoconta Chocolates choc***********
**@***.com 1 h 13 min

YARA VANNESA CORREA BIFOLCO yvan****@***.
com 1 h 21 min

Nandotsava Das nand*********
@***.com 36 min

Gastronomía de Colombia SAS gast************
********@***.c 1 h 31 min

Alexandra escobar aillòn alex******@***
.com 1 h 36 min

giovanny franco giov************
*@***.com 3 min

Jose LLanos jlla******@***.c
om 1 h 11 min

bocadeloscuatro mares boca***********
*****@***.com 1 h 13 min

julian Mora julian.mora@b
dguidance.co 2 h 14 min

fredy ediksom moreno gonzalez fred***********
@***.com 1 h 20 min

carmen alicia pelaez carm***********
***@***.com 1 h 30 min

Sandra Peña samm****@***
.com 1 h 23 min

Hugo Perilla hugo****@***.
com 1 h 30 min

DIEGO ALEJANDRO PINTO MORENO from******@***
.com 53 min

Ana Lucia Rendon Bello luci*******@***
.com 1 h 30 min

DE LA LOMA Restaurante dela************
***@***.com 21 min

Evelin Rivera nico************
*@***.com 1 h 30 min

Luis Antonio Rodriguez Castañeda lrod************
*****@***.com 1 h 21 min

Luisa Elena Sánchez García shan*****@***.
com 53 min

Pilar velasquez fran************
***********@*** 1 h 34 min

Santiago villamil sant************
*@***.com 1 h 25 min

Santiago Villamil Diaz sant************
**@***.co 5 min

Monica zamora olaya moni**********
@***.com 58 min



Hora a la que 
se unió

Hora a la que 
salió

7:14 8:44
7:00 8:49
7:13 8:14
7:14 8:44
7:13 8:33
7:13 8:44
7:13 8:44
7:14 8:44
7:16 8:43
7:14 8:44
7:22 8:44
8:09 8:44
7:13 8:44
7:14 8:49
8:46 8:49
7:14 8:25
7:31 8:44
6:36 8:49
7:21 8:49
7:14 8:44
7:21 8:44
7:13 8:44
7:56 8:49
7:14 8:44
8:24 8:45
7:13 8:44
7:25 8:46
7:51 8:44
7:14 8:49
7:20 8:44
7:15 7:20
7:45 8:44









Nombre Apellido Correo 
electrónico Duración

Eduard estiven Acevedo urrego edua***********
**@***.com 1 h 48 min

Estíbaliz Aguilar Galeano esti*************
@***.com 2 h 8 min

pablo aloisi aloi*******@***
.com 1 h 38 min

jozef ariza joze*******@**
*.com 2 h 14 min

Jairo Ariza jair*****@***.c
om 2 h 17 min

Milena Baracaldo milena.baracal
do@bdguidan 2 h 25 min

juan pablo sebastián fernado barrera suárez juan******@***
.com 2 h 16 min

Camila Cardenas cami***********
***@***.com 1 h 17 min

Yoiber Castellanos ases***********
*******@***.co 1 h 57 min

Olga lucia Caycedo olga************
**@***.com 1 h 44 min

YARA VANNESA CORREA BIFOLCO yvan****@***.
com 2 h 11 min

carolina Coy anai*****@***.
com 1 h 56 min

Patricia Cuellar pcue*******@*
**.com 1 h 56 min

Nandotsava Das nand*********
@***.com 1 h 24 min

Gastronomía de Colombia SAS gast************
********@***.c 2 h 2 min

Alexandra escobar aillòn alex******@***
.com 2 h 12 min

bocadeloscuatro mares boca***********
*****@***.com 1 h 56 min

fredy ediksom moreno gonzalez fred***********
@***.com 2 h 16 min

carmen alicia pelaez carm***********
***@***.com 2 h 14 min

Sandra Peña samm****@***
.com 2 h 12 min

Hugo Perilla hugo****@***.
com 2 h 14 min

DIEGO ALEJANDRO PINTO MORENO from******@***
.com 2 h 7 min

Ana Lucia Rendon Bello luci*******@***
.com 2 h 11 min

DE LA LOMA Restaurante dela************
***@***.com 2 h 33 min

Kary Rodriguez rodr************
@***.com 58 min

Cindy Ruiz cind******@***
.com 1 h 9 min

Luisa Elena Sánchez García shan*****@***.
com 1 h

Pilar velasquez fran************
***********@*** 2 h 13 min

Monica zamora olaya moni**********
@***.com 2 h 10 min



Hora a la 
que se unió

Hora a la 
que salió

7:24 9:15
6:59 9:07
7:27 9:14
7:01 9:15
6:57 9:15
6:53 9:36
7:01 9:17
7:44 9:02
7:17 9:15
7:29 9:13
7:04 9:15
7:19 9:15
7:19 9:15
7:43 9:13
6:59 9:00
7:03 9:15
7:19 9:15
6:59 9:15
7:01 9:15
7:03 9:15
7:01 9:15
7:30 9:36
7:04 9:15
6:56 9:29
8:03 9:01
8:07 9:36
7:32 8:32
7:02 9:15
7:05 9:15





Nombre Apellido Correo 
electrónico Duración

Eduard estiven Acevedo urrego edua***********
**@***.com 1 h 48 min

Estíbaliz Aguilar Galeano esti*************
@***.com 2 h 8 min

pablo aloisi aloi*******@***
.com 1 h 38 min

jozef ariza joze*******@**
*.com 2 h 14 min

Jairo Ariza jair*****@***.c
om 2 h 17 min

Milena Baracaldo milena.baracal
do@bdguidan 2 h 25 min

juan pablo sebastián fernado barrera suárez juan******@***
.com 2 h 16 min

Camila Cardenas cami***********
***@***.com 1 h 17 min

Yoiber Castellanos ases***********
*******@***.co 1 h 57 min

Olga lucia Caycedo olga************
**@***.com 1 h 44 min

YARA VANNESA CORREA BIFOLCO yvan****@***.
com 2 h 11 min

carolina Coy anai*****@***.
com 1 h 56 min

Patricia Cuellar pcue*******@*
**.com 1 h 56 min

Nandotsava Das nand*********
@***.com 1 h 24 min

Gastronomía de Colombia SAS gast************
********@***.c 2 h 2 min

Alexandra escobar aillòn alex******@***
.com 2 h 12 min

bocadeloscuatro mares boca***********
*****@***.com 1 h 56 min

fredy ediksom moreno gonzalez fred***********
@***.com 2 h 16 min

carmen alicia pelaez carm***********
***@***.com 2 h 14 min

Sandra Peña samm****@***
.com 2 h 12 min

Hugo Perilla hugo****@***.
com 2 h 14 min

DIEGO ALEJANDRO PINTO MORENO from******@***
.com 2 h 7 min

Ana Lucia Rendon Bello luci*******@***
.com 2 h 11 min

DE LA LOMA Restaurante dela************
***@***.com 2 h 33 min

Kary Rodriguez rodr************
@***.com 58 min

Cindy Ruiz cind******@***
.com 1 h 9 min

Luisa Elena Sánchez García shan*****@***.
com 1 h

Pilar velasquez fran************
***********@*** 2 h 13 min

Monica zamora olaya moni**********
@***.com 2 h 10 min



Hora a la 
que se unió

Hora a la 
que salió

7:24 9:15
6:59 9:07
7:27 9:14
7:01 9:15
6:57 9:15
6:53 9:36
7:01 9:17
7:44 9:02
7:17 9:15
7:29 9:13
7:04 9:15
7:19 9:15
7:19 9:15
7:43 9:13
6:59 9:00
7:03 9:15
7:19 9:15
6:59 9:15
7:01 9:15
7:03 9:15
7:01 9:15
7:30 9:36
7:04 9:15
6:56 9:29
8:03 9:01
8:07 9:36
7:32 8:32
7:02 9:15
7:05 9:15






