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PROCESO GESTION DEL TALENTO HUMANO
FORMATO INFORME MENSUAL EJECUCION CONTRACTUAL

Santa Marta, junio 2023

Sefior (a)

GINA PAOLA CAVIEDES MARTINEZ

SUPERVISOR(A) CONTRATO No. CO1.PCCNTR.4510414

Coordinador Académico

Centro de Logistica Y promocién Ecoturistica del Magdalena

Santa Marta
Asunto: Informe mensual de ejecucion contractual
Mes junio del afio 2023

Referencia: No CO1.PCCNTR.4510414 del afio 2023

CLAUDIA MARIA NAJERA CASTELLAR, identificada con la cédula de ciudadania No. 26.717.893
de Ciénaga, en mi calidad de Contratista del SENA, en Centro de Logistica Y promocion ecoturistica
del Magdalena, en cumplimiento del Contrato de Prestacion de Servicios de la referencia, a
continuacion presento el Informe de actividades realizadas en el periodo de junio.

Valor y forma de Pago: Se fija como valor total para el contrato la suma de TREINTA'Y SEIS
MILLONES OCHOCIENTOS SETENTA Y UN MIL CUATROCIENTOS SETENTA PESOS
M/CTE ($36.871.470). Esta suma sera pagada por el SENA al contratista de la siguiente manera:
1)Nueve (09) Pagos iguales sucesivos mensuales por los meses de febrero a octubre de 2023,
por valor de CUATRO MILLONES NOVENTA Y SEIS MIL OCHOCIENTOS TREINTA PESOS
MCTE (4.096.830) cada uno.

Plazo: Seré hasta el 31 de octubre de 2023.

OBJETO:

Prestar servicios personales de caracter temporal para impartir formacion profesional de nivel
técnico programada por el Centro de Logistica y Promocién Ecoturistica Regional Magdalena
para el programa de Articulacion con la Educacién Media.

Obligaciones Especificas:

No Obligaciones Acciones realizadas Evidencias
1 |Orientar la  formacibn  de | Impartir formacion integral | Anexol
aprendices en el area, en las | presencial en las fichas: | Evidencia formacion
competencias, los resultados de | 2475667,2475664, presencial y de la
aprendizaje y las actividades de | 2475668, 2698621, | plataforma

los proyectos de formacion | 2698622, en el programa | Territorium.
programados, dentro de 0S| Técnico en  Asesoria
tiempos que, para cada accion, se | comercial

determine por parte del centro de
formacion
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Planear y ejecutar el desarrollo
curricular del programa(s) que se
le asignen durante la ejecucion de

Ejecucion de la planeacion
pedagbgica y guias de
aprendizaje para el

Anexo 2
Plataforma territorium

su contrato  (Proyecto de | desarrollo del programa en

formacion, Planeacion | las Fichas

pedagoégica y los recursos | 2475667,2475664,

didacticos que incluyen guia de | 2475668, 2698621,

aprendizaje, material de apoyo a | 2698622, en el programa

la formacion e instrumentos de | Técnico en  Asesoria

evaluacion). comercial

Identificar los aprendizajes | Esta obligacion no se | Esta obligacibn no se
previos, estilos y ritmos de | ejecutoenelmes objetode | ejecuto en el mes objeto

aprendizaje del aprendiz que
ingresa al proceso formativo, de

cobro

de cobro

acuerdo con los lineamientos
institucionales.
Participar en el proceso de | Esta obligacion no se | Esta obligacibn no se

induccién de los aprendices

ejecuto en el mes objeto de
cobro

ejecuto en el mes objeto
de cobro

Realizar seguimiento a los
aprendices en etapa productiva en
su sitio de trabajo y seguimiento a
la bitacora virtual del aprendiz
cuando le sean asignados

Esta obligacion no se
ejecuto en el mes objeto de
cobro

Esta obligacibn no se
ejecuto en el mes objeto
de cobro

Llevar control de las inasistencias
de los aprendices a la formacion,
registrar en el  aplicativo
institucional las inasistencias y
reportar a la coordinacion
académica las novedades para
aplicacion del reglamento del
aprendiz

Registro de Inasistencias
en

la plataforma de Sofia Plus
y Territorio.

Anexo 3

Evidencia pantallazos
Sofia Plus

Territorio

Asociar los aprendices a la ruta de
aprendizaje en el aplicativo
institucional una vez el aspirante
esté en estado matriculado y
verificar con el reporte que todos
aparezcan en formacion.

Esta obligacibn no se
ejecuto en el mes objeto de
cobro

Esta obligacion no se
ejecuto en el mes objeto
de cobro

Emitir los juicios de evaluacion
con base en la valoracion de las
evidencias de aprendizaje vy
registrarlas en los aplicativos
institucionales (administrativo y
académico), maximo tres (3) dias
después de alcanzado el
resultado de aprendizaje.

Evaluar el resultado de
efectuar la venta
cumpliendo con politicas
de la organizacionen las
fichas 2475668

Anexo No 4
Juicio evaluativo

Usar y gestionar las diferentes
plataformas tecnologicas
institucionales de apoyo

Utilizacion de las

plataformas

Anexo No 5
Correo Oficial Sena
Sofia plus
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académico y  administrativo
relacionado con Su rol,
actualizando y registrando de
manera veraz y oportuna cada
una de las acciones que integran

el proceso formativo.

institucionales
Territorio
Correo oficial y sofia plus

como:

Territorio

10 | Participar en la formulacion de | Esta obligacion no se | Esta obligacibn no se
proyectos de investigacion | ejecuto en el mes objeto de | ejecuto en el mes objeto
aplicada, innovacién pedagogicay | cobro de cobro
desarrollo tecnoldgico, de interés
institucional SENNOVA.

11 | Participar en los equipos, grupos, | Esta obligacion no se | Esta obligacion no se
comités, proyectos y demas | ejecutoen el mes objetode | ejecuto en el mes objeto
instancias institucionales que lo | cobro de cobro
requieran.

12 | Desplazarse a otras ciudades o | Esta obligacion no se | Esta obligacibn no se
municipios diferentes al domicilio | ejecuto en el mes objeto de | ejecuto en el mes objeto
contractual para el cumplimiento | cobro de cobro
del contrato, en caso de que se
requiera.

13 | Presentar el reporte de eventos en | Esta obligacibn no se | Esta obligacibn no se
SOFIA PLUS (Programacion con | ejecuto en el mes objeto de | ejecuto en el mes objeto
visto bueno del coordinador | cobro de cobro
académico o misional) en los dias
establecidos por el centro, al
supervisor correspondiente y los
demas soportes requeridos para
la legalizacion del pago

14 | Llevar y mantener actualizado el | Se actualiza el portafolio | Anexo 6
portafolio de evidencias del | del Fotos portafolio
instructor segun lo indica la guia | Instructor en la plataforma
para desarrollar procesos | de Territorio
formativos.

15 | Responder por la custodia y buen | Esta obligacion no se | Esta obligacibn no se
uso de equipos, bienes e | ejecutoenelmesobjetode | ejecuto en el mes objeto
inventario asignado a su cargo o | cobro de cobro
puestos bajo su cuidado, que el
centro o lugar donde se desarrolle
la formaciéon le facilite para el
desarrollo de su objeto contractual
y hacer entrega formal de acuerdo
con los lineamientos
institucionales.

16 | Apoyar los procesos  de | Utilizar los formatos Formatos Siga

Aseguramiento de la calidad
cuando la entidad lo requiera.

emitidos por el SIGA
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17 | Apoyar la planeacion y el | Esta obligacion no se | Esta obligacion no se
alistamiento de los materiales de | ejecuto en el mes objeto de | €jecuto en el mes objeto
formacion, propios de su area y | copro de cobro
apoyar los procesos de evaluacion
y/o parte técnica de la supervision
de la adquisicion de bienes y/o
servicios cuando la entidad lo
requiera de acuerdo con la ley
1474 de 2011 y requerimiento de
la institucion.

18 | Adoptar en la formacion las | Esta obligacion no se | Esta obligacibn no se
diferentes estrategias | ejecuto en el mes objeto de | €jecuto en el mes objeto
pedagogicas que la entidad | copro de cobro
dispone como son: Worldskills,

Senasoft, Bootcamp, cocina
gourmet, entre otras.

19 | Participar en procesos de | Esta obligacibn no se | Esta obligacibn no se
promocion y divulgacion de la | ejecuto en el mes objeto de | €jecuto en el mes objeto
oferta educativa, servicios Y | copro de cobro
actividades de divulgacion
tecnolégica programada por el
Centro.

20 | 20. Participar en las labores de | Esta obligacion no se | Esta obligacion no se
montaje y puesta en marcha de | ejecuto en el mes objeto de | €jecuto en el mes objeto
equipos y maquinaria utilizados en | copro de cobro
la formacion profesional integral,
cuando ésta sea requerida

21 | Rendir oportunamente los | Presentacion del informe | Formato informe
informes requeridos sobre las | de mensual de ejecucién
acciones encomendadas Yy los | ejecucién con evidencias | contractual
productos resultantes de procesos | en
de formacién profesional. cumplimiento  de las

obligaciones
ejecutadas en el mes.

22 | Solicitar  oportunamente los | Esta obligacibn no se | Esta obligacibn no se
elementos necesarios para | ejecuto en el mes objeto de | ejecuto en el mes objeto
desarrollar eficazmente su labor | cobro de cobro
técnico-pedagdgica.

23 | Incorporar las tendencias | Esta obligacibn no se | Esta obligacibn no se
tecnolégicas, pedagoégicas y de | ejecuto en el mes objeto de | ejecuto en el mes objeto
gestibon a las  estructuras | cobro de cobro
curriculares por competencias
laborales de las diferentes
acciones de formacion
profesional.

24 | Asegurar la organizacion, | Esta obligacion no se | Esta obligacion no se

mantenimiento y  adecuada
utilizacién de los recursos que hay
en su ambiente laboral

ejecuto en el mes objeto de
cobro

ejecuto en el mes objeto
de cobro
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25 | Presentar agendas e informes de | Esta obligacion no se | Esta obligacion no se
legalizacion correspondientes a | ejecuto en el mes objeto de | ejecuto en el mes objeto
las 6rdenes de desplazamiento, | cobro de cobro

cuando a esto se diere lugar, en
un plazo maximo de 5 dias,
posteriores a la finalizacion de la

comision.

26 | Atender  oportunamente los | Presentar el informe Formato
requerimientos que haga el | mensual y los documentos | informe
supervisor del contrato y presentar | anexos. mensual de
informes mensuales de la ejecucion
ejecucion del contrato contractual

27 | Aplicar al proceso y aportar la | Esta obligacion no se | Esta obligacién no se
certificacion de la Norma de | ejecuto en el mes objeto de | ejecuto en el mes objeto
Competencia Laboral para la | cobro de cobro

funcion de instructor, con plazo
maximo a 30 de junio de 2022, o
durante la ejecucién del contrato si
el inicio de ejecucion se da
posterior a esta fecha.

A continuacion relaciono los desplazamientos que realicé previo a la presentacion de este informe.
Una vez finalizado cada desplazamiento presenté al ordenador del gasto el informe en el Formato
Informe Legalizacion Desplazamiento Contratista GTH-F-087, en el que se describieron las
actividades desarrolladas y los resultados de cada desplazamiento. Cada informe cuenta con el
visto bueno del Supervisor.

Se lista a continuacién el soporte de la legalizacion de los desplazamientos realizados, los cuales
forman parte integral del presente informe de ejecucion contractual.

ITEM No DE LA L UGAR DE FECHAS DE DESPLAZAMIENTOS
O ra

ORDEN DE VIAJE | DESPLAZAMIENTO INICIO FINALIZACION

1.

2.

Nota 1: Por cada desplazamiento que haya realizado el contratista, adjuntara el respectivo informe
gue la soporte. En caso de haber realizado el desplazamiento en fecha posterior a la presentacién
del informe de ejecucion contractual, debera reportarlo en el siguiente informe de ejecucién
contractual.

Para el tramite de la cuenta me permito adjuntar: Documentos electrénicos enunciados como
evidencias del cumplimiento de las obligaciones contractuales y los desplazamientos realizados y
el No 9452001686 de la planilla, Aportes En Linea del mes de mayo de 2023 . (Decreto Ley 2106
de 2019 — “ Decreto Ley Antitramites”)

Declaracion bajo la gravedad de juramento.
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Me permito declarar bajo la gravedad de juramento que durante el periodo objeto de cobro
Sl NO_X__ he suscrito otro u otros contratos con entidade(s) del Estado el (los) cual(es) se
encuentra(n) en ejecucion; la anterior declaracion de acuerdo con lo establecido en el numeral 5°
de la Directiva Presidencial No. 001 de 2022, a fin de identificar potenciales conflictos de interés y
hacer la gestion del riesgos para la toma de decisiones dentro del principio de la debida diligencia
frente a la ejecucién de los contratos de prestacion de servicios profesionales o de apoyo a la
gestion.

Nota: En el evento de sefialar Sl, el analisis efectuado por el supervisor y ordenador de pago debera quedar documentado
y publicado en el SECOP Il en los documentos relacionados en el archivo Gestién Contractual GC_ del periodo objeto de
cobro.

Evidencias en (12) folios
Cordialmente,

Firma

Claudia Maria Najera Castellar

C.C. No. 26.717.893

Contratista

Recibi a satisfaccion:

Firma

GINA PAOLA CAVIEDES MARTINEZ

Supervisor(a) Contrato Contrato No. CO1.PCCNTR.4510414 de 2023
Coordinador Académico

GTH-F-062 V09



N

EVIDENCIAS

Anexo 1 Evidencia de la plataforma Territorium — impartir formacion presencial
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Anexo 2 Ejecucién de la planeacion pedagogica

® Temitorium @) Correo: Claudia Maria Najera C

8 senateritorio.a/con iMateria > 3 » O &

Netfix @) 0124-7441-just-31-.. (PDF) ASPECTOS GE.. @ DERECHO ADMINIS.. @ . BB i Control del Fraud..  » Técnicas de argume... émoserunmejor..  » | [l| Otros marcadores

.
sena

N 43 & F \CLAUDIAMARIANAIERA (@)

Vista
ASESORIA COMERCIAL (2698621 -
PRY 2472906) v < Aprendiz

Asesoria Comercial (2698621 Pry
2472906) renderPDF.php

PROYECTO

FASE PLANEAR _
Prospectar Clientes se?\u\
GESTION DE FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL
GUIAS DE 7 PROCEDIMIENTO DESARROLLO CURRICULAR Regresar
APRENDIZAJE MATERIAL DE FORMACION
Material de Apoyo
COMPETENCIA: PROSPECTAR CLIENTES DE AGUERDO CON LOS SEGMENTOS OBJETIVO
Actividad 1. Asesoria Y ESTRATEGIA DE VENTAS.
Comercial RESULTADO DE APRENDIZAJE: SELECCIONAR LOS CRITERIOS PARA LA
o CARACTERIZACION DE CLIENTES POTENCIALES DE ACUERDO CON SEGMENTO DE
Actividad 2 El mercado, MERCADG
fipos de mercado y
B INSTRUTORA: CLAUDIA NAJERA iSoy Eval
mercados
ﬂ;uvmm 3 Marketing MARKETING
Mix
[®) Marketing Mix €l marketing o mercadeo es el proceso que busca identificar y entender las necesidades, deseos y
demandas de los consumidares. Esta informacion permitira disefiar productos que otorguen valor
AEGREES satisfaccion _a_los_consumidores. Incluye _actividades _comerciales

Temritorium || ASESORIA COMERC X +
& senaterritorio.la, @ » O @ ¢

@ 0124-7441-just-31-. DF) ASPECTOS G @ DERECHO ADMINIS.. .. @ [B ElControl del Fraud... » icas de argume... » Cémo ser un mejor... » | W Ofros marcadores

3 g | I\ CLAUDIAMARIANAJERA @
Hecer disponible la evidencia
Instructor: CLAUDIA MARIA NAJERA CASTELLAR
Enlace para evidencia: hitp:/isena territorio la/tarea_tt php?tarea=457480966

CASTELLAR Archivos. Vista

Enlazada a ponderacion: Ninguna

i Aprendiz
Herramientas .
Rubrica: No asignada
O Ccomentario(s)
& Editar
Calificaciones Regresar
« Evidencia aun en tiempo Selecciona todos []

Archivos adjuntos -'
Id Evidencia:457883106 7]
Visualizar

comonmimarnaniosnricosnyoleskanDu
YOLESKA ESTEFANI DURAN CARBONELL e s | O

Daseargar Arehive

Intentos: 1

menmimarnanio:
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Anexo 3

€ A Noesseguro | senasofiaplus.edu.co/sofia

Netfic @ 01247841 5ust31 PR A

nstructo v
Registrar Inasistencia del Aprendiz
# Disefio Curricular
(# Ejecucién de la Formacién
Consultar Fichas de
Caracterzacion” =2
Gestion de Ambientes
# Gestién de Tiempos Consullar Agrendzs o4

Cantidad de Horas®

a : Faena Inicio” 4
R Actividad Ad 1 Facha Fin* 4
et i)
Registra

7 LMS

(# matricula La Inasistencia ha sido Registrada Correctaments

# Planeacion de la Formacién

=

SOFIA Plus Powered by SENA

1 Recibidos (1.378) - claudian: X | @ Temitorium | ASESORIACO! X | @ Temitorium ¢ | &) Correo: Claudia Maria Najer. X [ Sofia plus
<« C AN o | senasofiaplus.edu.co/sofia/home/principal.f » O §
@ 0124-7441just-31- (PDF) ASPECTOS GE... @ DERECHO ADMINIS. nesenColo.. @ [l © » Técnicas deargume.. > Cémo serun mejor... » | [ Otros marcadores
Instructor v B
c o Inaci ; di
@ Disefio Curricular < de Apri
(@ Ejecucién de la Formacién 8 Consuttar Fichas de 2698621 - ASESORIA COMERCIAL 04
Caracterizacion® e
[Z Gestion de Ambientes. < <
_ a I 1081212585 CARLOS ANDRES PLATA a
[Z Gestion de Tiempos v o I BARRANCO o4
P
Gestionar Tiempos del Instructor -
Consular Inasistencia del Aprendiz
Consular Registro de Tiempo
Inasistencias del Aprendiz
Gestionar Actividades Adicionales del
nstructor
08/06/2023 08/06/2023 MNINGUNA 5
Registrar Actividad Aicional del 1610612023 1510672023 EXCUSA °
Pégina 1.de 1

nstructor

Registrar Inasistencia del Aprendiz

LMs <
& Matricula <
(2 Planeacion de la Formacion <

SOFIA Plus Version SENA2018

Bogotd - Colombiz-

0.0 Powered by SENA

'«
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Insertar
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SENA

(=] X

Reporte de Juicios Evaluativos [Modo de compatibilidad] - Excel (Error de activacién de productos)

Formulas  Datos  Revisar  Vista desea hacer? 5. Compartir

- Bx [  ZAutosuma - A
-l < A A ¢ ajustar texto General - P 22 Pl = ad jo
= o & El 1] Rellenar - z
HeO-A- B ES Combinary centrar = [ 8 o 43 4% Formato  Darformato Estilosde Insertar Eliminar Formato Ordenary  Buscary
™" condicional - como tabla~ celda ~ - - - € Borar~ filtrar ~ seleccionar ~
Portapapeles Fuente w Alineacion ] Niimero ] Estilos Celdas Modificar
E208 2 fe | 39693 - Vender productos y servicios de acuerdo con las necesidades del cliente y objetivos comerciales
A B C D E F G
Reporte de Juicios de Evaluacién
1
2 Fecha del Reporte: 20/06/2023
3 |Ficha de Caracterizacion: 2475668
4 |Cogigo: 831101
5 Version: 2
6 Denominacion: ASESORIA COMERCIAL
7 [Estado de la Ficha de EN EJECUCION
g [Fecha Ini 01/02/2022
9 Fecha Fin: 16/12/2023
4g | Medalidad de Formacién: PRESENCIAL
11 Regional: 47 - REGIONAL MAGDALENA
42 |Centro de Formacion: 9529 - CENTRO DE LOGISTICA Y PROMOCION ECOTURISTICA DEL MAGDALENA
43 Tipo de —INimero de ~Nombre ~ [Apellidos ~|Competencia ~|Resultado de Aprendizaje ~[Juicio de Evaluacion | ;] Funci
Tl 1041691986 DAYANA PAOLA RANGEL MARTINEZ 39693 - Vender productos y servicios de acuerdo |648305 - RAZ EFECTUAR LA VENTA CUMPLIENDO  |APROBADO ccz2
58 conla del cliente v ohistivn CON POUTICAS DE | A ORGANIZACIAN 301448
Tl 1043138849 MOISES DAVID FERRER SOLANO 39693 - Vender productos y senvicios de acuerda |646305 - RAZ EFECTUAR LA VENTA CUMPLIENDO [APROBADO cc2
208} nn lac naracidadec dal clisnts v nhistivne CON POITICAS DE | A ORGANMIZACION C/144H
Tl 1043143979 JUAN CAMILO MARQUES ROVIRA 39693 - Vender productos y servicios de acuerdo [648305 - RAZ EFECTUAR LA VENTA CUMPLIENDO  |APROBADO ccz2
358 conla del cliente v ohietivn CON POLTICAS DE 1A O NIZACIAON 30/144H
. Tl 104314456565 KAROL MICHELL [ACEVEDO ESCORCIA (39693 - Vender productos y senvicios de acuerdo [648305 - RA2 EFECTUAR LA VENTA CUMPLIENDO |ARPROBADO cc2
Hoja @ 1 >
Listo  Se encontraron 13 de 1450 registros EH M - 1 + 100

A Buscar

Anexo 5

1 Recibidos (1.378) - claudianajer. @ Territorium || ASESORIA COMER @} Correo: Claudia Maria Najera Ca: X +
C @ outlookoffice365.com/mailfinbox/id hM FIMmOTBKYim 3
S 0124-T441-just-31-... (PDF) ASPECTOS GE... @ DERECHO ADMINIS.. Elecciones en Colo.. @ ' El Control del Fraud... » » | [} Otros marcadores
r -
HOHE outook Q Buscar o0 UsmadadeTeams @ @ B 0 & (® Clauds vera e (E)'
& Inico  Vista  Ayuds
Bl & Correo nuevo -8B O~ ¢ BB~ © & -« [ Pxosripides v & leido/Noleido O v R > O @ .
El explorador admite Outlock en la Web como controlador de correo elec... Probar ahora Volver a preguntar mas tarde No volver a mostrar X
C=
Favoritos (©) Bandejade entrada # = Filtrar Actividad 15/06/2023 a
2 £ 1 archivo adjunto
& Band.. 2981
= e Adobe
v . o Ya no tienes acceso a Acc...  Vie 16/06
> Elementos ... . Retencién: 10 Year Delete (10 afios) Expira: Dom 12/06/2033 11:07 PM
No suele recibir correos electrénicos..
& 7 Borrad.. 44 Jesus Montil 5 .
@ oTDlemn e Jesus Montilla <jesusmontillas84@gmail.com> @ a s 2
' Actividad 15/06/2023 Jue 15/06
Agregar fav... . Para: Claudia Maria Najera Castellar ue 1
No suele recibir correos electrénicos..
[~ Carpetas
' Grupos
=
N ~, Maestre Jarvin 9-2 e B £
o Usuarl... 142 '~ Muy buenas noches min... Jue 15/06
w“ No suele recibir correos electronicos...
No suele recibir correos electrénicos de jesusmontilla584@gmail.com. Por qué esto es importante
Nuevo grupe ) !
Sre Jesis Montilla.
Descubrimi... Esteban Daniel Gonzalez Caicedo < R a JE—
° JUICIOS EVALUATIVOS Jue 15/06 esponder eenviar

H £ Buscar
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Anexo 6 Fotos portafolio

ria - claudianajer

c @ senateritorio.la,

Netfiic @ 0124-7441just-31-..

L ]
SEna

w

ASESORIA COMERCIAL (2475664

PRY 2472906) R

Asesoria Comercial (2475664 Pry
2472906)
PORTAFOLIO DEL
INSTRUCTOR CLAUDIA
NAJERA
1. PLAN DE TRABAJO
2. GUIAS DE
APRENDIZAJE

3. FORMATO
PLANEACION,
SEGUIMIENTO Y
EVALUACION ETAPA
PRODUCTIVA

4. REGISTRO DE
INASISTENCIA

PROYECTO
[W_ACTIVIDADES

£ Buscar

Elecciones en Colo...

SENA

rritorium || ASESORIA CO!. X rritorium

< 8 |nCLAUDlAMARlANA.IERA @

Actualmente, el aumento de la renta y servicios finales producidos
por la economia y la dotacién de recursos técnicos, han generado
una serie de cambios respecto a la comercializacién de productos
y servicios, no solo en cuanto a conceptualizacion, sino, en
términos de fondo

Para que la entrega de productos y servicios al consumidor final
sea mayormente efecliva, se hace necesario contar con un
cuerpo de ventas tecnificado y profesionalizado, conocedor y
dominador de cada uno de los pasos de la ciencia mercadolégica

Sin duda, ninguna empresa se sostiene sin la accion de ventas.
razén por la cual, el empleo de Vendedores de Ventas no
técnicas, es la ocupacion mas solicitada, dentro de la mesa
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