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Bogotá, D.C; 04  de septiembre  de 2019


Estudio y documentos previos requerido de conformidad con los numerales 7º y 12º del artículo 25 de la Ley 80 de 1993 y 2.2.1.2.1.5.1 del Decreto 1082 de 2015 (mínima cuantía), para adelantar el proceso de contratación necesario para la satisfacción de la necesidad que presenta el CLUB MILITAR.


1. DESCRIPCIÓN SUCINTA DE LA NECESIDAD QUE PRETENDE SATISFACER CON LA CONTRATACIÓN 

El Club Militar en cumplimiento de su misión institucional la cual es proporcionar servicios con calidad en bienestar y recreación, que permitan la plena satisfacción y desarrollo integral de los oficiales activos y de la reserva activa de la fuerza pública y sus familias, requiere contratar EL MANTENIMIENTO Y RESTAURACIÓN A TODO COSTO DEL PISO DEL COMEDOR DEL CENTRO VACACIONAL SOCHAGOTA DEL CLUB MILITAR

Teniendo en cuenta las necesidades presentadas por el CLUB MILITAR, el servicio que se pretende adquirir mediante el presente proceso es el siguiente:

	ITEM
	NOMBRE DEL BIEN
	UNIDAD DE MEDIDA
	CANTIDAD

	1
	Raspado total del piso (hasta encontrar la madera cruda )
	MT 2
	140

	2
	Resanado y tapado de grietas
	MT 2
	140

	3
	Lijada y pulida de toda el área
	MT 2
	140

	4
	Aplicación de 05 manos de laca Renania- Laca especializada para pisos de alto trafico 
	MT 2
	140




2. JUSTIFICACIÓN DE LA NECESIDAD:
Se requiere adelantar un proceso de mínima cuantía para suplir las necesidades en la prestación del servicio del mantenimiento y restauración a todo costo del piso del comedor del Centro vacacional Sochagota del Club Militar. Lo anterior, en atención a que el piso de madera del comedor principal, se encuentra altamente deteriorado, opaco y rayado, lo que genera una mala imagen y presentación a los socios y sus familias que frecuentan este importante espacio.  

Es importante y prioritario tener unas instalaciones con una presentación adecuada y de elegancia y calidad para la Sede, en las temporada de vacaciones de octubre y fin de año. 

El Grupo de Gestión Centro Vacacional Sochagota del Club Militar necesita mantener la calidad de vida de los socios y clientes, prestando servicios que permitan satisfacer las necesidades de recreación en la estadía de los huéspedes en el Centro Vacacional de Paipa. 


INCLUIDO EN EL PLAN DE COMPRAS:  		Sí:x _  		No: _


OBJETO: “MANTENIMIENTO Y RESTAURACIÓN A TODO COSTO DEL PISO DEL COMEDOR PRINCIPAL DEL CENTRO VACACIONAL SOCHAGOTA DEL CLUB MILITAR.”

NIVELES DEL CLASIFICADOR DE BIENES Y SERVICIOS

	Grupo
	Segmento
	Familia
	Clases
	Producto
	Código UNSPSC 
	Nombre

	[7] 
	[21] 
	[01] 
	[15] 
	[07] 
	72101507
	SERVICIO DE MANTENIMIENTO DE EDIFICIOS

	[7] 
	[21] 
	[01] 
	[5] 
	[00] 
	72101500
	SERVICIOS DE APOYO PARA LA CONSTRUCCIÓN



Nota: Se aclara que según el Artículo 6 de la ley 1150, para la contratación de mínima cuantía la clasificación del proponente en los códigos mencionados anteriormente no es un requisito habilitante sino un mecanismo para establecer un lenguaje común entre los partícipes del Sistema de Compras y Contratación Pública.

3. LAS CONDICIONES TÉCNICAS EXIGIDAS

Teniendo en cuenta las necesidades presentadas por el CLUB MILITAR, los servicios que se pretenden adquirir mediante el presente proceso son los siguientes:

1.1 ESPECIFICACIONES TÉCNICAS DE OBLIGATORIO CUMPLIMIENTO

	ITEM
	CODIGOS UNSP
	NOMBRE DEL BIEN
	UNIDAD DE MEDIDA
	CANTIDAD

	1
	72101507
	Raspado total del piso (hasta encontrar la madera cruda )
	MT 2
	140

	2
	72101507
	Resanado y tapado de grietas
	MT 2
	140

	3
	72101507
	Lijada y pulida de toda el área
	MT 2
	140

	4
	72101507
	Aplicación de 05 manos de laca Renania- Laca especializada para pisos de alto trafico 
	MT 2
	140




1.2 ESPECIFICACIONES TÉCNICAS ADICIONALES DE OBLIGATORIO CUMPLIMIENTO

Como especificaciones técnicas adicionales de obligatorio cumplimiento se encuentran las siguientes:

	No
	DESCRIPCIÓN

	1
	· Toda la madera debe ser lijada y se debe retirar toda la pintura actual. Se requiere que las piezas que se encuentren altamente deterioradas sean reemplazadas. El mantenimiento debe ser realizado a todo costo, debe incluir los materiales de excelente calidad y mano de obra calificada.
· El proponente deberá incluir dentro de su oferta todos aquellos materiales fungibles e insumos necesarios para la prestación de este servicio. 
· Los materiales a utilizar en el proceso deben ser de excelente calidad, lo cual será verificado por el supervisor del contrato, si no cumplen no serán aceptados. 
· Cuando por descuido, imprevisión, negligencia o causas imputables al contratista ocurriesen daños a terceros, este será el directo responsable de ellos.
· El contratista deberá remplazar a sus expensas, aquellos insumos y/o repuestos instalados, que resultaren de mala calidad o con defectos de fabricación, a juicio de la entidad. En todo caso, toda sustitución de insumos y repuestos, debe estar autorizada previamente por el supervisor del contrato, quien ejercerá el control respectivo.
· El contratista presentara su respectivo informe con evidencia fotográfica de los trabajos y mantenimientos realizados.


	2
	GARANTIA TECNICA
El proponente junto con la oferta, deberá anexar en documento independiente, la garantía técnica y término de respuesta en cuanto la prestación del servicio objeto del presente proceso, deberá ser suscrita por el representante legal o quien haga sus veces, así:

1) Que ampare la calidad de los bienes y/o servicios a suministrar
2) Que ampare las especificaciones técnicas de los bienes y/o servicios ofrecidos
3) Que sea por un término que cubra la ejecución del contrato

	3
	EXPERIENCIA DEL PROPONENTE. 
Para tal efecto diligenciará el formulario “EXPERIENCIA DEL PROPONENTE”, de acuerdo con los siguientes parámetros:
1) La información suministrada en el formulario “EXPERIENCIA DEL PROPONENTE”, se entiende bajo la gravedad de juramento y debe ser correlativa a la documentación aportada. 
2) El formulario debe ir firmado por el representante legal del proponente y/o suplente.
3) Anexar los soportes que demuestren la acreditación de la experiencia y requisitos que debe cumplir el oferente.
4) La experiencia deberá ser específica en el objeto del presente proceso lo que se indicará en el formulario de experiencia del proponente, anexando como máximo dos (2) certificaciones de contratos cuya sumatoria sea igual o superior al 100% del presupuesto oficial del presente proceso.




4. PRESUPUESTO ASIGNADO :
El Gobierno Nacional, mediante Ley del 1940 de 26 de noviembre de 2018, decreta el Presupuesto de rentas y recursos de capital y Ley de apropiaciones para la vigencia fiscal del 1 de enero al 31 de diciembre de 2019, de igual forma, mediante Decreto 2467 del 28 de diciembre de 2018 por el cual se liquida el Presupuesto General de la Nación para la vigencia fiscal de 2019, se detallan las apropiaciones y se clasifican y definen los gastos.

La distribución de los recursos asignados por el Gobierno Nacional para el CLUB MILITAR, fue realizada, de acuerdo con las necesidades previamente establecidas.

El presupuesto asignado para la ejecución del presente proceso es por la suma de DIECISEIS MILLONES DE PESOS ($16.000.000), corresponden al rubro presupuestal A-05-01-02-008 SERVICIOS PRESTADOS A LAS EMPRESAS Y SERVICIOS DE PRODUCCION; con cargo al Certificado de Disponibilidad Presupuestal No. 89819 de fecha 29 de agosto de 2019, expedido por el Jefe de Presupuesto del CLUB MILITAR, distribuido de la siguiente forma:

	 UNIDAD
	ARTICULO PRESUPUESTAL
	RUBRO 
	RECURSO
	SITUACIÓN
	VALOR APROPIADO

	15-10-000 CM-GESTION GENERAL SEDE PRINCIPAL
	SERVICIOS PRESTADOS A LAS EMPRESAS Y SERVICIOS DE PRODUCCION
	A-05-01-02-008
	20
	CSF
	$ 16.000.000

	TOTAL PRESUPUESTO ASIGNADO
	$16.000.000






5. LUGAR DE EJECUCION Y/O ENTREGA  :

El lugar de la ejecución y/o entrega del objeto del contrato será en:

· GRUPO DE GESTIÓN SEDE SOCHAGOTA – Paipa (Boyacá)  A Orillas del  lago Sochagota Vereda Canocas, previa coordinación del supervisor del contrato, en el COMEDOR PRINCIPAL.

6. PLAZO DE EJECUCION  :
Será hasta el 30 de noviembre de 2019, una vez se cumplan con los requisitos de perfeccionamiento y ejecución (registro presupuestal, aprobación de garantías y acta de inicio. 

7. FORMA DE ADJUDICACION:
El CLUB MILITAR, adjudicará el presente proceso de contratación en forma TOTAL A UN SOLO OFERENTE, habiendo presentado oferta hábil, y que obtenga el primer orden de elegibilidad (menor precio). 


8. FORMA DE PAGO :
El CLUB MILITAR se compromete a cancelar el valor del contrato resultante de la siguiente forma:

PAGO TOTAL: Se realizará un pago, equivalente al valor del contrato, dentro de los treinta (30) días calendario siguiente a la recepción del servicio, previo cumplimiento de los siguientes requisitos:

1. Acta de inicio.
2. Recepción a satisfacción de los bienes contratados por parte del  CLUB MILITAR. Este requisito debe ser plasmado en un informe y un acta  debidamente suscrito por el supervisor del Contrato.
3. Acta de recibo a satisfacción total por parte del supervisor del contrato y contratista
4. Situación de Recursos por parte del Ministerio De Hacienda y Crédito Público Dirección del Tesoro Nacional (Asignación Cupo PAC).
5. Que se ejecuten los demás trámites administrativos correspondientes.
6. Verificación por parte del CLUB MILITAR que el contratista acredite que se encuentre al día en el pago de aportes parafiscales relativos al Sistema de Seguridad Social Integral, así como los propios del Sena, ICBF y Cajas de Compensación Familiar.
7. Entrega de las facturas, las cuales deben encontrarse conforme a la normatividad tributaria.

Nota: En el evento de prórroga en la entrega del objeto del contrato, por causa imputable al contratista, el pago se postergará en el mismo lapso de la prórroga.







9. ANÁLISIS DEL SECTOR DESDE EL PUNTO DE VISTA TECNICO  :
El sector del mantenimiento es preciso analizarlo desde una perspectiva de las personas implicadas. Siendo una de las actividades estratégicas en las empresas, sigue teniendo grandes deficiencias según se puede extraer de las encuestas sectoriales y de gestión de las empresas.

Hay que hacer notar que en nuestro país, la formación universitaria en Mantenimiento es escasa, por no decir testimonial. Y la formación en planta se ha visto relegada a cursos y seminarios basados tan sólo en los aspectos técnicos (hidráulica, neumática, mecánica,...) obviando la formación de las áreas de gestión de mantenimiento y la de formación de Jefes o responsables de Mantenimiento. 

La formación académica de los mandos de mantenimiento, es principalmente técnica universitaria, aunque no se analizan la formación del personal operativo, que es el que actúa en primer nivel y marca la operativa diaria de las empresas.

Dentro de sus principales funciones tácticas, el departamento de mantenimiento puede ocupar un papel determinante en las empresas para mejora de su productividad. Es por ello la necesidad de un departamento de mantenimiento, debidamente formado y con capacidad, dado que su nivel estratégico dentro de la organización puede ser determinante para la eficiencia global. 

La actividad de mantenimiento necesita conocimientos técnicos profundos, alta experiencia en su personal. Dado que sus funciones afectan directamente a la fiabilidad de los sistemas e instalaciones, eliminación de paradas no deseadas y actuación ante procesos críticos, se ve la necesidad de la adecuada gestión de dicha información/conocimiento dado que puede tener un gran valor estratégico para la empresa. 

A nivel táctico de la propia organización del mantenimiento, se han visto sus factores débiles, según la encuesta sectorial de la AEM. Hay que resaltar de igual manera, que de los estudios analizados, no se entra en detalle en los niveles de exigencia técnica de las funciones de mantenimiento, e incluso en el estudio de nivel sectorial de la AEM, sólo se ven ciertos datos desde la visión de los mandos de mantenimiento, sin entrar en el nivel operativo (lo que hacen u opinan los propios operarios), así como tratándose de una manera genérica el nivel de gestión de la información, que no permite extraer datos precisos de su estado.

Cuando el mantenimiento se refiere a los equipos básicos de producción pero no críticos, los resultados son todavía más acusados hacia la masiva utilización del mantenimiento correctivo. El condicional tiene, en casi todos los casos, una utilización residual aunque se refiera a los equipos básicos.

En lo referente a la organización del mantenimiento, muchos de los departamentos o secciones de mantenimiento dependen jerárquicamente del director de producción, lo cual hace que las funciones de mantenimiento se restrinjan al corto plazo.

10. ANALISIS GENERL DE MERCADO :

11.  ANÁLISIS DEL SECTOR:
En el presente documento se deja constancia de la viabilidad que tiene el proceso desde el punto de vista legal, comercial, financiero, organizacional, técnico, conforme la sustentación que sobre cada aspecto se adelante,  en cumplimiento a lo establecido en el en el Artículo  2.2.1.1.1.6.1  del Decreto 1082 de 2015 y el respectivo manual de análisis del sector G-EES-02 expedido por Colombia Compra Eficiente.

11.2. DESDE EL PUNTO DE VISTA ECONÓMICO

Las grandes inversiones en infraestructura y mantenimiento, son fundamentales para mejorar la calidad de vida de los ciudadanos pues aumentan la productividad y competitividad de las ciudades además de tener impactos en el comportamiento del mercado laboral. 

El sector de la construcción de obras civiles, es una de las actividades más dinámicas de la economía colombiana y a su vez, fundamental para incrementar la productividad en otros sectores económicos. El mantenimiento se encuentra ligado a la expansión del comercio y a una mayor oferta de bienes y servicios a nivel local, nacional e internacional. 

La inversión en obra civil se hace imprescindible para consolidar la competitividad frente a otras economías, es por eso que en todo el país y especialmente en Bogotá se han realizado importantes inversiones en la construcción.

Una cantidad significativa de estudios evalúan el impacto de las inversiones en mantenimiento  sobre el crecimiento económico. 

La aproximación metodológica más común en este tipo de trabajos se fundamenta en modelos basados en la función de producción, donde la inversión en obras es considerada capital público; es decir, como otro tipo de factor cuya provisión está a cargo del sector público y que junto al capital privado afectan el Producto Interno Bruto - PIB.

 Aunque este conjunto de modelos se desprenden de los trabajos desarrollados por Aschauer (1988), los resultados de los estudios que emplean este enfoque varían considerablemente y aunque buena parte de ellos han identificado una relación positiva entre la inversión en mantenimiento y el crecimiento económico, algunos temas como la naturaleza de esta relación no se han resuelto, puesto que la causalidad puede modificarse o reversarse si existe un rezago de tiempo entre la inversión en transporte y el momento en que se evidencian los beneficios económicos; es decir, que la inversión no se ve en el momento en el cual se invierten los recursos sino cuando la infraestructura está instalada y en operación o en el caso del subsistema de transporte, cuando estos están en funcionamiento de manera óptima y los usuarios se adaptan al nuevo esquema. 

En el mismo sentido, los desarrollos teóricos más importantes en cuanto a crecimiento económico (Barro, 1990; Barro y Sala – i – Martín, 1994; y Romer 1996), imputan a la acumulación del capital físico, humano y la innovación tecnológica los factores más importantes para la ampliación de la producción, así mismo al gasto público en diferentes sectores.

Según la información anual más actualizada que reporta el DANE frente al comportamiento del crecimiento anual del Producto Interno Bruto - PIB de los últimos 7 años, el 2009 fue el año de menor crecimiento del periodo analizado con un crecimiento del 1.7% y una inflación del 2%, este comportamiento se explica debido a un menor consumo de las familias y a una reducción de la inversión en el sector real, lo que se traduce en un decrecimiento de la demanda agregada. Uno de los sectores que presentó comportamiento negativo fue el de industria manufacturera con una variación negativa de -4.1%, sin embargo, la construcción logro un crecimiento aunque con un índice menor del 5.3% mientras que en el 2008 lo había hecho hasta alcanzar un 8.8%. En el año 2010 las variables macroeconómicas tienden a mejorar, presentando una variación positiva del 4% con respecto al año anterior, mientras que la inflación presenta un aumento que oscila entre 3,17% y 3.73% permitiendo un crecimiento real de más de 2 puntos porcentuales2 .

[image: ]
11.3 .  DESDE EL PUNTO DE VISTA TÉCNICO

El sector del mantenimiento es preciso analizarlo desde una perspectiva de las personas implicadas. Siendo una de las actividades estratégicas en las empresas, sigue teniendo grandes deficiencias según se puede extraer de las encuestas sectoriales y de gestión de las empresas.

Hay que hacer notar que en nuestro país, la formación universitaria en Mantenimiento es escasa, por no decir testimonial. Y la formación en planta se ha visto relegada a cursos y seminarios basados tan sólo en los aspectos técnicos (hidráulica, neumática, mecánica,...) obviando la formación de las áreas de gestión de mantenimiento y la de formación de Jefes o responsables de Mantenimiento. 

La formación académica de los mandos de mantenimiento, es principalmente técnica universitaria, aunque no se analizan la formación del personal operativo, que es el que actúa en primer nivel y marca la operativa diaria de las empresas.

Dentro de sus principales funciones tácticas, el departamento de mantenimiento puede ocupar un papel determinante en las empresas para mejora de su productividad. Es por ello la necesidad de un departamento de mantenimiento, debidamente formado y con capacidad, dado que su nivel estratégico dentro de la organización puede ser determinante para la eficiencia global. 

La actividad de mantenimiento necesita conocimientos técnicos profundos, alta experiencia en su personal. Dado que sus funciones afectan directamente a la fiabilidad de los sistemas e instalaciones, eliminación de paradas no deseadas y actuación ante procesos críticos, se ve la necesidad de la adecuada gestión de dicha información/conocimiento dado que puede tener un gran valor estratégico para la empresa. 

A nivel táctico de la propia organización del mantenimiento, se han visto sus factores débiles, según la encuesta sectorial de la AEM. Hay que resaltar de igual manera, que de los estudios analizados, no se entra en detalle en los niveles de exigencia técnica de las funciones de mantenimiento, e incluso en el estudio de nivel sectorial de la AEM, sólo se ven ciertos datos desde la visión de los mandos de mantenimiento, sin entrar en el nivel operativo (lo que hacen u opinan los propios operarios), así como tratándose de una manera genérica el nivel de gestión de la información, que no permite extraer datos precisos de su estado.

Cuando el mantenimiento se refiere a los equipos básicos de producción pero no críticos, los resultados son todavía más acusados hacia la masiva utilización del mantenimiento correctivo. El condicional tiene, en casi todos los casos, una utilización residual aunque se refiera a los equipos básicos.

En lo referente a la organización del mantenimiento, muchos de los departamentos o secciones de mantenimiento dependen jerárquicamente del director de producción, lo cual hace que las funciones de mantenimiento se restrinjan al corto plazo.

12.  VALOR ESTIMADO DEL CONTRATO Y SU JUSTIFICACION:
12.1.  ANÁLISIS ECONÓMICO DE PROYECCIÓN DE PRECIO Y CANTIDADES

12.1.1. PRECIOS HISTÓRICOS

El CLUB MILITAR, en la vigencia de los últimos CINCO (5) años, NO HA REALIZADO adquisiciones con objeto similar al del presente proceso:

12.1.2. PRECIOS COTIZACIONES

Para analizar los precios del mercado y cubrimiento de la necesidad, el comité técnico estructurador solicitó cotizaciones por medio del correo institucional en el formato solicitud de cotizaciones, cotizando las siguientes personas jurídicas y/o naturales:

	No.
	PERSONAS JURÍDICAS Y/O NATURALES
	NIT/CEDULA
	FECHA SOLICITUD COTIZACIÓN
	FECHA RECEPCIÓN COTIZACIÓN
	CUMPLE RUES

	1
	MIGUEL ANGEL HILLON ALVARADO PINTUMADERAS MIGUEL ANGEL
	74.322108-8
	09-08-2019
	15/08/2019
	
CUMPLE

	2
	FABRIMUEBLES OCHOA - JORGE ORLANDO OCHOA CASTILBLANCO
	74.322.049
	09-08-2019
	21-08-2019
	
CUMPLE

	3
	COVAR LTDA
	826.002.241-4
	09-08-2019
	29-08-2019
	
CUMPLE



Nota: Las anteriores personas jurídicas y/o naturales se encuentran registradas debidamente en RUES, información reportada por Cámara de Comercio, la misma se encuentra anexa en la carpeta maestra y cumple con la actividad económica referente al objeto del proceso.

COTIZACIONES:   

Para el presente estudio se relacionan las cotizaciones presentadas por el Comité técnico estructurador, así:

	 
	 
	 
	 
	PINTUMADERAS MIGUEL ANGEL
	FABRIMUEBLES OCHOA
	COVAR LTDA
	PROMEDIO UNITARIO
	PROMEDIO TOTAL

	ITEM
	NOMBRE DEL SERVICIO
	UNIDAD DE MEDIDA
	CANTIDAD
	Precio Unitario (Incluido Iva)
	Precio Total (Incluido Iva)
	Precio Unitario (Incluido Iva)
	Precio Total (Incluido Iva)
	Precio Unitario (Incluido Iva)
	Precio Total (Incluido Iva)
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1
	Raspado total del piso (hasta encontrar la madera cruda )
	MT 2
	140
	        35,714 
	         5,000,000 
	          28,571 
	       4,000,000 
	          36,890 
	     5,164,600 
	        33,725 
	       4,721,500 

	2
	Resanado y tapado de grietas
	MT 2
	140
	        14,286 
	         2,000,000 
	          21,429 
	       3,000,000 
	          20,230 
	     2,832,200 
	        18,648 
	       2,610,720 

	3
	Lijada y pulida de toda el área
	MT 2
	140
	        21,429 
	         3,000,000 
	          21,429 
	       3,000,000 
	          11,900 
	     1,666,000 
	        18,252 
	       2,555,280 

	4
	Aplicación de 05 manos de laca Renania- Laca especializada para pisos de alto trafico 
	MT 2
	140
	        42,857 
	         6,000,000 
	          35,714 
	       5,000,000 
	          52,360 
	     7,330,400 
	        43,644 
	       6,110,160 

	TOTAL
	      114,286 
	       16,000,000 
	        107,143 
	    15,000,000 
	        121,380 
	   16,993,200 
	      114,270 
	     15,997,660 



12.1.3 ANÁLISIS DE PRECIOS DE LAS COTIZACIONES
A. PROYECCIÓN DEL PRECIO DE REFERENCIA CANTIDADES A ADQUIRIR Y PRESUPUESTO OFICIAL ESTIMADO
CÁLCULOS Y JUSTIFICACIÓN PRECIO ESTIMADO (DE REFERENCIA)

Para la proyección de los precios se tuvo en cuenta las cotizaciones presentadas por el Comité Técnico Estructurador; tomando como referencia los precios unitarios presentados en las cotizaciones los cuales incluyen IVA y otros gravámenes, tal como lo indica la solicitud de cotización; posteriormente, el comité económico procede a identificar la dispersión existente entre los precios, con el fin de realizar un análisis para el cálculo del precio estimado de referencia de acuerdo a lo sugerido por Colombia Compra Eficiente, aplicando las medidas de tendencia, mediana, desviación estándar y mínimo o menor valor. 
 
Con este análisis se busca cumplir con el principio de economía, esto asegurando que el valor de los elementos se encuentre dentro de un margen coherente para determinar el precio más favorable y siendo incluyentes con todos los posibles interesados en el proceso de selección. 

El criterio de selección del precio de referencia se efectuó teniendo en cuenta la respectiva comparación entre los resultados de las tendencias, estableciendo la siguiente condición para determinar el valor de referencia unitario incluido IVA (si aplica):

· Dada la variabilidad de los porcentajes de dispersión entre los valores de las cotizaciones, se establece el precio unitario estimado (de referencia) utilizando la siguiente condición:

· Se establece el precio unitario estimado de referencia, de la operación realizada entre el promedio de las cotizaciones presentadas, ya que su porcentaje de dispersión es mínimo.

Con este análisis se busca dar pluralidad al proceso de selección y en cumplimiento al principio de economía; esto asegurando que el precio de los bienes se encuentre dentro de un margen coherente para determinar el precio más favorable y así mismo siendo incluyentes con todos los posibles interesados en el proceso de selección.
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CANTIDADES A ADQUIRIR Y PRECIO TOTAL ESTIMADO (PRESUPUESTO OFICIAL ESTIMADO)
	
Del análisis de las cotizaciones se verificó cada uno de los precios existentes, y se determinó así el precio total estimado (presupuesto oficial estimado) y las cantidades mínimas a adquirir, así: 

	ITEM
	NOMBRE DEL SERVICIO
	UNIDAD DE MEDIDA
	CANTIDAD
	PRECIO UNITARIO DE REFERENCIA (INCLUIDO IVA)
	PRECIO TOTAL DE REFERENCIA (INCLUIDO IVA)

	          1 
	 Raspado total del piso (hasta encontrar la madera cruda) 
	 MT2 
	                 140 
	                   33.725 
	                   4.721.500 

	          2 
	 Resanado y tapado de grietas 
	 MT2 
	                 140 
	                   18.648 
	                   2.610.720 

	          3 
	 Lijada y pulida de toda el área 
	 MT2 
	                 140 
	                   18.252 
	                   2.555.280 

	          4 
	 Aplicación de 05 manos de laca Renania- Laca especializada para pisos de alto trafico  
	 MT2 
	                 140 
	                   43.644 
	                   6.110.160 

	 TOTAL, INCLUIDO IVA 
	                 15.997.660 




El precio total estimado (presupuesto oficial estimado) para el presente proceso es por la suma de QUINCE MILLONES NOVECIENTOS NOVENTA Y SIETE MIL SEISCIENTOS SESENTA PESOS ($15.997.660). Los oferentes no deberán superar este valor incluido IVA (si aplica), según análisis de sondeo de mercado.

Nota 1: Los interesados en participar en el presente proceso deberán ofertar las cantidades mínimas requeridas, cumpliendo el total de las especificaciones técnicas, sin sobrepasar el precio unitario estimado (de referencia) Incluido IVA (si aplica) para cada uno de los ítems. De no ser así se entendería que se encuentra incurso en causal de rechazo. 

Nota 2: Remitirse a lo enunciado en el Estatuto Tributario para los Ítems que se les aplique impuesto a las ventas (IVA).





B. CUBRIMIENTO DE LA NECESIDAD 
El cubrimiento total del presente proceso de selección es del 100%.

12. ANÁLISIS QUE SUSTENTA LA EXIGENCIA DE GARANTÍAS DESTINADAS A AMPARAR LOS PERJUICIOS DE NATURALEZA CONTRACTUAL

En razón al objeto del contrato, el CLUB MILITAR considera pertinente y necesario que el proveedor que suscriba el contrato, constituya garantía única a favor del CLUB MILITAR con NIT. No. 860016951-1, con los siguientes amparos por parte del futuro contratista:


	Amparo
	Garantías Exigibles

	Cumplimiento del contrato
	Deberán garantizar el cumplimiento general del contrato, el pago de las multas y de la cláusula penal pecuniaria, por el treinta y cinco por ciento (35%) del valor del contrato con una vigencia que cubra el plazo de ejecución del mismo y cuatro (04) meses más. De acuerdo Art. 2.2.1.2.3.1.12 del Decreto 1082 de 2015.

	Calidad y correcto funcionamiento de los servicios
	Por un valor equivalente al cuarenta por ciento (40%)  del valor del contrato, y cubrirá el plazo de ejecución del mismo y cuatro (04) meses más.

	Pago de salarios, prestaciones sociales e indemnizaciones laborales
	Deberá garantizar el cumplimiento de las obligaciones laborales adquiridas por el CONTRATISTA con el personal que haya de utilizar para la ejecución de los trabajos, por el cinco por ciento (5%) del valor total del contrato y con una vigencia por el término de ejecución del contrato  y tres (3) años más. de acuerdo a lo dispuesto en el Art. 2.2.1.2.3.1.13 del Decreto 1082 de 2015.

	Responsabilidad civil extracontractual
	Equivalente a DOSCIENTOS (200) SMMLV, por el plazo de ejecución del contrato, de conformidad con el art.2.2.1.2.3.1.17 del Decreto 1082 de 2015.




Atentamente, 

ORIGINAL FIRMADO
ADRIANA VARGAS CONTRERAS
Gerente de Proyecto

Firma Comités Estructuradores:

ORIGINAL FIRMADO
JUAN PABLO SANCHEZ BARROSO
Estructurador jurídico 
                                                                                                                   ORIGINAL FIRMADO 
									WILSON BENAVIDES SANCHEZ
Estructurador Técnico

  ORIGINAL FIRMADO								
NANCY RODRIGUEZ MEJIA
Estructurador Económico



“Innovación, cultura de servicio al socio y altos estándares de calidad”
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eg(in la informacién anual mas actualizada que reporta el DANE frente al comportamiento
del crecimiento anual del Producto Interno Bruto - PIB de los Gltimos 7 afios, el 2009 fue el
afio de menor crecimiento del periodo analizado con un crecimiento del 1.7% y una
inflacion del 2%, este comportamiento se explica debido a un menor consumo de las
familias y a una reduccion de la inversion en el sector real, lo que se traduce en un
decrecimiento de la demanda agregada. Uno de los sectores que presento comportamiento
negativo fue el de industria manufacturera con una variacion negativa de -4.1%, sin
embargo, la construccion logro un crecimiento aunque con un indice menor del 5.3%
mientras que en el 2008 lo habia hecho hasta alcanzar un 8.8%.

En el afio 2010 las variables macroeconomicas tienden a mejorar, presentando una
variacion positiva del 4% con respecto al afio anterior, mientras que la inflacion presenta un
aumento que oscila entre 3,17% y 3.73% permitiendo un crecimiento real de mas de 2
puntos porcentuales?
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El afio 2011 se destaca por ser el afio de mayor crecimiento del PIB en el mediano plazo,
alcanzando un 6.6%. Para el afio 2012, se observa nuevamente un crecimiento pero a una
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Raspado total del piso (hasta 

encontrar la madera cruda )

MT 2 140 35,714         5,000,000          28,571            4,000,000        36,890            5,164,600      33,725         4,721,533        4,000,000         5,164,600      

 Promedio 

Cotizaciones 

2

Resanado y tapado de grietas MT 2 140 14,286         2,000,000          21,429            3,000,000        20,230            2,832,200      18,648         2,610,733        2,000,000         3,000,000      

 Promedio 

Cotizaciones 

3

Lijada y pulida de toda el área MT 2 140 21,429         3,000,000          21,429            3,000,000        11,900            1,666,000      18,252         2,555,333        1,666,000         3,000,000      

 Promedio 

Cotizaciones 

4

Aplicación de 05 manos de laca 

Renania- Laca especializada para 

pisos de alto trafico 

MT 2 140 42,857         6,000,000          35,714            5,000,000        52,360            7,330,400      43,644         6,110,133        5,000,000         7,330,400      

 Promedio 

Cotizaciones 

114,286       16,000,000        107,143         15,000,000      121,380         16,993,200    114,270       15,997,733      12,666,000      18,495,000    
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