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CONFORMACION PANEL EVALUADOR

Micronegocios Potencia

Grupos 1y 2 -2023

ACTA DE CONFORMACION DEL PANEL EVALUADOR DE CRITERIOS

CLASIFICATORIOS MICRONEGOCIOS POTENCIA - CONVOCATORIA GRUPOS 1Y 2

La secretaria TIC y Competitividad de la Alcaldia de Manizales e Incubbar Manizales, en
calidad de ejecutora del Programa Micronegocios Potencia establece en la presente
acta la conformacion del panel evaluador para la seleccion de micronegocios del
grupo Alimentos Transformados y el grupo Artesanias, Confeccion y Moda, para
ingresar al proceso de acompafnamiento.

Siguiendo con los criterios establecidos en los Términos de Referencia, lo cual cita que:

“Incubar realizara un filtro inicial de acuerdo con la informacion suministrada en el
formulario de inscripcion gue permita la verificacion de los criterios habilitantes.

Por medio de un comité evaluador conformado por un miembro de Incubar y un
emprendedor se hard la seleccion de los grupos contemplando los siguientes criterios

clasificatorios:

. Criterios clasificatorios de seleccion

incluirse en caso de que

Criterios Especificacion Puntaje
Si manifiesta interés en formar _
, 5 puntos
v desarrollar sus capacidades
Mi ) Si sus ingresos cubren costos y
) ) ° ocCios -
Criterio g \crome% clos . que gastos de produccion o 5 HUNTOS
Clasificatorio ernuestren e dn comercializacion de sus P
potencial de crecimiento. / o
productos / servicios
Sitiene clara una proyeccion a -
) 5 puntos
fUturo para su empresa
1 mujer en su equipo de -
eContar con mujeres en su J Uaba'oq P 5 puntos
R equipo de trabajo. (En caso de - - : -
Criterio 0 o . 2 mujeres en su equipo de
e . micronegocios unipersonales, . 10 puntos
Clasificatorio : : trabajo
recuerde incluirse en caso de - —
. . Entre 3y 4 mujeres en su c
que apligue) P 15 puntos
equipo de trabajo
eContar con poblacion LGCTBI | Tpersona LGTBIl en equipo de 5 pUNtos
en su equipo de trabajo. (En trabajo - i}
Criterio Ccaso de micronegocios | 2 personas LGTBIl en equipo de
L . i ) . 10 puntos
Clasificatorio unipersonales, recuerde trabajo

Entre 3y 4 persona LCTBlen

15 puntos

trabajo

aplique) equipo de trabajo
1 personas en condicion de
eContar con poblacidn  en discapacidad en equipo de 5 puntos
condicion de discapacidad trabajo
N dentro de su equipo de 2 personas en condicion de
Criterio y . , ) | - :
Clasificatorio Uabajo. L‘tm caso de discapacidad en equipo de 10 puntos
micronegocios unipersonales, trabajo
recuerde incluirse en caso de | 3y 4 personas en condicion de
que aplique) discapacidad en equipo de 15 puntos

e Contar con poblacion victima

1 persona victima dentro de

5 puntos

trabajo

dentro de su equipo de equipo de trabajo
Criterio trabajo (En caso de | 2 personasvictima dentro de 10 puntos
Clasificatorio micronegocios unipersonales, equipo de trabajo
recuerde incluirse en caso de Entre 3y 4 personas victima , )
. . . . I5 puntos
que aplique) dentro de equipo de trabajo
o - 1 persona perteneciente a
Criterio e Contar con poblacion P e p : o ,
o : . ) grupos étnicos en equipo de S puntos
Clasificatorio perteneciente a grupos

Alcaldia de Manizales
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Grupos 1y 2 -2023

Etnicos: afrocolombianos, 2 personas pertenecientes a
indigenas y rom. (En caso de grupos etnicos en equipo de 10 puntos
micronegocios unipersonales, trabajo
recuerde incluirse en caso de Entre 3y 4 personas
que aplique) pertenecientes a grupos 15 puntos
étnicos en equipo de trabajo
e Micronegocios gue no
articiparon o no resultaron . v
o P paron ‘ No ha participado en versiones
Criterio seleccionados como ! n )
Clasificatorio nabilitados en versiones previas de»\ programa 10 puntos
e - Micronegocios Manizales
previas del programa :

Micronegocios Manizales.

Inscrito en semana 1de

. 10 puntos
convocatoria
Criterio ® [ncentivo a Inscripcion Inscrito en semana 2 de 8 puntos
Clasificatorio temprana en el programa convocatoria C
Inscrito en semana 3 de - -
5 puntos
convocatoria
=25

TOTAL PUNTOS

Tabla 3. Puntaje requerido para la admision

Puntaje Criterio
<20 puntos No Habilitado
20 - 24 puntos Lista de elegibles
5e Habilitado o banco de
25> puntos
elegibles

Nota uno: Se validd dicha informacién con lo registrado en el formulario de
registro.

Nota dos: Para los micronegocios que presentaron empate, se priorizé la fecha
y hora de inscripcién.

De conformidad con lo dicho anteriormente, se hace necesario la conformacion de un
Panel Evaluador, integrado por emprendedor egresado de un programa de
emprendimiento y un miembro de Incubar Manizales, con el fin de que evallden el
potencial de crecimiento de los micronegocios siguiendo los parametros definidos en
la anterior tabla, quienes sesionaran en una reunion el 16 de agosto del 2025 de 10 am
a 11:00 am, a través de la plataforma Google Meet.

Por tal motivo yo, Laura Lopez Callego, en mi condicion de Coordinadora del
programa Micronegocios Potencia, designo como integrantes del Panel Evaluador a:

ENTIDAD NOMBRE EVALUADOR
EVALUADORA EVALUADOR DELECADO PEREIL
La Porcineria Principa
T ¢ Evaluador 1 Manuela Cobaleda Emprendedor de la
Manizales -
region
S Al ] Aras-
Incubar Evaluador 2 Juan Camilo Galvis H‘ cipal / Area de
Proyectos Incubar

La presente designacion se hace en Manizales, Caldas, a los diez (10) dias del mes de
junio del 2022.

Alcaldia de Manizales




ANEXO 2 PANEL DE EVALUACION

M Gmail @3 YouTube B¥ Maps @ Nueva pestaia

P

Juan Camilo Galvis Diaz ia porcineria Manizales

Manuela Garcia Castafio Margreth

10:11 | Evaluacion Criterios Calsificatorios Micronego...

Mensajes de la llamada

Permitir a todo el mundo enviar mensajes

Los mensajes solo se muestran a los participantes de
la llamada y se eliminan cuando termina

s.google.com/spreadsheets/d/1c

paula sanchez = e
\ ) SWKRzKGvoa-sZ105fETCF4f 63

=3

/

haring

Envia un mensaje

4
il

ura Lopez Gallego

6

o B @ m M 2 | 4

A @ tm ESP 1] —

i

L]



ANEXO 3 PUBLICACION SELECCIONADOS

€« ® 0 F 2 0 @ B8 D 6de3208 ¢ >
Actualizacion sobre tu Participacion en el Programa Micronegocios Potencia (Eéms, seciidos « e s

@ i i i «micronegosiosmanizales@incubar orgs @ vie, Wago, 20116 (hace Bdias)  fy €}

para boc: maizales.mzl, boc: ytzagutierrez8, bee: TU, bee: claudiapatriciaosoriobermudez, bec: Alisa, boc: JCascadas, boo: pra0413267, bc: kreattocolombia =

Estmadola empresario

que te bien. Queremos que aunque tu gosio na ha sido habilitado en Iz fase inicial del programa. has sido incluida/a en nuestro Banco de Elegibles. Esto significa que
en caso de que un micronegocio habilitado en el grupo de Alimentos Transformados o en el grupo de Artesanias, Canfeccion y Moda, desista o decida NO participar, tendrds la oportunidad de
ocupar su lugar.

Apreciames tu interés en =l programa y te animamos 2 seguir trabajando en el detu Si hay alguna 6n en tu estada de an, te iSigue
adelznts can tu ¥ te deseamos muche étal
Atentament,

El Equipe da Micronegacios Potencia

Un archive adjunto- Analizada por Gmail © &

€ B 0 ® B2 0 @ B D i adezane <

Actualizacion sobre tu Participacion en el Programa Micronegocios Potencia (Eima recioidos « X &

0 i0s Manizales -micr i i incubar.crg @ mar, 22 aga, 1812 (hace A diss)  f &

g
para boc: demedinag3, beo: gerencia, bee: medicfarmav, bec: info, bee: daniels, beo: Ama, bee: Milalegrias, bee: alexafinanzas10, bee: Tus, bee: Jazmin, bee: lic.brendamcf77, bee: equilibrioverde2020, bee: =

Estimadala micreamprasariala

Esperamos que te encuentres bien. Queremos informarte que tu solicitud para participar en el prog ios Potencia. en el grupo de Salud y Belleza, o en 2l grupa de Comercio, Servicios y
Turismo, esta siendo evaluada para la praxima convocatoria entre el 28 de agosto y el 22 de septiembre. Posterior a esta fecha publicaremos los resultados y te tendremos informado sobre el estado de tu
micronegocio en el programa.

Agradecemos tu paciencia duranis este proceso y t2 maniendremos informado/a sobre el estado de tu participacion. Independientaments del resuliado, valoramos W interés en 2l programa y te deseamas much
éxito en tu emprendimientao.

Atentamente,
El Equipo de Micronegocios Potencia

Un archive adjunto- Analizado por Gmail © 1

[ TDR Micronegoci... '
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jFelicidades! Has sido Habilitado para el Programa Micronegocios Potencia e B

anizales@incu & vie, 1Bago, 2

3 (hace Bdizs) & & ¥

- yerilsangu -

<micranegocic

: julianalopezb, boo: valentina, boo: emitow

: aljiherrera, boce: luiselizswe03, boo: gabyyfen

yorladyhenao, boc: Relbenitos, boe: Filomena,

Estimado/a empresario, esperamos te encuentres muy bien.

Mos complace informarte que has sido SEleccionado/a Y habilitado/a para participar en el Programa Micronegosios Potencia. Felicitaciones por haber cumplido con todos los requisitos y haber sido

elegido/a para formar parte de esta emocionants oportunidad.

Este programa disefiade por la Secretaria de TIC y Competitividad y |2 para brindarte las herramientas y 2l apoye necesarios para potenciar tu micronegosio & ir 2 un siguiente nivel. Pronta recibirds mas detzlies

sobre las activi w fechas p iEzperamos contar contigo en esta nueva etapa de desarmollo empresaral!

Adjunto encontraras el listado de micronegocios habilitados en el grupe de micrenegocios Alimentos Transformados y en el grupo de Artesanias, Confeccion y Moda.
Tendremosz la proxima convocatona para el grupo de Salud y Belleza, y pars el grupo de Comercio, Servicios y Turismo, a partir del 25 de agosto.

Atentaments,
El Equipo de Micronegocios Potencia

Un archive adjunto- Analizado por Gmail

o
« s O] B0 & B O 3¢ <3
Micronegocios Manizales <rirones - 1
para bee: tatian
Estimado/a emgorendedor.
pe quete bizn. Lame: . despuds de reviear cuidadosamente los requisitos y criterios e elegibilidad, tu micronegocio na cumple con los requisitos baze establecidos para partiipar en el Programa Miconegocios Petencia. A continuacién
recordamos los critenios de habilitacion definidos:
‘Cumple o No Estado
cumple
Cumng iliaco
N Habitado
Habilitado
Mo Cumple Mo Habitado
ilitado
Mo Habditado B
tabiltado ’
Ho cumnple Habilitady

acdo

‘akoramos tu interés en el programa y tu deseo de crecimients empresarial. Te animamos a seguir fortaleciends tu micrenegosio y 3 explorar oiras sporunidades que puedan seradecusdas para b situacion. {Continda rabsjands en tus metas empresaniales!

Atentamente,
El Equipo de Micronegocios Fotenca
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Micronegocios Potencia

En cumplimiento de lo establecido en los Términos de Referencia del programa Micronegocios Potencia, a continuacién, se publican los
resultados definitivos de los micronegocios seleccionados para iniciar el proceso de acompafiamiento en el grupo de Alimentos
Transformados y el grupo de Artesanias, Confeccion y Moda.

Con el total de inscritos en la primera convocatoria, se realizé un primer filtro de evaluacién para seleccionar 50 micronegocios habilitados
en el grupo de Alimentos Transformados y 100 micronegocios habilitados en el grupo de Artesanias, Confeccién y Moda. Incubar realizé un

filtro inicial de acuerdo con la informacion suministrada en el formulario de inscripcién, lo que permitié la verificacion de los criterios
habilitantes.

‘Términos de referencia del programa Banco de elegibles
Seleccionados finales

Micro
negocios

potencia
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LISTADO BANCO DE ELEGIBLES

Micronegocios Potencia

Grupo Alimentos Transformados y Grupo Artesanias, Confeccion y Moda - 2023

Canales Sitio Web Alcaldia de Manizales.Sitio
Oficiales de | Web Incubar Manizales. Fechade | 17/08/2023
publicacién: | Redes sociales de la Alcaldia publicacion:
Redes sociales Incubar Manizales

En cumplimiento de lo establecido en los Términos de Referencia del programa
Micronegocios Potencia, a continuacién, se publica la lista de elegibles de los
micronegocios que serdn habilitados para participar en el Grupo de Alimentos
Transformados y el grupo de Artesanias, Confeccion y Moda, en el caso de que
alguno de los habilitados principales desista o se retire del proceso.

Teniendo en cuenta que el proceso de seleccidn lo realizd un panel de evaluacion
conformado por un emprendedor y un miembro del drea de proyectos de Incubar,
quienes fueron los encargados de evaluar y calificar los criterios relacionados en la
Tabla 1y Tabla 2; y una vez seleccionados los micronegocios habilitados para
participar en los grupos de Alimentos Transformados y el grupo de Artesanias,
Confeccidn y Moda, se procedid con la consolidaciéon de la lista de elegibles para
participar en dichos grupos de acompanamiento en el caso de que alguno de los
habilitados principales desista o se retire del proceso.

Cabe aclarar que la lista de elegibles son aquellos micronegocios que alcanzaron
el puntaje requerido para ser habilitados en el programa, pero no necesariomente
serdn atendidos en estos grupos debido a la limitante de cupos.

Tabla 1 Criterios habilitantes

Criterios Habilitantes Cumple o No cumple Estado
® Ser una persona natural o juridica Cumple Habilitado
radicada en el municipio de
Manizales. No cumple No Habilitado
e Contar con un micronegocio Cumple Habilitado

activo operando en el municipio
de Manizales, es decir, con ventas
actuales.

No Cumple No Habilitado

e Tener ingresos mensuales Cumple Habilitado
promedio por ventas maximo

hasta de $3.500.000

Requisitos
Habilitantes

No Cumple No Habilitado

® Tener hasta maximo 4

~ e
o umple abilitado
empleados. (S es empresa Cumple Habilitado
unipersonal, contar cormo un —
empleado) No cumple Habilitado
e Pertenecer a sectores econdmMicos
como: Alimentos transformados, Cumple Habilitado

Comercio, Turismo, Servicios,

Alcaldia de Manizales
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LISTADO BANCO DE ELEGIBLES

Micronegocios Potencia

Grupo Alimentos Transformados y Grupo Artesanias, Confeccion y Moda - 2023

Artesanias/Confeccion, Salud y

Belleza.

No cumple

No habilitado

e Compromiso del empresario o
equipo
para asistir y participar a las

de un miembro del

actividades programadas

Cumple:
Con firma de carta de
COMpPromiso

Habilitado

No cumple:
En caso de no firmar de
carta de compromiso

No habilitado

Tabla 2. Criterios clasificatorios de seleccién

Criterios

Especificacion

Puntaje

Si manifiesta interés en formar
vy desarrollar sus capacidades

5 puntos

Si sus ingresos cubren costos y

Criterio ohdmcromefvc\os . que gastos de produccion o e
L . e uec e L y D JMLOS
Clasificatorio ))Eml 'ga\rdg crece':e';rt Hn comercializacion de sus P
otenci imiento / o
f ‘ productos / servicios
Sitiene clara una proyeccion a - R
: 5 puntos
futuro para su empresa
1 mujer en su equipo de -
eContar con mujeres en su : U equip 5 puntos
. L 7 trabajo
R equipo de trabajo. (En caso de .
ritero micronegocios unipersonales 2 mujeres en su equipo de 10 puntos
P . | J o L = Al Lol i < R U Al
Clasificatorio ! trabajo

recuerde incluirse en caso de
que apligue)

Entre 3y 4 mujeres en su
equipo de trabajo

15 puntos

e Contar con poblacion LGCTBI

1 persona LOTBI en equipo de

5 puntos

en su equipo de trabajo. (En trabajo
Criterio Ccaso de micronegocios | 2 personas LGTBIl en equipo de - i
L : i g . 10 puntos
Clasificatorio unipersonales, recuerde trabajo
incluirse en caso de que Entre 3y 4 persona LGTBl en - :
: \ . L 15 puntos
aplique) equipo de trabajo
1 personas en condicion de
eContar con poblacidn  en discapacidad en equipo de 5 puntos
condicion de discapacidad 1rabajo
N dentro de su equipo de 2 personas en condicion de
Criterio . / o .
trabajo. (En Ccaso de discapacidad en equipo de 10 puntos

Clasificatorio

micronegocios unipersonales,
recuerde incluirse en caso de

que apligue)

1rabajo

3y 4 personas en condicion de
discapacidad en equipo de
trabajo

15 puntos

Criterio
Clasificatorio

e Contar con poblaciéon victima
dentro de su equipo de
trabajo (En caso de
micronegocios unipersonales,
recuerde incluirse en caso de

| persona victima dentro de
equipo de trabajo

5 puntos

? personas victima dentro de
equipo de trabajo

10 puntos

Entre 3y 4 personas victima

gue apligue) dentro de equipo de trabajo > puntos
| persona perteneciente a
e Contar con poblacion grupos etnicos en equipo de 5 puntos
perteneciente a grupos trabajo
el étnjcos a‘”roc?\omb\ar\os, 2 personas pertenecientes a
indigenas y rom. (En caso de grupos etnicos en equipo de 10 puntos

Clasificatorio

Micronegocios unipersonales,
recuerde incluirse en caso de
gue aplique)

trabajo

Entre 3y 4 personas
pertenecientes a grupos
étnicos en equipo de trabajo

15 puntos

Criterio
Clasificatorio

e Micronegocios que no
participaron © Nno resultaron

No ha participado en versione
previas del programa

10 puntos

Alcaldia de Manizales
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LISTADO BANCO DE ELEGIBLES

Micronegocios Potencia

Grupo Alimentos Transformados y Grupo Artesanias, Confeccion y Moda - 2023

seleccionados como Micronegocios Manizales
habilitados en versiones
previas del programa
Micronegocios Manizales.
Inscrito en semana 1 de )
) . 10 puntos
convocatoria
Criterio e [ncentivo a inscripcion Inscrito en semana 2 de 8 puUNtos
C e . . C J U S
Clasificatorio temprana en el programa convocatoria
Inscrito en semana 3 de . o
. SN 5 puntos
convocatoria
=25

TOTAL PUNTOS

Tabla 3. Puntaje requerido para la admision

Puntaje

Criterio

<20 puntos

No Habilitado

20 =24 puntos

Lista de elegibles

25> puntos

Habilitado o banco de
elegibles

Nota uno: Se validé dicha informacién con lo registrado en el formulario de registro.

Nota dos: Para los micronegocios que presentaron empate, se priorizé la fecha

y hora de inscripcién.

A continuacion, se publican los listados de los Micronegocios seleccionados de la
convocatoria del Programa Micronegocios Potencia que conformardn el banco de elegibles
para el grupo de Alimentos Transformados y en el grupo de Artesanias, Confeccion y Moda:

Grupo Alimentos Transformados

Listado de Banco de Elegibles

1 Maizales

Grupo Alimentos Artesanias, Confeccion y Moda

Listado de Banco de Elegibles
GUMA

TU SITIO 3D

Clau Detalles Con Amor

Alisa belisima

JCascadas

Artesanias praga

~NoOO OB WN I —

Kreatto

MANIZALES

AVANZ A

iVAMOS!



‘ Micro LISTADO BANCO DE ELEGIBLES
‘ negocios Micronegocios Potencia
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Notas importantes:
1. En caso de que uno de los Micronegocios seleccionados se retire o desista,

manifestado por escrito se procederd a actualizar el banco de
seleccionados del programa.

2. En caso tal que el programa Micronegocios Potencia requiera aclaraciones
sobre la informacién entregada y esta sea fraudulenta para beneficiar la
participacién en la convocatoria, dicho Micronegocio quedard excluido del
proceso, lo cual dard espacio para incluir Micronegocios de la lista de
elegibles.

3. Todos los Micronegocios seleccionados estardn sujetos a verificacion de la

informacion entregada.
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Canales
Oficiales de
publicacién:

Sitio Web Alcaldia de Manizales.Sitio
Web Incubar Manizales.

Redes sociales de la Alcaldia
Redes sociales Incubar Manizales

Fecha de
publicaci6n:

17/08/2023

En cumplimiento de lo establecido en los Términos de Referencia del programa
Micronegocios Potencia, a continuacion, se publican los resultados definitivos de
los micronegocios seleccionados para iniciar el proceso de acompanamiento en
el grupo de Alimentos Transformados y el grupo de Artesanias, Confeccion y

Moda.

Con el total de inscritos en la primera convocatoria, se realizé un primer filtro de
evaluacién para seleccionar 50 micronegocios habilitados en el grupo de
Alimentos Transformados y 100 micronegocios habilitados en el grupo de
Artesanias, Confeccion y Moda. Incubar realizé un filtro inicial de acuerdo con la
informacion suministrada en el formulario de inscripcién, lo que permitié la

verificaciéon de los criterios habilitantes:

Tabla 1 Criterios habilitantes

Criterios Habilitantes

Cumple o No cumple

Estado

Requisitos
Habilitantes

® Ser una persona natural o juridica

Cumple

Habilitado

radicada en el municipio de
Manizales. No cumple No Habilitado
Conta \ lelde o Yell o
e Contar con un micronegocio Cumple Habilitado
activo operando en el municipio
de Manizales, es decir, con ventas No CuMmD| No Habilitad
actuales o Cumple o Habilitado
e Tener ingresos mensuales Cumple Habilitado
promedio por ventas maximo
hasta de $3.500.000 No Cumple No Habilitado

® Tener hasta maximo 4
empleados. (ST es empresa
unipersonal, contar cormo un
empleado)

Cumple

Habilitado

No cumple

Habilitado

e Pertenecer a sectores economicos
como: Alimentos transformados,
Comercio, Turismo, Servicios,
Artesanias/Confeccion, Salud y
Belleza.

Cumple

Habilitado

No cumple

No habilitado

e Compromiso del empresario o
de un miembro del equipo
para asistir y participar
actividades programadas

Cumple:
Con firma de carta de
COMPromiso

Habilitado

No cumple:
En caso de no firmar de
carta de compromiso

No habilitado

Alcaldia de Manizales
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A partir de lo anterior, presentamos un resumen del proceso de filtro de la
convocatoria para el grupo de Alimentos Transformados y el grupo de Artesanias,
Confeccion y Moda:

Tabla 2 Resumen Filtro de Convocatoria

Convocatoria I: Grupo Alimentos y Grupo Artesanias,
Confeccién y Diseno

Total inscritos (hasta 15 agosto) 248
Descartados duplicados 7
Descartados de ofros municipios 4
Descartados por No tener ventas activas 21
Descartados por tener ventas superiores a 8
3.5mill
Descartados por tener mds 5 o mds 6
colaboradores
Total descartados 46
Total micronegocios habilitados en primera 002
convocatoria
Pre-listado salud y belleza 18
Pre-listado comercio / servicios / turismo 26
Listado habilitados Alimentos 5]
Listado banco de elegibles Alimentos 1
Listado seleccionados Alimentos 50
Listado habilitados Artesanias, Confeccion
107
y Moda
Listado banco de elegibles Artesanias 7
Listado seleccionados Artesanias,
i 100
Confeccion y Moda

El proceso de seleccidn se realizd a través de un panel de evaluacién conformado
por drea de Proyectos de Incubar y un empresario de la regidn invitado, quienes
fueron los encargados de evaluar y calificar para cada micronegocio los siguientes
criterios clasificatorios:

Tabla 2. Criterios clasificatorios de seleccion
Criterios Especificacion Puntaje

Si manifiesta interés en formar
v desarrollar sus capacidades
Sisus ingresos cubren costos vy
gastos de produccion o
comercializacion de sus
productos / servicios
Sitiene clara una proyeccion a
futuro para su empresa

5 puntos

eMicronegocios gue
demuestren tener un
potencial de crecimiento.

Criterio

L : 5 puntos
Clasificatorio - ”

5 puntos
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Criterio
Clasificatorio

eContar con mujeres en su
equipo de trabajo. (En caso de
micronegocios unipersonales,
recuerde incluirse en caso de
que aplique)

1 mujer en su equipo de
J quip

5 puntos

1raoajo
2 mujeres en su equipo de
J nsuequipo e 10 puntos
trabajo

Entre 3y 4 mujeres en su
equipo de trabajo

15 puntos

eContar con poblacion LCTBI

1 persona LGTBI en equipo de

en su equipo de trabajo. (En trabajo > puntos
Criterio caso de micronegocios | 2 personas LGTBI en equipo de 10 BUALOS
Clasificatorio unipersonales, recuerde trabajo pun
incluirse en caso de que Entre 3y 4 persona LGTBI en L
BT | o Y 15 puntos
aplique) equipo de trabajo
1 personas en condicion de
eContar con poblacion en discapacidad en equipo de 5 puntos
condicion de discapacidad trabajo
Criteri dentro de su equipo de 2 personas en condicion de
riterio : , - : - . -
Clasificatorio Ua_bajo. (En Caso de discapacidad en equipo de 10 puntos
micronegocios unipersonales, trabajo
recuerde incluirse en caso de | 3y 4 personas en condicion de
que aplique) discapacidad en equipo de 15 puntos
trabajo
e Contar con poblacion victima 1 persona victima dentro de -
dentro de su equipo de equipo de trabajo > puntos
Criterio trabajo. (En caso de 2 personas victima dentro de 10 puntos

Clasificatorio

micronegocios unipersonales,
recuerde incluirse en caso de

que apligue)

equipo de trabajo

Entre 3y 4 personas victima
dentro de equipo de trabajo

15 puntos

Criterio
Clasificatorio

eContar con poblacion
perteneciente E grupos
etnicos: afrocolombianos,

indigenas y rom. (En caso de
micronegocios unipersonales,
recuerde incluirse en caso de
que apligue)

1 persona perteneciente a
grupos etnicos en equipo de
1rabajo

5 puntos

2 personas pertenecientes a
grupos etnicos en equipo de
trabajo

10 puntos

Entre 3y 4 personas
pertenecientes a grupos
étnicos en equipo de trabajo

15 puntos

Criterio
Clasificatorio

e Micronegocios que no
participaron © no resultaron

seleccionados como
habilitados en versiones
previas del programa

Micronegocios Manizales.

No ha participado en versiones
previas del programa
Micronegocios Manizales

10 puntos

Criterio
Clasificatorio

e [ncentivo a inscripcion
temprana en el programa

Inscrito en semana 1de
convocatoria

10 puntos

Inscrito en semana 2 de
convocatoria

8 puntos

Inscrito en semana 3 de
convocatoria

5 puntos

TOTAL PUNTOS

>25

Tabla 3. Puntaje requerido para la admision

Puntaje

Criterio

<20 puntos

No Habilitado

20 - 24 puntos

Lista de elegible

25> puntos

Habilitado o banco de

elegibles

Nota uno: Se validé dicha informacién con lo registrado en el formulario de registro.

Alcaldia de Manizales
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Nota dos: Para los micronegocios que presentaron empate, se priorizé la fecha

y hora de inscripcion.

A continuacion, se publican los listados de los Micronegocios seleccionados de la
convocatoria del Programa Micronegocios Potencia que participardn el grupo de Alimentos
Transformados y en el grupo de Artesanias, Confeccion y Moda:

Grupo Alimentos Transformados

Listado de Micronegocios Habilitados

Campo Alegre productos agricolas

Rellenito y algo mas

Origen restaurante
OBLEAS MANIZALITAS
Relleno criollo
Productos D'ELI
Lemon Sweet

La el

Sangria Martina
Restaurante SAZON COSTENO
Comida rdpida la costena

Dulce Tradicidn

Pandora Snack

CrisAn Manizales
UTOPIA Chocolateria Artesanal
Cervezas del EJE

Olghee

Aji Zangano
AREPA BOYACENSE

2(3|3(3|aR3[R[2(3]e|e|~|o o)~ [w|n] -

20 Kiosko minitas

21 Café de Pensilvania

22 Snacks de frutas deshidratadas

23 Delicias la nubia

24 Chucula bondades de la tierra

25 Endulcee

26 Panzerotti Manizales

27 Boom de sabores palomitas de maiz

28 Oriana reposteria




Micro .
hegocios

potencia

RESULTADOS DEFINITIVOS CONVOCATORIA

Micronegocios Potencia

Grupo Alimentos Transformados y Grupo Artesanias, Confeccion y Moda - 2023

Grupo Alimentos Transformados

Listado de Micronegocios Habilitados

29 Nacién pizza

30 D' Chef

31 Korte Sano , sabor y tradicién
32 Artisan pizza

33 Hojuelas Nana

34 Produlac

35 Arrocitas

36 Marianto, dulces momentos
37 Conservas Tita

38 Tajaditos

39 Chocochocolates

40 Chocolates Mestiza

41 Mediterrdneo

42 D-CACAO

43 Gaspar Perez

44 Lumar Cupcake ¢ Tortas
45 Yayasabores

46 Panela érganica

47 Sr Choclo Company

48 Heladeriamartis

49 Rosso Sweets

50 Emprende con cruz

Grupo Artesanias, Confeccion y Disefio

Listado de Micronegocios Habilitados

Tejidos Ovejaz

Urban Chic Studio

Frida By Laura Valentina

Sandra Edith Pérez Hincapié

La Rodriguez

Florette by Daniela

Anna

Dassha Artey vidrio

Ol o|lNo|lag|slw N —

Osadia by sade lenceria

VINHILO ropa de cama

—_
)

Tejiendo Suenos
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Grupo Artesanias, Confeccion y Disefio
Listado de Micronegocios Habilitados

12 Crea con Mile

13 Vultur tienda de rock

14 Velas Camino de luz

15 Esencia

16 Manuart

17 El taller de Amparo

18 Paws of love

19 Accesorios angy

20 Rinethza House

21 Arte con amor

22 Pasitos felices

23 LUANNA faller creativo

24 Rosebud TiendaOnline de Cositas Lindas

25 Joyeria Oroz

26 Be Ga

27 Carito Detalles

28 intima . UNDERWEAR.

29 Motik’s Taller de Arte

30 lluminarte

31 Matas de mi tierra

32 CONFECCIONES GUALA

33 MONIMILI

34 Jsinfronteras

35 Variedades Aguilar

36 REBE

37 Tipis meloss

38 Armonia

39 Alexa de la Vega Disefios

40 Huellitas Doggy

41 AUn sin definir. Confeccién Ropa Interior

42 Las Manitas Mdgicas de Mencha

43 Variedades theo

44 Majestic Bodys

45 Creaciones BERC

46 Taller icoparte

47 Roccopets




Micro .
hegocios

potencia

RESULTADOS DEFINITIVOS CONVOCATORIA

Micronegocios Potencia

Grupo Alimentos Transformados y Grupo Artesanias, Confeccion y Moda - 2023

Grupo Artesanias, Confeccion y Disefio

Listado de Micronegocios Habilitados

48 Vibras tienda energetica
49 Reci-arte

50 Icus.me

51 LENCERIA A TU MEDIA

52 Creaciones lili.

53 DIM_ARTEMACRAME

o4 Outfit Antolin

95 Allana

56 JCascadas

o7 Angela Puerto Homewear
58 BC Pets

99 FLORESCENCIA

60 Arisa personalizados

61 Pink Swimwear

62 11:50 Accesorios

63 AMERICA NATIVA

64 Linagje

65 METAMORFOSIS

66 DULCE ENCANTO

67 Atenea Cueros

68 Closet de tu a t6

69 Tabata

70 Roperomaite

71 La merceria hilos y adornos
72 ILEN

73 Disefiadora Gloria Giraldo
74 Cielogy

75 Decosueiios

76 GILL taller

77 Del Alma Ropa interior
78 Esta en creacién

79 Patmarylenceria

80 Angela Munoz

81 Dulce Evelyn

82 Eco retro arte

83 Tandi Accesorios
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Micronegocios Potencia

Grupo Artesanias, Confeccion y Disefio

Listado de Micronegocios Habilitados

84 Deusperamus

85 Accesorios L&L

86 Disefios Gloren

87 Hecho con amor

88 Chime.negs egolégicas y qecoracién de
espacios interiores y exteriores

89 Creaciones Yoli

90 MERAKI TIENDA DE SUBLIMACION

91 VRUSS

92 Divina Gracia Accesorios

93 Ziba

94 D'crochett

95 Lovestampa

96 Open sostenible

97 Fantasias creativas

98 Taller dulces creaciones

99 La Semilla (Meditaciones Artesanales)

100 Variedades angela

Notas importantes:

1. En caso de que uno de los Micronegocios seleccionados se retire o desista,

manifestado por escrito se procederd a actualizar el banco de
seleccionados del programa.

En caso tal que el programa Micronegocios Potencia requiera aclaraciones
sobre la informacién entregada y esta sea fraudulenta para beneficiar la
participacién en la convocatoria, dicho Micronegocio quedard excluido del
proceso, lo cual dard espacio para incluir Micronegocios de la lista de
elegibles.

Todos los Micronegocios seleccionados estardn sujetos a verificacion de la

informacion entregada.
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negocios,
SRR potencia

-+ Palabras de Jesus David Londono, Secretario Competitividad y TIC,
Alcaldia de Manizales.

. Palabras de Claudia Benavides, Incubar Manizales.

- Objetivo y en qué consiste.
- Fases del programa.

- Recorrido del grupo.

- Beneficios del programa.

- Compromiso de microempresarios y causales de retiro.

MANIZALES

_ABRZZ  incdbor
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>> (EN gue consiste?

Consiste en generar una dinamica enfocada al FORTALECIMIENTO de
PEQUENAS unidades productivas a través de un acompariamiento en
areas de mayor necesidad para gue los micronegocios avancen.

Se pbusca el desarrollo de 4 grupos, gue impacten en total 300
MICronegocios, asi:

1. Alimentos Transformados

2. Artesanias, Confeccion y Moda

23 de agosto al 20 de octubre

3. Salud y Belleza

4. Comercio, Servicios y Turismo

4 de octubre al 30 de
noviembre

MANIZALES

E AR ncdbar
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Grupo

Transtformados
Acompanamiento
Individual para
Seleccionados -

Medicion de
Capacidades

FASES DL
PROGKAMA
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RECORRIDO: negocios)).
GRUPO ALIMENTOS potenaa

Ssemana | Semanas 3, 4y 5 Semana 5 Semanas o,/ 8y 9

Diagnéstico Fortalecimiento Medicion Feria de

Seleccion de micronegocios para siguiente fase

« Asesorias Individuales

 Kit para micronegocios




Talleres de Micro
FORTALECIMIENTO GRUPAL NegocClios,

- Actividades para el fortalecimiento de habilidades y capacidades Ote I I ‘ I a
empresariales de los participantes, estaran dirigidas por expertos sectoriales.

- Tedrico — practicas.

- GRUPALES
Taller De Requisitos R Taller De ) Taller De \ ( Taller Practico ) Taller Modelo ) Taller Manejo )
Minimos De Manipulacion Costos De De Fotografia De Negocios/ e Finsinzas
Funcionamiento De Alimentos Produccion Para Alimentos Propuesta De (Empresariales
Para Empresas (Equipos De Valor Y Personales)
Transformadoras Trabajo De Los
(Registro Micronegocios)

Sanitario/Registro \ ) \ ) \ ) \ J \ J

INVIMA/Etiguetado

Nutricional/Entre

\ Otros)

MANIZALES °

B ARRZE  incdbar



MEDICION DE CAPACIDADES
Empresariales y Personales

Medicion que contempla aspectos como la experiencia empresarial previa, el
dominio de las habilidades empresariales clave, el grado de claridad en la
estructura y evolucion de su negocio, asi como su capacidad para innovar y
adaptarse a los cambios del mercado.

& >
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KIT POTENCIA v MiCcro
acompanamiento a seleccionados

El kit es un conjunto de servicios y elementos disenados para potenciar los procesos O t e I I ‘ I a
de cada micronegocio seleccionado, adaptandose a sus necesidades especificas y

al sector al gue pertenezcan.

KIT POTENCIA:

Varia segun las necesidades y caracteristicas
Asesoria individual en de cada micronegocio. Podra tener por ejm:
tematicas
especializadas del
sector.

Filtro
seleccion
del 20% de
Micronegocios
con mejores
capacidades.

Servicios Como:
Diseno de imagen corporativa, diseno de
etiquetas, codigos de barras, asesoria
adicional con un ingeniero especializado,
registro INVIMA (en caso de ser aplicable),
Impresion de etiquetas.
Adquisicion de otros recursos,
herramientas y servicios relevantes, como
software, licencias de software, recursos
promocionales etc.

Asesoria individual en
mercados y pitch
comercial.

Taller de Pitch
Comercial.

MANIZALES
e

AVANZA

iVAMOS!

Alcaldia de Manizales



»  BENEFICIOS DEL PROGRAMA

. Talleres grupales
Para Alimentos: tedrico practicos v Espacio de

£ virtuales, con : :
Certificado en orientacion Relacionamiento y
Manipulacion de Networking

Alimentos especializada por
sector.

Taller de Pitch Asesoria Especializada
Comercial Individual

(Para 30% con mejor (Para 30% con mejor
desempefio) desempefo)

Kit Potencia
(Para 30% con mejor
desempeno)

|

Fortalecimiento de capacidades y habilidades empresariales y del ser

' MANIZALES ()
U ABRZ2  incdbqr
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)) Compromisos de los
potenc Microempresarios:

—‘ Suministrar Participar
informacion veraz de puntualmente en
sus las actividades

emprendimientos y programadas e
datos personales. informadas.

Aportar en la difusion
y promociondel
programay su
evolucion, a través de
las redes sociales
personales o de sus

Informar
oportunamente de
acuerdo al conducto
regular definido por el
programa, cualquier
duda, inquietud o
inconformidad.

Alcaldia de Manizales " VA M 0 S .'
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Causales de Retiro. potenc

LOos microempresarios gue ingresen al programa
Micronegocios Potencia deben:

Asegurar minimo un (1) participante en todas las actividades
orogramada.

El incumplimiento o atraso del 30% las actividades o documentos

solicitados en el acompanamiento.

Quienes tengan un promedio de asistencia inferior al 30% en la etapa
de finalizacion no obtendran certificado del programa.

En caso de incumplir estas obligaciones, seran retirados del programa.




Mlcro >>

potenua

"POTENCIA TU NEGOCIO, IMPULSA LA CIUDAD"

g MANIZALES . N
= AVBNZA  ncubqr



LINK GRABACION KICK OFF ALIMENTOS - MICRONEGOCIOS POTENCIA:

https://youtu.be/VVCNxM9Yo0g08



https://youtu.be/VCNxM9Yog08

»

MICrQu
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:Bienvenidos! |
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- Palabras de Jesus David Londono, Secretario Competitividad y TIC,
Alcaldia de Manizales.

- Objetivo y en qué consiste.
- Fases del programa.

- Recorrido del grupo.

- Beneficios del programa.

- Compromiso de microempresarios y causales de retiro.

MANIZALES .
AVANZ A chbqr




M1 [eige
>> ¢En qué consiste?

p Ote n C I a Consiste en generar una dinamica enfocada al FORTALECIMIENTO de
PEQUENAS unidades productivas a través de un acompanamiento en

areas de mayor necesidad para que los micronegocios avancen.

Se busca el desarrollo de 4 grupos, gue impacten en total 300
MICcronegaocios, asi:

NIZALES

U AR incdbar
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RECORRIDO: MIleige »
GRUPO ARTESANIAS,
CONFECCION Y MODA pOtenCIa

SETOERER Semanas 3,4y5 Semana5 Semanas 6,7,8y 9

Diagnéstico Fortalecimiento Medicion Feriade B

Seleccion de micronegocios para siguiente fase

Component * Asesorias Individuales

e * Kit para micronegocios
INDIVIDUAL




Talleres de Micro
FORTALECIMIENTO GRUPAL Negocios)

- Actividades para el fortalecimiento de habilidades y capacidades O t e I l ( I a
empresariales de los participantes, estaran dirigidas por expertos sectoriales.

- Tedrico — practicas.

- GRUPALES
Taller de Taller Modelo Taller Taller Practico Taller Manejo
|[deaciony De Negocios/ Segmentacion De Ventas A De Finanzas
Validacion Propuesta De de Clientes Traveés de (Empresariales

Valor Whastapp, Y Personales)
Instagram vy
TikTok




MEDICION DE CAPACIDADES Micro
Empresariales y Personales 160 0CIOS
edcion ave conemplcspectes com o orencsemesorerrese o [JOTENCIA

estructura y evolucion de su negocio, asi como su capacidad para innovary
adaptarse a los cambios del mercado.

Filtro
seleccion
del 30% de
Micronegocios
con mejores
capacidades.




KIT POTENCIA y MICro
acompanamiento a seleccionados

El kit es un conjunto de servicios y elementos disenados para potenciar los procesos O t e I l ‘ I a
de cada micronegocio seleccionado, adaptandose a sus necesidades especificas y
al sector al que pertenezcan.

KIT POTENCIA:

Varia segun las necesidades y caracteristicas
de cada micronegocio. Podra tener por ejm:

Asesoria individual en
tematicas especializadas
del sector.

Asesoria individual en

Filtro
selecciéon
del 30% de
Micronegocios

con mejores
capacidades.

Servicios como:
Diseno de imagen corporativa, diseno de
etiguetas, codigos de barras, asesoria
adicional con un ingeniero especializado,
registro INVIMA (en caso de ser aplicable),
Impresion de etiquetas.
Adquisicion de otros recursos, herramientas
y servicios relevantes, como software,
licencias de software, recursos
promocionales etc.

mercados y pitch
comercial.
Taller de Pitch

Comercial.

MANIZALES

AVANZ A\



”>  BENEFICIOS DEL PROGRAMA
A

Espacio de
Relacionamiento y
Networking

Taller de Pitch Asesoria Especializada
Comercial Individual

(Para 30% con mejor (Para 30% con mejor
desempefio) desempeno)

Kit Potencia
(Para 30% con mejor
desempeno)

|

Fortalecimiento de capacidades y habilidades empresariales y del ser




MI [eige .
)) Compromisos de los
potenc Microempresarios:

Participar
suntualmente en
1as actividades
programadas e
informadas.

mformacmn veraz
de sus
emprendimientos

difusiony

oportunamente de promociondel
acuerdo al conducto programay su

regular definido por el evslucién, a través
programa, cualquier ‘2 las redes

dudaq, inquietud o sociales personales

E;! MANIZALES [
B ARKZE  incdbgr



Mlcro
Causales de Retiro: potenc

LOS microempresarios gue ingresen al programa
Micronegocios Potencia deben:

>>

Asegurar minimo un (1) participante en todas las actividades
programada.

Elincumplimiento o atraso del 30% las actividades o documentos
solicitados en el acompanamiento.

Quienes tengan un promedio de asistencia inferior al 30% en |la etapa de
finalizacion no obtendran certificado del programa.

En caso de incumplir estas obligaciones, seran retirados del programa.

@ A NIZALES °
B ABRZE  inclbor



Mlcro >>

potenua

"POTENCIA TU NEGOCIO, IMPULSA LA CIUDAD"

B ABRZE  incdbar



ANEXO 4 APERTURA DEL PROGRAMA artesanias

Participants (73)

) Compromisos de los
potencia Microempresarios:

‘Suministrar

Jesis David Lon.

Osadia by sade

Decosiefios

Juan Quiceno

PO*FBOBO000COBO000GS

E Jesus David Lon. Osadia by sade Decoslefios

»  BENEFICIOS DEL PROGRAMA H

) Juan Quiceno

[

T
o o oo B RS o e 0
w0 incdbar

Manuela Serna Angela Puerto

Maria de los an. Daniela-Meraki Yolanda Vanegas

Marla Alejandra Stefanny Jurado Lorena Morales

Participants (72)

Jests David Lon.

Osadla by sade
Taller de ’ll‘t‘m Kit Pot
e (Para 30N con mejor

desempero)

(Para 30% con mejor (Para 30% con mejor
il Decosiefios

desempenio)

= Y
Fortalecimiento de capacidades y habilidades empresariales y del ser

Y A% incdbar

Juan Quiceno



Participants (69)

fnegocios)

potencla Jesas David Lon.

KIT POTENCIA:
/ar1s sagun las necesidades y carctaristicas
de cada micronegacia o tear por ejm

i Osadia by sade
Crawte o imagen corporatna, dana on
Uauatan, COKO8 00 DTN, Aesorh
Aol CON LN INGeNe(0 eepecializado,
w0 INVIMA (00 Gano de st aplicabiel.

Decoslefios

B*eB0BO000Rc00Ge

Micro
potencia

Sesion de bienvenida

Jueves ‘
24de agosto @ 5.00 p.m.

iConéctate! © https;/n9.cl/iwksl

zoom

Este espacio es de suma importancia
para seguir adelante con el programa de formacién.







ANEXO 4 APERTURA DEL PROGRAMA

Micronegocios Potencia Alimentos

D))
potencia
GRUPO ALIMENTOS

+ Palabras de Jesus David Londofio, Secretario Competitividad y TIC,

Alcaldia de Manizales.
- Palabras de Claudia Benavides, Incubar Manizales

 PROGRAMA MICRONEGOCIOS POTENCIA
. Objetivo y en qué consiste.
- Fases del programa
- Recorrido del grupo.
« Beneficios del programa

- Compromiso de microempresarios y causales de retiro.



@ Zoom Rewrién

Paula Andrea S4

Micro

lnegocios]
G ootencia

Palabras de Jesus David Londofo, Secretario Competitividad y TIC,
Alcaldia de Manizales
Palabras de Claudia Benavides, Incubar Manizales.

Objetivo y en qué consiste.

+ Fases del programa.

+ Recorrido del grupo.

Beneficios del programa.

Compromiso de microempresarios y causales de retiro.

m Reunién

Micro

lnegocios]
RN ootencia

- Palabras de Jesus David Londoio, Secretario Competitividad y TIC.
Alcaldia de Manizales
+ Palabras de Claudia Benavides, Incubar Manizal

+ Objetivo y en qué consiste.

+ Fases del programa

+ Recorrido del grupo.

+ Beneficios del programa

“ompromiso de microempresarios y causales de retiro,

Participantes (31)

G Uisos soazse

wina Henso

Loisa ds Marique castaheda
Margreth Mesa

Maia Paka Restrepo Echevery
Nicol Gaspar

Olga Lucia Henso Lema

Orana Rodiguez

Oscar Duyan Toro Correa

valentina Girado

Vesica Gutiérrez

gabriela fernandez

6086608000608 086

Martha Morales

Invitar Reactivar mi sudio

Participantes (39)

Manuela ... (Coanftridn, yo) &

Incubar (Anfitrién s

claudia Benavi.. (Coanfitrién) (&

Carol Naranjo

EN-NaN-NoN-N:N-N-N-N-N N N5

Claudia Benavides '
Macia Juizna

Adriana Valencia ¥ o
Alejandra Rojas Aarez ¥
Alexis Marin Mojoco ¥
Andrea Sénchez §

Clara ines holguin diaz ¥
Claudia Gomez 2]
Danitla Salazar ¥
Disna Marcela Pefia Ocampo #1720



Luisa fda Manri Emma Isabel Ma Natalla Ramirez Yuly Gomez R T

» Manrique castad Emma Isabel Natalia Ras T ——

[ séenciar a todos |

Chat de Ia reunién

Liliana Salazae Diana Marcela P. Yesica Gutiérrez Lenin Rosso

Gerardo Ramirez Claudia Gomez Alcjandra Rojas. Margreth Mejia Olga Lucia Hena.

Alnjo as Ahare Margreth Mejia a L Lema

Nicol Gaspar Diana Vasquez Valentina Giraldo Lina Henao

= Zoom Reunién - G

Participantes (42)

@ s

Luisa fda Manri Natalia Ramirez Faber Orozco B i isra

3 © e
|

Chat de Ia reunién

Daniela Salazar

Julian Andrés LUIS HONORIO. Emma Isabel Ma. Yuly Gomez

ulidn André:

Yesica Gutiérrez Lenin Rosso Gerardo Ramirez Alejandra Rojas.

Alejandra Roj

Muchas gracias Feliz tarde

Margreth Mejia Olga Lucla Hena. Nicol Gaspar Valentina Giraldo .

N -]

@ F M (@)W Googh ] G " - )

'NIC'AMOS y Micro

imentos
Grupo: Alime
Fransformados potencia

Sesion de bienvenida

Miércoles g
23 de agosto @ 500 pm.

iConéctate! © https;/n9.cl/tmyri

zoom

Este espacio es de suma importancia
para seguir adelante con el programa de formacion.







Micro ACTA ASESORIA

Micronegocios Potencia

potencia 2003
Nombre asesor: | Martha Isabel Chalarca Duque
Area: | Modelo de Negocio y propuesta de valor. Grupo: Alimentos transformados.
F .| 28/08/2023 Hora de Inicio: 8:00 a.m. Hora de 11:00 a.m.
echa: Lo
Finalizacion:
Lugar: meet.google.com/pmh-mbkz-ygb
PARTICIPANTES
Nombre Micronegocio
1 olGhee
2 Chocolates Mestiza
3 lumarcupcake tortas
4 Yayasabores
5 Café de Pensilvania
6 Relleno criollo
7 Chocochocolates
8 Tajaditos
9 Sangria Martina
10 Rellenitos y algo mas
11 Nacién pizza
12 Kiosco la cancha
13 Dulce Tradicién
14 Aji Zangano
15 Panzerotti Manizales
16 Origen restaurante
17 Conservas Tita
18 AREPAS BOYACENSES
19 Pandoa snack
20 D-CACAO
21 Marianto, dulces momentos
22 Origen restaurante
23 Ol'ghee
24 Emprende con cruz
25 Hojuelas Nana
26 SAZON COSTENO
27 Arrocitas
28 UTOPIA Chocolateria artesanal
29 La costefia comida rapidas
30 Gaspar Perez
31 Snack deshidratados mesones
Programa de: Operado por:
M

S

Alcaldia de Manizales

sssssssssssssss
¥ COMPETITIVIDAD




Micro ACTA ASESORIA
Micronegocios Potencia

@) otencia 2023

32 CrisAn Manizales

33 Obleas manizalitas

34 Obleas manizalitas

35 Endulcee

36 Rosso Sweets

37 Delicias Myrluz

38 D chef

39 Cervezas Del EJE SAS

40 Productos D'ELI

41 Snaks deshidratados mesones

DESARROLLO TEMATICO DE LA SESION

Temas tratados.

Modelo de negocio y propuesta de valor, se plantearon los nueve (9) bloques del modelo de negocio tipo
Canvas, explicando y dando ejemplos de cada uno de ellos a fin de que los particionales puedan definir el
modelo de su propio negocio.
Se hizo mayor énfasis en el componente de propuesta de valor, mencionando sus caracteristicas, la
importancia que tiene para llegar de manera efectiva al mercado.

Otros componentes socializados, Segmento, relacionamiento y canales para llegar a los clientes, actividades,
recursos y aliados clave y aspectos econdmicos como costos y generacion de ingresos.

Compromisos

Responsable
1 | Enviar la presentacion y formato en Excel para el diligenciamiento Asesor
del modelo de negocio
2
3

&4%;}‘10_ | (” }'zo)(,n(c;) CG

Firma del Asesor (a)

Programa de:

Operado por:

¥ COMPETITIVIDAD




Alejandra Rojas Cruz elena Rodas Jeniffer Paola Martinez D...

F 8

.

Fruta Pandora Sebastian Santander

S

Sandra Carvajal pineda Andrea Perdomo

09:14 | Modelo de Negocio y propuesta de valor G. Al... $

[#] Martha Chalarca (Té, presentando)

Para evitar una duplicacién infinita, no compartas toda la pantalla o
ventana del navegador. Mejor comparte solamente una pestafia o una
ventana diferente.

09:59 | Modelo de Negocio y propuesta de valor G. Al...

Luz Alba Henao G

luisa marina Aristizabal

oD B ©@ @ ®

Detener la presentacion

Ignorar

DEI@@@

— O

\

12 mas

%

DIANA CAROLINA VR

W

MANUEL ALEJANDRO R... Yerilson Guerrero

J
| Martha Chalarca

Alejandra Rojas

c

Andrea Perdomo DIANA CAROLI... Cruz elena Rodas

I

Luisa Fernanda




0 M L

Olga Lucia Henao Luisa Fernanda Manrique Alejandra Rojas MARTHA MORALES LUIS ELIAS VILLANUEVA

X

a S

Andrea Perdomo andrea sanchez

?‘ “He

10 més

Cruz 8leRa Rodas Rosso Sweets Sandra Carvajal pineda LUIS HONORIO GARCIA ...

%

Karen Daniela Lopez Grajales DIANA CAROLINA VR Martha Chalar(/:a

10:16 | Modelo de negocio y propuesta de valor G. Ali...

[#] Martha Chalarca (Ti, presentando) P
'ersonas

2+ Agregar personas

Q_ Buscar contactos

| Andrea Perdomo
| EN LA REUNION

Colaboradores

L C

Martha Chalarca (Tu)

eunion

Martha Chalarca

Tu presentacion

pantalla o ventana del navegador. Mejor comparte
solamente una pestafia o una ventana diferente.

Andrea Perdomo
Ignorar

Martha Chalarca andrea sanchez

@
‘ Alejandra Rojas
A i Detener la
Para evitar una duplicacién infinita, no compartas toda la el

29 | Modelo de negocio y propuesta de valor G. Ali... @ @ @

\Y L

Myriam Londono Andrea Perdomo LUIS ELIAS VILLANUEVA

C S N M

Cruz elena Rodas Sandra Carvajal pineda Nicol Esteban Gaspar Perez MANUEL ALEJANDRO RO..

m L a ¥

i

maria juliana ocampo ruiz Luz Alba Henao G andrea sanchez IS HONORIO GARCIA C..

X 4
L EY
Carol Naranjo abandono la reunion

Alejandra Rojas Rosso Sweets

10:52 | Modelo de negocio y propuesta de valor G. Ali...










MiCro
Nnegocios,
potencia

MODELO DE NEGOCIO

y
PROPUESTA DE VALOR

incUbar







¢ Qué es un modelo de negocio? mMiQI’O

potencila

Describe lalogica de como la empresa

 Crea, capturay entrega valor.

 Disena, produce, comercializa, ofrece su
servicio al mercado.




cla

Modelo de negocio 1egocCic
i ES DISTINTO DE UN PLAN DE NEGOCIO! pOte n

- Ay 1°
N

idea
Concepto
Oportunidad
Creatividad

informe ascrilo
Detalle técnico
Factibilidad
Detalles y mas detalles!

..de negocio




MICro
nNegocios,
potencila
DINAMICO
FUNCIONAL
REDISENAR
ADAPTAR
SEGUN LOS CAMBIOS
RAPIDOS Y CONTIUOS




N
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Bloques de
construccion

Alcaidia de Manizales



Modelo de Negocio

Red de aliados

Actividades claves 1

Propuesta de valor

Recursos claves f

Relacién con los clientes

€< Segmento de clientes

Canalesy
comunicacion

Estructura de Costos

Flujo de ingresos




Modelo de Negocio

servicios

‘Describa la oferta a traves de productos o

v ¢ Qué necesidades o problemas se resuelve con el producto o
servicio que ofrece actualmente?

v' ¢ Cual es el producto o servicio y que caracteristicas tiene?




La propuesta de valor es la razén por
la cual los segmentos de clientes
eligen su oferta y no la de la
competencia.

Modelo de Negocio

Si no sabemos cual
es el beneficio para
el cliente, estamos

Describe la forma especifica como se
genera valor al mercado.

La propuesta de valor debe estar disefiada con base en las pel’dlendO el tlem po
' razones que tiene el cliente para adquirir el producto o servicio. Branco Welss
| Empresario

Propuestas de Valor




1. Propuesta de Valor Micro
negocios,

potencila

¢, Quée paquetes de producto/servicio se esta ofreciendo a cada segmento de

clientes?
¢, Qué necesidades se estan logrando satisfacer

¢,Cual problema que se esta ayudando a resolver? ]
¢, Qué valor se esta entregando a los clientes? < B X
¢, Cuales son las caracteristicas distintivas de la oferta? \

Fuente: Business Model Generation




1. Propuesta de Valor




Propuesta de Valor (%;'&m
potencila

Una propuesta de valor debe desarrollarse alrededor de las razones que tiene el cliente para
tomar una decision de compra, son estas razones las que determinan las ventajas

competitivas futuras de los nuevos negocios.

Algunas razones que reflejan lo que el cliente valora para decidir




Propuesta de Valor &%)EEB
) potencia
Calidad: El concepto implica dos aspectos.

* Mayor confiabilidad: fendmeno que se relaciona con el proceso de produccién.

* Mayor nivel de desempeiio: se refiere a una propiedad, atributo o caracteristica del
producto que el cliente valora, y que satisface determinadas necesidades que no lo
hacen los productos de la competencia o si lo hacen en un nivel inferior. Satisfacer
necesidades o mejorar el nivel de satisfaccion se puede lograr mediante la utilizacion
de una nueva tecnologia o una mejorada.

4 Disponibilidad: Si todos los demas aspectos son similares/iguales el cliente preferira el
producto que ofrezca una disponibilidad mas rapida.




N X X X

Propuesta de Valor &%’Em

potencila

Servicio al cliente: El servicio al cliente aumenta la utilidad del producto o las relaciones
sociales que complementan su venta o0 uso.

Atractivo especial: Abarca el estilo y comprende un aspecto estético. El disefo atractivo
puede ser funcional siendo la funcionalidad misma un atractivo.

Conocimiento: Cuando un cliente conoce mas de un producto que de las alternativas de la
competencia lo elige por el nivel de seguridad que ofrece el conocimiento.

Estabilidad: La estabilidad de las relaciones a largo plazo puede ser un factor de compra
(relacidon entre el cliente y el proveedor).

Otras ventajas: Factores psicologicos, politicos, ideoldgicos mas que racionales.




Micro

potencia

https://www.youtube.com/watch?v=y5JFQcAg
eRw



https://www.youtube.com/watch?v=y5JFQcAgeRw

Modelo de negocio Micro

n DS
Describa los diferentes grupos de personas u pOte n C | a
organizaciones - clientes para la oferta
realizada

Con el producto o servicio se debe lograr
satisfacer una necesidad del cliente de la

La segmentacién de clientes... , ) )
forma mas exacta y eficaz posible.

Sirve para disefiar una estrategia de mercadeo especifica, y por
tanto, mas eficaz para los distintos segmentos.

Segmentos de clientes

Alcaidia de Manizales



Modelo de negocio ICTO

2 a

o 74 ’ - == - pe 2
1608 F %
f |\
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Un grupo de consumidores representa segmentos diferentes si:
Sus necesidades requieren y justifican una oferta diferente
Son alcanzados a través de diferentes canales de distribucion
Requieren diferentes tipos de relaciones

Tiene rentabilidades muy diferentes

Estan dispuestos a pagar por diferentes aspectos de la oferta.

Segmentos de clientes

Tomado y adaptado de Business Model Generation.



Modelo de negOCI :2 = a
€ . potencia

" /7

El ejercicio se facilita si se tiene en cuenta que existen diferentes tipos de segmentos:
« Mercados de consumo masivo: No se distingue diferencias entre segmentos de clientes. La propuesta de valor, los canales de distribucion y

las relaciones con los clientes se enfocan en un gran grupo de clientes con necesidades y problemas muy similares.

» Nichos de mercado: La oferta en este acaso se concentra en la atencion de grupos de clientes especificos y especializados. La propuesta de
valor, los canales de distribucion y las relaciones con los clientes se adaptan a los requerimientos especificos del nicho de mercado.

Segmentos de clientes

Tomado y adaptado de Business Model Generation.



Modelo de negomof — Tl o R
L  potencia

A7,
/ N7

>
1

El ejercicio se facilita si se tiene en cuenta que existen diferentes tipos de segmentos:

« Segmentos de clientes: Algunos modelos de negocio distinguen entre diferentes segmentos de
clientes cuando sus necesidades y problemas son ligeramente diferentes.

* Diversificado: Una empresa puede atender a un grupo de segmentos diversificado, si sus
necesidades o problemas son sustancialmente diferentes.

Segmentos de clientes

'omado y adaptado de Business Model Generation. Alcalc e Manizales



Modelo de negocio Micro
p O t e n c: 1a

v¢A qué tipo de segmentos de clientes esta
dirigida la oferta: mercado masivo, nicho de
mercado, segmento especifico o segmento
diversificado?
v'¢,Qué tipo de clientes se desarrollan con el modelo
de negocio?

v'¢ Quiénes son nuestros clientes mas importantes
?

3. Segmentos de clientes




MiCro
: “N”.‘f;'é" Nnegocios,
* SEGMENTADO pOtenC|a

* DIVERSIFICADO

|

Bancolombia

|

exito
amazoncom




MICro
potencila




CLIENTES

Micro

ptencna







Segmentos de Clientes Micro
nNegocios,

potencila

¢ A quiénes les estoy creando valor?

¢, Quiénes son nuestros clientes mas importantes?

/\/

Fuente: Business Model Generation




Modelo de Negocio cre
p o te n c: 1a

Describe como la empresa
se comunica y llega al
segmento de clientes con la

propuesta de valor

v ¢A través de qué canales se esta contactando a los
clientes?
v’ ¢con cudles se trabaja mejor y porqué?

Canales de distribucidon y comunicacion




—

Modelo de negocio

potenaa
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Para cada producto o servicio identificado hay que definir el
canal para su distribucion adecuada, teniendo en cuenta
gue existen diferentes tipos de canales y diferentes fases

para su desarrollo:

Canales de distribucidon y comunicacion




Modelo de negocio

potenaa

TIPOS DE CANALES

2 o Fuerza de ventas
g g Sitio web
= Tiendas propias
&)
(7] ’ .
e) 2 Tiendas de socios
3 o Mayoristas
o O
= =

FASES PARA SU DESARROLLO

1. Como hacemos
conciencia acerca de la
existencia de nuestros P /
S

4. Entrega, como se
ofrece el valor propuesto a
los clientes

2. Como hacemos que
nuestros clientes evallen
nuestra oferta

3. Como facilitamos la
compra

5. Como incrementamos el
valor del producto vendido

~

/




VIDEO Micro
potencia

https://www.youtube.com/watch?v=GV 2xV-ZIYE



https://www.youtube.com/watch?v=GV_2xV-ZIYE

Canales de Distribucion

potencia

¢ A través de qué canales llegamos a nuestros segmentos de clientes?

Fuente: Business Model Generatiog



VIDEO Micro
potencia

https://www.youtube.com/watch?v=H-0ilOieRIk



https://www.youtube.com/watch?v=H-0il0ieRIk

Relacion con el Cliente MICro

negocios,
potencila

¢, Qué tipo de relaciones construimos con nuestros clientes?
¢,Cuales ya estan establecidas?

Fuente: Business Model Generatio



Modelo de Negocios lsige

v ¢,Como se gana dinero con el modelo?

v ¢, Qué mecanismos de fijacién de precios
utilizaremos?

venta de activos

tarifa de uso, cuotas de suscripcion,
préstamos /

alquiler/arrendamiento,

concesion de licencias

honorarios de corretaje

publicidad

p otencla

Describe como se genera dinero con el
modelo de negocio




C 1 (
poten

¢, Como prefieren pagar?

Modelo de Ingresos iCI’O

¢, Por qué valor generado estaran pagando mis clientes?

¢, Con qué frecuencia y montos?

suscrPCOM

Fuente: Business Model Generatiq



Modelo de Negocio

M |<: ro
¢, Qué recursos claves p
rl\leguc')i:gsr])“es”o modelo de Describa los activos mas importantes para
Fisic%s ' el desarrollo del modelo de negocio
Intelectuales
Humanos
| Financieros




Recursos Clave MiCro
Nnegocios,;

¢, Qué recursos y capacidades requiere mi propuesta de valor? p Ote n C I a

... las relaciones con mis clientes?

... mis canales?

... mi modelo de ingresos?

CINANCIERO®

Fuente: Business Model Generatio



Modelo de Negocio
potencna

¢Qué actividades clave requiere
nuestro modelo de negocio?

Describa las cosas mas
Importantes que  debemos
hacer para entregar la oferta de
valor

Actividades clave




Actividades Clave Micro
Nnegocios,;

¢,Qué actividades clave requiere mi propuesta de valor? p Ote n C I a

Fuente: Business Model Generat

... mis canales? . . .
... las relaciones con mis clientes?
c\ON

resOLY ... mi modelo de ingresos?

pE
pROB

LEMAS

N\ANTEN\N“ENT




Modelo de Negocio Micro
: potencna

. Describe la red de socios vy
' proveedores que hacen posible el
modelo de negocio

¢, Quiénes son nuestros aliados claves?
- ¢ Quiénes son nuestros proveedores claves?
¢, Qué recursos claves adquirimos de los aliados?
Cudles de las actividades claves son realizadas por los aliados?

Red de Partners (socios estratégicos)




Redes de Aliados Clave MICro
Nnegocios,;

¢, Quiénes son aliados y proveedores clave? p Ote n C I a

¢ Qué recursos clave entregan?

¢, Qué actividades clave realizan?

Fuente: Business Model Generatiq



Modelo de Negocio Micro

J =
e
a | ¢,Cudles son los costos mas importantes en relacién a

j nuestro modelo de negocio?

Cudles recursos claves son mas caros?
¢,Cudles actividades claves son mas caras?

Describa los costos incurridos
para operar el modelo de
negocios

Estructura de costos




Estructura de Costos

¢, Qué recursos clave son los mas costosos?

¢, Qué actividades clave son las mas costosas”?

T
VARIA Os

BLES

Fuente: Business Model Generatiq



Lienzo para disenar el modelo de negocio

RELA&CINES SEGMENTOS
COM LOS CLIEMNTES DE CLIENTES

-

DE COSTOS INGRESOS




RELACION CON CLIENTES:
Qué tipo de relacion espera que

establezcamos y mantengamos ¢ de
nuestros segmentos de clientes?

Establecida? Costos?

CANALES DE DISTRIBUCION
A través de que canales nuestros
lientes quieren ser alcanzados ? Como los
estamos alcanzando ahora? Como estan integrados
nuestros canales? ENTREGA: COmo proveemos
ervicios postventa, Como estamos entregando
propuesta de valor a los clientes. COMPRA: Cémo
podemos permitir que nuestros clientes compren
productos o servicios especificos.

SEGMENTOS DE CLIENTES:

¢A qué tipo de segmentos de
clientes se orienta la oferta:
mercado masivo, nicho de
mercado, segmento
especifico o segmento

diversificado?

# ;Qué caracteristicas tienen

entes en cada
skgriento?
¢, Quiénes pueden ser
nuestros mas importantes
clientes?




Micro

potencia




MICI’O >>

potenua

"POTENCIA TU NEGOCIO, IMPULSA LA CIlUDAD"
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