TIEMPO ACT. APOYO A LA FORMACION

INSTRUCTOR: NADIA VIVIANA MORENO VARON

CENTRODE  CENTRO INDUSTRIAL Y DE DESARROLLO EMPRESARIAL DE
FORMACION:  sOACHA

FECHA INICIAL: 01/08/2023 00:00:00
FECHA FINAL:  31/08/2023 23:59:59

ACTIVIDADES ACADEMICAS

FICHA 2813838 - CARACTERIZACION DE AUDIENCIA PARA CAMPANAS
DE APRENDIZAJE: DIGITALES

Prospectar clientes de acuerdo con los segmentos objetivo y
estrategia de ventas

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

RAL IDENTIFICAR LOS PROCESOS DE SEGMENTACION DE MERCADO SEGUN LAS CARACTERISTICAS DE LA MARCA.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RA2 CLASIFICAR PROSPECTOS Y MICRO SEGMENTACIONES SEGUN EL MERCADO OBJETIVO.

RA3 PROGRAMAR LAS AUDIENCIAS SEGUN EL PLAN DE MARKETING DIGITAL.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 46,00

FICHA 2813840 - CODIGOS QR COMO ESTRATEGIA DE VENTAS.
DE APRENDIZAJE:

Impulsar productos de acuerdo con el plan promocional y
protocolos de camparia

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

RAP 1: DISENAR ESTRATEGIAS DE EXPERIENCIA OMNICANALIDAD ACORDE A LOS PLANES DE COMUNICACION Y VENTAS DE LA
EMPRESA

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:
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RAP 2: IMPLEMENTAR MATERIAL PROMOCIONAL ACORDE A LAS ESPECIFICACIONES TECNICAS.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 46,00

FICHA 2813839 - CARACTERIZACION DE AUDIENCIA PARA CAMPANAS
DE APRENDIZAJE: DIGITALES

Prospectar clientes de acuerdo con los segmentos objetivo y
estrategia de ventas

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

RA1 IDENTIFICAR LOS PROCESOS DE SEGMENTACION DE MERCADO SEGUN LAS CARACTERISTICAS DE LA MARCA.

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RA2 CLASIFICAR PROSPECTOS Y MICRO SEGMENTACIONES SEGUN EL MERCADO OBJETIVO.

RA3 PROGRAMAR LAS AUDIENCIAS SEGUN EL PLAN DE MARKETING DIGITAL.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 46,00

FICHA 2813827 - CARACTERIZACION DE AUDIENCIA PARA CAMPANAS
DE APRENDIZAJE: DIGITALES

Prospectar clientes de acuerdo con los segmentos objetivo y
estrategia de ventas

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

RA1 IDENTIFICAR LOS PROCESOS DE SEGMENTACION DE MERCADO SEGUN LAS CARACTERISTICAS DE LA MARCA.

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RA2 CLASIFICAR PROSPECTOS Y MICRO SEGMENTACIONES SEGUN EL MERCADO OBJETIVO.

RA3 PROGRAMAR LAS AUDIENCIAS SEGUN EL PLAN DE MARKETING DIGITAL.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 46,00
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FICHA 2816416 - ADMINISTRACION Y CONTROL DE INVENTARIOS
DE APRENDIZAJE:

CONTROLAR INVENTARIOS DE ACUERDO CON
LINEAMIENTOS ESTABLECIDOS.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ESTIMAR COSTOS DE INVENTARIOS SEGUN METODOS DE VALUACION, ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

IDENTIFICAR FUNCIONES, METODOS, TIPOS Y SISTEMAS DE INVENTARIOS.

IMPLEMENTAR METODOS DE CONTROL DE INVENTARIOS, SEGUN POLITICAS ESTABLECIDAS POR LA ORGANIZACION.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 40,00

TOTAL HORAS ACTIVIDADES ACADEMICAS: 224,00

EVENTOS DE DIVULGACION TECNOLOGICA - EDT's

FICHA FECHA INICIO FECHA FINAL EVENTO HORAS

TOTAL TIEMPO EDT's: 0,00

ACTIVIDADES ADICIONALES

FECHA INICIAL FECHA FINAL ACTIVIDAD HORAS

TOTAL ACTIVIDADES ADICIONALES: 0,00

INSTRUCTOR: NADIA VIVIANA MORENO VARON

CENTRODE  CENTRO INDUSTRIAL Y DE DESARROLLO EMPRESARIAL DE
FORMACION: sOACHA

31/08/23 14:55 Page 3 of 3



