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GUIA 3 DETERMINAR LA PROPUESTA COMERCIAL

GUIA 3 Determinar la Propuesta Comercial

- Ocultar descripcion

A ©®© 1de1 ®

GUIA 3 Determinar la Propuesta Comercial

Descargue la guia 3 Determinar la Propuesta Comercial AQUI

SENA

N

PROCESO DIRECCION DE FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL
FORMATO GUIA DE APRENDIZAJE
1. IDENTIFICACION DE LA GUIA DE APRENDIZAJE No. 3

¢ [Denominacion del Programa de Formacion: Técnico en Asesoria Comercial
e Cadigo del Programa de Formacion: 631101 V2
¢ Nombre del Proyecto: Desarrollo

empresas didacticas y de la region de

risaralda

# Fase del Proyecto: Planeacion del procesode venta en

® Actividad de Proyecto: Realizar propuesta comercial que responda a las necesidades y
expectativas de los clientes segun las politicas de la organizacion.

¢ Competencia: Comercializacion de productos y servicios

# Resultado a Alcanzar: Estructurar propuesta comercial del producto y servicio de acuerdo con el
mercado objetivo.

¢ [Duracion de |la Guia: 144 horas
2. PRESENTACION

Una vez adquiridas las capacidades para conocer los gustos y preferencias de los clientes potenciales y
reales de la organizacion, ¥ haber realizado su caracterizacion, es indispensable conocer los atributos v
beneficios que ofrecen los productos y servicios a ofertar, es por esto que en esta guia de aprendizaje se
pretende que adquieran habilidades en la forma como se van a dirigir a ellos, para hacerles propuestas
comerciales que potencialicen la imagen y presentacion de los productos y servicios, logrando asi una
diferencia competitiva gue active el acercamiento con los clientes para con buenos argumentos realizar un
cierre efectivo de ventas que generen beneficios tanto para la organizacion como para los clientes.

3. FORMULACION DE LAS ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE

CONTENIDO 1
1. Elinstructor dara la bienvenida, haciendo una descripcion del contenido de la guia de aprendizaje.

2. Dinamica de integracion de los participantes (reflexién sobre los prejuicios).
{Quien mato a Maria?
Maria fue encontrada muerta en su cama, estaba sola en la habitacion, solo habia petalos de rosa a su
alrededor. La habitacion tenia una ventana muy pequena por donde entraba aire, nadie podia entrar o




PLAN DE TRABAJO CONCERTADO GUIA 3

Plan de Trabajo concertado Guia 3
- Ocultar descripcion
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Plan de Trabajo concertado Guia 3

descargue Plan de Trabajo concertado Guia 3 AQUI
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Fecha:

COMERCIA N DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS

REALIZAR PROPUESTA COMERCIAL CUUE RESFONDA A LAS NECESIDADES ¥ EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES SEGUN LAS POLITICAS DE LA ORGANIZACION,

2722336 LE, HUGD ANGEL JARAMILLOH

Estructurar propusats comarcial dai | Actividad 3; Prototipo empagque

producto y servicke de acusrdo con ol | Actividad 4: Andlisis estrategiae de precio
marcade abjotive = e

Actividad 1: Foro Transacclones camerciales

Actividad 2: Dacumentos comerciales

Activided complemantaria: Cartera de productos

Actividad 5: Formatos camerciales

Actividad 6: Publicidad POP

Actividad 7: Propuesta Comereial escrita

s ac |30 imc|m |3c| e ||

Actividad 8: Pitch del emprendimiento

Aprendiz:

|SARELLA LONDORO PULGARIN Instructor: CARLOS ALBERTO RODRIGUEZ AMAYA

Dacumento del Aprendiz: T.L 1088829827 Docurmento del instructor: C.C. 10127542

Firma del aprendiz; FIRRMA DIGITAL MMn Firma del instructor; Equipo Ejecutor da Asesarfia Comercial articulacion

SENA - Centro de comercio y servicios, Risaralda
Técnico en Asesoria Comercial
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LUNES/MIERCOLES

Impartido por:
Administrador LMS , CARLOS
ALBERTO RODRIGUEZ AMAYA

Herramientas

Colaboradores

Administrador LMS
Instructor

@territorium

CARLOS ALBERTO
RODRIGUEZ AMAYA
In=tructar

£ Evidencias

Haz clic en el titulo de la Evidencia para ingresar.

Mota: Crea las evidencias desde el muro, eligiendo la pestaria de Evidencias en el area de publicaciones.

» Evidencia aun en tiempo.

Crear Evidencia

Para filtrar las Evidencias seleccione un parcial:

Parcial RAP 46 RA1 ESTRUCTUF ~

Crdenar por fecha limite:

Sin ordenar v
Evidencias por calificar:

Selecciona una opcion b

Actividad Complementaria 28 y 29 Sep
Shopping Day

Actividad & Guia 3 Pitch del emprendimiento
Evidencia 7 Guia 3 Propuesta Comercial escrita
Actividad & Guia 3 Publicidad POP

Actividad & Guia § Formatos comerciales

Actividad 4 Guia 3 Analisis estrategias de
precio

Actividad 3 Guia 3 Prototipo empaque
Actividad 2 Guia 3 Documentos comerciales

Actividad 1 Guia 3 Transacciones Comerciales

Actividades Correctivas

Archivos Adjuntos:

No hay archivos

Archivos Adjunfos:

No hay archivos

Archivos Adjunios:

No hay archivos

Archivos Adjunios:

No hay archivos

Archivos Adjunios:

No hay archivos

Archivos Adjuntos:

No hay archivos

Archivos Adjunfos:

No hay archivos

Archivos Adjunfos:

No hay archivos

Archivos Adjunios:

No hay archivos
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Fecha limite
2024-11-45 13:06:00
Fecha limite
2024-11-45 23:55:00
Fecha limite
2024-11-15 00:55:00
Fecha limite
2024-11-1% 23:55:00

Fecha limite
2024-191-1% 23:55:00

Fecha limite
2024-11-15% 23:55:00
Fecha limite
2024-11-45 23:55:00

Fecha limite
2024-11-45 23:55:00
Fecha limite
2024-11-45 23:55:00
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