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PROCESO GESTION DEL TALENTO HUMANO
FORMATO INFORME MENSUAL EJECUCION CONTRACTUAL

Sincelejo, Octubre 2023

Sefior

PEDRO SUAREZ MONTES

SUPERVISOR CONTRATO No CO1.PCCNTR. 5454550 del afio 2023.
Coordinador Académico.

Centro de la Innovacion la Tecnologia y los Servicios.

Sincelejo

Asunto: Informe mensual de ejecucién contractual
Mes Octubre del afio 2023

Referencia: CO1.PCCNTR. . 5454550 de 2023

BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO, identificado con la cédula de ciudadania No. 64.560.833, expedida en
Sincelejo - Sucre,, en mi calidad de Contratista del SENA, en Coordinacion Académica en cumplimiento del
Contrato de Prestacion de Servicios de la referencia, a continuacion presento el Informe de actividades
realizadas en el mes objeto de cobro.

Valor y forma de Pago: Se fija como valor total para un (1) contrato la suma de SIETE MILLONES
CUATROCIENTOS MIL PESOS ($7.400.000,00), incluido el IVA y demas impuestos a cargo del contratista.
Esta suma sera pagada por el SENA al contratista de la siguiente manera: a) Un pago (1) por valor de DOS
MILLONES TRESCIENTOS CUARENTA Y TRES MIL TRESCIENTOS TREINTA Y TRES PESOS M/CTE
($2.343.333.00) correspondiente al mes de octubre 2023. b) Un pago (1) por valor de TRES MILLONES
SETECIENTOS MIL PESOS M/CTE ($3.700.000.00) correspondiente al mes de noviembre 2023. y un ultimo
pago por la suma de UN MILLON TRESCIENTOS CINCUENTA'Y SEIS MIL SEISCIENTOS SESENTAY SIETE
PESOS ($1.356.667) correspondiente al mes de diciembre 2023

Plazo: Sera hasta el (15) de (12) de 2023.

OBJETO:

Prestar los servicios profesionales de caracter temporal como instructor Técnicos, Tecnologos o
Profesionales para impartir formacién complementaria y/o titulada en las diferentes areas que atiende el
Centro de la Innovacion, la Tecnologia y los Servicios de la Regional Sucre, de acuerdo con las
necesidades de la oferta regular del centro.

Obligaciones Especificas:

No Obligaciones Acciones realizadas Evidencias

1 Estar inscrito en el banco de Me encuentro inscrito en el Verificacion enla
instructores del Sistema Nacional | Banco de Instructores. Agencia Publica de
de Recurso Humano del SENA. Empleo (APE)
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Cumplir con el objeto contractual
pactado, en los programas y
lugares que el SENA indique

Desarrolle acciones de
formacioén en la modalidad
titulada y complementaria

Gestion de tiempo
del instructor en
Sofia Plus

Formato guia de
aprendizaje,

Evidencia capturas de
pantalla

Prestar los servicios con
seriedad, responsabilidad,
profesionalidad y eficiencia.

Cumpli a cabalidad con
Responsabilidad, seriedad,
tolerante, eficiente,
comprometida y con
profesionalidad.

Desempefio moderado en
el ambiente de
aprendizaje.

Efectuar los pagos al sistema
general de seguridad social
integral, lo cual serd un requisito
para el pago de los honorarios,
asi como para la legalizacion del
contrato acreditar su afiliacion al
sistema general de seguridad
social en salud y pensiones.

los

pagos de
Salud, Pensién y Arl desde a lo
largo de la ejecucion del contrato

Realizar

Planilla de pago de salud,
pension y ARL

Conocer y cumplir los autos
emanados por la Honorable
Corte Constitucional, Conpes
3616 de 2009- generacion de
Ingresos, y estrategias de
Gobierno como Red Juntos y
Centro de Coordinacion de
accion Integral — “CCAI”" —
Programa de retorno
interinstitucional.

Cumplimiento de las acciones y
ejecucion

Se cumpli6é a cabalidad

Iniciar la atencién a la poblacion
en situacion de Desplazamiento
con la Ruta de Atencién Integral
Generar beneficios a la poblacion
desplazada mediante el disefio,
montaje y consolidacion de
Unidades Productivas viables,
pertinentes y sostenibles

No aplica

No aplica

Desarrollar las actividades de
acuerdo a los programas de
trabajo que se elaboraran
previamente y con personal que
cumpla con las exigencias de
formacion académica y
pedagogica que el SENA
determine.

Para este mes desarrolle
actividades de programa de
formacion segun ficha

1- Ficha # 2870075 -
MERCADEO Y VENTAS

Desarrollo de actividades
de programas de
formacion objeto del
contrato
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8 Seleccionar estrategias de Desarrolla y llevar a cabo de Evidencias de sesiones de
ensefianza — aprendizaje — manera idonea y eficaz en las aprendizaje, métodos de
evaluacion segun el programa de | sesiones de formacion, las aprendizajes, capturas de
Formacion Profesional y el estrategias de ensefianza, pantalla
enfoque metodoldgico adoptado | aprendizaje, seguimiento y

evaluacion en modalidad
complementaria, de acuerdo a
los lineamientos pedagdgicos y
metodoldgicos de la Entidad.

9 Seleccionar ambientes de Ambientes de aprendizajes Impartir formacion
aprendizaje con base en los en condiciones en
resultados propuestos y en las Optimas ambiente
caracteristicas y requerimientos para garantizar el proceso s de
de los aprendices. de ensefanza- aprendizaje

aprendizaje
en los aprendices.

10 | Orientar los procesos de Oriente procesos de aprendizaje | Disefio curricular
aprendizaje segun las segun disefio del programa
necesidades detectadas en los impartido de acuerdo a fichas Programas de
procesos de evaluacion, programadas para el presente formacion,
metodologias de aprendizaje y mes
programas curriculares vigentes Clases

11 | Programar las actividades de Programacion  de Cronograma de
ensefanza — aprendizaje — Actividade de ensefianza de actividades,
evaluacion de conformidad con aprendizaje segun disefo
los proyectos formativos y el curricular, evaluaciones en los Proyecto formativo
calendario de formacion horarios estipulado en el
institucional. programa de formacion. Plataforma Online, grupo

de whatssap, plataforma
territorium

12 | Reportar la informacion Reporte perioddico de la | Informes de
académica y administrativa, informacion académica reportes.
requerida dentro el proceso de segun corresponda.
formacion

13 | Presentar mensualmente los Realizar reporte Informe mensual de
informes estadisticos y de detallado de las actividades ejecucion
actividades, inherentes al objeto desarrolladas contractual,
contractual mensualmente.

14 | Responder por los bienes y
elementos puestos a su En el proceso del contrato no he
disposicion para el cumplimiento | recibido elementos por parte del | No aplica
del objeto SENA
contratado.

15 | Informar a los aprendices acerca | Constante comunicacion Capturas de pantalla

de los resultados de aprendizaje
y acciones evaluativas

con los aprendices guiando su
proceso de aprendizaje con
resultados satisfactorios

Disefio curricular
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desarrollados dentro de la
Formacioén Profesional.

16 | Desarrollar actividades de Cumplimiento y divulgacién Procesos de
formacion, aplicando las normas | del Subsistema de Gestion ensefianaza
técnicas y legales que garanticen | Ambiental implementado por el | aprendizaje a los
el cumplimiento de las buenas SENA. aprendices en
practicas ambientales, con el fin cuanto a la Gestién
de garantizar la proteccion de los Ambiental SENA
recursos agua, aire y suelo, lo
anterior, en cumplimiento del Art.

79 C. Nal., Decretos 1713 de
202, 1140y 1505 de 2003, 838
de 2005 y Resolucion 555 de
2006 del SENA y demas normas
concordantes.

17 | Reportar en el sistema Sofia Plus | Gestion de eventos, actividades | Plataforma de Sofia Plus
en plazo maximo de 3 dias, todas | y juicios de evaluacion en Sofia
las actividades que de acuerdo plus Uso responsable y
con los procesos que son de su oportuno de las
responsabilidad, garantizando la | Reportando mensual y herramientas de
calidad de la informacion y su Oportunamente actividades | sofia Plus,
coherencia con el proceso utilizando las herramientas que
formativo, tales como: Registro brinda el | Registro de juicios
de los juicios evaluativos, Sofia Plus para | evaluativos.

Creacion de rutas y asociaciéon garantizar el proceso

de aprendices, Registro de juicios | de ensefianza Creacion de rutas y
evaluativos del reconocimiento aprendizaje en los aprendices. | asociacion de
de aprendizajes previos, aprendices,
Comunicar al Supervisor

oportunamente anomalias, Registro de juicios
inconsistencias, novedades de evaluativos
aprendices y hallazgos en el

registro de la informacion.

18 | Apoyar la programaciéon y Realice guia de aprendizaje, los | Se entregé guia de
seguimiento de la formacién por | talleres, ruta y asociar y lista de | aprendizaje y talleres
proyecto o conjunto de proyectos | aprendices
por redes tecnoldgicas que
garanticen la integralidad en la
ejecucion del proceso de
aprendizaje.

19 | Desarrollar actividades de Se cumplié a cabalidad, las Se cumpli6 a cabalidad,

formacion, aplicando las normas
técnicas y legales que garanticen
el cumplimiento de las buenas
practicas ambientales, con el fin
de garantizar la proteccion de los
recursos agua, aire y suelo, lo
anterior, en cumplimiento del Art.

actividades del desarrollo de
formacion realizando bajo las
normas técnicas legales que
garanticen el cumplimiento de
las buenas practicas
ambientales

las actividades del
desarrollo de formacion
realizando bajo las normas
técnicas legales que
garanticen el cumplimiento
de las buenas practicas
ambientales.
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79 C. Nal., Decretos 1713 de
202, 1140y 1505 de 2003, 838
de 2005 y Resolucion 555 de
2006 del SENA y demas normas
concordantes.

20 | Avisar al SENA, dentro del dia No aplica No aplica
hébil siguiente a conocida su
existencia, la causal de
incompatibilidad o inhabilidad
sobreviniente

21 | Cumplir cabalmente los deberes | Se cumpli6 a cabalidad todos los | Se cumplié a cabalidad
que le impone la Constitucion, la | reglamentos. todos los reglamentos.
ley y los reglamentos internos,
los cuales deberéa conocer sin
que por ello adquiera la calidad
de empleado publico o de
trabajador oficial de EL SENA.

22 | Permanecer identificado con su Carnet visible. Portar el carnet en una
carné dentro de las instalaciones parte visible
del SENA 23) Debera promover
entre sus aprendices y velar por | Se dio la informacién requerida Cumplimiento de las
el cumplimiento de las normas de | al aprendiz sobre cumplimiento | normas de SG-SST
seguridad industrial de normas de seguridad

industrial

23 | Atender oportunamente los Realice el informe mensual con | Entregé el informe
requerimientos que haga el las observaciones requeridas mensual de ejecucionde
supervisor del contrato y ede ejecuciéon de contrato contrato segun archivo
presentar informes mensuales de digitales
la ejecucion del contrato

24 | Estar afiliado o afiliarse al Realice la afiliacion al Sistema Realice Pagos
Sistema General de Salud y General de Salud y Pensién y Salud; Salud total
Pension, asi como facilitar al ARL. Pension:Colpensiones
SENA toda la documentacion y riesgos laborales:
necesaria para la afiliacién a la Positiva
Administradora de Riesgos
Laborales -ARL -, a cargo de la
Entidad, en virtud de los articulos
2y 6 delaley 1562 de 2012,
previo a la ejecucién del contrato

25 | En cumplimiento de lo dispuesto | Realizar los Planilla de pago de salud,
en el paragrafo del articulo 23 de pagos de pension y ARL

la ley 1150 de 2007 y del articulo
6 de la ley 1562 de 2012, el (la)
CONTRATISTA deberé acreditar
gue se encuentra al dia en el
pago mensual de los aportes al
sistema de seguridad social
integral (salud, pensién y riesgos

Salud, Pensién y Arl desdea lo
largo de la ejecucioén del contrato
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laborales ) y para la realizacion
de cada pago derivado del
Mismo; estos pagos se acreditan
Gnicamente por el sistema PILA o
de Planilla Asistida o el que
determine el Ministerio de
Trabajo. Cuando corresponda, el
(Ia) contratista también debe
acreditar el pago oportuno de los
aportes al SENA, ICBF y cajas de
Compensacion Familiar

26

Presentar a la suscripcion del
contrato, los siguientes
documentos: a) Registro Unico
Tributario — RUT (en caso de que
haya cambiado de régimen). b)
Constancia de afiliacion al Plan
Obligatorio de Salud a través de
una Empresa Promotora de
Salud (E.P.S) y al Sistema
General de Pensiones. c)
Formulario Unico de declaracion
de bienes y rentas diligenciado,
d) Registrar al momento de la
firma del contrato la informacion
de hoja de vida del Sistema de
Informacion y Gestion del Empleo
Publico — SIGEP, siguiendo el
procedimiento sefialado por el
Grupo de Apoyo Administrativo
del Centro

Presente Registro Unico
Tributario RUT en la
documentacion de contratacion y
en la presente cuenta de cobro

En mis documentos
de

contrataci
6n
y en la presente cuenta de
cobro reposa el Registro
Unico Tributario - RUT

27

Las demés necesarias para el
cabal cumplimiento del objeto
contractual.

Se cumplié a cabalidad con
obligaciones requeridas

Se cumplimiento de
obligaciones

Evidencias:

A continuacion relaciono los desplazamientos que realicé previo a la presentacién de este informe. Una vez
finalizado cada desplazamiento presenté al ordenador del gasto el informe en el Formato Informe Legalizacion
Desplazamiento Contratista GTH-F-087, en el que se describieron las actividades desarrolladas y los resultados

de cada desplazamiento. Cada informe cuenta con el visto bueno del Supervisor.

Se lista a continuacion el soporte de la legalizacion de los desplazamientos realizados, los cuales forman parte

integral del presente informe de ejecucion contractual.
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ITEM No DE LA LUGAR DE FECHAS DE DESPLAZAMIENTOS
0 ra
ORDEN DE VIAJE | DESPLAZAMIENTO INICIO FINALIZACION
1.
2.

Nota 1: Por cada desplazamiento que haya realizado el contratista, adjuntara el respectivo informe que la
soporte. En caso de haber realizado el desplazamiento en fecha posterior a la presentacion del informe de

ejecucién contractual, debera reportarlo en el siguiente informe de ejecucién contractual.

Para el trAmite de la cuenta me permito adjuntar: Documentos electrénicos enunciados como evidencias del
cumplimiento de las obligaciones contractuales y los desplazamientos realizados y el Decreto 1273 de 2018.

(Decreto Ley 2106 de 2019 — “ Decreto Ley Antitramites”)

Cordialmente,

BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO

Contratista

C.C. No. 64560833 expedida en Sincelejo - Sucre

Recibi a satisfaccion:

PEDRO SUAREZ MONTES
SUPERVISOR CONTRATO No. CO1.PCCNTR. . 5454550
Coordinador Académico
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TIEMPO ACT. APOYO A LA FORMACION

INSTRUCTOR: BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO

CENTRO DE CENTRO DE LA INNOVACION, LA TECNOLOGIA Y LOS
FORMACION:  sgRVICIOS

FECHA INICIAL: 01/10/2023 00:00:00
FECHA FINAL:  31/10/2023 23:59:59

ACTIVIDADES ACADEMICAS

FICHA 2870075 - MERCADEO Y VENTAS
DE APRENDIZAJE:

NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CONDICIONES DEL MERCADO Y POLITICAS DE LA
EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN
CUENTA CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO ESPECIFICO, SEGUN PROTOCOLO
ESTABLECIDOPOR LA EMPRESA.

PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: TENIENDO EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y EL
ESTILO DE EXHIBICION.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA ORGANIZACION DEL SURTIDO DE ACUERDO CON LOS PRODUCTOS.
ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE MERCADEO.
FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA EMPRESA.

PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS TENDENCIAS DEL MERCADO.

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
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DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
APLICACION DE TECN[CAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE VENTAS DE LA
EMPRESASEGUN POLITICA EMPRESARIAL.

DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION
DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS.

IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE
ESTRATEGIAS DE SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE ACUERDO CON TIPOS DE PRODUCTO Y
POBLACIONESTABLECIDOS EN EL PLAN DE SEGMENTACION.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 80,00

TOTAL HORAS ACTIVIDADES ACADEMICAS: 80,00

EVENTOS DE DIVULGACION TECNOLOGICA - EDT's

FICHA FECHA INICIO FECHA FINAL EVENTO HORAS

TOTAL TIEMPO EDT's: 0,00

ACTIVIDADES ADICIONALES

FECHA INICIAL FECHA FINAL ACTIVIDAD HORAS

TOTAL ACTIVIDADES ADICIONALES: 0,00

INSTRUCTOR: BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO

CENTRO QE CENTRO DE LA INNOVACION, LA TECNOLOGIA Y LOS
FORMACION: SERVICIOS
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PROCESO DE GESTION DE FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL
FORMATO GUIA DE APRENDIZAJE

IDENTIFICACION DE LA GUIA DE APRENDIZAJE

Denominacion del Programa de Formacion: MERCADEO Y VENTAS

Caodigo del Programa de Formacion: 63210007 VERSION 1

Nombre del Proyecto:
Fase del Proyecto:
Actividad de Proyecto:

Competencia 1:
+ NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL

MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA.

Resultados de Aprendizaje Alcanzar:

UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS
PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
ESPECIFICO, SEGUN PROTOCOLO ESTABLECIDOPOR LA EMPRESA.

Competencia 2:
+ PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

Resultados de Aprendizaje Alcanzar:

+ IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU
DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
ACUERDO CON TIPOS DE PRODUCTO Y POBLACIONESTABLECIDOS
EN EL PLAN DE SEGMENTACION

+ DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A
PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE
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MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION
DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS.

+ DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O
SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE VENTAS DE LA
EMPRESASEGUN POLITICA EMPRESARIAL.

Competencia 3:

+ NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA.

Resultados de Aprendizaje Alcanzar:

+ UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS

*

*

*

PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
ESPECIFICO, SEGUN PROTOCOLO ESTABLECIDOPOR LA EMPRESA.

Competencia 3:
£ PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO EN CUENTA

SUS CARACTERISTICAS Y EL ESTILO DE EXHIBICION.

Resultados de Aprendizaje Alcanzar:

UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS
PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA
ORGANIZACION DEL SURTIDO DE ACUERDO CON LOS PRODUCTOS.
FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA
EMPRESA.

PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS
TENDENCIAS DEL MERCADO.

ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE
MERCADEO.ESPECIFICO, SEGUN PROTOCOLO ESTABLECIDOPOR LA
EMPRESA.
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e Duracion de la Guia. 80 Horas
2. PRESENTACION

Estimado Aprendiz

Para continuar con la consolidacion de las unidades productivas,
dentro de un modelo de Empresa, se hace necesario continuar
con el proceso de comercializacion y ventas que permita Negociar
productos y servicios segun condiciones del mercado y politicas
de la empresa, por lo tanto esta dirigido a todos los aprendices
del Programa de victimas que requieren dinamizar los procesos

: ~ de desarrollo a través del mejoramiento de los procesos de
mercado y la comerC|aI|zaC|on de los productos y/o servicios, mediante estrategias como
acuerdos comerciales, orientacion de las producciones segun las tendencias del mercado
y promoviendo la organizacion de la comunidad dentro del marco del mercadeo y la venta.
De la poblacién victima.

fcadeo
Y Ventas

3. FORMULACION DE LAS ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE

3.1 Actividades de reflexion inicial

Dinamicas

ANTES DE APRENDER
e http://www.mercaba.org/Catecismo/DINAMICAS/Din%C3%Al1micas%20de
%20Reflexi%C3%B3n.htm

¢ Visualice porque los colombianos somos pobres
http://www.youtube.com/watch?feature=player_embedded&v=lzuLYV8PLhw

e Lectura sobre las ideas de negocios.
Socialice en seccion plenaria el video y la lectura. Indique que situaciones del
pais afectan el desarrollo en la comercializacion de nuestros
productos.

CONCEPTUALIZACION (MIENTRAS APRENDE)

Estos son los conceptos que se trabajaran en el trascurso de la capacitacion.
v' Mercadeo: conceptos y definiciones
v’ Caracteristicas del mercado

v' Segmentacion de mercados
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v El producto: definicién, uso, ciclo de vida y aspectos a tener en cuenta en el
producto

El precio y sus generalidades

Ventas y servicio al cliente

Elaboracion de planes de negocio

ASANEN

Contextualizacién (después de aprender)
Con base a los conceptos vistos en clase, realizaremos retroalimentacion de los
conceptos visto en el trascurso de la capacitacion.

3.2Actividades de contextualizacién e identificacién de conocimientos necesarios
para el aprendizaje.)

e Con base a la teméatica sobre la investigaciéon de mercado se hara un taller
diagndstico para medir la capacidad del aprendiz en forma individual (taller n°
1).

e Con relacion a tu producto, detalla con tus palabras los siguientes aspectos:

1. Linea de productos

Servicios de postventa

La marca, logo y eslogan de tu producto.

El empaque

La calidad de tu producto

Porque tu producto es el mejor del mercado.

o gk wn

3.3Actividades de apropiacion del conocimiento (Conceptualizaciéon y Teorizacion).

1. Las caracteristicas del mercado: tipos de clientes, segmentaciéon del mercado de
empresas, segmentacion de la poblacion, comportamiento de consumo de clientes reales
y potenciales, comportamiento de compra, perfiles de clientes.

ACTIVIDAD No. 1: En equipos en proceso de formacién o por unidad productiva disefie una
encuesta para aplicarle a sus productos, o servicios, donde se evidencie el comportamiento
y el perfil de los clientes potenciales. Con la ayuda del Instructor se realizara la respectiva
tabulacién y el andlisis de la misma.

Para la implementacion de la encuesta de mercadeo esta debera contener como minimo
preguntas de: producto, plaza, promocion y precios, para encuestas debera hacer usos de
diversas estrategias de mercadeo entre ellas, encuetas, entrevistas u otras herramientas
de mercadeo que permitan obtener informacién primaria del mercado.
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ACTIVIDAD No. 2: Importancia de los componentes del mercado (Oferta, demanda,
competencia, estrategias de mercado, segmentacion de mercado, canales de
comercializacion, comportamiento del consumidor, importancia del servicio en el
mercadeo).

ACTIVIDAD No. 3: con el producto o servicios que pretende comercializar debera
establecer establezca el segmento del mercado, la competencia, productos sustitutos, y
hacer un analisis de la competencia directa e indirecta con referencia a las 4P.

También debe caracterizar y ejecutar:

a. 2 estrategias de operacionales de canales de distribucion y justifique cual es el tipo de
canal de distribucion que se va a implementar.

b. Formule 2 estrategias de producto.

c. 2 de servicio, 2 de promocién, 2 de comunicacion, realice registro fotografico del producto
0 servicio

3. La creatividad elemento importante en el mercadeo

AZ No. 2: Con su equipo ya organizado, disefie un empaque de acuerdo a la normatividad
vigente, un logo y un slogan para su producto o servicio estos deben tener como premisa
la informacién de los clientes que van a consumir el producto (previa investigacion de
mercado), para finalizarlo deben hacer pruebas de preferencia compra del consumidor
sobre la imagen corporativa del producto Asi mismo se debe fortalecer los principios
(misién, vision, principios corporativos).

Con la ayuda de su Instructor esta informacion se entregara a la coordinacién académica
con el fin de elaborar los disefios requeridos para los proyectos.

4. Manual del fabricante (la ficha técnica) y medios de apoyo

AZ No. 4: Continte con su producto seleccionado y elabore la ficha técnica que incluya
propiedades y beneficios del producto o servicio, marca, modos de uso o0 consumo,
cuidados en el manejo y traslado de los productos y servicios, cuidados especiales. Con la
ayuda de su Instructor esta informacién se entregara a la coordinaciéon académica con el
fin de elaborar algunas de las siguientes instrumentos de posicionamiento: manuales,
catalogos, plegables y folletos, demostraciones, degustaciones y medio virtuales.
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5. Venta, la negociaciéon y los acuerdos comerciales

AZ No. 5: Elabore con el apoyo de su Instructor un guion que consolide su fase para lograr
una negociacién exitosa, que incluya términos de negociacion en cuanto a: pedidos, precios
de productor y distribuidor, formas de pago y margenes mayorista/minorista y elabore un
acuerdo comercial final o intencion de compra con un cliente potencial.

Para la implementacion, el instructor realizara una clinica de venta con juego de roles entre

los Aprendices

4. ACTIVIDADES DE EVALUACION

Tome como referencia las técnicas e instrumentos de evaluacién citados en la guia de

Desarrollo Curricular

Evidencias de Aprendizaje

Criterios de Evaluacién

Técnicas e
Instrumentos de
Evaluacién

Evidencias de Conocimiento:
Respuesta a cada uno de las
preguntas del juego didactico
Estrategas del Mercadeo para el
emprendimiento.

Evidencias de Desempeifio:
Observacion directa sobre el
conocimiento del cliente,
estrategias de comercializacién
y distribucion.

Evidencias de Producto:
Informe del analisis del mercado
de los clientes.

Informe del estudio de las
competencias

Informe del canal de distribucion
proyectado.

Plan final de mercadeo del
producto.

Responder el 70% de las
preguntas consignadas en
las tarjetas de las
posiciones estratégicas del
Mercadeo Y la Venta.

Analiza proyectivamente las
diversas estrategias de
distribucion de un bien o un
servicio y sus estrategias de
ventas.

Cumple con los
componentes del plan de
mercadeo:

Estudio del cliente y
demanda

Estudio de la competencia
Estrategias de Canales de
distribucion.

Estrategia de precios
Estrategia de promocion

Técnica: Formulacion
de pregunta
Instrumento:
Cuestionario

Técnica: Observacion
directa y valoracién de
producto

Instrumento: Lista de
chequeo o de
valoracién de
producto.

Técnica: Valoracion de
producto
Instrumento: Lista de
valoracion de producto
0 servicio.
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5. GLOSARIO DE TERMINOS

v

v

v
v

v
v

POBLACION: Conjunto de personas, animales o cosas a las cuales se les va a
observar algunas caracteristicas de interés.

VARIABLE: Caracteristicas o fendmeno que puede tomar diferentes valores; asi
todas las preguntas de una encuesta son variables. Clasifican en cualitativas y
cuantitativas.

VARIABLE CUANTITATIVA: Son caracteristicas que pueden medirse, por
ejemplo, el ingreso mensual de la familia, la edad, precios, cantidad de compra,
tiempo.

VARIABLE CUALITATIVA: Son caracteristicas que no pueden ser medidas
(atributos), por ejemplo: el sexo, marcas de productos.

SEGMENTACION: Es la identificacion de grupos de poblacién claramente
diferenciados y de especial interés para un proyecto. Estos grupos deben ser
medibles, accesibles, lo suficientemente grandes y confiables.

INGRESO PERCAPITA: Es el ingreso promedio de una poblacion.

POBLACION OBJETIVO: Desde la perspectiva de mercado, es el segmento de
poblacion al cual va dirigido un producto o servicio.

PRODUCTO: La norma NTC ISO 9000 lo define como el resultado de un proceso.
PLANES DE NEGOCIO: Técnicas de planes de negocio.

6. REFERENTES BILBIOGRAFICOS

v

v
v

Céspedes Saenz Albert Principios de mercadeo / Alberto Céspedes Saenz. -42.ed.
—Bogota:Eco Ediciones 2005 488 p.; 24 cm. — (Area mercadeo)

Mercadeo | Tic Il. Serie. 658.8 cd 19 Ed AJA7405

Biblioteca Sena

7. CONTROL DEL DOCUMENTO

Nombre Cargo Dependencia | Fecha
Autor Bibiana Maria | Instructor Octubre 2023
(es) Barrios

8. CONTROL DE CAMBIOS (diligenciar unicamente si realiza ajustes a la guia)

Nombre Cargo Dependencia | Fecha | Razon del
Cambio

Autor

(es)

GFPI-F-135 V01




Reporte de Juicios de Evaluacion

Fecha del Reporte:
Ficha de Caracterizacion

Cégigo:

Version:

Denominacién:

Estado de la Ficha de Caracterizacion:
Fecha Inicio:

Fecha Fin:

Modalidad de Formacion

Regional:

Centro de Formacion:

01/11/2023

2870075

63210007

1

MERCADEO Y VENTAS
TERMINADA POR FECHA
2211012023

31/10/2023

PRESENCIAL

70 - REGIONAL SUCRE

9542 - CENTRO DE LA INNOVACION, LA TECNOLOGIA Y LOS SERVICIOS

Tipo de Documento [Ndmero de Documento  [Nombre Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluacion Funcionario que registro el juicio evaluativo
cC 1005487971 LUZ KEYLA MONTES CARDENAS POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS | APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
[CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 1005487971 LUZ KEYLA MONTES CARDENAS POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU_[APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 1005487971 LUZ KEYLA MONTES CARDENAS POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUCTG 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A |APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1005487971 LUZ KEYLA MONTES CARDENAS POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164763 - DETERMINAR LA OFERTA ¥ LA DEMANDA DEL PRODUCTO G APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
cC 1005487971 LUZ KEYLA MONTES CARDENAS POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION OE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164757 - DEFINIR ¥ APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ENCLENTA SIS CARACTERISTICAS V EI_ESTI O NE EXHIRBICIAN NPCANIZACIAN NELSHBTING NE ACHERNO CON | 0S PRONHCTOS.
cC 1005487971 LUZ KEYLA MONTES CARDENAS POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDG 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA | APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ENCLENTA SUIS CARACTERISTICAS Y EI_ESTILQ DE EXHIR) EMPRESA
cC 1005487971 LUZ KEYLA MONTES CARDENAS POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TERENDO [ 164756 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXFIBICION DE ACUERDO CON TAS | APROBADD (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ENCLENTA SIS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTI O NE EYHIRICIAN TENNENCIAS DEIL MERCAND
cC 1005487971 LUZ KEYLA MONTES CARDENAS POR CERTIFICAR 5570 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENTENDO [164760- ELABORAR PROGRAMAS DE EXFIBICION SEGUN POLTICAS DE APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CLENTA SIS CARACTERISTICAS V EI_ESTI O NE EYHIRICIAN MEBCADEQ
cC 1005627744 JOSE ALFREDO OVIEDO FLOREZ POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS  [APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
[CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 1005627744 JOSE ALFREDO OVIEDO FLOREZ POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU_[APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 1005627744 JOSE ALFREDO OVIEDO FLOREZ POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A |APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1005627744 JOSE ALFREDO OVIEDO FLOREZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SER\/\C\O CON EL APOYODE SOFTWARE ESPEC\ALIZADO Y LA APLICACION
cC 1005627744 JOSE ALFREDO OVIEDO FLOREZ POR CERTIFICAR 3370 PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS TENIENDG [ 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CLENTA SIS CARACTERISTICAS V EI_ESTI O NE EXHIRICIAN |NDCANIZACIAN NEL SHBTINA NE ACHIERNO CON 1 NS BRONHCTOS.
cC 1005627744 JOSE ALFREDO OVIEDO FLOREZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA | APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
Y EI_ESTIO DE EXHIRICH EmpRESA
cC 1005627744 JOSE ALFREDO OVIEDO FLOREZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS | APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ARACTERISTICAS Y EI_ESTILQ DE EXHIRICIAY TENNENCIAS DEL MERCAND
cC 1005627744 JOSE ALFREDO OVIEDO FLOREZ POR CERTIFICAR 5570 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENTENDO [164760- ELABORAR PROGRAMAS DE EXFIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CLENTA SUIS CARACTERISTICAS V EI_ESTIQ NE EYHIRICIAN MERCADEQ
cC 1066174601 LORENA ELVIRA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS | APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
[CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 1066174601 LORENA ELVIRA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU_[APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 1066174601 LORENA ELVIRA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A |APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1066174601 LORENA ELVIRA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O (APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
cC 1066174601 LORENA ELVIRA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 3370 PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS TENIENDG [ 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROGEDIMIENTOS PARA LA APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
i An |NDCANIZACIAN NELSHIBTINA NE ACHIERNO CON 1 NS BRONHCTOS
cC 1066174601 LORENA ELVIRA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA | APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EmppESH
cC 1066174601 LORENA ELVIRA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS | APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
LTI O DE EXHIRICION TENNENCIAS DEL MERCAND
cC 1066174601 LORENA ELVIRA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 5376 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENTENDO [164760- ELABORAR PROGRAMAS D EXFIBICION SEGUN POLITICAS OE APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CLENTA SIS CARACTERISTICAS V EI_ESTIQ NE EYHIRICIAN MEBCANEQ
cC 1085168809 WILMER JOSE CRESPO MUNOZ POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS | APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 1085168809 WILMER JOSE CRESPO MUNOZ POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU_[APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 1085168809 WILMER JOSE CRESPO MUNOZ POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A [APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1085168809 WILMER JOSE CRESPO MUNOZ POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUCTO | 164763 - DETERMINAR LA OFERTA ¥ LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE




CC 1085168809 \WILMER JOSE CRESPO MUNOZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
[ORGANIZACION DEI_SUIRTIDO DE ACIIERDO CON I OS PRODIICTOS
cC 1085168809 WILMER JOSE CRESPO MUNOZ POR CERTIFICAR 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA | APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EvppEcs
CC 1085168809 'WILMER JOSE CRESPO MUNOZ POR CERTIFICAR 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
TEnnENCIAS NEL MERCAND
CC 1085168809 'WILMER JOSE CRESPO MUNOZ POR CERTIFICAR 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCANEN
CC 1101813008 VIVIANA (OVIEDO MONTES POR CERTIFICAR 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
(CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 1101813008 VIVIANA GVIEDO MONTES POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUCTO [ 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERGADO TENIENDO EN CUENTA SU_[APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
CC 1101813008 VIVIANA (OVIEDO MONTES POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1101813008 VIVIANA GVIEDO MONTES POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164763 - DETERMINAR LA OFERTA ¥ LA DEMANDA DEL PRODUCTO G APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
CC 1101813008 VIVIANA (OVIEDO MONTES POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 154757 DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y EI ESTI O DE EXHIRIC |NBCANIZACION NEL SUIBTINA DE ACLERNN CON | OS PRANICTAS
cC 1101813008 VIVIANA GVIEDO MONTES POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA | APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EvpoEss
cC 1101813008 VIVIANA GVIEDO MONTES POR CERTIFICAR 164750 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
TEnnENCIas NEL MERCAND
CC 1101813008 VIVIANA (OVIEDO MONTES POR CERTIFICAR 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCANED
CC 1102802418 FRANCISCO ALEJANDRO MERCADO CABALLERO POR CERTIFICAR 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
(CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 1102802418 FRANCISCO ALEJANDRO MERCADO CABALLERO POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU_|APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
CC 1102802418 FRANCISCO ALEJANDRO MERCADO CABALLERO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1102802418 FRANCISCO ALEJANDRO MERCADO CABALLERO POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164763 - DETERMINAR LA OFERTA ¥ LA DEMANDA DEL PRODUCTO G APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
CC 1102802418 FRANCISCO ALEJANDRO MERCADO CABALLERO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ENCIIENTA SIIS CARACTERISTICAS V EI_ESTI O DE EXHIRICION [ORCANIZACION DEI_SIIRTINO DE ACHIERNO CON I OS PRODIICTO!
cC 1102802418 FRANCISCO ALEJANDRO MERCADO CABALLERO POR CERTIFICAR 5376 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENENDO [ 61960 - FORMULAR POLTTICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA | APROBADD CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EA CUIENTA S1IS CADACTEBISTICAS V EI_ESTI O NE EvLIBICIAN Evppecs
cC 1102802418 FRANCISCO ALEJANDRO MERCADO CABALLERO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS | APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
[En CUIENTA S1IS CaDACTERISTICAS Y EI ESTH O DE EvtIRICAN Tennencias NEL MEDCAND
CC 1102802418 FRANCISCO ALEJANDRO MERCADO CABALLERO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CUENTS S1IS CODACTERISTICAS v EI_ESTI A NE EXHIRICIAN MERCANED
CC 1102817184 BANY ARELIS MONTALVO QUINTERO POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
(CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 1102817184 BANY ARELIS MONTALVO QUINTERO POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUCTO [ 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU_[APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTAC\ON CON EL APOYODE SOFTWARE ESPEC\ALIZADO DE
CC 1102817184 BANY ARELIS MONTALVO QUINTERO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 154752 DETERM\NAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SER\/\CIOS A APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PREC\OS EN LA DEFINICION DE
E DE
cC 1102817184 BANY ARELIS MONTALVO QUINTERO POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164763 - DETERMINAR LA OFERTA ¥ LA DEMANDA DEL PROBUCTO G APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
CC 1102817184 BANY ARELIS MONTALVO QUINTERO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ENCIIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y EI_ESTI O DE EXHIRICION [ORCANIZACION DEI_SIIRTINO DE ACIIERNO CON I OS PRODIICTO!
cC 1102817184 BANY ARELIS MONTALVO QUINTERO POR CERTIFICAR 5376 PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENENDO [ 61960 - FORMULAR POLTTICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA | APROBADD CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EA CUIENTA S1IS CADACTEBISTICAS V EI_ESTI O NE EvLIBICIAN Evppecs
cC 1102817184 BANY ARELIS MONTALVO QUINTERO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
[En CUIENTA S1IS CaDACTERISTICAS Y EI ESTI O DE EvtIRICAN Tennencias NEL MEDCAND
CC 1102817184 BANY ARELIS MONTALVO QUINTERO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
[EN CUIENTS S1IS CODACTERISTICAS v EI_ESTI A NE EXHIRICIAN MERCANED
Tl 1102829691 DANIELA PATRICIA JARABA GARCIA POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
(CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
il 1102829691 DANIELA PATRICIA JARABA GARCIA POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUCTO [ 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU_[APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTAC\(')N CON EL APOVODE SOFTWAF?E ESPEC\ALIZADO DE
Tl 1102829691 DANIELA PATRICIA JARABA GARCIA POR CERTIFICAR |Fs5 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 154752 DETERM\NAR LOS PREC\OS DE LOS PRODUCTOS V SEF?\/\CIDS A APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
il 1102829691 DANIELA PATRICIA JARABA GARCIA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECN\CAS DE PRDNOST\CO PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
Tl 1102829691 DANIELA PATRICIA JARABA GARCIA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 154757 DEFINIR VAF‘LICAR TECNICAS V PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ENCIIENTA SIIS CARACTERISTICAS V EI_ESTN O DE EXHIRICION [ORCANIZACION DEI_SIIRTINO DE ACIHIERNO CON | OS PRONDIICTOS
Tl 1102829691 DANIELA PATRICIA JARABA GARCIA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ENCIIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y EI_ESTI O DE EXHIRICION EMPRESA
il 1102829691 DANIELA PATRICIA JARABA GARCIA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
[EN CLIENTA S1IS CADACTERISTICAS V EI ESTI O DE EvLIRICIAN Tennencias nEL mMEDCAND
i 1102829691 DANIELA PATRICIA JARABA GARCIA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ACTERISTICAS v EL ESTU 0 DE ExtiBICK MEDCANED
CC 1102845839 LEONOR SOFIA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO

MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA.

PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO




cC 1102845839 LEONOR SOFIA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS | DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTAC\ON CON EL APOVODE SOFTWARE ESPEC\ALIZADO DE
CC 1102845839 LEONOR SOFIA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 154762 DETERM\NAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS V SERVICIOS A APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
CcC 1102845839 LEONOR SOFIA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO [CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO!
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS  |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
cC 1102845839 TEONOR SOFIA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 3370 PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS TENIENDG [ 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO (CC 64560633 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAVBRANO
[ENCIIENTA SIS CARACTERISTICAS V EI_ESTI O DE EVHIRICION [ORCANIZACIAN DEI_SHIBTINO DE ACHIERNO CON 1T OS DRONICTOS
CC 1102845839 LEONOR SOFIA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
VELESTIO DE EximIn Euppess
CcC 1102845839 LEONOR SOFIA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO [CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ARACTERISTICAS ¥ EL ESTI O DE EXHIRICIAY TENnENCIAS DEL MERCAND
cC 1102845839 TEONOR SOFIA MONTALVO GUERRA FOR CERTIFICAR 576 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS TENTENDO [164700- ELABORAR PROGRAMAS D EXFIBICION SEGUN POLTICAS OE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
A CLIENTA S11S CADACTERISTICAS v EI ESTI O DE EviIBICION mERCANED
cC 102866242 MARIA ALEJANDRA TIRADO GAMARRA POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS | APROBADO (CC 64560633 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAVBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
(CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO 0 SERVICIO
CcC 1102868242 MARIA ALEJANDRA TIRADO GAMARRA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDD EN CUENTA SU |APROBADO [CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS | DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGVENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 1102866242 MARIA ALEJANDRA TIRADO GAMARRA POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUCTO [ 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A [APROBADO (CC 64560633 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAVBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
CcC 1102868242 MARIA ALEJANDRA TIRADO GAMARRA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS  |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
cC 102866242 MARIA ALEJANDRA TIRADO GAMARRA POR CERTIFICAR 3370 PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS TENIENDG [ 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO (CC 64560633 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAVBRANO
i A |NDCANIZACIAN NEISIIBTINA NE ACIIERNA CON | NS PRANIICTAS
CcC 1102866242 MARIA ALEJANDRA TIRADO GAMARRA POR CERTIFICAR 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
Euppess
CcC 1102868242 MARIA ALEJANDRA TIRADO GAMARRA POR CERTIFICAR 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO [CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
AR, T O D HIBICION [ TENDENCIAS DELMERCADO.
cC 1102866242 MARIA ALEJANDRA TIRADO GAMARRA FOR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
A CLIENTA S11S CADACTEISTICAS VEI ESTI O DE EviIBICION umERCANED
cC 1102673367 ANGIE PAGLA FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS | APROBADO (CC 64560633 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAVBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO 0 SERVICIO
CC 1102873367 ANGIE PAOLA FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 164761 - IDENT\F\CAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTASU |APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS | DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGVENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 1102873367 ANGIE PAGLA FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUCTO [ 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A [APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTF?ATEG\AS DE MERCADEO SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
CC 1102873367 ANGIE PAOLA FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 154753 DETERM\NAR LAOFERTAY LA DEMANDA DEL PRODUCTO 0 APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS  |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
cC 1102673367 ANGIE PAGLA FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 370 PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS TENIENDG [ 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS ¥ PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ENCLIENTA S1IS CADACTEDRISTICAS V EI ESTIQ DE EXHIRICIAN |NoCANIZACIAN NEI_SHIBTINA NE ACTIEBDA CON 1 NS DRANICTAS
cC 1102873367 ANGIE PAOLA FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA | APROBADO [CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
[ENCIHIENTA SIS CARACTERISTICAS V EI_ESTILO DE EXHII ila EMDRESA
CC 1102873367 ANGIE PAOLA FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
[ENLCILIENTA SIIS CARACTERISTICAS YV EI ESTIO DE HIRICION [ TENDENCIAS DELMERCADO.
cC 1102873367 ANGIE PAOLA FLOREZ VERGARA FOR CERTIFICAR 376 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS TENTENDO [164700- ELABORAR PROGRAMAS DE EXFIBICION SEGUN POLTICAS OE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
A CLIENTA G118 CADACTEDISTICAS v EL ESTI O DE EUIBICION mERCANED
cC 1102857833 ELIAS DAVID ARZUAGA PATERNINA POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS | APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO 0 SERVICIO
CC 1102887833 ELIAS DAVID ARZUAGA PATERNINA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164761 - IDENT\F\CAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTASU |APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO!
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS | DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGVENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cc 1102887833 ELIAS DAVID ARZUAGA PATERNINA [FOR CERTIFICAR [ 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164762 - DETERMINAR LS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |APROBADG CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTF?ATEG\AS DE MERCADEO SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
CC 1102887833 ELIAS DAVID ARZUAGA PATERNINA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 154753 DETERM\NAR LAOFERTAY LA DEMANDA DEL PRODUCTO 0 APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO!
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS  |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
cC 1102857833 ELIAS DAVID ARZUAGA PATERNINA POR CERTIFICAR 370 PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS TENENDG [ 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS ¥ PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
[ENCIHIENTA SIS CADACTERISTICAS V EI_ESTH O NE EVHIRICION QDG ANIZACIAN DEI_SHIBTINA NE ACHIERNO CON 1 OS DRANICTOS
cC 1102887833 ELIAS DAVID ARZUAGA PATERNINA POR CERTIFICAR 5370 - PREPARAR LA EXHBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIS TENIENDO 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA _|APROBADO (CC 64560633 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
1S CADACTERISTICAS VEL ESTUO NE Euppess
CC 1102887833 ELIAS DAVID ARZUAGA PATERNINA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO!
ENLCIIENTA SIS CARACTERISTICAS V EI_ESTI O DE EXHIRICION [ TENDENCIAS DEIL MERCADO.
CcC 1102887833 ELIAS DAVID ARZUAGA PATERNINA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO [CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CLIENTA §11S CARACTERISTICAS v EL ESTILO DE EXHIBICIAN MERCANEQ
cC 1103097694 MARIAINES BALETA GARCIA FOR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS | APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERiSTICAS BENEF\CIOS YUSOS DE UN PPODUCTO o SERVIC\O
CC 1103097694 MARIA INES BALETA GARCIA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 154751 IDENT\F\CAR SEGMENTOS DE MEF?CADO TENIENDO EN CUENTA SU |APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO!
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 1103097694 MARIAINES BALETA GARCIA FOR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO | 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS | PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTF?ATEG\AS DE MERCADEO SEGUN TIPOS DE MERCADOS V DE
CC 1103097694 MARIA INES BALETA GARCIA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 154753 DETERMINAR LA OFEF?TA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO!
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
cC 1103097694 MARIAINES BALETA GARCIA FOR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO

[EN CIIENTA S1IS CADACTERISTICAS ¥ EIESTI O NE EYHIRICIAN

|NBCANIZACIAN NEI S1IBTINA NE ACHIEBNA CON L OS BRANICTAS




CC 1103097694 MARIA INES BALETA GARCIA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 154758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
Evpe
cC 1103097694 MARIA INES BALETA GARCIA POR CERTIFICAR To4750 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXFIBICION DE ACUERDO CONTAS [ APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
TENNENCIAS NEL MEDCANA
CC 1103097694 MARIA INES BALETA GARCIA POR CERTIFICAR 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MEDCANEN
CC 1104256239 ANA MARIA (GOMEZ BARRIOS POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
[CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 1104256239 ANA MARIA GOMEZ BARRIOS POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUCTO [ 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU_[APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTAC\ON CON EL APOYODE SOFTWAF?E ESF‘EC\ALIZADO DE
CC 1104256239 ANA MARIA (GOMEZ BARRIOS POR CERTIFICAR |Fs5 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 154752 DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS V SEF?\/\CIDS A APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1104256239 ANA MARIA GOMEZ BARRIOS POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
CC 1104256239 ANA MARIA (GOMEZ BARRIOS POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CIIENTA SIIS CARACTERISTICAS V EI ESTN E £ XLl il [ORCANIZACION DEI_SIIBTINO DE ACIIERNO CON I OS BDRONIICTOS
CC 1104256239 ANA MARIA GOMEZ BARRIOS POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
CARACTERISTICAS Y EI_ESTI O NE EXHIR) EMDRESA
cC 1104256239 ANA MARIA GOMEZ BARRIOS POR CERTIFICAR Ao PREPARAR LA EXRIBIION DE PRODUCTOS y SERVICIoS TENTENDG 164755 - PREARAR LA ESTRATEGIA OE EXFISICION BE ACUERDO CONTAS [RPRORAD0 (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CHENTA SIS CADACTERISTICAS ¥ EI_ESTH A NE EXHIRICIAN TENNENCIAS NEL MEDCANA
cC 1104256239 ANA MARIA GOMEZ BARRIOS POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ENTA S1IS CARACTEDISTICAS v EI_ESTH O NE EYHIRICIAN MEDCANEN
CC 1105625830 MARIA BALETA GARCIA POR CERTIFICAR 3043 NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
(CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 1105625830 MARIA BALETA GARCIA POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUCTO [ 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU_[APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTAC\ON CON EL APOYODE SOFTWAF?E ESF‘EC\ALIZADO DE
CC 1105625830 MARIA BALETA GARCIA POR CERTIFICAR |Fs5 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 154752 DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS V SEF?\/\CIDS A APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1105625830 MARIA BALETA GARCIA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
CC 1105625830 MARIA BALETA GARCIA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 154757 DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CHENTA SIS CORACTERISTICAS ¥ EI_ESTH O NE EHIRICL |NDCANIZACION DEL SLIBTINA NE 8C1IEBNA CON | OS BRANIICTAS
CC 1105625830 MARIA BALETA GARCIA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y/ SERVICIOS TENIENDO 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ENCIIENTA SIIS CARACTERISTICAS YV EI_ESTI O DE EXI EMDRESA
cC 1105625830 MARIA BALETA GARCIA POR CERTIFICAR Ao EREPARAR LA EXIBIION D FRODUCTOS y SIS TENTENDG 364750  PREFARAR LA ESTRATEGIA OE EXFISICION BE ACUERDS CONTAS [RPrommos CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CHENTA S1IS CADACTEDISTICAS ¥ EI_ESTH A NE EXHIRICIAN TEMNENCIAS NEL MEDCANA
cC 1105625830 MARIA BALETA GARCIA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CHIENTA SIS CADACTERISTICAS V EI ESTI A NE EXHIRICIAN MERCANEN
CC 22742125 ROSA MARIA VARGAS ORDOSGOITIA POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
(CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 22742125 ROSA MARIA VARGAS ORDOSGOITIA POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUCTO [ 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU_[APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTAC\ON CON EL APOYODE SOFTWAF?E ESPEC\ALIZADO DE
CC 22742125 ROSA MARIA VARGAS ORDOSGOITIA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 164762 DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERV\CIOS A APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO SEGUN TIPOS DE MERCADOS ¥ DE
cC 22742125 ROSA MARIA VARGAS ORDOSGOITIA POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164763 - DETERMINAR LA OFERTA ¥ LA DEMANDA DEL PRODUCTO G APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOST\CO PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
cC 22742125 ROSA MARIA VARGAS ORDOSGOITIA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUGTOS Y SERVICIOS TENENDO 164757 - DEFINIR ¥ APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CHENTA SIS COBACTERISTICAS ¥ EI_ESTH O NE EHIRICL |NDCANIZACION DEL_SLISTINA NE 8C1IEBNA CON | OS BRANIICTAS.
CC 22742125 ROSA MARIA VARGAS ORDOSGOITIA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y/ SERVICIOS TENIENDO 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ENCIIENTA SIIS CARACTERISTICAS YV EI_ESTI O DE EXI EMDRESA
cC 22742125 ROSA MARIA VARGAS ORDOSGOITIA POR CERTIFICAR Ao EREPARAR LA EXIBIION D FRODUCTOS y SIS TENTENDG 164758  PREFARAR LA ESTRATEGIA OE EXFISICION BE ACUERDS CONTAS [PRommo0 CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CHENTA S1IS CADACTEDISTICAS ¥ EI_ESTH A NE EXHIBICIAN TENNENCIAS NEL MEDCANA
cC 22742125 |ROSAMARIA VARGAS ORDOSGOITIA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CHIENTA SIS CADACTERISTICAS V Bl ESTI A NE EXHIRICIAN MERCANEN
CC 22837148 | ZAIDE ISABEL MONTES CARDENAS POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
(CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 22837148 ZAIDE ISABEL MONTES CARDENAS POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU_[APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 22837148 ZAIDE ISABEL MONTES CARDENAS POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
CC 22837148 ZAIDE ISABEL MONTES CARDENAS POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
cC 22837148 ZAIDE ISABEL MONTES CARDENAS POR CERTIFICAR 3570 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 64757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROGEDIMIENTOS PARA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
|NDCANIZACION NEL_SLIBTINA NE 8C1IEBNA CON 1 OS BRANICTAS.
CC 22837148 | ZAIDE ISABEL MONTES CARDENAS POR CERTIFICAR 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
A EMDRESA
CC 22837148 ZAIDE ISABEL MONTES CARDENAS POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ENCIIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y EI_ESTI O DE EXHIRICION [ TENDENCIAS DEIMERCADO.
cC 22837148 ZAIDE ISABEL MONTES CARDENAS POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CHENTA SIS CADACTERISTICAS V Bl ESTH A NE EXHIRICIAN MERCANEN
cC 23029817 IDALIS SOFIA CERPA BENITEZ POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS | APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
[CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
CC 23029817 IDALIS SOFIA CERPA BENITEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE




CC 23029817 IDALIS SOFIA CERPA BENITEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEG\AS DE MERCADEO SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
CC 23029817 IDALIS SOFIA CERPA BENITEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 164763 DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
CC 23029817 IDALIS SOFIA CERPA BENITEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
| N5 AMIZACIAN NEL_SUIBTINA NE AT IEBRN CON 1 0S BRAN T
cC 23029817 IDALIS SOFIA CERPA BENITEZ POR CERTIFICAR To4755 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE A [APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EvppEss
cC 23029817 IDALIS SOFIA CERPA BENITEZ POR CERTIFICAR 164750 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
TEnnENCIas NEL MERCAND
CC 23029817 IDALIS SOFIA (CERPA BENITEZ POR CERTIFICAR 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCANEN
CC 45623084 [OLGA LUCIA [COGOLLO MARTINEZ POR CERTIFICAR 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
(CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 15623084 GLGA LUCIA COGOLLO MARTINEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUCTO [ 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERGADO TENIENDO EN CUENTA SU_|APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
CC 45623084 [OLGA LUCIA [COGOLLO MARTINEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 15623084 GLGA LUCIA COGOLLO MARTINEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164763 - DETERMINAR LA OFERTA ¥ LA DEMANDA DEL PRODUCTO G APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
CC 45623084 [OLGA LUCIA [COGOLLO MARTINEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 154757 DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CUENTA SIS CORACTERISTICAS Y EI ESTI O NE EXHIRICIAY |NBCANIZACION DFL S1IBTINA DE ACLERNN CON L OS PRONICTAS
cC 15623084 OLGA LUCIA COGOLLO MARTINEZ POR CERTIFICAR 570 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENTENDO [ 64760 - FORMULAR POLTTICA DE SURTIDG CON BASE A CRITERIOS DE LA | APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
En CLIENTA S1IS CADACTEBISTICAS v EI_ESTI O NE Exin . EvppEcs
cC 15623084 GLGA LUCIA COGOLLO MARTINEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS | APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
i AN [ TENDENCIAS NEI_MEDC AN
CC 45623084 [OLGA LUCIA COGOLLO MARTINEZ POR CERTIFICAR 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCANEN
PPT 6188368 FELIMAR MARIA DIAZ YEDRA POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
(CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
PPT 6188368 FELIMAR MARIA DIAZ YEDRA POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU_|APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
PPT 6188368 FELIMAR MARIA DIAZ YEDRA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
PPT 6188368 FELIMAR MARIA DIAZ YEDRA POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164763 - DETERMINAR LA OFERTA ¥ LA DEMANDA DEL PROBUCTO G APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
PPT 6188368 FELIMAR MARIA DIAZ YEDRA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ENCIIENTA SIIS CARACTERISTICAS V EI_ESTI O DE EXHIRICION [ORCANIZACION DEI_SIIRTINO DE ACIIERNO CON I OS PRODIICTO!
PPT 6188368 FELIMAR MARIA DIAZ YEDRA POR CERTIFICAR 5376 PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENENDO [ 61960 - FORMULAR POLTTICA DE SURTID® CON BASE A CRITERIOS DE LA | APROBADD CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EA CLIENTA S1IS CADACTEBISTICAS V EI_ESTI O NE EvLIBICIAN Evppecs
PPT 6188368 FELIMAR MARIA DIAZ YEDRA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS | APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
[En CUIENTA S1IS CaDACTERISTICAS Y EI ESTI O DE EvtIRICAN Tennencias NEL MEDCAND
PPT 6188368 FELIMAR MARIA DIAZ YEDRA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
[EN CUIENTS SIS CODACTERISTICAS v EI_ESTI A NE EXEHIRICIAN MERCANED
CC 64555695 NORA CECILIA PATERNINA MARTINEZ POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS ALOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
STI O
cC 64555695 NORA CECILIA PATERNINA MARTINEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUCTO [ 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU_[APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
CC 64555695 NORA CECILIA PATERNINA MARTINEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 64555695 NORA CECILIA PATERNINA MARTINEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164763 - DETERMINAR LA OFERTA ¥ LA DEMANDA DEL PROBUCTO G APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
CC 64555695 NORA CECILIA PATERNINA MARTINEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ENCIIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y EI_ESTI O DE EXHIRICION [ORCANIZACION DEI_SIIRTINO DE ACIIERNO CON I OS PRODIICTO!
cC 64555695 NORA CECILIA PATERNINA MARTINEZ POR CERTIFICAR 5370 PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENENDO [ 64960 - FORMULAR POLTTICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA | APROBADD CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EA CLIENTA S1IS CADACTEDISTICAS V EI_ESTI O DE EviiBICIAN Evppecs
cC 64555695 NORA CECILIA PATERNINA MARTINEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
[En CUIENTA S1IS CaDACTEBISTICAS V EI ESTI O NE EvLIRICIAN Tennencias nEL MERCAND
cC 64555695 NORA CECILIA PATERNINA MARTINEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ACTERISTICAS v EL ESTU 0 DE ExtiBICK MERCANEN
CC 64562483 BERTEL GUEVARA POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
|CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 64562483 BERTEL GUEVARA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU_|APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTAC\(')N CON EL APOVODE SOFTWAF?E ESPEC\ALIZADO DE
CC 64562483 BERTEL GUEVARA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 154752 DETERM\NAR LOS PREC\OS DE LOS PRODUCTOS V SEF?\/\CIOS A APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 64562483 BERTEL GUEVARA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECN\CAS DE PRDNOST\CO PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
CC 64562483 BERTEL GUEVARA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 154757 DEFINIR VAF‘LICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ENCIHIENTA SIIS CARACTERISTICAS V EI_ESTI O DE EXHIRICION [ORCANIZACION DEI_SIIRTINO DE ACIHIERNO CON | OS BPRONIICTOS
CC 64562483 BERTEL GUEVARA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y EI ESTILQ DE EXHIRICION EMPRESA
cC 64562483 BERTEL GUEVARA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO

[EN CIIENTA S1IS CADACTERISTICAS ¥ EIESTI O NE EYHIRICIAN

TEnnENCIAS NEL MERCAND




CC 64562483 ITALA ROSA BERTEL GUEVARA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CIIENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTI O DE EXHIRICION EQ
cC 64568575 ABELIS ESTER PATERNINA BERTEL POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS | APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
CC 64568575 ABELIS ESTER PATERNINA BERTEL POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 64568575 ABELIS ESTER PATERNINA BERTEL POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUCTO [ 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A [APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTF?ATEG\AS DE MERCADEO SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
CC 64568575 ABELIS ESTER PATERNINA BERTEL POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 154753 DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO o APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
cC 64568575 ABELIS ESTER PATERNINA BERTEL POR CERTIFICAR 370 PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS TENIENDO [ 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS ¥ PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CHENTA SIS CADACTERISTICAS ¥ EI ESTH A NE EXHIRICIAN |ND ANIZACIAN NEL_SLIBTINA NE AC1IEBNA COM 1 OS BRANICTAS
cC 64568575 ABELIS ESTER PATERNINA BERTEL POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
i a EMDDESA
cC 64568575 (ABELIS ESTER PATERNINA BERTEL POR CERTIFICAR 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
TENNENCIAS NEI MEBCAND
CC 64568575 ABELIS ESTER PATERNINA BERTEL POR CERTIFICAR 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ICION MERCADEQ
cC 64568663 NOEDITH DEL CARMEN FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS _|APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS ALOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
CC 64568663 NOEDITH DEL CARMEN FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 64568663 NOEDITH DEL CARMEN FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUCTO [ 164762 - DETERMINAR LGS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A [APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTF?ATEG\AS DE MERCADEO SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
CC 64568663 NOEDITH DEL CARMEN FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 154753 DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO o APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
cC 64568663 NOEDITH DEL CARMEN FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 370 PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS TENIENDG [ 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS ¥ PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CHENTA SIS CADACTERISTICAS ¥ EI_ESTH A NE EXHIRICIAN |NDC ANIZACIAN NEL_SLIBTINA NE AC1IEBNA COM 1S BRANICTAS
cC 64568663 NOEDITH DEL CARMEN FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
i AN EMDDESA
CC 64568663 NOEDITH DEL CARMEN FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
TENNENCIAS NEL MEBCAND
CC 64568663 NOEDITH DEL CARMEN FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
RICION MERCADEQ
cC 64578207 TATIANA PALMERH DIAZ POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS _|APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO 0 SERVICIO
CC 64578207 TATIANA PALMERH DIAZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164761 - IDENT\F\CAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 64578207 TATIANA PALMERH DIAZ POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164762 - DETERMINAR LGS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A [APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEG\AS DE MERCADEO SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
CC 64578207 TATIANA PALMERH DIAZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164763 - DETERM\NAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO o APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
cC 64578207 TATIANA PALMERH DIAZ POR CERTIFICAR 370 PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS TENENDG [ 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS ¥ PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
|NDC ANIZACIAN NEL_SULIBTINA NE ANTIEBNA COM 1 OS DRANICTAS.
cC 64578207 TATIANA PALMERH DIAZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EvpDESs
CC 64578207 TATIANA PALMERH DIAZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
TENNENCIAS NEL MEBCADD
cC 64578207 TATIANA PALMERH DIAZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO _ | 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
RICION MERCADEQ
cC 64581490 CARMEN ROSA FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS _|APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO 0 SERVICIO
CC 64581490 (CARMEN ROSA FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164761 - IDENT\F\CAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 64581490 CARMEN ROSA FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164762 - DETERMINAR LGS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A [APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 64581490 CARMEN ROSA FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
CC 64581490 [CARMEN ROSA FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
[ORGANIZACION DEI_SUIRTIDO DE ACIIERDO CON I OS PRODIICTOS
cC 64581490 CARMEN ROSA FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA | APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EvpoEcs
cC 64581490 CARMEN ROSA FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS | APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
TENNENCIAS NEI MERCA
CC 64581490 (CARMEN ROSA FLOREZ VERGARA POR CERTIFICAR 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCANEN
CC 64582876 IRINA ALEXANDRA HERNANDEZ MARTINEZ POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTI 1 O VICIO
cC 64582876 IRINA ALEXANDRA HERNANDEZ MARTINEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO | 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU_|APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
CC 64582876 IRINA ALEXANDRA HERNANDEZ MARTINEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO

O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE




CC 64582876 HERNANDEZ MARTINEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECN\CAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
CC 64582876 HERNANDEZ MARTINEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164757 DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS RA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
[EN CUIENTS S1IS CaDACTERISTICAS Y EI ESTI O NE ExtIRICAN |NBC aNZaciAN NEL SUIBTINA NE aC1IEBRN CON L NS BRANCTAS
CC 64582876 HERNANDEZ MARTINEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ENCIIENTA SIIS CARACTERISTICAS V EI_ESTI O DE EXHIRICION EMDRESA
CC 64582876 HERNANDEZ MARTINEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CUIENTA S1IS CADACTEDISTICAS v EI_ESTH O NE EvLIBICIAN Tennenciac NEL MERCAND
cC 64582876 IRINA ALEXANDRA HERNANDEZ MARTINEZ POR CERTIFICAR 5970 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENTENDO [164760 . ELABORAR PROGRAMAS D EXFIBICION SEGUN POLITICAS D APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
En CUIENTA S1IS CADACTEBISTICAS V EI_ESTI O DE EvLIRICIAN mEDCANEN
cC 64698513 MARIA VICTORIA MEJIA MERCADO POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS | APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
[CARACTERISTICAS, BENEF\CIOS 'YUSOS DE UN PRODUCTO 0 SERVICIO
CC 64698513 MARIA VICTORIA MEJIA MERCADO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164761 - IDENT\F\CAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDD EN CUENTA SU |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 64698513 MARIA VICTORIA MEJIA MERCADO POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUCTO [ 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A [APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
CC 64698513 MARIA VICTORIA MEJIA MERCADO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
cC 64698513 MARIA VICTORIA MEJIA MERCADO POR CERTIFICAR 3370 PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS TENENDG [ 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROGCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
[EN CUIENTS S1IS CaDACTERISTICAS Y EI ESTI O NE EXEIRICAN |NoC anZaciAN NEL SUIBTINA NE actiEBNN CON L NS BRANCTAS
CC 64698513 MARIA VICTORIA MEJIA MERCADO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
¥ EIESTI O NE ExHIRICK EvpoEss
CC 64698513 MARIA VICTORIA MEJIA MERCADO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ARACTERISTICAS Y FI ESTU O DF EXHIRICI) TENNENCIAS DFI MERCADN
cC 64698513 MARIA VICTORIA MEJIA MERCADO POR CERTIFICAR 576 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENTENDO [164700- ELABORAR PROGRAMAS D EXFIBICION SEGUN POLTICAS OE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CUIENTA S1IS CADACTEBISTICAS V EI ESTI O DE EvLIRICIAN mEDCANEN
cC 64919317 OLGA PATRICIA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS | APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
[CARACTERISTICAS, BENEF\CIOS 'YUSOS DE UN PRODUCTO 0 SERVICIO
CC 64919317 (OLGA PATRICIA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164761 - IDENT\F\CAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDD EN CUENTA SU |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 64919317 OLGA PATRICIA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO [ 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A [APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTRATEG\AS DE MERCADEO SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
CC 64919317 [OLGA PATRICIA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 154753 DETERM\NAR LAOFERTAY LA DEMANDA DEL PRODUCTO 0 APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
cC 64919317 GLGA PATRICIA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 370 PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS TENIENDG [ 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS ¥ PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
[En CUIENTA S1IS CaDACTERISTICAS Y EI ESTH O DE EvtIRICAN |NoC aNIZACIAN NEL SUIBTINA NE AC1IEBN CON L0 BRANICTAS
CC 64919317 [OLGA PATRICIA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CUIENTS SIS CODACTERISTICAS v EI ESTI O NE EXEIRIC EvpoEss
CC 64919317 [OLGA PATRICIA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y/ SERVICIOS TENIENDO 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ENCIIENTA SIIS CARACTERISTICAS V EI_ESTI O DE EXHIRICION [ TENDENCIAS DEI MERCADO
cC 64919317 OLGA PATRICIA MONTALVO GUERRA POR CERTIFICAR 376 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS TENTENDO [164700- ELABORAR PROGRAMAS DE EXFIBICION SEGUN POLTICAS OE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EA CUIENTA S1IS CADACTEBISTICAS V EI_ESTI O DE EvLIBICIAN MERCANED
cC 77018037 EDER ENRIQUE ARZUAGA CERPA POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS | APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS BENEF\CIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
CC 77018037 EDER ENRIQUE ARZUAGA CERPA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO |164761 - IDENT\F\CAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTASU |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS D\MENS\ON YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
TAC ELA RE ESPECIALIZADO DE
cC 77018037 EDER ENRIQUE ARZUAGA CERPA POR CERTIFICAR 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPG DE PRODUCTO [ 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A [APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION DE
ESTF?ATEG\AS DE MERCADEO SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
CC 77018037 EDER ENRIQUE ARZUAGA CERPA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO 154753 DETERM\NAR LAOFERTAY LA DEMANDA DEL PRODUCTO 0 APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
0 SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
cC 77018037 EDER ENRIQUE ARZUAGA CERPA POR CERTIFICAR 370 PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS ¥ SERVICIOS TENIENDG [ 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS ¥ PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO (CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
[En CUIENTA S1IS CaDACTERISTICAS Y EI ESTI O DE EvtIRICAN |NoC aNIZACIAN NEL SUIBTINA NE AC1IEBNA CON L0 BRANCTAS
CC 77018037 EDER ENRIQUE ARZUAGA CERPA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
EN CUIENTS S1IS CODACTERISTICAS v EI ESTI O NE EXEIRICL EvpoEss
CC 77018037 EDER ENRIQUE ARZUAGA CERPA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO
ENCIIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y EI_ESTI O DE EXHIRICION [ TENDENCIAS DEIMERCADO
cC 77018037 EDER ENRIQUE ARZUAGA CERPA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO CC 64560833 - BIBIANA MARIA BARRIOS LAMBRANO

[EN CIIENTA S1IS CADACTERISTICAS V E1ESTI A NE EVLIBICIAN

MEDCANED




