PROCESO GESTION DEL TALENTO HUMANO
FORMATO INFORME MENSUAL EJECUCION CONTRACTUAL

Duitama, Noviembre de 2023

Sefior (a)

JENNY ALEXANDRA SOLER GRANADOS
SUPERVISOR(A) CONTRATO No. CO1.PCCNTR.4939676
Coordinadora académica

Coordinacién académica CEDEAGRO

Duitama
Asunto: Informe mensual de ejecucién
contractual Mes Noviembre del afio
2023

Referencia: No CO1.PCCNTR.4939676 del afio 2023

MARY ELIZABETH AGUIRRE LEON, identificado con la cédula de ciudadania No. 46372073
de Sogamoso, en mi calidad de Contratista del SENA, en Cedeagro, en cumplimiento del
Contrato de Prestacidn de Servicios de la referencia, a continuacion, presento el Informe de

actividades realizadas en el mes objeto de cobro.

Valor y forma de Pago: VEINTI OCHO MILLONES CUATROCIENTOS VEINTI TRES MIL VENTI
DOS PESOS M/CTE ($28,423,022) Esta suma sera pagada por el SENA al contratista de la
siguiente manera: a) Un primer pago correspondiente al mes de agosto de 2023 por valor
de DOS MILLONES OCHOCIENTOS OCHENTA Y UN MIL QUINIENTOS NOVENTA Y SIETE
PESOS M/CTE. ( $ 2,881,597) b) seis (6) pagos iguales por los meses de agosto a noviembre
de 2023 por valor de TRES MILLONES NOVECIENTOS VEINTI NUEVE MIL CUATROCIENTOS
CINCUENTA PESOS M/CTE. ($3.929.450) cada uno c) un pago final en diciembre por valor
de MILLON NOVECIENTOS SESENTA Y CUATRO MIL SETECIENTOS VEINTI CINCO PESOS
M/CTE. ($ 1.964.725)..

GTH-F-062 V10



Plazo: Sera 217 Dias hasta el 15 de diciembre de 2023

OBJETO:

Prestar servicios personales para planear, orientar y evaluar actividades de formacidn

profesional integral que imparte el Centro de Desarrollo Agropecuario y Agroindustrial

en el area de Administraciéon del programa de formacién Titulada Regular y/o

Complementaria, de acuerdo con los lineamientos y normatividad vigente

Obligaciones Especificas:

No

Obligaciones

Acciones realizadas

Evidencias

Planear, orientar,
realizar seguimiento y
evaluar la formacién
profesional integral,
aplicando las guias 'y
procedimientos
emitidos por la
Direccién de Formacion
Profesional del SENA, el
Sistema Integrado de
Gestion y Auto Control
SIGA, los lineamientos
del equipo pedagdgico
de Centroy las
orientaciones de la
Coordinacion Académica

Semana del 7 al 10 de a Noviembre
Titulada 1

Ficha:2671299

Tgo. En Produccién Agropecuaria
Ecolégica

Competencia:

Ejecutar planes de mercadeo de
acuerdo con los objetivos y recursos
de la organizacién

Resultados de aprendizaje:
Elaborar plan de mercadeo segun
métodos y técnicas de planeacion.

Semana del 14 al 17 de Noviembre
Complementaria

Ficha:2888100

Técnicas de ventas

Competencia:

Realizar negociacion con los
proveedores y clientes, segun los
objetivos y estrategias establecidas
por la organizacion.

Resultado de aprendizaje:

RAP Realizar el proceso de la venta
de productos y servicios aplicando
técnicas de argumentacion y cierre
de ventas siguiendo procedimientos
para negociar un producto o servicio
en un mercado especifico, conforme

Titulada1lyY
Complementaria
Anexo 1.1 Plan de
trabajo.

-Anexo 1.2 Planeacion
pedagdgica

- Anexo 1.3 Guias de
aprendizaje

- Anexo 1.4 Material
de apoyo.

- Anexo 1.5
Instrumentos de
evaluacion

Anexo 1.6 Listados de
asistencia
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a las politicas de venta y los
términos de negociacion.

Semana del 20 al 24 de Noviembre
Trabajo en Registro calificado
Programa: Tecnologia En Gestion
Empresarial y estrategias para la
prodductividad

Del 27 de Noviembre al 01 de
diciembre

Trabajo curricular y alistamiento
para recoleccién de documentacion
programa técnico Operaciones de
Comercio Exterior Chiquinquira

Apoyar la ejecucion de
las actividades
académicas a las que
sea convocado por la
Subdireccién de Centro,
supervisién del contrato
y/o las coordinaciones
del Centro de
Formacion.

Durante el mes objeto de cobro:
Semana del 20 al 24 de Noviembre
Trabajo en Registro calificado
Programa: Tecnologia En Gestion
Empresarial y estrategias para la
prodductividad

Actividad: Elaborar la justificacion
del programa para registro
calificado y diligenciar archivos en
Excel de profesores y medios
educativos

Anexo 2.
.Pantallazos DRIVE

Registrar, verificar y
actualizar los sistemas
de informacion que la
entidad defina para la
Gestién de la Formacion
Profesional Integral

Titulada 1

Fichas: 2671299

Tgo. En Produccién Agropecuaria
Ecoldgica

Complementaria 1

Ficha: 2888100

Técnicas de ventas

Se registro las respectivas
novedades de aprendices en Sofia
Plus. - Se realiz6 de manera
presencial la formacién con los
aprendices. - Reporte juicios de
evaluacidn - calificacién de
evidencias en Territorium, fisicas y
evidénciales.

Tituladaly
Complementaria 1

Anexo 3 Pantallazo
contenido del curso en
territorium —
Pantallazo evidencias
en territorium.

Presentar de acuerdo
con el cronograma la
documentacion
necesaria para verificar

Durante el mes objeto de cobro:

Se Presenté el Informe de ejecucion
contractual - Planilla de pago
seguridad social y certificado de

EVIDENCIAS 4
Pantallazo de cargue
en drive

Carpeta estadistica
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el cumplimiento del
objeto contractual, de
acuerdo con los
lineamientos
establecidos por la
entidad y el Sistema
Integrado de Gestidny
Auto Control SIGA

pago, formato certificado
dependientes

GC_46372073_73923_
NOV_2023

Y
GF_46372073_73923_
NOV_2023

Las demas requeridas
por la Entidad en
coherencia con la
naturaleza del objeto
contractual y el perfil
profesional

Durante el mes objeto de cobro no
se desarrollaron otras actividades

A continuacion, relaciono los desplazamientos que realicé previo a la presentacién de este

informe. Una vez finalizado cada desplazamiento presenté al ordenador del gasto el informe

en el Formato Informe Legalizacion Desplazamiento Contratista GTH-F-087, en el que se

describieron las actividades desarrolladas y los resultados de cada desplazamiento. Cada

informe cuenta con el visto bueno del Supervisor.

Se lista a continuacién el soporte de la legalizacidn de los desplazamientos realizados, los

cuales forman parte integral del presente informe de ejecucién contractual.

ITEM No DE LA ORDEN | LUGAR DE FECHA DE FECHA DE
DE VIAJE DESPLAZAMIENTO DESPLAZAMIENTO | DESPLAZAMIENTO
INICIAL FINAL
1. XX XX XX XX
2. XX XX XX

Nota 1: Por cada desplazamiento que haya realizado el contratista, adjuntara el respectivo

informe que la soporte. En caso de haber realizado el desplazamiento en fecha posterior a

la presentacién del informe de ejecucidn contractual, debera reportarlo en el siguiente

informe de ejecucién contractual.
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Para el tramite de la cuenta me permito adjuntar: Documentos electrénicos enunciados
como evidencias del cumplimiento de las obligaciones contractuales y los desplazamientos
realizados y el No. de la planilla 8627845462 operador Asopagos del periodo de Octubre
(Decreto Ley 2106 de 2019 — “Decreto Ley Antitramites”)

Evidencias en MARY ELIZABETH AGUIRRE EN ONE DRIVE 2023”

Cordialmente,

Firma

Mary Elizabeth Aguirre Ledn
Contratista

C.C. No. 46372073

Recibi a satisfaccion:

Firma

Jenny Alexandra Soler Granados

SUPERVISOR(A) CONTRATO No. CO1.PCCNTR.4939676
Coordinadora Académica CEEAGRO

Semanas del al 7al 10y del 14 al 17; de Noviembre

1.1 Plan de trabajo
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- Ficha: 2671299 y 2888100

[] SERVICIO NACIONAL DE AFRENDIZAJE SENA REGIONAL BOYACA - CEDEAGRO ) SERYICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENA REGIONAL BOYACA - CEDEAGRO
SuEvan, F imi i ion de la F iGn F i Integral SEeraa rocedimiento Ejecucién de la Formacién Profesional Integral
7A§ PLAN DE TRABAJO PARA EL DESARROLLO DE LA RUTA DE APRENDIZAJE 7/\‘ PLAN DE TRABAJO PARA EL DESARROLLO DE LA RUTA DE APRENDIZAJE
Programa de TECNOLOG EN PRODUCCION AGROFECURFIR ECOLOEICE. | Cad Fusicipio: Duitama Srograma de TECNOLOGO ENPRODUCCION AGROPECUARIA ECOLOGIEA Daitama
Formacién: [ gt Zormacién:
Progecto Formativo: | IMPLEMENTACION DE PRACTICAS AGROECOLOGICAS FARA LA RECONYERSION DE SISTEMAS royecto Formativo: IMF‘LEMENTDACIGN DE PRACTICAS AGROECOLOGICAS PARA LA RECONVERSION DE SISTEMAS DE
DE PRODUCCION SOSTEMIELE ¥ DESARROLLO OE SENA EMPRESA EN EL DEPARTAMENTO DE PRODUCCION SOSTENBLE Y DESARROLLO OF SENA EMPRESA EN L DEPARTAMENTO) DF
Fase del progecto. | EJECUCION [Cadigo proyecto: Zase del progesto: EJECUCION [Cadigo progecto:
Instructor TAARY ELIZABETH AGUIRRE LEON [FICHA: 2671293 nstruotor MAFY ELIZABE TH AGUIRRE LEO — . [FicHp: 2671295
. — — — Fealizar investigaciny planes de meroades segin parametros teorioss.
i Fiealizar Investgacion § planes de mercades segin parsmenos téenicos. Betividad del proyecto:
progecto: _ _ _ Z " Ejecutar planes de mercaden de scuerds conlos objetivas §recursos de |2 organizacion
Competencia: Ejecutat planes de mercaden de acuerdo conlos Objetiuns § 1ecursos de |3 organizacion
_ ‘ _ Jesultado de RAPZ 2. Elabarar plan de mercades 22gun métodes y teenicas de planeacian
Resultado de FAF2. 2. Elaborar plan de meroaden segln métodos | téenioas de planeacian. nprendizaje:
Aprendizaje:
Formade | Fechade |EMTREG
Famade | Feshade |EMTREG Jo|  Mombre del sprendiz | Apelidos del sprendiz Aetividad 3 desarrollsr eemdh | entrega o
| Mombre del aprendiz | Apelides del aprendiz Atividad 2 desarrallar ategdil | e 0 Fsico| Digital | dimmias | 51 | Mo
activided TETITENS TO DT T L
Fizicc| Digital|_ddfmmiaa | 5i | No 1| ALBALUZ MAYORGA PALACIC: " v THIR2023] v
st T s
2| ANDREA JOHAKA VARGASTORRES |, W mitizozs| V
I¥AN DARIO GONZALEZ CAMARG D o en POF Estudio 8 d s
| ocusmnta én POF Estudio de mercada V| nmzozs) ¥ S[CAMLOANDRES | anmarima Ferim) . o e T minpzozs|
e T s
5| BRANDONNICOLAS | CAROEN::S HBUERA Docusmnta en POF Estudia de mercado v | wwenes| v 4{CARLOSIAVREIO | COMBITA RAMIBEZ | o ety e 03] V
s[cLamza MANRIGUE ARIAS - " v mimzozs] V
sty T s
3 JAIDER ANDRES MANRIGLE MARTINE Dagusmnta si POF Estudio de mejcado v nmizoza| ¥ & CLAUDIA GOMZALEZ GOMZALE] v 2023 v
7| BLORIALEONOR WEJIA ADAME o e el mimzozs] V
EAREM ELIANA SANCHEZ MORALES| octemnia en ROFEdfudio de mefoado v —— 5| JOHNFRECDY EOHORGUEZ HUERTS| - et v TmE anzezs| V
s[40sE J0AGUIN FINTOGUERRERD | ey ey itznas) v
5| ESSICATATIAMA | ALAMANCASOSA | Docuemnia en POF Estudia de mercado v | el v o[ JIAN MARUEL casTRDAGuRRE_[DoCOTEN T T ez ¥
ANDREAKATERINE | ZARATE RODRIGUEZ D o &n POF Estudio 4 d N KA PABLD DARDIA I bt eemy T T mitkaozs)
acusmnta en studio de mercada
V| mweozs) ¥ 12| LAURA JULIANA, AGULARLOPEZ oo v "Ry mzoz] Y
e D e
EDNA SOFIA OTALORA MORALES| Docusmnto en POF Estudio de meroado v v | LORENA CASTROABURRE |, oo o ; Y trinvzozs) ¥
7 023 1[LUZ ANGELS BARBOSA HERMANDE v miitzoza] V
e D e
o CRISTIANDANEL | RIVERA LOREZ Docuemnto en POF Estudic de mercado v P 15| MARTHA SALAMANCAPEDRA oo ? - v i)
15| MIGLEL ANGEL CASTELLANOS PUENT 4 v o3| V
KEOLYMOAYANA — |PEREZELAMCO  [Docuemnto en POF Estudio de mercado 7| ManCY OJANA WONTAREZ SIACHOG] o o e ogene ) ey rizozs|
] V| teweoss) v i T —-—
13| PAULINA MILLAN GOMEZ . " v itz V.
10| HILLIAM ALEXANDER | VARGAS BONLLA | Doouemnto en POF Estudio de mercaa P [—— ‘8| FECFOPAELO EERNAL FOMERD | o T oy T Pr— 7
20 SANDRA ROCIO PALACIOS MORENO | ""2 ™ v Y mitizozs| V
i ﬂw W8 [T Lk e Gl P
5

1.2 Planeacion pedagdgica Ficha: 2671299 y 2888100

. Varsiém 02
sena

N

Gédige
GFPLF1GH

Proceso Gestién de Formacién Profesional Integral

Formato Planeacién Pedagégica del Progecto Formativa

Fecha de Elaboraci

Maviembrs 01 4 2023

Desominacion el Programa ds Formacion
TECNOLOBO EN PRODUCCIGN ABROPECUARIA ECOLOGICA

Wodatidad ds Ejeccion

Pracancial
Cadigo y rersion del Programa
By U TEEMI VI
Wombre del Propecte [ Diligencic <t casilla Smcamente 21 o2 wn
programa de formacién Titalada) IMPLEMENTACION DE PRACTICAS OLOGICAS PARAL (6N DE SISTEMAS DE PRODUCCIGN EN EL DEPARTAMENTO DE BOTACA
Cédigo del Progecto [ Diligeacic «5ta ca: micamente 5i €3 wn
programa de formaciéa Titalada)
Tnstractor{es] que clabora la plancacion pedagbgica MARY ELIZABETH AGUIRRE LEON BOYACA - CEDEAGRO DUITAMA
Wombrer p Apsliidor Regronal 7 Centre dv forma

[ — P— [EE——
Cuonas) arr APREWDIZASE MFINGADOS  OMITEIOSDE . MEL
TNALUACIN  EMDENGIADE
WORASTRABAS  WORAS TRAEAJD APREnDIEA
incer InDEPEHIENTE L o ianeciin braren

ACTIMIDADES DE
2adE A
DESARROLLAR

RESULTADOS DE

APREMDIZAJE ssservacisues

Acividad e
donti

concoprusiarrabre:
Erveansdhar de mes
Plan do morcaden.
Fisividad prasedimenal

ativida

loqolviqonte. Do plando

4 plans i,
Candicit.

Erarivaris. | AR ELIZAEETH
AGUIRFELEGH

JECUCIGH Ficha: 2671299

Computadol

rccornr

rtermet | oren s bipicer

PLANEACION INSTRUCTIV

GTH-F-062 V10



Proceso Gestién de Formacisn Profesional Integral

Formato Planeacién Pedagégica del Proyecto Formativo

Fecha de Elaboracién

Denominacion del Programa de Forma,

Madal

nd de Ejecucion

C3diga ¥ verzion del Programa,

Hombre del Proyects { Dilige
programa de fo

Cédigo del Progecto [ Diligeache esta casi
programs de formacié

que ehbora la

MART ELIZABETH AGUIRRE LEON

Roviembre de 2023
Tecnicas de ventas Complementario
Presencil

£3110025

BOYACA- CEDEAGRO- DUITAMA

Hombres ¥ Apeilidos

Regional y Ceatro de forma,

ACTIVIDADES DE
APREHDIZAJE &
DESARBROLLAR

ACTIVIDAD DE
PROTECTO (ri COMPETENC RESULTADOS DE
1A AFRENDIZAJE

DIRECTH

negociacisn <a
loz proveedores
y clientes, seqiin
lo sbjetives y
astrateging
establecidas por
In organizacién

HORAS TRABAJIO

DURACION ACTIFIDAD DE AFRENDIZAJE
(HORAS)

HORASEAAERI0 maten
IHDEFENDIEHTE e rexmacién mrse

DE DESCRIFCION
IeADOS CRITERIOS DE DELA
EVALUACION  EWIDEWCIA DE

AFREMDIZAJE

o
EsTRATECIAS Tt

e — mcrencrencs

Fisalizar |

proceco dila
wenta de

aplicanda té
de srgumentacidn
y clirrs de ventae

sillas, mezaz,
+ M| ot copins,
tablers, tics, o
Marcadoras,
compuradare 1

cjaz

5T, ! Ziguicndo
driculadz,

materil de | S0 | papr procedimientos
consulia, [ ot |ELzABETH para negaciar un ba 268810
plhtsfarma AGUIRRE LEON | producta &
! para tabléro
vira, s Zaricio on
biblioreca, (21 o mercado

szpecifice,
conforme 3 laz
politicas de venta
yloz

términos de
negociacién

biblisarafia y| 3
wabgrafia -

PROCESD DE GESTION DE FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL
FORMATO GUIA DE APRENDIZAJE

IDENTIFICACION DE LA GUIA DE APRENDIZAJE
+ Denominacién del Programa de Formaién: N
Ecoldaica

*  Chdign del Programs de Formacién: T22143 V1

* Nombre del Proyectn IMPLEMENTACION DE PRACTICAS AGROPECUARIAS ECOLOGICAS PARA LA
RECONVERSION DE SISTEMAS DE PRODUCCIGN EN EL DEPARTAMENTO DE BOYACA

»  Fase del Proyecto EJECUCION

Actividad de Proyecto: : Realizar investigacion y planes de mercades segin parsmetras ticnicas.

*  Compesercia: EJECUTAR PLANES DE MERCADEQ DE ACUERDO CON LOS OBIETIVOS ¥ RECURSOS DE
LA ORGAMIZACION

*  Resultsdor de Aprendizaje Alcanzar:
RAP2. Elsborar plar de mercaden segin métodos y técnicas Se planeaciin
Duracitn de la Guiz: 40 horas

2 PRESENTACION

El mayor desafia que enfrenta cuslquier empresa en estos tiempos de ecanomia globalizada, ex el mercado
pars sus productos o servicios y pars las empresas del sector sgropecuario con mayor razin, pues tienen que
enfrentar atror inconvenientes coma: htos costor ge loz insumos, alts variabiidsd en o precior, alta

tratados de i josos parael fahtade
parte del Gobierno, entre otros.

n medi panorama, lai una actividad indi enlas

empresas del sector agropecuario y s el punto de partida para resfizar una planeacion adecuada en las
arganizacionss, ya que nos guia pars el disefio de planes de mercado, que se convierten en carts de
. . . ermae -

acertadas y as! pod i S loimito

 desarrollar las actividades de aprendiaje planteadas en esta guia s cusl es una herramienta que usied
empleara pars alcanzar una de |as actividades del proyecto formative y @ tener disposicin positva para €

desarrolio de |3 competenca

GFRIF-135 V02

PROCESO DE GESTION DE FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL

FORMATO GUIA DE APRENDIZAJE

DE LA GNA DE

»  Denominacion del Programa de Formacion: TECNICAS DE VENTAS

»  Cédigo del Frograma de Formacién: 53110025

+  Mombre el Proyacto A

+  Fase del Proyecto NA

+  Actividad de Proyects NA

# Competencia: Realizar negociacion con los proveedores y clientes, segun os objetivos v estratagizs

establecidss per la arganizacién,

Resultados de Aprendizaje Alcanzar:

Realizar e proceso de la venta de productos y servicios aplicando tionicas de argumentacin y
cismme de ventas siguiendo procedimisnios para negociar un producto o senvicio en un mercado
especiico. conforme a las politicas de venta y los témmines de negociaciin

*  Duracién de la Guiz: 40 horas

2. PRESENTACION

El proceso de mercadeo y ventas tiena puntos determinantes para su
culminacitn exitosa, uno es |a presentacian de los productos al dients yia
tactica COMO 58 presente & maners estratégics, V& Que sU buena
prasentzcion encaming asertivaments |z aceptacion del producta, dando
23l paso @ un segundo punto ¥ &5 &l proceso de negodiacicn que inida
cuando el vendador tiene un primer contacto con el ciente y terming con
el cierre dz la venta, sin embargo, el punto de partida saré siempre contar
can un buen products o servicio, &l conocimento de los provesdores ¥

. cligntas finalesal igual que &l andlisis de varizbles del enterno que puedan
incidir en el resultado exitoso de dere de la venta.

La presente guia de aprendizaje, contempla actividades que permitiran I apropiacion y |z transferencia dz
‘conocimientos relacionadas con técnicas de ventas para presentar & los clientas los productas v / 0 servicios
resaltande sus caracteristicas, beneficios, ventaias, calidad, precio, valor agregado v usos.

1.4 Material de apoyo Fichas: 2671299 y 2888100
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3. Material de apoyo mercados [Modo de compatibilidad] - Word (Error de activacion de productos)

INSERTAR DISERO DISERO DE PAGINA REFERENCIAS CORRESPOMNDENCIA REVISAR VISTA DESARROLLADOR

2 g 2 4 3 8 10 12 14 16 4 118

[. MATERIAL DE APOYO [ 1. ANALISIS DEL MERCADO |
EL ESTUDIO DE MERCADOS

Es uns sintesis de |2 INFORMACION cbtenids en la investigacion de mercados.

Después de haber definido un producto o servicia en un documents escrta va reslizada  las fusntes secundariss consultsdss, comprende los siguientes sspectos:
establecer de manera clara y concisa un breve estudio & mercados teniendo en cuenta
los resultados de la 6n de mercades CONCEFTO CONTENIDD

[Tefiniion de Ubjefivas Dt Tos EEs 3 lograr oon el Gesanolo G 50 5
La ssistencis de un mereads para sus productss es l pilar fundamental pars o éxito de =studio d2 mereados e n
uns emprass, por o tanto e Estudio de Mercsdos, como primer componente cel JueTieacn ¥ T T e e o desamle 22 b
proyects, requisre de una gran dedicacién y de un sdecusdo andlisis de Informacian, el Froyecto feniendo en cuenta aspecios soclales,  ecor

ambientales y las demds que usted considers relevantes

::;r&u;mamame una buens Investigacicn de Mercados, con Znfasis en los siguientes Sara 12 justioacien de 24 proyecto. Asi miamo relscion los
o

FinalisTe Oef Sector Grsgne &l esiigo  Ealzade scersa el desamol
1. AMALISIS DEL MERCADO. secnologico e industrial gel sector; comportamiente dal
2. CONCLUSIONES Y RECOMENDACIGNES sector en los diimos 3 afios, su ewsiecidn v tendenci

3. DESGRIPGION G DEFINIGION DEL PRODUCTO st 3 carto, medians  largo plaz
4. PLAN DE MERCADEQ. Fnalizrs de Mercade Bbors o fmoicton S B Sl ST S |

5. PLAN DE VENTAS (Proyecciones) regional yfo de las muni i

Defns of meroaio obtvo, fsifasiin del. merea
s da empazer s rsbsjar en csds un de sllos, vesmas qué s ¥ oéma se desarralls obiptvo, esimacidn del mercado potencil. oonsumo
s Ivastariin de mereatos aparas, cansuma pssipla, magniud G 1 nacesidas,
Estmacién sel segmenta/ richo ds mereado (amako y
¢QUEES LA INVESTIGACION DE MERCADOS? ancniemo),  Parl del Gomsumicor vio el clente

importaciones y exporta el productol servicio a nivel
“La reunién. reglsmzysnahs\sdemdo Jos detos sobre problemes relacionados cun e nsconal y ,mmw mem, (paises):Relacione ks
productor al consumidor”. ductos complementarios

Enlisrs de T2 O Emifzacion gz wmmpa\es FaricpaniEs ¥
Una investigacién 4 dos b 7 “Capt i potenciales; anslisis de empresas compefidoras. Relacion
para: tener un mpleto de un nis de spremiaciones_existentes. Analisis del costo de mi
ubicacion, (Endznmzscbmmprz habitas, motivos, preferencias, prejuicios y productalsenvicic frente 3 la compatencia: Andisis de
" versiomes® produstos sustitutos; Andlisis de presios de vents de mi
rodusto /servico (PIS) y de |a competencia: Imagen de 2
competencia ante ks clientas; Segmento sl cusl ests
diigida Ia competencis; Fosicén de mi PIS fiene 3 1s

De hecho lss necesidsdes del consumidor, sus desacs, exigenciss, crasncias,
debilidsdes y =xcentricidades constituyen un factor important= y determinante de los
productos que se offzcen, los cansles més sdecusdos pars su distibucién, los
esfuerzos de promocion que se apliguen y el precia que se va s obtener. COMPLEMENTO:

Una vez se hsys adelentado ls investigacién de los problemes. la solucidn que se

a ) Andlisis del Sector Productivo: Es uns descripcién que se resliza del Sactor
encuentra serd vaiida solo temporsimente. ya que el consumidor cambia & disrio

Productive sl cusl pertenece su proyecto empresarisl, haciéndose un sndlisis de
su crecimients: histdrico y de $us tendencias & futuro, considerando los aspectos.
que benefician o desfevorscen ¢ desarrolio de e nueva empresa, & nivel locel,
regional, nacional = infernacionsl, segin ses s coberturs de su mercade.

Ahora si sbordemos los componentes del Estudio de mercados, que hebismos
enuncisdo sl inicio da Is guia

Por ejemplo si su idea de negocios es: el montsje de uns empresa productora de.
Bizoochos de Achiras en Meivs, usted debe consultar sobre el comportamiento del
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1.5 Instrumentos de evaluacion
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