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TIEMPO ACT. APOYO A LA FORMACION
INSTRUCTOR: MILEY ANDREA ESPINOSA VALENCIA + COMPETENCIA DE APRENDIZAE:  SSTRUCTURAR LAFUERZA OE VENTAS COM BASEEN LOB
FORMAION:  CENTRO DE COMERCIO
g :00: ! . EVALUAR ACCIONES Y RESULTADOS DE MERCADEO
FECHA INICIAL: 03/02/2020 00:00:00 COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN OBJETIVOS Y METAS DE LAEMPRESA.
FECHA FINAL: 29/02/2020 23:59:59
ACTIVIDADES ACADEMICAS L . GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA
COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: g2 50\ ESTRATEGIAS DE EXIBICION.
FICHA 1960754 - DIRECCION DE VENTAS
DE APRENDIZAJE:
i . MEDIR LA EFECTIVIDAD DEL CANAL DE ACUERDO CON LAS
COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  MEDIRLAEFECTIV
— s e Bt o
. A DE APRENDIZAJE:  LOS OBJETIVOS TANOARES
¢ ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION
NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  CONDICIONES DEL MERCADO Y POLITICAS DE LA
EMPRESA.
| .
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  SOMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y RESULTADOS DE APRENDIZAJE
mlumvmm!.“mmmmmummmv
LEGISLACION COMERCIAL
w% J%ﬁ:“ vmm%ﬁm‘ﬂvmu A
CONTABILIZAR LOS RECURSOS DE OPERACION, LAS POLITICAS DE VENTA Y .08 TERMINOS DE NEGOCIAGION,
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  INVERSION Y FINANCIACION DE ACUERDO CON LAS
NORMAS Y POLITICAS ORGANIZACIONALES CUENT CARACTENETICAS, BENEFCIaS ¥ s o A LCTOS O SERCIO8 ALOS CLENTES TENENDO &N
ESTABLECIDO POR LA EMPRESA.
. COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: g IETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. * COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.
DETERMINAR OPORTUNIDADES DEEALE?NCADO y nmowmammamnumuvmu;ma;mmn“
+COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  ACUERDO CON LAS TENDENCIAS TORNO Y LOS DENTIFICAGION 3 CNICAS ¥ SROCEOMENTOS
- COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  PRODUCIR TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITAY
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PROMOVER LA INTERA

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  CON LOS DEMAR o MC&%WOO MISMO.
CONTEXTOS LABORAL Y SO0 ENlos

PROPONER ALTERNATIVAS DE SOLUCION Qug

CON EL NIVEL DE IMPORTANCIA Y

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:
CONSUMIDORES Y USUARIOS

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  TENIENDO EN CUENTA LAS CARACTERISTICAS Y
NECESIDADES DE LOS CLIENTES.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CONTRIBUYAN AL LOGRO DE LOS OBJETVOS DE ACUERDO

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE

REALIZAR EVENTOS DE COMUNICACION DE MERCADEO,

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 79,70

CHA 1935328 - VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS
E APRENDIZAJE:

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITAY

OMPETENCIA DE APRENDIZAJE: 4 nTivA

IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO

:  SEGUN RESULTADOS DE LA IWESTIGACIQN Y
MPETENCIA DE APRENDIZAJE: B PGS DEL EN N :

LEGIBLACION COMERCIAL VIGENTE,
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RESULTADOS DE APRENDIZAJE
!mlmmmvmnuw SEGON ESTRATEOWS DE LA BMPRESA MORMATIVEMO Y

LICANDO Y CEnmg 0f

VENTAS BIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA,

LAS POLITICAS DE VENTAY LOS TEAMINOS DE NEQOGAGION,

UTILIZAR PARA APOYAR on ° P
CUENTA ALOS CLmTEy ™
EBTABLECTOD PO L oas. BENEFICION Y LIBOS DE UN PROD

ENTIFICACION DE

+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

" Pagesof8

7 PM

[ OPORTUNIDADES
DIAGNOSTICO, CON EL APOYO DE BOFTWARE 8EGUN LOS DIFERENTES TIPOS DE

LA APLICACION DE TECNICAS Y PROCEDIMENTOS DE
Y

MMMWM&MY%@
CARACTERISTICAS

PREP,
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  TENIENDO EN CUENTA SUS
§ ESTILO DE EXHIBICION.

LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS

PROMOVER
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CONLOS
y CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL.

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DELOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 20
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FICHA 1647625 -
DE APRENDIZAJE: 625 - VENTA DE PRODUCTOS ¥ SERVIGISS:

+ COMPETENCIA DE . COMPREN|
APRENDIZAJE:  SOMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y

IDENTIF
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  SEGUN &3&%&"?9 DEL MErcADO
TENDENCIAS DEL ENTORNG | "' CACION Y

NEGOCIAR PRODUCTOS Y ¥
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  CONDIGIOMER SERVICIOS SEQUN
CONDICIONES DEL MERCADO Y POLITICAS DE Lo

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

FLIAR LOS PARAMETROS Y T
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PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTESY A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.
S RESULTADOS DE APRENDIZAJE ;
REALIZAR DIAGNOSTICOS TENIENDO EN CUENTA LA COBERTURA Y peL ENLOSP
IDENTIFICACION DE OPORTUNIDADES DE MERCADOS, MEDIANTE LA APLICACION DE TECNICAS Y PROCEDMIENTOS DE
DIAGNOSTICO, CON EL APOYO DE BOFTWARE SEGUN LOS DIFERENTES TIPOS DE INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE

PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS
TENIENDO EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y EL

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:
ESTILO DE EXHIBICION.

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
TURALEZA EN LOS

] APRENDIZAJE: CON LOS DEMAS Y CON LA NA
CONPETRNCALE CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL.

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON% Igso DE
. APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO Y STICAS
OOPRTEN ™ 2 CONSUMIDORES Y USUARIOS

HORAS DEDICADAS EM LA FICHA : 47,0
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TOTAL HORAS ACTIVIDADES ACADEMICAS: 15950

EVENTOS DE DIVULGACION TECNOLOGICA - EDT's

EVENTO
TOTAL TIEMPO EDT's: 0.0

FICHA | FECHA INICIO FECHA FINAL HORAS

ACTIVIDADES ADICIONALES
FECHA INICIAL FECHA FINAL ACTIVIDAD HORAS
TOTAL ACTIIDADES ADICIONALES: 0.00
INSTRUCTOR: MILEY ANDREA ESPINOSA VALENCIA
ng%.%i CENTRO DE COMERCIO
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