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1. DATOS GENERALES DE LA CONTRATACION

No. Plan de Adquisiciones | 2024

Plan Anual de Adquisiciones
Consecutivo

Tipo de Presupuesto Asignado Inversion

Nombre de Proyecto o de la Necesidad que se incluyo en
el Anual de Adquisiciones

Cédigo BPIN No. 2023080010043

Apoyo en atraccion de Inversidn nacional y extranjera

2. DATOS DE LA CONTRATACION

Fecha de elaboracion del estudio previo: (dd/mm/aaaa) Abril/2024

Nombre del funcionario que diligencia el estudio previo : RICHARD FERNANDEZ BARRAZA

Dependencia solicitante: SECRETARIA DISTRITAL DE DESARROLLO ECONOMICO
Tipo de Contrato: Apoyo a la Gestion Otro: NA

3. ELEMENTOS DEL ESTUDIO (Decreto 1082 de 2015 SECCION 2. SUBSECCION 1. PLANEACION Articulo 2.2.1.1.2.1.1.)

El Distrito Especial, Industrial y Portuario de Barranquilla, acorde con las disposiciones
constitucionales y legales vigentes y con el objeto de satisfacer necesidades de interés general,
considera necesario y oportuno contratar la prestacion de servicios de apoyo a la gestion para la
atraccion, ampliacion, retencion de inversiones, y el seguimiento al ambiente de negocios en el Distrito de
Barranquilla. Que segun los articulos 209 y 211 de la Constitucién Politica, la funcién administrativa esta
al servicio de los intereses generales y se desarrolla con fundamento en los principios de igualdad,
moralidad, eficacia, economia, celeridad, imparcialidad y publicidad, mediante la descentralizacién, la
delegacion y la desconcentracion de funciones, en aras de permitir a las entidades publicas asignar tareas,
funciones y competencias en sus subalternos o en otras autoridades

El Distrito de Barranquilla en la nueva administracion 2024-2027, propone trabajar en la construccion de
una ciudad con seguridad ciudadana y convivencia, con espacio publico y ambientes urbanos, vivienda
urbana, salud, educaciéon movilidad y transporte, buenas condiciones de medio ambiente y adaptacion al
cambio climatico, deporte y cultura, con gestién social, pero también por una ciudad que sea emprendedora
y competitiva este ultimo objetivo establecido mediante el Eje 9 de Programa de Gobierno. En este eje se
proponen lineamientos que apuntan a brindar internet universal y de alta capacidad, fomentar la formacién,
investigacion y gestion en areas culturales y de emprendimiento, fortalecer el escalamiento de experiencias
innovadoras de personas naturales, micro y pequefias empresas, colaborar con aliados que promuevan el
emprendimiento, acompafar con programas de eficiencia energética a la industria y comercio, establecer
rutas de emprendimiento y empresas verdes, organizar una red de aliados de investigacion, desarrollo
tecnolégico e innovacion, impulsar la construccion del puerto de aguas profundas, incentivar las
capacidades de empleabilidad formal entre mujeres jévenes, y fomentar las vocaciones de innovacién y
emprendimiento de jévenes.

3.1. Descripcion de la necesidad que
se pretende satisfacer con el
proceso de contratacion

Para la vigencia, se propone una serie de actividades que brinden espacios y herramientas para la
generacioén de oportunidades y prosperidad a empresas barranquilleras. La atraccion y apoyo a eventos de
negocios en los sectores estratégicos de la ciudad, junto con un seguimiento exhaustivo del entorno
empresarial para informar la toma de decisiones, constituyen pilares fundamentales para potenciar la
competitividad. Estas iniciativas no solo fomentan la interaccién entre empresas claves, sino que también
proporcionan informacién valiosa sobre las tendencias y oportunidades emergentes, permitiendo asi una
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planificacion estratégica mas sdélida y una adaptacién proactiva a los cambios del mercado. En ultima
instancia, este enfoque integral fortalece el posicionamiento de la ciudad como un centro dinamico y
atractivo para la inversién y el crecimiento empresarial.

A raiz de la pandemia del Covid, se presentaron unos desafios que mostraron unas tendencias en la
instalacion y ampliacion de empresas en el Distrito de Barranquilla:

. Se aceler6 la necesidad de soluciones digitales, se vio un aumento en la instalacion y expansion
de empresas relacionadas con la tecnologia, la informatica y los servicios digitales. Empresas de
software, desarrollo web, marketing digital y comercio electrénico, entre otros, pudieron encontrar
oportunidades de crecimiento en este contexto.

. A pesar de las dificultades logisticas y de suministro, algunas empresas manufactureras pudieron
expandirse o establecerse en Barranquilla durante este periodo. Se observé interés en sectores
como la produccién de alimentos, productos de consumo basico y bienes industriales.

. A pesar de la incertidumbre econdémica global, Barranquilla continué atrayendo inversion
extranjera durante estos afios, particularmente en sectores como la energia, la logistica y los
servicios empresariales. La estabilidad politica de la ciudad y la infraestructura en desarrollo
contribuyeron a este atractivo.

En la vigencia 2023 en Barranquilla, se registré un monto aproximado de USD$602,5 Millones y 2.234
empleos formales generados, mediante la instalacién/ampliacién de 28 empresas apoyadas. El 78% de los
proyectos son de origen internacional mientras que el 22% restante son nacional. Por actividad econémica,
el 54% fueron proyectos de actividad de Industria, incrementando 16.p.p. comparado con el 2022, donde
se destacan: el sector de Alimentos y Bebidas con un 33%, Energia Solar con un 20%, y Quimicos y
Ciencias de la Vida con un 13%, mientras que en actividades de servicios tiene una participacion del 46%
del total de proyectos, donde se destaca la industria de BPO con un 69%. A nivel general, 22 de los 28
proyectos de inversion de 2023 cuentan con enfoque exportador.

Dentro de los proyectos de inversiéon apoyados durante el 2023, se pueden reconocer algunos casos como
la instalacion de Ecoalloys, ubicada en Juan Mina, con una planta de reciclaje de aluminio con tecnologia
Unica en el pais que buscar exportar a Panamay EE.UU inicialmente; Fruselva de origen espafiol y también
ubicada en Juan Mina, con una planta de produccién de alimentos a base de fruta para nifios; y Movate,
empresa de origen indio que se ubicé en Barranquilla con una operacién de servicios de Call Center y back
office en mercadeo y servicios al cliente.

Razon por la cual, se requiere seguir incentivando la atraccion de la inversion nacional y extranjera a la
ciudad articulando espacios de relacionamiento empresarial para conectar las empresas locales con los
nuevos proyectos de inversion o de reinversion, para de esta forma contribuir a la generacién de negocios
con los locales, a la integracion de empresas con cadenas globales de valor, y, por ende, con el
fortalecimiento econémico y productivo de la ciudad de cara a su internacionalizacion.

Por otra parte, entendiendo el potencial del Distrito de Barranquilla para el Turismo de Negocios
posicionandolo como un destino ideal para realizar eventos de talla nacional e internacional, valiéndonos
tanto de los atributos de la infraestructura para ser sede de eventos como los hoteles y otros venues, como
de los costos competitivos, experiencias, actividades y productos para que el visitante viva una experiencia
integral de ciudad e inolvidable.

Esta estrategia que se ha convertido en tendencia mundial impacta no solo el flujo de visitantes y turistas,
sino que es una ventana para visibilizar el potencial del producto turistico local y de los activos culturales
con los que cuenta la ciudad, beneficiando de esta manera a las cadenas de valor de turismo tanto de
reuniones como de cultura y ocio de las cuales se puede mencionar algunas distinciones recibidas por la
ciudad:

e  2016: Posicion No. 9 en FDI Strategy del ranking South American States of the Future 2016/17
(Financial Times)

. 2018: Posicion No. 4 en FDI Strategy del ranking Latin American States of the Future 2018/2019
(Financial Times)
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e  2019: Posicion No. 7 en FDI Strategy del ranking American Cities of the Future 2019/20, y
reconocimiento en FDI Strategy Awards 2019 (Estrategia de medios, Entrenamiento y
capacitacion, Aftercare). (Financial Times).

e  2020: Posicion No. 10 en FDI Strategy del ranking Ciudades del Futuro 2020/21. (Financial
Times)

. Barranquilla fue reconocida como la ganadora de la categoria de Turismo de Reuniones en los
Premios Nacionales de Turismo. Este reconocimiento es otorgado por el Ministerio de Comercio,
Industria y Turismo, y ProColombia, basandose en 9 categorias con la participacion de 270
organizaciones.

e  Barranquilla fue reconocida en 2023 como Destino Lider de Festivales y Eventos de Sudamérica
en los World Travel Awards. Este es un reconocimiento internacional, que consolida el
posicionamiento de la ciudad como un epicentro del turismo y turismo de negocios.

Por todo lo anterior, se requiere la contratacion de prestacion de apoyo a la gestion con una persona juridica
con experiencia e idoneidad y razén social como agencia de inversiones a través de la promocion de
territorio a nivel nacional e internacional que cuente con un portafolio integral de atenciéon al inversionista
potencial, informacién empresarial, socioecondmica o de comercio exterior; relacionamiento con
potenciales aliados; agendas de Ciudad; relacionamiento con el sector publico y entidades del entorno;
relacionamiento con fondos de capital privado; promocion internacional de proyectos, entre otros.

3.2 OBJETO A CONTRATAR, ESPECIFICACIONES, AUTORIZACIONES, PERMISOS Y LICENCIAS REQUERIDOS PARA SU EJECUCION

3.2.1. Objeto contractual:

Para atender la necesidad, se requiere contratar la PRESTACION DE SERVICIOS DE APOYO A LA
GESTION A LA SECRETARIA DISTRITAL DE DESARROLLO ECONOMICO PARA APOYAR LA
ATRACCION, AMPLIACION, RETENCION DE INVERSIONES, Y EL SEGUIMIENTO AL AMBIENTE DE
NEGOCIOS NACIONAL E INTERNALCIONAL DEL DISTRITO DE BARRANQUILLA.

La clasificacion de los bienes y servicios, objeto del Proceso de Contratacion, son los siguientes:

ITEM Clasificacion UNSPSC Producto
3.2.2 Clasificacion UNSPSC: ini i ificaci
asificacion 1 80101604 Administracion o planificacion de
proyectos.
2 80111600 Servicios de personal temporal

Actividades de vnetas y

3 80141600 . .
promocion de negocios

En desarrollo del objeto contractual se requiere contratar una (1) Persona Juridica, con amplia experiencia
en la ejecucion de estrategias dirigidas a la promocion y atraccion de inversiones, asi como al
posicionamiento de destino, en un contexto nacional e internacional.

Para lo anterior, se definen las actividades o servicios con los que se atendera la necesidad que se pretende
satisfacer:

3.2.3 Especificaciones del Objeto
Contractual Objetivo 1. Atraer y retener la inversion directa en Barranquilla a través de una oferta de servicios

integrales a las empresas con potencial de inversiéon o reinversion, con el fin de impactar
positivamente la generacion de empleo formal, la integracién tanto con la proveeduria local como
con las cadenas globales de valor fortaleciendo la estrategia de internacionalizacién y la visiéon de
desarrollo sostenible de la ciudad.

1.1. Promocion y atraccion de inversion directa
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a) Atencion al inversionista potencial: Durante la etapa de evaluacion de la ciudad de Barranquilla
como destino de inversion y toma de decision de instalacién, apoyo a las empresas en la consecucion
de informacion, programacién de agendas de trabajo, relacionamiento con entidades estratégicas,
identificacion de potenciales aliados o proveedores para sus proyectos, entre otros. Como resultado de
esta atencidén se hara entrega una base de datos de las oportunidades de inversién nacional o
extranjera apoyadas

Entregables Indicador

Base de datos con oportunidades

de inversion apoyadas N.® de oportunidades de 120 empresas

inversién atendidas

b) Misiones comerciales internacionales: Esta actividad es clave para el posicionamiento de Barranquilla
como destino de inversién y para la busqueda de nuevas oportunidades de negocios para la ciudad,
teniendo en cuenta los mercados estratégicos identificados.

Entregables Indicador

Informe con agenda de reuniones y brief de las

empresas contactadas
N° de misiones 2
internacionales

c) Misiones comerciales nacionales: De acuerdo con la estadistica de inversion/reinversion de los Gltimos
10 afios, alrededor del 51% de los nuevos proyectos que llegan al territorio son de capital nacional, por lo
tanto se hace necesario seguir posicionando Barranquilla como destino de inversién ya sea como
plataforma exportadora, centro de producciéon o de distribucion mediante reuniones uno a uno con
empresas ubicadas en distintas ciudades del pais, para que consideren relocalizar sus operaciones o
instalar una segunda operacion con fines de exportacién en Barranquilla.

Entregables Indicador

Informe con agenda de reuniones y brief de N°de misiones nacionales
las empresas contactadas

d) Trabajo articulado con interlocutores estratégicos: Se generaran actividades conjuntas con
interlocutores como camaras binacionales, embajadas, empresas especializadas en site selection,
gremios, entre otros, para dar a conocer las fortalezas de Barranquilla como un destino integral y

Version 1.2
Fecha de aprobacién: 31/01/2024

Calle 34 No. 43-31. Barranquilla.Colombia &3 BARRANQUILLA.GOV.CO




©N NG

:IQNET

“ comne
HARAGEENT
s

ALcALDiA DE BARRANQUILLA 9 &

NIT: 8 9010201 8 -1

Codigo: MA-GC-F-018
FORMATO DE ESTUDIO PREVIO

estratégico para la inversion, identificar potenciales oportunidades de inversién segun los mercados
priorizados. Estos aliados son fuente de informacion sobre los sectores que se estan moviendo a nivel
nacional e internacional, y tienen un gran potencial de convertirse en multiplicadores de la dinamica
econdmica del territorio frente a los posibles inversionistas extranjeros

Entregables Indicador

Informe de encuentros y actividades
con aliados estratégicos N° de actividades 4

e) Participacion en ferias o eventos: Para el 2024 se propone continuar participando en ferias o eventos
de forma conjunta con entidades como el Puerto de Barranquilla, las zonas francas, entes territoriales, entre
otros, con el propdsito de generar networking, participar en espacios conjuntos como panelistas o
conferencistas, o visibilizar el destino a través de material promocional audiovisual, digital o impreso.

Caracterizacion del evento, resumen de la | N° de actividades 5
actividad

f) Estrategia de posicionamiento como destino de inversiéon: Con el objetivo de visibilizar las
capacidades del territorio y fortalecer la atraccion de inversiones, se desarrollaran contenidos
audiovisuales, para destacar los atributos claves del territorio. Ademas, se desplegara una estrategia digital,
incluyendo redes sociales y publicaciones en medios de comunicacion, con el fin de posicionarlo como un
destino empresarial atractivo

Listado de actividades de difusién, | N°de informes
promocioén y posicionamiento

1.2 Iniciativas Sectoriales

a) Energia: Teniendo en cuenta el gran potencial energético del Caribe colombiano, y los esfuerzos de
Barranquilla por liderar esta transicion en el pais en las tecnologias edlica, solar y a futuro de hidrégeno,
se propone generar acciones especificas para este sector con el fin de identificar empresas en su cadena
de valor con potencial de inversion, tener acercamientos con paises expertos como Alemania y Escocia

para aprender de sus experiencias y replicar en Barranquilla lo que se considere estratégico.
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Mapeo cadena de valor del sector energético (edlico,

solar, H2) para la atraccion de empresas de proveeduria | N°de informes 1
Mision exploratoria empresarial cadena de valor de | N° misiones 1
Hidrégeno

Levantamiento de incentivos al sector energético en el | N° de propuesta 1
mundo y disefio de una propuesta para Barranquilla

1.3. Retencion de inversiones

a) Espacio de relacionamiento empresarial: En el 2024 se llevara a cabo la 8va versién de la rueda de
negocios “ProBarranquilla Te Conecta”, actividad disefiada principalmente para conectar al empresario
local con los proyectos de inversién en cualquiera de sus etapas; se hace énfasis en que las empresas
locales puedan ofrecer su portafolio de bienes o servicios, al igual que el inversionista pueda suplir sus
necesidades de proveeduria; entre otros.

Informe con la estructuracion de espacio, resultados
en cuanto al nimero de empresas inscritas, nimerode | N° de espacios de
reuniones programadas, y nimero de proyectos relacionamiento 1
participantes empresarial

Participacion en agenda de temdticas centrales
N° de conferencia 1

b) Seguimiento y apoyo a empresas instaladas: Es vital hacer seguimiento a las empresas que tomaron
decisién de instalacion, con el propdsito de cuidar que puedan desarrollar sus actividades de forma agil y
sin novedades. Adicionalmente, se monitorean las barreras u obstaculos que puedan afectar futuros
proyectos de reinversion o que puedan también desincentivar la llegada de nuevos proyectos.

En este sentido, se haran encuestas a las compafiias instaladas, donde se evaluaran las condiciones del

clima de negocios de la ciudad, y se hara un levantamiento de sus necesidades actuales y futuras para el
idoneo desarrollo de sus operaciones.
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Informe de entorno de negocios N° de empresas encuestadas
90

Objetivo 2. Promover y posicionar a la ciudad como un destino para el Turismo de Negocios, a
través del aprovechamiento de la infraestructura para eventos, infraestructura turistica, productos
turisticos y atractivos culturales, que impacte la cadena de valor local del sector.

Se adelantaran actividades en tres lineas de promocion estratégicas:

. turismo de negocios

. turismo deportivo

e  nuevas rutas aéreas
Lo anterior, dando a conocer las ventajas competitivas y la transformacion del territorio, a través de
acciones de promocion, herramientas de marketing, incentivos de ciudad, y captacién de nuevas rutas
aéreas.

2.1. Acciones de Promocion

a). Participacion en ferias (MICE): Se identificara ferias o convenciones nacionales o internacionales,
en las que se pueda dar a conocer a Barranquilla como destino ideal para el turismo MICE (Meetings,
Incentives, Conventions and Events). Igualmente se identifican reuniones estratégicas con actores
relevantes del sector en el destino donde se realiza la feria. Por lo anterior se identificaran espacios de
promocién para presentar al destino.

Participacion en ferias o | N°de informes 2
convenciones

Presentacion de venta de | N°de presentaciones 1
territorio

*Cabe resaltar que parte de la participacion en las ferias, dependera de las autorizaciones y apoyo por
parte de ProColombia.

b). Viajes de familiarizacion: visitar y recorrer destinos con potencial de ser sedes de eventos nacionales
e internacionales, permite mostrar de primera mano los atributos del territorio en la industria de reuniones
y/o eventos de entretenimiento. Se propone realizar viajes de familiarizacién de destino con tomadores
de decisiones o interlocutores estratégicos que representen un impacto en la gestién de promocion y
atraccion de eventos.

Viajes de familiarizacién Ne° de informes

c). Presstrips: son la oportunidad ideal para que los medios conozcan una marca o un destino y mostrar
de primera mano el atributo del territorio en la industria, se propone un presstrips con periodistas
estratégicos que representen un impacto en la gestion de promocion y atracciéon de eventos.
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Presstrip N° de presstrips 1

d). Workshops: Espacios comerciales con mayoristas del mercado, agenda académica y acciones a
publico final, permitan generar mas oportunidades de captacion de eventos de negocios para Barranquilla.

Participaciéon en Workshops Ne° de informes

* 2.2. Herramientas de Marketing

a) Membresias: para identificar posibles eventos nacionales e internacionales, se requieren herramientas
y aliados estratégicos para acceder a las bases de datos de eventos rotativos de gran impacto en los
diferentes sectores. Por lo anterior, se tomara la suscripcion anual a la base de datos ICCA:

Acceso a membresia N° De membresias 1
Base de datos de eventos N° de base de datos | 1
rotativos identificados

b) Presencia estratégica en eventos: Los eventos captados, es la consecucion de diferentes tipos de
espacios y/o formatos durante los eventos que permita visibilizar la oferta de valor y las capacidades
turisticas. Por lo tanto, se requiere elaboracién de conceptos y espacios de participacion, que pueden ir
desde espacios de puntos fisicos de informacidn, hasta flyers, fondos, publicacién de videos de territorios,
cédigos QR con informacién general del territorio en pantallas, entre otros.

Informe de participacion Ne° de informes 1

2.3. Apoyo a eventos

a) Eventos captados y apoyados a realizarse en la ciudad: El apoyo y atraccién de eventos estratégicos
para el territorio requieren de incentivos por parte del destino, enfocados en promocionar a Barranquilla y
resaltar sus atributos y ventajas competitivas. Por lo anterior, se contara con una bolsa de apoyos en el
frente de promocion para gestionar incentivos como muestras culturales, visitas de inspeccion, recorridos
culturales, operacion en tierra (recogidas en aeropuerto de los operadores) y demas temas relacionados.

Informe de eventos captados y N° de informes 1
apoyados en la ciudad

* Se apoyara con incentivos de 3 a 5 eventos.

2.4 Estrategia Posicionamiento De Territorio
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Con esta estrategia se busca posicionar a Barranquilla como un destino para el turismo de eventos,
enfocandose en resaltar sus atributos para albergar eventos de negocios de nivel nacional e internacional.
Se desarrollaran iniciativas de comunicacion dirigidas a diferentes publicos de interés, iniciativas que
presentaran contenido atractivo que resalte la oferta de infraestructura para el turismo de eventos asi como
los productos turisticos complementarios.

Listado de actividades de difusion, promociény | N° de informes 2
posicionamiento

Objetivo 3. Desarrollar actividades que fortalezcan la propuesta de valor de la ciudad y mejoren
las condiciones del entorno de negocios, sumando competitividad que incentive y facilite la
llegada y retencion de inversién a la ciudad, de manera que se desarrolle un trabajo articulado de
la mano con el sector privado y el sector publico.

a). Incentivos a la inversién - Simplificacion y facilitacion de tramites: el Ministerio de Comercio,
Industria y Turismo, ha priorizado a la ciudad para el desarrollo de pilotos en la implementacion a nivel
territorial de la Ventanilla Unica al Inversionista (VUI) en su versién transaccional. Esta busca agilizar y
facilitar la llegada de inversion al territorio a través de una misma plataforma donde se integren los tramites
que las entidades territoriales indiquen para la instalacion u operacion del inversionista extranjero.

Informe de avances con MINCIT de acciones 2
desarrolladas para laimplementacion de la VUI | N° de informes

b). Fortalecimiento de capital humano: Con el objetivo reducir la brecha de capital humano en el
mercado laboral, se buscara generar iniciativas para mejorar la pertinencia académica en el territorio, a
través de programas y espacios de colaboracién entre los sectores publico, privado y académico.

Alianzas N° de alianzas 2

c). Desarrollo de Agenda Intersectorial: Este frente tiene el proposito de articular interlocutores
estratégicos de desarrollo para adelantar acciones que mejoren las condiciones del territorio. Dentro de
los objetivos se propone articular agenda publica y privada que permitan avanzar y consolidarnos como
un territorio de oportunidades y beneficios para los negocios.

Se podran realizar actividades como: misiones de profundizacién en distintas ciudades nacionales o
internacionales, atencidon a interlocutores estratégicos, realizacion de mesas de trabajo, estudios,
estructuracion de programas, entre otros.
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Informe consolidado de
las actividades realizadas N° de documentos 1

Objetivo 4. Desarrollar informaciéon de insumo para el proceso de atracciéon y retencion de
inversiones y de seguimiento al ambiente de negocios del territorio, para su posicionamiento
como una plataforma estratégica y competitiva para las inversiones.

La labor de atraccién y retencion de inversiones va acompafada de una estrategia que busca gestionar,
consolidar y entregar data relevante de ciudad para la toma de decisiones de inversionistas, y que permita
monitorear y hacer seguimiento de la percepcion empresarial del ambiente de negocios en Barranquilla.
De esta manera se generan insumos para los actores relevantes en la atraccion de inversiones y para los
actores privados y publicos claves en la habilitacion de las condiciones de la ciudad para recibir estos
proyectos.

En linea con esto, se proponen las siguientes actividades que permiten dar cumplimiento al objetivo en
mencion:

a). Informacion para inversionistas y aliados: Relacionamiento con entidades del entorno asesoria en
la entrega de informacioén e indicadores de ciudad y area metropolitana relevante para la construccion de
los casos de negocios que permiten entender al inversionista o analista del proyecto si el proyecto es
factible y viable para localizarse/expandirse en Barranquilla.

Informe de caracterizacion de las N° de informes 1
solicitudes de informacién atendidas entregados

Boletines de informacion socioeconémica Boletines difundidos 4 boletines
de Barranquilla y el Atlantico difundidos

b). Actualizacién y mantenimiento de la plataforma de visualizacion de informaciéon de ciudad
“ProData”: la plataforma “ProData” es creada con el propoésito de facilitar el acceso a indicadores de
Barranquilla y el Atlantico, en particular informacion relevante para la construccion de casos de negocios
y toma de decisiones de inversion. La informacion esta disponible de forma grafica en series histéricas y
algunos indicadores comparativos con ciudades de Colombia, permitiendo asi entender la posicion
comparativa de Barranquilla y el Atlantico frente a otras ciudades y departamentos.

Usuarios y contrasefias para acceso a Cuentas facilitadas 5
plataforma

Informe de actualizacién de Plataforma de Informes de actualizacién
visualizacion de informacién de ciudad entregados 2
“ProData”

Obijetivo 5. Fortalecer la estrategia de internacionalizacién de Barranquilla a través de acciones de
diplomacia de ciudad, promocién y posicionamiento e identificacion de oportunidades
cooperacion internacional.
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El fortalecimiento de la estrategia de internacionalizaciéon del Distrito de Barranquilla no solo amplia los
horizontes comerciales y de oportunidades de Inversion Extranjera Directa de Barranquilla, sino que
fortalece sus lazos con comunidades internacionales y abre puertas a nuevas oportunidades de
colaboracion en areas clave como el desarrollo sostenible, la educacion, la cultura, la tecnologia, entre
otros.

En linea con esto, se proponen las siguientes actividades que permiten dar cumplimiento al objetivo en
mencion:

a). Misiones internacionales de diplomacia de ciudad: se apoyara el desarrollo de dos misiones
internacionales de diplomacia de ciudad, articuladas con las misiones de promocién y atraccion de
inversiones a desarrollarse en 2024. El ejercicio incluye el desarrollo de un brief con la planeacion de la
misioén, incluyendo la identificacion de actores relevantes (embajadas, agencias de cooperacion, redes
internacionales, tanques de pensamiento, entre otros), una propuesta de agenda y la propuesta de
participacidn en escenarios internacionales.

Brief de planeacion de la misién Ne° de briefs 2
entregados

b). Acceso a redes internacionales: la participacion en redes internacionales proporciona acceso a
experiencias, conocimientos y recursos compartidos por otras ciudades que enfrentan desafios similares
0 que han implementado con éxito soluciones innovadoras. Esto permite a la ciudad entender y adoptar
practicas probadas que puedan fortalecer la gestion publica y privada en favor de lograr un territorio
sostenible y con calidad de vida para sus habitantes.

Participacion en redes internacionales de Membresia 3
buenas practicas

c). Analisis de Acuerdos de Hermanamiento vigentes: los acuerdos de hermanamiento cuentan con
una importancia significativa para la cooperacion entre ciudades desde diferentes frentes como desarrollo
economico, educacién, cultura, innovacion, atraccion de inversion extranjera, entre otros. A la fecha
Barranquilla cuenta con 11 acuerdos de ciudades hermanas, en linea con esto se propone hacer un
analisis de los hermanamientos actuales con el propdsito de identificar oportunidades desde la atraccion
de inversiones, de eventos de negocios y de entorno de negocios.

Informe con anadlisis de acuerdos de hermanamiento N° de informes
vigentes (actores, oportunidades sectoriales, entregados 1
oportunidades en transferencia de conocimiento)

d). Participacion en espacios a nivel nacional e internacional que contribuyan al relacionamiento
estratégico y proceso de transformacion de Barranquilla: con el propésito de posicionar a la ciudad
de Barranquilla y sus apuestas estratégicas, se propone la participacion en espacios que permitan
visibilizar la transformacion de Barranquilla ante interlocutores estratégicos.

Informe de participacion en espacios Ne° de informes
estratégicos entregados
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e). Fortalecimiento de las capacidades en gerencia sostenible: la formacion del talento humano en
gerencia sostenible del sector publico es crucial para la eficiencia en la gestion de recursos, la resiliencia
frente a desafios futuros, la promocion del desarrollo sostenible, y el cumplimiento de objetivos
internacionales.

Informe de participacion en espacios de Ne° de informes 1
capacitacion entregados

3.2.4 Autorizaciones, permisos y
Licencias Requeridos para la

Ejecucion del Objeto Contractual. N/A

3.2.5 Documentos técnicos para el N/A

desarrollo del proyecto:

3.3 OBLIGACIONES DEL CONTRATISTA Y DEL DISTRITO DE BARRANQUILLA

OBLIGACIONES GENERALES.

. Cumplir de buena fe y a cabalidad con el objeto del contrato.

. Cumplir con las cotizaciones al Sistema de Seguridad Social Integral y parafiscales
durante la ejecucion del contrato.

. Mantener actualizados todos sus documentos en el Distrito, especialmente el RUT. En
caso de algun cambio en su situacion tributaria debera presentar un nuevo RUT al area de
cuentas de la Secretaria General y/o a la Oficina de Contabilidad de la Secretaria de Hacienda.

. Asistir puntualmente a las reuniones convocadas.

. Realizar seguimiento y control de los asuntos y actividades que le sean asignadas.

. Presentar al supervisor del contrato un informe mensual sobre las actividades

realizadas durante la ejecucion del contrato.

. Cumplir con lo establecido en el Decreto Unico Reglamentario del Sector Trabajo 1072
3.3.1 Obligaciones del Contratista: |de 2015, articulo 2.2.4.6.28. en lo relacionado con el personal a emplear.

. Constituir las pdlizas pactadas en el contrato en el plazo maximo de tres (03) dias

habiles siguientes a la suscripcién del documento contractual, so pena que se ejecuten las
multas y sanciones estipuladas en el contrato, y/o clausula penal conforme a lo establecido en
el Decreto N°0513 de agosto 4 de 2014.

. Poner a disposicion del Distrito de Barranquilla un equipo de profesionales y técnicos
y/o auxiliares, con la idoneidad necesaria para la ejecucion integral del contrato.

. Desarrollar el contrato en los términos y condiciones establecidas por el Distrito y
acorde a los lineamientos y definiciones establecidas en la propuesta.

. Asumir los gastos y riesgos que implica el desarrollo del contrato bajo su propia
responsabilidad, es decir, cancelar los honorarios del recurso humano, al igual que los gastos
operativos y logisticos que implique la ejecucién del contrato.

Cumplir con las demas obligaciones, especificaciones y actividades sefaladas en el estudio
previo, la propuesta presentada y con aquellas que se deriven de la esencia o naturaleza del
Contrato.
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. Asistir a las reuniones presenciales o virtuales que sean programadas por parte de la
Secretaria
Distrital de Desarrollo Econémico.
e Cumplir con las demas obligaciones que se deriven de la esencia o naturaleza del
contrato.
e Mantener estricta reserva y confidencialidad sobre la informaciéon que conozca por
causa o con ocasion del contrato.

7. Efectuar el cargue de los documentos precontractuales a su cargo en la plataforma SECOP
Il

OBLIGACIONES ESPECIFICAS

1. Atraer y retener la inversion directa en Barranquilla a través de una oferta de servicios integrales a las
empresas con potencial de inversidon o reinversién, con el fin de impactar positivamente la generacion de
empleo formal, la integracion tanto con la proveeduria local como con las cadenas globales de valor
fortaleciendo la estrategia de internacionalizacién y la visién de desarrollo sostenible de la ciudad.

2. Promover y posicionar a la ciudad como un destino para el Turismo de Negocios, a través del
aprovechamiento de la infraestructura para eventos, infraestructura turistica, productos turisticos y atractivos
culturales, que impacte la cadena de valor local del sector.

3. Desarrollar actividades que fortalezcan la propuesta de valor de la ciudad y mejoren las condiciones del
entorno de negocios, sumando competitividad que incentive y facilite la llegada y retencién de inversion a la
ciudad, de manera que se desarrolle un trabajo articulado de la mano con el sector privado y el sector
publico.

4. Generar informacién de valor para los procesos de promocién y atraccién de inversiones, atraccion de
eventos estratégicos, y mejora del entorno de negocios, para el posicionamiento de Barranquilla como una
plataforma competitiva y sostenible para el desarrollo de negocios.

5. Fortalecer la estrategia de internacionalizacion a través de acciones de diplomacia de ciudad, promocién
y posicionamiento e identificacion de oportunidades que fomenten la cooperacion internacional en el Distrito
de Barranquilla.

6.- Cumplir con todas las actividades y obligaciones contempladas en el item 3.2.3. Especificaciones del
Objeto Contractual de los Estudios Previos.

7.- Entregar con cada informe de gestion un anexo con los insumos, datos e informacién requeridos para el
desarrollo de estrategias de comunicacion y divulgacion a la comunidad de las actividades ejecutadas en el
contrato.

1. Cancelar al contratista en la forma y términos establecidos en el contrato.
2. Suministrar oportunamente la informaciéon que requiere el contratista para el cumplimento de sus

3.3.2. Obligaciones del Distrito de obligaciones contractuales.

Barranquilla: 3. Realizar la supervisién del contrato.
4. Coordinar con la debida antelacion suficiente, las actividades requeridas.
La contratacion se regira por lo establecido en el literal h) del numeral 4° del articulo 2°. De la Ley 1150 de
3.4 Modalidad de seleccion, 2007, asi como el articulo 2.2.1.2.1.4.9 del Decreto 1082 de 2015, normas en las cuales se regula lo
justificacion y fundamentos relacionado con la contratacién directa para la prestacion de servicios profesionales y apoyo a la gestion.
juridicos.

Por su parte el articulo 2.2.1.2.1.4.9 del Decreto 1082 de 2015 define este tipo de contratos indicando:
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“Articulo 2.2.1.2.1.4.9. Contratos de prestacion de servicios profesionales y de apoyo a la gestion, o para la
ejecucion de trabajos artisticos que solo pueden encomendarse a determinadas personas naturales. Las
Entidades Estatales pueden contratar bajo la modalidad de contratacion directa la prestacion de servicios
profesionales y de apoyo a la gestién con la persona natural o juridica que esté en capacidad de ejecutar el
objeto del contrato, siempre y cuando la Entidad Estatal verifique la idoneidad o experiencia requerida y
relacionada con el area de que se trate. En este caso, no es necesario que la Entidad Estatal haya obtenido
previamente varias ofertas, de lo cual el ordenador del gasto debe dejar constancia escrita.

Los servicios profesionales y de apoyo a la gestion corresponden a aquellos de naturaleza intelectual
diferentes a los de consultoria que se derivan del cumplimiento de las funciones de la Entidad Estatal, asi
como los relacionados con actividades operativas, logisticas, o asistenciales.”

De igual forma El Departamento Nacional de Planeaciéon se pronuncié con relacién a este concepto
manifestando que: (...) De igual forma se procedera para la celebracion de contratos de prestacion de
servicios de apoyo a la gestion de la entidad, los que sélo se realizaran cuando se trate de fines especificos
o no hubiere personal de planta suficiente para prestar el servicio a contratar.

Asi, se diferencian claramente tres hipétesis a saber: (i) los contratos para la prestacion de servicios
profesionales; (ii) los contratos de prestacion de servicios de apoyo a la gestion de la entidad; vy, (iii) los
contratos para la ejecucion de trabajos artisticos que sélo puedan encomendarse a determinadas personas
naturales o juridicas, o para el desarrollo directo de actividades cientificas o tecnolégicas, a que se referia
el literal (d) del numeral 1 del articulo 24 de la Ley 80 de 1993.

La Seccion Tercera del Consejo de Estado, por medio de Sentencia del 3 de diciembre de 2007 con ponencia
de la consejera Ruth Stella Correa, al analizar la legalidad del articulo 13 del Decreto 2170 de 2002 frente a
lo dispuesto en la Ley 80 de 1993, declaré ajustado a derecho en forma condicional dicha norma, en el
sentido que:

“...del Estatuto General de Contratacion de la Administracion Publica puede colegirse que los Unicos
contratos de prestacién de servicios que permiten ser celebrados en forma directa — segun la ley 80 de
1993- involucran estas actividades: i) las profesionales, esto es, los que se prestan por personas que ejercen
especialmente una profesion, ii) las de trabajos artisticos, es decir, relacionados con trabajos en las artes; y
iii) las que tienden al desarrollo directo de actividades cientificas o tecnolégicas”

Respecto a los contratos de prestacion de servicios de apoyo a la gestion, dispuso el Consejo de Estado en
Sentencia de Unificacion CE Sl 41719 DE 2013, lo siguiente:

1.- Los contratos de prestacion de servicios de simple "apoyo a la gestion, son todos los demas contratos
de prestacion de servicios permitidos por el articulo 32 No 3 de la Ley 80 de 1993 que no correspondan a
los profesionales, esto es, que involucren cualesquiera otras actividades también identificables e intangibles
que evidentemente sean requeridas por la entidad estatal y que impliquen el desempefio de un esfuerzo o
actividad de apoyo, acompafiamiento, o soporte.

2.- El use de esta concreta figura contractual queda supeditado a las necesidades a satisfacer por parte de
la Administracién Publica y la sujecién al principio de planeacion; lo que encuentra su manifestacion practica
en la elaboracion de los estudios previos a la celebracion del negocio juridico, pues es alli donde deberan
quedar motivadas con suficiencia las razones que justifiquen que la Administracion recurra a un contrato de
prestacion de servicios profesionales.

El valor estimado del contrato es de DOS MIL CUARENTA MILLONES DE PESOS M/L ($2.040.000.000).,
incluido el IVA y todos los tributos que se generen con ocasion a la celebracion, ejecucion y liquidacion del
contrato, discriminados de la siguiente forma: MIL SETECIENTOS CATORCE MILLONES DOSCIENTOS
3.5 Valor Estimado del Contratoy |OCHENTA Y CINCO MIL SETECIENTOS CATORCE PESOS CON VEINTINUEVE CENTAVOS MI/L

Justificacion del Mismo ($1.714.285.714,29) por concepto de servicios de apoyo a la gestion, mas TRESCIENTOS VEINTICINCO
MILLONES SETECIENTOS CATORCE MIL DOSCIENTOS OCHENTA Y CINCO PESOS CON SETENTA
Y UN CENTAVOS M/L ($325.714.285,71) por concepto del 19% de IVA.

Nota 1: La suma anterior, se obtiene de la informaciéon contenida en el Estudio de Mercado.

Version 1.2
Fecha de aprobacién: 31/01/2024

Calle 34 No. 43-31. Barranquilla.Colombia &3 sarrRANQUILLA.GOV.CO




©N NG

ALcALDiA DE BARRANQUILLA 9 &

150 9001

NIT: 8 901 0201 8 -1

Codigo: MA-GC-F-018
FORMATO DE ESTUDIO PREVIO

Nota 2: Los valores sefialados incluyen IVA, el cual sera discriminado por EL CONTRATISTA
en su factura o equivalente, sobre los valores que lo generen, de acuerdo con las disposiciones
fiscales vigentes Se aclara que a la fecha de la firma del presente contrato el IVA Vigente
corresponde al diecinueve por ciento (19%).

Nota 3: El valor total del contrato incluye todos los costos directos e indirectos, que EL
CONTRATISTA tenga que sufragar para el cumplimiento del objeto del contrato, la utilidad
prevista y la valoracion de los imprevistos propios de la ejecucion de estos contratos, por lo cual
no habra lugar a pago de ninguna suma adicional, y EL CONTRATISTA renuncia a la
reclamacion de ella. EL CONTRATISTA asume todos los riesgos derivados de la ejecucion del

contrato
: Capitulo/ Descripcion del Tipo
iz Articulo Capitulo/Articulo Dl Fuente Wielar
SERVICIOS
PRESTADOS A LAS
-3502022-
1 2252002 02 008EMPRESAS Y b5 ICLD $2.040.000.000
T SERVICIOS DE
PRODUCCION

TOTALJ$ 2.040.000.000

La contratacion, cuenta con el Certificado de Disponibilidad Presupuestal:

Numero: 202401382
3.5.1 Certificado de disponibilidad Valor: 2.040.000.000
Presupuestal
Autorizados por Jefe de Presupuesto

Las variables que se consideraron para calcular el presupuesto oficial de esta contratacion son las

3.5.2 Variables consideradas para siguientes:

calcular el presupuesto oficial:

Anadlisis del sector, de conformidad con lo establecido en el Decreto 1082 de 2015.

La forma de pago del contrato. Sera la siguiente:

El Distrito cancelara el valor del contrato de la siguiente manera: Un primer pago al treinta (30) de junio
de 2024 por valor de QUINIENTOS DIEZ MILLONES DE PESOS M/L ($510.000.000) IVA incluido, Un
segundo pago al treinta y uno (31) de agosto de 2024 por valor de QUINIENTOS DIEZ MILLONES DE
PESOS M/L ($510.000.000) IVA incluido, Un tercer pago al treinta y uno (31) de octubre de 2024 por
valor de QUINIENTOS DIEZ MILLONES DE PESOS M/L ($510.000.000) IVA incluido y Un pago final por
3.5.3 Forma de Pago del Contrato  |valor de QUINIENTOS DIEZ MILLONES DE PESOS MI/L ($510.000.000)IVA incluido a fecha treinta y uno
(31) de diciembre de 2024. Cada pago debe estar precedido por la presentacién del informe de actividades,
recibido a satisfaccion por parte del supervisor, acreditacién del pago a la seguridad social (salud, pensién
y riesgos laborales), presentacion de la factura o cuenta de Cobro y el pago de los impuestos a que haya
lugar. .

Los pagos se realizaran dentro de los 60 dias siguientes de la radicacion de la factura o cuenta
de cobro, asi como el recibido a satisfaccion del supervisor del contrato, y de conformidad con
el PAC del Distrito de Barranquilla.

3.6 . CRITERIOS PARA SELECCIONAR LA OFERTA MAS FAVORABLE
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3.6.1 Requisitos Habilitantes.

Para este proceso, los requisitos habilitantes, que se exigiran seran los siguientes:

e Propuesta suscrita por el representante legal de la persona juridica, en la cual se
debe dejar constancia de su responsabilidad tributaria en cuanto al IVA 'y de no
encontrarse incurso en causales de inhabilidad e incompatibilidad.

e Copia de Cédula de Ciudadania del Representante Legal.
e Registro Unico Tributario — RUT con fecha de impresién no mayor a treinta (30) dias.

e Certificado de Existencia y Representacion Legal expedido con una antelaciéon no
superior a 30 dias de expedicion.

¢ Formato Unico de Hoja de Vida de la persona juridica.
e Certificado del Registro Unico Empresarial y Social -RUES-

o Certificado de Antecedentes Disciplinarios expedido por la Procuraduria General de la
Nacion de la Persona Juridica y de su Representante Legal.

e Certificado de no reportado en el Boletin de Responsables Fiscales expedido por la
Contraloria General de la Republica de la Persona Juridica y de su Representante
Legal.

e Certificado de Antecedentes Judiciales expedido por la Policia Nacional del
Representante Legal.

3.6.1.1 3.6.1.1 Capacidad Juridica o Certificado de Registro Nacional de Medidas Correctivas RNMC del Representante
Legal.

e Consulta en el Registro de Deudores Alimentarios Morosos del representante legal
REDAM

o Certificacion Bancaria.

o Certificacion de pago de aportes a seguridad social y aportes parafiscales, de los
ultimos seis (6) meses, suscrita por el revisor fiscal o el representante legal, segun
corresponda

e Si se suscribe por parte del revisor fiscal se deben aportar adicionalmente los
siguientes documentos:

v Fotocopia de la cedula de ciudadania del revisor fiscal.
v Fotocopia de la Tarjeta Profesional del Revisor Fiscal.

v Certificado de antecedentes disciplinarios expedido por la Junta Central de
Contadores con una vigencia no superior a tres (3) meses.

e Certificado sobre la responsabilidad tributaria del IVA, suscrito por el revisor fiscal o el
representante legal segun corresponda.
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Debe acreditar minimo CINCO (5) contratos ejecutados cuyo objeto sea igual o similar al objeto que se

3.6.1.2 Experiencia - . .
P pretende contratar y cuyo valor final sumado sea igual o superior al valor de este proceso contractual.

3.6.1.3 Capacidad Financiera

N/A
3.6.1.4. Capacidad Organizacional N/A
3.6.2. Factores de Evaluacion NIA
3.6.3 Reglas de desempate de Ofertas [N/A

El Distrito de Barranquilla, de acuerdo con las disposiciones del articulo 4 de la ley 1150 de 2007 y de los
articulos Articulo 2.2.2.1.1.2., Articulo 2.2.1.1.1.6.1., Articulo 2.2.1.1.1.6.3. y el numeral 2 del articulo
3.7 Analisis de riesgos y forma de(2.2.1.2.5.2. del decreto 1082 de 2015y con base en la Metodologia para identificar y clasificar los riesgos
mitigarlo. elaborado por Colombia Compra Eficiente procede a tipificar, estimar y asignar los riesgos de la presente
contratacion.

Ver Anexo A. Matriz de Riegos.

Indicar en la columna APLICA con la palabra Sl o NO, si aplica o no la garantia para el proceso y diligenciar
el porcentaje (%) y el Plazo de las Garantia que aplican:

- - -
< < <
2 2 2
) G G | k6 p -
Garantia W < ©g | APLICA orcentaje Plazo
4 4 o (%)
= = =
Zz Zz Zz
o o o
o o o
Cumplimiento X 10% 4 meses
3.8 Garantias: Pago de salarios y Termino de
prestaciones duracion
sociales e X 5% pactado y
indemnizaciones tres (3) anos
laborales. mas
Calidad del servicio X 10% 4 meses
Seguro de Trescientos Igual al
responsabilidad salarios plazo del
civil. X minimos contrato
legales
vigentes
(300smmlv)
3.9. Interventoria o Supervision: Nombre del funcionario: ANA MARIA BADEL GOMEZ
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Codigo: MA-GC-F-018
FORMATO DE ESTUDIO PREVIO

VANESSA PINERES DIAZ
YAMILA JUAN

CC. 32.774.783
CC. 22.657.109
CC.22.730.939

Identificacién del funcionario:

JEFE DE OFICINA RELACIONES INTERNACIONALES

superen la menor cuantia

Cargo: JEFE DE COMPETITIVIDAD E INNOVACION
JEFE OFICINA DE TURISMO
Dependencia: SECRETARIA DISTRITAL DE DESARROLLO ECONOMICO
3.9.1 Necesidad de contar con
Interventoria cuando los contratos N/A

3.10 Plazo de Ejecucion del Contrato

El futuro contrato tendra un plazo de ejecucién hasta el treinta y uno (31) de diciembre de 2024, contados
a partir de la fecha de inicio del mismo, una vez se cumplan los requisitos de perfeccionamiento y ejecucion
dispuestos en el articulo 41 de la ley 80 de 1993 .

3.11 Liquidacién del Contrato

Para liquidar el contrato se procedera conforme al marco normativo general de la liquidacion
de los contratos estatales prevista en el articulo 60 de la Ley 80 de 1993, modificado por el
articulo 217 del Decreto 019 de 2012. El tramite aplicable a la liquidacion de los contratos se
establece en el articulo 11 de la Ley 1150 de 2007.

3.12 Sometimiento a un acuerdo
comercial.

N/A

3.13 Constancia del cumplimiento del
deber de analisis de las entidades
estatales

Se deja constancia que la entidad cumplié con el deber de analisis para conocer el sector relativo al objeto
del Proceso de Contratacion desde la perspectiva legal, comercial, financiera, organizacional, técnica y de
andlisis de riesgo.

FIRMA:

NOMBRE: RICHARD FERNANDEZ BARRAZA

CARGO: Secretario Distrital de Desarrollo Econémico
Proyecto: Patricia Agudelo Rios

Version 1.2
Fecha de aprobacién: 31/01/2024
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Anexo A. MATRIZ DE RIESGOS

El Distrito de Barranquilla, de acuerdo con las disposiciones del articulo 4 de la ley 1150 de 2007 y de los articulos Articulo 2.2.2.1.1.2., Articulo 2.2.1.1.1.6.1., Articulo 2.2.1.1.1.6.3. y

el numeral 2 del articulo 2.2.1.2.5.2. del decreto 1082 de 2015 y con base en la Metodologia para identificar y clasificar los riesgos elaborado por Colombia Compra Eficiente procede

la que

on en

| tipo y la etapa del proceso de contrataci

,segune

a tipificar, estimar y asignar los riesgos de la presente contratacion. Seguidamente, se identifican y describen los riesgos

ocurre. Luego, se evaluan los riegos teniendo en cuenta su impacto y su probabilidad de ocurrencia y finalmente, se establece un orden de prioridad teniendo en cuenta los controles

, asi:

existentes y el contexto de los mismos
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http://www.colombiacompra.gov.co/sites/default/files/manuales/cce_manual_riesgo_web.pdf
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