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ANEXO 2

[bookmark: _Toc506981693]OFERTA ECONÓMICA.


Ciudad y Fecha                                    
 
Señores:
DISTRITO DE SANTIAGO DE CALI

 
El suscrito actuando como (Representante Legal de la Entidad Sin Ánimo de Lucro ____________________; representante del Consorcio o Unión Temporal  _________________, integrado por _____________________________; o como apoderado de ________________ según poder debidamente conferido y que adjunto a la presente), de acuerdo con las condiciones que se establecen en los documentos del proceso competitivo de la referencia, manifiesto que para la ejecución del presente convenio (la entidad que represento se compromete; me comprometo) a cumplir con lo siguiente:

1. Ejecutar el presupuesto descrito en el anexo No 1, por valor de $xxx, en las condiciones estipuladas para cada ítem y de conformidad con el presupuesto estimado para cada actividad, y no extralimitar los valores establecidos en el correspondiente anexo.

2. Ejecutar las siguientes actividades que corresponden a los aportes mínimos requeridos por la entidad para el proyecto:

Para el proyecto con ficha BP-26004901:

	Ítem
	Actividad
	Actividades detalladas
	Indicador
	Cantidad
	Valor Unitario que ofrece la ESAL
	Valor Total actividad que ofrece la ESAL

	1.1.1
	Realizar proceso de convocatoria, inscripción, selección y caracterización de beneficiarios

	Realizar sesiones presenciales y virtuales de inscripción, permitiendo una evaluación y selección de beneficiarios con la respectiva caracterización, diligenciamiento de la ficha DUB por cada seleccionado y la actualización en tiempo real de una base de datos dinámica en Excel, Google Forms o Google Sheets con cada persona inscrita. En el respectivo proceso de selección cada aspirante deberá realizar una presentación tipo pitch de su unidad productiva.

ALCANCE DEL APORTE:
El asociado deberá aportar, al proceso de selección tipo pitch jornadas adicionales, con sus respectivos equipamientos técnicos y humanos, necesarios para esta actividad
	Número
	3
	
	

	1.1.2
	Realizar acompañamiento técnico empresarial que permita el fortalecimiento de los emprendedores y empresarios en diferentes temas


	Realizar formación en Plan de Negocios para 130 emprendedores, distribuidos en 5 grupos de 26 personas cada uno. Cada grupo participará en 6 sesiones presenciales de 4 horas cada una, completando un total de 24 horas de capacitación por grupo. Al finalizar la formación, los emprendedores habrán desarrollado un sólido entendimiento de su modelo de negocios y habrán creado su propio plan y modelo de negocios plasmado en el Lienzo Lean Canvas.

ALCANCE DEL APORTE:
El asociado deberá aportar, dos (2) horas de asesoría empresarial en la estructuración del plan compras de cada unidad productiva (insumos y equipos a solicitar) de cada beneficiario con el fin de fortalecer y potenciar la formación en plan de negocio
	Horas
	260
	
	

	
	
	Realizar formación en Costos de Producción a 130 emprendedores, distribuidos en 5 grupos de 26 personas cada uno. Cada grupo completará 5 sesiones presenciales de 4 horas C/U, sumando un total de 20 horas de capacitación por grupo. Esta capacitación permitirá a los emprendedores determinar con precisión el costo de producción de sus bienes o servicios, establecer un precio de venta óptimo y entender el margen de contribución y el punto de equilibrio que garantice la viabilidad y expansión de sus negocios.

ALCANCE DEL APORTE

El asociado deberá realizar 3 sesiones de asesorías de 2 horas cada una por beneficiario, que permita identificar el capital de trabajo, flujo de caja, VAN (Valor Actual Neto) y TIR (tasa interno neto), de la unidad productiva.

	Horas
	780
	
	

	
	
	Realizar formación de Mercadeo, ventas y Medios de Pago Digitales a 130 emprendedores, organizados en 5 grupos de 26 participantes cada uno. Cada grupo participará en 6 sesiones presenciales de 4 horas, sumando un total de 24 horas de instrucción. Esta formación permitirá a los emprendedores comprender y aplicar conceptos clave de mercadeo, ventas y medios de pago digitales, mejorando así la comercialización de sus productos y servicios. Al finalizar el curso, se espera que cada emprendedor estructure su estrategia de marketing digital a través de marketplace e instagram shopping.

ALCANCE DEL APORTE

El asociado deberá brindar asesoría en imagen corporativa.
Al finalizar esta actividad cada beneficiario tendrá como mínimo definido su misión, visión, logotipo y/o eslogan y material POP, entre otras.
	Numero 
	130
	
	

	1.1.3
	Suministrar insumos para el fortalecimiento productivo de los emprendedores y empresarios




	Suministro de insumos para cada una de las 130 unidades productivas seleccionadas de acuerdo con las necesidades o requerimientos evidenciados en la caracterización y asesoría.

ALCANCE DEL APORTE:

El asociado deberá suministrar espacios y elementos de apoyo logístico (alquiler de espacio, sillas, mesas y sonido) para la realización de eventos públicos de entrega de insumos a los beneficiarios del proyecto en la comuna
	Numero
	2
	
	

	
	
	Realizar logística de transporte para la entrega de insumos a los 130 beneficiarios de las unidades productivas

ALCANCE DEL APORTE:

El asociado deberá complementar y fortalecer las actividades logísticas de transporte para la entrega de insumos a los 130 beneficiarios de las unidades productivas
	Numero 
	2
	
	

	1.1.4
	Realizar feria empresarial con las unidades productivas y Microempresas de la comuna 9
	Realizar tres (3) experiencias comerciales que permita visibilizar los productos y las capacidades de las unidades productivas del proyecto. Incluye la convocatoria y montaje necesarios para atender a 130 microempresarios.

ALCANCE DEL APORTE

El asociado deberá complementar y fortalecer las actividades logísticas de las ferias empresariales definidas para la comuna 9.

	Numero 
	3
	
	

	
	
	Subtotal
	
	
	
	$
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Para el proyecto con ficha BP-26004978:

	Ítem
	Actividad
	Actividades detalladas
	Indicador
	Cantidad
	Valor Unitario que ofrece la ESAL
	Valor Total actividad que ofrece la ESAL

	1.1.1
	Realizar proceso de convocatoria, inscripción, selección y caracterización de beneficiarios

	Realizar sesiones presenciales y virtuales de inscripción, permitiendo una evaluación y selección de beneficiarios con la respectiva caracterización, diligenciamiento de la ficha DUB por cada seleccionado y la actualización en tiempo real de una base de datos dinámica en Excel, Google Forms o Google Sheets con cada persona inscrita. En el respectivo proceso de selección cada aspirante deberá realizar una presentación tipo pitch de su unidad productiva.

ALCANCE DEL APORTE:
El asociado deberá aportar, al proceso de selección tipo pitch jornadas adicionales, con sus respectivos equipamientos técnicos y humanos, necesarios para esta actividad.
	Numero
	3
	
	

	1.1.2
	Realizar acompañamiento técnico empresarial que permita el fortalecimiento de los emprendedores y empresarios en diferentes temas


	Realizar formación en Plan de Negocios para 190 emprendedores, distribuidos en 6 grupos de 32 personas cada uno. Cada grupo participará en 5 sesiones presenciales de 4 horas cada una, completando un total de 20 horas de capacitación por grupo. Al finalizar la formación, los emprendedores habrán desarrollado un sólido entendimiento de su modelo de negocios y habrán creado su propio plan y modelo de negocios plasmado en el Lienzo Lean Canvas.

ALCANCE DEL APORTE:
El asociado deberá aportar, dos (2) horas de asesoría empresarial en la estructuración del plan compras de cada unidad productiva (insumos y equipos a solicitar) de cada beneficiario  con el fin de fortalecer y potenciar la formación en plan de negocio
	Horas
	380
	
	

	
	
	Realizar formación en Costos de Producción a 190 emprendedores, distribuidos en 6 grupos de 32 personas cada uno. Cada grupo completará 5 sesiones presenciales de 4 horas C/U, sumando un total de 20 horas de capacitación por grupo. Esta capacitación permitirá a los emprendedores determinar con precisión el costo de producción de sus bienes o servicios, establecer un precio de venta óptimo y entender el margen de contribución y el punto de equilibrio que garantice la viabilidad y expansión de sus negocios.

ALCANCE DEL APORTE

El asociado deberá realizar 3 sesiones de asesorías de 2 horas cada una por beneficiario, que permita identificar el capital de trabajo, flujo de caja, VAN (Valor Actual Neto) y TIR (Tasa Interno Neto), de la unidad productiva.
	Horas
	1140
	
	

	
	
	Realizar formación de Mercadeo, ventas y Medios de Pago Digitales a 190 emprendedores, organizados en 6 grupos de 32 participantes cada uno. Cada grupo participará en 6 sesiones presenciales de 4 horas, sumando un total de 24 horas de instrucción. Esta formación permitirá a los emprendedores comprender y aplicar conceptos clave de mercadeo, ventas y medios de pago digitales, mejorando así la comercialización de sus productos y servicios. Al finalizar el curso, se espera que cada emprendedor estructure su estrategia de marketin digital a traves de marketplace e instagram shopping.

ALCANCE DEL APORTE

El asociado deberá brindar asesoría en imagen corporativa.
Al finalizar esta actividad cada beneficiario tendrá como mínimo definido su misión, visión, logotipo y/o eslogan y material POP, entre otras.
	Numero
	190
	
	

	1.1.3
	Suministrar insumos para el fortalecimiento productivo de los emprendedores y empresarios




	Suministro de insumos para cada una de las 190 unidades productivas seleccionadas de acuerdo a las necesidades o requerimientos evidenciados en la caracterización y asesoría.

ALCANCE DEL APORTE:
El asociado deberá suministrar espacios y elementos de apoyo logístico (alquiler de espacio, sillas, mesas y sonido) para la realización de eventos públicos de entrega de insumos a los beneficiarios del proyecto en la comuna
	Numero
	3
	
	

	
	
	Realizar logística de transporte para la entrega de insumos a los 190 beneficiarios de las unidades productivas

ALCANCE DEL APORTE:
El asociado deberá complementar y fortalecer las actividades logísticas de transporte para la entrega de insumos a los 190 beneficiarios de las unidades productivas
	Numero
	2
	
	

	1.1.3
	Realizar feria empresarial con las unidades productivas y Microempresas de la comuna 17
	Realizar una (1) experiencia comercial que permita visibilizar los productos y las capacidades de las unidades productivas del proyecto. Incluye la convocatoria y montaje necesarios para atender a 190 microempresarios.

ALCANCE DEL APORTE:

El asociado deberá complementar y fortalecer las actividades logísticas de la feria empresarial definida para la comuna 17.
	Numero
	1
	
	

	
	
	Subtotal
	
	
	
	$



TOTAL DE APORTES DEL ASOCIADO: ______________________________________



Nota: La sumatoria de las actividades anteriores debe corresponder al 30% del valor del presupuesto de la entidad para el presente proceso competitivo. 

3. Realizar los aportes adicionales objeto de ponderación, que se describen a continuación:


3.1 Valor Agregado Mayor Número De Beneficiarios

	VALOR AGREGADO MAYOR NÚMERO DE BENEFICIARIOS
	Si / No*

	El oferente que se comprometa a cubrir  10 beneficiarios más, adicionales a los 320 contemplados en los proyectos de las Comunas 9 y 17 
	_____

	El oferente que se comprometa a cubrir  6 beneficiarios más, adicionales a los 320 contemplados en los proyectos de las Comunas 9 y 17
	_____

	El oferente que se comprometa a cubrir  2 beneficiarios más, adicionales a los 320 contemplados en los proyectos de las Comunas 9 y 17
	_____



Nota: Los beneficiarios adicionales se distribuirán de manera equitativa entre las comunas que hacen parte del presente proceso. 


3. 2 Valor Agregado En Condiciones Del Proyecto

	VALOR AGREGADO EN CONDICIONES DEL PROYECTO
	Si / No*

	Este puntaje se otorgará al oferente que aporte dos (2) jornadas de cuatro (4) horas de capacitación por cada grupo de formación en temas afines al objeto del proceso, relacionados con innovación, sostenibilidad e innovación. 
	______

	Este puntaje se otorgará al oferente que aporte una (1) jornada de cuatro (4) horas de capacitación por cada grupo de formación en  temas afines al objeto del proceso, relacionados con innovación, sostenibilidad e innovación.
	______


 
3.3 Valor Agregado En Inclusión Social

	VALOR AGREGADO EN INCLUSIÓN SOCIAL
	Si / No*

	Si el oferente se compromete a contratar en el equipo de trabajo a una persona joven (entre 18 y 28 años), sin experiencia laboral (Esta persona no hace parte del equipo mínimo de trabajo y se verificará su contratación una vez iniciada la etapa de ejecución del convenio)
	______

	Si el oferente se compromete a contratar en el equipo de trabajo una (01) mujer cabeza de hogar (Esta persona no hace parte del equipo mínimo de trabajo y se verificará su contratación una vez iniciada la etapa de ejecución del convenio)
	______




*Marcar si efectúa el ofrecimiento o no. En caso de diligenciarse en blanco, indicar que no o no presentar este formato, la Entidad no concederá la puntuación respectiva.



_____________________________________
NOMBRE Y FIRMA (representante legal de la sociedad; representante del consorcio o unión temporal apoderado según el caso)
____________________________
CC
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Centro Administrativo Municipal Torre Alcaldía Piso 5 / Teléfono 889 6332 Fax: 889 0095
dtsocial@cali.gov.co

Este documento es propiedad de la Administración Central del Municipio de Santiago de Cali.  Prohibida su alteración o modificación por cualquier medio, sin previa autorización del señor Alcalde.
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