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San juan de Pasto, 6 de agosto de 2024

Doctora:
PAOLA ACOSTA
Secretaria

Asunto: Propuesta técnica y financiera convenio de asociacion

El Plan de Desarrollo “Pasto Competitivo, Sostenible y Seguro 2024-2027” en el marco de la
Dimensién Econdmica, establece como eje central generar oportunidades para desarrollar las
habilidades y competencias de los y las pastusos y pastusas, a través de dignificar el trabajo y
promover la generacion de ingresos, plasmados en programas, proyectos y alianzas para alcanzar
los objetivos propuestos.

Dentro de los gremios con trayectoria empresarial en el departamento de Narifo y especialmente
en el municipio de Pasto se encuentra La Asociacién Colombiana de las Micro, Pequefias vy
Medianas Empresas ACOPI NARINO, siendo una entidad sin animo de lucro, con 70 afios de
experiencia en Colombia y 60 afios en Narifio. Conformada por empresarios/as de diversos
sectores de la region, dentro de su objeto social se encuentra la representacién apoyo y
acompafiamiento con el fin de promover la productividad, la competitividad y la ejecucién de las
acciones destinadas a la formalizacion, fortalecimiento e implementacion de diferentes
estrategias para fomentar el desarrollo y crecimiento de las micro, pequefias y medianas empresa.
en procura de la defensa, atencién de sus intereses y contribuir desde su labor en mejorar
variables econdmico/sociales en el departamento de Narifio, sus principales actividades son;

1. Representacion y Defensa de las MIPYMES: ACOPI actuar como la voz de las micro, pequefas y
medianas empresas (MIPYMES) en Narifio, abogando por sus intereses y necesidades ante
entidades gubernamentales y otros actores relevantes. Esta representacion es clave para
garantizar que las politicas y programas se alineen con las realidades y desafios que enfrentan
estas empresas.

2. Enfoque en la Innovacién y Competitividad: ACOPI se dedica a impulsar la innovacidn dentro de
las MIPYMES, promoviendo la adopcidon de nuevas tecnologias y practicas empresariales que
mejoren la competitividad. Este enfoque es vital para el desarrollo econémico sostenible y el
crecimiento de las empresas locales.

3. Formacién y Capacitacién: Una de las principales actividades de ACOPI es ofrecer programas de
formacion y capacitacién especializada. Estos programas estdn disefiados para mejorar las
habilidades y conocimientos de los empresarios y empleados de las MIPYMES, fortaleciendo asi
su capacidad para competir en el mercado.
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4. Fomento de la Economia Formal: ACOPI trabaja para reducir la informalidad en el sector
empresarial, proporcionando apoyo y recursos para que las empresas informales se formalicen.
Esto no solo mejora la legalidad y la transparencia, sino que también abre mas oportunidades de
acceso a financiamiento y mercados.

5. Generaciéon de Empleo: La organizacién tiene un fuerte compromiso con la creacién de empleo,
especialmente para jovenes técnicos, tecndlogos y profesionales recién egresados. ACOPI
desarrolla programas y estrategias que facilitan la insercién laboral y fomentan el
emprendimiento.

6. Organizacidon de Eventos y Ferias Empresariales: ACOPI organiza eventos, ferias y muestras
empresariales que proporcionan plataformas para que los emprendedores y empresas locales
presenten sus productos y servicios. Estos eventos también facilitan la creacién de redes y
oportunidades de negocio.

7. Apoyo Integral a Emprendedores: ACOPI ofrece un apoyo integral a los emprendedores,
incluyendo asesoria en negocios, acceso a financiamiento, y apoyo en la formulacién de planes de
negocio. Este apoyo es crucial para la sostenibilidad y el crecimiento de nuevas empresas.

8. Red de Contactos y Colaboraciones: ACOPI cuenta con una amplia red de contactos a nivel local,
nacional e internacional. Esta red permite la colaboracién con diversas entidades, facilitando el
acceso a recursos y oportunidades que benefician a las MIPYMES.

9. Enfoque en el Desarrollo Sostenible: ACOPI esta comprometido con el desarrollo sostenible,
promoviendo practicas empresariales responsables que consideren tanto el impacto econémico
como el social y ambiental.

10. Adaptabilidad y Respuesta a las Necesidades del Mercado: La organizacién se caracteriza por
su capacidad de adaptarse a las cambiantes necesidades del mercado y de las empresas,
ofreciendo soluciones y programas que responden a los desafios actuales y futuros.

11. Propender por la productividad de las micro empresas, pequefias y medianas empresas de los
diferentes sectores a través de asistencia técnica usando metodologias aprobadas con pedagogia
e innovacidén para que sean de apoyo en el sector.

12. Prestacion de servicios de consultoria de manera directa o asociativa en pro del
fortalecimiento de la economia

13. Apoyar la formulacién y ejecucion de programas dirigidos a la recuperacion social cultural y
econdmica de los centros productivos y comerciales de la regién, asi como mercados publicos
plazas de mercado recinto ferial y central de abastos entre otras

14. En colaboracidn con las entidades publicas y privadas interesadas estudios que propicien el
conocimiento y el desarrollo del sector de las MiPymes

15. Contratar con entidades publicas cuando a ello haya lugar la ejecucién financiada de
programas actividades y ejecucién de proyectos de interés publico acordes al plan regional de
desarrollo.

16. Concertar y coordinar con el Marco institucional competente la definicion priorizacién y
ejecucion de los proyectos regionales y nacionales dirigidos al fortalecimiento de las MiPymes y
la generacién de empleo.
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17. Promocionar y divulgar canales de comunicacion medidas campafias eventos exposiciones
elaboracidn de material pedagdgico dirigido a personas comunidades y colectivos en situacion de
debilidad manifiesta o indefensidn los derechos de las minorias el derecho a la educacién el
derecho a la paz.

18. Apoyar la creacidn desarrollo y fortalecimiento de las empresas del sector de las tecnologias
de la informacion y de las telecomunicaciones por medio de programas y proyectos que generen
crecimiento y fortalecimiento de la oferta del sector.

19. Apoyar la conformacién de entidades preferentemente del sector solidario y dado el caso
integrarse a las mismas dentro del Marco legal permitido para facilitar el desarrollo de su objeto
social.

20. Realizar actividades que promuevan la adopcién de medidas tendencias a combatir el cambio
climatico y su impacto

21. Promover y realizar actividades encaminadas a lograr la internacionalizacion de los sectores
productivos de bienes o servicios

22. Realizar actividades que incentiven el desarrollo de la economia popular

23. Realizar actividades que permitan el potencial del turismo como instrumento para el
desarrollo regional sostenible y en paz

24. Realizar la adquisicion de bienes productos y servicios para dotacién suministros
contemplados en el desarrollo de proyectos de fortalecimiento empresarial social cultural
educativos, proyectos de atencién y apoyo a poblaciones vulnerables con enfoque diferencial

Teniendo en cuenta lo anterior nos permitimos presentar propuesta técnica y financiera para
aunar esfuerzos administrativos, técnicos y financieros para el desarrollo de estrategias que
contribuyan a la reactivacion econdmica del municipio de Pasto, de igual forma nuestro aporte de
contrapartida en las diferentes actividades que se tienen programadas para la vigencia 2024.

COMPONENTE TECNICO

FORTALECIMIENTO CAPACIDADES ESCUELA DE ARTES Y OFICIOS

e Realizar un diagndstico socio econémico para la Escuela de Artes y Oficios de la Ciudad de
Pasto, que contengan una caracterizacidn social y econdmica de los beneficiarios, a fin de
comprender las condiciones e identificar dindamicas sociales y econdmicas que permitan
establecer los lineamientos necesarios para el desarrollo de estrategias que permitan
prever y mitigar posibles impactos negativos que se puedan presentar a lo largo de los
siguientes anos. Este proceso busca ser incluyente con los beneficiarios y los ciudadanos
en general, para lograr recopilar las diferentes percepciones.

e Apoyar con acciones complementarias el desarrollo de los programas de formacion que
se desarrollan en la escuela de artes y oficios del municipio de Pasto, es necesario que los

beneficiarios de los programas a parte de la formacion técnica del oficio como tal, se
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incluya capacitaciones en el area administrativa, financiera y de mercadeo, lo anterior con
la finalidad de que los beneficiarios puedan desarrollar destrezas en atencién al cliente,
crear conjuntamente sus planes de negocio que conlleven acciones financieras de
mercado y metas especificas a corto, mediano y largo plazo brindando asi las herramientas
necesarias para que lo aprendido se visione por parte de los beneficiarios mas alla de su
emprendimiento si no, realmente en el negocio que puede transformar su calidad de vida
y con ello mejorar sus ingresos, generando realmente un impacto transformador en la
economia de las familias.

e Realizar acompafiamiento y la asesoria de un profesional a 4 usuarios priorizados por la
Secretaria de Desarrollo Econdmico de la Alcaldia de Pasto, de la escuela de Artes y Oficios
y desarrollar conjuntamente la construccién de documento técnico PLAN DE NEGOCIOS,
qgue le permita al beneficiario crear aspectos de: Planificaciéon: lo que necesita en
términos de dinero y recursos, y puedes establecer un calendario para cada uno para el
cumplimiento de objetivos. Estrategia: determinar los detalles mas precisos ayudando a
anticiparse a los cambios o ajustes que sea necesario hacer para que el negocio alcance el
éxito. De esa manera, escribir el plan centra tu atenciéon en tomar decisiones Financiero y
posicionamiento: Cumplimiento en aspectos contables y de negociacién.
El profesional debera realizar la asesoria desde cero con los emprendimientos y
desarrollar el acompafiamiento por 2 meses, hasta lograr desarrollar y cumplir las
estrategias planteadas en el PLAN DE NEGOCIOS.

e Participacién RUEDAS DE NEGOCIOS con tres objetivos principales: Reunir vendedores y
compradores para potenciar las oportunidades de las empresas; establecer relaciones y
alianzas comerciales a corto, mediano y largo plazo con nuevos canales de
comercializacién mercados y entidades; crecer y aumentar la participacion en el mercado,
siendo mas competitivos. La finalidad de estas ruedas no necesariamente son los cierres
de acuerdo o los negocios establecidos de forma inmediata, si no que puedan ganar los
participantes nuevos contactos para posteriormente profundizar en una relacién
comercial.

FORTALECIMIENTO CAPACIDADES CENTROS DE VENTAS POPULARES

e Los centros de ventas populares del municipio de Pasto, requieren de un diagndstico
actualizado que permita medir el impacto econdmico y social con el que cuentan los
centros populares, este diagndstico permitira generar diferentes estrategias
administrativas, financieras de mercadeo que permitan visibilizar y promover mayor
afluencia de compradores, para lo cual se debe desarrollar un plan de trabajo con los
actores de los centros de ventas con acciones, metas, indicadores y compromisos por
parte de los beneficiarios de la administracién municipal y de los aliados estratégicos, para
desarrollar conjuntamente acciones de mejoramiento y de impacto que se vea reflejado

en la reactivacion de estos centros, y con ello el fortalecimiento de las condiciones

Calle 20 #29-07 Of. 207 OONOO

e Edif. Madrigal. B/ Las Cuadras 9 (57) 320 719 1756 @ www.acopinarino.org
Pasto, Colombia acopinar@yahoo.com



NIT 800.147.621-8

Asociacion Colombiana de las Micro,
Pequenas y Medianas Empresas

econdmicas de los y las pequeiios comerciantes que hacen parte de los centros de ventas
populares.

Apoyar con acciones complementarias el desarrollo de los programas de formacidn que
se desarrollan en la escuela de artes y oficios del municipio de Pasto, es necesario que los
beneficiarios de los programas a parte de la formacion técnica del oficio como tal, se
incluya capacitaciones en el area administrativa, financiera y de mercadeo, lo anterior con
la finalidad de que los beneficiarios puedan desarrollar destrezas en atencién al cliente,
crear conjuntamente sus planes de negocio que conlleven acciones financieras de
mercado y metas especificas a corto, mediano y largo plazo brindando asi las herramientas
necesarias para que lo aprendido se visione por parte de los beneficiarios mas alla de su
emprendimiento si no, realmente en el negocio que puede transformar su calidad de vida
y con ello mejorar sus ingresos, generando realmente un impacto transformador en la
economia de las familias.

Realizar acompafiamiento y la asesoria de un profesional a 8 usuarios priorizados por la secretaria
de Desarrollo Econémico de la Alcaldia de Pasto, y desarrollar conjuntamente la construccion de
documento técnico: PLAN DE NEGOCIOS, que le permita al beneficiario crear aspectos de:
Planificacién: lo que necesitas en términos de dinero y recursos, y puedes establecer un
calendario para cada uno para el cumplimiento de objetivos. Estrategia: determinar los detalles
mads precisos ayudando a anticiparse a los cambios o ajustes que sea necesario hacer para que el
negocio alcance el éxito. De esa manera, escribir el plan centra tu atencién en tomar decisiones
Financiero y posicionamiento: Cumplimiento en aspectos contables y de negociacién.
El profesional debera realizar la asesoria desde cero con los emprendimientos y desarrollar el
acompafiamiento por 2 meses, hasta lograr desarrollar y cumplir las estrategias planteadas en el
PLAN DE NEGOCIOS

Participacién RUEDAS DE NEGOCIO con tres objetivos principales: Reunir vendedores y
compradores para potenciar las oportunidades de las empresas; establecer relaciones y
alianzas comerciales a corto, mediano y largo plazo con nuevos canales de
comercializacién mercados y entidades; crecer y aumentar la participacion en el mercado,
siendo mas competitivos. La finalidad de estas ruedas no necesariamente son los cierres
de acuerdo o los negocios establecidos de forma inmediata, si no que puedan ganar los
participantes nuevos contactos para posteriormente profundizar en una relacién
comercial.

FORTALECIMIENTO ACCIONES EN RECONVERION LABORAL

La reconversion laboral es un reto para la administracién municipal para generar nuevas
alternativas productivas con la finalidad de mejorar la calidad de vida y de las familias, de
los grupos a beneficiar con esta modalidad, dentro de las estrategias que desarrolle la
Secretaria de Desarrollo Econdmico, se apoyara con el acompafiamiento para fortalecer
sus ideas de negocio, a través de disefiar planes financieros, administrativos de negocio,
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gue contribuyan a generar sostenibilidad y estabilidad en sus ejercicios de reconversién,
para que se garantice una permanencia en sus procesos.

Realizar acompafiamiento y la asesoria de un profesional a 8 usuarios priorizados por la secretaria
de Desarrollo Econédmico de la Alcaldia de Pasto, y desarrollar conjuntamente la construccion de
documento técnico: PLAN DE NEGOCIOS, que le permita al beneficiario crear aspectos de:
Planificacidon: lo que necesitas en términos de dinero y recursos, y puedes establecer un
calendario para cada uno para el cumplimiento de objetivos. Estrategia: determinar los detalles
mas precisos ayudando a anticiparse a los cambios o ajustes que sea necesario hacer para que el
negocio alcance el éxito. De esa manera, escribir el plan centra tu atenciéon en tomar decisiones
Financiero y posicionamiento: Cumplimiento en aspectos contables y de negociacién.
El profesional debera realizar la asesoria desde cero con los emprendimientos y desarrollar el
acompafiamiento por 2 meses, hasta lograr desarrollar y cumplir las estrategias planteadas en el
PLAN DE NEGOCIOS

Participacién RUEDAS DE NEGOCIO con tres objetivos principales: Reunir vendedores y
compradores para potenciar las oportunidades de las empresas; establecer relaciones y
alianzas comerciales a corto, mediano y largo plazo con nuevos canales de
comercializacion mercados y entidades; crecer y aumentar la participacion en el mercado,
siendo mds competitivos. La finalidad de estas ruedas no necesariamente son los cierres
de acuerdo o los negocios establecidos de forma inmediata, si no que puedan ganar los
participantes nuevos contactos para posteriormente profundizar en una relacion
comercial.

DISENO E IMPLEMENTACION DE RUTAS TURISTICAS

Las rutas turisticas son el camino que permiten apreciar de manera organizada, planificada
lo mas emblematico de los territorios, de esta forma les permite a los turistas vivir
experiencias significativas, y de recordacién satisfactoria.

El municipio de Pasto cuenta con particularidades de caracter, natural, cultural, histérico,
arqueoldgico, artistico, recreativo, gastrondmico entre otros, los cuales son referentes
importantes para posicionar a Pasto como un destino reconocido a nivel turistico,
complementario a los carnavales de negros y blancos, las rutas turisticas permiten
articular diferentes actores de la cadena de valor del turismo y con ello generar un
desarrollo econémico en el municipio.

ACOPI NARINO, por su trayectoria cuenta con experiencia en el disefio e implementacion
de 6 rutas Gastronémicas y 6 rutas artesanales en el departamento de Narifio, generando
un impacto de promocion a nivel regional, nacional e internacional.

DISENO E IMPLEMENTACION DE LA RUTA GASTRONOMICA DEL MUNICIPIO DE PASTO
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En aras de fortalecer el sector gastronémico y el clister de gastronomia, se disefiard e
implementara con el sector una ruta Gastrondmica que permita visibilizar la riqueza de
sabores e historia con las que cuenta el municipio de Pasto, dentro de la ruta se tendra en
cuenta los siguientes aspectos a desarrollar;

Diagnéstico de restaurantes mas emblematicos del municipio de Pasto

Reuniones con los actores del sector para el disefio de la ruta

Identificacidon, mapeo y caracterizacién de los restaurantes que hardn parte de la ruta
Georreferenciacion de la ruta Gastrondmica

Video promocional de la ruta gastrondmica

Recorrido con hasta 15 personas seleccionadas por la alcaldia para el recorrido y
validacién de la ruta gastrondmica del municipio de Pasto.

7. Disefio, publicidad y lanzamiento

AN A

FORTALECIMIENTO COMERCIAL A TRAVES DE FERIAS O EVENTOS

Dentro de las actividades que desarrolla La Asociacién Colombiana de las Micro, Pequefias y
Medianas Empresas ACOPI NARINO, se encuentra el desarrollar ferias de reactivaciéon econémica
del municipio de Pasto tanto en el sector urbano como en el sector rural.

Coadyuvar en la gestién y coordinacién de la organizacién de las 7 ferias y eventos que se
desarrollardn en el municipio de Pasto desde el mes de agosto hasta el mes de diciembre, tanto
en el sector urbano como en el rural. Este proceso sera llevado a cabo por la Alcaldia Municipal
en cabeza con la Secretaria de Desarrollo Econdmico, asegurando la implementacion de los
recursos y medidas necesarias segun las solicitudes y directrices establecidas, para apoyar y
promover el desarrollo de la economia popular, para un nimero aproximado de 70 a 100
expositores y/o participantes , para lo cual se requiere carpas de 2x2 - 4x4 o 3x3 ,transporte para
recogida y devolucidn de las carpas, equipo logistico para el armado y desarmado de las mismas,
grupos de danzas para animacién de los espacios y grupos musicales, refrigerios para la los
emprendedores uno en horas de la mafiana y otro en horas de la tarde, todo con el fin de brindar
un acompanamiento integral a la poblacidn vulnerable que estan iniciando con su actividad
econdmica en el marco del Programa Nacional de Economia Popular

VISIBILIZACION INSTITUCIONAL

e Es de gran importancia para las instituciones visibilizar su marca en las diferentes
actividades, ferias, evento, talleres entre otros que se desarrollan en la ciudad, esto con
el fin de generar ante la ciudadania apoyo y cumplimiento de metas del plan de desarrollo,

para lo cual ponemos a disposicion el uso del logo de la Alcaldia de Pasto en los siguientes
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eventos que se tendran en el 2024; ruedas de negocio, talleres, lanzamiento del directorio
empresarial y foros.

EVENTOS COMERCIALES

e La Alcaldia municipal de Pasto, Secretaria de Desarrollo Econdmico desarrollar 5 eventos
comerciales en el sector urbano y rural del municipio, para emprendedores o negocios,
con la finalidad de visibilizar y poder captar compradores, todo en el marco de la
reactivacion econdmica del municipio, siendo conocedores por la experiencia con la que
contamos, sabemos que cada evento o actividad que se desarrolle se requiere de apoyo
logistico y mobiliario como carpas, mesas, sillas para la respectiva organizacion, para lo
cual ACOPI NARINO, asumird este componente en contrapartida de conformidad a la
descripcién financiera presentada a continuacion.

COMPONENTE FINANCIERO

Del anterior componente técnico, La Asociacién Colombiana de las micro, pequefias y medianas
empresas ACOPI NARINO, aportara en contrapartida mas del 30% del valor total del convenio en
efectivo de acuerdo a la siguiente relacidn; los items que no se encuentran discriminados y que
conoceos que son de importancia para la Secretaria de Desarrollo Econémico, se los puede tener
en cuenta desde el aporte de la administracion en el presente convenio.

SOPORTE FINANCIERO VALOR CONTRAPARTIDA
Dentro de los valores de contrapartida presentados, se realiza justificacién de los valores,

teniendo en cuenta los que se encuentran definidos en el mercado con vigencia 2024.

Agradeciendo su atencién,

MA ROJAS MEZA
Director Ejecutivo ACOPI NARINO
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CONDCIONES TECNICAS Y PRESUPUESTO APROBADO ALCALDIA DE PASTO

prever
y mitigar posibles impactos negativos que
se puedan presentar a lo largo de los
siguientes afios. Este proceso busca ser
incluyente con los beneficiarios y los
ciudadanos en general, para lograr
recopilar las diferentes percepciones.

aspectos sociales y econémicos de los y las
usuarias de la escuela de artes y oficios UNA
MATRIZ recoja informacion de la percepcién
de la ciudadania. Tanto las encuestas como las
matrices deberan desarrollarse y validarse con
los profesionales designados de la Secretaria
de Desarrollo Econémico de la Alcaldia de
Pasto

estructuracion de encuestas,
analisis de informacién o en
elaboracion y disefio de
diagnésticos

CRONOGRA
INSTANCIA DE MES/ VR.
N A ACTIVIDAD DETALLE UNIDAD CANT VR. TOTAL ALCALDIA ACOPI MA DE
PARTICIPACION UNID UNITARIO <
EJECUCION
1. Disefiar 2 ENCUESTAS DE
. . P . _ CARACTERIZACION; LA PRIMERA que
Realizar un diagnéstico socio econémicos . . ; )
- contenga minimo 20 variables de informacién
para la Escuela de Artes y Oficios de la . . .
. personal, 40 variables de informacion
Ciudad de Pasto, que contengan una P X X - .
. h Lo econoémica, 30 variables de informacion social . L
caracterizacion social y econdmica de los . Profesional en ciencias
. ) LA SEGUNDA encuesta con minimo 80 L . P
beneficiarios, a fin de comprender las . L. . B administrativas, econédmicas
L . - o variables de percepcion de la ciudadania .
condiciones e identificar dindmicas L o sociales con posgrado en
sociales y econémicas que permitan frente ala escuela de Artes y Oficios de la dreas relacionadas con las
ciudad de Pasto, DISENAR 3 MATRICES para el ) 15 agosto a
FORTALECIMIENTO establecer . R p funciones del empleo, con B
1 ESCUELA DE ARTES los lineamientos necesarios para el respectivo descargue de la informacidn experiencia minima de dos 1 3 15
R P b contenidas en las encuestas 2 MATRICES para P o o 5.000.000 15.000.000 | 25.000.000 de
Y OFICIOS desarrollo de estrategias que permitan . . . (2) afios en: disefio y .
descargue de informacion UNA que recoja los noviembre
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2. persona responsable de supervisar a los
encuestadores, metas de entregas de
encuestas, al igual que aclarar las inquietudes
que surjan en el margen de la recoleccién de
la informacion
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3. Con la informacidn de las encuestas
recolectadas el profesional descargara la
informacion a las matrices proporcionadas y
se encargara de realizar la interpretacion de
estas dentro del andlisis requerido se
presentara el documento diagnéstico, que
contenga la informacién recolectada de las
encuestas, las matrices y la interpretacion de:
A. Conocer las caracteristicas socio
econdmicas de la poblacién beneficiada que
hace parte de la Escuela de Artes y Oficios de
la ciudad de Pasto. B. Conocer las
percepciones, inquietudes y expectativas de la
poblacion beneficiada y de la ciudadania en
general C. Identificar los posibles impactos y
plantear alternativas de mitigacion para estos.
D. Presentacion de alternativas de
Visibilizacidn e impactos socio econdmicos a
desarrollar en el marco de la estrategia de
reactivacion econémica de la ciudad.
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Realizar 200 encuestas a los y las beneficiarias
de la escuela de artes y a 50 ciudadanos en el .
- L Dos encuestadores bachiller
municipio de Pasto, esta actividad se P o
. o técnico con experiencia de
desarrollara en el plazo de un mes, los un (1) afio en desarrollo de 2 1
encuestadores se encargaran de contactar a 2.000.000 4.000.000
. A encuestas o procesos de
los y las usuarias y acordar las citas y los L.
R . recoleccién de datos
lugares para la realizacién de las respectivas
encuestas
1lde
septiembre
a30de
septiembre
entrega de material para las 250 personas que
participen en la realizacion de encuesta que
conste de lapicero de plastico tinta color .
Agendas y lapiceros 250
negro marca BIG, Agenda de 10x13 cm que 8 yiap 8.000 2.000.000
contenga informacién relacionada al proceso
y logo de la entidad
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Socializacion de diagnéstico con evaluacion de
conocimientos aprendidos y
retroalimentacién de la informacién

Profesional en dreas de
ciencias sociales o humanas
para la realizacién de

recolectada al equipo determinado por la socializacion de diagndstico a 1.000.000 4.000.000
secretaria de desarrollo econédmico con realizarse en el lapso de 1
diferentes grupos poblacionales mes y medio
Alquiler de Salén para 30 personas que
recibiran la socializacién del diagndstico,
evaluacién retlz'oalimentaciéi dela ' Salén, Video Beam, Sillas,
. . Y R Mesas 600.000 2.400.000
informacion dada, que conste de sillas, mesas,
Video Beam,
5.670.000
Personal de apoyo logisti ral
sonal de apoy .gIStIFO parafas un mesero por cada
socializaciones del diagnéstico, con e,
L S socializacion con la
conocimiento en eventos, revisién de restacién de servicios con
pantalla, video beam, micréfono; entrega de P 67.500 270.000

refrigerios a los asistentes y aseo del salon
cuando se requiera

un minino de una hora hasta
ocho horas

15de
noviembre
hasta 30 de
diciembre
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Desayuno tipo americano para 30 personas
que conste de una bebida fria o caliente de 5
a 7onz acompafiada de porcion de fruta,
Huevos revueltos con pan tostado. En cada
socializacion con los diferentes grupos
poblacionales

Desayuno Americano 120

25.000 3.000.000
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Apoyar con acciones complementarias el
desarrollo de los programas de
formacion que se desarrollan en la
escuela de artes y oficios del municipio
de Pasto, es necesario que los
beneficiarios de los programas a parte de
la formacién técnica del oficio como tal,
se incluya capacitaciones en el area
administrativa, financiera y de mercadeo,
lo anterior con la finalidad de que los
beneficiarios puedan desarrollar
destrezas en atencion al cliente, crear
conjuntamente sus planes de negocio
que conlleven acciones financieras de
mercado y metas especificas a corto,
mediano y largo plazo brindando asi las
herramientas necesarias para que lo
aprendido se visione por parte de los
beneficiarios més alla de su
emprendimiento si no, realmente en el
negocio que puede transformar su
calidad de vida y con ello mejorar sus
ingresos, generando realmente un
impacto transformador en la economia
de las familias.

Pago de inscripcidn a cursos de BPM, para
contribuir con los beneficiarios de la escuela
de Artes y Oficios, este curso debera contar
con la certificacion exigida por las entidades
de salud, el curso podra tomarse de manera

virtual o presencial de acuerdo a las
necesidades de los usuarios, |a priorizacion de
los mismos para tomar el curso de formacion
estara a cargo de la Secretaria de Desarrollo
de la Alcaldia de Pasto, en donde tendrd en
cuenta para su eleccion, usuarias que no
hayan sido beneficiadas en anteriores
procesos, madres cabezas de familia,
poblacién con enfoque diferencial entre otras
variables.

Pago de inscripcion de
Buenas Précticas de
Manipulacién de Alimentos
Los beneficiarios se irdn
eligiendo en la medida de la
demanda requerida por esa
razén no se toma un solo
curso para el numero total
de los beneficiarios, si no se
realiza la toma de los cupos
de acuerdo a la necesidad
cuando se requiera actualizar
los respectivos certificados

20

50.000

1.000.000

1.000.000

Agosto a 20
de
diciembre
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Pago de inscripcién a cursos de MARKETING
DIGITAL, que contenga mddulos relacionados
con: aspectos bdsicos, marketing digital,
modelo de creacidn de contenido, mejorar la
estrategia SEO, redes sociales el curso podra
tomarse de manera virtual o presencial de
acuerdo a las necesidades de los usuarios, la

Numero de cupos para pago
de inscripcién de
MARKETING DIGITAL Los
beneficiarios se irdn
eligiendo en la medida de la
demanda requerida por esa 2

priorizacion de los mismos para tomar el razén no se toma un solo 400.000 8.000.000 | 1.000.000 7.000.000
curso de formacidn estara a cargo de la

Secretaria de Desarrollo de la Alcaldia de
Pasto, en donde tendrd en cuenta para su
eleccidn, usuarios que no hayan sido
beneficiadas en anteriores procesos, madres
cabezas de familia, poblacion con enfoque
diferencial entre otras variables.

curso para el nimero total
de los beneficiarios, si no se
realiza la toma de los cupos
de acuerdo a la necesidad
cuando se requiera




NIT 800.147.621-8

Asociacion Colombiana de las Micro,
Pequenas y Medianas Empresas

Pago de inscripcion a cursos de PREPARACION
CIERRE DE VETAS Y NEGOCIACION, que
contenga mddulos relacionados con: aspectos
basicos, participacion ruedas de negocios,
cierre de negocios y ventas, participacion en
eventos y ferias. el curso podrd tomarse de
manera virtual o presencial de acuerdo a las
necesidades de los usuarios, |a priorizacién de
los mismos para tomar el curso de formacion
estard a cargo de la secretaria de Desarrollo
de la Alcaldia de Pasto, en donde tendré en
cuenta para su eleccién, usuarios que no
hayan sido beneficiadas en anteriores
procesos, madres cabezas de familia,
poblacion con enfoque diferencial entre otras
variables.

Numero de cupos para pago
de inscripcién de
PREPARACION CIERRE
VENTAS Y NEGOCIACION
Los beneficiarios se iran
eligiendo en la medida de la
demanda requerida por esa
razén no se toma un solo
curso para el nimero total
de los beneficiarios, si no se
realiza la toma de los cupos
de acuerdo a la necesidad
cuando se requiera

20

400.000

8.000.000

600.000

7.400.000

Pago de inscripcion a cursos de MARCA Y
POSICIONAMIENTO, que contenga mddulos
relacionados con: disefio de marca, estrategia
de posicionamiento en el mercado,
seguimiento y evaluacion. el curso podrd
tomarse de manera virtual o presencial de
acuerdo a las necesidades de los usuarios, la
priorizacion de los mismos para tomar el
curso de formacion estara a cargo de la
secretaria de Desarrollo de la Alcaldia de
Pasto, en donde tendrd en cuenta para su
eleccidn, usuarios que no hayan sido
beneficiadas en anteriores procesos, madres
cabezas de familia, poblacion con enfoque
diferencial entre otras variables.

Numero de cupos para pago
de inscripcion de MARCA' Y
POSICIONAMIENTO Los
beneficiarios se irdn
eligiendo en la medida de la
demanda requerida por esa
razén no se toma un solo
curso para el numero total
de los beneficiarios, si no se
realiza la toma de los cupos
de acuerdo a la necesidad
cuando se requiera

20

400.000

8.000.000

8.000.000
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Entrega de Cuaderno 15x21 de 100 hojas,
lapicero color negro marca big y memoria USB
de 8 Gb, para los beneficiarios de los centros
de ventas populares inscritos a los cursos de
BPM, Marketing digital, preparacion, cierre de
ventas y negociacion con informacién
relacionada con los procesos adelantados de
capacitacion los elementos deberdn tener el
logo de la entidad

Cuaderno, lapicero, memoria
usB

80

40.000

3.200.000

3.200.000

Planes de negocio

Realizar acompafiamiento y la asesoria de un
profesional a 4 usuarios priorizados por la
secretaria de desarrollo econdmico de la
Alcaldia de Pasto, de la escuela de Artes y
Oficios y desarrollar conjuntamente la
construccién de documento técnico PLAN DE
NEGOCIOS, que le permita al beneficiario
crear aspectos de: Planificacion: lo que
necesitas en términos de dinero y recursos, y
puedes establecer un calendario para cada
uno para el cumplimiento de objetivos.
Estrategia: determinar los detalles mas
precisos ayudando a anticiparse a los cambios
0 ajustes que sea necesario hacer para que el
negocio alcance el éxito. De esa manera,
escribir el plan centra tu atencién en tomar
decisiones Financiero y posicionamiento:
Cumplimiento en aspectos contables y de
negociacion.

El profesional deberd realizar la asesoria
desde cero con los emprendimientos y
desarrollar el acompafiamiento por 2 meses,
hasta lograr desarrollar y cumplir las
estrategias planteadas en el PLAN DE
NEGOCIOS

Un profesional en dreas
contables, administrativas o
financieras que cuente con
especializacion en alta
gerencia, gerencia tributaria
o afines experiencia minima
de dos (2) afios en
posicionamiento de
empresas, encargado de
realizar la asese Soria y
acompafiamiento en la
construccién de 4 PLANES DE
NEGOCIOS

4.800.000

9.600.000

9.600.000

15de
agosto
hasta 15 de
octubre
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Participacion RUEDAS DE NEGOCIO con
tres objetivos principales; ® Reunir
vendedores y compradores para

potenciar las oportunidades de las Pago de inscripcion por la participacion a
empresas  Establecer relaciones y RUEDAS DE NEGOCIOS, de beneficiarios que Se contard con 5 cupos para
alianzas comerciales a corto, medianoy hagan parte de la Escuela de Artes y Oficios, la | participar en cada una de las

largo plazo con nuevos canales de priorizacién de los mismos para tomar el 2 ruedas de negocios
comercializacion mercados y entidades ¢ curso de formacion estara a cargo de la programadas hasta el mes de hasta el 30
Crecer y aumentar la participacion en el secretaria de Desarrollo de la Alcaldia de diciembre con las que cuenta 10 800.000 .000.000 8.000.000 de
mercado, siendo mas competitivos. La Pasto, en donde tendra en cuenta para su ACOPI NARINO en donde los : U R diciembre
finalidad de estas ruedas no eleccidn, usuarios que no hayan sido beneficiarios podran elegir la
necesariamente son los cierres de beneficiadas en anteriores procesos, madres que mas convenga de
acuerdo o los negocios establecidos de cabezas de familia, poblacién con enfoque acuerdo al sector econdmico

forma inmediata, si no que puedan ganar diferencial entre otras variables.
los participantes nuevos contactos para
posteriormente profundizar en una
relacién comercial.

SUBTOTALITEM 1 15.590.500 76.470.000 | 48.400.000 28.070.000
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FORTALECIMIENTO
CAPACIDADES
CENTROS DE
VENTAS POPULARES

Realizar un diagndstico socio econémicos
para los Centro de ventas Populares de la
Ciudad de Pasto, que contengan una
caracterizacion social y econdmica de los
beneficiarios, a fin de comprender las
condiciones e identificar dindmicas
sociales y econémicas que permitan
establecer
los lineamientos necesarios para el
desarrollo de estrategias que permitan
prever
y mitigar posibles impactos negativos que
se puedan presentar a lo largo de los
siguientes afios. Este proceso busca ser
incluyente con los beneficiarios y los
ciudadanos en general, para lograr
recopilar las diferentes percepciones.

1. Disefiar 2 ENCUESTAS DE
CARACTERIZACION; LA PRIMERA que
contenga minimo 40 variables de informacién
personal, 70 variables de informacion
econdmica, 70 variables de informacién social
LA SEGUNDA encuesta con minimo 100
variables de percepcion de la ciudadania
frente a los centros de ventas populares de la
ciudad de Pasto, DISENAR 3 MATRICES para el
respectivo descargue de la informacién
contenidas en las encuestas 2 MATRICES para
descargue de informacidon UNA que recoja los
aspectos sociales y econdmicos de los y las
usuarios de los centros de ventas populares
UNA MATRIZ recoja informacion de la
percepcion de la ciudadania. Tanto las
encuestas como las matrices deberéan
desarrollarse y validarse con los profesionales
designados de la secretaria de Desarrollo
Econdmico de la Alcaldia de Pasto

Profesional en ciencias
administrativas, econémicas
o sociales con posgrado en
dreas relacionadas con las
funciones del empleo, con
experiencia minima de dos
(2) afios en: disefio y
estructuracion de encuestas,
analisis de informacién o en
elaboracion y disefio de
diagnosticos

5.000.000

15.000.000

29.000.000

15 agosto a
15de
noviembre




Asociacion Colombiana de las Micro,
Pequenas y Medianas Empresas

NIT 800.147.621-8

2. Ser la persona responsable de supervisar a
los encuestadores, metas de entregas de
encuestas, al igual que aclarar las inquietudes
que surjan en el margen de la recoleccion de
la informacion

3. Con la informacidn de las encuestas
recolectadas el profesional descargara la
informacion a las matrices proporcionadas y
se encargara de realizar la interpretacion de
estas dentro del andlisis requerido se
presentara el documento diagnéstico, que
contenga la informacién recolectada de las
encuestas, las matrices y la interpretacion de:
A. Conocer las caracteristicas socio
econdmicas de la poblacion beneficiada que
hace parte de los Centros de Ventas Populares
de la ciudad de Pasto. B. Conocer las
percepciones, inquietudes y expectativas de la
poblacion beneficiada y de la ciudadania en
general C. Identificar los posibles impactos y
plantear alternativas de mitigacion para estos.
D. Presentacion de alternativas de
Visibilizacidn e impactos socio econdmicos a
desarrollar en el marco de la estrategia de
reactivacion econémica de la ciudad.

Realizar 400 encuestas a los y las beneficiarias
de los centros de ventas populares y a 100 .
pop v tres encuestadores, bachiller

ciudadanos en el municipio de Pasto, esta L. .
. . o técnico con experiencia de
actividad se desarrollara en el plazo de un un afio en desarrollo de 3 1
mes, los encuestadores se encargaran de 2.000.000 6.000.000
. encuestas o procesos de 1lde
contactar a los y las usuarias y acordar las - .
B N recoleccion de datos septiembre
citas y los lugares para la realizacién de las 230 de
respectivas encuestas X
septiembre

Entrega para las 500 personas que participen
en la realizacion de encuesta que conste de Agend api 500
lapicero de plastico tinta color negro marca gendasy lapiceros 8.000 4.000.000

BIG, Agenda de 10x13 cm
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cuatro socializaciones de diagnéstico con
evaluacion de conocimientos aprendidos y
retroalimentacién de la informacién

Profesional en dreas de
ciencias sociales o humanas

o 4
. X para la realizacién de 1.000.000 4.000.000
recolectada al equipo determinado por la . . .
. . socializacién de diagnostico
secretaria de desarrollo econdmico
Alquiler de Salén para 30 personas que
recibiran las socializaciones del diagnéstico, PR .
evaluacion retroalimentacio‘ngde la ' $aldn, Video Beam, Sillas, 4
. . Y R Mesas 600.000 2.400.000
informacion dada, que conste de sillas, mesas,
Video Beam
Personal de apoyo logistico para las
e NP un mesero por cada 15 de
socializaciones del diagnéstico, con socializacion con la .
conocimiento en eventos, revisién de restacion de servicios con 4 noviembre
pantalla, video beam, micréfono; entrega de presta 70.000 280.000 5.680.000 hasta 30 de
S . . un minino de una hora hasta diciembre
refrigerios a los asistentes y aseo del salén
. ocho horas
cuando se requiera
Desayuno tipo americano para 30 personas
que conste de una bebida fria o caliente de 5
a 7onz acompaiiada de porcion de fruta, .
D Al 120
Huevos revueltos con pan tostado. En cada €sayuno Americano 25.000 3.000.000

socializacion con los diferentes grupos
poblacionales
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Apoyar con acciones complementarias el
desarrollo de los programas de
formacion que se desarrollan en la
escuela de artes y oficios del municipio
de Pasto, es necesario que los
beneficiarios de los programas a parte de
la formacién técnica del oficio como tal,
se incluya capacitaciones en el drea
administrativa, financiera y de mercadeo,
lo anterior con la finalidad de que los
beneficiarios puedan desarrollar
destrezas en atencion al cliente, crear
conjuntamente sus planes de negocio
que conlleven acciones financieras de
mercado y metas especificas a corto,
mediano y largo plazo brindando asi las
herramientas necesarias para que lo
aprendido se visione por parte de los
beneficiarios mas alld de su
emprendimiento si no, realmente en el
negocio que puede transformar su
calidad de vida y con ello mejorar sus
ingresos, generando realmente un
impacto transformador en la economia
de las familias.

Pago de inscripcion a cursos de BPM, para
contribuir con los beneficiarios de los centros
de ventas populares, este curso debera contar

con la certificacion exigida por las entidades
de salud, el curso podra tomarse de manera
virtual o presencial de acuerdo a las
necesidades de los usuarios, |a priorizacion de
los mismos para tomar el curso de formacion
estara a cargo de la Secretaria de Desarrollo
de la Alcaldia de Pasto, en donde tendrd en
cuenta para su eleccion, usuarias que no
hayan sido beneficiadas en anteriores
procesos, madres cabezas de familia,
poblacién con enfoque diferencial entre otras
variables.

Numero de cupos para pago
de inscripcién de Buenas
Practicas de Manipulacion de
Alimentos Los beneficiarios
se iran eligiendo en la
medida de la demanda
requerida por esa razén no
se toma un solo curso para el
numero total de los
beneficiarios, si no se realiza
la toma de los cupos de
acuerdo a la necesidad
cuando se requiera actualizar
los respectivos certificados

20

50.000

1.000.000

1.000.000

Agosto a 20
de 30 de
diciembre
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Pago de inscripcion a cursos de ATENCION AL
CLIENTE, con un minimo de 40 horas de
formacion, que contenga médulos
relacionados con: Servicio y atencién al
cliente, contabilidad basica, estrategias de
ventas y comercializacion el curso podra
tomarse de manera virtual o presencial de
acuerdo a las necesidades de los usuarios, la
priorizacién de los mismos para tomar el
curso de formacion estard a cargo de la
Secretaria de Desarrollo de la Alcaldia de
Pasto, en donde tendrd en cuenta para su
eleccidn, usuarios que no hayan sido
beneficiadas en anteriores procesos, madres
cabezas de familia, poblacién con enfoque
diferencial entre otras variables.

Numero de cupos para pago
de inscripcién de ATENCION
AL CLIENTE Los beneficiarios
se iran eligiendo en la
medida de la demanda
requerida por esa razén no
se toma un solo curso para el
numero total de los
beneficiarios, si no se realiza
la toma de los cupos de
acuerdo a la necesidad
cuando se requiera

20

400.000

8.000.000

5.000.000

3.000.000

Pago de inscripcidn a cursos de MARKETING
DIGITAL, que contenga mddulos relacionados
con: aspectos basicos, marketing digital,
modelo de creacidn de contenido, mejorar la
estrategia SEO, redes sociales el curso podra
tomarse de manera virtual o presencial de
acuerdo a las necesidades de los usuarios, la
priorizacion de los mismos para tomar el
curso de formacion estara a cargo de la
Secretaria de Desarrollo de la Alcaldia de
Pasto, en donde tendrd en cuenta para su
eleccidn, usuarios que no hayan sido
beneficiadas en anteriores procesos, madres
cabezas de familia, poblacion con enfoque
diferencial entre otras variables.

Numero de cupos para pago
de inscripcion de
MARKETING DIGITAL Los
beneficiarios se iran
eligiendo en la medida de la
demanda requerida por esa
razén no se toma un solo
curso para el nimero total
de los beneficiarios, si no se
realiza la toma de los cupos
de acuerdo a la necesidad
cuando se requiera

20

400.000

8.000.000

3.000.000

5.000.000
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Pago de inscripcion a cursos de PREPARACION
CIERRE DE VETAS Y NEGOCIACION, que
contenga mddulos relacionados con: aspectos
basicos, participacion ruedas de negocios,
cierre de negocios y ventas, participacion en
eventos y ferias. el curso podrd tomarse de
manera virtual o presencial de acuerdo a las
necesidades de los usuarios, la priorizacion de
los mismos para tomar el curso de formacion
estara a cargo de la secretaria de Desarrollo
de la Alcaldia de Pasto, en donde tendré en
cuenta para su eleccion, usuarios que no
hayan sido beneficiadas en anteriores
procesos, madres cabezas de familia,
poblacién con enfoque diferencial entre otras
variables.

Numero de cupos para pago
de inscripcién de
PREPARACION CIERRE
VENTAS Y NEGOCIACION
Los beneficiarios se irdn
eligiendo en la medida de la
demanda requerida por esa
razén no se toma un solo
curso para el nimero total
de los beneficiarios, si no se
realiza la toma de los cupos
de acuerdo a la necesidad
cuando se requiera

20

400.000

8.000.000

2.000.000

6.000.000

Pago de inscripcion a cursos de MARCA Y
POSICIONAMIENTO, que contenga mddulos
relacionados con: disefio de marca, estrategia
de posicionamiento en el mercado,
seguimiento y evaluacién. el curso podrd
tomarse de manera virtual o presencial de
acuerdo a las necesidades de los usuarios, la
priorizacién de los mismos para tomar el
curso de formacion estard a cargo de la
secretaria de Desarrollo de la Alcaldia de
Pasto, en donde tendrd en cuenta para su
eleccidn, usuarios que no hayan sido
beneficiadas en anteriores procesos, madres
cabezas de familia, poblacion con enfoque
diferencial entre otras variables.

Numero de cupos para pago
de inscripcion de MARCA'Y
POSICIONAMIENTO Los
beneficiarios se irdn
eligiendo en la medida de la
demanda requerida por esa
razén no se toma un solo
curso para el numero total
de los beneficiarios, si no se
realiza la toma de los cupos
de acuerdo a la necesidad
cuando se requiera

20

400.000

8.000.000

2.000.000

6.000.000

Entrega de Cuaderno 15x21 de 100 hojas,
lapicero color negro marca big y memoria USB
de 8 Gb, para los beneficiarios de los centros
de ventas populares inscritos a los cursos de
BPM, Atencion al cliente, Marketing digital,
preparacion, cierre de ventas y negociacion
con informacién relacionada con los procesos
adelantados de capacitacion los elementos
deberdn tener el logo de la entidad

Cuaderno, lapicero, memoria
usB

40.000

4.000.000

4.000.000
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Planes de negocio

Realizar acompafiamiento y la asesoria de dos
profesionales a 8 usuarios priorizados por la
secretaria de desarrollo econémico de la
Alcaldia de Pasto, de la escuela de los centros
de ventas populares y desarrollar
conjuntamente la construccion de documento
técnico PLAN DE NEGOCIOS, que le permita
al beneficiario crear aspectos de:
Planificacién: lo que necesitas en términos de
dinero y recursos, y puedes establecer un
calendario para cada uno para el
cumplimiento de objetivos. Estrategia:
determinar los detalles mas precisos
ayudando a anticiparse a los cambios o
ajustes que sea necesario hacer para que el
negocio alcance el éxito. De esa manera,
escribir el plan centra tu atencién en tomar
decisiones Financiero y posicionamiento:
Cumplimiento en aspectos contables y de
negociacion.

El profesional deberd realizar la asesoria
desde cero con los emprendimientos y
desarrollar el acompafiamiento por 2 meses,
hasta lograr desarrollar y cumplir las
estrategias planteadas en el PLAN DE
NEGOCIOS

Un profesional en dreas
contables, administrativas o
financieras que cuente con
especializacion en alta
gerencia, gerencia tributaria
o afines experiencia minima
de dos (2) afios en
posicionamiento de
empresas, encargado de
realizar la asesoria y
acompafiamiento en la
construccion de 4 PLANES DE
NEGOCIOS

4.800.000

19.200.000

19.200.000

15de
agosto
hasta 15 de
octubre

Participacion RUEDAS DE NEGOCIO con
tres objetivos principales; ¢ Reunir
vendedores y compradores para
potenciar las oportunidades de las
empresas ® Establecer relaciones y
alianzas comerciales a corto, mediano y
largo plazo con nuevos canales de
comercializacién mercados y entidades ¢
Crecer y aumentar la participacion en el
mercado, siendo mas competitivos. La
finalidad de estas ruedas no
necesariamente son los cierres de
acuerdo o los negocios establecidos de
forma inmediata, si no que puedan ganar
los participantes nuevos contactos para
posteriormente profundizar en una
relacién comercial.

Pago de inscripcién por la participacion a
RUEDAS DE NEGOCIOS, de beneficiarios que
hagan parte de centros de ventas populares,

la priorizacion de los mismos para tomar el
curso de formacion estara a cargo de la
secretaria de Desarrollo de la Alcaldia de

Pasto, en donde tendra en cuenta para su

eleccidn, usuarios que no hayan sido
beneficiadas en anteriores procesos, madres
cabezas de familia, poblacion con enfoque
diferencial entre otras variables.

Se contara con 10 cupos para
participar en alguna de las 2
ruedas de negocios
programadas hasta el mes de
diciembre con las que cuenta
ACOPI NARINO en donde los
beneficiarios podran elegir la
que mas convenga de
acuerdo al sector econémico

10

800.000

8.000.000

8.000.000

hasta el 30
de
diciembre

SUBTOTAL ITEM 2

15.993.000

98.880.000

72.200.000

26.680.000
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COADYUVAR EN EL
FORTALECIMIENTO
DE FORMACION
CONTINUA Y
ESPECIALIZADAD
PARA LA
RECONVERSION
LABORAL DE
TRABAJADORAS
SEXUALES

La reconversion laboral es un reto para la
administracion municipal para generar
nuevas alternativas productivas con la
finalidad de mejorar la calidad de vida y

de las familias, de los grupos a beneficiar

con esta modalidad, dentro de las
estrategias que desarrolle la Secretaria
de Desarrollo Econdmico, se apoyara con
el acompafiamiento para fortalecer sus
ideas de negocio, a través de disefiar
planes financieros, administrativos de
negocio, que contribuyan a generar
sostenibilidad y estabilidad en sus
ejercicios de reconversion, para que se
garantice una permanencia en sus
procesos

Pago de inscripcion a cursos de ATENCION AL
CLIENTE, con un minimo de 40 horas de
formacion, que contenga médulos
relacionados con: Servicio y atencién al
cliente, contabilidad basica, estrategias de
ventas y comercializacion el curso podra
tomarse de manera virtual o presencial de
acuerdo a las necesidades de los usuarios, la
priorizacion de los mismos para tomar el
curso de formacion estara a cargo de la
Secretaria de Desarrollo de la Alcaldia de
Pasto, en donde tendra en cuenta para su
eleccion, usuarios que no hayan sido
beneficiadas en anteriores procesos, madres
cabezas de familia, poblacién con enfoque
diferencial entre otras variables.

Numero de cupos para pago
de inscripcion de ATENCION
AL CLIENTE Los beneficiarios
se iran eligiendo en la
medida de la demanda
requerida por esa razén no
se toma un solo curso para el
nimero total de los
beneficiarios, si no se realiza
la toma de los cupos de
acuerdo a la necesidad
cuando se requiera

16

400.000

6.400.000

6.400.000

Pago de inscripcion a cursos de MARKETING
DIGITAL, que contenga médulos relacionados
con: aspectos bésicos, marketing digital,
modelo de creacién de contenido, mejorar la
estrategia SEO, redes sociales el curso podra
tomarse de manera virtual o presencial de
acuerdo a las necesidades de los usuarios, la
priorizacién de los mismos para tomar el
curso de formacién estara a cargo de la
Secretaria de Desarrollo de la Alcaldia de
Pasto, en donde tendra en cuenta para su
eleccidn, usuarios que no hayan sido
beneficiadas en anteriores procesos, madres
cabezas de familia, poblacién con enfoque
diferencial entre otras variables.

Ndmero de cupos para pago
de inscripcién de
MARKETING DIGITAL Los
beneficiarios se irdn
eligiendo en la medida de la
demanda requerida por esa
razén no se toma un solo
curso para el nimero total
de los beneficiarios, si no se
realiza la toma de los cupos
de acuerdo a la necesidad
cuando se requiera

16

400.000

6.400.000

6.400.000

Pago de inscripcion a cursos de PREPARACION
CIERRE DE VETAS Y NEGOCIACION, que
contenga mddulos relacionados con: aspectos
basicos, participacion ruedas de negocios,
cierre de negocios y ventas, participacion en
eventos y ferias. el curso podrd tomarse de
manera virtual o presencial de acuerdo a las
necesidades de los usuarios, |a priorizacion de
los mismos para tomar el curso de formacion
estara a cargo de la secretaria de Desarrollo
de la Alcaldia de Pasto, en donde tendra en
cuenta para su eleccién, usuarios que no
hayan sido beneficiadas en anteriores
procesos, madres cabezas de familia,
poblacién con enfoque diferencial entre otras
variables.

Ndmero de cupos para pago
de inscripcion de
PREPARACION CIERRE
VENTAS Y NEGOCIACION
Los beneficiarios se irdn
eligiendo en la medida de la
demanda requerida por esa
razén no se toma un solo
curso para el nimero total
de los beneficiarios, si no se
realiza la toma de los cupos
de acuerdo a la necesidad
cuando se requiera

18

400.000

7.200.000

7.200.000

Agosto a 20
de 30 de
diciembre
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Entrega de Cuaderno 15x21 de 100 hojas,
lapicero color negro marca big y memoria USB
de 8 Gb, para los beneficiarios de los centros
de ventas populares inscritos a los cursos de
BPM, Atencion al cliente, Marketing digital,
preparacion, cierre de ventas y negociacién
con informacién relacionada con los procesos
adelantados de capacitacion los elementos
deberén tener el logo de la entidad

Cuaderno, lapicero, memoria
usB

60

40.000

2.400.000

2.400.000
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Planes de negocio

Realizar acompafiamiento y la asesoria de un
profesional a 8 usuarios priorizados por la
secretaria de desarrollo econémico de la

Alcaldia de Pasto, de las trabajadoras sexuales
y desarrollar conjuntamente la construccion
de documento técnico PLAN DE NEGOCIOS,
que le permita al beneficiario crear aspectos
de: Planificacién: lo que necesitas en
términos de dinero y recursos, y puedes
establecer un calendario para cada uno para
el cumplimiento de objetivos. Estrategia:
determinar los detalles mas precisos
ayudando a anticiparse a los cambios o
ajustes que sea necesario hacer para que el
negocio alcance el éxito. De esa manera,
escribir el plan centra tu atencién en tomar
decisiones Financiero y posicionamiento:
Cumplimiento en aspectos contables y de
negociacion.

El profesional deberd realizar la asesoria
desde cero con los emprendimientos y
desarrollar el acompafiamiento por 2 meses,
hasta lograr desarrollar y cumplir las
estrategias planteadas en el PLAN DE
NEGOCIOS

Un profesional en areas
contables, administrativas o
financieras que cuente con

especializacion en alta
gerencia, gerencia tributaria
o afines experiencia minima

de dos (2) afios en
posicionamiento de
empresas, encargado de
realizar la asesoria y
acompafiamiento en la
construccién de 4 PLANES DE
NEGOCIOS

4.800.000

19.200.000

19.200.000

15de
agosto
hasta 15 de
octubre
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Participacion RUEDAS DE NEGOCIO con
tres objetivos principales; ¢ Reunir
vendedores y compradores para

potenciar las oportunidades de las Pago de inscripcién por la participacion a
empresas ¢ Establecer relaciones y RUEDAS DE NEGOCIOS, de beneficiarios que Se contara con 10 cupos para
alianzas comerciales a corto, medianoy hagan parte de centros de ventas populares, participar en alguna de las 2
largo plazo con nuevos canales de la priorizacion de los mismos para tomar el ruedas de negocios
comercializacién mercados y entidades ¢ curso de formacidn estara a cargo de la programadas hasta el mes de hasta el 30
Crecery aumentar Ial partlt:lpa.cpn enel secretaria de Desarrol!o de la Alcaldia de diciembre con las que cuenta 10 800.000 8,000,000 £.000.000 £.000.000 d»e.
mercado, siendo mas competitivos. La Pasto, en donde tendrd en cuenta para su ACOPI NARINO en donde los diciembre
finalidad de estas ruedas no eleccidn, usuarios que no hayan sido beneficiarios podran elegir la
necesariamente son los cierres de beneficiadas en anteriores procesos, madres que mas convenga de
acuerdo o los negocios establecidos de cabezas de familia, poblacién con enfoque acuerdo al sector econédmico
forma inmediata, si no que puedan ganar diferencial entre otras variables.

los participantes nuevos contactos para
posteriormente profundizar en una
relacién comercial.

SUBTOTALITEM 3 6.840.000 49.600.000 | 45.600.000 4.000.000
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COADYUVAREN EL
DISENO E
IMPLEMENTACION

4 DE LARUTA
GASTRONOMICA
DEL MUNICIPIO DE
PASTO

Las rutas turisticas son el camino que
permiten apreciar de manera organizada,
planificada lo mds emblematico de los
territorios, de esta forma les permite a
los turistas vivir experiencias
significativas, y de recordacion
satisfactoria. Disefio de ruta.

En aras de fortalecer el sector
gastrondmico y el cluster de
gastronomia, se disefiard e implementard
con el sector una ruta Gastronémica que
permita visibilizar la riqueza de sabores e
historia con las que cuenta el municipio
de Pasto, dentro de la ruta se tendra en
cuenta los siguientes aspectos a
desarrollar; Estructuracién de la ruta
gastrondmica del municipio de Pasto
1. Diagnostico de restaurantes mas
emblemdticos del municipio de Pasto
2. Reuniones con los actores del sector
para el disefio de la ruta
3. Identificacion, mapeo y caracterizacién
de los restaurantes que haran parte de la
ruta
4. Georreferenciacion de la ruta
Gastrondmica
5. Video promocional de la ruta
gastrondmica
6. Recorrido con hasta 15 personas
seleccionadas por la alcaldia para el
recorrido y validacién de la ruta

Profesional que se encargue de realizar el
diagnostico de los restaurantes mas
emblemadticos de Pasto, a través de una
encuesta que serd diligenciada por al menos
300 personas entre las cuales se encuentren
diferentes sectores econémicos de la ciudad
de Pasto y ciudadania en general, desarrollar
con esta informacién un mapeoy
caracterizacion de los restaurantes o locales
con mayor acogida en la ciudad tanto del
sector urbano como el sector rural 20 sector
urbanoy 10 sector rural, georreferenciar cada
uno de los restaurantes o negocios de
gastronomia. Con la informacién suministrada
desarrollar un documento denominado RUTA
TURISTICA GASTRONOMICA, de acuerdo a los
lineamientos establecidos para el disefio de
rutas del Ministerio de Industria, Comercio y
Turismo. Realizar socializacidn, validacién y el
respectivo lanzamiento de la ruta.

dos encuestadores, bachiller
o técnico con experiencia de
un (1) afo en desarrollo de
encuestas o procesos de
recoleccion de datos

2.000.000

4.000.000

10.000.000

lde
septiembre
a30de
septiembre
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gastrondmica del municipio de Pasto.
7. Disefio, publicidad y lanzamiento

1 profesional encargado de
recolectar de manera
detallada la informacién
recolectada en los diferentes
sectores sociales Profesional
en ciencias administrativas,
ciencias economicas o
sociales con posgrado en la
modalidad de especializacién
en areas requeridas al
empleo del sector turismo
con minimo de (2) dos afios
de experiencia. encargado
del disefio y estructuracion
de encuestas, analisis de
informacion, elaboracién y
disefio de diagndsticos

3.000.000

6.000.000

1lde
octubre
hasta el 30
de
noviembre

Viaje de familiarizacion de la ruta
gastrondmica, para su respectiva validacion,
con un nimero de 40 personas entre las
cuales se encuentren profesionales de la
cadena de valor del turismo, instituciones y
demas previamente seleccionados por la
secretaria de Desarrollo Econémico de la
Alcaldia de Pasto

Transporte para desplazarse
a los respectivos
restaurantes o locales
gastrondmicos de la ciudad
de Pasto urbanos y rurales
para la construccién y
reconocimiento de la ruta

gastro mica

600.000

1.200.000

3.400.000

hasta el 30
de
noviembre
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Almuerzos compuestos por
una entrada, un plato fuerte
con proteina y una bebida
ofrecidos por los diferentes 40
integrantes de la ruta
gastronémica dependiendo
de su especialidad en la carta

40.000 1.600.000

Refrigerio compuesto por
una bebida y un paste, tamal
o quimbolito ofrecidos por 40

los integrantes de la ruta

gastrondmica

15.000 600.000
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Presentacion de la socializacién de ruta
turistica con prestadores de servicio turistico,
en acompafiamiento de los actores de la ruta

, el evento contara con un encuentro de los

actores de este proceso y la administracion alimentacidn tipo refrigerio
municipal , en el evento se realizara la entrega | que conste de: bebida fria o hasta el 5
de material que contenga la recolectada y la caliente de 7 0 90z, mas %0 de
identificacion de los puntos de la ruta, con acompafiamiento tipo 15.000 1.200.000 1.200.000 - diciembre
logos de la entidad , socializacion en pantalla almojabana, bufiuelo,
gigante , pendones publicitarios de la empanada o similares

informacion del proceso y entidades
participan tes , por el lapso prolongado del
tiempo se entregara refrigerio a los
participantes
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Disefio e Impresién de
brochure de 8.5X 11
pulgadas (21.6X 27.9cm)
Plegado en tres paneles. 1000
Formato en formade Zy 20.000 20.000.000 | 14.000.000 6.000.000
revsita donde contenga el
diagra,a de la ruta
gastronomica

Publicidad en pantalla con

video de 20 segundos 1 2.000.000 2.000.000 2.000.000
Pendones publicitarios con 4
arafia de 190*80 350.000 1.400.000 1.400.000
Alquiler de Salén para 50
personaspara el lanzamiento
de la ruta turistica de la 1

novena version gastrodiversa 800.000 800.000 800.000
2024, que conste de sillas,
mesas, Video Beam,
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Lanzamiento Ruta turistica, con video
promocional en la novena version
Gastrodiversa 2024

Elaboracion de video con
calidad minima de 1080p y
maxima 4k a 30 fps, en varios
formatos de video como
.mp4y .avi, teniendo una
duracién entre 10 a 15
minutos correspopndientes a
la promocion de la ruta
gastronomica de Pasto,

4.000.000

4.000.000

4.000.000

Hasta el 20
de
diciembre
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Disefio de marca
promocional como: nombre,
logototipo, eslogan,
identidad visual,discurso
comunicativo de la marcay
propiedad intelectual para
ser utilizada por la alcaldia
para la promocion de la ruta
gastronomica de Pasto, con
entrega de manual de
imagen para el buen uso de 4.000.000 4.000.000 4.000.000
la marca promocional
propiedad de la Alcaldia. El
logo sera presentado en
diferentes tipos de
elementos que pueden ser
lapiceros, gorras, camisetas,
chalecos, agendas,
maletines, portafolio, entre
otros
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socializacién de la ruta
turistica acompafiada de un
profesional en comunicacion
con experiencia en eventos
para la presentacion del
video de promocién, disefio 1 500.000 500.000 500.000
de marca, logoy
socializacion de las muestras
gastronomicas del evento
con apoyo logistico de las
instalaciones electricas

Muestra gastronomica, de
platos tipicos como frito
pastuso, trucha, hornado y
fo cuy, acompfiado de papa | 50 40.000 2.000.000 2.000.000

al vapor, crispetas y/o
maduro, con jugo natural en
agua o en leche
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SUBTOTALITEM 4 17.380.000 49.300.000 9.300.000
Servicio de transporte NPR,
con capacidad de carga de
alto volumen y peso para
trasportar en trayectos de
|dayvuellta para traslado de 14 200.000 2.800.000 2.800.000 .
carpas, sillas, mesas, los que
se requieran para la
instalacion de logistia de las
ferias
Acompafiamiento en cada
coadyuvar en la gestién y coordinacion de la uno de los §ventos como lo
organizacion de las 7 ferias y eventos que se son ferias y eventos
desarrollaran en el municipio de Pasto desde desarrollados por la 7
el mes de agosto hasta el mes de diciembre, Secretaria con grupos 600.000 4.200.000 4.200.000
tanto en el sector urbano como en el rural. musicales tales como: ,trios,
Este proceso sera llevado a cabo por la orqugstas, W? .
Alcaldia Municipal en cabeza con la Secretaria presentaciones artisticas
de Desarrollo Econémico, asegurando la Alquiler carpas 2x2 para 100
implementacién de los recursos y medidas participacion de las ferias 70.000 7.000.000 7.000.000 -
necesarias segln las solicitudes y directrices Alquiler carpas 4x4 para
establecidas, para apoyar y promover el participacién de las ferias 100 90.000 9.000.000 | 9.000.000 -
aunar esfuero para desarrollar ferias en deesarrollo de la economia popular, para un Agostoa 31
5 FERIAS O EVENTOS la reactivacion economica del municipio nL.Jmemro aprox!mado de 70a 100 Alquiler de sillas pldsticas 1000 de
de Pasto tanto en el sector urbano como expositores y/o particpates , para lo cual se 600 600.000 600.000 diciembre
en el sector rural requiere carpas de 2x2 - 4x4 o 3x3 ,trassporte
para recogida y devolucion de las carpas,
) o tres personas de apoyo
equipo logistioco para el armado y desarmado logistico en un horario de
de las mismas, grupos de danzas para )
animacion de los espaciosy grupos musicales, trabajo entre unay ocho
refigerios para la los emprendores uno en h?ras _para el
horas de la mafiana y otro en horas de la acompanamlento'de cada 2 150.000 3.150.000 3.150.000
tarde, todo con el fin de brindar un una de las 7 fenas_ y/o,
acompafiamiento integral a la poblacion eventos que se regllzaran
vulnerable que estan iniciando con su por la secretaria d_e
actividad economica en el marco del desarrollo Economico
programa nacional de economia popular Refrigerio basico que conste
de una tajada de ponqué de
60 gramos en empacue
individual cuyo sabor puede
variar entre natural, vainilla,
chocolate, acompafiada de | 2000 12.000 24.000.000 24.000.000
bebida que puede ser jugo
en caja o botella de 250 ml
cuyo sabor puede variar ente
mango, lulo,
mora.
SUBTOTALITEM 5 1.122.600 50.750.000 | 18.800.000 31.950.000
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TOTAL 56.926.100 325.000.000
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Yo, JIMMY FERNANDO DELGADO PAZ, identificado con cédula de ciudadania No. 98.399.496,
expedida en Pasto, y con Tarjeta Profesional No. 111575-T de la Junta Central de Contadores, en mi
condicion de Revisor Fiscal de la Asociacion Colombiana de las Micro, Pequefias y Medianas
Empresas, ACOPI seccional Narifio, identificada con NIT No. 800.147.621-8, certifico que Se cuenta con
el valor de contrapartida para suscribir convenio de asociacion con la Alcaldia Municipal de Pasto por la
suma de CIEN MILLONES DE PESOS M/CTE ($100.000.000) que seran depositados en cuenta

exclusiva para el manejo adecuado en el cumplimiento del objeto a convenir.

Se firma en San Juan de Pasto en el mes de agosto del afio 2024

; /mc =
JIMMY FERNANéO DELGADO PAZ
/3ewsor Fiscal’

TP 111575-T

Ej@acopi.seccionalnarino | Calle 20 #29-07 Edif. Madrigal. Of. 207
Barrio las Cuadras

Pasto, Narifio, Colombia

) @AcopiNarino Cel: (+57) 320719 1756
www.acopinarino.org.

(@) @acopi.seccionalnarino

@ Acopi Narino
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Asociacion Colombiana de las Micro, Pequenas y Medianas Empresas
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Calle 20 #29-07 Edif. Madrigal. Of. 207
Barrio las Cuadras

Pasto, Narino, Colombia

Cel: (+57) 3207191756
www.acopinarino.org.



