INFORME DE AVANCE Y EJECUCION

SEPTIEMBRE/ 30/2024

CONTRATO: CPS-094-2024

FECHA DEL CONTRATO: 23 SEPTIEMBRE 2024

CLASE DE CONTRATO: PRESTACION DE SERVICIOS PROFESIONALES

CONTRATANTE: ALCALDIA MUNICIPAL DE GINEBRA VALLE

NIT: 800.100.520-1

CONTRATISTA: MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES

CEDULA: 1112967083

SUPERVISOR: MARIA CRISTINA CASTANO VALENCIA
SECRETARIA DE AGRICULTURA Y

DEPENDENCIA: DESARROLLO RURAL

FECHA DE INICIO: 23 SEPTIEMBRE DEL 2024

FECHA DE TERMINACION: 31 DICIEMBRE DE 2024

DIRECCION: CRA3 #4-17
PRESTACION PE SERVICI()S PROFESIONALES EN
ASISTENCIA TECNICA AGRICOLA EN EL MARCO DE

OB]ETO: LA EXTENSION AGROPECUARIA PARA PEQUENOS Y
MEDIANOS PRODUCTORES EN EL MUNICIPIO DE
GINEBRA VALLE DEL CAUCA

VALOR DEL CONTRATO: $20.000.000

OBLIGACIONES DEL CONTRATO:

Actividad 1. Primera fase, actualizacion del censo agropecuario municipal de pequefios y
medianos productores agropecuarios del municipio de Ginebra Valle.

Actividad 2. Brindar asistencia técnica en el drea agricola a los pequefos productores en el
contexto de la Agricultura Campesina Familiar y Comunitaria y en las lineas agricolas
definidas por la secretaria de Agricultura y Desarrollo Rural a través de visitas a finca.

Actividad 3. Inscripcién de productores pequenos y medianos en la plataforma virtual de
Campo Innova del Ministerio de Agricultura y reporte de damnificados por cambio climatico.

Actividad 4. Implementar primera fase para una (1) actividades de comercializacion
relacionadas por el sistema participativo de garantias (mercado campesino y étnicos y
ruedas de negocios) con participacién de productores de la agricultura campesina familiar y
comunitaria.

Actividad 5. Fortalecimiento a la economia campesina a través de la asociatividad
campesina.

Actividad 6. Apoyo y acompanamiento en la gestién e implementacion de los planes y
proyectos de la dependencia SADR del Municipio de Ginebra.




DESARROLLO DE ACTIVIDADES Y EVIDENCIAS

Actividad 1. Primera fase, actualizacién del censo agropecuario municipal de pequeriios y
medianos productores agropecuarios del municipio de Ginebra Valle.

12 Visitas (8 corregimientosy 32 veredas)

En septiembre de 2024 realice 60 visitas de apoyo y acompafamiento para actualizacion del
censo agropecuario de pequefios y medianos productores, el cual sera utilizado para el analisis
estadistico agropecuario en cuanto a produccién y dreas representativas del sector.

1b) llenar cuadro de Excel de censo agropecuario para su actualizacién

Diligencie el cuadro de Excel de acuerdo a las visitas realizadas con su respectiva informacion
del censo agropecuario.

Se anexa cuadro en Excel del censo agropecuario y se entrega via virtual mediante correo
electrénico del documento en relacién al secretario de agricultura y desarrollo rural de Ginebra
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Actividad 2. Brindar asistencia técnica en el drea agricola a los pequeios productores en el
contexto de la Agricultura Campesina Familiar y Comunitaria y en las lineas agricolas
definidas por la secretaria de Agricultura y Desarrollo Rural a través de visitas a finca.

24) Asistencia técnica agricola para las cadenas productivas de mora, aguacate, citricos, café, uva,
entre otros; en los casos que el pequeiio productor lo demande.

Se realizo en el mes de septiembre 10 visitas a pequefios productores en las lineas agricolas de
uva, tomate, papaya y citricos.

LAUREANO RAMOS, PREDIO El Guadual, ubicado en VILLABANEGAS visitado el 24
septiembre 2024. Esta finca se visito dos veces en el mismo dia por cambio climatico,
asesorando al productor de las fases del cultivo en el dia y en la tarde, es un lote en
etapa de prefloracién con 25 dias después de poda, donde se estaba realizando labores
de deshoje el cual se recomendé realizar una fumigacién foliar preventiva para control
de hongos antagénicos como botritis y mildéu velloso.

MARTHA LORENA RAMIREZ finca Tasoca ubicado en el Cgto La Floresta visitado el 28
septiembre 2024. Asistencia técnica a 1300 plantulas de uva en su proceso de cosecha,
esta finca se visitdé dos veces en el mismo dia por cambio climatico, asesorando al
productor de las fases del cultivo en el dia y en la tarde donde se recomendo realizar
fertilizacion de refuerzo con fuentes altas de fosforo, zinc, boro y potasio el cual
garantizara una buena produccién del cultivo.




WILDER MUNOZ agricultor predio La Guinea ubicado en el Cgto La Selva, visitado 27
visitado el septiembre 2024. Asistencia técnica a 2500 plantulas de tomate sistema
invernadero su proceso de cosecha, esta finca se visitd dos veces en el mismo dia por
cambio climatico, asesorando al productor de las fases del cultivo en el dia y en la tarde.
El lote estaba en etapa de desarrollo donde se recomendé realizar una fertilizacién con
fuentes altas de fosforo, potasio, humus y elementos menores.

Carlos Holmes Buitrago Finca La Manuela ubicado sector la Luna Cgto La Floresta
visitado el 23 septiembre 2024. Asistencia técnica a 500 plantulas de uva en etapa de
maduracion, con focos de roya en el follaje, esta finca se visitd dos veces en el mismo
dia por cambio climatico, asesorando al productor de las fases del cultivo en el dfa y en
la tarde. Donde se recomendé una aplicacién fitosanitaria con productos a base de
cobre, azufre y acaricidas para proteger la é&rea foliar y garantizar una buena
maduracidn.



Diego Villota predio El Zanjon ubicado en Villavanegas visitado el 28 septiembre 2024.
Asistencia técnica a 1500 papaya etapa de desarrollo, doble proceso de sembrado.
Donde se recomendé la fertilizacion en drench con fuentes altas de fosforo, zinc y
acidos htiimicos para garantizar un buen desarrollo de raices.

Fernando Ortega predio La Cabafia ubicado en el Guabito visitado el 28 septiembre
2024. Asistencia técnica a 380 plantulas entre uva y citricos, con fumigacién preventiva
ya que cuentan con ataque de un insecto plaga llamado escamas, donde debe de ser
controlado con fuentes de jabones potasicos, insecticidas sistémicos y aminoacidos.




HERNEY SAAVEDRA predio La Floresta ubicado en Ginebra via a Costa Rica visitado el
24 septiembre 2024. Asistencia técnica a 400 plantulas uva, fertilizacién granulada. Se
encontraba en etapa de descanso el cual de recomendé realizar la aplicacién alta de
fosforo, elementos menores, nitrogeno y magnesio.

IRALDO MARTINEZ agricultor finca Toledo ubicado en el corregimiento Cocuyos
visitado el 24 septiembre 2024. Asistencia técnica a 2500 plantulas de uva en etapa de
descanso, esta finca se visitd dos veces en el mismo dia por cambio climatico,
asesorando al productor de las fases del cultivo en el dia y en la tarde. Donde se
capacito y se recomendé realizar podas de retroceso dejando pitén cargador y
productor.



JAVIER SANCHEZ agricultor finca el Rinconcito Cgto Cocuyos. Visitado el 23 septiembre
2024. Asistencia técnica a 350 plantulas de uva en etapa de descanso proximo a
renovacién. Donde se tomé andlisis de agua, ph de suelo y se sugiri6é realizar
fertilizacién con fuentes altas de fosforo, nitrégeno y elementos menores.

JUAN BERMUDEZ AGUIRRE finca El Mirador vereda Patio Bonito visitado el 27
septiembre 2024. Asistencia técnica a 3000 plantulas de tomate en etapa productiva y
desarrollo, esta finca se visito dos veces en el mismo dia por cambio climatico,
asesorando al productor de las fases del cultivo en el dia y en la tarde. Donde se
recomendé realizar una fertilizacién foliar de estimulacion de flor con trihormonales,
aminoacidos, fuentes altas de boro, calcio para garantizar un buen cuaje de flor




2b) Implementar huertas escolares, comunitarias, caseras, para el fortalecimiento del programa de
seguridad alimentaria en la zona rural alta y urbana del municipio.

- Se acompaiio en la implementacién de huertas para consumo interno con algunos agricultores visitados en
el mes de septiembre donde se les garantizara soberania alimentaria, en cuanto a la necesidad de plantas
medicinales como caléndula, diente de leén, yerbabuena, manzanilla, menta, sabila, apio, orégano, entre
otras y plantas hortalizas como cebolla larga, cilantro, cimarrén y otras plantas de uso doméstico.

2¢) Realizar procesos de formacioén en técnicas de agricultura y manejo sostenible en sistemas
productivos en la zona rural alta del municipio.

- Se formo a los agricultores atendidos en formacién de las buenas pricticas agricolas, en la implementacién
de premezcla y mezcla de agroquimicos para garantizar una buena eficacia de la aplicacién, donde se
asegura que los agricultores atendidos logrardn producciones sanas e inocuas de una manera eficiente y
responsable.

3c) VISITAS y logistica

Se realizo la logistica correspondiente por medio de llamadas a los agricultores antes de visitas asignadas,
se realiza comprade refrigerios y logistica de alquiler de sillas y demas implementos para realizar
reuniones y visitas para tener una mejor comodidad a la hora d tener el acercamiento con los agricultores.

3d) TALLERES y logistica

- Se realizo la logistica correspondiente por medio de llamadas a los agricultores, y ademas de compra de
refrigerios y logistica de alquiler de sillas y demas implementos para realizacién de talleres.

Actividad 3. Inscripcion de productores pequerios y medianos en la plataforma virtual de
Campo Innova del Ministerio de Agricultura y reporte de damnificados por cambio
climdtico.

3?)Reporte en la plataforma Campo Innova y damnificados por cambio climdtico

CAMPO INNOVA Corregimiento La Selva

Reunion con la comunidad del corregimiento de la Selva para inscribirse en la
plataforma de Campo Innova del Ministerio de Agricultura. Donde asistié la asociacién
ASOCAFEAGROS con 21 asistentes. Se hizo presencia la Secretaria de Agricultura y



Desarrollo Rural con el técnico Alonso Vélez y el contratista Miguel Morales, ambos con
sus usuarios realizamos las inscripciones. Las comunidades en la expectativa de que
puedan acceder a los programas y proyectos del Ministerio.
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Actividad 4. Implementar primera fase para una (1) actividades de comercializacion
relacionadas por el sistema participativo de garantias (mercado campesino y étnicos y
ruedas de negocios) con participacion de productores de la agricultura campesina
familiar y comunitaria.

42) apoyo al Mercado campesino y/o ruedas de negocios y logistica

Esta actividad se ejecutara en el mes de octubre.




Actividad 5. Fortalecimiento a la economia campesina a través de la asociatividad
campesina.

52) Implementar y mantener una estrategia de comercializacién para el impulso dindmica comercial de los
productos del sector agropecuario y agroindustrial con enfoque territorial.

Se realizo una (1) Implementacién para mantener una estrategia de comercializacién para el impulso
dindmica comercial de los productos del sector agropecuario y agroindustrial con enfoque territorial.

En esta prestacion de servicio profesional se inicia la realizacion de investigar estrategias
para la comercializacion de productos agricolas del Municipio de Ginebra - Valle del Cauca,
el cual permitird aumentar el nivel de ingresos de los agricultores ya que encuentran
grandes barreras al momento de comercializar sus productos agricolas y no logran acceder a
un buen precio de venta, esto dificulta la relacion comercial, pues estos productos llegan al
consumidor en condiciones con estandares de calidad bajos.

Los agricultores del Municipio de Ginebra - Valle del Cauca, trabajan con una gran variedad
de productos, pero los que se cultivan en mayor cantidad son la mora, maiz, aguacate,
pancoger, debido a la calidad del suelo, el clima y la demanda de los habitantes del sector.

La descripcion del problema, en el municipio de Ginebra - Departamento del Valle del Cauca,
los campesinos encuentran grandes barreras al momento de comercializar sus productos
agricolas y no logran acceder a un buen precio de venta; la exigencia de los consumidores
por productos de éptima calidad genera una barrera en la relacién comercial, ya que estos
productos llegan al consumidor en condiciones con estandares de calidad muy bajos. La
limitante de conocimiento de técnicas de ventas no ha permitido prosperar una buena
relacion comercial, el incremento de intermediarios para comercializar los productos
agricolas ha creado barreras quienes exigen precios muy bajos de venta; los transportadores
de los productos agricolas se enfrentan a vias rurales en mal estado, dificultando la
conservacion de los productos agricolas; llegando al consumidor final en condiciones no
Optimas, afectando el precio de venta y generando bajos margenes de utilidad. Estas
dificultades generalmente son afrontadas de manera individual por cada uno de los
campesinos.

Los cultivadores ven como se afecta la produccién de sus cosechas con resultados no
esperados en cada cultivo, quizds por el desconocimiento de su manejo o la falta de
capacitacion. Es frecuente el llamado de apoyo del campesino hacia cultivos que requieren
varios afios para ser cosechados que no generan un margen de utilidad frente al costo de
productividad, desmotivando y generando dudas en la continuidad del proceso agricola
desmejorando la calidad de vida del campesinado.

La situacion muestra la gran dificultad que han afrontado los campesinos a lo largo del
tiempo para ubicar adecuadamente sus productos por medio del canal tradicional de
comercio, a menor precio, en donde se logre recibir lo justo por sus productos y que a su vez
puedan llegar al mercado de una forma menos compleja como hoy algunos afrontan.




Tipos de estrategias comerciales en el sector agricola

Un proceso estratégico es mas que realizar una planificacién, es imprescindible integrar
todas las relacionadas de la empresa agropecuaria para lograr que la misma, consiga mayor
efectividad y perdure en el tiempo. Hay que tener presente y en mente, que el futuro de la
empresa agricola depende directamente de la estrategia que se escoja. Las estrategias de
venta hacen mencion a las preguntas ;como vender? y ;como cerrar ventas? Estas, son el
pilar esencial de cualquier agronegocio. Su taléon de Aquiles. En esta accion, es donde la
mayoria de las empresas del sector agropecuario falla. Se puede contar con un producto
agropecuario estupendo y tener un plan de agro marketing, pero si la estrategia no es la
adecuada aquello que se ha estructurado no servira de mucho.

De acuerdo con la revista (Marketing 4 Ecommerce CO, 2018): los diferentes tipos de
estrategias de ventas agropecuarias que se pueden utilizar para conseguir alcanzar los
objetivos comerciales son: Estrategias de ventas online y offline. Los dos tipos de estrategias
son validas. Es recomendable integrarlas bajo los mismos lineamientos y objetivos
comerciales de la empresa agricola.

Sin embargo, la mejor estrategia de marketing se basa en combinar diferentes tipos de
estrategias para intentar alcanzar los objetivos comerciales. A continuacion, se presentan
otras estrategias de marketing propuestas:

Publicidad en redes sociales del agro. La publicidad en redes sociales es una herramienta
efectiva para alcanzar al publico, aumentar la visibilidad del agronegocio. Y lo mejor, es que
puede ser realizado a un coste relativamente mas bajo en comparacion con los medios
offline. Si la empresa no es visible en internet, en las redes sociales, y no se logra posicionar
de forma organica, es muy probable que pase desapercibida para la audiencia objetiva
online. Es decir, no existe para ellos y menos para Google. La publicidad en redes sociales es
una estrategia. para solucionar los problemas de visibilidad, alcance y conversion. Se debe
generar trafico web y llevarlos hacia el objetivo comercial que es la comercializacion de
productos agricolas.

Estrategias de venta en las redes sociales. Es posible realizar ventas en redes sociales, pero
con algo esencial, con estrategia, publicar contenido en redes sociales, por el simple hecho
de publicar algo, no sirve absolutamente para nada. Es basico y necesario realizar un plan de
marketing en redes sociales que permita desarrollar diferentes tipos de contenidos digitales
(no solo hacer contenido netamente comercial, sino también contenido educativo e
informativo) para publicar y por supuesto, que los mismos estén alineados a los objetivos
comerciales de la empresa agropecuaria.

Estrategia de contenidos digitales para captar clientes. La estrategia de contenidos digitales
no es una estrategia de venta como las que se han planteado hasta el momento. La realidad
en la red muestra que puede ser mas efectiva de lo que se puede llegar a ser. Una de las
claves estratégicas para vender mas por internet pasa por la generacion de confianza. Y una
de las maneras de generar confianza de cara al cliente, es a traves del desarrollo de
contenidos digitales. Si se estructura un plan de contenido digital de alto valor hacia el
cliente agricola, donde responda a sus dudas e inquietudes, se podra posicionar en su mente
como una de las alternativas de que dispone para resolver su problema.




Venta por teléfono. La confianza muchas veces pasa por escuchar la voz de la otra persona,
intercambiar y preguntar agilmente, quedarte con el tono, caracter y comentarios emitidos
dentro de una conversacion telefénica. Es comun, que, si se va a realizar una compra de
algun producto agropecuario o agro insumo de alto valor se desee cerrar la venta por
teléfono y para esto, la mejor forma es hablar con el cliente.

Jornadas y Talleres presenciales. Si se quiere vender de manera segmentada, cara a cara y
aportando valor, las jornadas y talleres presenciales son una de las estrategias de ventas de
servicios agropecuarios mas efectivas. Un claro ejemplo que se podria aplicar a esta
estrategia es que posee un fungicida para trigo especifico para una etapa fisiologica. Es
posible que muchos productores agropecuarios no le den la importancia econémica que se
merece este tipo de tratamientos. Pero si se genera un espacio de encuentro, una jornada o
taller especializado en enfermedades de trigo por etapas fisiolégicas es muy probable que
valoren el producto y lo termine comprando. Para recibir, hay que dar.

Ferias y Exposiciones Comerciales. Las exposiciones y ferias comerciales son eventos en los
cuales durante unos dias se concentran todos los referentes e intervinientes de un sector
agropecuario o todos, para exponer y dar a conocer sus productos, novedades e
innovaciones, responder consultas, generar presupuestos y vender. Existen diferentes tipos
de exposiciones y ferias comerciales: Exposiciones multisectoriales, Ferias o exposiciones,
Promocién-de-ventas, Promocion de ventas, jPaga 2 y te llevas 3! Promocionar un incentivo
para el cliente, tal vez, mas por menos dinero o lo mismo por menos, trae buenos resultados.

Otros ejemplos de técnicas de promocién de venta los mas conocidos o nombrados: Cupén
de descuento, Reembolsos, Bonificaciones, sistemas por puntos, segundo producto a mitad
de precio por la compra del primero, un producto gratis por la compra de otro diferente,
precios por paquete, producto gratis con la primera visita, producto gratuito a las primeras
10 personas que compren, regalos gratis, sorteos y concursos, muestras y degustaciones.
Este tipo de técnicas es recomendable usarse excesivamente ya que se puede tener el
inconveniente de ir perdiendo imagen e identidad de marca y posicionarse con una mala
percepcion.

Servicios adicionales gratis. Su objetivo, es hacer que el producto o servicio sea mas
atractivo para la venta. Persuadir por medio de servicios adicionales. Algunos ejemplos de
servicios adicionales en el agro: afios de garantia gratis, instalacién y puesta en marcha
gratis, Mantenimiento gratis durante un afio, seguro contra granizo incluido por una
campana, accesos gratuitos durante un tiempo determinado, entrega en campo, sin costo,
actualizaciones de software gratis durante un afio, politicas de devolucién.

Incentivar Ferias campesinas con un circuito de comercializacién que ayuda al consumo de
productos sanos, frescos, al reconocimiento de la importancia del campo para la
alimentacién de la ciudad y a la generacion de ingresos para la agricultura familiar
sostenible donde empresarios, comerciantes y emprendedores ofrecen sus productos y
servicios en centros de convenciones o exposiciones. Estas actividades forman parte de
estrategias que impulsan las administraciones municipales para garantizar la reactivacion
de todos los sectores de la economia. En los lugares de encuentro se comercializan desde
ropa, calzado y accesorios, hasta alimentos y productos agropecuarios a precios justos, sin
intermediarios, quienes son los responsables del incremento injustificado de precios, lo cual



hace que el campesino sea el beneficiario neto de esta actividad. Donde la presente
contratacion llevaremos a cabo una estrategia de comercializacion para el impulso dinamica
comercial de los productos del sector agropecuario y agroindustrial con enfoque territorial,
para beneficio de todos los productores campesinos.

5b). Apoyar la vinculacién de 4 asociaciones y/o productores de la agricultura campesina
familiar y comunitaria del municipio de Ginebra, para que hagan parte de la estrategia del
desarrollo econémico, productivo y local con enfoque territorial.

Se realizo en el mes de septiembre de 2024 desarrollar una estrategia de desarrollo con
enfoque territorial, el concepto de desarrollo tiene sus origenes en el desenvolvimiento del
desarrollo econémico y esta directamente relacionado con otros conceptos como son el
bienestar, el crecimiento y el progreso, por lo que para poder delimitar y conceptualizar su
4mbito de actuacién resulta necesario establecer de una forma explicita cudles son las
caracteristicas que lo diferencian.

El desarrollo econémico consiste en crear, dentro de una economia local o regional, la
capacidad necesaria para hacer frente a los retos y oportunidades que puedan presentarse
en una situacién de rapido cambio econémico, tecnolégico y social. No se trata tan s6lo de un
simple incremento de la actividad y la productividad econémicas, sino que viene
acompanado de transformaciones estructurales; el proceso implica profundas
modificaciones y sus estructuras evolucionan hacia formas superiores. Ahora bien, la
conceptualizacion del mismo y, lo que es mas importante, su implantacién, seran distintas
segiin la zona geografica en la cual se lleve a cabo, por lo que habrd que estudiar las
diferentes oportunidades y problemas del municipio de Ginebra, surgiendo asi el concepto
de desarrollo.

Las estrategias de desarrollo local se van a seguir dando en el futuro, cada vez con mayor
asiduidad, ademas de ir consolidando una importante cuota de mercado en el Ambito de la
insercién social por el trabajo. Por tanto, se abren unas expectativas de futuro realmente
positivas, tanto desde el punto de vista aplicado como desde el campo de la investigacion
empresarial y académica.

Las capacidades de desarrollo de un territorio no estdn dadas de antemano solo por la
dotacién estatica de recursos, sino que depende, en gran medida, de los procesos dindmicos
que incorporan y entrelazan aspectos estructurales, institucionales y relacionales propios de
cada territorio local.

Con esta estrategia pretendemos la vinculacién de asociaciones y/o productores de la
agricultura campesina familiar y comunitaria del municipio de Ginebra, para que hagan
parte de la estrategia del desarrollo econémico, productivo y local con enfoque territorial.




Actividad 6. Apoyo y acompaiiamiento en la gestién e implementacién de los planes y proyectos
de la dependencia SADR del Municipio de Ginebra.

Se apoyo la organizacion de la capacitacion con el Ministerio de minas y los Mineros de
subsistencia del Municipio de Ginebra el dia 24 de septiembre de 2024. A partir del mes de
octubre se inicia la caracterizacion de los mineros del municipio de Ginebra en la plataforma

Genesis del Ministerio de minas, con la que buscamos darle una organizacion al gremio con
capacitaciones.

iVEN, Y PARTICIPA!

JOHNAD.A DE CAPACITACION Y ORIENTACION
PARA REGISTRO DE MINEROS DE SUBSISTENCIA

CONVOCAN: MINISTERIO DE MINAS
Y ENERGIA Y ALCALDIA DE GINEBRA
24 DE SEPTIEMBRE DE 2024
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Se adjunta a este informe los certificados de afiliacion a la seguridad social integral con EPS
(S0S) ARL (COLPATRIA) y FONDO DE PENSION (PORVENIR).

Para constancia de lo anterior, se firma en Ginebra Valle del Cauca el 30 de septiembre de 2024

Informe elaborado por:

Mlﬁlm MORALES GRISALES
C.C. 1112967083 de GINEBRA VALLE - Contratista
Secretaria De Agricultura Y Desarrollo Rural
Ginebra del Valle del Cauca
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porvenir

solo hay uno

SOCIEDAD ADMINISTRADORA DE FONDOS DE PENSIONES Y CESANTIAS
PORVENIR S.A.

FONDO DE PENSIONES Y CESANTIAS PORVENIR

CERTIFICA QUE:

MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES, identificado(a) con cédula de ciudadania 1.112.967.083, se encuentra
afiliado(a) al Fondo de Pensiones Obligatorias Porvenir y al Fondo de Cesantias Porvenir.

La presente certificacion se expide el 1 de Octubre del 2024.

Cordialmente,

Gerencia de Clientes

Ay
l|\

Tenga en cuenta:

Es importante que sea constante en realizar los aportes obligatorios para su pension, asi lograria recibir el ingreso que
desea cuando obtenga su beneficio pensional.

:1--‘ Sociedad Administradora de Fondos de Pensiones y Cesantias S.A. - Nit. B00.144.331-3




|_Servicio Occidental de Salud |
SERVICIO OCCIDENTAL DE SALUD S.A. - -

NIT 805.001.157 - 2
CERTIFICA:
El(la) sefior(a) MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES , identificado(a) con CC 1112967083 se encuenlra afiliado(a) en el Plan de Beneficios en
Salud P.B.S. en la EPS SERVICIO OCCIDENTAL DE SALUD S.A. E.P.S., afiliado desde: 01/01/2014 y su estado de Afiliacion a la fecha
de generacién este certificado es: ACTIVO por el Régimen CONTRIBUTIVO, en calidad de COTIZANTE

Su grupo familiar es:

Tipo de Documento Numero de documento Nombre del afiliado Estado de afiliacion
cc 1112967083 MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES VIGENTE
RC 1112162501 GUADALUPE MORALES LAGUNA VIGENTE

Relacién del histdrico de afiliacién y dias pagados a la EPS SERVICIO OCCIDENTAL DE SALUD S.A en el ultimo aiio.

Eg: ::2:;::; Nombre del Cotizante E;E’E.;;gor E‘;’:i::::g Razén Social Cz:;];c:’ign Coﬁiaa?:ins
CC | 1112967083 | MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES NI 900078532 SOLUCIONES NUTRITIVAS LTDA 2023/09 30
CC | 1112967083 | MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES cc 1112967083 MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES 2023/10 30
CC | 1112967083 | MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES NI 900078532 SOLUCIONES NUTRITIVAS LTDA 2023110 30
CC | 1112967083 | MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES NI 900078532 SOLUCIONES NUTRITIVAS LTDA 2023/1 30
CC | 1112967083 | MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES NI 900078532 SOLUCIONES NUTRITIVAS LTDA 2023112 30
CC | 1112967083 | MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES NI 900078532 SOLUCIONES NUTRITIVAS LTDA 2024101 30
CC | 1112967083 | MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES NI 900078532 SOLUCIONES NUTRITIVAS LTDA 2024/02 4
CC | 1112967083 | MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES NI 900078532 SOLUCIONES NUTRITIVAS LTDA 2024/02 26
CC | 1112067083 | MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES NI 800078532 SOLUCIONES NUTRITIVAS LTDA 2024/03 30
CC | 1112967083 | MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES cc 1112967083 MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES 2024/04 30
CC | 1112967083 | MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES NI 900078532 SOLUCIONES NUTRITIVAS LTDA 2024/04 2
CC | 1112967083 | MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES NI 900078532 SOLUCIONES NUTRITIVAS LTDA 2024/04 28
CC | 1112967083 | MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES NI 900078532 SOLUCIONES NUTRITIVAS LTDA 2024/05 30
CC | 1112967083 | MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES cc 1112967083 MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES 2024/06 30
CC | 1112967083 | MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES NI 900078532 SOLUCIONES NUTRITIVAS LTDA 2024/06 30
CC | 1112967083 | MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES NI 900078532 SOLUCIONES NUTRITIVAS LTDA 2024/07 30
CC | 1112967083 | MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES NI 900078532 SOLUCIONES NUTRITIVAS LTDA 2024108 30
CC | 1112967083 | MIGUEL ANGEL MORALES GRISALES Ni 900078532 SOLUCIONES NUTRITIVAS LTDA 2024/09 30

Para constancia de lo anterior se firma en la Ciudad de Santiago de Cali, a los TRECE (13) dias del mes de SEPTIEMBRE del afio 2024.
Informacion sujeta a verificacion por parte de la EPS Servicio Occidental de Salud SOS S.A, “Esta informacion es propiedad privada del Ministerio de Salud y Proteccion Social.”

Atentamente,

L\ LQ Este documento no es valido como autorizacion de servicios o traslado entre EPS.

Andres Arango Zapata.
Gerencia de Experiencia al Usuario
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