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PROCESO GESTION DEL TALENTO HUMANO
FORMATO INFORME MENSUAL EJECUCION CONTRACTUAL

Monteria, 14 de Diciembre del 2024

Sefior (a)

VIVIANA BENAVIDES MESIAS

SUPERVISOR(A) CONTRATO No. CO1.PCCNTR.5823834
INSTRUCTOR G16

Centro Agropecuario y de Biotecnologia El Porvenir
Monteria

Asunto: Informe mensual de ejecucion
contractual Mes Diciembre del afio 2024

Referencia: No CO1.PCCNTR.5823834 del afio 2024

NATHALIA PATRICA NARVAEZ MANJARREZ, identificada con la cédula de ciudadania No.
1069487893 de Monteria en mi calidad de Contratista del SENA, en el Centro Agropecuario y de
Biotecnologia El Porvenir, en cumplimiento del Contrato de Prestacién de Servicios de la referencia,
a continuacién presento el Informe de actividades realizadas en el mes objeto de cobro.

Valor y forma de Pago: Valor y forma de Pago: El valor del presente contrato es CUARENTA Y SEIS
MILLONES STESCIENTOS TREINTA Y NUEVE MIL TRESCIENTOS SETENTA Y UN PESOS ($ 46.739.371)
M/Cte., el Sena pagara al contratista Diez pagos de los meses de Febrero a Noviembre por valor de
(S 4.465.545) CUATRO MILLONES CUATROSCIENTOS SESENTA Y CINCO MIL QUINIENTOS CUARENTA
Y CINCO PESOS. Y un pago de diciembre por valor de ($ 2.083.921)DOS MILLONES OCHENTA Y TRES
MIL NOVESCIENTOS VEINTIUN PESOS.

OBJETO:

PRESTAR LOS SERVICIOS PERSONALES DE CARACTER TEMPORAL DE INSTRUCTORES PARA
IMPARTIR FORMACION INTEGRAL PRESENCIAL EN EL PROGRAMA OFERTA REGULAR DEL
CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR DE CORDOBA EN EL AREA DE
ASISTENCIA PARA LA INTELIGENCIA EMPRESARIAL
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Obligaciones Especificas: (Trascriba las obligaciones especificas del contrato, dentro del siguiente

cuadro)

No Obligaciones Acciones realizadas Evidencias

1 Alistar procesos formativos e impartir | Se impartié formacion en las
160 horas mensuales de formacién | fichas Anexo 1:
profesional integral en programas Guias de
titulados y/ mplementarios del ar 3131955- Aprendizaje
itulados y/o complementarios del area | oMPLEMENTARIO
asignada dentro del programa oferta | cAMPESENA ANexo 2
regular, en las competencias, resultados | sAHAGUN Plan Concertado

de aprendizaje y actividades de los
proyectos de formacidn programados
dentro de los tiempos que para cada
accién se determine por el Centro de
formacion.

Total Horas Mes: 72 Horas

Anexo 3:
Listas de
Asistencias

Anexo 4: Reporte de
horas sofiaplus

requerimientos que haga el supervisor
del contrato y presentar los informes
mensuales de la ejecucidon del contrato

mensual de la ejecucién del
contrato.

2 Autogestionar formacidén | Se gestiono complementario | Anexo 5: Captura de
complementaria 'y Eventos de | de las siguientes fichas: | pantalla
Divulgacion Tecnoldgica de acuerdo con | 3131955
su drea de desempefio, presentando la
documentacién requerida para ello y
realizar el proceso requerido para tal
fin.

3 Asociar los aprendices a la ruta de | Este mes se asociaron | Anexo 6: Captura de
aprendizaje de las fichas a cargo dentro | aprendices a la ruta de | pantalla de sofiaplus
de los términos estipulados. aprendizaje de las siguientes

fichas: 3131955

4 Apoyar y participar activamente en la | En el mes objeto de cobro No Aplica
gestion del programa de formacion para | no se realizo apoyo en la
el cumplimiento de metas vy socializacién de los programas
posicionamiento Regional de acuerdo de formacic')nlenllasdiferentes

. . ofertas Académicas
con los lineamientos, cobertura y
productos indicados por la Subdireccion
de centro y el supervisor del contrato.
5 Atender oportunamente los | Se presenta el informe No Aplica

GTH-F-062 V10




SENA

N

o los productos que se le requiera,
del
actividades seglin la fase en que se

ademas informe mensual de

encuentre el curso (planear, ejecutar y

evaluar) durante el desarrollo del

proceso de aprendizaje y de las
actividades en general

con  sus

respectivos anexos.

6 Dar aviso oportuno sobre las novedades | No se presentd ninguna No Aplica
de ambientes y materiales de formacion | novedad con los ambientes de

aprendizaje

7 Prestar los servicios profesionales con | Se dio cumplimiento No Aplica
seriedad, responsabilidad, respeto, | oportuno de los entregables
eficiencia, oportunidad y diligencia los | del proceso formativo.
servicios contratados.

8 Atender segun los requerimientos de la | No fui requerido por el No Aplica
Subdireccién de centro, actividades de | supervisor de contrato para
apoyo a la supervisidn de contratos y/o | este mes
evaluacion de propuestas segun las
competencias que su formacién
académica le permitan desarrollar.

9 Emitir los juicios evaluativos de cada | Se realizaron los juicios | Anexo 7: Juicios
resultado de aprendizaje en la | evaluativos de las fichas | evaluativos
plataforma Senasofiaplus dentro de los 3114356, 3131949, 3106199
5 dias habiles siguientes a la finalizacion
de cada resultado de aprendizaje
impartido, dando a conocer los
resultados de los mismos a los
aprendices.

10 | Mantener en tiempo real el portafolio | Se mantiene el portafolio Anexo 8:

del instructor con la documentacién
soporte inherente a la formacion segun
la guia para desarrollar los procesos
formativos.

del instructor segun lo
indicado en la Guia para
desarrollar procesos
formativos - GFPI-F-013 para
las fichas

e Guia de Aprendizaje.

e Plan de
Mejoramiento

Pantallazo del
portafolio del
instructor(onedrive)

Link: DICIEMBRE
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e Registros de
Inasistencia en
Sofiaplus.

e Formato Ruta de
atencion para la

prevencion de la
Desercion.

e Plan Concertado.

e Listas de Asistencia.

11 | Los instructores contratistas que se | No aplica, no me encuentro No Aplica
vinculen a proyectos de investigacién e | participando de proyectos
innovaciéon que se desarrollen en el | con Sennova.
centro de formacion, deberan atender
los lineamientos operativos SENNOVA
indicados por el SENA, previa
concertacién con el Supervisor o
Dinamizador. Paragrafo: En el proceso
de concertacién, se deberd aprobar por
las partes un cronograma de trabajo y
entregables.
12 | Aplicar los procedimientos | No se presentd inasistenciaya | No Aplica
correspondientes al instructor para | que los aprendices estdn
formalizar la desercion de los | asistiendo con
aprendices que abandonan el proceso | responsabilidad.
formativo de acuerdo con lo establecido
en el reglamento del aprendiz SENA
vigente.
13 | Generar y ejecutar estrategias que | Se creo estrategias como las No Aplica
permita la permanencia de los | de aprendizaje para lograr la
aprendices durante todo el tiempo de permar?encia de los
formacién e Informar oportunamente a aprendices
la Coordinaciéon Académica cualquier
novedad presentada con los aprendices.
14 | El contratista debe cumplir con las | Se realizo la induccién de No Aplica
normas del Sistema General de Riesgos | Sistema
Laborales, en especial, las siguientes: 1. | 9€ Gestion de la Seguridad
Procurar el cuidado integral de su salud. y Salud en el Trabajo SG-SST.
2. Contar con los elementos de
4
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proteccidon personal necesarios para
ejecutar la actividad contratada, para lo
cual asumira su costo. 3. Informar a los
contratantes la  ocurrencia  de
incidentes, accidentes de trabajo vy
enfermedades laborales. 4. Participar
en las actividades de Prevencion vy
Promocién  organizadas por los
contratantes, los Comités Paritarios de
Seguridad y Salud en el Trabajo o Vigias
Ocupacionales o la Administradora de
Riesgos Laborales. 5. Cumplir las
normas, reglamentos e instrucciones
del Sistema de Gestién de la Seguridad
y Salud en el Trabajo SG-SST. 6. Informar
oportunamente a los contratantes toda

novedad derivada del contrato.

A continuacién, relaciono los desplazamientos que realicé previo a la presentaciéon de este
informe. Una vez finalizado cada desplazamiento presenté al ordenador del gasto el informe
en el Formato Informe Legalizacion Desplazamiento Contratista GTH-F-087, en el que se
describieron las actividades desarrolladas y los resultados de cada desplazamiento. Cada

informe cuenta con el visto bueno del Supervisor.

Se lista a continuacién el soporte de la legalizacidn de los desplazamientos realizados, los

cuales forman parte integral del presente informe de ejecucién contractual.

ITEM | No DE LA ORDEN | LUGAR DE FECHA DE FECHA DE
DE VIAJE DESPLAZAMIENTO DESPLAZAMIENTO | DESPLAZAMIENTO
INICIAL FINAL
1 314924 CHINU Y SAHAGUN 12/11/2024 16/11/2024
2 319524 SAHAGUN 18/11/2024 25/11/2024
3 333924 SAHAGUN 26/11/2024 30/11/2024
4 337324 SAHAGUN 02/12/2024 13/12/2024
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Nota 1: Por cada desplazamiento que haya realizado el contratista, adjuntard el respectivo
informe que la soporte. En caso de haber realizado el desplazamiento en fecha posterior a
la presentacién del informe de ejecucién contractual, debera reportarlo en el siguiente
informe de ejecucion contractual.

Para el tramite de la cuenta me permito adjuntar: Documentos electronicos enunciados
como evidencias del cumplimiento de las obligaciones contractuales y los desplazamientos
realizados y el No. 7947051851 de la planilla, Operador SOl y periodo Noviembre (Decreto
Ley 2106 de 2019 — “Decreto Ley Antitramites”)

Evidencias en (85) folios

Cordialmente,

NATHALIA PATRICA NARVAEZ MANJARREZ
Contratista

C.C. 1069487893

Recibi a satisfaccion:

Firma

VIVIANA BENAVIDES MESIAS

Supervisor(a) Contrato CO1.PCCNTR.5823834 de 2024
Coordinadora Académica
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PROCESO DE GESTION DE FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL
FORMATO GUIA DE APRENDIZAJE

1. IDENTIFICACION DE LA GUIA DE APRENDIZAJE

e Denominacion del Programa de Formacidn: EMPRENDEDOR EN COMERCIALIZACION DE
PRODUCTQOS Y SERVICIOS RURALES

e (Cdbdigo del Programa de Formacion:

e Nombre del Proyecto Formativo (si aplica):

e Fase del Proyecto (si aplica):

e Actividad de Proyecto Formativo (si aplica):

e Competencia: EMPRENDEDOR EN COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS
RURALES

e Resultados de Aprendizaje:

e EMPRENDEDOR EN COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES.

Duracidn de la Guia de Aprendizaje (horas): 24 Horas

2. PRESENTACION

iBienvenidos aprendices! aprenderemos a satisfacer las necesidades de nuestros clientes segun los
procedimientos de servicio y la normativa establecida. En esta guia, exploraremos cémo brindar un servicio
excepcional, mantener altos estandares de calidad y cumplir con las regulaciones para garantizar la
satisfaccion del cliente y el éxito de nuestro negocio. Preparense para adquirir habilidades practicas y
conocimientos fundamentales que nos ayudaran a destacar en el servicio al cliente. Comencemos nuestro
viaje hacia la excelencia en la atencidn al cliente juntos!

GFPI-F-135 V04
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3. FORMULACION DE LAS ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE

3.1 Actividades de apropiacion reflexion:

3.1.1: Explorando la Tecnologia en la Atencion al Cliente

o Técnica didactica: Debate

. Disposicion grupal: Presencial
. Ambiente requerido: Interno
. Recursos: Hojas, papel y lapiz

Descripcidon de la(s) actividad(es)

Vamos a realizar una actividad muy interesante llamada "Exploracidon Tecnoldgica". Durante esta actividad,
tu y tus compaiieros de clase investigaran diferentes tecnologias que se utilizan en la atencidn al cliente. Van
a revisar distintos tipos de software, como sistemas de gestion de relaciones con el cliente (CRM), chatbots
y plataformas de atencién al cliente en redes sociales. ¢ Emocionante, verdad? Después, van a analizar cémo
estas tecnologias podran mejorar la experiencia del cliente y facilitar la comunicacion entre la empresa y sus
clientes.

Luego de eso, van a revisar las politicas organizacionales relacionadas con el uso de tecnologia en la atencién
al cliente. Van a examinar las normativas internas de la empresa, asi como las regulaciones externas que
deberan cumplir al utilizar estas tecnologias.

Después, van a identificar los recursos tecnolégicos disponibles en su entorno. Van a revisar las herramientas
y dispositivos que tendrdn a su disposicién, como computadoras, teléfonos madviles y software especifico de
atenciodn al cliente.

En la siguiente fase de la actividad, van a participar en una simulacion de escenarios de atencidn al cliente.
Utilizaran la tecnologia investigada para resolver problemas y satisfacer las necesidades de los clientes en
situaciones simuladas.

Después de la simulacion, van a reflexionar sobre su experiencia. Van a discutir cémo la tecnologia afecté la
interaccion con el cliente y la eficacia de la atencién. Van a identificar los aspectos positivos y los desafios
encontrados durante la simulacién.

Finalmente, van a elaborar conclusiones y recomendaciones basadas en su investigacidn y experiencia. Van
a resumir las mejores practicas y propondrdn sugerencias para el uso efectivo de la tecnologia en la atencidn
al cliente en el futuro. éListo para comenzar esta emocionante aventura? jVamos a explorar juntos el mundo
de la tecnologia en la atencion al cliente!
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3.2 Actividades de contextualizacion:

3.2.1: Descubriendo la Tecnologia en la Atencidn al Cliente

o Técnica didactica: Taller

. Disposicidon grupal: Presencial

. Ambiente requerido: Aula

o Recursos: Papel, lapiz y computador

Descripcion de la(s) actividad(es)
En esta actividad, vamos a sumergirnos en el mundo de la atencién al cliente y como la tecnologia puede
transformar esta experiencia. Trabajaremos en grupos para investigar y comprender como se utiliza la
tecnologia en diferentes empresas para mejorar la atencion al cliente y cumplir con las politicas y
regulaciones establecidas.
Pasos:

1. Formacion de Grupos:

e Formaremos grupos pequefos de estudiantes para que trabajen juntos en la actividad.

2. Investigacion:

e Cada grupo investigard diferentes tecnologias utilizadas en la atencion al cliente, como
sistemas de gestion de relaciones con el cliente (CRM), software de atencién al cliente en
redes sociales, chatbots, entre otros.

3. Andlisis de Casos:

e Los grupos analizardn casos de estudio de empresas que utilizan estas tecnologias en su
atencion al cliente. Observaran cémo estas empresas han implementado la tecnologia para
mejorar la experiencia del cliente y cumplir con las
politicas y regulaciones establecidas.

4. Identificacién de Necesidades: .=

e Losgrupos identificaran las necesidades especificas _
de los clientes y de la empresa en relacion con la e
atencion al cliente. ¢Qué problemas estan —
resolviendo estas tecnologias? ¢Cédmo benefician -
tanto a la empresa como al cliente? :

5. Elaboracién de Propuestas: H

e Basandose en su investigacion y andlisis, cada —
grupo elaborara una propuesta para implementar
una tecnologia especifica en una empresa ficticia.
Deberdan explicar cdmo esta tecnologia mejorara la
atencion al cliente y cémo se alineard con las
politicas y regulaciones establecidas.

6. Presentacion de Propuestas:

e Cadagrupo presentard su propuesta al resto de la clase. Explicaran su eleccién de tecnologia,

como la implementarian en la empresa ficticia y los beneficios que esperan obtener.
7. Discusidon y Retroalimentacidn:
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e Después de cada presentacién, facilitaremos una discusion grupal donde los demas
estudiantes podran hacer preguntas y proporcionar retroalimentacién sobre las propuestas
presentadas.

3.3 Actividades de apropiacion del conocimiento:

3.3.1:

Técnica didactica: Presentacién
Disposicidon grupal: Presencial
Ambiente requerido: interno
Recursos: papel y lapiz

Descripcion de la(s) actividad(es)

En esta actividad, los estudiantes participaran en una dindmica de grupo dentro del aula para explorar y
discutir el uso de la tecnologia en la atencién al cliente. Trabajaran en equipos pequeios para investigar casos
de estudio y luego compartiran sus hallazgos en una sesion de debate moderada por el facilitador.

Pasos:
1.

Formacidn de Equipos:
e Dividir a la clase en equipos de 4-5 estudiantes.
Investigacion de Casos:

e Cadaequipo recibird un caso de estudio relacionado con el uso de la tecnologia en la atencién
al cliente. Los casos pueden ser ejemplos reales de empresas que han implementado
sistemas CRM, chatbots, o aplicaciones mdviles para mejorar la experiencia del cliente.

Andlisis y Discusion:

e Dentro de sus equipos, los estudiantes leeran y discutirdn el caso de estudio asignado.
Analizaran cdmo la empresa ha utilizado la tecnologia para abordar las necesidades y
expectativas del cliente, asi como los beneficios y desafios asociados.

Preparacidn de Presentacién:

e Cada equipo preparara una breve presentacion para compartir sus hallazgos con el resto de
la clase. La presentacion debe incluir una descripcion de la empresa, la tecnologia utilizada,
ejemplos de cédmo se aplica en la atencidn al cliente, y conclusiones sobre su efectividad.

Debate en Grupo:

e Después de las presentaciones individuales, se facilitard una sesion de debate en toda la
clase. Los estudiantes tendran la oportunidad de hacer preguntas, expresar opiniones y
discutir sobre los diferentes casos de estudio presentados.
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3.4 Actividades de transferencia del conocimiento:

3.4.1:

o Técnica didactica: Practica

. Disposicidon grupal: Presencial
o Ambiente requerido: Externo
o Recursos: Herramientas

Descripcion de la(s) actividad(es)

En esta actividad, los estudiantes aplicaran los conocimientos adquiridos sobre el uso de la tecnologia en la
atencion al cliente para desarrollar propuestas innovadoras. Trabajardn en equipos para identificar
oportunidades de mejora en la atencidn al cliente de una empresa ficticia y disefiaran soluciones tecnolégicas
para abordar estas necesidades.

Pasos:
1. Formacion de Equipos:
e Dividir a la clase en equipos de 3-4 estudiantes.
2. Identificacidn de Necesidades:

e Cada equipo seleccionard una empresa ficticia y realizard un analisis de las necesidades y
desafios en su proceso de atencion al cliente. Pueden considerar areas como la
comunicacion, la personalizacién del servicio, la resolucion de problemas, entre otros.

3. Diseiio de Soluciones Tecnoldgicas:

e Basandose en su andlisis, cada equipo disefiard una propuesta de solucidon utilizando
tecnologia. Pueden proponer la implementacién de un sistema CRM personalizado, un
chatbot para la atencion al cliente en linea, una aplicacion movil para reservas o consultas,
entre otras ideas innovadoras.

4. Elaboracion de Presentacion:

e Cadaequipo preparara una presentacion para exponer su propuesta ante el resto de la clase.
La presentacién debe incluir una descripcidon de la empresa y sus necesidades, la soluciéon
tecnoldgica propuesta y los beneficios esperados.

5. Presentacion y Retroalimentacion:
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e Los equipos presentaran sus propuestas ante el resto de la clase. Después de cada
presentacion, se facilitard una sesién de preguntas y respuestas donde los demds estudiantes
podrdn proporcionar retroalimentacién y sugerencias de mejora.

4. PLANTEAMIENTO DE EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE PARA LA EVALUACION EN EL PROCESO

FORMATIVO.
Fase del Actividad Actividad ..
. . o Técnicas e
proyecto del de Evidencias de Criterios de
. .. .. .. Instrumentos
formativ proyecto Aprendizaj Aprendizaje Evaluacion ..
. de Evaluacion
o formativo e
Ejecucio | Evidencias de | Prueba Evidencias de | ¢ Entender Técnica:
n conocimient | escrita: conocimiento: mejor la y
o: conexién del | ® Formulacié
1. Prueba n de
escrita: Un
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Evidencias de
desempeiio:

Evidencias de
producto:

Simulacion
de toma de
decisiones:

Portafolio
de
proyectos:

examen
tedrico que
evalla el
conocimien
to de los
principios y
conceptos
relacionado
s con las
gestion
documental

Evidencias de

desempeiio:

1. Simulacién
de toma de
decisiones:
Los
participante
S se
enfrentan a
escenarios
de la vida
real

Evidencias de
producto:

1. Portafolio
de
proyectos:
Un
portafolio
que
contiene
una serie de
proyectos o
iniciativas
relacionado
s con la
gestion de
recursos en
el area.

vendedor y el
cliente.

Realiza un

proceso
investigativo
segun los

procedimient
0s
establecidos.

Disefia
soluciones a
una
problematica
utilizando
conocimiento
sdela
atencion al
cliente.

preguntas

Instrumento de
Evaluacion:

e Observacion

Técnica:

* Observacion y
analisis de las
evidencias

Instrumento de
Evaluacion:

* Lista de
chequeo

Técnica:

* Valoracion de
productos

Instrumento de
Evaluaciéon

* Practica Final
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5. GLOSARIO DE TERMINOS

1.

10.

Cliente: Persona que compra productos o servicios de una empresa.

Normativa: Conjunto de normas o regulaciones que rigen una actividad o sector especifico.
Producto: Articulo o bien tangible que se produce para satisfacer una necesidad o deseo del mercado.
Servicio: Actividad intangible que una empresa ofrece para satisfacer las necesidades de sus clientes.

Organizacion: Estructura formada por personas, recursos y procesos con el fin de alcanzar objetivos

comunes.

Politica: Conjunto de principios, reglas y procedimientos que guian las decisiones y acciones de una

empresa.

Segmentation: Divisién del mercado en grupos homogéneos de consumidores con caracteristicas y

necesidades similares.

Experiencia del cliente: Percepcién global que un cliente tiene sobre sus interacciones con una

empresa a lo largo del tiempo.

Procedimiento: Serie de pasos 0 acciones establecidas para realizar una tarea de manera eficiente y

consistente.

Indicador: Medida cuantitativa o cualitativa utilizada para evaluar el rendimiento o la situaciéon de una

empresa.

6. REFERENTES BILBIOGRAFICOS

7. CONTROL DEL DOCUMENTO
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Nombre Dependencia

Autor (es) | NATHALIA PATRICIA | INSTRUCTORA | CABP NOVIEMBRE 2024

NARVAEZ MANJARREZ

8. CONTROL DE CAMBIOS (diligenciar Unicamente si realiza ajustes a la guia)

‘ Nombre Cargo Dependencia Fecha Razon del Cambio

Autor (es)
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PLAN DE TRABAJO CONCERTADO

PROGRAMA DE FORMACION EMPRENDEDOR EN COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES
FICHA 3131955
COMPETENCIA EMPRENDEDOR EN COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES
RESULTADO DE APRENDIZAJE EMPRENDEDOR EN COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES
INSTRUCTOR NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
Aprendiz Actividad a desarrollar Forma de entrega actividad Fecha de entrega ENTREGO
Fisico Digital Sl No

Proyecto de comercializacién X 12/12/2024 X

Proyecto de comercializacién X 12/12/2024 X

Proyecto de comercializacién X 12/12/2024 X

Proyecto de comercializacién X 12/12/2024 X

Proyecto de comercializacién X 12/12/2024 X

Proyecto de comercializacion X 12/12/2024 X

Proyecto de comercializacién X 12/12/2024 X

Proyecto de comercializacién X 12/12/2024 X

Proyecto de comercializacién X 12/12/2024 X

Proyecto de comercializacién X 12/12/2024 X

Proyecto de comercializacién X 12/12/2024 X

Proyecto de comercializacion X 12/12/2024 X

Proyecto de comercializacién X 12/12/2024 X

Proyecto de comercializacion X 12/12/2024 X

Proyecto de comerecializacion X 12/12/2024 X

Proyecto de comercializacién X 12/12/2024 X

Proyecto de comercializacion X 12/12/2024 X

Proyecto de comercializacién X 12/12/2024 X

Proyecto de comercializacion X 12/12/2024 X

Proyecto de comercializacién X 12/12/2024 X

Proyecto de comerecializacion X 12/12/2024 X

Proyecto de comercializacién X 12/12/2024 X

Proyecto de comerecializacion X 12/12/2024 X

Proyecto de comercializacién X 12/12/2024 X
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ﬁ’;‘;‘; j’e %ANVA LUGAR: CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIAEL PORVENIR
ASISISNCIAS SR e OBJETIVO: IMPARTIR FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL EN LA FICHA
o EMPRENDEDOR EN COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS DE . ma: Ficha de
Programa de Formacion: SERVICIOS RURALES Cddigo del Programa Coraciariaciin: 3114356
!Ofena Regular _ Compla tart
1“ — Victima Tipo de Formacion: ompiementana . )
Tipo de Programa: — B PRESENCIAL . MES: NOVIEMRE ARo: 2024
|Integracion con la Media J -
Instructor: Nathalia Patricia Narvdez Manjarréz lCorreo Electrénico: npnarvaez@sena.edu.co Teléfono: 301 654 72 31 — - - — S
L DATOS DEL APRENDIZ DIA | DIA | 15 DIA |16 oiA [18]pDIA] 19 [ DA ]| 20 | DIA | 21 DA | 22 |
No. ; Nombre Apeilidos Celular I Correo Electrénico A::—:::]z 2:::,::2' . ;::lean:: :;r:;:;l }::::‘:;I :n;r:;an:: [ Firma del Aprendiz J ;::::;I
L awvarez saicano | wnsagLanTono l(‘:“. U-\J“*"‘ N“SOJ M. sedl oL H-llJ - i .H'J'
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| 3] smoscowmems | mawowos | Jon (. [ J 4#11 Cl Jrant] Jyom (| Jiag &
R e ] ke he TN [ ¢ id LA [ Adg
S CaCus LOPEZ | vcron anoses ! }. __&_, J
6 CARRASCAL BUIA | JOSE NICOLAS | g ~ N N ' 2 g '
7| CONTRERAS NAVARRD [ mcso e | ’z(quJo Eicodo VUJ\‘J Z l!‘l‘ ﬂﬂ’uc Z‘- wo| —— _—
| 8 DHAZ GARCIA IT HUGO ANTONIO {
[ S| DuAZ POLD | fouunoavo | o Eov i c‘bv’l" EDvyV E’]M f{’-ﬂ" - Ep.ﬁ”
| 10| oursassssma | sosmsow Davis e lo 1t 4 -4 rarer MW MW :447"" gf&’* 32 A'A’A —
r 11 pwrsa ‘] JUAN SANTIAGO - aAp 1:
| 12! #DYOS OSORID I NIBIA LUCIA J“b M A"r/ &(C‘/W M":‘(’ M" Wi é“" ”{IAM' | ——
L 13 LOPEZ GONZALEZ | CLAUDIA PATRICIA ~ { 1 e W Y . a ! _
IR E— 1) oy [ SN P | KM #Y JETRRY TN HP; £ ILJC Empn
| 15| mazeewer cammons | £DU DAVID o M | P N, . 3 )
(7 e — Pa ST Ry [ 0N — [P0l Ve T0d]
17 OFTEGA CUELLD JOSE RAFAEL / P M g 2 4 > » S -\T
18 ORTEGA SANTARA RUBEN DARIC m W ;‘“’L’l II"Y‘" lv b }( vba ry“ Q‘ n //" (&
18 OSORID SANTOS VINETH (ATHERINE Nt A /N 1) 2 N P N P NEN, ;1 4
20 OYOLA CHARRY PEDRO ARTURO “h H"‘ ”‘N ﬁ",” ,l' gt/& ‘4' }/f‘/” " Jél’ —— Cn E
21 PEREZ MARTINEZ LUZ HADY i i _ l
22 RAMOS MEDINA DAVID JESUS | 4 1 / P4 y: . l
23 TIRADO LOPEZ MARLA SABEL H‘W# W/ av. " //M ,4“/ % Z"’ — l
24 TIRADO HOLO RAFAEL ENIBD / g o " l
25 vaRGas ammiETA SHON JAIRD oo A \ h \ 3 i . i A\ !
26 VARGAS BONILLA JULID DOMINGO 14, Lu | ni LAMA v
27 VARGAS MONTIEL LUT MARINA G et il T e ‘
28 VILORIA HOYO'S BRUNILDA DEL SOCORRO - 1 | |
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LISTA DE ASISTENCIA - EJECUCION DE LA FORMACION PROFESIONAL
LUGAR: CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA\EL PORVENIR

OBJETIVO: IMPARTIR FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL EN LA FICHA

Integracién con la Media

) EMPRENDEDOR EN COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS DE , Ficha de
Programa de Formacion: SERVICIOS RURALES Cédigo del Programa: m:'mm": 3114356
Oferta Regular _
FIC ___ Victima Tioo de F ién: Complementaria
Tipo de Programa: _ P:’E"SE;;:‘“' : MES: NOVIEMRE Afo: _2024
Etnia _X

Correo Electronico: npnarvaez@sena.edu.co

Instructor: Nathalia Patricia Narvédez Manjarréz B
[ DATOS DEL APRENDIZ oA (23 (oA (24| DA (25
No. . L Firma Firma del Firma del
Nombre Apellidos Celular Correo Electronico Aprendiz Aprendiz rendiz
1| aivarezsaicaoo MISAEL ANTONIO H. cuel MiJuel ' ‘|‘ 30 H
2| ANDRADE FERNANDEZ GERARDO RAFAEL ,_)1/6 é & ﬁW’
3| sammios coNTRERAS JUAN CARLOS on Cl/van Q }y\” (
| a BEDOYA BASILO MICHEL W hoel (e he / N .“‘l
5 CACUA LOPEZ VICTOR ANDRES f\ ar_ ’*_
{ 6| CARRASCAL BUIA JOSE NICOLAS ’Se \)D Sé A AQS e—
7| conrmeras navarro RICARDO EMIRO Ricardo| Ercad o IMJ
5' DIAZ GARCIA HUGO ANTONIO
5| DIAZ POLO EDUIUN DAVID Lok E»¥ EY v
10 DIAZ SALABARRIA ROBINSON DAVIS 2. o 4 Z-‘ ey M Acn
11 DIAZ SALABARRIA JUAN SANTIAGO
12 HOYOS OSORIO NIBIA LUCIA J‘G: MLJ; ly‘uf
| 13 LOPEZ GONZALEZ CLAUDIA PATRICIA [N { L A
;‘ 14|  MAZFENET CARMONA JERMAN ALBERTO r& M ;‘m% KEM’
i 15|  MAZEENET CARMONA ] EDU DAVID a \ "\ ] ;‘r" 4
II 16 MENDESES HERAZO i PADY DE LOS REYES ] m%{ d /’ W D\/
17| ORTEGA CUELLO ’ JOSE RAFAEL I / i L i
18] ORTEGA SANTANA J RUBEN DARIO ’ M W
19] OSORIO SANTOS | INETH KATHERINE jJ N a a1l Al [2] Wil
20| OYOLA CHARRY | eepRo ARTURO I “‘” H"' &‘)\J H+ /Z/” ,ﬁ
- 211 PEREZ MARTINEZ ; LUZ NADY T ve JU z _J_uz -
1% 22 RAMOS MEDINA [ DAVID JESUS I / [ _/ I /
Y TIRADO LOPEZ | MARIA ISABEL H% ‘0"'/ /‘
‘ 24[ TIRADO SIOLO | RAFAEL EMIRO / .
25| VARGAS ARRIETA JHON JAIRO 14 \ '\ .t
26/ VARGAS BONILLA JUUO DOMINGO b L":h
27| VARGAS MONTIEL LUZ MARINA _ d
28| VILORIA HOYOS BRUNILDA DEL SOCORRO -

Teléfono: 301 654 72 31
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lPVGAR:EI;NTLRD AGROPECUARIO Y DE BIOTEC

NOLOGIA EL PORV[NlR

LISTA DE ASISTENCIA - EXECUCION DE LA FORMACION PROFESIONAL

g 9

—
OBJETIVO: IMPARTIR FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL EN LA FICHA
Ficha de
Programa de Formacisn MERCADEO Y VENTAS Codigo del programs: lw g 2131949
1 PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A ESTARLECER PUAS DF MERCADIO
| G ! CERENTTS ARcAs v man,
Competencia: J LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A - T eormcma, sossma o T et
{ LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA. Aprendizaje: AT AR PROVECTIER 5 v
1
f
‘gf:-ta . V_I:t Tipo de Formacié Complementaria —
Programa: | o . MES: NOVIEMBRE »
P . Etnia —_— PRESENCIAL "
llmano‘én con la Media -,
Instrustor [ NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ Correo Electrénico: npnarvaez@sena.edu.co Teléfono: 3016547231
wrrr i
DATOS DEL APRENDIZ DIA | 26 [DIA[ 27 [ DA | 28] DA |29 oa| 30 [T DiA_| I
No r , Firma Firma del Firma del Firmadel | Firmadel | Firma del Firma de
. Nombre | Apellidos Celular Correo Electrénico Aprendiz Aprandiz Aprendts Aprondis Aprendiz Aprendiz Aprendiz
N p—— i HERNANDEZ JIMENEZ nolem M"_ M, ]
EL ENRIQUE | RAMOS OYOLA sm— 24 arn
2 por LR v o 0 s a
3 EDWBERTC ANTONID | HOYOS MARTINEZ Cdl Q"b Edl Hlbﬂb — eﬁl"b"ﬁ
S Sy A | =A - =od s
< ED'S MARQUIS | FLOREZ PACHECO
I — . S—
el o4 TABM A GONZALEZ = o
S E_SIDMA DE iA CR l T Fu\crp wcr — GBICP CElCA-
&/ ERICA PATRICIA OTERO n > Y n
7 GoDs | SANCHEZ HERNANDEZ \G de s C:P(&U‘ Sedi's 2 £y | SAda
- — = — —— e — I
£ GERMAN DOMINGD | PACHECO VASQUEZ 6{ d 03 — 0 D),D
3 JOSE ALFREDD ZAPA BARON /'b Se d'!_) L p—
oo — Som— —
10] JOSE MARIA HERNANDEZ CTERO : —
- GADO - o~ A l =
. LTS ENRIGLIE GARCIA SEDOYA
M r'i
23] MANJEL DIMAS | VARGAS SIBAIA H onwt p{gnol_ an{j ant &", —
LOZANG -
e ek | Qoori ) |Dcory |Qcuni [[)Ca)
wcd OCARIS ABIFTG FATERNINA PLRALTA = A4
.5‘ ROSEMBERG DF JESLS HERAZO MONTES
16/
:7| ROYER ‘!MLNU?OLZ ‘1' - T \n" — ) Imt [?"\‘
| - INDRA RICARDC VIDH
18 AL A A R ) _ N
15| wiLam asonso OVIEDO SERFA \\ a\by U\lm \\.mh-l ) onduy
291 YARLEY DF JESUS OLIVEROS HOVOS d 0 Jd d
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- o USTA DE ASISTENQA - EJECUCION DE LA FORMAQION PROFESIONAL
7EANVA- LUGAR: CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR
— OBJETIVO: IMPARTIR FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL EN LA ACHA
de Form . Ficha de 3131955
Programa acién: | EMPRENDEDOR EN COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES |cédigo del Programa: Caracterizacién:
PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEQ QUE RESPONDAN A ESUALECIN FU 8 ARG
petencia: | Resultado de ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS DEFERENTES AREAS Y TROS F FORMATO
}Qﬂ msnsctsmm;muulmmzmu m::.nm,n:‘“::m
Oferta Regular X
i Complementaria
Tipo de Programa: ::h — Victima Tipo de Formacién: MES: DICEMBRE Afo: _2024
PRESENCIAL X
Integracién con la Media B
Instructor: NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ Correo Electrénico: npnarvaer@sena.edu.co Teléfono: 3016547231
DATOS DEL APRENDIZ pDA| 2 |[oa| 3 DIA | 4 [ DA [S|DA| 6 DIA | pia | 10 [ ola [ 11 DA [ 12 DA | 13
No. Firma Firma del Firma del Firma del Firma del Firma del Firma del Firma del Firma del Firma del
Nombre Apellidos Celular Correo Electrénico A 0 Aavendis Aprendiz Aprendiz Aprendiz Aprendiz Aprendiz Aprendiz Aprendiz Aprendiz
1] UNA MARGARITA MERRERA VELASQUEZ j}ﬂ‘ I}(qo i—tlﬂ- ng. dene illa' il"b\- il-"l.'\- ﬂﬂ.& don o~
2| MMLADIS DEL ROSARIO LAZARO MORA ﬂf\.,l.‘\ ' Nade ﬂi‘-L\ ﬂ.'r-kc ML Mk Ml Aadoy [TMLL f":'--’-’ 4
: LANDYS LLEYS prppp—
4 MADEL YNA JOHANNA MAZEENET CARMONA
5 CARMELTS MONTERRGZA MENDOZA Dy 94 6103 |D QA %l DOAAeL| DM AeLi] 0ARAc L] DAR ALY | DARALL[DAAAL Y, [DAAMsLIy |DARALY
o YIETH RATHERINE — 1N 4 ) Vol NmnpJh — v 4 —_— Hpo Vipp/h Vigood
7| ERICAPATRICIA OYOUA DI LA OSSA Cr(a [ Erica Erica 6[(&- ﬁb"\ Cnea En (47,3 EAca &rca, .
8 ViR JOu PURALTA TORCIDILLA z oI 1l al ) v\ WANE e (WA LV | L WA
o] LS WA pe—— Fe\wS [¥ehS  [Kelli's [Kelli's [{ells [{ellis Lel s Lell s Lel,§ gellid
0] LUS ALEJANDRO POENTA REGINO "
1 NEVER ANTONIO QUINTANA ESQUIVEL
o e cvmoon e i) _ Wod W [hVon [ivew [ yow vy | Juon o ., l\;\ZZg
FERNANDO JOSE QUINONEZ ALMANZA i ondo ey W akes) .I\MAA 1'"1‘ @ ! 207
1: DAVID JESUS RAMOS MEDINA wﬂll“ an o o va on Qv a ;U"% vg‘»‘/ [
s JUAN LUIS *OORIGULZ REGINO 2von .}qd'\ Wwon 3\@ \}\)m aum l)‘;m \yen a\u_g[\ ”h}ﬂ(\..
16| OWRALBERTO RURZ GUERRA 7 ) ] 7 o 7K A+ / Do/ Drv /e —
17| PAGA WARCELA SALGADO RAMIREZ Lovin pouvia ,pQu { /70'/ ~ ,f /ﬂa If‘/“ L] —~ @t »
EFIKA PAOLA SANOHLZ ALVARLE A - A - A'
:: SANTIAGO ALONSO I GURA NAVARRO _ s 'Sm‘,i LTS, et }mJl PRy I'AJ Sonh Junhan | D A t} —
- DuANA ESTHER VARGAS BRACAMONTE
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- o USTA DE ASISTENQA - EJECUCION DE LA FORMAQION PROFESIONAL
7EANVA- LUGAR: CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR
— OBJETIVO: IMPARTIR FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL EN LA ACHA
de Form . Ficha de 3131955
Programa acién: | EMPRENDEDOR EN COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES |cédigo del Programa: Caracterizacién:
PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEQ QUE RESPONDAN A ESUALECIN FU 8 ARG
petencia: | Resultado de ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS DEFERENTES AREAS Y TROS F FORMATO
}Qﬂ msnsctsmm;muulmmzmu m::.nm,n:‘“::m
Oferta Regular X
i Complementaria
Tipo de Programa: ::h — Victima Tipo de Formacién: MES: DICEMBRE Afo: _2024
PRESENCIAL X
Integracién con la Media B
Instructor: NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ Correo Electrénico: npnarvaer@sena.edu.co Teléfono: 3016547231
DATOS DEL APRENDIZ pDA| 2 |[oa| 3 DIA | 4 [ DA [S|DA| 6 DIA | pia | 10 [ ola [ 11 DA [ 12 DA | 13
No. Firma Firma del Firma del Firma del Firma del Firma del Firma del Firma del Firma del Firma del
Nombre Apellidos Celular Correo Electrénico A 0 Aavendis Aprendiz Aprendiz Aprendiz Aprendiz Aprendiz Aprendiz Aprendiz Aprendiz
1] UNA MARGARITA MERRERA VELASQUEZ j}ﬂ‘ I}(qo i—tlﬂ- ng. dene illa' il"b\- il-"l.'\- ﬂﬂ.& don o~
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: LANDYS LLEYS prppp—
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o YIETH RATHERINE — 1N 4 ) Vol NmnpJh — v 4 —_— Hpo Vipp/h Vigood
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Anexo 4: Reporte de horas sofiaplus

TIEMPO ACT. APOYO A LA FORMACION

INSTRUCTOR: NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ

CENTRO DE
FORMACION: CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL

FECHA INICIAL: 01/12/2024 00:00:00
FECHA FINAL:  31/12/2024 23:59:59

ACTIVIDADES ACADEMICAS

FICHA 3131955 - EMPRENDEDOR EN COMERCIALIZACION DE
DE APRENDIZAJE: PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES

REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  CLIENTES, SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS
ESTABLECIDAS POR LA ORGANIZACION.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.
DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN LA NEGOCIACION CON LOS CLIENTES.

EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN CUENTA, LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLITICAS DE LA

REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
PRODUCTO O SERVICIO EN UN MERCADO ESPECIFICO.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 80,00

TOTAL HORAS ACTIVIDADES ACADEMICAS: 80,00

EVENTOS DE DIVULGACION TECNOLOGICA - EDT's

FICHA FECHA INICIO FECHA FINAL EVENTO HORAS

TOTAL TIEMPO EDT's: 0,00

13/12/24 9:31 Page 1 of 2
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ACTIVIDADES ADICIONALES

FECHA INICIAL FECHA FINAL ACTIVIDAD HORAS

TOTAL ACTIVIDADES ADICIONALES: 0,00

INSTRUCTOR: NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ

CENTRO DE
FORMACION: CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL

13/12/24 9:31 Page 2 of 2



Anexo 5: Captura de pantalla

De: Estefania Del Carmen Hernandez Vargas <echernandez @sena edu_co>

Enviado: sabado, 16 de noviembre de 2024 17:26

Para: Matricula®115 <matricula9115@sena.edu.co>

Cc: Nathalia Patricia Narvaez Manjarréz <npnarvaez@sena.edu.co>; Viviana Benavides Mesias <vbenavides @zena.edu.co>
Asunto: RE: 2 Apertura Complementario CAMPESENA

Cordial saludo compafiera:

Envio caracterizacion firmada por el Coordinador Académico, documentacion de aspirantes v formatos para matricula.
A continuacion, se relacionan los codigos de solicitud v ficha para la formacion solicitada.

ﬁgﬂi Tipoe  Empresa Departamento Municipio ﬂ"’w de la %Emn“ﬂﬂﬂmmﬁ
Solicitud Solicitud
EMPRENDEDOR EN
Especial ﬁg:ﬁﬁéﬁ COMERCIALIZACION
2145901 Empresarial (=" CORDOBA SAHAGUN DEPRODUCTOSY Atendida 3131955
“EMPRESA ¢, 1ac iy SERVICIOS

RURALES
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Anexo 6: Captura de pantalla de sofiaplus

& NATHALIA PATRICIA NARVAEZ © Ayuda y soporie = Bandeja de tareas = LMS SENA & Cambiar Clave Salir &

Asociar Aprendiz a una Ruta de Aprendizaje

Opciones de bisqueda

Y
- S 3131055 - EMPRENDEDOR EN =
Ficha de caracterizacion COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS ¥ =4
SFRWICITOS RLIRAI F5 A
Ruta de Aprendizaje” 3121855 M« Q
E

Consultar Aprendices

La operacion Asociar aprendices a ruta se realizo exitosamente. | Resultado: 20 Aprendizi{ces) asociado(s) a la Ruta de Aprendizaje: 3131955. Se ha enviado un correo electronico a los aprendices
asociados a la ruta
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Anexo 7: Juicios evaluativos

Reporte de Juicios

de Evaluacion

Fecha del Reporte: 02/12/2024
Ficha de Caracterizacion: 3114356
Cégigo: 63110030
Version: 1

Denominacion:

Estado de |a Ficha de Caracterizacion: TERMINADA POR FECHA

Fecha Inicio: 14/11/2024
Fecha Fin: 25/11/2024
Modalidad de Formacion: PRESENCIAL

Regional. 23 - REGIONAL CORDOBA

Centro de Formacion:

9115 - CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR

EMPRENDEDOR EN COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES|

Tipo de Documento [Namero de Documento [Nombre [Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluacion | Fecha y Hora del Juicio Evalualivo | Funcionario que registro el juicio evaluativo
cC 1003456638 RUBEN DARIO ORTEGA SANTANA POR CERTIFICAR | 5844 - REALIZAR NEGOGIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, | 184798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO 02/12/2024 14.40 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SECIINI 08 ORIETIVOS ¥ ESTRATEGIAS ESTARI ECINAS PR | EN L8 NEGOCIACIAN CON TS C1IENTES
cC 1003456638 RUBEN DARIO ORTEGA SANTANA FOR CERTIFICAR —[5644 - REALIZAR NEGOGIACION CON LOS PROVEEDORES v CLIENTES, 164790 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOTTACION TENTENGO EN (APROBADO 0211212024 14.40a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGIIN | 0S ORIETIVOS ¥ ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR I A CLENTA | AS CONDICIONES DEI MERCADO Y POIITICAS DE 14
cC 1003456638 RUBEN DARIO ORTEGA SANTANA POR CERTIFICAR __|5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y (APROBADO 021212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cC 1003456638 RUBEN DARIO ORTEGA SANTANA POR CERTIFICAR 5544 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, [ 16485 - DEFINIR LAS TEGNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE [ APROBADO 021212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SECIIN I 08 ORIETIVOS ¥ ESTRATEGIAS ESTARI ECINAS POR I A ACIIERNO A1 0 PEREIES NE 1 NS 1 IENTES
cC 1005680147 VINETH KATHERINE GSORIO SANTOS POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS FROVEEDORES Y CLIENTES. 184798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO 0211212024 14.40a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGIIN | 0S ORIETIVOS ¥ ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS B EN LA NEGOCIACIAN CON1OS CI IENTES
cC 1005680147 VINETH KATHERINE OSORIO SANTOS FOR CERTIFICAR [5644 - REALIZAR NEGOGIACION CON LOS PROVEEDORES v CLIENTES, 184790 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOTTAGION TENENDO EN (APROBADO 02/12/2024 14.40 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SECIIN I 08 ORIETIVOS ¥ ESTRATEGIAS ESTARI ECINAS POR 1 A CHENTA | A8 CONNICIONES NEI MERCANN Y BOIITICAS NE 18
cC 1005680147 VINETH KATHERINE GSORIO SANTOS POR CERTIFICAR __|5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y (APROBADO 0211212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
| Ao aniza cadnd |SoAni v o ecouiin et siencane eencrini:
cC 1005680147 VINETH KATHERINE GSORIO SANTOS POR CERTIFICAR | 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184881 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS ENLA NEGOTIACION, DE — [APROBADO 0211212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
ACHERDO A1 0S PEREN ES DE 108 C1IENTE
cC 1007686333 DAVID JESUS RAMOS MEDINA POR CERTIFICAR 54755 - DESARROLLAR PLAN D CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLS |APROBADO 02/12/2024 14.40 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
. » =N ! i EN L8 NEGOCIACIAN CON TS C1IENTES
cC 1007686333 DAVID JESUS RAMOS MEDINA POR CERTIFICAR __|5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN (APROBADO 0211212024 14.40a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
EGIIN 03 ORIETIVOS ¥ ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR 14 CLENTA | AS CONDICIONES DEI MERCADO Y POIITICAS DE 14
cC 1007686333 DAVID JESUS FOR CERTIFICAR 5644 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS ¥ (APROBADO 021212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cc 1007686333 DAVID JESUS POR CERTIFICAR __|5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184881 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBADO 02/12/2024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUINL0S ORIETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR I A ACUFRDO A 10S PEREI FS DE 1 0S CLIENTES
i 1026145059 MICHEL POR CERTIFICAR __|5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO 021212024 14.40 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGIIN | 0S ORIETIVOS ¥ ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR I 4 EN LA NEGOCIACIAN CON IS CI IENTES
T 1026145059 MICHEL POR CERTIFICAR __|5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN (APROBADO 02/12/2024 14.40 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUINL0S ORIETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR | A CLENTA | AS CONDICIONES DEI MERCADQ Y POIITICAS DE 14
i 1026145059 MICHEL POR CERTIFICAR __|5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y (APROBADO 0211212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
| Aoc Az cuin SooniicTA A SEpwIRIn e LN MERCADA EepECiticn
i 1026145059 MICHEL BEDOYA BASILIO POR CERTIFICAR | 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CUENTES, |L64881 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE __[APROBADO 0211212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGIIN | 0S ORIETIVOS ¥ ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS B ACHERNO A1 0S PEREN ES DE 108 CLIENTES
cc 1042429587 GERARDO RAFAEL ANDRADE FERNANDEZ FOR CERTIFICAR [5644 - REALIZAR NEGOGIAGION CON LOS PROVEEDORES v CLIENTES, 164766 - DESARROLLAR PLAN DF CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO 02/12/2024 14.40 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUINL0S ORIETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR I A EN LA NEGOCIACION CON L OS CI IENTES
cC 1042429587 GERARDO RAFAEL ANDRADE FERNANDEZ POR CERTIFICAR | 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,  [184795 - EVALUAR ELPROGESG O NEGOCIACION, TENIENDO EN (APROBADO 0211212024 14.40 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGIIN I 0S ORIETIVOS ¥ ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS B CLIENTA | AS CONDICIONES DEI MERCADO Y BPOITICAS DE 14
cc 1042429587 GERARDO RAFAEL ANDRADE FERNANDEZ FOR CERTIFICAR —[5644 - REALIZAR NEGOGIACION CON LOS PROVEEDORES v CLIENTES, | 184850 - REALIZAR FL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS ¥ (APROBADO 02/12/2024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cc 1042429587 GERARDO RAFAEL ANDRADE FERNANDEZ POR CERTIFICAR 5544 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, [ 164851 - DEFINIR LAS TEGNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE [ APROBADO 02/12/2024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUINL0S ORIETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR I A ACUFRDO A 10S PEREI FS DE 1 0S CLIENTES
cC 1066173089 MISAEL ANTONIO [ALVAREZ SALGADO POR CERTIFICAR 844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS |APROBADO 021212024 14.40 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
(in o ) = ! . EN LA NEGOCIACIAN CON IS CI IENTES
cc 1066173089 MISAEL ANTONIO [ALVAREZ SALGADO POR CERTIFICAR __|5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN (APROBADO 02/12/2024 14.40 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUINL0S ORIETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR I A CLENTA | AS CONDICIONES DEI MERCADQ Y POIUITICAS DE 14
cC 1066173089 MISAEL ANTONIO [ALVAREZ SALGADO POR CERTIFICAR __|5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y (APROBADO 0211212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cC 1066173089 MISAEL ANTONIO [ALVAREZ SALGADO POR CERTIFICAR | 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLENTES, 54381 DEFINIR LAS TEGNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCTACION, DE — [APROBADO 0211212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGIIN | 0S ORIETIVOS ¥ ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR ACHERNO A1 0S PEREN ES DE 108 CLIENTES
cc 1069470551 CLAUDIA PATRICIA LOPEZ GONZALEZ FOR CERTIFICAR —[5644 - REALIZAR NEGOGIAGION CON LOS PROVEEDORES v CLIENTES, 164765 - DESARROLLAR PLAN DF CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO 02/12/2024 14.40 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUINL0S ORIETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR | A EN LA NEGOCIACION CON L OS CI IENTES
cC 1069470551 CLAUDIA PATRICIA LOPEZ GONZALEZ POR CERTIFICAR __|5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN (APROBADO 0211212024 14.40 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGIIN | 0S ORIETIVOS ¥ ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR I A CLENTA | AS CONDICIONES DEI MERCADO Y POITICAS DE 14
cc 1069470551 CLAUDIA PATRICIA LOPEZ GONZALEZ POR CERTIFICAR __|5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y (APROBADO 02/12/2024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cC 1069470551 CLAUDIA PATRICIA LOPEZ GONZALEZ PR CERTIFICAR [5544 - REALIZAR NEGOCIACION CON TOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, [ 164801 - DEFINIR LAS TEGNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE [ APROBADO 0211212024 14.41a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUIN L 0S ORIETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR I A ACUERNO A 10S PEREI ES DE 1 0S CLIENTES
cC 1069477832 JHON JAIRO [VARGAS ARRIETA POR CERTIFICAR | 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,  [184798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS [APROBABO 02/1212024 14.40 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
21N L OS ORIETIVOS ¥ ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR | EN L8 NEGOCIACIAN CON IS Ol IENTES
cC 1069477832 JHON JAIRO [VARGAS ARRIETA FOR CERTIFICAR —[5644 - REALIZAR NEGOGIACION CON LOS PROVEEDORES v CLIENTES | 184790 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOTTAGION, TENIERDO EN APROBADO 02/12/2024 14.40 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUIN L 0S ORIETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR I A CLENTA | AS CONDICIONES DEI MERCADO Y POILITICAS DE 14
cC 1069477832 JHON JAIRO [VARGAS ARRIETA POR CERTIFICAR __|5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y (APROBADO 02/1212024 1441 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
[SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 'SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOC\AR UN
cC 1069477832 JHON JAIRO [VARGAS ARRIETA POR CERTIFICAR | 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CUENTES, [184381 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTASENLA NEGOCIACION, DE | APROBADO 02/1212024 1441 a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SECIIN I 0S ORIETIVOS ¥ ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR | ACHERDO & 1 OS PEREN ES DE 1 08 C1IENTS
cC 1069480839 VICTOR ANDRES CACUA LOPEZ FOR CERTIFICAR —[5644 - REALIZAR NEGOGIAGION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 164755 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO 02/12/2024 14.40a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUIN L 0S ORIETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR I A EN LA NEGOCIACIAN CONLOS CI IENTES
cC 1069480839 VICTOR ANDRES CACUA LOPEZ POR CERTIFICAR REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN (APROBADO 02/1212024 14.40 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGIIN I 0S ORIETIVOS ¥ ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR I 4 CLIENTA | AS CONDICIONES DEI MERCANO Y POITICAS DE 14
cC 1069480839 VICTOR ANDRES CACUA LOPEZ POR CERTIFICAR __|5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y APROBADO 0211212024 14.41a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
| Ao anizacidnd nAn v 0 cenuicin e i s ienc snn Eeneinien
cC 1069480839 VICTOR ANDRES CACUA LOPEZ POR CERTIFICAR __|5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184881 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBADO 0211212024 14.41a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUIN L 0S ORIETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR I A ACUERNO A 10S PEREI ES DE 1 0S CLIENTES
i 1069484809 MARIA ISABEL TIRADO LOPEZ POR CERTIFICAR __|5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO 02/1212024 14.40 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGIIN I 0S ORIETIVOS ¥ ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR I 4 EN L8 NEGOCIACIAN CON IS CI IENTES
T 1069484809 MARIA ISABEL [TIRADO LOPEZ POR CERTIFICAR __|5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN APROBADO 02/12/2024 14.40 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUIN L 0S ORIETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR | A CLENTA | AS CONDICIONES DEIMERCADO Y POILITICAS DE 14
i 1069484809 MARIA ISABEL TIRADO LOPEZ POR CERTIFICAR __|5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y (APROBADO 02/1212024 1441 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA 'SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
i 1069484809 MARIA ISABEL TIRADO LOPEZ POR CERTIFICAR | 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CUENTES, [184381 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE [ APROBADO 02/1212024 1441 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
21N LOS ORIETIVOS ¥ ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR | ACHERDO 4 1 0S PEREN ES DE 1 OS CLIENTES
cC 1069495131 ROBINSON DAVID DIAZ SALABARRIA FOR CERTIFICAR —[5644 - REALIZAR NEGOGIAGION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 164756 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO 021212024 14.40 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGIINL0S ORIETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR | A EN LA NEGOCIACION CON1OS CI IENTES
cc 1069495131 ROBINSON DAVID DIAZ SALABARRIA POR CERTIFICAR _|5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 164789 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENENDO EN (APROBADO 02/12/2024 14.40a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
EGIIN | 0S ORIETIVOS ¥ ESTRATEGIAS ESTARI ECIDAS POR | CLENTA | AS CONDICIONES DEI MERCANO Y PO
cC 1069495131 ROBINSON DAVID DIAZ SALABARRIA FOR CERTIFICAR —[5644 - REALIZAR NEGOGIACION CON LOS PROVEEDORES v CLIENTES, | 184850 REALIZAR FL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS ¥ (APROBADO 0211212024 14.41a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
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Anexo 7: Juicios evaluativos


5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES

cc 1069495131 ROBINSON DAVID DIAZ SALABARRIA POR CERTIFICAR
SEGIIN 1S OR IETIVAS v ESTRATEGIAS ESTAR ECINAS POR |
cC 1069505268 [JUAN SANTIAGO DIAZ SALABARRIA POR CERTIFICAR 5344 REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES
GS To63505268 SUAN SANTIAG DIAZ SALABARRIA POR CERTIFICAR
cC 1069505268 [JUAN SANTIAGO DIAZ SALABARRIA POR CERTIFICAR
cC 1069505268 [JUAN SANTIAGO DIAZ SALABARRIA POR CERTIFICAR
GS 113156055 T5U DAVID [T cmoR POR CERTIFICAR
cC 1193156055 EDU DAVID AZENETH CARMONA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
SEIIN 10 OR IETIVOS v ESTRATEGIAS ESTARI ECINAS POE 14
cC 1193156055 EDU DAVID MAZENETH CARMONA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA
cC 1193156055 EDU DAVID MAZENETH CARMONA POR CERTIFICAR 5344 REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES
cC 1221980502 JERMAN ALBERTO AZEENET CARMONA POR CERTIFICAR
cC 1221980502 JERMAN ALBERTO MAZEENET CARMONA POR CERTIFICAR
cC 1221980502 JERMAN ALBERTO MAZEENET CARMONA POR CERTIFICAR
[SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA
ey
cC 1221980502 JERMAN ALBERTO MAZEENET CARMONA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES
cC 15035426 HUGO ANTOLIN DIAZ GARCIA POR CERTIFICAR
cC 15035426 HUGO ANTOLIN DIAZ GARCIA POR CERTIFICAR
cC 15035426 HUGO ANTOLIN DIAZ GARCIA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES‘
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA
cC 15035426 HUGO ANTOLIN DIAZ GARCIA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
SEGIIN 1OS O IETIVAS v ESTRATEGIAS ESTAR ECINAS POB 18
cC 15037189 PEDRO ARTURO (OYOLA CHARRY POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES
SEIIN 10 O IETIVOS v ESTRATEGIAS ESTARI ECINAS POR |
cC 15037189 PEDRO ARTURO (OYOLA CHARRY POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES
SEGIIN 1OS O IETIVAS v ESTRATEGIAS ESTAR ECINAS POB |
cC 15037189 PEDRO ARTURO (OYOLA CHARRY POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES‘
[SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA
cC 15037189 PEDRO ARTURO (OYOLA CHARRY POR CERTIFICAR REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
SEIIN 10 O IETIVOS v ESTRATEGIAS ESTARI ECINAS POR 14
cC 15041461 JOSE NICOLAS CARRASCAL BULA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
SEGIIN10S OB IFTIVOS Y ESTRATFCIAS FSTARI FCINAS POR 14
cC 15041461 JOSE NICOLAS CARRASCAL BULA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
SEGIIN 10 O IETIVOS v ESTRATEGIAS ESTARI ECINAS POR 14
cC 15041461 JOSE NICOLAS CARRASCAL BULA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA
cC 15041461 JOSE NICOLAS CARRASCAL BULA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
SEGIIN10S ORIFTIVOS Y ESTRATFCIAS FSTARI FCINAS POR 14
cC 15043225 [JOSE RAFAEL ORTEGA CUELLO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES
SEGIIN 10 O IETIVOS v ESTRATEGIAS ESTARI ECINAS b
cC 15043225 [ JOSE RAFAEL ORTEGA CUELLO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES‘
SEGIIN10S OB IFTIVOS Y ESTRATFCIAS FSTARI FCINAS POR 14
cC 15043225 [JOSE RAFAEL ORTEGA CUELLO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
[SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA
e anzacian
cC 15043225 [JOSE RAFAEL ORTEGA CUELLO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
i ) = s !
cC 15048018 EDUIN DAVID |ﬁAZ POLO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
SEGIIN10S OB IFTIVOS Y ESTRATFCIAS FSTARI FCINAS POR 14
cC 15048018 EDUIN DAVID DIAZ POLO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
SEGIIN 10 O IETIVOS v ESTRATEGIAS ESTARI ECINAS POR 14
cC 15048018 EDUIN DAVID DIAZ POLO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA
cC 15048018 EDUIN DAVID DIAZ POLO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
SEGIIN 105 OB IFTIVOS Y ESTRATFCIAS FSTARI FCINAS POR 14
cC 15048906 RICARDO EMIRO CONTRERAS NAVARRO POR CERTIFICAR 44 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
SEGIINIOS ORIETIVOS ¥ ESTRATEGIAS ESTARI ECINDAS POR 1A
cC 15048906 RICARDO EMIRO CONTRERAS NAVARRO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
SEGIIN10S OB IFTIVOS Y ESTRATFCIAS FSTARI FCINAS POR 14
cC 15048906 RICARDO EMIRO CONTRERAS NAVARRO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
[SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA
e anzacian
cC 15048906 RICARDO EMIRO CONTRERAS NAVARRO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES
EGIIN 10 O IETIVOS v ESTRATEGIAS ESTARI ECINAS BOR |
cC 26047176 BRUNILDA DEL SOCORRO VILORIA HOYOS POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES‘
SEIIN 10S OB IETIVOS Y ESTRATFCIAS ESTARI ECINAS POR 14
CS (e BRUNILDA DEL SOCORRO VIORIA FOYOS PR CERTIFICAR [5944 - REALIZAR NEGOCIACION CONLOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
EGIIN 10 O IETIVAS v ESTRATEGIAS ESTAR ECINAS BOR |
cC 26047176 BRUNILDA DEL SOCORRO VILORIA HOYOS POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES‘
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA
cC 26047176 BRUNILDA DEL SOCORRO VILORIA HOYOS POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
SEGIIN 10S OB IETIVOS Y ESTRATFCIAS ESTARI ECINAS POR 14
GS 30555572 TUZ VARINA VARGAS NONTIEL PR CERTIFICRR [5944 - REALIZAR NEGOCIACION CONLOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
SEGIIN 10 O IETIVAS v ESTRATEGIAS ESTARI ECINAS POR |
cC 30565672 LUZ MARINA [VARGAS MONTIEL POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES
SEGIIN10S OB IFTIVOS Y ESTRATFCIAS ESTARI ECINAS POR 14
CS 0568672 TUZ VARINA VARGAS NONTIEL POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES,
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA
cC 30568672 LUZ MARINA [VARGAS MONTIEL POR CERTIFICAR REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
A LS OB IETIVAS v ESTRATEGIAS ESTARI ECINAS POB L4
cC 30578023 NIBIA LUCIA HOYOS OSORIO POR CERTIFICAR 5844 REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
SEIIN 10S OB IETIVOS Y ESTRATFCIAS ESTARI ECINAS POR 14
CS 0578073 NIETA LUCA FOV0S GSORIO POR CERTIFICAR REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES,
SEGIIN 10 O IETIVAS v ESTRATEGIAS ESTAR ECINAS BOR |
cC NIBIA LUCIA HOYOS OSORIO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA
cC 30578023 NIBIA LUCIA HOYOS OSORIO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
SEIIN10S OB IETIVOS Y ESTRATFCIAS ESTARI ECINAS POR 14
CS 30578081 TUZNADY PEREZ VARTINEZ PR CERTIFICAR [5944 - REALIZAR NEGOCIACION CON'LOS PROVEEDORES Y CLIENTES,
EGIIN 10 O IETIVOS v ESTRATEGIAS ESTARI ECINAS BOR |
cC 30578081 LUZ NADY PEREZ MARTINEZ POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES‘
SEGIIN 10S O IETIVOS Y ESTRATFCIAS ESTARI ECINAS POR 14
GS 0578081 TUZNADY PEREZ VARTINEZ POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES,
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA
GS EEE TUZNADY PEREZ VARTINEZ POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCTACION CON LGS PROVEEDORES ¥ CLIENTES,
SEGIIN 10 O IETIVAS v ESTRATEIAS ESTAR ECINAS PR |

184881 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS ENLA NEGOCIACION, DE  [APROBADO 02/12/2024 14.41a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
|ACHERDA & 1OS PEREN ES DE 108 C1IENTES

54756 - DE SARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO 0211212024 14.40a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
EN LA NEGOCIACION CONIOS O IENTES

184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN (APROBADO 02/12/2024 14.40a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
CHENTA | AS CONDICIONES DEI MERCANO Y BOITICAS DE 18

184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y. (APROBADO 0211212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN

54301 DEFINIR LAS TEGNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE — [APROBADO 0211212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
ACUERNO A 10S BEREN ES DE 108 CLIENTES

184798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO 02/12/2024 14.40a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
EN L8 NEGOCIACIAN CON TS C1 IENTES

184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN (APROBADO 0211212024 14.40 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
CLENTA | AS CONDICIONES DEI MERCADO Y BOIITICAS DE 14

184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y. (APROBADO 021212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN

184881 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBADO 021212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
ACIIERNO A 10 PEREIES NE 1 NS 1 IENTES

184798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO 0211212024 14.40a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
EN LA NEGOCIACIAN CON1OS CI IENTES

184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN (APROBADO 02/12/2024 14.40 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
CHENTA | AS CONDICIONES NEI MERCANN v BOIITICAS NE

184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y. (APROBADO 0211212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN

184881 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBADO 0211212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
ACHERNO A 10S PEREN ES DE 108 CLIENTES

184798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO 02/12/2024 14.40 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
EN L8 NEGOCIACIAN CON TS C1IENTES

184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN (APROBADO 0211212024 14.40a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
CLENTA | AS CONDICIONES DEI MERCANO Y POIITICAS DE 14

184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y. (APROBADO 021212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN

54381 DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOTIACION, DE [ APROBADO 021212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
ACIIERNO A 10 PEREIES NE 1 NS 1 IENTES

184798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO 0211212024 14.40a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
EN LA NEGOCIACIAN CON1OS CI IENTES

184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN (APROBADO 02/12/2024 14.40 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
CHENTA | A8 CONDICIONES NEI MERCANN v BOITICAS NE 14

184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y. (APROBADO 0211212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN

54361 DEFINIRLAS TEGNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCTACION, DE — [APROBADO 0211212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
ACHERNO A 10S PEREN ES DE 108 CLIENTES

184795 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO 02/12/2024 14.40 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
EN LA NEGOCIACION CON L OS CI IENTES

184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN (APROBADO 0211212024 14.40 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
CLIENTA | AS CONDICIONES DEI MERCADO Y BPOITICAS DE 14

184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y. (APROBADO 02/12/2024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN

54351 DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOTIACION, DE [ APROBADO 02/12/2024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
ACUFRDO A 10S PEREI FS DE 1 0S CLIENTES

184798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO 0211212024 14.40 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
EN LA NEGOCIACIAN CON IS CI IENTES

184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN (APROBADO 02/12/2024 14.40 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
CLENTA | AS CONDICIONES DEI MERCADQ Y POIITICAS DE 14

184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y. (APROBADO 0211212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN

54031 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS ENLA NEGOTIACION DE [ APROBADG 0211212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
ACHERNO A 10S PEREN ES DE 108 C1LENTE

5755 - DESARROLLAR PLAN D CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLS |APROBADO 02/12/2024 14.40 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
EN LA NEGOCIACION CON L OS CI IENTES

184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN (APROBADO 0211212024 14.40 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
CLIENTA | AS CONDICIONES DEI MERCADO Y BPOITICAS DE 14

184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y. (APROBADO 02/12/2024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN

184881 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBADO 02/12/2024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
ACUFRDO A 10S PEREI FS DE 1 0S CLIENTES

184798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO 0211212024 14.40 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
EN LA NEGOCIACIAN CON IS CI IENTES

184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN (APROBADO 02/12/2024 14.40 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
CLENTA | AS CONDICIONES DEIMERCADQ Y POIITICAS DE 14

184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y. (APROBADO 0211212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN

54301 DEFINIR LAS TEGNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCTACION, DE — [APROBADO 0211212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
ACHERDO & 1 0S PEREN ES DE 1 OS CLIENTES

184798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO 02/12/2024 14.40 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
EN LA NEGOCIACIAN CON1LOS Ol IENTES

184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN APROBADO 02/1212024 14.40 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
CLENTA | AS CONDICIONES DEI MERCANO Y POITICAS DE 14

184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y. (APROBADO 0211212024 14.41a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN

oAni v o cenyicin e i aEncane Eenerinic:

54351 DEFINIRLAS TEGNICAS DE VENTAS EN LA NEGOTIACION, DE [APROBADO 021212024 14.41a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
ACUERDO A1 0S PEREI ES DE 1 0S CLIENTES

184798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO 02/1212024 14.40 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
EN LA NEGOCIACIAN CON IS Ol IENTES

184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN APROBADO 02/12/2024 14.40 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
CLENTA | AS CONDICIONES DEIMERCADO Y POILITICAS DE 14

184380 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y (APROBADO 02/1212024 1441 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN

164381 - DEFINIR LAS TEGNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBADO 02/1212024 1441 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
ACHERNO 4 1 0S PEREN ES DE 108 CLIENTES

184798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO 02/12/2024 14.40 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
EN LA NEGOCIACIAN CON1LOS Ol IENTES

184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN APROBADO 02/1212024 14.40 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
CLENTA | AS CONDICIONES DEI MERCANO Y POITICAS DE 14

184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y. (APROBADO 0211212024 14.41a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN

54351 DEFINIR LAS TEGNICAS DE VENTAS EN LA NEGOTIACION, DE [ APROBADO 0211212024 14.41a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
ACUERNO A 10S PEREI ES DE 1 0S CLIENTES

184798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS |APROBADO 02/1212024 14.40 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
EN |8 NEGOCIACIAN CON IS CI IENTES

184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN (APROBADO 021212024 14.40 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
CLENTA | AS CONDICIONES DEIMERCADO Y POLITICAS DE 14

184380 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y (APROBADO 02/1212024 1441 a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN

164881 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBABO 021212024 14.41a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ

|ACIIERNO A 1 O PEREIES NE 1 OS C1IENTES




cc 30580130 PADY DE LOS REYES MENESES HERAZO POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 184798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS [APROBADO 02/12/2024 14.40 & CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGIN | 0S NRIETIVOS Y ESTRATERIAS ESTARI ECINAS PAR 1 4 En 1 NEGACIACION CON 1O CLENTES
cC 30580130 PADY DE LOS REVES MENESES HERAZO POR CERTIFICAR 184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN APROBADO 0271272024 14.40 a (CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
i POR1A CLUENTA | AS CONDICIONES DEI MERCANO Y BOIITICAS DE 1 4
cc 30580130 PADY DE LOS REYES POR CERTIFICAR 184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y (APROBADO 02/12/2024 14.41 2 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cc 30580130 PADY DE LOS REVES MENESES HERAZO POR CERTIFICAR 5544 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, [164861 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOTIACION, DE [APROBADO 02/12/2024 14412 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
21N | OS ORIETIVOS ¥ ESTRATEGIAS ESTARI ECINAS BAR | |ACUERNN 8108 BEREN £S NE 108 CLENTES
cC 78035303 RAFAEL EMIRO TIRADO SIOLO POR CERTIFICAR REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES 184798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS |APROBADO 0271272024 14.40 a (CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
N 1A NEGOCIACION CON 1 0S C1IEN
cc 76035393 RAFAEL EMIRO [TIRADO SIOLO POR CERTIFICAR 184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN (APROBADO 02/12/2024 14.40 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
ONDICIONES DEL ME: 1
cC 78035303 RAFAEL EMIRO TIRADO SIOLO POR CERTIFICAR __[5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y APROBADO 0271272024 14412 (CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cC 78035303 RAFAEL EMIRO TIRADO SIOLO POR CERTIFICAR 54361 DEFINIRLAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCTACION, DE — [APROBADO 0271272024 14412 (CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
ACUERNO A 108 PEREN £S NE 108 C1ENTES
cC 78741548 JULIO DOMINGO [VARGAS BONILLA POR CERTIFICAR 184798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS |APROBADO 02/12/2024 14.40 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
[En 1 NEGACIACIAN COM 10 CLENTES
cC 78741548 JULIC DOMINGO [VARGAS BONILLA POR CERTIFICAR 184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN APROBADO 0271272024 14.40 & (CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
CLUENTA | AS CONDICIONES DEI MERCANO Y BOIITICAS DE 14
cC 78741548 JULIO DOMINGO [VARGAS BONILLA POR CERTIFICAR __[5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y (APROBADO 02/12/2024 14412 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cC 78741548 JULIO DOMINGO [VARGAS BONILLA POR CERTIFICAR 54381 DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOTIACION, DE [ APROBADO 02/12/2024 14412 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
ACIEBNA 4108 PEREN ES NE 1 OS O IENTES
cC 78767145 JUAN CARLOS BARRIOS CONTRERAS POR CERTIFICAR 184798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS |APROBADO 0271272024 14.40 & (CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
[EN 1A NEGOCIACION CON 1 OS C1IENTES
cC 78767145 JUAN CARLOS BARRIOS CONTRERAS POR CERTIFICAR 184799 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN (APROBADO 02/12/2024 14.40 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
CUENTA | AS CONDICIONES NEL MERCANN v DA ITICAS DE 14
cC 78767145 JUAN CARLOS BARRIOS CONTRERAS POR CERTIFICAR 184380 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y APROBADO 0271272024 14414 (CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
|~ anuza cuses nnan imen o e ncin cur LA ane Eene.
cC 78767145 JUAN CARLOS BARRIOS CONTRERAS FOR CERTIFICAR —[5644 - REALIZAR NEGOGIACION CON TOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, [ 164601 - DEFINIR LAS TEGNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE [ APROBADO 0271272024 14412 (CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGIN | 08 ORIETIVOS ¥ ESTRATEGIAS ESTARI ECINAS POR 1 A [ACUERNO 108 PEREN £ NE 108 CHENTES
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Tipo de Documento [NGmero de Documento [Nombre [Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluacion | Fecha y Hora del Juicio Evalualivo | Funcionario que registro el juicio evaluativo

cC 1068136213 DANIEL ENRIQUE RAMOS OYOLA POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303451 - ESTABLECER PLAN DE MERCADEO (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 1068136213 DANIEL ENRIQUE RAMOS OYOLA POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303452 - REALIZAR PROYECCION DE VENTAS (APROBADO 02/12/2024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 1068136213 DANIEL ENRIQUE RAMOS OYOLA POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303453 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS (APROBADO 02/12/2024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | DIFERENTES AREAS Y TIPOS DE FORMATO

cC 1068136213 DANIEL ENRIQUE RAMOS OYOLA POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303454 - IDENTIFICAR EL SEGMENTO DEL MERCADO (APROBADO 02/12/2024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 1069462291 GEIDIS SANCHEZ HERNANDEZ POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303451 - ESTABLECER PLAN DE MERCADEO (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 1069462291 GEIDIS SANCHEZ HERNANDEZ POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303452 - REALIZAR PROYECCION DE VENTAS (APROBADO 02/12/2024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 1069462291 GEIDIS SANCHEZ HERNANDEZ POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303453 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS (APROBADO 02/12/2024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | DIFERENTES AREAS Y TIPOS DE FORMATO

cC 1069462291 GEIDIS SANCHEZ HERNANDEZ POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303454 - IDENTIFICAR EL SEGMENTO DEL MERCADO (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 1069466910 ROYER [SIMENEZ POLO POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303451 - ESTABLECER PLAN DE MERCADEO (APROBADO 02/12/2024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cc 1069466910 ROYER [SIMENEZ POLO POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303452 - REALIZAR PROYECCION DE VENTAS (APROBADO 02/12/2024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cc 1069466910 ROYER [SIMENEZ POLO POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303453 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | DIFERENTES AREAS Y TIPOS DE FORMATO

cc 1069466910 ROYER [SIMENEZ POLO POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303454 - IDENTIFICAR EL SEGMENTO DEL MERCADO (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cc 1069469179 GERMAN DOMINGO PACHECO VASQUEZ POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303451 - ESTABLECER PLAN DE MERCADEO (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cc 1069469179 GERMAN DOMINGO PACHECO VASQUEZ POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303452 - REALIZAR PROYECCION DE VENTAS (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cc 1069469179 GERMAN DOMINGO PACHECO VASQUEZ POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303453 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | DIFERENTES AREAS Y TIPOS DE FORMATO

cc 1069469179 GERMAN DOMINGO PACHECO VASQUEZ POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303454 - IDENTIFICAR EL SEGMENTO DEL MERCADO (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cc 1069472474 VARLEY DE JESUS GLIVERO HOYOS POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303451 - ESTABLECER PLAN DE MERCADEO (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cc 1069472474 VARLEY DE JESUS GLIVERO HOYOS POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303452 - REALIZAR PROYECCION DE VENTAS (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cc 1069472474 VARLEY DE JESUS GLIVERO HOYOS POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303453 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | DIFERENTES AREAS Y TIPOS DE FORMATO

cc 1069472474 VARLEY DE JESUS GLIVERO HOYOS POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303454 - IDENTIFICAR EL SEGMENTO DEL MERCADO (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 1069492855 ERICA PATRICIA OTERO MARTINEZ POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303451 - ESTABLECER PLAN DE MERCADEO APROBADO 0211212024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 1069492855 ERICA PATRICIA OTERO MARTINEZ POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303452 - REALIZAR PROYECCION DE VENTAS APROBADO 02/12/2024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 1069492855 ERICA PATRICIA OTERO MARTINEZ POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303453 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS APROBADO 0211212024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | DIFERENTES AREAS Y TIPOS DE FORMATO

cC 1069492855 ERICA PATRICIA OTERO MARTINEZ POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303454 - IDENTIFICAR EL SEGMENTO DEL MERCADO (APROBADO 0211212024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 1193093658 TANIA ALEJANDRA RICARDO VIDES POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303451 - ESTABLECER PLAN DE MERCADEO APROBADO 0211212024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 1193093658 TANIA ALEJANDRA RICARDO VIDES POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303452 - REALIZAR PROYECCION DE VENTAS (APROBADO 0211212024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 1193093658 TANIA ALEJANDRA RICARDO VIDES POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303453 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS APROBADO 0211212024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | DIFERENTES AREAS Y TIPOS DE FORMATO

cC 1193093658 TANIA ALEJANDRA RICARDO VIDES POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303454 - IDENTIFICAR EL SEGMENTO DEL MERCADO APROBADO 02/12/2024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 15040218 JOSE MARIA HERNANDEZ OTERO POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303451 - ESTABLECER PLAN DE MERCADEO APROBADO 02/12/2024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 15040218 JOSE MARIA HERNANDEZ OTERO POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303452 - REALIZAR PROYECCION DE VENTAS APROBADO 02/12/2024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 15040218 JOSE MARIA HERNANDEZ OTERO POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303453 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS APROBADO 02/12/2024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | DIFERENTES AREAS Y TIPOS DE FORMATO

cC 15040218 JOSE MARIA HERNANDEZ OTERO POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303454 - IDENTIFICAR EL SEGMENTO DEL MERCADO (APROBADO 021212024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS




cc 15044335 WILLIAM ALFONSO OVIEDO SERPA POR CERTIFICAR  [3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS  |303451 - ESTABLECER PLAN DE MERCADEO APROBADO 02/12/2024 14.43 2 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cc 15044335 WILLIAM ALFONSO OVIEDO SERPA POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303452 - REALIZAR PROYECCION DE VENTAS (APROBADO 02/12/2024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cc 15044335 WILLIAM ALFONSO OVIEDO SERPA POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303453 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS (APROBADO 02/12/2024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | DIFERENTES AREAS Y TIPOS DE FORMATO

cc 15044335 WILLIAM ALFONSO OVIEDO SERPA POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303454 - IDENTIFICAR EL SEGMENTO DEL MERCADO (APROBADO 02/12/2024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cc 15046439 LUIS ENRIQUE GARCIA BEDOYA POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303451 - ESTABLECER PLAN DE MERCADEO (APROBADO 02/12/2024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 15046439 LUIS ENRIQUE GARCIA BEDOYA POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303452 - REALIZAR PROYECCION DE VENTAS (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 15046439 LUIS ENRIQUE GARCIA BEDOYA POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303453 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS (APROBADO 02/12/2024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | DIFERENTES AREAS Y TIPOS DE FORMATO

cC 15046439 LUIS ENRIQUE GARCIA BEDOYA POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303454 - IDENTIFICAR EL SEGMENTO DEL MERCADO (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 15049632 EDIS MERQUIS FLOREZ PACHECO POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303451 - ESTABLECER PLAN DE MERCADEO (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 15049632 EDIS MERQUIS FLOREZ PACHECO POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303452 - REALIZAR PROYECCION DE VENTAS (APROBADO 02/12/2024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 15049632 EDIS MERQUIS FLOREZ PACHECO POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303453 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS (APROBADO 02/12/2024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | DIFERENTES AREAS Y TIPOS DE FORMATO

cC 15049632 EDIS MERQUIS FLOREZ PACHECO POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303454 - IDENTIFICAR EL SEGMENTO DEL MERCADO (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC JOVITA DEL CARMEN BENITEZ SALGADO POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303451 - ESTABLECER PLAN DE MERCADEO (APROBADO 02/12/2024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC JOVITA DEL CARMEN BENITEZ SALGADO POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303452 - REALIZAR PROYECCION DE VENTAS (APROBADO 02/12/2024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC JOVITA DEL CARMEN BENITEZ SALGADO POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303453 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS (APROBADO 02/12/2024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | DIFERENTES AREAS Y TIPOS DE FORMATO

cC JOVITA DEL CARMEN BENITEZ SALGADO POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303454 - IDENTIFICAR EL SEGMENTO DEL MERCADO (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC ELSIDIA DE LA CRUZ ZABALA GONZALEZ POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303451 - ESTABLECER PLAN DE MERCADEO (APROBADO 02/12/2024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cc ELSIDIA DE LA CRUZ ZABALA GONZALEZ POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303452 - REALIZAR PROYECCION DE VENTAS (APROBADO 02/12/2024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cc ELSIDIA DE LA CRUZ ZABALA GONZALEZ POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303453 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | DIFERENTES AREAS Y TIPOS DE FORMATO

cc ELSIDIA DE LA CRUZ ZABALA GONZALEZ POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303454 - IDENTIFICAR EL SEGMENTO DEL MERCADO (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cc ENITH MABEL HOYOS MARTINEZ POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303451 - ESTABLECER PLAN DE MERCADEO (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cc ENITH MABEL HOYOS MARTINEZ POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303452 - REALIZAR PROYECCION DE VENTAS (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cc ENITH MABEL HOYOS MARTINEZ POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303453 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | DIFERENTES AREAS Y TIPOS DE FORMATO

cc ENITH MABEL HOYOS MARTINEZ POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303454 - IDENTIFICAR EL SEGMENTO DEL MERCADO (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cc MANUEL DIMAS [VARGAS SIBAJA POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303451 - ESTABLECER PLAN DE MERCADEO (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cc MANUEL DIMAS [VARGAS SIBAJA POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303452 - REALIZAR PROYECCION DE VENTAS (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cc MANUEL DIMAS [VARGAS SIBAJA POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303453 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | DIFERENTES AREAS Y TIPOS DE FORMATO

cc MANUEL DIMAS [VARGAS SIBAJA POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303454 - IDENTIFICAR EL SEGMENTO DEL MERCADO (APROBADO 021212024 14.43 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC ROSEMBERG DE JESUS HERAZO MONTES POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303451 - ESTABLECER PLAN DE MERCADEO APROBADO 0211212024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC ROSEMBERG DE JESUS HERAZO MONTES POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303452 - REALIZAR PROYECCION DE VENTAS (APROBADO 0211212024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC ROSEMBERG DE JESUS HERAZO MONTES POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303453 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS APROBADO 0211212024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | DIFERENTES AREAS Y TIPOS DE FORMATO

cC ROSEMBERG DE JESUS HERAZO MONTES POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303454 - IDENTIFICAR EL SEGMENTO DEL MERCADO APROBADO 02/12/2024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 43698652 ANALFIRIA HERNANDEZ JIMENEZ POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303451 - ESTABLECER PLAN DE MERCADEO APROBADO 0211212024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 43698652 ANALFIRIA HERNANDEZ JIMENEZ POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303452 - REALIZAR PROYECCION DE VENTAS APROBADO 02/12/2024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 43698652 ANALFIRIA HERNANDEZ JIMENEZ POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303453 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS APROBADO 02/12/2024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | DIFERENTES AREAS Y TIPOS DE FORMATO

cC 43698652 ANALFIRIA HERNANDEZ JIMENEZ POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303454 - IDENTIFICAR EL SEGMENTO DEL MERCADO APROBADO 0211212024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 7368564 JOSE ALFREDO [ZAPA BARON POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303451 - ESTABLECER PLAN DE MERCADEO APROBADO 0211212024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 7368564 JOSE ALFREDO [ZAPA BARON POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS _ |303452 - REALIZAR PROYECCION DE VENTAS APROBADO 0211212024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 7368564 JOSE ALFREDO [ZAPA BARON POR CERTIFICAR __|3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303453 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS APROBADO 0211212024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS | DIFERENTES AREAS Y TIPOS DE FORMATO

cC 7368564 JOSE ALFREDO [ZAPA BARON POR CERTIFICAR __[3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303454 - IDENTIFICAR EL SEGMENTO DEL MERCADO (APROBADO 0211212024 14.43 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS




cc 78740614 OCARIS ALBERTO PATERNINA PERALTA POR CERTIFICAR 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS  |303451 - ESTABLECER PLAN DE MERCADEO | APROBADO 02/12/2024 14.43 & CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 78740614 OCARIS ALBERTO PATERNINA PERALTA POR CERTIFICAR 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303452 - REALIZAR PROYECCION DE VENTAS [APROBADO 02/12/2024 14.43 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 78740614 OCARIS ALBERTO PATERNINA PERALTA POR CERTIFICAR 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303453 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS [APROBADO 02/12/2024 14.43 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS  [DIFERENTES AREAS Y TIPOS DE FORMATO

cC 78740614 OCARIS ALBERTO PATERNINA PERALTA POR CERTIFICAR 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS |303454 - IDENTIFICAR EL SEGMENTO DEL MERCADO [APROBADO 02/12/2024 14.43 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 78762112 MARCOS JOSE LOZANO FLOREZ POR CERTIFICAR 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS | 303451 - ESTABLECER PLAN DE MERCADEO [APROBADO 02/12/2024 14.43 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 78762112 MARCOS JOSE LOZANO FLOREZ POR CERTIFICAR 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS |303452 - REALIZAR PROYECCION DE VENTAS [APROBADO 02/12/2024 14.43 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS

cC 78762112 MARCOS JOSE LOZANO FLOREZ POR CERTIFICAR 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 303453 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADO EN LAS [APROBADO 02/12/2024 14.43 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS [ DIFERENTES AREAS Y TIPOS DE FORMATO

cC 78762112 MARCOS JOSE LOZANO FLOREZ POR CERTIFICAR 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS |303454 - IDENTIFICAR EL SEGMENTO DEL MERCADO [APROBADO 02/12/2024 14.43 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS




Reporte de Juicios de Evaluacién

Fecha del Reporte:
Ficha de Caracterizacion:

Cégigo:

Version:

Denominacion

Estado de la Ficha de Caracterizacién:
Fecha Inicio:

Fecha Fin

Modalidad de Formacion

Regional.

Centro de Formacion

02/12/2024
3106199

63210007

1

MERCADEO Y VENTAS

TERMINADA POR FECHA

29/1012024

13/11/2024

PRESENCIAL

23 - REGIONAL CORDOBA

9115 - CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR

Tipo de Documento [Namero de Documento [Nombre [Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluacion | Fecha y Hora del Juicio Evalualivo | Funcionario que registro el juicio evaluativo
T 1030242644 CARMEN ISABEL SUAREZ CALLE POR CERTIFICAR __|3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL | 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE___ | APROBADO 02/12/2024 14.35 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
i 1030242644 CARMEN ISABEL SUAREZ CALLE POR CERTIFICAR | 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA |APROBADO 0211212024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
Anricon conmone \~ro v nnol sciAuccTan conae
T 1030242644 CARMEN ISABEL SUAREZ CALLE POR CERTIFICAR __|3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 DETERMINAR LGS PRECIOS DE LS PRODUGTOS ¥ SERVICIOS A [APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1030242644 CARMEN ISABEL SUAREZ CALLE POR CERTIFICAR | 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O (APROBADO 0211212024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
T 1030242644 CARMEN ISABEL SUAREZ CALLE POR CERTIFICAR __[3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 64757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIVIENTOS PARA LA | APROBABO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIEND ENCHIENTA S1IS CARACTERISTICAS V EI_ESTHA DE ORGANIZACIAN DEI_SHIBTINA NE ACLIERNN CON S PRONHCTOS.
i 1030242644 CARMEN ISABEL SUAREZ CALLE POR CERTIFICAR __|3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 0211212024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CIIENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ E_ESTIQ DE | A EMDRESA
T 1030242644 CARMEN ISABEL SUAREZ CALLE POR CERTIFICAR __[3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIEND EN CHIENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EIESTHA DE | A< TENDENCIAS DEL MERCAND
i 1030242644 CARMEN ISABEL SUAREZ CALLE POR CERTIFICAR __|3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE | APROBADO 0211212024 14.38 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CILENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTILO D MERCADEQ
T 1043445372 [SAMUEL ORREGO GONZALEZ FOR CERTIFICAR —[3043. NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 -UTILIZAR ESTRATEGTA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE | APROBADO 02/12/2024 14.35 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
i 1043445372 [SAMUEL ORREGO GONZALEZ POR CERTIFICAR __|3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA |APROBADO 0211212024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS 'SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
AAricona oM TnAe Ae noAntTA v Aot AcAMCeTAR: Cainae cu el
T 1043445372 [SAMUEL ORREGO GONZALEZ POR CERTIFICAR __|3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1043445372 [SAMUEL ORREGO GONZALEZ POR CERTIFICAR | 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O (APROBADO 0211212024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES ¥ |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
T 1043445372 SAMUEL ORREGO GONZALEZ POR CERTIFICAR __|3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 64757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIVIENTOS PARA LA | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
TENIENDQ EN CIIENTA SIS CARACTERISTICAS ¥ E1_ESTILO DE ORGANIZACION DEI_SURTIDO DE ACLIERDO CON1OS PRONLICTOS.
i 1043445372 [SAMUEL ORREGO GONZALEZ POR CERTIFICAR __[3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 0211212024 14.38 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
i | EMpRESA
T 1043445372 SAMUEL ORREGO GONZALEZ POR CERTIFICAR 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADG 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| AS TENDENCIAS DEL_MERC,
i 1043445372 [SAMUEL ORREGO GONZALEZ POR CERTIFICAR __|3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 54760 - ELABORAR PROGRANAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS BE | APROBADO 0211212024 14.38 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
[ TENIENDO EN CIIENTA S1IS CARACTERISTICAS v EI_ESTIL MERCADEQ
T 1064608466 GARCIA GUZMAN FOR CERTIFICAR 3045 - NEGOCIAR PRODUGTS ¥ SERVICIOS SEGON CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGTA PARA AFGVAR LA PRESENTACION OE— [APROBABO 02/12/2024 14.35 8 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
i 1064608466 GARCIA GUZMAN POR CERTIFICAR | 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA |APROBADO 0211212024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
T 1064608466 GARCIA GUZMAN POR CERTIFICAR __|3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A [APROBABO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1064608466 GARCIA GUZMAN POR CERTIFICAR | 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO 02/1212024 14.36 a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
T 1064608466 GARCIA GUZMAN POR CERTIFICAR __|3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA | APROBADO 02/12/2024 14.38 & CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
TENIENDQ EN CIIENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ E1_ESTILO DE ORGANIZACION DEI_SURTIDO DE ACLIERDO CON1OS PRONLICTOS.
i 1064608466 GARCIA GUZMAN POR CERTIFICAR ’ 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 02/1212024 14.38 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| EMpRESA
T 1064608466 GARCIA GUZMAN POR CERTIFICAR 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADO 02/12/2024 14.38 & CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| AS TENDENCIAS DEL_MERC,
i 1064608466 GARCIA GUZMAN POR CERTIFICAR __[3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS L8760 ELARORAR PROGRAMAS D EXFIBICION SEGUN POLTICAS BF[APROBABO 02/1212024 14.38 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CUENTA S1IS CARACTERISTICAS v EI_ESTILA DE mERCADED
T 1064608491 TALIANA MENDOZA SALGADO POR CERTIFICAR __|3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL | 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE | APROBADO 0211212024 14.35 8 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
i 1064608491 TALIANA MENDOZA SALGADO POR CERTIFICAR | 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA |APROBADO 02/1212024 14.36 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTAC\ON CON EL APDVDDE SDFTWARE ESPEC\ALIZADD DE
T 1064608491 TALIANA MENDOZA SALGADO POR CERTIFICAR __|3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 16476 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A [APROBADO 02/12/2024 14.36 & CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1064608491 TALIANA MENDOZA SALGADO POR CERTIFICAR | 3365 - PROVECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O (APROBADO 02/1212024 14.36 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL.
T 1064608491 TALIANA MENDOZA SALGADO POR CERTIFICAR __|3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 64757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIVIENTOS PARA LA | APROBABO 02/12/2024 14.38 & CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
I TENIENDQ EN CIIENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ E1_ESTILO DE ORGANIZACION DEI_SURTIDO DE ACLIERDO CON1OS PRONLICTOS.
i 1064608491 TALIANA MENDOZA SALGADO POR CERTIFICAR __|3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 02/1212024 14.38 a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIEND EN CIIENTA S1IS CARACTERISTICAS V E_ESTIQ DE | EMpRESA
T 1064608491 TALIANA MENDOZA SALGADO POR CERTIFICAR __|3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADO 0211212024 14.38 & CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDQ EN CIIENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTILO DE | AS TENDENCIAS DEI_MERCAD
Tl 1064608491 TALIANA MENDOZA SALGADO POR CERTIFICAR __[3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE | APROBADO 02/12/2024 14.38 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN C1IENTA S1IS CARACTERISTICAS V EI_ESTIA DE mERCADED




ul 1064608780 MARIA SOFIA GONZALEZ GUZMAN POR CERTIFICAR [3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE | APROBADO 02/1212024 1435 2 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
T 1064608780 MARIA SOFIA GONZALEZ GUZMAN POR CERTIFICAR __[3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL T1PO DE 64761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA [APROBADO 0271212024 14.36 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS 'SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
sciiconn cosTione o ponnyCTA Y nooy ASANCETAR! Erinne Ca e
i 1064608780 MARIA SOFIA |GONZALEZ GUZMAN POR CERTIFICAR __[3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A[APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
T 1064608780 MARIA SOFIA GONZALEZ GUZMAN POR CERTIFICAR __[3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL T1PO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O [APROBADO 0271212024 14.36 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
T 1064608780 MARIA SOFIA GONZALEZ GUZVMAN POR CERTIFICAR __[3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164757 DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA |APROBADO 02/12/2024 14.38 CC 1069457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
[TENIENN EN CHENTA SIS CARACTERISTICAS v EI ESTU O nE 0RCANIZACION DEL_SHETING NE ACHERNN CON 108 PRONICTOS
i 1064608780 MARIA SOFIA IioNzALEz GUZVAN POR CERTIFICAR __[3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 0271212024 1438 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
TENIEND EN C1IENTA SUIS CARACTERISTICAS V EI ESTU O DE L4 EmpRESA
T 1064608780 MARIA SOFIA GONZALEZ GUZVMAN POR CERTIFICAR __[3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADO 02/12/2024 14.38 a CC 1069457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
[TENIENN EN CHIENTA SIS CARACTERISTICAS v EI ESTU A DE | 48 TENDENCIAS NEL MEBCARD
i 1064608780 MARIA SOFIA GONZALEZ GUZVAN POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE | APROBADO 0271212024 1438 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
TENIEND EN CIENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EL ESTU O ny MERCADEQ
T 1064608862 JEFER JOSE [AVILEZ ARROYO FOR CERTIFICAR 3045 - NEGGCIAR PRODUCTGS ¥ SERVICIOS SEGON CONDICIONES DEL [ 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA AFOVAR LA PRESENTACIONDE [ APROBADO 02/12/2024 14.35 CC 1069457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
i 1064608862 JEFER JOSE [AVILEZ ARROYO POR CERTIFICAR __[3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL T1PO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA | APROBADO 0271212024 1436 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS 'SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
T 1064608862 JEFER JOSE [AVILEZ ARROYO POR CERTIFICAR __[3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A|APROBADO 02/12/2024 14.36 CC 1069457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1064608862 JEFER JOSE [AVILEZ ARROYO POR CERTIFICAR __[3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL T1PO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO 0271212024 1436 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
T 1064608862 JEFER JOSE [AVILEZ ARROYO POR CERTIFICAR __[3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA | APROBADO 02/12/2024 14.38 a CC 1069457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
[TENIENN EN CHENTA SIS CARACTERISTICAS v EI ESTU O nE 0RCANIZACION DEL_SHETING NE ACHERNN CON 108 PRONICTOS
i 1064608862 JEFER JOSE [AVILEZ ARROYO POR CERTIFICAR __[3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 0271212024 1438 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
[TENIEND EN CIIENTA SUIS CARACTERISTICAS V EI ESTU O DE L4 EmpRESA
T 1064608862 JEFER JOSE [AVILEZ ARROYO POR CERTIFICAR __[3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADO 02/12/2024 14.38 a CC 1069457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
[TENIENN EN CHIENTA SIS CARACTERISTICAS v EI ESTU O nE | 4S TENDENCIAS NEL MERC AN
i 1064608862 JEFER JOSE [AVILEZ ARROYO POR CERTIFICAR __[3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 64760 ELABORAR PROGRAVIAS DE EXFIBICION SEGUN POLTTICAS DE | APROBADO 0271212024 1438 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
IEMENRO ENCLENTASUS CanacTEBITICAS YL ESTLODE MERCADEQ
T 1064608890 MARIANGEL SALCEDO RAMIREZ POR CERTIFICAR NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL | 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE | APROBADO 02/12/2024 14.35 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERGADO Y POLITICAS DF LA EMPRESA LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
i 1064608890 MARIANGEL SALCEDO RAMIREZ POR CERTIFICAR __|3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA | APROBADO 0271212024 1436 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGVENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
Soicona cosmone e nonoucTA Y nao: srsceTan: coinae
T 1064608890 MARIANGEL SALCEDO RAMIREZ POR CERTIFICAR __[3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A [APROBADO 02/12/2024 14.36 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1064608890 MARIANGEL SALCEDO RAMIREZ POR CERTIFICAR __|3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO 0271212024 1436 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
T 1064608890 MARIANGEL SALCEDO RAMIREZ POR CERTIFICAR __[3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164757 DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA |APROBADO 02/12/2024 14.38 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
[TENIENDO EN CLIENTA SUIS CARACTERISTICAS Y EL ESTILO DE ORGANIZACION DFL SUIRTIDO DE ACUERDO CON 1 0S PRODIICTOS
i 1064608890 MARIANGEL SALCEDO RAMIREZ POR CERTIFICAR 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 0271212024 1438 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
14 EmpRESA
T 1064608890 MARIANGEL SALCEDO RAMIREZ POR CERTIFICAR 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADO 02/12/2024 14.38 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
ESTLODE | AS TENDENCIAS DFI_MERCADQ
i 1064608890 MARIANGEL SALCEDO RAMIREZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE | APROBADO 0271212024 1438 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
TENIEND EN CIENTA S1IS CARACTERISTICAS v EL ESTU O MERCADEQ
T 1064609013 ANA BELEN [ALDANA RICARDO FOR CERTIFICAR 3045 - NEGGCIAR PRODUCTGS ¥ SERVICIOS SEGON CONDICIONES DEL [ 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA AFOVAR LA PRESENTACIONDE [ APROBADO 02/12/2024 14.35 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
i 1064609013 ANA BELEN [ALDANA RICARDO POR CERTIFICAR __|3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA | APROBADO 0271212024 1436 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS 'SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
Soiiconn conTione o ponoycTA Y naoy snEANCETAR: Crinae Ca e
T 1064609013 ANA BELEN [ALDANA RICARDO POR CERTIFICAR __[3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A|APROBADO 02/12/2024 14.36 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1064609013 ANA BELEN ALDANA RICARDO POR CERTIFICAR __[3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O (APROBADO 02/12/2024 14.36 (CC 1069437893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS ﬂPLICAC\ON DE’ ECN\CAS DE PRONOSTICD PARAIDENTIFICAR EL
T 1064609013 ANA BELEN [ALDANA RICARDO POR CERTIFICAR __[3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164757 DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA |APROBADO 02/12/2024 14.38 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
TENIENDO EN CIIENTA SUIS CARACTERISTICAS Y EL ESTILO DE ORGANIZACION DEL SUIRTIDO DE ACLIERDO CON 1 0S PRODIICTOS
i 1064609013 ANA BELEN ALDANA RICARDO POR CERTIFICAR __[3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 02/12/2024 14.38 (CC 1069437893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
14 EmpRESA
T 1064609013 ANA BELEN [ALDANA RICARDO POR CERTIFICAR 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADO 02/12/2024 14.38 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| AS TENDENCIAS DEL MERC)
i 1064609013 ANA BELEN ALDANA RICARDO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXFIBICION SEGUN POLTTICAS BE[APROBADO 02/12/2024 14.38 (CC 1069437893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
TENIEND EN CLENTA S1IS CARACTERISTICAS v EL ESTU O MERCADED
T 1066179763 ALEXANDRA ROJAS PERTUZ FOR CERTIFICAR 3045 - NEGOCIAR PRODUCTGS ¥ SERVICIOS SEGON CONDICIONES DEL | 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA AFOVAR LA PRESENTACION DE [ APROBADO 02/12/2024 14.35 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
i 1066179763 ALEXANDRA ROJAS PERTUZ POR CERTIFICAR __[3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA |APROBADO 02/12/2024 14.36 (CC 1069437893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS 'SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
T 1066179763 ALEXANDRA ROJAS PERTUZ POR CERTIFICAR __[3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A [APROBADO 02/12/2024 14.36 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1066179763 ALEXANDRA ROJAS PERTUZ POR CERTIFICAR __|3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O (APROBADO 02/12/2024 14.36 (CC 1069437893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
T 1066179763 ALEXANDRA ROJAS PERTUZ POR CERTIFICAR __[3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA | APROBADO 02/12/2024 14.38 CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
[TENIENDO EN CIIENTA SUIS CARACTERISTICAS Y EL ESTILO DE ORGANIZACION DEL_SUIRTIDO DE ACLIERDO CON | 0S PRODIICTOS
i 1066179763 ALEXANDRA ROJAS PERTUZ POR CERTIFICAR __[3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 02/12/2024 14.38 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
[TEMIENN EN CHENTA SIS CARACTERISTICAS v EI ESTU O DE 12 EmpRESA
T 1066179763 ALEXANDRA ROJAS PERTUZ POR CERTIFICAR __[3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADO 02/12/2024 14.38 a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ

[ TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTILQ DE.

| AS TENDENCIAS DEI MERCADO




u 1066179763 ALEXANDRA ROJAS PERTUZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE  |APROBADO 02/12/2024 14.38 & CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA SIS CARACTERISTICAS v EI_ESTH O D MERCADEQ
i 1066179805 LUCIANA MARIA [ALVIS MANCHEGO R CERTIFIGAR 3043 -NEGOCIAR PRODUCTOS ¥ SERVICIOS SEGON CONDICIONES DEL 164764 01 LIZAR ESTRATEGIA PARA APGVAR LA PRESENTACION DE— JAPROBADO 02/12/2024 14.35 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
Tl 1066179805 LUCIANA MARIA [ALVIS MANCHEGO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA |APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
i 1066179805 LUCIANA MARIA [ALVIS MANCHEGO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A|APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1066179805 LUCIANA MARIA [ALVIS MANCHEGO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O [APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
i 1066179805 TUCIANA MARIA [ALVIS MANCHEGO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA (APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIQ DE ORGANIZACION DEI_SUBTIDO DE ACIIERDO CON | OS PRONICTOS.
T 1066179805 LUCIANA MARIA [ALVIS MANCHEGO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO! 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA SIIS CARACTERISTICAS V EI_ESTIO DE. | EmpBESA
i 1066179805 TUCIANA MARIA [ALVIS MANCHEGO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164750 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIQ DE | AS TENDENCIAS DEL MERCADD
T 1066179805 LUCIANA MARIA [ALVIS MANCHEGO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE | APROBADO! 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA SIIS CARACTERISTICAS V EI_ESTIO DE. MERCADED
i 1066180167 [AVILEZ CASTILLO POR CERTIFICAR __|3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL | 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE | APROBADO 02/12/2024 14.35 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
T 1066180167 [AVILEZ CASTILLO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA | APROBADO! 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
i 1066180167 [AVILEZ CASTILLO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 64762 DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A|APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS ¥ DE
ononcrae acuis RO
T 1066180167 [AVILEZ CASTILLO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE o705 BLTERMINAR LA OFERTAY LA DEMANDA DEL FROBUGTO 6 [APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
i 1066180167 [AVILEZ CASTILLO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA (APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIQ DE ORGANIZACION DEI_SUBTIDO DE ACIIERDO CON | OS PRONICTOS.
T 1066180167 [AVILEZ CASTILLO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO! 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA SIIS CARACTERISTICAS V EI_ESTIO DE. | EmpBESA
i 1066180167 [AVILEZ CASTILLO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164750 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIQ DE | AS TENDENCIAS DEL MERCADD
i 1066180167 [AVILEZ CASTILLO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
TENIENDO EN CIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y FI ESTILQ DE. MERCADFQ
i 1066180168 MARIANGEL BASILIO ALVIS POR CERTIFICAR __|3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL | 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE | APROBADO 02/12/2024 14.35 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
i 1066180168 MARIANGEL BASILIO ALVIS POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA | APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
i 1066180168 MARIANGEL BASILIO ALVIS POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 64762 DETERMINAR LOS PRECIOS DE 108 PRODUCTOS Y SERVICIOS A|APROBABO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
AmoniicTae AscreanTe L Ao icasrAM neTASAC Ar Fo AR
i 1066180168 MARIANGEL BASILIO ALVIS POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O [APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
i 1066180168 MARIANGEL BASILIO ALVIS POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA (APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIQ DE ORGANIZACION DEI_SUBTIDO DE ACIIERDO CON | OS PRONNICTOS.
i 1066180168 MARIANGEL BASILIO ALVIS POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
TENIENDO EN CIENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI ESTILQ DE. | A EMPRESA
i 1066180168 MARIANGEL BASILIO ALVIS POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164759 - PRECARAR LA ESTRATEGIA D& EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIQ DE | AS TENDENCIAS DEL MERCADS
i 1066180168 MARIANGEL BASILIO ALVIS POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 64760 ELABORAR PROGRANAS DE EXIBICION SEGUN POLTTICAS BE|APROBADG 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
TENIENDO EN CIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y FI ESTILQ DE. MERCADFQ
i 1066180416 LUIS SANTIAGO MONTIEL ARROYO POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL | 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE | APROBADO 02/12/2024 14.35 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
i 1066180416 LUIS SANTIAGO MONTIEL ARROYO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 64751 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERGADO TENIENDO EN CUENTA | APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
i 1066180416 LUIS SANTIAGO! MONTIEL ARROYO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164765 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A [APROBADO 02/12/2024 14.36 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1066180416 LUIS SANTIAGO MONTIEL ARROYO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 64763 DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O [APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS [ APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
i 1066180416 LUIS SANTIAGO! MONTIEL ARROYO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA [APROBADO 02/12/2024 14.38 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIQ DE ORGANIZACION DEI_SUBTIDO DE ACHIERNO CON | OS BRONICTOS.
i 1066180416 LUIS SANTIAGO MONTIEL ARROYO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
I TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIQ DE. | A EMPRESA
i 1066180416 LUIS SANTIAGO! MONTIEL ARROYO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA D& EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADO 02/12/2024 14.38 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTI O DE | AS TENDENCIAS DEL MERCADS
i 1066180416 LUIS SANTIAGO MONTIEL ARROYO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 64760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXFIBICION SEGUN POLTTICAS BE [APROBADG 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
TENIENDO EN CIENTA SIIS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTILQ DE. MERCADEQ
i 1066180474 ANDREA LUCIA MONTIEL MENDOZA POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL | 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOVAR LA PRESENTACION DE [ APROBADO 02/12/2024 14.35 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
i 1066180474 ANDREA LUCIA MONTIEL MENDOZA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 64761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERGADO TENIENDO EN CUENTA |APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
i 1066180474 ANDREA LUCIA MONTIEL MENDOZA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 02/12/2024 14.36 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEG\AS DE MERCADED sEGUN TIPOS DE MERCADDS V DE
i 1066180474 ANDREA LUCIA MONTIEL MENDOZA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 64763 DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O [APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS [ APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
i 1066180474 ANDREA LUCIA MONTIEL MENDOZA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA [APROBADO 02/12/2024 14.38 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIO DE. ORGANIZACION DEI_SUBTIDO DE ACUIERNN CON | NS BRONICTOS.
i 1066180474 ANDREA LUCIA MONTIEL MENDOZA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ

[ TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTILQ DE.

| EMPRESA




u 1066180474 ANDREA LUCIA MONTIEL MENDOZA POR CERTIFICAR  [3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON - [4PROBADO 02/12/2024 14.38 & CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIO DE. | AS TENDENCIAS DEL MERCADS
i 1066180474 ANDREA LUCIA MONTIEL MENDOZA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 64760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXFIBICION SEGUN POLTTICAS B JAPROBADG 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
I TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTH O D MERCADEQ
Tl 1066180487 MARCO DAVID HERAZO DIAZ PO CERTIFCAR—[3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS ¥ SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 -UTILTZAR ESTRATEGTA PARA APGVAR LA PRESENTACION DE | APROBADO 02/12/2024 14.35 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
i 1066180487 MARCO DAVID HERAZO DIAZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 64761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERGADO TENIENDO EN CUENTA |APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
ACLIEORA fos TInAe D nnANATA Y Aoy acAMECTAB: crinae ener
Tl 1066180487 MARCO DAVID HERAZO DIAZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1066180487 MARCO DAVID HERAZO DIAZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O (APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
T 1066180487 MARCO DAVID HERAZO DIAZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 64757 DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA [APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA SIIS CARACTERISTICAS V EI_ESTIO DE. NBCANIZACIAN DEI_SHIBTIDA DE ACHEBNN CON | NS BRONHICTOS.
i 1066180487 MARCO DAVID HERAZO DIAZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIQ DE | A EMpRESA
T 1066180487 MARCO DAVID HERAZO DIAZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA SIIS CARACTERISTICAS V EI_ESTIO DE. | AS TENDENCIAS DEL MERCADO
i 1066180487 MARCO DAVID HERAZO DIAZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTH O D MERCADEQ
T 1066180905 VENIFER MONTERROSA GARCIA PR CERTIFIGAR 3045 - NEGOCIAR PROBUCTOS ¥ SERVICIOS SEGON CONDICIONES DEL 164764 -UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APGVAR LA PRESENTACION DE JAPROBADO 02/12/2024 14.35 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
i 1066180905 VENIFER MONTERROSA GARCIA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA | APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
T 1066180905 VENIFER MONTERROSA GARCIA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |APROBADO! 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1066180905 VENIFER MONTERROSA GARCIA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O (APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
T 1066180905 VENIFER MONTERROSA GARCIA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA [APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA SIIS CARACTERISTICAS V EI_ESTIO DE. NBCANIZACIAN DEI_SHIBTIDA DE ACHEBNN CON T NS BRONHICTOS.
i 1066180905 VENIFER MONTERROSA GARCIA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIQ DE | A EvpRESA
i 1066180905 VENIFER MONTERROSA GARCIA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADG 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
TENIENDO EN CIENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI ESTILQ DE. | AS TENDENCIAS DFL MERC
i 1066180905 VENIFER MONTERROSA GARCIA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 54750 BLABORAR PROGRAMAS DE EXFIBICION SEGUN POLTTICAS B JAPROBADG 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA SIIS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIQ DE MERCADEQ
i 1066181021 VIMEL [ALANDETE MERCADO POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL | 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE | APROBADO 02/12/2024 14.35 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
i 1066181021 VIMEL [ALANDETE MERCADO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA | APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
ACLIECnA ms Tnas o noan sTA Y Ny scAMCeTAR oinae
i 1066181021 VIMEL [ALANDETE MERCADO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A|APROBABO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1066181021 VIMEL [ALANDETE MERCADO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O (APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
i 1066181021 VIMEL [ALANDETE MERCADO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 64757~ DEFINIR ¥ APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA [APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
TENIENDO EN CIENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI ESTILQ DE. ORGANIZACION DEI_SURTINO DE ACIIERDO CON | OS PRONICTOS.
i 1066181021 VIMEL [ALANDETE MERCADO POR CERTIFICAR 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| A EvpRESA
i 1066181021 VIMEL [ALANDETE MERCADO POR CERTIFICAR 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
ESTUQDE | AS TENDENCIAS DFI MERCADO
i 1066181021 VIMEL [ALANDETE MERCADO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI ESTH O MERCADEQ
i 1066181425 MARIA ISABEL VERGARA VILLADIEGO PR CERTIFIGAR 3043 - NEGOCIAR PROBUCTOS ¥ SERVICIOS SEGON CONDICIONES DEL 164764 -0TILIZAR ESTRATEGIA PARA APGVAR LA PRESENTACION DE— JAPROBADO 02/12/2024 14.35 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
i 1066181425 MARIA ISABEL VERGARA VILLADIEGO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA | APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS 'SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
i 1066181425 MARIA ISABEL VERGARA VILLADIEGO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1066181425 MARIA ISABEL [VERGARA VILLADIEGO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O [APROBADO 02/12/2024 14.36 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS ﬂPLICAC\éN DE TECN\CAS DE PRONOSTICO PARA\DENTIF\CAR EL
i 1066181425 MARIA ISABEL VERGARA VILLADIEGO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 64757 DEFINIR ¥ APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA [APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
I TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIQ DE. ORGANIZACION DEI_SURTING DE ACIERDO CON T OS PRONICTOS.
i 1066181425 MARIA ISABEL [VERGARA VILLADIEGO POR CERTIFICAR B 6 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 02/12/2024 14.38 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| EvpRESA
i 1066181425 MARIA ISABEL VERGARA VILLADIEGO POR CERTIFICAR 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| AS TENDENCIAS DEL MERC
i 1066181425 MARIA ISABEL [VERGARA VILLADIEGO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 18760 ELABORAR PROGRAMAS D EXFIBICION SEGUN POLTICAS BF JAPROBABO 02/12/2024 14.38 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTH O MERCADEQ
i 1066181448 JUAN JOSE ROJAS PERTUZ PR CERTIFIGAR 3043 -NEGOCIAR PROBUCTOS ¥ SERVICIOS SEGON CONDIGIONES DEL 164764 0T ILIZAR ESTRATEGIA PARA APGVAR LA PRESENTACION DE— JAPROBADO 02/12/2024 14.35 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
i 1066181448 JUAN JOSE ROJAS PERTUZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA |APROBADO 02/12/2024 14.36 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS 'SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
i 1066181448 JUAN JOSE ROJAS PERTUZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A|APROBABO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1066181448 JUAN JOSE ROJAS PERTUZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O [APROBADO 02/12/2024 14.36 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
i 1066181448 JUAN JOSE ROJAS PERTUZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA [APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ

[ TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTILQ DE.

ORGANIZACION DEI_SURTING DE ACIIERDO CON T OS PRONICTOS.




u 1066181448 JUAN JOSE ROJAS PERTUZ POR CERTIFICAR  [3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 02/12/2024 14.38 & CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIO DE. IPVEETZON
i 1066181448 JUAN JOSE ROJAS PERTUZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164759 - PRECARAR L A ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS V EI_ESTH O DE | AS TENDENCIAS DEI MERCADK
Tl 1066181448 JUAN JOSE ROJAS PERTUZ POR CERTIFICAR _|3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS L8760 ELARORAR PROGRAMAS DE EXFTEICION SEGUN POLTICAS DE [APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA SIS CARACTERISTICAS v EI_ESTH O D MERCADEQ
i 1066183196 ZARICK MICHELLE RAMOS VASQUEZ R CERTIFIGAR 3043 -NEGOCIAR PRODUCTOS ¥ SERVICIOS SEGON CONDIGIONES DEL 164764 -0t LIZAR ESTRATEGIA PARA APGVAR LA PRESENTACION DE— JAPROBADO 02/12/2024 14.35 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
T 1066183196 [ZARICK MICHELLE |RAwOS VAsQuEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA |APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
i 1066183196 ZARICK MICHELLE RAMOS VASQUEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A|APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
T 1066183196 [ZARICK MICHELLE |RAwOS VASQUEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O [APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
i 1066183196 ZARICK MICHELLE RAMOS VASQUEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA (APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIQ DE ORGANIZACION DEI_SUBTIDO DE ACIIERDO CON | OS PRONNICTOS.
T 1066183196 [ZARICK MICHELLE RAMOS VASQUEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA SIIS CARACTERISTICAS V EI_ESTIO DE. | EmpBESA
i 1066183196 [ZARICK MICHELLE IiAmos VASQUEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164750 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIQ DE | AS TENDENCIAS DEL MERCADD
T 1066183196 [ZARICK MICHELLE RAMOS VASQUEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA SIIS CARACTERISTICAS V EI_ESTIO DE. MERCADEQ
cC 1068663826 ALEJANDRO DE JESUS MORELO AVILEZ POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL | 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE | APROBADO 02/12/2024 14.35 (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 1068663826 ALEJANDRO DE JESUS MORELO AVILEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA | APROBADO! 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 1068663826 ALEJANDRO DE JESUS MORELO AVILEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 64762 DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A|APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS ¥ DE
ononcrae aciin RO
cC 1068663826 ALEJANDRO DE JESUS MORELO AVILEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE o705 BLTERMINAR LA OFERTAY LA DEMANDA DEL FROBUGTO O [APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
cC 1068663826 ALEJANDRO DE JESUS MORELO AVILEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA (APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIQ DE ORGANIZACION DEI_SUBTIDO DE ACIERDO CON | OS PRONICTOS.
cC 1068663826 ALEJANDRO DE JESUS MORELO AVILEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
TENIENDO EN CIENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI ESTILQ DE. | A EMPRESA
cC 1068663826 ALEJANDRO DE JESUS MORELO AVILEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIQ DE | AS TENDENCIAS DEL MERCADD
cC 1068663826 ALEJANDRO DE JESUS MORELO AVILEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE | APROBADO! 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
TENIENDO EN CIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y FI ESTILQ DE. MERCADFQ
i 1069485523 KAROLAY QUINONEZ ESCOBAR POR CERTIFICAR __|3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL | 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE | APROBADO 02/12/2024 14.35 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
i 1069485523 [KARGLAY QUINONEZ ESCOBAR POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA | APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
i 1069485523 KAROLAY QUINONEZ ESCOBAR POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 64762 DETERMINAR LOS PRECIOS DE 108 PRODUCTOS Y SERVICIOS A|APROBABO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
AmoniicTae AscreanTe L Ao icasrAM nETARAC AE Fo AR
i 1069485523 [KARGLAY QUINONEZ ESCOBAR POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O [APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
i 1069485523 KAROLAY QUINONEZ ESCOBAR POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA (APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIQ DE ORGANIZACION DEI_SUBTIDO DE ACIIERDO CON | OS PRONNICTOS.
i 1069485523 KAROLAY QUINONEZ ESCOBAR POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
TENIENDO EN CIENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI ESTILQ DE. | A EMPRESA
i 1069485523 liAROLAV QUINONEZ ESCOBAR POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164759 - PRECARAR LA ESTRATEGIA D& EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIQ DE | AS TENDENCIAS DEL MERCADK
i 1069485523 KAROLAY QUINONEZ ESCOBAR POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 64760 ELABORAR PROGRAIS DE EXTIBICION SEGUN POLTTICAS BE|APROBADG 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
TENIENDO EN CIENTA SIIS CARACTERISTICAS ¥ FI ESTILQ DE. MERCADFQ
i 1074714602 ULIAN ANDRES VARELA LARA POR CERTIFICAR __|3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL | 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE | APROBADO 02/12/2024 14.35 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
i 1074714602 JULIAN ANDRES [VARELA LARA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA | APROBADO! 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
i 1074714602 JULIAN ANDRES [VARELA LARA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164765 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A [APROBADO 02/12/2024 14.36 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1074714602 JULIAN ANDRES [VARELA LARA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 64763 DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O [APROBADO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
USUARIOS [ APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL
i 1074714602 JULIAN ANDRES [VARELA LARA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA [APROBADO 02/12/2024 14.38 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTI O DE ORGANIZACION DEI_SUBTIDO DE ACIERNO CON | OS BRONICTOS.
i 1074714602 JULIAN ANDRES [VARELA LARA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE | APROBADO 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS ¥ EI_ESTIQ DE. | A EMPRESA
i 1074714602 JULIAN ANDRES [VARELA LARA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA D& EXHIBICION DE ACUERDO CON | APROBADO 02/12/2024 14.38 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
| TENIENDO EN CHENTA S1IS CARACTERISTICAS V EI_ESTI O DE | AS TENDENCIAS DEL MERCADS
i 1074714602 JULIAN ANDRES [VARELA LARA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS 64760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXFIBICION SEGUN FOLTTICAS BE [APROBADG 02/12/2024 14.38 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
TENIENDO EN CIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y EI_ESTILQ DE. MERCADEQ
cC 1193583877 MELANY MARCELA BARRIOS NAVARRO POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL | 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE [ APROBADO 02/12/2024 14.35 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. LOS PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 1193583877 MELANY MARCELA BARRIOS NAVARRO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 64761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERGADO TENIENDO EN CUENTA |APROBABO 02/12/2024 14.36 & (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y [SU DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 1193583877 MELANY MARCELA BARRIOS NAVARRO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 02/12/2024 14.36 a (CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEG\AS DE MERCADED SEGUN TIPOS DE MERCADDS V DE
cC 1193583877 MELANY MARCELA BARRIOS NAVARRO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 64763 DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O [APROBADO 02/12/2024 14.36 & CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA

[APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL




164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA
ORGANIZACION DEI_SUIBTIDO DE ACUERNN CON T NS BRONICTOS.

APROBADO

02/12/2024 14.38 &

CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ

164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE

[APROBADO

02/12/2024 14.38 &

(CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ

164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON

[APROBADO

02/12/2024 14.38 &

(CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ

cc 1193583877 MELANY MARCELA BARRIOS NAVARRO POR CERTIFICAR |3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS
TEMENO £ CLIENTS SHS CARACTERISTICAS v EL ESTI O DE
cC 1193583877 MELANY MARCELA BARRIOS NAVARRO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS
[TENIENDO EN CIIENTA SIIS CARACTERISTICAS V EI_ESTI O DE LA EMPRESA
GS 19355377 WELANY MARCELA BARRIOS NAVARRG FOR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS
TEMENO £ CLIENTS SHS CARACTERISTICAS v EL ESTI O D TENRENCIAS DE MERCAN
cC 1193583877 MELANY MARCELA BARRIOS NAVARRO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS

[ TENIENDO EN CHIENTA S11S CARACTERISTICAS V EI_ESTIO DE

ias 0
164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE
MERCADEQ

[APROBADO

02/12/2024 14.38 &

(CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ




Reporte de Juicios de Evaluacion

Fecha del Reporte:

Ficha de Caracterizacion

Cégigo:
Version:
Denominacion:

Estado de |a Ficha de Caracterizacion:

Fecha Inicio:
Fecha Fin:

Modalidad de Formacion:

Regional.

Centro de Formacion:

1411272024
3131955
63110030
1

EMPRENDEDOR EN COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES

TERMINADA POR FECHA

02/12/2024
13/12/2024
PRESENCIAL

23 - REGIONAL CORDOBA
9115 - CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR

[Tipo de Documento

Numero de Documento

Nombre

[Apellidos

Estado

Competencia

Resultado de Aprendizaje

Juicio de Evaluacion

Fecha y Hora del Juicio Evaluativo

Funcionario que regisiro el juicio evaluativo

cC 1003262823 FERNADO JOSE QUINONES ALMANZA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, | L84798 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS [APROBADG 141122024 1329 a 'CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1003262823 FERNADO JOSE QUINONES ALMANZA POR CERTIFICAR 54703 - EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCTACION, TENTENBO EN APROBADO 1411272024 1329 a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1003262823 FERNADO JOSE QUINONES ALMANZA POR CERTIFICAR : 5480 “REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y APROBADO 141122024 1330 a 'CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cC 1003262823 FERNADO JOSE QUINONES ALMANZA POR CERTIFICAR ERLIZAT 54861 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBADO 141122024 1330 @ CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1003401428 JUAN LUIS RODRIGUEZ REGINO POR CERTIFICAR 5756 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS [APROBADO 141122024 1329 a 'CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1003401428 JUAN LUIS mo POR CERTIFICAR 54705 EVALUAR EL PROGESO DE NEGOCIACION, TENENDO EN APROBADO 14/12/2024 1329 a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1003401428 JUAN LUIS RODRIGUEZ REGINO POR CERTIFICAR : 5480 “REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y APROBADO 141122024 1330 a 'CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cC 1003401428 JUAN LUIS RODRIGUEZ REGINO POR CERTIFICAR EALIZAR 54031 DEFINIR LA TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION DE  [APROBADO 14/12/2024 1330 a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1007339392 ERIKA PAOLA SANCHEZ ALVAREZ POR CERTIFICAR 54756 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO 141122024 1329 a 'CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1007339392 ERIKA PAOLA SANCHEZ ALVAREZ POR CERTIFICAR 54705 EVALUAR EL PROGESO DE NEGOCIACION, TENENDO EN APROBADO 14/12/2024 1329 a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1007339392 ERIKA PAOLA SANCHEZ ALVAREZ POR CERTIFICAR : 54880 “REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y APROBADO 141122024 1330 a 'CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cC 1007339392 ERIKA PAOLA SANCHEZ ALVAREZ POR CERTIFICAR EALIZAR 54031 DEFINIR LA TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION DE [APROBADO 14/12/2024 1330 a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1007430848 LUIS ALEJANDRO PIMIENTA REGINO POR CERTIFICAR 54756 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS [APROBADO 141122024 1329 a 'CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1007430848 LUIS ALEJANDRO PIMIENTA REGINO POR CERTIFICAR 54705 - EVALUAR EL PROGESO DE NEGOCIAGION, TENENDO EN APROBADO 14/12/2024 1329 & CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1007430848 LUIS ALEJANDRO PIMIENTA REGINO POR CERTIFICAR - 84580 “REALIZAR ELPROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y APROBADO 141122024 1330 a CC 1069467893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cC 1007430848 LUIS ALEJANDRO PIMIENTA REGINO POR CERTIFICAR EALIZAR 54031 DEFINIR LA TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION DE  [APROBADO 14/12/2024 1330 & CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1063077270 PAULA MARCELA SALGADO RAMIREZ POR CERTIFICAR 5758 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS [APROBADO 141122024 1329 a CC 1069467893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1063077270 PAULA MARCELA SALGADO RAMIREZ POR CERTIFICAR 54705 - EVALUAR EL PROGESO DE NEGOCIAGION, TENENDO EN APROBADO 14/12/2024 1329 & CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1063077270 PAULA MARCELA SALGADO RAMIREZ POR CERTIFICAR - 84580 “REALIZAR ELPROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y APROBADO 141122024 1330 a CC 1069467893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cC 1063077270 PAULA MARCELA SALGADO RAMIREZ POR CERTIFICAR Shi1 - REALIZAR 54051 DEFINIR LA TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION DE  [APROBADO 14/12/2024 1330 & CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1067927408 SANTIAGO ALONSO SEGURA NAVARRO POR CERTIFICAR T4 - REALTZAR NEGOGIACION CON LOS PROVEEDORES 5758 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS [APROBADO 1411272024 1329 a CC 1069467893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1067927408 SANTIAGO ALONSO SEGURA NAVARRO POR CERTIFICAR 54705 EVALUAR EL PROGESO DE NEGOCIAGION, TENENDO EN APROBADO 14/12/2024 1329 & CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1067927408 SANTIAGO ALONSO SEGURA NAVARRO POR CERTIFICAR 5450 “REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y APROBADO 141122024 1330 a CC 1069467893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCH ENTOS PARA NEGOCIAR UN
cC 1067927408 SANTIAGO ALONSO SEGURA NAVARRO POR CERTIFICAR 54381 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBAGO 14/12/2024 1330 a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1069477982 KELLIS MARIA PEREZ FERIA POR CERTIFICAR 5758 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS [APROBADO 1411272024 1329 a CC 1069467893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1069477982 KELLIS MARIA PEREZ FERIA POR CERTIFICAR 54705 - EVALUAR EL PROGESO DE NEGOCIAGION, TENENDO EN APROBADO 14/12/2024 1329 & CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
< TosaTToR RELLS WARIA FEREZ FERA FOR CERTIFICAR - T54530 - REALIZAR E PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y RPROBADO TR 13308 CC 1063487593 - NATRALIA PATRICIA NARVAEZ VANGARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cC 1069477982 KELLIS MARIA PEREZ FERIA POR CERTIFICAR EALIZAR 54031 DEFINIR LA TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION DE  [APROBADO 14/12/2024 1330 & CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1069481606 DARMELIS MONTERROZA MENDOZA POR CERTIFICAR 5758 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS [APROBADO 141122024 1329 a CC 1069467893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1069481606 DARMELIS MONTERROZA MENDOZA POR CERTIFICAR She700 SPALUAR ELPROCES0 e NECOCACION, TENENDO EN [APROBADO 1411272024 1329 a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
&3 1069731606 GARMELS VONTERROZA MENDOZA FOR CERTIFICAR 5453 - REALIZAR E PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y APROBADO a0 3308 CC 1060467893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ NAGARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cC 1069481606 DARMELIS MONTERROZA MENDOZA POR CERTIFICAR 64851 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBADO 1411272024 1330 a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
< T05087375 VILADIS DEL ROSARIG TAZARG WORA FOR CERTIFICAR 154755 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS |RPROBADO TR0 3298 CC 1059467893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ NAGARREZ
cC 1069487945 MILADIS DEL ROSARIO CAZARO MORA POR CERTIFICAR She700 SPALUAR ELPROCES0 e NECOCACION, TENTENDO EN [APROBADO 1411272024 1329 a 'CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
< T05087375 VILADIS DEL ROSARIG TAZARG WORA FOR CERTIFICAR 5455 - REALIZAR E PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y APROBADO a0 3308 CC 1050467893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ NAGARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cC 1069487945 MILADIS DEL ROSARIO CAZARO MORA POR CERTIFICAR 64851 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBADO 1411272024 1330 a 'CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
&3 060951758 TANDYS LLEVS TGPEZ ALARCON FOR CERTIFICAR 154755 - DESARROLLAR PLAN DE CIERFE DE VENTAS PARA APLICARLOS |RPROBADO TR0 3298 CC 1059467893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ NAGARREZ
cC 1069491498 LANDYS LILEYS LOPEZ ALARCON POR CERTIFICAR She700 SPALUAR ELPROCES0 e NECOCACION, TENENDO EN [APROBADO 1411272024 1329 a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
&3 060951758 TANDYS LLEVS TGPEZ ALARCON FOR CERTIFICAR 5453 - REALIZAR E PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y APROBADO a0 3308 CC 1060467893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ NAGARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cC 1069491498 LANDYS LILEYS LOPEZ ALARCON POR CERTIFICAR 64851 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBADO 1411272024 1330 a 'CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
&3 Tozz80887 VAR 105E FERALTA TORDECILLA FOR CERTIFICAR 154755 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS |RPROBADO TR0 3298 CC 1059467893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ NAGARREZ
cC 1072249887 VAIR JOSE PERALTA TORDECILLA POR CERTIFICAR She700 SPALUAR ELPROCES0 e NECOCACION, TENTENDO EN [APROBADO 1411272024 1329 a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
< Tozz80887 VAR 105E FERALTA TORDECILLA FOR CERTIFICAR 5455 - REALIZAR E PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y APROBADO a0 3308 CC 1050467893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ NAGARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cC 1072249887 VAIR JOSE PERALTA TORDECILLA POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, 54851 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBADO 1411272024 1330 a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
&3 TiozTea1 GWER ALBERTO FOR CERTIFICAR  [5544 - REALIZAR NEGOGIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 164755 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS | APROBADO TR0 3298 CC 1069467893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ NANIARREZ
cC 1102119312 OMER ALBERTO POR CERTIFICAR D ‘hﬁ‘E’;\E\z:R‘(NYE“G%::;\aEOWEKJLES?JSSME‘A%;Q EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION TENIENDO EN [APROBADO 1411272024 1329 a 'CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ




cc 1102119312 OMER ALBERTO RUIZ GUERRA POR CERTIFICAR  [5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, | 184880 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y APROBADO 1411212024 1330 a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cc 1102119312 GMER ALBERTO RUIZ GUERRA POR CERTIFICAR SSAA REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 84381 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBADO Ta/122024 1330 & CC 1069467893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 11052118 NEVER ANTONIO QUINTANA ESQUIVEL POR CERTIFICAR I LGS PROVEEDORES ¥ CLIE QBPJ;Z;?BES‘A;;(‘;::;; PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS [APROBADO 1212024 1329 a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cc 11052116 NEVER ANTONIO QUINTANA ESQUIVEL POR CERTIFICAR HA‘78ghitspvr/\xt‘nj;;gf;&gcmszgEv?ﬁs?ocmmoru, TENIENDO EN [APROBADO Ta/122024 13292 CC 1069467893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 11052118 NEVER ANTONIO QUINTANA ESQUIVEL POR CERTIFICAR G {54050 - REALIZAR £ PROGESO DE LA VENTA BE PRODUCTOS ¥ APROBADO /1212024 1330 a CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cc 11052118 NEVER ANTONIO QUINTANA ESQUIVEL POR CERTIFICAR 84381 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBADO Ta/122024 1330 & CC 1069467893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1152937816 WADELEVNA JOHANNA IMT CARMONA POR CERTIFICAR {6756 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS |APROBADO Ta/12/2024 1329 & CC 1069487893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cc 1152037616 MADELEYNA JOHANNA MAZEENET CARMONA POR CERTIFICAR J‘;;;;;l‘gﬁ{[{;ﬁ;‘x;{;c};g5E‘EEQOC‘AC.ON, TENIENDO EN APROBADO T4/122024 1329 2 CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 152937616 IWLEVNA JOHANNA IWT CARNONA FOR CERTIFICAR 4000 REALIZAR EL PROGESO DE LA VENTA OE PRODUCTOS Y APROBADO TaM1212024 1330 & CC 1069457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cc 1152037616 MADELEYNA JOHANNA MAZEENET CARMONA POR CERTIFICAR 84381 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBADO 47122024 1330 & CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1163228661 TVON JEANETH QUINTANA SIBAJA POR CERTIFICAR 51755 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS |APROBADO 41212024 1329 a CC 1069457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cc 1163228681 VON JEANETH QUINTANA SIBAJA POR CERTIFICAR J‘;;;;;l‘gﬁ{[{;ﬁ;‘x;{;c};g5E‘EEQOC‘AC.ON, TENIENDO EN APROBADO T4/122024 1329 2 CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 1163228661 TVON JEANETH QUINTANA SIBAJA POR CERTIFICAR 4000 REALIZAR EL PROGESO DE LA VENTA OE PRODUCTOS Y APROBADO 471272024 13.30 & CC 1069457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cc 1163228681 VON JEANETH QUINTANA SIBAJA POR CERTIFICAR 84381 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBADO 47122024 1330 2 CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 15049677 CARLOS ENRIQUE WRA ROJAS POR CERTIFICAR 51708 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS |APROBADO Ta1212024 1329 a CC 1069457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cc 15040677 CARLOS ENRIQUE MIRA ROJAS POR CERTIFICAR J‘;;;;;l‘gﬁ{[{;ﬁ;‘x;{;c};g5E‘EEQOC‘AC.ON, TENIENDO EN APROBADO 47122024 1329 2 CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 15049677 CARLOS ENRIQUE IWRA ROJAS POR CERTIFICAR 4000 REALIZAR EL PROGESO DE LA VENTA OE PRODUCTOS Y APROBADO Tal1212024 1330 & CC 1069457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cc 15040677 CARLOS ENRIQUE MIRA ROJAS POR CERTIFICAR 84381 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBADO 47122024 1330 2 CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 'm:: IMTHER [VARGAS BRACANONTE FOR CERTIFICAR 151705 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS |APROBADO 41212024 1329 & CC 1069457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cc 30568634 DIANA ESTHER [VARGAS BRACAMONTE POR CERTIFICAR J‘;;;;;l‘gﬁ{[{;ﬁ;‘x;{;c};g5E‘EEQOC‘AC.ON, TENIENDO EN APROBADO 47122024 1329 2 CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC [VARGAS BRACANONTE FOR CERTIFICAR 4000 REALIZAR EL PROGESO DE LA VENTA OE PRODUCTOS Y APROBADO Tal1212024 1330 & CC 1069457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cc DIANA ESTHER [VARGAS BRACAMONTE POR CERTIFICAR 84381 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBADO 47122024 1330 & CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC ERICA PATRICIA GYOLA DE LA OSSA FOR CERTIFICAR 51758 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS |APROBADO Ta1212024 1329 a CC 1069457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cc ERICA PATRICIA GYOLA DE LA OSSA OR CERTIFICAR —[5644 - REALTZAR NEGOIAGION CON LOS PROVEEDORES ¥ ¢ CLIENTES. J:ENA‘739”—‘5;:[‘5;;:2;;;0‘(:1(58‘I;EKV‘JE(;OC\ACION, TENIENDO EN APROBADO 47122024 1329 2 CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 30573285 ERICA PATRICIA GYOLA DE LA OSSA PR CERTIFICAR 5644 - REALIZAR NEGOCIAGION CON LOS PROVEEDORES v Gl 4000 REALIZAR EL PROGESO DE LA VENTA OF PRODUCTOS Y APROBADO Tal1212024 1330 & CC 1069457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cc 30573285 ERICA PATRICIA GYOLA DE LA OSSA POR CERTIFICAR 84381 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBADO 47122024 1330 a CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 30574317 LINA MARGARITA HERRERA VELASQUEZ POR CERTIFICAR 151708 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS |APROBADO Ta/12/2024 1329 & CC 1069457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cc 30574317 LINA MARGARITA HERRERA VELASQUEZ FOR CERTIFICAR —[5644 - REALTZAR NEGOGCIAGION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, J:ENA‘739”—‘5;:[‘5;;:2;;;0‘(:1(58‘I;EKV‘JE(;OC\ACION, TENIENDO EN APROBADO 47122024 1329 2 CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC LTSMSH LINA MARGARITA HERRERA VELASQUEZ PR CERTIFICAR 5644 - REALIZAR NECOGIAGION CON LOS PROVEEDORES v GLIENTES, [ 164550 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y APROBADO 41212024 1330 & CC 1069457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cc 30574317 LINA MARGARITA HERRERA VELASQUEZ POR CERTIFICAR 5844 - REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, 184381 - DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE | APROBADO 47122024 1330 a CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
cC 7368100 'm&)l) RICARDO ACEVEDO PR CERTIFICAR 5644 - REALIZAR NECOGIAGION CON LOS PROVEEDORES v GLIENTES, —[164705 - DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS [APROBADO 1212024 1329 & CC 1069457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
&3 B WIGUEL FRANCISCO RICARDO ACEVEDD FOR CERTIFICAR 14 “REALIZAR NEGOGIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CLIENTES, 164793 EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN RPROBADO TRE 359a CC 1063487893 - NATRALIA PATRICIA NARVAEZ VANOARREZ
cC 7368100 MIGUEL FRANCISCO RICARDO ACEVEDO PR CERTIFICAR 5644 - REALIZAR NECOGIAGION CON LOS PROVEEDORES v CLIENTES, [ 164550 - REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y APROBADO Tal1212024 1330 & CC 1069457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS ESTABLECIDAS POR LA SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
cc 7368100 [FoUEL FrANCiSTO RICARDO ACEVEDO POR CERTIFICAR gg“:‘:%.%E‘:“fiQ‘EES’E';‘ER’!,E?Ji%?fffﬂ!?i?ﬁ‘iiiﬂﬁE‘E”TES' maag;:é%ﬁiégﬁiﬁégnsﬁs Egz‘é‘ﬁjéﬂgﬁxﬁgcocmcwm DE  [APROBADO 47122024 1330 & CC 1060457893 - NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ
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Documento de Autorizacién, Reconocimiento y

Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais

Unidad 6 Subunidad que Genera

Usuario que Genera Reporte:

Reporte:

Eocha v Hara Generacidn Renarta:

MHhpaterni

36-02-00-023-

911510

HUMBERTO JOSE PATERNINA
ESPITIA

CENTRO AGROPECUARIO Y DE
BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-
CORDOBA

inovoac 7 dao nnviamhra da 2024

Comision Servicio al Interior del Pais - Tramite - Inicial

Solicitud de Comisién No 314924 Fecha Solicitud 2024-11-07 Estado de la Comisién Autorizada Unidad Ejecutora o Subunidad - 36-02-00-023-911510 CENTRO AGROPECUARIO Y DE
. BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-CORDOBA
Tipo de Comisién Servicio Fecha Aut./ Rech. 2024-11-07 Genera Viaticos SI Genera gastos de viaje Si Requiere Pasajes Aéreos NO
Transporte por Via Terrestre Area u Oficina formacion Tipo de tramite Inicial Comisioén Inicial
CDP de viaticos
. 4124 . L 911545 CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-CORDOBA - SERVICIOS
Consecutivo CDP Dependencia Solicitante PRESTADOS A LA FORMACION
C-3603-1300-19-708020-3603025-02 - ADQUIS. DE BYS - SERVICIO DE FORMACION C-3603-1300-19-708020-3603025-02 - ADQUIS. DE BYS - SERVICIO DE
. PROFESIONAL INTEGRAL - FORTALECIMIENTO DE LOS SERVICIOS PARA LA - FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL - FORTALECIMIENTO DE LOS
Rubro Presupuestal de Viaticos ATENCION INTEGRAL DE LA POBLACION DE LA ECONOMIA CAMPESINA Y DE LA |Rubro Presupuestal de Gastos de Viaje SERVICIOS PARA LA ATENCION INTEGRAL DE LA POBLACION DE LA
ECONOMIA POPULAR NACIONAL ECONOMIA CAMPESINA Y DE LA ECONOMIA POPULAR NACIONAL
. . . ) - Aot 6 Pernocta | Porcentaj A
Tipo y Numero de Fecha Inicial Fecha final Dpto. / Municipio | Dpto./ Municipio Ne°. i = . Base de Valor Viatico Valor Total Valor Gastos Valor total a N A2
fombis Documento Ca szl Comisién Comision Origen Destino Dias lggm?si(:’:: Perr?octa el Gl Liquidacion Diario Viaticos de Viaje pagar BRletoidalalCami=NlRogiEIcE 0

MINISTERIO DE HACIENDA

Y CREDITO PUBLICO

Firmado digitalmente por: MINISTERIO DE HACIENDA Y
CREDITO PUBLICO

Serial del certificado: 5540827336374662968
Entidad: Persona Juridica
Unidad Organizacional: SUBDIRECCION DE OPERACIONES
Hora de firma: 2024/11/07 11:23:35 -05:00
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Este documento se encuentra firmado digitalmente de acuerdo a los lineamientos legales definidos en la ley 527 de 1.999 y sus decretos reglamentarios. Por lo tanto, el original de este documento se encuentra en formato electrénico y goza de autenticidad, integridad y no repudiacién. Los

certificados digitales de firma del presente documento se han emitido por una entidad de certificacién digital Abierta de confianza.




Documento de Autorizacion, Reconocimiento y Usuario que Genera Reporte: MHhpaterni HUMBERTO JOSE PATERNINA
Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais ESPITIA
Unidad 6 Subunidad que Genera 36-02-00-023- CENTRO AGROPECUARIO Y DE
Reporte: 911510 BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-
CORDOBA
Foacha v Hara Ganeracridn Ranarta- inoviae 7 do naviamhra da 20924
2024-11-12 2024-11-12 CORDOBA CORDOBA / CHINU 05 No 50
2024-11-12 2024-11-12 CORDOBA / CHINU vl 05 No 50
2024-11-13 2024-11-13 COoRDOBA CORDOBA / CHINU 05 No 50
2024-11-13 2024-11-13 CORDOBA / CHINU CMOORNDT%BRTA 0,5 No 50
2024-11-14 2024-11-14 CORDOBA CoRDoBA! 05 No 50
NATHALIA INSTRUCTO
s cc: 1069487893 R peonr | Autorizada 5 4.465.545,00 126.195,00 630.975,00 325.000,00 955.975,00 :L\"RFg*,fETS'%E?\'EMAC'ON
MANJARREZ R.5823834
2024-11-14 2024-11-14 CRoos vl 05 No 50

Este documento se encuentra firmado digitalmente de acuerdo a los lineamientos legales definidos en la ley 527 de 1.999 y sus decretos reglamentarios. Por lo tanto, el original de este documento se encuentra en formato electrénico y goza de autenticidad, integridad y no repudiacién. Los

certificados digitales de firma del presente documento se han emitido por una entidad de certificacién digital Abierta de confianza.
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Documento de Autorizaciéon, Reconocimiento y Usuario que Genera Reporte: MHhpaterni HUMBERTO JOSE PATERNINA
Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais ESPITIA
Unidad 6 Subunidad que Genera 36-02-00-023- CENTRO AGROPECUARIO Y DE
Reporte: 911510 BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-
CORDOBA
Farha v Hara (Ganararidn Rannrta- imoyniace 7 da npviamhra Ao 2N241
2024-11-15 2024-11-15 CORDOBA CoRDoBA! 05 No 50
2024-11-15 2024-11-15 CRoos vl 05 No 50
2024-11-16 2024-11-16 ?\AOOR’\E)TOE?Q/TA/ CSC))ARHI?A%E:JAN/ 0,5 No 50
2024-11-16 2024-11-16 CORDOBA! CORD OB 05 No 50
Totales Solicitud de Comision 630.975,00 325.000,00 955.975,00
OBJETO DE LA COMISION
IMPARTIR FORMACION PROFESIONAL
ORDENADOR DEL GASTO
Identificacion: 78023672 Nombre: HUMBERTO PATERNINA ESPITIA Cargo: SUBDIRECTOR CENTRO AGROPECUARIO Y DE
BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR - CORDOBA
VISTO BUENO JEFE INMEDIATO
Nombre: Cargo:

Firma Responsable
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Este documento se encuentra firmado digitalmente de acuerdo a los lineamientos legales definidos en la ley 527 de 1.999 y sus decretos reglamentarios. Por lo tanto, el original de este documento se encuentra en formato electrénico y goza de autenticidad, integridad y no repudiacién. Los

certificados digitales de firma del presente documento se han emitido por una entidad de certificacién digital Abierta de confianza.




Documento de Autorizaciéon, Reconocimiento y Usuario que Genera Reporte: MHhpaterni HUMBERTO JOSE PATERNINA

Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais ESPITIA
Unidad 6 Subunidad que Genera ~ 36-02-00-023-  CENTRO AGROPECUARIO Y DE

Reporte: 911510 BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-
CORDOBA
Eacha v Hara Ganaracidn Renarta: inavac 7 da noviamhra da 2024
Verificado Por: CARLOS ANDRES HOYOS SUAREZ Fecha Verificacion: |07/ll/2024 9:53:42

Firmado digitalmente por:

Nombre: HUMBERTO JOSE PATERNINA
ESPITIA

Cédula de ciudadania: 78023672

Usuario SIIF: MHhpaterni

7/11/2024 11:23:51 a. m.
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certificados diaitales de firma del bresente documento se han emitido bor una entidad de certificacion diaital Abierta de confianza.



FORMATO INFORME LEGALIZACION DESPLAZAMIENTO- CONTRATISTA

CIUDAD Y FECHA: 26/11/2024

PRESENTADO A: Viviana Benavides Mesias

ORDEN DE VIAJE No: FECHA DE INICIO: FECHA DE FINALIZACION:
314924 12/11/2024 16/11/2024
LUGAR A DONDE REALIZO REGIONAL / CENTRO DE OTRA : ( ciudad)
EL DESPLAZAMIENTO FORMACION
Cérdoba - Centro Agropecuario y de | Chint y Sahagun
Biotecnologia El Porvenir

OBJETIVO DEL DESPLAZAMIENTO: IMPARTIR FORMACION PROFESIONAL EN LAS FICHA 3106199 y
3114356

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:

Se desarrollé formacidn profesional integral para atender clientes de acuerdo con
procedimiento de servicio y normativa de la ficha 3106199 y 3114356

RESULTADOS:

1. Desarrollo de la formacidn segtin programacidn asignada.

EVIDENCIAS O SOPORTES: Enuncie los archivos que soportan estos resultados y anexe lo correspondiente en este Informe

1. Listados de asistencia de los aprendices.
2. Tiquetes de transporte intermunicipal.

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA
CONCLUSIONES

DATOS DEL CONTRATISTA
NOMBRE Y APELLIDO FIRMA

NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ

VISTO BUENO SUPERVISOR
CARGO DEL SUPERVISOR NOMBRE Y APELLIDO FIRMA
SUPERVISOR
INSTRUCTOR G20 VIVIANA BENAVIDES MESIAS

GTH-F-087 V.02




REGISTRO FOTOGRAFICO FICHAS 3106199 Y 3114356

LISTA DE ASISTENCIA.
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Versién: 02

Caédigo:
GRF-F-076

GASTOS DE DESPLAZAMIENT

COMPROBANTE LEGALIZACION GASTOS TRANSPORTE
INFORMAL - CONTRATISTAS

CIUDAD / MUNICIPIO - FECHA: Chind ( 12y 13 ) Sahagtin (14, 15 y 16 de Noviembre) Cédigo Regional : 23
NOMBRE DEL CONTRATISTA: NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ Cédigo Centro: 9115
No. DOCUMENTO IDENTIDAD: 1069487893 Fecha de elaboracién: 11/26/2024

En desarrollo de la comisién No. 314924 durante los dias 12,13, 14,15 y 16 de Noviembre de 2024 se informa que en los tramos detallados a continuacidn, fue necesario utilizar transporte informal sin
generacion de documento soporte de pago por parte del prestador del servicio:

FECHA TRAYECTO GENERADOR DEL PAGO MEDIO DE TRANSPORTE EMPLEADO VALOR PAGADO
11/12/2024 Terminal -Institucién Educativa San Francisco de Asis- Terminal Moto 15000
11/13/2024 Terminal -Institucién Educativa San Francisco de Asis- Terminal Moto 15000
11/14/2024 Terminal -Institucién Educativa Arenas del Norte- Terminal Moto 15000
11/15/2024 Terminal -Institucién Educativa Arenas del Norte- Terminal Moto 15000
11/16/2024 Terminal -Institucién Educativa Arenas del Norte- Terminal Moto 15000

RAZON POR LA CUAL, SE AUTORIZA EL GASTO INCURRIDO CUYO VALOR PAGADO EQUIVALE A: 75000

Para efectos legales el contratista certifica bajo la gravedad del juramento, que las actividades objeto del desplazamiento se cumplieron a cabalidad y el valor cobrado corresponde al valor efectivamente
pagado al prestador del servicio de transporte informal.

Este formato aplica Unicamente para justificar gastos de transporte en aquellos sitios donde no se cuenta con transporte formal.

Teniendo en cuenta las certificaciones suscritas por el doy su jefe i Jii se autoriza el presente gasto.
COMISIONADO CONTRATISTA SUPERVISOR DE CONTRATO ORDENAD:! GASTO
: NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ |Nombre | VIVIANA BENAVIDES MESIAS Nombre comple HUJMB T o
Numero de Contrato: CO1.PCCNTR.5823834 Cargo: COORDINADOR ACADEMICO Cargo: )
et
g = 2
Firma: Y B s Firma: Firma: ‘\

-~




Documento de Autorizacién, Reconocimiento y

Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais

Unidad 6 Subunidad que Genera

Usuario que Genera Reporte:

Reporte:

Eocha v Hara Generacidn Renarta:

MHhpaterni

36-02-00-023-

911510

HUMBERTO JOSE PATERNINA
ESPITIA

CENTRO AGROPECUARIO Y DE
BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-
CORDOBA

martac 12 dao naviamhra da 2024

Comision Servicio al Interior del Pais - Tramite - Inicial

Solicitud de Comisién No 319524 Fecha Solicitud 2024-11-12 Estado de la Comisién Autorizada Unidad Ejecutora o Subunidad - 36-02-00-023-911510 CENTRO AGROPECUARIO Y DE
. BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-CORDOBA
Tipo de Comisién Servicio Fecha Aut./ Rech. 2024-11-12 Genera Viaticos SI Genera gastos de viaje Si Requiere Pasajes Aéreos NO
Transporte por Via Terrestre Area u Oficina formcion Tipo de tramite Inicial Comisioén Inicial
CDP de viaticos
. 4124 . L 911545 CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-CORDOBA - SERVICIOS
Consecutivo CDP Dependencia Solicitante PRESTADOS A LA FORMACION
C-3603-1300-19-708020-3603025-02 - ADQUIS. DE BYS - SERVICIO DE FORMACION C-3603-1300-19-708020-3603025-02 - ADQUIS. DE BYS - SERVICIO DE
. PROFESIONAL INTEGRAL - FORTALECIMIENTO DE LOS SERVICIOS PARA LA - FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL - FORTALECIMIENTO DE LOS
Rubro Presupuestal de Viaticos ATENCION INTEGRAL DE LA POBLACION DE LA ECONOMIA CAMPESINA Y DE LA |Rubro Presupuestal de Gastos de Viaje SERVICIOS PARA LA ATENCION INTEGRAL DE LA POBLACION DE LA
ECONOMIA POPULAR NACIONAL ECONOMIA CAMPESINA Y DE LA ECONOMIA POPULAR NACIONAL
. . . ) - Aot 6 Pernocta | Porcentaj A
Tipo y Numero de Fecha Inicial Fecha final Dpto. / Municipio | Dpto./ Municipio Ne°. i = . Base de Valor Viatico Valor Total Valor Gastos Valor total a N A2
fombis Documento Ca szl Comisién Comision Origen Destino Dias lggm?si(:’:: Perr?octa el Gl Liquidacion Diario Viaticos de Viaje pagar BRletoidalalCami=NlRogiEIcE 0

MINISTERIO DE HACIENDA

Y CREDITO PUBLICO

Firmado digitalmente por: MINISTERIO DE HACIENDA Y
CREDITO PUBLICO

Serial del certificado: 5540827336374662968
Entidad: Persona Juridica
Unidad Organizacional: SUBDIRECCION DE OPERACIONES
Hora de firma: 2024/11/12 22:35:07 -05:00

Pagina 1 de 4

Este documento se encuentra firmado digitalmente de acuerdo a los lineamientos legales definidos en la ley 527 de 1.999 y sus decretos reglamentarios. Por lo tanto, el original de este documento se encuentra en formato electrénico y goza de autenticidad, integridad y no repudiacién. Los

certificados digitales de firma del presente documento se han emitido por una entidad de certificacién digital Abierta de confianza.




Documento de Autorizaciéon, Reconocimiento y Usuario que Genera Reporte: MHhpaterni HUMBERTO JOSE PATERNINA
Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais ESPITIA
Unidad 6 Subunidad que Genera 36-02-00-023- CENTRO AGROPECUARIO Y DE
Reporte: 911510 BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-
CORDOBA

Foacha v Hara Ganeracridn Ranarta- martac 192 do nnviamhra da 20924

2024-11-18 2024-11-18 CORDOBA COoRDoBA! 05 No 50

2024-11-18 2024-11-18 CoRoosA! vl 05 No 50

2024-11-19 2024-11-19 COoRDOBA coRooBal 05 No 50

2024-11-19 2024-11-19 CSCLRHDA%BUAN/ CMOORNDT%BRTA 0,5 No 50

2024-11-20 2024-11-20 CORDOBA CoRDoBA! 05 No 50

2024-11-20 2024-11-20 CRoos vl 05 No 50

Pagina 2 de

Este documento se encuentra firmado digitalmente de acuerdo a los lineamientos legales definidos en la ley 527 de 1.999 y sus decretos reglamentarios. Por lo tanto, el original de este documento se encuentra en formato electrénico y goza de autenticidad, integridad y no repudiacién. Los

certificados digitales de firma del presente documento se han emitido por una entidad de certificacién digital Abierta de confianza.




NATHALIA

PATRICIA

NARVAEZ
MANJARREZ

CC: 1069487893

INSTRUCTO
R
CO1.PCCNT
R.5823834

Documento de Autorizacién, Reconocimiento y
Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais

Autorizada

2024-11-21

2024-11-21

2024-11-22

2024-11-22

2024-11-23

2024-11-23

2024-11-25

2024-11-21

2024-11-21

2024-11-22

2024-11-22

2024-11-23

2024-11-23

2024-11-25

CORDOBA /
MONTERIA

CORDOBA/
SAHAGUN

CORDOBA /
MONTERIA

CORDOBA /
SAHAGUN

CORDOBA/
MONTERIA

CORDOBA /
SAHAGUN

CORDOBA /
MONTERIA

CORDOBA /
SAHAGUN

CORDOBA /
MONTERIA

CORDOBA /
SAHAGUN

CORDOBA /
MONTERIA

CORDOBA /
SAHAGUN

CORDOBA /
MONTERIA

CORDOBA /
SAHAGUN

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

No

Usuario que Genera Reporte: MHhpaterni
Unidad 6 Subunidad que Genera 36-02-00-023-
Reporte: 911510
Farha v Hara (Ganararidn Rannrta- ma

50 4.465.545,00 126.195,00 883.365,00
50

50

50

50

50

50

HUMBERTO JOSE PATERNINA
ESPITIA

CENTRO AGROPECUARIO Y DE
BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-
CORDOBA

455.000,00

rtac 12 Aa nnviamhra Aa 2021

1.338.365,00

Este documento se encuentra firmado digitalmente de acuerdo a los lineamientos legales definidos en la ley 527 de 1.999 y sus decretos reglamentarios. Por lo tanto, el original de este documento se encuentra en formato electrénico y goza de autenticidad, integridad y no repudiacién. Los

certificados digitales de firma del presente documento se han emitido por una entidad de certificacién digital Abierta de confianza.

Alistar procesos formativos e impartir
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Documento de Autorizacién, Reconocimiento y
Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais

Usuario que Genera Reporte: MHhpaterni HUMBERTO JOSE PATERNINA

ESPITIA

Unidad 6 Subunidad que Genera 36-02-00-023- CENTRO AGROPECUARIO Y DE

Reporte: 911510 BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-
CORDOBA
Farha v Hara (Ganararidn Rannrta- martac 12 da nnviamhra da 2N21
/ /
2024-11-25 2024-11-25 NN i 05 No 50
Totales Solicitud de Comision 883.365,00 455.000,00 | 1.338.365,00
OBJETO DE LA COMISION
Alistar procesos formativos e impartir
ORDENADOR DEL GASTO
Identificacion: 78023672 Nombre: HUMBERTO PATERNINA ESPITIA Cargo: SUBDIRECTOR CENTRO AGROPECUARIO Y DE
BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR - CORDOBA
VISTO BUENO JEFE INMEDIATO
Nombre: Cargo:
Firma Responsable
Verificado Por: CARLOS ANDRES HOYOS SUAREZ Fecha Verificacion: 12/11/2024 12:20:21

Firmado digitalmente por:

Nombre: HUMBERTO JOSE PATERNINA
ESPITIA

Cédula de ciudadania: 78023672

Usuario SIIF: MHhpaterni

12/11/2024 10:35:19 p. m.

Pagina 4 de 4

Este documento se encuentra firmado digitalmente de acuerdo a los lineamientos legales definidos en la ley 527 de 1.999 y sus decretos reglamentarios. Por lo tanto, el original de este documento se encuentra en formato electrénico y goza de autenticidad, integridad y no repudiacion. Los

certificados diaitales de firma del presente documento se han emitido bor una entidad de certificacion diaital Abierta de confianza.




FORMATO INFORME LEGALIZACION DESPLAZAMIENTO- CONTRATISTA

CIUDAD Y FECHA: 27/11/2024

PRESENTADO A: Viviana Benavides Mesias

ORDEN DE VIAJE No: FECHA DE INICIO:

FECHA DE FINALIZACION:

319524 18/11/2024

25/11/2024

LUGAR A DONDE REALIZO | REGIONAL / CENTRO DE
EL DESPLAZAMIENTO FORMACION

OTRA : ( ciudad)

Cérdoba - Centro Agropecuario y de
Biotecnologia El Porvenir

Sahagtn

OBJETIVO DEL DESPLAZAMIENTO: IMPARTIR FORMACION PROFESIONAL EN LA FICHA 3114356

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:

Se desarrollé formacidn profesional integral para atender clientes de acuerdo con

procedimiento de servicio y normativa de la ficha 3114356

RESULTADOS:

1. Desarrollo de la formacion seglin programacion asignada.

EVIDENCIAS O SOPORTES: Enuncie los archivos que soportan estos resultados y anexe lo correspondiente en este Informe

1. Listados de asistencia de los aprendices.
2. Tiquetes de transporte intermunicipal.

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA
CONCLUSIONES
DATOS DEL CONTRATISTA

NOMBRE Y APELLIDO FIRMA
NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ

VISTO BUENO SUPERVISOR
CARGO DEL SUPERVISOR NOMBRE Y APELLIDO FIRMA

SUPERVISOR

INSTRUCTOR G20 VIVIANA BENAVIDES MESIAS

GTH-F-087 V.02




REGISTRO FOTOGRAFICO

LISTA DE ASISTENCIA.
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Versién: 02

Caédigo:
GRF-F-076

GASTOS DE DESPLAZAMIENT

COMPROBANTE LEGALIZACION GASTOS TRANSPORTE
INFORMAL - CONTRATISTAS

CIUDAD / MUNICIPIO - FECHA: Sahagun (18,19,20,21,22,,23 y 25 de Noviembre) Codigo Regional : 23
NOMBRE DEL CONTRATISTA: NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ Codigo Centro: 9115
No. DOCUMENTO IDENTIDAD: 1069487893 Fecha de elaboracion: 11/27/2024

En desarrollo de la comision No. 319524 durante los dias 18,19,20,21,22 ,23 y 25 de Noviembre de 2024 se informa que en los tramos detallados a continuacion, fue necesario utilizar transporte informal sin
generacion de documento soporte de pago por parte del prestador del servicio:

FECHA TRAYECTO GENERADOR DEL PAGO MEDIO DE TRANSPORTE EMPLEADO VALOR PAGADO
11/18/2024 Terminal -Institucién Educativa Arenas del Norte- Terminal Moto 15000
11/19/2024 Terminal -Institucién Educativa Arenas del Norte- Terminal Moto 15000
11/20/2024 Terminal -Institucién Educativa Arenas del Norte- Terminal Moto 15000
11/21/2024 Terminal -Institucién Educativa Arenas del Norte- Terminal Moto 15000
11/22/2024 Terminal -Institucién Educativa Arenas del Norte- Terminal Moto 15000
11/23/2024 Terminal -Institucién Educativa Arenas del Norte- Terminal Moto 15000
11/25/2024 Terminal -Institucién Educativa Arenas del Norte- Terminal

RAZON POR LA CUAL, SE AUTORIZA EL GASTO INCURRIDO CUYO VALOR PAGADO EQUIVALE A: 105000

Para efectos legales el contratista certifica bajo la gravedad del juramento, que las actividades objeto del desplazamiento se cumplieron a cabalidad y el valor cobrado corresponde al valor efectivamente
pagado al prestador del servicio de transporte informal.

Este formato aplica Unicamente para justificar gastos de transporte en aquellos sitios donde no se cuenta con transporte formal.

Teniendo en cuenta las certificaciones suscritas por el isionado y su jefe i Jii se autoriza el presente gasto.
COMISIONADO CONTRATISTA SUPERVISOR DE CONTRATO ORDENADOR L GASTO
: NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ |Nombre | VIVIANA BENAVIDES MESIAS HU :
Numero de Contrato: CO1.PCCNTR.5823834 Cargo: COORDINADOR ACADEMICO Cargo:
sl :/,: e
Firma: P T T e Firma: Firma:
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Documento de Autorizacién, Reconocimiento y
Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais

Usuario que Genera Reporte:

Unidad 6 Subunidad que Genera

Reporte:

Eocha v Hara Generacidn Renarta:

MHhpaterni

36-02-00-023-

911510

HUMBERTO JOSE PATERNINA

ESPITIA

CENTRO AGROPECUARIO Y DE
BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-

CORDOBA

inovoac 21 do noviamhro do 2024

Comision Servicio al Interior del Pais - Tramite - Inicial

Solicitud de Comisién No 333924 Fecha Solicitud 2024-11-21 Estado de la Comisién Autorizada Unidad Ejecutora o Subunidad - 36-02-00-023-911510 CENTRO AGROPECUARIO Y DE
. BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-CORDOBA
Tipo de Comisién Servicio Fecha Aut./ Rech. 2024-11-21 Genera Viaticos SI Genera gastos de viaje Si Requiere Pasajes Aéreos NO
Transporte por Via Terrestre Area u Oficina formacion Tipo de tramite Inicial Comisioén Inicial
CDP de viaticos
. 4124 . L 911545 CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-CORDOBA - SERVICIOS
Consecutivo CDP Dependencia Solicitante PRESTADOS A LA FORMACION
C-3603-1300-19-708020-3603025-02 - ADQUIS. DE BYS - SERVICIO DE FORMACION C-3603-1300-19-708020-3603025-02 - ADQUIS. DE BYS - SERVICIO DE
. PROFESIONAL INTEGRAL - FORTALECIMIENTO DE LOS SERVICIOS PARA LA - FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL - FORTALECIMIENTO DE LOS
Rubro Presupuestal de Viaticos ATENCION INTEGRAL DE LA POBLACION DE LA ECONOMIA CAMPESINA Y DE LA |Rubro Presupuestal de Gastos de Viaje SERVICIOS PARA LA ATENCION INTEGRAL DE LA POBLACION DE LA
ECONOMIA POPULAR NACIONAL ECONOMIA CAMPESINA Y DE LA ECONOMIA POPULAR NACIONAL
. . . ) - Aot 6 Pernocta | Porcentaj A
Tipo y Numero de Fecha Inicial Fecha final Dpto. / Municipio | Dpto./ Municipio Ne°. i = . Base de Valor Viatico Valor Total Valor Gastos Valor total a N A2
fombis Documento Ca szl Comisién Comision Origen Destino Dias lggm?si%l: Perr?octa el Gl Liquidacion Diario Viaticos de Viaje pagar BRletoidalalCami=NlRogiEIcE 0

MINISTERIO DE HACIENDA

Y CREDITO PUBLIC

Este documento se encuentra firmado digitalmente de acuerdo a los lineamientos legales definidos en la ley 527 de 1.999 y sus decretos reglamentarios. Por lo tanto, el original de este documento se encuentra en formato electrénico y goza de autenticidad, integridad y no repudiacién. Los
certificados digitales de firma del presente documento se han emitido por una entidad de certificacién digital Abierta de confianza.

O

Firmado digitalmente por: MINISTERIO DE HACIENDA Y
CREDITO PUBLICO

Serial del certificado: 5540827336374662968
Entidad: Persona Juridica
Unidad Organizacional: SUBDIRECCION DE OPERACIONES
Hora de firma: 2024/11/21 21:37:53 -05:00
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Fal Documento de Autorizacion, Reconocimiento y Usuario que Genera Reporte: MHhpaterni EgM?iRTO JOSE PATERNINA
Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais
Nacion Unidad 6 Subunidad que Genera  36-02-00-023-  CENTRO AGROPECUARIO Y DE
Reporte: 911510 BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-
CORDOBA
Foacha v Hara Ganeracridn Ranarta- inoviae 21 do naviamhra Ao 20241
2024-11-26 2024-11-26 CORDOBA CoRDoBA! 05 No 50
2024-11-26 2024-11-26 CoRoosA! vl 05 No 50
2024-11-27 2024-11-27 CoRDOBA corooBal 05 No 50
2024-11-27 2024-11-27 cg.ARHDA%BUAN/ CMOORNDT%BR¢A{ 0,5 No 50
2024-11-28 2024-11-28 CORDOBA CoRDoBA! 05 No 50
NATHALIA INSTRUCTO
s cc: 1069487893 R peonr | Autorizada 5 4.465.545,00 126.195,00 630.975,00 325.000,00 955.975,00  |imapoartir formacion
MANJARREZ R.5823834
2024-11-28 2024-11-28 CRoos vl 05 No 50

Pagina 2 de

Este documento se encuentra firmado digitalmente de acuerdo a los lineamientos legales definidos en la ley 527 de 1.999 y sus decretos reglamentarios. Por lo tanto, el original de este documento se encuentra en formato electrénico y goza de autenticidad, integridad y no repudiacién. Los

certificados digitales de firma del presente documento se han emitido por una entidad de certificacion digital Abierta de confianza.




L ™! _J Documento de Autorizacion, Reconocimiento y Usuario que Genera Reporte: MHhpaterni HUMBERTO JOSE PATERNINA

I’ i ! . - - - - r
“ﬂ Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais ESPITIA
Nacion Unidad 6 Subunidad que Genera  36-02-00-023-  CENTRO AGROPECUARIO Y DE
Reporte: 911510 BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-
CORDOBA
Farha v Hara (Ganararidn Rannrta- inoaynviace 21 da pnviamhra Aa 2N21
2024-11-29 2024-11-29 CORDOBA CoRDoBA! 05 No 50
2024-11-29 2024-11-29 CRoos vl 05 No 50
2024-11-30 2024-11-30 ?\AO(DRBE)TOE??/T)Q/ CSC))ARHI?A%BUAN/ 0,5 No 50
2024-11-30 2024-11-30 CORDOBA! CORD OB 05 No 50
Totales Solicitud de Comision 630.975,00 325.000,00 955.975,00

OBJETO DE LA COMISION

imapoartir formacion

ORDENADOR DEL GASTO

|dentificacion: 78023672 Nombre: HUMBERTO PATERNINA ESPITIA Cargo: SUBDIRECTOR CENTRO AGROPECUARIO Y DE
BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR - CORDOBA

VISTO BUENO JEFE INMEDIATO

Nombre: Cargo:

Firma Responsable

Pagina 3 de 4

Este documento se encuentra firmado digitalmente de acuerdo a los lineamientos legales definidos en la ley 527 de 1.999 y sus decretos reglamentarios. Por lo tanto, el original de este documento se encuentra en formato electrénico y goza de autenticidad, integridad y no repudiacién. Los
certificados digitales de firma del presente documento se han emitido por una entidad de certificacién digital Abierta de confianza.



L.,_JPJ Documefr'\to de Autorizaci_ép', Reconoc_:imiento y Usuario que Genera Reporte: MHhpaterni HUMBERTO JOSE PATERNINA
.- Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais ESPITIA
Hﬂl} Ij“ Unidad 6 Subunidad que Genera ~ 36-02-00-023- CENTRO AGROPECUARIO Y DE
Reporte: 911510 BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-
CORDOBA
EFoacha v Hora Generacidn Rannrta- hiovine 21 do nnviiamhro dao 2024
Verificado Por: |CARLOS ANDRES HOYOS SUAREZ Fecha Verificacion: |21/ll/2024 21:29:09

r Firmado digitalmente por:
AN Nombre: HUMBERTO JOSE PATERNINA
r W/ ESPITIA
Cédula de ciudadania: 78023672
= = Usuario SIIF: MHhpaterni
NacIon 20172024 9:37:10 p. m.

Este documento se encuentra firmado digitalmente de acuerdo a los lineamientos legales definidos en la ley 527 de 1.999 y sus decretos reglamentarios. Por lo tanto, el original de este documento se encuentra en formato electrénico y goza de autenticidad, integridad y no repudiacion. Los
certificados diaitales de firma del bresente documento se han emitido bor una entidad de certificacion diaital Abierta de confianza.
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FORMATO INFORME LEGALIZACION DESPLAZAMIENTO- CONTRATISTA

CIUDAD Y FECHA: 05/12/2024

PRESENTADO A: Viviana Benavides Mesias

ORDEN DE VIAJE No: FECHA DE INICIO: FECHA DE FINALIZACION:
333924 26/11/2024 30/11/2024
LUGAR A DONDE REALIZO REGIONAL / CENTRO DE OTRA : ( ciudad)
EL DESPLAZAMIENTO FORMACION
Cordoba — Centro Agropecuario y de | Sahagtn
Biotecnologia El Porvenir

OBJETIVO DEL DESPLAZAMIENTO: IMPARTIR FORMACION PROFESIONAL EN LAS FICHA 3131949

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:

Se desarrollé formacion profesional integral para atender clientes de acuerdo con
procedimiento de servicio y normativa de la ficha 3131949

RESULTADOS:

1. Desarrollo de la formacion seglin programacion asignada.

EVIDENCIAS O SOPORTES: Enuncie los archivos que soportan estos resultados y anexe lo correspondiente en este Informe

1. Listados de asistencia de los aprendices.
2. Tiquetes de transporte intermunicipal.

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA

CONCLUSIONES

DATOS DEL CONTRATISTA

NOMBRE Y APELLIDO FIRMA

NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ i
y/ s O
VISTO BUENO SUPERVISOR

CARGO DEL SUPERVISOR NOMBRE Y APELLIDO FIRMA

INSTRUCTOR G20 VIVIANA BENAVIDES MESIAS

SUPERVISOR
qiw'wno ‘fb“f

GTH-F-087 V.02




REGISTRO FOTOGRAFICO

LISTA DE ASISTENCIA
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SENA Version: 02

7A§ Cédigo:
GRF-F-076

GASTOS DE DESPLAZAMIENTO

COMPROBANTE LEGALIZACION GASTOS TRANSPORTE
INFORMAL - CONTRATISTAS

CIUDAD / MUNICIPIO - FECHA: Sahagun (26,27,28,29,y 30 de Noviembre) Codigo Regional : 23
NOMBRE DEL CONTRATISTA: NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ Cédigo Centro: 9115
No. DOCUMENTO IDENTIDAD: 1069487893 Fecha de elaboracién: 5/12/2024

En desarrollo de la comision No. 333924 durante los dias 26,27,28,29 y 30 de Noviembre de 2024 se informa que en los tramos detallados a continuacion, fue necesario utilizar transporte informal sin
generacion de documento soporte de pago por parte del prestador del servicio:

FECHA TRAYECTO GENERADOR DEL PAGO MEDIO DE TRANSPORTE EMPLEADO VALOR PAGADO
26/11/2024 Terminal -Institucion Educativa El Viajano- Terminal Moto 15000
27/11/2024 Terminal -Institucion Educativa El Viajano- Terminal Moto 15000
28/11/2024 Terminal -Institucion Educativa El Viajano- Terminal Moto 15000
29/11/2024 Terminal -Institucion Educativa El Viajano- Terminal Moto 15000
30/11/2024 Terminal -Institucion Educativa El Viajano- Terminal Moto 15000

RAZON POR LA CUAL, SE AUTORIZA EL GASTO INCURRIDO CUYO VALOR PAGADO EQUIVALE A: 75000

Para efectos legales el contratista certifica bajo la gravedad del juramento, que las actividades objeto del desplazamiento se cumplieron a cabalidad y el valor cobrado corresponde al valor
efectivamente pagado al prestador del servicio de transporte informal.

Este formato aplica Unicamente para justificar gastos de transporte en aquellos sitios donde no se cuenta con transporte formal.

Teniendo en cuenta las certificaciones suscritas por el do y su jefe ir diato, se autoriza el presente gasto.
COMISIONADO CONTRATISTA SUPERVISOR DE CONTRATO ORDENADOR DEL GASTO
Nombre completo: NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ |Nombre c pl VIVIANA BENAVIDES MESIAS Nombre ¢ pl HUMBERTO PATERNINA ESPITIA
Numero de Contrato: CO1.PCCNTR.5823834 Cargo: COQRDINADOR ACADEMI Cargo: JUBDIRECTOR (E)
P
Firma: yM{ Firma: v|ﬂw b Firma:
|



Documento de Autorizacién, Reconocimiento y

Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais

Unidad 6 Subunidad que Genera

Usuario que Genera Reporte:

Reporte:

Eocha v Hara Generacidn Renarta:

MHhpaterni

36-02-00-023-

911510

HUMBERTO JOSE PATERNINA
ESPITIA

CENTRO AGROPECUARIO Y DE
BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-
CORDOBA

inovoac 29 do noviamhro do 20241

Comision Servicio al Interior del Pais - Tramite - Inicial

Solicitud de Comisién No 337324 Fecha Solicitud 2024-11-26 Estado de la Comisién Autorizada Unidad Ejecutora o Subunidad - 36-02-00-023-911510 CENTRO AGROPECUARIO Y DE
. BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-CORDOBA
Tipo de Comisién Servicio Fecha Aut./ Rech. 2024-11-28 Genera Viaticos SI Genera gastos de viaje Si Requiere Pasajes Aéreos NO
Transporte por Via Terrestre Area u Oficina formacion Tipo de tramite Inicial Comisioén Inicial
CDP de viaticos
. 4124 . L 911545 CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-CORDOBA - SERVICIOS
Consecutivo CDP Dependencia Solicitante PRESTADOS A LA FORMACION
C-3603-1300-19-708020-3603025-02 - ADQUIS. DE BYS - SERVICIO DE FORMACION C-3603-1300-19-708020-3603025-02 - ADQUIS. DE BYS - SERVICIO DE
. PROFESIONAL INTEGRAL - FORTALECIMIENTO DE LOS SERVICIOS PARA LA - FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL - FORTALECIMIENTO DE LOS
Rubro Presupuestal de Viaticos ATENCION INTEGRAL DE LA POBLACION DE LA ECONOMIA CAMPESINA Y DE LA |Rubro Presupuestal de Gastos de Viaje SERVICIOS PARA LA ATENCION INTEGRAL DE LA POBLACION DE LA
ECONOMIA POPULAR NACIONAL ECONOMIA CAMPESINA Y DE LA ECONOMIA POPULAR NACIONAL
. . . ) - Aot 6 Pernocta | Porcentaj A
Tipo y Numero de Fecha Inicial Fecha final Dpto. / Municipio | Dpto./ Municipio Ne°. i = . Base de Valor Viatico Valor Total Valor Gastos Valor total a N A2
fombis Documento Ca szl Comisién Comision Origen Destino Dias lggm?si(:’:: Perr?octa el Gl Liquidacion Diario Viaticos de Viaje pagar BRletoidalalCami=NlRogiEIcE 0

MINISTERIO DE HACIENDA

Y CREDITO PUBLICO

Firmado digitalmente por: MINISTERIO DE HACIENDA Y
CREDITO PUBLICO

Serial del certificado: 5540827336374662968
Entidad: Persona Juridica
Unidad Organizacional: SUBDIRECCION DE OPERACIONES
Hora de firma: 2024/11/28 10:08:20 -05:00
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Este documento se encuentra firmado digitalmente de acuerdo a los lineamientos legales definidos en la ley 527 de 1.999 y sus decretos reglamentarios. Por lo tanto, el original de este documento se encuentra en formato electrénico y goza de autenticidad, integridad y no repudiacién. Los

certificados digitales de firma del presente documento se han emitido por una entidad de certificacién digital Abierta de confianza.




Documento de Autorizacion, Reconocimiento y Usuario que Genera Reporte: MHhpaterni HUMBERTO JOSE PATERNINA
Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais ESPITIA
Unidad 6 Subunidad que Genera 36-02-00-023- CENTRO AGROPECUARIO Y DE
Reporte: 911510 BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-
CORDOBA

Eacha v Hara Ganaracidn Renarta: inoviace 29 do nnviamhra Ao 20241
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NATHALIA

PATRICIA

NARVAEZ
MANJARREZ

CC: 1069487893

INSTRUCTO

CO1.PCCNT
R.5823834

Documento de Autorizacién, Reconocimiento y
Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais

Autorizada

2024-12-05

2024-12-05

2024-12-06

2024-12-06

2024-12-09

2024-12-09

2024-12-10

2024-12-05

2024-12-05

2024-12-06

2024-12-06

2024-12-09

2024-12-09

2024-12-10

CORDOBA /
MONTERIA

CORDOBA/
SAHAGUN

CORDOBA /
MONTERIA

CORDOBA /
SAHAGUN

CORDOBA/
MONTERIA

CORDOBA /
SAHAGUN

CORDOBA /
MONTERIA

CORDOBA /
SAHAGUN

CORDOBA /
MONTERIA

CORDOBA /
SAHAGUN

CORDOBA /
MONTERIA

CORDOBA /
SAHAGUN

CORDOBA /
MONTERIA

CORDOBA /
SAHAGUN

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

0,5

No

Usuario que Genera Reporte: MHhpaterni
Unidad 6 Subunidad que Genera 36-02-00-023-
Reporte: 911510
Farha v Hara (Ganararidn Rannrta- moaviac 29 Ao
50

50

50

© 10 2.083.921,00 77.839,00 778.390,00
50

50

50

HUMBERTO JOSE PATERNINA
ESPITIA

CENTRO AGROPECUARIO Y DE
BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-
CORDOBA

NnNvinmhra

650.000,00

Ao 2N2A

1.428.390,00

Este documento se encuentra firmado digitalmente de acuerdo a los lineamientos legales definidos en la ley 527 de 1.999 y sus decretos reglamentarios. Por lo tanto, el original de este documento se encuentra en formato electrénico y goza de autenticidad, integridad y no repudiacién. Los

certificados digitales de firma del presente documento se han emitido por una entidad de certificacién digital Abierta de confianza.

PRESTAR LOS SERVICIOS
PERSONALES
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Documento de Autorizacién, Reconocimiento y
Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais
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Reporte:
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911510
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CENTRO AGROPECUARIO Y DE
BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-
CORDOBA

NnNvinmhra
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Documento de Autorizacién, Reconocimiento y

Ordenacién de Pago Comision al Interior del Pais

Usuario que Genera Reporte: MHhpaterni HUMBERTO JOSE PATERNINA

ESPITIA

Unidad 6 Subunidad que Genera 36-02-00-023- CENTRO AGROPECUARIO Y DE

Reporte: 911510 BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR-
CORDOBA
Farha v Hara Ganeracidn Raenarta: inovoac 29 do nnviamhra dao 2024
Totales Solicitud de Comision 778.390,00 650.000,00 | 1.428.390,00
OBJETO DE LA COMISION
PRESTAR LOS SERVICIOS PERSONALES
ORDENADOR DEL GASTO
Identificacion: 78023672 Nombre: HUMBERTO PATERNINA ESPITIA Cargo: SUBDIRECTOR CENTRO AGROPECUARIO Y DE

BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR - CORDOBA

VISTO BUENO JEFE INMEDIATO

Nombre:

Cargo:

Firma Responsable

Verificado Por:

CARLOS ANDRES HOYOS SUAREZ

Fecha Verificacion:

27/11/2024 10:09:58

Firmado digitalmente por:

Nombre: HUMBERTO JOSE PATERNINA
ESPITIA

Cédula de ciudadania: 78023672

Usuario SIIF: MHhpaterni

28/11/2024 10:08:35 a. m.
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Este documento se encuentra firmado digitalmente de acuerdo a los lineamientos legales definidos en la ley 527 de 1.999 y sus decretos reglamentarios. Por lo tanto, el original de este documento se encuentra en formato electrénico y goza de autenticidad, integridad y no repudiacion. Los

certificados diaitales de firma del presente documento se han emitido bor una entidad de certificacion diaital Abierta de confianza.




FORMATO INFORME LEGALIZACION DESPLAZAMIENTO- CONTRATISTA

CIUDAD Y FECHA: 13/12/2024

PRESENTADO A: Viviana Benavides Mesias

ORDEN DE VIAJE No: FECHA DE INICIO: FECHA DE FINALIZACION:
337324 02/12/2024 13/12/2024
LUGAR A DONDE REALIZO REGIONAL / CENTRO DE OTRA : ( ciudad)
EL DESPLAZAMIENTO FORMACION
Cordoba — Centro Agropecuario y de | Sahagtn
Biotecnologia El Porvenir

OBJETIVO DEL DESPLAZAMIENTO: IMPARTIR FORMACION PROFESIONAL EN LAS FICHA 3131955

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:

Se desarrollé formacion profesional integral para atender clientes de acuerdo con
procedimiento de servicio y normativa de la ficha 3131955

RESULTADOS:

1. Desarrollo de la formacion seglin programacion asignada.

EVIDENCIAS O SOPORTES: Enuncie los archivos que soportan estos resultados y anexe lo correspondiente en este Informe

1. Listados de asistencia de los aprendices.
2. Tiquetes de transporte intermunicipal.

COMPROMISOS

ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA

CONCLUSIONES

DATOS DEL CONTRATISTA

NOMBRE Y APELLIDO FIRMA

NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ

VISTO BUENO SUPERVISOR

CARGO DEL SUPERVISOR NOMBRE Y APELLIDO FIRMA
SUPERVISOR
INSTRUCTOR G20 VIVIANA BENAVIDES MESIAS

GTH-F-087 V.02




REGISTRO FOTOGRAFICO

LISTA DE ASISTENCIA.
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7A§ Cédigo:
GRF-F-076

GASTOS DE DESPLAZAMIENTO

COMPROBANTE LEGALIZACION GASTOS TRANSPORTE
INFORMAL - CONTRATISTAS

CIUDAD / MUNICIPIO - FECHA: Sahagun (02,03,04,05,06,09,10,11,12 y 13 de Diciembre) Cédigo Regional : 23
NOMBRE DEL CONTRATISTA: NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ Cédigo Centro: 9115
No. DOCUMENTO IDENTIDAD: 1069487893 Fecha de elaboracién: 13/12/2024
En desarrollo de la comisién No. 142924 durante los dias 02,03,04,05,06,09,10,11,12 y 13 de Diciembre informa que en los tramos detallados a continuacidn, fue necesario utilizar transporte informal
sin generacion de documento soporte de pago por parte del prestador del servicio:

FECHA TRAYECTO GENERADOR DEL PAGO MEDIO DE TRANSPORTE EMPLEADO VALOR PAGADO
2/12/2024 Institucién Educativa Las Llanadas Moto 15000
3/12/2024 Institucién Educativa Las Llanadas Moto 15000
4/02/2024 Institucién Educativa Las Llanadas Moto 15000
5/12/2024 Institucién Educativa Las Llanadas Moto 15000
6/12/2024 Institucién Educativa Las Llanadas Moto 15000
9/12/2024 Institucién Educativa Las Llanadas Moto 15000

10/12/2024 Institucién Educativa Las Llanadas Moto 15000
11/12/2024 Institucién Educativa Las Llanadas Moto 15000
12/12/2024 Institucién Educativa Las Llanadas Moto 15000
13/12/2024 Institucién Educativa Las Llanadas Moto 15000

RAZON POR LA CUAL, SE AUTORIZA EL GASTO INCURRIDO CUYO VALOR PAGADO EQUIVALE A: 150000

Para efectos legales el contratista certifica bajo la gravedad del juramento, que las actividades objeto del desplazamiento se cumplieron a cabalidad y el valor cobrado corresponde al valor
efectivamente pagado al prestador del servicio de transporte informal.

Este formato aplica Unicamente para justificar gastos de transporte en aquellos sitios donde no se cuenta con transporte formal.

Teniendo en cuenta las certificaciones suscritas por el isi do y su jefe ir diato, se autoriza el presente gasto.
COMISIONADO CONTRATISTA SUPERVISOR DE CONTRATO ORDENADOR DEL GASTO
Nombre completo: NATHALIA PATRICIA NARVAEZ MANJARREZ |[Nombre ¢ pl VIVIANA BENAVIDES MESIAS Nombre ¢ pl NUMBEWO PATERNINA ESPITIA
Numero de Contrato: CO1.PCCNTR.5823834 Cargo: COORDINADOR ACADEMICO Cargo:
Firma: Firma: Firma:
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CONTRATO No: CO1.PCCNTR.5823834 del afio 2024

NOMBRE DEL CONTRATISTA: Nathalia Patricia Narvdez Manjarréz

IDENTIFICACION DEL CONTRATISTA: C.C. 1.069.487.893

OBJETO DEL CONTRATO: Prestar los servicios personales de cardcter temporal de instructores para
impartir formacién integral presencial en el programa oferta regular del centro agropecuario y de
biotecnologia el porvenir de cérdoba en el drea de asistencia para la inteligencia empresarial

OBLIGACIONES DEL CONTRATISTA: 1. Alistar procesos formativos e impartir 160 horas mensuales
de formacién profesional integral en programas titulados y/o complementarios del drea asignada
dentro del programa oferta regular, en las competencias, resultados de aprendizaje y actividades
de los proyectos de formacién programados dentro de los tiempos que para cada accion se
determine por el centro de formacion.

2. Autogestionar formaciéon complementaria y Eventos de Divulgacion Tecnoldgica de acuerdo con
su area de desempeno, presentando la documentacién requerida para ello y realizar el proceso
requerido para tal fin.

3. Asociar los aprendices a la ruta de aprendizaje de las fichas a cargo dentro de los términos
estipulados.

4. Apoyar y participar activamente en la gestion del programa de formacién para el cumplimiento
de metas y posicionamiento Regional de acuerdo con los lineamientos, cobertura y productos
indicados por la Subdireccidn de centro y el supervisor del contrato.

5. Atender oportunamente los requerimientos que haga el supervisor del contrato y presentar los
informes mensuales de la ejecucion del contrato o los productos que se le requiera, ademas del
informe mensual de actividades segln la fase en que se encuentre el curso (planear, ejecutar y
evaluar) durante el desarrollo del proceso de aprendizaje y de las actividades en general con sus
respectivos anexos.

6. Dar aviso oportuno sobre las novedades de ambientes y materiales de formacion.

7. Prestar los servicios profesionales con seriedad, responsabilidad, respeto, eficiencia, oportunidad
y diligencia los servicios contratados.
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8. Atender segun los requerimientos de la Subdireccién de centro, actividades de apoyo a la
supervision de contratos y/o evaluacion de propuestas segln las competencias que su formacion
académica le permitan desarrollar.

9. Emitir los juicios evaluativos de cada resultado de aprendizaje en la plataforma Sofiaplus dentro
de los 5 dias habiles siguientes a la finalizacidn de cada resultado de aprendizaje impartido, dando
a conocer los resultados de los mismos a los aprendices.

10. Mantener en tiempo real el portafolio del instructor con la documentacion requerida en el
proceso de formacién segun la guia para desarrollar los procesos formativos.

11. Los instructores contratistas que se vinculen a proyectos de investigacién e innovacién que se
desarrollen en el centro de formacién, deberdn atender los lineamientos operativos SENNOVA
indicados por el SENA, previa concertacion con el Supervisor o Dinamizador. Paragrafo: En el
proceso de concertacion, se deberd aprobar por las partes un cronograma de trabajo y entregables.

12. Aplicar los procedimientos correspondientes al instructor para formalizar la desercién de los
aprendices que abandonan el proceso formativo de acuerdo con lo establecido en el reglamento del
aprendiz SENA vigente.

13. Generar y ejecutar estrategias que permita la permanencia de los aprendices durante todo el
tiempo de formacidon e Informar oportunamente a la Coordinacidon Académica cualquier novedad
presentada con los aprendices.

14. El contratista debe cumplir con las normas del Sistema General de Riesgos Laborales, en especial,
las siguientes: 1. Procurar el cuidado integral de su salud. 2. Contar con los elementos de proteccion
personal necesarios para ejecutar la actividad contratada, para lo cual asumira su costo. 3. Informar
a los contratantes la ocurrencia de incidentes, accidentes de trabajo y enfermedades laborales.
4.Participar en las actividades de Prevencidon y Promocién organizadas por los contratantes, los
Comités Paritarios de Seguridad y Salud en el Trabajo o Vigias Ocupacionales o la Administradora de
Riesgos Laborales. 5. Cumplir las normas, reglamentos e instrucciones del Sistema de Gestion de la
Seguridad y Salud en el Trabajo SG- SST. 6. Informar oportunamente a los contratantes toda
novedad derivada del contrato.

LUGAR DE EJECUCION: Centro Agropecuario y de Biotecnologia El Porvenir

PLAZO DE EJECUCION: 10 mesesy 14 dias

FECHA DE INICIACION CONTRATO: 02 de febrero de 2024

FECHA DE TERMINACION DEL CONTRATO: 14 de diciembre de 2024
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VIGENCIA DEL CONTRATO: 10 meses y 14 dias

VALOR DEL CONTRATO: CUARENTA Y SEIS MILLONES SETECIENTOS TREINTA Y NUEVE MIL
TRESCIENTOS SETENTA'Y UN PESOS (S 46.739.371 M/CTE)

SUPERVISOR: Viviana Benavides Mesias

IDENTIFICACION DEL SUPERVISOR: C.C. 50938601

Valor total del contrato $46.739.371

Valor Ejecutado $46.739.371

Saldo de pendiente de cancelar al contratista SO

Saldo a liberar SO

SUSPENSIONES Y AMPLIACIONES DE SUSPENSION: SI NO__ X

ACTAS No. TIEMPO CAUSALES

BALANCE FINANCIERO:

PRODUCTOS O ACTIVIDADES EJECUTADAS

Se impartié formacion integral profesional para los programas académicos en el Técnico — FICHA 2803431-
ASISTENCIA ADMINISTRATIVA, Complementaria en el curso FICHA 2914286-DIDACTICA PARA LA
ENSENANZA DE FORMULACION DE PROYECTO , Formacion Complementaria en el Curso FICHA 2929439-
DIDACTICA PARA LA ENSENANZA DE FORMULACION DE PROYECTOS, Formacién Complementaria en el
Curso FICHA 2946360-DIDACTICA PARA LA ENSENANZA DE FORMULACION DE PROYECTOS, Técnico FICHA
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2950089-INTEGRACION DE OPERACIONES LOGISTICAS, Técnico FICHA 2950012-ASISTENCIA PARA LA
INTELIGENCIA EMPRESARIAL, Técnico FICHA 2770087-COMERCIALIZACION DE ALIMENTOS , Formacién
Complementaria en el Curso FICHA 2970432-EMPRENDIMIENTO EN UNIDADES PRODUCTIVAS, Tecnélogo
FICHA 2846576-DESARROLLO DE PROCESOS DE MERCADEO, , Formacion Complementaria en el Curso
FICHA 3000005 ECONOMIA SOLIDARIA CULTURA Y ASOCIATIVIDAD , Formaciéon Complementaria en el
Curso FICHA 3024244 FORTALECIMIENTO EN GESTION ORGANIZACIONAL, Técnico FICHA 2905494-
MONITOREO AMBIENTAL, Técnico FICHA 2951787-ASISTENCIA PARA LA INTELIGENCIA EMPRESARIAL,
Formacion Complementaria en el Curso FICHA 3056674 SERVICIO AL CLIENTE DESDE LAS UNIDADES
ADMINISTRATIVAS DE LA ORGANIZACION, Formacién Complementaria en el Curso FICHA 3063277
MERCADEO Y VENTAS, Formacion Complementaria en el Curso FICHA 3063443 FORTALECIMIENTO EN
GESTION ORGANIZACIONAL, Técnico FICHA 2980453-MONITOREO AMBIENTAL, Técnico FICHA 3092352-
EMPRENDIMIENTO Y FOMENTO EMPRESARIAL, Técnico FICHA 3096500-ASISTENCIA ADMINISTRATIVA, ,
Formacion Complementaria en el Curso FICHA 3086887 MERCADEO Y VENTAS , Formacion
Complementaria en el Curso FICHA 3106199-MERCADEO Y VENTAS, Formacién Complementaria en el
Curso 3114356-EMPRENDEDOR EN COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES,
Formacion Complementaria en el Curso 3131949 MERCADEOQ Y VENTAS, Formaciéon Complementaria en
el Curso FICHA 3131955 EMPRENDEDOR EN COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES

OBSERVACIONES DE LA SUPERVISION SOBRE LOS PRODUCTOS O ACTIVIDADES EJECUTADAS

SANCIONES: SI__ NO__X_
CUMPLIMIENTO FRENTE A LA OBLIGACION A LA SEGURIDAD SOCIAL: SI_X_ NO__
GRADO DE SATISFACCION: EXCELENTE__ BUENO_x_ REGULAR__ INSUFICIENTE__

Atentamente,

NI e H?'L"m h.Jlr:_-, "j'-!l'-'?b

FIRMA SUPERVISOR DEL CONTRATO
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