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PROCESO GESTION DEL TALENTO HUMANO
FORMATO INFORME MENSUAL EJECUCION CONTRACTUAL

Villavicencio, Enero de 2025

Sefiora

ANGELA MARCELA SUAREZ RAMIREZ

SUPERVISORA CONTRATO No. 7283435

Profesional de Emprendimiento

Centro de Desarrollo Empresarial SENA SBDC

Ciudad
Asunto: Informe mensual de ejecucion
contractual Enero del afio 2025

Referencia: No CO1.PCCNTR. 7283435 del afio 2025

Amparo Shirley Blanco Zea, identificado con la cédula de ciudadania No. 30.080.814 de
Villavicencio-Meta, en mi calidad de Contratista del SENA, en el Area de Emprendimiento,
en cumplimiento del Contrato de Prestacién de Servicios de la referencia, a continuacién,
presento el Informe de actividades realizadas en el mes objeto de cobro.

Valor y forma de Pago: Se fija como valor total del contrato la suma de Cincuenta y un
millones doscientos noventa y dos mil quinientos pesos mcte ($51.292.500). COP
Amparados en el CDP No 2225 del 10 de enero de 2025 y RP 5625 de enero del 2025
dependencia 101039 DESPACHO REGIONAL - EMPRENDIMEINTO C-3602-1300-14-20305C-
3602032-02 ADQUISICION DE BIENES Y SERVICIOS - SERVICIO DE ASISTENCIA TECNICA PARA
EL EMPRENDIMIENTO - SERVICIO DE APOYO INTEGRAL PARA EMPRENDEDORES:
DESARROLLO, FORTALECIMIENTO Y FINANCIACION EMPRESARIAL A NIVEL NACIONAL.

Esta suma sera pagada por el SENA, un primer pago de once (11) dias del mes de enero,
desde el 20 de enero por valor de $1.791.167 un millén setecientos noventa y un mil ciento
sesenta y siete pesos m/cte, diez (10) pagos iguales por un valor de $ 4.885.000 cuatro
millones ochocientos ochenta y cinco mil pesos c/u. y cuatro (4) dias del mes de diciembre
de 2025, A partir del 20 de enero del 2025. Plazo: Hasta el 04 de diciembre de 2025.

OBJETO:

Prestar servicios profesionales para brindar acompafiamiento a los usuarios de los centros de
desarrollo empresarial del SENA y a la gestion de proyectos especiales de emprendimiento, de
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acuerdo con los lineamientos de la Coordinacién Nacional de Emprendimiento, e instrucciones

de la Regional y/o el centro de formacion, para el cumplimiento de las metas, objetivos e

indicadores de la Regional.

Obligaciones Especificas:

Arepas ID 88849 de Villavicencio.

4. Jedixon Hernandez de La Paletteria
Samship ID 94555 de Granada.

5. Maria Camila Sanchez Vélez proyecto
Estudio de Comunicacion Audiovisual
de la Orinoquia— 1D 97900 de Cumaral.

Emprendedores en Asesoria que ya iniciaron
proceso de formulacion del proyecto Fondo
Emprender:

N Obligaciones Acciones realizadas Evidencias

1 | Cumplir con el plan de | Se brinda asesoria a los emprendedores en | Registro
accion formulado con | proceso de formulacidon de su proyecto, se | fotografico,
base en los | atienden los eventos de orientacién, | Mensaje
Lineamientos entrenamientos, Bootcamp tanto de la ruta | Correo SENA,
entregados por la | presencial como virtual, de acuerdo a la | Listado de
Coordinacion Nacional | Planeacion del Centro de Desarrollo | Asistencia
de Emprendimiento. Empresarial que la Lider Angela Suarez envié al

correo y que me asigna cubrir los eventos de
los indicadores de fomento como (Personas
Orientadas, Entrenamientos y Personas
Entrenadas) y los Indicadores de impacto de
Fondo Emprender (Planes de negocio
formulados, Proyectos viabilizados, Empresas
F.E. creadas, Empleos directos F.E.).

De igual forma se asiste a la reunién de equipo
convocada por la lider, que se llevd a cabo el
martes 21 de enero de 2025 en la oficina del
SBDC Centro de Desarrollo Empresarial SENA.

2 | Realizar las | Se tiene en asesoria a los emprendedores para | Formatos
orientaciones a | Convocatoria Economia Campesina: establecidos
usuarios de su propia 1. Alvaro Mendoza Rodas ID 98458 | por el Sena
gestidny las que le sean Productos Mendoza de Fuente de Oro | SBDC, SIGE,
asignadas por el Centro | Para otras Convocatorias Nacionales: Drive,
de Desarrollo 2. Nicolas Chacdon Sdenz de Ganaderia | Plataforma
Empresarial y la Tecno Saenz ID 96455 - La Macarena Fondo
Regional 3. Jhon Esneider Bejarano de Juanchos | Emprender
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3 Emprendedores en asesoria: José Viloria de
Hidromiel Mel — OH en proceso de asesoria.
Marlon Barros Rincon — Clrcuma y Especias del
Llano

Wilder Vargas Sdenz — Ganaderia Vargas

Realizar los
entrenamientos y
bootcamps a usuarios
de su propia gestidn y
los que le sean
asignadas por el Centro
de Desarrollo
Empresarial y la
Regional

De acuerdo a la Planeacion del Centro de
Desarrollo Empresarial para los indicadores
tanto de Fomento como de Fondo Emprender
y los Indicadores de impacto de Fondo
Emprender (Planes de negocio formulados,
Proyectos viabilizados, Empresas F.E. creadas,
Empleos directos F.E.). compartidas por la Lider
de Emprendimiento, se inicia con orientacion
para el 6 del préximo mes, entrenamiento de
Ideacion y Bootcamp de Validaciéon en el

Auditorio SENA .

listas de
Asistencia
GOR-F-085 y
registro
fotografico,
SIGE, Drive,
Formato F-10
Orientaciones

Formular los planes de | Se tiene en asesoria a los emprendedores para | Formatos
negocio de los usuarios | Convocatoria Economia Campesina: establecidos
de su propia gestion y 1. Alvaro Mendoza Rodas ID 98458 | por el Sena
los que le sean Productos Mendoza de Fuente de Oro | SBDC,
asignadas por el Centro | Para otras Convocatorias Nacionales: Inventario de
de Desarrollo 2. Nicolas Chacén Sdenz de Ganaderia | Proyectos,
Empresarial y la Tecno Saenz ID 96455 - La Macarena SIGE, Drive,
Regional 3. Jhon Esneider Bejarano de Juanchos | Plataforma
Arepas ID 88849 de Villavicencio. Fondo
4. Jedixon Herndndez de La Paletteria | Emprender
Samship ID 94555 de Granada.
5. Maria Camila Sanchez Vélez proyecto
Estudio de Comunicacion Audiovisual
de la Orinoquia—ID 97900 de Cumaral.
Emprendedores en Asesoria que ya iniciaron
proceso de formulacion del proyecto Fondo
Emprender:
3 Emprendedores en asesoria: José Viloria de
Hidromiel Mel — OH en proceso de asesoria.
Marlon Barros Rincon — Circuma y Especias del
Llano
Wilder Vargas Sdenz — Ganaderia Vargas
Acompanfar y orientar a | Se tiene en asesoria a los emprendedores para | N.A.

los emprendedores de

Convocatoria Economia Campesina:
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su propia gestién y los
que le sean asignadas
por el Centro de
Desarrollo Empresarial
y la Regional en la fase
de creacién de empresa

1. Alvaro Mendoza Rodas ID 98458

Productos Mendoza de Fuente de Oro
Para otras Convocatorias Nacionales:

2. Nicolas Chacdén Sdenz de Ganaderia
Tecno Sdenz ID 96455 - La Macarena

3. Jhon Esneider Bejarano de Juanchos
Arepas ID 88849 de Villavicencio.

4. Jedixon Hernandez de La Paletteria
Samship ID 94555 de Granada.

5. Maria Camila Sdnchez Vélez proyecto
Estudio de Comunicacion Audiovisual
de la Orinoquia—ID 97900 de Cumaral.

Emprendedores en Asesoria que ya iniciaron
proceso de formulaciéon del proyecto Fondo
Emprender:

3 Emprendedores en asesoria: José Viloria de
Hidromiel Mel — OH en proceso de asesoria.
Marlon Barros Rincon — Cdrcuma y Especias del
Llano

Wilder Vargas Sdenz — Ganaderia Vargas

Acompanfar y orientar a
las empresas que le
sean entregadas en la
fase de puesta en
marcha.

Durante este mes no se realizaron actividades,
ya que la puesta en marcha la realiza
exclusivamente un profesional asignado para
esta actividad.

N.A.

Acompanfar y orientar
a los empresarios de su
propia gestion y los
que le sean dadas por
el Centro de Desarrollo
Empresarial y la
Regional en la fase de
fortalecimiento
empresarial

Para este mes no se realizod actividad.

N.A.

Acompafar a los
emprendedores que le
sean asignados por el
Centro de Desarrollo
Empresarial producto
de la articulaciéon con
los Tecnoparques.

Para este mes no se realizod actividad.

N.A.

Programar y participar
en eventos de

De acuerdo a la programacién de las
actividades de Fomento compartidas por la

listas de
Registro de
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divulgacion o
actividades de fomento
del Centro de

Desarrollo Empresarial
o laregional de acuerdo
con los Lineamientos
de la Coordinacidn
Nacional de
Emprendimiento

Lider de Emprendimiento, se inicia orientacion
el 6 del mes préximo a las 2:00 p.m. en el
Auditorio SENA a mi cargo. Asi mismo los
indicadores de impacto de Fondo Emprender
como: (Planes de negocio formulados,
Proyectos viabilizados, Empresas F.E. creadas,
Empleos directos F.E.), a fin de cumplir los
lineamientos y lograr los resultados de la
Coordinacion Nacional de Emprendimiento.

Asistencia
GOR-F-085 y
registro
fotografico,
SIGE, Drive,
Formato F-10
para
Orientaciones

Participar en las
transferencias, foros,
seminarios, reunionesy
cualquier otro tipo de
evento en

Cuando sean programados eventos de interés
para los emprendedores en asesoria y como
profesional para fortalecer conocimientos en
temas relacionados con las unidades
productivas/emprendedores que se asesoran

Drive, correo
electrénico vy
SIGE

cumplimiento del | en la formulacidn de sus proyectos F.E.

objeto contractual

Promover el | Cuando se avance en la asesoria a los | Formatos SENA
diligenciamiento de la | emprendedores para la formulacién de los | SBDC-Drive,
Encuesta de | proyectos y se termine este ciclo, se enviard el | Link de
satisfaccion por cada encuesta,

link de encuesta al correo del emprendedor

uno de los usuarios . o o correo Sena
atendidos. para que califique el servicio recibido.
Registrar la | Se descargan los formatos de Actay F-010 para | Formatos SENA
informacion confiable, | |a asesoria virtual y presencial de los | SBDC-Drive,
oportuna y con cal‘id‘ad emprendedores en asesoria, como: Jhon | SIGE,
de . los SErVICios Bejarano de Juanchos Arepas, Nicolds Chacén plataforma
gestionados en la| | ) . . Fondo
plataforma tecnolégica Saenz de Ganaderia Tecno Saenz, Jedixon Emprender
establecida por |la Herndndez de La Paletteria Samship y se
Entidad enviaron también correos a Maria Camila

Sanchez Vélez y a Alvaro Mendoza Rodas de

Productos Mendoza.
Cumplir con lo | cargue en SIGE, Drive, plataforma Fondo | Formatos SENA
establecido y  las | Emprender de asesorias de: SBDC - Drive,
evidencias dispuestas SIGE,
en los procesos vy |Jhon Bejarano de Juanchos Arepas, Nicolds | Plataforma
procedimientos del | chacén Séenz de Ganaderia Tecno Saenz, | Fondo
Sistema Integrado de Emprender

Gestion y Autocontrol
(SIGA)

Jedixon Hernandez de La Paletteria Samship y
se enviaron también correos a Maria Camila
Sanchez Vélez, a Alvaro Mendoza Rodas de
Productos Mendoza y a Nicolas Chacén Sdenz
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de Ganaderia Tecno Saenz. Asi como los demas
emprendedores en asesoria.

1 | Verificary analizar con | La profesional de apoyo Administrativo Lina | listas de

4 | el apoyo operativo, Marcela Martinez verifica en Drive y en SIGE | Registro de
que la informacion que la informacién reportada coincida con la | Asistencia
ingresada en los . GOR-F-085y
. gue se sube al drive, y descarga el reporte de .
sistemas de registro
informacién por el SIGE para comparar lo reportado. fotografico,
orientador coincida SIGE, Drive,
con las evidencias Formato F-10
reportadas en el para
informe mensual de Entrenamiento
actividades.

1 | Gestionar alianzas con | NOTA: La labor de gestionar alianzas con | Formatos SENA

5 | actores territoriales, | actores o aliados es una labor estratégica que | SBDC, actas y
nacionales € | esta en cabeza de la Lider Angela Suarez y que | listados de
internacionales que " L asistencias

. ella desempefia para el cumplimiento de las

permitan el logro de los
objetivos de metas del SBDC Centro de Desarrollo
Emprendimiento de la Empresarial del SENA.
Regional.

1 | Contribuir en el | Las acciones que se realizan estan | Formatos SENA

6 | cumplimiento de los | encaminadas al cumplimiento de los | SBDC, GTH-F-
indicadores de manera | lineamientos solicitados por el SENA SBDC | 062 Formato
mensual de acuerdo | segin corresponde para la asesoria vy | Informe
con la colorimetria | acompafiamiento de los emprendedores en la | Mensual de
propuesta, la | formulacién de planes de negocio Fondo | Ejecucién
planeacion, la | Emprender para convocatorias nacionales. Se | Contractual,
estrategia regional y el | presenta el Reporte de SIGE que son las horas | plan de accién,
plan de accion | de asesoria registradas este mes de Enero. actas y
individual concertado formatos

1 | Realizar el entregable | Se ha realizado contacto via telefénica y por | Correo

7 | con sus evidencias de | correo electrénico con los emprendedores | electrénico
acuerdo con el plan de | paracontinuar proceso de formulacion del plan | personal e

accion individual
concertado % la
colorimetria acordada
para tramitar la cuenta
de cobro mes a mes

de negocios a fin de presentar a prdximas
convocatorias nacionales de Fondo
Emprender.

institucional,
Formatos SENA
SBDC, SIGE vy
Drive.
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Informe Legalizacidn Desplazamiento Contratista GTH-F-087, en el que se describieron las
actividades desarrolladas y los resultados de cada desplazamiento.

Cada informe cuenta con el visto bueno del Supervisor. Se lista a continuacién el soporte de Ia
legalizacion de los desplazamientos realizados, los cuales forman parte integral del presente
informe de ejecucién contractual.

ITEM No DE LA ORDEN LUGAR DE FECHA DE FECHA DE
DE VIAJE DESPLAZAMIENTO DESPLAZAMIENTO DESPLAZAMIENTO
INICIAL FINAL

Nota 1: Por cada desplazamiento que haya realizado el contratista, adjuntara el respectivo informe
que la soporte. En caso de haber realizado el desplazamiento en fecha posterior a la presentacion
del informe de ejecucion contractual, deberd reportarlo en el siguiente informe de ejecucién
contractual.

Para el tramite de la cuenta me permito adjuntar: Documentos electrénicos enunciados como
evidencias del cumplimiento de las obligaciones contractuales y los desplazamientos realizados y el
No0.9477486788 de la planilla, Aportes en Linea y periodo comprendido para el mes de Diciembre
de 2024 (Decreto Ley 2106 de 2019 — “Decreto Ley Antitramites”)

Evidencias en (8) folios.

3@@@»@%00
AMPARO SHIRLEY BLANCO ZEA

Contratista
C.C. No. 30.080.814

Recibi a satisfaccion:

ANGELA MARCELA SUAREZ RAMIREZ
Supervisor(a) Contrato 7283435 de 2025

Profesional de Emprendimiento G-02
Centro de Desarrollo Empresarial SENA SBDC
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FOTOS EVIDENCIAS ENERO 2025
CONTRATISTA AMPARO SHIRLEY BLANCO ZEA

1. Cumplircon el plan de accién formulado con base en los Lineamientos entregados por
la Coordinaciéon Nacional de Emprendimiento.

= Version: 06
7/\T codigo:
OCESO ON D D 0 RESARISMO
o oD D o 0
Gioi META NSABLE DE AP AR SHIRLEY BLANCD 724 ROL: ORIENTADOR HECEUNIE: ene-2025
R TATIETS PROMOVER LOS SERVICIOS DEL SENA SBOC CENTRO DE DESARROLLO EMPRESARIAL EN LA COMUNIDAD EMPRENDEDORA Y EMPRESARIA DE
1000 EL DEPARTAMENTO DEL META.
NOMBRE DEL LES AREAL EL | RECURSOSA | RESPONSABLE(
a OBSERVACIONES
g INDICADOR LOGRO DEL INDICADOR = UTILZAR 51 ~ I -~ - lelzin)
PLANES DE NEGOCIOS
1 Identificar en las orlertaciones perfiles de chentes que reunan FTIT::‘EEEF £ 5_',:’:; ":‘_‘::‘i”
|as candiciones para formular provectos. 2 Promocion de los - 4
servicios del Fondo| ENIFVEME! SBOC 3. Evaluacién de Pre- e e go EN ASESORIA ¥ ACTUALIZACION !PIAI!I DE NEGOCIO F_E. FORMULADOS €1
Pitch delos emprendedores asignados par e Apoyo A o otoe G NNCND!ARNHIDSISI!DEHCN ESTEIDER SERAND
PLANES DE NEGOCIO ,dLos i SEANRS RS, . R b LAPHLETTER Satishp D S50 FALLNDEZ CARDONA
' FORMULADOS paraF E.5. Pasan 2 aFutade 3Enrenamervos (deaciany | 3900M0u0 ruenet, | AMPAROSHRLEY | 49 | BYMIOBS0ZS- g;‘é‘;’;’;'“gmi : 255 PAOOUCTOS MENDGZALIDER ALVARD MENDOZA ROAS
FONDO EMPRENDER wakdacitn, Estuhe suplan de negocios y )6 1 | VeFiculo personal, oeldar, |BLANCOZE anshos Aenss D803, Ganmdilel 1o ataco ESTUDID OE COMURMACION AUDIIVELAL T MAULTIMECUA OF Lo OAOGUIA BE
ausicalarez. enavista esta AARI CAMILY SANCHES VELES
smorendedorltoraalaance e supicyectoy andaelvada akanda gono mpseetiss 150401 GAAAERT ot 4 S oGO 82
asesore ytermine el proyecto para 7. Formakzar el propectaen S;T:y'::;';?::‘:;;':n:ﬂ“;:';’::mf“
orwacatorla Nacionsl a a cumpla requisitas y per g rempir AL
onvacataria de Mujer Emprendedora

2. Envio correo emprendedor para iniciar asesoria Jedixon Hernandez de La
Paletteria Samship

RETOMANDO ASESORIA PROYECTO FONDO EMPRENDER © e B

amparo shirley blanco zea <shirleydf21@gmail com: mié, 22 ene, 17:36 (hace & dias) P @ “ :
para jedixon120213, Angela =

Cordial saludo, Estimado | de:  amparo shirley blanco zea

<shirleydf21@gmail.com>

jedixon120213@gmail.com tomamos el proceso de asesoria para la
ndo Emprender en donde su perfil como

Es un gusto comentarle

formulacién de su plan ¢ Ce: Angela Marcela Suarez Ramirez
emprendedor aplique.

<asuarezr@sena.edu.co>

De igual forma se recomie recomiendo tener en cuenta lo siguiente:

fecha: 22 ene 2025, 17:36
El numeral 1 Clientes, dei asunto:  RETOMANDO ASESORIA PROYECTO FONDO mo cliente, detallando la frecuencia de
compra de los productos,
EMPREMDER
El numeral 2 Necesidade: enviado por:  gmail.com vista, Lienzo Canvas, Tarjeta Persona, Jobs

Tobe Done, otras)

El numeral 3 Tendencia de crecimiento del sector en el que se encuentra su emprendimiento, detallar como se articula con los planes de
desarrollo nacional, departamental y municipal con el proyecto. Asi mimo, mostrar cifras de crecimiento del sector a nivel mundial, nacional,
departamental y municipal, el consumo percépita en Colombia, cifras de crecimiento, el aporte al PIB producto interno bruto, tamafio del mercado,
entre otros.

El numeral 4 En este numeral es importante describir bien los competidores con Nombre, Localizacidn, Productos, Precios, Logistica de
Distribucion y Otros (Fortalezas, Debilidades, Oportunidades y Amenazas)

El numeral 5 Concepto de Negocio de acuerdo con los productos que LA PALETTERIA SAMSHIP ofrece, agui dejo un ejemplo:

La Paletteria Samship es una Unidad Productiva que se va a dedicar a la produccion, comercializacion y venta de Paletas artesanales con materias
nrimas 1NN% naturales mne rmenta con nna amnlia variedad de <abnrec denendiendn da aracinnes adadac onstns v demdc fartnres nne haoan



El numeral 3 Tendencia de crecimiento del sector en el que se encuentra su emprendimiento, detallar como se articula con los planes de
desarrollo nacional, departamental y municipal con el proyecto. Asi mimo, mostrar cifras de crecimiento del sector a nivel mundial, nacional,
departamental y municipal, el consumo percépita en Colombia, cifras de crecimiento, el aporte al PIB producto interno bruto, tamafio del mercado,
entre otros.

El numeral 4 En este numeral es importante describir bien los competidores con Nombre, Localizacién, Productos, Precios, Logistica de
Distribucidn y Otros (Fortalezas, Debilidades, Oportunidades y Amenazas)

El numeral 5 Concepto de Negocio de acuerdo con los productos que LA PALETTERIA SAMSHIP ofrece, agui dejo un ejemplo:

La Paletteria Samship es una Unidad Productiva que se va a dedicar a la produccion, comercializacion y venta de Paletas artesanales con materias
primas 100% naturales que cuenta con una amplia variedad de sabores dependiendo de ocasiones, edades, gustos y demas factores que hagan
parte de las expectativas de los clientes, las cuales van en una presentacion innovadora, de varias formas que las hacen mas atractivas al
consumidor. También se busca en esta empresa obtener rentabilidad generando gran impacto en el mercado no solamente en lo social si no
también en lo econdmico y ambiental; todo esto basdndonos en un proceso de alta calidad que posibilite una mas facil incursion en el mercado. Ala
vez queremos presentar un producto innovador, creativo, saludable brindado a nuestros clientes unas paletas bajas en azlcar y sobre todo
ofreciendo precios competitivos a nuestros puntos de venta aliados, garantizando calidad de nuestros productos. Nuestro modelo de negocio es
principalmente la distribucién de congeladores a clientes potenciales los cuales se encuentran en el municipio de Granada y sus alrededores.

La Paletteria Samship ofrece tres lineas (Especial, Frutal y Refrescante), sabores como: (Especial oreo, Especial vainilla chips, Especial chicle, Especial
chocolatina, Frutal coco, Frutal guanabana, Frutal maracuya, Frutal mora, Refrescante fresa fresh y Refrescante lulada, entre las presentaciones
contamos con moldes para las paletas que van desde huellas de perro, corazon, caras o los bien denominados emoji's, pie de bebe, chocolatina en
cubos, entre otros.

Cabe resaltar que usamos como insumos principales materias primas como el Coco, Guanabana, Maracuyd, Mora, Fresa y Lulo, asi como otros
insumos producidos en el departamento del Meta. Establece para el primer afio proyectar una produccidn de 44,700 unidades de Paletas en las tres
lineas y los 10 sabores en la cual se estima unas ventas para el primer afio de $156.450.000.

El numeral 6 Como validé el mercado, incluir en este numeral las herramientas de validacion que aplico (Encuesta, Entrevista, Tarjeta Persona, Jobs
Tobe Done, Lienzo Canvas, otros)

Envio correo emprendedora para iniciar asesoria Maria Camila Sanchez Vélez de Estudio
de Comunicacion Audiovisual y Multimedia de la Orinoquia

RETOMANDO ASESORIA PROYECTO FONDO EMPRENDER 2025 © e B

amparo shirley blanco zea <shirleydf21@gmail.com> jue 23ere, 17:50 (hace Sdias) ¢ @ & :

para asesoriascamilacta, Angela «

de:  amparo shirley blanco zea
Cordial saludo, Estimada Empr <shirleydf21@gmail.com>

para: asesoriascamilacta@gmail.com

Es un gusto comentarle que Cc: Angela Marcela Suarez Ramirez imos el proceso de asesoria para la
formulacion de su plan de ne <asuarezr@sena.edu.co> JE LA ORINOQUIA presentarse a una
convocatoria Fondo Emprend 23 ene 2025, 17:50

RETOMANDO ASESORIA PROYECTO FONDO s del informe de evaluacion a fin de
volver a presentar el proyecto a una
EMPRENDER 2025

Observando el informe de ava /11200 POt gmail.com 1 se postuld con su proyecto 1D 97900
ESTUDIO DE COMUNICACION . :epto VIABLE y puntaje de 90,08, se
observan las siguientes recomendaciones a tener en cuenta para presentar el proyecto a una nueva convocatoria

Quedo atenta a coordinar col
realizar estos ajustes y los del
convocatoria Fonde Emprende

Comportamiento de la oportunidad de mercado
Tendencias del mercado

*El Plan de negocio debe realizar un analisis profundo frente a la articulacién del emprendimiento y su actividad econdmica con los Planes de
desarrollo del Municipio, el Departamento y la politica de competitividad Regional, especificando como contribuira con dichos planes.

*El plan de negocio debe profundizar el manejo que se dara a los canales de distribucion, incluso a la venta directa, identificando elemento claves
comao: Comisiones comerciales, logistica de la cadena de distribucion, Condiciones de manejo, entrega y devolucion de producto.



Tamaiio de mercado y tendencia de crecimiento

*Profundice su andlisis de las herramientas de la validacion del mercado (Lean canvas, Jobs to be done, Grupo focal, etc.). Con la combinacion de
dos o mas de estas herramienta, puede obtener informacién relevante para la estructuracion de su plan de negocio.

*Amplie y profundice la consulta de fuentes de informacion, secundaria (Dane, documentos y textos especializados), con el fin de identificar la
tendencia de crecimiento del mercado en el dmbito regional.

*El plan de negocio debe identificar, detallar y especificar la consulta de fuentes de informacion, secundaria (Dane, documentos y textos
especializados), y su posterior andlisis con el fin de identificar el tamafio del mercado en el sector econémico que va a operar su emprendimiento.

Acceso a la oportunidad de mercado
Nivel de exigencia de la Demanda

*Amplie y profundice las caracteristicas de los productos y/o servicios ofertados en el plan de negocio, tales como: Empaque, Etiqueta, Imagen
grafica en el producto, Condiciones de entrega, cuando se trate de productos; o Documento de recibo a satisfaccidn, Documento con descripcion de
actividades del servicio, Imagen grafica en los documentos, Alcances del servicio, cuando se trate de servicios.

*Desarrolle de manera clara y detallada los siguientes aspectos relacionados con los requisitos posventa de los productos o servicio ofertados en el
plan de negocio: Gestion de quejas y reclamos, Comunicacion posventa, Manejo de devoluciones, Medicidn de satisfaccion del cliente.

*Amplie y profundice las politicas determinadas con respecto a las garantias de los productos o servicios ofertados en el Plan de negocio.
Fortaleza de la competencia
SISTEMA / COMPONENTE /ELEMENTO RECOMENDACION
FORTALECIMIENTO DEL EMPRENDIMIENTO
Habilidades del Emprendedor
Competencias blandas

*Revise el contenido del video y verifique que ha incluido las situaciones dificiles (fracasos), que ha tenido en el ambito laboral, profesional o
personal. como los supero. aue aprendizaie le deian v como podria aorovechar dicho aprendizaie a futuro.

Envio correo emprendedor para iniciar asesoria Jhon Esneider Bejarano de Juanchos
Arepas
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Cordial saludo, Estimado Emprendedor Jhon Esneider Bejarano

Es un gusto comentarle que estamos retomando labores para esta vigencia del 2025, por lo que retomamos el proceso de asesoria para la

formulacign de su plan de negocios JUANCHOS AREPAS para presentarse a una convocatoria Fondo Emprender en donde su perfil como
emprendedor aplique.

De igual forma se recomienda continuar en el ajuste y desarrollo de su plan de negocios, en ese sentido le recomiendo tener en cuenta lo siguiente:

El numeral 1 Clientes, detallando Perfil, Localizacidn y en Justificacidn las razones por las cuales lo elige como cliente, detallando la frecuencia de
compra de los productos, el volumen y si existe algun contrato o cuerdo de adquisicion del producto.

El numeral 2 Necesidades del cliente, con |a aplicacidn de las herramientas de validacion (Encuesta, Entrevista, Lienzo Canvas, Tarjeta Persona, Jobs
Tobe Done, otras)

El numeral 3 Tendencia de crecimiento del sector en el que se encuentra su emprendimiento, detallar como se articula con los planes de
desarrollo nacional, departamental y municipal con el proyecto. Asi mimeo, mostrar cifras de crecimiento del sector a nivel mundial, nacional,
departamental y municipal, el consumo percépita en Colombia, cifras de crecimiento, el aporte al PIB producto interno bruto, tamafio del mercado,
entre otros.

El numeral 4 En este numeral es importante describir bien los competidores con Nombre, Localizacidn, Productos, Precios, Logistica de
Distribucion y Otros (Fortalezas, Debilidades, Oportunidades y Amenazas)



El numeral 5 Concepto de Negocio de acuerdo con los productos que LA PALETTERIA SAMSHIP ofrece, agui dejo un ejemplo:

La Paletteria Samship es una Unidad Productiva que se va a dedicar a la produccidn, comercializacion y venta de Paletas artesanales con materias
primas 100% naturales que cuenta con una amplia variedad de sabores dependiendo de ocasiones, edades, gustos y demas factores que hagan
parte de las expectativas de los clientes, las cuales van en una presentacion innovadora, de varias formas que las hacen mas atractivas al
consumidor. También se busca en esta empresa obtener rentabilidad generando gran impacto en el mercado no solamente en lo social si no
también en lo econdmico y ambiental; todo esto basandonos en un proceso de alta calidad que posibilite una mas facil incursion en el mercado. Ala
vez queremos presentar un producto innovador, creativo, saludable brindado a nuestros clientes unas paletas bajas en azlcar y sobre todo
ofreciendo precios competitivos a nuestros puntos de venta aliados, garantizando calidad de nuestros productos. Muestro modelo de negocio es
principalmente la distribucidn de congeladores a clientes potenciales los cuales se encuentran en el municipio de Granada y sus alrededores.

La Paletteria Samship ofrece tres lineas (Especial, Frutal y Refrescante), sabores como: (Especial oreo, Especial vainilla chips, Especial chicle, Especial
chocolatina, Frutal coco, Frutal guanabana, Frutal maracuya, Frutal mora, Refrescante fresa fresh y Refrescante lulada, entre las presentaciones
contamos con moldes para las paletas que van desde huellas de perro, corazdn, caras o los bien denominados emoji’s, pie de bebe, chocolatina en
cubos, entre otros.

Cabe resaltar que usamos como insumos principales materias primas como el Coco, Guandbana, Maracuya, Mora, Fresa y Lulo, asi como otros
insumos producidos en el departamento del Meta. Establece para el primer afio proyectar una produccidn de 44,700 unidades de Paletas en las tres
lineas y los 10 sabores en |a cual se estima unas ventas para el primer afio de 5156.450.000.

El numeral 6 Como validé el mercado, incluir en este numeral las herramientas de validacion que aplico (Encuesta, Entrevista, Tarjeta Persona, Jobs
Tobe Done, Lienzo Canvas, otros)

El numeral 7 Avance Técnico Productivo Es este avance se describe las maquinas, equipos, mobiliario, utensilios con los que en la actualidad se
encuentra produciendo su producto, de igual forma, hace una descripcion de su perfil como Emprendedor, su nivel de formacidn, habilidades y
experiencia en el proceso de produccidn y como llegd a esta idea o a este proyecto que ya funciona como unidad productiva.

Avance Comercial en el avance comercial se describe las ventas mensuales que actualmente tiene, los clientes, su perfil, sus necesidades y su
frecuencia y volumen de compra.

Si utiliza redes sociales, que redes, cuantos seguidores tiene en cada una, que comentarios hacen sus seguidores, y cuantos realmente son clientes.
Numeral 12 Cumplimiento legal numeral 12

Normatividad Técnica

Aqui debe mencionar la normatividad que le aplica para ofrecer al cliente un producto legal, es el cumplimiento que conlleva a la Formalizacion de
Producto (Registro Invima, Registro de Marca, Normatividad de rotulado y etiquetado, normatividad de embasado y de empaque) De igual forma, le
recomiendo gue tenga en cuenta que para todos los procesos de puesta, es decir, cuando el proyecto es aprobado, se da |la etapa de puesta en
marcha o ejecucidn de los recursos de fondo emprender, va a requerir la aprobacicn del lugar de operacidn del emprendimiento, para el cual debe
adjuntar documentos del predio como:

1. El uso de suelo que sea apto para producir alimentos

2. Certificado de Tradicion y libertad del local, para identificar la propiedad del predio, tener en cuenta que este NO puede estar en juicio de
sucesion o embargado, la persona que figure como duefio o propietario es la que firma el contrato de arrendamiento con el Emprendedor.

3. El predio o local debe cumplir con las condiciones de infraestructura de la normatividad sanitaria o debe hacer las adecuaciones requeridas
para poder cumplir y funcionar con el cumplimiento del marco legal vigente para esta industria de productos fermentados a partir de una fruta. Es
importante que usted come emprendedor conozca el marco legal que le aplica y visualice los recursos que requiere para poder funcionar de
acuerdo a la Ley.

Envio correo emprendedor para iniciar asesoria Nicolas Chacon Saenz de Ganaderia
Tecno Saenz
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Cordial saludo, Estimado Emprendedor Nicolas Chacdn Saenz

Es un gusto comentarle que estamos retomando labores para esta vigencia, por lo que retomamos el proceso de asesoria para la formulacion de su
plan de negocios ID 96455 GANADERIA TECNO SAENZ presentarse a una convocatoria Fondo Emprender 2025 de Jovenes Emprendedores o
Municipios PDET, a las cuales su perfil aplique.

Quedo atenta a coordinar con usted una asesoria presencial en la oficina o virtual para revisar las recomendaciones del informe de evaluacidn a fin
de realizar estos ajustes y los del modelo financiero de acuerdo al salario minimo vigente para este afio 2025 y volver a presentar el proyecto a una
convocatoria Fondo Emprender.

Observando el informe de evaluacidn de la convocatoria #113 PDET 2024 a la que usted se postuld con su proyecto 1D 96455 GANADERIA TECNO
SAENZ ubicado en el Municipio de La Macarena — Meta en la que obtuvo un concepto VIABLE y puntaje de 76,54, se observan las siguientes
recomendaciones a tener en cuenta para presentar el proyecto a una nueva convocatoria



Acceso a la oportunidad de mercado
Nivel de exigencia de la Demanda

*Amplie y profundice las caracteristicas de los productos y/o servicios ofertados en el plan de negocio, tales como: Empaque, Etiqueta, Imagen
grafica en el producto, Condiciones de entrega, cuando se trate de productos; o Documento de recibo a satisfaccidn, Documento con descripcion de
actividades del servicio, Imagen grafica en los documentos, Alcances del servicio, cuando se trate de servicios.

*Desarrolle de manera clara y detallada los siguientes aspectos relacionados con los requisitos posventa de los productos o servicio ofertados en el
plan de negocio: Gestidn de quejas y reclamos, Comunicacidn posventa, Manejo de devoluciones, Medicidn de satisfaccion del cliente.

*Amplie y profundice las politicas determinadas con respecto a las garantias de los productos o servicios ofertados en el Plan de negocio.
Fortaleza de la competencia

*Amplie y profundice en el plan de negocio aspectos tales como: posibles competidores para su emprendimiento, su ubicacion, sus principales
fortalezas, si alguno de ellos ejerce posicion dominante en el mercado del que hara parte su emprendimiento y las acciones que realizara en caso
que esto sea asi.

*Revise y profundice en el plan de negocio los aspectos relacionados con la ubicacion de los competidores, tales como: Pais, Departamento,
Municipio/ciudad, Vereda, Corregimiento, Barrio.

*Desarrolle de manera clara y detallada en el plan de negocio los siguientes elementos de la estrategia de precios desarrollada por la competencia:
Producto/servicio ofertado, Precio de venta del producto/servicio, Identificacion Segmento atendido, Tipo de publicidad.

*Revise y profundice en el plan de negocio los siguientes elementos relacionados con la segmentacion del mercado de la competencia: grupo etario,
nivel educativo, genero, profesion o actividad econdmica, Ubicacidn geografica, Habitos y preferencias de consumo.

SISTEMA / COMPONENTE /ELEMENTO RECOMENDACION
FORTALECIMIENTO DEL EMPRENDIMIENTO
Habilidades del Emprendedor

Competencias blandas

Solucién Empresarial
Factores Comerciales

*amplie y profundice en el plan de negocio la estrategia de Marketing Mix, asi como, los protocolos para: vender el producto, establecer precios,
utilizar canales de distribucidn, realizar promocicn comercial.

*Amplie y profundice en el plan de negocio el procedimiento de segmentacidn del mercado, dejando documentando el mismo y ademas plantee un
esquema periddico de seguimiento y evaluacion del plan de mercado, de acuerdo con los resultados de la segmentacion.

Envio correo emprendedor para iniciar asesoria Alvaro Mendoza Rodas de Productos
Mendoza - Proyecto de Economia Campesina
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Cordial saludo, Estimado Emprendedor Alvaro Mendoza Rodas

Es un gusto comentarle que estamos retomando labores para esta vigencia, por lo que retomamos el proceso de asesoria para la formulacion de su
plan de negocios ID 58458 PRODUCTOS MENDOZA presentarse a una convocatoria Fondo Emprender 2025 de Economia Campesina # 112, a la cual
a plica su perfil y el de su grupo familiar, para linea crear de forma asociada.

Quedo atenta a coordinar con usted una asesoria presencial en la oficina o virtual para revisar las recomendaciones del informe de evaluacién a fin
de realizar estos ajustes y los del modelo financiero de acuerdo al salario minimo vigente para este afio 2025 y volver a presentar el proyecto a
convocatoria Fondo Emprender.

Observando el informe de evaluacién de la convocatoria #112 ECONOMIA CAMPESINA 2024 a la que usted se postuld con su proyecto ID 98458
PRODUCTOS MENDOZA ubicado en el Municipio de FUENTE DE ORO — Meta en la que obtuvo un concepto VIABLE y puntaje de 68,7, se observan las
siguientes recomendaciones a tener en cuenta para presentar el proyecto a convocatoria Fondo Emprender de esta vigencia.

ID: 98458
NOMBRE DEL PROYECTO: PRODUCTOS MENDOZA
NOMBRE DEL EMPRENDEDOR: ALVARO MENDOZA RODAS
CONVOCATORIA: ECONOMIA CAMPESINA

CALIFICACION: 68,7

RESUITADO DE LA EVALUACION: VIABLE



INFORME DE EVALUACION
Componente Comercial

Cliente del Proyecto: El cliente incluye fincas turisticas, operadores turisticos, tiendas de barrio, supermercados, licoreras, ferias comerciales,
empresas privadas y publicas, centros comerciales y turistas. Los consumidores son mayores de 18 afios que buscan productos naturales y
artesanales

Planteamiento del Problema: El proyecto busca solucionar la caida de precios del platano hartén en temporadas de cosecha, transformando estos
insumos en vino de platano, pifia y mangostino

Competencia: Se identificaron tres competidores principales en la region, cada uno con sus ventajas y desventajas. El proyecto se diferencia por su
enfoque en vinos artesanales de frutas locales

Canales: Se utilizaran redes sociales, pendones, logotipo y tarjetas de presentacion para comunicar el producto. La distribucion se realizara a
domicilio y en puntos de venta

Componente Legal y tributario

Tramites Legales: Incluyen la constitucion legal de la entidad, apertura de cuenta bancaria, uso de suelo, disefio e implementacion del Sistema de
Gestidn de Seguridad y Salud en el Trabajo (SG-S5T), y obtencidn de certificados y registros sanitarios del Invima

Componente Impacto

Avances del Proyecto: El proyecto cuenta con RUT como persona natural y busca formalizarse como entidad sin dnimo de lucro. Se han realizado
ventas al publico y se utilizan medios como WhatsApp y redes sociales para la comercializacion

Impacto: El proyecto contribuye al crecimiento econdmico de la region, cuidado del medio ambiente, generacion de empleo formal y uso de
tecnologias sostenibles

Mapa de Actores: Incluye actores como la Alcaldia Municipal, Gobernacion del Meta, SEMA, proveedores de materia prima e insumos, y el Fondo
Emprender SENA

Asociatividad: El proyecto es asociativo, con tres integrantes que buscan aumentar la produccion, asegurar clientes y optimizar recursos
Componente Técnico

Descripcion del Proyecto: Transformacion del platano, pifia y mangostine en vino artesanal, con cultivos agroecoldgicos y una presentacion atractiva
Productos o Servicios: Vino de platano, vino de pifia y vino de mangostino, todos en botellas de 750 ml.

Proceso Técnico: Detallado paso a paso, desde la recepcion de materia prima hasta el embasado

Plan Operativo: Incluye la ejecucién de recursos solicitados al Fondo Emprender en un plazo de 9 meses

Conclusion

Se concluye que el plan de negocios "PRODUCTOS MENDOZA" liderado por Alvaro Mendoza Rodas es VIABLE con una calificacion de 68.7. El
proyecto presenta una propuesta sdlida para transformar pldtano, pifia y mangostino en vinos artesanales, aprovechando los recursos locales y
contribuyendo al desarrollo econdmico y social de la regidn. La implementacién de estrategias de marketing, la formalizacion legal y el
cumplimiento de normativas sanitarias son aspectos clave para el éxito del proyecto. Ademas, el proyecto tiene un impacto positivo en el medio
ambiente y la comunidad, generando empleo formal y promoviendo practicas agroecoldgicas.

3. Listado de Emprendedores en Asesoria

1. Alvaro Mendoza Rodas ID 98458 Productos Mendoza de Fuente de Oro
Para otras Convocatorias Nacionales:
2. Nicolas Chacén Sdenz de Ganaderia Tecno Saenz ID 96455 - La Macarena
3. Jhon Esneider Bejarano de Juanchos Arepas ID 88849 de Villavicencio.
4. Jedixon Hernandez de La Paletteria Samship ID 94555 de Granada.
5. Maria Camila Sanchez Vélez proyecto Estudio de Comunicacion Audiovisual de la
Orinoquia — ID 97900 de Cumaral.
Emprendedores en Asesoria que ya iniciaron proceso de formulacidn del proyecto Fondo
Emprender:
3 Emprendedores en asesoria: José Viloria de Hidromiel Mel — OH en proceso de asesoria.
Marlon Barros Rincon — Circuma y Especias del Llano
Wilder Vargas Sdenz — Ganaderia Vargas



4. Se participé en la Reunién de Equipo convocada por la Lider Angela Suarez el 21 Enero/25
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