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PROCESO DE GESTIÓN CONTRACTUAL 
ETAPA PRECONTRACTUAL 

FORMATO ESTUDIOS PREVIOS 
 

Generalidades: 

1) Este formato tiene como objetivo soporte establecer la oportunidad y conveniencia técnica, jurídica 

y financiera de la necesidad identificada por la entidad, la cual se satisfará a través de la suscripción 

de un contrato. 

2) Este formato está asociado al Manual GCCON-M-002 Manual Supervisión e Interventoría y el GCCON-

M-001 Manual de Contratación Administrativa. 

3) Para los procesos de selección de mínima cuantía, regulados en el artículo 2.2.1.2.1.5.1 del Decreto 

1082, se deberá digitar “No aplica” en los numerales que corresponda. 

4) El formato debe ser diligenciado por el área de la necesidad y suscrito por el ordenador del gasto. El 

mismo deberá contar con una revisión desde la perspectiva jurídica, técnica y financiera y, de igual 

forma, con una revisión desde la perspectiva ambiental y de salud y seguridad en el trabajo, cuando 

aplique. 

5) Este formato no requiere ser impreso. Sin embargo, debe ser cargado en las plataformas 

administradas Colombia Compra Eficiente junto con sus anexos. 

6) El contenido que se encuentra en color diferente a negro, entre paréntesis o con el signo “/” son 

orientaciones para el diligenciamiento del formato. 

7) El formato puede ser modificado en aquellos apartados en que así se indique. 

8) Las notas internas son situaciones o recomendaciones que se deben tener en cuenta al momento 

de elaborar el formato. No obstante, las mismas deben ser eliminadas previa impresión o 

suscripción del mismo. 
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PROCESO DE GESTIÓN CONTRACTUAL 

ETAPA PRECONTRACTUAL 

FORMATO ESTUDIOS PREVIOS 
 

1. DESCRIPCIÓN DE LA NECESIDAD 
 
1.1 IDENTIFICACIÓN DE LA DEPENDENCIA REQUIRENTE 
 

ÁREA DE LA NECESIDAD 
Contenidos Digitales, Multimedia, Animación 3D y Videojuegos 

ORDENADOR DEL GASTO Alexander Montealegre Ramírez 

OBJETO 

Contratar la compraventa de materiales de formación para el área de 

contenidos digitales del Centro de Industria y Construcción en la vigencia 

2025 

 
1.2 JUSTIFICACIÓN DE LA NECESIDAD Y ANÁLISIS DE CONVENIENCIA 
 
     El Servicio Nacional de Aprendizaje – SENA, es un establecimiento público del orden nacional adscrito 

al Ministerio del Trabajo, encargado de cumplir la función que corresponde al Estado de invertir en el 

desarrollo social y técnico de los trabajadores colombianos, ofreciendo y ejecutando la formación 

profesional integral, para la incorporación y el desarrollo de las personas en actividades productivas que 

contribuyan al desarrollo social, económico y tecnológico del país, como lo establece La Ley 119 de 1994. 

El Centro de industria y Construcción, del SENA Regional Tolima, con el objetivo de cumplir con su misión 

y deber institucional y en aras de contribuir a la culminación exitosa en las acciones de formación 

profesional en términos de alta calidad, competitividad y tecnología de conformidad con los registros 

calificados aprobados en el Tecnólogo de “Animación 3D”, “Producción de Multimedia” y “Desarrollo de 

Videojuegos y entornos interactivos” y dar pertinencia al “Técnico en Integración  de Contenidos Digitales” 

y complementarias relacionadas al área de contenidos digitales, y de conformidad con lo señalado en los 

numerales 7 y 12 el Artículo 25 de la Ley 80 de 1993, y con el artículo 8 de la Ley 1150 de 2007 en 

concordancia con el Articulo 2.2.1.1.2.1.1 del Decreto 1083 de 2015, la Entidades Estatales están obligadas 

a llevar a cabo estudios y documentos previos para comprobar la necesidad de contratar el bien o servicio, 

obra o labor, dejando constancia de su adecuación al Plan de Acción de la Vigencia 2025 de la Entidad, con 

todos los documentos que permitan a los proponentes construir una propuesta de satisfaga las 

necesidades de la misma. Por consiguiente, se requiere adelantar el proceso de contratación respectivo, 

así como la eventual elaboración y suscripción del acto contractual resultante y su perfeccionamiento, 
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acorde a los parámetros de La Ley 80 de 1993 (Estatuto de la Contratación Estatal), Ley 1150 de 2007 y el 

Decreto 1082 de 2015. De conformidad con lo dispuesto en el Articulo 25, numerales 7 y 12 de la Ley 80 

de 1993, el artículo 2 de la Ley 1150 de 2007, modificado por el Art 94 de la ley 1474 de 2011 y el Decreto 

1082 de 2015, los cuales reglamentan la modalidad de selección de mínima cuantía el Centro de Industria 

y Construcción del SENA Regional Tolima adelantará la contratación descrita a continuación. Los procesos 

formativos de titulada regulada y complementaria están inmersos en un proceso pedagógico y de gestión 

concertado que favorece el acceso, permanencia y certificación de los aprendices, se requiere asumir una 

transformación en los diferentes ámbitos productivos y darle una sostenibilidad y perfil laboral acorde con 

las necesidades del sector productivo en áreas de Contenidos Digitales  y que aportan al crecimiento de la 

productividad y competitividad del país desde la perspectiva regional e internacional cuando se puede 

acceder a las convocatorias de empleo desde diversos países (Canadá, USA, Centroamérica, Latinoamérica, 

entre otros).  

 

• ¿Por qué y para qué se requiere esta contratación?   

 

     Por medio de la presente, se hace referencia a los elementos que se pretenden adquirir corresponde a 

materiales de formación de uso masivo y continúo en los programas de formación del área de Multimedia, 

animación 3D y contenidos digitales con el propósito de dar cumplimiento al desarrollo de las 

competencias técnicas de los programas Técnico en Integración de contenidos digitales, Tecnólogo en 

Producción de Multimedia, Tecnólogo en Animación 3D, Tecnólogo en Desarrollo de Videojuegos,  para la 

vigencia 2025, donde se requiere la provisión de diferentes tipos de insumos, materiales de consumo, 

herramientas y equipos, para realizar prácticas de desarrollo y producción de contenidos digitales de la 

Red de Informática y software, que permitan el desarrollo de las habilidades y destrezas técnicas en los 

aprendices que harán parte del sector productivo. 

 

Dentro del proceso pedagógico, de las formaciones técnicas se hace fundamental poder contar con los 

materiales de formación adecuados de para cada uno de los programas de formación, donde apropien 

conocimientos para el desarrollo de la etapa productiva y así poder cumplir con el proceso de formación 

en las áreas de Multimedia, Videojuegos y Animación 3D. 

 

• ¿Quiénes se beneficiarán con la adquisición de estos elementos, herramientas, equipos, 

materiales de formación? 

 

El Centro de Industria y Construcción del SENA Regional Tolima, con el fin de apoyar las prácticas 
de formación de los aprendices del Centro en el área de Contenidos digitales (multimedia, 
animación 3D, videojuegos) en la vigencia 2025, requiere de materiales de formación, 
herramientas, equipos, insumos, que permitan el desarrollo de aptitudes en los aprendices con el 
fin de garantizar una fácil integración con el mercado laboral colombiano actual. En atención a lo 
anteriormente expuesto y teniendo en cuenta que el Centro no cuenta con los suficientes 
materiales de formación, herramientas, equipos, insumos, en el área de contenidos digitales 
frente a una alta demanda de formaciones vigentes en etapa lectiva, se considera conveniente y 
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oportuno adelantar el proceso gestión en adquisición de estos recursos, respectivo para satisfacer 
la necesidad aquí determinada 
 
Los principales beneficios buscados son:  
 
El resultado principal es el de poder disponer de materia prima que permitirá formar personas 
preparadas para enfrentar las nuevas exigencias en cuanto al uso y aplicación de prácticas y 
proyectos formativos relacionados con el área de multimedia, animación 3D y Videojuegos desde 
el sector del entretenimiento, arte y TICs en Colombia, se estará en capacidad de acompañar 
proyectos en desarrollo de Contenidos digitales, que apunten al uso de diferentes tecnologías 
disruptivas en pro de los avances tecnológicos y la mano de obra calificada que respondan a la 
demanda del sector productivo de entretenimiento, arte, cultura y contenidos digitales, que 
respondan a las demandas actuales y futuras de mercados que cada vez son más especializados y 
exigentes en especial para los jóvenes y su posibilidad de empleabilidad y ocupación en el mercado 
nacional o internacional. 
 
El proyecto está dirigido a atender principalmente las tres poblaciones básicas en la consolidación 
de la industria de los contenidos digitales, con personas y conocimientos de talla mundial: 
 

• Aprendices: Obtendrán una formación acorde con los estándares internacionales 
correspondientes, tanto a través de los programas de formación actuales, como de los nuevos que 
se deban ofrecer, de manera que puedan cumplir con el papel que la industria los contenidos 
digitales requiere para poder ser competitiva a nivel global.  
 

• Empresas del sector entretenimiento, contenidos digital y virtualización, que permitan 
garantizar una fácil integración con el mercado laboral colombiano actual, al preparar aprendices 
competentes en el uso de diferentes tecnologías y su aplicación en las diferentes propuestas de 
productos para el mantenimiento y apropiación de nuevas tecnologías disruptivas, que 
contribuyan a la solución de problemas y respondan a necesidades que tengas las empresas de 
sector, como sector de talla mundial. 
 

• Instructores: Garantizar la provisión del material de formación que les permitan aplicar de manera 
óptima cada uno de los procesos de formación relacionados con el desarrollo de producto, con 
miras a poder atender las demandas de aprendices en las empresas y facilitar el aprendizaje 
significativo con productos pertinentes y de apropiación de conocimiento.  
 

• Formaciones Beneficiadas  
     

ITM NIVEL PROGRAMAS TITULADOS 

1 Tecnología Desarrollo de Videojuegos 

2 Tecnología Producción de Multimedia 

3 Tecnología Animación 3D 

4 Técnico Integración de contenidos digitales 
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• ¿En qué o como se beneficiará el Centro con esta contratación? 

 
Finalmente, dentro del proceso metodológico y pedagógico con la orientación adecuada de las 

formaciones técnicas y tecnológicas, se hace fundamental poder contar con los materiales de formación, 

equipos, herramientas y elementos pertinentes para cada uno de los programas de formación, donde se 

puedan desarrollar los procesos del proyecto formativo fortaleciendo el hacer en la etapa lectiva y 

apropien conocimientos para el desarrollo de la etapa productiva y así poder cumplir con la meta de  cupos 

(aprendices)  en formación titulada general de 17046 para la vigencia 2025 del Centro de Industria y 

Construcción, haciendo énfasis en la presencialidad titulada de 8326 en Tecnologías, 8730 de formación 

Técnica presencial, donde el área de Contenidos digitales (multimedia, videojuegos y animación 3D) ha 

realizado un incremento significativo en la demanda formativa y se requiere los materiales de formación 

para llevar a cabo los proyecto formativos y prácticas de los diversos ambientes formativos, dado que se 

está recién inaugurado y con modificaciones de las cubiertas, el ambiente 4206 de videojuegos y la fábrica 

de contenidos digitales ambiente seguido de la biblioteca 5107, adicional, se posee una capacidad 

instalada amplia para impartir formación, y en la actualidad se tiene un proceso de modernización con 

capacidad instalada para tener hasta tres formaciones de tecnología y técnica por jornada en el ambiente 

formativo AMBIENTE CONTENIDOS DIGITALES – Edificio 4 PISO 2 y Fábrica de Software primer piso Edificio 

5 del Centro de Industria y Construcción. 

 

Aportan a la meta de formación titulada regular en Tecnologías, técnicos y atención a empresas del sector 

del entretenimiento, cultura, arte y economía naranja. 

 
1.3 EVIDENCIA DE LA LÍNEA O NUMERAL DEL PLAN ANUAL DE ADQUISICIONES 
 

CODIG

O_CEN

TRO

IDENTIFICA

DOR_FICHA

ESTADO_CURS

O

NIVEL_FORMACI

ON

FECHA_INICI

O_FICHA

FECHA_TER

MINACION_

FICHA

ETAPA_FIC

HA

MODALIDAD_FOR

MACION
NOMBRE_PROGRAMA_FORMACION

9226 2901851 En ejecucion TECNÓLOGO 15/12/2023 14/09/2025 LECTIVA PRESENCIAL PRODUCCION DE MULTIMEDIA

9226 2694768 En ejecucion TECNÓLOGO 23/01/2023 22/01/2025 LECTIVA PRESENCIAL PRODUCCION DE MULTIMEDIA

9226 2901865 En ejecucion TECNÓLOGO 15/12/2023 14/09/2025 LECTIVA PRESENCIAL PRODUCCION DE MULTIMEDIA

9226 2619696 En ejecucion TECNÓLOGO 06/10/2022 05/04/2025 LECTIVA PRESENCIAL

DESARROLLO DE VIDEOJUEGOS Y 

ENTORNOS INTERACTIVOS

9226 2875217 En ejecucion TECNÓLOGO 22/01/2024 21/04/2026 LECTIVA PRESENCIAL ANIMACION 3D.

9226 2875319 En ejecucion TECNÓLOGO 22/01/2024 21/01/2026 LECTIVA PRESENCIAL PRODUCCION DE MULTIMEDIA

9226 2927163 En ejecucion TECNÓLOGO 15/04/2024 14/04/2026 LECTIVA PRESENCIAL PRODUCCION DE MULTIMEDIA

9226 2999468 En ejecucion TECNÓLOGO 08/07/2024 07/07/2026 LECTIVA PRESENCIAL PRODUCCION DE MULTIMEDIA

9226 2927157 En ejecucion TECNÓLOGO 15/04/2024 14/07/2026 LECTIVA PRESENCIAL

DESARROLLO DE VIDEOJUEGOS Y 

ENTORNOS INTERACTIVOS

9226 2846587 En ejecucion TECNÓLOGO 07/11/2023 06/11/2025 LECTIVA PRESENCIAL PRODUCCION DE MULTIMEDIA
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Código UNSPSC 
(cada código 

separado por ;) 
Descripción 

Fecha 
estimada de 

inicio de 
proceso de 
selección 

(mes) 

Fecha 
estimada de 
presentación 

de ofertas 
(mes) 

Duración 
del 

contrato 
(número) 

Duración del 
contrato 

(intervalo: 
días, meses, 

años) 

Modalid
ad de 

selección
  

Fuente 
de los 

recursos 

Valor total 
estimado  

Valor 
estimado en 
la vigencia 

actual 

32101622; 
43201803; 
43201830; 
43211706; 
26121639; 
43221729; 
45121520; 
26111711; 
39112006; 
32101601; 
43211707; 
52161611; 
52161520; 
11161801; 
52161600; 
53121705; 
45111714 

Contratar la 
compraventa de 

materiales de 
formación para el área 

de contenidos 
digitales del Centro de 

Industria y 
Construcción en la 

vigencia 2025 

4 4 90 0 CCE-10 1 10.000.000 10.000.000 

 
 
 
1.4 CÓDIGO ESTÁNDAR DE PRODUCTOS Y SERVICIOS DE NACIONES UNIDAS (UNSPSC). 
 
El objeto contractual se clasifica en los siguientes códigos del Clasificador de Bienes y Servicios: 
 

UNSPSC – Decreto 1082 de 2015 (o norma vigente) 

ÍTEM GRUPO CÓDIGO 
DENOMINACIÓN 

(Clase o producto) 
1 Componentes y Suministros Electrónicos 32101622 Memoria flash 

2 Componentes y Suministros Electrónicos 32101622 Memoria flash 
3 Difusión de Tecnologías de Información y Telecomunicaciones 43201803 Unidades de disco duro 

4 Difusión de Tecnologías de Información y Telecomunicaciones 43201830 Unidad de estado sólido ssd 

5 Difusión de Tecnologías de Información y Telecomunicaciones 43211706 Unidad de estado sólido ssd 

6 Maquinaria y Accesorios para Generación y Distribución de Energía 26121639 
Multi – cables combinados o a la 

medida 

7 Maquinaria y Accesorios para Generación y Distribución de Energía 26121639 
Multi – cables combinados o a la 

medida 
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8 Maquinaria y Accesorios para Generación y Distribución de Energía 26121639 
Multi – cables combinados o a la 

medida 

9 Difusión de Tecnologías de Información y Telecomunicaciones 43221729 Antenas portátiles 

10 Equipos y Suministros para Impresión, Fotografia y Audiovisuales 45121520 Cámaras de web 

11 Maquinaria y Accesorios para Generación y Distribución de Energía 26111711 Baterías de litio 

12 
Componentes, Accesorios y Suministros de Sistemas Eléctricos e 

Iluminación 
39112102 

Iluminación óptica de diodo 

emisor de luz led 

13 Componentes y Suministros Electrónicos 32101601 
Memoria de acceso aleatorio 

(ram) 

14 Difusión de Tecnologías de Información y Telecomunicaciones 43211707 
Lápiz (stylus) para computador 

de luz 

15 Electrónica de consumo 52161611 Soporte para micrófonos 

16 Electrónica de consumo 52161611 Soporte para micrófonos 

17 Electrónica de consumo 52161520 Micrófonos 

18 
Componentes y Suministros para Estructuras, Edificación, 

Construcción y Obras Civiles 
30161511 Tela de pared 

19 
Componentes y Suministros para Estructuras, Edificación, 

Construcción y Obras Civiles 
30161511 Tela de pared 

20 
Componentes y Suministros para Estructuras, Edificación, 

Construcción y Obras Civiles 
30161511 Tela de pared 

21 
Instrumentos Musicales, Juegos, Juguetes, Artes, Artesanías y 

Equipo educativo, Materiales, Accesorios y Suministros 
60111005 

Soportes de gráficos o 

accesorios 

22 Ropa, Maletas y Productos de Aseo Personal 53121705 Estuches para equipos 

23 Componentes y Suministros Electrónicos 32151702 Interfaz pc red control 
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• Certificado inexistencia almacén  

     Ver anexo  

GIL-F-073-Formato de Inexistencia MULTIMEDIA ANIMACION 3D 

 
 
1.5 MADURACIÓN DEL PROYECTO 
 
No aplica 
 
 

2. OBJETO 
 
Contratar la compraventa de materiales de formación para el área de contenidos digitales del 
Centro de Industria y Construcción en la vigencia 2025  
 
2.1 ALCANCE DEL OBJETO 
 
No aplica 
 
2.2 TIPOLOGÍA CONTRACTUAL 
 

Contrato de Suministro 

Otro:  Describa cual. 

 
2.3 IMPACTO SOCIAL, ECONÓMICO Y AMBIENTAL DE LA CONTRATACIÓN, LICENCIAS, PERMISOS, 

AUTORIZACIONES Y DISEÑOS. 
 
[Relacione el impacto social, económico y ambiental de la contratación y la forma de mitigarlos. Para 
desarrollar este acápite consulte el Manual de Contratación. En caso de no ser necesario, indique “No 
aplica”.]. 
 
2.4 CONCEPTO TÉCNICO OFICINA DE SISTEMAS E INFORMÁTICA (Anexo) 
 
No aplica 
 
 
2.5 CONCEPTO TÉCNICO DIRECCIÓN ADMINISTRATIVA Y FINANCIERA (Anexo) 
 
 
No aplica 
 
 
2.6 ESPECIFICACIONES TÉCNICAS DEL OBJETO A CONTRATAR 
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ÍTEM 

CLASIFICACIÓN 
DEL ITEM  

BIEN DE 
CONSUMO / 
DEVOLUTIVO 

CÓDIGO 
UNSPSC 

NOMBRE 
DESCRIPCIÓN 
DETALLADA 

CANTIDAD 
UNIDAD 

DE 
MEDIDA 

1 

CONSUMO 

32101622 MEMORIA USB 

MEMORIA USB 3.2 
DE ALTA 
VELOCIDAD 
KINGSTON 
DATATRAVELER 
DTX/256GB 

5 UND 

2 

CONSUMO 

32101622 
TARJETA DE 
MEMORIA SD 

TARJETA DE 
MEMORIA SD 
256GB EXTREME 
PRO 200MB/S 

4 UND 

3 
CONSUMO 

43201803 
UNIDAD DE DISCO 
DURO EXTERNO 

UNIDAD DE DISCO 
DURO EXTERNO 
2TB 

4 UND 

4 
CONSUMO 

43201830 DISCO SOLIDO SSD 
DISCO SOLIDO SSD 
M.2 1TB NVME 
GEN4 6600 MB/S 

20 UND 

5 
CONSUMO 

43211706 MOUSE 
MOUSE 
ALÁMBRICO 

40 UND 

6 

CONSUMO 

26121639 
CONVERTIDOR 
VIDEO DISPLAY 
PORT 

CONVERTIDOR 
VIDEO DISPLAY 
PORT MACHO A 
DVI HEMBRA 

30 UND 

7 

CONSUMO 

26121639 
CABLE DVI 24+1 
MACHO A HDMI 

CABLE DVI 24+1 
MACHO A HDMI 
1.5 M 
BIDIRECCIONAL  

30 UND 

8 
CONSUMO 

26121639 CABLES HDMI 
CABLES HDMI 10 
M 4k 

4 UND 

9 CONSUMO 43221729 ANTENA WIFI ANTENA WIFI USB 10 UND 

10 

CONSUMO 

45121520 WEBCAM HD 

ACCESORIOS 
PERIFERICOS 
CÁMARA 
WEBCAM HD 
1080P 

4 UND 
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ÍTEM 

CLASIFICACIÓN 
DEL ITEM  

BIEN DE 
CONSUMO / 
DEVOLUTIVO 

CÓDIGO 
UNSPSC 

NOMBRE 
DESCRIPCIÓN 
DETALLADA 

CANTIDAD 
UNIDAD 

DE 
MEDIDA 

11 
CONSUMO 

26111711 BATERÍA DE LITIO 
KIT BATERÍA DE 
LITIO RECARGABLE 
NPF-970 

3 KIT 

12 

CONSUMO 

39112102 LUZ LED PORTABLE 

Luz Led Potente 
De Bolsillo 40w 
Color de la 
estructura Blanco 

2 UND 

13 

CONSUMO 

32101601 
MEMORIA RAM DE 
ESCRITORIO 

MEMORIA DE 
ESCRITORIO RAM 
32gb Kit (2x16gb) 
Ddr4 3200mhz 
Cl22 (o 2933mhz 

2 KIT 

14 
CONSUMO 

43211707 
LAPIZ TABLA 
DIGITALIZADORA 

LAPIZ CP91300B2Z 2 UND 

15 
CONSUMO 

52161611 
BASE PARA 
MICROFONO 

BASE PARA 
MICRÓFONO TIPO 
BOOM CON  

6 UND 

16 
CONSUMO 

52161611 
AGARRADORA DE 
MICRÓFONO 

Agarradera De 
Micrófono 
Dinámicos Soporte 

6 UND 

17 
CONSUMO 

52161520 MICRÓFONO 
MICRÓFONO 
DINÁMICO 
CARDIODE 

3 UND 

18 

CONSUMO 

30161511 TELA FONDO 

Tela Telon Blanco 
Lino Fondo 
Estudio Chroma 
Key 3 X 3 Metros 

1 UND 

19 

CONSUMO 

30161511 TELA FONDO 

Tela Telon Verde 
Lino Fondo 
Estudio Chroma 
Key 3 X 4 Metros 

1 UND 

20 CONSUMO 30161511 TELA FONDO Tela Telon Negro 
Lino Fondo 

1 UND 
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ÍTEM 

CLASIFICACIÓN 
DEL ITEM  

BIEN DE 
CONSUMO / 
DEVOLUTIVO 

CÓDIGO 
UNSPSC 

NOMBRE 
DESCRIPCIÓN 
DETALLADA 

CANTIDAD 
UNIDAD 

DE 
MEDIDA 

Estudio Chroma 
Key 3 X 3 Metros 

21 

CONSUMO 

60111005 
SOPORTE TELON 
DE FONDO 

Kit De Soporte De 
Telon De Fondo De 
10 X 8.5 Pies, 
2.6x3M/8.5x10 ft  

1 UND 

22 

CONSUMO 

53121705 ESTUCHE 

Estuche Maletin 
Bolso Para 
camaras Nikon 
Canon Sony 
Coolpix Dslr 

2 UND 

23 

DEVOLUTIVO 

32151702 
CAPTURADORA DE 
AUDIO 

Solo Studio 
Interfaz Audio 
Usb-c 4ª Gen Color 
Rojo 

2 UND 

 
 
 
2.7 ESPECIFICACIONES TÉCNICAS ADICIONALES QUE DEBEN CUMPLIR LOS BIENES/SERVICIOS/OBRAS 
 
Para el ítem 21, mostrado a continuación se suministran especificaciones técnicas adicionales, de la 
siguiente forma: 
 

21 60111005 SOPORTE TELON DE 
FONDO 

Kit De Soporte De Telón de 
Fondo De 10 X 8.5 Pies, 
2.6x3M/8.5x10 ft  

1 UND 

 

• Nombre: SOPORTE TELON DE FONDO 

• Especificaciones: [4 piezas] Abrazadera de resorte resistente de 4 pulgadas 4 pulgadas de largo x 
2.75 pulgadas de ancho. Apertura máxima de 2 pulgadas. Ayuda a que el telón de fondo se 
mantenga apretado y sin arrugas. [4 piezas] Clip de cuerda elástico para telón de fondo Un practico 
accesorio para eliminar las arrugas de los fondos y mantenerlos apretados con un ajuste elástico. 
Soporte de trípode ajustable de alta calidad Material: metal. Altura mínima: 31.5 in. Altura 
máxima: 102.4 in. Retráctil, puede ajustar la altura del soporte de acuerdo a tus necesidades, y 
tiene un botón de bloqueo para fijar la altura del soporte. Barra transversal de metal ajustable 
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Material: metal. Longitud mínima: 46.5 in. Longitud máxima: 118.1 in. [1 x soporte de telón de 
fondo más audaz y grueso de 8.5 x 9.8 ft, [3 x ] abrazaderas de resorte, [1 x ] funda de transporte 
/ 12 meses de garantía para defectos de fabricación. Ajuste de ancho y altura: 4 x 29 pulgadas. 

 
 
Para el ítem 23, mostrado a continuación se suministran especificaciones técnicas adicionales, de la 
siguiente forma: 
 

23 32151702 CAPTURADORA DE AUDIO Solo Studio Interfaz Audio 
Usb-c 4ª Gen Color Rojo 

2 UND 

 

• Nombre: CAPTURADORA DE AUDIO 
 

• Especificaciones:  
 
Cantidad de entradas 2 
Cantidad de salidas 2 
Tasa de muestreo 192 kHz 
Resolución de audio 24 bit 
Con alimentación fantasma Sí 
Tipos de alimentación USB-C 
Tipos de conexiones Plug, Trs, XLR 
Software compatible Ableton, Focusrite 
Accesorios incluidos Audífono, Cable usb, Cable XLR, Micrófonoscarlett 
Latencia 0 ms 
Altura 43,5 mm 
Ancho 143,5 mm 
Profundidad 95,8 mm 
Peso 320 g 

 
2.8 OBLIGACIONES DE LAS PARTES 
 
2.8.1 Obligaciones generales del contratista 
 
1) Ejecutar el objeto del contrato bajo las condiciones de calidad, oportunidad y obligaciones definidas 

en el proceso de contratación. 
2) Cumplir con las especificaciones técnicas del objeto presentadas en la oferta. 
3) Entregar, dentro de los tres (3) días hábiles siguientes a la suscrición del negocio jurídico, la(s) 

garantía(s) exigida en los estudios previos en los términos establecidos. 
4) Mantener, durante toda la vigencia del contrato, los precios incluidos en su oferta. 
5) Obrar con lealtad y buena fe en las distintas etapas contractuales, evitando dilaciones. 
6) Cuando se encuentre obligado, EL CONTRATISTA deberá presentar la facturación electrónica, 

previamente validada por la DIAN, como requisito para el pago de los bienes y/o servicios 
contratados, conforme con las disposiciones legales vigentes. Las facturas o cuentas de cobro 
correspondientes deberán ser presentadas según la periodicidad establecida. 
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7) Responder en los plazos establezca la entidad, los requerimientos de aclaración o de información que 
le sean formulados. 

8) Cumplir cabalmente con sus obligaciones frente al Sistema de Seguridad Social Integral y parafiscales 
(Cajas de Compensación Familiar, SENA e ICBF). En el evento de no estar obligada al pago de aportes 
parafiscales o contratación de aprendices, el contratista aportará certificación suscrita por el 
Representante legal o la persona natural. El cumplimiento de esta obligación es requisito 
indispensable para efectuar cualquier pago. 

9) Controlar la ejecución del contrato, a fin de evitar la sobre ejecución del mismo. 
10) Guardar la confidencialidad de toda la información que le sea entregada y que se encuentre bajo su 

custodia o que por cualquier otra circunstancia deba conocer o manipular. El desconocimiento de 
esta obligación acarreará consecuencias de índole civil, penal y/o disciplinariamente por los perjuicios 
de su divulgación y/o utilización indebida que por sí o por un tercero se cause a la entidad. 

11) Informar, por escrito y dentro de los 3 días hábiles siguientes a su materialización, cualquier 
eventualidad de fuerza mayor o caso fortuito que afecte la normal y correcta ejecución del contrato. 

12) Dar a conocer al SENA cualquier reclamación, petición, orden o similar de terceros que indirecta o 
directamente pueda tener algún efecto sobre la ejecución del contrato o sobre sus obligaciones. 

13) No acceder a peticiones o amenazas de quienes actuando por fuera de la ley pretendan obligarlo a 
hacer u omitir algún acto o hecho. El contratista deberá informar de tal evento al SENA, dentro de los 
3 días hábiles siguientes a su ocurrencia, y a las autoridades competentes para que se adopten las 
medidas necesarias. 

14) Restituir al SENA, al finalizar el contrato, los elementos que haya colocado a su disposición para el 
desarrollo del objeto contractual, en caso que se hayan suministrado. 

15) Las demás que se estimen de acuerdo con la naturaleza de la contratación. 
 
2.8.2 Obligaciones específicas del contratista 
 
1) [Describa una a una las obligaciones específicas que deberá cumplir el contratista con ocasión del 

objeto y ejecución del contrato suscrito]. 
2) Las demás que se estimen de acuerdo con el objeto y ejecución del contrato. 
 
2.8.3 Obligaciones de seguridad y salud en el trabajo 
 
1) [Describa una a una las obligaciones de seguridad y salud en el trabajo que deberá cumplir el 

contratista con ocasión del objeto y ejecución del contrato suscrito. En caso que no existan, digite: 
“No aplica”]. 

 
2.8.4 Obligaciones ambientales del contratista 
 
1) [Describa una a una las obligaciones ambientales específicas que deberá cumplir el contratista con 

ocasión del objeto y ejecución del contrato suscrito. En caso que no existan, digite: “No aplica”]. 
 
2.8.5 Obligaciones del SENA 
 
1) Exigir al contratista la ejecución idónea y oportuna de las obligaciones del presente contrato. 
2) Rechazar los bienes y/o servicios cuando estos no cumplan con los requerimientos técnicos exigidos. 
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3) Pagar la contraprestación a la que tiene derecho el contratista, con ocasión de la correcta ejecución 
del negocio jurídico suscrito. 

4) Suministrar la información que previamente requiera el contratista en relación con el objeto del 
presente contrato. 

5) Suscribir conjuntamente con el contratista y/o la Interventoría las actas y los demás documentos 
necesarios para la ejecución y liquidación de este contrato. 

6) Adelantar las gestiones necesarias para el reconocimiento y cobro de las sanciones pecuniarias y 
garantías a que hubiere lugar. Para tal efecto, el Supervisor dará aviso oportuno al ordenador del 
gasto o a su delegado, sobre la ocurrencia de hecho constitutivo incumplimiento o mora de las 
prestaciones contratadas. 

7) Informar al proveedor la forma como se deben presentar las facturas o documento equivalente. 
8) Las demás que se estimen de acuerdo con la naturaleza de la contratación. 
 
2.9 PLAZO DE EJECUCIÓN 
 
El término de ejecución del negocio jurídico será de 60 días. El plazo se contabilizará a partir del 
cumplimiento de los requisitos de ejecución del contrato. 
 
2.10 LUGAR DE EJECUCIÓN DEL CONTRATO 
 
El elemento contratado para los funcionarios del Servicio Nacional de aprendizaje SENA Regional Tolima, 
deberá ser entregado en las instalaciones del SENA Regional Tolima, ubicadas en la carrera 45 Sur número 
141-05 sector Picaleña contiguo Casa de la Moneda y Establecimiento penitenciario y Carcelario Picaleña. 
 
 
2.11 DOMICILIO CONTRACTUAL 
 
Para todos los efectos contractuales se tendrán como domicilio la carrera 45 Sur número 141-05 sector 
Picaleña contiguo Casa de la Moneda y Establecimiento penitenciario y Carcelario Picaleña. 
 
 
2.12 FORMA DE PAGO O PLAN DE PAGO 
 
 

El pago por la prestación de los servicios objeto del contrato se cancelará a través de PAGO ÚNICO, 

contra entrega, en moneda legal colombiana, previa a la radicación de la respectiva factura comercial 

presentada, con certificación del Supervisor del contrato de recibido a satisfacción de los bienes y/o 

servicios, copia del recibo de seguridad social integral y certificación de pago de los aportes parafiscales 

y/o paz y salvo SENA, en cumplimiento de la ley 789 de 2002, artículo 23 de la ley 1150 de 2007. 

 
 
2.13 PAGO DE ANTICIPOS 
 

Se requieren anticipos: 
 

SI: . NO: X  
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Si requiere de anticipo diligencie las siguientes casillas: 

Número de desembolsos 
que se realizarán 

durante el contrato 
[Incluya el número de 

casillas que sean 
necesarias] 

Determine el porcentaje 
que cada desembolso 

representa frente al valor 
total del contrato 

Amortización 
[Identifique los 
momentos de 
amortización] 

Requisito para el 
desembolso 

[Ej. Entrega de informe 
mensual, cumplimiento 

de mes de servicio, 
entrega a satisfacción 

de algún producto] 

DESEMBOLSO 1 . . . 

DESEMBOLSO 2 . . . 

DESEMBOLSO 3 . . . 

. . . . 

 
2.14 CONTROL Y VIGILANCIA DEL CONTRATO 
 

El Contrato requiere interventoría: (Indique si el 
contrato requiere o no interventoría marcando “X”) 

SI: . 

NO: . 

 

De no requerir interventoría, o que la misma no sea 
integral (jurídica, técnica, financiera, contable y 
administrativa), indique las condiciones de idoneidad 
que debe cumplir quién realizaría la supervisión: 

Haga clic o pulse aquí para escribir texto. 

En razón a lo anterior se recomienda al ordenador del gasto la designación de Hilson Javier Tibaduiza 
Alvarez, Instructor G15, número teléfono celular: 3203063716 como supervisor del contrato. quién 
verificará la correcta y oportuna ejecución del objeto contractual y actuará de conformidad con lo 
determinado por el Manual de Supervisión e Interventoría de la entidad. 
 

     Se sugiere que el supervisor de este contrato sea el funcionario, email: 

hjtibaduizaa@sena.edu.co, pues su perfil como Ingeniero en Multimedia es acorde al tipo de 

materiales requeridos. 

 

Apoyo Técnico 

Para el apoyo a la evaluación técnica de la presente necesidad, se sugiere al Ingeniero Ricardo Gil  
– Instructor del Programa Tecnólogo Multimedia . Correo : regila@sena.edu.co celular: 
3005799745} 

 

 
NOTA INTERNA. Recuerde que los contratos de obra adjudicados por Licitación pública deben contar 
con interventoría. 
 
 

3. MODALIDAD DE SELECCIÓN 

mailto:regila@sena.edu.co
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Mínima Cuantía 

 
3.1 JUSTIFICACIÓN DE LA MODALIDAD DE SELECCIÓN 
 
[Escriba aquí la justificación de la modalidad de selección del contratista, incluyendo los fundamentos 
jurídicos. Tenga en cuenta las causales previstas en cada modalidad de contratación, el objeto del contrato 
y la cuantía de este. Verifique si el bien o servicio a contratar se encuentra ofrecido en un acuerdo marco 
vigente o en la tienda virtual de Colombia Compra Eficiente, describa si está o no en estos instrumentos. 
Haga referencia a las disposiciones normativas que lo habilitan para adelantar la modalidad de 
contratación]. 
 
3.2 LIMITACIÓN A LAS MIPYMES 
 
La posibilidad de limitar un proceso a Mypimes solo será procedente cuando el presupuesto sea inferior a 
USD 125.000. 
 

El Proceso de selección es inferior a ciento 
veinticinco mil dólares de los Estados Unidos de 
América (USD 125.000) 

SI   NO   

 
NOTA INTERNA. El umbral de Mipymes para el 2024 es de $478.341.759 
 
Para acreditar esta condición, el proponente deberá dar cumplimiento a lo establecido en el numeral 
2.2.1.2.4.2.4 del Decreto 1082 de 2015. 
 
[Cuando el proceso corresponda a uno de mínima cuantía, se deberá incluir esta nota:  
 
NOTA. El SENA publicará un aviso mediante mensaje público del dentro del proceso electrónico, para 
informar si el proceso no limitado a Mipymes. Lo anterior, para conocimiento de todos los interesados.] 
 
 

4. VALOR ESTIMADO DEL (DE LOS) CONTRATO(S) 
 
El valor estimado del (de los) contrato(s) será hasta por la suma de $10.000.000 Diez millones de pesos 
M/CTE. IVA incluido, cuando a ello hubiere lugar, y demás impuestos, costos directos e indirectos, tasas, 
contribuciones de carácter nacional y/o municipal o de carácter legal. 
 
NOTA INTERNA. Deberá verificarse la aplicación o inclusión del IVA y se sugiere relacionar los eventuales 
tributos de orden departamental o municipal. Lo anterior, a efectos de que el contratista pueda costear 
adecuadamente su oferta. 
 
4.1 ANÁLISIS DEL SECTOR 
 
     De acuerdo con los materiales solicitados por cada uno de los programas de formación 
pertenecientes a la titulada de las áreas de  multimedia en nivel técnico, tecnológico; multimedia, 
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animación 3D, videojuegos, integración de contenidos digitales, se realizó inicialmente una revisión 
de los diseños curriculares de cada uno de los programas, del proyecto formativo y se definieron los 
elementos que se identificaron como esenciales para el desarrollo del “hacer” y aseguramiento de los 
procesos formativos que se deben desarrollar en cada programa técnico, los cuales pertenecen a los 
siguientes sectores: 
 
Sector Industria del Entretenimiento 
cómo se encuentra actualmente el sector 

Industria de medios y entretenimiento - Análisis de tamaño y participación - Tendencias y 
pronósticos de crecimiento (2024 - 2029): la descripción general de la industria de medios y 
entretenimiento está segmentada por tipo (medios impresos (periódicos, revistas, vallas 
publicitarias, pancartas, folletos y volantes), medios digitales (televisión, música y radio, 
señalización electrónica, publicidad móvil, podcasts), medios de transmisión (transmisión OTT). , 
Transmisión en vivo)) y Geografía (América del Norte (Estados Unidos, Canadá), Europa (Reino 
Unido, Alemania, Francia, Resto de Europa), Asia Pacífico (China, India, Japón, Resto de Asia 
Pacífico), América Latina y Medio Oriente y África). Los tamaños de mercado y los pronósticos 
se proporcionan en términos de valor (USD) para todos los segmentos anteriores. Source: 
https://www.mordorintelligence.com/es/industry-reports/media-and-entertainment-market-
landscape Ver figura 1. 

 

Figura 1. Mercado de la industria mundial de entretenimiento 2019 – 2029 proyección.  

 

Análisis del mercado de medios y entretenimiento 

https://www.mordorintelligence.com/es/industry-reports/media-and-entertainment-market-landscape%20Ver%20figura%201
https://www.mordorintelligence.com/es/industry-reports/media-and-entertainment-market-landscape%20Ver%20figura%201
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          El tamaño del mercado de medios y entretenimiento se estimó en 27,72 mil millones de 
dólares estadounidenses en el año en curso. Se espera que el mercado alcance los 40.360 
millones de dólares en cinco años, registrando una tasa compuesta anual del 7,8% durante el 
período previsto.  Los rápidos avances tecnológicos han transformado la industria de los medios 
y el entretenimiento y su integración de nuevos disruptores, lo que ha llevado a un crecimiento 
rentable en todos los sectores.  Las redes sociales impactan la industria y los actores tradicionales 
del sector están migrando a plataformas electrónicas, impulsando su inversión publicitaria en este 
campo. Las tecnologías y plataformas digitales han beneficiado significativamente al sector al 
facilitar la creación, distribución y consumo efectivos de contenido, revolucionando el crecimiento 
del mercado. Ha habido varios cambios significativos en el panorama de los medios. El entorno 
y el consumo de los medios han cambiado rápidamente con el rápido desarrollo de las tecnologías 
de la información y los nuevos dispositivos de comunicación. Se ha producido un cambio 
significativo en la oferta de contenidos en los medios de comunicación de todo el mundo. No es 
sólo que los contenidos y los canales de medios hayan evolucionado sino que también han 
cambiado su naturaleza. Además, la penetración de los teléfonos inteligentes, las bajas tarifas de 
datos y las inversiones en contenido digital original y regional son factores favorables para el 
acceso digital y el suministro de contenido, respectivamente, para impulsar el consumo en línea 
en toda la industria de los medios y el entretenimiento. Sin embargo, varios países han sido 
llamados a tomar medidas contra estos actos y a introducir diversas leyes destinadas a combatir 
las infracciones de los derechos de propiedad intelectual, proteger el material protegido por 
derechos de autor, bloquear sitios web ilegales y todas las formas de actividad cibernética ilícita, 
dada la aparición de diferentes Contenido pirateado en varios medios de comunicación. Las 
empresas están sufriendo significativamente por una mayor propagación de COVID-19 en todas 
las regiones. Algunos actores de la región están lanzando varias iniciativas destinadas a mitigar 
esta situación, lo que tendrá un impacto positivo en el mercado de los medios y el entretenimiento. 

Tendencias del mercado de medios y entretenimiento: El sector de streaming de medios está 
ganando terreno debido a la aparición de medios OTT en las plataformas en línea.             La 
transmisión de vídeo, principalmente conocida como OTT, ha arrasado en la industria de los 
medios y el entretenimiento (ME) en la última década. Los estudios que antes sólo creaban 
contenidos y dependían de emisoras y distribuidores para llegar a los consumidores, ahora van 
directamente a los consumidores (D2C). De manera similar, las emisoras que siempre han 
dependido de compañías de cable o DTH para distribuir sus programas y contenidos ahora los 
llevan a los consumidores. Además, empresas de sectores adyacentes y completamente 
diferentes están lanzando plataformas OTT como Apple, Amazon, Google y Samsung. Estos 
cambios han provocado un impulso hacia la integración vertical, lo que ha provocado una 
hiperactividad de fusiones y adquisiciones impulsada principalmente por el acceso y control de 
buenos contenidos y el contacto directo con los consumidores. Con OTT, cualquiera puede llegar 
a los consumidores directamente sin depender de un proveedor de televisión por cable o directo 
o de una compañía de salas de cine utilizando horas de contenido breves y un sitio o aplicación 
de Internet. Los actores OTT están poblando cada vez más el mercado dominado hasta ahora 
por la transmisión en abierto y directa al hogar (DTH). Los países del CCG están invirtiendo cada 
vez más en mejorar la tecnología debido a las iniciativas de banda ancha de varias naciones para 
admitir videos OTT. Un número cada vez mayor de redes de transmisión como Starz Play, icflix, 
Istikana y Netflix, que operan a nivel mundial y local, ofrecen servicios VOD por suscripción para 
los espectadores de la región. Se espera que la demanda de mejores servicios de streaming se 
vea impulsada por la creciente popularidad de los vídeos de alta calidad en términos de claridad. 
El principal motor de crecimiento para los contenidos de entretenimiento y medios globales 
también será un aumento en los proveedores de servicios OTT, es decir, Netflix y Amazon, que 
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se centrarán en ofrecer películas en 3D y expandir la popularidad del contenido 4K UHD, 
impactando así positivamente en el desarrollo del mercado. Source: 
https://www.mordorintelligence.com/es/industry-reports/media-and-entertainment-market-
landscape  

El Entretenimiento es el sector que más ha crecido en 2024: ¿Es gracias a los conciertos?) 
Recuperado de https://www.bloomberglinea.com/latinoamerica/colombia/entretenimiento-es-el-
sector-que-mas-ha-crecido-en-2024-es-gracias-a-los-conciertos/  

En particular, en los primeros tres trimestres 2024 la rama de entrenamiento ha crecido 9,8% 
consolidándose como el sector con mayor crecimiento en este año, como resultado de este 
dinamismo, el sector ha incrementado su participación en el PIB, pasando de cifras pre pandemia 
inferiores al 3% a un 4,4 % en lo corrido del 2024, superando incluso a sectores estratégicos 
como la construcción.  

 

Figura 2. Crecimiento de la industria Entretenimiento PIB -Colombia 

 

Fuente: DANE 

Las actividades económicas que más contribuyen a la dinámica del valor agregado son: 
Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios; 
Actividades de los hogares individuales en calidad de empleadores; actividades no diferenciadas 
de los hogares individuales como productores de bienes y servicios para uso propio crece 14,1% 
(contribuye 0,5 puntos porcentuales a la variación anual). 

https://www.mordorintelligence.com/es/industry-reports/media-and-entertainment-market-landscape
https://www.mordorintelligence.com/es/industry-reports/media-and-entertainment-market-landscape
https://www.bloomberglinea.com/latinoamerica/colombia/entretenimiento-es-el-sector-que-mas-ha-crecido-en-2024-es-gracias-a-los-conciertos/
https://www.bloomberglinea.com/latinoamerica/colombia/entretenimiento-es-el-sector-que-mas-ha-crecido-en-2024-es-gracias-a-los-conciertos/
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En lo corrido del año 2024pr, respecto al mismo periodo del año anterior, el Producto Interno 
Bruto presenta un crecimiento de 1,6%. Las actividades económicas que más contribuyen a la 
dinámica del valor agregado son: 

Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios; 
Actividades de los hogares individuales en calidad de empleadores; actividades no diferenciadas 
de los hogares individuales como productores de bienes y servicios para uso propio crece 9,8% 
(contribuye 0,4 puntos porcentuales a la variación anual). 

 
“Cada país tiene nichos de mercado que vale la pena estudiar pues es ahí en donde hay 
oportunidad de diferenciación. Hay casos de empresas que ya exportan autopartes para tractores 
y carros cortadores de césped en Estados Unidos. Este es solo un ejemplo del mundo de 
posibilidades que tienen los empresarios colombianos que saben que exportar es crecer”, dijo 
María Claudia Lacouture, presidenta de PROCOLOMBIA.  El potencial se concentra 
principalmente en países de las Américas, iniciando por Canadá y siguiendo por Estados Unidos, 
México, Antillas Holandesas, Aruba, Barbados, Bolivia, Brasil, Chile, Costa Rica, El Salvador, 
Ecuador, Guatemala, Guyana, Haití, Honduras, Panamá, Paraguay, Perú, Puerto Rico, República 
Dominicana, y Trinidad y Tobago. Recuperado de 
https://procolombia.co/multimedia/video/industria-colombiana-de-autopartes-puede-exportar-28-
paises , 2022.  

. 

Aspectos Técnicos 

Los aspectos técnicos que abarca el análisis están relacionados directamente con las condiciones 
técnicas y especificaciones de calidad respecto a los Gremios y asociaciones que participan en 
el sector Industria del Entretenimiento e Informática y Software, en Colombia son: 

Cámara de comercio de la ANDI 

Ministerio de TICs Colombia. 

CONPES 4129. POLÍTICA NACIONAL DE REINDUSTRIALIZACIÓN. Diciembre 21 de 2023 
https://acrobat.adobe.com/id/urn:aaid:sc:VA6C2:9ec1ba2d-8deb-4a92-81ad-9e9decbcba5f , se 
debe: “A ese respecto, la formación del Servicio Nacional de Aprendizaje (SENA) se concentra 
en áreas económicas y administrativas, mientras los programas TIC tienen una baja participación 
en el total de graduados y de matrícula. De acuerdo con las cifras del SNIES, de 82.910 
graduados del SENA en el año 2022, el 52 % correspondió a tecnólogos de áreas de economía, 
administración y contaduría pública. Por su parte, sólo el 10 % de los graduados cursó programas 
del área de TIC. El porcentaje de matriculados en programas TIC fue cercano al 20 %, 
evidenciando la necesidad de revisar la malla curricular, la infraestructura física y la calidad 
docente para suplir las demandas del mercado laboral. De acuerdo con un estudio de caso de 
Deossa-Cano & Montiel-Castaño (2022), aunque existe la intención y preocupación de los 
instructores y estudiantes por la apropiación de las TIC, la misma depende de factores como 
disponibilidad de dispositivos, conectividad y procesos de formación del propio formador. 
Adicionalmente, el SENA no dispone de un programa de capacitación destinado a certificar las 

https://procolombia.co/multimedia/video/industria-colombiana-de-autopartes-puede-exportar-28-paises
https://procolombia.co/multimedia/video/industria-colombiana-de-autopartes-puede-exportar-28-paises
https://acrobat.adobe.com/id/urn:aaid:sc:VA6C2:9ec1ba2d-8deb-4a92-81ad-9e9decbcba5f
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capacidades digitales de su personal docente.” En otra arista, una de las razones que explica la 
baja productividad de las empresas se relaciona con su escala, que resulta indicativa de su 
capacidad de invertir en la formación de capacidades gerenciales. De acuerdo con el Informe 
nacional de competitividad 2023-2024, las empresas más pequeñas tienen productividades más 
bajas y peores prácticas gerenciales. El informe advierte que, a menos que se mejoren prácticas 
gerenciales, no es posible lograr procesos de crecimiento empresarial que repercuta en la 
generación de empleo, innovación e inserción a nuevos mercados (Consejo Privado de 
Competitividad, 2023). las empresas resultan aversas a innovar y desaprovechan los beneficios 
de la propiedad intelectual. La EDIT también encontró que el 70,9 % de las empresas no innovan 
porque tienen otras prioridades diferentes a la innovación, le siguieron en su orden, no tener una 
razón convincente para innovar, no contar con infraestructura para desarrollar una innovación, y 
la no necesidad debido a innovaciones realizadas en períodos anteriores. Esto, en parte se 
explica por la escasez de recursos propios y la incertidumbre frente a la demanda de bienes y 
servicios innovadores (DANE, 2021).  En línea con lo anterior, el uso y apropiación de tecnologías 
digitales emergentes en las empresas del país aún es bajo. De acuerdo con los resultados 2022 
de la encuesta Pulso empresarial del DANE, solo el 14,4 % de empresas reportó que invirtió en 
equipos, software o nuevas soluciones digitales, mientras que el 91 % indicó que no usaron las 
tecnologías emergentes como, por ejemplo, alguna de IA. Aún más, en promedio, el 61,8 % de 
las empresas reciben menos del 1 % de sus ingresos por su actividad a través de redes sociales 
en línea, plataformas digitales y aplicaciones especializadas o de sitio web, lo que demuestra 
poco aprovechamiento de las tecnologías para abrirse al mercado (Gráfico 5) (DANE, 2022). 
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Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de 
Servicios: En el tercer trimestre de 2024 el valor agregado de las actividades artísticas, de 
entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios; actividades de los hogares 
individuales en calidad de empleadores; actividades no diferenciadas de los hogares individuales 
como productores de bienes y servicios para uso propio crece 14,1% en su serie original, respecto 
al mismo periodo de 2023 pr.  Esta dinámica se explica por los siguientes comportamientos (ver 
tabla 13): 
 
 • Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios crece 
16,0%. 
• Actividades de los hogares individuales en calidad de empleadores; actividades no diferenciadas 
de los hogares individuales como productores de bienes y servicios para uso propio crece 4,5%. 
  
Respecto al trimestre inmediatamente anterior en su serie ajustada por efecto estacional y 
calendario, el valor agregado de las actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras 
actividades de servicios; actividades de los hogares individuales en calidad de empleadores; 
actividades no diferenciadas de los hogares individuales como productores de bienes y servicios 
para uso propio crece en 3,6%, cuando se observa el comportamiento de las actividades 
económicas relacionadas: 
 
• Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios crece 
4,6%. 
 
• Actividades de los hogares individuales en calidad de empleadores; actividades no diferenciadas 
de los hogares individuales como productores de bienes y servicios para uso propio decrece 
0,2%. 
 
 
En ese contexto, las principales barreras para la adopción de tecnologías digitales y emergentes 
en las empresas del país se relacionan con sus altos costos, la escasez de talento, o la percepción 
de que no se necesita de su uso. Según los resultados de la encuesta Pulso empresarial que, 
entre otras, indagó por las razones por las que una empresa no utiliza alguna de las tecnologías 
de IA, se encontró que las citadas barreras comprenden la percepción de que: (i) las tecnologías 
de IA no son útiles para la empresa, (ii) sus costos asociados son demasiado altos, y (iii) la 
empresa no cuenta con la experiencia relevante para su uso (DANE, 2022b). Así también, la 
Asociación Nacional de Empresarios de Colombia (ANDI) (2022) identificó que los desafíos que 
enfrentan las compañías para lograr una transformación digital exitosa se relacionan con el 
presupuesto que se requiere para ello, la cultura digital, el desconocimiento de tales tecnologías, 
y la falta de talento humano. 
 
De acuerdo con el Banco de la República (2022). “La tasa de cambio representativa del mercado 
(TRM) es la cantidad de pesos colombianos por un dólar de los Estados Unidos. La TRM se 
calcula con base en las operaciones de compra y venta de divisas entre intermediarios financieros 
que transan en el mercado cambiario colombiano, con cumplimiento el mismo día cuando se 
realiza la negociación de las divisas. Actualmente la Superintendencia Financiera de Colombia 
es la que calcula y certifica diariamente la TRM con base en las operaciones registradas el día 
hábil inmediatamente anterior.” Recuperado de https://www.banrep.gov.co/es/estadisticas/trm 
 
Fig. 2. Variación de TRM del peso frente al dólar 

https://www.banrep.gov.co/es/estadisticas/trm
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Fuente: https://www.datos.gov.co/Econom-a-y-Finanzas/Tasa-de-Cambio-Representativa-del-
Mercado-Historic/mcec-87by  Recuperado enero de 2025. 
 

Las exportaciones de Colombia 2024:  

 

https://www.datos.gov.co/Econom-a-y-Finanzas/Tasa-de-Cambio-Representativa-del-Mercado-Historic/mcec-87by
https://www.datos.gov.co/Econom-a-y-Finanzas/Tasa-de-Cambio-Representativa-del-Mercado-Historic/mcec-87by
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De acuerdo con la información de exportaciones procesada por el DANE y la DIAN, en noviembre 
de  2024 las ventas externas del país fueron US$4.121,1 millones FOB y presentaron una 
disminución de 1,8% en relación con noviembre de 2023; este resultado se debió principalmente 
a la caída de 11,2% en las ventas externas del grupo de Combustibles y productos de industrias 
extractivas. En el mes de referencia, las exportaciones de Combustibles y productos de industrias 
extractivas participaron con 46,5% del valor FOB total de las exportaciones; así mismo, 
Agropecuarios, alimentos y bebidas con 23,5%, Manufacturas con 20,2%, y Otros sectores con 
9,8%. En noviembre de 2024 se exportaron 13,8 millones de barriles de petróleo crudo, lo que 
representó un crecimiento de 2,4% frente a noviembre de 2023. Ver figura 4. 

 

Figura 4. Exportaciones EXPO noviembre 2024 Colombia.  

 

En el periodo enero - noviembre 2024, las ventas externas del grupo de Manufacturas fueron 
US$9.582,5 millones FOB y registraron un crecimiento de 3,2% frente a enero - noviembre 2023, 
este comportamiento obedeció principalmente al aumento de las exportaciones de Productos 
químicos y productos conexos (6,9%) y Maquinaria y equipo de transporte (11,8%) que 
contribuyeron en conjunto con 4,7 puntos porcentuales a la variación del grupo.  En el periodo 
enero - noviembre 2024 frente al periodo enero - noviembre 2023, el aumento de las 
exportaciones del grupo Otros sectores (20,3%) se explicó fundamentalmente por el crecimiento 
en las ventas de Oro no monetario que contribuyó con 20,3 puntos porcentuales a la variación 
del grupo. 

En noviembre de 2024, Estados Unidos fue el principal destino de las exportaciones colombianas 
con una participación de 27,7% en el valor FOB total exportado; le siguieron en su orden las 
participaciones de: India, México, Panamá, Países Bajos, Brasil y China. Ver figura 5.  



 

25 
GCCON-F-046 V.03 

Figura 5. Exportaciones a destino de países 2024  

 

En enero – noviembre de 2024, Estados Unidos fue el principal destino de las exportaciones 
colombianas, con una participación de 29,1% en el valor FOB total exportado; le siguieron en su 
orden de participación: Panamá, India, China, México, Brasil y Ecuador 

Figura 6. Distribución porcentual del valor FOB enero-noviembre 2024 Colombia.  
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En noviembre de 2024 se declararon ventas al exterior por US$4.121,1 millones FOB, de los 
cuales US$2.813,9 millones se embarcaron durante el mismo mes, US$913,6 millones en 
octubre, US$236,4 millones en septiembre, US$85,6 millones en agosto, US$7,4 millones en julio, 
US$6,8 millones en junio y US$57,6 millones en meses anteriores. 
 

Las principales empresas exportadoras desde Colombia fueron Ecopetrol, C.I. Trafigura 
Petroleum Colombia, Refinería de Cartagena, C.I. Energía Solar S.A.S. E.S. Windows, 
Comercializadora Internacional Sunshine Bouquet Colombia y Frontera Energy Colombia. 
Recuperado de https://forbes.co/2025/01/26/economia-y-finanzas/estados-unidos-el-principal-
socio-comercial-de-colombia-exportaciones-crecieron-76-hasta-noviembre-de-2024 Entre enero 
y noviembre de 2024, las exportaciones colombianas a Estados Unidos sumaron US$13.106 
millones, con un aumento de 7,6% frente al mismo periodo de 2023, según cifras de la Dian, con 
análisis de Analdex.  Los principales productos vendidos hacia este mercado fueron petróleo, oro, 
café sin tostar, flores y puertas, ventanas y sus marcos. Estados Unidos representó el 29% del 
total de las exportaciones de Colombia, a noviembre del año pasado. 

 
La inversión extrajera procedente del país del norte sumó US$ 2.802 millones en el primer 
semestre de 2024, representando el 42% de los US$ 6.720 millones que recibió el país en ese 
periodo, de acuerdo con cifras del Banco de la República.  La inversión total llega a más de 15 
sectores del país, entre ellos comercio, telecomunicaciones, petrolero y minero, financiero, 
industria manufacturera, electricidad, gas y agua, construcción, y agricultura, entre otros. 
 
De este total, el 52,2% (US$6.834 millones) correspondió a exportaciones minero energéticas y 
el 47,8% restante (US$6.264 millones) a bienes no minero energéticos. 
 
Los departamentos más exportadores hacia EE. UU. fueron Antioquia (US$2.492 millones, 
aumento de 2,7%); Bogotá (US$1.664 millones, crecimiento de 22,3%), y Cundinamarca 
(US$851,2 millones, incremento de 9,2%). A estos se suman Atlántico, Bolívar, Valle del Cauca, 
Sucre y Huila. 
 
En tanto que los productos más exportados fueron petróleo, oro, café sin tostar, flores y puertas, 
ventanas y sus marcos. 
 
Estados Unidos no es solo el principal socio comercial de Colombia sino también el mayor 
inversionista extranjero en el país.  Las exportaciones de bienes en América Latina y el Caribe 
lograron un repunte significativo en 2024, alcanzando un crecimiento del 4,1% interanual , según 
datos preliminares del Banco Interamericano de Desarrollo (BID). Este desempeño marcó una 
recuperación tras la contracción del 1,3% en 2023, impulsada por factores como la recuperación 
agrícola y el crecimiento de las industrias extractivas en Sudamérica. 
 
El crecimiento de las exportaciones sudamericanas se atribuye a la mejora en la producción 
agrícola, que en 2023 sufrió los efectos de severas sequías, y al aumento en la actividad de las 
industrias extractivas. Aunque los precios de los productos básicos se mantuvieron estables, los 
envíos hacia Asia, Medio Oriente y África crecieron considerablemente, compensando las 
contracciones en mercados clave como China. Recuperado de https://ehplus.do/exportaciones-de-
america-latina-y-el-caribe-crecen-4-1-en-2024-impulsadas-por-sudamerica-y-mexico/  
 

https://forbes.co/2025/01/26/economia-y-finanzas/estados-unidos-el-principal-socio-comercial-de-colombia-exportaciones-crecieron-76-hasta-noviembre-de-2024
https://forbes.co/2025/01/26/economia-y-finanzas/estados-unidos-el-principal-socio-comercial-de-colombia-exportaciones-crecieron-76-hasta-noviembre-de-2024
https://ehplus.do/exportaciones-de-america-latina-y-el-caribe-crecen-4-1-en-2024-impulsadas-por-sudamerica-y-mexico/
https://ehplus.do/exportaciones-de-america-latina-y-el-caribe-crecen-4-1-en-2024-impulsadas-por-sudamerica-y-mexico/
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Colombia: Se estima que las exportaciones de Colombia continuaron contrayéndose en 2024, 
aunque a menor ritmo que en 2023 (–0,5% y –12,5%, respectivamente). La caída se explicó por 
la reducción en los precios de exportación en un marco de aceleración de los volúmenes 
exportados. La Unión Europea fue el destino que más contribuyó a la retracción de las ventas 
externas totales contrarrestando los incrementos hacia Estados Unidos, Asia y el resto de 
América Latina y Caribe. Las hullas térmicas explicaron la contracción, mientras que aumentaron 
las ventas de oro, bananas y café. 
 
El valor de las exportaciones de bienes de América Latina y el Caribe se expandió a una tasa 
estimada en 4,1% en 2024, después de caer un 1,6% en 2023, según la última edición del informe 
Estimaciones de las tendencias comerciales de América Latina y el Caribe del Banco 
Interamericano de Desarrollo (BID). 
 
Las importaciones totales de la región también revirtieron la tendencia y mostraron una leve 
expansión del 3,2%, comparado con la fuerte caída del año previo (-6,8%). La expansión de los 
envíos de la región se explicó por el impulso de los volúmenes exportados, mientras que los 
precios se mantuvieron estancados, explica el informe, que recoge los datos acumulados del 
2024. 
 
Según el documento, aunque las perspectivas mejoraron notablemente a lo largo del año y las 
exportaciones de la región han superado la fase de contracción, no hay señales de una expansión 
comercial sostenida en la región. «El balance de los riesgos para el comercio regional se 
mantiene equilibrado y las proyecciones apuntan a un crecimiento limitado, en un marco de alta 
incertidumbre sobre la economía mundial», ha explicado Paolo Giordano, economista principal 
del Sector de Productividad, Comercio e Innovación del BID y coordinador del estudio. 
 
Para que el comercio exterior continúe contribuyendo significativamente al crecimiento 
económico, la región debe enfocarse en reformas e inversiones que aumenten la productividad, 
facilitando el comercio y las inversiones. Recuperado de 
https://americaeconomica.com/noticia/latinoamerica/las-exportaciones-de-america-latina-
crecen-un-41-en-2024-frente-a-la-caida-del-ano-anterior.html  
 
 

ASOCIACIÓN Sitio WEB 

Asociación Colombiana de Ingenieros- ACIEM www.aciem.org 

Asociación Colombiana de Ingenieros de Sistemas -ACIS- www.acis.org.co 

Asociación Nacional de Empresas de Servicios Públicos Domiciliarios y 
Actividades Complementarias e Inherentes - ANDESCO - 

www.andesco.org.co 

Asociación Nacional de Medios de Comunicación-ASOMEDIOS www.asomedios.com 

Cámara Colombiana de Informática y Telecomunicaciones- CCIT- www.ccit.org.co 

Centro de Investigación de las Telecomunicaciones -CINTEL- www.cintel.org.co 

Federación Colombiana de la Industria de Software y Tecnologías Informativas 
Relacionadas -FEDESOFT- 

www.fedesoft.org 

https://americaeconomica.com/noticia/latinoamerica/las-exportaciones-de-america-latina-crecen-un-41-en-2024-frente-a-la-caida-del-ano-anterior.html
https://americaeconomica.com/noticia/latinoamerica/las-exportaciones-de-america-latina-crecen-un-41-en-2024-frente-a-la-caida-del-ano-anterior.html
http://www.aciem.org/
http://www.acis.org.co/
http://www.andesco.org.co/
http://www.asomedios.com/
http://www.ccit.org.co/
http://www.cintel.org.co/
http://www.fedesoft.org/
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Existen en el país una gran oferta de empresas dedicadas a la fabricación, venta y distribución de 

elementos para la producción de contenidos digitales 

 

 

 
 
 
 
 

Asociación de Operadores de Tecnologías de Información y Comunicaciones de 
Colombia 

www.asotic.org 

IGDA Colombia, sector de videojuegos Colombia – IGDA 

La Asociación Internacional de Films Animados –ASIFA Home - ASIFA 

http://www.asotic.org/
https://igda.org/chapters/colombia/
https://asifa.net/
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PROVEEDORES INTERNACIONALES 
 
NexGen; Chips and Technologies; IBM; UMC; NEC; processadores x86 para sistemas 
embarcados; DM&P Electronics; ZF Micro; Zet; RDC; Nvidia; Ali; SiS; fabricantes de 
processadores x86 projetados por terceros; GlobalFoundries; TSMC; Fujitsu; NO passado: UMC 
National Semiconductor; Fabricantes que producen e venden procesadores x86 con su 
respectivas marcas, mas proyetados por terceros; SGS-Thomson; Texas Instrument 
Controladora; 3ware; Adaptec;  Areca; HighPoint Technologies; Promise Technology; Tekram; 
Monitores; Lista de fabricantes de monitores: 3M; Apple Computer; Acer; AG Neovo;  AOC;  
ASUS; BenQ; BOE Hydis; Chi Mei; CTX Technology; Dell; Eizo; Hannspree; Hewlett Packard;  
Hyundai Image Quest; IBM; Iiyama International; KDS USA; LG Electronics; NEC; NFren; Philips; 
Proview; Samsung; Sharp; Sony; ViewSonic; wai teo; Placas de Vídeo; AOpen; ASUS; BFG 
Technologies; Chaintech; Club 3D; ColaMax; Colorful; eVGA; Eagle; EPoX; Focus; Forsa; 
Foxconn; Gainward; GeCube; Galaxy Technology; Gigabyte Technology; HIS; Idion; Inno3D;  
Leadtek; Matrox; MSI; OCZ; Palit; PNY Technologies; Point of View; PowerColor; Prolink; 
Sapphire; Sparkle; Universal abit; XFX; XpertVision; Intel Corp. Chipsets de Placas de Vídeo  ATI 
Technologies;  nVidia; S3 Graphics; Intel Corporation; SiS.  Thilaphia. Hard Disks (HD); Cornice 
falência em 2007; Fujitsu divisão adquirida pela Toshiba em julho de 2009; Hitachi GST vendida 
a Western Digital em 2011; Samsung adquirida pela Seagate Technology em 2011;Maxtor) 
adiquirida pela Seagate Technology em 2006; ExcelStor Technology; GS MagicStor;  A-DATA; 
Seagate Technology;Toshiba; Western Digital; Teclados ; Alps; BTC; Chicony; Creative 
Tecnology; Fujitsu Siemens Computers; Hiper; Ideazon (Zboard); Key Tronic; Labtec; Logitech; 
Microsoft; Mitsumi; Razer USA Ltd; Saitek.Caixas de Som Altec Lansing; Auditek; Creative Labs; 
Edifier; Harman Kardon; JBL; Klipsch;Logitech; Midiland; Troni; Trust.Mouses A4Tech; Compaq; 
Creative Technology; Logitech; Microsoft; Mitsumi; OCZ Technology; Razer USA Ltd; Troni; Trust. 
Modem Aopen; Agere (antiga Lucent); TRENDnet; Motorola; U.S. Robotics; Alcatel; Octal; 
Siemens; Nova Base;Thomson; Draytek; SMCPlaca-Madre ABIT; AOpen; ASUS; ASRock; BFG 
Technologies; Biostar; Chaintech; DFI; ECS (ver também PCChips); EPoX; eVGA; FIC; Foxconn, 
fabricante de placas-mãe da Intel; Gigabyte; Intel; Jetway; Mach Speed; Magic-Pro; MSI; 
Mercury;Shuttle; Soyo; Supermicro; Tyan; Universal abit; VIA;C XFX;Network cards List of 
network card manufacturers: 3Com; Belki Broadcom (chipset maker) CNet Technology D-Link 
Intel Intellinet Linksys Netgear Realtek (chipset maker) Ralink SMC Networks Sunsway 
TRENDnet Via Technologies (chipset maker) Zonet Zoom Technologies Fonte  Akasa  Antec  
Apevia  be quiet! (brand of Listan GmbH & Co. KG)  Chieftec  Corsair  Cooler Master  DELTA  
Enermax  Enhance  FSP Group (Fortron Source brand)  HEC Compucase  Hiper  HIPRO  Kingwin 
Mushkin NesteQ  NorthQ  OCZ Technology  PC Power and Cooling Seasonic  Seventeam  Silenx 
SilverStone Technology  Tagan  Thermaltake  Trust  Q-Tec  Raidmax  Rosewill  Xclio  Xilence 
Zalman  ZIPPY Technology Corporation; Eurotech Impresoras  Brother  Canon  Olivetti  Epson 
HP  Lexmark  OKI  Dell  Samsung Memória RAM; A.Data;Corsair Memory Elixir Elpida Memory 
Fujitsu; G.Skill GeIL  Smart Modular Technologies( 58% do mercado brasileiro) Hynix  Infineon 
Kingston Technology  Kyocera Micron Technology - Fabricante das marcs Avant, Crucial, K-Byte 
& Spectek  Mushkin  NEC Electronics  OCZ Technology  Qimonda  Rambus  Renesas Technology 
Samsung  Sony  Supertalent  Transcend Information Inc. Toshiba  TwinMOS Scanners  Canon 
Epson Fujitsu  HP Microtek  Ricoh  Umax Placas de Som Lista de fabricantes de placas de som: 
C-Media; Creative Technology; Razer; TerraTec; Turtle Beach Systems; VIA Technologies; 
SIS; Yamaha Placas de Captur; Lista de fabricantes de placas de captura; Hauppauge;TerraTec; 
Recuperado de 
https://magogroup.weebly.com/uploads/5/9/5/3/59531687/principales_fabricantes_de_hardware
_de_computadoras.pdf, febrero 2024.  

https://magogroup.weebly.com/uploads/5/9/5/3/59531687/principales_fabricantes_de_hardware_de_computadoras.pdf
https://magogroup.weebly.com/uploads/5/9/5/3/59531687/principales_fabricantes_de_hardware_de_computadoras.pdf
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Producción 

En cuanto a los aspectos regulatorios relacionados con los equipos objeto de este estudio, en el 

momento no se identifican norma alguna, las que existen están relacionadas directamente con la 

producción de software y hardware, accesorio para multimedia, animación 3D, videojuegos y 

actores involucrados, ISO TS 16949 para la industria ISO TICS Recuperado de 

https://www.sinergiasempresariales.com/normas-iso-empresas-tecnologicas-y-tics/  

 

ISO 27001. La norma ISO de Sistemas de Gestión de la Seguridad de la Información es la única norma 

certificable dentro de la familia de normas 27000. Se trata de una norma internacional que establece 

un marco de referencia para preservar la confidencialidad, integridad y disponibilidad de la 

información y de los datos mediante la aplicación de un proceso de gestión de riesgos. 

 Las organizaciones de TI pueden beneficiarse de las siguientes normas ISO de seguridad de la 

información: 

    ISO 27001 Sistemas de gestión de la seguridad de la información: La ISO 27001 establece normas 

concretas de seguridad de la información para su uso por los centros de datos y otras 

organizaciones. Actualizada recientemente en 2013, las últimas revisiones reflejan la creciente 

importancia de la computación en la nube y el software como servicio. Uno de los componentes clave 

de la ISO 27001 son los controles y objetivos de control establecidos, una parte esencial de cualquier 

plan de gestión de riesgos. Estos controles incluyen desde la política de recursos humanos hasta las 

normas de encriptación. En conjunto, reflejan un conjunto de mejores prácticas para la gestión de 

la seguridad de la información a nivel organizativo. 

    ISO 27701 Cumplimiento RGPD: La ISO/IEC 27701:2019 es una extensión de la privacidad de 

datos de la norma ISO 27001. Esta norma de seguridad de la información recientemente publicada 

proporciona orientación para las organizaciones que buscan establecer sistemas para apoyar el 

cumplimiento del RGPD y otros requisitos de privacidad de datos. La norma ISO 27701, también 

abreviada como PIMS (Sistema de Gestión de Privacidad de la Información) esboza un marco para 

que los Controladores de Información Personalmente Identificable (PII) y los Procesadores de PII 

gestionen la privacidad de los datos. 

Además de la gestión de las TI, la gestión de la calidad también desempeña un papel clave en la 

seguridad. En el altamente competitivo sector de la seguridad de la información, las empresas que 

se esfuerzan por mejorar continuamente sus operaciones obtienen una importante ventaja sobre 

sus competidores. Al conseguir la certificación ISO 27001, se obtiene un marco descendente para 

mejorar la eficacia y los resultados. 

La certificación de la gestión de la calidad implica la aplicación de procesos probados y medibles, lo 

que se traduce en un ahorro continuo de costes, una mayor satisfacción del cliente y un crecimiento 

responsable. 

Las Tecnologías de la Información y la Comunicación (TIC) son cada vez más importantes en el 
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mundo empresarial, y por ello, es fundamental que las organizaciones las incorporen en sus 

procesos de gestión de calidad. Las Normas ISO ofrecen una serie de estándares para la gestión de 

TIC, incluyendo la ISO 27001 para la seguridad de la información y la ISO 20000 para la gestión de 

servicios de TI. Además, la ISO 9001 también se puede utilizar para mejorar la gestión de la calidad 

en las empresas de tecnología. Al cumplir con estos estándares, las organizaciones pueden asegurar 

la eficiencia, la confiabilidad y la seguridad en sus operaciones de TIC, lo que a su vez les permite 

competir en el mercado global con éxito. 

13.  Distribución  
 
En cuanto a la distribución y logística de elementos de hardware y accesorios multimedial todos 
tienen capacidad de entrega en el territorio colombiano. La entrega de elementos tecnológicos y 
accesorio multimediales puede variar debido al proceso de importación en el que se emplean 
diversos medios dependiendo de la distancia y la prioridad con que se requieren. 
 
 
14. ¿El producto permite ser almacenado o necesita de condiciones especiales para 
conservar sus propiedades? 
 
Los productos solicitados en este este requerimiento (materiales e insumos para la multimedia), 
permiten ser almacenados, teniendo en cuenta algunas condiciones tales como: 
 
Un medio ambiente adecuado con buena ventilación, para una adecuada conservación de los 
insumos en recipientes marcados y aislados de fugas de incendio, lo ideal es mantener los niveles 
de humedad y temperatura constantes, como la luz y calor causa daño en los componentes 
electrónicos y eléctricos (caso insumos para impresoras, elementos de uso multimedial).  
 
 
15.  Estudio de la demanda 
 
 

Cod. Objeto Clasificación Centro de 
formación 

Fecha 
publicación 

59640 Compra de equipos y 
otras compras de equipos 
requeridos para el 
desarrollo del proyecto 
SGPS-9969-2022 
Herramienta tecnológica 
para la interpretación de 
lenguaje de señas 
Colombiano en la 
formación transversal de 
emprendimiento en el CIC 

Equipo y 
Suministros de 
Imprenta, 
Fotográficos y 
Audiovisuales 

Centro de 
Industria y 
Construcción 
(Tolima) 

28/06/2022 
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57701 Compra de pendones y 
banderas para uso del 
Centro de Industria y 
Construcción en eventos 
en los cuales se requiera 
visibilizar imagen 
institucional 

Equipo y 
Suministros de 
Imprenta, 
Fotográficos y 
Audiovisuales 

Centro de 
Industria y 
Construcción 
(Tolima) 

22/09/2021 

57592 Adquisición De 
Tecnologías Inmersivas Y 
Herramientas De 
Prototipado 3d, Que 
Permitan El 
Fortalecimiento En Los 
Procesos De Formación 
Relacionados Con Las 
Industrias 4.0 Para El 
Sector De La 
Construcción Y La 
Infraestructura CIC Sena 
Regional Tolima 

Equipo y 
Suministros de 
Imprenta, 
Fotográficos y 
Audiovisuales 

Centro de 
Industria y 
Construcción 
(Tolima) 

6/09/2021 

57519 Adquisición De 
Tecnologías Inmersivas Y 
Herramientas De 
Prototipado 3d, Que 
Permitan El 
Fortalecimiento En Los 
Procesos De Formación 
Relacionados Con Las 
Industrias 4.0 Para El 
Sector De La 
Construcción Y La 
Infraestructura CIC Sena 
Regional Tolima 

Equipo y 
Suministros de 
Imprenta, 
Fotográficos y 
Audiovisuales 

Centro de 
Industria y 
Construcción 
(Tolima) 

26/08/2021 

57144 Compra de equipos de 
Modernización del 
ambiente de formación de 
Telecomunicaciones 
mediante la adopción de 
nuevas tecnologías de 
Internet de las Cosas 
(IoT) para la atención de 
la demanda del sector 
productivo, investigación 
formativa y aplicada, y, 
formación profesional 
para el Centro de 
Industria y Construcción 

Equipo y 
Suministros de 
Imprenta, 
Fotográficos y 
Audiovisuales 

Centro de 
Industria y 
Construcción 
(Tolima) 

8/07/2021 
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Sena Regional Tolima 
vigencia 2021 

56563 Compra de equipos de 
Modernización del 
ambiente de formación de 
Telecomunicaciones 
mediante la adopción de 
nuevas tecnologías de 
Internet de las Cosas 
(IoT) para la atención de 
la demanda del sector 
productivo, investigación 
formativa y aplicada, y, 
formación profesional 
para el Centro de 
Industria y Construcción 
Sena Regional Tolima 
vigencia 2021. 

Equipo y 
Suministros de 
Imprenta, 
Fotográficos y 
Audiovisuales 

Centro de 
Industria y 
Construcción 
(Tolima) 

29/04/2021 

 
 
4.2 ASPECTOS PRESUPUESTALES 
 

 
Nro. de 
CDP o 

Vigencia 
Futura 

Fecha de 
CDP o 

Vigencia 
Futura 

Fecha de 
vencimiento 

del CDP  
Dependencia 

Posición 
Catálogo 
de Gasto 

Fuente Valor en Letras 
Valor en 
Números 

        

        

 
 

RUBRO 

PRESUPUESTO 
[Marque “X” el rubro a partir del 
cual será vinculado el contrato] 

RUBRO VALOR 

Inversión    

Funcionamiento    
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5. CRITERIOS PARA SELECCIONAR LA OFERTA MÁS FAVORABLE 
 
5.1 FORMA DE ADJUDICACIÓN 
 
[Se deberá definir si la adjudicación es parcial (en el caso de los lotes), por el valor total de la oferta o hasta 
la totalidad del presupuesto]. 
 
[El área de la necesidad deberá justificar las razones por las cuales se requiere esta forma de adjudicación]. 
 
5.1.1 Lotes 
 
No aplica 
 
5.2 REQUISITOS HABILITANTES 
 
5.2.1 De capacidad jurídica 
 
Podrán participar en el proceso de selección todas las personas naturales y jurídicas nacionales o 
extranjeras, individualmente o en forma conjunta bajo la modalidad de Consorcio o Unión Temporal, cuya 
actividad comercial u objeto social esté relacionado con el objeto a contratar en el proceso de selección 
de conformidad con lo establecido en el artículo 99 del Código de Comercio, que estén legalmente 
constituidas (personas jurídicas), que cumplan con todos los requisitos exigidos en el presente documento 
y que no se encuentren dentro de las inhabilidades e incompatibilidades previstas en la Constitución 
Política de Colombia y en la Ley. Este último hecho se debe expresar bajo la gravedad de juramento, en 
la carta de presentación de la propuesta. 
 
El oferente podrá presentar oferta de las siguientes maneras: 
 
1) De manera singular. 
2) De manera plural bajo las modalidades de Consorcio o Unión temporal. 
 
NOTA 1. El proponente singular o el proponente plural deberán cumplir con todos los requerimientos 
establecidos en el proceso de selección. 
 
NOTA 2. El proponente singular o el proponente plural deberá presentar propuesta para la totalidad de 
los servicios que conforman el objeto, por lo cual, si la propuesta se presenta bajo alguna de estas dos 
formas (singular o plural) no se aceptará la presentación de propuestas parciales. 
 
Propuesta de Personas jurídicas extranjeras 
 
En caso de que el proponente sea una persona jurídica extranjera o que el consorcio o unión temporal 
esté conformada por una o varias personas jurídicas extranjeras, esta(s) deberá(n) acreditar su existencia 
y representación legal de conformidad con lo establecido en el Código Civil y el Código de Comercio, en 
concordancia con el Estatuto General de Contratación. 
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De acuerdo con lo establecido en el artículo 50 del Decreto 019 de 2012, las personas jurídicas extranjeras 
de derecho privado y las organizaciones no gubernamentales extranjeras sin ánimo de lucro con domicilio 
en el exterior, que establezcan negocios permanentes o deseen desarrollar su objeto social en Colombia, 
deberán constituir en el lugar donde tengan tales negocios o en el lugar de su domicilio principal en el país, 
apoderados con capacidad para representarlas judicialmente. 
 
Con tal fin se protocolizará en la notaría del respectivo circuito prueba idónea de la existencia y 
representación de dichas personas jurídicas y del correspondiente poder. Un extracto de los documentos 
protocolizados se inscribirá en el registro de la respectiva Cámara de Comercio del lugar. Para este caso, 
los proponentes deberán presentar con las propuestas el documento que acredite tal situación. 
 
Las personas jurídicas extranjeras sin sucursal o domicilio en Colombia, bien sea como interesados 
individuales o integrantes de consorcio, unión temporal, acreditarán su existencia y representación legal, 
mediante el certificado equivalente al que expiden las cámaras de comercio colombianas, emitido por 
organismo o autoridad competente del país de origen de la persona jurídica extranjera, con una fecha de 
expedición no superior a tres (3) meses antes de la fecha límite de recepción de propuestas. 
 
Así mismo, deberán presentar sus propuestas a través de apoderado facultado para tal fin, con arreglo a 
las disposiciones legales que rigen la materia, anexando el respectivo poder con su propuesta. Dicho 
apoderado podrá ser el mismo apoderado único para el caso de personas extranjeras que participen en 
Consorcio o Unión Temporal y, en tal caso, bastará para todos los efectos, la presentación del poder común 
otorgado por todos los participantes del Consorcio o Unión Temporal con los requisitos señalados en el 
Pliego relacionados con documentos extranjeros, particularmente con lo exigido en el Código de Comercio 
de Colombia. El poder a que se refiere este párrafo podrá otorgarse en el mismo acto de constitución del 
Consorcio o Unión Temporal. 
 
Para el caso de extranjeros, se aplicará el principio de reciprocidad, de conformidad con lo establecido en 
la Ley 80 de 1993. 
 
5.2.1.1 Formato – Carta de presentación de la oferta 
 
El proponente debe suscribir la Carta de presentación de la oferta mediante la cual, de forma expresa, 
hace entrega de una propuesta para participar en el presente proceso de selección y en donde se 
compromete a suscribir el contrato y a ejecutarlo en el evento que le sea adjudicado, para lo cual los 
proponentes deberán suscribir el formato suministrado. 
 
Esta carta deberá estar firmada por el proponente: persona natural, representante legal para personas 
jurídicas, persona designada para representarlo en caso de consorcio o unión temporal o apoderado 
debidamente constituido, evento en el cual se debe anexar el poder autenticado donde se especifique si 
se otorga poder para presentar la oferta, participar en todo el proceso de selección y suscribir el contrato 
en caso de resultar seleccionado. 
 
Si la oferta es presentada por un Consorcio o una Unión temporal, en la carta de presentación se debe 
indicar el nombre del consorcio o unión temporal. Antecediendo a la firma, se debe indicar en forma clara 
el nombre de la persona que suscribe la oferta. 
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NOTA. La Carta de presentación de la oferta incluye la acreditación de socios que conforman la sociedad, 
el Acuerdo de confidencialidad, el Compromiso anticorrupción, la declaratoria de inhabilidades e 
incompatibilidades, el Pacto de transparencia, la autorización de notificación electrónica al que se obliga 
el proponente, entre otros. Por tal razón se debe utilizar el formato establecido por la entidad. 
 
5.2.1.2 Documento de identificación 
 
El proponente debe anexar fotocopia de la cédula de ciudadanía o de extranjería. Si se trata de un 
proponente extranjero deberá cumplir con los mismos requisitos, procedimientos, permisos y licencias 
previstos para el oferente colombiano y acreditar su plena capacidad para contratar y obligarse conforme 
a la legislación de su país. 
 
NOTA. Si se trata de consorcio o unión temporal se deben anexar los mismos documentos de cada uno de 
sus integrantes y del representante del mismo. 
 
5.2.1.3 Documento que acredite la situación militar definida 
 
El proponente persona natural, cuando presente su oferta a título singular o como integrante de 
modalidad asociativa, deberá anexar fotocopia de libreta militar o el certificado mediante el cual acredite 
su situación militar definida. 
 
5.2.1.4 Certificado de existencia y representación legal 
 
Si la oferta es presentada por una persona jurídica singular o plural 
 
Se debe adjuntar el certificado de existencia y representación legal expedido por la Cámara de Comercio 
de su jurisdicción, con una expedición no mayor a un (1) mes, contado de manera previa a la fecha de 
cierre del proceso de selección. En el certificado deberá constar quién ejerce la representación legal, las 
facultades del mismo, el objeto social relacionado o con actividades afines al proceso, la duración de la 
sociedad, la cual deberá ser como mínimo igual al término de ejecución del contrato y un año más, tamaño 
de la empresa y domicilio social. 
 
En el evento en que el contenido del certificado expedido por la Cámara de Comercio se haga la remisión 
a los estatutos de la sociedad para establecer las facultades del Representante legal, el oferente deberá 
anexar copia de la parte pertinente de dichos estatutos y si de estos se desprende que hay limitación para 
presentar la propuesta en cuanto a su monto, el oferente deberá anexar la correspondiente autorización, 
previamente impartida por la Junta de Socios o su equivalente, en donde se otorgue esta función y lo 
faculte específicamente para presentar la propuesta en el presente proceso de selección y celebrar el 
contrato respectivo, en caso de resultar seleccionado. 
 
Cuando el monto de la propuesta fuere superior al límite autorizado al Representante Legal, el oferente 
deberá allegar con la oferta la correspondiente autorización emitida en forma previa a la presentación de 
la propuesta por la junta de socios o el órgano de la sociedad que tenga esa función. 
 
Si se trata de apoderado, el proponente deberá anexar el poder respectivo con las formalidades que 
establece la ley para este tipo de documentos, es decir, debidamente autenticado y con presentación 
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personal, en el cual cuente con amplias facultades para actuar dentro del proceso. Si se trata de un poder 
general, además de las formalidades de ley, deberá acreditar la vigencia del mismo a través del 
correspondiente certificado expedido por la Notaría donde se otorgó tal poder. 
 
NOTA 1. La responsabilidad de todos los integrantes de la forma asociativa es solidaria, de acuerdo con lo 
dispuesto en el artículo 7 de la Ley 80 de 1993 y en los artículos 1568 y 1571 del Código Civil. 
 
NOTA 2. La forma asociativa, una vez adjudicado el proceso de selección, deberá presentar el NIT y la 
certificación bancaria donde se consignarán los valores del contrato. 
 
Si la propuesta es presentada por persona natural 
 
Tratándose de personas naturales que por disposición legal deban inscribirse en el Registro Mercantil, 
deberá allegar el certificado de inscripción con una expedición no mayor a un (1) mes, contado de manera 
previa a la fecha de cierre del proceso de selección y en donde conste la determinación de su actividad. 
 
Si la oferta es presentada por persona jurídica extranjera 
 
En caso de que el proponente singular o plural sea una persona jurídica extranjera o esté conformada por 
una o varias personas jurídicas extranjeras, esta(s) deberá(n) acreditar su existencia y representación legal 
de conformidad con lo establecido en el Código Civil, el Código de Comercio, en concordancia con el 
Estatuto General de Contratación Pública. 
 
5.2.1.5 Documento de constitución del consorcio o la unión temporal 
 
En caso de consorcio o unión temporal, los proponentes indicarán dicha calidad, los términos y extensión 
de la participación, la designación de la persona que lo representará y señalarán las reglas básicas de la 
relación entre ellos y su responsabilidad, conforme el parágrafo 1 del artículo 7 de la Ley 80 de 1993. 
 
Igualmente deberá anexare el respectivo documento de constitución de consorcio o unión temporal. La 
omisión de este documento o la de alguna(s) de sus firmas dará lugar a la subsanación correspondiente. 
 
Cuando el proponente sea un consorcio o una unión temporal deberá presentar el acta de constitución en 
donde conste, como mínimo, lo siguiente: 
 
a) El nombre del consorcio o unión temporal. 
b) Identificación de los integrantes del consorcio o unión temporal. 
c) Indicar en forma expresa si su participación es a título de consorcio o de unión temporal. 
d) Indicar la participación porcentual de cada uno de los integrantes en la forma asociativa 

correspondiente. 
e) Designar la persona que para todos los efectos representará al consorcio o la unión temporal, así 

como a su suplente. 
f) Señalamiento de las reglas básicas que regulen las relaciones entre los miembros del consorcio o la 

unión temporal y sus respectivas responsabilidades. 
g) Si se trata de una Unión temporal, señalar en forma clara y precisa los términos y extensión de la 

participación de cada uno de los integrantes en la propuesta y en su ejecución, y las obligaciones y 
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responsabilidades de cada uno en la ejecución del contrato (Actividades), los cuales no podrán ser 
modificados sin el consentimiento previo de la entidad. 

h) Señalar la duración del consorcio o de la unión temporal, que en todo caso no deberá ser inferior al 
término de validez de la oferta más el término de ejecución del contrato y un (1) año más. 

i) Deberá indicar que este no podrá ser disuelto ni liquidado y, en ningún caso, podrá haber cesión del 
contrato entre quienes integran el consorcio o la unión temporal, ni a terceros, sin la autorización de 
la entidad. 

j) El documento de constitución debe suscribirse por todos sus integrantes y el representante del 
mismo. 

k) Se anexarán los documentos de constitución y representación legal de cada uno de sus integrantes y 
de sus representantes legales, de conformidad con los términos establecidos en el presente estudio 
previo. 

 
NOTA 1. Para estos efectos, se sugiere diligenciar el modelo del FORMATO – CONFORMACIÓN DEL 
PROPONENTE PLURAL que se publica con el proceso. 
 
NOTA 2. En el evento de presentarse inhabilidades sobrevinientes para los miembros de la unión temporal 
o consorcio, el representante legal tendrá la obligación de informarlo por escrito a la entidad dentro de 
los tres (3) días hábiles siguientes a la ocurrencia o conocimiento de los hechos que dieron lugar a ella. 
 
5.2.1.6 Registro Único de Proponentes (RUP) 
 
Teniendo en cuenta lo contemplado en el artículo 2.2.1.1.1.5.1 del Decreto 1082 de 2015, los interesados 
en participar en este proceso deberán estar inscritos en el Registro Único de Proponentes – RUP. Los 
proponentes deben allegar el certificado de inscripción en el RUP expedido por la respectiva Cámara de 
Comercio de la jurisdicción donde tenga el asiento principal de sus negocios (personas naturales) o el 
domicilio principal (personas jurídicas), con una fecha de expedición no superior a un (1) mes previo cierre 
del presente proceso de selección. 
 
El proponente debe renovar el RUP a más tardar el quinto día hábil del mes de abril de cada año, de lo 
contrario cesan sus efectos. Al cierre del Proceso de contratación, es decir, hasta el plazo para presentar 
ofertas, el RUP debe encontrarse vigente, esto es, que el proponente haya presentado la información para 
renovar el registro en el término anteriormente establecido.  
 
La información contenida en el RUP, previa a la suministrada para renovar el registro, continúa en firme 
hasta que finalice el trámite de renovación correspondiente. Así, en el periodo comprendido entre el 
momento de la solicitud de renovación y el instante en que adquiera firmeza la información renovada, es 
válido el RUP del año anterior, cuyos efectos no han cesado y se encuentra vigente y en firme.  
 
Tanto en el evento de presentación de la oferta en forma individual como conjunta, el oferente y cada uno 
de los integrantes de dicha persona deben cumplir con la inscripción exigida en el presente documento. 
En caso de proponentes extranjeros se aplicarán las reglas previstas en el artículo 2.2.1.1.1.5.1 del Decreto 
1082 de 2015. 
 
La Entidad verificará que la inscripción en el RUP se encuentre vigente y en firme a la fecha de la 
presentación de la oferta y que no existan sanciones que puedan inhabilitar al proponente. 
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El RUP deberá estar en vigente al momento de la adjudicación. 
 
Inscripción de personas extranjeras en el Registro Único de Proponentes (RUP) 
 
Las personas naturales extranjeras con domicilio en el país y las personas jurídicas privadas extranjeras 
que tengan establecida sucursal en Colombia deberán estar inscritas en el Registro Único de Proponentes 
para poder participar en este proceso de selección. 
 
Las personas naturales extranjeras sin domicilio en el país y las personas jurídicas privadas extranjeras que 
no tengan establecidas sucursales en Colombia no requerirán inscripción en el Registro Único de 
proponentes, pero en todo caso la entidad verificará directamente el cumplimiento de los requisitos 
habilitantes. Dichas personas deberán, en su lugar, acreditar los requisitos previstos en estos estudios 
mediante los documentos establecidos por la legislación del país de origen, los cuales deben aportarse al 
proceso de contratación. 
 
5.2.1.7 Registro Único Tributario (RUT) 
 
El proponente persona natural o jurídica y cada uno de los integrantes del consorcio o unión temporal 
debe allegar con su oferta copia del Registro Único Tributario – RUT. 
 
5.2.1.8 Certificación de pago a seguridad social y aportes parafiscales 
 
De conformidad con lo establecido en el artículo 50 de la Ley 789 de 2002 y el artículo 23 de Ley 1150 de 
2007, a la fecha de la presentación de la propuesta el proponente deberá aportar certificaciones del 
cumplimiento de sus obligaciones y pago de aportes de sus empleados a los sistemas de salud, riesgos 
profesionales, pensiones y aportes a las Cajas de Compensación Familiar, Instituto Colombiano de 
Bienestar Familiar y Servicio Nacional de Aprendizaje, cuando a ello haya lugar. Este requisito se acreditará 
mediante certificación expedida por el revisor fiscal, cuando este se encuentre inscrito en el Certificado 
de existencia y representación legal o, en su defecto, por el representante legal, el cual, en todo caso, 
acreditará el cumplimiento de la obligación como mínimo en los seis (6) meses anteriores a la presentación 
de la oferta. 
 
En el caso que las sociedades (y asimiladas) colombianas que sean contribuyentes declarantes del 
impuesto de renta y que se encuentren exoneradas del pago de Salud, SENA e ICBF respecto de los 
empleados que devenguen menos de 10 SMLMV en los términos del artículo 65 de la ley 1819 de 2016 
que modificó el artículo 114-1 del Estatuto Tributario, deberán ponerlo de presente por medio de un 
documento emanado por el representante legal y revisor fiscal. 
 
Personas jurídicas singular o plural 
 
El proponente, persona jurídica singular o plural, debe presentar la información establecida en el 
FORMATO – PAGOS DE SEGURIDAD SOCIAL Y APORTES LEGALES suscrito por el revisor fiscal, de acuerdo 
con los requerimientos de ley o por el representante legal, bajo la gravedad del juramento, cuando no se 
requiera revisor fiscal. En el documento deberá constar el pago de los aportes de sus empleados a los 
sistemas de salud, riesgos profesionales, pensiones y aportes a las Cajas de Compensación Familiar, al 
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Instituto Colombiano de Bienestar Familiar, al Servicio Nacional de Aprendizaje y al Fondo Nacional de 
Formación Profesional para la Industria de Construcción, cuando a ello haya lugar. 
 
La entidad no exigirá las planillas de pago, ya que bastará el certificado suscrito por el revisor fiscal, en los 
casos requeridos por la ley, o por el representante legal. 
 
Cuando la persona jurídica está exonerada en los términos previstos en el artículo 65 de la Ley 1819 de 
2016 debe indicarlo en el FORMATO – PAGOS DE SEGURIDAD SOCIAL Y APORTES LEGALES. 
 
Esta misma previsión aplica para las personas jurídicas extranjeras con domicilio o sucursal en Colombia, 
las cuales deben acreditar este requisito respecto del personal vinculado en el país. 
 
Personas naturales 
 
El proponente persona natural debe acreditar la afiliación al Sistema de seguridad social en salud y 
pensiones, aportando los certificados de afiliación respectivos. Los referidos certificados se deben 
presentar con fecha de expedición no mayor a treinta (30) días calendario, anteriores a la fecha del cierre 
del proceso de contratación. En caso de modificarse dicha fecha, se tendrá como referencia para 
establecer el plazo de vigencia de los certificados de afiliación la fecha originalmente establecida en el 
pliego de condiciones definitivo. 
 
Cuando la persona natural tenga personal a cargo, el requisito se acredita con la correspondiente planilla 
de pago del mes anterior al cierre del proceso. 
 
La persona natural que reúna los requisitos para acceder a la pensión de vejez o se pensione por invalidez 
o anticipadamente, presentará el certificado que lo acredite y, además, la afiliación al sistema de salud. 
Esta misma previsión aplica para las personas naturales extranjeras con domicilio en Colombia las cuales 
deberán acreditar este requisito respecto del personal vinculado. 
 
5.2.1.9 Garantía de seriedad de la oferta 
 
NOTA INTERNA. En los procesos de mínima cuantía no se debe exigir garantía de seriedad. Por tanto, 
todo el contenido de este numeral deberá ser eliminado y ser reemplazado por la frase “NO aplica”. 
 
De conformidad con el artículo 7 de la Ley 1150 de 2007 y el artículo 2.2.1.2.3.1.9 del Decreto 1082 de 
2015, los proponentes deberán otorgar una garantía de seriedad de la oferta por un valor equivalente al 
diez por ciento (10%) del valor de la propuesta, vigente desde la presentación de la oferta y noventa (90) 
días calendario posteriores al cierre del proceso. 
 
La referida garantía cubrirá los perjuicios derivados del incumplimiento del ofrecimiento en los siguientes 
eventos: 
 
a) La no ampliación de la vigencia de la garantía de seriedad de la oferta cuando el plazo para la 

adjudicación o para suscribir el contrato sea prorrogado, siempre que tal prórroga sea inferior a tres 
(3) meses. 

b) El retiro de la oferta después de vencido el plazo fijado para la presentación de las ofertas. 



 

41 
GCCON-F-046 V.03 

c) La no suscripción del contrato sin justa causa por parte del adjudicatario. 
d) La falta de otorgamiento por parte del proponente seleccionado de la garantía de cumplimiento del 

contrato. 
 
Esta garantía debe estar vigente desde la presentación de la oferta y hasta por noventa (90) días más y, en 
todo caso, debe estar vigente hasta el término de aprobación de la garantía única de cumplimiento. 
 
En caso de que el proponente opte por contrato de seguro contenido en una póliza debe allegar las 
condiciones generales de la póliza. 
 
Si el oferente favorecido con la adjudicación no suscribe el contrato, la entidad exigirá al oferente 
clasificado en segundo lugar la prórroga de la vigencia de la garantía de seriedad de la oferta hasta el 
término de aprobación de la garantía única de cumplimiento. 
 
La no entrega de la garantía de seriedad junto con la propuesta no será subsanable y será causal de 
rechazo de esta. 
 
NOTA. En caso de que la oferta sea presentada por un proponente plural que no cuente con NIT, la garantía 
podrá estar expedida a nombre de uno solo de los integrantes. No obstante, en ella se deberán relacionar 
todos los integrantes del consorcio, su NIT y el porcentaje de participación de cada uno de ellos en la forma 
asociativa. 
 
5.2.1.10 Certificado de antecedentes fiscales – CGR 
 
El proponente (persona natural, representante legal de la persona jurídica, integrante de la figura 
asociativa o promesa de sociedad futura) con la presentación de su oferta AUTORIZA a la entidad a 
consultar o generar el certificado aquí señalado. 
 
En caso de que el proponente o alguno de los integrantes del Consorcio o Unión temporal se encuentre 
incluido en el boletín y/o inhabilitado no podrá contratar con la entidad, salvo que acredite que tiene un 
acuerdo de pago vigente y que está cumpliendo con el mismo. 
 
En el proceso de verificación, la entidad podrá solicitar las aclaraciones que considere pertinentes y el 
proponente deberá presentarlas en el término establecido para el efecto. 
 
5.2.1.11 Certificado de antecedentes disciplinarios – PGN 
 
El proponente (persona natural, representante legal de la persona jurídica, integrante de la figura 
asociativa o promesa de sociedad futura) con la presentación de su oferta AUTORIZA a la entidad a 
consultar o generar el certificado aquí señalado. 
 
En caso de que el proponente o alguno de los integrantes del Consorcio o Unión temporal se encuentre 
incluido en el boletín y/o inhabilitado no podrá contratar con la entidad. 
 
En el proceso de verificación, la entidad podrá solicitar las aclaraciones que considere pertinentes y el 
proponente deberá presentarlas en el término establecido para el efecto. 



 

42 
GCCON-F-046 V.03 

 
5.2.1.12 Certificado de antecedentes judiciales  
 
El proponente (persona natural, representante legal de la persona jurídica, integrante de la figura 
asociativa o promesa de sociedad futura) con la presentación de su oferta AUTORIZA a la entidad a 
consultar o generar el certificado aquí señalado. 
 
En el proceso de verificación, la entidad podrá solicitar las aclaraciones que considere pertinentes y el 
proponente deberá presentarlas en el término establecido para el efecto. 
 
5.2.1.13 Certificado del Registro nacional de medidas correctivas 
 
El proponente (persona natural, representante legal de la persona jurídica, integrante de la figura 
asociativa o promesa de sociedad futura) con la presentación de su oferta AUTORIZA a la entidad a 
consultar o generar el certificado aquí señalado. 
 
En el proceso de verificación, la entidad podrá solicitar las aclaraciones que considere pertinentes y el 
proponente deberá presentarlas en el término establecido para el efecto. 
 
5.2.1.14 Certificado de Registro de inhabilidades por delitos sexuales 
 
El proponente (persona natural, representante legal de la persona jurídica, integrante de la figura 
asociativa o promesa de sociedad futura) con la presentación de su oferta AUTORIZA a la entidad a 
consultar o generar el certificado aquí señalado. 
 
En el proceso de verificación, la entidad podrá solicitar las aclaraciones que considere pertinentes y el 
proponente deberá presentarlas en el término establecido para el efecto. 
 
5.2.1.15 Certificado Registro de Deudores Alimentarios Morosos – REDAM 
 
El proponente (persona natural, representante legal de la persona jurídica, integrante de la figura 
asociativa o promesa de sociedad futura) deberá aportar junto con su oferta el certificado señalado por 
Ley 2097 de 2021 a su nombre. 
 
Para obtener el certificado, el proponente deberá seguir las instrucciones señaladas en la página web: 
https://www.redam.gov.co 
 
En el proceso de verificación, la entidad podrá solicitar las aclaraciones que considere pertinentes y el 
proponente deberá presentarlas en el término establecido para el efecto. 
 
5.2.1.16 [Requisito habilitante de orden jurídico] 
 
[Se pueden incluir tantos requisitos habilitantes (técnico, jurídico o financiero) como sea necesario. Se 
debe prestar especial atención a la numeración]. 
 

https://www.redam.gov.co/
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5.2.2 De carácter técnico 
 
[Describa los requisitos de capacidad técnica de acuerdo con el Manual de Contratación, el Anexo de 
verificación de criterios de contratación GCCON-AN-001 o aquel que lo modifique y la normativa vigente]. 
 
5.2.2.1 De seguridad y salud en el trabajo 
 
[Describa los requisitos habilitantes de carácter técnico respecto de la seguridad y salud en el trabajo de 
conformidad el Anexo de verificación de criterios de contratación GCCON-AN-001 o aquel que lo modifique 
y la normativa vigente]. 
 
5.2.2.2 De gestión ambiental 
 
[Describa los requisitos habilitantes de carácter técnico respecto de la gestión ambiental y de energía de 
conformidad el Anexo de verificación de criterios de contratación GCCON-AN-001 o aquel que lo modifique 
y la normativa vigente]. 
 
5.2.3 De carácter financiero 
 
NOTA INTERNA. Por regla general, en los procesos de mínima cuantía no se exigen este tipo de 
requisitos. Por ende, el contenido de este numeral podrá ser eliminado y ser reemplazado por la frase 
“NO aplica” 
 
5.2.3.1 Capacidad financiera 
 
Los proponentes deben acreditar los siguientes indicadores financieros: 
 

INDICADOR FÓRMULA 

Liquidez [Incluir indicador] 
Nivel de Endeudamiento [Incluir indicador] 

Razón de Cobertura de Intereses [Incluir indicador] 
 
Si el proponente es plural cada indicador debe calcularse así: 

 

Indicador =
(∑ Componente 1 del indicadori) 

n
i=1

(∑ Componente 2 del indicadori) 
n
i=1

 

 
Donde n es el número de integrantes del proponente plural (Unión Temporal o Consorcio). 
 
El proponente que no tiene pasivos corrientes está habilitado respecto del índice de liquidez. De igual 
forma, el proponente que no tiene gastos de intereses está habilitado respecto de la razón de cobertura 
de intereses, siempre y cuando la utilidad operacional sea igual o mayor a cero (0). 
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El proponente que demuestre la condición de Mipyme domiciliada en Colombia acreditará la capacidad 
organizacional con la copia del certificado del Registro Único de Proponentes, el cual deberá encontrarse 
vigente y en firme al momento del cierre del proceso. 
 
NOTA INTERNA. Es potestad de la entidad solicitar a los proponentes otros indicadores financieros. Tal 
inclusión deberá estar debidamente motivada y se debe incluir continuación. Se deja un modelo para el 
Capital de trabajo. 
 
Capital de trabajo 
 
Para el presente proceso de selección los proponentes acreditarán: 
 

CT = AC - PC ≥ CTd 
 
Donde: 
CT = Capital de trabajo 
AC = Activo corriente 
PC = Pasivo corriente 
CTd = Capital de Trabajo demandado para el proceso que presenta propuesta 
 
El capital de trabajo (CT) del oferente deberá ser mayor o igual al capital de trabajo demandado (CTd): 
 

CT ≥ CTd 
 
El capital de trabajo demandado para el proceso que presenta propuesta (CTd) se calcula así: 
 

PRESUPUESTO OFICIAL FÓRMULA 

≤$1.000.000.000 CTd = 10% x (PO) 

Entre $1.000.000.001 y $2.000.000.000 CTd = 20 %x (PO) 

≥$2.000.000.001 CTd = 30% x (PO) 

 
Donde, 
 
CTd = Capital de trabajo demandado del proceso al cual presenta propuesta 
PO = Presupuesto oficial del proceso al cual presenta propuesta. 
 
Si el proponente es plural el indicador debe calcularse así: 
 

CTProponente plural =∑CTi

n

i=1

 

 
Donde n es el número de integrantes del proponente plural (unión temporal o consorcio). 
 
5.2.3.2 Capacidad organizacional 
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Los proponentes deben acreditar los siguientes indicadores organizacionales: 
 

INDICADOR FÓRMULA 

Rentabilidad sobre Patrimonio (ROE) [Incluir indicador] 
Rentabilidad del Activo (ROA) [Incluir indicador] 

 
Si el proponente es plural cada indicador debe calcularse así: 
 

Indicador =
(∑ Componente 1 del indicadori) 

n
i=1

(∑ Componente 2 del indicadori) 
n
i=1

 

 
Donde n es el número de integrantes del proponente plural (Unión Temporal o Consorcio). 
 
El proponente que demuestre la condición de Mipyme domiciliada en Colombia acreditará la capacidad 
organizacional con la copia del certificado del Registro Único de Proponentes, el cual deberá encontrarse 
vigente y en firme al momento del cierre del proceso. 
 
5.2.3.3 Acreditación de la capacidad financiera y organizacional 
 
Personas naturales o jurídicas nacionales y extranjeras con domicilio o sucursal en Colombia 
 
La evaluación financiera y organizacional de las propuestas se efectuará a partir de la información 
contenida en el RUP vigente y en firme. En tal sentido, la evaluación de la capacidad financiera se realizará 
de acuerdo con la información reportada en el Registro, de acuerdo con las disposiciones establecidas en 
la Subsección 5, de la Sección 1, del Capítulo 1, del Título 1, de la Parte 2 del Decreto 1082 de 2015, o las 
normas que las modifiquen, adicionen o sustituyan. 
 
Los Proponentes extranjeros sin domicilio o sucursal en Colombia no están obligados a tener RUP y por 
tanto la verificación de esta información procederá en los términos definidos en el siguiente numeral. 
 
Personas naturales o jurídicas extranjeras sin domicilio o sucursal en Colombia  
 
Los proponentes extranjeros deberán presentar la siguiente información financiera de conformidad con la 
legislación propia del país de origen. Los valores deben: (i) presentarse en pesos colombianos; (ii) 
convertirse a la tasa de cambio de la fecha de corte de los mismos, y (iii) estar avalados con la firma de 
quien se encuentre en obligación de hacerlo de acuerdo con la normativa del país de origen. 
 
a) El estado de situación financiera (balance general) y estado de resultado integral (estado de 

resultados), acompañados por el informe de auditoría (sí aplica de acuerdo con la legislación de 
origen) con traducción simple al castellano de acuerdo con las normas NIIF. 

 
b) Copia de la tarjeta profesional del Contador Público o Revisor Fiscal y certificado de antecedentes 

disciplinarios vigente expedido por la Junta Central de Contadores de quien realiza la conversión. 
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c) C. El ¡Error! No se encuentra el origen de la referencia. para extranjeros diligenciado. En caso de 
presentarse discrepancias entre la información consignada en el ¡Error! No se encuentra el origen de 
la referencia. para extranjeros y los documentos señalados en el Literal A, prevalecerá la información 
consignada en los estados financieros incluidos en la oferta. 

 
Las fechas de corte de los documentos señalados en el literal a) será establecer las fechas de corte, de 
acuerdo con lo establecido en la Subsección 5, de la Sección 1, del Capítulo 1, del Título 1, de la Parte 2 del 
Decreto 1082 de 2015 o las normas que las modifiquen, adicionen o sustituyan. En tal sentido, se tomará 
la información de acuerdo con el último año fiscal del proponente, acompañado del Informe de Auditoría, 
salvo que se acredite en debida forma que la legislación propia del país de origen establece una fecha de 
corte diferente a la prevista en este pliego. 
 
Si alguno de estos requerimientos no aplica en el país del domicilio del proponente extranjero, el 
Representante Legal o el apoderado en Colombia deberán hacerlo constar bajo la gravedad de juramento. 
El Proponente podrá acreditar este requisito con un documento que así lo certifique emitido por una firma 
de auditoría externa. 
 
5.2.3.4 Capacidad residual 
 
NOTA INTERNA. Este contenido aplica para procesos de obra pública. Cuando no se trate de este tipo de 
procesos, eliminar su contenido y digitar “No aplica”. 
 
El proponente será hábil si su capacidad residual es mayor o igual a la capacidad residual de proceso de 
contratación (CRPC). Así: 
 

𝐶𝑅𝑃 ≥ 𝐶𝑅𝑃𝐶 
 
Los proponentes acreditarán la capacidad residual o K de contratación conforme se describe a 
continuación. En todo caso, si con posterioridad al cierre del proceso cualquier interesado, durante el 
traslado del informe de evaluación, o la entidad, en uso de la potestad verificadora, advierte que se dejó 
de incluir, al cierre del proceso, por parte de un proponente, alguna información contractual que afecte 
su capacidad residual, la entidad rechazará la oferta. 
 
Lo anterior, sin perjuicio de las acciones administrativas y/o judiciales a que haya lugar, en contra de la (s) 
persona (s) que haya (n) suscrito las certificaciones exigidas para el cálculo de la capacidad residual. 
 
NOTA INTERNA. En los procesos estructurados por lotes incluir la siguiente regla, de lo contrario 
suprimir. Regla: 
 
En los Procesos de Contratación estructurados por lotes o segmentos, el proponente debe acreditar una 
capacidad residual mayor o igual a la capacidad residual del lote al cual presentó oferta o de la sumatoria 
de los lotes a los cuales presentó oferta. Si la capacidad residual del proponente no es suficiente para la 
totalidad de lotes o segmentos a los cuales presentó oferta, la entidad lo habilitará únicamente en aquellos 
de mayor valor en los que cumpla con la capacidad residual requerida. Si los lotes a los cuales presentó 
oferta son de igual valor, la entidad lo habilitará únicamente en los que cumpla con la capacidad residual 
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requerida, conforme con el orden de los lotes o segmentos asignados por la Entidad en la audiencia 
efectiva de adjudicación. 
 
Cálculo de la capacidad residual del proceso de contratación (CRPC) 
 
Si el plazo estimado del contrato es menor o igual a 12 meses, el cálculo de la CRPC deberá tener en cuenta 
el siguiente proceso: 
 

𝐶𝑅𝑃𝐶 = 𝑃𝑂𝐸 − 𝐴𝑛𝑡𝑖𝑐𝑖𝑝𝑜 𝑦/𝑜 𝑝𝑎𝑔𝑜 𝑎𝑛𝑡𝑖𝑐𝑖𝑝𝑎𝑑𝑜  
 
Donde: 
 
CRPC = Capacidad residual del proceso de contratación 
POE = Presupuesto oficial estimado 
 
Si el plazo estimado del contrato es mayor a 12 meses el cálculo de la CRPC deberá tener en cuenta el 
siguiente proceso: 
 

CRPC =
POE − Anticipo y/o pago anticipado

Plazo estimado (meses)
∗ 12 

 
NOTA INTERNA. Cuando el proceso sea estructurado por lotes se debe incluir la siguiente regla y eliminar 
la anterior. 
 
El presupuesto oficial estimado (POE) corresponderá al presupuesto oficial del lote al cual se presenta 
oferta. 
 
Cálculo de la capacidad residual del proponente (CRP) 
 
La capacidad residual del proponente se calculará de la siguiente manera: 
 

𝐶𝑅𝑃 = 𝐶𝑂 ∗ [
(𝐸 + 𝐶𝑇 + 𝐶𝐹)

100
] − 𝑆𝐶𝐸 

 
En donde:  
CRP  = Capacidad residual del Proponente  
CO  =  Capacidad de Organización  
E  =  Experiencia 
CT  =  Capacidad Técnica 
CF =  Capacidad Financiera 
SCE  =  Saldos de Contratos en Ejecución 
 
La CRP del proponente plural es la suma de la capacidad residual de cada uno de sus miembros, sin tener 
en cuenta el porcentaje de participación de los integrantes de la estructura plural; lo anterior, en 
cumplimiento de lo dispuesto para tal fin en la Guía para Determinar y Verificar la Capacidad Residual del 
Proponente en los Procesos de Contratación de Obra Pública, de Colombia Compra Eficiente. En caso de 
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ser negativa la capacidad residual de uno de los miembros, este valor se restará de la capacidad residual 
total del proponente plural. 
 
A cada uno de los factores se le asigna máximo el siguiente puntaje: 
 

FACTOR PUNTAJE MÁXIMO 

Experiencia (E) 120 

Capacidad financiera 
(CF)  

40 

Capacidad técnica (CT)  40 

TOTAL 200 

 
NOTA INTERNA. Se recomienda el uso de la aplicación publicada por Colombia Compra Eficiente para 
establecer la capacidad residual. Esta se encuentra disponible en la página web: 
https://www.colombiacompra.gov.co/manuales-guias-y-pliegos-tipo/manuales-y-guias/ así como el 
aplicativo para tal fin por Colombia Compra Eficiente. 
 
NOTA. La Capacidad de Organización (CO) no tiene asignación de puntaje en la fórmula porque su unidad 
de medida es en pesos colombianos y constituye un factor multiplicador de los demás factores. 
 
El cálculo de cada uno de los factores procede como sigue: 
 

A. Capacidad de Organización (CO): 
 
El factor (CO) corresponde a los Ingresos Operacionales del Proponente teniendo en cuenta lo siguiente: 
 

AÑOS DE INFORMACIÓN 
FINANCIERA 

CAPACIDAD DE ORGANIZACIÓN (CO) 

Cinco (5) años o más Mayor ingreso operacional de los últimos 5 años 

Entre uno (1) y cinco (5) 
años 

Mayor ingreso operacional de los años de existencia del 
proponente.  

Menos de un (1) año (*) 

USD 125.000 (Liquidados a la tasa de cambio 
determinada por el Ministerio de Comercio, Industria y 
Turismo cada 2 años para efectos del umbral del 
beneficio de las Mipyme.) 

 
Si los ingresos operacionales del proponente con uno (1) o más años de información financiera es menor 
a USD125.000, el factor (CO) del proponente es igual a USD125.000. 
 
Para acreditar el factor (CO) el proponente obligado a tener RUP debe presentar los siguientes 
documentos: 
 
1) Estado de resultados integral (estado de resultado o pérdida o ganancias), del año en que hayan 

obtenido el mayor ingreso operacional en los últimos cinco (5) años, debidamente firmado por el 

https://www.colombiacompra.gov.co/manuales-guias-y-pliegos-tipo/manuales-y-guias/
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representante legal y el contador bajo cuya responsabilidad se han preparado y por el revisor fiscal 
o, en caso de no haberlo, por no estar obligado a tenerlo, por contador público independiente, 
acompañados de su dictamen u opinión de conformidad con el artículo 38 de la Ley 222 de 1995. 

2) Copia de la tarjeta profesional y certificado de antecedentes disciplinarios vigentes al momento del 
cierre del Proceso de Contratación de los Contadores Públicos, Revisores Fiscales, Contadores 
independientes (externos), quienes suscribieron los documentos señalados en el presente literal.  

 
Los proponentes personas naturales o jurídicas extranjeras sin domicilio o sucursal en Colombia, deben 
presentar el estado de resultados integral consolidado (estado de resultados o pérdida o ganancias) del 
año en que hayan obtenido el mayor ingreso operacional en los últimos cinco (5) años, auditado, con la 
firma de quien se encuentre en obligación de hacerlo, de acuerdo con la normativa vigente en el país de 
origen, en la moneda legal del país en el cual fue emitido, de conformidad con la legislación propia del país 
de origen. 
 
Adicional a lo anterior, deben allegar la traducción al idioma castellano de la información financiera, 
observando lo siguiente: i) los valores deben ser expresados pesos colombianos, convertidos a la tasa 
representativa del mercado (TRM) de la fecha de corte de los mismos, en los términos descritos en el 
pliego de condiciones; ii) presentados de acuerdo con las normas NIIF; y iii) debidamente firmados por el 
contador público colombiano que los hubiere convertido. 
 
Si alguno de estos requerimientos no aplica en el país del domicilio del proponente extranjero, el 
representante legal o el apoderado en Colombia deberán hacerlo constar bajo la gravedad de juramento. 
Así mismo se podrá acreditar este requisito por la firma auditora externa. 
 

B. Experiencia (E): 
 
El factor (E) del proponente para propósitos de la capacidad residual es acreditado por medio de la relación 
entre: i) el valor total en pesos de los contratos relacionados con la actividad de la construcción inscritos 
por el Proponente en el RUP, o en el Formato para acreditación de la Capacidad residual en el segmento 
72 “Servicios de Edificación, Construcción de Instalaciones y Mantenimiento” del Clasificador de Bienes y 
Servicios; y ii) el presupuesto oficial estimado del proceso de contratación. 
 
La relación indica el número de veces que el proponente ha ejecutado contratos equivalentes a la cuantía 
del proceso de contratación objeto de la acreditación de la capacidad residual. Para proponentes 
individuales se expresa así: 
 

E =
Valor total de los contratos (COP)

Presupuesto total estimado (COP)
 

 
Para el caso de proponentes plurales, el factor (E) de un miembro se calcula así: 
 

E =
Valor total de los contratos (COP)

(Presupuesto total estimado ∗ % de participación)
 

 



 

50 
GCCON-F-046 V.03 

El cálculo del factor (E) para efectos de la capacidad residual de un miembro de un proponente plural debe 
tener en cuenta su participación en el Proceso de Contratación objeto del cálculo de la capacidad residual. 
Si el Proponente no es plural no hay lugar a porcentaje. 
 
El puntaje asignado al factor (E) será asignado con base en la siguiente tabla: 
 

MAYOR A MENOR O IGUAL A PUNTAJE 

0 3 60 

3 6 80 

6 10 100 

10 Mayores 120 

 
Para acreditar el factor (E), el proponente debe diligenciar el Formato para acreditar Capacidad residual el 
cual contiene los contratos inscritos en el segmento 72 y su valor total en pesos colombianos liquidados 
con el SMMLV. Así mismo, el presupuesto oficial estimado debe ser liquidado con el SMMLV para el año 
de publicación del pliego de condiciones definitivo del proceso de contratación. 
 
Los proponentes o integrantes extranjeros sin domicilio o sin sucursal en Colombia adicionalmente deben 
aportar copia de los contratos ejecutados o certificaciones de terceros que hubieran recibido los servicios 
de construcción de obras civiles con terceros, bien sean públicos o privados. La información de los 
contratos soportados por las certificaciones de terceros que hubieren recibido los servicios de 
construcción de obras civiles debe contener como mínimo los contratos relacionados por el Proponente 
en [Incluir documento en el cual se relacionará la experiencia. Puede ser un Formato de Experiencia u otro 
documento, el cual debe ser publicado junto con los demás formatos]. La información del Formato para 
acreditar la Capacidad residual deberá ser presentada en pesos colombianos. 
 

C. Capacidad Financiera (CF): 
 
El factor (CF) para propósitos de la capacidad residual se obtiene teniendo en cuenta el índice de liquidez 
del Proponente con base en la siguiente fórmula: 
 
 

Índice de liquidez = 
Activo Corriente

Pasivo Corriente
 

 
El puntaje para la liquidez se debe asignar con base en la siguiente tabla: 
 

MAYOR O IGUAL A MENOR O IGUAL A PUNTAJE 

0 0,50 20 

0,51 0,75 25 

0,76 1,00 30 

1,01 1,50 35 

1,51 Mayores 40 

Indeterminado 40 
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El índice de liquidez del proponente se verifica con el RUP. Si el proponente no tiene antigüedad suficiente 
para tener estados financieros auditados a 31 de diciembre del año inmediatamente anterior, deben 
tenerse en cuenta los estados financieros de corte trimestral o de apertura, suscritos por el representante 
legal y el auditor. 
 
Para los proponentes o integrantes extranjeros sin domicilio o sucursal en Colombia, la información 
requerida para el factor (CF) exigido para el cálculo de la capacidad residual del proponente está 
contemplada en el numeral de los requisitos de capacidad financiera del pliego de condiciones. 
 
Cuando el proponente tiene un pasivo corriente igual a cero (0) y por consiguiente su índice de liquidez 
sea indeterminado, la entidad debe otorgar el mayor puntaje en el componente de capacidad financiera 
(CF). 
 

D. Capacidad Técnica (CT): 
 
El factor (CT) para propósitos de la capacidad residual se asigna teniendo en cuenta el número de socios y 
profesionales de la Arquitectura, Ingeniería y Geología vinculados mediante una relación laboral o 
contractual vigente conforme a la cual desarrollen actividades vinculadas directamente con la 
construcción. 
 
Para acreditar el factor (CT) el Proponente o integrante nacional y extranjero con o sin sucursal en 
Colombia deben diligenciar el Formato para acreditar Capacidad residual. 
 
El puntaje del factor (CT) se asigna con base en la siguiente tabla: 
 

DESDE HASTA PUNTAJE 

- 0 0 

1 5 20 

6 10 30 

11 Mayores 40 

 
E. Saldos Contratos en Ejecución (SCE): 

 
El proponente debe presentar el Formato para acreditar Capacidad residual suscrito por su representante 
legal y su revisor fiscal si el proponente está obligado a tenerlo, o por el contador o su auditor 
independiente el cual contenga la lista de los contratos en ejecución tanto a nivel nacional como 
internacional indicando: i) el valor del contrato; ii) el plazo del contrato en meses; iii) la fecha de inicio de 
las obras del contrato, día, mes, año; iv) si la obra la ejecuta un consorcio o unión temporal junto con el 
porcentaje de participación del integrante que presenta el certificado, y v) si el contrato se encuentra 
suspendido, de ser así, la fecha de suspensión. En el certificado debe constar expresamente si el 
proponente no tiene contratos en ejecución. 
 
Para acreditar el factor (SCE) el proponente tendrá en cuenta lo siguiente: 
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a) El factor SCE es la suma de los montos por ejecutar de los contratos vigentes durante los 12 meses 
siguientes. Si el número de días por ejecutar en un contrato es superior a 12 meses, es decir 360 días, 
el factor (SCE) solo tendrá en cuenta la proporción lineal de 12 meses. 

b) Los contratos de obras civiles en ejecución son aquellos que a la fecha de presentación de la oferta 
obligan al proponente con entidades estatales y con entidades privadas para ejecutar obras civiles. 
Estas incluyen las obras civiles de los contratos de concesión y los contratos de obra suscritos con 
concesionarios, así como, los contratos suspendidos y aquellos que no tengan acta de inicio. No se 
entenderán como contratos en ejecución los que se encuentren en liquidación. 

c) Se tendrán en cuenta los contratos de obras civiles en ejecución suscritos por el proponente o por 
sociedades, consorcios o uniones temporales en los cuales el proponente tenga participación. 

d) Si un contrato se encuentra suspendido, el cálculo del (SCE) de dicho contrato debe efectuarse 
asumiendo que lo que falta por ejecutar iniciara en la fecha de presentación de la oferta del Proceso 
de Contratación. Si el contrato está suspendido el proponente debe informar el saldo pendiente por 
ejecutar. 

e) El cálculo del factor (SCE) debe hacerse linealmente calculando una ejecución diaria equivalente al 
valor del contrato dividido por el plazo del contrato expresado en días. Este resultado se multiplica 
por el número de días pendientes para cumplir el plazo del contrato y si el contrato es ejecutado por 
una estructura plural por la participación del proponente en la respectiva estructura. 

f) Para los proponentes o integrantes extranjeros sin domicilio o sin sucursal en Colombia deben 
diligenciar el Formato para acreditar Capacidad residual firmado por la persona natural o el 
representante legal de la persona jurídica y el contador público colombiano que los hubiere 
convertido a pesos colombianos de acuerdo con el pliego de condiciones. 

 
5.3 REQUISITOS PONDERABLES 
 
NOTA INTERNA. En los procesos de Mínima cuantía y de Subasta inversa no existen factores ponderables 
ya que el único facto de adjudicación es el menor valor. Por ende, en caso que el estudio corresponda a 
cualquiera de dichas modalidades se deberá eliminar todo el contenido de este numeral y en su lugar 
digitar: “No Aplica”. 
 

DESCRIPCIÓN DEL REQUISITO PUNTAJE 

Oferta económica 
Haga clic o pulse 

aquí para 
escribir texto. 

Haga clic o pulse aquí para escribir texto. 
Haga clic o pulse 

aquí para 
escribir texto. 

Haga clic o pulse aquí para escribir texto. 
Haga clic o pulse 

aquí para 
escribir texto. 

Haga clic o pulse aquí para escribir texto. 
Haga clic o pulse 

aquí para 
escribir texto. 

Haga clic o pulse aquí para escribir texto. 
Haga clic o pulse 

aquí para 
escribir texto. 



 

53 
GCCON-F-046 V.03 

DESCRIPCIÓN DEL REQUISITO PUNTAJE 

Apoyo a la industria nacional 10 

Vinculación de personas con discapacidad 1 

Emprendimientos y empresas de mujeres 0,25 

Mipyme domiciliada en Colombia 0,25 

TOTAL 100 PUNTOS 

 
NOTA INTERNA. La tabla es un resumen para el requisito y el puntaje. Los requisitos deben desarrollarse 
de forma individual junto con la forma en que se van a acreditar. 
 
NOTA INTERNA. Los ponderables escogidos, así como el puntaje asignado, son a escogencia de la 
necesidad y pueden ser agregados cuantos sean necesarios. 
 
EL SENA reducirá, durante la evaluación de las ofertas, dos (2) puntos a los proponentes que se les haya 
impuesto una o más multas o cláusulas penales durante el último año, contado a partir de la fecha prevista 
para el cierre del proceso, sin importar la cuantía y sin perjuicio de las demás consecuencias derivadas del 
incumplimiento. Esta reducción también afectará a los Consorcios y a las Uniones Temporales si alguno de 
sus integrantes se encuentra en la situación anterior. 
 
La reducción del puntaje antes señalada no se materializará en caso de que los actos administrativos que 
hayan impuesto las multas sean objeto de medios de control jurisdiccional previstos en la Ley 1437 de 
2011 o las normas que la modifiquen, adicionen o sustituyan. Además, se aplicará sin perjuicio de lo 
dispuesto en el artículo 6 de la Ley 2020 de 2020. Lo anterior de conformidad con el artículo 58 de la Ley 
2195 de 2022 y las normas que lo modifiquen, sustituyan, adicionen o reglamenten. 
 
5.3.1 Oferta económica 
 
La propuesta económica objeto de evaluación será aquella que determine el precio ofertado en la 
plataforma SECOP II. 
 
NOTA. En caso de requerirse un anexo en el que se desglosen los ítems, descripciones y precios unitarios 
que comprenden el valor total de la oferta, la entidad evaluará la oferta contenida en el referido anexo, el 
cual prevalecerá sobre la información contenida en SECOP II. 
 
5.3.1.1 Determinación del método para la ponderación de la propuesta económica 
 
La entidad seleccionará el método de ponderación de la propuesta económica de acuerdo con las 
siguientes alternativas: 
 

CONCEPTO MÉTODO 

1 Mediana con valor absoluto 

2 Media geométrica 

3 Media aritmética baja 

4 Menor valor 

 



 

54 
GCCON-F-046 V.03 

Para determinar el método de ponderación, la entidad tomará los centavos de la tasa de cambio 
Representativa del Mercado (TRM) certificada por la Superintendencia Financiera de Colombia en su sitio 
web: https://www.superfinanciera.gov.co/publicacion/60819 
 
La entidad definirá el método de ponderación de las propuestas de acuerdo con la TRM que rija al día hábil 
siguiente al cierre del proceso, es decir, la TRM que la Superintendencia Financiera publique en horas de 
la tarde del día posterior al cierre establecido en el cronograma del proceso. Por ejemplo, si el cierre se 
realizó el 30 de marzo de 2023, la TRM que se usará para determinar el método de evaluación será la del 
31 de marzo de 2023, la cual se publica en la tarde del 31 de marzo de 2023. 
 
El método de ponderación se determinará de acuerdo con los rangos del siguiente cuadro: 
 

Rango (inclusive) Número Método 

De 0.00 a 0.24 1 Mediana con valor absoluto 

De 0.25 a 0.49 2 Media geométrica 

De 0.50 a 0.74 3 Media aritmética baja 

De 0.75 a 0.99 4 Menor valor 

 
Para efectos de adjudicación, se tendrá en cuenta hasta el séptimo (7°) decimal del valor obtenido como 
puntaje y las fórmulas se aplicarán con las propuestas que no han sido rechazadas y se encuentran válidas. 
Las propuestas que al aplicar las fórmulas obtengan puntajes negativos obtienen cero (0) puntos en la 
oferta económica. 
 

A. Mediana con valor absoluto 
 
La Entidad calculará el valor de la mediana con los valores de las propuestas hábiles. En esta alternativa se 
entenderá por mediana de un grupo de valores el resultado del cálculo que se obtiene a través de la 
aplicación del siguiente proceso: la Entidad ordenará los valores de las propuestas hábiles de manera 
descendente. Si el número de valores es impar, la mediana corresponde al valor central, si el número de 
valores es par, la mediana será el promedio de los dos valores centrales. 
 

𝑀𝑒 = 𝑀𝑒𝑑𝑖𝑎𝑛𝑎(𝑉1; 𝑉2. . ; …𝑉𝑚) 
 
Donde: 

• Vi: Es el valor total corregido de cada una de las propuestas “i”. 
• m: Es el número total de propuestas económicas válidas recibidas por la Entidad. 
• Me: Es la mediana calculada con los valores de las propuestas económicas válidas. 

 
Bajo este método la Entidad asignará el puntaje así: 
 

I. Si el número de valores de las propuestas hábiles es impar, el máximo puntaje será asignado a la 
propuesta que se encuentre en el valor de la mediana. Para las otras propuestas, se utilizará la 
siguiente fórmula: 

 

𝑃𝑢𝑛𝑡𝑎𝑗𝑒 = [{1 − |
𝑀𝑒 − 𝑉𝑖
𝑀𝑒

|} ∗ 𝑃𝑢𝑛𝑡𝑎𝑗𝑒 𝑚á𝑥𝑖𝑚𝑜] 

https://www.superfinanciera.gov.co/publicacion/60819
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Donde: 

• Me: Es la mediana calculada con los valores de las propuestas económicas válidas. 
• 𝑉𝑖: Es el valor total corregido de cada una de las propuestas “i”. 

 
II. Si el número de valores de las propuestas hábiles es par, se asignará el máximo puntaje a la propuesta 

que se encuentre inmediatamente por debajo de la mediana. Para las otras propuestas, se utilizará la 
siguiente fórmula: 

 

𝑃𝑢𝑛𝑡𝑎𝑗𝑒 = [{1 − |
𝑉𝑀𝑒 − 𝑉𝑖
𝑉𝑀𝑒

|} ∗ 𝑃𝑢𝑛𝑡𝑎𝑗𝑒 𝑚á𝑥𝑖𝑚𝑜] 

Donde: 
• 𝑉𝑀𝑒: Es el valor de la propuesta económica válida inmediatamente por debajo de la mediana. 
• 𝑉𝑖: Es el valor total corregido de cada una de las propuestas “i”. 

 
B. Media geométrica 

 
Para calcular la Media Geométrica se tomará el valor de las propuestas hábiles para el respectivo factor 
de calificación para asignar el puntaje de conformidad con el siguiente procedimiento: 
 

𝑀𝐺 = √𝑉1 ∗ 𝑉2 ∗ 𝑉3 ∗ …∗ 𝑉𝑛
𝑛  

 
Donde:  

• MG: Es la media geométrica de todas las ofertas habilitadas.  
• V1: Es el valor de una propuesta habilitada. 
• Vn: Es el valor de la propuesta n habilitada.  
• n: La cantidad total de propuestas habilitadas.  

 
Para efectos de la asignación de puntaje, se otorgará el máximo puntaje al valor de la propuesta que se 
encuentre más cerca (por exceso o por defecto) al valor de la media geométrica calculada para el factor 
correspondiente. 
 
Las demás propuestas recibirán puntaje de acuerdo con la siguiente ecuación: 

𝑃𝑢𝑛𝑡𝑎𝑗𝑒 = 𝑃𝑢𝑛𝑡𝑎𝑗𝑒 𝑚á𝑥𝑖𝑚𝑜 ∗ (1 − (
|𝑀𝐺 − 𝑉𝑖|

𝑀𝐺
)) 

 
C. Media aritmética baja 

 
Consiste en determinar el promedio aritmético entre la propuesta válida más baja y el promedio simple 
de las ofertas hábiles para calificación económica. 
 

XB̅̅̅̅ =
(Vmin + X̅)

2
 

Donde: 
• Vmin: Es el valor total corregido de la propuesta válida más baja. 
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• X̅: Es el promedio aritmético simple de las propuestas económicas válidas. 
• XB̅̅̅̅ : Es la media aritmética baja. 

 
La Entidad procederá a ponderar las propuestas de acuerdo con la siguiente formula: 

 

𝑃𝑢𝑛𝑡𝑎𝑗𝑒 =

{
 
 
 

 
 
 𝑃𝑢𝑛𝑡𝑎𝑗𝑒 𝑚á𝑥𝑖𝑚𝑜 ∗ (1 − (

𝑋𝐵̅̅̅̅ − 𝑉𝑖

𝑋𝐵̅̅̅̅
))  𝑃𝑎𝑟𝑎 𝑣𝑎𝑙𝑜𝑟𝑒𝑠 𝑚𝑒𝑛𝑜𝑟𝑒𝑠 𝑜 𝑖𝑔𝑢𝑎𝑙𝑒𝑠 𝑎 𝑋𝐵̅̅̅̅

 
 
 

𝑃𝑢𝑛𝑡𝑎𝑗𝑒 𝑚á𝑥𝑖𝑚𝑜 ∗ (1 − (
| 𝑋𝐵̅̅̅̅ − 𝑉𝑖 |

𝑋𝐵̅̅̅̅
))  𝑃𝑎𝑟𝑎 𝑣𝑎𝑙𝑜𝑟𝑒𝑠 𝑚𝑎𝑦𝑜𝑟𝑒𝑠 𝑎 𝑋𝐵̅̅̅̅

}
 
 
 

 
 
 

 

Donde: 
• XB̅̅̅̅ : Es la media aritmética baja. 
• Vi: Es el valor total corregido de cada una de las propuestas “i”. 

 
D. Menor valor 

 
La Entidad otorgará el máximo puntaje a la oferta económica hábil para calificación económica de menor 
valor. 
 

𝑉𝑚𝑖𝑛 = 𝑀í𝑛𝑖𝑚𝑜 (𝑉1; 𝑉2. . ; …𝑉𝑚) 
 
Donde: 

• Vi: Es el valor total corregido de cada una de las propuestas “i”. 
• m: Es el número total de propuestas económicas válidas recibidas por la Entidad. 
• Vmin: Es el valor total corregido de la propuesta válida más baja. 

 
La Entidad procederá a ponderar las propuestas de acuerdo con la siguiente fórmula: 
 

𝑃𝑢𝑛𝑡𝑎𝑗𝑒 =
𝑃𝑢𝑛𝑡𝑎𝑗𝑒 𝑚á𝑥𝑖𝑚𝑜 ∗ 𝑉𝑚𝑖𝑛

𝑉𝑖
 

Donde: 
• Vmin: Es el valor total corregido de la propuesta válida más baja. 
• Vi: Es el valor total corregido de cada una de las propuestas “i”. 

 
 
5.3.2 [Requisito ponderable nro. 2] 
 
[Describa con detalle el requisito ponderable, así como el puntaje que será asignado]. 
 
5.3.3 [Requisito ponderable nro. 3] 
 
[Describa con detalle el requisito ponderable, así como el puntaje que será asignado] 
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5.3.4 [Requisito ponderable nro. 4] 
 
[Describa con detalle el requisito ponderable, así como el puntaje que será asignado] 
 
5.3.5 Apoyo a la Industria nacional 
 
La Entidad asignará hasta diez (10) puntos a la oferta de: 

a) Servicios nacionales  
b) Servicios con trato nacional.  

 
Para que el proponente nacional obtenga puntaje por servicios nacionales debe presentar, además del 
FORMATO – PROMOCIÓN DE SERVICIOS NACIONALES O CON TRATO NACIONAL, alguno de los siguientes 
documentos, según corresponda: 
 
1) Persona natural colombiana: Cédula de ciudadanía del proponente. 
2) Persona natural extranjera residente en Colombia: Visa de residencia que le permita la ejecución del 

objeto contractual de conformidad con la ley. 
3) Persona jurídica constituida en Colombia: Certificado de existencia y representación legal emitido por 

alguna de las cámaras de comercio del país.  
 
Para que el Proponente extranjero con trato nacional obtenga el puntaje por apoyo a la industria nacional 
por promoción de Servicios Nacionales o con Trato Nacional solo deberá presentar el Formato 9A – 
Promoción de Servicios Nacionales o con Trato Nacional.  
 
Para el Proponente extranjero con trato nacional que diligencie la opción 3 del Formato 9A – Promoción 
de Servicios Nacionales o con Trato Nacional obtenga el puntaje por Trato Nacional, deberá acreditar que 
los servicios son originarios de: a) los Estados mencionados en la sección de acuerdos comerciales 
aplicables al presente Proceso de Contratación; b) los Estados en los cuales si bien no existe Acuerdo 
Comercial, el Gobierno Nacional ha certificado que los oferentes extranjeros gozan de Trato Nacional, en 
los términos del artículo 2.2.1.2.4.1.3. del Decreto 1082 de 2015; o c) los Estados miembros de la 
Comunidad Andina de Naciones. Para esto, deberá demostrar que cumple con la regla de origen 
contemplada para los Servicios Nacionales del respectivo país, allegando la información y/o 
documentación que sea requerida.  
 
El Proponente nacional podrá subsanar la falta de presentación de la cédula de ciudadanía o del certificado 
de existencia y representación legal para acreditar el requisito habilitante de capacidad jurídica. No 
obstante, no podrá subsanar esta circunstancia para la asignación del puntaje por Promoción de Servicios 
Nacionales o con Trato Nacional.  
 
La Entidad Estatal asignará el puntaje por apoyo a la industria nacional por promoción de Servicios 
Nacionales o con Trato Nacional al Proponente Plural conformado por nacionales cuando cada uno de sus 
integrantes presente alguno de los documentos indicados en este numeral, según corresponda. A su vez, 
el representante del Proponente Plural deberá diligenciar el Formato 9A – Promoción de Servicios 
Nacionales o con Trato Nacional. Cuando uno o varios de sus integrantes no cumplan con las condiciones 
descritas, el Proponente Plural no obtendrá puntaje por Promoción de Servicios Nacionales o Trato 
Nacional. 
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Incorporación de componente nacional en servicios extranjeros 
 
La Entidad asignará cinco (5) puntos a los proponentes extranjeros sin derecho a Trato Nacional o a 
proponentes plurales en los que al menos uno de sus integrantes sea un extranjero sin derecho a Trato 
Nacional, que incorporen a la ejecución del contrato más del noventa por ciento (90 %) del personal 
técnico, operativo y profesional de origen colombiano. 
 
Por otro lado, el proponente que ofrezca personal colombiano con títulos académicos otorgados en el 
exterior deberá acreditar la convalidación de estos títulos en Colombia ante el Ministerio de Educación 
Nacional. En este sentido, para acreditar los títulos académicos otorgados en el exterior se requiere 
presentar la Resolución expedida por el Ministerio de Educación Nacional que convalida el título obtenido 
en el exterior. 
 
Para recibir el puntaje por incorporación de componente colombiano, el representante legal o el 
apoderado del Proponente deberá diligenciar el FORMATO – INCORPORACIÓN DE COMPONENTE 
NACIONAL EN SERVICIOS EXTRANJEROS el cual manifieste bajo la gravedad de juramento que incorporará 
en la ejecución del contrato más del noventa por ciento (90%) de personal técnico, operativo y profesional 
de origen colombiano, en caso de resultar adjudicatario del Proceso de Contratación. 
 
La Entidad únicamente otorgará el puntaje por promoción de la incorporación de componente nacional 
cuando el Proponente que presente el FORMATO – INCORPORACIÓN DE COMPONENTE NACIONAL EN 
SERVICIOS EXTRANJEROS no haya recibido puntaje alguno por promoción de Servicios Nacionales o con 
Trato Nacional. 
 
El FORMATO – INCORPORACIÓN DE COMPONENTE NACIONAL EN SERVICIOS EXTRANJEROS solo debe 
ser aportado por los Proponentes extranjeros sin derecho a trato nacional que opten por incorporar 
personal colombiano. En el evento que un Proponente extranjero sin derecho a Trato a Nacional o un 
Proponente Plural en el que al menos uno de sus integrantes sea un extranjero sin Trato Nacional, en lugar 
del FORMATO – INCORPORACIÓN DE COMPONENTE NACIONAL EN SERVICIOS EXTRANJEROS, presente 
el FORMATO – PROMOCIÓN DE SERVICIOS NACIONALES O CON TRATO NACIONAL, no habrá lugar a 
otorgar puntaje por el factor del numeral 4.3.1. del documento base ni por el regulado en este numeral. 
 
En caso de no efectuar ningún ofrecimiento, el puntaje por este factor será de cero (0). 
 
5.3.6 Vinculación de personas con discapacidad 
 
La entidad asignará un (1) punto al proponente que acredite el número mínimo de personas con 
discapacidad de acuerdo con el número total de trabajadores de la planta de su personal en los términos 
señalados en el artículo 2.2.1.2.4.2.6. del Decreto 1082 de 2015 o la norma que lo modifique, sustituya o 
complemente. 
 
Para esto debe presentar: 
 
a) FORMATO – VINCULACIÓN DE PERSONAS CON DISCAPACIDAD suscrito por la persona natural, el 

representante legal o el revisor fiscal, según corresponda, en el cual certifique el número total de 
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trabajadores vinculados a la planta de personal del Proponente o sus integrantes a la fecha de cierre 
del proceso de selección. 

b)  Acreditar el número mínimo de personas con discapacidad en su planta de personal, de conformidad 
con lo señalado en el certificado expedido por el Ministerio de Trabajo, el cual deberá estar vigente a 
la fecha de cierre del proceso de selección. 

 
Para los proponentes plurales, la Entidad tendrá en cuenta la planta de personal del integrante del 
proponente plural que aporte como mínimo el cuarenta por ciento (40%) de la experiencia requerida para 
el proceso de contratación. 
 
FORMATO – VINCULACIÓN DE PERSONAS CON DISCAPACIDAD, en el caso de los proponentes plurales, 
debe suscribirse por la persona natural o el representante legal de la persona jurídica que aporte como 
mínimo el cuarenta por ciento (40%) de la experiencia requerida para el proceso de contratación. 
 
5.3.7 Emprendimientos y Empresas de mujeres 
 
La Entidad asignará un puntaje de cero punto veinticinco (0.25) puntos al proponente que acredite la 
calidad de emprendimientos y empresas de mujeres con domicilio en el territorio nacional de conformidad 
con lo previsto en el artículo 2.2.1.2.4.2.14. del Decreto 1082 de 2015 o la norma que lo modifique, 
sustituya o complemente. 
 
Para que el proponente obtenga este puntaje debe diligenciar el FORMATO – ACREDITACIÓN DE 
EMPRENDIMIENTOS Y EMPRESAS DE MUJERES y aportar la documentación requerida. Si el proponente 
debió subsanar la entrega de dicho formato y/o los documentos exigidos para probar esta condición será 
válido para el criterio diferencial en cuanto al requisito habilitante relacionado con el número de contratos 
aportados para demostrar la experiencia solicitada. Sin embargo, no se tendrán en cuenta para la 
asignación de puntaje, por lo que obtendrá cero (0) puntos por este factor de evaluación. 
 
Tratándose de proponentes plurales este puntaje solo se otorgará si por lo menos uno de los integrantes 
acredita la calidad de emprendimientos y empresas de mujeres y tiene una participación igual o superior 
al diez por ciento (10 %) en el Consorcio o en la Unión Temporal. 
 
La asignación de este puntaje no excluye la aplicación del puntaje para Mipyme. 
 
5.3.8 MYPIME domiciliada en Colombia 
 
La Entidad otorgará un puntaje de cero punto veinticinco (0.25) puntos al proponente que acredite la 
calidad de Mipyme domiciliada en Colombia de conformidad con el artículo 2.2.1.2.4.2.4 del Decreto 1082 
de 2015, en concordancia con el parágrafo del artículo 2.2.1.13.2.4 del Decreto 1074 de 2015, o la norma 
que lo modifique, complemente o sustituya. 
 
Así las cosas, para obtener el puntaje, la entidad verificará el tamaño de la empresa en el Registro Único 
de Proponentes. Si el Proponente debió subsanar la entrega del RUP, este será válido para los criterios 
diferenciales en cuanto a los requisitos habilitantes relacionados con el número de contratos aportados 
para demostrar la experiencia solicitada y los índices de la Capacidad financiera y organizacional. Sin 
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embargo, el certificado no se tendrá en cuenta para la asignación del puntaje adicional, por lo que 
obtendrá cero (0) puntos por este factor de evaluación. 
 
Tratándose de Proponentes Plurales este puntaje se otorgará si por lo menos uno de los integrantes 
acredita la calidad de Mipyme y tiene una participación igual o superior al diez por ciento (10 %) en el 
Consorcio o en la Unión temporal. 
 

5.4 OTROS ASPECTOS 
 

VISITA PROGRAMADA.  SI   NO x 

MUESTRA  SI   NO x 

VERIFICACIÓN DE LA INFORMACIÓN SI   NO x 

 
 

6. ANÁLISIS DE RIESGOS 
 
El análisis de riesgos se encuentra establecido en el ANEXO – MATRIZ DE RIESGOS, el cual fue elaborado 
con base en lo establecido por Colombia Compra Eficiente. 
 
 

7. GARANTÍAS 
 

Señale con una “X” los amparos a exigir:  

 
Seriedad de la oferta: por el (10%) (podrá ser mayor) del valor de la oferta, vigente desde la 
presentación de la oferta y hasta la aprobación de la garantía de cumplimiento del contrato 
(podrá ser mayor) 

 

Buen manejo y correcta inversión del anticipo: por el (100%) del monto del anticipo, vigente 
por el plazo del contrato y Haga clic o pulse aquí para escribir texto. meses más. (hasta la 
liquidación del contrato o hasta la amortización del anticipo lo que determine el área de 
origen) 

 
Pago anticipado: por el (100%) del monto del pago anticipado, vigente por el plazo del 
contrato y Haga clic o pulse aquí para escribir texto. meses más. Haga clic o pulse aquí para 
escribir texto. 

 

Cumplimiento: por el ( %) del valor del contrato, vigente por el plazo del contrato y Incluya 
aquí el tiempo adicional más. No podrá ser inferior al 10% del valor del contrato, deberá 
cubrir las multas y la cláusula penal pecuniaria pactada y tener una vigencia mínima hasta 
la liquidación del contrato. 
 
NOTA INTERNA 1. Tenga en cuenta que el plazo para liquidar no es solo el establecido 
contractualmente sino el señalado por la ley. Lo anterior para efectos de que no exista 
controversia al momento de liquidar debido a que la garantía debe cubrir hasta este 
momento. 
 
NOTA INTERNA 2. Cuando se cumpla el requisito, se deja la siguiente redacción para que 
sea incluida: En el evento en que el valor del contrato sea superior a 1.000.000 SMMLV 
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aplican las reglas establecidas por el artículo 2.2.1.2.3.1.12 del decreto reglamentario 1082 
de 2015. 

 
Pago de salarios, prestaciones sociales legales e indemnizaciones laborales: por el (  %) del 
valor del contrato, vigente por el plazo de ejecución del contrato y tres (3) años más. (No 
podrá ser inferior al cinco por ciento (5%) del valor total del contrato) 

 

Calidad y correcto funcionamiento de los bienes y equipos suministrados: por el (  %) del 
valor del contrato, vigente por el plazo de ejecución del contrato y   meses más. (Para fijarlo 
deberá tenerse en cuenta el objeto, el valor, la naturaleza, las obligaciones contenidas en el 
contrato, la garantía mínima presunta y los vicios ocultos) 

 

Calidad del servicio: por el (  %) del valor del contrato vigente por el plazo de ejecución del 
contrato y   meses más. (Para fijarlo deberá tenerse en cuenta el objeto, el valor, la 
naturaleza y las obligaciones contenidas en el contrato.  
En los contratos de interventoría, la vigencia de este amparo debe ser igual al plazo de la 
garantía de estabilidad del contrato principal en cumplimiento del parágrafo del artículo 85 
de la Ley 1474 de 2011.) 

 
Protección de los bienes: por el   % del valor del contrato, vigente durante el plazo de 
ejecución del contrato. 

 

Póliza de Responsabilidad extracontractual: por un valor asegurado de   SMLMV, con una 
vigencia igual al plazo de ejecución del contrato. (Cuando aplique. Para fijar el valor 
asegurado debe tenerse en cuenta las cuantías del artículo 2.2.1.2.3.1.17 del decreto 
reglamentario 1082 de 2015 y el Manual de Contratación vigente de la entidad. 

 
NOTA INTERNA 3. Si se requiere otro amparo que no esté incluido deberá agregarse. 
 
NOTA INTERNA 4. Si al contratista no se le exigirá constituir la garantía, deberá eliminarse el contenido 
del numeral y justificar tal decisión. 
 
 

8. ACUERDOS COMERCIALES 
 

[Indique si el proceso 
está cobijado por 
Acuerdos Comerciales] 

Entidad 
Estatal 

cubierta 

Valor del Proceso 
de Contratación 

superior al 
umbral del 

Acuerdo 
Comercial 

Excepción 
Aplicable al 
Proceso de 

Contratación 

Proceso de 
Contratación 

cubierto por el 
Acuerdo 

Comercial 

 SI/NO SI/NO SI/NO SI/NO 

Alianza 
Pacífico 

Chile         

México         

Perú         

Canadá         

Chile         

Corea         

Costa Rica         

Estados Unidos         

http://www.alcaldiabogota.gov.co/sisjur/normas/Norma1.jsp?i=43292#85.P
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[Indique si el proceso 
está cobijado por 
Acuerdos Comerciales] 

Entidad 
Estatal 

cubierta 

Valor del Proceso 
de Contratación 

superior al 
umbral del 

Acuerdo 
Comercial 

Excepción 
Aplicable al 
Proceso de 

Contratación 

Proceso de 
Contratación 

cubierto por el 
Acuerdo 

Comercial 

Estados AELC         

México         

Triángulo 
Norte 

El Salvador         

Guatemala         

Honduras         

Unión Europea         

Comunidad Andina N/A N/A     

 
NOTA INTERNA. Para el diligenciamiento consulte el Manual para el manejo de los Acuerdos 
Comerciales en Procesos de Contratación (https://www.colombiacompra.gov.co/manuales-guias-y-
pliegos-tipo/manuales-y-guias) 
 
 

9. ANEXOS 
 
[Identifique y relacione los anexos del estudio previo]. 
 
El presente documento se suscribe el [incluir fecha de suscripción. Ejemplo: 16 de abril de 2020] 
 
 
 
 

MARCO TULIO RAMIREZ BARRIOS  
 

 

Elaboró: Hilson Javier Tibaduiza – Instructor Técnico    

                Marco Tulio Ramírez – Coordinador Académico    

Revisó componente jurídico: [Nombre de la persona que elaboró el documento] – [Cargo de la persona]. 

Revisó componente técnico: [Nombre de la persona que elaboró el documento] – [Cargo de la persona]. 

Revisó componente financiero: [Nombre de la persona que elaboró el documento] – [Cargo de la persona]. 

Vo.Bo.: [Nombre de la persona que elaboró el documento] – [Cargo de la persona]. 

 

1. Control de Cambios 

https://www.colombiacompra.gov.co/manuales-guias-y-pliegos-tipo/manuales-y-guias
https://www.colombiacompra.gov.co/manuales-guias-y-pliegos-tipo/manuales-y-guias
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VERSION FECHA DE ENTRADA 

EN VIGENTE 

NATURALEZA DEL CAMBIO 

3 10/05/2024 Se realizó la inclusión y actualización conforme a los 

lineamientos establecidos en la actualización del manual de 

contratación.  

 

Adicionalmente, el formato incluye el campo para la 

clasificación de la información, según las instrucciones 

definidas en los lineamientos. 

 
 


