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INFORME EJECUTIVO ACTIVIDADES DEL MES DE MARZO DE"'ZO'Q?‘;,_'
MARZO 25 DEL 2025

Contrato
numero:

Disponibilidad Presupuestal CDP No. 5500006033
Registro Presupuestal RPC No. 5600078970

1.320-17.13-4262 de 10 DE MARZO DE 2025

MONICA ALEXANDRA COLLAZOS BENAVIDES
Cargo: CONTRATISTA
Cedula: 1.061.770.914 de Popayan

Por parte del
contratista:

OBJETO DEL CONTRATO: PRESTAR LOS SERVICIOS PROFESIONALES COMO
ADMINISTRADORA DE EMPRESAS EN LA SECRETARIA DE DESARROLLO RURAL,
AGRICULTURA Y PESCA CON EL FIN DE APOYAR LA REALIZACION DE LAS
ACTIVIDADES ASOCIADAS AL PROYECTO: " FORTALECIMIENTO DE LAS Y
AGROECOLOGIAS EN EL DEPARTAMENTO DEL VALLE DEL CAUCA". '

Este informe tiene como objetivo dejar constancia del cumplimiento del cronograma de
actividades y plan de trabajo presentado en MARZO DE 2025 correspondiente al 33.33 %
de la ejecucion total del contrato.

Por lo que se concluye que las obligaciones contractuales en MARZO DE 2025 fueron
cumplidas a cabalidad y recibidas a entera satisfaccion por el departamento del Valle del
Cauca y el nombre de la Secretaria de Desarrollo Rural, Agricultura y Pesca
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EJECUCION DE ACTIVIDADES

MARZO DE 2025

ACTIVIDAD 1: Acompanar desde su experticia profesional a las organizaciones
de productores campesinos, en el marco del desarrollo del proyecto
FORTALECIMIENTO DE LAS AGROECOLOGIAS EN EL DEPARTAMENTO DEL
VALLE DEL CAUCA. " FORTALECIMIENTO DE LAS AGROECOLOGIAS EN EL
DEPARTAMENTO DEL VALLE DEL CAUCA".

« En el marco del desarrollo de esta actividad, acompane en la mesa técnica de
desarrollo Econdmico y tecnoldgico Rural del corregimiento de Felidia en articulaciéon
con la UMATA de la Alcaldia de Cali los dias 18 y 19 de Marzo en el edificio del
DAGMA; por indicaciones del enlace municipal Claudia Belefo.
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« Igualmente se proyecta acompanar en el mercado campesino agroecolégieo
Fundacion Yutopia, municipio de Dagua el dia 5 de abril y

ACTIVIDAD 2: Brindar acompafiamiento a la Secretaria de Desarrollo Rural,
Agricultura y Pesca del Departamento del Valle del Cauca en la formulacién de
estrategias que permita el mejoramiento de los procesos de produccion
agropecuaria en el marco del proyecto FORTALECIMIENTO DE LAS
AGROECOLOGIAS EN EL DEPARTAMENTO DEL VALLE DEL CAUCA.

En el marco del desarrollo de esta actividad, se proyecta brindar apoyo en la Ruta
agroecologica 27 de la Constitucion de la red o mesa subregional de agroecologia Sur-
Cali, asi como Apoyar la formulacién participativa y colectiva de planes subregionales
de agroecologia y levantar la respectiva evidencia de las actividades realizadas en
reunién programada para el dia 27 de Marzo

ACTIVIDAD 3: Realizar la identificacion de necesidades y analisis de
capacidades técnicas de los productores y/o asociaciones en el Departamento .
del Valle del Cauca en el marco del proyecto FORTALECIMIENTO DE LAS |
AGROECOLOGIAS EN EL DEPARTAMENTO DEL VALLE DEL CAUCA. |

En el marco del desarrollo de esta actividad Se proyecta reunién para el dia 29 de ¥
Marzo con el fin de realizar identificacion de necesidades y analisis de capacidades 3
técnicas de los productores / asociaciones en la ejecucion de la Ruta agroecolégica t
16: Fortalecimiento y creacion de escuelas campesinas de agroecologia en el

municipio de Cali

ACTIVIDAD 4: Apoyar capacitaciones, talleres y/o reuniones teéricos - practicos
relacionadas con la formacion y gestion de asociaciones y/o cooperativas a
productores agropecuarios del Valle del Cauca. en el marco del proyecto
FORTALECIMIENTO DE LAS AGROECOLOGIAS EN EL DEPARTAMENTO DEL
VALLE DEL CAUCA.

En el marco del desarrollo de esta actividad, realicé disefio de metodologia y mataﬂal' 3
~ de formacién para apoyar capacitaciones, cursos-talleres/o reuniones tedricos -
- préchcos relacionadas con la formacioén y gestion de asociaciones y/o coope
- productores agropecuarios en el marco de las rutas agroecologicas en la te
deo y ventas- modelo canvas; dando ejecucion a la ruta agroecologic
de fonnacién campesina, indigena y afro. :
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Fotografias: Disefio Diapositivas Material de Formacion

ANEXO: Material de formacion disefiado, Diapositivas * Mercadeo y Ventas”- "Modelo Canvas”

ACTIVIDAD 5: Presentar al supervisor para su aprobacion y validacién plan de
trabajo por cada una de las cuotas durante la ejecucién del contrato

« En el marco del desarrollo de esta actividad, me reuni en compaiiia del Sr Fernando
Alvarez y Sra Claudia Belefio para concertar plan de trabajo del contrato en ejecucién

el dia 11 de Marzo.
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ANEXO: Listado de asistencia- 11 Marzo

« Participé en la reunion convocada el dia 13 de Marzo desde la supervision del
proyecto a cargo del Sr Freddy Herrera Mosquera para concertar actividades del plan
de trabajo y demas relacionadas a la ejecucion del contrato

Registro fotografico: Reunién plan de trabajo- 13 de Marzo

ANEXO: Listado de asistencia- 11 Marzo

 Presenté plan de trabajo al supervisor y realizé cargue en el SECOP de la cuota con
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ACTIVIDAD 6: Acompanar a la Secretaria de Desarrollo Rural, Agricultura y
Pesca en el desarrollo de actividades correspondiente al plan de trabajo de la
dependencia, orientadas al cumplimiento y ejecucién del proyecto
FORTALECIMIENTO DE LAS AGROECOLOGIAS EN EL DEPARTAMENTO DEL

VALLE DEL CAUCA.

* En el marco del desarrollo de esta actividad, acompafé la en la mesa técnica de
desarrollo Econémico y tecnolégico Rural del corregimiento de Felidia atendiendo una
solicitud recibida por la asociacion de jévenes campesinos de Felidia (ASOCAMFEL)
en articulacion con la UMATA de la Alcaldia de Cali los dias 18 y 19 de Marzo en el
edificio del DAGMA; dando avance a la ejecucidon de la ruta agroecolégica 30 en el
fortalecimiento del Consejo Municipal de Desarrollo Rural -CDMR; por indicaciones
del enlace municipal Claudia Belefio.
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Fotografia: Pantallazos intagram Publicaciones

ACTIVIDAD 7: Apoyar en la organizacion de los documentos relacionados con el
objeto contractual, teniendo en cuenta los postulados establecidos en la Ley 594
de 2000, Ley General de Archivo y el modelo integrado de planeacion y gestiéon

MIPG, apoyando al cumplimiento de los postulados establecidos en el Sistema
de Calidad

En el marco del desarrollo de esta actividad, apoyé la organizaciéon de los documentos
relacionados con el objeto contractual

ACTIVIDAD 8: Mantener y operar los procesos y procedimientos en los que

trabaja en cumplimiento de los requisitos establecidos porla NTC ISO 9001: 2015
y el Modelo Integrado de Planeacion y Gestion (MIPG)

En el marco del desarrollo de esta actividad, opere los procesos y procedimientos en
los que trabaja en cumplimiento de los requisitos establecidos por la NTC ISO 9001:
2015 y el Modelo Integrado de Planeacion y Gestion (MIPG)
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Fecha:

MESA TECNICA DE DESARROLLO ECONOMICO Y TECNOLOGICO RURAL DEL
CORREGIMIENTO DE FELIDIA

Santiago de Cali, Marzo 18, 19 de 2025

ELABORADO POR:  Davian Guerrero Carabali, Monica Collazos Benavides

INTRODUCCION

El presente informe ejecutivo sintetiza los aspectos tratados durante el desarrollo de la mesa
técnica de desarrollo econémico y tecnolégico rural del corregimiento de Felidia celebrada
los dias 18 y 19 de Marzo de 2025 en Cali, en el edificio administrativo del DAGMA, donde
se encuentra ubicada la UMATA,

Este encuentro cont6 con la participacion de representantes de la Secretaria de Desarrollo
Rural, Agricultura y Pesca, UMATA, Secretaria de Turismo, SENA, Secretaria de Desarrollo
Econbmico, representante de ASOCAMFEL,; con el objetivo de escuchar la propuesta que
trae desde la Asociacion y articular esfuerzos para implementar estrategias agroecolégicas
en el corregimiento, teniendo como base El PLAEV que establece una hoja de ruta integral
que aborda aspectos ecolégicos, culturales, econdmicos e institucionales para fortalecer las
agroecologias

OBJETIVOS
Presentar informe de la actividad realizad como contratistas de la SDRA en el marco del
desarrollo de la mesa técnica

RESUMEN:

Durante la reunién, el sefior David Méndez Olave, representante de ASOCAMFEL presenté
propuesta en BIOECONOMIA PARA EL TERRITORIO RURAL, para ser discutida con los
asistentes de las entidades presentes. Ademas, se establecieron conclusiones para avanzar
en la adopcion de las estrategias agroecologicas. Este informe detalla los puntos clave
discutidos.

. CONTENIDO DEL INFORME

Se llevd a cabo la mesa técnica de desarrollo econémico y tecnoldgico rural del
eorra_glniemo de Felidia que conté con la con la participacion de la Secretarla de Desarrollo
: Agrlwltura y Pesca, UMATA, Secretaria de Turismo, Secretaria de Desarrolio

de la poblaclén rural y sus territorios.

lematicas que se presentan desde la insﬁtuqfqnalldaq.,
syp)ppum en EL NIDO: Mesa ﬁcnlaln rinstitu

Folldla con
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GOBERNACION

Departamento del
Valle del Cauca

Secrataria de Desarrollo
Rurol, Agricultura y Pesca

ANIDATIC: Conectividad desde los centros educativos y plataformas que se aniden

en los emprendimientos turisticos, culturales
ANIDATE: Saneamiento ambiental y cuidado de las fuentes

5. CONCLUSIONES

El PLAEV establece una hoja de ruta integral que aborda aspectos ecolégicos, culturales,
economicos e institucionales para fortalecer las agroecologias en el municipio de Cali.

La socializacion permiti6 generar un intercambio de ideas para desarrollar en pro de
establecer propuestas agroecolégicas, desde la institucionalidad entre las que se encuentran

la UMATA propone para trabajar en el fortalecimiento productivo teniendo como
precedente la incidencia de Parques en el territorio y hasta donde les permite su
accionar desarrollar acciones en las comunidades

La UMATA menciona realizar asistencia técnica de acuerdo a los requerimientos
que se requieran para el corregimiento, asi como formacién en temas financieros.
Desarrollo de Mercados campesinos en el municipio de Cali en articulacién con la
Secretaria de Desarrollo Rural, Agricultura y Pesca

Desde la Secretaria de Desarrollo Econémico se menciona que tienen un programa
de "Conexiones de valor empresarial’, en el cual se realizan encadenamientos
productivos y menciona la importancia de realizar encuentros desde la ruralidad, asi
como mirar desde las diferentes lineas que tiene la Secretaria que aporte puede
tener para ayudar en el impulso de estos emprendimientos

Fortalecimiento de operadores turisticos del corregimiento de Felidia en articulacién
con la Secretaria de Turismo en el desarrollo de formaciéon y formalizacion,
visibilizacién de emprendimientos, mejoramiento de espacios con vocacion turistica

Es crucial la articulaciéon entre la Secretaria de Desarrollo Rural, Agricultura y Pesca, la
UMATA, Secretaria de Turismo, Secretaria de Desarrollo Econémico para garantizar el
cumplimiento de las metas del PLAEV en los territorios

ASOCAMFEL menciona la importancia de la tecnificacion en el campo y el desarrollo
de procesos formativos en los territorios; igualmente propone |a posibilidad de tener
stand para los productores de flores de los corregimientos.

6. RECOMENDACIONES

l

gy de la ciudad de Cali, donde se analizaran temas como mercados

Programar reunién con Parques e invitacion a la CVC
Revisar cual es el avance de las ECAS
Se planteo la revision de la propuesta ASOCAMFEL con el enlace Claudia Beleng

forma de articulacion con la Secretaria de Desarrollo Rural, Agricul
uno de los programas que se manejan en la secretaria, en
adomr revlsar y analizar la inclusién en J{;g
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MESA TECNICA DE DESARROLLO ECONOMICO Y TECNOLOGICO RURAL DEL
CORREGIMIENTO DE FELIDIA

Fecha Santiago de Cali, Marzo 18, 19 de 2025
ELABORADO POR:  Davian Guerrero Carabali, Monica Coliazos Benavides

1. INTRODUCCION
. El presente informe ejecutivo sintetiza los aspectos tratados durante el desarrolio de la mesa
i ‘ técnica de desarrollo econémico y tecnologico rural del corregimiento de Felidia celebrada
: los dias 18 y 18 de Marzo de 2025 en Cali, en el edificio administrativo del DAGMA, donde
3 se encuentra ubicada la UMATA,
d Este encuentro contd con la participacion de representantes de la Secretaria de Desarrollo
B Rural, Agricultura y Pesca, UMATA, Secretaria de Turismo, SENA, Secretaria de Desarrollo
Econdmico, representante de ASOCAMFEL, con el objetivo de escuchar la propuesta que
trae desde la Asoclacion y articular esfuerzos para implementar estrategias agroecologicas
en el corregimiento, teniendo como base EI PLAEV que establece una hoja de ruta integral
que aborda aspectos ecologicos, culturales, econdmicos e institucionales para fortalecer las

1- OBJETIVOS
Presentar informe de la actividad realizad como contratistas de la SDRA en el marco del

~ desarrollo de la mesa técnica

. RESUMEN:

_ Durante la reunion, el sefor David Méndez Olave, representante de ASOCAMFEL presento
0 en BIOECONOMIA PARA EL TERRITORIO RURAL, para ser discutida con los
db las entidades presentes. Ademas, se establecieron conclusiones para avanzar
de las estrategias agroecologicas Este informe detalla los puntos clave

Qua UMATA, Secretaria de Tunsmo, Secretaria de Desarrolio

de ASOCAIIFE, Sr David Méndez quien realizd la
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DAVIAN GUERRERO CARABALI
Contratista
Secretarla de Desarrollo Rural, Agricultura y Pesca

Capla’ Freddy Herrera Mosquera ~ Subsecretario de Asuntos Agropecuarios y Pesqueros/Coordinador Enlaces Municipales
Anexos Listados de asistencia, acta 1, acla 2
Archivese en Informes Comisiones Enlaces Municipales 2024

i _Scanned with
‘B CamScanner’|



https://v3.camscanner.com/user/download

F’Eﬁ': "

GOBERNACION

Deportomento del 3: :;:rmso
Y?":.?'!‘Ei’t“." g4 3¢ Tosos
By [‘\‘

REGISTRO FOTOGRAFICO

Scanned with

i & CamScanner’|


https://v3.camscanner.com/user/download

FO-M9-P3-01- V03
Cod. - Serie -Subserie

REUNION ORDINARIA- MESA TECNICA DE DESARROLLO ECONOMICO Y
TECNOLOGICO RURAL DEL CORREGIMIENTO DE FELIDIA

ACTA No. 2

FECHA: Santiago de Cali, 19 de Marzo de 2025

HORA DE INICIO: 9:30 a.m

HORA DE TERMINACION: 11:30 a.m

LUGAR: Edificio administrativo del DAGMA-Oficina UMATA

ASISTENTES :

Alejandra Narvaez Romo, DAGMA

Daniela Vargas, Secretaria de Turismo

Valeria Palomino, Secretaria de Desarrollo Econémico
David Méndez Olave, ASOCAMFEL

Lucy Paredes, SENA

Davian Guerrero Carabali, Contratista — SDRAP
Monica Collazos Benavides, Contratista — SDRAP

ORDEN DEL DIA:

1. Presentacion de los asistentes.

2. Presentacion propuesta BIOECONOMIA PARA EL TERRITORIO RURAL-
Representante David Méndez ASOCAMFEL

3. Proposiciones de los asistentes y varios

DESARROLLO:

El dia 19 de Marzo se llevo a cabo la mesa técnica de desarrollo econdl
- tecnolégico rural del corregimiento de Felidia que conté con la con la partici
~de representantes de la Secretaria de Desarrollo Rural, Agricultura
UMATA. Secretaria de Turismo, Secretaria de Desarrollo Eoonénueg,
. ntante de ASOCAMFEL, Sr David Méndez.

la presentacion de cada uno de los.
cion de ue

¢ Scanned with !
i & CamScanner’|


https://v3.camscanner.com/user/download

Departamento del
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Secretorio de Desarrolo 'l‘\‘
Pural Agricuitura y Pesca

Menciona igualmente que no hay una articulacién entre Secretaria de Turismo con
los operadores turisticos del corregimiento para realizar un fortalecimiento a estos
emprendimientos; asi como es bajo el nivel de formacién en esta zona por ejemplo
en el tema de servicio al cliente.
Expone que han venido ampliamente su comercializacién con supermercados como
MERCAMIO, Olimpica.
Adicional, basa su propuesta en EL NIDO: Mesa técnica interinstitucional que viene
avanzando en el corregimiento de Felidia con acompafamiento del SENA
(CAMPESENA) en sus diferentes componentes
e ECONIDO: Economia sostenible desde la vocacién del territorio,
encadenamientos productivos de las asociaciones
EDUNIDO: Politica publica de educacién para lo rural
ANIDATIC: Conectividad desde los centros educativos y plataformas que se
aniden en los emprendimientos turisticos, culturales
e ANIDATE: Saneamiento ambiental y cuidado de las fuentes

Desde la Secretaria de Desarrollo Econémico se menciona que tienen un programa de
“Conexiones de valor empresarial”, en el cual se realizan encadenamientos productivos y
menciona la importancia de realizar encuentros desde la ruralidad, asi como mirar desde
las diferentes lineas que tiene la Secretaria que aporte puede tener para ayudar en el
impulso de estos emprendimientos

Realiza intervencion la representante del SENA y el apoyo que realizan desde los procesos
formativos especiaimente en el programa CAMPESENA brindando educacién por
competencias laborales a la poblacion campesina.

Realiza intervenciéon Daniela Vargas desde la Secretaria de Turismo mencionando la
importancia de hacer uso de la plataforma visitcalitravel donde se visibilizan
emprendimientos, para esto es importante que se desarrollen primero procesos de
formacién y formalizacién; igualmente también cuentan con club de productos enfocada a
la tipologia de turismo de los operadores, asi como también se realiza mejoramiento de
espacios con vocacion turistica como adecuaciones y sistemas de sefalizacién.

‘Este encuentro permitié escuchar la propuesta de un representante de ASOCAMFEL y
‘articular esfuerzos para implementar estrategias agroecolégicas en el corregimiento,
lo como base EI PLAEV que establece una hoja de ruta integral que aborda aspectos

0s, culturales, econdmicos e institucionales para fortalecer las agmeeoloolas.

tacion los asistentes realizaron un intercambio de pre untz .‘mr‘ |
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El PLAEV establece una hoja de ruta integral que aborda aspectos ecolégicos, culturales,
econdmicos e institucionales para fortalecer las agroecologias en el municipio de Cali.

La socializacion permiti6 generar un intercambio de ideas para desarrollar en pro de
establecer propuestas agroecoldgicas, desde la institucionalidad entre las que se
encuentran i

e la UMATA propone para trabajar en el fortalecimiento productivo teniendo como
precedente la incidencia de Parques en el territorio y hasta donde les permite su
accionar desarrollar acciones en las comunidades

» La UMATA menciona realizar asistencia técnica de acuerdo a los requerimientos
que se requieran para el corregimiento, asi como formacién en temas financieros.

e Desarrollo de Mercados campesinos en el municipio de Cali en articulacién con la
Secretaria de Desarrollo Rural, Agricultura y Pesca

e la Secretaria de Desarrollo Econémico se menciona que tienen un programa de
“Conexiones de valor empresarial’, en el cual se realizan encadenamientos
productivos y menciona la importancia de realizar encuentros desde la ruralidal

o Continuar fortaleciendo los procesos formativos en articulacién con el SENA

o Fortalecimiento de operadores turisticos del corregimiento de Felidia en
articulacion con la Secretaria de Turismo en el desarrollo de formacion y
formalizacion, visibilizacion de emprendimientos, mejoramiento de espacios con
vocacion turistica

Es crucial la articulacion entre la Secretaria de Desarrollo Rural, Agricultura y Pesca y la
UMATA para garantizar el cumplimiento de las metas del PLAEV en los territorios |
o ASOCAMFEL menciona la importancia de la tecnificacion en el campo y el f
desarrollo de procesos formativos en los territorios; igualmente propone la i
posibilidad de tener stand para los productores de flores de los corregimientos.

COMPROMISOS: :

» Asistencia Mesa de trabajo del corregimiento de Felidia programada para el dia 19
de Marzo, en atencién a la solicitud recibida por la Asociacion de Jévenes
Campesinos de Felidia (ASOCAMFEL)
Programar reunién con Parques e invitacién a la CVC

sar cual es el avance de las ECAS
de la propuesta ASOCAMFEL con el enlace Claudi
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La oficina de desarrollo rural de Cali, analizara si ain pueden apoyara a los
miembros de las cadenas de agropecuarias de ASOCAMFEL, en proyectos de
cadenas de valor.

La oficina de Turismo revisara con los directivos si puede apoyar en capacitaciones
talleres en los colegios con énfasis turistica de la FELIDIA en los temas de manejo
y desarrollo turistico.

. Firma Responsable(s) e ,.
1 ,1 Cllozoc & :
MONICA COLLAZOS BE%AVIDES | oo
) Contratista 1

Secretaria de Desarrollo Rural, Agricultura y Pesca «

DAVIAN GUERRERO CARABALI
Contratista
Secretaria de Desarrollo Rural, Agricultura y Pesca

Anexos: informe ejecutivo, listado de asistencia

Transcribié: Davian Guerrero- Contratista, Monica Collazos, Contratista .
Reviso: Freddy Herrera Mosguera — Subsecretario de Asuntos Agropecuarios y Pesqueros/Coordinador

Archivese en: (Subsecretaria de Asuntos Agropecuarios y Pesqueros)
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FO-M9-P3-01- V03
Cod. - Serie -Subserie

REUNION ORDINARIA- MESA TECNICA DE DESARROLLO ECONOMICO Y
TECNOLOGICO RURAL DEL CORREGIMIENTO DE FELIDIA

ACTA No. 1

FECHA: Santiago de Cali, 18 de Marzo de 2025

HORA DE INICIO: 9:30 a.m

HORA DE TERMINACION: 11:30 am

LUGAR: Edificio administrativo del DAGMA-Oficina UMATA

ASISTENTES :

Ingrid Yaneth Hernandez Ordofiez, DAGMA
Alejandra Narvaez Romo, DAGMA

José Luis Paz, DAGMA

David Méndez Olave, ASOCAMFEL

Davian Guerrero Carabali, Contratista — SDRAP
Monica Collazos Benavides, Contratista — SDRAP

ORDEN DEL DIA:

1. Presentacion de los asistentes.

2. Presentacion propuesta BIOECONOMIA PARA EL TERRITORIO RURAL-
Representante David Méndez ASOCAMFEL

3. Proposiciones de los asistentes y varios

DESARROLLO:

El dia 18 de Marzo se llevé a cabo la mesa técnica de desarrollo econémico y

tegmlégioo rural del corregimiento de Felidia que conté con la con la participacién
ntantes de la Secretaria de Desarrollo Rural, Agricultura y Pesca y de la
n representante de ASOCAMFEL, Sr David Méndez.

e

fue convocada |a secretaria de Desarrollo Econémico, pero no hubo
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Rural, Agricultura y Pesca

interinstitucional que viene avanzando en el corregimiento de Felidia con
acomparnamiento del SENA (CAMPESENA) en sus diferentes componentes
« ECONIDO: Economia sostenible desde la vocacion del territorio,
encadenamientos productivos de las asociaciones
« EDUNIDO: Politica publica de educacion para lo rural
e ANIDATIC: Conectividad desde los centros educativos y plataformas que se
aniden en los emprendimientos turisticos, culturales
o ANIDATE: Saneamiento ambiental y cuidado de las fuentes

Este encuentro permitié escuchar la propuesta de un representante de ASOCAMFEL y
articular esfuerzos para implementar estrategias agroecolégicas en el corregimiento,
teniendo como base El PLAEV que establece una hoja de ruta integral que aborda aspectos
ecolégicos, culturales, econdmicos e institucionales para fortalecer las agroecologias.

Durante la presentacion Ingrid Yaneth Hernandez Ordofiez y Alejandra Narvaez Romo del
DAGMA realizaron un intercambio de preguntas con el representante de ASOCAMFEL para
tener una mejor concepcién del desarrollo de actividades técnicas y comerciales de la
asociacién en pro de establecer propuestas agroecolégicas desde la institucionalidad.

|
q

Se realizan unas conclusiones

El PLAEV establece una hoja de ruta integral que aborda aspectos ecolégicos, culturales,
econdmicos e institucionales para fortalecer las agroecologias en el municipio de Cali.

La socializacion permitid generar un intercambio de ideas para desarrollar en pro de .}'5
establecer propuestas agroecolégicas, desde la institucionalidad entre las que se ‘
encuentran i

e la UMATA propone para trabajar en el fortalecimiento productivo teniendo como
precedente la incidencia de Parques en el territorio y hasta donde les permite su
accionar desarrollar acciones en Ias comunidades

>
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e otors Oe Desor oo ‘4 ‘\‘
Rural Agricutura y Pesco
« Revisar cual es el avance de las ECAS
e Se planteé |a revision de la propuesta con el enlace Claudia Belefio de la ciudad de
Cali, de desarrollar mercados campesinos en articulacion con la Secretaria de
Desarrollo Rural, Agricultura y Pesca para impulsar y fortalecer el proceso de
comercializacién de las asociaciones.

Firma Responsable(s)

I‘}\@\\\Qﬁ Colass ¢,

MONICA COLLAZOS BENAVIDES
Contratista
Secretaria de Desarrollo Rural, Agricultura y Pesca

DAVIAN GUERRERO CARABALI
Contratista
Secretaria de Desarrollo Rural, Agricultura y Pesca

Anexos: informe ejecutivo, listado de asistencia

Transcribié: Davian Guerrero- Contratista, Monica Collazos, Contratista
Reviso: Freddy Herrera Mosquera — Subsecretario de Asuntos Agropecuarios y Pesqueros/Coordinador)
Archivese en Subsecretaria de Asuntos Agropecuarios y Pesqueros
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modelo de negocio se refiere a la manera en que una la unidad productiva,
Janizacion o empresa, crea, capta y ofrece valor a sus clientes, es la manera
ue la empresa crea valor para si misma y para sus clientes transformando las

o servicio qué se ofrecerd al mercado, cémo lo va hacer, a quién se
, como se lo va a vender y de qué forma va a generar ingresos.
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' CONSTRUCCION DE TV
MODELO DE NEGOCIO

= Ponte como objetivo un nicho de mercado especifico. Cuanfo mds concreta
| sea la descripcion de tu cliente, mejor, las empresas de mayor éxito empezaron
- poniendose como objetivo alcanzar como maximo un par de mercados Yy
crecieron luego addguiriendo un tamano mayor a medida que fueron

- abordando nuevos mercados.

|'= Mantén la sencillez. Si no eres capaz de describir tu modelo de negocio en diez
| palabras o menos es que no tienes un modelo de negocio.

~opia a los demas. El comercio lleva un montén de tiempo conviviendo con |
osotros, de modo que a estas alturas ya deben de haberse inventado_ todos |
| los modelos de negocio posibles. Intenta relacionar tu modelo de negocio con i
| algo gue ya tenga éxito y todo el mundo entienda.

conemacon \GBF  SNhmme
e Y |2

S
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’w JONES PARA REALIZAR UN
MODELO DE NEGOCIO

'fz:jré a probar que hay seriedad con respecto a tu empresa.
e los puntos principales del negocio.

Q) _', icionar fU marca.
o
rear el éxito de tu negocio.

Gonmméu 33”
Departamento del e de todos
Valle del Cano ‘4 .\'
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COMPONENTES DEL MODELO DE
NEGOCIO CANVAS:

socios [ ACTIVIDADES RELACION

CLAVE PROPUESTA ,CUENCT%: e
DE VALOR b~ % ;

| RECURSOS

FUENTES DE INGRESOS
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III'OIEI'I'ES DEL MODELO DE
~ NEGOECIO CANVAS:

+ SEGMENTOS DE MERCADO

sQuiénes son tus clientes2 Dependiendo de la Unidad
Productiva o empresa que tengas en mente los clientes
pueden ser de tipos diferentes. Por eso es tan importante
definir tus clientes, porque tu modelo de negocio e
incluso tu producto pueden variar en funcion de éstos.

* PROPUESTA DE VALOR

Lo que te diferenciard de las demads empresas, por qué
el cliente va a comprar tu producto no a la
compefencio. Podrds diferenciarte de otras empresas
siempre y cuando tengas una ventaja competitiva, que
puede ser de diferentes tipos: ventaja de costo, ventaja
por diferencia de producto, o ventaja de transaccion (el
acceso de tus clientes para comprar tu producto).

\\'

GOBERNACION
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. COMPOMNENTES DEL MODELO DE

NEGOCIO CANVAS:

» CANALES

sComo podran comprar fu producto? Tienes que
tener en cuenta como vas a distribuirlo, sobre
todo si en tu modelo de negocio te comprometes
a ser rapido.

» RELACION CON EL CLIENTE

Tienes que pensar si fus clientes requieren un trato
personalizado y exclusivo, si va a existir una
relacion personal con ellos, o si vas a tener
autoservicio o va a ser automatizado, por
ejemplo. Tienes que tener en cuenta que la
relacion con tus clientes debe ser siempre acorde
con el mensaje de tu marca.
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OMPONENTES DEL MODELO DE
NEGOCIO CANVAS:

]

» FUENTES DE INGRESO ‘
No solamente tienes que pensar a qué precio te
vendrd bien a ti vender tu producto, sino que Io\

A\ s

importante es saber qué estan dispuestos a Pogor
fus clientes por tu producto. Por lo tanto, la fuente
de ingreso fiene que permitir que la empresa sea
rentable, pero siempre pensando que fiene que
ser acorde con lo qgue pide el consumidor.

|

 RECURSOS CLAVE f

Para que funcione el modelo de negocio hacen |
falta una serie de recursos fisicos e Intelectuales,
humanos y financieros que seguro vas a necesitar

n L W

0 o

W

S s = — . 7 )
GOBERNACION n:: orals b

Deportamento del v ¢ 3 de todos
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' COMPOMNEMNTES DEL MODELO DE
4 NEGOCIO CANVAS:

i ° A ¢ - ACTIVIDADES CLAVE

Se trata de todo lo necesario para llevar a cabo
: R/ReEee O tu propuesta de valor, como la produccion, la

i 5 A solucion de problemas, la comercializacion, etc.
F 8° ° 4
b ' 0 2 « SOCIOS CLAVE
1 - , Saber cudles van a_ser tus adlianzas estratégicas

para poder conseguir mas recursos.

i

R

© o

ppa—

« ESTRUCTURAS DE COSTOS

2

-. = Tienes que decidir como quieres enfocar tus

FE costos entre dos tipos diferentes: bajando el costo
P del producto y automatizando la produccion, o
o bien teniendo en cuenta la creacion de valor

para el consumidor.
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Propuesta de valor

Es el conjunto de beneficios que hacen que
los clientes te elijan.

» Accequibilidad: Sobre la facilidad de adquirir
el producto.

» Avutoridad de la marca: Es el estatus de una
marca gue aporta fiabilidad al producto de
valor.

» Reduccion de costes: Se hace simplificando
procesos y optimizando recursos, reduciendo
los precios de venta al cliente.

- Reduccion de riesgos: Garantias
proveedores, alianzas, socios, etc.

de

PROPUESTA DEVALOR

Novedad: Crear un producto que no existia
en el mercado implementando una nueva
idea de negocio.

Mejora del rendimiento: Mejorar la
producciéon con relacion a la de fu =
competencia.

Personalizacién: productos o servicios |
ajustados a los requerimientos del cliente. .
Utilidad: Que resuelva problemas
concretamente

Disefio: La presentacion del producto es
llamativa.

Comodidad: Se refiere a qué tan practico
es usar el producto de valor

l“\\
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PROPUESTA DEVALOR

- Ejemplo Propuesta de valor de

Starbucks La propuesta de valor de Starbucks se basa en crear una
experiencia en torno al consumo de café e integrarlo en la
vida dicaria de sus clientes.

Los 3 factores fundamentales, de su propuesta de valor,
que han sido los pilares de su estrategia empresarial y de
marketing son:

El café: Controlan la mayor parte de la cadena de
suministro: cultivo, tostado y distribucion.

El servicio: Trato personalizado e intfimidad con el cliente.

El ambiente: Locales acogedores, ambiente informal,
tranquilo, con musica suave y con wifi para sus clientes. |
En resumen, la propuesta de valor de Starbucks es crear |
una experiencia alrededor del consumo del café y asi han !
logrado transmitila para convertirse en referentes en su
sector

N,
v 24 de todos
'l.\\

GOBERNACION

Departamento del
Valle del Couca
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PROPUVESTA DEVALOR

» Ejemplo Propuesta de valor de
- Productos novedosos

atractiva "Pan de sandia”

— - -

"

GOBERNACION
Departamento del
Valle del Couca



https://v3.camscanner.com/user/download

aly, @\ 0310 9P oA

Sopo) Mm \\ 1p cuwolIndeg
osound , \ o NY3

PR NOIRV 809

S

‘o1006au
|© piod SsjupAg|el uUPSdsS  anb
SO2ISUB}ODIDD SD| UNBOS SOUPDISO|D
A SBJUBID SO| D J2D0UO0D SowWagap
oppDoJaW |  Ipjuswbas DI

"JO|DA 8P Pysendoud
ol 4Bup |PND | DIOBY [PBpPI
Ijed |8 us uplobdous anb oppoIsw
[Bp sojuswbas so|lenbp  ‘Sajuald
soJjsenu  uos sauainb  Ip2yluUSPI
so 180py agep 85 anb olswud
O] ‘opobau sp DB{PI DUN DPRQJ



https://v3.camscanner.com/user/download

'« Psicologico: Es la forma de pensar, sentir, percibir o
comportarse de los clientes Enfre algunas de las variables
que se utilizan en la aplicacion de este criterio tenemos la
persongalidad, el estilo de vida, los valores, la actitud y las
opiniones.

» Conductual: Los clientes manifiestan la misma actitud o
disposicion de animo ante la propuesta de valor. Es algo
gue podemos determinar mediante enftrevistas, encuestas

~ u ofras estrategias de recoleccién y andlisis de datos.

CRITERIOS

« Geogrdfico: Cuando los clientes se

relacionan con una ubicacion geografica
especifica, ya sea un pais, region, ciudad o
localidad. Por lo general este criterio de
clasificacion esta@  condicionado por
variables como la nacionalidad, el tamano
y la densidad poblacional, la cultura
regional y el clima, entre otros.

Demogrdfico: La clasificacion se realiza con
base en elementos estadisticos de la
poblaciéon. Se hace referencia a datos de
edad, sexo, ingresos economicos,
ocupacion laboral, nivel de estudio o
estado civil

GOBERNACION e
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CANALES

« Los canales son fodos aquellos
- medios que Utilizamos para
- comunicarnos o para interactuar
= con el segmento de clientes con el
proposito de dar a conocer la

- SEGUN SU FUNCION:

- Comunicacién: Estos canales los utilizamos
para comunicarnos con el mercado,
principalmente para dar a conocer la
propuesta de valor. También son de utilidad
para brindar servicios de atencion al cliente y
postventa.

« Distribuciéon: Son los que empleamos para
hacer llegar al mercado nuestros productos, el
mercado puede ser representado por un
cliente, un puesto de venta, un distribuidor, o
una combinacion de estos.

 Ventas: Son medios para acercar nuestra
propuesta de valor al cliente con la finalidad
de promover las ventas, especialmente en el
corto plazo. Por ejemplo. la enfrega de
muestras gratis, ofrecer precios de paquete,
organizacion de ferias y otros eventos.

GOBERNACION :{3'”'
Departomento del o de todos
Valle del Cauca "“"
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ectos: Son canales propios, creados y ufilizados para obtener beneficios por reduccion
 costes al establecer una interaccidn directa con los clientes. Por ejemplo, un sitio web,

GOBERNACION Nue
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RELACION CON LOS CLIENTES
| . _j”__ 3 :

5

f" :l" X

ymatizado. Tienes que tener en cuenta que la relacion con tus clientes debe
ore acorde con el mensaje de tu marca.
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Personal: a fravés de una comunicacion directa, por ejemplo: cara a
cara o por via telefénica.

A distancia: es cuando se establece una comunicacion indirecta,
posiblemente con el uso recursos tecnologicos como e-mail,
mensajeria o buzones.

Automatizada: atencion directa al cliente con base en un proceso
avtomatizado, por lo general utilizando herramientas informdaticas.

Individualizada: se ofrece servicio particular o exclusivo a los clientes.

Colectiva: se brinda atencion a un grupo de clientes o comunidad,
organizada en foros, charlas, talleres.

A fravés de terceros: cuando nuestra propuesta de valor llega al
segmento de clientes por entidodes o servicios externos a la
empresa, por ejemplo: asistentes de venta para pdlizas de seguros.

Por autoservicio: se proporciona la propuesta de valor de forma tal
que los clientes se atienden ellos mismos.

RELACION CON LOS CLIENTES
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RECURSOS CLAVE

Fisicos: incluye  recursos como
maquinaria, equipos. herramientas,
infraestructura, edificios, carros,
sistemas informaticos, terrenos.

Intelectuales: el principal recurso es la
marca, los derechos de autor,
patentes y bases de datos,
conocimientos de los procesos para
elaborar los productos que elabora la
empresa.

Economicos: el capital o el diner
disponible para invertir es uno de los
recursos mas valiosos

Humanos: los colaboradores o}
frabajadores de una organizacion
siempre son importantes y hay que
mantenerlos como recurso
imprescindible en la empresa, de lo
contrario ésta no funcionara bien.

RECURSOS
CLAVE

Seran los elementos
mas importantes
para que nuestro

negocio funcione:
fisicos, intelectuales,
humanosy
economicos.

\irr
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Tipos de Costos:

* Todos los elementos que . A
componen el modelo de Tipos de Costos de acuerdo con la funcién en la que se

- incurren
negocio generan costos vy o
> : - * Costos de produccion
estos deben ser identificados vy

_ * Costos de distribucion o venta
prgsupuestodos, a _ .fm de * Costos de administracion
estimar un monto suficiente de

ingresos que puedan cubrirlos. Tipos de Costos de acuerdo con su identificacion con
una actividad, departamento o producto

* Costos directos

* Costo indirecto

Tipos de Costos de acuerdo con su comportamiento:
* Costos fijos
* Costos variables

S\,
= GOBERNACION ~\* paraiso
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BIoGUe de fuente de ingresos representa el
nero "que genera Ila empresa por la
comercializacion de su propuesta de valor. Es
. importante describir cudles serdn las vias para
. recibir los recursos econdmicos objeto de la venta
.~ de nuestros productos o servicios. Entre los fipos

1
- de ingresos que pueden existir tenemos:

e
%
[
@

Tipos de Costos:
Venta de activos: Venta de un producto tangible
ya sea que el cobro se realice a través del
comercio electrénico o en tiendas fisicas.
Cuota por uso: Cobro por la prestacion de
servicios, cuyo monto varia en funcion del
consumo (electricidad, telefonia, acueducto).
Cuotas de suscripcion: Acceso ininterrumpido a
un servicio mediante la cancelacion de una cuota
mensual, trimestral, semestral o anual
(gimnasios, Netflix, telefonia movil).
Préstamo o alquiler: Mediante el pago de una
tarifa se concede el derecho a utilizar un activo
durante un tiempo determinado (alquiler de un
vehiculo por horas, por ejemplo).

]
GOBERNACION N o
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INVESTIGACION DE
MEREADOS

Analisis del Sector. Describir el desarrollo econdémico,
tecnologico e industrial del sector; comportamiento

del sector en los Ultimos anos, su evolucion y tendencia
prevista a corto, mediano y largo plazo.

Mercado Consumidor. Definir segmento y mercado
objetivo, grado de aceptacion, habitos y costumbres de
los clientes, al igual que sus aspectos demograficos

Mercado Competidor. Quienes son, localizacion, precios,
tecnologia, talento humano, infraestructura, etc.

Mercado Proveedor. Quienes son, precios, facilidades de
pago, oportunidad (calidad, tiempo, lugar).

GOBERNACION
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% " Mercado
| dre

a deniro de la cual de
28 un conjunto de
ciones o acuerdos de
0s enire compradores vy
ores, implica un proceso
cio donde exisfe cierta
ncia entre los

La oferta 3
(vendedores)

El producto que se
vende (compradores)

La demanda

Demanda

Es la cantidad de bienes o
servicios que los Consumidores
estdn dispuestos a comprar a un
precio dado, y un periodo de
tiempo determinado.

Oferta

Es la cantidad de bienes o
servicios que los Productores
estén dispuestos a ofrecer a
un Frecno dado y un periodo
de fiempo determinado.
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Segmentacion

e%Med’r el mercado en
ersonas 0 empresas
acteristicas homogéneas
), los cudles péermiten
estrategias de
adeo para cada segmento
'cado.

Mercado objetivo
(Meta)

Segmento del mercado
seleccionado por la empresa
para ofrecer sus productos o
servicios. Grupo de compradores
potenciales

ALGUMNOS CONCEPTOS

Cliente

Es el consumidor frecuente de
una determinada empresa. Se
clasifica de acuerdo a la
frecuencia, volumen y nivel de
satisfaccion

GOBERNACION 2“{,:*.
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SEGMENTAGCION DE
MERECADSG

Variables Variables Variables Variables
Geograficas Psicograficas Conductuales Demograficas

Ocasion de
Compra
Estilo de Vida Beneficios
Buscados

Clase Social

Personalidad Status de
Usuario
Grado de

Lealtad

GOBERNACION
Departamento del
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« PRODUCTO. Es el medio a través del cual se pueden satisfacer las
" necesidades del consumidor, es el paquete total de beneficios que el
‘consumidor recibe cuando compra Bienes o Servicios.
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'5%EC|OS. Es el valor, la cantidad de ° DISTRIBUCION (PLAZA). intermediarios O't
sro que se cobra y que esta través de los cuales el producto llegaraa
~ dispuesto a pagar el cliente por un los consumidores, Un  Canal —de =

. bien o servicio que safisfaga su Distribucion es un conjunto de unidades

" necesidad, el cual permite una organizadas (tales como fabricantes,
~ utilidad para la empresa. mayoristas y minoristas) quienes llevan un --‘_
- producto (bien o servicio) desde un
vendedor a un consumidor.

INTERMEDIARIOS

== MAYORISTA = MINORISTA = DETALLISTA
MI EMPRESA S A.

MINORISTA == DETALLISTA
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sa la encargada de efectuar la
cializacion y entrega de sus
tos al cliente. Es adecuado
yeguenas y medianas empresas
estaurantes, hospitales.

- Canales indirectos: son apropiados para

medianas y grandes empresas, que estan
en condiciones de producir bienes o
servicios para un numero grande de
consumidores, a los cuales estamos

imposibilitados de llegar en forma directa
con el personal de nuestra empresa.
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* Material POP: Publicidad en el lugarf
de ventas, se orienta a brindar més"
informacion a los clientes vy /|
motivarlos a la compra

Banderines

ies: inflable
Bammies: in Pendones

Rompe trafico

- S\
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'EI.O DE COMPORTAMIENTO
PE CGOMPRA

-

i 2 - idad d
-+ ESTIMULOS: Visudles, IR e izacioh
. economicos, Auditivos S o
i s e : ) N sidad de
~ + PROCESO DE DECISION DE @l reconocimicnto
~ COMPRA » £ =

|m \RESPUESTA DEL CONSUMIDOR
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TECNICAS DE NEGOCIACION:

intenta negociar

. debes convertite en un buen
oyente

. tienes que planificar la negociacion

. pide mucho y ofrece poco, para
que la ofra persona empiece a
ofrecer y al ofrecer esta siempre se
amolde a lo que esta negociando

es la actividad en la que una « justifica tu oferta

a hace una entrega de un servicio o : ;
: . « tienes que ser pacient

de un producto a cambio de dinero. 9 P o

3 - no aceptes la primera oferta

« nunca de mads, gratis, debes
'E.' negociar, si compra.
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