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En cumplimiento de lo previsto en el artículo 2.2.1.1.1.6.1 del Decreto 1082 de 2015, según el cual, las entidades estatales en la etapa de planeación deben realizar un análisis para conocer el sector relativo al objeto que se pretende contratar y siguiendo las indicaciones dadas por la Agencia Nacional Colombia Compra Eficiente mediante instructivo publicado en el SECOP II, se hace el siguiente análisis del sector:
OBJETO DEL CONTRATO:
[bookmark: _Hlk193450306]“COMPRA DE LA PANTALLA EXTERIOR DEL ESTADIO PALOGRANDE DEL MUNICIPIO DE MANIZALES.”

1. PERSPECTIVA LEGAL:

En el Marco legal se analizan las leyes y normas que regulan la actividad del mantenimiento en el ámbito Nacional e Internacional. Como el mantenimiento ocupa una diversidad de áreas en cuanto a las actividades de las empresas se hace necesario determinar por sectores específicos de actividad la normatividad que los rige.

La Constitución Política de Colombia de 1991, en su Artículo 52, reconoce el derecho a todas las personas a la recreación, a la práctica del deporte y al aprovechamiento del tiempo libre. “El Estado fomentará estas actividades e inspeccionará, vigilará y controlará las organizaciones deportivas y recreativas cuya estructura y propiedad deberán ser democráticas”.

Posteriormente y modificado por el artículo 1 del Acto Legislativo 2 de 2000, se consagra que “El ejercicio del deporte, sus manifestaciones recreativas competitivas y autóctonas tienen como función la formación integral de las personas, preservar y desarrollar una mejor salud en el ser humano. El deporte y la recreación, forman parte de la educación y constituyen gasto público social.”

Lo atinente a la Infraestructura Deportiva y Recreativa Pública, tiene su inicio en la Ley 181 de 1995, pudiéndose enmarcar jurídicamente el sector deportivo de la siguiente manera:

· Ley 181 de 1995 “Por la cual se dictan disposiciones para el fomento del Deporte, la Recreación, el Aprovechamiento del tiempo Libre y la Educación Física y se crea El Sistema Nacional del Deporte”
· Ley 582 de 2000 “Por medio de la cual se define el deporte asociado de personas con limitaciones físicas, mentales o sensoriales, se reforma la Ley 181 de 1995 y el Decreto 1228 de 1995, y se dictan otras disposiciones”
· Ley 49 De 1993 “Por el cual se establece el Régimen Disciplinario en el Deporte.”
· Ley 845 de 2003 “Por la cual se dictan normas de prevención y lucha contra el dopaje, se modifica la Ley 49 de 1.993 y se dictan otras disposiciones.”

· La Ley 1445 De 2011 Modifica la Ley 181 de 1995, “Por medio de la cual se modifica la Ley 181 de 1995, las disposiciones que resulten contrarias y se dictan otras disposiciones en relación con el deporte profesional”, tales como las funciones de Inspección, vigilancia y control sobre los organismos deportivos y demás entidades que integran el Sistema Nacional del Deporte, ejercida por el Instituto Colombiano del Deporte (Coldeportes). Para los clubes con deportistas profesionales que se conviertan en Sociedades Anónimas, ejercerá esta función la Superintendencia de Sociedades.

La legislación vigente establece igualmente la obligación del cumplimiento de las normas ISO e ICONTEC y lineamientos técnicos de accesibilidad y utilidad de la práctica deportiva y recreativa de la población en general, en especial de las personas con discapacidad, considerando siempre el desarrollo urbano integral de los mismos, así como su sostenibilidad ambiental.

Con el fin de evitar la construcciones inocuas, se establece que la obtención de los permisos y licencias requeridas para el desarrollo de proyectos de infraestructura deportiva y recreativa pública será responsabilidad de su ejecutor, el cual desde la fase de formulación del mismo, deberá identificar estas necesidades y posteriormente adelantar las actuaciones que se requieran con el propósito de obtenerlos, abriendo así el espacio para la participación de los particulares, para lo cual podrán celebrarse las alianzas correspondientes.

Con el fin de brindar garantías para el mantenimiento, adecuación o rehabilitación de la infraestructura deportiva y recreativa, a las entidades territoriales que tengan a su cargo infraestructura deportiva y/o recreativa, deberán destinar un porcentaje no inferior al uno (1) % de su presupuesto para tales fines. Con el mismo propósito, y teniendo en cuenta lo dispuesto en la Ley 9 de 1989 y en el Decreto 2424 de 2006, se establece que la iluminación de escenarios deportivos se considerará alumbrado público y que los demás servicios públicos corresponden al estrato poblacional uno (1) por ser escenarios de interés público y social.

Con la finalidad de buscar el empoderamiento ciudadano con la inversión pública a desarrollar, las entidades vinculadas en el desarrollo de un proyecto de construcción y/o mejoramiento de infraestructura deportiva y recreativa, deberán generar de forma previa a su desarrollo, procesos de participación ciudadana de la población beneficiaria del mismo, obedeciendo a las necesidades y tendencias deportivas de la comunidad en su zona de influencia, conforme a los reglamentos que expidan los Concejos Municipales.

Igualmente, se incluye que en los Planes de Ordenamiento Territorial, se garantice la inclusión de la destinación del suelo para la construcción de escenarios deportivos y recreativos, de acuerdo con el crecimiento poblacional correspondiente, así como el uso del suelo de los escenarios existentes, y se garantizará que junto con la construcción de los escenarios deportivos y recreativos, los recursos para su mantenimiento, estableciendo el uso y destinación de los mismos.

Los municipios, en cumplimiento de la Ley 12 de 1986, el Decreto 77 de 1986, y la Ley 60 de 1993, mantendrán a su cargo la construcción, administración, mantenimiento y adecuación de los respectivos escenarios deportivos, para lo cual se realizará la categorización de los escenarios deportivos y recreativos públicos, conforme a las directrices que al respecto establezca COLDEPORTES, teniendo en cuenta como mínimo categoría de municipio, número de habitantes y el censo de escenarios deportivos y recreativos.

Se tiene entonces que a nivel nacional, el marco que orienta las acciones de política es la Constitución de 1991 aunado al proceso de descentralización del deporte a nivel nacional la ley le da facultades a los entes territoriales en este caso al municipio de Manizales para administrar los escenarios deportivos, en tal sentido el mantenimiento, reparación y adecuación de los mismos es función de la Secretaría del Deporte.

Dado lo anterior, se conjugan los esfuerzos en el ámbito de las entidades públicas para promover la cultura del deporte y la actividad física mediante la disposición de espacios deportivos adecuados que permitan a la población beneficiaria la recreación y el libre desarrollo físico y psicológico, además, de ser un factor de equilibrio y autorrealización en la sociedad Manizaleña.
El estadio Palogrande de Manizales es un escenario deportivo de gran importancia en Colombia, utilizado para competiciones nacionales e internacionales. La modernización de sus instalaciones es fundamental para cumplir con los estándares de eventos de alto nivel, garantizando una mejor experiencia para los asistentes y participantes. Las entidades organizadoras de torneos internacionales, como la FIFA y la CONMEBOL, exigen que los estadios cuenten con infraestructura tecnológica adecuada, incluyendo pantallas LED para la transmisión de información, repeticiones y anuncios oficiales. La implementación de esta tecnología permitirá que el estadio sea apto para albergar eventos de esta magnitud sin restricciones.
La modernización del estadio con tecnología de última generación lo posicionará como un referente en infraestructura deportiva en Colombia, atrayendo más eventos internacionales y fomentando el turismo deportivo en la región. Siendo así una inversión estratégica que beneficiará tanto al deporte como a la ciudad de Manizales, asegurando su competitividad en el ámbito internacional y brindando una experiencia de primer nivel a los asistentes.
En la actualidad el municipio de Manizales no tiene un contrato que supla las necesidades de elementos para la modernización del estadio y de otros escenarios deportivos, lo que conlleva a generar un contrato con una persona natural o jurídica que brinde los elementos requeridos por el municipio de Manizales, con las características establecidos en los anexos técnicos.

Se requiere con urgencia la compra, por ser de vital importancia para el cumplimiento y desarrollo de las actividades misionales principalmente de la Secretaría del Deporte Municipal; por tal razón, el escenario se debe conservar en óptimas condiciones y también se debe garantizar su mejoramiento, para las actividades recreativas y formativas de los ciudadanos.

Los escenarios Deportivos están en constante uso, por ello sufren desgastes y deterioro como consecuencia de su uso y manejo, siendo el mantenimiento preventivo y correctivo y aún más la terminación adecuada de muchos de ellos inconclusos, así como su mejoramiento, lo que garantiza la protección del patrimonio público y minimiza su deterioro.

Así las cosas y en cumplimiento de las disposiciones del artículo 2.2.1.1.1.6.1 del Decreto 1082 de 2015 donde indica que es deber de las Entidades Estatales "Conocer el sector relativo al objeto del Proceso de Contratación desde la perspectiva legal, comercial, financiera, organizacional, técnica, y de análisis de Riesgo", el Municipio de Manizales procede a realizar el estudio de sector del presente proceso.

La elaboración del presente Análisis de Sector sigue las recomendaciones de la Guía para la Elaboración de Estudios de Sector puesta a disposición por Colombia Compra Eficiente en: www.colombiacompra.gov.co
2. PERSPECTIVA COMERCIAL.
La compra de materiales tecnológicos y eléctronicos debe realizarse a través de la tercerización, que consiste en la contratación que una entidad realiza con un proveedor de servicios externos para la ejecución de tareas o funciones necesarias para el adecuado funcionamiento de los recursos de elementos tecnológicos  ,eléctricos y las comunicaciones, pero que no son modulares, en el sentido de que no tienen una influencia directa en la construcción de ventaja competitiva. También se le define como el uso estratégico de recursos externos para la ejecución de actividades que tradicionalmente son desarrolladas con personal y recursos internos. El proveedor externo se caracteriza por tener mayores competencias que su cliente en áreas especializadas, lo que le permite ofrecer sus servicios a un precio que resulta inferior y con niveles de calidad y eficiencia superiores, al costo de ejecución si es realizado por el cliente.

La Administración Municipal al no contar con los equipos o el personal idóneo, pretende entregar el proceso de compra de elementos eléctricos a una empresa especializada para que lo administre valiéndose de su alta experiencia. 

Al contratar con empresas especializadas se recibe una mejor atención de los beneficios ofrecidos ya que su cumplimiento está ligado a obligaciones del contrato, lo cual facilita la labor administrativa de la Administración Municipal. Con la contratación con empresas especializadas en el ramo se busca liberar a la Administración de costos operativos de mantenimiento, insumos y repuestos.

El sector tecnológico y electrónico en Colombia ha experimentado un crecimiento significativo en los últimos años, impulsado por la demanda de tecnología en espacios públicos y privados. La modernización de escenarios deportivos ha incentivado la adquisición de pantallas LED con video marcador, proyectores y videoproyectores para mejorar la experiencia de los espectadores y facilitar la transmisión de eventos en vivo.

El mercado de estas tecnologías se ha beneficiado del crecimiento de la digitalización, ya que las entidades deportivas buscan herramientas que optimicen la transmisión de datos en tiempo real. El incremento de torneos nacionales e internacionales ha impulsado la adquisición de estos equipos, mientras que los avances en tecnología LED, como la resolución 4K, el ahorro energético y la mayor durabilidad, han posicionado estas pantallas como la opción preferida. Además, la expansión del comercio electrónico ha facilitado su adquisición y distribución.

Este sector colombiano está integrado por empresas heterogéneas, de capital público y privado, catalogadas desde pequeñas y medianas hasta grandes según el monto de sus activos, ubicadas en distintas áreas geográficas del territorio colombiano, que componen un sector dinámico, del cual dependen sin excepción alguna las demás actividades económicas en Colombia, o también, porque no, de varias empresas o regiones fuera de Colombia.

Este sector entonces es integrado por las empresas generadoras, transportadoras, distribuidoras y comercializadoras de tecnología y suministros eléctricos y electronicos, así como las compañías encargadas del suministro de bienes conexos, tales como cables y conductores; piezas eléctricas y carcasas, tubería metálica y PVC; productos intermedios destinados a formar parte de un sistema completo como son: pantallas, proyectores, controladores, baterías y consolas, equipos de iluminación, equipos de protección y control y los productos finales de la cadena constituidos por la maquinaria y equipos para suplir las necesidades institucionles, comerciales e industriales directamente relacionados con el suministro de tecnología e insumos electrónicos. 

El mercado colombiano de pantallas LED con videomarcador, proyectores y videoproyectores para escenarios deportivos está en constante crecimiento. La inversión en tecnología para modernizar estadios y espacios recreativos representa una oportunidad clave para proveedores y distribuidores. Sin embargo, el sector enfrenta retos en regulación, costos y logística que deben considerarse para su expansión sostenible.

La importación de estos equipos proviene principalmente de China, el mayor fabricante y exportador de tecnología LED, y de proveedores en Estados Unidos y Europa, que ofrecen equipos de alta gama con tecnología avanzada. En cuanto a regulaciones, entidades como la Superintendencia de Industria y Comercio (SIC) garantizan la calidad y cumplimiento de normativas técnicas, mientras que la Comisión de Regulación de Comunicaciones (CRC) establece normativas sobre transmisión de datos y señal. Además, las normas RETIE y RETILAP regulan la seguridad eléctrica y la eficiencia luminotécnica en el país.

El sector enfrenta desafíos como los altos costos de importación debido a aranceles y costos logísticos, la fluctuación del dólar que impacta la adquisición de tecnología importada y la infraestructura limitada en algunos escenarios que requiere adecuaciones para la instalación de estos equipos. Sin embargo, existen oportunidades significativas con la modernización de escenarios deportivos impulsada por iniciativas públicas y privadas, el creciente interés en eventos en vivo que motiva la adopción de pantallas LED de gran formato y el desarrollo de innovaciones tecnológicas que permiten una mayor accesibilidad y eficiencia en el mercado.

3. PERSPECTIVA FINANCIERA.
[bookmark: _GoBack]
Una de las empresas que se destacan en este sector, es LEDMASTER, MACHINETRONICS S.A.S, ONE SCREEN, PLAYGREENS SPORT.

En un segundo paso del proceso de comercialización de materiales electrónicos en Colombia, se encuentran los distribuidores. Algunos que se destacan por su especialización y cercanía con la sub distribución o con almacenes de materiales electrónicos y eléctricos son: Internacional de Eléctricos, Eléctricos S.A.S, Electro Iluminaciones Industriales G & S LTDA.

En caldas se cuenta con algunos distribuidores de materiales eléctricos a nivel micro empresarial y Mipymes, como lo son:

· Almacén Punto Eléctrico LTDA.
· Internacional de eléctricos.

SerealizauncuadrocomparativodelosprocesosquesehanrealizadoenColombiamedianteelSECOP.

ESTUDIO ECONÓMICO SECTOR MATERIALES ELÉCTRICOS Y ELECTRONICOS

El consumo de materiales eléctricos y electrónicos es un indicador de la economía nacional, debido al carácter transversal de su demanda. Es por ello, que su estudio y la relación con los sectores económicos es vital para entender el comportamiento coyuntural y de largo plazo de esta variable y, por tanto, de la economía.

El sector de materiales eléctricos y electrónicos en Colombia ha experimentado diversas dinámicas económicas en los últimos años especialmente en áreas como las pantallas LED y los proyectores., reflejadas en indicadores como el Índice de Precios al Productor (IPP), las ventas de electrodomésticos y las importaciones y exportaciones del sector.
Índice de Precios al Productor (IPP): En mayo de 2022, el IPP total registró un incremento del 34,3%, mientras que los materiales de construcción aumentaron un 15,2%. Esta tendencia alza en los precios se atribuye a factores como la pandemia de COVID-19 y conflictos internacionales que han afectado las cadenas de suministro y los costos de producción.
En cuanto a las exportaciones de materiales electrónicos como las pantallas LED, proyectores, marcadores electrónicos entre otros, entre enero y mayo de 2023, se observa un crecimiento del 2,3% respecto al mismo periodo de 2022, alcanzando los 103,7 millones de dólares. Los principales destinos de estas exportaciones fueron Perú (19,2%), Ecuador (17,8%) y México (10,4%). Por otro lado, Importaciones de Material Eléctrico (2018-2021): Entre 2018 y 2021, las importaciones colombianas de material eléctrico crecieron un 18%. En 2021, el valor total de estas importaciones alcanzó los 243.189.437,36 USD, con China como principal proveedor, representando el 92,69% del total. Otros países como Estados Unidos (1,86%), Alemania (1,22%) y España (1,05%) también contribuyeron al mercado colombiano ICEX.

El sector de industrias manufactureras, que incluye la producción de materiales eléctricos y electrónicos, mostró un crecimiento del 24,7% en 2021 y del 23,7% en 2022. Sin embargo, este crecimiento se moderó en 2023, con un aumento del 3,6%.

La economía colombiana mostró un crecimiento notable en los últimos años, con un aumento del 11% en 2021 y del 7,3% en 2022.

Este crecimiento estuvo impulsado principalmente por el consumo privado, que contribuyó con 10.4 y 6.8 puntos porcentuales al crecimiento en 2021 y 2022, respectivamente


Capacidad financiera y organizacional

El Proponente debe acreditar su capacidad financiera con los siguientes indicadores con base en la información contenida en el RUP vigente y en firme para el año 2023, o en la información financiera anexa a la Oferta en aquellos casos en que el Proponente no esté obligado a estar inscrito en el RUP.

1. Indicadores financieros. Para la determinación de los indicadores del proceso, se realizó una consulta a través de los Datos Abiertos de empresas líderes en el sector tecnológico en Colombia. Los indicadores de capacidad financiera para este proceso de selección se fundamentan en un análisis exhaustivo de la información financiera de empresas dedicadas al sector de equipos tecnológicos. Se seleccionó como muestra un grupo representativo de cuatro (4) empresas, lo que permitió establecer parámetros de referencia sólidos. A partir del análisis de los datos financieros obtenidos, se estimaron indicadores clave que aseguran una evaluación objetiva y equitativa de los proponentes. Este enfoque tiene como objetivo fortalecer la transparencia y pluralidad en el proceso de selección, garantizando que las decisiones se basen en criterios financieros alineados con las mejores prácticas del sector.

	NUMERO 
	COMPAÑÍA 
	LIQUIDEZ 
	NIVEL DE ENDEUDAMIENTO 
	RAZON DE COBERTURA DE INTERESES
	RENTABILIDAD DEL PATRIMONIO 
	RENTABILIDAD DEL ACTIVO
	CAPITAL DE TRABAJO 

	1
	COMPAÑIA INTERNACIONAL DE INTEGRACION S.A
	2,6
	30%
	115,1
	0,3
	24%
	20%

	2
	PLAYGREENS INTERNATIONAL SAS
	2,0
	48%
	6,2
	0,4
	21%
	20%

	3
	CLARYICON S.A.S
	3,0
	59%
	7,2
	0,5
	19%
	20%

	4
	LED SCREEN MASTERS & SUPPLIES S.A.S
	3,6
	57%
	80,7
	0,7
	28%
	20%


Fuente: Datos extraídos del RUES

Una vez presentados los indicadores financieros de las empresas del sector de equipos tecnológicos, se procedió a realizar un análisis basado en la mediana de los datos obtenidos. Este enfoque permitió determinar cifras de referencia alineadas con los criterios del proceso de selección para la “compra y suministro de la pantalla exterior del estadio Palogrande del municipio de Manizales”, garantizando así mayor precisión y equidad en la evaluación de las propuestas.

INDICADORES FINANCIEROS 

El uso de la mediana en lugar del promedio para calcular un índice de capacidad financiera y organizacional en un proceso de compra pública en Colombia presenta diversas ventajas metodológicas y prácticas. La mediana, al ser menos susceptible a valores extremos o atípicos, proporciona una medida más robusta y representativa de la tendencia central de los datos, lo que permite una evaluación más precisa de las capacidades de los proponentes. Esta característica resulta particularmente relevante en contextos en los que los datos financieros pueden presentar variaciones significativas debido a factores excepcionales o no recurrentes, garantizando así una mayor equidad y objetividad en la toma de decisiones dentro del proceso de selección. Además, el empleo de la mediana contribuye a una mejor interpretación de los resultados al evitar distorsiones que puedan surgir de promedios influenciados por valores anómalos.

1. Resistencia a valores atípicos: En el contexto de la capacidad financiera y organizacional de las empresas participantes en un proceso de compra pública, es posible que existan valores atípicos que distorsionen el promedio de ciertas métricas financieras u organizacionales. La mediana mitigaría este efecto, ya que se vería menos afectada por valores extremos y proporcionaría una medida más representativa de la posición central de las empresas en términos de capacidad financiera y organizacional.

1. Reflejo de la situación típica: La mediana reflejaría mejor la situación típica de las empresas participantes. En un proceso de compra pública, es importante tener en cuenta cómo se comparan las empresas en términos de capacidad financiera y organizacional en relación con el conjunto de participantes. La mediana proporcionaría una medida que se alinea más con la experiencia "promedio" de las empresas, lo que podría ser más relevante para la toma de decisiones en el proceso de compra pública.

1. Cumplimiento con regulaciones o normativas: En algunos casos, las regulaciones o normativas pueden requerir el uso de medidas de tendencia central que sean robustas y resistentes a valores atípicos. La mediana puede ser preferida en tales casos debido a su capacidad para proporcionar una evaluación más equilibrada de la capacidad financiera y organizacional de las empresas participantes.


En resumen, optar por la mediana en lugar del promedio para calcular un índice de capacidad financiera y organizacional en un proceso de compra pública en Colombia proporciona una medida más robusta y representativa de la tendencia central de los datos. Esta elección facilita una interpretación más precisa y menos influenciada por valores extremos, ofreciendo una evaluación más equitativa y confiable de las capacidades de los proponentes.
Por lo tanto, el Proponente debe acreditar su capacidad financiera con los siguientes indicadores con base en la información contenida en el RUP, o en la información financiera anexa a la Oferta en aquellos casos en que el Proponente no esté obligado a estar inscrito en el RUP. Indicadores de capacidad financiera.


	INDICADORES FINANCIEROS 

	LIQUIDEZ 
	2,8

	NIVEL DE ENDEUDAMIENTO 
	52,5%

	RAZON DE COBERTURA DE INTERESES
	44

	CAPITAL DE TRABAJO 
	20%


Fuente: Papel de trabajo interno.

INDICE DE LIQUIDEZ
El análisis financiero realizado en el marco del proceso de "compra y suministro de la pantalla exterior del estadio Palogrande del municipio de Manizales" determinó que la mediana del índice de liquidez arrojó un valor de 2,8. Este resultado es altamente favorable, ya que el índice de liquidez mide la capacidad de una empresa para cumplir con sus obligaciones a corto plazo. Un valor de 2,8 indica que, en promedio, las empresas evaluadas poseen activos líquidos equivalentes a 2,8 veces sus pasivos corrientes, lo que refleja una sólida posición financiera y una adecuada capacidad para afrontar compromisos operativos sin comprometer su estabilidad económica.
NIVEL DE ENDEUDAMIENTO 
En el marco del proceso de "compra y suministro de la pantalla exterior del estadio Palogrande del municipio de Manizales", el análisis financiero de las empresas del sector arrojó una mediana del nivel de endeudamiento del 52,5%. Este resultado es favorable, ya que el nivel de endeudamiento mide la proporción de los activos de una empresa que están financiados con pasivos, reflejando su estructura de capital y su capacidad de asumir obligaciones financieras. Un valor del 52,5% indica un equilibrio adecuado entre financiamiento propio y deuda, lo que sugiere que las empresas evaluadas cuentan con una estructura financiera sostenible.
Un endeudamiento en este rango es positivo porque:
1. Sostenibilidad financiera: Mantiene un nivel de apalancamiento razonable, evitando una carga excesiva de deuda que pueda comprometer la estabilidad operativa.
2. Acceso a financiamiento: Empresas con este nivel de endeudamiento suelen tener una mayor capacidad para acceder a crédito sin asumir un riesgo financiero elevado.
3. Flexibilidad operativa: La combinación de financiamiento propio y deuda permite a las empresas gestionar sus inversiones con mayor eficiencia y responder a necesidades de capital sin depender exclusivamente de recursos internos.
RAZON DE COBERTURA DE INTERES 

En el marco del proceso de "compra y suministro de la pantalla exterior del estadio Palogrande del municipio de Manizales", el análisis financiero realizado determinó que la mediana del índice de razón de cobertura arrojó un valor de 43,9. Este resultado es altamente favorable, ya que la razón de cobertura es un indicador clave para evaluar la capacidad de una empresa para cumplir con sus obligaciones financieras, particularmente en lo que respecta al pago de intereses y otras cargas asociadas a su deuda. Un valor de 43,9 implica que, en promedio, las empresas que se postulen en este proceso licitatorio generan suficientes ingresos operativos para cubrir hasta 43,9 veces sus gastos financieros, lo que refleja una sólida estabilidad económica y una baja exposición al riesgo de incumplimiento. Las razones por las cuales este indicador es positivo incluyen:

1. Solvencia financiera: Un nivel elevado de razón de cobertura indica que las empresas cuentan con una holgada capacidad de pago, reduciendo el riesgo de insolvencia.
2. Menor riesgo crediticio: Empresas con una alta cobertura de intereses suelen ser vistas como sujetos de crédito confiables, lo que mejora su acceso a financiamiento en condiciones favorables.
3. Capacidad operativa robusta: Una razón de cobertura elevada sugiere que las empresas generan ingresos operativos suficientes para sostener su estructura financiera sin comprometer su liquidez o estabilidad a largo plazo.

CAPITAL DE TRABAJO 

En el contexto del proceso licitatorio para la "compra y suministro de la pantalla exterior del estadio Palogrande del municipio de Manizales", se estableció que el capital de trabajo requerido será del 20%. Esta cifra se determinó considerando que el valor estimado del proceso no supera los 800 salarios mínimos mensuales legales vigentes (SMLMV), lo que permite establecer una proporción adecuada para cubrir las necesidades operativas de las empresas durante la ejecución del contrato. 

El capital de trabajo del 20% asegura que las empresas participantes cuenten con los recursos necesarios para hacer frente a los compromisos inmediatos y mantener la estabilidad financiera a lo largo de la ejecución del proyecto.

Los anteriores documentos también deben ser presentados utilizando las Normas Internacionales de Información Financiera (NIF).

Si al momento de efectuar la verificación en el Registro Único de Proponentes el indicador dé INDETERMINADO, se habilitará el oferente en cuanto al respectivo indicador.

Si el Proponente es un consorcio o una unión temporal acreditará los indicadores de capacidad financiera de la siguiente manera: 

Cada uno de los integrantes del oferente aporta al valor total de cada componente del indicador de acuerdo con su participación en la figura del oferente plural (unión temporal, consorcio o promesa de sociedad futura).
La siguiente es la fórmula aplicable para los indicadores que son índices en la opción 1:

	INDICADOR  =
	(∑componente 1 del indicador X porcentaje de participación)
___________________________________________________

	
	(∑componente 2 del indicador X porcentaje de participación)



∑: sumatoria de 1 a n, donde n es el número de integrantes del oferente plural (unión temporal, consorcio o promesa de sociedad futura).

Los Proponentes extranjeros deben presentar la información financiera que se relaciona a continuación, de conformidad con la legislación propia del país de origen, avalados con la firma de quien se encuentre en obligación de hacerlo de acuerdo con la normativa vigente del país de origen

1. Balance general.
2. Estado de resultados.

2. Indicadores organizacionales

El Proponente debe cumplir los siguientes indicadores con base en la información contenida en el RUP.

Luego del análisis de los indicadores organizacionales se estableció una mediana con los datos, arrojando los siguientes resultados:

	INDICADORES FINANCIEROS 

	RENTABILIDAD DEL PATRIMONIO 
	44%

	RENTABILIDAD DEL ACTIVO
	23%


Fuente: Papel de trabajo interno.

Por lo tanto, el Proponente debe acreditar su capacidad financiera con los siguientes indicadores con base en la información contenida en el RUP, o en la información financiera anexa a la Oferta en aquellos casos en que el Proponente no esté obligado a estar inscrito en el RUP. Indicadores de capacidad financiera


RENTABILIDAD DEL PATRIMONIO 

En el marco del proceso de "compra y suministro de la pantalla exterior del estadio Palogrande del municipio de Manizales", el análisis financiero de las empresas participantes reveló que la mediana del indicador de rentabilidad del patrimonio fue de 44%. Este resultado es favorable, ya que el indicador de rentabilidad del patrimonio (ROE) mide la capacidad de una empresa para generar ganancias en relación con los fondos invertidos por los accionistas o propietarios. Un valor del 44% implica que las empresas participantes son altamente eficientes en el uso de su capital propio para generar utilidades, lo cual es un signo de una gestión financiera exitosa y rentable. Las razones por las cuales este indicador es favorable incluyen:

1. Eficiencia en la utilización del capital: Un ROE elevado como el 44% refleja una utilización eficiente del patrimonio, lo que indica que las empresas están maximizando sus recursos para generar rendimientos atractivos para sus accionistas.
2. Alta rentabilidad: Este nivel de rentabilidad es indicativo de empresas con un modelo de negocio sólido y una capacidad destacada para generar ganancias, lo que mejora su competitividad y sostenibilidad a largo plazo.
3. Confianza en la estabilidad financiera: Un ROE tan alto también proporciona confianza en la estabilidad financiera de las empresas, lo que es un factor clave en la toma de decisiones dentro del proceso de selección, ya que reduce el riesgo asociado a su solvencia y capacidad operativa.

RENTABILIDAD DEL ACTIVO 

En el marco del proceso de "compra y suministro de la pantalla exterior del estadio Palogrande del municipio de Manizales", el análisis financiero de las empresas participantes determinó que la mediana del indicador de rentabilidad del activo fue de 23%. Este valor es favorable, ya que la rentabilidad del activo (ROA) mide la capacidad de una empresa para generar beneficios a partir de sus activos totales. Un valor del 23% indica que, en promedio, las empresas están generando utilidades significativas en relación con sus activos, lo que refleja una gestión eficiente de los recursos disponibles para producir ingresos. Las razones por las cuales este indicador es favorable incluyen:

1. Eficiencia operativa: Un ROA del 23% sugiere que las empresas están utilizando sus activos de manera efectiva para generar ingresos, lo que es un reflejo de una gestión operativa robusta y eficiente.
2. Alta rentabilidad de los activos: Este nivel de rentabilidad es indicativo de una capacidad destacada para aprovechar al máximo los recursos invertidos, lo que mejora la competitividad y sostenibilidad de las empresas a largo plazo.
3. Optimización de recursos: Empresas con una rentabilidad del activo elevada como esta pueden aprovechar mejor sus activos sin necesidad de realizar grandes inversiones adicionales, lo que se traduce en una mayor rentabilidad sin asumir un riesgo financiero elevado.


Si el Proponente es un consorcio, unión temporal o promesa de sociedad futura acreditará los indicadores de capacidad organizacional de la siguiente manera: 

Cada uno de los integrantes del oferente aporta al valor total de cada componente del indicador de acuerdo con su participación en la figura del oferente plural (unión temporal, consorcio o promesa de sociedad futura).

La siguiente es la fórmula aplicable para los indicadores que son índices en la opción 1:

	INDICADOR  =
	(∑componente 1 del indicador X porcentaje de participación)
___________________________________________________

	
	(∑componente 2 del indicador X porcentaje de participación)



∑: sumatoria de 1 a n, donde n es el número de integrantes del oferente plural (unión temporal, consorcio o promesa de sociedad futura).
Los Proponentes extranjeros deben presentar la información financiera que se relaciona a continuación, de conformidad con la legislación propia del país de origen, avalados con la firma de quien se encuentre en obligación de hacerlo de acuerdo con la normativa vigente del país de origen

1. Balance general
2. Estado de resultados


Del análisis de mercado se concluye que el valor promedio estimado del contrato es la suma de NOVECIENTOS CINCUENTA MILLONES DE PESOS MCTE. ($950.000.000) incluido el IVA y todos los costos directos e indirectos derivados de la contratación. (ESTOS VALORES ESTAN SUJESTOS A CAMBIOS EN LA TRM REPRESENTATIVA DEL MERCADO)

	DESCRIPCION
	COTIZACIONES

	(PANTALLA LED 11,52x 6,72) (PIXEL PITCH 6.67mm)- (TECNOLOGIA LED PIXEL CONFIGURATION SMD2727
Surface - Mounted Device/ Dispositivo de montaje en superficie) -( DIRVE MODE CONSTANT CURRENT- PROCESADOR de Video Novastar VX600 - CONSOLA BODET)-(LED REFRESH RATE 7680 HZ)-( LED lifetime 100000 horas )- (BRILLO Brightness
10.000 NITS) VER ANEXO FICHA TECNICA
	LED MASTER
	MACHINETRONICS S.A.S
	PLAY GREENS SPORTS
	PROMEDIO

	
	$ 990.200.000,00
	$ 930.282.286,75
	 $              929.517.712,00 
	$ 950.000.000,00

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	




FORMA DE PAGO: Se hará a través de un único pago al momento de recibir la compra

El Contratista, deberá acreditar para el pago, que se encuentra al día con los pagos al Sistema Integral de Seguridad Social y aportes parafiscales.
[bookmark: _Hlk158208532]
En el contrato a suscribir, la forma de pago es posterior al servicio prestado, es decir que no existe riesgo alguno desde el punto de vista financiero que pueda afectar la ejecución y cumplimiento del contrato. 

Con respecto a la capacidad financiera la Secretaría del deporte, ésta cuenta con los recursos para realizar la presente contratación, al haber expedido el Certificado de Disponibilidad Presupuestal correspondiente, que ampara la asunción del compromiso contractual. 

	CUIPO
	MGA
	CDP
	REGISTRO
	RUBRO
	DENOMINACION
	Valor CDP

	0
	4301017
	033
	360033
	36 01 3 11 01 401 044 01
	Escenarios deportivos -Estadio Palogrande
	$950.000.000



Cabe agregar que para la determinación del valor se tuvieron en cuenta los costos administrativos para la legalización del contrato, tales como las estampillas y demás impuestos que se generen, advirtiendo que, en todo caso, el valor propuesto debe corresponder a los precios del mercado. 

4. PERSPECTIVA ORGANIZACIONAL.
El presupuesto incluye los pagos por los costos directos e indirectos necesarios para la ejecución del contrato, valores correspondientes a los impuestos, gravámenes, retenciones y demás erogaciones que debe tener en cuenta cada proponente, por lo tanto, el proponente deberá proyectar todos los costos en que pudiere incurrir durante la ejecución del contrato.

Para la realización del objeto planteado se requiere la contratación de una persona jurídica o natural, unión temporal o consorcio que posea experiencia en actividades iguales o similares a los del presente proceso, conforme se precise en el pliego de condiciones del proceso; que se encuentre debidamente constituida dando cumplimiento a los requerimientos de ley y esté en la capacidad de aportar para la ejecución del contrato el personal requerido con la experiencia indicada en el Pliego de Condiciones del presente proceso; así como garantizar cada una de las condiciones técnicas exigidas por el Municipio de Manizales en dicho documento del proceso.

En consecuencia, el proponente deberá cumplir con los REQUISITOS HABILITANTES contemplados en el Capítulo 5. del Pliego de Condiciones.
5. [bookmark: _Toc502061192]PERSPECTIVA TÉCNICA.
Los MATERIALES ELECTRICOS Y ELECTRONICOS PARA LA MODERNIZACION DEL ESTADIO PALOGRANDE, serán nuevos, de primera calidad, libres de defectos e imperfecciones, deberán cumplir con lo establecido en las normas ICONTEC aplicables para cada caso, así como deberán cumplir los requisitos y las características indicadas en los anexos, con el fin que se garantice las características de desempeño, durabilidad y calidad para satisfacer las condiciones de iluminación y de uso racional y eficiente de la energía.

Los materiales tales como: proyectores, procesadores, didos emisores de luz led, iluminación óptica de didos emisores de luz led deben certificados de importación y certificados de conformidad del producto.

Para los demás materiales tales como: Conductores, Protecciones, Perchas, Cintas Aislantes, Aisladores, Conectores, Borneras y fusibles deben tener vigente el Certificado de conformidad del producto (RETIE 2013), junto con el Anexo de características técnicas, expedido por un organismo acreditado o reconocido por la Superintendencia de Industria y Comercio (SIC) en Colombia, o por un organismo internacional equivalente.

Todos los materiales deberán cumplir con las especificaciones técnicas señaladas en las FICHAS DE CARACTERISTICAS TECNICAS MINIMAS.

CLASIFICACIÓN UNSPSC:
De conformidad con el clasificador de bienes y servicios de las Naciones Unidas (V.14.080 del UNSPSC) contenido en la dirección http://www.colombiacompra.gov.co/Clasificacion, la codificación del servicio requerido es: 
	CODIGO
	DESCRIPCION
	

	45111600
	Proyectores y suministros
	

	32111503
	Diodos emisores de luz led
	

	52161500
	Equipos Audiovisuales
	

	83101800
	Servicios eléctricos
	

	45111900
	Servicios eléctricos
	

	83112300
	Servicios de telecomunicaciones por fibra
	

	39112102
	Iluminación óptica de diodo emisor de luz led
	




CONDICIONES TECNICAS EXIGIDAS:

	[bookmark: _Hlk193449570]ESPECIFICACIONES PANTALLA LED

	DIMENSIONES DE PANTALLA 
metros (m)
	11,52

	
	6,72

	ÁREA TOTAL (m2)
	77,41

	PIXEL PITCH
milímetros (mm)
	6.67

	ANCHO EN PX
	1745

	ALTO EN PX
	1018

	TOTAL PX
	1777190

	PIXEL DENSITY 
(dot/m2)
	22500

	TECNOLOGÍA LED
PIXEL CONFIGURATION 
	SMD2727
(Surface - Mounted Device/ Dispositivo de montaje en superficie) 

	DRIVE MODE
	Constant Current

	MODEL CONFIGURATION - PIXELS (R X C - Rows x Columns)
	72x48 píxeles
3456 píxeles

	COLOR DE ESCALA
	14 Bit

	DIMENSIONES DEL MÓDULO
(H X W)
Alto x Ancho 
	960 x 960 mm

	CANTIDAD MÁXIMA DE ENERGÍA DE CONSUMO POR UNIDAD DE ÁREA
Watios/ por unidad de área
	630 W/m2

	CONSUMO PROMEDIO DE ENERGÍA POR UNIDAD DE ÁREA
Watios /unidad de área 
	250 W/m2

	PESO DE MÓDULOS Y GABINETES
	28 Kg/m2

	CAPACIDAD DE COLOR 
	 

	DIMMING 
	0 a 100%

	LED REFRESH RATE
Frecuencia de actualización 
	7680 Hz

	LED Lifetime
(vida útil de una pantalla)
	100000 horas

	BRILLO ( Brightness)
NITS
	10.000

	ÁNGULO DE VISIÓN HORIZONTAL 
(Horizontal Viewing Angle)
	170°

	ÁNGULO DE VISIÓNVERTICAL
(Vertical Viewing Angle)
	110°

	CONTRASTE 
	5500 - 10000:1

	Método de Instalación
	Full front&rear service

	Chasis de módulo de aluminio 
	5VB resistente al fuego 
norma UL94

	INPUT VOLTAGE (V)
	AC100-240V

	TEMPERATURA DE TRABAJO
(Grados Celsius)
	-20°C - 60°C

	CERTIFICADOS 
	CE - Conformité Européenne
LVD - Low Voltage Directive
EMC - Electomagnetic Compatibility
ETL - Electrical Testing Laboratories
CB - Certification Body Scheme
CCC
ROHS
IEC

	PROCESADOR 
	Procesador de Video Novastar VX600
Combina Funciones de procesamiento y Control de Video en un solo equipo
Incluye Software y Licencia

Resolución y Capacidad: 
3.9 millones de pixeles
Ancho Máximo: 10.240 píxeles 
Altura Máxima: 8.192 píxeles 
Entradas:
HDMI
DVI
SDI-3G
OPT
SALIDAS:
LED RJ-45
HDMI
OPT
FUNCIONES AVANZADAS:
Escalado de Señal 
Baja Latencia
Calibración de Brillo y color a nivel de pixel.
Modos de operación versátiles

	CONSOLA BODET 
(MARCADOR)
	Pantalla táctil led capacitiva resolución 800x480 píxeles con vida util de por lo menos 40.000 horas: 7 pulgadas
Conectividad: Compatible con HDMI, USB, RJ45
Interfase MOXA USB/RS422: Adaptador Moxa para la Comunicación, robusta serial utilizada para conexiones robustas y de largo alcance.
Radio HF 868 Mhz: Capacidad de comunicación inhalambrica con una frecuencia de 868 Mhz en radio de alta frecuencia.
Software especializado para su correcto funcionamiento, 
IP66
Batería de Salvaguarda integrada en caso de un corte de alimentación 
Diseño score para 35 diferentes acyividades deportivas. Multideporte

	MATERIAL 
MÓDULOS DE PANTALLA
	Aluminio 

	USO
MÓDULOS DE PANTALLA
	OUTDOOR

	CLASIFICACIÓN DE IMPERMEABILIDAD 
IP (Ingress Protection)
	IP66 Rear
IP67 Front

	SISTEMA 
 DE CONTROL
	Compatible con los paneles LED y su respectivo software licenciado.

	GARANTÍA
	5 años

	CONVERTIDOR DE FIBRA 
	Convertidor de Fibra para Señal de Video Capacidad de 10 puertos RJ45 para pantalla led, fibra óptica. 10G optical ports, transmission rate: 9.95 Gbit/s to 11.3 Gbit/s 

	FIBRA ÓPTICA
	Suministro e Instalación de cable de microdistribuidor de fibra de 6 hilos Cleerline SSF 
Está compuesto por un cable SSF de estilo de distribución con una cubierta general de 3.0 mm con clasificación ascendente. Uso para aplicaciones en interiores. 
SSF Micro Distribution redes trocanles de distribución. 
Cleerline SSF Micro Distribution Single Mode compatible con todos los sistemas de conectores comunes para fibra ótica monomodo 9/125 estándar con rear panel de 9,95 Gb to 11,36 G. 
La fibra SSF incluida proporciona una durabilidad y resistencia extremas. 
Flex probado a 2000 ciclos, impacto a 1500 ciclos y aplastamiento a 100 Kgf/mm 




NOTA 1: EL MUNICIPIO DE MANIZALES, de acuerdo con sus necesidades de consumo solicitará las cantidades pertinentes de acuerdo con los valores unitarios establecidos con el proveedor, sin que sobrepase el presupuesto asignado para el total de la compra.

NOTA 2: Todos los materiales deberán ser entregados al MUNICIPIO DE MANIZALES con un periodo 2 meses, una vez suscrita el acta de inicio, el cual se coordinará con el proveedor y supervisor del MUNICIPIO DE MANIZALES.

Todos los materiales y equipos suministrados por los proveedores, particulares o firmas de Contratistas al MUNICIPIO DE MANIZALES, deben ser nuevos, cumplir con las normas del RETILAP, ICONTEC, CIDET o internacionales, y con las especificaciones técnicas exigidas por EL MUNICIPIO DE MANIZALES.

Los grupos relacionados a continuación, corresponden al formulario del presupuesto oficial que se someterán los proponentes que pretendan participar en el proceso de SUBASTA INVERSA ELECTRÓNICA, en la fecha fijada dentro del proceso, para tales efectos:




PRESUPUESTO OFICIAL

	
	 
	 
	 
	 
	 

	FORMULARIO 1

	PRESUPUESTO OFICIAL -COSTO TOTAL

	“COMPRA  DE LA PANTALLA EXTERIOR DEL ESTADIO PALOGRANDE DEL MUNICIPIO DE MANIZALES.”

	PANTALLA LED 

	No.
	DESCRIPCION
	UND.
	CANTIDAD
	VALOR UNITARIO
	VALOR TOTAL                                

	 
	CABLES Y ALAMBRES
	 
	 
	 
	 

	1
	(PANTALLA LED 11,52x 6,72) (PIXEL PITCH 6.67mm)- (TECNOLOGIA LED PIXEL CONFIGURATION SMD2727
Surface - Mounted Device/ Dispositivo de montaje en superficie) -( DIRVE MODE CONSTANT CURRENT- PROCESADOR de Video Novastar VX600 - CONSOLA BODET)-(LED REFRESH RATE 7680 HZ)-( LED lifetime 100000 horas )- (BRILLO Brightness
10.000 NITS)
	GBL
	1,00
	 $ 950.000.000 
	 $                 950.000.000 

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	TOTAL DE COMPRA
	 $                 950.000.000 

	 
	VALOR TOTAL
	 $                 950.000.000 

	 
	 
	 
	 
	 
	 



Las siguientes especificaciones, establecen las características y requisitos técnicos a cumplir, así como los ensayos a los cuales deben ser sometidos los elementos solicitados por EL MUNICIPIO DE MANIZALES.

El proponente, deberá cumplir con las siguientes especificaciones técnicas: Se encuentra en anexo.
Además, se deberá anexar la ficha técnica de los elementos ofertados.

NOTA 3: Para la entrega se coordinará y deberán ser entregados en las instalaciones de la Secretaria Del Deporte en un plazo no mayor al plazo contractual, una vez se haga la solicitud de pedido.


6. ANÁLISIS DE RIESGO.

Se tipifica como riesgo que pueda afectar el cumplimiento del contrato y el equilibrio económico, los siguientes: 

	No. 
	Clase
	Fuente
	Etapa
	Tipo
	DESCRIPCIÓN
(Qué puede pasar y cómo puede ocurrir)
	

Consecuencia de la Ocurrencia del evento.
	Probabilidad
	Impacto
	Calificación Total
	Categoría
	Responsable

	1
	General
	Interno
	Planeación
	Operacional
	Se presenta cuando la definición de la necesidad y el objeto establecido en el estudio previo, no se ajusta a la modalidad de selección aplicable. 
	
Retrasos en la revisión y ajuste del estudio previo por parte del funcionario a cargo del tema y aprobación del mismo 
	Probable
	Menor 
	Alta
	Alto
	Municipio

	2
	General
	Externo
	Selección
	Operacional
	Se presenta cuando en el mercado no existe suficiente oferta de profesionales que cumplan con el perfil requerido para la ejecución del contrato
	
Retraso en el proceso de selección del contratista, que afecta la satisfacción de la necesidad

	Raro
	Menor
	Baja
	Baja
	Contratista

	3
	General
	Externo
	Ejecución
	Operacional
	Ocurre cuando se presentan fallas en la disponibilidad del sistema de contratación pública SECOP
	
Retraso o incumplimiento de los plazos legales para la publicación de los actos y documentos derivados de los procesos de contratación

	Raro
	Menor
	Menor
	Bajo
	Contratista

	4
	General
	Externo
	Ejecución
	Operacional
	Ocurre cuando se presentan retrasos o incumplimientos en la entrega de los elementos y accesorios requeridos a cargo del contratista con ocasión de la ejecución del contrato.
	
Afectación de la ejecución del contrato, satisfacción de la necesidad y posible incumplimiento de las obligaciones y actividades pactadas en el contrato.


	Posible
	Mayor
	Alta
	Alta
	Contratista

	5
	General
	Interno
	Ejecución
	Operacional
	Ocurre cuando se presentan demoras por parte de la entidad en las aprobaciones previas de los productos y / o informes desarrollados por el contratista.
	Afecta el cumplimiento de las obligaciones del contratante a cargo del supervisor del contrato, relacionados con la aprobación de productos o informes y genera retraso en el trámite de los pagos a favor del contratista
	Posible
	Mayor
	Alto 
	Alto
	Municipio

	6
	General
	Externo
	Ejecución
	Financiero
	Se presenta por la situación de cualquier emergencia sanitaria que ocasiona dificultades de tipo económico y social, las cuales inciden en la normal ejecución del contrato.
	Dificultades para el desarrollo y ejecución del contrato.
	Posible
	Mayor
	Alto 
	Alto
	Municipio







7. ANÁLISIS DE MERCADO Y ELABORACIÓN DEL PRESUPUESTO:

Para el análisis de Mercado, el equipo estructurador tuvo en cuenta los siguientes aspectos:
· Estimación de las cantidades y características de los materiales necesarios para implementar el diseño de iluminación desarrollado.
· Las cotizaciones de proveedores del sector eléctronico.
· Costos de estampillas, legalización, impuestos, utilidades, e.t.c.


Con el fin de mitigar los riesgos presentados se realizará el pago una vez se certifique por parte del supervisor el cumplimiento del objeto contractual.

Manizales, marzo 2025





DIEGO FERNANDO ESPINOSA BENJUMEA 	                CLAUDIA MARCELA CARDONA MEJIA
Secretario de Despacho                                                              Secretaria de Despacho
Secretaría del Deporte                                                                Secretaría de Infraestructura
		



JHON MISAEL TORRES RAMÍREZ
Profesional Universitario
Secretaría de Infraestructura
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