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PROCESO GESTION DEL TALENTO HUMANO
FORMATO INFORME MENSUAL EJECUCION CONTRACTUAL

Girén, 20 de Agosto de 2020

Sefior

SANTIAGO LOZADA GARCES

SUPERVISOR(A) CONTRATO No. CO1.PCCNTR.1371357
Coordinador Académico- Articulacion con la educacién media
Poblaciones especiales y Seguimiento a la etapa productiva
Centro Industrial de Mantenimiento Integral

Ciudad

Asunto: Informe mensual de ejecucion contractual Mes de Agosto
del afo 2020

Referencia: No. CO1.PCCNTR.1371357 del afio 2020

LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ, identificado con la cédula de ciudadania No. 91.538.394 de Bucaramanga, en mi
calidad de Contratista del SENA — Centro Industrial de Manteniento Integral, en instructor de Calidad, en cumplimiento del
Contrato de Prestacion de Servicios de la referencia, a continuacion presento el Informe de actividades realizadas en el mes
objeto de cobro.

Valor y forma de Pago: Valor total de TREINTA Y SEIS MILLONES CIENTO VEINTISIETE MIL SEISCIENTOS SESENTA' Y
SIETE PESOS M/CTE ($36.127.667). Esta suma sera pagada por el SENA al contratista de la siguiente manera: a) Un primer
pago proporcional a los dias ejecutados en Febrero de 2020. b) Nueve (9) pagos iguales por los meses de Marzo a Noviembre
de 2020, por valor de TRES MILLONES SEISCIENTOS SETENTA Y CUATRO MIL PESOS M/CTE. ($3.674.000). ¢) Un pago
final proporcional correspondiente a los dias ejecutados durante el mes de diciembre de 2020.

Plazo: Sera hasta el diecisiete (16) de diciembre de 2020.

OBJETO:
Prestar servicios profesionales de caracter temporal para impartir formacion titulada y complementaria como tutor
virtual en la familia de Calidad del Centro Industrial de Mantenimiento integral, vigencia 2020.

CLAUSULA 2

No Obligaciones Acciones realizadas Evidencias

-Carpeta de Plan de Trabajo y
Seguimiento de Agosto (Drive-
Compartido):
https://bit.ly/3iXtgUR

Participar en la planeacion de los procesos formativos de
1. acuerdo con los lineamientos institucionales, para el area PLAN DE CONTIGENCIA 2020
tematica del objeto contractual.

Participar cuando el centro de formacion lo requiera, en
jornadas de disefio y desarrollo curricular de programas
2 de Formacion Profesional Integral, conforme a las

. necesidades nacionales y a los lineamientos
institucionales requeridos para el area tematica objeto del
contrato

NO SE HA REALIZADO ACTIVIDAD DURANTE ESTE MES N.A.

SE EVALUARON LOS APRENDIZAJES PREVIOS Y EN TODAS LAS X .
ACTIVIDADES DE LAS FICHAS: -Carpeta de Evidencia de

-CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO Evaluacion gabererst_;fe_"ios (Drive-
Evaluar los aprendizajes previos correspondientes a las MENTALIDAD EMPRESARIAL, No. DE FICHAS: 2153815, 2153816, -ompartido):
- ¢ en https://bit ly/3]2CPSL
3. fichas asignadas, de acuerdo con los procedimientos, 2153817, 2153818
plazos y herramientas tecnologicas que la entidad defina. | _AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001, No. DE FICHAS: -Carpeta de Evidencia de Centro de
2172182, 2172183, 2134434, 2134436 Calificaciones Previos (Drive-

Compartido): https://bit.ly/3hj4IF|
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SE IMPARTIO FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL EN LAS FICHAS:
-CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO I: -Carpeta de Evidencia de Reporte
MENTALIDAD EMPRESARIAL, No. DE FICHAS: 2153815, 2153816, de Horas de Sena Sofia Plus
2153817, 2153818 (Drive-Compartido):
-AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001, No. DE FICHAS: https:/bit.ly/31cnOrm
2172182, 2172183, 2134434, 2134436
Ejecutar la formacion profesional integral de acuerdo con -Carpeta de Evidencia de Anuncios
4. el curriculo, desarrollo curricular y proyecto formativo de (Drive-Compartido):
los programas del area tematica objeto del contrato. https://bit.ly/3iVVCPq
-Carpeta de Evidencia Mensajeria
Interna Territorium (Drive-
Compartido):
https:/bit.ly/3iRd7jY
SE IMPARTIO FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL EN LAS FICHAS:
-CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO I: -Carpeta de Evidencia de Foros
MENTALIDAD EMPRESARIAL, No. DE FICHAS: 2153815, 2153816, (Drive-Compartido):
Aplicar segun la modalidad, estrategias de ensefianza, 2153817, 2153818 https://bit.ly/3g93ZFC
5. aprendizaje, seguimiento y evaluacion de acuerdo a los -AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001, No. DE FICHAS:
lineamientos pedagogicos y metodoldgicos de la entidad. 2172182, 2172183, 2134434, 2134436 -Carpeta de Evidencia de Sesiones
en Linea: (Drive-Compartido):
https://bit.ly/2FHeVOG
-Carpeta de Evidencia de CURSO
Participar cuando el centro de formacién lo requiera, en NSCL_240201056_Orientar
6- proyectos de investigacion técnica y/o pedagégica para Participacion en la certificcion de la norma: NSCL_240201056_Orientar formacion presencial de acuerdo
fortalecer el proceso de formacion del area tematica formacion presencial de acuerdo con procedimientos técnicos y normativa. con procedimientos técnicos y
objeto del contrato. normativa(Drive-Compartido):
https:/bit.ly/2Eq8UEL
-Carpeta de Evidencia de Reporte
Emitir juicio valorativo sobre el nivel de cumplimiento de SE REALIZO UN PROCESO DE CIERRE EN LA PLATAFORMA SENA de Juicios Evaluativos (Drive-
los resultados de aprendizajes de las competencias del SOFIA PLUS EN LAS FICHAS: Compartido): https://bit.ly/31bEg2r
7. programa, adquiridos por los aprendices en el desarrollo -CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO I:
de su formacién, aplicando los procedimientos, plazos y MENTALIDAD EMPRESARIAL, No. DE FICHAS: 2153815, 2153816, -Carpeta de Evidencia de Reporte
herramientas tecnolégicas que la entidad defina. 2153817, 2153818 de Cierre en Formato Cimi (Drive-
Compartido):
https://bit.ly/31jdCOp
Entregar los soportes del procedimiento de Ingreso de
aprendices al programa de formacion tales como: Ficha de
8. matricula; fotocopia del documento de identidad, y/o NO SE HA REALIZADO ACTIVIDAD DURANTE ESTE MES N.A.
requisitos definidos en el disefio curricular, cuando ejecute
formacién complementaria
Registrar, verificar y hacer seguimiento oportuno en el
Setema ddee|;nl:fg;$:§:gg ;::jes'?oneaﬁ“;gf‘edgrgf:;“;i;’:{: I;z -SE_ASOCIARON LOS APRENDICES DE LAS FICHAS: -AUDITORIA ~Carpeta de Evidencias de
L - . ) - INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001, No. DE FICHAS: 2172182, Asociacion de Aprendices (Drive-
siguientes actividades: a). Verificando que la totalidad de 2172183, 2134434, 2134436 Compartido):
los aprendices seleccionados y matriculados queden en ’ ’ it partico):
ese estado. b). Registrando juicios evaluativos del https://bit.ly/3Y9YPd
9. reconocimieﬁto -de aprendizajes previos, los juicios -INFORME DE APRENDICES EN RIESGO QUE GENERARON
evaluativos, rutas de aprendizaje, para Ios’ beneficiarios GANCELACIONES FICHAS: -Carpeta de Evider}cias de‘
nuevos rei}\tegrados o trasladados ¢). Comunicando al -CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO I: Novedad de Cancelamiento (Drive-
Coordinador  Académico oportun.am-ente anomalias MENTALIDAD EMPRESARIAL, No. DE FICHAS: 2153815, 2153816, Compartido):
. ) ) ) ' | 2153817, 2153818. https://bit.ly/31bc5t4
inconsistencias, novedades de aprendices y hallazgos en
el registro de la informacion.
Participar cuando el centro lo requiera en el proceso de
10. seleccion, disefio de talleres e instrumentos que alimenten NO SE REALIZA ACTIVIDAD EN EL MES N.A.
los bancos de pruebas para la seleccion de aprendices.
Publicaciéon Normas de Convivencia en la plataforam TERRITORIUM en:
-CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO I: Carpeta de Evidencias de Normas
11 Aplicar y hacer cumplir el reglamento del aprendiz, asi MENTALIDAD EMPRESARIAL, No. DE FICHAS: 2153815, 2153816, de Convivencias: (Drive-
: como el manual de convivencia del Centro de Formacion. 2153817, 2153818 Compartido):
-AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001, No. DE FICHAS: https://bit.ly/2E9G4ZG
2172182, 2172183, 2134434, 2134436
Apoyar procesos de Registro calificado para los programas
12. en nivel tecndlogo del area tematica objeto del presente NO SE REALIZA ACTIVIDAD EN EL MES N.A.
contrato, cuando el centro lo requiera.
Acatar los lineamientos del Sistema Integrado de Gestion
13. y el Sistema de Seguridad de Salud en el Trabajo y asistir NO SE REALIZA ACTIVIDAD EN EL MES N.A.
a las convocatorias que el centro programa.
-Carpeta de Evidencias de
14 Apoyar al centro de formacion cuando este lo requiera, en Se compartio por diferentes medios digitales la bolsa corporativa de cursos Promocién Cursos Virtuales CIMI
. la promocién del portafolio de servicios. de complementaria virtual CIMI. (Drive-Compartido):
https://bit.ly/329uwOv
Realizar seguimiento en la etapa productiva a los a los
15. aprendices que le sean asignados, cuando el centro de NO SE REALIZA ACTIVIDAD EN EL MES N.A.
formacion lo requiera.
Responder por los bienes y elementos puestos a su
16. disposicion para el cumplimiento del objeto del contrato y NO SE REALIZA ACTIVIDAD EN EL MES N.A.
una vez finalizado, quedar a paz y salvo con el Aimacén.
Aplicar al proceso de certificacion de la norma de
competencia “ORIENTAR PROCESOS FORMATIVOS
CON BASE EN LOS PLANES DE FORMACION
CONCERTADOS, o la actualizacion.
“ORIENTAR FORMACION PRESENCIAL DE AGUERDO Certificado entregado en los soportes para el proceso de contratacion en el -Carpeta de Evidencias de
17. CON PROCEDIMIENTO TECNICO Y NORMATIVO" 0 en | “STHoFE0 81T ge 2050 P p P! Certificado (Drive-Compartido):
su defecto debera aplicar al proceso de certificacion de la https://bit.ly/2YiS01U
norma y aportar el respectivo certificado de aprobacion, o
la evidencia de la inscripcién efectiva a mismo, al informe
de ejecucion contractual, con plazo méaximo a julio 31 de
2020.
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Acompaniar a los aprendices a las actividades que se
18. encuentren planeadas por el equipo de Bienestar al NO SE REALIZA ACTIVIDAD EN EL MES N.A.
Aprendiz
Apoyar y acompanar los procesos de autoevaluacion de
19. programas de formacién en nivel tecndlogo del Centro de NO SE REALIZA ACTIVIDAD EN EL MES N.A.
Formacion.
Participar en las labores de montaje y puesta en marcha de
20. equipos y maquinaria utilizados en la Formacion NO SE REALIZA ACTIVIDAD EN EL MES N.A.
Profesional Integral.
Asistir y participar activamente en las reuniones
21. programadas por la(s) red(es) de conocimiento propias del NO SE REALIZA ACTIVIDAD EN EL MES N.A.
Centro de Formacién a las cuales sea invitado
Se realizaron sesiones en linea para los cursos:
-CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO I: _Carpeta de Evidencias de
2 Participar en reuniones y/o transferencias técnicas y/o MENTALIDAD EMPRESARIAL, No. DE FICHAS: 2153815, 2153816, Sesﬁ)nes en linea (Drive-
" | pedagdgicas 2153817, 2153818 | o artido): https://bitiv/2EiZbAc
-AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001, No. DE FICHAS: ’ —
2172182, 2172183, 2134434, 2134436
Se ejecuto la formacion profesional integral en los cursos:
) . ) ) . -CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO I: ] ’
2 E‘Jecutar la formgmon prqfesmnal integral en I0§ dlferpntes MENTALIDAD EMPRESARIAL. No. DE FICHAS: 2153815, 2153816, -(?ar‘peta de EV|denC|as dg }

. niveles y modalidades (titulada, complementaria y virtual) 2153817, 2153818 Seguimiento (Drive-Compartido):

que programe el Centro de Formacion. “AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001, No. DE FICHAS: https://bit.ly/3al3Vvf
2172182, 2172183, 2134434, 2134436.
Se utilizo el LMS institucional como apoyo a la formacién en los cursos:
-CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO I: _Carpeta de Evidencias de
24 Utilizar el LMS Institucional como apoyo a la formacién en MENTALIDAD EMPRESARIAL, No. DE FICHAS: 2153815, 2153816, Se uimiZnto (Drive-Compartido):
. cualquiera de las estrategias institucionales. 2153817, 2153818 9 hitos://bit | /33I3V\£)f .
-AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001, No. DE FICHAS: nitps ol yfSalovil
2172182, 2172183, 2134434, 2134436.
Cumplir con los lineamientos de orientacion del desempefio
del instructor en ambientes virtuales de aprendizaje, de -Carpeta de Evidencias de Informe
25 acuerdo a lo establecido en el aplicativo compromISO — Se siguieron los lineamientos de la formacion virtual V-3. Se evidencia en el Final del Instructor (Drive-

. Guia Orientacién Formacion ambientes virtuales de informe final del instructor. Compartido):
aprendizaje (Aplica para instructores que apoyan formacion https://bit.ly/3aGqrVi
virtual).

2 Participar en las actividades de induccién y reinduccion que NO SE REALIZA ACTIVIDAD EN EL MES NA
| sean requeridas por el centro de formacion. o
Apoyar cuando sera requerido por la entidad, los procesos
27. | de investigacion, desarrollo tecnolégico e innovacion, |\ gE REALIZA ACTIVIDAD EN EL MES NA.
cooperacion técnica nacional e internacional en los que el
Centro participe, dentro y fuera del pais
Realizar técnicamente cuando sea requerido por la
Entidad, la identificacion, estructuracion y definicion de las
08, | especificaciones técnicas de los bienes y servicios |\ gE pEALIZA ACTIVIDAD EN EL MES NA.
necesarios para el cumplimiento de la mision institucional y
apoyar la planeacion de los procesos contractuales de la
Entidad
Realizar cuando sea requerido por la Entidad la verificacion
2. y evaluacién técnica o econémica de las propuestas que se |\~ or REALIZA ACTIVIDAD EN EL MES NA.
reciban dentro de los procesos de contratacion de la
Entidad.
En aplicacion de la Ley 1474 de 2011, realizar cuando sea
30. requerido por la entidad el apoyo a la Supervision de los NO SE REALIZA ACTIVIDAD EN EL MES NA.
contratos que celebre el SENA, de acuerdo con el Manual
de Supervision del SENA vigente.
-Carpeta de Evidencias de Informe
Informe mensual de Ejecucion mensual de Ejecucién formato
GTH-F062 V06 (Drive-Compartido):
- formato GTH-F062 V06 e
Atender oportunamente los requerimientos que haga el . . . https://bit.ly/2E4evkC
. . Formatos Plan de trabajo contingencia
31. supervisor del contrato y presentar informes mensuales de L
B " COVID, Seguimiento al Plan de . .
la ejecucion del contrato. . " . -Carpeta de Evidencias de Formato
trabajo Contingencia COVID. Informe Plan de Conti a (Dri
Final Mensual Instructor. an de ontlnggnma (Drive-
Compartido):
https://bit.ly/34havru
30 La§ demas necesarias para el cabal cumplimiento del NO SE REALIZA ACTIVIDAD EN EL MES NA.
objeto contractual.

A continuacién relaciono los desplazamientos que realicé previo a la presentacion de este informe. Una vez finalizado cada
desplazamiento presenté al ordenador del gasto el informe en el Formato Informe Legalizacion Desplazamiento Contratista GTH-
F-087, en el que se describieron las actividades desarrolladas y los resultados de cada desplazamiento. Cada informe cuenta

con el visto bueno del Supervisor.

Se lista a continuacién el soporte de la legalizacion de los desplazamientos realizados, los cuales forman parte integral del

presente informe de ejecucién contractual.
FECHAS DE DESPLAZAMIENTOS
ITEM |[No DE LA ORDEN DE |LUGAR DE
VIAJE DESPLAZAMIENTO INICIO FINALIZACION
1. N.A. N.A. N.A. N.A.
www.sena.edu.co
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Nota 1: Por cada desplazamiento que haya realizado el contratista, adjuntara el respectivo informe que la soporte. En caso de
haber realizado el desplazamiento en fecha posterior a la presentacion del informe de ejecucién contractual, debera reportarlo
en el siguiente informe de ejecucién contractual.

Para el tramite de la cuenta me permito adjuntar: Documentos enunciados como evidencias del cumplimiento de las obligaciones
contractuales y los desplazamientos realizados y fotocopia de la planilla- recibo de pago de aportes a salud y pensién, No Planilla:
9409186758 expedida por APORTES EN LINEA correspondiente al mes de JULIO del afio 2020. (Decreto Ley 2106 de 2019 —
“ Decreto Ley Antitramites”)

Evidencias en (4) folios

Cordialmente,

LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
Contratista
C.C. No. 91.538.394 de Bucaramanga

Recibi a satisfaccion:

SANTIAGO LOZADA GARCES

Supervisor(a) contrato No. CO1.PCCNTR.1371357

Coordinador Académico - Articulacion con la educacion media Poblaciones especiales y Seguimiento a la etapa
productiva.

www.sena.edu.co
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PLAN DE TRABAJO INSTRUCTORES
CENTRO INDUSTRIAL DE MANTENIMIENTO INTEGRAL

. . Activiades de aprendizaje Activiades de aprendizaje
Programa Instructor  Guia de aprendizaje

Evidencias/o Producto (Ubicacién

(Del 1 al 18 de AGOSTO) (Del 19 al 31 de AGOSTO) Metodologfa de trabajo HeoamicHa de evidencia)

Fecha de Entrega

-impartir formacién virtual (creacién y publicacién deanuncios,

CATEDRA VIRTUAL s Guias de participacién y ret i6n deforos, 6ny ret
de evid 5 5 . P
NS LUIS EDUARDO [aprendizajevienen en el| EEVERE s SHEACiny BEOSTARac T 0oy finea s Impartir formacin en ambientes Fecha de finalizacion de las
MODULO I: - 2153815 TOSCANO curso semillaparacada| los correosdel 2 2 mi correo NA virtuales segun la guia de actividad de LMS territorium https://uri2.cltRUss fichas en SENA SOFIA PLUS:
: q 8
MENTALIDAD HERNANDEZ ::‘ao:e\asacuvldades " duco aprendizaje del curso semilla 18 de AGOSTO de 2020
EMPRESARIAL “ Cierrede Ficha Virtual: Consolidacion final en el centro de calificaciones,
asignacion dejuicios evaluativos SENA SOFIA PLUS.
CATEDRA VIRTUAL Lo Guias de -Impartir formacién virtual (creacion y publicacién de anuncios,
e LUIS EDUARDO [aprendizajevienen en el [P €IP2C10n ¥ retrozli deforos, | rretroslimentacion Impartir formacién en ambientes Fecha de finalizacién de las
T | 2153815 | TOSCANO | cursosemillaparacada . . VPre g NA virtuales segin la guia de actividad de |LMS territorium https://uri2 cltRUss fichas en SENA SOFIA PLUS:
MODULO I: A electrénicos con informacion alos aprendices).
HERNANDEZ | unadelasactividades . . aprendizaje del curso semilla 18 de AGOSTO de 2020
MENTALIDAD dolos cursos virtuales. | los correos de | dicesq igen ami correo
EMPRESARIAL institucional: luistoscano@misena.edu.co
CATEDRA VIRTUAL Lo Guias de -Impartir formacién virtual (creacion y publicacién de anuncios,
DEJE;‘ESQKQ,E:_TO LUIS EDUARDO (aprendizajevienen en el Eamflpamn Vc:;mdn de,foms' HZ:EMO decorreos Impartir formacion en ambientes Fecha de finalizacién de las
T | 2153815 | TOSCANO | cursosemillaparacada . . VPre . NA virtuales segin |2 guia de actividad de |LMS territorium https://uri2 cltRUss fichas en SENA SOFIA PLUS:
MODULO I: 7 >l electrénicos con informacion alos aprendices).
HERNANDEZ | unadelasactividades . . aprendizaje del curso semilla 18 de AGOSTO de 2020
MENTALIDAD delos cursos virtuales. R los correosdels dices q gen ami correo
EMPRESARIAL

institucional: luistoscano@misena.edu.co

CATEDRA VIRTUAL -Impartir formacién virtual (creacion y publicacién de anuncios,

Las Guiasde o : :
NS LUIS EDUARDO [aprendizajevienen en o[ P2"1cIP2cIon vretroalimentcion de foros caificaciony retroalimentacion Impartir formacin en ambientes Fecha de finalizacién de las
- 2153815 TOSCANO | curso semilla para cada | €V/G€N¢!as creacion y programacion de sesiones en linea, envio de corr NA Virtuales segtin la guia de actividad de [LMS territorium https://url2.cltRUss fichas en SENA SOFIA PLUS:
MODULO I: electronicos con informacion alos aprendices). bttps/ur2.clARUss
HERNANDEZ | unadelasactividades aprendizaje del curso semilla 18 de AGOSTO de 2020
MENTALIDAD it | & los correos del dices que dirigen ami correo
EMPRESARIAL

institucional: luistoscano@misena.edu.co




AUDITORIA INTERNA

LUIS EDUARDO

Las Guiasde
aprendizajevienen en el

-Asociacién delos aprendices a la ruta de aprendizaje en la plataforma sena
sofiaplus

y 6n del ualenla

territorium (cronograma, deactividades, di ilidad de
cada contenido y creacién de los mismos en los espacios regeridos,
verificacién de funcionamiento de enlacesy en general delas diferentes

Impartir formacién en ambientes

Fecha de finalizacién de las

DE CALIDAD-NTC | 2172182 | TOSCANO |cursosemillaparacada NA peneacion deTancionam ent Virtuales segin Ia guia de actividad de |LMS territorium https://url2.cltRUss fichas en SENA SOFIA PLUS:
1SO 9001 HERNANDEZ | unadelasactividades ] - . aprendizaje del curso semilla 15 DE SEPTIEMBRE DE 2020
-Impartir formacién virtual (creacién y publicacién de anuncios,
delos cursos virtuales
participacion y retroalimentacién deforos, califcacion y
, creaciony
linea,envio e correos lectronicoscon iformacion los aprendices).
los correos de s di i amicorreo
institucional: luistoscano@misena.edu.co
del dicesalaruta Ia plataforma sena
sofia plus
i y 6n del ambi tual enla
Las Guias de cada :(L'n‘ln"udcycreacmn de\osm\smcs::\osespamos reqeridos, « oL
AUDITORIA INTERNA LUIS EDUARDO |aprendizaje vienen en el o e rent Impartir formacion en ambientes Fecha de finalizacién de las
DECALIDAD-NTC | 2172183 | TOSCANO | cursosemillaparacada NA e e Y Virtuales segin Ia guia de actividad de |LMS territorium https://url2.cltRUss fichas en SENA SOFIA PLUS:
1SO 9001 HERNANDEZ | unadelasactividades ! oo . . ) aprendizaje del curso semilla 15 DE SEPTIEMBRE DE 2020
Impartir formacion virtual (creacién y publicacién de anuncios,
delos cursos virtuales ! : :
participaciény retroalimentacién de foros, calificacién y
retroalimentacién de evidencias, creacion y programacién de sesiones en
linea, envio dec on al
R los corr igen ami correo
institucional: luistoscano@misena.edu.co
-Asociacién de los aprendices ala ruta de aprendizaje en la plataforma sena
sofiaplus
i v 6n del ambi tualenla
, di idad de acti isponibilidad de
Las Guias de cada :omemdoycreac.on de los mismos en los espacios reqeridos, N,
AUDITORIA INTERNA LUIS EDUARDO |aprendizajevienen en el AR e e s rent Impartir formacion en ambientes Fecha de finalizacién de las
DECALIDAD-NTC | 2134434 | TOSCANO | cursosemillaparacada NA e o e Virtuales segiin la guia de actividad de |LMS territorium https://url2.cltRUss fichas en SENA SOFIA PLUS:
1SO 9001 HERNANDEZ | unadelasactividades ! ourse - . ) aprendizaje del curso semilla 15 DE SEPTIEMBRE DE 2020
de los cursos virtuales. -Impvamr lo’rmacmn virtual (crea’c\on y publicacién d? anuncios,
participacién y retroalimentacién de foros, calificacién y
retroalimentacin de evidencias, creacidn y programacién desesiones en
linea, envio de cor al
los corr ami correo
institucional: luistoscano@misena.edu.co
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TIEMPO ACT. APOYO A LA FORMACION

INSTRUCTOR: LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ

CENTRO DE
FORMACION: CENTRO INDUSTRIAL DE MANTENIMIENTO INTEGRAL

FECHA INICIAL: 01/08/2020 00:00:00
FECHA FINAL:  31/08/2020 23:59:59

ACTIVIDADES ACADEMICAS

FICHA 2153815 - CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -
DE APRENDIZAJE: MODULO I: MENTALIDAD EMPRESARIAL

DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  SEGUN PLAN ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y
VENTAS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y MEJORAMIENTO DE LAS ORGANIZACIONES

DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL
MERCADO Y LA COMUNICACION

ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES DE TIEMPO Y COMPORTAMIENTO DEL MERCADO

IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR RESPECTO A LAS OPORTUNIDADES Y AMENAZAS QUE
PRESENTA EL ENTORNO.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 24,00

FICHA 2172184 - AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001
DE APRENDIZAJE:

DETERMINAR LOS SISTEMAS DE GESTION SEGUN EL
MARCO ESTRATEGICO.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

20/08/20 08:00 AM Page 1 of 5



DESARROLLAR EL PROCESO DE PLANIFICACION Y PREPARACION DE LAS AUDITORIAS INTERNAS, SEGUN LO ESTIPULADO EN EL
SISTEMA DE GESTION DE CALIDAD DE LA ORGANIZACION.

ESTABLECER ACCIONES DE MEJORA BASADO EN LOS RESULTADOS PRESENTADOS EN EL INFORME DE LA AUDITORIA INTERNA.

RECONOCER LAS GENERALIDADES DE LA AUDITORIA INTERNA EXPRESADAS EN LAS NORMAS ISO 9000 E ISO 19011, PARA LA
IMPLEMENTACION DE AUDITORIAS EN UN SISTEMA DE GESTION DE CALIDAD.

REVISAR LA APLICACION DE LOS PASOS A SEGUIR EN LA REALIZACION DE LA AUDITORIA INTERNA DE LA ORGANIZACION.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 18,00
FICHA 2153817 - CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -
DE APRENDIZAJE: MODULO I: MENTALIDAD EMPRESARIAL

DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN PLAN ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y
VENTAS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y MEJORAMIENTO DE LAS ORGANIZACIONES

DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL
MERCADO Y LA COMUNICACION

ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES DE TIEMPO Y COMPORTAMIENTO DEL MERCADO

IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR RESPECTO A LAS OPORTUNIDADES Y AMENAZAS QUE
PRESENTA EL ENTORNO.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 24,00
FICHA 2153816 - CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -
DE APRENDIZAJE: MODULO I: MENTALIDAD EMPRESARIAL

DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN PLAN ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y
VENTAS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y MEJORAMIENTO DE LAS ORGANIZACIONES
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DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL
MERCADO Y LA COMUNICACION

ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES DE TIEMPO Y COMPORTAMIENTO DEL MERCADO

IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR RESPECTO A LAS OPORTUNIDADES Y AMENAZAS QUE
PRESENTA EL ENTORNO.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 24,00

FICHA 2172195 - AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001
DE APRENDIZAJE:

DETERMINAR LOS SISTEMAS DE GESTION SEGUN EL
MARCO ESTRATEGICO.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DESARROLLAR EL PROCESO DE PLANIFICACION Y PREPARACION DE LAS AUDITORIAS INTERNAS, SEGUN LO ESTIPULADO EN EL
SISTEMA DE GESTION DE CALIDAD DE LA ORGANIZACION.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

ESTABLECER ACCIONES DE MEJORA BASADO EN LOS RESULTADOS PRESENTADOS EN EL INFORME DE LA AUDITORIA INTERNA.

RECONOCER LAS GENERALIDADES DE LA AUDITORIA INTERNA EXPRESADAS EN LAS NORMAS ISO 9000 E ISO 19011, PARA LA
IMPLEMENTACION DE AUDITORIAS EN UN SISTEMA DE GESTION DE CALIDAD.

REVISAR LA APLICACION DE LOS PASOS A SEGUIR EN LA REALIZACION DE LA AUDITORIA INTERNA DE LA ORGANIZACION.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 18,00
FICHA 2153818 - CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -
DE APRENDIZAJE: MODULO I: MENTALIDAD EMPRESARIAL

DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN PLAN ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y
VENTAS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y MEJORAMIENTO DE LAS ORGANIZACIONES

DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL
MERCADO Y LA COMUNICACION
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ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES DE TIEMPO Y COMPORTAMIENTO DEL MERCADO

IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR RESPECTO A LAS OPORTUNIDADES Y AMENAZAS QUE
PRESENTA EL ENTORNO.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 24,00

FICHA 2172183 - AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001
DE APRENDIZAJE:

DETERMINAR LOS SISTEMAS DE GESTION SEGUN EL
MARCO ESTRATEGICO.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DESARROLLAR EL PROCESO DE PLANIFICACION Y PREPARACION DE LAS AUDITORIAS INTERNAS, SEGUN LO ESTIPULADO EN EL
SISTEMA DE GESTION DE CALIDAD DE LA ORGANIZACION.

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

ESTABLECER ACCIONES DE MEJORA BASADO EN LOS RESULTADOS PRESENTADOS EN EL INFORME DE LA AUDITORIA INTERNA.

RECONOCER LAS GENERALIDADES DE LA AUDITORIA INTERNA EXPRESADAS EN LAS NORMAS ISO 9000 E ISO 19011, PARA LA
IMPLEMENTACION DE AUDITORIAS EN UN SISTEMA DE GESTION DE CALIDAD.

REVISAR LA APLICACION DE LOS PASOS A SEGUIR EN LA REALIZACION DE LA AUDITORIA INTERNA DE LA ORGANIZACION.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 18,00

FICHA 2172182 - AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001
DE APRENDIZAJE:

DETERMINAR LOS SISTEMAS DE GESTION SEGUN EL
MARCO ESTRATEGICO.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DESARROLLAR EL PROCESO DE PLANIFICACION Y PREPARACION DE LAS AUDITORIAS INTERNAS, SEGUN LO ESTIPULADO EN EL
SISTEMA DE GESTION DE CALIDAD DE LA ORGANIZACION.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

ESTABLECER ACCIONES DE MEJORA BASADO EN LOS RESULTADOS PRESENTADOS EN EL INFORME DE LA AUDITORIA INTERNA.

RECONOCER LAS GENERALIDADES DE LA AUDITORIA INTERNA EXPRESADAS EN LAS NORMAS ISO 9000 E ISO 19011, PARA LA
IMPLEMENTACION DE AUDITORIAS EN UN SISTEMA DE GESTION DE CALIDAD.
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REVISAR LA APLICACION DE LOS PASOS A SEGUIR EN LA REALIZACION DE LA AUDITORIA INTERNA DE LA ORGANIZACION.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 18,00

TOTAL HORAS ACTIVIDADES ACADEMICAS: 168,00

EVENTOS DE DIVULGACION TECNOLOGICA - EDT's

FICHA FECHA INICIO FECHA FINAL EVENTO HORAS

TOTAL TIEMPO EDT's: 0,00

ACTIVIDADES ADICIONALES

FECHA INICIAL FECHA FINAL ACTIVIDAD HORAS

TOTAL ACTIVIDADES ADICIONALES: 0,00

INSTRUCTOR: LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ

CENTRO DE
FORMACION: CENTRO INDUSTRIAL DE MANTENIMIENTO INTEGRAL
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INFORME DE EJECUCION PLAN ACADEMICO DE CONTINEGENCIA

1. GRUPOS ATENDIDOS ENTRE EL 1Y EL 31 DE AGOSTO DE 2020:

e 2153815 - CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO I: MENTALIDAD

EMPRESARIAL.

e 2153816 - CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO I: MENTALIDAD

EMPRESARIAL.

e 2153817 - CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO I: MENTALIDAD

EMPRESARIAL.

e 2153818 - CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO I: MENTALIDAD

EMPRESARIAL.

e 2172182 - AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001
e 2172183 - AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001
e 2134434 - AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001
e 2134436 - AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001

2. ANALISIS DE MI ACCION PEDAGOGICA

¢ Qué hice?

¢ Qué resultados alcancé?

¢Qué dificultades se
presentaron?

Asociacion de los
aprendices a la ruta de
aprendizaje en la
plataforma SENA SOFIA
PLUS

Genere el acceso de los aprendices a sus cursos
virtuales.

Los aprendices solo se
pudieron visualizar en
SENA SOFIA PLUS el
mismo dia que iniciaba el
curso.

Alistamiento y adecuacién
del ambiente virtual en la
plataforma territorium

Disponibilidad de actividades, disponibilidad de
cada contenido y creacion de los mismos en los
espacios reqeridos, verificacion de
funcionamiento de enlaces y en general de las
diferentes herramientas del curso virtual.

La plataforma Territorium es
muy “lenta” y tiene muchas
inconsistencias técnicas.

Impartir formacion virtual

Creacion y publicaciéon de anuncios,
participacion y retroalimentacion de foros,
calificacion y retroalimentacion de evidencias,
creacion y programacion de sesiones en linea,
envio de correos electronicos con informacion a
los aprendices

La plataforma Territorium es
muy “lenta” y tiene muchas
inconsistencias técnicas.

Responder Correo
institucional:
luistoscano@misena.edu.co

Brindar una retroalimentacién oportuna a todas
las inquietudes planteadas por los aprendices.
Seguir los lineamientos e indicaciones
impartidas por mis supervisores del CIMI - SENA

NA

Cierre de Formacion Virtual

Consolidacién de calificaciones finales, creacién
de carpetas de cierre en territorium con informes
finales, creacion de anuncios y correos para
aprendices con informacion referente a
descargar el certificado y listado de aprendices
que aprueban el curso, asignacion de juicios
evaluativos en SENA SOFIA PLUS.

La plataforma
TERRITORIUM no
descarga el centro de
calificaciones
correctamente.

no: 018000 910270

o: 018000 910682

© f v ©

@SENAcomunica

GC-F-005V. 05

www.sena.edu.co
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3. TECNOLOGIAS DE LA INFORMACION Y LA COMUNICACION UTILIZADAS
LMS territorium, zoom, senasofiaplus.edu.co, correo electronico @misena

4. EVIDENCIAS DE TRABAJO

e https://url2.cl/tRUss

GC-F-005V. 05

Linea de atencién al ciudadano: 018000 910270 f L 4 o

Linea de atencién al empresario: 018000 910682 @SENAcomunica www.sena.edu.co
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O Palabras Clave:  Buscar clase por nombre
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& Instructor
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& Instructor
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o= Sin cédigo
Ficha : 2153815

1
ﬁ E n LUIS EDUARDO TOSCANO
=







@ Edicién de contenidos
Métricas de Encuestas
& Foros

© Evidencias

EJ SCORM

B Sesion en linea

B Evaluaciones

A Wikis

9 Asistencia

& Galeria

& Chat

o Competencias

22 Portafolio de Evidencias
o Gamificacion

B Enlaces

& Centro de Calificaciones
# Grupo

® Proyectos

= Rubricas

® Blogs

® Seguimiento

@& Configuracién

Colaboradores
LUIS EDUARDO
TOSCANO
HERNANDEZ
2 Instructor

¢ Hipervinculo

@ Adjuntar archivos MAX. 200Mb

Blisqueda avanzada >

Publicacién prioritaria

LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
fecha de inicio: 12 horas Antes - fecha de vigencia: 22 de Agosto del 2020

Asunto: APRENDICES APROBADOS

APRENDICES APROBADOS

AGOSTO 17 DE 2020

Cordial Saludo Estimados Aprendices;

A continuacion, relaciono los aprendices que al 17 de Agosto de 2020 estan aprobando nuestro:

ADRIANA ESMERALDA ALDANA RAMIREZ
DAVID FERNANDO AYALA MANTILLA
JHON JAIRO BERDUGO MENDOZA
SANDRA MARITZA DUQUE SANABRIA
YESSICA MARIA GARCIA BERNAL
MARGY LORENA MARTINEZ ALMANZA
MARIA MILEIDY ROZO MENDOZA

YURI ALEXANDRA SALAMANCA LOPEZ
LUZ MARINA SILVA OLIVEROS

MARIA JOSE VANEGAS VILLA

Siempre parece imposible hasta que se hace. FELICITACIONES....

Atentamente,

Tutor Viriwal: Luis Eduardo Toscano Hernandez
UNIDAD - 4 Programa: CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL - MODULO I: MENTALIDAD EMPRESARIAL
Del 09 al 16 de Agosto Comunicacion Intema: |uistoscano@misena edu.co — Mensajeria Interna - foro de dudas e Inquistudes
Fecha de Inicio del Curso: 18 de Julio - Fecha Final del Curso: 16 de Agosto
Cronograma disponible en ment principal del Curso.
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LUIS EDUARDO TOSCANO
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Publicacién prioritaria

& LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
v fecha de inicio: 17 de Agosto del 2020 - fecha de vigencia: 22 de Agosto del 2020

Asunto: ULTIMA OPORTUNIDAD

AGOSTO 16 DE 2020 l’JLTIMA OPORTUNIDAD

Cordial Saludo Estimados Aprendices;

Hemos conseguido que el curso este disponible en la plataforma unas horas mas, por tanto, el cierre final se realizara hoy lunes 17
(! de agosto de 2020 a las 11:00pm. Vamos a aprovechar esta ultima oportunidad para desarrollar y entregar todas las actividades
descritas en el cronograma.

Recuerden revisar el boton Calificaciones que se encuentra en el menu principal del curso, tal y como lo explicamos en las sesiones
en linea.

Atentamente,

Tutor Viruai: Luis Eduardo Toscano Hernandez
UNIDAD -4 Programa: CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL - MODULO |: MENTALIDAD EMPRESARIAL

Del 09 al 16 de Agosto Comunicacién Interna: juistoscano@misena.edu.co — Mensajeria Interna - foro de dudas e inquietudes
Fecha de Inicio del Curso: 18 de Julio - Fecha Final del Curso: 16 de Agosto
Cronograma disponible an menu principal del Curso.

s 0 Me gusta O 0 Comentario(s)
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a Publicacién prioritaria
LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
> fecha de inicio: 15 de Agosto del 2020 - fecha de vigencia: 22 de Agosto del 2020
@ Asunto: CIERRE DE CURSO
CIERRE DE CURSO

@ Cordial Saludo Estimados Aprendices;

Como lo informamos y lo anunciamos constantemente desde el primer dia del curso, a la medianoche de este Domingo 16 de
agosto de 2020, finalizaremos nuestro proceso de formacién, por lo tanto, solo hasta ese momento podran ingresar a la
plataforma a desarrollar ni enviar las actividades que tengan pendientes.

(!’ Recuerden que, para aprobar el curso, deben aprobar todas las actividades descritas en el cronograma. Solo los aprendices
que aprueben el curso podran descargar el certificado, este puede tardar hasta 45 dias en generarse, después de finalizado el
curso. En el espacio Tutoriales del menu principal podran encontrar un video que les orientara a descargar el certificado paso
a paso: https://www.youtube.com/watch?v=VxJ81GytcbY

Q Finalmente felicito a todos los aprendices que lograron culminar satisfactoriamente este proceso y los invitamos a continuar su

ormacién a través de otros programas de formacion virtual que puedan ser de su interés, a través del siguiente enlace:
https://sena.territorio.la/cms/index.php/cursos-cortos

E Tutor Virual: Luis Eduardo Toscano Hernandez

UNIDAD - 4 Programa: CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL - MODULO I: MENTALIDAD EMPRESARIAL
Del oé al 16 ae Agosm Comunicacion Interna: luistoscano@misena edu.co — Mensajeria Intemna - foro de dudas o inquietudes
Fecha de Inicio del Curso: 18 de Julio - Fecha Final del Curso. 16 de Agosto

Cronograma disponibie en mend principal del Curso
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DESCSAJ!GAR
CERTIFICADO
DEL SENA

e 0 Me gusta O 0 Comentariofs)
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LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
fecha de inicio: 09 de Agosto del 2020 - fecha de vigencia: 22 de Agosto del 2020

Asunto: INICIAMOS UNIDAD - 4 - FINAL DEL CURSO

AGOSTO 09 DE 2020 INICIAMOS UNIDAD -4 - FINAL

Cordial Saludo Estimados Aprendices;

Ya iniciamos la Unidad 4 de nuestro curso y tiene como objetivo principal: Desarrollar estrategias de promocion para los
productos y servicios fundamentados en la cobertura, el mercado y la comunicacion.

Esta unidad cuenta con tres actividades:
- Cuestionario interactivo: Estrategias de promocién.
- Ejercicio practico: Estrategia de venta.

Para visualizarlas por favor sigan la siguiente ruta:

-Clic en el botén Contenido del curso, del mend principal del curso.
-Clic en el botén Proyecto.

-Clic en el botén Actividad 4.

Como lo indicamos en el cronograma, el Gitimo dia de nuestro curso seré el préximo 16 de Agosto de 2020, recuerden que
esta fecha es completamente inaplazable y solo hasta ese momento podran ingresar, desarrollar y enviar las actividades
propuestas a lo largo del curso.

iiiiiSi se puede!!l!!

@ b W [EFE &

Tutor Virual: LUlS Eduardo Toscano Hernandez
UNIDAD -4 Programa: CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL - MODULO |: MENTALIDAD EMPRESARIAL

Del 09 al 16 de Agosto Comunicacion Interna: luistoscano@misena.edu.co ~ Mensajeria Intema - foro de dudas e inquietudes
Fecha de Inicio del Curso: 18 de Julio - Fecha Final del Curso: 18 de Agosto
Cronograma disponible an mend principal del Curso

s 0 Me gusta 0 0 Comentario(s)
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Publicacion prioritaria

[ LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
) 09 de Agosto del 2020
Asunto: SESION EN LINEA - 4
H i
SESION EN LINEA - 4
Cordial Saludo Estimados Aprendices;
% Los invito a nuestra cuarta sesion en linea que vamos a realizar este Martes 11 de Agosto de 2020, a las 8:00pm
En esta cuarta y Ultima sesién revisaremos como tematica principal: Desarrollar estrategias de promocién para los productos y
servicios fundamentados en la cobertura, el doyla ion. Y explicaremos el desarrollo paso a paso de cada una de
las actividades propuestas para esta cuarta unidad.
? Esta sesion la realizaremos por medio de la herramienta ZOOM y para ingresar debera dar clic en el enlace a continuacion:
-Sesion en Linea 4 — Martes 11 de Agosto
-Hora, 08:00pm
-Para ingresar por favor haga clic aqui: https://us02web.zoom.us/j/817574324137pwd=ZEtuNkNacStIRFUWUmMR2zTm5nZWxXdz09
-ID de reunion: 817 5743 2413
Q -Cédigo de acceso: 465252
Es importante aclarar que estas sesiones no son de asistencia obligatoria, ni se califican.
Atentamente,
Tutor virual: Luis Eduardo Toscano Hernandez
@ UNIDAD - 3 Programa: CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL - MODULO |: MENTALIDAD EMPRESARIAL

Del 03 al 08 de Agosto Comunicacién Intema: luistoscano@misena. edu.co ~ Mensajeria Interna - foro de dudas e inquietudes
Fecha de Inicio del Curso: 18 de Juiio - Fecha Final del Curso: 16 de Agosto
Cronograma disponible en ment principal del Curso.
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a LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
07 de Agosto del 2020

Asunto: SEGUIMOS UNIDAD - 3

AGOSTO 05 DE 2020 SEGUIMOS UNIDAD -3
@ Cordial Saludo Estimados Aprendices;
Seguimos en nuestra tercera y penditima unidad, cada vez estamos mas cerca de alcanzar nuestra meta.
Recuerden que pueden observar la grabacion de la sesion en linea donde explicamos paso a paso como desarrollar cada una de las
T actividades propuestas de esta unidad, de igual manera explicamos como pueden consultar en cualquier momento sus calificaciones.
Para acceder a la grabacion de la sesion deben seguir la siguiente ruta dentro del curso:
-Clic en el botén Contenido del curso, del menu principal del curso.
-Clic en el botén Proyecto.
-Clic en el botén Grabaciones Sesiones en linea.
Q “No se trata de donde vienes, sino de donde vas”
Atentamente,
@ Tutor Viwsi: Luis Eduardo Toscano Hernandez

UNIDAD -3 Programa: CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL - MODULO |: MENTALIDAD EMPRESARIAL

Del 03 al 08 de Agosto Comunicacién Interna: luistoscano@misena.edu.co ~ Mensajeria Intera - foro de dudas e inquietudes
Fecha de inicio del Curso. 18 de Julio - Fecha Final del Curso: 16 de Agosto
Cronograma disponible en mend principal del Curso.

s 0 Me gusta 0 Comentario(s)




1

E n LUIS EDUARDO TOSCANO ‘
|-~

Publicacién prioritaria

LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
04 de Agosto del 2020

Asunto: INICIAMOS UNIDAD - 3

AGOSTO 03 DE 2020 INICIAMOS UNIDAD -3

Cordial Saludo Estimados Aprendices;

Ya iniciamos la unidad 3 de nuestro curso y tiene como objetivo principal: Elaborar p
dimensiones de tiempo y comportamiento del mercado.

Esta unidad cuenta con dos actividades:
- Foro de discusion: Presupuesto de promocion.
- Ejercicio préactico: Creacion e innovacion del producto.

Para visualizarlas por favor sigan la siguiente ruta:

-Clic en el boton Contenido del curso, del menu principal del curso.G
-Clic en el botén Proyecto.

-Clic en el botén Actividad 3.

Iniciamos la pentltima unidad de nuestro curso, cada vez estamos mas cerca de alcanzar nuestra meta.

Atentamente,

Tutor Viriual: LUiS Eduardo Toscano Hernandez
UNIDAD - 3 Programa: CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL - MODULO I: MENTALIDAD EMPRESARIAL

® D W E B

Del 03 al 08 de Agosto Comunicacion Interna: luistoscano@misena edu.co - Mensajeria Intema - foro de dudas e inquietudes

Fecha de Inicio del Curso: 18 de Julio - Fecha Final del Curso: 16 de Agosto
Cronograma disponible en mant principal del Curso.
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Publicacién prioritaria

8 LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
> 03 de Agosto del 2020

Asunto: FINAL UNIDAD - 2

AGOSTO 02 DE 2020 FINAL UNIDAD - 2
Cordial Saludo Estimados Aprendices;
! Hemos finalizado |la segunda unidad de nuestro curso, los invito a seguir participando con entusiasmo y compromiso. Me encuentro
atento y presto a resolver cualquier inquietud.
D Atentamente,
@ Tutor Vituat: Luis Eduardo Toscano Hernandez

UNIDAD - 2 Programa: CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL - MODULO I: MENTALIDAD EMPRESARIAL
Del 28 de Julio al 02 de Agosto Comunicacion Interna: luistoscano@misena.edu.co — Mensajeria Intema - foro de dudas e inquistudes
Fecha de Iniclo del Curso: 18 de Julio - Fecha Final del Curso; 16 de Agosto

Cronograma disponible en menu principal del Curso.
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Elakior Aita 35 Aprendizsje ?I_ Proom  de certiﬁ_caan del Aprendiz. Recuerde que una vez asociada la ruta no es Qosible_adelantar modificaciones sobre la infomac_iqn basica del &qrendiz.
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SOFI CAROLI 1002192799ti
EDWIN JOSE 72213001cc
LEIDY VIVIAN 1087986804cc
CRISTIAN AR 1023004465cc
NACHLY DAY 1022364910cc
LILIBETH HEF 60389323cc
YINA PAOLA 1077866210cc
DIEGO FERN 1006776489¢cc
ANA MARIA 1003716792cc

MNR 1016NGANY
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2 A d d = 2 CENTRO DE CALIFICACIONES - (2153817) - CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO |- MENTALIDAD EMPRESARIAL Qv Buscar en la ho

Inicio Insertar Dibujar Disposicién de pagina Férmulas Datos Revisar Vista &t Compartir A

X cortar | o A~ A = ; W Alustar texto ~ General - . Fx. .| Ddmwemac po gy
i copiar ~ 3 - : — » £z E= Rellenar =

Pegar N K S Combinar y centrar v $ v 9% ooo 2 O Formato Dar formato (Celda de com... Insertar Eliminar Formato Ordenar Buscary
« Formato condicional como tabla & sorrar y filtrar seleccionar

A

175 =

58l Nombre ¥ | UserNam ¥ |RAP2-100 ¥ | RAP4-100 ¥ RAP1-100 ¥ | RAP3-100 ¥ Actividad| ¥ | Foro de d ¥ | Ejercicio { ¥ | RAP 1 ELA ¥ | Cuestiona ¥  Ejercicio { ¥ | RAP 2 DE v{Foroded ¥ | Ejercicio | ¥ | RAP 3 AN ~ | Cuestiona ¥ | Ejercicio | * | RAP 4 IDE- T/IFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDA..
Pl ANYELA SISL 1019126251cc A A A A A A A A A A
EJl JOSE DANIEL 105384943 1cc A A A A A A A A A A A A
3 DANIS DANIE92546573cc A A A A A A A A A A A A
Ll CLAUDIA PA166755571cc A A A A A A A A A A A
[ AMY YULIAN 1091352865ti A A A A A A A A A A A A
[ VANESSA CA 1003502176ti A A A D A A A A A D D A
3l OLGA MARI£ 60360587cc A A D D D D D
El DIANA LUZ A 1047469950cc A D D D D D
pUR LUIS FERNAT 1096251600cc A D D D D D
§88 LEANDRO BL 1002642819ti A D D D D
p¥Q DIEGO DE JE: 73203041cc A A D D D D D
pER ANDREA CAF 1088974454cc A D D D D
g8 DANIELA MC 1007289788cc A A D D D D
PN JAIME ESTEB 1118298292¢cc A D D A D D
Bl INGRIT VANI 1144168486¢c A D A D D D D
EY8 YENCI| PATRI'52523615cc D D A D D D
pE: LUIZA FERNZ1192793106¢c A D D D D
SR LUIS MIGUEI 1005543542¢cc A A D D D A D D
Ll LAURA CAMI 102659963 5¢cc A D D D D
P58 DAMARIS JU 1001314312cc A A D A D D D

N
~

MARIBEL LIZ 1091668449¢cc
XIMENA BAE 1005087713cc
LEONARDO / 1030580300cc
JUAN CAMIL 1006779924cc
BRIAN STEVI1036963548cc
LILANA ROC 46369922cc
GLADIS IRIS 1067907061cc
KIMBERLY Ds 1023364472ti
GIOVANNY #98390850cc
CLAUDIA GIN40670421cc
DAYRA LIZET 1007135728cc
ERICA ALEJA 1022978233cc
HECTOR FELI86043191cc
MYRIAN AST 1077087099cc
ALEX SANTIA 1000592458cc
LINA MARCE 1110563652cc
DURLANDY #91511187cc
GISELL TATI£ 1091968383ti
LAURA GON: 100254354 1ti
ANGIE MAR(1000467175ti
MARIA FERN 1143257225cc
ANGIE KATEI 1140420237cc
LINA MARIA 1110573683cc
SERGIO AND 1047491823cc
SANTIAGO A 1006464312ti
EVELYN YULI1075318311cc
LEIDI VIVIAN 1070014485cc
YEIVIS ROSA 1042432606cc
ROSALIS MO 1052976192cc

B VESIT 11720043

Sheet1
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B de 6 |
AR B (o) g = 2 CENTRO DE CALIFICACIONES - (2153818) - CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL ~-MODULO |- MENTALIDAD EMPRESARIAL Qv Biscar enla hoja g
A

Inicio Insertar Dibujar Disposicion de pagina Férmulas BEIGH] Revisar Vista &+ Compartir

¥ Cortar A P ] - — Autosuma A
' B s D S 2 B ‘& B & T .
- >

’ Copiar Rellenar v =

N K = = = o Combinarycentmr' $ - % 000 *0 0 Formato Dar formato i_ Insertar Eliminar Formato 'B Ordenar Buscary
orrar

' Formato - condicional como tabla y filtrar seleccionar

A

S78 =

Pegar

Cuestiona ¥ | Ejercicio | ¥ RAP 4 £~ TIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDA..
A

Foro de d| ¥ | Ejercicio { ¥ (RAP 1 ELL ¥ | Cuestiona ¥ | Ejercicio | ¥ | RAP 2 DE ¥ | Foro de d ¥ | Ejercicio | ¥ (RAP 3 AN ¥ |
A A A A A

Nombre | ¥ UserNam ¥ |RAP2-100 ¥ |RAP4-100 ¥ RAP1-100 ¥ | RAP3-100 ¥ | Actividadi ¥ |
ADRIANA ES 30050220cc
DAVID FERN. 1005307131ti
JHON JAIRO 1126120642cc
SANDRA MA 52008367¢cc
YESSICA MAI 100363388 1cc
MARGY LOR 1014279238cc
MARIA MILE 1090179447cc
YURI ALEXAR 1002459947t
LUZ MARINA 1107044278cc
MARIA JOSE 1123990218cc
ANGIE DAYA 1003261600cc
CARMEN AN 1083020932cc
MARCELA CA 1027885339¢c
DAISSY MAY 1033817791cc
YESICA MAR 1020764789cc
JOSELITO OR 79626172cc
YULIETH PAT 1040753859cc
DANIEL PRAI 79642961 cc
MAIRA ALEJ/ 1023024670cc
YEISON YESI 7730498cc

LIZ NEVIS ZA 22650059¢cc
ALBERTO MI 1071163728cc
HELMER ALE 1007598916¢c
SANDRA DEL 23755178cc
MARCELA BE 40418657cc
CLAUDIA MA 52281329¢cc
ANGIE CARO 1016065472¢c
YEZID FERNZ 1143992430cc
SANDRA YEL 35529106¢c
WILLIAM FEF 1108832440cc
STEPHANY A 1110563576cc
JULIO CESAR 80764580cc
ANGI PAOLA 1073520287¢cc
MARIA JOSE 1083035095¢cc
CATARINA A 1022344047cc
ANDRES FEL 1004439016cc
DELLY VANE! 1111921276¢c
ANGELMIRA 37326253cc
JESICA NATA 1001285232¢c
MARIA ALEJ/ 1075314713cc
WENDY DEL 1047478144cc
RAMIRO GA' 1080931669¢cc
MAYERLI GIF 1120373991cc
SANDRA LILL 1098622816cc
HAROLD YAE 80176009cc
ADRIANA HE 31644528cc
SANDRA YAR 52446854cc
DIEGO ENRI(79247004cc
LILIBETH JUL 96121300491ti

INA 112167729

Sheet1

WL NOWV S WN
>»r>rrrrr>»rrr
OO >»>» PO »
> P P> rr>»rrr
>> > >>>>>> >
>P>»>»>>P»>>DP>

o> >Pr>>>r >
>>>>»>>>> >

>P> > >>»>>»>>>»2>>P>>P>>P > >
O0OO0O0OO0OO0DO0UDO0UO0O0OO0O>»>P>»DPPr»DPrPDr»
UOO0OO0DO0OO0OO0D0DO0ODO0DO0OO0OD>»D>P2DD>PPD>DDDPD
O0OO0ODO0DO0OU0UDO0DO0OO0ODO0OOUOD>»P2>D>D2DP>D>DPDPDD
OO0DO0DODODODODOODODORR2R2PP>>DPP >

> r>rrrr




# = [lLusebuaroo Toscano

Descripcion de Colores Pand ¥ Resultados de Aprendizaj
CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO I: MENTALIDAD EMPRESARIAL (2153818) Regresar

Mostrar todas las celdas que contengan (A y D) _'J

@ @ -] @
UsarName Nombre Foro de discusién: Estudio de caso ideas de préctico Ideas de Elaborar y enviar archivo: ideas de RAP 1 ELABOR. Anilisis del
10024599471 YURI ALEXANDRA SALAMANCA LOPEZ yurisalo1234@outlook.com A A A
1003261600¢ce ANGIE DAYANA ARENAS ROMERC angiedayanna1006@gmail.com A A
1003633881cc YESSICA MARIA GARCIA BERNAL yessimari24@hotmail.com A A D
1003966909¢cc  LUZ ADRIANA VALENZUELA ALDANA valenzuelaadriana077@gmail.com
1004192838t LEIDY DANIELA PORTILLA RODRIGUEZ danielaportilla2003 @gmail.com
10044390%6¢c ANDRES FELIPE DIAZ GUALGUAN andresfelipe310669@gmail.com
10053071314 DAVID FERNANDO AYALA MANTILLA fernandodavid988@gmail.com A A
1005337673t ESTEFANIA SUAREZ CASANOVA esuarezc2000@hotmail.com
1008008329cc  ROGERS SCOTH MERCHAN GRUESO Rogars20003666@gmail.com
1007598916cc HELMER ALEXANDER BACCA CORREA gw_29@outlock.com
1007868092cc  YEISON AUGUSTO SOLANO GALVIS galvistS14@gmail.com

101427623860 NARGY LORENAWARTINEZ ALMANZA  orensmar212@gml.com A " _

Mostrando registros del 1 al 77 de un total de 77 registros



& 1 Luis EDUARDO TOSCANO
o

Descripcién de Colores 5 ¥ de i
CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO I: MENTALIDAD EMPRESARIAL (2153817) Regresar
Mostrar todas las celdas que contengan (A y D) J
Enviar correo a usuarios seleccionados Descargar calificaciones Buscar:
oe @ @ =1 | ®
UserName Nombre Correo L NEPE RS Foro de discusion: Estudio de caso ideas de Ejercicio prictico Ideas Elaborar y enviar archivo: ideas de i RAP 1 ELABOR. i tivo: Andlisis del Ejercic
1001314312cc DAMARIS JULIETH VASCO RUIZ Juliethyasco12@gmail.com 38% A A A
10025436411 LAURA GONZALEZ MARTINEZ 1grm289667@gmail.com
1002642819ti LEANDRO BUSTAMANTE LOPEZ zeuselmejord@gmail.com 13% A
1002956270¢ce JHON SEBASTIAN ORTEGA MUROZ straption1215@gmail.com m
1003502176t VANESSA CARDENAS ALVAREZ cardenasalvarezvanesa@gmail.com A A D
100448506400 ANA MARCELA SALAS MONTERO marcesalas1999&gmail.com
10048709574 SARA RENDON BOCANEGRA rendonsarad9jasa@gmail. com m
1005087713¢cc XIMENA BAEZ CARDONA ximenabaezcardona@gmail.com
1005234843cc ALEXIS STIVEN ORTEGA PEREZ stiwear10@hotmail.com
1005543542¢c LUIS MIGUEL SOLANC DIAZ miguelrealgfive@gmall.com s0% A A D
1006464312t SANTIAGO MONTOYA ORTIZ veguettod56@gmail.com o%
1006778924cc JUAN CAMILO ANDRES BAQUERO PEREZ juanbaquero1389@gmail.com m

Mostrando registros del 1al 76 de un total de 76 registros

Anterior . Siguiente



CORREO ELECTRONICO



]

l— Redactar

Re: © 5 2

Gmail Q insent

Recibidos

Destacados ! Luis Eduardo Toscano <luistoscano@misena.edu.co> lun., 17 ago. 17:21 (hace 2dias) Y¥ :

Pospuestos para Lesly v

Cordial Saludo;
Importantes
Enviados Su actividad ha sido validada. i 4
Borradores Atentamente, .

» B Categorias

» B 2016 Y ANTES
El dom., 16 de ago. de 2020 a la(s) 00:09, Lesly Perafan (leslyperafan014@gmail.com) escribio:

Meet Hola Profesor, trate de subir el archivo Actividad 4 evidencia 2 pero mi Internet colapso, por ende decidi escribirle por este medio ya que poseo datos méviles, agradezco de antemano que acepte mi trabajo, feliz noche y mil gracias
B Iniciar una reunion El dom., 2 de ago. de 2020, 9:36 p. m., Luis Eduardo Toscano <luistoscanc@misena.edu,co> escribio: |
Cordial Saludo Lesly; i
E8 Unirte a una reunion i
No te preocupes, intentemos que puedas participar de |la cuarta y Gltima sesion para que nos puedas presentar tu proyecto. i
Hangouts Con respecto a tu retiro del curso puedes hacerlo desde sena sofia plus, como lo explica el siguiente video: hitps://www.youtube.com/watch?v=_uKDydpHX2E it

0 Luis Eduardo « —“+ Atentamente, :

@ WILLIAM RIVERA DIAZ RLI...
S ENVIo mentae El jue., 30 de jul. de 2020 a la(s) 21:51, Lesly Perafan (leslyperafan014@gmail.com) escribio:

Juliana Rodriguez Muuy importante .... Hola profe, ;Como esta? Soy Lesly profe lo que pasa es que el dia de hoy pude conseguir trabajo y pues no creo que pueda estar en la clase el 3, que me dijiste que mostrara mi trabajo del médulo 3, sin
~ 7 profesor buenas tardes guedo ate embargo me preguntaba si desea me grab6 y se lo mando, para que sumerce lo muestre y tengo una inquietud, resulta que me inscribi a un tecnélogo en el Sena y me tocaba hacer la prueba mafiana de hecho, y como no creo que
tenga mucho tiempo, entonces decidi salirme, pero no sé como, no me sale la opcion, le agradezco si me responde esta duda para que no me reporten y poder estudiar en un futuro con el Sena.

‘7( Eorencs Vet Quedo atenta muchisimas gracias profe feliz noche

/ ""“:' LIZ ANGELICA SAMBRANO

Yenny Gomez
iChatea conmigo en Hangouts!

/.., Milena Casallas . Luis

' Profe Una Pregunta Lo De La Guii s E NA Instructor Virtual
Edu ardO Regional Santander - Centro Industrial de Mantenimiento Integral

{3 Clemente Carlos Contreras Z& Km.7 Via Palenque — Rincén de Girdn, Girén - Santander Colombia
Estuviste en una videcllamada Toscano luistoscano@misena.edu.co
s Sandra Aparicio Hernandez
Estuviste en una videollamada
Contratacion Gente Util Declinacion de Responsabilidades: Los servicios de MISENA son soportados tecnolégicamente por © Google y
nere ofrecidos por el Servicio Nacional de Aprendizaje — SENA de manera gratuita a los aprendices e instructores de
: @ * W %) WWWwW.sena.e d u.co programas de formacién titulada, las opiniones que contenga este mensaje son exclusivas de su autor y no representan
i - CONSUELO CORTES la opini6n del Servicio Nacional de Aprendizaje o de sus autoridades. El receptor debera verificar posibles virus

e 0 " informaticos que tenga el correo o cualquier anexo, razén por la cual el SENA no es responsable de los dafos causados
i, por cualquier virus transmitido en este correo electrénico.




Re: Buenas tardes profe, soy X

(& & mail.google.com

!

= pd Gmail

Recibidos

evidencia 1 no me registra la nota o la evidencia. Y ya la he hecho cuatro y nada. ©

Destacados

Pospuestos Luis Eduardo Toscano <luistoscanc@misena.edu.co>
para Camila «

Importantes
Cordial Saludo Laura Camila;
Enviados

No se preocupe, su actividad ha sido aprobada satisfactoriamente.
Borradores

Categorias Atentamente,

2016 Y ANTES
El sab., 15 de ago. de 2020 a la(s) 12:52, Camila Mosquera (lalacacamogo __Qgg@gma_l_m) escribio:

-1 ¢ ——— 4] S— | — L L

»0
o~ QR i g i

B Iniciar upa reunion
ACTIVIDAD 4 - EVIDENCIA 1
&3 Unirte a una reunion o v

Hangouts
n Luis Eduardo ~ e

= WILLIAM RIVERA DIAZ Rl...
Envié mensaje

Juliana Rodriguez
profesor buenas tardes quedo ate

5 Berenice Valencia

{ ¥8) L1z ANGELICA SAMBRANO

Yenny Gomez

jChatea conmigo en Hangouts!
__ Milena Casallas . %
Profe Una Pregunta Lo De La Guli E IJUIS Instructor Virtual
,( 7 Clemente Carlos Contreras Z& Eduardo Regional Santander - Centro Industrial de Mantenimiento Integral
Estuviste en una videollamada. Km.7 Via Palenque — Rincén de Girén, Girén - Santander Colombia
55 Toscan
s Sandra Aparicio 05cano | juyj Isena.
Estuvists en una videollamada Herndandez
Contratacion Gente Util

pere

" | CONSUELO CORTES © f ¥ ®©® www.senaedu.co
2 9 N

Re: Buenas tardes profe, soy Laura Camila Mosquera Gonzalez... estoy haciendo la ultima actividad, la cuarta y en la actividad 4-

lun., 17 ago. 16:57 (hace 2 dias)

W o~




Re: - luistoscano@misena.ed x +

(& & mail.google.com

N

= pd Gmail

Recibidos

Destacados ‘ Luis Eduardo Toscano <luistoscano@misena.edu.co> sab., 15 ago. 00:57 (hace 4 dias) Yy &
para Lliz v

Pospuestos

Cordial Saludo Liz;
Importantes

Enviados Es muy importante que tenga muy presente que como lo informamos desde el primer dia, nuestro curso finalizara a la medianoche de este domingo 16 de agosto de 2020 y esta fecha es

Botadorn completamente inaplazable.

Categorias Recuerde que en las sesiones en linea explicamos paso a paso cémo desarrollar cada una de las actividades propuestas en el curso. De igual manera explicamos cémo revisar las calificaciones
y el tipo de ponderaciones que utilizaremos:

A: Actividad APROBADA.

D: Actividad NO aprobada.

2016 Y ANTES

B Iniciar una reunion Sin embargo si no pudo participar de las sesiones las grabaciones las encuentra disponible en el curso siguiendo esta ruta:
B3 Unirte a una reunion -Ingresar al Curso.

-Dar clic en el botén: Contenido del Curso.
Hangouts

n Luis Eduardo ~ +

2B WILLIAM RIVERA DIAZ RI...
Envié mensaje A continuacion relaciono los links de dichas grabaciones:

Jullana Rodriguez -Grabacion sesion en linea 1: https:/url2.cl/xrpxy
»” profesor buenas tardes quedo ate
-Grabacion sesion en linea 2: https://url2.cl/28diB
"y~ Berenice Valencia -Grabacién sesion en linea 3: hitps://url2.cl/BpeCg
-Grabacion sesioén en linea 4: https://url2.cl/tVE2C

-Dar clic en el botén: Proyecto.

-Dar clic en el boton: Grabaciones Sesiones en linea.

"‘f: LIZ ANGELICA SAMBRANO

Yenny Gomez
iChatea conmigo en Hangouts! Recuerde que para aprobar el curso debe aprobar todas las actividades del mismo:

. Milena Casallas
Profe Una Pregunta Lo De La Guli UNIDAD 1:

( 3) Clemente Carlos Contreras Z& -Foro de discusion: Estudio de caso Seleccionando ideas de negocios.

Estuviste en una videollamada,

-Ejercicio practico Ideas de negocio: Elaborar y enviar documento archivo: Generando ideas de negocios
Sandra Aparicio
Estuvists en una videollamada

S
UNIDAD 2:

-Cuestionario interactivo: Analisis del mercado.
-Ejercicio practico: Diagnosticando el entorno con DOFA y delineando el plan estratégico de mi emprendimiento.

Contratacion Gente Util
pere

"y | CONSUELO CORTES

- 9\ UNIDAD 3:



B Re: Buenos dias profesor hat b =+

< C @& mail.google.com

= wd Gmail in:sent

Recibidos

Re: Buenos dias profesor habla con la estudiante Mileidy rozo ©

Destacados Luis Eduardo Toscano <luistoscano@misena.edu.co> séb., 15 ago. 00:24 (hace 4 dias)

Pospuestos para mileidy ~

Cordial Saludo Maria Mileidy;
Importantes

Enviados No se preocupe, revisando encuentro que aprobé correctamente las actividades interactivas.

Borradores Atentamente,

ek El mié., 12 de ago. de 2020 a la(s) 11:16, mileidy rozo (mileidyrozo0@gmail.com) escribi6:
2016 Y. ANTES No puedo hacer las dos actividades interactivas en una no carga y la como puede visualizar queda ahi cargando solo llega hasta ahi. Por favor para lo que quedamos para otra actividad para enviar esto a tiempo. GRACIAS

?'lDVUO!&D

B Iniciar una reunion

E=  Unirte a una reunién . Luis
SEN A Instructor Virtual

Ed uar d 0 Regional Santander - Centro industrial de Mantenimiento Integral
Hangouts Km.7 Via Palenque — Rincén de Girén, Girén - Santander Colombia
; ; Toscano
n Lis EdUsio s + luistoscano@misena.edu.co

Hernindez

B WILLIAM RIVERA DIAZ RI...

Envié mensaje

Juliana Rodriguez
»? profesor buenas tardes quedo ate @ f W [ > ] www.sena.e d u.co

% Berenice Valencia

(83 LiZ ANGELICA SAMBRANO
Yenny Gomez 4 Responder ®» Reenviar
jChatea conmigo en Hangouts!

¥.. Milena Casallas
Profe Una Pregunta Lo De La Guli

Clemente Carlos Contreras Z
e en una videollamada

; - CONSUELO CORTES




8 GRABACIONES SESIONES - lu X

< (& & mail.google.com

!

hd Gmail Q  insent

Recibidos

GRABACIONES SESIONES »

Destacados Luis Eduardo Toscano <luistoscano@misena.edu.co> mar, 11 ago. 22:09 (hace 8 dias) Yy &

POSpUEStoS para bbernaljusticia, cristianpardo604

Cordial Saludo;
Importantes

Enviados Adjunto links de grabaciones sesiones en linea:

Borradores -Grabacién sesién en linea 1: https://url2.cl/xrpxy

-Grabacion sesién en linea 2: https://url2.cl/28diB
-Grabacion sesion en linea 3: https://url2.cl/BpeCg

Categorias

2016 Y ANTES
Atentamente,

B Iniciar upa reunion

& Unirte a una reunion . .
Luis
SEN A Instructor Virtual

Hangouts E d ua rd 0 Regional Santander - Centro Industrial de Mantenimiento Integral
Km.7 Via Palenque — Rincén de Girén, Giron - Santander Colombia
0 Luis Eduardo ~ + Toscano luistoscano@misena.edu.co

Herndndez
@ WILLIAM RIVERA DIAZ Rl...

Envié mensaje

Juliana Rodriguez

»” profesor buenas tardes quedo ate
© f L @ www.sena.edu.co

5 Berenice Valencia

{8 LIZ ANGELICA SAMBRANO
Yenny Gomez 4 Responder & Responder a todos ®» Reenviar
jChatea conmigo en Hangouts!

¥.. Milena Casallas
Profe Una Pregunta Lo De La Guii

{ ) Clemente Carlos Contreras Z&

en una videollamada

Sandra Aparicio

Estuvists en una videolla

S

Contratacion Gente Util

pere
i | CONSUELO CORTES
- 9\




8 Re: curso - luistoscano@mise X

&« (& & mail.google.com

!

hd Gmail Q  insent

« 8 6 =§ © ¢
|— Redactar

Re: curso © ® 2

Recibidos

Destacados ’ Luis Eduardo Toscano <luistoscano@misena.edu.co> jue., 6 ago. 21:03 (hace 13 dias) Yy &

Pospuestos para Fernando ¥

Cordial Saludo Fernando;

Importantes

Enviados El curso inicié el pasado 18 de Julio y finalizara el proximo 16 de Agosto de 2020.
Borradores Todavia puede colocarse al dia, lo invito a revisar las grabaciones de las sesiones en linea donde hemos explicado desde ingresar al curso asi como el paso a paso de desarrollar cada una de las actividades propuestas:

Categorias -Grabacion sesion en linea 1: https:/url2.cl/xrpxy.
-Grabacion sesion en linea 2: https://url2.cl/28diB

ZORGRE e -Grabacion sesion en linea 3: https://url2.cl/BpeCg

Atentamente,

B Iniciar upa reunion

& Unirte a una reunion El mar., 4 de ago. de 2020 a la(s) 09:08, Fernando Becerra (fermajo161217@gmail.com) escribi6:
Buenos dias profesor quisiera saber este curso de que es y como hay que empezar hacerlo por que no se nada de esto ??

Hangouts
n Luis Eduardo ~ + o

® WILLIAM RIVERA DIAZ Rl... .

Envié mensaje

Luis Instructor Virtual
Instructor ual
Juliana Rodriguez S ENA

4 E d ua rdo Regional Santander - Centro Industrial de Mantenimiento Integral
»” profesor buenas tardes quedo ate s e Pl i o Gl Ol Saneifet Coleinble
Toscano | uistoscano@misena.edu.co

5 Berenice Valencia %
Herndndez

{48 L1z ANGELICA SAMBRANO

Yenny Gomez

jChatea conmigo en Hangouts! @ f L = www.sena.e d u.co

¥.. Milena Casallas
Profe Una Pregunta Lo De La Guii
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CATEDRA VIRTUAL DE
PENSAMIENTO

EMPRESARIAL -MODULO

I: MENTALIDAD
EMPRESARIAL (2153818)
P11220130 CO2153818
R68 C9224

@
SENA

Impartido por:
LUIS EDUARDO TOSCANO
HERNANDEZ

Herramientas

B Anuncios

A& Participantes

= Informacion

@ Contenido del curso
@ Edicién de contenidos
B Métricas de Encuestas
& Foros

O Evidencias

& SCORM

W Sesion en linea
Evaluaciones

R Wikis

Q Asistencia

@ Galerfa

3 Chat

s Competencias

& Pontafolio de Evidencias
o Gamificacion

B Enlaces

@ Centro de Calificaciones
s Grupo

8 Proyectos

= Rubricas

8 Blogs

B N sk Rt a Vo ol 2

Foros

Foro de dudas e inquietudes

Respuestas (2) & Individual

Nuevas (0)

Foro calificable:No

Subir archivos:No

Foro disponible:Si

Rubrica: No asignada

Fecha de inicio: 2019-12-15 00:00:00 Fecha fin: 2020-12-31 00:00:00

Foro social

Respuestas (17) & Individual

Nuevas (0)

Foro calificable:No

Subir archivos:No

Foro disponible:Si

Rubrica: No asignada

Fecha de inicio: 2019-12-15 00:00:00 Fecha fin: 2020-12-31 00:00:00

Actividad 3 - Evidencia 1 - FORO TEMATICO 3 UNIDAD
Respuestas (15) & Individual

Nuevas (0)

Foro calificable:Si

Subir archivos:No

Foro disponible:Si

Rubrica: No asignada

Fecha de inicio: 2019-12-15 00:00:00 Fecha fin: 2020-12-31 00:00:00

Actividad 1 - Evidencia 1 - FORO 1 UNIDAD

Respuestas (23) & Individual

Nuevas (0)

Foro calificable:Si

Subir archivos:No

Foro disponible:Si

Ribrica: No asignada

Fecha de inicio: 2019-12-15 00:00:00 Fecha fin: 2020-12-31 00:00:00

1

™

Nuevo foro

Editar X

Responder

Editar X

Editar X

Editar X

n LUIS EDUARDO TOSCANO

|-




CATEDRA VIRTUAL DE
PENSAMIENTO

EMPRESARIAL -MODULO

I: MENTALIDAD

EMPRESARIAL (2153818)

P11220130 CO2153818
R68 C9224

&
SENA

Impartido por:
LUIS EDUARDO TOSCANO
HERNANDEZ

Herramientas

8 Anuncios

& Participantes

= Informacién

@ Contenido del curso
@ Edicién de contenidos
B Métricas de Encuestas
2 Foros

O Evidencias

E SCORM

™ Sesion en linea

B Evaluaciones

R Wikis

9 Asistencia

B Galeria

B chat

o Competencias

& Portafolio de Evidencias
a» Gamificacién

B Enlaces

& Centro de Calificaciones
w Grupo

@ Proyectos

= Rubricas

@ Blogs

B Seguimiento

@& Configuracion

Colaboradores
TOSCANO

HERNANDEZ
Instructor

LUIS EDUARDO

Foro de dudas e inquietudes

& Enlace

A través de este medio, el instructor resuelve a la mayor b

dad cualguier interrogante que

surja con el desarrollo de las tematicas del prog de fi i6

y/o el jo de la

plataforma
Pasos para participar:

1. Clic en Respuestas.
2. Escribir contenido del mensaje.
3. Clic en Responder.

Foro
NAUIETUDES

INota: Este foro no es Calificable, pero es requisito para iniciar la formacion virtual.

Fecha inicio: 2018-12-15 00:00:00 - Fecha fin: 2020-12-31 00:00:00

Activar Texto Enriquecido

§1 Adjunta un archivo

Respuestas

#f Busca tus hashtag

=, LUZ MARINA SILVA OLIVEROS
© 2020-07-27 13:06:18
Id respuesta: 19906840

Cordial saludo compaferos, mi nombre es Luz Marina Silva O,soy bachiller, tengo un
hijo de 4 afos,en este momento no estoy trabajando, se me termino el contrato en
diciembre. vivo en Candelaria - valle, mi comida favorita es el Sancocho de gallina.
estoy realizando este curso por que me gustaria realizar mi propio proyecto.
Atentamente, Luz Marina Silva O.

i 1Ya no me gusta O 1 Comentario(s)

LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
2020-07-18 23:16:48
Id respuesta: 19160043

Cordial Saludo Estimados Aprendices;

PRYRADR

En este espacio podremos resolver de forma cc todas las ingy que se les
presenten en cuanto a la temdtica, las actividades y el manejo en general de las
herramientas del curso.

Recuerden que pueden plantearme sus inquietudes también a mi correo electrénico:
luistoscano@misena.edu.co

Buscar Actualizar

™

n LUIS EDUARDQ TOSCANO
»

wd




CATEDRA VIRTUAL DE
PENSAMIENTO

EMPRESARIAL -MODULO

I: MENTALIDAD
EMPRESARIAL (2153817)
P11220130 CO21563817
R68 C9224

]
SENA

Impartido por:
LUIS EDUARDO TOSCANO
HERNANDEZ

Herramientas

@ Anuncios

& Participantes

= Informacion

@ Contenido del curso
@ Edicién de contenidos
B Métricas de Encuestas
& Foros

© Evidenclas

E SCORM

® Sesién en linea

B Evaluaciones

R Wikis

0 Asistencia

& Galeria

© Chat

o Competencias

& Portafolio de Evidencias
@ Gamificacion

B Eniaces

@ Centro de Callficaciones
@ Grupo

@ Proyectos

= Rabricas

¥ Blogs

# Seguimiento

@ Configuracion

Colaboradores
LUIS EDUARDO
TOSCANO
HERNANDEZ
2 Instructor

Foro social & Enlace
Este es un espacio de encuentro entre aprendices e instructor, aqui se pueden _conocer a través de
[presentaciones personales. Estén todos invitados a realizar su p icando datos cémo:)
Nombres, de dénde son, donde viven, qué hacen, que les gmta etc. Con al proposito de crear lazos de;

i promover la i6n, el esp: y la reflexio

Foro Pasos para participar:

[SOCIAL

1. Clic en Respuestas.
2. Escribir contenido del mensaje.
3. Clic en Responder.

Nota: Este foro no es Calificable, pero es requisito para iniciar la formacion virtual.

Fecha inicio; 2012-12-15 00:00:00 - Fecha fin; 2020-12-31 00;00:00

Activar Texto Enriquecido

@ Adjunta un archivo

Respuestas

# Busca tus hashtag

LUIS FERNANDO BECERRA BOHORQUEZ
2020-08-12 13:59:47
1d respuesta: 21650402

Buenas tarde mi nombre el Luis Fernando Becerra Bohorquez, tengo 22 afios vivo en la
ciudad de bucaramanga Me gusta jugar ftbol, tengo un técnico en contabilizacion en
operaciones comerciales y ofro técnico en servicios juridicos.

1 1Yano me gusta [7_1 Comentariols)

LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
2020-08-15 15:47:52

Cordial Saludo Estimado Aprendiz;

Iniciamos y me place que haga parte de este

Actualizar

proceso de La astd muy

y estoy sequro sera de su

agrado,

Tutor Virtual: Luis Eduardo Toscano
luistoscano@misena.edu.co

Activar Texto Enriquecido

a=

LUIS EDUARDO TOSCANO




PENSAMIENTO
EMPRESARIAL -MODULO
I: MENTALIDAD
EMPRESARIAL (2153816)
P11220130 CO2153816

R68 C9224

SENA

Impartido por:
LUIS EDUARDO TOSCANO
HERNANDEZ

Herramientas

B Anuncios

12 Pariicipantes

= Informacién

@ Contenido del curso
@ Edicion de contenidos.
Métricas de Encuestas
© Foros

J (C: Una fibrica de arepas de choclo.
- D: Una comercializadora de ropa para mujeres robustas.
nidad

(Cordial Saludo Estimados Aprendices;
Para este primer foro temético, sobra la 6
[Se presentan las ideas de negocios A, B, C y D, las cuales fueron elaboradas cumpiendo con todo lo exigido por el
protocolo establecido para ello, desde su andlisis ;Cudles su 6n para Ia idea de neg mas
Y con el entorno y ante todo que la idea sea Innovadora y original, ubicadas
fi Ir en actividad oen lacionados con servicios y nuevas tecnologlas?.
A: Comercializadora de autos.
Foro " g
Hematico B: Un Café Internet para ofertar en

que es muy imp: las i delos

\Atentamente,
[Tutor Virtual: Luis Eduardo Toscano Hernandez

Nota: Este foro Si es Calificable,

Fecha Iniclo: 2019-12-15 D0:00:00 - Fecha fin: 2020-12-31 00:00:00

© Evidenclas " Activar Toxto Erviquacido
& SCORM
™ Sesion en linea
Evaluaciones
N Wikis
© Asistoricia @ Adjunta un archivo
@ Galeria
© Chat Respuestas
s Competencias
& Portafolic de Evidencias £ fus tisshisg
om Gamificacion
B Enlaces GERMAN FAUBRICIO VILLANUEVA TORRES
Centtro de Cafificaciones 2020-08-08 15:36:17
Id respuesta:21149134
# Gnpo
B Proyectos buena tarde instructor y compafieros aprendices, yo me inclinarfa por fa opcion B, ya
= Rubricas que si analizamos esta idea de negocio a fondo nos esta dando un valor agregado
5a imperdible, s por ello que es una idea bastante atractiva analizando que es un
ogs que aun en C ia no se , pero que en un futuro cercano
¥ seguimiento P aserfi para el de nuestro pais, inciinarse por la
B c & de la es una apuesta segura debido a la globalizacion
pero una idea que también requiere de un gran capital

Colaboradores

LUIS EDUARDO i 1Yano me gusta 1 Compentario(s)

TOSCANO

HERNANDEZ LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ

~ M instnuctor By, 2020-08-10 17:55:44

Cordial Saludo Estimado Aprendiz;
Hs plasmado muy bien su punto de vista y ha debatido a i on de un

 suscar [l ctuniar |

Ahora vamos = analizar lo

siguiente: Si has abierto tu propio negocio, necesitards transmitr los valores, mision y pasion por o que haces para que los deméis

empleados puedan tener el rendimiento esperado.

Atentamente,
Tutor Virtual: LUIS EDUARDO TOSCANO

Activar Texto Enriquecido

m El nl UIS EDUARDO TOSCAND




PENSAMIENTO
EMPRESARIAL -MODULO
I: MENTALIDAD
EMPRESARIAL (2153815)
P11220130 CO2153815

R68 C9224

A
SENA

Impartido por:
LUIS EDUARDO TOSCANO
HERNANDEZ

Herramientas

¥ Anuncics

2 panicipantes

= Informacion

@ Contenido del curso

@ Edicion de contenidos
& Métricas de Encuestas
© Foros

© Evidencias

SCORM

™ Sesion en linea

B Evaluaciones

W Wikis

0 Asistencia

2 Galeria

B Chat

om Competencias

& Portafolio de Evidencias
e Gamificacion

B Enlaces

& Centro de Calificaciones
# Grupo

8 Proyectos

= Rubricas

® Blogs

8 seguimiento
Configuracién
Colaboradores

LUIS EDUARDO

TOSCANO

HERNANDEZ
[~ Instructor

Cordial Saludo Estimados Aprendices:

Para este foro temdtico de nuestra tercera unidad, sobre la ituacio
ro Temiético|¢Comose unp de promacid &n cuenta el tismpo y las condiciones del mercado?
2 que es muy impo las de los comp
nidad | .

Tutor Virtual: Luis Eduardo Toscano Herndndez.

Nota: Ests foro Si es Calificable.

Fecha inicio: 2018-12-15 00:00:00 - Fecha fin: 2020-12-31 00:00:00

Activar Texto Erviguacido

@ Adjunia un archivo

Respuestas

Buenas noch

Busca tus has

MARIA FERNANDA GALLO BALLESTEROS

2020-08-16 20:27:25
Id respuesta:22108123

es, A la hora de poner en marcha un proyecto empresarial es

para el plan de marketing con el objetivo de

asignar un p

planificar un disefio de comunicacion de marca hacia el publico y ofracer a todos los

clientes las ventajas de

compania que guiera competir por un trozo del

y servicios,es importante para cualquier

yaseap

grande o una multinacional. Sin un presupueste adecuado para el desarrolio del plan
de marketing no sera posible acercarnos a los objetivos de ventas, con lo que &l
negocio estara abocado al fracaso en el corto o medio plazo.

s 1Ya no me gusta

w

iofs)

LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
Wi 2020-08-17 11:08:14

Cordlal Saludo Estimado Aprendiz;

Muy buena participacién, ha finalizado este Gitimo foro

que &l

necesita confiar en sl misma para

lograr hacer un buen trabajo y encarar todos los desafios de lo que significa qué es sar un emprendedor con todas las letras.

Atentamente,

Tutor Virtual: LUIS EDUARDO TOSCANO

Activar Texto Enriquecido




MENSAJERIA INTERNA
NOTIFICACIONES PLATAFORMA TERRITORIUM



SANDRA MIREYA BEJARANO DIAZ

calificacion de cuestionarios

Mensajes
SANDRA MIREYA BEJARANO: buenas noches profe, como ya estamos culminando el curso de Mentalidad Empresarial, note que
aun no me ha calificado los cuestionarios. gracias estaré atenta a su respuestal!

LUIS EDUARDO TOSCANO: Buenos dias sandra, En este momento todas las actividades se encuentran calificadas, en su caso
particular, todas fueron aprobadas. Felicitaciones
2020-08-17 11:28:04

Escribe un mensaje

@ Adjunta un archivo

Estado de la notificacién

Nombre Leido

SANDRA MIREYA BEJARANO DIAZ No

©2019 Territorio Todos los derechos reservados.

ﬁ E n LUIS EDUARDO TOSCANO
|~




:“ 9 ANGIE ELIZABETH LOPEZ TENJO
Asunto
Comentario

Mensajes

ANGIE ELIZABETH LOPEZ: Buenas noches instructor, soy Angie Elizabeth Lépez Tenjo, de de la ficha 2153815, bueno el dia de
hoy queria reportarle que desde hace unos dias, mas o menos el dia jueves, se ha venido presentado un inconveniente en cuanto a
la plataforma, pues he intentado abrir las guias de las actividades pero no sé qué pasa, si es una falla del sistema o otra cosa,
entonces quisiera saber qué medidas puedo tomar en este caso, pues no he podido presentar la Actividad 3 - Evidencia 2, mandaré
el pantallazo del inconveniente en archivos adjuntos, espero su pronta respuesta, gracias.

LUIS EDUARDO TOSCANO: Cordial saludo Angie, No se preocupe, recuerde que las actividades estan habilitadas hasta el dia final
de la formacién. Revisando la situacién mencionada no encuentro ninguin inconveniente por lo tanto es posible que se trate de fallas
técnicas. La invito a realizar un nuevo intento con la actividad y me informe si perité la dificultad. Atentamente, Instructor virtual: Luis
Eduardo Toscano

ANGIE ELIZABETH LOPEZ: Muchas gracias instructor, al final si se resolvié la falla y ya entregué las actividades pendientes,
gracias.
2020-08-11 23:37:22

117331500n306292604055333n4186643797139670197nn___195f2f3b5d765df___.png
116461547n979521019161894n7076118500560391196nn___725f2f3baa0577a___.png

Escribe un mensaje

@ Adjunta un archivo

Estado de la notificacién

Nombre Leido

ANGIE ELIZABETH LOPEZ TENJO Si

©2019 Territorio Todos los derechos reservados.

1

ﬁ E n LUIS EDUARDO TOSCANO
|~




VANESSA CARDENAS ALVAREZ
CA

Asunto
Territorio(sin titulo)

Mensajes
Buenos dias profesor lo que pasa es que tengo una duda con la actividad 3

LUIS EDUARDO TOSCANO: Cordial saludo Vanessa, Indiqueme por favor cual es su duda para poder brindarle una orientacion.
también puede observar la grabacion de nuestra sesion en linea en donde encontrara una explicacion detallada de cémo realizar la
actividad. Esta grabacion la encuentra en el botdn contenido del curso, proyecto, grabaciones de sesiones en linea. Atentamente,
Instructor virtual: Luis Eduardo Toscano

2020-08-08 21:45:27

Escribe un mensaje

@ Adjunta un archivo

Estado de la notificacion

Nombre Leido

VANESSA CARDENAS ALVAREZ No

©2019 Territorio Todos los derechos reservados.

1

m. E n LUIS EDUARDO TOSCANO
|~




1

ﬁ E n LUIS EDUARDO TOSCANO
|~

ﬁ YISED JIMENA CORDERO TORRES

a Asunto
foro
Mensajes

YISED JIMENA CORDERO: Buen dia profesor, tengo dudas de como realizar el foro, donde observo el estudio de caso. y por
donde debo ingresar y realizar las actividades. Gracias.

LUIS EDUARDO TOSCANO: Cordial saludo Yised, Para participar en el foro debe dirigirse al botén "foros" en el ment principal del
curso, luego hacer click en el foro correspondiente a la unidad 1 y comenzar a responder en el cuadro de texto, finalmente
comentar. Para el estudio de caso debe ingresar por el botdn contenido del curso, seguido proyecto, seguido actividad 1, finalmente
actividad 1 evidencia 2. La invito a asistir a nuestra sesion en linea en donde explicaré detalladamente como acceder y participar en
los diferentes espacios de la plataforma. Atentamente, Instructor virtual: Luis Eduardo Toscano

YISED JIMENA CORDERQO: profe que pena molestarte tengo otra pregunta donde puedo enviar el documento las ideas de negocio

LUIS EDUARDO TOSCANO: Cordial saludo Yised, No se preocupe, no es molestia. El documento en mencién y todas las
evidencias se envian por la siguiente ruta: Click en el botén evidencias del menu principal del curso, selecciona el nimero de

T actividad que desea enviar, y adjunta la evidencia en el espacio correspondiente a su nombre. Adicionalmente la invito a revisar la
grabacion de nuestras sesion en linea en donde explico paso a paso este procedimiento. Atentamente, Instructor virtual: Luis
Eduardo Toscano

YISED JIMENA CORDERO: buenas tarde profe una pregunta, de que se trato la clase de zoom del dia 29 de julio es que ese dia no
pude tener acceso

LUIS EDUARDO TOSCANO: Cordial saludo Yised, En la sesién en linea anterior demostramos e hicimos algunos actividades de la
semana 2. La invito a observar la grabacion siguiendo esta ruta: Click en contenido del curso, click en proyecto, click en grabacién
de sesiones en linea. Atentamente, Instructor virtual: Luis Eduardo Toscano

2020-08-01 20:54:40

Escribe un mensaje

@ Adjunta un archivo

Estado de la notificacion

Nombre Leido

YISED JIMENA CORDERO TORRES Si

ANNAA Tacitbmiin Tadan lam davmalemn camamomdan



NORMAS Y REGLAS DE CONVIVENCIA
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(10 de 13)

@ descripcion_programa V. X

De clic en el cuestionario interactivo
“Actividad 4 - Evidencia 1”, siga las
instrucciones que en este aparece.

De clic en el ejercicio préactico
“Actividad 4 - Evidencia 2", lea
las instrucciones, luego “Adjuntar
archivo”, escriba en “Comentarios” y
cuando finalice seleccione “Enviar”,
para dirigir el informe al instructor.

Netiqueta y normas de
convivencia

. Lea todos los correos que le envie el

instructor, esto incluye los archivos
adjuntos.

. Recuerde que las personas que

leen los mensajes tienen puntos
de vista divergentes y por lo tanto
pueden tener una ideologia distinta,
como también formas diferentes de
comunicacién.

. Utilice buenos modales, lenguaje

adecuado con la correspondiente
revisién de ortografia.

© Cétedra Virtual de Pens

X ® sena.territorio.la/calific X

— + Tamafio automatico

. Escriba en minudscula, recuerde que

el uso sostenido de mayusculas, es
sinénimo de grito.

. Muéstrese amigable cuando esté

trabajando en el espacio virtual.

Es importante respetar el ancho
de banda de internet de los demaés
companeros y su tiempo, enviando
mensajes cortos y/o archivos livianos.

. Comparta sus conocimientos a los

demas companeros, asi ellos se
motivaran a participar en cada una de
las actividades.

. Recuerde respetar la privacidad de

los companeros e instructor.

Al participar en los foros, mantenga
un ambiente sano y constructivo.
Disculpe a otros de los errores que
puedan cometer, asi perdonaran
las equivocaciones en las cuales
se puedan incurrir en un futuro.

. Respete el trabajo intelectual de

las demés personas, haga uso de
las normas APA. Cuando utilice
las fuentes de informaciéon para
consulta, tébmelas para aplicarlas a
las actividades o exponerlas.

Realice las actividades propuestas
en cada una de las actividades de
aprendizaje, sea honesto, no deje
que otros hagan la labor que le
corresponde.

@ Territorium || CATEDRAV X

® sena.territorio.la/calific X

debido a que satura las bandejas
de entrada del correo, ademas de
robar tiempo a los companeros y al
instructor.

. Recuerde que los mensajes de

texto estdn compuestos por cuatro
partes: Saludo, cuerpo del mensaje,
despedida y nombre de la persona
que envia el mensaje.

&2y

?
4
7

I

@ Territorium || CATEDRA X

N @M ®

m.Evite enviar mensajes en cadena,

[
FAVA - Formacion en Ambientes Virtuales de Aprendizaje SENA - Servicio Nacional de Aprendizaje

W
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@ Cétedra Virtual de Pe: 49 X ® senate X @ Territorium || CATEDRA X ® sena.ter F ® Territorium || CATEDRA X @ Territorium || CATEDRA X
© & (’j https://sena.territorio.la/content/index.php/institucion/Complementaria/institution/SENA/Finanzas/11220130/Contenido/OVA/DESCRIPCION_VER2/index.html 67% e @ ﬁ I M ® =
SENA

Netiqueta y normas de convivencia

A.Lea todos los correos que le envie el instructor, esto
incluye los archivos adjuntos.

B. Recuerde que las personas que leen los mensajes tienen
puntos de vista divergentes y por lo tanto pueden tener
una ideologia distinta, como también formas diferentes de
comunicacion.

C.Utilice buenos modales, lenguaje adecuado con la
correspondiente revision de ortografia.

D.Escriba en minuscula, recuerde que el uso sostenido de
maylsculas, es sinénimo de grito.

E. Muéstrese amigable cuando esté trabajando en el
espacio virtual.

F. Es importante respetar el ancho de banda de internet de
los demds compafieros y su tiempo, enviando mensajes
cortos y/o archivos livianos.

G. Comparta sus conocimientos a los demas compafieros,
asi ellos se motivaran a participar en cada una de las
actividades.

H. Recuerde respetar la privacidad de los companferos e
instructor.

Opciones




n LUIS EDUARDO TOSCANO
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Regresar <
AUBRITORIA INTERNA DE CALIDAD ~ NIC 50 9001 (2172188 ¥ LINEAMIENTOS, NORMAS Y REQUERIMIENTOS PARA LA FORMACION EN AVA
Auditoria Interna De Calidad - Ntc Iso 8001 (2172195) - Ocultar descripcién

PROYECTO
Informacién del Programa A © 1de1t @
Disefio Curricular: AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD
Informacién del curso: AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD

Lineamientos, normas y requerimientos para la formacion

nan En el desarrollo del programa de formaciéon que esta

realizando debe tener una disposicion positiva y proactiva
en el desarrollo de las actividades de aprendizaje y el
desarrollo de su proyecto de formacion, es muy importante
atender las normas de comportamiento del Ambiente Virtual
de Aprendizaje y las demas recomendaciones para el

. °
L' n ea m ' e nt 0 s estudio en la modalidad virtual, donde la autogestion en el
- desarrollo de las actividades es un factor primordial para

B Lineamientos, normas y requerimientos para la
formacion en AVA v

B Cronograma
Actividades Iniciales

[ Actividad 1
@ Actividad 2 normas z.requerimientos lograr desarrollar con éxito este importanteproyecto
Actividad 3 ormacionen AVA formativo

Actividad 4

Biblioteca SENA
Tutoriales

Software para el curso
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LINEAMIENTOS. NORMAS Y REQUERIMIENTOS PARA EL DESARROLLO DE PROGRAMAS EN AMBIENTES VIRTUALES DE FORMACION
A

NORMAS BASICAS DE COMPORTAMIENTO Y CONVIVENCIA

En Internet existen distintos espacios y formas de comunicacion, que implican conocer y respetar un conjunto de normas para mantener buenas relaciones con los demas usuarios, este
conjunto de normas generales es conocido como netiqueta. El cumplimiento de estas normas permite que las relaciones a través de la red sean mejores, mas humanas, mas formales, mas
dindmicas y mas respetuosas.
'

— Por esta razon y tomando como referencia el Reglamento del aprendiz SENA, se le pide conocer y respetar las siguientes normas de comportamiento para el ambiente virtual de
formacion:

Normas de comportamiento - Nomasdecomumescien
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Lineamientos, normas y roq_uorlml.nm para el desarrollo
de programas en ambientes virtuales de formacion

NORMAS BASICAS DE COMPORTAMIENTO Y

CONVIVENCIA

En Internet existen distintos espacios y formas
de comunicacién, que implican conocer y respetar
un conjunto de normas para mantener buenas
relaciones con los demas usuarios, este conjunto
de normas generales es conocido como netiqueta.
El cumplimiento de estas normas permite que las
relaciones a través de la red sean mejores, mas
humanas, mas formales, mas dindmicas y mas
respetuosas.

Por esta razén y tomando como referencia el
Reglamento del aprendiz SENA, se le pide conocery
respetar |las siguientes normas de comportamiento
para el ambiente virtual de formacién:

Siempre reconozca los derechos de autor, dando el crédito a quien
generd la idea, a la fuente que se consulté o al recurso en el que se
basé la informacién

El SENA, advierte sobre el respeto que como ciudadano se debe tener
con la propiedad intelectual de las obras consultadas (fuentes de
informacién), en caso de consultar fuentes y tomarlas para exponer
o aplicar las actividades es necesario dar crédito al autor de la obra o
fuente consultada.

Respete el tiempo y ancho de banda de las otras personas, por lo
tanto no envie mensajes excesivamente extensos, con contenidos sin
importancia o con archivos muy pesados.

En esta nueva cultura de internet, quizas se pueda ofender a personas
sin querer hacerlo, o tal vez se llegue a malinterpretar lo que otros
dicen. Por eso, tenga siempre en mente que al otro lado de la pantalla
hay un ser humano con sus propias ideas y sentimientos.

Respete la privacidad de las personas.

Para dar a conocer su trayectoria, es importante redactar una
descripcion de perfil corta, mencionando aquellas actividades o gustos
por los cuales quiere que los demas lo identifiquen.

SENA - Servicio Nacional de Aprendizaje

Lineamientos, normas y requerimientos para ql d.urn!lo
de programas en ambientes virtuales de formacion

» Sea selectivo con el material multimedia que comparte. Los textos
por este medio deben ser cortos, evite saturar a los demds con una
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Curso online:
Nueva ISO 9001:2015.
Cambios Clave.

:ESTAS PREPARADO
PARA EL FUTURO?
ACTUALIZATE.

ORGANIZA
SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAIJE - SENA

Enlaces de Inscripcidn:

PLANIFICACION DE UN SISTEMA DE GESTION DE CALIDAD -
NTC ISO 9001:

FUNDAMENTACION DE UN SISTEMA DE GESTION DE LA
CALIDAD:

EVALUACION Y MEJORA DE UN SISTEMA DE GESTION DE LA
CALIDAD - NTC ISO 9001:

DOCUMENTACION DE UN SISTEMA DE GESTION DE CALIDAD -
NTC ISO 9001:

AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001:

CIMI — CENTRO INDUSTRIAL DE MANTENIMIENTO INTEGRAL
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o o JUAN GREGORIO Cr\i.[l“f‘i ASPOSADA [CANCELADO 3411 - DES \'\mTEGIAS DE I'RO\(O(I(N DE VFNYA§ SEGUN FLAN 47.6551 > IDENTIFICAR LAS F\"iT}\!..El.r\S V‘DF,BILIDADFS DEIT EMPRENDEDOR |POR EVALUAR
® m KEVIN SAMIR S-\N('D-IT:Z PAEZ [CANCELADO 1411 - “‘\Rlol LAR PS[RA"'U[AS DE Y'Rﬂ\lo('lo‘( DE \IPWAS SFGU\ FLAN 47654.0 - ELABORA_R PRESUPUESTOS DE F‘ROWO(T()N'HAS_ADUB EN LAS POR EVALUAR
m KEVIN SAMIR SANCHEZ PAEZ [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE FROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN [476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS FRODUCTOS [POR EVALUAR -
= ESTRATEGICO ¥ ORIETIVOS DE MERCADEQ Y VENTAS DE LA EMPRESA. Y SER\']C'I()S FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
2 mn OO0E34 799 KEVIN SAMIR SANCHEZ PAEZ [CANCELADO f-l\il, Dlﬁz\RR(DLLAR ESTRATEGIAS DE WIUM(K l(!\ DE VE! \”A§ SL(:LV PLAN 47&55! - :\NALIZ AR EL \lER(J\LKD PARA LA LRLI\(“JN DE EMPRESAS Y POR EVALUAR
:‘ 1l 000E34799 KEVIN SAMIR SANCHEZ PAEZ [CANCELADO ‘-“ ] Dl SA\RROLLAR E“’RA"_(-IA} Lll' PNDMCK. l()‘( I)L Vi (-Y\IAS SL(: FLAN 47&5.‘2 1DEN l TFICAR L AS I‘URIJ\LFLA\ Y Dhﬂl(.l() ADES ()LL LMPR}VDF_U(}R POR EVALUAR
; n 000384 16 INEYDER FERNANDO ANGULO INFANTE [CANCELADO J-H 1- l).E;\{UUK)?_L.\R LSYFA};L(.KA? lJ.I. P*(?M}Xl( l)L VENTAS &(: N PLAN 476349 I.L.\B(JIRAK m 5 PULS‘[(A l)(-. PNOW..)CH‘:N E‘\S.‘\DF)S ENLAS POR EVALUAR
m 000835416 INEYDER FERNANDO ANGULO INFANTE [CANCELADO NX 1 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN FLAN [476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS FRODUCTOS |POR EVALUAR
ESTRATEGICO Y OBIETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA, Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
000R35416 NEV'DH_—FWT\-.\'-DU AN‘IHTL[TI-’(-F-\NYE [CANCELADO 476551 - ANALIZAR El M?l.lff\[‘(\ F;\l'\ LA CR?AGDN DE EhTPT(-l'LS-\S Y POR EVALUAR -
00R35416 NE\'Dm-\NDﬂ '\\'m‘\NTF [CANCELADO HH - l‘ SARROLLAR FSIRA IAS D FROMOCION DE VENTAS SEGUN FLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DPB(LIDADES DE[ E?\WE“DY DOR POREVALUAR -
000R69E 14 ANA JULIETH (\))\T'E-S RODRIGUEZ POR (1mCAR )4" DI',SR“OLLAK ESTRATE(IIA< Dl I‘TlO“O('IO\ DE \mm FLAN '(\S-W FL, AmRARm“OUéN BASADOS FN LAS APROBADOD «'°)m0 TOSCANO m
0009698 14 ANA JULIETH [CORTES RODRIGUEZ [POR CERTIFICAR .‘-“‘ DES b\RROLLAR ESTRATEGIAS Lll' PNDMCK l()‘( DE V(—Y\IAS SL(:LN PLAN -l7&5‘(' DF\AKR.[JLLAR ESTRATEGIAS DE PK(PMULT()N I’AKA LOSPRODUCTOS  JAPROBADO (OC 91535394 . LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
ESTRATEGICO Y ORIETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
- o HO00SSE 14 ANA JULIETH [CORTES RODRIGUEZ POR CERTIFICAR ]4” DI-S:\H.R(DI LAR ESTR.‘\".(JIAS Dl PRD\!U(IOV l)E VE\IASS(- N PLAN 4755‘1 ANALIZAR [‘L MER( I\DO PI\RJ\ lJ\ LRE\UﬁN DE EMPRESAS Y APROBADO OC 91538394 . LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
% (88 009698 14 ANA JULIETH [CORTES RODRIGUEZ POR CERTIFICAR !4” RR('LLARFSTRA[L(:IAS Dl— PROWK l()\ DL ‘vi’vl ‘\SMUU\ PLAN J"‘MSZ ll)k"“lHLAR LASPURI’AUJJ\\\ DIBILIUADF\DH EMPR}“‘DLDOR [APROBADO (OC 91535394 . LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
o 1 001067648 VISED JIMENA [CORDERO TORRES EN FORMACION un “DESARROLLAR fsrsubums m wuwx TON DE VENTAS SEGUN TLAN mwz H.ABURAR PRESUPUESTOS DE m»wouov sawmsm ihs NO APROBADO 315334 -LUISEDUARDD TOSCANG HERNANDEZ
m 001067648 'YISED JIMENA [CORDERO TORRES [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE FROMOCION DE VENTAS SEGUN FLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE FROMOCION PARA LOS H\ODU('I'()S INO APROBADO CC 9153839 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
a1 ESTRATEGICO Y OBIETIVOS DE MERCADEQ Y VENTAS DE LA EMPRESA, Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO ¥ LA
s T 001067648 Y _'D JIMENA (ﬂm [EN FORMACION 3411 - Dmﬂ-\s SEGUN FLAN 4765?;— ANALIZAR F.L MTR("\DO F-\R-\ l»\ (‘R-AUON DE R(! APROBADO CCV\mFDUARDﬂ TOSCANO "?.-\NDEZ
:{I T 001067648 m'\ ((‘m [EN FORMACION 3411 - DES-\WWWAS SEUU\? PLAN INO APROBADO (K'QIHUW_-LUIS EDUARDO TOSCANO m“-\NDEZ
:‘ o 1001204577 (CRISTHIAN DANIEL PARDO ARANZAZU POR CERTIFICAR ]43.1 DP&\H.K(DI LAR ES’T&AH.L'IAS Lll PRD\M)(IOV l)E \1 NIASSI- 476549 - I L/ \B()RAR P‘li SUPULST(): DL ‘M)W)Lla"l BA&‘\DUS ENLAS APROBADO (OC 91525394 . LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
o 001204577 (CRISTHIAN DANIEL [PARDO ARANZAZU POR CERTIFICAR 3411 DI RR('LLAR ESTRATEGIAS Dl— PROWK 10N DL \ENIASMUU\ PLAN 476850 . UEL\D.RULLAR l'ﬂlh\'l EGIAS DE PRUMDUI)N [’ARA LOS PRODUCTOS JAPROBADO (OC 9153539 . LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
5 ESTRATEGICO Y ORJIETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
% (88 001204577 (CRISTHIAN DANIEL PARDO ARANZAZU POR CERTIFICAR JJ“ '\)U((N.l AR E! '!RAIEGKA) UL I‘KK)WK I(I‘l Dk Vf INTAS SEGUN PLAN [476551 . ANALIZAR EL ’vl.LRLI\lK) W\IU\ 1./\ CREACION DE EMPRESAS Y APROBADO OC 91535394 . LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
e 0120577 (CRISTHIAN DANIEL FPARDO ARANZAZU FOR CERTIFICAR i l)h-\kl(ol LARESTRATEGIAS DE PROMGCION DE »smmssﬂ;w FLAN [#76552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y mmummsnu EMPRENDEDOR |APROBADO (CC 5153815 - LUIS EDUARDD TOSCANO HERNANDEZ
:’): T 001276080 THOAN ANDRES mﬂﬁ() |EN FORMACION 3.4! i- DES:\RROLLAR.ESY.RAYE(.]IAS DE PN’J\(O('I.ON DE VENTAS StG.U-'v FLAN m DE PT\O\(OUO\' BASADOHS ENLAS F(! APROBADO CC 91 mmnm TOSCANO "RV\NDEZ
T 1001276080 THOAN ANDRES ,\(m’\ﬂﬂ [EN FORMACION 1411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE FROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN [476550 - D! SARRUK LAR ESTRATEGIAS DE F'ROM()L‘[ON PARA LOS FRODUCTOS INO APROBADO ('('QUJUW_-LUIS EDUARDO TOSCANO m7
ag ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO ¥ VENTAS DE LA EMPRESA. Y SERVICIOS l;UM')AME NTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
:;} m 1001276080 THOAN ANDRES “mﬂﬂf) FWMA(TDN M- Dlﬁ&mATEGIAS DE mGUN FLAN 476551 - ANALIZAR EL bﬁ('!\n(‘ PARA LA CREACTON DE EMPRESAS Y NO APROBADO OC 91 m’ TOSCANO "?Rv\NDEZ
a8 n 001276080 JHOAN ANDRES [MURILLO ESTACIO [EN FORMACION JJ.H DI Q/\KNOLLAR E! STRA".(;I \b DL PROM(K l()’( DE VENTA! 476! ll.)LNHH( AR L\: HJRI:\LI.L\: Y DU“LIUAUF%DEL EMPRENDEDOR  [NO APROBADO CC 91535394 . LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
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n 002192799 [SOFI CAROLINA [ELIATEK JIMENEZ [EN FORMACION 3411 - DESA] ILRUI.LAK ESTRATEGIAS D[ I'KUMO( ION DE VENYAS SEGUN PLAN [476350 . DESARROLLAR F—.STRJ\ TEGIAS DE PROM(JL‘QN PARA LOS FRODUCTOS  INO APROBADO (OC 91535394 . LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
. ESTRATEGICO ¥ ORIETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. Y SERVICIOS EUNU.\ME.NI/\LK)G EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
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p ud lSOFI CAROLINA m!ﬂ\ﬂ‘\lfz EN r_(.)-m.mnnn J-H 1 - DESARROLLAR ESYRA“.GIAS Dl' l'lO\(CK.'I(N DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FURT‘\LEZ!\S \' DEL\(LIDADES DEL !:M'F'RE‘ID':DOR [NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO E’\NDEZ
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1> Centro de Formacién: 9224 . CENTRO INDUSTRIAL DE MANTENIMIENTO INTEGRAL
11 Tipod N [Nombre Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio e juicio evaluativo
o (e8 000323594 INGRID LORENA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEi PLAN 476549 . ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES  JPOR EVALUAR
(88 0003123595 INGRID LORENA RICO GUTIERREZ [CANCELADO 34 I‘I - l;;S\RRULLAR ESTRA’ r:ums Dl- PR()M‘()(.‘]ON DL‘\:I{NIAS SEGUN PLAN 47&53(‘1 - DF&;R.K()LIJ\R ESTRATEGIAS DE PR(:)MD(’H)N PARA LOS PRODUCTOS ¥ POR EVALUAR
% ESTRATEGICD Y ORIETIVOS DE MERCADEO Y TAS DE LA EMPRESA. [SERVICIOS PUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
S 000323595 INGRID LORENA RICO GUTIERREZ [cANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y FOR EVALUAR -
' “fec 000323595 INGRID LORENA RICO GUTIERREZ (CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE FROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR FOR EVALUAR -
W ANGIE MARCELA (GONZALEZ SALAMANCA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR FRESUFUESTOS DE PROMOCTON BASADOS EN LAS DIMENSIONES  JPOR EVALUAR -
m ANGIE MARCELA (GONZALEZ SALAMANCA (CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS FRODUCTOS Y POR EVALUAR -
-, ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO ¥ VENTAS DE LA EMPRESA. [SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA CDBERTURA, EL MERCADO Y LA
' T ANGIE MARCELA (GONZALEZ SALAMANCA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y POR EVALUAR -
T 000457 ANGIE MARCELA (GONZALEZ SALAMANCA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGLAS DE FROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR POR EVALUAR
; o 000892458 [ALEX SANTIAGO [CUELLAR MENDEZ [EN FORMACION N I‘I - l)ES\RRULLAR ESTRA’ l[‘(nll\ﬁ Dl-_ Ml()“()(. l(l‘l DL \'FNIA‘ SE(:UN PLAN 47&.‘49 LLI\N)IU\R l'RL:lIl‘UFSIU: DE PRUMl)l 10N BAS\D(h EN lJ\\ DIMENSIONES  INO APROBADO (OC 91535394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
= o 000592458 ALEX SANTIAGO [CUELLAR MENDEZ [EN FORMACION 3411 - DES‘\RRULLAK LSY’RA‘ TEGIAS LH: M)M(K.l()h l)l- \'i..\l.‘\b hkul» PLAN 476550 - Db:\JUM)LLn\Jl b.\IMlL(:IAS DE PRUM()(“‘JN PARA LOS PRODUCTOS Y INO APROBADO (OC 913535394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
ESTRATEGICO Y OBIETIVOS DE MERCADEQ Y VENTAS DE LA EMPRESA. SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
» o 000592458 ALEX SANTIAGO [CUELLAR MENDEZ [EN FORMACION 3411 < DESARROLLAR ESTRA'T ‘l’(ll)\& Db PROWK l()‘l DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERC, \Dl) P‘\RA LA CREACION DE EMPRESAS Y INO APROBADO (CC 9153539 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
; (88 000592455 ALEX SANTIAGO [CUELLAR MENDEZ [EN FORMACION .\:I’l DE&'\RRULLAR ESTRA’ lEhh\S DI PILOM()( IO‘( Dl‘\‘thA} SEGUN PLAN 476552 - IDE_‘“IH( ARLAS K')RIALEI ASY DLH(L[D ADES DLL LMP‘IU-_\DH.K)R INO APROBADO (OC 91535394 .« LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
= C0OTSTINS [CATERINE PEREZ TORO [CANCELADO S-l‘l'l ULS\RR()LLAR LﬂR.\'“ (rl:\> DE PROM()(.IO\ I)L \’LN!A‘M N PLAN 4’76\‘9 l.LAl-llR.r\R PM‘_\’UI‘['LWI)§ DE PR()\IULTDN HAM[.K)\ ENLAS I)l\ﬂ"(&l()‘(b POR EVALUAR
T 000757118 [CATERINE FEREZ TORO (CANCELADO 411 - DESARROLUAR ESTRATEGIAS DE FROMOCION DE VENTAS SEGUN FLAN 176550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE FROMOCION FARA LOS FRODUCTOS ¥ POR EVALUAR -
> ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
B 000757118 (CATERINE FEREZ TORO [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN FLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y FOR EVALUAR -
;; T (CATERINE PEREZ TORO (CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE FROMOCION DE V 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR FOR EVALUAR -
SEBASTIAN CAMILO INTNG HERRERA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR FRESUFUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES  JPOR EVALUAR -
o [SEBASTTAN CAMILO NISO HERRERA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE FROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS FRODUCTOS Y POR EVALUAR -
. ESTRATEGICD Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA [SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA CDBERTURA, EL MERCADO Y LA
o o 001278108 [SEHBASTIAN CAMILO NINO HERRERA [CANCELADO S-I‘I'l . DESARRULLAR ESTRATEGIAS DI: Plu)ll(')(‘lON Dl: VENTAS SE( 47&55) ‘\‘U\I.ILAR EL \U-RL {\DU PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y POR EVALUAR
;\ o 0012TEI08 SEHASTIAN CAMILO NINO HERRERA [CANCELADO S-lli ULSARR()LLAR Lﬂk\ Il&nl:\: Dl PRUM()(.I(}\ I)L \’LN!A$§ G PLAN 476552 - lDL‘iTlﬂlJ\k LJ\S K)RD\LLI}\SY DLH(LIDA( DEL EMPRENDEDOR POR EVALUAR
.}4 C 001314312 DAMARIS JULIETH VASCO RUIZ [EN FORMACION NI 1. DES\KRULLAR LSYRA lP(nlAQ Dl-_ PR()\M)(. 10\ DL \'I'NlASSEhUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUMUESTOS DE P&llMl)l 10N BASADOS ;':N ll.;\.\‘ DIMENSIONES  INO APROBADO (OC 91535354 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
o 001314312 IDAMARIS JULIETH VASCO RUIZ [EN FORMACION 3411 - DES‘\KRULLAK LSYRA TEGIAS DI: PIK)M(K.IUN l)l- \' G 1763’30 - D[ﬁ:;.luu)LLM L‘.‘\']M[L(;I.;b DE PR;)M()(“‘JN PARA LOS PRODUCTOS Y INO APROBADO (OC 913535394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
B ESTRATEGICO Y ORIETIVOS DE MERCADEQ Y VENTAS DE LA EMPRE! SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
o o 001314312 DAMARIS JULIETH VASCO RUIZ [EN FORMACION Sil’l (:i&f\lfRIJLL.‘\K.LSIRA_'l lf.,(il:\S D.b PR(.)M.D(.':()N D‘I:,‘\:.ENL’SS SEGH 476551 - ANALIZAR EL MERC, \Dl) P‘\RA LA CREACION DE EMPRESAS Y INO APROBADO (CC 91535394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
. 001314312 DAMARIS JULIETH VASCO RUIZ EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SE 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR NO APROBADO CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
E m 002543541 LAURA (GONZALEZ MARTINEZ (CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES  |POR EVALUAR -
W 002543541 LAURA (GONZALEZ MARTINEZ (CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE FROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE FROMOCION PARA LOS FRODUCTOS Y POR EVALUAR -
= ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
oM 002543541 LAURA (GONZALEZ MARTINEZ cANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACTON DE EMPRESAS Y FOR EVALUAR -
T 002543541 LAURA (GONZALEZ MARTINEZ (CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR FOR EVALUAR -
ol 002642819 LEANDRO BUSTAMANTE LOPEZ EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR FRESUFUESTOS DE PROMOCTON BASADOS EN LAS DIMENSIONES  [NO APROBADO (0C 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
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TIEMPO ACT. APOYO A LA FORMACION

INSTRUCTOR: LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ

CENTRO DE
FORMACION: CENTRO INDUSTRIAL DE MANTENIMIENTO INTEGRAL

FECHA INICIAL: 01/08/2020 00:00:00
FECHA FINAL:  31/08/2020 23:59:59

ACTIVIDADES ACADEMICAS

FICHA 2153815 - CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -
DE APRENDIZAJE: MODULO I: MENTALIDAD EMPRESARIAL

DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  SEGUN PLAN ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y
VENTAS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y MEJORAMIENTO DE LAS ORGANIZACIONES

DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL
MERCADO Y LA COMUNICACION

ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES DE TIEMPO Y COMPORTAMIENTO DEL MERCADO

IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR RESPECTO A LAS OPORTUNIDADES Y AMENAZAS QUE
PRESENTA EL ENTORNO.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 24,00

FICHA 2172184 - AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001
DE APRENDIZAJE:

DETERMINAR LOS SISTEMAS DE GESTION SEGUN EL
MARCO ESTRATEGICO.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:
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DESARROLLAR EL PROCESO DE PLANIFICACION Y PREPARACION DE LAS AUDITORIAS INTERNAS, SEGUN LO ESTIPULADO EN EL
SISTEMA DE GESTION DE CALIDAD DE LA ORGANIZACION.

ESTABLECER ACCIONES DE MEJORA BASADO EN LOS RESULTADOS PRESENTADOS EN EL INFORME DE LA AUDITORIA INTERNA.

RECONOCER LAS GENERALIDADES DE LA AUDITORIA INTERNA EXPRESADAS EN LAS NORMAS ISO 9000 E ISO 19011, PARA LA
IMPLEMENTACION DE AUDITORIAS EN UN SISTEMA DE GESTION DE CALIDAD.

REVISAR LA APLICACION DE LOS PASOS A SEGUIR EN LA REALIZACION DE LA AUDITORIA INTERNA DE LA ORGANIZACION.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 18,00
FICHA 2153817 - CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -
DE APRENDIZAJE: MODULO I: MENTALIDAD EMPRESARIAL

DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN PLAN ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y
VENTAS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y MEJORAMIENTO DE LAS ORGANIZACIONES

DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL
MERCADO Y LA COMUNICACION

ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES DE TIEMPO Y COMPORTAMIENTO DEL MERCADO

IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR RESPECTO A LAS OPORTUNIDADES Y AMENAZAS QUE
PRESENTA EL ENTORNO.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 24,00
FICHA 2153816 - CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -
DE APRENDIZAJE: MODULO I: MENTALIDAD EMPRESARIAL

DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN PLAN ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y
VENTAS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y MEJORAMIENTO DE LAS ORGANIZACIONES
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DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL
MERCADO Y LA COMUNICACION

ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES DE TIEMPO Y COMPORTAMIENTO DEL MERCADO

IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR RESPECTO A LAS OPORTUNIDADES Y AMENAZAS QUE
PRESENTA EL ENTORNO.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 24,00

FICHA 2172195 - AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001
DE APRENDIZAJE:

DETERMINAR LOS SISTEMAS DE GESTION SEGUN EL
MARCO ESTRATEGICO.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DESARROLLAR EL PROCESO DE PLANIFICACION Y PREPARACION DE LAS AUDITORIAS INTERNAS, SEGUN LO ESTIPULADO EN EL
SISTEMA DE GESTION DE CALIDAD DE LA ORGANIZACION.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

ESTABLECER ACCIONES DE MEJORA BASADO EN LOS RESULTADOS PRESENTADOS EN EL INFORME DE LA AUDITORIA INTERNA.

RECONOCER LAS GENERALIDADES DE LA AUDITORIA INTERNA EXPRESADAS EN LAS NORMAS ISO 9000 E ISO 19011, PARA LA
IMPLEMENTACION DE AUDITORIAS EN UN SISTEMA DE GESTION DE CALIDAD.

REVISAR LA APLICACION DE LOS PASOS A SEGUIR EN LA REALIZACION DE LA AUDITORIA INTERNA DE LA ORGANIZACION.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 18,00
FICHA 2153818 - CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -
DE APRENDIZAJE: MODULO I: MENTALIDAD EMPRESARIAL

DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN PLAN ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y
VENTAS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y MEJORAMIENTO DE LAS ORGANIZACIONES

DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL
MERCADO Y LA COMUNICACION
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ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES DE TIEMPO Y COMPORTAMIENTO DEL MERCADO

IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR RESPECTO A LAS OPORTUNIDADES Y AMENAZAS QUE
PRESENTA EL ENTORNO.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 24,00

FICHA 2172183 - AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001
DE APRENDIZAJE:

DETERMINAR LOS SISTEMAS DE GESTION SEGUN EL
MARCO ESTRATEGICO.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DESARROLLAR EL PROCESO DE PLANIFICACION Y PREPARACION DE LAS AUDITORIAS INTERNAS, SEGUN LO ESTIPULADO EN EL
SISTEMA DE GESTION DE CALIDAD DE LA ORGANIZACION.

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

ESTABLECER ACCIONES DE MEJORA BASADO EN LOS RESULTADOS PRESENTADOS EN EL INFORME DE LA AUDITORIA INTERNA.

RECONOCER LAS GENERALIDADES DE LA AUDITORIA INTERNA EXPRESADAS EN LAS NORMAS ISO 9000 E ISO 19011, PARA LA
IMPLEMENTACION DE AUDITORIAS EN UN SISTEMA DE GESTION DE CALIDAD.

REVISAR LA APLICACION DE LOS PASOS A SEGUIR EN LA REALIZACION DE LA AUDITORIA INTERNA DE LA ORGANIZACION.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 18,00

FICHA 2172182 - AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001
DE APRENDIZAJE:

DETERMINAR LOS SISTEMAS DE GESTION SEGUN EL
MARCO ESTRATEGICO.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DESARROLLAR EL PROCESO DE PLANIFICACION Y PREPARACION DE LAS AUDITORIAS INTERNAS, SEGUN LO ESTIPULADO EN EL
SISTEMA DE GESTION DE CALIDAD DE LA ORGANIZACION.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

ESTABLECER ACCIONES DE MEJORA BASADO EN LOS RESULTADOS PRESENTADOS EN EL INFORME DE LA AUDITORIA INTERNA.

RECONOCER LAS GENERALIDADES DE LA AUDITORIA INTERNA EXPRESADAS EN LAS NORMAS ISO 9000 E ISO 19011, PARA LA
IMPLEMENTACION DE AUDITORIAS EN UN SISTEMA DE GESTION DE CALIDAD.
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REVISAR LA APLICACION DE LOS PASOS A SEGUIR EN LA REALIZACION DE LA AUDITORIA INTERNA DE LA ORGANIZACION.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 18,00

TOTAL HORAS ACTIVIDADES ACADEMICAS: 168,00

EVENTOS DE DIVULGACION TECNOLOGICA - EDT's

FICHA FECHA INICIO FECHA FINAL EVENTO HORAS

TOTAL TIEMPO EDT's: 0,00

ACTIVIDADES ADICIONALES

FECHA INICIAL FECHA FINAL ACTIVIDAD HORAS

TOTAL ACTIVIDADES ADICIONALES: 0,00

INSTRUCTOR: LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ

CENTRO DE
FORMACION: CENTRO INDUSTRIAL DE MANTENIMIENTO INTEGRAL
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Al v fx Reporte de Juicios de Evaluacion
A ® D E F G H 1 K
Reporte de Juicios de Evaluacién
1
2 Fecha del Reporte: 19/08/2020
5 Fichade Caracterizacion: 2153815
4 |Cégigo: 1220130
5 Versién: 2
& |Denominacién: CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO I: MENTALIDAD EMPRESARIAL
7 Estado de la Ficha de Caracterizacién: TERMINADA POR FECHA
8 Fecha Inicio: 17/07/2020
o |FechaFin: 18/08/2020
10 Modalidad de Formacién: VIRTUAL
11 Regional: 68 - REGIONAL SANTANDER
1> Centro de Formacién: 9224 - CENTRO INDUSTRIAL DE MANTENIMIENTO INTEGRAL
13 Tipo de Numero de Nombre Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluacion Funcionario que registro el juicio evaluativo
S 000145678 DUVAN ANDRES [CARRILLO MEJIA EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN |476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
cC 000145678 DUVAN ANDRES [CARRILLO MEJIA EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN [476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS |[NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
3 ESTRATEGICO Y OBIJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
6 |° 000145678 DUVAN ANDRES [CARRILLO MEJIA EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y [NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
7 ¢ 000145678 DUVAN ANDRES [CARRILLO MEJIA EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR ~[NO APROBADO [CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
| 000224979 LESLI VALENTINA DELGADO PERAFAN POR CERTIFICAR 3411 - DESARROLLAR ES‘I‘RATEG]AS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS ENLAS APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
cC 000224979 LESLI VALENTINA DELGADO PERAFAN POR CERTIFICAR L D ESARROLLAR ESTRATEOTAS DB PROMOCION DEVENTAS SEGUN TLAN [ 476550 - DESARROLLAR PSTRATEGIAS DE PROMOCION PARALOS PRODUCTOS | ATROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
- ESTRATEGICO Y OBIETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
2 000224979 LESLI VALENTINA DELGADO PERAFAN POR CERTIFICAR 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
EcroaTioy DCACRCARTA XY oc ey
2| 000224979 LESLI VALENTINA DELGADO PERAFAN POR CERTIFICAR 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE\ VENTAS SEGUN PLAN [476552 - IDENTIFICAR LASFORTALEZAS Y DEB]LIDADES DEL EMPRENDEDOR - [APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
NG 000353841 LAURA CAMILA MOSQUERA GONZALEZ POR CERTIFICAR L D SARROLLAR EETRATEGTAS DB PROMOCION DEVENTAS SEGUN PLAN [43¢545 - ELABORAR PRESUPUESTOS BE PROMOCION BASADOS BN LAS APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
I 000353841 LAURA CAMILA MOSQUERA GONZALEZ [POR CERTIFICAR 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN |476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS |APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
- ESTRATEGICO Y OBIETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
e 000353841 LAURA CAMILA MOSQUERA GONZALEZ POR CERTIFICAR 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
25T 000353841 LAURA CAMILA MOSQUERA GONZALEZ POR CERTIFICAR L D SARROLLAR EETRATEGIAS DB PROMOCON DEVENTAS SEGUN PLAN [576553- TORNTINCARLAS FORTALEZAS ¥ DEBILIDADES DEL EVPRENDEDOR | ATROBADO (CC91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
NG 000728010 KEVIN SANTIAGO [BRAUSIN VARON [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN |476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS POR EVALUAR -
I 000728010 KEVIN SANTIAGO [BRAUSIN VARON [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN |476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS |POR EVALUAR -
- ESTRATEGICO Y OBIETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
NG 000728010 KEVIN SANTIAGO [BRAUSIN VARON [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN |476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y POR EVALUAR -
NG 000728010 KEVIN SANTIAGO [BRAUSIN VARON [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN |476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR |POR EVALUAR -
w0 | 000775382 KAROL STHEFANNY BEDOYA BUITRAGO EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN |476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS [NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
cC 000775382 KAROL STHEFANNY BEDOYA BUITRAGO EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN |476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS |NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
o ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
2| 000775382 KAROL STHEFANNY BEDOYA BUITRAGO EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y [NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
w|C 000775382 KAROL STHEFANNY BEDOYA BUITRAGO EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN |476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR |NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
| 000854882 KEVIN DANIEL VEGA BAUTISTA EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN |476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
cC 000854882 KEVIN DANIEL VEGA BAUTISTA EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN [476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS |NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
- ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
| 000854882 KEVIN DANIEL [VEGA BAUTISTA EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
| 000854882 KEVIN DANIEL VEGA BAUTISTA EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR[NO APROBADO [CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
EcrnaTh DCACRCARGA Y UCNTAC DG LA CMIRDS DODTIALDADGE Y AAIALLD
| 002330574 CAMILO SANTIAGO NICOLAS PULIDO ACEVEDO [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN [476345 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS ENLAS POR EVALUAR -
cC 002330574 CAMILO SANTIAGO NICOLAS PULIDO ACEVEDO [CANCELADO L D SARROLLAR EETRATEGTAS DB PROMOCION DEVENTAS SEGUN TLAN 476550 DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS |FOREVALUAR -
- ESTRATEGICO Y OBIETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
w0l 002330574 CAMILO SANTIAGO NICOLAS PULIDO ACEVEDO [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y POR EVALUAR -
EcroaTioy DDACNCARGA Y UONTAC DDA CMIDDS L Cionsaom 200z
@l 002330574 CAMILO SANTIAGO NICOLAS PULIDO ACEVEDO [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN [476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEB]LIDADES DEL EMPRENDEDOR [POREVALUAR -
2| C 003403394 NATALIA MADERA POLO [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN |476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS POR EVALUAR -
cC 003403394 [NATALIA MADERA POLO [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN |476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS |POR EVALUAR -
- ESTRATEGICO Y OBIETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
| 003403394 NATALIA MADERA POLO [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y POR EVALUAR -
cC 003403394 [NATALIA MADERA POLO [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 1476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR [POR EVALUAR -
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Al : fx Reporte de Juicios de Evaluacién
A B Cc D E F G H
1 Reporte de Juicios de Evaluacién
2 Fecha del Reporte: 19/08/2020
5 Ficha de Caracterizacién: 2153816
4 Cégigo: M1220130
5 Versi 2
6 Denominacién: CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO I: MENTALIDAD EMPRESARIAL
7 Estado de la Ficha de Caracterizacién: TERMINADA POR FECHA
s Fechalnicio: 17072020
9 Fecha Fin: 18/08/2020
10 Modalidad de Formacié VIRTUAL
1 Regional: 68 - REGIONAL SANTANDER
12 Centro de Formacion: 9224 - CENTRO INDUSTRIAL DE MANTENIMIENTO INTEGRAL
13 Tipod TNGmero o TNombre Apellidos TEstado Competencia TResultado de Aprendizaje Juicio d TF: "que registro el juicio evaluativo
14 cC [JUAN GREGORIO [CARDENAS POSADA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN [476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS POR EVALUAR -
cC [JUAN GREGORIO [CARDENAS POSADA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS [POR EVALUAR -
15 ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
1 cC [JUAN GREGORIO [CARDENAS POSADA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN [476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y [POR EVALUAR -
s JUAN GREGORIO CARDENAS POSADA CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN. [476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR |POR EVALUAR -
18 TI 000834799 KEVIN SAMIR [SANCHEZ PAEZ [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN [476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS [POR EVALUAR -
TI 000834799 KEVIN SAMIR [SANCHEZ PAEZ [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS [POR EVALUAR -
19 ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. 'Y SERVICIOS FUNDAM]ENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
2 TI KEVIN SAMIR SANCHEZ PAEZ [CANCELADO 3411 - DFTSARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN [476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y POR EVALUAR -
2 TI 000834799 KEVIN SAMIR [SANCHEZ PAEZ [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN [476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR |POR EVALUAR -
2 TI 000835416 [NEYDER FERNANDO [ANGULO INFANTE [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS [POR EVALUAR -
TI 000835416 [NEYDER FERNANDO [ANGULO INFANTE [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS |POR EVALUAR -
2 ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
wum 000835416 [NEYDER FERNANDO ANGULO INFANTE CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN [476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y POR EVALUAR -
2 TI 000835416 [NEYDER FERNANDO [ANGULO INFANTE [CANCELADO 3411 - DESARROLL/\R ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR  |[POR EVALUAR -
% cC |ANA JULIETH (CORTES RODRIGUEZ [POR CERTIFICAR 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS [APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
cC |ANA JULIETH [CORTES RODRIGUEZ [POR CERTIFICAR 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS |APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
27 ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
[ 0009698 14 ANA JULIETH (CORTES RODRIGUEZ POR CERTIFICAR 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN [476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y APROBADO (CC 9153839 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
2 cC |ANA JULIETH (CORTES RODRIGUEZ [POR CERTIFICAR 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN [476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR |APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
2 TI 001067648 [ YISED JIMENA (CORDERO TORRES [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS [NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
TI 001067648 [YISED JIMENA (CORDERO TORRES [EN FORMACION 3411 - DFTSARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN [476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS |NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
o ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
2 TI 001067648 'YISED JIMENA (CORDERO TORRES EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y [NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
2 TI 001067648 [ YISED JIMENA (CORDERO TORRES [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR [NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
u cC 001204577 CRISTHIAN DANIEL [PARDO ARANZAZU [POR CERTIFICAR 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS [APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
cC 001204577 [CRISTHIAN DANIEL [PARDO ARANZAZU [POR CERTIFICAR 3411 - DFTSARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN [476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS |APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
- ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
3 cC 001204577 [CRISTHIAN DANIEL [PARDO ARANZAZU [POR CERTIFICAR 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y [APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
a7 cC 001204577 [ CRISTHIAN DANIEL [PARDO ARANZAZU [POR CERTIFICAR 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR JAPROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
3 TI 001276080 [JHOAN ANDRES MURILLO ESTACIO [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS [NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
0 001276080 JHOAN ANDRES MURILLO ESTACIO EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS |NO APROBADO (CC 9153839 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
2 ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. Y SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
% TI 001276080 [JHOAN ANDRES MURILLO ESTACIO [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y [NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
“ TI 001276080 [JHOAN ANDRES MURILLO ESTACIO [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR [NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
2 TI 002192799 SOFI CAROLINA [ELJAIEK JIMENEZ EN FORMACION 3411 - DFTSARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN [476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS [NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
TI 002192799 SOFI CAROLINA [ELJAIEK JIMENEZ EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN |476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS |NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
3 ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. Y SERVICIOS mNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
“ TI 002192799 SOFI CAROLINA [ELJAIEK JIMENEZ [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y [NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
e TI 002192799 SOFI CAROLINA [ELJAIEK JIMENEZ [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR  |[NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
| 002212700 SAMIR ENRIQUE (CASSIS BELTRAN EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN [476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS NG APROBADO (CC 9153839 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
cC 002212700 SAMIR ENRIQUE [CASSIS BELTRAN [EN FORMACION 3411 - DESARROLL/\R ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS |[NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
a7 ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. Y SERVICIOS FUNDAN[ENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
P cC 002212700 SAMIR ENRIQUE [CASSIS BELTRAN [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y [NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
cC 002212700 SAMIR ENRIQUE [CASSIS BELTRAN [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN [476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR |[NO APROBADO CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
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Reporte de Juicios de Evaluacion
q
2 Fecha del Reporte: 19/08/2020
3 Ficha de Caracterizacion: 2153817
4 |Cogigo: f1220130
5 Versién: 2
6 Denominacién: CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO I: MENTALIDAD EMPRESARIAL
7 Estado de la Ficha de Caracterizacion: TERMINADA POR FECHA
8 Fecha Inicio: 17/07/2020
9 FechaFin: 18/08/2020
10 | Modalidad de Formacion: VIRTUAL
1 Regional: 68 - REGIONAL SANTANDER
12 Centro de Formacién: 9224 - CENTRO INDUSTRIAL DE MANTENIMIENTO INTEGRAL
13 Tipo d NUmero de Nombre Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje [ Juicio d el juicio evaluativo
cc 1000323595 INGRID LORENA [RICO GUTIERREZ [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES  |POR EVALUAR -
14
cC 000323595 INGRID LORENA [RICO GUTIERREZ [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y [POR EVALUAR -
15 ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
cC 000323595 INGRID LORENA [RICO GUTIERREZ CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y [POR EVALUAR -
16 i
cc 000323595 INGRID LORENA [RICO GUTIERREZ CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR POR EVALUAR -
17 L
I 000467175 ANGIE MARCELA GONZALEZ SALAMANCA CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES ~ [POR EVALUAR -
18
TI 1000467175 [ANGIE MARCELA (GONZALEZ SALAMANCA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y POR EVALUAR -
19 ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
TI 000467175 [ANGIE MARCELA (GONZALEZ SALAMANCA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y [POR EVALUAR -
20 n
TI 000467175 [ANGIE MARCELA (GONZALEZ SALAMANCA CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR [POR EVALUAR -
21 n
cC 000592458 [ALEX SANTIAGO [CUELLAR MENDEZ [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES ~ [NO APROBADO CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
22 L
cC 1000592458 [ALEX SANTIAGO [CUELLAR MENDEZ [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y [NO APROBADO CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
- ESTRATEGICO Y OBIETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
cc 1000592458 [ALEX SANTIAGO [CUELLAR MENDEZ EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y NO APROBADO CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
24
cC 1000592458 [ALEX SANTIAGO [CUELLAR MENDEZ [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR [NO APROBADO CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
2 n
TI 000757118 [CATERINE [PEREZ TORO [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES ~ |POR EVALUAR -
2 n
TI 000757118 [CATERINE [PEREZ TORO CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y [POR EVALUAR -
2 ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
TI 000757118 [CATERINE [PEREZ TORO CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y POR EVALUAR -
28
I 1000757118 (CATERINE PEREZ TORO [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR POR EVALUAR -
2
cC 001278108 SEBASTIAN CAMILO ININO HERRERA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES  |POR EVALUAR -
20
cC 001278108 SEBASTIAN CAMILO ININO HERRERA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y [POR EVALUAR -
31 ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
cC 001278108 SEBASTIAN CAMILO ININO HERRERA CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y [POR EVALUAR -
32 L
cC 001278108 SEBASTIAN CAMILO ININO HERRERA CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR POR EVALUAR -
33 L
cc 001314312 DAMARIS JULIETH VASCO RUIZ EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES  |[NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
k"
cc 1001314312 DAMARIS JULIETH [VASCO RUIZ [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y [NO APROBADO CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
35 ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
cC 001314312 [DAMARIS JULIETH [VASCO RUIZ [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y [NO APROBADO CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
36 n
cC 001314312 [DAMARIS JULIETH [VASCO RUIZ [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR [NO APROBADO CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
37 L
TI 002543541 LAURA (GONZALEZ MARTINEZ CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES ~ |JPOR EVALUAR -
38 L
TI 002543541 LAURA (GONZALEZ MARTINEZ CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y POR EVALUAR -
- ESTRATEGICO Y OBIETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
TI 1002543541 LAURA (GONZALEZ MARTINEZ [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y POR EVALUAR -
40
TI 002543541 LAURA (GONZALEZ MARTINEZ [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR POR EVALUAR -
M :
TI 1002642819 [LEANDRO [BUSTAMANTE LOPEZ [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES ~ [NO APROBADO CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
42 :
TI 1002642819 LEANDRO [BUSTAMANTE LOPEZ [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y [NO APROBADO CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
43 ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA
TI 1002642819 LEANDRO [BUSTAMANTE LOPEZ [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y [NO APROBADO CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
4
o 1002647819 T EANDRO RIISTAMANTE 1 OPR7. EN FORMACTON 3411 - DESARROLT AR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGITN PLAN 476552 - IDENTIFICAR T AS FORTAT EZAS Y DERITIDADES DRI EMPRENDEDOR NO APRORADO 00 91538394 - TTTIS EDITARDO TOSCANO HERNANDEZ.
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q
2 Fecha del Reporte: 19/08/2020
3 Ficha de Caracterizacion: 2153818
4 |Cogigo: f1220130
5 Versién: 2
6 Denominacién: CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO I: MENTALIDAD EMPRESARIAL
7 Estado de la Ficha de Caracterizacion: TERMINADA POR FECHA
8 Fecha Inicio: 17/07/2020
9 FechaFin: 18/08/2020
10 | Modalidad de Formacion: VIRTUAL
1 Regional: 68 - REGIONAL SANTANDER
12 Centro de Formacién: 9224 - CENTRO INDUSTRIAL DE MANTENIMIENTO INTEGRAL
13 Tipo d NG di Nombre Apellidos Estado Competencia di [ Juicio d que regi: el juicio evaluativo

TI 1000459613 LIZETH CAMILA [MORA OLIVARES [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES |POR EVALUAR -
14

TI 000459613 LIZETH CAMILA [MORA OLIVARES [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y [POR EVALUAR -
15 ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA

TI 000459613 [LIZETH CAMILA [MORA OLIVARES [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y [POR EVALUAR -
16 i

TI 000459613 LIZETH CAMILA [MORA OLIVARES [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR [POR EVALUAR -
17

cc 000802659 KEVIN ANDRES MADRONERO ACOSTA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES [POR EVALUAR -
18

cc 1000802659 KEVIN ANDRES [MADRONERO ACOSTA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y POR EVALUAR -
19 ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA

cC 000802659 [KEVIN ANDRES [MADRONERO ACOSTA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y [POR EVALUAR -
20

cC 000802659 [KEVIN ANDRES [MADRONERO ACOSTA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR [POR EVALUAR -
21 i

TI 001049934 JUAN FELIPE MENDEZ GARCIA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES |POR EVALUAR -
22

TI 001049934 JUAN FELIPE IMENDEZ GARCIA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y POR EVALUAR -
- ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA

TI 1001049934 JUAN FELIPE MENDEZ GARCIA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y POR EVALUAR -
24

TI 001049934 [JUAN FELIPE MENDEZ GARCIA [CANCELADO 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR [POR EVALUAR -
2

TI 001273443 STEFANNY LIZETH [RUIZ PIRAGAUTA [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES [NO APROBADO [CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
2 £

TI 001273443 STEFANNY LIZETH [RUIZ PIRAGAUTA [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y [NO APROBADO [CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
2 ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA

TI 001273443 STEFANNY LIZETH [RUIZ PIRAGAUTA [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y [NO APROBADO [CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
28

I 1001273443 STEFANNY LIZETH RUIZ PIRAGAUTA EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR NO APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
2

cC 001285232 [JESICA NATALIA [FERNANDEZ ARMESTO EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES [NO APROBADO [CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
20

cC 001285232 [JESICA NATALIA [FERNANDEZ ARMESTO [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y [NO APROBADO [CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
31 ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA

cC 001285232 JESICA NATALIA [FERNANDEZ ARMESTO [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y [NO APROBADO [CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
32 L

cC 001285232 JESICA NATALIA [FERNANDEZ ARMESTO [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR [NO APROBADO [CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
33

I 002459947 YURI ALEXANDRA SALAMANCA LOPEZ POR CERTIFICAR 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES [APROBADO (CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
k"

TI 1002459947 [YURI ALEXANDRA [SALAMANCA LOPEZ POR CERTIFICAR 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y [APROBADO CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
35 ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA

TI 1002459947 [YURI ALEXANDRA [SALAMANCA LOPEZ POR CERTIFICAR 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y [APROBADO [CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
36 L

TI 1002459947 [YURI ALEXANDRA [SALAMANCA LOPEZ [POR CERTIFICAR 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR [APROBADO [CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
37 i

cC 003261600 [ANGIE DAYANA [ARENAS ROMERO [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES [NO APROBADO [CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
38

cc 003261600 [ANGIE DAYANA ARENAS ROMERO EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y [NO APROBADO [CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
- ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA

cc 1003261600 [ANGIE DAYANA [ARENAS ROMERO EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y [NO APROBADO [CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
40

cC 1003261600 [ANGIE DAYANA [ARENAS ROMERO [EN FORMACION 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476552 - IDENTIFICAR LAS FORTALEZAS Y DEBILIDADES DEL EMPRENDEDOR [NO APROBADO [CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
M

cC 003633881 [ YESSICA MARIA [GARCIA BERNAL [POR CERTIFICAR 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476549 - ELABORAR PRESUPUESTOS DE PROMOCION BASADOS EN LAS DIMENSIONES |APROBADO [CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
42 :

cC 003633881 [ YESSICA MARIA (GARCIA BERNAL POR CERTIFICAR 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476550 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION PARA LOS PRODUCTOS Y [APROBADO [CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
43 ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y VENTAS DE LA EMPRESA. SERVICIOS FUNDAMENTADOS EN LA COBERTURA, EL MERCADO Y LA

cC 003633881 [YESSICA MARIA [GARCIA BERNAL POR CERTIFICAR 3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN PLAN 476551 - ANALIZAR EL MERCADO PARA LA CREACION DE EMPRESAS Y [APROBADO [CC 91538394 - LUIS EDUARDO TOSCANO HERNANDEZ
4

co 1003633881 'YESSICA MARTA (GARCTA RERNAT POR CERTIFICAR 3411 - DESARROLT AR ESTRATEGIAS DE PROMOCTION DE VENTAS SEGITN PLAN 476552 - IDENTIFICAR T AS FORTAT EZAS Y DERITIDADES DEL EMPRENDEDOR APRORADO 00 91538304 - TTTIS EDITARDO TOSCANO HERNANDEZ.
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AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001 (2172182) v SONDEO DE CONOCIMIENTOS PREVIOS
Auditoria Interna De Calidad - Ntc lso 9001 (2172182) - Ocultar descripcion
PROYECTO
@ Informacién del Programa @ @ 1de1 @

Disefio Curricular: AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD
Informacion del curso; AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD
Lineamientos, normas y requerimientos para la formacién
en AVA
B Cronograma
Actividades Iniciales En este enlace encontrarda el sondeo inicial de

: conocimientos previos, que serd Gtil para medir sus
Foro soclal

Sondeo de conocimiantos previos

conocimientos previos relacionados con el manejo de la
plataforma y el programa de formacion.

:l\ So:ndeo de conocimientos previos v
Actualizacién de datos
{#) Actualizacion de datos
Actividad 1
@ Actividad 2
@ Actividad 3
g ~~—  Sondeo de conocimientos previos

Biblioteca SENA Q= > i
? Sondeo de conocimientos previos

B Tutoriales 3
- ; ©=]  Fecha de apertura: 2020-03-12 Ver Evaiuacion
oftware para el curso

Fecha de cierre: 2020-12-31

A ® 1de1 ®
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AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001 (2172182) Y

Auditoria Interna De Calidad - Ntc lso 9001 (2172182)
@ PROYECTO
E Informacion del Prograrma
[ Disefo Curricutar: AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD
B Informacion del curso; AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD

@ Lineamientos, normas y requerimientos para la formacion
an AVA

B Cronograma
Actividades Iniciales
Foro soclal
Sondeo de conocimientos previos
{a‘ Sondeo de conocimientos previos
Actualizacién de datos
{#) Actualizacién de datos
Actividad 1
@ Actividad 2
@ Actividad 3
Actividad 4
(@ Biblioteca SENA
B Tutoriales

B Software para el curso

2
E n LUIS EDUARDO TOSCANO
bt

Sondeo de conocimientos previos

Descripcion:

Sondeo de conocimientos previos
Preguntas:
7

Evaluacion valido de 2020-03-12 00:00:00 al 2020-12-31 23:59:59
Duraci6n: 02hrs. 00min. 00seg.

1 anid

I i parala

En este enlace encontrara el sondeo inicial de
conocimientos previos, que sera (til para medir sus

“ conocimientos previos relacionados con el manejo de la
plataforma y el programa de formacién.

la evaluacion cuenta con tiempo limite.
Para empezarla presiona el botén de continuar.

Si deseas hacer tu evaluacién en una nueva ventana da clic aqui ->
Continuar
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AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD - NTC ISO 9001 (2172182) v Te quedan 00 dias, 01 horas, 59 minutos, 53 segundos para terminar la evaluacion.

Auditoria Interna De Calidad - Ntc lso 9001 (2172182)
PROYECTO

Sondeo de conocimientos previos

Sondeo de conocimientos previos

@ Informacién del Programa
Disefio Curricular: AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD
Informacion del curso; AUDITORIA INTERNA DE CALIDAD

X Instrucciones:
Lineamientos, normas y requerimientos para la formacion

en AVA
B Cronograma
Actividades Iniciales

Foro soclal
Sondeo de conocimientos previos En este enlace encontrara el sondeo inicial de

B's 5] conocimientos previos, que sera (til para medir sus

i#] Sondeo de conocimientos previos v conocimientos previos relacionados con el manejo de la
Actualizacién de datos plataforma y el programa de formacién.

{#) Actualizacién de datos

(@ Actividad 1
[@ Actividad 2
@ Actividad 3
Actividad 4

Biblioteca SENA
B Tutoriales

Preguntas(100%)

Software para el curso

Desde donde tiene considerado acceder a Internet para realizar el curso:

Su casa
Su sitio de trabajo

Café internet o portal interactivo

Casa amigo o familiares



3portes Resumen General de Pago

enlinea
DATOS GENERALES DEL APORTANTE
Identificacion dv Razon Social Clase Aportante Sucursal Principal Direccion Ciudad-Departamento Teléfono ExonerTgBoFSENA e
CC 91538394 TOSCANO HERNANDEZ LUIS EDUARDO INDEPENDIENTE PRINCIPAL CALLE 94#47-76 CASA 29 BUCARAMANGA-SANTANDER 6573760 No
DATOS GENERALES DE LA LIQUIDACION
Periodo Clave Tipo Fecha Pago
Pension Salud Pago Planilla Planilla Limite Pago Banco Dias Mora Valor
2020-07 2020-07 716293367 9409186758 | 2020/08/26 2020/08/19 | BANCOLOMBIA 0 $454,700
LIQUIDACION DETALLADA DE APORTES
EMPLEADO PENSION SALUD CCF RIESGOS PARAFISCALES
No. | Identificacion Nombres Codigo |Dias IBC Aporte Codigo |Dias IBC Aporte Codigo |Dias IBC Aporte Codigo |Dias IBC Aporte Dias 1BC Aporte
1 |cc |91538394 TOSCANO LUIS 25-14 30 $1,469,600 $235,200  EPS037| 30 $1,469,600 $183,700 0 $0 $0 14-23] 30 $1,469,600 $35,800| 0 $0
Total Afiliados( 1) $1,469,600 $235,200 $1,469,600 $183,700 $0 $0 $1,469,600 $35,800 $0

RESUMEN DE PAGO

CODIGO NIT % AFILIADOS VALOR LIQUIDADO INTERESES MORA SALDOS E VALOR A PAGAR
INCAPACIDADES
AFP (ADMINISTRADORAS: 1) 1 $235,200 $0 $0 $235,200
COLPENSIONES 25-14 900,336,004 7 1 $235,200 $0 $0 $235,200
ARL (ADMINISTRADORAS: 1) 1 $35,800 $0 $0 $35,800
POSITIVA COMPANIA DE SEGUROS 14-23 860,011,153 6 1 $35,800 $0 $0 $35,800
EPS (ADMINISTRADORAS: 1) 1 $183,700 S0 S0 $183,700
NUEVA E.P.S. EPS037 900,156,264 2 il $183,700 $0 $0 $183,700

1 $454,700 $0 $0 $454,700

Pagina 1 de 1 2020/08/20 08:19 AM
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Reporte de Cursos Virtuales 21 X l +

C & drive.google.com/drive/u/1/folders/1IFDSDmrD8kyBylgc015-a0figjuiCs7Pf

&, Drive

B % © D

Nuevo

Prioridad

Mi unidad

Compartidos conmigo

Recientes

Destacados

Papelera

Almacenamiento

36.2 GB utilizado

Q_ Buscar en Drive

Miunidad > GRABACIONES SESIONES EN LINEA - MENTALIDAD EMPRESARIAL ~

Carpetas

8 UunibAD-1

B3 unipbAD-2

B3 unipAD-3

B3 unipAD-4

Nombre

N




& UNIDAD - 1 - Google Drive

e

L Drive

De

g % O

X Reporte de Cursos Virtuales 21 X | +
C & drive.google.com/drive/u/i/folders/1zm3fGNANHBSOWXnG86gYHaFIrFrVvVzp Q &% =
: oos * ™
Q,  Buscar en Drive = @ @ U 2% s
. Miunidad > GRABACIONES SESIONES EN LINEA - MENTALIDAD EMPRESARIAL > UNIDAD-1 ~ 2 #= @
uevo
Archivos Nombre
Prioridad
Mi unidad ~

Compartidos conmigo

Recientes

Destacados

Papelera

Almacenamiento

36.2 GB utilizado

PENSAMIENTO

Catedra
0 RIS EMPRESARIAL

M GRABACION SESIONENL...




& UNIDAD - 3 - Google Drive # X

(_

(_

c

§® Reporte de Cursos Virtuales

+

@ drive.google.com/drive/u/i/folders/19-svL3HgvKW_JCd4psFI3cQYgu3s57fE

zoom_0.mp4

© Territorkum || CATEDRA VIRY

Regrasar

CATEDRA VIRTUAL DE PENSAMIENTO EMPRESARIAL -MODULO |
MENTALIDAD EMPRESARIAL (2153815)

territorio.la

M Abrir con YouTube Uploader for ...

CRONOGRAMA DE ACTIVIDADES

Actividades

Sondeo de conocin

Foro social

Actualizacion de datos

Actividad de
Aprendizaje 1

Identificar |as fortalezas y debilidades
del emprendedor respecto a las
oportunidades y amenazas que

presents el entomo

Foro de discusion: Estudio de caso
Seleccionando ideas do negocios

Ejercicio practico Id
Elaborar y enviar &
Generando ideas de negocios

s de negocio
manto archivo:

Actividad de
Aprendizaje 2

Analizar ! mercado para la creacion
de empresas y mejoramiento de las

Cuestionario interactivo: Andlisis del
mercado

Ejercicio practico ; Diagnosticando el
entomo con DOFA y delineando el plan
estratégico de mi emprendimientoy,

02
Agosto

Actividad de
Aprendizaje 3

Elaborar presupusslos de promocion
basados en las dimensiones de
tiempo y comporiamiento del
mercado

Foro de discusion: Presupuesio de
promocion

Ejercicio practico: Creacion e innovacion
del producto

3
Agosto

8
Agosto

Actividad de
Aprendizaje 4

Desarrollar estrategias de promocion
para los productos y servicios
fundamentados en la cobertura, el
mercado y la comunicacion

Cuestionario interactivo. Estrate:
promocion.

Ejercicio prisctico: Estratogia de venta

9
Agosto

PASE A LA SIGUIENTE PAGINA PARA DESCARGAR EL CRONOGRAMA
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5. REFLEXIONES Y COMPROMISOS

La plataforma TERRITORIUM presenta todavia muchas inconsistencias técnicas asi como
carencia de herramientas practicas para el desarrollo habitual de la formacion virtual de
nuestra institucion.

GC-F-005V. 05

Linea de atencién al ciudadano: 018000 910270 f L 4 o

. .sena.edu.co
Linea de atencién al empresario: 018000 910682 @SENAcomunica " ve



