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PLANTILLA DOCUMENTOS Y FORMATOS EN WORD SISTEMA INTEGRADO DE
GESTION Y AUTOCONTROL

CLASIFICACION DE LA INFORMACION
Publica X Publica Clasificada |:| Publica Reservada

ANEXO 1

En desarrollo de lo sefialado en articulo 2.2.1.1.1.6.1. del decreto 1082 de 2015, cuando
define que: "la entidad estatal debe hacer durante la etapa de planeaciéon el analisis
necesario para conocer el sector relativo al objeto del proceso de contratacion desde la
perspectiva legal, comercial, financiera, organizacional, técnica, y de andlisis de riesgo", el
centro industrial y de energias alternativas del servicio nacional de aprendizaje - SENA,
regional guajira, elabor6 el presente documento, en el que se plasma el analisis sectorial
del objeto a contratar en el presente proceso, necesario para satisfacer la necesidad de la
entidad con el fin establecer el contexto del proceso de contratacion y de los posibles
proveedores que desarrollen su actividad comercial en este sector. De acuerdo con la guia
para la elaboracion de estudios de sector publicada por Colombia compra eficiente, las
entidades estatales deben entender claramente cuél es su necesidad y como pueden
satisfacerla, por lo cual, deben conocer y entender como y con quién pueden establecer la
relacién que permite satisfacer la necesidad identificada.

1. OBJETO:

Compra de materiales de formacion para Producciéon de Centro en la especialidad de
Confecciones del Centro Industrial y de Energias Alternativas del SENA Regional Guajira.

2. CLASIFICACION UNSPSC
El objeto contractual se clasifica en el siguiente cédigo del Clasificador de Bienes y

Servicios:

GOR-F-012 VO3

O0ONOMD®

@SENAcomunica

www.sena.edu.co



Clasificacion UNSPS
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N

CODIGOS

ITEM GRUPO | SEGMENTO EAMILIA CLASE | PRODUCTO UNSPSC
1 B 11 16 17 01 11161701
C 24 11 15 03 24111503

3. DESCRIPCION DE LA NECESIDAD QUE LA ENTIDAD PRETENDE
SATISFACER CON EL PROCESO DE CONTRATACION

El SENA es un Establecimiento Publico de Orden Nacional adscrito al Ministerio de Trabajo,
encargado de cumplir la funcién que corresponde al Estado de invertir en el desarrollo social
y técnico de los trabajadores colombianos, ofreciendo y ejecutando la formacién profesional
integral, para la incorporacion y el desarrollo de las personas en actividades productivas
gue contribuyan al desarrollo social, econémico y tecnologico del pais, como lo establece
la Ley 119 de 1994.

La adquisicion de materiales de formacién para el area de confecciones del Centro
Industrial y de Energias Alternativas del SENA es una necesidad fundamental para
garantizar el desarrollo efectivo de los procesos de formacion profesional integral, alineados
con los lineamientos institucionales y normativos establecidos por la entidad.

La produccion de centro, entendida como la provision de bienes y servicios generados a
través de los proyectos formativos ejecutados por los aprendices, constituye una estrategia
pedagdgica clave para el desarrollo de competencias técnicas, tecnolégicas vy
socioemocionales. Estas actividades permiten a los aprendices aplicar los conocimientos
adquiridos en contextos reales o simulados, promoviendo el aprendizaje significativo y
orientado a la solucién de problemas reales en las comunidades, las empresas y el entorno
productivo.

El area de confecciones, por su naturaleza practica y técnica, requiere el uso constante de
materiales especificos como telas, hilos, insumos textiles, patrones, herramientas de
medicidn, entre otros, que son indispensables para la ejecucién de proyectos de formacion
que respondan a las demandas del sector productivo. La ausencia o limitacion en el
suministro de estos materiales impacta directamente la calidad del proceso formativo y
restringe la posibilidad de cumplir con los resultados de aprendizaje definidos en los
programas.

Desde la mision institucional del SENA, consagrada en la Ley 119 de 1994, se establece el
compromiso del Estado con la inversién en el desarrollo social y técnico de los trabajadores
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colombianos, a través de la formacion profesional integral que facilite la insercion y
permanencia en el mercado laboral. Asimismo, el Decreto 249 de 2004 en su Articulo 11,
le asigna a la Direccidon de Formacion Profesional la responsabilidad de formular politicas,
estrategias y medios para garantizar la adecuada incorporacion y uso de recursos
didacticos y educativos en la formacion. En este sentido, el suministro oportuno de
materiales de formacion es parte integral de una politica de calidad educativa, en la que el
aprendizaje practico no puede ser reemplazado ni aplazado.

Ademas, la produccién de centro permite articular la formacion con el entorno, facilitando la
resolucion de necesidades concretas de instituciones, empresas y comunidades, al tiempo
gue fortalece la productividad, la calidad y el desarrollo tecnoldgico del pais. Para que esta
estrategia sea efectiva, es imprescindible que los materiales de formacion estén disponibles
en cantidad, calidad y oportunidad, permitiendo a los aprendices elaborar productos textiles
con estandares reales, desarrollar competencias técnicas y emprendedoras, y proyectar
soluciones innovadoras que generen valor social y econémico.

Asi las cosas, la mejor forma y mas conveniente para satisfacer esta necesidad es adelantar
un proceso de contratacién bajo la modalidad de Seleccién de Minima Cuantia,
independientemente de su objeto, sélo seran aplicables las reglas y el procedimiento
estipulado en el numeral 1° del articulo 5° de la Ley 1150 de 2007 y el articulo 2.2.1.2.1.5.1.
y siguientes del Decreto 1082 de 2015, conforme a lo anterior, la capacidad juridica y las
condiciones técnicas, serdn objeto de verificacion de cumplimiento como requisitos
habilitantes y no otorgaran puntaje y se determinard el precio mas bajo que cumpla con las
especificaciones de la correspondiente Invitacién. ElI Centro Industrial y de Energias
Alternativas del Servicio Nacional de Aprendizaje SENA Regional Guajira, cuenta con
disponibilidad de recursos presupuestales en la presente vigencia, en el rubro C-3603-
1300-20-20305C-3603025-02 ADQUIS. DE BYS - SERVICIO DE FORMACION
PROFESIONAL INTEGRAL - FORTALECIMIENTO DE LA PRESTACION DEL SERVICIO
DE FORMACION PROFESIONAL Y EL RECONOCIMIENTO DE SABERES PREVIOS
CON ENFASIS EN POBLACIONES CAMPESINAS Y POPULARES EN COLOMBIA
NACIONAL.

4. ANALISIS DEL MERCADO
SECTOR ECONOMICO
Los sectores econdmicos de Colombia se dividen en tres: el sector primario o agricola, el
sector secundario o industrial y el sector terciario o de prestacion de servicios. Esta division
es acorde a lo planteado por los estudios en economia clasica. Cada uno de estos sectores

posee actividades econdmicas en comun dentro de cada grupo y se diferencia de los
demas.
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Segun la economia clasica, se considera los sectores primario y secundario como
productores de bienes tangibles. Esto quiere decir que, gracias a su funcionamiento, se
obtienen bienes y productos fisicos.

Por su parte, el sector terciario, al tratarse de servicios, no produce bienes tangibles y no
es considerado como un sector productivo. Sin embargo, es necesario aclarar que, a pesar
de no producir bienes tangibles, el sector terciario contribuye al ingreso nacional.

TIPOS DE SECTORES
Sector primario

El sector primario, o agricola, comprende a todas aquellas actividades econdmicas
relacionadas con la obtencién de productos y bienes directamente de la naturaleza. En este
sector no se realiza ningun tipo de transformacion al bien o producto obtenido.

Dentro de las actividades econ6micas que se agrupan en el sector primario estan la
agricultura y el sector agricola, entendido como el conjunto de herramientas, conocimientos
y actividades llevadas a cabo por el ser humano con el objetivo de obtener productos
vegetales al ser cultivados.

La agricultura puede variar, dependiendo del lugar en el que se desarrolla. Las
herramientas, los conocimientos, el enfoque y los bienes y productos obtenidos también
varian, acorde a cada zona geogréfica.

En Colombia, por ejemplo, la agricultura se desarrolla mas fuertemente en ciertos
departamentos, como el Valle del Cauca, cuna de la mayor produccién de cafia de azucar
de todo el pais. Tiene una ubicacién geografica privilegiada: posee costas en el océano
Pacifico y en el mar Caribe, ademas de contar con una gran extension de territorio en la
Amazonia y en la cordillera de los Andes. Por la riqueza de sus tierras y la gran diversidad
climatica, es considerada una de las potencias mundiales en agricultura.

Sector secundario

En este sector se ubican las actividades relacionadas con la industria. El sector industrial,
en donde se obtienen las materias primas, se caracteriza por ejecutar procedimientos
industriales para transformar dichas materias primas, bienes o mercancias, en bienes de
equipo o productos que puedan ser consumidos.

El sector secundario se puede dividir en dos subsectores: el sector industrial extractivo y el
de transformacion.
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El primero se centra en la obtencion, recoleccidon y extraccion de materias primas
relacionadas con la mineria y el petrdleo. Estas dos actividades no se consideran
pertenecientes al sector primario, a pesar de tratarse de procesos en los que en un primer
momento no se transforma el producto.

El segundo, abarca actividades como fabricacion de electrodomésticos, embotellado de
gaseosas Yy refrescos, fabricacion y ensamblaje de vehiculos, construccion, artesania,
obtencion de energia, entre otros.

Se consideran parte del sector secundario todas aquellas industrias relacionadas con la
manufactura de productos y mercancias. Manufacturar una materia prima significa
convertirla en un producto con valor agregado. Se trata, también, de un proceso de
transformacion.

Existen empresas que manufacturan una parte del producto y que suman su labor a una
gran cadena, que da como resultado la mercancia, el bien o el producto finalizado. Un
ejemplo de esta cadena seria el ensamblaje de automoviles o vehiculos.

Segun la Camara Colombiana de la Construccion (Camacol), Colombia ha cerrado los afios
MAs recientes con una inversion positiva en materia de construccion. Esto se debe, en gran
parte, a los proyectos de vivienda gratuita que ha implementado el Estado durante los
ultimos mandatos y que ha tenido como resultado la construccién y entrega de alrededor
de mas de 100.000 viviendas.

Sumado a esto, el sector de la construccion ha crecido gracias a la implementacién de
proyectos de construccién de nuevas autopistas e infraestructura portuaria. Asimismo, la
construccién forma parte de uno de los tipos de industrias mas importantes.

Por estas razones, el sector de la construccién, junto a la mineria (siendo Colombia uno de
los paises de mayor exportacion de esmeraldas), posee algunas de las actividades
econdémicas que mayor indice de crecimiento han impulsado.

Sector terciario

El sector terciario agrupa todas aquellas actividades relacionadas con la prestacion de
servicios, ya sea a la comunidad, a las empresas o0 a las personas en general.

Dentro del sector terciario se encuentran actividades como las telecomunicaciones, el

transporte, la medicina, la ensefianza, el comercio, el turismo, el gobierno, el sector
financiero, administrativo y el sector de sanidad.
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Se incluyen también todas las actividades directamente relacionadas con el ocio, las artes
y la cultura. Por dltimo, es necesario aclarar que el comercio es un servicio que no solo se
presta a nivel nacional, sino también internacional, en lo que se conoce como comercio
exterior.

A pesar de no producir mercancias, el sector terciario se caracteriza por ser fundamental
para el correcto desarrollo de la economia, pues se enfoca en la distribucion y el consumo
de mercancia, en la prestacién de servicios personales, como servicios publicos, salud,
educacion, entre otros.

Sector al que pertenece

El proceso de contratacion cuyo objeto es la "Compra de materiales de formacion para
Produccion de Centro en la especialidad de Confecciones del Centro Industrial y de
Energias Alternativas del SENA Regional Guajira" se clasifica dentro del sector secundario
o industrial, ya que esta directamente relacionado con actividades de manufactura y
transformacién de materias primas en productos textiles, lo cual es caracteristico de la
industria de confecciones. Estos materiales son insumos que permitirdn a los aprendices
participar en procesos productivos reales dentro de un entorno de formacién, en donde se
desarrollan bienes tangibles mediante procesos industriales basicos. Aunque se adquieren
en el marco de una estrategia educativa, su uso esta destinado a la produccion de bienes,
lo que los ubica en el ambito de la industria manufacturera, propia del sector secundario
segun la clasificacion de la economia clasica.

GENERALIDADES DEL SECTOR

El sector de comercializacién de elementos para confecciones es una parte esencial de la
cadena productiva del sector textil y de la moda. Se encarga de la distribucién y venta de
los insumos, materiales y herramientas necesarias para la fabricacién de prendas de vestir
y productos textiles en general. Este sector actia como un puente entre los fabricantes de
materias primas e insumos (sector industrial o secundario) y los talleres, empresas de
confeccién, disefiadores independientes y centros de formacidn técnica que elaboran los
productos finales.

Dentro de los elementos comercializados en este sector se encuentran una amplia variedad
de materiales e insumos, como telas (planas, de punto, estampadas, lisas), hilos (de coser,
bordar, remallar), botones, cremalleras, elasticos, entretelas, broches, cierres, cintas,
etiguetas, apliques decorativos, entre otros. Ademas, también se comercializan
herramientas, maquinaria y equipos menores como agujas, tijeras, moldes, metros de
medicidn, planchas, fileteadoras, maquinas planas, recubridoras, remalladoras y accesorios
para maquinaria industrial.
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Este sector se caracteriza por su dinamismo y variedad, debido a que responde a las
constantes tendencias del mercado de la moda, asi como a la innovacion en materiales
textiles y tecnologias de confeccion. Su comportamiento esta4 estrechamente ligado al
desarrollo del sector textil-confeccion nacional e internacional, que a su vez es influenciado
por factores como la estacionalidad, las campafias comerciales, los costos de importacion,
el desarrollo tecnolégico y la demanda del consumidor final.

En el contexto colombiano, la comercializacién de elementos para confeccidn se da tanto a
nivel mayorista como minorista. Las grandes superficies, almacenes especializados,
distribuidores mayoristas y plataformas digitales son canales clave para el abastecimiento
de estos productos. Las principales zonas comerciales del pais, como San Victorino y el
sector de El Restrepo en Bogota, o el centro de Medellin y Cali, concentran una parte
importante de este comercio, sirviendo como centros de acopio y distribucién para
pequefias y medianas empresas del sector confeccion.

Ademas, este sector tiene una fuerte relacién con la formacién técnica y tecnoldgica,
especialmente en instituciones como el SENA, que requieren de estos materiales para sus
procesos pedagoégicos orientados al aprendizaje practico. En estos casos, la
comercializacion de elementos para confecciones también debe cumplir con criterios de
calidad, durabilidad y pertinencia técnica, ya que estan destinados a formar capital humano
para la industria nacional.

DESAFIOS Y PERSPECTIVAS

El sector de comercializacion de elementos para confecciones enfrenta una serie de
desafios y perspectivas que definen su evolucién y su capacidad de adaptarse a las
exigencias del mercado nacional e internacional. Entre los principales desafios se
encuentra la alta competitividad del sector, impulsada por la globalizacién y la apertura de
mercados que permiten la entrada de insumos importados a precios mas bajos, lo cual pone
en desventaja a productores y distribuidores locales que deben competir en calidad, precio
y tiempos de entrega. Esta situacion obliga a los comerciantes a innovar constantemente
en su oferta, mejorar sus procesos logisticos y fortalecer sus canales de distribucion para
mantener su participacion en el mercado.

Otro desafio importante es la variabilidad en la demanda, influenciada por la estacionalidad,
las tendencias de la moda, los ciclos econdmicos y los cambios en el comportamiento del
consumidor. Esto requiere una gran capacidad de adaptacion, tanto en el manejo del
inventario como en la diversificacion del portafolio de productos. A esto se suma la
necesidad de cumplir con estdndares de sostenibilidad, ya que los consumidores y las
industrias de confeccién estan cada vez mas interesados en insumos que tengan menor
impacto ambiental, lo cual implica buscar proveedores responsables, materiales reciclables
o biodegradables y practicas de comercio justo.
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En el contexto actual, la transformacion digital representa un reto y una oportunidad. La
digitalizacion de los procesos de venta, la presencia en plataformas de comercio electrénico
y el uso de herramientas de gestiébn empresarial se han convertido en aspectos clave para
competir en un entorno cada vez mas conectado. No obstante, muchas empresas del
sector, especialmente las pequefias y medianas, aun enfrentan barreras tecnoldgicas,
limitaciones en capacitacién y dificultades de acceso a la infraestructura digital.

En cuanto a las perspectivas, se espera un crecimiento sostenido del sector, impulsado por
la recuperacion del mercado de confecciones tras los efectos de la pandemia y por el
fortalecimiento del emprendimiento en moda, confeccion y disefio, especialmente entre
jévenes y mujeres. El auge de la personalizacién, la produccién a pequefia escala y la
confeccion bajo demanda abre nuevas oportunidades para proveedores que sean capaces
de ofrecer insumos diferenciados, flexibilidad en la comercializacion y atencién
especializada.

Asimismo, el enfoque en la formacién técnica y tecnoldgica, como la que lidera el SENA,
representa una perspectiva positiva para el fortalecimiento del ecosistema productivo. A
medida que se cualifica el talento humano en confeccion, disefio textil y procesos
industriales, se genera una mayor demanda de insumos y herramientas especializadas,
abriendo espacio para alianzas estratégicas entre centros de formacion y empresas del
sector.

En conclusién, los desafios del sector de comercializacion de elementos para confecciones
demandan innovacion, adaptacion tecnolégica y compromiso con la sostenibilidad, mientras
que las perspectivas apuntan a un crecimiento articulado con la industria textil, la formacién
técnica y las nuevas dinamicas del consumo, lo que representa una oportunidad para
transformar los retos en ventajas competitivas a largo plazo.

ESTRUCTURA Y ACCESIBILIDAD DEL MERCADO EN COLOMBIA

En Colombia, la estructura y accesibilidad del mercado de comercializaciéon de elementos
para confecciones presenta una configuracion diversa y en constante evolucion,
influenciada por factores econémicos, geograficos, culturales y tecnolégicos. Este mercado
se caracteriza por una amplia presencia de actores, que incluyen importadores, fabricantes
nacionales, distribuidores mayoristas, minoristas especializados, cooperativas, almacenes
de cadena y plataformas de comercio electrénico. Esta multiplicidad de canales facilita el
acceso a insumos tanto para grandes industrias como para pequefios talleres,
emprendimientos y centros de formacion como el SENA.

Geograficamente, el pais cuenta con centros de comercializacion bien consolidados en
ciudades como Bogota, Medellin, Cali, Bucaramanga y Barranquilla, que funcionan como
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nodos logisticos y comerciales. En particular, sectores como San Victorino en Bogota o el
centro de Medellin concentran gran parte de la oferta nacional, permitiendo a compradores
de distintas regiones acceder a una amplia gama de productos y precios. Ademas, las rutas
de transporte terrestre y los sistemas de mensajeria han mejorado la cobertura, haciendo
posible que comerciantes y confeccionistas en regiones mas apartadas, como La Guajira,
puedan abastecerse sin necesidad de desplazarse fisicamente a los grandes centros.

Desde el punto de vista tecnolégico, la digitalizacién ha aumentado significativamente la
accesibilidad al mercado, con la proliferacién de plataformas en linea, catalogos virtuales y
tiendas electrénicas que permiten comparar precios, verificar disponibilidad y realizar
compras de forma remota. Sin embargo, persisten brechas digitales en algunos territorios,
especialmente en zonas rurales o con baja conectividad, lo que puede limitar la
participacion plena de ciertos actores en el mercado nacional.

En cuanto a la estructura de precios y competitividad, la presencia de productos importados
(principalmente de paises asiaticos) ha influido en la variacion de los margenes de ganancia
y ha obligado a los distribuidores locales a optimizar su cadena de suministro. No obstante,
esta situacion también ha incrementado la oferta de materiales, brindando més opciones al
consumidor final y ampliando las posibilidades de negociacion.

5. ANALISIS ECONOMICO

Para adelantar el proceso de contratacion cuyo objeto es “Compra de materiales de
formacion para Produccién de Centro en la especialidad de Confecciones del Centro
Industrial y de Energias Alternativas del SENA Regional Guajira”, se requiere disponer de
un presupuesto total de DIECINUEVE MILLONES SETECIENTOS NOVENTA 'Y OCHO MIL
SETECIENTOS OCHO PESOS M/CTE ($19.798.708.00). El valor indicado incluye el
Impuesto al Valor Agregado (IVA), cuando a ello haya lugar, asi como los demas impuestos,
tasas, contribuciones de orden nacional, departamental y/o distrital establecidos por la ley,
ademas de los costos directos e indirectos asociados al cumplimiento del objeto contractual.

De conformidad con lo establecido en el numeral 4° del articulo 2.2.1.1.2.1.1. del Decreto
1082 de 2015, en concordancia con lo preceptuado en el inciso 1° del numeral 2.8. del
Manual de Contratacion del SENA (C6digo GCCON-M-003, versién 06), adoptado mediante
Resolucion 1-0795 del diez (10) de abril de 2024, el precio de los elementos requeridos se
obtuvo de la Solicitud de Informacion a Proveedores No. SIP-GJR-CIEA-0024-2025,
publicada en la pagina web
https://www.secop.gov.co/CO1BusinessLine/Tendering/BuyerDossierWorkspaceDetail/Re
directToProcedureRequestinNewWindow?mkey=d9015c40 e6e0 4593 a584 79cabld97
c9f.a0bfa485 05l1a 4ca3d 8fd5 7fd822a2aab2, recibiéndose las cotizaciones que se
relacionan a continuacion:
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Cotizaciones Recibidas - SIP-GJR-CIEA-0024-2025
Item Cotizante Tipo de Valor Total
Persona Cotizacion
1 TELARES MEDELLIN Juridica $ 19.408.946
2 TEXTILES HADASSAH Juridica $20.188.470

5.1. ANALISIS DE LA OFERTA

A continuacién, y en el marco del andlisis conceptual correspondiente, se presenta la
caracterizacion de la oferta departamental en el Departamento de La Guajira, destacando
los aspectos que permiten identificar y describir el mercado, tales como la cuantificacién de
la oferta disponible, los principales proveedores a nivel departamental, entre otros
elementos relevantes.

El mercado departamental estd conformado por comercializadores e intermediarios que
cuentan con experiencia reconocida y capacidad operativa para suministrar los elementos
de proteccion personal requeridos por la entidad. Esta oferta permite prever una adecuada
ejecucion del contrato que se derive del presente proceso de contratacion, en concordancia
con las necesidades institucionales del Centro Industrial y de Energias Alternativas.

Asimismo, se ha verificado que estos proveedores cuentan con los recursos logisticos,
técnicos y administrativos necesarios para dar cumplimiento a las obligaciones
contractuales. Es importante resaltar que, conforme al andlisis del sector econémico basado
en la Clasificacion UNSPSC previamente referenciada en este documento, se evidencia
una pluralidad de oferentes en el mercado. Esta pluralidad fue confirmada mediante la
herramienta "Andlisis de la Oferta" disponible en la Plataforma de la Agencia Nacional de
Contratacion Publica — Colombia Compra Eficiente (https://www.colombiacompra.gov.co/).

Cabe destacar que, en cumplimiento de lo dispuesto en el articulo 33 de la Ley 2069 de
2020, “Por medio de la cual se impulsa el emprendimiento en Colombia”, que modifica el
articulo 12 de la Ley 599 de 2000, el Centro Industrial y de Energias Alternativas del SENA
ha identificado, a través de la mencionada herramienta, personas naturales, juridicas y otras
formas asociativas en el Departamento de La Guajira que pueden participar como
potenciales proveedores, de manera directa o indirecta, dentro del presente proceso de
contratacion, promoviendo asi la inclusion y el fortalecimiento del mercado local.

10

GOR-F-012 VO3

OO NOoOMeO

@SENAcomunica

www.sena.edu.co



4
SENA

N

5.1.1. GASTO ANUAL

Muestra, como su nombre lo indica, el comportamiento del gasto total discriminado por
afos, en la plataforma SECOP II.

Gasto Anual

{En blanco)(En blanco]En blanco) $ 45 mil ME 273 mill. 5 273 mill.

540 mil M

5 20 mil M

Yalor Total

$ 2 mil M R

—

2020 2021 2022 2023 2024
Afio
Fuente @®SECOP_

0 il M

50 il M

$0 mil M

2025

5.1.2 GASTO MENSUAL

La gréfica presentada muestra la sumatoria del gasto mensual para el periodo comprendido
entre el 01 de enero 31 de diciembre de 2024, evidenciando la evolucion del uso de los
recursos publicos durante dicho intervalo. Durante este periodo, se ha registrado un gasto
total acumulado de $4.044.822.688 con una ejecucién mensual que ha alcanzado valores

de hasta $2.972.343.445.

- Valor Total
Gasto Mensual $ 4.044.822 688

$1milM

abri noviembre diciembre

Ao ®2024
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5.1.3 CANTIDAD DE CONTRATOS SUSCRITOS

- Contratos Total -
Cantidad de contratos - Mensual Cantidad de contratos - Anual

4
] 2
I |
2024 2025

Valor Contratacion Nimero de Proveedores Nimero de Contratos

$4 milM 4 4

{En blanco) {En blancin blanco) 3

3 3

E]

h 2000 2021 2022 2022
Afio

Ao @2024 Fuente @SECOP_

Cantidad de contratos

abril noviembre diciembre

La grafica muestra un analisis de contratacién publica registrado en SECOP I, enfocado en
el comportamiento de los contratos durante el aflo 2024, complementado con una
perspectiva histérica desde 2020 hasta 2025. En el grafico mensual, se observa que en
2024 se realizaron un total de 4 contratos distribuidos en tres meses especificos: 1 en abril,
2 en noviembre y 1 en diciembre, siendo noviembre el mes con mayor actividad contractual.
El valor total de la contratacion en 2024 asciende a $4.000 millones, lo que representa una
ejecucion presupuestal significativa. Al observar la tendencia anual, se evidencia que 2024
fue el afio con mayor nimero de contratos (4), superando los afios anteriores como 2020 y
2021 (3 contratos cada uno), y 2022 y 2023 (2 contratos). En 2025, hasta el momento, solo
se ha registrado un contrato.

5.1.4. VALOR TOTAL ESTIMADO Y NUMERO DE CONTRATOS POR PROVEEDOR

Valor Total Estimado por Proveedor
®Valor Total Estimado @ Numero de Contratos
$20milM

$1.5milM

1,0milm

valor Total Estimado
Mimero de Contratos

SERVICIOS ¥ SUMINISTROS FUNDACION EMPRENDER FUNDA
TKI WAYUU SAS UCHAS SONRISAS

Prov_nombre
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Valor Total Estimado por Proveedor Numero de Contrates por Proveedor

SERVICIOS Y SUMINISTROS ICHITKI WAYUU SAS FUNDACION EMPRENDER

FUMDACION EMPRENDER FUMDACION REGALANDO MUCHAS SOMNRISAS

Proveedor
Proveedor

1P SOLUCIONES COLOMEIA SAS

FUNDACION REGALANDC MUCHAS SONRISAs (B3R TN

SERVICIOS ¥ SUMINISTROS ICHITKI WAYUU SAS

$00miM SO5milM $10milM S1SmiM $20miM
WValor Total Estimado Numere de Centratos

Las graficas muestran el analisis de la distribucién contractual por proveedor en términos
de valor econémico y numero de contratos. Se evidencia que, aunque todos los
proveedores tienen un solo contrato asignado, hay una marcada diferencia en los valores
contratados. El proveedor Servicios y Suministros Ichitki Wayuu SAS concentra el mayor
valor estimado con $1.960 millones, lo que representa casi el 50% del total contratado. Le
sigue Fundacion Emprender con $1.010 millones, mientras que Fundacion Regalando
Muchas Sonrisas y JP Soluciones Colombia SAS recibieron contratos de menor valor, de
$560 millones y $510 millones respectivamente.

Esto indica que, a pesar de haber igualdad en cantidad de contratos (uno por proveedor),
hay una alta concentracion del presupuesto en dos proveedores, especialmente en el
primero, que practicamente duplica el valor asignado al segundo. El grafico combinado
permite visualizar esta desigualdad, mostrando una curva descendente marcada en los
valores contratados entre los proveedores. Este patron puede reflejar diferencias en el
alcance de los contratos, tipo de bienes o servicios suministrados o la capacidad operativa
de cada proveedor.

6. ANALISIS DE LA DEMANDA

A continuacion, se presenta un andlisis detallado que relaciona los procesos realizados por
la entidad y/o otras instituciones que han adquirido servicios, elementos y productos
similares en los ultimos afios. Este estudio se basa en informacion extraida del portal de
contratacion Colombia Compra Eficiente.
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ENTIDAD SENA REGIONAL SENA REGIONAL SENA REGIONAL
GUAIJIRA AMAZONAS MAGDALENA
MC-GJR-CIEA- MC-AMZ-CBTA- MC- MGN-CLPE
0005-2024 008-2023 0382022
MODALIDAD DE Minima Cuantia Minima Cuantia Minima Cuantia
SELECCION
OBJETO DEL ADQUIRIR A COMPRA DE CONTRATAR LA
CONTRATO: TITULO DE MATERIALES DE COMPRA DE
COMPRAVENTA FORMACION MATERIALES DE
MATERIALES DE PARA EL FORMACION
FORMACION PROGRAMA DE PARA EL AREA DE
PARA LOS ARTICULACION CONFECCION DEL
CURSOS DEL DEL SENA CON LA CENTRO DE
AREA DE EDUCACION LOGISTICAY
CONFECCIONES MEDIA DOBLE PROMOCION
QUE SE TITULACION, DEL ECOTURISTICA
IMPARTEN EN EL | CENTRO PARA LA | DEL MAGDALENA
CENTRO BIODIVERSIDAD Y DEL SENA
INDUSTRIAL Y DE EL TURISMO DEL REGIONAL
ENERGIAS AMAZONAS, SENA MAGDALENA.
ALTERNATIVAS REGIONAL
DEL SENA AMAZONAS, EN
REGIONAL LA VIGENCIA
GUAJIRA FISCAL 2023.
VALOR DEL $ 49.980.583 $31.424.747 $ 29.998.440
CONTRATO
PLAZO DEL 30 dias 30 dias 20 dias
CONTRATO
OFERENTE JP SOLUCIONES GRUPO JENISA
SELECCIONADO COLOMBIA SAS SAS GAFIMOPE SAS

Fuente de informacién Colombia compra eficiente www.colombiacompra.gov.co.
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7. LIMITACION TERRITORIAL

Es potestad del ordenador del gasto decidir si limitar territorialmente el proceso de
contratacion, conforme lo establece el Articulo 2.1.1.2.4.2.3. del Decreto 1082 de 2015. Esta
facultad estd disefiada para facilitar la gestién eficiente de los recursos y garantizar el
cumplimiento de los objetivos institucionales.

En el contexto del proceso de contratacion cuyo objeto es “Compra de materiales de
formacion para Produccién de Centro en la especialidad de Confecciones del Centro
Industrial y de Energias Alternativas del SENA Regional Guajira”, el ordenador del gasto
puede, si lo considera pertinente, optar por limitar el &mbito territorial del proceso. Esta
decision, se tomaria con el fin de incentivar la economia regional, en particular en el
departamento de La Guajira, que enfrenta retos significativos en términos de desarrollo
econdmico y generacion de empleo.

Al priorizar la participacion de proveedores locales, se busca fomentar la creacién de
empleo, impulsar la economia local y promover el desarrollo de capacidades técnicas en la
region. Esta estrategia contribuiria no solo al bienestar de la comunidad guajira, sino
también a fortalecer el tejido empresarial del departamento.

Dado en Riohacha D.E.T.C. - La Guajira, el 14 de mayo de 2025.

ARLOS Fi}rmado
I? DUARDO g:g':f(lgente por
2" [ROBLES  EpUARDO

PALOMINO patomio

CARLOS EDUARDO/ROBLES PALOMINO
SUBDIRECTOR CENTRO INDUSTRIAL Y DE ENERGIAS ALTERNATIVAS

Elaborado por: Yennifer Arrieta Alvis — Técnico Grado O%
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