CIUDAD, MUNICIPIO Y/O VEREDA Y FECHA:

i

siqa
Proceso Gestion de Emprendimiento Empresarismo
Formato Lista de Asistencia para Programas de Formacién Presencial Sena Emprende Rural

Versién:Cl

Codige: GEE-F-
O]

_nmz.ﬂwo DE FORMACION: CENTRO COMERCIO INDUSTRIA Y TURISMO
COMPETENCIA: REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS DE LA ORGANIZACION.
RESULTADO DE APRENDIZAJE: 1. Definir las técnicas de ventas en las negociaciones de acuerdo a los perfiles de los clientes. 2. 2. Desarrollar el plan de ventas para aplicarlos en la mm_n:k 074387
AMBIENTE: CASA LIDER PROGRAMA DE FORMACION: EMPRENDEDOR EN FECHA Y FIRMA
HORARIO: 14:00PM A LAS 22:00PM COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES
N* NOMBRE APELLIDOS CC/TI CORREO ELECTRONICO TELEFONO/IP LUNES MARTES | MIERCOLES JUEVES VIERNES SABADO DOMINGD
1 |LEONOR SIERRA 1003645224 nuzet mail. con
2 |SIRIA TALAIGUA 25890658 14 3226462664 2 i N.
3 |BARIS ALVAREZ 26102435 |
4 | YANIRIS CONDE 1196966451 n
5 |NAUDES CRUZ CRUZ 50877802 tmail.con
6 |MAYURIS SALGADO 1063080914 nuzetu 3146398280 nmbc_ﬁ iy § Y
7 [roLima VERGARA 23031452 3216912494 v A |
8 |GERLY DORIA 1070814475 ' Fi3iu S ,
9 |ANA SIERRA 35083030 11 3142348754 A v 40y
10 |ANA SUAREZ 25888137
11 [z SUAREZ 1072256464 3217011542 YAy Caaden
12 |[INGRI SALGADO 50878027
13 |YASNEIDA MONTALBO 119696698 5 3112603685 I NA A &
14 |SELENA VELASQUEZ 1045326480 I = i
15 |LILBETH ARRIETA 1196972224 n 3045668327 “lG, Thid
16 |VILMA GUZMAN 1063080081 3146738415 .c\ / __.\_\fu-
17 [SILDRES TALAIGUA 25888068 3102513523 2\ D tlen)
18 |MARIA VIDAL 26209102 3102513523 oy Al i
19 |YEIMIS MEJIA 1047231423 i
20 [BIBY SALGADO 1063076021 3024134159 Tbu blesd
21 [EDER LOPEZ 78691814 0 |
22 [MARLYS MENDOZA 1063136615 3212519672
23 |NELLY PEREZ 25776730 A 3107170812
24 |LEMITH MENDOZA 78078455 n 3205129514
25 |JEISON MIER 1064310593 3135619931 - . R
— .
Enrique Juan Lopez Fuentes =l Faue .&& i k\\u q *_\ iJ\KnQ
Nombre el instructor Firma del Instructor 7
Sildres Talaigua L, f Jdlr S ferls VG~
Nombre representante grupo Firma del representante grupo J
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Proceso Gestién de Emprendimiento Empresarismo -
Formato Lista de Asistencia para Programas de Formacién Presencial Sena Emprende Rural Qeﬂ%mm.r

CIUDAD, MUNICIPIO Y/O VEREDAY FECHA: TUCHIN Ayl Partyrs. 201D
CENTRO DE FORMACION: CENTRO COMERCIO INDUSTRIA Y TURISMO
COMPETENCIA: REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES SEGUN LOS OBIETIVOS Y ESTRATEGIAS DE LA ORGANIZACIGN.
RESULTADO DE APRENDIZAJE: 1. Definir las técnicas de ventas en las negociaciones de acuerdo a los perfiles de los clientes. 2, 2. Desarrollar el plan de ventas para aplicarlos en la T_nzk 2074387
AMBIENTE: CASA LIDER PROGRAMA DE FORMACION: EMPRENDEDOR EN FECHA Y FIRMA
HORARIO: 14:00PM A LAS 22:00PM COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES _

N* NOMBRE APELLIDOS cC/m CORREO ELECTRONICO | TELEFONO/IP LUNES MARTES | MIERCOLES | JUEVES VIERNES | SABADO __ DOMINGO

1 |LEoNoOR SIERRA 1003645224 nuzetu@ hotmail.com PRI i}

2 [SIRIA TALAIGUA 25890658 3226462664 £ U8 bufn T

3 |BARKS ALVAREZ 26102435 R s F\

4 |YANIRIS CONDE 1196966451 Lol

5 |NAUDES CRUZ CRUZ 50877802 nud U0 VPY

6 |MAYURIS SALGADO 1063080914 3146398280 Wargers )

7 |voLma VERGARA 23031452 3216912454 b L5 A

8 |GERLY DORIA 1070814475 8

9 [ANA SIERRA 35083030 3142348754 iy

10 |ANA SUAREZ 25888137 S S

11 [z SUAREZ 1072256464 3217011542 &4

12 [INGRI SALGADO 50878027

13 |YASNEIDA MONTALBO 1196966985 3112603685

14 [SELENA VELASQUEZ 1045326480 ;

15 |LILIBETH ARRIETA 1196972224 3045668327 YR

16 |VILMA GUZMAN 1063080081 3146738415 U1 A

17 [SILDRES TALAIGUA 25888068 3102513523 S, [Jd9¢]]

18 [MARIA VIDAL 26209102 3102513523 i

19 [YEIMIS MEJIA 1047231423 o

20 [BiBY SALGADO 1063076021 3024134159 57=4

21 [EDER LOPEZ 78691814 [ #

22 |MARLYS MENDOZA 1063136615 3212519672 LRl

23 [NELLY PEREZ 25776730 3107170812 A

24 [LEMITH MENDOZA 78078455 3205129514 A o

25 |JEISON MIER 1064310593 3135619931 iy I

Enrique Juan Lopez Fuentes

Nombre el instructor

Sildres Talaigua

Nombre representante grupo

. .
Coryer. Joan

Leptq
YA

Firma del __._mﬂ&cnnuﬁ

-_res;

.\Q.m\ﬁ.mnmr L
J

Firma del representante grupo

GEE-F-009VO1
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Proceso Gestion de Emprendimiento Empresarismo |
Formato Lista de Asistencia para Programas de Formacién Presencial Sena Emprende Rural n&_ﬁwm.r
CIUDAD, MUNICIPIO Y/O VEREDA Y FECHA: TUCHIN L% oT ¢yp 1010
CENTRO DE FORMACION: CENTRO COMERCIO INDUSTRIA Y TURISMO
COMPETENCIA: REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS DE LA ORGANIZACION,
RESULTADO DE APRENDIZAIE: 1. Definir las técnicas de ventasen las negociaciones de acuerdo a los perfiles de los clientes. 2. 2. Desarrollar el plan de ventas para aplicarlos en la FICHA: 074387
AMBIENTE: CASA LIDER PROGRAMA DE FORMACION: EMPRENDEDOR EN FECHA Y FIRMA
HORARIO: 14:00PM A LAS 22:00PM COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES 1 [
N° NOMBRE APELLIDOS cc/m CORRED ELECTRONICO | TELEFONO/IP LUNES MARTES | MIERCOLES | JUEVES VIERNES | SABADO | DOMNGO
1 [LEONOR SIERRA 1003645224 muzetu@hotmail.com L Aor[ >
2 [siria TALAIGUA 25890658 t I.con 3226462664 TN >
3 [sARES ALVAREZ 26102435 N gl _
4 |YANIRIS CONDE 1196966451 _ VAT TTIS - [y
5 |NAUDES CrRUZ CRUZ 50877802 P
6 |MAYURIS SALGADO 1063080914 m 3146393280 LG X
7 [youma VERGARA 23031452 m 3216912494 2t I VAN ~
8 [GERLY DORIA 1070814475 m
9 |aNA SIERRA 35083030 3142348754 F /s (v v X
10 |[ANA SUAREZ 25888137 I.com ;
11 [wz SUAREZ 1072256464 com 3217011542 LVY onlx N
12 [INGRI SALGADO 50878027 ,_
13 [YASNEIDA MONTALBO 1196966985 3112603685 VO e i =<
14 [SELENA VELASQUEZ 1045326480 oy i .
15 [ULIBETH ARRIETA 1196972224 om 3045668327 Ly hoth |h o
16 _[VILMA GUZMAN 1063080081 3146738415 N 1 G X
17 |SILDRES TALAIGUA 25888068 .com 3102513523 S AN\ <
18 [MARIA VIDAL 26209102 om 3102513523 Tany o NV A
19 [YEIMIS MEJIA 1047231423 nuzetu@hotmail.con i
20 [siBy SALGADO 1063076021 nuzety @hotmail.com 3024134159 155 x
21 |EDER LOPEZ 78691814 nuzetu @hotmail. cor =0 Tebia A
22 [MARLYS MENDOZA 1063136615 muzetu @hotmail. con 3212519672 Lo TLr§ X
23 [NELLY PEREZ 25776730 : tmail. con 3107170812 "aoe W VR =
24 [LEMITH MENDOZA 78078455 3il.com 3205129514 A x
25 [JEISON MIER 1064310593 muzetu @hotmail.com 3135619931 N A x
Enrigue Juan Lopez Fuentes m Mpar € \W ¥7 \N;«\\Q 7, \”ﬁ\? k
Nombre el instructor Firma del Instructor \W
Sildres Talaigua ,.\m\ \nc_ S | P _ A l§ e« en
Nombre representante grupo Firma del representante grupo B,

GEE-F-009/01
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Proceso Gestion de Emprendimiento Empresarismo | ——
Formato Lista de Asistencia para Programas de Formacién Presencial Sena Emprende Rural n&_mmﬁm hER:

CIUDAD, MUNICIPIO Y/O VEREDA Y FECH A TUCHIN L Tero )
CENTRO DE FORMACION: CENTRO COMERCIO INDUSTRIA Y TURISMO
COMPETENCIA: REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS DE LA ORGANIZACION.
|RESULTADO DE APRENDIZAIE: 1. Definir las técnicas de ventas en las negociaciones de acuerdo a los perfiles de los clientes. 2. 2. Desarrollar el plan de ventas para aplicarlos en la |FICHA: | 2074387
AMBIENTE: CASA LIDER PROGRAMA DE FORMACION; EMPRENDEDOR EN FECHA Y FIRMA
HORARIO: 14:00PM A LAS 22:00PM COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES

N* NOMBRE APELLIDOS e/ CORREO ELECTRONICO | TELEFONOJIP LUNES MARTES | MIERCOLES| JUEVES | VIERNES | SABADO | DONINGO

1 |LEONOR SIERRA 1003645224 muzetu®hotmail,com N Y

2 [SIRIA TALAIGUA 25890658 nail.com 3226462664 5.2 1N

3 |BARIS ALVAREZ 26102435 n Rovig [

4 |YANIRIS CONDE 1196966451 Moyl

5 |NAUDES CRUZ CRUZ 50877802 tAonydan

6 _|MAYURIS SALGADO 1063080914 3146398280 Yoo

7 [vouma VERGARA 23031452 3216912494 Solundd) - |

8 [GERLY DORIA 1070814475 n mmwﬁ,y_ iy

s [ana SIERRA 35083030 3142348754 -

10 [ANA SUAREZ 25888137 i lhag S

11 [z SUAREZ 1072256464 3217011542 I

12 [INGRI SALGADO 50878027

13 |YASNEIDA MONTALBO 1196966985 3112603685

14 [SELENA VELASQUEZ 1045326480 . A

15 |ULBETH ARRIETA 1196972224 3045668327 Ao

16 |VILMA GUZMAN 1063080081 3146738415 AR

17 [SILDRES TALAIGUA 25838068 e nail.con 3102513523 il Y

18 |MARIA VIDAL 26209102 Lcom 3102513523 i

19 [YEIMIS MEJIA 1047231423 , A T[T

20 [BIBY SALGADO 1063076021 3024134159 Mavg e N

21 [EDER LOPEZ 78691814 e v Al

22 |[MARLYS MENDOZA 1063136615 3212519672 Lavigs 7

23 |NELLY PEREZ 25776730 muzetu@hotmall.corr 3107170812 We \l

24 [LEMITH MENDOZA 78078455 nuzetu@hotma 3205129514 i

25 [JEISON MIER 1064310593 muzet ) 3135619931 YOV

Enrique Juan Lopez Fuentes

Nombre el instructor

Sildres Talaigua

Nombre representante grupo

&u\xmcn

Firma del Instruftor

o

“m&;\.. \\C\BS\ hoﬂh. -

Firma del representante grupo

do leioua
4
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Nombre el instructor

Sildres Talaigua

Nombre representante grupo

Firma del _=mnq._._nn_mq

Al s

\ &

AR n
Proceso Gestién de Emprendimiento Empresarismo ——
Formato Lista de Asistencia para Programas de Formacién Presencial Sena Emprende Rural T

CIUDAD, MUNICIPIO Y/O VEREDA Y FECHA: TUCHIN L 8 v 3o i
CENTRO DE FORMACION: CENTRO COMERCIO INDUSTRIA Y TURISMO
COMPETENCIA: REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS DE LA ORGANIZACION.
RESULTADO DE APRENDIZAJE: 1. Definir las técnicas de ventas en las negociaciones de acuerdo a los perfiles de los clientes. 2, 2. Desarrollar el plan de ventas para aplicarios en la _m_n_._h" 2074387
AMBIENTE: CASA LIDER PROGRAMA DE FORMACION: EMPRENDEDOR EN FECHA Y FIRMA
HORARIO: 14:00PM A LAS 22:00PM COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES _

N° NOMBRE APELLIDOS CCAT CORREO ELECTRONICO | TELEFONOJIP LUNES MARTES | MIERCOLES | JUEVES | VIERNES | SABADO | COMINGO

1 [LEONOR SIERRA 1003645224 muzetu@hotmail.com Leonoy B

2 [SIRIA TALAIGUA 25890658 muzetu@ n 3226462664 Live

3 |BARSS ALVAREZ 26102435 i L ¢

4 |YANIRIS CONDE 1196966451 o e iindl(

5 |NAUDES CRUZ CRUZ 50877802 Howddn

6 |MAYURIS SALGADO 1063080914 3146398280 Pl g abr €

7 [YOLIMA VERGARA 23031452 nuzetu(@ c 3216912494 ool

8 [GERLY DORIA 1070814475 uzetu @hotmail.con s

9 [ANA SIERRA 35083030 nuzetu @hotmail.con 3142348754 Ar cdomm

10 [ANA SUAREZ 25888137 tu @hotmai | A, S o

11 [z SUAREZ 1072256464 T 3217011542 T g e R

12 [INGRI SALGADO 50878027 A T N b

13 [YASNEIDA MONTALBO 1196966985 3112603685 |t aatagnd o W™ i

14 [SELENA VELASQUEZ 1045326480 u om [ &) -

15 |ULBETH ARRIETA 1196972224 T 3045668327 bal Y

16 |VILMA GUZMAN 106308008 1 nuz , 3146738415 A g

17 [SILDRES TALAIGUA 25888068 : hotmail.c 3102513523 S\ M

18 [MARIA VIDAL 26209102 mu . 3102513523

19 [YEIMIS MEJIA 1047231423 mu n | i

20 |BIBY SALGADO 1063076021 _ 3024134159 .

21 |EDER LOPEZ 78691814 muze tu@h Yot Donwe

22 |[MARLYS MENDOZA 1063136615 muzetu ail.con 3212519672 AN LA SV

23 [NELLY PEREZ 25776730 mu ail.com 3107170812 e Al

24 |LEMITH MENDOZA 78078455 muz ; , 3205129514 Lz AW

25 [JEISON MIER 1064310593 m hotmall 3135619931 Noayoh IV

=y 7
Enrique Juan Lopez Fuentes ww\m e L \. ) K@Q C N\ *\T\\u %\ :
7

Firma del representante grupo

,,Q _,&Qu.:
1

GEEf-009V0 1
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Sildres Talaigua

Proceso Gestion de Emprendimiento Empresarismo Wmss’
Formato Lista de Asistencia para Programas de Formacién Presencial Sena Emprende Rural _m&.mmvwmm-r

CIUDAD, MUNICIPIO Y/O VEREDA Y FECHA: TUCHIN ) ¢ e G TR
CENTRO DE FORMACION: CENTRO COMERCIO INDUSTRIA Y TURISMO y
COMPETENCIA: REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS DE LA ORGANIZACION.
RESULTADO DE APRENDIZAJE: 1. Definir las técnicas de ventas en las negociaciones de acuerdo a los perfiles de los clientes. 2, 2. Desarrollar el plan de ventas para aplicarlos en la Iﬁ_nxk — 2074387
AMBIENTE: CASA LIDER PROGRAMA DE FORMACION: EMPRENDEDOR EN FECHA Y FIRMA
HORARIO: 14:00PM A LAS 22:00PM COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES

N° NOMBRE APELLIDOS Al CORREO ELECTRONICO | TELEFONO/IP LUNES MARTES | MIERCOLES | JUEVES | VIERNES | SABADO | DOWMINGO

1 [LEonoR SIERRA 1003645224 muzet tmail.com Leovo v

2 [SIRIA TALAIGUA 25890658 muze 1il.cor 3226462664 FaE

3 |BARS ALVAREZ 26102435 1il.com Do\ |

4 [YaNIRiS CONDE 1196966451 il.con [~ sy §

5 |NAUDES CRUZ CRUZ 50877802 muzetu@ r e od g

6 |MAYURIS SALGADO 1063080914 muzetu@hotmail.com 3146398280 [ iF Uty 01

7 |voLma VERGARA 23031452 ; 3216912494 o [dnane

8 |GERLY DORIA 1070814475 mu m WTALN

9 [ANA SIERRA 35083030 Tuze 10 3142348754 haa Klervt,

10 |ANA SUAREZ 25888137 nuzetu@hotmail.cor /L Sop1y

11 [z SUAREZ 1072256464 nuzetu@hotmail.com 3217011542 Ao > Nowix

12 [INGRI SALGADO 50878027 muzetu @hotmail ]

13 |YASNEIDA MONTALBO 1196966985 muzetu@hotmail.cor 3112603685 i Db

14 [SELENA VELASQUEZ 1045326480 m il.com >y

15 [LILIBETH ARRIETA 1196972224 il.con 3045668327 HULt Fh

16 |VILMA GUZMAN 1063080081 il.con 3146738415 VAt

17 [SILDRES TALAIGUA 15388068 . 3102513523 Sild o Pl

18 |MARIA VIDAL 16209102 3102513523 UMl g

19 [YEIMIS MEJIA 1047231423 7én g

20 [BIBY SALGADO 1063076021 3024134159 | ZIR=E2N

21 [EDER LOPEZ 78691814 b

22 |MARLYS MENDOZA 1063136615 ail.con 3212519672 A ZERTY

23 |NELLY PEREZ 25776730 nuzetu@hotmail,com 3107170812 NCTIAA

24 [LEMITH MENDOZA 78078455 muzetu@hotmall. cor 3205123514 LA~ Pl

25 |JEISON MIER 1064310593 nuzetu@hotmail.com 3135619931 JevSeh

7]
Enrique Juan Lopez Fuentes %S ratd R\.\a P2 4 }_.
Nombre el instructor Firma del L:un\:n»oﬂ !

Nombre representante grupo Firma del representante grupo

GEE-F-009 vVO1
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Proceso Gestion de Emprendimiento Empresarismo Wi
Formato Lista de Asistencia para Programas de Formacion Presencial Sena Emprende Rural B
CIUDAD, MUNICIPIO Y/O VEREDA Y FECHA: TUCHIN o
CENTRO DE FORMACION: CENTRO COMERCIO INDUSTRIA Y TURISMO
COMPETENCIA: REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS DE LA ORGANIZACION.
RESULTADO DE APRENDIZAJE: 1. Definir las técnicas de ventas en las negociaciones de acuerdo a los perfiles de los clientes, 2. 2. Desarrollar el plan de ventas para aplicarlos en la FICHA: _ 2074387
AMBIENTE: CASA LIDER PROGRAMA DE FORMACION: EMPRENDEDOR EN FECHA Y FIRMA
HORARIO: 14:00PM A LAS 22:00PM COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES I
N° NOMBRE APELLIDOS CC/T CORREO ELECTRONICO | TELEFONO/IP LUNES MARTES | MIERCOLES | JUEVES VIERNES | SABADO | DOMINGO
1 |LEONOR SIERRA 1003645224 muzetu@hotmail.com -y
2 [sIRiA TALAIGUA 25890658 muzetu@hotmail.com 3226462664 Wil u
3 |BARIS ALVAREZ 26102435 muzetu@h L = A6
4 |YANIRIS CONDE 1196966451 nu @ om N oA &
5 |NAUDES CrRUZ CRUZ 50877802 muzetu@h : e
6 |MAYURIS SALGADO 1063080914 muzetu@he 3146398280 ann 41t
7 |yoLma VERGARA 23031452 nuzetu( 3216912494 bt
8 |GERLY DORIA 1070814475 nuzetu@® bocy LA
9 [ana SIERRA 35083030 nuzetu 3142348754 D Shevi
10 |ANA SUAREZ 25888137 nuzetu o Clain
11 [Luz SUAREZ 1072256464 nuze tu@hotmail.cc 3217011542 RENTTTEY
12 [INGRI SALGADO 50878027 nuzetu@hotmail.cc I
13 [YASNEIDA MONTALBO 1196966985 i i 3112603685 [ ekl da
14 |SELENA VELASQUEZ 1045326480 muzett | S L
15 [ULBETH ARRIETA 1196972224 nuzet 3045668327 \\\\&Yﬁ
16 |VILMA GUZMAN 1063080081 om 3146738415 NN A~
17 [SILDRES TALAIGUA 25888068 Y 3102513523 v Ll FeiT]
18 [MARIA VIDAL 26209102 om 3102513523 el \/
19 |YEIMIS MEJIA 1047231423 uzetu@hotmail.con ~evinf y
20 |BIBY SALGADO 1063076021 wzetu @hotm: 3024134159 ooy |\ o,
21 [EDER LOPEZ 78691814 nuzetu @hotmail.com lavid Yl
22 |MARLYS MENDOZA 1063136615 nuzetu @hotmail.com 3212519672 We [ La [TV
23 |NELLY PEREZ 25776730 nuzetu @l 3107170812 VM AT
24 |LEMITH MENDOZA 78078455 nuzetu @hotmail. con 3205129514
25 [JEISON MIER 1064310593 nuzetu @hotmail.com 3135619931 u A i T
7 7
Enrique Juan Lopez Fuentes “\\\\\\N\\\ﬁ 7 var 2C m k\ 2 N\ )
Nombre el instructor Firma del Ingfructor — \
Sildres Talaigua md \ / mu* /L \\ﬁ A .k\ il J whit.
Nombre representante grupo Firma del representante grupo =

GE:F009V01
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Proceso Gestion de Emprendimiento Empresarismo i
Formato Lista de Asistencia para Programas de Formacién Presencial Sena Emprende Rural ,ng__ﬁmm.r

CIUDAD, MUNICIPIO Y/O VEREDA Y FECHA: TUCHIN T s ' O 7O
CENTRO DE FORMACION: CENTRO COMERCIO INDUSTRIA Y TURISMO
COMPETENCIA: REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS DE LA ORGAN IZACION.
RESULTADO DE APRENDIZAJE: 1. Definir las técnicas de ventas en las negociaciones de acuerdo a los perfiles de los clientes. 2. 2. Desarrollar el plan de ventas para aplicarlos en |a FICHA: _ 2074387
AMBIENTE: CASA LIDER PROGRAMA DE FORMACION: EMPRENDEDOR EN FECHA Y FIRMA
HORARIO: 14:00PM A LAS 22:00PM COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES _ |

N* NOMBRE APELLIDOS CC/Ti CORRED ELECTRONICO | TELEFONO/IP LUNES MARTES | MIERCOLES | JUEVES | VIERNES | SABADO  DOMNGO

1 [LEONOR SIERRA 1003645224 : Vigovruar](

2 [sIriA TALAIGUA 25890658 3226462564 St

3 |BARIS ALVAREZ 26102435 Vilioy n i

4 [YANIRS CONDE 1196966451 S A AN

5 [NAUDES CrUZ CRUZ 50877802 P wudling

6 |MAYURIS SALGADO 1063080914 3146358280 Lloualat

7 [youma VERGARA 23031452 3216912494 o lrnh i

8 |GERLY DORIA 1070814475 & v S

9 JANA SIERRA 35083030 3142348754 /e

10 [ANA SUAREZ 25888137 Advay, Lo o

11 [z SUAREZ 1072256464 3217011542 A -

12 [INGRI SALGADO 50878027 Ba .

13 [YASNEIDA MONTALBO 1196966985 3112603685 i

14 [SELENA VELASQUEZ 1045326480

15 [LILIBETH ARRIETA 1196972224 3045668327 o

16 |[VILMA GUZMAN 1063080081 3146738415 LAl ottt

17 [SILDRES TALAIGUA 25888068 3102513523 A

18 |MARIA VIDAL 26209102 3102513523 L | doth

19 |YEIMIS MEJIA 1047231423 Neaane 4|

20 [BIBY SALGADO 1063076021 3024134159

21 |EDER LOPEZ 78691814 TPy

22 |MARLYS MENDOZA 1063136615 3212519672 [Fowriag TV

23 [NELLY PEREZ 25776730 3107170812 R

24 L MITH MENDOZA 78078455 3205129514 Lemif

25 [JISON MIER 1064310593 muzetu @hotmail.com 3135619931 Wi $own

Erigue Juan Lopez Fuentes

S/ldres Talaigua

P ombre el instructor

N ombre representante grupo

£,

) v 48”2914

Firma del _zm#m_onaq

ASi\dre s

ﬂ“ﬁq \u\oo..w «Qx\k*&

J._ln.\, .wuns.. W_(Or :

Firma del representante grupo

GEE-=L09V01




CIUDAD, MUNICIPIO Y/O VEREDA Y FECH A:
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Cedigo: GEE-F-

Versién: OL

009

CENTRO DE FORMACION:

CENTRO COMERCIO INDUSTRIA Y TURISMO

COMPETENCIA: REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS DE LA ORGANIZACION.

|FicHA: |

RESULTADO DE APRENDIZAJE: 1. Definir las técnicas de ventas en las negociaciones de acuerdo a los perfiles de los clientes. 2. 2. Desarrollar el plan de ventas para aplicarios en la 2074387
AMBIENTE: CASA LIDER PROGRAMA DE FORMACION: EMPRENDEDOR EN FECHA Y FIRMA
HORARIO: 14:00PM A LAS 22:00PM COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES
N° NOMBRE APELLIDOS CC/Ti CORREO ELECTRONICO | TELEFONOJIP LUNES MARTES | MIERCOLES | JUEVES | VIERNES | SABADO | DOMINGO
1 [LEONOR SIERRA 1003645224 lio~oT
2 [sIRIA TALAIGUA 25890658 3226462664 &y v W
3 [BARIS ALVAREZ 16102435 2, o
4 [yaniris CONDE 1196966451 Yool
5 |NAUDES CRUZ CRUZ 50877802 N
6 |[MAYURIS SALGADO 1063080914 3146398280 AAAsn VT
7 [voLima VERGARA 23031452 3216912494 leag WA,
8 |GERLY DORIA 1070814475 Gy N
9 |ANA SIERRA 35083030 3142348754 I (e
10 [ANA SUAREZ 25888137
11 [wz SUAREZ 1072256464 3217011542 |
12 |[INGRI SALGADO 50878027 /..WWW.R, |
13 [VASNEIDA MONTALBO 1196966985 3112603685 Rt A
14 [SELENA VELASQUEZ 1045326480 [ WALl
15 |ULIBETH ARRIETA 1196972224 3045668327 et Libe 4
16 |VILMA GUZMAN 1063080081 3146738415 I/« Tl L
17 |SILDRES TALAIGUA 25883068 3102513523 >/ ldenT
18 [MARIA VIDAL 26209102 3102513523 Ao Wb
19 [YEImIS MEJIA 1047231423 Zeim /g
20 |BIBY SALGADO 1063076021 3024134159 B\
21 [EDER LOPEZ 78691814 E dey o
22 |MARLYS MENDOZA 1063136615 3212519672 Lo dt i) v
23 [NELLY PEREZ 25776730 3107170812 Moilly 7
24 |LEMITH MENDOZA 78078455 3205129514 ity T
25 [JEISON MIER 1064310593 3135619931 Jetio e N

Enrique Juan Lopez Fuentes

Nombre el instructor

Sildres Talaigua

Nombre representante grupo
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CIUDAD, MUNICIPIO Y/O VEREDA Y FECHA. TUCHIN A o, ¢ Ared 102D
CENTRO DE FORMACION : CENTRO COMERCIO INDUSTRIA Y TURISMO

COMPETENCIA: REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS DE LA ORGANIZACION.

RESULTADO DE APRENDIZAJE: 1, Definir las técnicas de ventas en las negociaciones de acuerdo a los perfiles de los clientes. 2. 2, Desarroliar el plan de ventas para aplicarlos en la ru_n_._h" 2074387
AMBIENTE: CASA LIDER PROGRAMA DE FORMACION: EMPRENDEDOR EN FECHA Y FIRMA
HORARIO: 14:00PM A LAS 22:00PM COMERCIALIZACION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES
[N NOMBRE APELLIDOS CC/T CORREO ELECTRONICO | TELEFONO/IP LUNES MARTES | MIERCOLES| JUEVES VIERNES | SABADO | DOMINGO
1_|LEONOR SIERRA 1003645224 L Ol § 1
2 [SIRIA TALAIGUA 25890658 3226462654 iy~ n [
3 |BARIS ALVAREZ 26102435 £ 1A
4 [YANIRIS CONDE 1196966451 AN S
5 |NAUDES CRUZ CRUZ 50877802 W algilon
6 |MAYURIS SALGADO 1063080914 3146398230 : topvl |
7 [voLma VERGARA 23031452 3216912494 [ Ay N R
8 |GERLY DORIA 1070814475 e A
9 |ANA SIERRA 35083030 3142348754 B ue] Gy
10 |ANA SUAREZ 25838137 A, <
11 [z SUARE?Z 1072256464 3217011542 EVENEN TN
12 |INGRI SALGADO 50878027 e Talh
13 [YASNEIDA MONTALBO 1196966985 3112603685 A0 A m
14 [SELENA VELASQUEZ 1045326480 e oA |
15 [LILIBETH ARRIETA 1196972224 3045668327 e talagd
16 [VILMA GUZMAN 1063080081 3146738415 Vi O | W
17 |SILDRES TALAIGUA 25888068 3102513523 S\ &Y . |
18 |MARIA VIDAL 26209102 3102513523 e _ ,
19 |YEIMIS MEJIA 1047231423 A A [ |
20 [BiBY SALGADO 1063076021 3024134159 oy (5
21 |EDER LOPEZ 78691814 Pl R T
22 [MARLYS MENDOZA 1063136615 3212519672 FlorS<fy
23 |NELLY PEREZ 25776730 3107170812 ~ellAar
24 |LEMITH MENDOZA 78078455 3205129514 PR
25 [JEISON MIER 1064310593 2 3135619931 Jerso i h
Enrique Juan Lopez Fuentes \ Npytt \\ ?m& &mﬁup -
Nombre el instructor Firma del _:.«Hﬂ:na- #
Sildres Talaigua / hw e w. I\J\D / R ‘/ oo~
Nombre representante grupo Firma del E_u:.umm:»m nte grupo
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Proceso Gestion de Emprendimiento Empresarismo Version: 0§
Formato Lista de Asistencia para Programas de Formacién Presencial Sena Emprende Rural _Inm_u_..ﬂ.oﬂ
CIUDAD, MUNICIPIO Y/O VEREDA Y FECHA: TUCHIN b / 3o Vo010
CENTRO DE FORMACION: CENTRO COMERCIO INDUSTRIA Y TURISMO
COMPETENCIA: REALIZAR NEGOUIACION CON LOS PROVEEDORES ¥ CUENTES SEGUN L0S DBJETIVOS Y ESTRATEGIAS DE LA ORGANIZACION.
RESULTADO DE A PRENDIZAJE: L. Definir las tecnicas de ventas en las nego daciones deacuerdo a los perfiles de los dientes. 2. 2. Desarrollar ol plan de ventas para aplicarlos en la negodaddn de los dientes _ FICHA: _ 207487
AMBIENTE: CASA LIDER PROGRAMA DE FORMACION: EMPRENDEDOR EN COMERCIALIZACIO N DE FECHA Y FIRMA
HORARIO: 14:00PM A LAS 22:00PM PRODUCTOS ¥ SERVICIOS RURALES
W NOMERE APELLI <9l CORRED FLECTRONICO TELEFONO/IP LUNES | MARTES | | VIERMES | SABADO | DOMINGO |
1_|LEONOR SIERRA 1003645224
| 2 [siRu TALAIGUA 25890658 3225462664
3 |BARS AWVAREZ 26102435
4_|YANRIS CONDE 1196966451
| 5 |NauDEscRuz CRUZ 50877802
| & [MavuRs SALGADO 1063080514 3145398230
7_|youma VERGARA 23031452 3216912434
8 |GERLY DORIA 1070814475
9_|ANA SIERRA 35083030 3142348754
| 10 |ana SUAREZ 25888137
1 jwz SUAREZ 1072256454 3217011542
12_|INGRI SALGADO 50878027 t AGei
13 |VASNEIDA MONTALBO 1196966985 3112603685 .\\.&f W aa AN
| 14 |SELENA VELASQUEZ 1045326480 A Londn,
15 |LILIBETH ARRIETA 1196972224 3048668327 ‘.rl Ul ».\A.\,.
16 |viLma GUZMAN 1063080081 3146738415 VAR
| 17 |SILDRES TALAIGUA 25888068 3102513523 £a / & L4 M
| 18 |MaRiA VIDAL 26209102 31025138513 .F-IALO/D w A
19 |vemis MEJIA 1047231423 Mo Aay b
| 20 |aiBy SALGADO 1063076021 |3024134159 wW. s
21 [EDER Lopez 78691814 _| . _j .wu
22 [MARLYS MENDOZA 1063136615 |3212519672 EH(J
23 [NELLY PEREZ 25776730 3107170812 _r\mlTC, | Pk 2 |
24 JLEMITH MENDOZA 78078455 3205129514 \_oan ; \n [
25 |JEISON MIER 1064310593 3135619931 Se (e on ﬁ ,_
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Firma del representante grupo

Sildres Talaigua
Nombre representante grupo
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CIUDAD, MUNICIFIO Y/0 VEREDA Y FECHA: TUCHIN M 7 ile V1o 990
CENTRO DE FORMACION: CENTRO COMERCIO INDUSTRIA ¥ TURISMO
COMPETENCIA: REALIZAR NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES SEGUN LOS OBJETVOS Y ESTRATEGIAS DE LA ORGANIZACIO 1.
RESULTADO DEAPRENDIZAJE: 1. Definir las técnicas de ventas en las negociadiones de acuerdo a los perfiles de los dientes, 2. 2. Desarroliar el plan de ventas para aplicarles en la negociacion delos clentes Tan:bu 2074387
AMBIENTE: CASA LIDER PROGRAMA DE FORMACION: EMPRENDEDO R EN COMERCIALIZACIO N DE FECHA Y FIRMA
HORARIO: 14:00PM A LAS 22:00PM PRODUCTOS ¥ SERVICIOS RURALES

N™ — NOMBRE APELLIDOS (e CORREC ELECTRONICO | TELEFONOG/P | LUNES MARTES IERCOLES | JUEVES VIERNES | SABADG

|

1_|LEONOR SIERRA 1003645224 n

2_|sRiA TALAIG UA 25890658 3226462664 D A

3 |BARIS ALVAREZ 26102435

t
4 [vaniRis CONDE 1196965451 |

t
5 | NAUDES cRUZ CRUZ 50877802
6 | MAYURIS SALGADO 1 14 3146398280 4\?95» y ol

}
7_|vouma VERGARA 23031452 3216512454 REA =N
7

8 _|GeRLy DORIA 1070814475

9 _|ANA SERRA 35083030 3142338754 ><; O~ w

10_|ANA SUAREZ 25888137

1 fLuz SUAREZ 1072256464 3217011542 du .W Suam

12_|inGRi SALGADO 50878027

13 |vasNEDA MONTALBO 1 3112603685 [ 0ot

J

14 |SELENA VELASQUEZ 1045326480

15 [LILIBETH ARRIETA 1196972224 3045668327 ._p\.ﬂ. T& L

16 _|VILMA GUZMAN 1063080081 3146738415 WA r))wr

17_|SLDRES TALAIGUA 25888068 3102513523 LA fL fin

18 |MARIA VIDAL 26209102 31025138523 A 00 (8 /\

+
19 |YEIMIS |MEIA 1047231423
1 AW Zl
20 _|BiBy SALGADO 1063075021 3024134159 L A7
(4] 1
21 |eDer LoPEZ 78651818 W\L 29 e i
22 _|MARLYS MENDOZA 1063136615 3212519672 N | ’ Y
" v

23 |NELY PEREZ 15776730 3107170812 f\ckg\(/a

24_|LEMITH MENDOZA 78078455 " 3205129514 {xanA M‘/\,

25 |IEISON MIER 1064310593 muzetud Lcom 3135619931 Veala, Fra kS
Enrigue Juan Lopez Fuentes M.\u.\vhwtm. \.\mﬂs Kvmm_.w u__ “hﬂ. b}
Nombre el instructor Firmadel Indfructor F |

74 M 3 , - N
Sildres Talaigua =1 o4 en \jQ..._\rr.JQ
Nombre representante &rupo Firma del representante grupo 7
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