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INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE
INSTRUCTORES DEL PROGRAMA SENA EMPRENDE RURAL - SER-
REGIONAL CORDOBA

FECHA: 24 DE JULIO 2020
NOMBRE DE INSTRUCTOR: ANGEL ALBERTO TAMARA GUERRA
CODIGO DE FICHA: 2072447

PROGRAMA DE FORMACION: EMPRENDEDOR EN PRODUCCION DE

ESPECIES PISCICOLAS

UBICACION: (Indicar Vereda y Municipio) | SAHAGUN VEREDA LOS PLACERES

NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER: JORGE ELIECER MIRANDA CARRASCAL
TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ | 3045306910

LIDER:

MEDIO DE CONTACTO USADO: GRUPO DE WHATSAPP

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:
Fase del Proyecto : PLANEACION

Actividad del Proyecto: DETERMINAR LAS ESTRATEGIAS DE RECOLECCION DE
INFORMACION PARA LA CONSTRUCCION DEL PLAN DE MERCADEO DE LA
UNIDAD PRODUCTIVA

Competencias: PROGRAMAR PROYECTOS SEGUN ESPECIFICACIONES TECNICAS
Y METODOS DE PLANEACION.

Resultados de Aprendizaje: DISENAR EL PROYECTO PRODUCTIVO DE ACUERDO
CON DIAGNOSTICO, RECURSOS Y CRITERIOS TECNICOS.

Actividades de Aprendizaje a desarrollar EJECUCION Y ORGANIZACION DE LAS
ESTRATEGIAS SEGUN LA MATRIZ DOFA, OBJETIVOS DE ACUERDO A LA MISION Y
VISION, COMERCIALIZACION DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS, SOSTENIBILIDAD
DE LA UNIDAD PRODUCTIVA EN EL CORTO Y MEDIANO TIEMPO

Informacion le fue enviada a los aprendices: A LOS APRENDICES SE LE ENVIO
MATERIAL DE ESTUDIO PEDAGOGICO COMO : CARTILLA MODULO 10
METODOLOGIA TROPENBOS, , PLAN DE SESION PARA QUE SE GUIEN EN EL
DESARROLLO DE SU ACTIVIDAD DE REALIZAR LA CARTOGRAFIA DEL
TERRITORIO 6] MODELO TROPENBOS PARA LA
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UNIDAD PRODUCTIVA EN CUANTO A LA ACTIVIDAD DE COMERCIALIZACION O
ADMINISTRATIVA

EVIDENCIAS: (Pegar pantallazos de los mstrumentos enwados a los aprendices).
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INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE
INSTRUCTORES DEL PROGRAMA SENA EMPRENDE RURAL - SER-
REGIONAL CORDOBA

FECHA: 27 DE JULIO 2020

NOMBRE DE INSTRUCTOR: ANGEL ALBERTO TAMARA GUERRA

CODIGO DE FICHA:

PROGRAMA DE FORMACION: MERCADEO Y VENTAS

UBICACION: (Indicar Vereda y Municipio) VEREDA ALTO DON PIO SAN JOSE DE
NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER: uI:EIA ELENA RAMIREZ

TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ | 3234301678

k/:gg::f) DE CONTACTO USADO: GRUPO DE WHATSAPP

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:
Fase del Proyecto : PLANEACION

Actividad del Proyecto: DISENAR EL PROCESO DE INVESTIGACION QUE PERMITA
ANALIZAR Y PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO A LOS SEGMENTOS DE
MERCADOS.

Competencias: PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

Resultados de Aprendizaje: DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y
SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS
Actividades de Aprendizaje a desarrollar: CONCEPTOS DE TERMINOS DE MERCADO
, MERCADEO, PARTICIPACION EN EL MERCADO A NIVEL DE SOCIALIZACION POR
EL INSTRUCTOR

Informacion le fue enviada a los aprendices: A LOS APRENDICES SE LE ENVIO
MATERIAL DE ESTUDIO PEDAGOGICO COMO : MODULO 1 MERCADEO Y VENTAS,
PLAN DE SESION PARA QUE SE GUIEN EN EL DESARROLLO DE SU ACTIVIDAD DE
MIRAR CUAL SON LOS ASPECTOS DEL ENTORNO FAVORABLES PARA MI
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EMPRESA, ASPECTOS DEL ENTORNO DESFAVORABLES PARA Ml EMPRESA,
ASPECTOS DE MI EMPRESA QUE SON POSITIVOS Y QUE PUEDO APROVECHAR,
ASPECTOS DE Ml EMPRESA QUE NO ME SON FAVORABLES Y DEBO
MEJORARLAS.

EVIDENCIAS: (Pegar pantallazos de los instrumentos enviados a los aprendices).
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INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE
INSTRUCTORES DEL PROGRAMA SENA EMPRENDE RURAL - SER-
REGIONAL CORDOBA

FECHA: 28 DE JULIO 2020

NOMBRE DE INSTRUCTOR: ANGEL ALBERTO TAMARA GUERRA

CODIGO DE FICHA:

PROGRAMA DE FORMACION: MERCADEO Y VENTAS

UBICACION: (Indicar Vereda y Municipio) VEREDA LINARES TIERRALTA

NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER: HAMILSON DE JESUS PEREZ CRUZ
TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ | 3145917414

LIDER:

MEDIO DE CONTACTO USADO: GRUPO DE WHATSAPP

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:
Fase del Proyecto : PLANEACION

Actividad del Proyecto: DISENAR EL PROCESO DE INVESTIGACION QUE PERMITA
ANALIZAR Y PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO A LOS SEGMENTOS DE
MERCADOS.

Competencias: PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

Resultados de Aprendizaje: DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y
SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS
Actividades de Aprendizaje a desarrollar: CONCEPTOS DE TERMINOS DE MERCADO
, MERCADEO, PARTICIPACION EN EL MERCADO A NIVEL DE SOCIALIZACION POR
EL INSTRUCTOR

Informacion le fue enviada a los aprendices: A LOS APRENDICES SE LE ENVIO
MATERIAL DE ESTUDIO PEDAGOGICO COMO : MODULO 1 MERCADEO Y VENTAS,
PLAN DE SESION PARA QUE SE GUIEN EN EL DESARROLLO DE SU ACTIVIDAD DE
MIRAR CUAL SON LOS ASPECTOS DEL ENTORNO FAVORABLES PARA MI
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EMPRESA, ASPECTOS DEL ENTORNO DESFAVORABLES PARA Ml EMPRESA,
ASPECTOS DE MI EMPRESA QUE SON POSITIVOS Y QUE PUEDO APROVECHAR,

ASPECTOS DE Ml EMPRESA QUE NO ME SON FAVORABLES Y DEBO
MEJORARLAS.

EVIDENCIAS: (Pegar pantallazos de los instrumentos enviados a los aprendices).
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INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE
INSTRUCTORES DEL PROGRAMA SENA EMPRENDE RURAL - SER-
REGIONAL CORDOBA

FECHA: 29 DE JULIO 2020

NOMBRE DE INSTRUCTOR: ANGEL ALBERTO TAMARA GUERRA

CODIGO DE FICHA:

PROGRAMA DE FORMACION: MERCADEO Y VENTAS

UBICACION: (Indicar Vereda y Municipio) VEREDA TUIS TUIS TIERRALTA

NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER: JOHANA RENDON
TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ | 3116741675

LIDER:

MEDIO DE CONTACTO USADO: GRUPO DE WHATSAPP

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:
Fase del Proyecto : PLANEACION

Actividad del Proyecto: DISENAR EL PROCESO DE INVESTIGACION QUE PERMITA
ANALIZAR Y PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO A LOS SEGMENTOS DE
MERCADOS.

Competencias: PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

Resultados de Aprendizaje: DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y
SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS
Actividades de Aprendizaje a desarrollar: CONCEPTOS DE TERMINOS DE MERCADO
, MERCADEO, PARTICIPACION EN EL MERCADO A NIVEL DE SOCIALIZACION POR
EL INSTRUCTOR

Informacion le fue enviada a los aprendices: A LOS APRENDICES SE LE ENVIO
MATERIAL DE ESTUDIO PEDAGOGICO COMO : MODULO 1 MERCADEO Y VENTAS,
PLAN DE SESION PARA QUE SE GUIEN EN EL DESARROLLO DE SU ACTIVIDAD DE
MIRAR CUAL SON LOS ASPECTOS DEL ENTORNO FAVORABLES PARA MI
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EMPRESA, ASPECTOS DEL ENTORNO DESFAVORABLES PARA Ml EMPRESA,
ASPECTOS DE MI EMPRESA QUE SON POSITIVOS Y QUE PUEDO APROVECHAR,
ASPECTOS DE Ml EMPRESA QUE NO ME SON FAVORABLES Y DEBO

MEJORARLAS.

EVIDENCIAS: (Pegar pantallazos de los instrumentos enviados a los aprendices).
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INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE
INSTRUCTORES DEL PROGRAMA SENA EMPRENDE RURAL - SER-
REGIONAL CORDOBA

FECHA: 30 DE JULIO 2020

NOMBRE DE INSTRUCTOR: ANGEL ALBERTO TAMARA GUERRA

CODIGO DE FICHA:

PROGRAMA DE FORMACION: MERCADEO Y VENTAS

UBICACION: (Indicar Vereda y Municipio) VEREDA CANAHUATE CHINU

NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER: SERGIO LUIS AVILEZ VILLALBA
TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ | 3128963272

LIDER:

MEDIO DE CONTACTO USADO: GRUPO DE WHATSAPP

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:
Fase del Proyecto : PLANEACION

Actividad del Proyecto: DISENAR EL PROCESO DE INVESTIGACION QUE PERMITA
ANALIZAR Y PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO A LOS SEGMENTOS DE
MERCADOS.

Competencias: PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

Resultados de Aprendizaje: DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y
SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS
Actividades de Aprendizaje a desarrollar: CONCEPTOS DE TERMINOS DE MERCADO
, MERCADEO, PARTICIPACION EN EL MERCADO A NIVEL DE SOCIALIZACION POR
EL INSTRUCTOR

Informacion le fue enviada a los aprendices: A LOS APRENDICES SE LE ENVIO
MATERIAL DE ESTUDIO PEDAGOGICO COMO : MODULO 1 MERCADEO Y VENTAS,
PLAN DE SESION PARA QUE SE GUIEN EN EL DESARROLLO DE SU ACTIVIDAD DE
MIRAR CUAL SON LOS ASPECTOS DEL ENTORNO FAVORABLES PARA MI
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EMPRESA, ASPECTOS DEL ENTORNO DESFAVORABLES PARA Ml EMPRESA,
ASPECTOS DE MI EMPRESA QUE SON POSITIVOS Y QUE PUEDO APROVECHAR,
ASPECTOS DE Ml EMPRESA QUE NO ME SON FAVORABLES Y DEBO

MEJORARLAS.
EVIDENCIAS: (Pegar pantallazos de los instrumentos enviados a los aprendices).
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INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE
INSTRUCTORES DEL PROGRAMA SENA EMPRENDE RURAL - SER-
REGIONAL CORDOBA

FECHA: 31 DE JULIO 2020

NOMBRE DE INSTRUCTOR: ANGEL ALBERTO TAMARA GUERRA

CODIGO DE FICHA: 2161658

PROGRAMA DE FORMACION: MERCADEO Y VENTAS

UBICACION: (Indicar Vereda y Municipio) VEREDA JUAN JOSE PUERTO
] LIBERTADOR

NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER: MARTHA HERRERA P

TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ | 3103565649

k/llggl% DE CONTACTO USADO: GRUPO DE WHATSAPP

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:
Fase del Proyecto : PLANEACION

Actividad del Proyecto: DISENAR EL PROCESO DE INVESTIGACION QUE PERMITA
ANALIZAR Y PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO A LOS SEGMENTOS DE
MERCADOS.

Competencias: PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

Resultados de Aprendizaje: DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y
SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS
Actividades de Aprendizaje a desarrollar: CONCEPTOS DE TERMINOS DE MERCADO
, MERCADEO, PARTICIPACION EN EL MERCADO A NIVEL DE SOCIALIZACION POR
EL INSTRUCTOR

Informacion le fue enviada a los aprendices: A LOS APRENDICES SE LE ENVIO
MATERIAL DE ESTUDIO PEDAGOGICO COMO : MODULO 1 MERCADEO Y VENTAS,
PLAN DE SESION PARA QUE SE GUIEN EN EL DESARROLLO DE SU ACTIVIDAD DE
MIRAR CUAL SON LOS ASPECTOS DEL ENTORNO FAVORABLES PARA MI
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EMPRESA, ASPECTOS DEL ENTORNO DESFAVORABLES PARA Ml EMPRESA,
ASPECTOS DE MI EMPRESA QUE SON POSITIVOS Y QUE PUEDO APROVECHAR,
ASPECTOS DE Ml EMPRESA QUE NO ME SON FAVORABLES Y DEBO
MEJORARLAS.

EVIDENCIAS: (Pegar pantallazos de los instrumentos enviados a los aprendices).
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INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE
INSTRUCTORES DEL PROGRAMA SENA EMPRENDE RURAL - SER-
REGIONAL CORDOBA

FECHA: 03 DE AGOSTO 2020

NOMBRE DE INSTRUCTOR: ANGEL ALBERTO TAMARA GUERRA
CODIGO DE FICHA: 2158999

PROGRAMA DE FORMACION: MERCADEO Y VENTAS

UBICACION: (Indicar Vereda y Municipio) VEREDA ALTO DON PIO SAN JOSE DE
NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER: uI:EIA ELENA RAMIREZ

TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ | 3234301678

k/llggl% DE CONTACTO USADO: GRUPO DE WHATSAPP

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:
Fase del Proyecto : PLANEACION

Actividad del Proyecto: DISENAR EL PROCESO DE INVESTIGACION QUE PERMITA
ANALIZAR Y PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO A LOS SEGMENTOS DE
MERCADOS.

Competencias: PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

Resultados de Aprendizaje: DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y
SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS
Actividades de Aprendizaje a desarrollar: CONCEPTOS DE TERMINOS DE
SEGMENTACION , PROCESO DE SEGMENTACION, CRITERIOS DE
SEGMENTACION, ESTRATEGIAS DE SEGMENTACION DE MERCADOS TECNICAS
DE SEGMENTACION PARTICIPACION DE LOS APRENDICES EXPONIENDO SUS
IDEAS

Informacion le fue enviada a los aprendices: A LOS APRENDICES SE LE ENVIO
MATERIAL DE ESTUDIO PEDAGOGICO COMO : MODULO 2 MERCADEO Y VENTAS,
PLAN DE SESION PARA QUE SE GUIEN EN EL DESARROLLO DE SU ACTIVIDAD DE
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DEFINIR LAS ESTRATEGIAS DE SEGMENTACION QUE APLICARA LA UNIDAD
PRODUCTIVA EN SU ENTORNO LOCAL.

EVIDENCIAS: (Pegar pantallazos de los instrumentos enviados a los aprendices).
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INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE
INSTRUCTORES DEL PROGRAMA SENA EMPRENDE RURAL - SER-
REGIONAL CORDOBA

FECHA: 04 DE AGOSTO 2020

NOMBRE DE INSTRUCTOR: ANGEL ALBERTO TAMARA GUERRA
CODIGO DE FICHA: 2158994

PROGRAMA DE FORMACION: MERCADEO Y VENTAS

UBICACION: (Indicar Vereda y Municipio) VEREDA LINARES TIERRALTA

NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER: HAMILSON DE JESUS PEREZ CRUZ
TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ | 3145917414

LIDER:

MEDIO DE CONTACTO USADO: GRUPO DE WHATSAPP

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:
Fase del Proyecto : PLANEACION

Actividad del Proyecto: DISENAR EL PROCESO DE INVESTIGACION QUE PERMITA
ANALIZAR Y PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO A LOS SEGMENTOS DE
MERCADOS.

Competencias: PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

Resultados de Aprendizaje: DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y
SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS
Actividades de Aprendizaje a desarrollar: CONCEPTOS DE TERMINOS DE
SEGMENTACION , PROCESO DE SEGMENTACION, CRITERIOS DE
SEGMENTACION, ESTRATEGIAS DE SEGMENTACION DE MERCADOS TECNICAS
DE SEGMENTACION PARTICIPACION DE LOS APRENDICES EXPONIENDO SUS
IDEAS

Informacion le fue enviada a los aprendices: A LOS APRENDICES SE LE ENVIO
MATERIAL DE ESTUDIO PEDAGOGICO COMO : MODULO 2 MERCADEO Y VENTAS,
PLAN DE SESION PARA QUE SE GUIEN EN EL DESARROLLO DE SU ACTIVIDAD DE
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DEFINIR LAS ESTRATEGIAS DE SEGMENTACION QUE APLICARA LA UNIDAD
PRODUCTIVA EN SU ENTORNO LOCAL.

EVIDENCIAS: (Pegar pantallazos de los instrumentos enviados a los aprendices).
+
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Rura
SBDC - Centro de Desarrollo Empresarial

INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE
INSTRUCTORES DEL PROGRAMA SENA EMPRENDE RURAL - SER-
REGIONAL CORDOBA

FECHA: 05 DE AGOSTO 2020

NOMBRE DE INSTRUCTOR: ANGEL ALBERTO TAMARA GUERRA
CODIGO DE FICHA: 2161481

PROGRAMA DE FORMACION: MERCADEO Y VENTAS

UBICACION: (Indicar Vereda y Municipio) VEREDA TUIS TUIS TIERRALTA

NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER: JOHANA RENDON
TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ | 3116741675

LIDER:

MEDIO DE CONTACTO USADO: GRUPO DE WHATSAPP

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:
Fase del Proyecto : PLANEACION

Actividad del Proyecto: DISENAR EL PROCESO DE INVESTIGACION QUE PERMITA
ANALIZAR Y PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO A LOS SEGMENTOS DE
MERCADOS.

Competencias: PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

Resultados de Aprendizaje: DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y
SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS
Actividades de Aprendizaje a desarrollar: CONCEPTOS DE TERMINOS DE
SEGMENTACION , PROCESO DE SEGMENTACION, CRITERIOS DE
SEGMENTACION, ESTRATEGIAS DE SEGMENTACION DE MERCADOS TECNICAS
DE SEGMENTACION PARTICIPACION DE LOS APRENDICES EXPONIENDO SUS
IDEAS

Informacion le fue enviada a los aprendices: A LOS APRENDICES SE LE ENVIO
MATERIAL DE ESTUDIO PEDAGOGICO COMO : MODULO 2 MERCADEO Y VENTAS,
PLAN DE SESION PARA QUE SE GUIEN EN EL DESARROLLO DE SU ACTIVIDAD DE
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DEFINIR LAS ESTRATEGIAS DE SEGMENTACION QUE APLICARA LA UNIDAD

PRODUCTIVA EN SU ENTORNO LOCAL.
EVIDENCIAS: (Pegar pantallazos de los instrumentos enviados a los aprendices).
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Rura
SBDC - Centro de Desarrollo Empresarial

INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE
INSTRUCTORES DEL PROGRAMA SENA EMPRENDE RURAL - SER-
REGIONAL CORDOBA

FECHA: 06 DE AGOSTO 2020

NOMBRE DE INSTRUCTOR: ANGEL ALBERTO TAMARA GUERRA
CODIGO DE FICHA: 2161649

PROGRAMA DE FORMACION: MERCADEO Y VENTAS

UBICACION: (Indicar Vereda y Municipio) VEREDA CANAHUATE CHINU

NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER: SERGIO LUIS AVILEZ VILLALBA
TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ | 3128963272

LIDER:

MEDIO DE CONTACTO USADO: GRUPO DE WHATSAPP

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:
Fase del Proyecto : PLANEACION

Actividad del Proyecto: DISENAR EL PROCESO DE INVESTIGACION QUE PERMITA
ANALIZAR Y PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO A LOS SEGMENTOS DE
MERCADOS.

Competencias: PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

Resultados de Aprendizaje: DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y
SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS
Actividades de Aprendizaje a desarrollar: CONCEPTOS DE TERMINOS DE
SEGMENTACION , PROCESO DE SEGMENTACION, CRITERIOS DE
SEGMENTACION, ESTRATEGIAS DE SEGMENTACION DE MERCADOS TECNICAS
DE SEGMENTACION PARTICIPACION DE LOS APRENDICES EXPONIENDO SUS
IDEAS

Informacion le fue enviada a los aprendices: A LOS APRENDICES SE LE ENVIO
MATERIAL DE ESTUDIO PEDAGOGICO COMO : MODULO 2 MERCADEO Y VENTAS,
PLAN DE SESION PARA QUE SE GUIEN EN EL DESARROLLO DE SU ACTIVIDAD DE
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DEFINIR LAS ESTRATEGIAS DE SEGMENTACION QUE APLICARA LA UNIDAD
PRODUCTIVA EN SU ENTORNO LOCAL.

EVIDENCIAS: (Pegar pantallazos de los instrumentos enviados a los aprendices).
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SBDC - Centro de Desarrollo Empresarial

INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE
INSTRUCTORES DEL PROGRAMA SENA EMPRENDE RURAL - SER-
REGIONAL CORDOBA

FECHA: 07 DE AGOSTO 2020

NOMBRE DE INSTRUCTOR: ANGEL ALBERTO TAMARA GUERRA

CODIGO DE FICHA: 2161658

PROGRAMA DE FORMACION: MERCADEO Y VENTAS

UBICACION: (Indicar Vereda y Municipio) VEREDA JUAN JOSE PUERTO
] LIBERTADOR

NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER: MARTHA HERRERA P

TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ | 3103565649

k/llggl% DE CONTACTO USADO: GRUPO DE WHATSAPP

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:
Fase del Proyecto : PLANEACION

Actividad del Proyecto: DISENAR EL PROCESO DE INVESTIGACION QUE PERMITA
ANALIZAR Y PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO A LOS SEGMENTOS DE
MERCADOS.

Competencias: PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

Resultados de Aprendizaje: DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y
SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS
Actividades de Aprendizaje a desarrollar: CONCEPTOS DE TERMINOS DE
SEGMENTACION , PROCESO DE SEGMENTACION, CRITERIOS DE
SEGMENTACION, ESTRATEGIAS DE SEGMENTACION DE MERCADOS TECNICAS
DE SEGMENTACION PARTICIPACION DE LOS APRENDICES EXPONIENDO SUS
IDEAS

Informacion le fue enviada a los aprendices: A LOS APRENDICES SE LE ENVIO
MATERIAL DE ESTUDIO PEDAGOGICO COMO : MODULO 2 MERCADEO Y VENTAS,
PLAN DE SESION PARA QUE SE GUIEN EN EL DESARROLLO DE SU ACTIVIDAD DE
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DEFINIR LAS ESTRATEGIAS DE SEGMENTACION QUE APLICARA LA UNIDAD
PRODUCTIVA EN SU ENTORNO LOCAL.

EVIDENCIAS: (Pegar pantallazos de los instrumentos enviados a los aprendices).
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Rura
SBDC - Centro de Desarrollo Empresarial

INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE
INSTRUCTORES DEL PROGRAMA SENA EMPRENDE RURAL - SER-
REGIONAL CORDOBA

FECHA: 10 DE AGOSTO 2020

NOMBRE DE INSTRUCTOR: ANGEL ALBERTO TAMARA GUERRA
CODIGO DE FICHA: 2158999

PROGRAMA DE FORMACION: MERCADEO Y VENTAS

UBICACION: (Indicar Vereda y Municipio) VEREDA ALTO DON PIO SAN JOSE DE
NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER: uI:EIA ELENA RAMIREZ

TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ | 3234301678

k/llggl% DE CONTACTO USADO: GRUPO DE WHATSAPP

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:
Fase del Proyecto : PLANEACION

Actividad del Proyecto: DISENAR EL PROCESO DE INVESTIGACION QUE PERMITA
ANALIZAR Y PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO A LOS SEGMENTOS DE
MERCADOS.

Competencias: PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

Resultados de Aprendizaje: DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y
SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS
Actividades de Aprendizaje a desarrollar: CONCEPTOS DE TERMINOS DE OFERTA'Y
DEMANDA ,TIPOS DE PRODUCTOS Y SERVICIOS, PRONOSTICOS DE VENTAS,
MOTIVOS DE COMPRA, LA COMPETENCIA PARTICIPACION DE LOS APRENDICES
EXPONIENDO SUS IDEAS.

Informacion le fue enviada a los aprendices: A LOS APRENDICES SE LE ENVIO
MATERIAL DE ESTUDIO PEDAGOGICO COMO : MODULO 3 MERCADEO Y VENTAS,
PLAN DE SESION PARA QUE SE GUIEN EN EL DESARROLLO DE SU ACTIVIDAD DE
DEFINIR LA COMPETENCIA LOCAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA.
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EVIDENCIAS: (Pegar pantallazos de los instrumentos enviados a los aprendices).
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SBDC - Centro de Desarrollo Empresarial

INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE
INSTRUCTORES DEL PROGRAMA SENA EMPRENDE RURAL - SER-
REGIONAL CORDOBA

FECHA: 11 DE AGOSTO 2020

NOMBRE DE INSTRUCTOR: ANGEL ALBERTO TAMARA GUERRA
CODIGO DE FICHA: 2158994

PROGRAMA DE FORMACION: MERCADEO Y VENTAS

UBICACION: (Indicar Vereda y Municipio) VEREDA LINARES TIERRALTA

NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER: HAMILSON DE JESUS PEREZ CRUZ
TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ | 3145917414

LIDER:

MEDIO DE CONTACTO USADO: GRUPO DE WHATSAPP

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:
Fase del Proyecto : PLANEACION

Actividad del Proyecto: DISENAR EL PROCESO DE INVESTIGACION QUE PERMITA
ANALIZAR Y PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO A LOS SEGMENTOS DE
MERCADOS.

Competencias: PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

Resultados de Aprendizaje: DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y
SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS
Actividades de Aprendizaje a desarrollar: CONCEPTOS DE TERMINOS DE OFERTA'Y
DEMANDA ,TIPOS DE PRODUCTOS Y SERVICIOS, PRONOSTICOS DE VENTAS,
MOTIVOS DE COMPRA, LA COMPETENCIA PARTICIPACION DE LOS APRENDICES
EXPONIENDO SUS IDEAS.

Informacion le fue enviada a los aprendices: A LOS APRENDICES SE LE ENVIO
MATERIAL DE ESTUDIO PEDAGOGICO COMO : MODULO 3 MERCADEO Y VENTAS,
PLAN DE SESION PARA QUE SE GUIEN EN EL DESARROLLO DE SU ACTIVIDAD DE
DEFINIR LA COMPETENCIA LOCAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA.
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EVIDENCIAS: (Pegar pantallazos de los instrumentos enviados a los aprendices).
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INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE
INSTRUCTORES DEL PROGRAMA SENA EMPRENDE RURAL - SER-
REGIONAL CORDOBA

FECHA: 12 DE AGOSTO 2020

NOMBRE DE INSTRUCTOR: ANGEL ALBERTO TAMARA GUERRA
CODIGO DE FICHA: 2161481

PROGRAMA DE FORMACION: MERCADEO Y VENTAS

UBICACION: (Indicar Vereda y Municipio) VEREDA TUIS TUIS TIERRALTA

NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER: JOHANA RENDON
TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ | 3116741675

LIDER:

MEDIO DE CONTACTO USADO: GRUPO DE WHATSAPP

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:
Fase del Proyecto : PLANEACION

Actividad del Proyecto: DISENAR EL PROCESO DE INVESTIGACION QUE PERMITA
ANALIZAR Y PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO A LOS SEGMENTOS DE
MERCADOS.

Competencias: PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

Resultados de Aprendizaje: DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y
SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS
Actividades de Aprendizaje a desarrollar: CONCEPTOS DE TERMINOS DE OFERTA'Y
DEMANDA ,TIPOS DE PRODUCTOS Y SERVICIOS, PRONOSTICOS DE VENTAS,
MOTIVOS DE COMPRA, LA COMPETENCIA PARTICIPACION DE LOS APRENDICES
EXPONIENDO SUS IDEAS.

Informacion le fue enviada a los aprendices: A LOS APRENDICES SE LE ENVIO
MATERIAL DE ESTUDIO PEDAGOGICO COMO : MODULO 3 MERCADEO Y VENTAS,
PLAN DE SESION PARA QUE SE GUIEN EN EL DESARROLLO DE SU ACTIVIDAD DE
DEFINIR LA COMPETENCIA LOCAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA.
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Rura
SBDC - Centro de Desarrollo Empresarial

INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE
INSTRUCTORES DEL PROGRAMA SENA EMPRENDE RURAL - SER-
REGIONAL CORDOBA

FECHA: 13 DE AGOSTO 2020

NOMBRE DE INSTRUCTOR: ANGEL ALBERTO TAMARA GUERRA
CODIGO DE FICHA: 2161649

PROGRAMA DE FORMACION: MERCADEO Y VENTAS

UBICACION: (Indicar Vereda y Municipio) VEREDA CANAHUATE CHINU

NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER: SERGIO LUIS AVILEZ VILLALBA
TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ | 3128963272

LIDER:

MEDIO DE CONTACTO USADO: GRUPO DE WHATSAPP

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:
Fase del Proyecto : PLANEACION

Actividad del Proyecto: DISENAR EL PROCESO DE INVESTIGACION QUE PERMITA
ANALIZAR Y PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO A LOS SEGMENTOS DE
MERCADOS.

Competencias: PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

Resultados de Aprendizaje: DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y
SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS
Actividades de Aprendizaje a desarrollar: CONCEPTOS DE TERMINOS DE OFERTA Y
DEMANDA ,TIPOS DE PRODUCTOS Y SERVICIOS, PRONOSTICOS DE VENTAS,
MOTIVOS DE COMPRA, LA COMPETENCIA PARTICIPACION DE LOS APRENDICES
EXPONIENDO SUS IDEAS.

Informacion le fue enviada a los aprendices: A LOS APRENDICES SE LE ENVIO
MATERIAL DE ESTUDIO PEDAGOGICO COMO : MODULO 3 MERCADEO Y VENTAS,
PLAN DE SESION PARA QUE SE GUIEN EN EL DESARROLLO DE SU ACTIVIDAD DE
DEFINIR LA COMPETENCIA LOCAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA.
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Rura
SBDC - Centro de Desarrollo Empresarial

INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE
INSTRUCTORES DEL PROGRAMA SENA EMPRENDE RURAL - SER-
REGIONAL CORDOBA

FECHA: 14 DE AGOSTO 2020

NOMBRE DE INSTRUCTOR: ANGEL ALBERTO TAMARA GUERRA

CODIGO DE FICHA: 2161658

PROGRAMA DE FORMACION: MERCADEO Y VENTAS

UBICACION: (Indicar Vereda y Municipio) VEREDA JUAN JOSE PUERTO
] LIBERTADOR

NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER: MARTHA HERRERA P

TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ | 3103565649

k/llggl% DE CONTACTO USADO: GRUPO DE WHATSAPP

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:
Fase del Proyecto : PLANEACION

Actividad del Proyecto: DISENAR EL PROCESO DE INVESTIGACION QUE PERMITA
ANALIZAR Y PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO A LOS SEGMENTOS DE
MERCADOS.

Competencias: PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

Resultados de Aprendizaje: DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y
SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS
Actividades de Aprendizaje a desarrollar: CONCEPTOS DE TERMINOS DE OFERTA'Y
DEMANDA ,TIPOS DE PRODUCTOS Y SERVICIOS, PRONOSTICOS DE VENTAS,
MOTIVOS DE COMPRA, LA COMPETENCIA PARTICIPACION DE LOS APRENDICES
EXPONIENDO SUS IDEAS.

Informacion le fue enviada a los aprendices: A LOS APRENDICES SE LE ENVIO
MATERIAL DE ESTUDIO PEDAGOGICO COMO : MODULO 3 MERCADEO Y VENTAS,
PLAN DE SESION PARA QUE SE GUIEN EN EL DESARROLLO DE SU ACTIVIDAD DE
DEFINIR LA COMPETENCIA LOCAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA.
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Rura
SBDC - Centro de Desarrollo Empresarial

INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE
INSTRUCTORES DEL PROGRAMA SENA EMPRENDE RURAL - SER-
REGIONAL CORDOBA

FECHA: 17 DE AGOSTO 2020

NOMBRE DE INSTRUCTOR: ANGEL ALBERTO TAMARA GUERRA
CODIGO DE FICHA: 2158999

PROGRAMA DE FORMACION: MERCADEO Y VENTAS

UBICACION: (Indicar Vereda y Municipio) VEREDA ALTO DON PIO SAN JOSE DE
NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER: uI:EIA ELENA RAMIREZ

TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ | 3234301678

k/llggl% DE CONTACTO USADO: GRUPO DE WHATSAPP

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:
Fase del Proyecto : PLANEACION

Actividad del Proyecto: DISENAR EL PROCESO DE INVESTIGACION QUE PERMITA
ANALIZAR Y PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO A LOS SEGMENTOS DE
MERCADOS.

Competencias: PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

Resultados de Aprendizaje: DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y
SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS
Actividades de Aprendizaje a desarrollar: CONCEPTOS DE TERMINOS DE COSTOS Y
PRECIOS DE LOS PRODUCTOS O SERVICIOS , ESTRATEGIAS Y TACTICAS DE
FIJACION DE PRECIOS, DETERMINANTES DE LA SENSIBILIDAD DE PRECIOS,
FUNCION Y COMPONENTES DEL PRECIO, TIPOS DE PRECIOS, FACTORES QUE
INCIDEN EN LA FIJACION DE PRECIOS, PARTICIPACION DE LOS APRENDICES
EXPONIENDO SUS IDEAS, CONOCIMIENTO Y APTITUDES DE CADA UNO DE LOS
APRENDICES EN SU PRESENTACION DEL TEMA TRATADO.

Informacion le fue enviada a los aprendices: A LOS APRENDICES SE LE ENVIO
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MATERIAL DE ESTUDIO PEDAGOGICO COMO : MODULO 4 MERCADEO Y VENTAS,
PLAN DE SESION PARA QUE SE GUIEN EN EL DESARROLLO DE SU ACTIVIDAD DE
DEFINIR LOS COSTOS Y PRECIOS DE LOS PRODUCTOS DE LA UNIDAD
PRODUCTIVA.

EVIDENCIAS: (Pegar pantallazos de los instrumentos enviados a los aprendices).
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Recibe notificaciones de mensajes nuevos
Activar notificaciones de escritorio »

SABADO

# Los mensajes estan cifrados de extremo a extremo. Nadie fuera de este chat, ni siquiera WhatsApp, puede leerlos ni escucharios. Haz clic para
Q obtener mas informacion.
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Rura
SBDC - Centro de Desarrollo Empresarial

INFORME: REPORTE DE ACTIVIDADES DIARIAS POR PARTE DE
INSTRUCTORES DEL PROGRAMA SENA EMPRENDE RURAL - SER-
REGIONAL CORDOBA

FECHA: 18 DE AGOSTO 2020

NOMBRE DE INSTRUCTOR: ANGEL ALBERTO TAMARA GUERRA
CODIGO DE FICHA: 2158994

PROGRAMA DE FORMACION: MERCADEO Y VENTAS

UBICACION: (Indicar Vereda y Municipio) VEREDA LINARES TIERRALTA

NOMBRE DEL APRENDIZ LIDER: HAMILSON DE JESUS PEREZ CRUZ
TELEFONO DE CONTACTO APRENDIZ | 3145917414

LIDER:

MEDIO DE CONTACTO USADO: GRUPO DE WHATSAPP

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:
Fase del Proyecto : PLANEACION

Actividad del Proyecto: DISENAR EL PROCESO DE INVESTIGACION QUE PERMITA
ANALIZAR Y PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO A LOS SEGMENTOS DE
MERCADOS.

Competencias: PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

Resultados de Aprendizaje: DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y
SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS
Actividades de Aprendizaje a desarrollar: CONCEPTOS DE TERMINOS DE COSTOS Y
PRECIOS DE LOS PRODUCTOS O SERVICIOS , ESTRATEGIAS Y TACTICAS DE
FIJACION DE PRECIOS, DETERMINANTES DE LA SENSIBILIDAD DE PRECIOS,
FUNCION Y COMPONENTES DEL PRECIO, TIPOS DE PRECIOS, FACTORES QUE
INCIDEN EN LA FIJACION DE PRECIOS, PARTICIPACION DE LOS APRENDICES
EXPONIENDO SUS IDEAS, CONOCIMIENTO Y APTITUDES DE CADA UNO DE LOS
APRENDICES EN SU PRESENTACION DEL TEMA TRATADO.

Informacion le fue enviada a los aprendices: A LOS APRENDICES SE LE ENVIO
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MATERIAL DE ESTUDIO PEDAGOGICO COMO : MODULO 4 MERCADEO Y VENTAS,
PLAN DE SESION PARA QUE SE GUIEN EN EL DESARROLLO DE SU ACTIVIDAD DE
DEFINIR LOS COSTOS Y PRECIOS DE LOS PRODUCTOS DE LA UNIDAD
PRODUCTIVA.

EVIDENCIAS: (Pegar pantallazos de los instrumentos enviados a los aprendices).
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Recibe notificaciones de mensajes nuevos
Activar notificaciones de escritorio >
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Aleida, Alfredo, Ana, Bleidis, Carmen Guevara Sena, Charen, Darlys, Emerson, Geovanys, Glory, Gretel, Haminso Lider, Javier, Jose, Ju..

SABADO

A Los mensajes estan cifrados de extremo a extremo. Nadie fuera de este chat, i siquiera WhatsApp, puede lesrlos ni escucharlos. Hez clic para
Q obtener més informacién.

q HOY
Linares mercadeo y ventas

PLAN DE SESION 4..pdf « 2 paginas

hola buenos dias reciban cordial saludos de su instructor angel tamara para el dia
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Ficha: 2072447 - SENA_SER 11:05 a. m
PLAN DE SESION 10..pdf

.EQUIPO REDES EZ! @

MIERCOLES

Profesor De Im gles & Los mensajes enviados a este grupo estan protegidos con cifrado de extremo a extremo. Haz clic para ver mas informacion.

HOY
EnglishCourseSEN
57 322 2931175 Thanks teacher hola reciban cordial saludos de su instructor Angel tamara para el dia de hoy 24

de julio les envid material de estudio y plan de sesion con esta formacion
completamos 10 y finalizamos el proceso de comercializacion gracias dios me los

CCIT - SER 2020 WS BN & .. bendiga

E MODULO 10 METOD... (4 )
Luis Cap :
Marcelino Lopez & PLAN DE SESION 10.p... (4 )

Quely Pe

drito




@ Whatshpp

e

@

& # web.whatsapp.com
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092 m & Los mensajes enviados a este grupo estan protegidos con cifrado de extremo a extremo. Haz clic para ver mas informacion.
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hola reciban cordial saludos de su instructor angel tdmara hoy 27 de julio

iniciamos las formaciones de mercadeo y ventas de 120 horas y finaliza el curso el
dia 02 de noviembre del 2020 todos los lunes incluido los lunes festivos gracias
dios me los bendiga s

para el dia de hoy 27 de julio les envidé material de estudio y plan de sesién quedo
atento a cual quier duda con respecto a la formacidon y el material de estudio
gracias cuidense y quédese en casa e

h modulo 1.pdf (¥ )
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Activar notificaciones de escritorio »

Linares mercadeo y ventas 25a.m
PLAN DE SESION 1..pdf
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& Los mensajes enviados a este grupo estan protegidos con cifrado de extremo a extremo. Haz clic para ver mas informacion.
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& Los mensajes enviados a este grupo estan protegidos con cifrado de extremo a extremo. Haz clic para ver mas informacion.

HOY

hola reciban cordial saludos de su instructor angel tdmara en el dia de hoy 29 de
Julio iniciames las clases de mercadeo y ventas de 120 horas |, seran todos los
miércoles hasta el dia 04 de noviembre del 2020 .
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hola reciban cordial saludos de su instructor angel tdmara para el dia de hoy 29 de
Julio les envié material de estudio y plan de sesion quedo atento a cual quier duda
con respecto al curso o a la formacion para darles respuestas y solucion gracias
Dios me los bendiga cuidense y quédense en casa.
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Recibe notificaciones de mensajes nuevos
Activar notificaciones de escritorio > HOY

hola reciban cordial saludos de su instructor angel tamara hoy 30 de julio
iniciamos las formaciones de mercadeo y ventas de 120 horas quedo matriculado
todos los jueves hasta el dia 5 de noviembre gracias dios me los bendiga
Cafiahuate mercadeo y vent 8:35a. m
PLAN DE SESION 1..pdf = 3 paginas ) ) ) )
hola reciban cordial saludos de su instructor angel tamara para el dia de hoy 30 de
Jjulio les envié material de estudio y plan de sesidn para que se guien en la estura
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TIEMPO ACT. APOYO A LA FORMACION

INSTRUCTOR: ANGEL ALBERTO TAMARA GUERRA

CENTRO DE CENTRO DE COMERCIO, INDUSTRIA'Y TURISMO DE
FORMACION:  CORDOBA

FECHA INICIAL: 20/07/2020 00:00:00
FECHA FINAL:  18/08/2020 23:59:59

ACTIVIDADES ACADEMICAS

FICHA 2158999 - MERCADEOQO Y VENTAS
DE APRENDIZAJE:

IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ANALIZAR EL COMPORTAMIENTO DE COMPRA DE CLIENTES Y CONSUMIDORES SEGUNTIPO Y COBERTURA DEL MERCADO PARA
LA TOMA DE DECISIONES, APLICANDOTECNICAS DE ESTUDIOS DE COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR DE ACUERDO CONLAS
VARIABLES DE INFLUENCIA EN EL MOMENTO DE LA COMPRA

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DEFINIR EL PLAN DE ACCION PARA DIFERENTES TIPOS DE MERCADOS DE ACUERDOCON LA COBERTURA DE MERCADO, LAS
ESTRATEGIAS DE MERCADEO DE LASDIFERENTES AREAS, TIPOS DE FORMATOS O UNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO
LASMETODOLOGIAS PARA SU ELABORACION CON EL APOYO DE SOFTWARE A PARTIR DELOS OBJETIVOS Y RECURSOS DE LA

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION
DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 31,90

16/08/20 03:31 PM Page 1 of 6



FICHA 2072447 - EMPRENDEDOR EN PRODUCCION DE ESPECIES
DE APRENDIZAJE: PISCICOLAS.

ESTABLECER LA ESPECIE ACUICOLA APLICANDO LAS

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: BUENAS PRACTICAS

MANTENER EL CULTIVO ACUICOLA DE ACUERDO CON
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: METODOLOGIAS Y CRITERIOS TECNICOS DE PRODUCCION

Programar proyectos segun especificaciones técnicas y métodos
de planeacion.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

28030120001 - IDENTIFICAR EL PROBLEMA A SOLUCIONAR CON BASE EN INFORMACION TECNICA RECOLECTADA, NECESIDADES
DEL SECTOR PRODUCTIVO Y ENTORNO.

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

28030120002 - DISENAR EL PROYECTO PRODUCTIVO DE ACUERDO CON DIAGNOSTICO, RECURSOS Y CRITERIOS TECNICOS.

28030120003 - DETERMINAR ACTIVIDADES Y RECURSOS REQUERIDOS PARA EL DESARROLLO DEL PROYECTO APLICANDO
TECNICAS DE PLANEACION Y CRITERIOS TECNICOS.

28030120004 - REALIZAR SEGUIMIENTO AL DESARROLLO DEL PROYECTO DE ACUERDO CON INDICADORES DEFINIDOS.

28030120005 - IMPLEMENTAR ACCIONES CORRECTIVAS Y DE MEJORA AL DESARROLLO DEL PROYECTO SEGUN RESULTADO DE
SEGUIMIENTO.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 8,00

FICHA 2161658 - MERCADEO Y VENTAS
DE APRENDIZAJE:

IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ANALIZAR EL COMPORTAMIENTO DE COMPRA DE CLIENTES Y CONSUMIDORES SEGUNTIPO Y COBERTURA DEL MERCADO PARA
LA TOMA DE DECISIONES, APLICANDOTECNICAS DE ESTUDIOS DE COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR DE ACUERDO CONLAS
VARIABLES DE INFLUENCIA EN EL MOMENTO DE LA COMPRA

16/08/20 03:31 PM Page 2 of 6



PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DEFINIR EL PLAN DE ACCION PARA DIFERENTES TIPOS DE MERCADOS DE ACUERDOCON LA COBERTURA DE MERCADO, LAS
ESTRATEGIAS DE MERCADEO DE LASDIFERENTES AREAS, TIPOS DE FORMATOS O UNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO
LASMETODOLOGIAS PARA SU ELABORACION CON EL APOYO DE SOFTWARE A PARTIR DELOS OBJETIVOS Y RECURSOS DE LA

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION
DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 23,90

FICHA 2158994 - MERCADEO Y VENTAS
DE APRENDIZAJE:

IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ANALIZAR EL COMPORTAMIENTO DE COMPRA DE CLIENTES Y CONSUMIDORES SEGUNTIPO Y COBERTURA DEL MERCADO PARA
LA TOMA DE DECISIONES, APLICANDOTECNICAS DE ESTUDIOS DE COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR DE ACUERDO CONLAS
VARIABLES DE INFLUENCIA EN EL MOMENTO DE LA COMPRA

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DEFINIR EL PLAN DE ACCION PARA DIFERENTES TIPOS DE MERCADOS DE ACUERDOCON LA COBERTURA DE MERCADO, LAS
ESTRATEGIAS DE MERCADEO DE LASDIFERENTES AREAS, TIPOS DE FORMATOS O UNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO
LASMETODOLOGIAS PARA SU ELABORACION CON EL APOYO DE SOFTWARE A PARTIR DELOS OBJETIVOS Y RECURSOS DE LA
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PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION
DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 31,90

FICHA 2161649 - MERCADEO Y VENTAS
DE APRENDIZAJE:

IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ANALIZAR EL COMPORTAMIENTO DE COMPRA DE CLIENTES Y CONSUMIDORES SEGUNTIPO Y COBERTURA DEL MERCADO PARA
LA TOMA DE DECISIONES, APLICANDOTECNICAS DE ESTUDIOS DE COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR DE ACUERDO CONLAS
VARIABLES DE INFLUENCIA EN EL MOMENTO DE LA COMPRA

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DEFINIR EL PLAN DE ACCION PARA DIFERENTES TIPOS DE MERCADOS DE ACUERDOCON LA COBERTURA DE MERCADO, LAS
ESTRATEGIAS DE MERCADEO DE LASDIFERENTES AREAS, TIPOS DE FORMATOS O UNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO
LASMETODOLOGIAS PARA SU ELABORACION CON EL APOYO DE SOFTWARE A PARTIR DELOS OBJETIVOS Y RECURSOS DE LA

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICIC)N DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION
DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 23,90
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FICHA 2161481 - MERCADEO Y VENTAS
DE APRENDIZAJE:

IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ANALIZAR EL COMPORTAMIENTO DE COMPRA DE CLIENTES Y CONSUMIDORES SEGUNTIPO Y COBERTURA DEL MERCADO PARA
LA TOMA DE DECISIONES, APLICANDOTECNICAS DE ESTUDIOS DE COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR DE ACUERDO CONLAS
VARIABLES DE INFLUENCIA EN EL MOMENTO DE LA COMPRA

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DEFINIR EL PLAN DE ACCION PARA DIFERENTES TIPOS DE MERCADOS DE ACUERDOCON LA COBERTURA DE MERCADO, LAS
ESTRATEGIAS DE MERCADEO DE LASDIFERENTES AREAS, TIPOS DE FORMATOS O UNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO
LASMETODOLOGIAS PARA SU ELABORACION CON EL APOYO DE SOFTWARE A PARTIR DELOS OBJETIVOS Y RECURSOS DE LA

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION
DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 23,90

TOTAL HORAS ACTIVIDADES ACADEMICAS: 143,50

EVENTOS DE DIVULGACION TECNOLOGICA - EDT's

FICHA FECHA INICIO FECHA FINAL EVENTO HORAS

TOTAL TIEMPO EDT's: 0,00

ACTIVIDADES ADICIONALES

FECHA INICIAL FECHA FINAL ACTIVIDAD HORAS
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TOTAL ACTIVIDADES ADICIONALES: 0,00

INSTRUCTOR: ANGEL ALBERTO TAMARA GUERRA

CENTRO DE CENTRO DE COMERCIO, INDUSTRIA'Y TURISMO DE
FORMACION:  CORDOBA
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