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IMPULSO PARA EJECUTAR ACCIONES QUE PERMITAN DESARROLLAR LOS
PROYECTOS DE “FORMACION EN ECONOMIA INCLUISIVA COM PETITIVIDAD
GENERACION DE EMPLEO PARA EL DESARROLLO DE LA ECONOMICA
LOCAL EN LA LOCALIDAD INDUSTRIAL Y DE LA BAHIA CARTAGENA DE
INDIAS”, “APOYO PARA ORIENTAR Y FORMAR EN EMPRENDIEMIENTO Y
OFICIOS ACORDES CON LA DINAMICA LABORAL Y PRODUCTIVA DE LA
LOCALIDAD QUE COADYUDEN A MEJORAR LAS CONDICIONES DE LA
EMPLEABILIDAD DE LOS JOVENES DE CARTAGENA EN CARTAGENA DE
INDIAS” 'Y “APOYO EL DESARROLLO ECONOMICO SOSTENIBLE E
INCLUYENTE DE LA LOCALIDAD PROMOVIENDO LA FORMACION EL
EMPRENDIMIENTO Y BRINDANDO LAS ASESORIAS NECESARIAS PARA EL
FORTALECIMIENTO DE LA COMPETITIVIDAD” Y “FORMACION PARA
PROMOVER EL EJERCICIO Y GARANTIAS DE LOS DERECHOS
ECONOMICOS DE LAS MUJERES COMPETENCIAS LABORALES Y
EMPRESARIALES QUE LES PERMITA MEJORAR SUS INGRESOS Y SuU
AUTONOMIA ECONOMICA A TRAVES DE INICIATIVAS PRODUCTIVAS.
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INTRODUCCION

Cartagena de Indias, una joya histérica y cultural en la costa caribefia de Colombia,
es conocida por su impresionante belleza arquitecténica y su rica herencia cultural.
Sin embargo, bajo la superficie de la ciudad de postal, existen profundas
disparidades socioeconémicas que afectan de manera desproporcionada a la
poblacién vulnerable de la Localidad Industrial y de la Bahia. A pesar de los
esfuerzos por destacar los aspectos turisticos de la ciudad, una parte significativa
de sus residentes lucha diariamente contra la pobreza, el desempleo, la falta de

acceso a servicios basicos y la exclusion social.

Esta realidad demanda una accion decidida Y una visién de cambio que atienda las
necesidades de quienes mas lo requieren. Es en este contexto gue se propone un
estudio previo para un proyecto de emprendimientos que busca no solo abordar los
desafios a los que se enfrenta la poblacién vulnerable, sino también empoderarla y
brindarle oportunidades de desarrollo econémico y social.

El propdsito fundamental de este estudio es llevar a cabo un analisis exhaustivo que
permita evaluar la viabilidad y pertinencia de un proyecto de emprendimientos en la
Localidad Industrial y de la Bahia de Cartagena. Este analisis se basara en una
comprension profunda de la situacion actual de la poblacién vulnerable, sus
necesidades y aspiraciones, asi como la formulacion de estrategias efectivas que
promuevan el emprendimiento como un medio de transformacién y mejora de la

calidad de vida.

El proyecto que se plantea es mas que una iniciativa econdmica; es una oportunidad
para fomentar la inclusion, la equidad y la creatividad. Busca no solo reducir la

pobreza y el desempleo, sino también abrir puertas hacia la innovacién y la creacion
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de riqueza compartida. Ademas, pretende contribuir significativamente a |a
reduccion de las brechas de desigualdad que persisten en la ciudad, de modo que
todos los residentes de Cartagena de Indias puedan disfrutar de una mejor calidad
de vida.

Este estudio previo constituye el primer paso hacia la realizacion de un proyecto de
emprendimientos que marque un hito en el desarrollo sostenible de la Localidad
Industrial y de la Bahia. A lo largo de este proceso, se examinara detenidamente la
situacion actual, se identificaran las oportunidades y obstaculos clave, se disefiaran
estrategias efectivas y se establecera un marco sélido para la implementacién y
evaluacion del proyecto. La vision es clara: empoderar a la poblacién vulnerable,
catalizar un cambio positivo y trabajar en conjunto para construir un futuro mas
brillante y equitativo para Cartagena de Indias.
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JUSTIFICACION

Para la realizacion de un proyecto de emprendimiento dirigido a la poblacién
vulnerable de la Localidad Industrial y de la Bahia en Cartagena de Indias es un
llamado a la accién que responde a una serie de desafios sociales y economicos
apremiantes que requieren atencién inmediata. La ciudad de Cartagena de Indias,
a pesar de su indiscutible encanto y patrimonio cultural, enfrenta una realidad
compleja que demanda medidas especificas. Aqui se exponen las razones clave
que respaldan la necesidad de este proyecto:

Necesidad de Desarrollo Econémico Sostenible: La Localidad Industrial y de la
Bahia de Cartagena experimenta altas tasas de desempleo y subempleo, lo que
contribuye a la vulnerabilidad econémica de gran parte de su poblacion. La
economia de la regién se caracteriza por la falta de diversificacion, lo que agudiza
la dependencia en sectores especificos, como el turismo. Un proyecto de
emprendimientos puede diversificar la economia, generar nuevas oportunidades de
empleo y reducir la vulnerabilidad econémica.

Inclusién Social y Lucha contra la Exclusién: La inclusién social es un principio
fundamental de una sociedad justa y equitativa. La poblacién vulnerable de la
Localidad Industrial y de la Bahia a menudo se enfrenta a la exclusién social, ya sea
debido a la pobreza, la falta de acceso a servicios basicos, la discriminacion o la
falta de oportunidades. Un proyecto de emprendimientos puede empoderar a estas
comunidades, fomentando su participacion activa en la economia y la sociedad en

general.
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Fomento de la Innovacién y la Creatividad: E| emprendimiento es una fuente de
innovacion y creatividad. Al brindar apoyo a emprendedores locales, se estimula la
generacion de nuevas ideas, la creacién de productos y servicios innovadores, y la
mejora de la competitividad de la regién en un mercado global. Esto no solo
beneficia a los emprendedores, sino que también contribuye al crecimiento
econoémico de la localidad.

Reduccién de la Desigualdad: La desigualdad econémica y social es una cuestion
critica en Cartagena de Indias. Un proyecto de emprendimientos bien estructurado
tiene el potencial de reducir las brechas de desigualdad al crear oportunidades
economicas para la poblacién vulnerable. Al impulsar la creacion de microempresas
y el crecimiento de pequefios negocios, se mejora la distribucion de la riqueza y se

aumenta el bienestar general de la comunidad.

Aprovechamiento de Recursos Locales: Cartagena de Indias cuenta con una
riqueza de recursos culturales, naturales y humanos que pueden servir como base
para el emprendimiento. A través de un proyecto de emprendimientos, es posible
aprovechar estos recursos locales de manera sostenible y promover el desarrollo

econdmico de la regién.

En resumen, para este proyecto de emprendimiento radica en la necesidad de
abordar los problemas socioeconémicos y de inclusién social que afectan a la
poblacion vulnerable de la Localidad Industrial y de la Bahia de Cartagena. Este
proyecto no solo es una respuesta a estas necesidades apremiantes, sino también
una oportunidad para estimular el crecimiento econémico, fomentar la innovacién y
reducir la desigualdad en la ciudad, mejorando la calidad de vida de todos sus
residentes.
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También se pone a consideracién de la empleabilidad de la Localidad Industrial y
de la Bahia de Cartagena de Indias es fundamental al desarrollar un proyecto de
emprendimiento dirigido a la poblacion vulnerable en esta area. La empleabilidad
se refiere a la capacidad de las personas para encontrar, mantener y avanzar en un
empleo de manera sostenible. Aqui te indico cémo tener en cuenta la empleabilidad
en tu proyecto:

Diagnéstico de la Empleabilidad Local: Realiza un analisis exhaustivo de la
situacion de la empleabilidad en la localidad industrial y de la bahia. Esto implica
examinar las tasas de desempleo, subempleo, niveles de educacion, habilidades
laborales, demanda de trabajo en sectores especificos y otros factores que afecten
la capacidad de la poblacién local para encontrar y mantener empleo.

Identificacion de Necesidades y Desafios: Identifica las necesidades y desafios
especificos que enfrenta la poblacion vulnerable en términos de empleabilidad. Esto
podria incluir la falta de habilidades laborales, barreras geograficas, discriminacion

en el mercado laboral, entre otros.

Disefio de Estrategias de Emprendimiento: Desarrolla estrategias de
emprendimiento que tengan en cuenta la empleabilidad de la poblacion. Esto puede
incluir programas de capacitacion que mejoren las habilidades requeridas por el
mercado laboral local, la creacién de negocios que ofrezcan oportunidades de
empleo o la promocién de emprendimientos que aborden necesidades especificas
en el area.

I
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Acceso a Empleo y Emprendimiento: Asegurate de que tu proyecto facilite tanto
el acceso a empleo como la posibilidad de emprender. Esto puede incluir la
promocion de empleo formal, la creacién de puestos de trabajo en emprendimientos

locales y la capacitacion para que las personas puedan iniciar sus propios negocios.

Capacitacién y Formacién: Proporciona capacitacion y formacion orientada a
mejorar las habilidades laborales de la poblacién vulnerable. Esto puede incluir la
formacion en habilidades técnicas, habilidades blandas (comunicacién, trabajo en

equipo, resolucién de problemas) y formacién empresarial.

Conexién con el Mercado Laboral: Facilita la conexién entre los emprendedores
locales y el mercado laboral. Esto podria implicar la colaboracién con empleadores
locales, la creacién de redes de contactos y el fomento de la colaboracion entre

emprendedores y empresas existentes.

Medicion del Impacto en la Empleabilidad: Disefa indicadores y métricas que te
permitan medir el impacto de tu proyecto en la empleabilidad de la poblacion. Esto
te ayudara a evaluar como tu proyecto contribuye a la mejora de la situacién laboral
en la localidad.

En resumen, la consideracion de la empleabilidad es esencial para garantizar que
tu proyecto de emprendimiento sea efectivo y relevante para la poblacién vulnerable
en la Localidad Industrial y de la Bahia de Cartagena de Indias. Al abordar la
empleabilidad, estards trabajando en la direcciéon de mejorar las perspectivas
laborales y el bienestar econémico de la comunidad. al tiempo que fomentas el

espiritu emprendedor y la inclusién social.
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MARCO TEORICO

El marco teodrico es una parte fundamental de cualquier proyecto, ya que

proporciona una base conceptual sélida para entender y abordar la problematica y

los objetivos del mismo. En el caso de un proyecto relacionado con

emprendimientos para la poblacién vulnerable de la Localidad Industrial y de la

Bahia en Cartagena de Indias, el marco teérico podria incluir los siguientes

elementos:

1. Emprendimiento:

a)

b)

Definicion de emprendimiento: El emprendimiento es un proceso que
implica la identificacion de oportunidades, la creacion y gestion de proyectos,
la asuncién de riesgos y la movilizacién de recursos para desarrollar un
negocio o una iniciativa. Los emprendedores son individuos o grupos que se
destacan por su capacidad para innovar, asumir riesgos y generar valor
econdémico y social.

Importancia del emprendimiento: El emprendimiento desempefia un papel
esencial en el desarrollo econdmico de una region. Ademas de crear empleo,
fomenta la innovacion, la competitividad y el crecimiento de las economias
locales. En el contexto de la Localidad Industrial y de la Bahia en Cartagena
de Indias, el emprendimiento puede ser una estrategia para diversificar la
economia y reducir la dependencia de sectores especificos.

Tipos de emprendimientos: Existen varios tipos de emprendimientos,
incluyendo emprendimientos comerciales, sociales y tecnoldgicos. Los
emprendimientos comerciales buscan generar beneficios econémicos,

mientras que los emprendimientos sociales se enfocan en abordar problemas
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sociales especificos. Los emprendimientos tecnologicos se basan en la

innovacion y la tecnologia para crear soluciones novedosas.

2. Poblacion Vulnerable:

a)

b)

Definicion de poblacién vulnerable: La poblacion vulnerable se refiere a
grupos o individuos que enfrentan desventajas significativas en términos de
ingresos, acceso a servicios basicos, educacion, empleo, salud y otros
aspectos. Esto puede incluir personas en situacién de pobreza, desempleo,
discapacidad, migrantes, refugiados, mujeres jefas de hogar, entre otros.
Causas de la vulnerabilidad: Las causas de la vulnerabilidad pueden ser
multifacéticas e incluir factores econdomicos, sociales, culturales vy
geograficos. La falta de acceso a recursos, la discriminacion y la exclusién
social son factores comunes que contribuyen a la vulnerabilidad.

3. Emprendimiento y Poblacion Vulnerable:

a)

Emprendimiento como solucién: El emprendimiento ofrece a la poblacion
vulnerable la oportunidad de generar ingresos, mejorar su calidad de vida y
participar activamente en la economia local. Al empoderar a estos individuos
para que sean duefos de sus propios negocios, se les brinda autonomia

economica y se reduce su dependencia de programas de asistencia social.

b) Beneficios del emprendimiento para la poblacién vulnerable: Los

beneficios incluyen la creacion de empleo, el acceso a servicios, el desarrollo
de habilidades empresariales y la reduccién de la desigualdad. Los
emprendimientos permiten a las personas tomar el control de su futuro

econdmico y contribuir al crecimiento de la comunidad.
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4. Inclusién Social:

a)

b)

Definicion de inclusion social: La inclusién social implica garantizar que
todos los miembros de la sociedad tengan igualdad de oportunidades y
acceso a los recursos necesarios para participar plenamente en la vida
comunitaria. La inclusién social es un componente esencial de una sociedad
justa y equitativa.

Relacion entre emprendimiento e inclusién social: El emprendimiento
puede promover la inclusién social al proporcionar a la poblacién vulnerable
la oportunidad de integrarse en la sociedad y la economia. Al ofrecer una via
para superar las barreras econémicas y sociales, el emprendimiento fomenta
la participacion activa de estos grupos en la vida comunitaria.

5. Proyectos de Emprendimientos Exitosos:

Estudios de casos: Estudiar proyectos de emprendimientos exitosos dirigidos a

poblaciones vulnerables en otras regiones o paises puede proporcionar ideas,

estrategias y lecciones aprendidas. Estos casos pueden incluir proyectos de

microcréditos, capacitacion empresarial y apoyo a emprendedores emergentes.

6. Politicas y Programas Gubernamentales:

a)

Este

Apoyo gubernamental: Es importante mencionar las politicas y programas
gubernamentales existentes que respaldan el emprendimiento y la inclusion
social en la localidad industrial y de la bahia en Cartagena de Indias. Esto
podria incluir programas de capacitacion, acceso a microcréditos y otros
incentivos.

marco teorico proporciona una base sélida para comprender la relacion entre

el emprendimiento y la poblacién vulnerable, asi como la importancia de la inclusion

social en el contexto de Cartagena de Indias.
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OBJETIVOS
General:

Evaluar la viabilidad y la necesidad de un proyecto de emprendimientos en la
Localidad Industrial y de la Bahia en Cartagena de Indias, con el proposito de
empoderar a la poblacién vulnerable, fomentar el desarrollo econémico y promover

la inclusion social.
Especificos:

Analizar la Situacion Socioeconémica: Realizar un analisis detallado de la
situacion socioeconémica de la poblacién vulnerable en la Localidad Industrial y de
la Bahia, identificando las principales areas de vulnerabilidad, tales como pobreza,

desempleo, falta de acceso a servicios basicos y discriminacién.

Identificar Grupos de Poblacién Vulnerable: Identificar y caracterizar a los grupos
de poblacion mas vulnerables, considerando factores como género, edad, nivel
educativo y ubicacion geografica, con el fin de comprender mejor sus necesidades

y desafios especificos.

Evaluar la Capacidad Emprendedora Local: Evaluar la capacidad emprendedora
existente en la region, identificando emprendedores potenciales y su acceso a

recursos financieros y de formacion.
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Definir Estrategias de Empoderamiento: Disefiar estrategias efectivas que
fomenten el emprendimiento entre la poblacién vulnerable, incluyendo programas
de capacitacion, acceso a financiamiento y apoyo técnico.

Disefar un Marco de Seguimiento y Evaluacién: Establecer un marco de
seguimiento y evaluaciéon que permita medir el impacto del proyecto en términos de
creacion de empleo, crecimiento econémico y mejora en la calidad de vida de Ia
poblacion vulnerable.

Evaluar el Impacto en la Comunidad: Evaluar cémo el proyecto de
emprendimientos puede contribuir a la reduccién de la desigualdad, la inclusién
social y la mejora de la calidad de vida en la Localidad Industrial y de la Bahia de
Cartagena.

Generar Recomendaciones y Conclusiones Preliminares: Con base en los
hallazgos del estudio, generar recomendaciones y conclusiones preliminares que

sirvan como base para la formulacién y ejecucién del proyecto de emprendimientos.

Definir Pasos Futuros: Establecer los préximos pasos y acciones necesarios para
avanzar en la implementacion del proyecto de emprendimientos, incluyendo la
elaboracion de un plan detallado y la identificacion de socios estratégicos.

Estos objetivos guiaran el estudio previo y ayudaran a proporcionar una vision clara
de la viabilidad y el impacto potencial del proyecto de emprendimientos en la

poblacion vulnerable de la Localidad Industrial y de la Bahia en Cartagena de Indias.
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Los planes de desarrollo a nivel nacional, departamental y distrital son elementos
esenciales a considerar al llevar a cabo un proyecto de emprendimiento en la
localidad industrial y de la bahia de Cartagena de Indias. Estos planes proporcionan
un marco estratégico que puede influir en la viabilidad y el éxito de tu proyecto. Aqui

hay algunas formas en las que estos planes deben ser tenidos en cuenta:

1. Plan Nacional de Desarrollo:

Politicas y prioridades nacionales: El Plan Nacional de Desarrollo establece
las politicas y prioridades del Gobierno Central en Colombia. Debes alinear tu
proyecto con los objetivos y metas nacionales, especialmente aquellos
relacionados con el emprendimiento, la inclusién social y el desarrollo econémico.
Acceso a financiamiento: Existen programas y recursos a nivel nacional que
apoyan el emprendimiento y la generacion de empleo. Puedes explorar la
posibilidad de acceder a fondos y subvenciones a nivel nacional para respaldar
tu proyecto.

Condiciones macroeconémicas: El contexto macroecondmico nacional, como
las tasas de interés, la inflacién y el crecimiento econémico, también puede influir
en el entorno en el que operara tu proyecto.

2. Plan de Desarrollo Departamental:
Prioridades regionales: El Plan de Desarrollo Departamental establece las
prioridades y estrategias especificas para la regién en la que se encuentra
Cartagena de Indias. Debes asegurarte de que tu proyecto esté alineado con las
metas y enfoques de desarrollo del departamento.
Acceso a recursos regionales: Los departamentos suelen destinar recursos

financieros y técnicos a proyectos que apoyen sus objetivos de desarrollo.
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Investigar las oportunidades de financiamiento y colaboracion a nivel
departamental puede ser crucial.

. Plan de Desarrollo Distrital:
Estrategias locales: El Plan de Desarrollo Distrital de Cartagena de Indias
establece las estrategias y prioridades locales. Tu proyecto debe estar en linea
con estas prioridades y politicas locales para garantizar su viabilidad y aceptacion
en la comunidad.
Apoyo institucional: Las autoridades locales, como el gobierno municipal,
pueden brindar apoyo en términos de permisos, regulaciones y recursos. Debes
asegurarte de que tu proyecto cumpla con las regulaciones locales y aprovechar
cualquier asistencia que las instituciones locales puedan ofrecer.
Participacion comunitaria: El Plan de Desarrollo Distrital también puede incluir
mecanismos de participacion ciudadana. Aprovecha estas oportunidades para
involucrar a la poblacién vulnerable en la toma de decisiones y la implementacién
del proyecto.

. Plan de Desarrollo de la Localidad Industrial y de la Bahia
El Plan de Desarrollo Local es fundamental para alinear tu proyecto con las
prioridades y estrategias especificas de desarrollo de esa localidad. Aqui hay
algunas formas en las que el Plan de Desarrollo Local debe ser considerado:
Alineacidn de Objetivos: Asegurarse de que los objetivos de tu proyecto estén
en linea con las metas y prioridades establecidas en el Plan de Desarrollo Local.
Esto garantizara que tu proyecto esté respaldado por la administracion local y
sea coherente con las necesidades y aspiraciones de la comunidad.
Politicas y Estrategias Locales: Familiarizarse con las politicas y estrategias
especificas delineadas en el Plan de Desarrollo Local que se relacionen con el
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emprendimiento, el empleo y la inclusién social. De esta manera, podras adaptar
tu proyecto para que se ajuste a las politicas locales.

Acceso a Recursos Locales: El Plan de Desarrollo Local puede asignar
recursos financieros y técnicos para proyectos que respalden sus objetivos.
Investiga la posibilidad de obtener financiamiento o colaboracién local para tu
proyecto, aprovechando los recursos disponibles.

Colaboracién con Instituciones Locales: Colaborar con las autoridades y las
instituciones locales, como el gobierno municipal, puede ser esencial para el éxito
de tu proyecto. Asegurate de cumplir con las regulaciones locales y busca el
apoyo institucional para agilizar los procesos.

Participacion Comunitaria: El Plan de Desarrollo Local puede incluir
mecanismos de participacion ciudadana. Aprovecha estas oportunidades para
involucrar a la poblacién vulnerable en la toma de decisiones y la implementacién
del proyecto.

Al considerar y alinear tu proyecto de emprendimiento con el Plan de Desarrollo
de la Localidad Industrial y de la Bahia en Cartagena de Indias, no solo
aumentaras las posibilidades de éxito, sino que también demostraras un
compromiso genuino con el desarrollo sostenible y la inclusién social en esa
comunidad. Tu proyecto sera mas efectivo al estar en armonia con las metas y
estrategias locales. Ademas, colaborar estrechamente con las autoridades y la
comunidad local fortalecera la implementacion de tu proyecto y su impacto

positivo en la poblacién vulnerable de la zona.
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FASES DE LA EJECUCION DEL OBJETO DEL CONTRATO:

La ejecucion para el desarrollo del convenio se realizara en fase de alistamiento,

socializacion, formacién, seguimiento, cierre, las cuales se describen a

continuacion:;

1. ALISTAMIENTO
» Seleccion y alistamiento de equipo de trabajo
» Directrices al equipo de trabajo
» Contacto con la entidad y comunidades beneficiarias.
» Trabajo de campo para seleccion del personal beneficiario.
» Determinacion de lugares de desarrollo de actividades Iudicas.

2. SOCIALIZACION
» Socializacion del proyecto con entidades, comunidades, y organismos
comunitarios.

Socializacién con beneficiarios del proyecto.
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COMPONENTE N°3
"APOYO EL DESARROLLO ECONOMICO SOSTENIBLE E INCLUYENTE DE LA
LOCALIDAD PROMOVIENDO LA FORMACION EL EMPRENDIMIENTO Y
BRINDANDO LAS ASESORIAS NECESARIAS PARA EL FORTALECIMIENTO
DE LA COMPETITIVIDAD "

El presente informe tiene como objetivo documentar las actividades de socializacién
realizadas en la ciudad de Cartagena, especificamente en la Localidad Industrial y
de la Bahia en los barrios Ternera, Campestre, Nelson Mandela, Arroz Barato,
Pasacaballos, Membrillal, Maria Cano y Vista Hermosa, en el marco del proyecto
"Formacion en Economia Inclusiva, Competitividad y Generacién de Empleo para
el Desarrollo de la Economia Local en la Localidad Industrial y de la Bahia de
Cartagena de Indias". Estas actividades de divulgacién son fundamentales para

involucrar a la comunidad en el proyecto y fomentar su participacion activa.
Desarrollo de las Actividades

Durante el periodo de socializacion, el equipo de logistica del proyecto se desplegé
en los mencionados barrios con el fin de llevar a cabo una estrategia de puerta a
puerta. Esta estrategia se basé en la entrega de flyers| informativos y en la
presentacion directa del proyecto a los residentes de la comunidad. A continuacion,

se detallan las acciones especificas llevadas a cabo:

e Seleccion de Barrios Estratégicos: Se eligieron los barrios Ternera,
Campestre, Nelson Mandela, Arroz Barato, Pasacaballos, Membrillal. Maria
Cano y Vista Hermosa debido a su importancia estratégica en la localidad y su
relevancia en el contexto del proyecto.
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e Elaboracion de Flyers Informativos: Se disefiaron y produjeron flyers
informativos que explicaban de manera clara y concisa los objetivos, alcances y
beneficios del proyecto. Estos flyers fueron utilizados como material de
divulgacion.

e Equipo de Logistica: Se conformé un equipo de logistica compuesto por
personal debidamente capacitado y preparado para interactuar con la comunidad
de manera efectiva.

e Recorridos Puerta a Puerta: Se llevaron a cabo recorridos sistematicos en cada
uno de los barrios, donde el personal de logistica visitd casa por casa para
entregar los flyers y presentar el proyecto a los residentes.

e Explicacion Detallada del Proyecto: Durante las visitas, se ofrecié una
explicacion detallada del proyecto, destacando sus objetivos principales, las
actividades planificadas y la importancia de la participacion activa de la
comunidad en su desarrollo.

e Invitacion a la Participacion: Se extendieron invitaciones directas a los
residentes para que se unieran al proyecto como beneficiarios, colaboradores o

asistentes a futuros eventos relacionados con la iniciativa.

Resultados

La estrategia de socializacion puerta a puerta en los barrios seleccionados ha
arrojado resultados prometedores. Se ha logrado un alto nivel de interaccion con la
comunidad, y muchos residentes han expresado su interés en participar en el
proyecto. La respuesta general ha sido positiva, con un gran entusiasmo por parte
de los habitantes de la Localidad Industrial y de la Bahia y los barrios mencionados.
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La socializacion del proyecto " Apoyo el Desarrollo Econdémico Sostenible e
Incluyente de la Localidad Promoviendo la Formacién el Emprendimiento y
Brindando las Asesorias Necesarias para el Fortalecimiento de la
Competitividad " en la localidad ha sido un paso crucial en el proceso de involucrar
a la comunidad en esta iniciativa. Las actividades de divulgacién han permitido
establecer una conexién directa con los residentes Yy generar un sentido de
pertenencia en relacién al proyecto. El compromiso y la participacién de la
comunidad son esenciales para el éxito continuo de esta iniciativa, y se espera que
estos esfuerzos iniciales conduzcan a una colaboracién fructifera en el futuro.
La metodologia para el proyecto sera en tres etapas que a continuacién se
describen:
PRIMERA ETAPA
1. Se conformaron los equipos de trabajo multidisciplinario para la realizacién de los
tres procesos claves en medio del proyecto:
a) Equipo Multidisciplinario se encargara de desarrollar un analisis sobre la
Demanda Laboral existente.
b) Equipo que desarrollo los modulos de formacién acorde con el resultado del
Estudio de Mercado.
c) Se realiz6 la seleccion de los beneficiarios para la formacion y para el apoyo a

iniciativas en los barrios seleccionados.

SEGUNDA ETAPA

1. Se caracterizé a cada beneficiario para la creacién de la base de datos de la
localidad con informacién socioeconémica de empleabilidad.

2. Se realizaron las inscripciones, mediante estand promocional, con los

beneficiarios seleccionados en la localidad.
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3. Se realizé el lanzamiento del proyecto con la logistica requerida acorde a las
condiciones técnicas exigidas para el evento, con los beneficiarios previamente
inscritos y seleccionados para participar en el proyecto.

4. Se desarrollaron los modulos acordes a los estudios del estudio de mercado y se
realizaran talleres presenciales, estos talleres se dictaran en grupos de (100)

personas y cada capacitacion con una duracién de (3) tres horas.

TERCERA ETAPA

Se llevo a cabo la clausura de los proyectos, esta clausura se realizd, en un lugar
que abarque mas de 100 personas, con toda la logistica técnica y administrativa,
entrega de refrigerios, hidratacion y ayudas audiovisuales, todo acorde a las
condiciones técnicas establecidas dentro del proceso, asi mismo en el evento se
entregan los diplomas, recoleccion de evidencias y entrega de informes a la

supervision.
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COMPONENTE N°3 - “APOYO EL DESARROLLO ECONOMICO SOSTENIBLE
E INCLUYENTE DE LA LOCALIDAD PROMOVIENDO LA FORMACION EL
EMPRENDIMIENTO Y BRINDANDO LAS ASESORIAS NECESARIAS PARA EL
FORTALECIMIENTO DE LA COMPETITIVIDAD” en cada una de sus fases y
etapas.

Divulgacién y Socializacion

La divulgacién y socializacion efectivas son aspectos criticos en el ciclo de vida de
un proyecto y son esenciales para su éxito sostenible. la divulgacién y socializacién
efectivas son elementos interconectados que se centran en la comunicacion
transparente, la construccion de relaciones y la participacién activa. Estos procesos
no solo generan apoyo, sino que también contribuyen a la adaptabilidad y al éxito

sostenible de los proyectos desarrollados en la Localidad Industrial y de la Bahia.
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Inscripcidon y Caracterizacion

Después de seleccionar a los beneficiarios que haran parte de este proyecto "Apoyo
el Desarrollo Econémico Sostenible e Incluyente de la Localidad promoviendo la
Formacién el Emprendimiento y brindando las Asesorias necesarias para el
Fortalecimiento de la Competitividad" se procedié a realizarles la inscripcion y
caracterizacion para crear una base de datos con la informacion socioecondmica de
cada uno de ellos, para asi determinar cudles son las necesidades que los jovenes
tienen, sus aspiraciones y proyectos de vida, asi como también la forma como
plantean mejorar sus negocios y/o emprendimientos.

La creacion y gestion de una base de datos sélida son fundamentales para el exito
y la sostenibilidad de proyectos, especialmente en el ambito del desarrollo
economico y la generacién de empleo.

En resumen, una base de datos sélida es una herramienta esencial que no solo
facilita la gestion eficiente del proyecto, sino que también contribuye directamente
al éxito y la sostenibilidad de las iniciativas orientadas al desarrollo econémico y la

generacion de empleo en la localidad.
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Analisis y Graficas obtenidos de la Caracterizacion:

1. Genero

GENERO

GENERO Masculino;
14; 28%

Femenino 36 M Femenino

M Masculino

4|

L Femenino; 36;
72%

Masculino 14

Las graficas nos arrojan un resultado que demuestra la disparidad de genero a
la hora de emprender también entre los jévenes, pues el interés entre el género
femenino a la hora de emprender es mas notorio y se refleja en el 72% de ellas,
mientras que el género masculino es mas cerrado al tema y por eso solo un 28%

de ellos son emprendedores.

2. Edad
EAR EDAD
_18-20
31- m35“\ 12%
18 - 20 6
m18-20
M21-30
21-30 30
M31-mas
31 -mas 14
60%
o *!
-2

Jusonawa

Foundation



SN
\ J\’
Qv
&~

Jusonawa

Foundation

Los jovenes mas motivados a la hora de emprender son los que estan en el rango
entre 21 a 30 afios, y representan el 60% pues ya estan mas proyectados con
respecto a como quieren ver su negocio a futuro; seguidos por un 28% entre los
que se encuentran los jovenes mayores de 30 afios y las minorias corresponden

al 12% que son los participantes mas jovenes entre 18 y 20 afos.

3. Nivel Educativo

NIVEL EDUCATIVO NIVEL EDUCATIVO
Universitaria_\ e Primaria
Primaria 3 Tecnologica_\S% = 6%

10% p

Bachillerato 21

Técnica 17

Tecnica_3 _ Bachillerato
Tecnolégica 5 34% 42%
Universitaria 4 M Primaria M Bachillerato MTecnica ®Tecnologica M Universitaria

El 42% de estos jovenes son bachilleres, de ellos estudiaron una carrera técnica
el 34%, un 10% son tecndlogos en algin area, estudiaron una carrera

universitaria solo el 8% y solo estudiaron el nivel primario el 6% de ellos.

4. Grupo Etnico

GRUPO ETNICO GRUPO ETNICO
Afro

_ 18%

Ao 9 W Afro
Ni M Ninguno
inguno
Ninguno 41 82%
X
i
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El 82% de estos jovenes no pertenece a ningtin grupo que los acredite como

pertenecientes a una determinada etnia, mientras que el 18 % de ellos

pertenecen a la etnia Afro.

5. Régimen de Salud

REGIMEN SALUD

EPS

36

Sisben

14

REGIMEN SALUD

Sisben
28%

MEPS

M Sisben
EPS
72%

La mayoria de estos participantes estan afiliados a una EPS y estan

representados en un 72%, el restante 28% de ellos tienen Sisben y por ende

manejan un sistema de salud subsidiado.

6. Tipo de Familia

TIPO DE FAMILIA
Extensa 4
Nuclear 39
Madre

Cabeza 3
de Hogar

Padre

Cabeza 4
de Hogar

Padre Cabeza de_\ TIPO DE FAMILIA

Hogar Extensa
Madre Cabeza s ‘\\ _— 8%

de Hogar
6%

__ Nuclear
78%

—

MExtensa MNuclear M Madre Cabeza de Hogar ™ Padre Cabeza de Hogar
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Los jovenes participantes en su mayoria pertenecen a familias nucleares y
corresponden al 78% de estos el resto de ellos hacen parte de familias extensas,
madres cabeza de hogar y padres cabeza de hogar porcentuados por debajo del
10%.

. Estado Civil
ESTADO CIVIL ESTADO CIVIL
Union Libre o \.f:u:j.g(a}
36% _ il 2%

Soltero(a) 28 Tl
M Soltero(a)

Casado 3 M Casado
H Union Libre

Unioén 18 ! M Viudo(a)

Libre ‘ .

-" Soltero(a)
Viudo(a) 1 Cag;do J s

Los jovenes de este proyecto en su mayoria son solteros siendo el 56% de los
participantes, seguidos de un 36% que viven en unién libre, los casados de este
grupo son pocos pues su representacion es del 6% y los viudos corresponden al
2% de esta poblacién.

. Discapacidad

DISCAPACIDAD —— DISCAPACIDAD
0%
Fisica 0 M Fisica
Ninguna M Ninguna
Ninguna 50 100%

Ninguno de los participantes presenta algun tipo de discapacidad fisico-sensorial.
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9. Ubicacién del Negocio

UBICACION

DEL NEGOCIO

Vivienda 37

Local 4

Ambulante| 9

Ambu,ante\UBICACI()N DEL NEGOCIO

18%

Local b

8%
M Vivienda
M Local

M Ambulante

g
\_Vivienda
74%

La gran mayoria de estos participantes tienen sus negocios en sus viviendas

debido a que, al iniciar una actividad comercial, de manufacturas o de prestacion

de servicios es mas comodo hacerlo desde sus casas pues los gastos no son tan

grandes ellos representan un 74%, los que se aventuran a hacerlo de manera

ambulante corresponden al 18% y por ultimo encontramos a los que tienen la

iniciativa de arrendar un local y estan representados en un 8%.

10. Linea de Negocio

LINEA DE
NEGOCIO

Comercio

30

Servicios

19

Manufactura

2%

vanuiacra LINEA DE NEGOCIO

e

Servicios _

38%
M Comercio
M Servicios

M Manufactura

Comercio
60%

El 60% de los participantes tiene sus lineas de negocio comercial, el 38% son

prestadores de servicios y solo el 2% corresponde a manufacturas.

H
Jusonawa

Foundation



Jusonawa

Foundation

11. Pertenencia de la Vivienda

PERTENENCIA
DE LA
VIVIENDA

Propietario | 11

Arrendatario | 20

De un

Familiar 18

Ocupante 1

De un Familiar

36%

PERTENENCIA DE LA VIVIENDA

Ocupante__ — Propietario

&% \ /) 22%

/

M Propietario
M Arrendatario
M De un Familiar

M Ocupante

L Arrendatario
40%

La mayoria de los participantes en este proyecto no tienen vivienda propia y

viven arrendados representados en un 40%, otros viven en casa de algun

familiar y corresponden al 36% de ellos, el 22% son propietarios y el restante

2% son ocupantes casuales en casa de un amigo o conocido.

12. Paga Arriendo

PAGA
ARRIENDO

Si 18

No 32

PAGO ARRIENDO _

_36%

M Si

/’ M No
No_/
64%

El 64% de los participantes no paga arriendo porque tienen vivienda propia o en

su defecto viven en una casa familiar lo que representa el 64% de ellos mientras

que el 36% restante si paga un arriendo mensual.
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13. Personas que Generan Ingresos

PERSONAS
QUE
GENERAN
INGRESOS

1 Persona 24

2 Personas |20

3 Personas | 6

3 Person
12%

i
2 Personas
40%

PERSONAS QUE GENERAN INGRESOS

as__
—

T~

T~

M1 Persona
M 2 Personas
M 3 Personas

1

|
'1 Persona
48%

En los hogares de los participantes por lo general una sola persona del nicleo
familiar genera los ingresos para la manutencion de la familia y representan un

48% de estos, en otras familias estos ingresos son llevados por dos miembros
del hogar los cuales alcanzan un 40% y el 12% restante corresponde a los

nucleos familiares en donde tres miembros de estos generan estos ingresos.
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14. Ingresos

50 -

$1,000,000 - __ e i

a mas s 14%

$0 - $500,000 7 28%
$600,000 -
$600,000 - $1,000,000 | 29 __$1,000,000
58%

$1,000,000 - a mas 14 W $0-$500,000 ®$600,000 - $1,000,000 M $1,000,000 - 3 mas

El 58% de los participantes tienen ingresos aproximados a 1 SMLV, un 28%
alcanza a ganar 1 SMLV y el 14% restante gana menos de $500.000 mensuales

Lanzamiento

Este evento para dar inicio a este proyecto "Apoyo el Desarrollo Econémico
Sostenible e Incluyente de la Localidad promoviendo la Formacion el
Emprendimiento y brindando las Asesorias necesarias para el Fortalecimiento de la
Competitividad", tuvo lugar en el Hotel Ibiza, ubicado en el Barrio San Pedro de esta
localidad.

Se escogi6 el Hotel Ibiza por estar ubicado de manera estrategica en el Barrio San
Pedro, cerca de la comunidad esto facilita el acceso para los beneficiarios,
promoviendo una mayor participacian.

Ademas, nos ofreci¢ facilidades tecnoldgicas necesarias para presentaciones
visuales, proyecciones y otros elementos multimedia que son cruciales para

transmitir informacién de manera efectiva.
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De esta manera desarrollamos todas las actividades del lanzamiento con la
presentacion del proyecto, los objetivos que queriamos lograr con el desarrollo del
mismo, y la presentacioén de los coordinadores, capacitadores y logisticos que se

encargarian de brindarles todo el apoyo necesario para que cumplieran a cabalidad

todas las actividades a desarrollar dentro del mismo.
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Entrega de Kit de Estudio

Se hizo entrega a cada uno de los jovenes de camiseta, agenda pasta dura,
boligrafo y tula con Ia finalidad de que asistan a todas las capacitaciones del
proyecto debidamente identificados.

Jusonawa

Foundation



Jusonawa

Foundation

]usc;nawa

Foundaton

N
(W)

)



Jusonawa

Foundation

Taller de Emprendimiento y su Importancia

El objetivo principal de este taller es desarrollar el tema teniendo en cuenta a la
poblacion a quien va dirigido y de esta manera determinar cuales son sus intereses
para lograr un resultado satisfactorio. Ademas de darles herramientas que les
permitan hacer crecer sus negocios para que sean productivos, estas herramientas
son: empoderamiento personal, enfoque en habilidades practicas, acceso a
recursos, redes de apoyo, etc.

Diapositivas

i

A * X,
‘4 *g* @é INDUSTRIALY

% Corloggra: Jusonawa DE LA BAHIA

EL PROCESO DE CONUERTIR UN TALENTO
EXTRAORDINARIO QUE TIENES EN UN PRODUCTO O
SERVICIO QUE ALGUIEN ESTA DISPUESTO A PAGAR
MAS DE LO QUE TE COSTO CREARLO

ALCALDIA LOCAL 3 .
% INDUSTRIAL Y *5:-
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EMPRENDIMIE

LQUE ES?

EL EMPRENDIMIENTO, PALABRA QUE SE RELACIONA CON
LA ACCION DE EMPRENDER, COMENZAR ALGO, ES
SUMAMENTE IMPORTANTE NO SOLO A NIVEL ECONOMICO
PERSONAL ¥ SOCIAL SINO TAMBIEN A NIVEL DEL

AUTQESTIMA vV LACONFIANZA QUE UNA PERSONA PUEDE
DESARROLLAR POR LO QUE SE UA LOGRANDO.

& a® ALCALDIALOCALS =
w& INDUSTRIALY 'é‘
‘;"";2?.5";-“?‘ DE LA BAHIA Jusonawa

MEJORA DE

£ BENEFICIOS AUTOESTIMA
ECONOMICOS TP
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« COMPROMISO
« ESFUERZO
* PACIENCIA
e ACTITUD

= POSITIVA
A B oy

S DE LABAHIA 1usér_mwa

. DESﬂFIO__
e TIEMPO

« FLEXIBILIDAD
« CREATIVIDAD

« PLANIFICACION
« ADMINISTRACION |o0—

« ORGANIZACION o=
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ESCASEZ DE
RECURSOS D
., FALTA DE
. b\, e ! v, FINANCIACION
';i ) .
 §
Ve A
- MULTIPLICIDAD e LBHN COMPETITIVIDAD
DE TAREAS _=-._‘_'_.'-_.: DE LOS PRECIOS
M= (jj
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v **
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POR QUE EMPREND
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LOS EMPRENDIMIENTOS SON IMPORTANTES,
PORQUE PERMITEN QUE SECTORES DE LA
POBLACION QUE ESTAN ALEJADOS DEL
MERCADO LABORAL, POR ELECCION O POR
FUERZA MAVOR, DESARROLLEN UNA FORMA
INDEPENDIENTE DE GANAR DINERO PARA
VIVIR, DE OBTENER GANANCIAS O DE
FORMAR PARTE DE LA ECONOMIiA DE LIBRE

W

Q.J

MERCADO.

. ALCALDIALOCAL 3 4{
3} INDUSTRIALY ¢

5 DE LA BAHIA Iusqnawa

OBJETIVOS CLAROS RECURSOS A
V REALISTAS DISPOSICION
PLANIFICACI N CONOCIMIENTO
NECESARIO
CREA UNA MISION ~ DETERMINACION

E IDENTIDAD
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* ASEADO Y ORGANIZADO.

* LA MEJOR ACTITUD

* LOS RIESGOS LATENTES V
ACCIONES CORRECTIUAS.

¢ CURSOS COMPLEMENTARIOS

* MANTENTE ACTUALIZADO

* MANEJE UNA AGENDA
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* OFRECER PRODUCTO/SERVICIO QUE CUBRA UNA
NECESIDAD

* LOGRAR MEJORES COSTOS

* TENER BUENA UBICACION

* EQUIPOS/HERRAMIENTAS MODERNOS
* DIVERSIDAD DE PRODUCTOS
* AMBIENTE AGRADABLE

Be . ALCALDIALOCALS  * 3
¥ INDUSTRIALY ﬂf‘"

"W Fomiiry > DE LABAHIA Igg_t__;_g}a.ya' ; ;
N et ALCALDIA LOCAL 3 C X

A B INDUSTRIALY %%
a Cw#ﬂ.&m = DE LABAHIA Jusonawa

Al finalizar este taller se invita a los participantes a hacer preguntas y compartir sus
propias experiencias, fomentando el dialogo y la colaboracién y de esta manera
lograr que, de las experiencias de otros, ellos se retroalimenten y fortalezcan sus
conocimientos y habilidades en el manejo de sus negocios.

Al fomentar la participacion activa y el intercambio de experiencias, se contribuye a
la construccién de una comunidad emprendedora sélida y colaborativa.
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Taller de Empleabilidad

Un taller de empleabilidad es un evento o programa disefiado para ayudar a las
personas a desarrollar las habilidades y conocimientos necesarios para mejorar sus
posibilidades de conseguir empleo. Este tipo de talleres suelen abordar una
variedad de aspectos relacionados con la busqueda de trabajo y el desarrollo
profesional. Se tocan temas como entrevistas de trabajo, elaboracién de hoja de
vida, busqueda de empleo en linea, marca personal, desarrollo de habilidades
blandas, entre otros.

Diapositivas

OPORTUNIDADES DE
TRABAJO PARA CRECER

. ALCALDIALOCAL3 8 -*
INDUSTRIALY .
. DE LABAH IA Jusonawa

Jusonawa

. ]

1! )"
< N {
) \



X o

Jusonawa

Foundation

¢Por qué usar internet en lg busqueda de
empleo?

¢ Queé debo tener para buscar una oferta de
empleo en internet?

¢ Como usar internet paraencontrar
empleo?

4 cosas que no debes hacer cuando buscas
empieo por internet

Hoja de vida efectiva

Portales y redes sociales de empleo

ALCALDIALOCALS 4K
INDUSTRIALY %%
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¢ Permite encontrar mas y
mejores oportunidades.

*Reline en un solo lugar las
ofertas de empleo de una
ciududoregién.

* Facilita la busqueda de
vacantes para cargos
especificos.

* Ahorra tiempo y dinero al
permitir enviar la hoja de
vida en digital,

¢ Las empresas pueden
buscarte directamente

Jusonawa
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{COMO USAR INTERNET PARA
ENCONTRAR EMPLEO?

S, ALCALDIALOCAL3 . ’;‘k
0T INDUSTRIALY %t
%’ DELABAHIA Jusonaws

4 COSAS QUE NO DEBES
HACER CUANDO BUSCAS
EMPLEO POR INTERNET

, No apliques a Buscar solo Crear unamala No definir tu
s todoslos ofertas Me ‘trabajo’ y no ® reputacion en s perfil profesional
que veas buscar redes sociales
oportunidades
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. OPORTUNIDADES,

—— NOSOLO
..\ BUSCARTRABAJO
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«f] Y SI ADEMAS DE
, BUSCAR EMPLEO
EN LINEA QUIERES

TRABAJAR DESDE

INTERNET?
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El teletrubojo esuna
opcion que permite a
los trabajadores estar
contratados en una
empresa pero cumplir
con sus tareas desde
cualquier lugar sin
estar en una oficina
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tOUE DEBE TENER
LA HOJA DE VIDA?

Datosde o |
contacto
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DE VIDA?
. ' G 1 B
Cuando las empresas solicitan
especificamente un formato ellos lo
suministraran, si quieres crear tu hoja de
vida digital, puedes descargar gratis
algunos formatos de internet.

es de ortografio

formacién suministrada

_ io incluir foto, pero sifo haces asegurate .
consﬂos : | | iformato de tu hoja de vida, usa
REDVO‘"C’O"‘R’O‘: i Unice @ letray un mismo tamano
HOJAS DE VIDA EFECTIVAS
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APOYATEENLOS
PORTALES DE EMPLEO
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OPCIONES, CUALNO

DEBO REALIZAR
ausaum DEEMP 0!
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*Crear tu perfil profesional y
compartirlo en linea

» Verifica toda la informacion
suministrada enla hojade vida

» Aplicar a todas las ofertas que
aparezcan en internet

» Tener la hoja de vida actualizada
en formato digital

* Crear tu perfil profesional y
compartirio en linea

+ Verifica toda la informacién

suministrada en la hoja de vida

+ Aplicar a todas las ofertas que

aparezcan en internet

+ Tener la hoja de vida actualizada

enformato digital
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Taller de Mercadeo y Ventas — Marketing Digital

Este taller viene con un enfoque en marketing digital, que sera muy beneficioso para

aquellos que buscan mejorar sus habilidades en la promocion de productos o

servicios en el entorno digital. Durante el desarrollo del mismo se plantearan

algunas recomendaciones para mejorar sus estrategias de ventas, esto es posible

que los talleristas brindaron.

Diapositivas

MERCADEO Y
VENTAS

A

Salvemos Juntos
a C,ar+agcna

s ALCALDIALOCAL3 =%
) INDUSTRIAL Yt
&> DE LA BAHIA Susciiawa
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MERCADEO Y VENTAS

El mercadeo y las ventas son conceptos
totalmente distintos, pero que en
conjunto se complementan para lograr
los objetivos empresariales y generar

rentabilidad

A llilsonawa
ourcdation

VENTAS

Son todas las acciones que s
llevan a cabo para realizar |a
venta de un producto o servici
a un cliente potencial que ya se
ha interesado en el producto-
servicio que la empresa ofrece

MERCADEO
Son todas las acciones
que se llevan a cabo

para atraer y persuadir
al publico objetivo.
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4 FUNCIONES

MARKETING PRINCIPALES [

Mercadeo, también conocido
como marketing, es “el proceso
de estimular intencionalmente

la demanday la compra de
bienes y servicios” a través de
diferentes estrategias

S, ALCALDIALOCAL 3 %{
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IMPORTANCIA DEL MARKETING PARA TU
£ EMPRENDIMIENTO

Lo que tienen en comun
todos los negocios son las
ventas.

El marketing es ese proceso vital
para crecer y establecer la empresa
desde cero, sin ningun cliente. éSu
importancia? El adquirir y retener a

los clientes
LG o TG
e 7 DELABAHIA Jusonawa
MARKETING DIGITAL

Es el proceso de utilizar canales
digitales para promocionar y
comercializar productos o
servicios

Permite interactuar con los
clientes 24 horas al dia, 7 dias a
la semana, desde cualquier lugar

", ALCALDIALOCAL 3 . ;SL d e' mun d 0.
) INDUSTRIALY
DE LA BAHIA Jusonawa

Salvemos Juntos

a C.ar‘-!aacm

* X,
Ao

Jusonawa



Jusonawa

Foundation

MARKETING
EN REDES
SOCIALES:

El marketing en redes
sociales puede ayudar a
aumentar la visibilidad de
fu marca y a establecer

relaciones con clientes
potenciales.
&, ALCALDIALOCAL3 * X,
TR INDUSTRIALY ot

VENTAS
Vender, en su significado més literal,
consiste en un proceso
comunicativo en el que el vendedor
imparte su conocimiento y su
informacién al comprador con el fin

de convencerlo sobre sus ideas,
conceptos, productos o servicios

g
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FUNCIONES

PRINCIPALES
. realizar estudios de mercado B
#4i realizar estudios de clientes:&\%

v definir el pablico objetivo de la marca ‘
[ ]
&

e
& planificar estrategias de promocién
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VENTAS

EL TRIANGULO DE LAS VENTAS

Conocimiento del producto
Estrategias y tecnicas de ventas

Actitud, entusiasmo, objetivos

Una buena venta no
consiste en insistir, sino en
atraer la atencion de gente
con preguntas y hacer que
piensen de forma distinta a

como lo hacian en un
principio.

0.2 00 G, ALCALDIALOCALZ %%,
P~ Aq T INDUSTRIALY et
ey e sl Y& DELABAHIA Jusonawa -
i ETAPAS DEL PROCESO DE

VENTAS

Planeas quiénes
podrian ser tus
clientes y tratas
de encontrarlos

ALCALD{A LOCAL3
¥ INDUSTRIALY
¥ DE LABAHIA

Les muestras a tus
2 prospectos por

qué tu producto o

servicio es bueno

Investigar mas sobre 3 " _ %
tus prospectos. o\ 0
¢quién compra?, & \\I(P <

{cuéndo compra?, E A
¢dénde compra? =-]
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ETAPAS DEL PROCESO DE

VENTAS

Cudles son los
inconvenientes

2366

la busqueda de la
retencion, la fidelizacién
y 1a evangelizacién del

cliente.
que impiden la
compra, 6
RESOLVERLOS Es el momento en el
que |a persona
i
4 decide comprar

B ALCALDIALOCALZ  *%
T INDUSTRALY o

JESCUENT osy
PROMOCIONES 0

ESTRATEGIAS %

DE LA BAHIA }ggggﬁga

&> BASADOS EN

==

' €OSTOS

BASADOS EN LA
COMPETENCIA

DE PRECIO

PRECIOS ~_ 7/
DINAMICOS /277
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TECNICAS DE VENTAS

T Y £ N [
| [

| | | D
ESCUCHAACTIVA | | HACER PREGUNTAS | | CONSTRUCCION DE
ABIERTAS L RELACION

A

0a %00 &= ALCALDIALOCAL3 .
A CT NDUSTRALY e
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GRACIAS @
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Entrega de Certificados

Al terminar satisfactoriamente todos los talleres y haber participado activamente en
todas las dinamicas requeridas en cada uno de ellos se realizé la entrega de
certificados a cada uno de los participantes para motivarlos a seguir educandose en
estos temas que son de gran importancia para que sus negocios crezcan.

La entrega de certificados no solo valida el esfuerzo y la dedicacién de los jévenes,
sino que también les brinda un documento tangible que pueden utilizar para resaltar
sus logros.

‘::a:m PARA 1L DESARROL O ECONOMICO
NABLE E INCLUYVENTE BF LA LoCALIDAD
| oA FORMACION £ EMPREND MY
£ roapn 0 LAS ASESORIAY NECESA, i
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Entrega de Fortalecimientos

Al concluir todas las actividades requeridas en las obligaciones de este proyecto y
después de analizar todas y cada una de las necesidades de los participantes se
realizo la elaboracion de un plan de compras alineado con estas necesidades es un
paso crucial para asegurar que los fortalecimientos sean entregados de manera
efectiva a todos los emprendedores involucrados. La gestion efectiva del plan de
compras no solo implica la adquisicién de bienes o servicios, sino también la gestion

de relaciones, la transparencia y la adaptabilidad a posibles cambios en el camino.
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El fortalecimiento de estos jovenes emprendedores a través de este proyecto de
economia sostenible no solo es motivo de gran satisfaccion, sino que también
representa una inversion valiosa en el futuro de la Localidad Industrial y de la Bahia
de Cartagena. La capacitacion brindada en cada taller no solo busca impulsar la
creacion de empresas, sino también equipar a los participantes con bases sélidas,
proporcionandoles las herramientas necesarias para superar cualquier obstaculo

con confianza.

El impacto positivo generado en los jévenes durante la implementacion de este
proyecto es un indicador prometedor. Al empoderar a estos emprendedores, se les
dota de la capacidad no solo para enfrentar desafios presentes, sino también para
contribuir al desarrollo sostenible a largo plazo de la economia local. La semilla
plantada en la juventud de la Localidad Industrial y de la Bahia promete cosechar
frutos significativos en el progreso econémico y social de la regién en el futuro. Este
enfoque en la sostenibilidad no solo beneficia a los individuos involucrados, sino
que tambiéen se proyecta como un impulsor clave para el desarrollo econémico yla

prosperidad comunitaria en Cartagena de Indias.
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CONCLUSION

El proyecto de emprendimiento propuesto para la Localidad Industrial y de |a Bahia
de Cartagena de Indias se presenta como una respuesta crucial y necesaria ante
las profundas disparidades socioeconémicas que existen bajo la fachada turistica
de la ciudad. La iniciativa no solo busca abordar los desafios inmediatos de la
poblacion vulnerable, como la pobreza y el desempleo, sino también empoderar a
estos ciudadanos y proporcionarles oportunidades tangibles de desarrollo
economico y social. Este estudio previo sienta las bases para una evaluacién
exhaustiva de la viabilidad y pertinencia del proyecto, destacando la importancia de
comprender a fondo las necesidades y aspiraciones de la poblacion afectada. La
propuesta va mas alla de ser simplemente una iniciativa econémica: se erige como
una oportunidad para fomentar la inclusién, la equidad y la creatividad en la
comunidad. Se aspira a no solo cerrar brechas inmediatas, como la pobreza y el
desempleo, sino también a catalizar un cambio estructural y positivo en la ciudad.
Al enfocarse en el emprendimiento como motor de transformacion, se busca no solo
generar riqueza, sino también promover la innovacién y la creacién compartida.
Ademas, se tiene la ambicion de contribuir significativamente a la reduccién de las
brechas de desigualdad arraigadas en la ciudad, con el objetivo dUltimo de mejorar
la calidad de vida para todos sus residentes. Este estudio previo representa el
primer paso crucial hacia la realizacién de un proyecto que va mas alla de lo
economico, aspirando a marcar un hito en el desarrollo sostenible de la region. A lo
largo de este proceso, se espera disefiar estrategias efectivas, identificar
oportunidades clave y superar obstaculos, estableciendo asi un marco sélido para
la implementacion y evaluacién del proyecto. La vision es clara y ambiciosa:
empoderar a la poblacion vulnerable, catalizar un cambio positivo y construir
colectivamente un futuro mas brillante y equitativo para Cartagena de Indias.
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Formatos:

a) Inscripcién

FORMATO DE INSCRIPCION

PROYECTO
APOYO EL DESARROLLO ECONOMICO SOSTENIBLE E INCLUYENTE DE

LA LOCALIDAD PROMOVIENDO LA FORMACION EL EMPRENDIMIENTO Y
BRINDANDO LAS ASESORIAS NECESARIAS PARA EL
FORTALECIMIENTO DE LA COMPETITIVIDAD

DATOS PARTICIPANTE

NOMBRES Y APELLIDOS:

N° DE DOCUMENTO DE IDENTIDAD:

DIRECCION RESIDENCIA:

TELEFONO:

CORREO ELECTRONICO:

FIRMA DEL PARTICIPANTE

*
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b) Acta de Compromiso
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ACTA DE COMPROMISO

Yo con Cédula de Ciudadania

No. de , aceplo de manera  voluntaria

participar en el Proyecto “APOYO EL DESARROLLO ECONOMICO SOSTENIBLE E
INCLUYENTE DE LA LOCALIDAD PROMOVIENDO LA FORMACION EL
EMPRENDIMIENTO Y BRINDANDO LAS ASESORIAS NECESARIAS PARA EL
FORTALECIMIENTO DE LA COMPETITIVIDAD”

ME COMPROMETO A:

1. Asistir a todas las capacitaciones

2. Participar activamente de cada una de las actividades y eventos que se
desarrollen en el Proyecto y entorno a los talleres que asista.

3. Tener buen comportamiento, responsabilidad y honestidad con el equipo de
profesionales de la Fundacion y de la alcaldia.

4. Utilizar los insumos y herramientas asignados durante la ejecucion del proyecto
exclusivamente para el desarrollo de los encuentros.

5. Darle buen uso alas herramientas, insumos ¥ materia prima recibidos; necesarios
para la capacitacion técnica como todos los temas inherentes para el desarrollo
¥ buen funcionamiento del taller.

Serdn motivos de exclusion para la participacion en el Proyecto las personas que
incurran en las siguientes acciones:

1. Consumo de sustancias psicoactivas y alucinbgenas.

2. Mal trato al equipo de la fundacién y compafieros.

3. Mal uso de los recursos.

Acepto los términos y condiciones que se explican con anterioridad para mi
vinculacion en el Proyecto 2023

FIRMA DEL PARTICIPANTE
C.C.N°

L2
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c) Acta Autorizacion Uso de Imagen

ALCALDIA LOCAL 3
INDUSTRIALY
DE LA BAHIA

FORMATO DE AUTORIZACION USO DE IMAGEN

Quien suscribe el presente documente, obrande coma participante:

dentificado (a) con documento de identidad
N® de conformidad con lo dispuesto en las normas vigentes sobre profeccién de datos
personales. en especisl la Ley 1581 de 2012 y el Decreto 1074 de 2015, autorizo libre, expresa e ineguivocamente a
(JUSONAWA FOUNDATION) pars captar y divulgar

AmﬁmﬁnFomebsXmeo”“"’ﬁx

La autorizacion comprende:

1. Captar, tomsr, simacenar y editsr imégenes personsles o fotografias, realizsr videos y sudios del menor de eded
¥/o del adulto mencionado (s) snteriormente segln corresponds.

2. Divulgary publicar las imégenes, sudios ¢ datos s través de cusiquier medio fisico, electénico, virtual o de cuslquier
otrs naturaleze, piblice o privads, garantizando que las sctividades que se realizerdn durante el desarrolio del
proyecto se encuentrsn enmarcadas en el interés de las personas respecio de sus derechos fundamentales.

Manifiesto que como titular de Is informacién, conozco que ia recoleccién y tratamiento de los datos se reslizaré de
conformidad con la Politica de Tratamiento de Datos Personales. asi como que fui informado de los derechos con
que cuenta el titular de la informacién, especisimente & . actuslizar y rectificar Is informacidn perscnal,
revocar la auterizacidn y sclicitar Is supresidn del dsto, las cuales se podran ejercer s través de los cansles
presencisles. o el correo electronico jusonawafoundation@gmail.com

Reconozco que ests sutorizecion se realiza en forma gratuita y. por tanto, manifiesto que no se nos adeuds suma
slguns por concepto de este documento. En mm.mwmlonmnﬂmvﬂorﬂgmp«mph
de Is utiizacién que hiciere Is (JUSONAWA FOUNDATION) cuslquier otra persens. natural o juridics. o que
hays sido sutorizads por ls entidad pers Is utilizecién de las imégenes.

Suscriben

Firma del participante
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d) Diagnostico y/o Caracterizacién

& &
R, ALCALDIA LOCAL 3 % 7A° . 4
33 INDUSTRIALY I
: A o -
DE LA BAHIA v Jusonawa
oundation
APOYO EL DESARROLLO ECONOMICO SOSTENIBLE E INCLUYENTE DE LA LOCALIDAD PROMOVIENDO LA
FORMACION EL EMPRENDIMIENTO Y BRINDANDO LAS ASE SORIAS NECESARIAS PARA EL FORTALECIMENTO
DE LA COMPETITIVIDAD
FORMULARIO DE DIAGNOSTICO
NOMBRE COMPLETO: CEDULA:
FECHA DE NAOMIENTO EDAD [ANOS) GENERO
oW /[ ¢ M1 ¢ [
DEPARTAMENTO [muriario
BARRIO/DIRECCION: |correo:
ITELEFOHOS:
ESTRATO SO C10 ECONOMICO: GRUPO ETNICO
AFRO/PACAL/HEGRO /PALENQUERD mﬁa HILGUNO
MIEMBROS DELHOGAR/PARENTESCO TIPO DE FAMILIA
D Familia Nuclear (padre, madre, hijos)
D Familia extensa (varios nudlecs)
] Padre Cabeza de Hogar
D Madre Cabeza de Hogar
ESTADO CVIL SABE LEER? MVEL EDUCATIVO ALCANZADO
SOLTERO (A} PREESCOLAR TECNOLOGICA
CASADO (A) SABE ESCRIBR? PRIMARIA UNIVERSITARIO
UNION LIZRE - BACHILIERATO NINGUNO
VIUDO (A) TECNICA
REGIMEN DE SALLD: DSCAPACIDAD > 1ENE NEGOCIO? BICAC 10N DEL NEGOCIO
1. EFS i1Fsa No 1. En 3 vivienda
2. Ssben 2 Sensoria D D - Enunlocal
2. No Tiene 3 Cognitiva . Ambulante o espacio publico
4 Ningura
A que ines de negotio pentenec Paga amiendo?
server oness (] wmbwns [] k] w© [
otro, cual? —
Pertenencia de la viwenda Cuantas person a generan ingresos en el hogar HAN RECIBIDO AYUDA ECONOMICA O
L. Propietario 5. Deun amigo EN ESPECES POR PARTE DE ALGUNA
2. &rendatario & Familiar Totalingresos dd hogar ENTDAD ?
3. Ocupante hs [:] No r___]_
OBSERVACIONES
FIRMA DEL ENCUESTADOR FIRMA DEL ENCUESTADO
2
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e) Plan de Negocios

@ R
ALCALDIA LOCAL 3 % v A° 2 ?%i
) INDUSTRIALY ' R
PLAN DE NEGOCIO
NOMERE COMPLETO: CEDULA:
“Tiene dgun Emprendimieto Nombre del Empren dimeinto Tipo 8¢ Emp rendimiento
s ] w []
Que nesecita pars su Fortd ecimiento estana dispuesto a Redibir Capacitacones
s ] o [ ]
Donde tiene & [=1-1 Emﬁlﬂdo D otm D
negocio tocale [ ] espaciop []
A QUE LINEA DE NEGOCIO PERTENECE SU EMP REND MENTO
sendcdo [ ] Comerdio =4 Manufactura =1 otm cval
SABE LOS PASOS PARA LEGALIZAR TU EMPRENDIENTO
) o ]
Ob servaciones:

EMPLEABILIDAD

ACTUALMENTE SE D ESEMPENA COMO

ACTUALMENTE ESTA BUSCANDO EMPLED

Empieacs i | s[] m | ]
. SABESCOMO PREPARAR UMNA HOJA DE VIDA EFECTIVA QUE
ndependiente l |
TE AMPLE LAS POSISILID AD ESDE OBTENER UN EMPLED
Wommp'm m
Hogw CJ s [] wo | ]
Estudiante D
SABES PREPARARTE PARA CONOCE ALGUN PORTAL DE EMP LEO POR INTERNET
UNA ENTREVISTA LABORAL s 3 wo )|
s O] wo ]
EN QUL ARLA LABORAL LL GUSTARIA DESEMPINARS [ TEGUSTARIA CAPACITARS(
Mentn Sadued 4]
Prodiccion {dwacion NO
Pervitios idependente
[Gatronomi s Qrom Cual e

O BS ERVAQONLS

[F IRMA DEL PARTIOPANTL
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_ PROYECTO
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DE LA COMPETITIVIDAD

REGISTRO Y CONTROL DE ASISTENCIAS PARTICIPANTES

Jusonawa

FECHA:

TEMA:

REPONSABLE:

N

NOMEBRE Y APELLIDOS N° DOCUMENTO N° TELEFONO

1

2

11

12

13

14

15
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g) Acta de Entrega

ALCALDIA LOCAL 3 . o
INDUSTRIALY 7@‘

DE LA BAHIA

Jusonawa

Foundation

ACTA DE ENTREGA
JUSONAWA FOUNDATION) ejecuior del PROYECTO, hace entrega a

identificado (a) con Cédula de Ciudadania N°

quien hace parte del Proyecio ‘APOYO EL DESARROLLO ECONOMICO
SOSTENIBLE E INCLUYENTE DE LA LOCALIDAD PROMOVIENDO LA
FORMACION EL EMPRENDIMIENTO Y BRINDANDO LAS ASESORIAS
NECESARIAS PARA EL FORTALECIMIENTO DE LA COMPETITIVIDAD", en calidad
de PARTICIPANTE, de los Bienss o servicios. de acuerdo al diagnostico realizado y a
las visitas programadas por los profesionales de la (JUSONAWA FOUNDATION) tal
como se relacionan a continuacion;

En virtud de lo anterior, declaro recibir a satisfaccién los BIENES Y/O SERVICIOS
arriba mencionados y me comprometo a hacer buen uso de los recursos, Invirtiéndolos
unica y exclusivamente en lo requerido y aprobado para la ejecucion de mi proyecto.

Para constancia se firma en CARTAGENA, a los dias de del
2023

FIRMA DE LA PARTICIPANTE
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