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CARTA DE PRESENTACIÓN 

 

Bogotá D.C, Marzo 31 de 2025 

 

Señores  
PERSONERÍA MUNICIPAL DE MADRID 
asesorcontratacion@personeriamadrid.gov.co  
Bogotá 

 

Referencia: Propuesta para proveer licencias para equipos y trabajo corporativo . 

Agradecemos la oportunidad para presentarles nuestra propuesta comercial que tiene 
como objetivo proporcionarle valor a su negocio, a través de nuestras mejores prácticas 
y una amplia experiencia, dando como resultado productos y servicios que respondan 
de manera acertada a sus necesidades y requerimientos con la calidad esperada, 
logrando ser su aliado en todos sus proyectos.  

Estamos seguros de constituir la mejor alternativa de servicios orientados a sus 
necesidades, gracias a que contamos con un grupo idóneo de consultores 
especializados para apoyar sus proyectos y amplia experiencia en el desarrollo de 
soluciones informáticas. 

Agradecemos su interés en nuestros productos y servicios, por lo cual quedamos a su 
disposición para cualquier información adicional. 

 

Cordialmente, 

 
DAVID E SANTAMARIA SANTAMARIA 
Gerente de Cuentas Estratégicas  
DB SYSTEM SAS 

 

  

NOMBRE DE LA 
OFERTA COMERCIAL 
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INTRODUCCIÓN 

DB System líder en servicios de tecnología, cuenta con experiencia en soporte de 

infraestructura (servidores, bases de datos, capa media) así como la implementación de 

sistemas para soportar alta disponibilidad evitando el tiempo de inactividad y la pérdida 

de datos mediante el uso de sistemas y software redundantes para eliminar puntos 

únicos de fallo y así garantizar la continuidad del negocio. 

Además, DB System provee un servicio basado en herramientas y metodologías que 

permiten a las empresas la administración de su plataforma de TI, facilitando la 

identificación y monitoreo de riesgos, costos, restricciones de capacidad y otros 

indicadores de desempeño que ayudan a lograr la optimización de los recursos 

tecnológicos. 

Al elegir a DB System, tendrá a su disposición nuestra habilidad de integración de 

procesos, infraestructura, recursos, funciones de la operación y objetivos estratégicos 

conforme a la planeación del servicio que se constituye desde los pilares del diagnóstico, 

dimensionamiento y optimización; cuyo objeto es la disponibilidad continua de los 

servicios tecnológicos ofrecidos por Hewlett Packard y DELL. 

OBJETIVO 

DB System, proveerá licenciamiento Microsoft apropiado para la operación, 

almacenamiento en nube y el trabajo colaborativo 

ALCANCE 

DB System gestionará la activación del licenciamiento CSP de Microsoft 

DESCRIPCION DEL PRODUCTO 

La propuesta de DB SYSTEM, consiste en el licenciamiento que se lista a continuación: 
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Descripción del Producto Observaciones 
Office 365 E3 (no teams) 
 

Suscripción CSP 

Microsoft Teams Enterprise Suscripción CSP 

SERVICIO DE ACOMPAÑAMIENTO Y SOPORTE 

Nuestra visión va más allá de ser un proveedor de software; nos esforzamos por ser su 

socio estratégico de tecnología, ofreciéndole un valor agregado excepcional en cada 

etapa de nuestra colaboración. 

Soluciones Personalizadas: 

Comprendemos que cada empresa es única y tiene requisitos tecnológicos específicos. 

Nuestro enfoque personalizado nos permite trabajar codo a codo con usted para 

diseñar soluciones de equipos informáticos que se adapten perfectamente a sus 

necesidades empresariales. No solo proporcionamos hardware de calidad, sino que 

también le ayudamos a determinar las especificaciones óptimas para impulsar su 

productividad y eficiencia. 

Evaluación de la Eficiencia: 

Nuestro compromiso es optimizar su entorno tecnológico para un rendimiento máximo. 

Realizamos evaluaciones regulares para identificar áreas de mejora y oportunidades de 

optimización en su infraestructura tecnológica. Esto garantiza que sus equipos sigan 

siendo una herramienta estratégica para su negocio. 
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INVERSIÓN 

A continuación, detallamos la oferta económica: 

LICENCIAMIENTO 

Se presenta valor unitario, el cual cambiará conforme a la orden de compra del 
cliente: 

DESCRIPCIÓN DEL PRODUCTO VALOR UNITARIO CANTIDAD VALOR TOTAL 
Microsoft 365 E3 (no Teams)  $ 2.424.400  1  $ 2.424.400  
Microsoft Teams Enterprise  $ 387.200  1  $ 387.200  

CONDICIONES COMERCIALES 

 Plazo de Pago: Único Pago anticipado para adquirir servicios CSP 

 Oferta en precios colombianos 

 Impuestos: Los precios enunciados NO incluyen el Impuesto a las Ventas IVA, 
exento. 

 Remisión: Los documentos de Remisión de la mercancía entregada serán 
enviados al cliente final una vez sean recibidos por parte del fabricante.  

 Tiempo de Entrega SW: Inmediato posterior a la orden de compra respectiva 

 Confidencialidad: Esta propuesta ha sido preparada para uso exclusivo de las 
partes u organizaciones a las cuales está dirigida.  El cliente final se compromete 
a no divulgar a ninguna persona, excepto a los empleados y personal del cliente 
que necesariamente deban conocerla, el contenido de esta propuesta y demás 
documentos con ella relacionada. 

 Garantía: Ofrecida directamente por el fabricante. 

CONFIDENCIALIDAD 

La propuesta ha sido preparada para uso exclusivo de PERSONERIA DE MADRID se 
considera propiedad intelectual de DB SYSTEM SAS. Sin previa autorización escrita por 
parte de DB SYSTEM no podrá ser puesta a disposición de personas diferentes del 
destinatario y/o de las personas que éste designe para propósitos específicamente 
relacionados con esta propuesta.  Las recomendaciones de servicios contenidos en esta 
propuesta son estimadas basados en los datos que nos han suministrado y en nuestras 
propias observaciones. 
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