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ANEXO No.2 

1. ANALISIS DEL SECTOR Y ESTUDIO DEL MERCADO 

 
1.1. ASPECTOS GENERALES 

 
El Club Militar, es un establecimiento público del orden nacional adscrito al Ministerio de 
Defensa, creado por la Ley 124 de 1948 “Por la cual se establece un plan de viviendas y se 
crea un club con destino a las Fuerzas Militares, y se provee a los auxilios fiscales para su 
edificación, instalación y funcionamiento” y reorganizado mediante Decreto 2336 de 1971 “Por 
el cual se reorganiza el Club Militar” y modificado mediante Decreto 2164 de 1984 “Por el cual 
modifica el Decreto Ley 2336 de 1971, reorgánico del Club Militar y se dictan otras 
disposiciones”, como un Establecimiento Público, esto es, un organismo dotado de personería 
jurídica, autonomía administrativa y patrimonio independiente, encargado de contribuir al 
desarrollo de la política y los planes generales que en materia de bienestar social, y cultural 
adopte el Gobierno Nacional, en relación con el personal de oficiales en actividad o en retiro 
de las Fuerzas Militares y de la Policía Nacional, de acuerdo con lo que prevea el estatuto de 
socios. 
 
El Club Militar es la entidad encargada de contribuir al desarrollo de la política y los planes 
generales que en materia de bienestar social y cultural adopte el Gobierno Nacional, en 
relación con el personal de oficiales en actividad o en retiro de las Fuerzas Militares y de la 
Policía Nacional, contribuyendo con ello, al fortalecimiento la tradición militar y policial, 
estrechando lazos familiares y de compañerismo. 
 
El Club Militar, ha identificado la necesidad crítica de asegurar la operatividad continua, la 
seguridad funcional y la eficiencia energética de la totalidad de sus equipos de cocina industrial. 
Esta necesidad se deriva directamente de la función estratégica que estos activos desempeñan 
en la provisión ininterrumpida y de alta calidad de los servicios de alimentación dirigidos a su 
base de miembros y usuarios. Una interrupción operativa, una falla en el rendimiento o un 
riesgo de seguridad asociado a estos equipos impactaría negativamente la calidad del servicio, 
generaría ineficiencias económicas por desperdicio de insumos y comprometería los 
estándares de higiene y seguridad alimentaria establecidos. 
 
Para mitigar estos riesgos operativos y financieros, el Club Militar requiere la contratación de 
un servicio integral de mantenimiento correctivo y preventivo a todo costo. Este servicio abarca 
una gama diversa de equipos de cocción y procesamiento, incluyendo, pero no limitándose a, 
estufas industriales, freidoras, planchas, parrillas asadoras, gratinadoras, sartenes 
basculantes, estufas de cabañas (GLP), hornos combi Weston, cuartos de crecimiento, 
abatidores de temperatura, amasadoras industriales y empacadoras de vacío. La naturaleza 
"a todo costo" de la contratación implica que el proveedor seleccionado será responsable tanto 
de la mano de obra como del suministro de todos los materiales y repuestos necesarios para 
la ejecución de los servicios. 

 
 

1.2. ANALISIS DEL SECTOR 

 
En atención a lo dispuesto por el artículo 2.2.1.1.1.6.1 del decreto 1082 de 2015, se procede a 

establecer el contexto del proceso de contratación desde el ámbito legal, comercial, financiero, 

organizacional y técnico, con el fin de identificar algunos de los riesgos y determinar los 

requisitos habilitantes, para lo cual se plasma el siguiente análisis: 
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1.2.1. ASPECTOS ECONÓMICOS. 

 
1.2.1.1. PRODUCTO INTERNO BRUTO (PIB) NACIONAL TRIMESTRAL 

 

 
 

1.1.1.1. PRODUCTO INTERNO BRUTO (PIB) NACIONAL TRIMESTRAL 
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1.3.1. ÍNDICE DE PRECIO AL CONSUMIDOR IPC 
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4.1.3. TASA DE DESEMPLEO. 
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4.1.4. Encuesta Mensual de Servicios (EMS)  
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La Encuesta Mensual de Servicios es una operación estadística por medio de la cual el 
Departamento Administrativo Nacional de Estadística (DANE) obtiene la información de las 
variables principales del sector servicios para el análisis de su evolución en el corto plazo.
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SALARIO MINIMO COLOMBIA 2025 
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ASPECTOS TÉCNICOS 

 
El Club Militar debe dar continuidad a la política integrada de gestión, por lo tanto es 
indispensable contar con el servicio de mantenimiento calificado con los repuestos he 
insumos necesarios que garanticen el correcto funcionamiento de los equipos de cocina del 
Club Militar, garantizando la capacidad de respuesta ante cualquier novedad o reparación 
que se pueda presentar durante el funcionamiento normal de estos equipos, alargando su 
vida útil, y cubriendo las necesidades y expectativas de nuestros socios y afiliados en las 
diferentes áreas de bienestar, recreación y deportes del Club Militar en General. 
 
 

1.3. ASPECTOS JURIDICOS 

 
1.3.1. MODALIDAD DE SELECCIÓN 

De conformidad con el objeto, obligaciones del contrato que se requiere suscribir para 

satisfacer las necesidades del Club Militar, especificaciones técnicas del bien/servicio a 

adquirir, el presupuesto oficial estimado, la modalidad de selección que resulta aplicable es 

SELECCIÓN ABREVIADA MENOR CUANTIA . 

 
 

1.3.2. FUNDAMENTOS JURIDICOS QUE SOPORTAN   LA MODALIDAD DE 

SELECCIÓN. 

El artículo 2º de la Ley 1150 de 2007, estableció que, para efectos de la escogencia de 

contratistas, ésta se hará mediante las modalidades de selección: Licitación Pública, 

Selección abreviada, Concurso de Méritos y Contratación Directa. Igualmente, el citado 

artículo en su numeral 2º contempla las reglas aplicables a la modalidad de selección 

denominada "Selección Abreviada", en el siguiente sentido: 

"…La Selección abreviada corresponde a la modalidad de selección objetiva prevista para 

aquellos casos en que, por las características del objeto a contratar, las circunstancias de la 

contratación o la cuantía o destinación del bien, obra o servicio, puedan adelantarse 

procesos               simplificados para garantizar la eficiencia de la gestión contractual.". 

Esta modalidad de selección de contratista posee varias causales que apuntan a ella, sin 

embargo y para el caso concreto se hace necesario transcribir el Literal b), Numeral 2º, 

Artículo 2º de la Ley 1150 de 2007: 

“…La contratación de menor cuantía. Se entenderá por menor cuantía los valores que a 

continuación se relacionan, determinados en función de los presupuestos anuales de las entidades 

públicas expresados en salarios mínimos legales mensuales. Para las que tengan Las que tengan 

un presupuesto anual inferior a 120.000 salarios mínimos legales mensuales, la menor cuantía 

será hasta 280 salarios mínimos legales mensuales;” 
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En consideración a la cuantía del presente proceso de selección, y dado que los factores 

preponderantes para la escogencia del contratista serán la calidad y el precio, EL CLUB 

MILITAR adelantará un proceso por la modalidad de SELECCIÓN ABREVIADA DE MENOR 

CUANTÍA, de acuerdo con el procedimiento establecido en la Ley 80 de 1993 en concordancia 

con lo señalado en el literal b) numeral 2º, del artículo 2º de la Ley 1150 de 2007 y el artículo 

2.2.1.2.1.2.20 del Decreto 1082 de 2015 y las demás normas concordantes y complementarias 

sobre la materia”. 

 
 

2. ESTUDIO DE LA OFERTA. 

 
¿QUIÉN VENDE? 

 

La actividad del sector de servicios para las personas naturales o jurídicas se encuentran 

ubicadas en el sector terciario o sector servicios que abarca las actividades relacionadas con 

los servicios materiales no productivos de bienes, que se prestan a los ciudadanos, como la 

Administración, la enseñanza, los elementos de seguridad, publicidad, el turismo, etc. 

La demanda de este tipo de bienes a través de entidades estatales está determina por la 

necesidad de contar con los productos, como es el caso que atañe al presente proceso; en 

consecuencia, de lo anterior se puede determinar que el sector relativo al presente proceso es 

el sector terciario, perteneciente al Macro Sector de comercio. 

Una vez consultada la base de datos del PIE (Portal de Información Empresarial), donde se 

registra la información contable mediante Normas Internacionales de Información Financiera 

NIIF, para las empresas Plenas (Grupo 1), Pymes (Grupo 2) y, teniendo en cuenta los códigos 

de las actividades del presente proceso objeto de estudio: 

 

Código 
CIIU Descripción 

9522 Mantenimiento y reparación de equipo domestico y de jardinería  

 
Códigos CIIU 

 

Se registraron 41 empresas a nivel nacional que pueden llegar a satisfacer la necesidad del presente proceso. 

EMPRESAS 
 
 



 
 
 
 
 
 

 
CLUB MILITAR 

 

ANEXOS 2 

ANALISIS DEL SECTOR Y ESTUDIO ECONOMICO 

 
 

 
Página 16 de 31 

 

No. Nombre o Razón Social Clasificación Industrial Internacional Uniforme Versión 4 A.C Ciudad de la dirección del domicilio

1 INDUSTRIAL AERONAUTICA SAS C3315 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo de transporte, excepto los  vehículos  automotores , motocicletas  y bicicletasMEDELLIN-ANTIOQUIA

2 AVAYA COMMUNICATION DE COLOMBIA SA S9512 - Mantenimiento y reparación de equipos  de comunicaciónBOGOTA D.C.

3 GE ENERGÍAS RENOVAVEIS LTDA.  SUCURSAL COLOMBIA C3313 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo electrónico y ópticoBOGOTA D.C.

4 NOVAFRIOS SAS C3319 - Mantenimiento y reparación de otros  tipos  de equipos  y sus  componentes  n.c.p.BOGOTA D.C.

5 DOMINION COLOMBIA SAS C3314 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo eléctricoBOGOTA D.C.

6 YUNEX SAS C3319 - Mantenimiento y reparación de otros  tipos  de equipos  y sus  componentes  n.c.p.BOGOTA D.C.

7 WALTER BRIDGE Y CIA SA S9512 - Mantenimiento y reparación de equipos  de comunicaciónMEDELLIN-ANTIOQUIA

8 ANDINA DE ILUMINACIONES S.A. C3314 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo eléctricoCALI-VALLE

9 JOMEDICAL SAS S9521 - Mantenimiento y reparación de aparatos  electrónicos  de consumoBOGOTA D.C.

10 AEROESTRUCTURAS DE COLOMBIA SA C3315 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo de transporte, excepto los  vehículos  automotores , motocicletas  y bicicletasBOGOTA D.C.

11 REDES DE COMUNICACION Y SISTEMAS NETCOM SAS S9512 - Mantenimiento y reparación de equipos  de comunicaciónBOGOTA D.C.

12 INVESTIGACIONES METROLOGICAS DEL CARIBE SA C3313 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo electrónico y ópticoBARRANQUILLA-ATLANTICO

13 SCHWIND LATIN S.A.S. C3313 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo electrónico y ópticoBARRANQUILLA-ATLANTICO

14 TRANSFORMADORES DEL CARIBE Y REPRESENTACIONES SAS C3314 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo eléctricoBARRANQUILLA-ATLANTICO

15 LINEA COMUNICACIONES SAS C3319 - Mantenimiento y reparación de otros  tipos  de equipos  y sus  componentes  n.c.p.MEDELLIN-ANTIOQUIA

16 E-ESYSTEMS SAS C3319 - Mantenimiento y reparación de otros  tipos  de equipos  y sus  componentes  n.c.p.MEDELLIN-ANTIOQUIA

17 AEROHELICES SAS C3315 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo de transporte, excepto los  vehículos  automotores , motocicletas  y bicicletasBOGOTA D.C.

18 SYTECSA SYSTEMS & TECHNOLOGIES S.A.S. C3315 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo de transporte, excepto los  vehículos  automotores , motocicletas  y bicicletasMEDELLIN-ANTIOQUIA

19 CENTRO DE MANTENIMIENTO Y REPARACION DE HELICOPTEROS RUSOS CMR SAS EN REORGANIZACIONC3315 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo de transporte, excepto los  vehículos  automotores , motocicletas  y bicicletasBOGOTA D.C.

20 DELTAGAS SA C3319 - Mantenimiento y reparación de otros  tipos  de equipos  y sus  componentes  n.c.p.BOGOTA D.C.

21 PAE COLOMBIA LTDA. C3315 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo de transporte, excepto los  vehículos  automotores , motocicletas  y bicicletasBOGOTA D.C.

22 IOCOM SAS C3314 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo eléctricoBOGOTA D.C.

23 FYR INGENIEROS LTDA C3314 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo eléctricoBOGOTA D.C.

24 SUMINISTROS Y MONTAJES INDUSTRIALES INGENIERIA SA C3314 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo eléctricoCALI-VALLE

25 FIRST MEDICAL DE COLOMBIA SAS C3313 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo electrónico y ópticoBOGOTA D.C.

26 ASCENSORES ASCINTEC S.A.S C3315 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo de transporte, excepto los  vehículos  automotores , motocicletas  y bicicletasBOGOTA D.C.

27 BELLTECH COLOMBIA S.A. S9512 - Mantenimiento y reparación de equipos  de comunicaciónBOGOTA D.C.

28 TECHNOLOGISTICS ZF SAS S9512 - Mantenimiento y reparación de equipos  de comunicaciónBOGOTA D.C.

29 ELECTRO REPARACIONES DIESEL SAS C3315 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo de transporte, excepto los  vehículos  automotores , motocicletas  y bicicletasBOGOTA D.C.

30 TMR SAS C3315 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo de transporte, excepto los  vehículos  automotores , motocicletas  y bicicletasBOGOTA D.C.

31 REMATANK COLOMBIA SAS C3315 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo de transporte, excepto los  vehículos  automotores , motocicletas  y bicicletasMEDELLIN-ANTIOQUIA

32 ADN INTERNACIONAL SAS C3319 - Mantenimiento y reparación de otros  tipos  de equipos  y sus  componentes  n.c.p.BOGOTA D.C.

33 AVIATION GLOBAL GROUP MRO S.A. C3315 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo de transporte, excepto los  vehículos  automotores , motocicletas  y bicicletasBOGOTA D.C.

34 CONSTRUCCIONES Y AUXILIAR DE FERROCARRILES CAF COLOMBIA S.A.S.C3315 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo de transporte, excepto los  vehículos  automotores , motocicletas  y bicicletasMEDELLIN-ANTIOQUIA

35 ANAE SAS C3319 - Mantenimiento y reparación de otros  tipos  de equipos  y sus  componentes  n.c.p.BOGOTA D.C.

36 BROAD TELECOM SA SUCURSAL COLOMBIA S9512 - Mantenimiento y reparación de equipos  de comunicaciónBOGOTA D.C.

37 PEOPLE AND TRADE SAS S9512 - Mantenimiento y reparación de equipos  de comunicaciónBOGOTA D.C.

38 NECOMPLUS COLOMBIA SAS C3314 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo eléctricoBOGOTA D.C.

39 SGS SUR SAS C3315 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo de transporte, excepto los  vehículos  automotores , motocicletas  y bicicletasMEDELLIN-ANTIOQUIA

40 WODEN COLOMBIA SAS S9512 - Mantenimiento y reparación de equipos  de comunicaciónBOGOTA D.C.

41 RECONSTRUCTORA DE MOTORES ELECTRICOS Y LABORATORIO TECNO-ELECTRICO S A S. REMEL Y LTE S.A.S.C3314 - Mantenimiento y reparación especia l i zado de equipo eléctricoBARRANQUILLA-ATLANTICO
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1.3 ESTUDIO DE LA DEMANDA 

 
El CLUB MILITAR, ha realizado contratos sucesivos, de la misma naturaleza del presente Estudio, 

los cuales se encuentran considerados en el análisis de precios históricos, de cada uno de los lotes 

que se requieren. 

 

ADQUISICIÓNES REALIZADAS POR OTRAS ENTIDADES CON IGUALES SIMILARES CARACTERÍSTICAS 

TECNICAS 

 
De acuerdo con la búsqueda realizada en la plataforma SECOP II, se evidencian adquisiciones 

realizadas por otras entidades las cuales tienen alguna similitud con las especificaciones técnicas 

correspondiente al estudio técnico establecido para la presente contratación: 
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3. EL PRESUPUESTO ESTIMADO DEL CONTRATO Y LA JUSTIFICACIÓN DEL MISMO 

 
Para analizar los precios del mercado la normativa no habla de cotizaciones propiamente como tal, 

sino de herramientas que permitan establecer las condiciones del mercado, las cuales, no son 

necesariamente cotizaciones. No obstante, lo anterior, en razón a que la solicitud de cotizaciones 

se ha vuelto una práctica común en los procesos de gestión contractual, algunas autoridades han 

impartido lineamientos, que, sin ser fuente formal del derecho, si constituyen buenas prácticas 

contractuales. 

 
La Procuraduría General de la Nación en el documento Recomendaciones para la elaboración de 

estudios previos, aplicación del principio de planeación en la contratación de las entidades públicas, 

ha indicado algunas recomendaciones para realizar un análisis de sector, de la cuales resaltamos lo 

referente a la solicitud de cotizaciones: 

Ahora bien, el estudio de precios de mercado, que se lleva a cabo una vez elaborado el estudio 

técnico, permite establecer el presupuesto oficial de la contratación. Comprende la realización de 

un análisis de los diferentes precios de los bienes o servicios a contratar que se registran en el 

mercado, que pueden ser consultados a través de mecanismos como: 

a) Solicitud de cotizaciones. 

b) Consulta de bases de datos especializadas. 

c) Análisis de consumos y precios históricos 

 

Así las cosas, En cumplimiento a lo señalado por la Ley 80 de 1993, demás normas reglamentarias, y 

el manual de contratación del Club Militar, se solicitaron cotizaciones por medio de correo electrónico 

en desarrollo del análisis de los precios del mercado y cubrimiento de la necesidad, cotizando las 

siguientes personas jurídicas y/o naturales las cuales fueron objeto de evaluación por parte del comité 

técnico estructurador el cual manifiesta que las empresas cumplen con las especificaciones técnicas 

requeridas para la presente selección: 

En cumplimiento a lo señalado por la Ley 80 de 1993, demás normas reglamentarias, y el manual 

de contratación del Club Militar, se solicitaron cotizaciones a las empresas que se relacionan a 

continuación: 
 

No. EMPRESA 
 

NIT/CEDULA 

MEDIO DE LA 

SOLICITUD 

MEDIO DE 

RECEPCION 

FECHA DE 

RECEPCION 
CUMPLE 

RUES 

 
1 

GESTIÓN LOGISTICA 

INTEGRAL M&M SAS 

901.730.576-0 CORREO 

ELECTRONICO 

CORREO 

ELECTRONICO 

 
26-06-2025 

 
CUMPLE 

 
2 

 

SRT SOLUCIONES 

INTEGRALES SAS 

 

901.189.763 

CORREO 

ELECTRONICO 

CORREO 

ELECTRONICO 

 
15-07-2025 

 
CUMPLE 
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Nota: Las anteriores personas jurídicas y/o naturales se encuentran registradas 

debidamente en RUES, información reportada por Cámara de Comercio y las mismas 

cumplen con la actividad económica referente al objeto del proceso. 
 

 
5.1.1.2 ANÁLISIS DE COTIZACIONES Y PRECIOS DE MERCADO: 

 

En cumplimiento a lo señalado por la Ley 80 de 1993, el artículo 2.2.1.1.2.1.1 del decreto 

1082 de 2015, demás normas reglamentarias, y el manual de contratación del Club Militar, 

el cual señala que “los estudios y documentos previos son el soporte para elaborar el 

proyecto de pliegos, los pliegos de condiciones, y el contrato”, se procedió a consolidar las 

cotizaciones obtenidas por comité técnico estructurador, para el presente proceso para los 

ítems objeto de adquisición. 

De acuerdo con lo anterior se procede a consolidar las cotizaciones presentadas para el 

presente proceso. 
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• ANALISIS DE COTIZACIONES 

 
 

VER ANEXO 
 
 
 

 

           PROYECCIÓN PRECIO REFERENCIA Y CANTIDADES MÍNIMAS 

 
Para la proyección de los precios se tuvo en cuenta las cotizaciones avaladas por el Comité 

Técnico Estructurador, tomando como referencia los valores unitarios presentados; 

posteriormente, el comité económico procede a identificar la dispersión existente entre los 

precios, con el fin de realizar un análisis para el cálculo del precio estimado de referencia de 

acuerdo a lo sugerido por Colombia Compra Eficiente, aplicando las medidas de tendencia, 

mediana, promedio, media geométrica mayor y menor valor. 
 

MENOR VALOR: Entre las cotizaciones 

MAYOR VALOR: Entre las cotizaciones 

PROMEDIO: resultante entre las cotizaciones 

MEDIANA: resultante entre las cotizaciones 

MEDIA GEOMÉTRICA: resultante entre las cotizaciones 

 
Con la información contenida en el cuadro anterior de precios de cotizaciones, se procede a 

calcular la dispersión entre los precios que será tenida en cuenta para establecer el criterio 

económico que se acogerá para determinar el precio de referencia más favorable para la 

administración, para ello el comité económico realizó los siguientes cálculos: 

 
 

VER ANEXO 

 
 

4.1. PRECIO DE REFERENCIA. 
 

En ese sentido, aplicando el procedimiento descrito se obtuvo como resultado precio de 

referencia unitario por cada ítem para la presente contratación incluidos todos los costos directos 

e indirectos, impuestos, tasas y contribuciones; dichos valores corresponderían a las cantidades 

y necesidades mínimas como referencia, no obstante, se establecerá como presupuesto oficial 

la suma de OCHENTA  MILLONES DE PESOS M/CTE ($80.000.00,00) incluido IVA y demás 

impuestos que puedan causarse, así como los gastos de personal, gastos desde la celebración 

del contrato hasta su liquidación, como impuestos, tasas y contribuciones a que haya lugar, 

garantía única y demás gastos directos o indirectos. 

 

El valor del contrato a suscribir será hasta el valor del presupuesto oficial de la presente 

contratación y/o el valor ajustado según la necesidad a satisfacer sin sobrepasar el presupuesto 

oficial con los precios de la oferta ganadora. 

El proponente no podrá exceder en su propuesta el valor del presupuesto oficial estimado 

unitario por ítem para la presente contratación, so pena de rechazo de la propuesta 
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 El comité económico estructurador, establece para el PRECIO DE REFERENCIA así: 
 
VER ANEXO 

 

Como precio de referencia para todos los ítems se toma el Menor Valor teniendo en cuenta 

que el porcentaje de dispersión oscila entre el 0,0% y el 90%.  

NOTA 1: La oferta debe ser presentada sin sobrepasar el PRECIO UNITARIO DE 

REFERENCIA por ITEM establecido por el CLUB MILITAR ni sobrepasar el presupuesto oficial, 

si la propuesta supera el valor referencia por ítem se entenderá que se encuentra incursa en 

CAUSAL DE RECHAZO. 

NOTA 2: Para las propuestas del régimen común que incluyen IVA, en ningún caso el valor 

ofertado más el IVA puede superar el valor de referencia Incluido IVA, para las propuestas del 

régimen simplificado el valor de referencia será el valor establecido antes de IVA. 

NOTA 3: La evaluación económica se hará sobre el valor total ofertado antes de la inclusión del 

IVA cuando aplique. Para la Evaluación Económica, se tomará la información consignada en 

LA LISTA DE PRECIOS publicada en la plataforma SECOP II. 

NOTA 4: Los proponentes deben presentar su propuesta económica con los requisitos de ley 

que establece el estatuto tributario en caso de que algún elemento este exentó del impuesto a 

las ventas IVA o aplique otra tarifa el proponente sustentara al comité económico evaluador y 

el verificará con el fin de que el presente proceso cumpla con los principios de la contratación 

pública. 

NOTA 7: PRECIOS ARTIFICALMENTE BAJOS de conformidad al decreto 1082 del 2015 la 

administración verificará de acuerdo con (…) Artículo 2.2.1.1.2.2.4. Oferta con valor 

artificialmente bajo. Si de acuerdo con la información obtenida por la Entidad Estatal en su 

deber de análisis de que trata el artículo 2.2.1.1.1.6.1 del presente decreto, el valor de una 

oferta parece artificialmente bajo, la Entidad Estatal debe requerir al proponente para que 

explique las razones que sustentan el valor ofrecido. Analizadas las explicaciones, el comité 

evaluador de que trata el artículo anterior, o quien haga la evaluación de las ofertas, debe 

recomendar rechazar la oferta o continuar con el análisis de la misma en la evaluación de las 

ofertas (…)  

 (…) Cuando el valor de la oferta sobre la cual la Entidad Estatal tuvo dudas sobre su valor, 

responde a circunstancias objetivas del proponente y de su oferta que no ponen en riesgo el 

cumplimiento del contrato si este es adjudicado a tal oferta, la Entidad Estatal debe continuar 

con su análisis en el proceso de evaluación de ofertas. (…) 

(…) En la subasta inversa esta disposición es aplicable sobre el precio obtenido al final de la 

misma. 

 (…) El comité Económico Evaluador deberá analizar las ofertas para determinar si existen 

OFERTAS CON PRECIOS ARTIFICIALMENTE BAJOS conforme a los lineamientos 

contenidos en la Publicación G-MOAB-01 “Guía para el manejo de ofertas artificialmente bajas 

en Procesos de Contratación” elaborada por Colombia Compra.  
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 De otra parte, los precios de los bienes y/o servicios del contrato resultante se considerarán 

FIJOS Y FIRMES, por ende, serán de carácter obligatorio durante el periodo de ejecución del 

contrato a celebrarse y por ningún motivo o circunstancia se podrá cambiar, indiferente de la 

cantidad de unidades requeridas por la Administración. Por tanto, el proponente deberá tener 

en cuenta, que, al elaborar su propuesta, debe incluir todos los factores y costos que puedan 

incidir en el precio de los bienes y/o servicios durante la ejecución del contrato. 

 

4. CALCULO DE INDICADORES DE CAPACIDAD FINANCIERA Y ORGANIZACIONAL 

 

Los indicadores financieros o como también se conocen en el área de la economía y 

finanzas, son probablemente una de las herramientas o instrumentos que se utilizan con 

mayor frecuencia en el Análisis Financiero para poder hacer un análisis de la información 

obtenida de los Estados Financieros. Los indicadores son entonces uno de los métodos más 

utilizados debido a que tiene la capacidad de poder medir la eficacia y el comportamiento 

que tiene una empresa, y además ayudan a realizar una adecuada evaluación de la 

condición financiera, desempeño, tendencias y variaciones en las principales cuentas de una 

empresa. 

 

Un indicador financiero es una relación que se da en cifras con respecto a los estados 

financieros e informes contables que tiene una empresa para poder reflejar objetivamente la 

manera en la que se comporta la misma. Es el medio que se utiliza para poder reflejar la 

forma de comportarse de una organización y de sus partes. 

Los indicadores financieros pueden ser: 

 Los indicadores de capacidad financiera: Buscan establecer unas condiciones mínimas que 
reflejan la salud financiera de los proponentes a través de su liquidez y endeudamiento. Estas 
condiciones muestran la aptitud del proponente para cumplir oportuna y cabalmente el objeto 
del contrato La capacidad financiera requerida en un Proceso de Contratación debe ser 
adecuada y proporcional a la naturaleza y al valor del contrato. En consecuencia, la Entidad 
Estatal debe establecer los requisitos de capacidad financiera con base en su conocimiento 
del sector relativo al objeto del Proceso de Contratación y de los posibles oferentes. 

 
Los indicadores de capacidad financiera contenidos en el Decreto 1082 de 2015 son: 

 
 
 

ITEM INDICADORES 

1 LIQUIDEZ 

2 ENDEUDAMIENTO 

3 RAZON DE COBERTURA DE INTERES 

 

 La capacidad organizacional es la aptitud de un proponente para cumplir oportuna y cabalmente 
el objeto del contrato en función de su organización interna. El Decreto 1082 de 2015 definió los 
indicadores de rentabilidad para medir la capacidad organizacional de un proponente teniendo 
en cuenta que está bien organizado cuando es rentable. 

 
Los indicadores de capacidad organizacional contenidos en el Decreto 1082 de 2015 son: 
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ITEM INDICADORES 

1 RENTABILIDAD DEL PATRIMONIO 

2 RENTABILIAD DEL ACTIVO 

 

INDICADORES FINANCIEROS: 

A. ÍNDICE DE LIQUIDEZ = ACTIVO CORRIENTE / PASIVO CORRIENTE 

 

El índice de liquidez determina la capacidad que tiene el proponente para cumplir con sus 
obligaciones de corto plazo. A mayor índice de liquidez, menor es la probabilidad de que el 
proponente incumpla sus obligaciones de corto plazo. 

 

NOTA 1: Para el cálculo de este indicador, en caso de que el pasivo corriente del proponente sea 

cero (0), el proponente será habilitado, toda vez que la empresa no presentaría compromisos a 

corto plazo. 

ÍNDICE DE ENDEUDAMIENTO: (PASIVO TOTAL / ACTIVO TOTAL) * 100 

 

El Índice de Endeudamiento determina el grado de endeudamiento en la estructura de 

financiación del proponente. A mayor índice de endeudamiento, mayor es la probabilidad del 

proponente de no poder cumplir con sus pasivos. 

 

RAZÓN DE COBERTURA DE INTERESES: UTILIDAD OPERACIONAL / GASTOS DE 

INTERESES 

La Razón de Cobertura de Intereses refleja la capacidad del proponente de cumplir con sus 

obligaciones financieras. A mayor cobertura de intereses, menor es la probabilidad de que el 

proponente incumpla sus obligaciones financieras. La razón de cobertura de intereses indica el 

número de veces que las empresas pueden pagar intereses anuales con su utilidad operacional. 

NOTA 1: Para el cálculo de este indicador, en caso de que los Gastos de Intereses del 

proponente sea cero (0), el proponente será habilitado, toda vez que la empresa no presentaría 

obligaciones financieras. 

 

INDICADORES DE CAPACIDAD ORGANIZACIONAL: 

 

RENTABILIDAD DEL PATRIMONIO: UTILIDAD OPERACIONAL/ PATRIMONIO 

Este indicador determina la rentabilidad del patrimonio del proponente, es decir, la capacidad de 

generación de utilidad operacional por cada peso invertido en el patrimonio. A mayor rentabilidad 

sobre el patrimonio, mayor es la rentabilidad de los accionistas y mejor la capacidad 

organizacional del proponente. La rentabilidad del patrimonio al ser positivo indica que tan 

rentable fue el patrimonio de la empresa durante el año. 
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 RENTABILIDAD DEL ACTIVO: UTILIDAD OPERACIONAL / ACTIVO TOTAL 

 Este indicador determina la rentabilidad de los activos del proponente, es decir, la capacidad 
de generación de utilidad operacional por cada peso invertido en el activo. Este indicador al 
ser positivo muestra que, a mayor rentabilidad sobre activos, mayor es la rentabilidad del 
negocio y mejor la capacidad organizacional del proponente. De igual forma significa que por 
cada peso invertido en activo total, cuanto se genera en utilidad operacional. 

 De acuerdo a lo anterior, se establecerán los indicadores financieros teniendo en cuenta la 
información suministrada por la Superintendencia de Sociedades en el portal de información 
empresarial – PIE se podrá consultar de manera ágil, inmediata y gratuita, información básica 
en materia financiera y jurídica de las sociedades comerciales, empresas unipersonales y 
sucursales de sociedad extranjera, que reportan información a la Entidad. 

 
4.1. TAMAÑO DE LA MUESTRA 

Como resultado del análisis de la oferta respecto del mercado potencial para el objeto del 

presente proceso a contratar, de acuerdo con la información de la base de datos del 

REGISTRO UNICO EMPRESARIAL Y SOCIAL (RUES). 

Durante el presente estudio de sector se identificaron los oferentes cuyas características y/o 

perfil se ajusta para el cumplimiento del plan de necesidades.  

 

Para el análisis de los indicadores financieros se tuvieron en cuenta la base de datos de la 

súper intendencia de sociedades la cual ya fue actualizada a corte 31 de diciembre de 2024 

Se tomaron los datos allí existentes, para el presente sector se tuvieron en cuenta las 

siguientes actividades: 
 

Código 
CIIU 

Descripción 

9522 Mantenimiento y reparación de equipo doméstico y de jardinería  

 

Los siguientes indicadores fueron aplicados teniendo en cuenta la cuantía del proceso y los 

factores económicos del sector en el que se enmarca este proceso y tomando como referencia 

el Manual para determinar y verificar los requisitos habilitantes en los Procesos de Contratación 

(Colombia Compra Eficiente) que manifiesta que “Los indicadores de capacidad financiera 

buscan establecer unas condiciones mínimas que reflejan la salud financiera de los proponentes 

a través de su liquidez y endeudamiento. Estas condiciones muestran la aptitud del proponente 

para cumplir oportuna y cabalmente el objeto del contrato”. 

Para el cálculo de los indicadores se tomó una muestra de 168 empresas del Portal de 

Información Empresarial, y se procedió a calcular la mediana, menor valor, mayor valor y 

promedio, desviación estándar de cada una de las cuentas Activo Corriente, Total Activo, Total 

Pasivo, Pasivo Corriente, Patrimonio, Utilidad Operacional y Gastos Financieros a corte 31 de 

diciembre 2024. 

Teniendo en cuenta el análisis del sector y la información presentada por la superintendencia 

de sociedades, fue posible establecer los indicadores financieros del sector donde se enmarca 

el presente proceso así: 
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4.2. Análisis estadístico y aplicación de formula 

 
a. Formulas sugeridas. 

 
Las siguientes son las fórmulas estadísticas sugeridas para hallar el mejor indicador de 

mercado garantizando pluralidad y protección a los recursos de la entidad. 

 

 
 

b. Aplicación de formula y análisis 

 
Análisis de indicadores del RUP de los potenciales contratistas 

De acuerdo a lo previsto en el numeral 3 del artículo 2.2.1.1.1.5.3 del Decreto 1082 de 2015, los 

indicadores verificables de capacidad financiera son índice de liquidez, índice de endeudamiento 

y razón de cobertura de intereses y los indicadores de capacidad organizacional son Rentabilidad 

sobre el patrimonio y Rentabilidad sobre activos. 

 

Visto entonces lo anterior y teniendo como insumo principal el “MANUAL PARA DETERMINAR Y 

VERIFICAR LOS REQUISITOS HABILITANTES EN LOS PROCESOS DECONTRATACIÓN” M-

DVRHPC-05 expedido por Colombia Compra Eficiente. En el proceso de obtención de información 

financiera de las empresas, se logra identificar que los datos de índice de liquidez; nivel de 

endeudamiento y razón de cobertura de intereses; de los posibles contratistas no son uniformes, 

por lo que es procedente aplicar la fórmula de media aritmética y desviación estándar para 

determinar la dispersión de los datos y obtener el comportamiento normal del mercado y ajustar 

los indicadores con el objeto de buscar la pluralidad de oferentes. Consultas realizadas en el RUES 

(REGISTRO UNICO EMPRESARIAL Y SOCIAL). 
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 De acuerdo a lo anterior se determina lo siguiente: 
 

INDICADORES  MINIMO MAXIMO MEDIANA PROMEDIO DESVI ESTANDAR 

LIQUIDEZ 0,08 590,11 1,53 8,79 50,69902186 

ENDEUDAMIENTO 0,00 7,00 0,61 0,70 0,641823288 

RAZON DE COBERTURA DE 
INTERES 

-19,49 89,83 0,23 2,48 10,56867295 

 
 

  

INDICADORES CAPACIDAD 
ORGANIZACIONAL 

MINIMO MAXIMO MEDIANA PROMEDIO DESVI ESTANDAR 

RENTABILIDAD DEL 
PATRIMONIO 

-4,83 6,95 0,05 0,15 0,938275958 

RENTABILIDAD DEL ACTIVO -1,57 0,59 0,03 0,04 0,157301552 

 
 

Para determinar el indicador de liquidez se estableció el valor de la mediana de la muestra, al 

igual que para el indicador de endeudamiento se utilizó la mediana de la muestra, para el indicador 

de razón de cobertura de intereses, se utilizó el promedio de la muestra. 

 

Para los indicadores de la capacidad organizacional   rentabilidad del patrimonio y rentabilidad 

del activo se utilizó la mediana de la muestra.  

NOTA: Todos los datos financieros de las empresas utilizadas para la muestra del presente 

estudio fueron adquiridos a través de https://www.rues.org.co/, donde se procedió a la 

verificación del RUP de cada una de ellas verificando que a la fecha tuviesen vigente dicho 

registró público. 

Una vez calculados los Indicadores de capacidad financiera y organizacional; estos quedan 

establecidos de la siguiente manera para el presente proceso de Contratación: 

                  5.3. INDICADORES DE CAPACIDAD FINANCIERA (Artículo 2.2.1.1.1.5.3 DECRETO 1082 

DE 2015) 

 
  

NOMBRE DEL INDICADOR INDICE REQUERIDO 

Índice de liquidez Mayor o igual a 1,89 

Índice de endeudamiento Menor o igual a 0,55 

Razón de cobertura de interés Mayor o igual a 1,41 

 

Serán declaradas, que CUMPLEN FINANCIERAMENTE las propuestas que cumplan, los 

índices mínimos de los indicadores mencionados en la anterior tabla o tengan un índice superior. 

Cada indicador se evaluará por separado y utilizando las fórmulas indicadas en cada caso. 

 
Razón corriente: (liquidez) = activo corriente/ pasivo corriente. 

El índice de liquidez indica la capacidad que tiene el proponente para cumplir con sus 

obligaciones de corto plazo. 

 

https://www.rues.org.co/
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 Índice de endeudamiento = pasivo total / activo total. 

El índice de endeudamiento determina el grado de endeudamiento en la estructura de 

financiación del proponente. 

Razón de Cobertura de Intereses = utilidad operacional / gastos de intereses 

La razón de cobertura de intereses indica el número de veces que la utilidad operacional cubre 

los gastos financieros. 

Para el caso de los consorcios, uniones temporales y demás el método de evaluación será por 

porcentaje de participación tal y como se indica en la siguiente formula: 

Cada uno de los integrantes del oferente aporta al valor total de cada componente del indicador 

de acuerdo con su participación en la figura del oferente plural (unión temporal, consorcio o 

promesa de sociedad futura). 

 
 

 

En caso de que el proponente sea una Entidad Sin Ánimo de Lucro Pública, al considerarse 

que no tiene como propósito la consecución de beneficios económicos, su estabilidad y 

solvencia financiera están soportadas en el presupuesto general de la Nación, por tal razón su 

participación no pone en riesgo la eventual ejecución del contrato. En este orden de ideas, para 

este tipo de entidades, el indicador de razón de cobertura de intereses no se tendrá en cuenta 

para la verificación de los requisitos habilitantes financieros, calificándose como CUMPLE 

FINANCIERAMENTE. 
 

 

5.4. INDICADORES DE CAPACIDAD ORGANIZACIONAL (Artículo 2.2.1.1.1.5.3 

DECRETO 1082 DE 2015) 

 
El proponente debe cumplir con los siguientes indicadores con base en la información tomada 

en las mismas fuentes y en las condiciones descritas para la verificación de la capacidad 

financiera, aplicadas en la capacidad organizacional: 
 

NOMBRE DEL INDICADOR INDICE REQUERIDO 

Rentabilidad del patrimonio Mayor o igual a 0,04 

Rentabilidad del activo Mayor o igual a 0,03 

 

Serán declaradas, que CUMPLEN ORGANIZACIONALMENTE las propuestas que cumplan 

con los porcentajes mínimos o superiores de los indicadores mencionados en la anterior tabla. 
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Rentabilidad sobre el Patrimonio = utilidad operacional / patrimonio 

Determina la rentabilidad del patrimonio del proponente, es decir, la capacidad de generación 

de utilidad operacional por cada peso invertido en el patrimonio. 

Rentabilidad sobre Activos = utilidad operacional / activo total 

Determina la rentabilidad de los activos del proponente, es decir, la capacidad de generación 

de utilidad operacional por cada peso invertido en el activo. 

Para el caso de los consorcios, uniones temporales y demás el método de evaluación será por 

porcentaje de participación tal y como se indica en la siguiente formula: 

 

 Cada uno de los integrantes del oferente aporta al valor total de cada componente del indicador 

de acuerdo con su participación en la figura del oferente plural (unión temporal, consorcio o 

promesa de sociedad futura). 

 

La habilitación de cada proponente se determinará por el cumplimiento de cada uno de los 

indicadores organizacionales mencionados anteriormente. Cada indicador se evaluará por 

separado y utilizando las fórmulas indicadas en cada caso. 
 

5.5. NOTAS A LOS ASPECTOS FINANCIEROS OBJETOS DE VERIFICACION 

• En el evento en que el proponente sea un consorcio o unión temporal, su acreditación de 

la capacidad Financiera y de Organización será igual a la sumatoria de los valores 

individuales de los indicadores financieros descritos en los numerales anteriores. 

• La información financiera acreditada para el presente proceso corresponderá al año 2024, 

cuya inscripción, renovación o actualización debe encontrarse en firme a más tardar a la 

fecha establecida para la subsanación inicial en el cronograma del presente proceso. 

• El oferente debe cumplir con los indicadores de capacidad financiera y organizacional 

establecidos so pena de estar inmerso en causal de rechazo. 

• El oferente no puede superar los precios de referencia establecidos para cada lote ni 

superar el presupuesto oficial, so pena de estar inmerso en causal de rechazo. 

5.6. CALIFACIÓN OFERTA ECONÓMICA (OFERTA ECONÓMICA). 

El proponente deberá diligenciar la lista de precios dispuesto en la página web de Colombia 

Compra Eficiente, SECOP II, de acuerdo con el presente documento, el cual constituirá la 

oferta económica inicial. 
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LISTADO DE VALORES UNITARIOS: Corresponderá al proponente indicar el valor unitario 

de cada uno de los ítems requeridos por la Entidad. El valor unitario se entiende ofertado 

con todos los costos directos e indirectos necesarios.  

La presente pregunta define la selección del oferente de “menor valor”, por lo que la 

sumatoria de los ítems unitarios determina la comparación para determinarlo.   

El proponente NO podrá sobrepasar los valores unitarios previstos para cada uno de los 

ítems.  

En el evento de existir una diferencia entre la unidad de medida prevista en la plataforma 

SECOPII y el anexo técnico, prevalece en todo caso lo consignado en el documento anexo 

técnico, teniendo en cuenta que algunas veces la plataforma SECOPII no dispone de todas 

las unidades de medidas requeridas por la Entidad. 

La oferta se presentará directamente por medio de la plataforma SECOP II, por lo que 

cualquier documento anexo en el que se haga mención a la oferta económica se entenderá 

como NO presentado. 

5.7. MÉTODO DE CALIFICACIÓN DE LA OFERTA ECONÓMICA 

El proponente deberá diligenciar la lista de precios dispuesto en la página web de Colombia 

Compra Eficiente, SECOP II, de acuerdo con el presente documento, el cual constituirá la 

oferta económica inicial. 

5.8. LISTA DE PRECIOS (OFERTA ECONÓMICA). 

VALOR TOTAL DE LA LISTA DE PRECIOS (OFERTA ECONÓMICA) - Este valor debe ser 

igual o inferior al valor total del presupuesto para el proceso de contratación. 

Para la presentación de la Lista de Precios (Oferta Económica) se deberá tener en cuenta 

lo siguiente: 

La propuesta se entiende presentada en pesos colombianos. 

El proponente deberá ofertar la totalidad de los bienes, con el lleno de los requisitos técnicos, 

para poder tener en cuenta su propuesta, no se aceptarán ofertas con ítems con valor de 

cero (0), en caso de no ofertar algún ítem u ofertarlo con valor (0) la oferta será 

RECHAZADA.  

El valor debe incluir la totalidad de los costos directos o indirectos y demás inherentes a la 

ejecución del contrato y por ningún motivo se considerarán costos adicionales. 

En caso de no discriminar todos los costos directos e indirectos, o no expresar que éstos se 

encuentran incluidos en el valor de la propuesta, los mismos se entenderán comprendidos 

en dicho valor. 

Se deberá incluir en el valor de la oferta, el IVA de los bienes y/o servicios ofertados y todos 

los impuestos a que haya lugar conforme a las normas tributarias vigentes. Si el proponente 

no discrimina el impuesto al valor agregado (IVA) u otro impuesto y la adquisición o servicio 
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 causa dicho impuesto, EL CLUB MILITAR lo considerará INCLUIDO en el valor total de la 

oferta y así lo aceptará el proponente. (Determinar conforme si aplica o no el IVA) 

El proponente debe proyectar el valor de la oferta por el tiempo de ejecución del contrato 

respectivo de forma responsable y previendo la totalidad de factores que integran los costos 

y gastos que se puedan generar a lo largo de la ejecución del contrato.  

Serán de la exclusiva responsabilidad del proponente, los errores u omisiones en que incurra 

al indicar los costos y valores totales en su propuesta debiendo asumir los mayores costos 

o pérdidas que se deriven de dichos errores u omisiones. 

Corrección Aritmética: Los errores de tipo aritmético que sean cometidos por el 

PROPONENTE en su OFERTA ECONÓMICA serán corregidos por la entidad y éste será el 

valor que tomará la entidad para efectos de la OFERTA. La corrección la realizará la entidad 

en el momento de la verificación y evaluación de las propuestas. Por error aritmético, se 

entiende aquel en que incurre el proponente cuando realiza una indebida operación 

matemática, pero con la certeza de las cantidades, requerimientos y valores. Las 

correcciones efectuadas a las OFERTAS de los proponentes, según el procedimiento 

anterior, serán de forzosa aceptación para éstos.  

Son de cargo del adjudicatario el pago de los derechos, impuestos, tasas y otros conceptos 

que genere el contrato.  

En caso de que el valor de la propuesta supere el del presupuesto oficial destinado para la 

presente contratación (o los valores unitarios), la propuesta será RECHAZADA.  

En caso de que el valor de la propuesta supere el del presupuesto oficial destinado para la 

presente contratación; así como también el precio unitario de referencia por cada ítem, la 

propuesta será RECHAZADA.  

En el evento en que en la lista de precios (oferta económica) existan errores y/o 

modificaciones en la descripción de los ítems, en el código respectivo, en la unidad y/o en 

la cantidad correspondiente, se entenderá que el proponente acoge en su integridad la 

descripción, codificación, unidades y/o cantidades establecidas en la lista de precios (oferta 

económica).  

El diligenciamiento de la lista de precios en el SECOP II, se entenderá como la manifestación 

de aceptación de las condiciones técnicas mínimas de la oferta.  

El Proponente en caso de ser responsable del IVA deberá ofertar sus respectivos valores 

incluyendo la tarifa que corresponda tributariamente, por cual se entiende que el valor 

ofertado incluye todos los impuestos que haya a lugar. 

Corrección Aritmética: Los errores de tipo aritmético que sean cometidos por el 

PROPONENTE en su OFERTA ECONÓMICA serán corregidos por la entidad y éste será el 

valor que tomará la entidad para efectos de la OFERTA. La corrección la realizará la entidad 

en el momento de la verificación y evaluación de las propuestas. Por error aritmético, se 

entiende aquel en que incurre el proponente cuando realiza una indebida operación 

matemática, pero con la certeza de las cantidades, requerimientos y valores. Las 

correcciones efectuadas a las OFERTAS de los proponentes, según el procedimiento 
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 anterior, serán de forzosa aceptación para éstos.  

Son de cargo del adjudicatario el pago de los derechos, impuestos, tasas y otros conceptos 

que genere el contrato.  

En caso de que el valor de la propuesta supere el del presupuesto oficial destinado para la 

presente contratación (o los valores unitarios), la propuesta será RECHAZADA.  

En caso de que el valor de la propuesta supere el del presupuesto oficial destinado para la 

presente contratación; así como también el precio unitario de referencia por cada ítem, la 

propuesta será RECHAZADA.  

En el evento en que en la lista de precios (oferta económica) existan errores y/o 

modificaciones en la descripción de los ítems, en el código respectivo, en la unidad y/o en 

la cantidad correspondiente, se entenderá que el proponente acoge en su integridad la 

descripción, codificación, unidades y/o cantidades establecidas en la lista de precios (oferta 

económica).  

El diligenciamiento de la lista de precios en el SECOP II, se entenderá como la manifestación 

de aceptación de las condiciones técnicas mínimas de la oferta.  

El Proponente en caso de ser responsable del IVA deberá ofertar sus respectivos valores 

incluyendo la tarifa que corresponda tributariamente, por cual se entiende que el valor 

ofertado incluye todos los impuestos que haya a lugar. 

 

 

PS. JUAN CARLOS LEIVA PAEZ 
Comité económico estructurador 


