CENTRO DE COMERCIO

REPORTE MENSUAL DEL DOCENTE

TOTAL HORAS ACTIVIDADES DE FORMACION PROFESIONAL Y OTRAS

1. INFORMACION DE CURSOS 152.0
2. OTROS: CAPACITACIONES - EVENTOS -SEMINARIOS - DISEROS 0.0
3. SERVICIOS TECNOLGGICOS 00
4 PLANES O INICIATIVAS DE NEGOCIOS 0.0
5 OTRAS ACTVIDAOES 00
TOTA HORAS MES 152,0

10 Eventualidades. 11. Capacitacion de equipos Lécnicos. 12 Caracterizacién Ocupacional. 13. Mapa funcional. 14 Elaboracidn de normas de competencia labg

1. INFORMACION DE CURSOS :g;‘:_?s:s‘: John Jairo Cortés Tobén 71.657.311
DIAS DEDICADOS A FORMACION (ingrese disriaments el nGmero de horas 8 formacitn)
TIPO DE NOMBRE DEL CURSO O]  COMPETENCIA MES DE FEBRERQ
No.DEFICHA | £oRuMACION ESPECIALIDAD DESARROLLADA
12| s |a|s|e|7 |80 0|19|s2|1a|sa]as]|16|17|18|19]| 20|20 |22|23|24)25| 26|27 |28)| 28|32
Razonar cuantitativamente
frente a situaciones
susceptibles de ser
2042896 TITULADA lgcmcceuuesom abordadas de manera 40 [ 40| 40| 40 40 | 40| 40| 40| 40 40| 40| 40| 40 | 40 40| 48| 4n | 40| 48
MERCIAL
matemética en contextos
laborales, sociales y
personales.
Coordinar la accién de ventas
' TECNOLOGIA EN de acuerdo con los objetivos 4 4 4, 4
1692264 TITULADA  (5ceCCiON DE VENTAS |de venta y el pan de 40| 40| 40| 40 40 [ 40] 40| 40| 40 40| 40| ap| 4p | 40 0| 40| 48 | 48| 48
mercadeo.
TOTAL
TIPO DE FORMACION: TI: titulada - CO: C {no incluye virlualidad) VI: Virtual
2. OTROS: CAPACITAGIONES - EVENTOS- SEMNINARIOS - DISENOS T 1T T 1T 1T 1T 1T 1T 1T 1T 1T 1 1 1T 1 1 1 1 1T 71T 17 T T T T T T T 1
NOMBRE DE LA ACCION DESCRIPCION AREA DE FORMACION DIAS DEDICADOS A CAPACITACIONES - EVENTOS - SEMINARIOS - DISENCS
DESARROLLADA 15 | 16 | 17 [ 18 [ 19 [ 20 [ 21 [ 22 [ 23 | 24 [ 25 [ 26 [ 27 [ 28 [ 29 30 1 2] 3] 4a]s[e]z 8] e [0fls]12]13
TOTAL HORAS DEDICADAS A CAPALITACIONES -
3. SERVICIOS TECNOLOGICOS
N NOMBRE O RAZON DIAS DEDICADOS A SERVICIOS TECNOLOGICOS
NIT O CEDULA NOMBRE DEL GERENTE
SOCIAL 15 [ 16 [ 17 [ 18 [ 19 [ 20 | 21 [ 22 [ 23 [ 24 [ 25 [26 [27 [28[ 29| T3] 4 [ 2] 3 [ 4 ]s[e 7 [e[9 [to]anl12]13
I N N AN I NN N AN A N | 1T T 1 1 1 & r £ 1 1}
T 1T 1T T 1T 1T 71T T T ¥ T 17T T 1T T 7 1T 1 T 7 7 [ T T
OTAL HORAS DEDICAL
4. PLANES O INICIATIVAS DE NEGOCIO
DIAS DEDICADOS A PLANES O INICIATIVAS DE NEGOCIO
NOMBRE DEL PLAN O INICIATIVA NOMBRE DEL EMPLEADOR
15 | 18 | 17 |18 | 18 [ 20 [ 21 [ 22 [ 23 [ 24 [ 25 [ 28 zw]zu 28] [30[ 12T 3T aTs5Te6[7[8] e [10]11]12]1
| [ sy N (N (SO [ e [l | N I [ s e e [ e ] o (el () e (I |
NS A N N N N NS AN AN AN NN N (N AN N (N N N (N NN N (N (N N (N |
TOTAL HORAS DEDICAL
I | I I T T T T T 1T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T T 1
5. OTRAS ACTIVIDADES
DIAS DEDICADOS A OTRAS ACTIVIDADES
. ACTIVIDAD RIPCION DE LA ACTIVIDAD
HO- ACTIVIO DESCRIPCIO 8|9 |10 |11 |12[13|14]15| 16|17 18] 19
TGTAL HORAS D
L 2 alumnas 2. Prepa on de sesiones. 3. 1. 4. en comités de evaluacién de alumnos. 5. Atencién de alumnos fuera de

progs . 7. Puntas de atencidn empresariales. 8, Accione
cuiturates, 17, Actiid:

1B. Guas educativas, 19.1

Ob——

Firma del Coordinador

Aval del Coordinador
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TIEMPO ACT. APOYO A LA FORMACION

INSTRUCTOR:  JOHN JAIRO CORTES TOBON

CENTRO DE

FORMACION: CENTRO DE CCMERCIO

FECHA INICIAL: 04/02/2020 00000

FECHA FINAL:

29/02/2020 23:59:59

ACTIVIDADES ACADEMICAS

FICHA
DE APRENDIZAJE:

- COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE.

* CCMPETENCIA DE APRENDIZAJE.

+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE!

+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

1692264 - DIRECCION DE VENTAS

ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON
LOS OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTANDARES
ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y
AURITIVA

CONTABILIZAR LOS RECURSOS DE OPERACION,
INVERSION Y FINANCIACION DE ACUERDO CON LAS
NORMAS Y POLITICAS ORGANIZACIONALES

COCRDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

DETERMINAR OPCRTUNIDADES DE MERCADO DE
ACUERDO CON LAS TENDENCIAS DEL ENTORNO Y LOS

OBJETIVOS DE LA EMPRESA
S S S RESULTADOS DE APRENOIZAJE 9406 : i
DESCULRIR TESNICAMENTE DEAS PARA PRODUCTOS O SERVICIOS.
22702720 10:12 PM Page ol §

+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE

+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO ¥ CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

REALIZAR EVENTOS DE COMUNICACION DE MERCADEO.
TENIENDO EN CUENTA LAS CARACTERISTICAS ¥
NECESIDADES OE LOS CLIENTES.

+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA
HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 75.70
FICHA 2042896 - ASESORIA COMERCIAL

DE APRENDIZAJE:

+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

|

|- COMPETENCIA DE APRENDIZAJE

+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE

APLICACION DE CONOCIMIENTQS DE LAS CIENCIAS
NATURALES DE ACUERDO CON SITUACIONES DEL
CONTEXTO PRODUCTIVO ¥ SOCIAL,

APLICAR PRACTICAS DE PROTECCION AMBIENTAL,
SEGURIDAD Y SALUD EN EL TRABAJO DE ACUERDO CON
LAS POLITICAS ORGANIZACIONALES ¥ LA

DESARROLLAR PROCESOS OE COMUNICACION EFICACES
Y EFECTIVOS, TENIENDO EN CUENTA SITUACIONES DE
ORDEN SOCIAL, PERSCNAL Y PRODUCTIVO

Ejercar derechos fundamentales del Irabajo en 6l marca de la

constitycién politica y los convenios INternacionales.

220270 10 12 PV
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+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE

+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE

+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE

+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE

+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE"

+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

ESTRUCTURAA LA FUERZA DE VENTAS CON BASE EN LOS
CBJETIVOS Y METAS OE VENTAS

EVALUAR ACCIONES Y RESULTADCS DE MERCADEQ
SEGUN OBJETIVOS Y METAS DE LA EMPRESA

GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA
SEGUN ESTRATEGIAS OE EXHIBICION

MECIR LA EFECTIVIDAD DEL CANAL CE ACUERDO CON LAS
METAS CE VENTAS

NEGOZIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN

CONDICIONES DEL MERCADO ¥ POLITICAS DE LA
EMPRESA. [
PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADED QUE RESPONDAN A [

LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES YA |
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA

PRODUCIR TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y
ORAL

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO
CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL.

PROPONER ALTERNATIVAS DE SOLUCION QUE
CONTRIBUYAN AL LOGRQ DE LOS OBJETIVOS DE ACUERDO
CON EL NIVEL DE IMPORTANCIA Y

|
|
i
J
|

22102120 1012 PM
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+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE

+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE.

+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE,

+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE

Enngue Low Murra-Interacluar en el conlexio productvo y socal
de acuerdo can principios dhicos para la conslrucoon de una
cultura de paz

GENERAR HABITOS SALUDABLES DE VIDA MEDIANTE LA
APLICACION DE PROGRAMAS DE ACTIVIDAD FISICA EN LOS
CONTEXTOS PRODUCTIVOS Y SOCIALES.

Gestionar precesos propics de |a cultura emprendedora y
empresanal de acuerdo con @i perfil persanal y los requerimiantos
de los contextos productivo y social

INTERACTUAR EN LENGUA INGLESA OE FORMA ORAL Y
ESCRITA DENTRO DE CONTEXTOS SOCIALES Y LABORALES
SEGUN LOS CRITERIOS ESTABLECIDOS POR

MONITOREAR AL CLIENTE DE ACUERDO CON
METODOLOGIAS DE EVALUACION Y SEGUIMIENTO

PROSPECTAR CLIENTES DE ACUEROO CON LOS
SEGMENTOS OBJETIVO Y ESTRATEGIA DE VENTAS

- s s —— e
V SELECCIOMAR LOS CRITERIOS PARA LA

e Pt 2k e e o AT

——
et i B s i emd
CLENTES POTE ES DE ACUERDO CON SEGMENTO OE

MERCADQ 48r

2 PROEPECTAR CLIENTES PCTENGIALES SEGUN EL PROCUGTO O SERVICID DE LA ORGANIZACION ' 1h

Razonar frenta a 5 de
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  ser de manera an laboraies
soCiales y parsonales
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE da Ap & da & 5
2200220 10112 PM Pagadol 5
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* COMPETENCIA OE APRENDIZAE:  RESULTADCS DE APRENDIZAJE ETAPE PRACTICH

+ COMPETE APRENOZAE  CTZAR HERFAMENTAS WFORMATICES DE ROUEADG
“ Bon e - T CON LAS NECESIDADES UE WANES0 DE INFOEUACIMN.

VENDER PRODUCTOS ¥ SERVICIDS DE ATUERDOD TONWLAS
+ COMPETENCIA UE APRENDIZAJE.  NECESICADES DEL CLEENTE ¥ DBETWUS COMERTALES.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA - remn

TOTAL HORAS ACTIVIDADES ACADEMICAS: 15170

EVENTOS DE DIVULGACION TECNOLOGICA - EOT's

T - - - e e rP—y—
Bi:> FELE CI0 FEC Y VEN

TOTAL TIEWPO EOT 5: ow

ACTIVIDADES ADICIONALES

1 5 FECHA M oy 9 B s C a

TOTAL ACTIVIDADES ADICIONALES:  ©.00
INSTRUCTOR: JOHN JAIRO CORTES TOSCN

CENTRO DE W—
FORMACION: CENTRO OE COMERCIO de

2022015°2PM Fage 5o 5
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