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PROCESO GESTION DEL TALENTO
HUMANO FORMATO INFORME MENSUAL
EJECUCION CONTRACTUAL

Apartado, 24 de Julio de 2020

Senora

Luz Elena Patifio Orozco

SUPERVISORA CONTRATO No. CO1.PCCNTR.1367938
Coordinadora Académica

Complejo Tecnolbgico Agroindustrial, Pecuario y Turistico Apartado-Antioquia
Ciudad

Asunto: Informe mensual de ejecucion
contractual Mes Julio de 2020

Referencia: CO1.PCCNTR.1367938

Martin Emilio Vega Londofo, identificado con la cédula de ciudadania No.
71682478 de Medellin, en mi calidad de Contratista del SENA, en Complejo
Tecnologico Agroindustrial, Pecuario y Turistico , en cumplimiento del Contrato de
Prestacién de Servicios de la referencia, a continuacién presento el Informe de
actividades realizadas en el mes objeto de cobro.

Valor y forma de Pago: EL VALOR TOTAL DEL PRESENTE CONTRATO ASCIENDE A
LA SUMA DE TREINTA Y SIETE MILLONES DOSCIENTOS CINCUENTA Y SEIS
MIL QUINIENTOS TREINTA Y TRES COP( $37.256.533) ESTA SUMA SERA
PAGADA POR EL SENA AL CONTRATISTA DE LA SIGUIENTE MANERA: A) UN
PRIMER PAGO POR VALOR DE UN MILLON SETESCIENTOS SESENTA Y DOS MIL
CIENTO TREINTA Y TRES COP($ 1.762.133)CORRESPONDIENTE AL MES DE
FEBRERO DE 2020.B)NUEVE(9)PAGOS IGUALES POR VALOR DE TRES
MILLONES SETESCIENTOS SETENTA Y SEIS MIL COP(3.776.000)CADA UNO
CORRESPONDIENTE A LOS MESES DE JULIO A NOVIEMBRE DE 2020.C)UN
ULTIMO PAGO POR EL VALOR DE UN MILLONQUINIENTOSDIEZ MIL
CUATROCIENTOS COP ($1.510.400)CORRESPONDIENTES AL MES DE
DICIEMBRE DE 2020
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Plazo: Sera hasta el 12 de diciembre de 2020.

OBJETO:

PRESTAR SERVICIOS PROFESIONALES DE CARACTER TEMPORAL COMO
INSTRUCTOR DE EMPRENDIMIENTO Y APOYO A LA GESTION
EMPRENDIMIENTO RURAL, EN EL MARCO DE LOS LINEAMIENTOS DEL
PROGRAMA SENA EMPRENDE RURAL SER

DEL

CLAUSULA: OBLIGACIONES DEL CONTRATISTA

Participar en la planeacién
de los procesos formativos
del acuerdo a lo establecido
en los lineamientos
entregados por la
Coordinacion nacional de
emprendimiento

Sistema Integrado de
Gestion de la Calidad
del SENA.

ID FICHA: 2073077
FICHA: 2074963
FICHA:2097196
FICHA:2073338
FICHA:2089222
FICHA:2085770
FICHA:2111692
FICHA:2115293
FICHA:2128271
FICHA:2150595

FICHA:2142853

No Obligaciones Acciones realizadas Evidencias

1 Realizar seguimiento a| Formato planilla
las acciones o| de asistencia gd-f-
programas de | 014 vo1.
formacion mediante la| |
implementaciéon  del guia o de
ciclo (PHVA) al?r?ndlza]e
establecido  en el | ¢0dig0: f004-p006-

gfpi

Proyecto
Formativo

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica

GTH-F-062



@
SENA

N

siqa

Realizar alistamiento de la
formacion, en la formulaciéon
de los proyectos formativos
con caracter empresarial,
usando tecnologias
adecuadas y adaptadas a las
condiciones locales, en aras
de su sostenibilidad, la
generacion de ingresos y
empleo, en articulacién con
los instructores técnicos ;
debidamente costeados y con
actividades definidas en el
marco del uso de estrategias
didacticas bajo la filosofia de
aprender haciendo;
priorizando el uso de los
materiales de formacion

Planeacion y
sistematizacion de los
programas de

Formacién Matricula
de los Programas de
Formacion a
desarrollar.

ID FICHA: 2073077
FICHA: 2074963
FICHA:2097196
FICHA:2073338
FICHA:2089222
FICHA:2085770
FICHA:2111692
FICHA:2115293
FICHA:2128271
FICHA:2150595

FICHA:2142853

PROGRAMA SER.

EMPRENDEDOR EN
COMERCIALIZACION
DE PRODUCTOS Y

SERVICIOS
RURALES
Listados de
asistencia version
gd-f-o14 vou1.
ID

FICHA:2073077

FICHA:2074963
FICHA:2097196
FICHA:2073338
FICHA:2089222
FICHA:2085770
FICHA:2111692
FICHA:2115293
FICHA:2128271
FICHA:2150
595

FICHA:2142853

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica
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3 Impartir Formacion | Formato planilla
Profesional Integral | de asistencia gd-f-
haciendo uso de la| 014 vou1.
estrategia pedagogica i

« Ny guia de
de “formacion por o
» aprendizaje
proyectos para : dizo: f 6
formacién de acuerdo C(f) 180: 1004-pO06-
al procedimiento de 1Pt
calidad del programa | proyecto
ser dentro del proceso | Formativo
“Gestion del
Ejecutar las acciones de| Emprendimiento y
formacion haciendo uso dela| Empresarismo”.
estrategia pedago6gica de
"formacién por proyectos", | [P FICHA:2073077
de  acuerdo a  los| = pgopa; 2074963
procedimientos y
lineamientos establecidos FICHA:2097196
por direcciébn de formacién
. . FICHA:2073338
profesional integral
FICHA:2089222
FICHA:2085770
FICHA:2111692
FICHA:2115293
FICHA:2128271
FICHA:2150595
FICHA:2142853
4 | Reportar y sistematizar las| Gestionar la | Plataforma  Sofia
actividades, acciones y | informacion. plus, Diagrama del
resultados realizadas en el| Académica y | instructor,
marco del objeto contractual, | administrativa Informe Sofiaplus,
en los diferentes sistemas, | requerida del proceso | Geosena y
plataformas y formatos de formacién en la | pantallazo de
establecidos por el SENA | plataforma Sofia plus

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica
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para el seguimiento de la
informacién, tales como
SOFIA plus, GEOSENA y
otros dispuestos
temporalmente  para el
seguimiento de actividades
especificas, entregando
informe al supervisor del
contrato y al profesional de
apoyo misional del programa
SER de su centro de
formacién o quien cumpla
sus funciones

y la plataforma

Geosena

Unidad
productiva.

articulacion con el
instructor  técnico  crear
unidad productiva rural
sostenible resultado de la
ejecucion del respectivo
programa de formacion en
las lineas de
emprendimiento:

“autoconsumo y negocios
rurales” de la fase I del

programa SER

En

Crear wuna unidad
productiva por cada
grupo de formacion en
la plataforma de Sofia
Plus.

Registro de
unidades
productivas en
Sofia Plus, linea
base.

Programar y reportar a su
supervisor de contrato, con
una antelacion minima de
una semana los ambientes de
aprendizaje y  unidades
productivas a visitar, de
manera que se autorice por
escrito su movilizacion previa
a la salida, en el marco de su
objeto contractual

Diligenciar el formato
tnico de transporte
programa SER donde
se programan las
visitas del mes a los
diferentes programas
de formacion y se
autorice por escrito su
movilizacion

Formato tnico de
transporte
programa SER,
reposa en el drive
del programa

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica
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7 | Apoyar la realizacion del| Realizar diagnostico
diagnostico final, | inicial, Diagnoéstico inicial
georreferenciacion y | georreferenciacion y | de cada formacion
caracterizacion de las| caracterizacion delas |y matriz de
unidades productivas | unidades productivas | unidades
creadas, en el marco de las| creadas en | productivas
acciones de formacion de la| Acompanamiento creadas.

Fase I del programa SER con el instructor
técnico.

8 | Apoyar la realizacion de | Realizar el diagndstico | Diagnoéstico  final
diagnoéstico final a las | final a las unidades | de cada unidad
unidades productivas que | productivas. productiva.
participan en las acciones de
formacién para el
fortalecimiento
correspondiente a la fase 11
del programa SER, cada vez
que una unidad participe en
una formacion

9 Participar en los| *Formato planilla

programas y | de asistencia GD-
actividades F-o014 Vou.
rogramadas por el | *Formato en Excel
Apoyar al programa SER en pros p .
. ., . . programa SER en | de herramienta
la ejecucion de actividades ., . .
, . relacion con | diagnostica,
estratégicas tales como: ..
. . Fortalecimiento plegable
acompainamiento a unidades| =, . .,
. .. técnico, programacion de
productivas participantes en - . .
C e . acompanamiento  a | eventos, portafolio
eventos de comercializacion, i ) U
., . unidades productivas | de servicios.
gestion empresarial y ..
. . . participantes en
financiera cuando serequiera
eventos de
comercializacién y
gestion empresarial y
financiera cuando se
requiera

10 | Formular y gestionar en | Implementacion  del | Proyecto

articulaciéon con el instructor | Modelo CANVAS enla | Formulado e

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica
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técnico y el emprendedor el
modelo de negocios CANVAS
que se encuentra inmerso en
la estructura integrada de
seguimiento como entregable
del proceso formativo en la
creacion de la unidad
productiva

formulaciéon y
orientacion de los
proyectos formativos

como entregable del
proceso formativo en
la creacion de la
unidad productiva

implementado
Bajo el Modelo
CANVAS.

11

Participar en las jornadas de
actualizacion y transferencia
tecnolbgica convocadas por el
Apoyo misional de centro
SER y/o por la coordinacion
del programa SER, para su
implementaciéon en las
acciones del mismo

Realizar transferencia
tecnolégica de las
jornadas de
Transferencia
realizadas por el lider
del programa y/o por
la coordinacion del
programa SER de la
Direccion General.

*Formato planilla
de asistencia GD-
F-014 Voa2.

*Registro
fotografico

12

Apoyar la identificacién vy
sistematizacién los casos
exitosos de unidades
productivas rurales

Identificar unidades
productivas exitosas y
con produccién activa
que sean un ejemplo
de éxito

Formato
Herramienta
diagnostico

13

fuentes de
financiacion disponibles,
formular los planes de
negocios y/o instrumentos
para aplicar a las diversas
fuentes, y acompaiar en la
postulaciéon a las
convocatorias a por lo menos
5 unidades productivas

Identificar

Gestionar fuentes de
financiacion para las
unidades productivas
a cargo con base a los
planes de negocio
formulados y/o
instrumentos para
Aplicar a las
convocatorias.

*Certificado e
Inscripcion en
convocatorias.
*Proyecto
Formulado e
implementado

bajo el Modelo
CANVAS

A continuacion relaciono los desplazamientos que realicé previo a la presentacion
de este informe. Una vez finalizado cada desplazamiento presenté al ordenador del

gasto el informe en el Formato Informe Legalizacion Desplazamiento Contratista

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica
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GTH-F-087, en el que se describieron las actividades desarrolladas y los resultados
de cada desplazamiento. Cada informe cuenta con el visto bueno del Supervisor.
Se lista a continuacion el soporte de la legalizacion de los desplazamientos
realizados, los cuales forman parte integral del presente informe de ejecucion
contractual.

FECHAS DE
ITEM Cl)\llgDDEENL[')AE LUGAR DE DESPLAZAMIENTOS
VIAJE DESPLAZAMIENTO INICIO FINALIZACION

Nota 1: Por cada desplazamiento que haya realizado el contratista, adjuntara el
respectivo informe que la soporte. En caso de haber realizado el desplazamiento en
fecha posterior a la presentacion del informe de ejecucion contractual, debera
reportarlo en el siguiente informe de ejecucién contractual.

Para el tramite de la cuenta me permito adjuntar: Documentos enunciados como
evidencias del cumplimiento de las obligaciones contractuales y los
desplazamientos realizados y el No. de la planilla 45147229, ARUS PILA MES DE
junio (Decreto Ley 2106 de 2019 — “Decreto Ley Antitramites”)

Evidencias en () folios

Cordialmente,

Martin Emilio Vega Londofio
Contratista

C.C. No. 71682478

Recibi a satisfaccion:

Luz Elena Patifio Orozco

Supervisora del Contrato CO1.PCCNTR.1367938 del afio 2020
Coordinadora Académica

GTH-F-062



TIEMPO ACT. APOYO A LA FORMACION

INSTRUCTOR: MARTIN EMILIO VEGA LONDONO

CENTRODE  COMPLEJO TECNOLOGICO AGROINDUSTRIAL, PECUARIO Y
FORMACION:  TURISTICO

FECHA INICIAL: 01/07/2020 00:00:00
FECHA FINAL: 31/07/2020 23:59:59

ACTIVIDADES ACADEMICAS

FICHA 2150595 - EMPRENDEDOR EN ELABORACION DE ACCESORIOS
DE APRENDIZAJE: ARTESANALES CON RECURSOS NATURALES DE LA REGION

Elaborar presupuestos de acuerdo con metodologia y guia
técnica

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

01ELABORAR LOS COMPONENTES DEL PLAN DE AHORRO PERSONAL Y COLECTIVO DE ACUERDO CON LOS PRINCIPIOS DE LA
EDUCACION FINANCIERA Y PRESUPUESTOS.

03PRESENTAR MODELOS DE ORGANIZACION EMPRESARIAL SEGUN LA NORMATIVIDAD VIGENTE E INTERESES DE LA UNIDAD
PRODUCTIVA.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

04PROPONER IDEAS INNOVADORAS EN EL CONTEXTO DEL EMPRENDIMIENTO SEGUN OPORTUNIDADES DE LA REGION Y EL

FORMULAR PROYECTOS DE PRODUCCION
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: BIOTECNOLOGICA VEGETAL DE ACUERDO CON
REOUERIMIENTOS DEL CLIENTE.
RESULTADOS DE APRENDIZAJE

01 PARTICIPAR EN LA CONSTRUCCION DE LOS COMPONENTES DE MERCADO, TECNICO, ORGANIZACIONAL, LEGAL Y FINANCIERO
DE LA UNIDAD PRODUCTIVA, SEGUN EL PROYECTO DE LA EMPRESA.

03 REVISAR LA VIABILIDAD DE LA UNIDAD PRODUCTIVA SEGUN INDICADORES DEL PROYECTO EMPRESARIAL.

PROYECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERIMIENTO

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: TECNICO

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 40,00

12/07/20 05:14 PM Page 1 of 10



FICHA 2115293 - EMPRENDEDOR EN COSECHA, POSTCOSECHA'Y
DE APRENDIZAJE: COMERCIALIZACION DE CULTIVOS AGRICOLAS

COORDINAR PROYECTOS DE ACUERDO CON LOS PLANES
Y PROGRAMAS ESTABLECIDOS POR LA EMPRESA

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

IDENTIFICAR LOS PRODUCTOS O SERVICIOS PARA LA IMPLEMENTACION DE LA UNIDAD PRODUCTIVA, SEGUN DIAGNOSTICO DEL
ENTORNO Y LAS NECESIDADES DEL MERCADO.

REGISTRAR LA INFORMACION DE LAS ACTIVIDADES PARA LA CREACION DE UNIDADES PRODUCTIVAS, SEGUN LOS
PROCEDIMIENTOS DE LA EMPRESA.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

REVISAR LA VIABILIDAD DE LA UNIDAD PRODUCTIVA SEGUN INDICADORES DEL PROYECTO EMPRESARIAL.

PROYECTAR LA PRODUCCION AGRICOLA REQUERIDA
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  APLICANDO TECNICAS PARA EL MANEJO DE LA
AGRICULTURA DE PRECISION.

REALIZAR NEGQCIACION CON LOS PROVEEDORES Y
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  CLIENTES, SEGUN LOS OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS
ESTABLECIDAS POR LA ORGANIZACION.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 24,00

FICHA 2128271 - MERCADEO Y VENTAS
DE APRENDIZAJE:

IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ANALIZAR EL COMPORTAMIENTO DE COMPRA DE CLIENTES Y CONSUMIDORES SEGUNTIPO Y COBERTURA DEL MERCADO PARA
LA TOMA DE DECISIONES, APLICANDOTECNICAS DE ESTUDIOS DE COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR DE ACUERDO CONLAS
VARIABLES DE INFLUENCIA EN EL MOMENTO DE LA COMPRA

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

12/07/20 05:14 PM Page 2 of 10



DEFINIR EL PLAN DE ACCION PARA DIFERENTES TIPOS DE MERCADOS DE ACUERDOCON LA COBERTURA DE MERCADO, LAS
ESTRATEGIAS DE MERCADEO DE LASDIFERENTES AREAS, TIPOS DE FORMATOS O UNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO
LASMETODOLOGIAS PARA SU ELABORACION CON EL APOYO DE SOFTWARE A PARTIR DELOS OBJETIVOS Y RECURSOS DE LA

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION
DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 26,00

FICHA 2073338 - EMPRENDEDOR EN PRODUCCION DE ESPECIES
DE APRENDIZAJE: PISCICOLAS.

ESTABLECER LA ESPECIE ACUICOLA APLICANDO LAS
BUENAS PRACTICAS

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

27060100201 - PREPARAR EL AMBIENTE DE CULTIVO DE ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DE LA ESPECIE Y DEL SISTEMA DE
PRODUCCION

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

27060100202 - SEMBRAR PECES APLICANDO LOS PROTOCOLOS ESTABLECIDOS.

27060100203 - VERIFICAR LOS PROCESOS DE PREPARACION Y SIEMBRA DE ALEVINOS APLICANDO CRITERIOS TECNICOS

27060100204 - IMPLEMENTAR ACCIONES CORRECTIVAS EN LOS PROCESOS DE PREPARACION Y SIEMBRA DE ACUERDO CON
RECOMENDACIONES TECNICAS

MANTENER EL CULTIVO ACUICOLA DE ACUERDO CON
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: METODOLOGIAS Y CRITERIOS TECNICOS DE PRODUCCION

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

27060100301 - ELABORAR PLAN DE MANEJO DEL CULTIVO DE ACUERDO CON INDICACIONES TECNICAS Y MEDIDAS DE
BIOSEGURIDAD

27060100302 - ALIMENTAR EL CULTIVO TENIENDO EN CUENTA RECOMENDACIONES TECNICAS

27060100303 - MONITOREAR EL MANEJO DEL CULTIVO DE ACUERDO CON EL PLAN ESTABLECIDO E INDICACIONES DE PROCESO

12/07/20 05:14 PM Page 3 of 10



27060100304 - APLICAR MEDIDAS SANITARIAS Y DE BIENESTAR ANIMAL TENIENDO EN CUENTA LAS RECOMENDACIONES
TECNICAS Y NORMATIVA.

27060100305 - DEFINIR AJUSTES EN EL MANEJO DEL CULTIVO SEGUN INFORME DE HALLAZGOS E INDICACIONES TECNICAS.

Programar proyectos segun especificaciones técnicas y métodos
de planeacion.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

28030120001 - IDENTIFICAR EL PROBLEMA A SOLUCIONAR CON BASE EN INFORMACION TECNICA RECOLECTADA, NECESIDADES
DEL SECTOR PRODUCTIVO Y ENTORNO.

28030120001 IDENTIFICAR EL PROBLEMA A SOLUCIONAR DE ACUERDO CON INFORMACION TECNICA RECOLECTADA,
NECESIDADES DEL SECTOR PRODUCTIVO Y ENTORNO Y UTILIZANDO HERRAMIENTAS DE PLANEACION

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

28030120002 - DISENAR EL PROYECTO PRODUCTIVO DE ACUERDO CON DIAGNOSTICO, RECURSOS Y CRITERIOS TECNICOS.
28030120002 DETERMINAR LAS ACTIVIDADES A DESARROLLAR EN LA FORMULACION DEL PROYECTO SEGUN IDEA SELECCIONADA
Y HERRAMIENTAS DE PLANEACION

28030120003 - DETERMINAR ACTIVIDADES Y RECURSOS REQUERIDOS PARA EL DESARROLLO DEL PROYECTO APLICANDO
TECNICAS DE PLANEACION Y CRITERIOS TECNICOS.

28030120003 DISTRIBUIR LOS RECURSOS PARA LA ELABORACION DEL PROYECTO SEGUN CRONOGRAMA Y PRESUPUESTO

28030120004 - REALIZAR SEGUIMIENTO AL DESARROLLO DEL PROYECTO DE ACUERDO CON INDICADORES DEFINIDOS.
28030120004 VERIFICAR LA VIABILIDAD DEL PROYECTO TENIENDO EN CUENTA LOS OBJETIVOS PROPUESTOS Y
REQUERIMIENTOS TECNICOS.

28030120005 - IMPLEMENTAR ACCIONES CORRECTIVAS Y DE MEJORA AL DESARROLLO DEL PROYECTO SEGUN RESULTADO DE
SEGUIMIENTO.

28030120005 RECONOCER LAS DEBILIDADES PARA LA EJECUCION DEL PROYECTO Y OPCIONES DE MEJORA PARA LA
SOSTENIBILIDAD DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS PLANTEADOS

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 2,00

FICHA 2142853 - EMPRENDEDOR EN PRODUCCION DE ESPECIES
DE APRENDIZAJE: PISCICOLAS.

ESTABLECER LA ESPECIE ACUICOLA APLICANDO LAS
BUENAS PRACTICAS

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

27060100201 - PREPARAR EL AMBIENTE DE CULTIVO DE ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DE LA ESPECIE Y DEL SISTEMA DE
PRODUCCION

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

27060100202 - SEMBRAR PECES APLICANDO LOS PROTOCOLOS ESTABLECIDOS.
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27060100203 - VERIFICAR LOS PROCESOS DE PREPARACION Y SIEMBRA DE ALEVINOS APLICANDO CRITERIOS TECNICOS

27060100204 - IMPLEMENTAR ACCIONES CORRECTIVAS EN LOS PROCESOS DE PREPARACION Y SIEMBRA DE ACUERDO CON
RECOMENDACIONES TECNICAS

MANTENER EL CULTIVO ACUICOLA DE ACUERDO CON
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: METODOLOGIAS Y CRITERIOS TECNICOS DE PRODUCCION

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

27060100301 - ELABORAR PLAN DE MANEJO DEL CULTIVO DE ACUERDO CON INDICACIONES TECNICAS Y MEDIDAS DE
BIOSEGURIDAD

27060100302 - ALIMENTAR EL CULTIVO TENIENDO EN CUENTA RECOMENDACIONES TECNICAS

27060100303 - MONITOREAR EL MANEJO DEL CULTIVO DE ACUERDO CON EL PLAN ESTABLECIDO E INDICACIONES DE PROCESO

27060100304 - APLICAR MEDIDAS SANITARIAS Y DE BIENESTAR ANIMAL TENIENDO EN CUENTA LAS RECOMENDACIONES
TECNICAS Y NORMATIVA.

27060100305 - DEFINIR AJUSTES EN EL MANEJO DEL CULTIVO SEGUN INFORME DE HALLAZGOS E INDICACIONES TECNICAS.

Programar proyectos segun especificaciones técnicas y métodos
de planeacion.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

28030120001 - IDENTIFICAR EL PROBLEMA A SOLUCIONAR CON BASE EN INFORMACION TECNICA RECOLECTADA, NECESIDADES
DEL SECTOR PRODUCTIVO Y ENTORNO.

28030120001 IDENTIFICAR EL PROBLEMA A SOLUCIONAR DE ACUERDO CON INFORMACION TECNICA RECOLECTADA,
NECESIDADES DEL SECTOR PRODUCTIVO Y ENTORNO Y UTILIZANDO HERRAMIENTAS DE PLANEACION

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

28030120002 - DISENAR EL PROYECTO PRODUCTIVO DE ACUERDO CON DIAGNOSTICO, RECURSOS Y CRITERIOS TECNICOS.
28030120002 DETERMINAR LAS ACTIVIDADES A DESARROLLAR EN LA FORMULACION DEL PROYECTO SEGUN IDEA SELECCIONADA
Y HERRAMIENTAS DE PLANEACION

28030120003 - DETERMINAR ACTIVIDADES Y RECURSOS REQUERIDOS PARA EL DESARROLLO DEL PROYECTO APLICANDO
TECNICAS DE PLANEACION Y CRITERIOS TECNICOS.

28030120003 DISTRIBUIR LOS RECURSOS PARA LA ELABORACION DEL PROYECTO SEGUN CRONOGRAMA Y PRESUPUESTO

28030120004 - REALIZAR SEGUIMIENTO AL DESARROLLO DEL PROYECTO DE ACUERDO CON INDICADORES DEFINIDOS.
28030120004 VERIFICAR LA VIABILIDAD DEL PROYECTO TENIENDO EN CUENTA LOS OBJETIVOS PROPUESTOS Y
REQUERIMIENTOS TECNICOS.

28030120005 - IMPLEMENTAR ACCIONES CORRECTIVAS Y DE MEJORA AL DESARROLLO DEL PROYECTO SEGUN RESULTADO DE
SEGUIMIENTO.

28030120005 RECONOCER LAS DEBILIDADES PARA LA EJECUCION DEL PROYECTO Y OPCIONES DE MEJORA PARA LA
SOSTENIBILIDAD DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS PLANTEADOS

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 40,00
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FICHA 2151071 - MERCADEO Y VENTAS

DE APRENDIZAJE:

IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO

+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
ANALIZAR EL COMPORTAMIENTO DE COMPRA DE CLIENTES Y CONSUMIDORES SEGUNTIPO Y COBERTURA DEL MERCADO PARA

LA TOMA DE DECISIONES, APLICANDOTECNICAS DE ESTUDIOS DE COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR DE ACUERDO CONLAS
VARIABLES DE INFLUENCIA EN EL MOMENTO DE LA COMPRA

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
DEFINIR EL PLAN DE ACCION PARA DIFERENTES TIPOS DE MERCADOS DE ACUERDOCON LA COBERTURA DE MERCADO, LAS

ESTRATEGIAS DE MERCADEO DE LASDIFERENTES AREAS, TIPOS DE FORMATOS O UNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO
LASMETODOLOGIAS PARA SU ELABORACION CON EL APOYO DE SOFTWARE A PARTIR DELOS OBJETIVOS Y RECURSOS DE LA

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS
RESULTADOS DE APRENDIZAJE
DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION

DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 28,00

FICHA 2089222 - MERCADEO Y VENTAS

DE APRENDIZAJE:

IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO

+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
ANALIZAR EL COMPORTAMIENTO DE COMPRA DE CLIENTES Y CONSUMIDORES SEGUNTIPO Y COBERTURA DEL MERCADO PARA

LA TOMA DE DECISIONES, APLICANDOTECNICAS DE ESTUDIOS DE COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR DE ACUERDO CONLAS
VARIABLES DE INFLUENCIA EN EL MOMENTO DE LA COMPRA
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PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DEFINIR EL PLAN DE ACCION PARA DIFERENTES TIPOS DE MERCADOS DE ACUERDOCON LA COBERTURA DE MERCADO, LAS
ESTRATEGIAS DE MERCADEO DE LASDIFERENTES AREAS, TIPOS DE FORMATOS O UNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO
LASMETODOLOGIAS PARA SU ELABORACION CON EL APOYO DE SOFTWARE A PARTIR DELOS OBJETIVOS Y RECURSOS DE LA

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION
DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 4,00

FICHA 2085770 - EMPRENDEDOR EN PRODUCCION DE CACAO
DE APRENDIZAJE:

MANEJAR LABORES CULTURALES NO MECANIZABLES
SEGUN RECOMENDACION TECNICA Y CULTIVO

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

27040105301 ALISTAR MAQUINAS, EQUIPOS, HERRAMIENTAS, ELEMENTOS E INSUMOS PARA LA REALIZACION DE PRACTICAS
CULTURALES SEGUN RECOMENDACIONES TECNICAS Y TIPO DE CULTIVO.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

27040105302 REALIZAR LABORES CULTURALES AL CULTIVO CON BASE EN RECOMENDACIONES TECNICAS Y NORMATIVA.
27040105303 REVISAR LAS LABORES CULTURALES EN EL CULTIVO DE ACUERDO CON PROCEDIMIENTOS TECNICOS Y NORMATIVA

27040105304 APLICAR AJUSTES EN LAS LABORES DE CULTIVO SEGUN RECOMENDACIONES TECNICAS Y SISTEMA PRODUCTIVO.

PROGRAMAR CULTIVO AGRICOLA SEGUN METODOS Y
NORMATIVA

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:
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27040109701 IDENTIFICAR CONDICIONES AGROCLIMATICAS PARA EL ESTABLECIMIENTO DEL CULTIVO DE CACAO SEGUN
CRITERIOS TECNICOS, TIPO DE CULTIVO Y NORMATIVA

27040109702 DETERMINAR LOS RECURSOS E INSUMOS PARA LA PRODUCCION DE CACAO TENIENDO EN CUENTA CON
RECOMENDACIONES TECNICAS Y NORMATIVA
27040109703 VERIFICAR LA PLANEACION DE LOS RECURSOS E INSUMOS, FRENTE A SU DISPONIBILIDAD Y CRITERIOS TECNICOS.

27040109704 APLICAR AJUSTES A LA PROYECCION DE LOS RECURSOS E INSUMOS DE PRODUCCION DE CACAO DE ACUERDO CON
LAS CARACTERISTICAS DEL SISTEMA PRODUCTIVO.

Programar proyectos segun especificaciones técnicas y métodos
de planeacion.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

28030120001 - IDENTIFICAR EL PROBLEMA A SOLUCIONAR CON BASE EN INFORMACION TECNICA RECOLECTADA, NECESIDADES
DEL SECTOR PRODUCTIVO Y ENTORNO.

28030120001 IDENTIFICAR EL PROBLEMA A SOLUCIONAR DE ACUERDO CON INFORMACION TECNICA RECOLECTADA,
NECESIDADES DEL SECTOR PRODUCTIVO Y ENTORNO Y UTILIZANDO HERRAMIENTAS DE PLANEACION

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

28030120002 - DISENAR EL PROYECTO PRODUCTIVO DE ACUERDO CON DIAGNOSTICO, RECURSOS Y CRITERIOS TECNICOS.
28030120002 DETERMINAR LAS ACTIVIDADES A DESARROLLAR EN LA FORMULACION DEL PROYECTO SEGUN IDEA SELECCIONADA
Y HERRAMIENTAS DE PLANEACION

28030120003 - DETERMINAR ACTIVIDADES Y RECURSOS REQUERIDOS PARA EL DESARROLLO DEL PROYECTO APLICANDO
TECNICAS DE PLANEACION Y CRITERIOS TECNICOS.

28030120003 DISTRIBUIR LOS RECURSOS PARA LA ELABORACION DEL PROYECTO SEGUN CRONOGRAMA Y PRESUPUESTO

28030120004 - REALIZAR SEGUIMIENTO AL DESARROLLO DEL PROYECTO DE ACUERDO CON INDICADORES DEFINIDOS.
28030120004 VERIFICAR LA VIABILIDAD DEL PROYECTO TENIENDO EN CUENTA LOS OBJETIVOS PROPUESTOS Y
REQUERIMIENTOS TECNICOS.

28030120005 - IMPLEMENTAR ACCIONES CORRECTIVAS Y DE MEJORA AL DESARROLLO DEL PROYECTO SEGUN RESULTADO DE
SEGUIMIENTO.

28030120005 RECONOCER LAS DEBILIDADES PARA LA EJECUCION DEL PROYECTO Y OPCIONES DE MEJORA PARA LA
SOSTENIBILIDAD DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS PLANTEADOS

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA: 4,00

FICHA 2111692 - MERCADEO Y VENTAS
DE APRENDIZAJE:

IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  SEGUN RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
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ANALIZAR EL COMPORTAMIENTO DE COMPRA DE CLIENTES Y CONSUMIDORES SEGUNTIPO Y COBERTURA DEL MERCADO PARA
LA TOMA DE DECISIONES, APLICANDOTECNICAS DE ESTUDIOS DE COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR DE ACUERDO CONLAS
VARIABLES DE INFLUENCIA EN EL MOMENTO DE LA COMPRA

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DEFINIR EL PLAN DE ACCION PARA DIFERENTES TIPOS DE MERCADOS DE ACUERDOCON LA COBERTURA DE MERCADO, LAS
ESTRATEGIAS DE MERCADEO DE LASDIFERENTES AREAS, TIPOS DE FORMATOS O UNIDADES DE NEGOCIO APLICANDO
LASMETODOLOGIAS PARA SU ELABORACION CON EL APOYO DE SOFTWARE A PARTIR DELOS OBJETIVOS Y RECURSOS DE LA

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION
DEMETODOS DE FIJACION PRECIOS

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 8,00

TOTAL HORAS ACTIVIDADES ACADEMICAS: 176,00

EVENTOS DE DIVULGACION TECNOLOGICA - EDT's

FICHA FECHA INICIO FECHA FINAL EVENTO HORAS

TOTAL TIEMPO EDT's: 0,00

ACTIVIDADES ADICIONALES

FECHA INICIAL FECHA FINAL ACTIVIDAD HORAS

TOTAL ACTIVIDADES ADICIONALES: 0,00
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PLAN DE TRABAJO PROGRAMA SER

NOMBRE INSTRUCTOR: MARTIN VEGA

CEDULA: 71682478

PERIODO DE EJECUCION: 01/07/2020 A 31/07/2020

un test de preguntas para
saber la capacidad de
emprendimiento que poseen
y empezaremos la unidad Il
de la burbuja de
emprendimiento. Y se
complementara con la
unidad tres de la burbuja del
emprendimiento. Para julio
se envia al WhatsApp, el
cuarto capitulo de la burbuja
del emprendimiento y
explicacion del modelo
cambas como introduccién a
la finalizacién del
emprendimiento.

HORA NOMBRE DE
COMPETEN RESULTADO DESCRIPCIO
ID S MUNICIPIO/VERED LA CIA S DE N DE EJECUT
FORMACIO
EN A DESARROLL APRENDIZA EVIDENCIA ©
SOFIA N ADA JE S
2115293 SAN PEDRO DE URABA EMPRENDEDOR EN  [E| ABORAR PRESUPUESTOS | PRESENTAR Los dias de marzo y abril y
EigEgCCION DE DE ACUERDO CON gIROGDAEllI-gSAEIEON mayo, junio, se realizaron los
METODOLOGIAY GUIA EMPRESARIAL pasos para la elaboracion de
SEGUN LA una encuesta con la cual se
NORMATIVIDAD analizara y establecera el
VIGENTE E mercado y mercadeo a
INTERESES implementar. Para finalizar la
DE LA UNIDAD fase de analisis se les enviara
PRODUCTIVA.




2074963

San pedro de Uraba

EMPRENDEDOR EN
LA PRODUCCION DE
PLATANO Y BANANO

ELABORAR PRESUPUESTOS
DE ACUERDO CON
METODOLOGIA Y GUIA

PRESENTAR
MODELOS DE
ORGANIZACION
EMPRESARIAL
SEGUN LA
NORMATIVIDAD
VIGENTE E
INTERESES

DE LA UNIDAD
PRODUCTIVA

Los dias de marzoy abril y
mayo, junio, se realizaron los
pasos para la elaboracion de
una encuesta con la cual se
analizara y establecera el
mercado y mercadeo a
implementar. Para finalizar la
fase de analisis se les enviara
un test de preguntas para
saber la capacidad de
emprendimiento que poseen
ly empezaremos la unidad Il
de la burbuja de
emprendimiento. Y se
complementara con la
unidad tres de la burbuja del
emprendimiento. Para julio
se envia al WhatsApp, el
cuarto capitulo de la burbuja
del emprendimiento y
explicacion del modelo
cambas como introduccién a
la finalizacién del
emprendimiento.




211169
2

San Pedro
de Uraba

MERCADEO Y
VENTAS

IDENTIFICAR LOS
COMPORTAMIENTOS DEL
MERCADO SEGUN
RESULTADOS DE

LA INVESTIGACION Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

ANALIZAR EL
COMPORTAMI
ENTO DE
COMPRA DE
CLIENTES Y
CONSUMIDOR
ES SEGUNTIPO
Y COBERTURA
DEL MERCADO
PARA LA
TOMA DE
DECISIONES,
APLICANDOTE
CNICAS DE
ESTUDIOS DE
COMPORTAMI
ENTO

DEL
CONSUMIDOR
DE ACUERDO
CONLAS
VARIABLES DE
INFLUENCIA
EN EL
MOMENTO DE
LA COMPRA

Se enviard el capitulo 4
de la burbuja del
emprendimiento, el cual
contiene talleres
seleccionados al
respecto.




2142853 SAN PEDRO DE URABA EMPRENDEDOR EN | SEMBRAR ORGANISMOS COORDINA EL Los dias de marzoy abrily X
EEF(’)EDClIJECSCFl’(I)SI\éIEEOL as | HIDROBIOLOGICOS DE PROCESO DE mayo, junio, se realizaron los
ACUERDO CON EL SISTEMA, | SIEMBRA DE LOS pasos para la elaboracion de
LA ALEVINOS una encuesta con la cual se
LINEA DE PRODUCCION Y EL | TENIENDO CUENTA [analizaray establecerd el
PROTOCOLO PARA LA NORMAS mercado y mercadeo a
ESPECIE AMBIENTALES, implementar. Para finalizar la
SISTEMA fase de analisis se les enviara
DE GESTION un test de preguntas para
AMBIENTAL, saber la capacidad de
NORMAS DE emprendimiento que poseen
BIOSEGURIDAD Y y empezaremos la unidad I
PROTOCOLOS de la burbuja de
ESTABLECIDOS. emprendimiento. Y se
complementara con la
unidad tres de la burbuja del
emprendimiento. Para julio
se envia al WhatsApp, el
cuarto capitulo de la burbuja
del emprendimiento y
explicacion del modelo
cambas como introduccion a
la finalizacion del
emprendimiento.
2073077 SAN PEDRO DE URABA EMPRENDEDOR EN  |EL ABORAR PRESUPUESTOS | PRESENTAR Los dias de marzo y abril y
ERE)ADCL)JCOON DE DE ACUERDO ,CON ) g/IISGDAEI\II-I%S’-\gIEON mayo, junio, se realizaron los
METODOLOGIAY GUIA EMPRESARIAL pasos para la elaboracion de
SEGUN LA una encuesta con la cual se
NORMATIVIDAD analizara y establecerd el
VIGENTE E mercado y mercadeo a
INTERESES implementar. Para finalizar la
DE LA UNIDAD

PRODUCTIVA.

fase de analisis se les enviara




un test de preguntas para
saber la capacidad de
emprendimiento que poseen
y empezaremos la unidad II
de la burbuja de
emprendimiento. Y se
complementara con la
unidad tres de la burbuja del
emprendimiento. Para julio
se envia al WhatsApp, el
cuarto capitulo de la burbuja
del emprendimiento y
explicacion del modelo
cambas como introduccion a
la finalizacién del
emprendimiento.

2097196

San pedro de Uraba

EMPRENDEDOR EN
LA PRODUCCION DE
PLATANO Y BANANO

ELABORAR PRESUPUESTOS
DE ACUERDO CON
METODOLOGIA Y GUIA

PRESENTAR
MODELOS DE
ORGANIZACION
EMPRESARIAL
SEGUN LA
NORMATIVIDAD
VIGENTE E
INTERESES

DE LA UNIDAD
PRODUCTIVA

Los dias de marzo y abril y
mayo, junio, se realizaron los
pasos para la elaboracion de
una encuesta con la cual se
analizara y establecera el
mercado y mercadeo a
implementar. Para finalizar la
fase de analisis se les enviara
un test de preguntas para
saber la capacidad de
emprendimiento que poseen
y empezaremos la unidad Il
de la burbuja de




emprendimiento. Y se
complementara con la
unidad tres de la burbuja del
emprendimiento. Para julio
se envia al WhatsApp, el
cuarto capitulo de la burbuja
del emprendimiento y
explicacion del modelo
cambas como introduccion a
la finalizacién del
emprendimiento.




2089222

San Pedro
de Uraba-
Altos de
Mulatos

MERCADEO Y
VENTAS

IDENTIFICAR LOS
COMPORTAMIENTOS DEL
MERCADO SEGUN
RESULTADOS DE

LA INVESTIGACION Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

ANALIZAR EL
COMPORTAMI
ENTO DE
COMPRA DE
CLIENTES Y
CONSUMIDOR
ES SEGUNTIPO
Y COBERTURA
DEL MERCADO
PARA LA
TOMA DE
DECISIONES,
APLICANDOTE
CNICAS DE
ESTUDIOS DE
COMPORTAMI
ENTO

DEL
CONSUMIDOR
DE ACUERDO
CONLAS
VARIABLES DE
INFLUENCIA
EN EL
MOMENTO DE
LA COMPRA

Se enviard el capitulo 4
de la burbuja del
emprendimiento, el cual
contiene talleres
seleccionados al
respecto.




2073338 SAN PEDRO DE URABA EMPRENDEDOR EN | SEMBRAR ORGANISMOS COORDINA EL Los dias de marzo y abril y
EEF(’)EDClIJECSCFl’(I)SI\éIEEOL as | HIDROBIOLOGICOS DE PROCESO DE mayo, junio, se realizaron los
ACUERDO CON EL SISTEMA, | SIEMBRA DE LOS pasos para la elaboracion de
LA ALEVINOS una encuesta con la cual se
LINEA DE PRODUCCION Y EL | TENIENDO CUENTA [analizaray establecerd el
PROTOCOLO PARA LA NORMAS mercado y mercadeo a
ESPECIE AMBIENTALES, implementar. Para finalizar la
SISTEMA fase de analisis se les enviara
DE GESTION un test de preguntas para
AMBIENTAL, saber la capacidad de
NORMAS DE emprendimiento que poseen
BIOSEGURIDAD Y ly empezaremos la unidad I
PROTOCOLOS de la burbuja de
ESTABLECIDOS. emprendimiento. Y se
complementara con la
unidad tres de la burbuja del
emprendimiento. Para julio
se envia al WhatsApp, el
cuarto capitulo de la burbuja
del emprendimiento y
explicacion del modelo
cambas como introduccion a
la finalizacion del
emprendimiento.
2085770 SAN PEDRO DE URABA EMPRENDEDOR EN  |[E| ABORAR PRESUPUESTOS | PRESENTAR Los dias de marzo y abril y
ERQADCL)JCOON DE DE ACUERDO ,CON ) gAF?GDAElll-I%SAgIE)N mayo, junio, se realizaron los
METODOLOGIAY GUIA EMPRESARIAL pasos para la elaboracion de
SEGUN LA una encuesta con la cual se
NORMATIVIDAD analizara y establecer3 el
VIGENTE E mercado y mercadeo a
INTERESES implementar. Para finalizar la
I?FE(;SLLJJC'\']I'IR/AAD fase de analisis se les enviara

un test de preguntas para
saber la capacidad de
emprendimiento que poseen
y empezaremos la unidad Il
de la burbuja de
emprendimiento. Y se
complementara con la
unidad tres de la burbuja del
emprendimiento. Para julio
se envia al WhatsApp, el
cuarto capitulo de la burbuja
del emprendimiento y

explicacion del modelo




cambas como introduccion a
la finalizacion del
emprendimiento.

2150595

San pedro de Uraba

Accesorios artesanal

ELABORAR PRESUPUESTOS
DE ACUERDO CON
METODOLOGIA Y GUIA

PRESENTAR
MODELOS DE
ORGANIZACION
EMPRESARIAL
SEGUN LA
NORMATIVIDAD
VIGENTE E
INTERESES

DE LA UNIDAD
PRODUCTIVA

En julio, se comienza
con este nuevo grupo el
cual se le introducira en
su emprendimiento de
la unidad productiva y
se le enviara por
\WhatsApp el primer
capitulo de la burbuja
del emprendimiento.




2128271 | 8
San Pedro

de Uraba

MERCADEO Y
VENTAS

IDENTIFICAR LOS
COMPORTAMIENTOS DEL
MERCADO SEGUN
RESULTADOS DE

LA INVESTIGACION Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

ANALIZAR EL
COMPORTAMI
ENTO DE
COMPRA DE
CLIENTES Y
CONSUMIDOR
ES SEGUNTIPO
Y COBERTURA
DEL MERCADO
PARA LA
TOMA DE
DECISIONES,
APLICANDOTE
CNICAS DE
ESTUDIOS DE
COMPORTAMI
ENTO

DEL
CONSUMIDOR
DE ACUERDO
CONLAS
VARIABLES DE
INFLUENCIA
EN EL
MOMENTO DE
LA COMPRA

Se enviara el capitulo 4
de la burbuja del
emprendimiento, el cual
contiene talleres
seleccionados al
respecto.

FIRMA DEL INSTRUCTOR




	CENTRO DE FORMACIÓN:
	COMPLEJO TECNOLOGICO AGROINDUSTRIAL, PECUARIO Y TURISTICO

	ACTIVIDADES ACADÉMICAS
	0,00

	CENTRO DE FORMACIÓN: (1)
	COMPLEJO TECNOLOGICO AGROINDUSTRIAL, PECUARIO Y TURISTICO


