Meakha de

Emplende GE

CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE

EMPRENDIMIENTO

SANTA ROSA - BOLIVAR

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE

DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIV

EMPRESARIAL 2025

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

HORA| 4. 45 P .

Nombre del Microempresario

22 Julio 20tS [
Norena Mﬂ:?ﬂn‘/q vella Monos .

Documento de Identidad

|Expedido en: Pofppevo Aflauds

22 530009

Direccion de Residencia

Tel.

Raicn e Feado-

Direccién del Negocio

Pageio I[C! GH!?& a[/ﬂrmum_( [Genero M fo

Nombre del Negocio

/% opuelos iy Del

Descripcion del Negocio

erd-
Vente cle Leitpd y }gqoj

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

¢Este negocio
2Hace cuanto tiempo se dedica a esta 2 M e€J€)S es su lnica 81X NO__CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados X Moderno Economia
Sector Econdmico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria 2{ Comercio___ Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo_A_maévil___en
No. De Empleos Generados 8 ' casa X enlacalle_ Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢ Conoce con ciaridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? ET ¢ INO
Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7 B A iienclo -
: e - Gas. - Energia .
Precio de Produccién -
PRODUCTOS N Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Popeeloy i Quaso 2. 000 9€c 1'920.00
Aregoas (on 9ues0 Z-000 | #Hé€o 9g2¢.000
Jude) e bucales 4. oo0 2340 4 to-c0Q
Prod;::to(-) 1 4lo - 4.000 | 230 4Co.oo2
senvicios | Uake cle leclee. 2.000 |4]9 £28.000
Principales | (74 [e . 1.000 SCo 1'000.000
(imenacle) - 3.0¢0.| AcO 1! 200. €00
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
| ) "
s 6' 398 - a0 $1'900.400 |5 44)gi1% Coo
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N PREGUNTAS sl NO g VECES
1 4Tl unidad productiva es viable a largo plazo teniendo |
potencial de crecimiento? K
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y %
profesional?
3 ¢ Te sientes motivado(z) por tu emprendimiento? X
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro - empresario ?’\
con tu emprendimiento?
5 s Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? X
6 ¢ Sientes que lu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarie ,
como persona? A
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? )r\
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar .
decisiones? X
g ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer X
actividades en familia?
10 . Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? »
" ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te .
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? X
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? X
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? p
15 4 Eres feliz? X
OBSERVACIONES GENERALES | Detste como se encuentra la unidad Productivan en dquisicion de actvos, si £ apta para continuar el proceso de foratecimiento y

adquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minimo ( 2 folos)

Firma_Mi rio

Nomhmd Funcionario
AW VO

1 Firma Asesor PSICOSOCIAL .
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

Nombre del Microempresario

s vel.deo

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO A DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: v Wc&s l HorRA| = 00M

3iz08n— q«chaam

Documento de identidad A .046 s 553 lExpedudo en:
Direccion de Residencia Hoam~ cafe de Vo qulne 'I' Jfﬂ: b
Direccion del Negocio K . Q.,UQ, &'}0_ (h..\..\o o Genero N . '
Nombre del Negocio A oetps RnAohe2)O -
Descripcion del Negocio ){\L o« , WL o
2. INFORMACION DEL NEGOCIO 7 ke
LEste negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta (_2)‘3 ATNOF es su unica SI_?EN O__CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio _ Productos Elaborados Modemo Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria & Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte
Donde esta ubicado su punto de venta : ﬁjo_mévil_#an
No. De Empleos Generados 2— casa en la calle Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS b
¢ Conoce con claridad cudnto gana y cuanto gasta en su negocio? [si Y~ [NO
¢ Cuéles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? j}\ 5’0‘-“'0 g
Precio de Produccion
PRODUCTOS Prshesis LT Venta Promedio Mensual
A \ Principales (unidades)
1500 | (%60 602
1500 | S20 .V
1200 | {200.000
Producto(s) 1900 92‘-(0*000
ylo 5 -
Servicios (500 2hY-Jebs’
Principales (500 { . 0¥0 a0
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
I G.849:-cov s 300000 [ 3RUD.000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS sl NO s VECES
1 ¢ TU unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? %
2 i Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? ){'
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? ?f\_
4 ¢Has tenido fracasos como Emprendor - Micro - empresario )<
con tu emprendimiento?
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clienles? }&
6 ¢Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? L
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? ’[_
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? . 9
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer .
actividades en familia? Yo
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econémicas en .
su unidad productiva? }L
1 . Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? )Q.
12 . Te gusta el trabajo en equipo? ){'\'
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? 7L
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emaciones? }L'
15 ¢ Eres feliz? o
OBSERVACIONES GENERALES | Detslle como se encuentra la unvidad P &n . : de activos, si es apta para continuar el proceso de foralecimiento y

adquiscion de aclivos por parte del Proyecio, se Debe Anexar Minimo ( 2 fotos)

Nombre del Funcionario :

._p&uu.\clo Mercado B cami"‘@gﬁ%— @‘-Db‘f\"‘ﬁ-—(—) _

Firma Microempresario Firma Asesor PSICOSOCIAL







5 ol EMPRENDIMIENTO

<
E;:a 8..1./2,\{“4& G . CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE

SANTA ROSA - BOLIVAR

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA: 05 -yJo -5 | HORAl A4 DO am
Nombre del Microempresario %‘ ‘ZT*:’ Ae lms p_ € oss clx-‘_ Ma
Documento de Identidad Q. A &S [Expedido en: Dimtla Vosa
Direccién de Residencia [Parvic 21 Fende Tel. 20 A2 845 b
Direccién del Negocio Avenida Drinabal Genero M []
Nombre del Negocio _La Mane L—.le D‘f‘-‘as
Descripcion del Negocio Nerl o ralbolant €

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

N0 anos G imea | SX0__cuaL

4Hace cuanto tiempo se dedica a esta @s su unica
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __ Productos Elaborados Moderno Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria__Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo___mévil > en
No. De Empleos Generados /\ Gann ' cae, S Enpaclo Pubkes
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? |si ')(‘ [NO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7
Precio de Produccion
Producto(s) y/o |Promedio
PRODUCTOS sdntaerest e Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Racacate f ooo | 400 oo . oD
Mauzawna A000 | AOOYS| A0
Maudarfng YOO 2 1000
Md:;:m{'l UNa 26000 (@) Q00 GO0
Servicios Pecg 2000 | 400 7200600
Principales Dida. 4000 | 3}S 200G
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
s 2 .20 o0 s Boo.ooo [ [41b. oo
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS Sl NO s VECES
1 ¢ T4 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? X
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio enire tu vida personal y
profesional? 74
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? 7(
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro - empresario
con tu emprendimiento? 74
5 i Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? X
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? 7<
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? ><'
s ¢ Crees gue tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? %
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? .
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? ‘){\
1 ¢ Crees que como Emprendedor - Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazga? >(
12 ¢+ Te gusta el trabajo en equipa? _)C
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algdn problema,
necesidad o enfermedad? .
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? ->(
15 i Eres feliz? ~,
OBSERVACIONES GENERALES { Detalie como sa encuantra la unided Productiva en organizacidn, adquisicion de aclivos. si as apla pam de

adquisdon de activos por parte del Proyecto, se Debe Ansxar Minimo ( 2 fotos)

St X

Firma Microempresario

Nombre del Funcionario :

Cargo: ﬁ.@(ﬁ ’EZJQ'% @ ‘

[

Firma Asesor PSICOSOCIAL
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

Mealdsa de

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: i Hd L / Y.y [ Horal |O : Soaem
w@am - Wpn A
Nombre del Microempresario 1 _CI Ko i
“ Y04 Ner "F’fcma:; aree
Documento de Identidad L_f.q.«?,;:,n\ m S Expedlc.‘g en: ’?L.:\S\r*

Direcciéon de Residencia

Direccién del Negocio

EVECITS el J4 S BSLS
Aun Mose.— Bomss J,J_HUMW“W M O

Nombre del Negocio Ao e fTo.;Tgyr
Descripcién del Negocio Ao Awrgs
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
¢Este negocio
JHace cuanto tiempo se dedica a esta I - es su unica SI£NO_CUAL
actividad comercial? o omn2s fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados Moderno Economia
Sector Econdémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio_)_Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
No. De Empleos Generados (@] g:" “‘ée;ﬁ'ﬁ‘;ﬁ:” "”E‘:p:‘;;";::lic?—m—ﬁ“
3. INGRESOS Y FINANZAS
2 Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? [sI ¥_ _[NO
¢ Cuéles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? ,:.kf\ s W£
Precio de Produccion
PRODUCTOS ;.m” o m' '“nm"":r Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
L L ﬂdMYlOZF 00 )50 400
2000 74 80 OO
1& e L ears 2000 = 420 o0
Prudn;clo{s) - On [T LS00 JZ.IS ?)CDOCO
{+]
Servicios - <000 50 500 «cO
Principales 200 130 3 00O
DO = oL 4sb.
15 X 2009 ki) 230
hd| lo £da 10000
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
s 3200002 s {200 [f 2.0 050
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

ALGUNAS

Ne PREGUNTAS sl Mo |
4 ¢ T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo .
potencial de crecimiento? ?L
¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y

2 profesional? ’bl.

3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? %

4 ¢Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario

con tu emprendimiento? }L
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes?
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte A
como persona?
v
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? Ny
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar j o 9 :
decisiones? )L \}L
9 & Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? P
10 ¢, Sabe usted coma administrar los recursos econémicos en S hd
su unidad productiva? V- )é
1 ¢,Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? )C
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? ?L
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? )Q
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? )4
15 ¢Eres feliz? y
OBSERVACIONES GENERALES { Detalle como se encuentra ia unidad F &n organi dquish

adquiscion de acivos por parte del Proyecto, e Debe Angxar Minkmo ( 2 folos)

de aclivos, sl es apta pars continuar & proceso de foralecimisnto y

Jn inel ‘:/L

Fi Mi

Nombre
Cargo:

uncionario :

m”fib%@.

/

Firm

PSIC !
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CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE

EMPRENDIMIENTO

SANTA ROSA - BOLIVAR

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADOD AL

EMPRESARIAL 2025

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNO

STICO DE | A
ISTICO DE LA

UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA: %) [/Tah’o [Zo2s | HORAl 0. 30 em
am — I 20em
Nombre del Microempresario
\Jlo.ndL A«}L@w 00D / M Y 0Zaeo
Documento de identidad % 14s5.1ss |Expedldo en: 2erts. Ko s &l
Direccion de Residencia Pooawto S0~ D5 e Tel. 2 [*ﬁo ag
Direccién del Negocio oo Sduvose Genero
Nombre del Negocio Deps Ny éd‘:fcw 5Oy ,(\rv{‘”f cl,a.d:r"-ﬁs- Q)| &
Descripcién del Negocio Viefo~ , I gD 18 R e
% INFORMACION DEL NEGOCIO
¢Este negocio
2Hace cuanto tiempo se dedica a esta es su tnica SI-’:ND——CUN'
actividad comercial? . fuente de
40 O‘I’T\’g_ ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados )~ Modemo Economia
Sector Econémico Popular E /___Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion! __ Cultura y Arte Deporte
’ Dénde esta ubicado su punta de venta : fijo____movil____en
No. De Empieos Generados d- casa 5{ en la calle _Pr:_Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cudnto gana y cuanto gasta en su negocio? [SI o [NO \
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7 ! s D
- :
Precio de Produccion
PRODUCTOS st ota| vy Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
'Oeal’D de US98 de Jora] |00 0O |
doipvo % o ;SO0 | SSO Ans.aYD
APveg e Lo 2200 | o0 | \2a9-@X)
Prod;:w(!‘) ‘L:ff'f\‘()«i" WA A< ¢o e 10.) hs 1) S.60:0O
Servicios ‘-‘-\’mm:nﬂa- & o anrus = e o) RO SEO (OO
Principales YW de Gavye ¢ [{ord |Soo | ol | 1.050-005
\ @ RS 3 | o0 o0 A0
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
Is B 445. 000 s JE000D |f D BqS Q00
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL
AVECE| ALGUNAS
i PRE
N GUNTAS si NO s VECES
1 ¢ Tu unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? \IL
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? )é
3 ¢ Te sientes mativado(a) por tu emprendimiento? K
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario ,
con tu emprendimiento? +
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? | _}t\ =
6 4 Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte N
como persona? )L
[
7 ¢ Sientes que fue mala decisién emprender? 7(-
8 ¢Crees que tienes autocenfianza suficiente para tomar
decisiones? f\
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? %
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? \L
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? i
12 . Te gusta el trabajo en equipo? 7/_
L]
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algun problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? )L
15 ¢ Eres feliz? 4

4

OBSERVACIONES GENERALES | Dstale como se encuentra la unidad Productiva en organizacién, adquisicion de activos, si es apta psr continuar el proceso de forslecimiento y
adquiscion de actives por parte del Proyecio, se Debe Anexar Minime ( 2 fotos)

T i vy

Firma Microempresario V' Firma Asesor PSICOSOCIAL







W Y.,
T

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

Nombre del Microempresario

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: 22 Jylic g0?S | Horel 200pm:-

\
Maria Prwhuu G amarra f\’fucacfa

|Documento de Identidad

ds el 753 [Expedido en: Scyuta Losa -

Direccion de Residencia

Powio 15 ole Agosio- Tel. 212 3d( /422

Direccion del Negocio

Comonided .&w‘?a Poga - Genero M DEE

Nombre del Ne_qo_clo

Fritos Dies Propera:

Descripcion del Negocio

Venla e Fritos Y4 FPelos.

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

tHace cuanto tiempo se dedica a esta
actividad comercial?

¢Este negocio| oy X yo  cyAL
es SuU unica
fuente de
ingresos?

3 qaos

Manucfacturas___Servicio ___Productos Elaborados_ A _Modemno Economia

Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria A Comercio  Educacion Caomunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Ddnde esta ubicado su punto de venta : fijo mowvil en
No. De Empleos Generados 3 ] enlacale X EspacloPublica k&

3. INGRESOS Y FINANZAS

¢Conoce con claridad cuanto gana y cudnto gasta en su negocio? |Si INO X
& Cuiles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? Ga 5 Aa }de +
Precio de Produccién
Producto(s) y/o |Promedio
PRODUCTOS Rerdcion onaniel Venta Promedic Mensual
Principales (unidades)
Leto 1.000 120 3F20.000
| emPavna ey s 2.pco 4360 3 20.000
Dalbes Lellenas: Z.ppe | 240 HEOo. 000
Producto(s) 5 '
ylo
Servicios
Principales

Valor Promedio Ventas Totales Mensuales

Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual

I 1'920. 000

$ GCec.co0 8 1'Fz0- oco
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

N
Ne PREGUNTAS sl S e oy
1 ¢ T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo )L
potencial de crecimiento?
2 £ Sabes gestionar ef equilibric entre tu vida personal y
profesional? y
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? )(
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario (
con tu emprendimiento? \
5 i Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? A
6 ;Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte /<
como persona?
7 i Sientes que fue mala decision emprender? d
8 ¢ Crees que fienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? K
g ¢Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? X
10 £ Sabe usled como administrar los recursos eConomicos en
su unidad productiva? ‘7'\
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? A
12 ¢ Te gusta el frabajo en equipo? xl
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algtn problema,
necesidad o enfermedad? (
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 ¢Eres feliz? A
OBSERVACIONES GENERN.ES { Detale como se ira la unidad Producliva en de aclivos, s es apla para al de

adguiscion de actives por parts del Proyecto, uDeh.MmrMnm(Zlo!m]

HCM: S Q)MCG’\""H

Firma M’lcroempmaﬂo

Nombrg

Cargtj

MQ&L N

Firma Asesor PSICOSOCIAL
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

HORA|

22 ol,_.(u:; 2025. 1

iNombre del Microempresario

EQFQLF A[Beﬂo 'H&rado Buduai-

Documento de Identidad

104Y8C09 22 Y4 |Expedido en: Serufer £ Sa -

Direccién de Residencia eacico dos (¢ frvelos - Tel. £,32894S5 €3
Direccién del Negocio Genero M O
|[Nombre del Negocio Data Douaje

Descripcién del Negocio Orecelar ole  (oglesiclo-

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

o — ¢ Este negocio
2Hace cuanto tiempo se dedica a esta 3 autod es su Unica si_ANo__cuaL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados Moderno Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja__X
Industria
Alimentaria Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo maovil en
|No. De Empleos Generados 2 casa en la calle Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
;Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? Isl INO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7
Precio de Produccién
Producto(s) y/o |Promedio .
PRODUCTOS Sarvicios Msiriial Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
1 vfdeo Cada 2 dias.
; 1z
Uideos de (lnrﬂe_mclo Videos
productots) | (s Loy cat §- X _mes-
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual

$ 4'200.000

¥ &' 0oo . oco

s 3'8o0.000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

ALGUNAS
N° PREGUNTAS Sl NO AV:CE VECES
1 ¢ T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo ﬂ
potencial de crecimiento?
2 ¢.Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? X
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? X
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? K
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? hd
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarroliarte
como persona? f‘
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? 4
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar )
decisiones? "fs
9 ¢,Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? 'f\
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? K
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te :
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? 7(.
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? }\
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algan problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 L Eres feliz? ¥

OBSERVACIONES GENERALES ( Datalle como se encuentra la unidad Productivan en organizacion, adquisicion de activos, si &5 apla para continuar af procesa de foralscimients y
adquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minimo ( 2 fotos)

Nombre del Funcionario :

DU " e ARkl |

Fitma Microempresario 5 Firma_Asesor PSICOSOCIAL







- 4 e EMPRENDIMIENTO
Nicakhs che 8 ,.,rw.{(, "2 CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
Santa Rosa L,H e SANTA ROSA - BOLIVAR

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PR
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: 2A-— o3~ 2S | HoRA| O ' 226D

Nombre del Microempresario Lg‘b ‘A\‘TAO g \V«f« “Q)%l;un _
; A \B6. 102 _ [expedidoen: Syinlt PO

Documento de Identidad
Direccién de Residencia P aoyado T, 2\3 624633 )
Direccién del Negocio Worco M;—Qﬂo Genero M

[Nombre del Negocio Yoeho, DS
[Descripcion del Negocio Lo E:ECE"D D; vl +-( ck “UC.LLL& N mL-]'D.S
HNFORHAC!ON DEL NEGOCIO
¢ Este negocio
LHace cuanto tiempo se dedica a esta es su Unica Sl_lNO_CUAL
actividad comercial? - fuente de
Manucfacturas___Servicio __ Productos Elaborados Moderno Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo me'wi X en
th" De Empleos Generados 1 casa_%_ enlacalle  Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
_¢Conoce con claridad cudnto gana y cuanto gasta en su negocio? Isi M [NO
¢ Cudles son los Principales Gastos de |a unidad productiva 7 .
Lor, Dapa.
|Precio de {Produccion
Producto(s) ylo |Promedio g
PRODUCTOS Servicios Mensual Venta Promedio Mensual

Principales (unidades)

et hHS %@@ [ 2 zr%_g&
- L\‘-ir;ﬁ‘t AsS n L2.0QD [S A &0
Vintoda Aoomot<i2 X000 2S ?EDG@O
""’";;?“) Lol coman'a) Q00| 60 U&0.
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual

. 41.260.000 s 4.000-000 [+ 5.360.000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

Ne PREGUNTAS sl Do ey
1 ¢ T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? N
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? X
3 4 Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? (V4
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? x
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? 9{
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? Y
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? )C
8 i Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? %
9 ¢ Su emprendimienio o micro — empresa te limita hacer 5(
actividades en familia?
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? b(
" 4 Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? )<
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? )C
13 {Actualmente invade su franquilidad algun problema, .><
necesidad o enfermedad?
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 ¢ Eres feliz? jrd
OBSERVACIONES GENERALES ( Detalie como se encuentra la unidad Productiva en organizacién, adquisicon de acivos. si es apta para confinuar el p de f oy
adquiscon de activos por parte ded Proyecio, se Debe Anexar Minime ( 2 fotos)
Fat
= A [l A~
Nombre del Fligcionario : 5 e el
Cargo : ta-.:. @ ¥
! -

Firma Microempresario

Firma Asg¢sor PSICOSOCIAL

/







- Y1 s I';E-‘\\ EMPRENDIMIENTO
A e_rw‘k, E CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
Santa Rosa \& ' SANTA ROSA - BOLIVAR

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNQSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1.INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
fRehA 1 HORA| AD - BO am
Nombre del Microempresario Qes.‘ \ Sariace /p:_"qu Q_ocl;g%z
Documento de Identidad Y2.5519. 650 [Expedido en: (L armen de Ro\war
Direccién de Residencia Nove Uilla Voxana Tel. D 26,5232QF
Direccion del Negocio Uomocdad oA General Genero M K]
Nombre del Negocio Ties des.
Descripcion del Negocio Verl a e Ayolas W Vevdovas .

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

,Este negocio SIXEO#_CU AL

¢Hace cuanto tiempo se dedicaaesta | AD ancs es su (nica
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __Productos Elaborados Moderno Economia
Sector Econémico Popular }é Economia Naraja
Industria
Alimentaria_“y Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion __ Cultura y Arte Deporte__
No. De Empleos Generados i Ddnde esta ubicado su punto de venta : ﬁjc___méviilen
. P casa en la calle Y& Espacio Publico__
3. INGRESOS Y FINANZAS
ZConoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? [si . [NO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? Q,omf ra Ae Pro Aozl
h\qp L\&Y avr:':\a
'Pﬂdo de Produccion
Producto(s) y/o |Promedio
PRODUCTOS g Eaqirey Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Pllancs VWAoo | B0 & 200000
P=pa Haoco Pco ¥ | 4 400- O
Nemale 4500 | SOk 4 256 - o0
sane e Colbolg 43500 | bo ¥ 4 240 ccO
Servicios PR $2 cc0|boLd| 4 ABO TCO
Principales Mavacsua & 3-500 | 60 & 4 9 A0 SO
Morey 33000 Yo'\ | ¥ )0 cod
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Cost Valor Promedio Utilidad Mensual
5 .80 OO0 $ ASO-C0O $ ALb30 oo
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS Sl NO s VECES
1 ¢ T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? )(
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? )(
3 ¢ Te sientes motivado(a) por fu emprendimiento? x’
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro - empresario
con tu emprendimiento? ><
5 ;Llevas buenas relaciones con tus empleados ylo clientes? X
6 4 Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? g
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? X
8 i Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? X
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? ><
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? %
1" ¢ Crees gue como Emprendedor — Micro — empresario le
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? ><
12 4+ Te gusta el trabajo en equipo? x
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algln problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tlenes buen manejo y control de las emociones? x
15 ¢ Eres feliz? M
OBSERVACIONES GENERALES { Delalle comao se Ia unidad Producliva en de aclivos, si es apta para de

adguiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anaxar Minimo ( 2 fotos)

Q@ Qove o ¥ .

Firma Microempresario

Nombre del Fupcionario :

v

|
3
Firma Asesor PSICOSOCIAL







Alcakdia che
LS

Eupdinde

EMPRESARIAL 2025

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO

EMPRENDIMIENTO

CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE

SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHADED

IAGNOSTICO [

)ELAU

NIDAD PR A

ODUCTIV

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

|FECHA:

Nombre del Microempresario

1€ gfutw- 2023

Emlsa  (onkll

[ HORA| 3:00 pm

de \os  Aquas

|Documento de Identidad 23 jul.gqaq ]Expedido en: <aole Rosa.
Direccién de Residencia ardisp Tel.

Direccién del Negocio anatso - Neota amlbolante [Genero M O
|[Nombre del Negocio Bollo -

[Descripcién del Negocio Veote  ambolonte de  Poallo - elabovaudn

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

_ (Este negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta Q 0 anos es su Unica SLXNO__CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados_Y Modemao Economia
Sector Econdmico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria_X Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte
INo. De Empleos Generados 4 Donde esté ubicado su punto de venta : fijo movil en

casa en la calle X Espacio Publico

3. INGRESOS Y FINANZAS

¢,Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio?

[si »

[NO

¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ?

maiL gmovilo, bonco, coto, a2dea, ledo -

Precio de Produccién
PRODUCTOS bty ;.m° Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
bolle _de (oD 2000 | ADfew)] 2 - O30 00D
Polloc de _motoro 2-000 | 50(3)] 2 boo . 0oL
Pollo  umgip 41000 | 29(09) (ERCTN)
Prod;.::to{s) Pollo_de ! Yuca. 2000 | 20080) | S¢O . 000
Servicios "
Principales

Valor Promedio Ventas Totales Mensuales

Valor Promedio Costos

Valor Promedio Utilidad Mensual

( .30 000

s4.000.000

2 . RA0-0aD
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS NO
i s VECES
1 . T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? LS
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y .
profesional? A
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? X
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor - Micro — empresario
con tu emprendimiento? X
5 ¢+ Llevas buenas relaciones con tus empleados ylo clientes? 7L
Hé ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desari‘ollarte
como persona? X
7 ¢ Sientes que fue mala decisién emprender? X
8 ¢+ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar :
decisiones? 52
9 £ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer )
actividades en familia? X
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos economicos en )
su unidad productiva? X
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te _
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo?
g
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? %R
13 i Actualmente invade su tranquilidad algin problema, )
necesidad o enfermedad? %
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? )(
15 ¢ Eres feliz? K
OBSERVACIONES GENERALES | Detalie como se encuentra ks unidad Productiva en organizacion, adquisicion de aclivos, si es apta para continuar el de oy

adquiscion de activos por parts del Proyecto, s& Debe Anexar Minima ( 2 folos)

Nombre del Funcionario :

v e '.[

™ B QB9

Firma Microempresario

"~ Firma Asesor PSICOSOCIAL
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

05 -\clic -a02s | HORA| 350 pm

Nombre del Microempresario

Nc‘wa Mmf.\m ,Q_amoa @a'laavocrﬁ

Documento de Identidad 5. oo OXT IExpedidD en:an\a oaon
Direccion de Residencia Qaolle San Aono Tel. Z\2 e\l 5620
Direccién del Negocio epﬂe oy Ilﬁ“a‘:u: Genero M D #E

Nombre del Negocio

.Lg Newastla cs\e,l DE:T'GL-:(\

Descripcion del Negocio

iHace cuanto tiempo se dedica a esta
actividad comercial?

Vedla e fe.-p\"\ %e.n‘os
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
T LEste negocio SINNO__CUAL
aNnNe S es su Unica
fuente de
ingresos?

Sector Econdémico

Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados X, Moderno Economia
Popular Economia Naraja

Industria

Alimentaria_ M Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia

Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte_
N Dénde esté ubicado su punto de venta : fjo_¥ _mévil___en
No. De Empleos Generados 4. “}\ Al i DAsen lacalle_Espacio Publico___
3. INGRESOS Y FINANZAS
.Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? (Sl X INO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? ggﬁ T e a'—\ru‘a‘:‘dador
IPrulo de Produccion
PRODUCTOS :“"’I"MI iy m Venta Promedio Mensual
Principales {unidades)
Empanadas 2S00 | Q00| X 2030
Pedibs IO | 400 | . 600.000
loges Nalorales 4o [ 45n | 1800000
P"’";:“‘“l Bve Yas Yellenas 0O | FIN A00.000
Servicios C;“‘\. chas 1S [ &) qm % OOD
Principales ales 500 | 1550 150000
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
s ). 200 0 $ 3. 000 f R @000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

N PREGUNTAS sl o
1 ¢ T4 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? X
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? X
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? )(
4 ¢Has tenido fracasos como Emprendor - Micro — empresario
con tu emprendimiento? ><
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados ylo clientes? )"\’
6 4 Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? X
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? ><
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? X
9 ¢,Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? X
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? X
11 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? ><
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? ><
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? §<
14 4 Tienes buen manejo y control de las emaciones? X
15 ¢ Eres feliz? ~_
OBSERVACIONES GENERALES | Detalle como se la unidad P tiva en org g de aclivos, sies apts para continuar el proceso de foralecimienio y

adquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minima ( 2 fotos)

Nombre del Funcionario :

Moy BuncsC. Ao Obb >,

. 3

Firma Microempresario

Firma Asesor PSICOSOCIAL







Mucabdia e

cg <% EadlS
e.ﬂ‘fa& @E&g}?

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO | ricHA DE DIAGNCSTICO DE LA UNIDAD BRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: I HORA|
Nombre del Microempresario b ‘ l N A'\ —\
o Qric wies . nene
Documento de Identidad (.10 i Expedido en: Less
Direccion de Residencia Emmo as Haluinad Tel. 23 3 0
Direccién del Negocio Wwala Pringoed Genero M
Nombre del Negocio A ‘No o CNYIo Gue A fet :
Descripcion del Negocio nlG A eD Juod >
2. INFORMACION DEL NEGOCIO  ©
.Este negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta es su unica SK—NO—CUAL
actividad comercial? = fuente de
ib N\ DS ingresos?

Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados, Modemo Economia
Sector Economico Popular Economia Naraja

Industria

Alimentaria Y Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte

INo. De Empleos Generados 3 gﬂeﬂﬁmﬁ e“j;fp:ﬁ:";iﬂg%’"w'—m
3. INGRESOS Y FINANZAS
;Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su ne ocio? Is1 ~ X [NO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? ' ﬂ! & 1_3 .
Pﬂcl:;e Produccion
PRODUCTOS ::’;';:‘” yio :’:‘n:::‘:“ Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Bepa A oo B0 | 50 [ Sob-000
(o P (levia 20060 | 660 { . 200.000
el e O | eo° {.200 000
Bl Eononee) 2000 | 60 (200900
Semivios | FOMRI\L) 2000 | 600 | 4 - u0.a0
Principales ‘r\.n ovonlt 3 AD 000 .LE)O J Hoo: ocO
oS Nabrmales 72000 | (260 F=tN)
“ARichas 2000 | 130 2.6 -0
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
{2380 coo s 3 Y8 -O0s  5.000 -000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

Ne PREGUNTAS i o - [IEER L pE
1 ¢ Tu unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? \(
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? X
3 ¢ Te sientes motivado{a) por tu emprendimiento? )'(
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? ><
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? Y
6 ¢ Sientes que tu frabajo te ha permitido crecer y desarrollarte L
como persona?
7 i Sientes que fue mala decision emprender? \,(
8 ¢+ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? x
9 £ Su emprendimiento o micro - empresa te limita hacer
actividades en familia? K
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? ><
1 ¢.Crees que como Emprendedor - Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? X
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? '
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? K
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? ><
15 4 Eres feliz? v
OBSERVACIONES GENERALES | Detale como se encuentra la unidad Productiva en organizacion, adquisicion de activos. si es apta para continuar el p de

adquiscion de actives por parte del Proyecio, se Debe Anexar Minimo ( 2 fotos)

el g&w @% 5

Firma Asesor PSICOSOCIAL

e W

“_#irma Microempresario







= v AELN EMPRENDIMIENTO
Veaktia e £ ,.,rw(, \ ) CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
Santa Rosa Ny, i~ SANTA ROSA - BOLIVAR

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: \F - Jolie -202s5 |  Horal 4d- g0 Am
Nombre del Microempresario Nloq an Goerrera QO"—‘“O
Documento de Identidad 12 A44 . Q03 [Expedido en: i a Posg

Direccion de Residencia

Bawio 415 de aiesleo 20| [Tk 212 605 b

Direccién del Negocio

p;sau-'o {:.I parc:\\‘_-',ﬁ prqﬂ) Genero M T

Nombre del Negocio

Dona Albg . 20444 A A0

Descripcion del Negocio

Verdla Jde FvSlas Y hodlalizas

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

.Este negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta = meses es su unica SIXNO___CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados Moderno Economia
Sector Econémico Popular__ Y Economia Naraja
Industria
Alimentaria_%{_Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion Cultura y Arte Deporte___
Dénde esta ubicado su punto de venla : fijo )‘ movil en
[No. De Empleos Generados 5 sash enlacalleEspacio Publico_ 3¢

3. INGRESOS Y FINANZAS

;Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? [si ~( [NO

¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7

—frans Po‘&'\e , Poge a —I(Qla:daclofe%

Precio de Produccién
PRODUCTOS gbad Sncey Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
platanc Voo | 20000 |4 45600 oo
Coco HanC| 290 |$¢ 2:240-on
g:;.?.«_—. 4 dooo €y S20 |4 2, 0¥0-co0
prodacio) BRoacale S0ty | A,040 | § 5,0 O
ek Wova dowvdy| 2o | g  S20-000
Principales V\_e.lo;n S Cfv 20 4 4, X4, OO
Vmda 450 vl 2., Loo | ¢ 3gp. OO0
patilla 10| A0 | 4 4,300 OO
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
PIZjesclvee $AWO. 00O F 23920000




v/ ewag

)7 ==

Prre23¥]
)

: oBuen

: OLIBUOISUNS [8p 8iquio)

ouoTTIiweTIo| Py

bt

GrfiTD 9 70

(500} 2 ) owiuay Jexouy agag) &% ‘mpadiug (@p ped Jod SOMPE 8D UOLSINDPE
A cpusuDeieso) Bp oseocd 1@ EnugUCY wied Bde 8818 'SOARE B uDIEINhpE ‘UoEETUERI0 US FANINPOIS FEPIUN By 2AURNOUR §8 OWOD Bj@eg ) SITYHINTD SEHOISW\HHSHO

ON X I ofisau op sejEnuUed se| SjuE ocpipa opejsal

S W aynsuce cuaoueul opeEgeE NS ap spaes e anb esed IONIHSNIIS B OZNOINY
ON > IS Z30NFANIIS euen anb somousug]

SOPEIE 8D pal B 8D SOARN B CUPSUOO|W un Jepoyos ue (B) opEsaielul pasn Bs3?

ON X 13 ¢sepusiiaws eied opuoj o ouoye unbie ausl | 7)

zenb jog? opebay s

$ opeqosdy opeya)jos ool LPeppud gnb y? L0UP343 un oUD1|OS Z3A euNbiy?
ON IS 01|paJooniN
O¥3IONVYNId OAOdY '8
X ON| 5 £0P0BaU NS JEZI[EWLIO) US E/OPESaIelUl B1S 7
X  ON| IS £0[249W0D 3P BJELIED 3)Uy OPEZIBWLIO] E}S3 O]P0DON NS 7
NOIOVZIMYIWNEO4 A avaivyo3 'L

(o1 [T

(8 (8]

] €]

z {2

(9 (9]

(s (s

[ ’ QQF A | T (¥

b -

SRl v v 1483 bR G

edsopy Co\W\S T z

qol‘—nqu::xa P woo\N [ to “,‘;‘-"EUDD oYy (r

2opobau BAIJONPOJ4 pEPIUf B] Bjuan) anp uo) sodinb3z ap e1s|q
ns jesofaw esed epsassu anb sess enp? (230 ‘sejusiBLe
‘sodinb3 ‘seueujnbep) sojusiuuenbay A ssucpensasqQ

S3NOIDDTA0¥Ud A S3AVAISIIIAN 9

‘-30001%1

SPuUa IsOwWo Jd

sMEtquY saropePUR()

sa\==o)

S‘tu[pum.\,.

Lispuana esed uppes)jde eunbje
0 ‘ddysieyp ‘safejoos sapai esn o asouon?| F9ENE esed opezijun e seifajensa snp 7

4 S3JuB|ja soAsnu

4sajuai|D sajedidujig sns Uos sauainp?

SAUNIITI A NOIDVZITVIONINOD 'S

q‘n“ i! ‘_'H:ubD

e e\ waed h,dwgb

- _l_.nﬂ‘tl:-‘% Clad

-_al:m,naw

ejuawenep jesado esed
B]1S333U S3jeuajew O SEJUS|WEe.LaYy anp)

(Z1apuanai
esed eidwos o] o paysn eauqge;
071?) 28puea anb o] @anpoud uginp?

iSajopaanold
sejedidul4 SNS UoOS saugIND?

S3INIIND A $3HOA3IN0Hd

NOIDVHIdO A NOIDONAOHd v




9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS sl NO 5 VECES
1 £ T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? 74‘
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre 1u vida personal y
profesional? _ )L
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? )(
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? Y
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? .
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? ~
7 ;. Sientes que fue mala decisién emprender? )L
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? %
9 ¢ Su emprendimiento ¢ micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? &
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva?
" ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? ,)(
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? X
13 iActualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? .
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? %
15 ¢ Eres feliz? >
OBSERVACIONES GENERALES | Detaile como se Ja unidad F van en org ion de activos, si es apla para continuar of pr de

adguiscion de activos por pane del Proyecto, se Debe Anexar Minima ( 2 fotos)

o Finna Micropmpresanio

¢Lba GL(LELF’FG

Nombre del Funcionario :

Cam;% P Q&JQ""" oY,

Firma Asesor PSICOSOCIAL







Maddia de

B Yoo

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1.INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

21 ﬁora.rm 2025~ | HORA|

|[Nombre del Microempresario

c\&)cc&“xu. qumo Ac Ltb ﬂﬂ,uu'h

Documento de Identidad

. Expedldo en:

Direccién de Residencia

ad QM Tel. 6 3

Direccién del Negocio

3 Genero M ¥

Nombre del Negocio

Q,l ;
)\

Descripcion del Negocio

P 7

- Aod Qoo eSS
2. INFORMACION DEL NEGOCIO

¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta
actividad comercial?

¢Este negocio| B¢y
8s su unica

fuente de
ingresos?

5 Aros

Manucfacturas___ Servicio _ Productos Elaborados K Modemo______Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja__ ;

Industria

Altmen{anax_COmeruo Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__

Dédnde esta ubicado su punio de venta : fi ;oXméwl en
|No. De Empleos Generados 3 casa X_erilacalle_Espacio Publico_
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? Isi ¥ [NO
. Cuéles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? \
lrmb oL, N
Precio de Prodmlén
8 Producto(s) ylo |Promedio
PRODUCTOS Servitios A Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Deﬁ)’ms :F.vh:u Ivo [Iovo | A.O00.000
i oo
{
Productofs) 2500 | 40 00 .00
ylo
Servicios 400 %_ oco-en0
Principales My | 12800 . 000
J
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
4080 cen s2.(oo-aD | 4.480-60
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
o
N PREGUNTAS Sl NO s VECES
1 &0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? ><
2 i Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? D<
3 4 Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? x
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro - empresario “
con tu emprendimiento? 5(
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados ylo clientes? | &<
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarroliarte
como persona? ><
T 4 Sientes que fue mala decision emprender? N
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para fomar
decisiones? X
3 ¢Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? K
10 £ Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? x
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro —empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? '\(
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? '><
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algun problema, X
necesidad o enfermedad?
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? )('
15 i Eres feliz? v
OBSERVACIONES GENERALES ( Detatle como se encuentra Ia unidad P v en ion de aclivos, si s apls pars conbinuar &l proceso de fomlscimiento y

adyuiscion e activos por parte del Proyecto, se Deba Anexar Minimo ( 2 folos)

/

Firma Microempresario

Nombre Funcionario :
Cargo : Z
7 - ';

Firma Asesor PSICOSOCIAL
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHADED

IAGNOSTICO

DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

JNombre del Microempresario

[ woma[ HZU pm

A Verol oo

Denez

Documento de Identidad

W2 2281\ 2 v

o

Expedido en:

D Fas

Direccion de Residencia

Molv tnos —Auen, da 1 nep

Direccién del Negocio

\-'f.oj.(!n@ -—

e Dl‘rm-_,a.r.h.é

Tel. W OHBSS % as
Genero M

Nombre del Negocio

L ¥

raga '

Descripcion del Negocio

san
< Vaporocin e Wyeyos

\‘Q]l/[ﬂfﬂ’/, Q}Jrﬁi‘bcr

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

tHace cuanto tiempo se dedica a esta
actividad comercial?

. estr

¢Este negocio
es su unica
fuente de
ingresos?

sy NO__CUAL

Manucfacturas___ Servicio __ Productos Elaborados ;g, Modemo Economia

Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte_
Ddénde esta ubicado su punto de venta : fijo_____movil__en
No. De Empleos Generados 6 casa enlacalle  Espacio Publico_ X
3. INGRESOS Y FINANZAS p
¢Conoce con claridad cuénto gana y cuanto gasta en su negocio? Is1 ¥ INO
' §
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? :lk\SD’f‘nfor (S) 1o g
Precio de Produccion
Producto(s) y/o |Promedio
PRODUCTOS Sericion Hisaime Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
M%Y _— e 4000 15 (4b)  1600.c0O
Pysod2 ¢ Gooo | 8 (g 1 44000
Ohaitps” 4000 & (49 q60-650
P %/_o&m&; lpoO 20 (dico) A0C-coo
Servicios e, Cory) Bk SDo (T (Bec) 2900000
Principales ’
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
I ABosano s 3.300 00 |8 40000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS
9 et VECES
1 ¢ Tu unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? \[ﬁ
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? 2L
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? \ﬂ
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor - Micro — empresario
con tu emprendimiento? \JL
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? ?L
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persana? \‘L
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? 7[/
8 ¢ Crees que fienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? \L
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? S
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? 7‘\
1" ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? )A
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? f_,
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algin problema, LS
necesidad o enfermedad? )[
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? }é
15 Eres feliz? e

OBSERVACIONES GENERALES (Detslle comu se ;
adquiscion de aclivos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minimo ( 2 fotos)

fa unidad P en

jon de activos, si es apla para

-

el proceso de

_Sharm| Goemor.
Fi ig

| Firma Microempresari

Nombre de) Funcionario :

Cargo :

—

AW‘OC)@) .
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i Cmritnde  GEED

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE

LA UNIDAD PRODUCTIVA

[FECHA: 15 - \olic — 2025 | HORAl 2 0D P
Nombre del Microempresario i \ D S Cje h s h % Ly

(= ol e Vi
Documento de Identidad A4 o243 ]Expedido en: “oanla Dc,:;q
Direccion de Residencia Povvie Aelo Vit Tel. 201209699 %
Direccién del Negocio Gepero M Q ]

Nombre del Negocio

._Lc.qs \Dc.urca‘s 5& \oﬁé

Descripcion del Negocio

Creader de Conlenido

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

LEste negocio
JHace cuanto tiempo se dedica a esta Il")_ enoSs es su lnica S'b{.ﬂo_ﬁw—
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __ Productos Elaborados Moderno Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja__%
Industria
Alimentaria Comercio____Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion _ACultura y Arte Deporte__
Bonde ests ubicado su punto de venta : fijo movil en
No. De Empleos Generados 9~ ! . x en la calle Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en suﬁoclo? Isi A INO
& Cuidles son los Principales Gastos de la unidad productiva ?
Pracio de Produccién
Producto(s) y/o |Promedio
PRODUCTOS Seriiion Mensual Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Romor ("iaalc;a. los Aias) ASD V.
Producto(s)
ylo
Servicios
Principales

Valor Promedio Ventas Totales Mensuales

Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual

P .00

$ $
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
Ne PREGUNTAS Sl NO sC VECES
1 ¢ T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? }(
2 ¢ Sabes geslionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? ')(
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? x’
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor - Micro — empresario
con tu emprendimiento? v
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? X
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? ';?{- i
7 ¢ Sientes que fue mala decisién emprender? x
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? VL
9 ¢Su emprendimiento o micro — empresa fe limita hacer
actividades en familia? X
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? X
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? .)(
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? Y
13 L Actualmente invade su tranquilided algln problema, )
necesidad o enfermedad? b 4
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? x
15 ¢Eres faliz? X
OBSERVACIONES GENERALES | petate como se Ia unidad Productivan en it icion de aclivos, s es apta para &l proceso de

adquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minimo ( 2 fotos)

Nombre del Funcionario :
Cargo :

doe Ao P QD

-

Firma Microempresario Fi







Mcaldia e

il GEBS

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO

e ;m EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE

SANTA ROSA - BOLIVAR

ICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: Oq-oY-2o5 ] HorAl  S.40
Nombre del Microempresario HCI m\ Ut g O Lo ’Pt'fﬁ 3 ’
Documento de Identidad 2Ly D6y [Expedidosn:  dzlcy P80

Direccion de Residencia

O lo cil(16 B PamiSo  [ret (3 %537&!

Direccién del Negocio Uva 6 CQ 1l B . @ 1SO , [Genero M A |
Nombre del Negocio W edades ol (Jaminante
Descripcién del Negocio VUanla Acl<anied
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
LEste negocio
2 Hace cuanto tiempo se dedica a esta es su Unica SILNO—CUAL
actividad comercial? 4 N fuente de
Ao ingresos?
Manucfacturas___ Servicio _ Productos Elaborados Modemno Economia
Sector Economico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte___
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo_X_movil___en
No. De Empleos Generados l casa X _enlacalle_ Espacio Publica
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su ne ? st X [NO
& Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? 1
CQvaia — Ay a
p de Produccién
PRODUCTOS m“ By | ema Venta Promedio Mensual
Principales {unidades)
_%mkrems 25000 o | [Soo-00
onelio s 2o oo | (O [ 200.000
AL - &) OO0 % '- 2400000
P""’;z'“(“) blleTeeay [2. 060 Z Y RO-000
Servicios (orceas 20 600 (50 600 000
Principales | (Y4 n ¢ lior ol 25000 :?CC)' o
Mocailal 95.600 228 . SO0 000
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
 B.280.000 s4gpaD ¢ 3. 880000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS Sl NO
S VECES
1 ¢, Tl unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? ?(

2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre fu vida personal y

profesional? }(
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? s
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario

con tu emprendimiento? A
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? b4
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? 0&

7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? e
8 ¢ Crees gue tienes autoconfianza suficiente para tomar

decisiones? X
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer

actividades en familia? ¥
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? X
1" ¢, Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo?
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo?
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 ¢ Eres feliz? X
OBSERVACIONES GENERALES | Dataie como se 2 unidad Productivan en ion de activos, si 2s apta pars g

mmmwmdﬂm.wﬁmﬂwkmuhhﬂ

R)v g

Nombre del
Cargo :

pﬂ tf l [ l.l Orozce ?e_-ve__-z
Microempresario

/)
Fun%ﬂu L ! i pﬁj
Fil AL
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Vealkdia de

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO

CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE

SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DI

AGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

|FECHA:

Nombre del Microempresario

B8 (JULto Dc2S.

| HORA| G SOpPm -
¥

Erfka Ortfy De liorta:

Documento de Identidad 2|S 360 290 [Expedido en:  Seccnfe ROS =
Direccién de Residencia Bario o Oororq - Tel. 200634{956
Direccién del Negocio Plaza Prneipa . Genero M [] F
Nombre del Negocio Y bontn  del Dalgeout”

Descripcion del Negocio Ueata di Feftod

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

¢ Hace cuanto tiempo se dedica a esta
actividad comercial?

¢Este negocio
es su Unica
fuente de
ingresos?

18 ados-

siX_NO__ CuAL

Sector Econémico

Manucfacturas___Servicio __Productos
Popular

Elaborados__ X Moderno Economia

Economia Naraja

Industria
Alimentaria_X _Comercio__ Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo_k_mévil__en
No. De Empleos Generados 8 em F lees - casa enlacalle  Espacio Publico ¥
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢ Conoce con claridad cuanto gana y cuénto gasta en su negodﬁ [s1 [No X
4 Cuéles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? '\T C\”\S?O 1€ ) -Qﬂe_(é (<t
Preclo de Produccion
PRODUCTOS Sasmsnid ard Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
-ﬂrﬁ?d de lpevo 3 .co° A. 200 3" €oo- 000
Yata'cou 4-000 [Apno 41' oco. occo
‘Pote 000 260 beoo. 000
Prod;ctn(s) Oroio - 00T | 440 Yoo. ©€0
Q
Servicios SIJ MLLQL\OM ‘{ 'C)DO ‘Z—_O O ZOOCOO
principates | (0 iz 0 3-coo | 200 §oo. 000
Papal 2.000 | hoo |1.800.000
@ npauadad 1-000 400 406-000
Carima Golas: 4009 | 400 400. 000
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
I \ 1
¥ 8 soo-ocoo $ 4 000 cop $  4'sop. 000




|.pv-u-.|du:5 il ] ouoscidwooiony Sua

pquv] §hlom). . W

‘P uOPn;D g\n F‘ 2 l : OLBUOIGUNS [P BIGQLUON

. : 9901J05UUb)O Ua""/] Lru)i-u*mgua a0
(;’01;3;1) ;%ano)q 11824 ar ﬂclhnvlut g]P h ﬂDnDjugaad. n—] A%
’OI‘JE‘DJDJU(} ]UUQ‘SIFO) Ul+~U BIUDTP?N_ QnL{)D D.i('} D.].U'a” 31‘)
—Qf’m&—ﬁ DUDWB& 313 CoUTH qo) * w(j Q0 b 9] UJd Q0 . -“ aF oumon
P Ug GCa0Ta1y © \aun] ar uor)bnj- onqo“r’o;d I—' rJIU’) D_'Q?

(mzlmmmmqwmﬁmdppammwaomrbpe

3 » i i bl 8 P ve ief PEPUN & esowcosmsg ) GITVHINID SANOIOVANISHO
‘r Oﬂl s ofsou ep seEnuUed S8 SjUE ODHIPAId Op
W DYNSUCD QUMIUBUY OPERE NS 8p SPARNE anb esed JONJUIWIIS B OZHOINY|
Y ON s LIONTHNIIS 2uag anb sauaousuyl
SOPBIE &P pal B] Bp SPARM B OJpeud0uoiu un Jeponos ue (B) opesausi pejsn £1537
X_ ON| IS ¢sepusfusws esed opuo) 0 ouoye unfije auer) ?
2onb 1047 opeban X ON IS
$ opeqosdy opEI2|Ios oy ipeppua onb y? 4O1|P§42 Un 0131108 zaA eunbiy?
ON IS 0}paid0idlN
O¥3IONVYNI4 OAOdY '8
ON IS £0120D8U NS JEZ|[ELLLIOJ U BjopBSaIaUl B)ST 7
ON X IS ¢,0[9191I07 9p EIELIPD SjLly OPEZ|[EULIO] BJST O]p0baN NS 7
NOIODVZITYWHO4 A avaiivo3t "L
[T (o}
(6 {8
(& (]
/] [
- DIopndd
g’ ??J? (3 ®
CPllgs (s \ 5]
L SDWN {2 T pjaﬂam ¥
I fib_})f?d‘ mana]\} (e biopPP)L4 () PLo §
C?V'h"DJ b VJQP '?Ji z a.)_m')\d, z
GO U
2ojaobau BAIONPOId PEPIUN B] BJuang anp uo) sodinb3g ap e1s|q
ns sesofow eied eysasou anb aaid snp? (018 ‘seus|weLeH
‘sodinb3 ‘sepeuinbeyy) sojusiuanbay A sauojoeAlasqO

S3NOIDO3A0¥Ud A SIAVAISIOIAN 9

. \_,gaa .L_-, *W“b’S)
-ON ‘b0 OCLHN )}0 be-Unwoa

Ziepuan esed ugpoes|jde eunbje £ S3}jUa||2 soAanu
o ‘ddysjeyp ‘saje1nos sapas esn o esouon? | 1984e eed opezjpn e seiBsjensa enp ?

SIINIITO A NOIDVZITVIONIWOD 'S 4
-o.y-;or)OJd ‘aiv i) "“"'ﬁ)

4sajuaj|) sejedidullg Sns uos sauinp?

Uow
1‘?? NOPREY)J — OPPAA |2 ca_p: o,
éouawepelp Jesado esed UASRUONGE £ S9I0P33A0IH

esed esdwod 0] 0 pajsn eouqey
077) ¢opuaa anb o] aanpoud usinp?
S3UINIIMD A S3HOA3IAOUd
NOIOVNHIdO A NOIDONAO¥d ¥

E}IS820U S2|BL3JEW O SEJUS|WELAY anD) sajed|ound sns uos saugInD?




7
\?

i 4 (_A’_“p

=

e

9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

adguiscion de aclivos por pare del Proyecio, se Debe Anexar Minimo ( 2 fotos)

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS N
: S 9 S VECES
1 ¢ T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? X
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? *
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? A
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? X
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? ¥
6 ¢Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desaroliarte
como persona? X
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? %
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? %
9 & Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? X
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econémicos en ¥
su unidad productiva?
11 4 Crees que como Emprendedor - Micra — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? 7*
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? Y
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algiin problema,
necesidad o enfermedad? %
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 ¢Eres feliz? X
OBSERVACIONES GENERALES | Detaiie como se e unidad Productivan en jon de activos, si es apla para continuar el procesc de

Rore (el

Microempresario *Fi

Nombre del Funcionario :
Cargo:
- @bl‘;@
Firma_Asesor PSICOSOCIAL
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

IAGNOSTICO DE LA UNIDAD

PRODUCTIV

1. INFORMACION GENERAL DE

LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

| HORA|

Nombre del Microempresario

ju.sl—mo \lma

@y Redrquez

Documento de Identidad

23.839 038

|Expedidoen: Daxta Ros g

Direccion de Residencia

Aawfeo el Saqradp

Direccion del Negocio

Qc:mumf—lacl &)-2 Jta Pow-

Tel. 31‘3 S@S‘ qg-f E

Genero M

|Nombre del Negocio

Descripcion del Negocio

Venla J¢ Despac

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

Actividad Economica

¢Este negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedicaaesta |15 Q03" es su dnica SLANO__CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados_ ___Moderno Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria_* Comercio __ Educacion Comunicacion Tecnologia

e Innovacion Cultura y Arte

Deporte___

1

No. De Empleos Generados

Dande esta ubicado su punto de venta : fijo midvil 5 en
casa en la calle Espacio Publico

3. INGRESOS Y FINANZAS

¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? Isi X [NO
¢ Cuadles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? En er ﬂl A -
Precio de Produccién
PRODUCTOS e Ll il Venta Promedio Mensual
Principales {unidades)
Respac i cola 1500 420 630.coo
c 2 (zemon- i 1500 420 £ 3c.000
Pac  de —Hamarind® 1 Soo 420 b 2o.-coo
P"""y‘::'”"} Leppac do  Maraeoya: 1500 | 420 (£ 30000
Principales

Valor Promedio Ventas Totales Mensuales

Valor Promedio Costos

Valor Promedio Utilidad Mensual

s 3' 4506.000

s doo.0c6

$

2'350-0c0
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i 9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL
B : AVECE| ALGUNAS
N° - PREGUNTAS | N
ox 5 g s VECES
1 ¢ Ta unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? ) ¢
2  Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? ’K
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? ;4
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? 7‘
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes?
6 (Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte X
como persona?
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? X
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? X
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa {e limita hacer
actividades en familia? 7S
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? X‘
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresanales de liderazgo? A
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? A
3 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? )(
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 4 Eres feliz? X
OBSERVACIONES GENERALES | Cetste coma se sncuenira la unidad Productiva en organizacion, adquisicion de activos. si es apta pam conbinuar et de

adquiscion de activos por pare del Proyecto, se Debe Anexar Minimo ( 2 fotos)

Nombre del Funcionario :
Cargo :

/Oj.h Ul e Mo \/C«raq_f M A)Z}D *

<~Firma Microempresario Firma Asesor PSICOSOCIAL
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% ‘:;‘1\ EMPRENDIMIENTO
L)
oy /

- <

(]
Ncakdia cho 8..1‘4{»4(/ $ CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
Santa Rosa ‘\ SANTA ROSA - BOLIVAR

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
|FECHA: | HORA|
Nombre del Microempresario % Ofg f (y ! ; M ; i
Documento de Identidad {1 OARCHRES F |Expedido en: ' 55 “\Fox -
|Direccion de Residencia X o\un Tel. 22052566| |
Direccién del Negocio Qlazs 2 orcaef _ |Genero wm []
Nombre del Negocio A — Yk VA Sundy )
Descripcion del Negocio {sledds e oollp, Qeelo ) Miclox .
2. INFORMACION DEL NEGOCIO 4
LS TS Por- *‘"&Em negocio
Hace cuanto tiempo se dedicaaesta | e Y es su Unica SI—LND—CUN'
actividad comercial? é m fuente de
'y@.ﬂr\ S;‘S}? ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __Productos Elaborados Modermno Economia
Sector Econémico Popular 2 Economia Naraja
Industria
Alimentaria g Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicade su punto de venta : fijo___ mdvil__en
No. De Empleos Generados 2 casa enlacalle__ Espacio Publico X
3. INGRESOS Y FINANZAS 3
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? |sI ';)(. INO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? > s
Precio de . Produccion
PRODUCTOS e Venta Promedio Mensual
| . | Principales (unidades)
-
Nastl de follp oo | 251 4.S00-C00
! e o Gooa | A0(g G- 400 :060
) clo .00 | 5 (5¢) 1.200-ax
Producto(s)
ylo
Servicios
Principales
. Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual

s 11 0 -cod s GACOOOD s B.000 a0
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AL
Ne PREGUNTAS sl " gy e
1 ¢ Tu unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? 'X
2 . Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? K
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento?
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario / )Q
con tu emprendimiento?
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? ?L
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona?
7 Sientes que fue mala decision emprender? 7L
8 ¢ Crees que fienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? 7['
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? N
10 . Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? )L
1" ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te -
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? )L

12 . Te gusta el trabajo en equipo? ){\

13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algin problema,

necesidad o enfermedad? \;L

14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones?

15 ¢ Eres feliz? F

v

OBSERVACIONES GENERALES | Detabe como se encuerirs la unidad Productiva en organizacidn, adquisicion de actvos, 8i es apta para continuar el proceso de foralecimiento y
adgquiscion de aclives por parte del Proyecio, se Debe Anaxar Minimo ( 2 fotos)

Nombre del Ryncionario :

| TesDlle D\ e QD

Firma Mi presario ' Firma Asesor PSICOSOCIAL
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

1‘::;_;?’\

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
J

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

|FECHA:

HORA| =F ¢ 400

Nombre del Microempresario

|
Zday Neoss %MAQ

’f\\ﬁ.:i g% .

“erean SL3oam—fdoana

Documento de Identidad

G 4SCAT

|Expedldn en: \.554»11.;,’?—0.5 S

Direccion de Residencia

Ao D€ Tel.

Direccién del Negocio

U de v ocded (<A

rGenero HD F

|Nombre del Negocio hoon Vol de . 2Zul\ad )
lDescripciﬁn del Negocio 1 A Ruers P uﬁ\eb‘;
2. INFORMACION DEL NEGOCIO Sal Yy 2 i'a
¢Este negocio X
2Hace cuanto tiempo se dedica a esta e es su Unica SI'A“O_CUAL
actividad comercial? ,_/_,4&' oM s fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __Productos Elaborados Modermno Economia
Sector Economico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio____Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion __ Cultura y Arte Deporte__
Ddnde esta ubicado su punto de venta : fijo movil en
No. De Empleos Generados 3 casa enlacalle  Espacio Publico p&-

3. INGRESOS Y FINANZAS

¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? {sl ~ |[NO
& Cuales son los Principales Gastos de la unidad productiva 7 ;ig\ﬁw =
Precio de Produccion
PRODUCTOS sl omcscarg Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
y P 0
N ef7e- de \evuo 2000 20@k) 2900-00
@ ooty Ao Cone. | locD 203  FOoo0
Productote)]  Gypnds polur I | 303=) X0 c0D
sonivios | QoA Ao A Aoa-< | \0oo | 40 (fo  Uad wog
Principales P hve L :\J— 'n]ﬁ}’ \ QOO 40 (‘IQCD) Yoo -0o0
Pova~ de Hotu d Gxn0ond 1000 %(@X 4800 - o
t)v“ﬁ?) 5 nalucel 2090 %) Ao .ood
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
s 6ACO OO $ 2900, 000 5 4.000.000
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- 9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

N PREGUNTAS sl Mo |
1 £ Ta unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? ?Q
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? '}L
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? 7(\
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor - Micro — empresario
con tu emprendimiento? )L
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados ylo clientes? 7&
§ ;. Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarroliarte N
como persona? A
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? V\
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? \#
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? ?Q
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos economicas en
su unidad productiva? X
1 4 Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? 7L
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? L
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algin problema, _
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 ¢ Eres feliz? v
OBSERVACIONES GENERALES | Demie como se I uridad Pr en icion de activos, si es apta para continuar el proceso de foralecimiento y

mﬂsamwmmw,namwm(ﬁm!

Nombre del Funcionario :

2uler ol SedeTimer™ " [N LR ).
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE

EMPRENDIMIENTO

SANTA ROSA - BOLIVAR

FIC

HA DE DIAGNQSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

I0-01—)%

Nombre del Microempresario

Documento de Identidad

L 2 \fo Hlo\r M\\g

3 434 83T

xpedido en: ijhbl D-D-c-ﬁ

Direccion de Residencia

Direccién del Negocio

A by Cowedend | Tel. 29 33\%;6%’_—)
Ay . nhQnM e\l b Corle [Genero W

|Nombre del Negocio

K Rangd o o

© S PLvein W

lDescrlpcién del Negocio

E=1ndi o (o eSpovinia Uonla Qi a s

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

LEste negocio
2Hace cuanto tiempo se dedica a esta es su Unica SI_&_NO_CUAL
actividad comercial? < \,C ) fuente de
M ot ingresos? T
Manucfacturas___ Servicio _ Productos Elaborados Moderno Economia
Sector Econémico Popular *€_  Economia Naraja
Industria
Alimentaria x Comercio___Educacion_____Comunicacion_____ Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion Cultura y Arte Deporte__
Mo D Emblsas Ginrados &' Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo_} movil___
) P casa g enlacalle  Espacio Publico

3. INGRESOS Y FINANZAS

¢Conoce con claridad cudnto gana y cudnto gasta en su negocio? st INO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ?
|Precio de Produccion
PRODUCTOS vl W o Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
oo 200 kg| 140k H%QD,
name 2000 7| Yok b & .a@1D
MO 2 |SeO Qoo | AS-OD
Productol®)| | {ymon 2000 | 8k (60 000
Servicios Yo e, dooo | Yok | 360 o0
Principales M 1560 | bor 3 SD.000
A(@ 00 | 40 oM oo OO
lzne Lo | 30un| AR .Oc0

Valor Promedio Ventas Totales Mensuales

Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual

2.498.000

+ 400 00

1.58S.000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

A
Ne PREGUNTAS sl i St B i
1 & T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo M
potencial de crecimiento?
9 ¢ Sabes gestionar el equilibric entre tu vida personal y ;){
profesional?
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? X
4 ¢ Has tenido fracasos coma Emprendor - Micro — empresario ><-
con tu emprendimiento?
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? %
6 ¢ Sientes que tu frabajo te ha permitido crecer y desarrollarte \!
como persona?
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? X
¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
8 decisiones? %
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer y
actividades en familia?
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva?
1 ¢, Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te e
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo?
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? X
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema, %
necesidad o enfermedad?
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? b 4
15 ¢ Eres feliz? >
OBSERVACIONES GENERALES | Dealle como se i3 unidad f &n organ ., adquisicion de activos, si es apta para continuar & proceso de ¥
adquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minimo | 2 folos)
l il

Nombre del Funcippario :

Lok P







Meakdia de

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTOQ
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIV

1. INFORMACION GENERAL DE

LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

| HORA|

Nombre del Microempresario

Q)Qmu.l. 6&.“2.2. \bn&qcnr ;

Documento de Identidad <2, ﬂDq-(Z @4 |Expedido en? <SPt XSSO
Direccion de Residencia i der OOer-sSn .:le:":r' Tel. 2. F | 2500
Direccién del Negocio Yoo Genero M E L

Nombre del Negocio

Descripcion del Negocio

%«M  ®enicon »_t:t?_,
 Ohpoos, s b

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

=

¢Este negocio
¢ Hace cuanto tiempo se dedica a esta €s su Unica S%NO_‘CUAL
actividad comercial? & fuente de
U“ Off‘\D ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __Productos Elaborados_ ¥ Moderno Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio___ Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innavaciord™~_Cultura y Arte Deporte___
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo____mévil___en
No. De Empleos Generados Q" casa enlacalle  Espacio Publico _\é_
3. INGRESOS Y FINANZAS 5
¢Conace con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? st M [No
¢, Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? dn s s
Precio de Produccion
PRODUCTOS mﬁ:{" o :r:r:r:u:llo Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Nyegar Ao Uz o ‘ (G 2. 100-&d
f — (1) A F0esd
| looco ~ (o) 4 . Wwo0.as0
ool oo (o) _ § + 500 &
Servicios %I:ﬁ ) [leo) 2. 400 -oog
Principales oo (too) B.600-
SoooR Lo [(%0) U.000 Qo
|Soo o |feco) CGapacy
7 o oo > (Q; €05) \; e 1 )
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
[s [-$ 400 ;oD s [{. doo- s s 4.0
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

Ne PREGUNTAS sl No {NETEL LR
1 ¢ T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? N
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? y_
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? :
iy -
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro - empresario
con tu emprendimiento? A)L
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? )L
6 ¢ Sientes que tu frabajo te ha permitido crecer y desarrollarte '
como persona? )L
7 ¢ Sientes que fue mala decisién emprender? )L
p ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? y\
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? )(
F
10 ¢Sabe usted como administrar los recursos econdémicos en
su unidad productiva? ﬁ
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? \L
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? L
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algin problema, 4 p
necesidad o enfermedad? j“
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? _f\
15 +Eres feliz? -~

OBSERVACIONES GENERALES

i

adquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minimo ( 2 folos)

( Detale como se encuentra la unidad Productivan en orpanzacion, adquisicion de aclivos, si es apla para contl

el proceso de foral

th‘f)’(.ﬁ Z SCLEL

I o o

Fi i ri

Nombre del Funcionario :

Cargo :

g LD

| Fi
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Makdia o

<
8-1-%\{«4&

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMTNADOIAL

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: 22 - \olWlo —209.5 | HORAl A - 20 am

Nombre del Microempresario

Merls de Breo Gfanc—"é-n;

Documento de identidad

12309 993

IExpedido en: Qﬂﬂ aLen3

Direccion de Residencia

oo e Oru:o':’\

Direccién del Negocio

&\U{D \a Dﬂlc‘:"\

Tel. 20083
Genero M ﬁ%ﬁi

Nombre del Negocio

chr\‘ecz‘ng\ﬂ lq Mmq

Actividad Economica

Descripcion del Negocio \ea\a Ac_?._ Rrodsles
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
_ LEste negocio
LHace cuanto tiempo se dedica a esta A& anos @s su unica SLX‘N O__CuAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __Productos Elaborados Modermo Economia
Sector Econdémico Popular__ M. Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio_“Educacion Comunicacion Tecnologia

e Innovacion Cultura y Arte

Deporte

Dénde eslé ubicado su punto de venta : fijg_ XX mévil en
No. De Empleos Generados i casa enlacalle  Espacio Publico_
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? |s1 'x_ INO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7
Precio de Produccién
Producto(s) ylo |Promedio
PRODUCTOS e Marsing Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
"\ Ccesor I:f."b A
Ganche s
W\eras —
Prodt;cto(s) Q.Dné\pm o Se Ninos
ylo =
Servicios Conicmlos e ning
Principales Adeas
Medias
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
I s5to-coo S ARS OO0 |F A25.000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

Ne PREGUNTAS si o ol = o
1 ¢TU unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? b o
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? b4
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? ){_
4 ¢Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? )(\
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? %
6 ¢ Sientes que tu frabajo te ha permitido crecer y desarrollarie
como persona? »
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? X,
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? )(
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa {e limita hacer
actividades en familia? x
10 ¢Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? -;4
1 ¢Crees que como Emprendedor - Micro - empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? 7(
12 4 Te gusta el frabajo en equipo? 7(\
1 (Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? K
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? Y.
15 ¢ Eres feliz? '

OBSERVACIONES GENERALES ( Detalie como se encuentra la unidad Productiva en organizacién, adqussicion de actvos, 8| es apta para cont

®l de forak

adquiscion de activos por parta del Proyecto, se Debe Anexar Minimo | 2 folos)

Nombre del Funcionario :
Cargo :

Firma Microempresario

Asesor PSICOSOCIAL

ALY1T depres de@rawdzmﬁm b w
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CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE

EMPRENDIMIENTO

SANTA ROSA - BOLIVAR

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

FICHA DI

DIA

DAD PRODUCTIVA

GNOSTICC

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD

PRODUCTIVA

FECHA: = c—_l.s_-;-'gd,l 0 72025 HORAl (3% 20 Q)
Nombre del Microempresario ] ﬂ@ ' } rP : o ! < ﬁj]‘
Documento de Identidad \' IExped!do en: | O
Direccién de Residencia o 4 é 3 Tel. 2 05 ¢ 327 3323
Direccion del Negocio » XXX 04 5O |Genero M

(\}f\.u zo

Nombre del Negocio

Descripcion del Negocio

MNauree
Nueos & chov®os | bilo s

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

Ae?m

7

¢ Este negocio
¢Hace cuanto tlempo se dedica a esta es su Unica SIMO—CUAL
actividad comercial? ? -l fuente de
s ingresos?
Manucfacturas __ Servicio _ Productos Elaborados Moderno Economia
Sector Econdémico Popular b Economia Naraja
Industria
Alimentaria_T~ Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ~__ Cultura y Arte Deporte___
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo mavil en
No. De Emplm Generados 2- casa enlacalle_ Espacio Publico |
3. INGRESOS Y FINANZAS 2
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? IsI I~ |NO
. Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7 ,:\J-\ S
Precio de IPmdu:dén
PRODUCTOS ismsas gl wrsoeng Venta Promedio Mensual
Principales {unidades)
VYoze Ao choazox o BO0 1200000
e =1 o 7= 775Y] o Poso [52°0 _‘L-OQD'GOD
== 2D Ptk ZDQO 2‘7/0 LL‘-QO 'O('JD
i L, e Sy u Hoono | &5 AAc-axd
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
$ LHO0 s DD oo f 2.000 .co0
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

N PREGUNTAS sl o e s
1 ¢ T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? 7(
v
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y rx/
prafesional?
3 , Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? /N_
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? 7L
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? }L
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? }L-
¥ ¢ Sientes que fue mala decision emprender? 7L
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? 7\
9 ¢,Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? NG
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? %_,
11 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? )L,
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? ?L_
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad alguin problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? &
15 ¢ Eres feliz? i
L)
OBSERVACIONES GENERALES | Detaiie como se encuentra la unklad Productivan en organizacion, adquisicion de actives, si es apta para ol p de |

adquiscion de activos por parte del Proyectn, se Debe Anexar Minimo ( 2 folos)

Nonse A?\ﬂkﬁc&ﬂg

Firma—Mic

Nombre d!mj; Q







Meakdia e

o S

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHADE D

IAGNOSTICO

LA UNIDAD PRODUCTIVA

1.INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

75 ﬁh:ﬁ_w Dozs”

[ HORA[ 3. Oﬂ;Pm

Nombre del Microempresario

EsTelca

qgmet Lamos -

Documento de Identidad

gds se6.%13

lExpedido en:

Crauts Boki-

Direccién de Residencia

Parno Sawu bfvé-?

Tel. 700 € 72 288

Direccién del Negocio

Campaaia-

Genero M

Nombre del Negocio

pﬂr{j-(_a!/r.?rfx -la Fé’ <n Dios .

I 2004383i5¢

Descripcién del Negocio

T Qriaderc 4 Yepla e (erdos.

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

. ¢ Hace cuanto tiempo se dedica a esta
actividad comercial?

.Este negocio
es su Unica
fuente de
ingresos?

2 anos-

s ¥ NO__CUAL

Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados Moderno Economia

Sector Econémico Popular_~<___ Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio X' Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innavacion ___Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo_X__mévil__en
No. De Empleos Generados -Q— casa enlacalle_ Espacio Publico__
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuinto gasta en su negocio? Ist x [NO
2 Cuéles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? Alimeantos, aj ver, NMeditanrenfo.
|Precio de |Produccién
Producto(s) yio |Promedio
PRODUCTOS Sariicios Hm::al Venta Promedio Mensual
2 |Principales (unidades)
@Ug,%; & Touun @ - fomcd [20000[ 4 200600
odo o2 A ds Wwadd I1Sec0 | 8ok | 3D 0O
Producto(s)
yio
Servici
Principales
Vglor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
s  41.SS0 000 s 600.000 f SO 00O
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PRE AS Sl NO
i S VECES
1 £ T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo §(
polencial de crecimiento?
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? 5\’
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? P
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? “
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? b'e
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? x
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? ){
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? X
9 4 Su emprendimiento o micro — empresa fe limita hacer
actividades en familia? b3
10 4 Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? e
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falla reforzar habilidades empresariales de liderazgo? X
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? +
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algan problema, .
necesidad o enfermedad? 4
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? N
15 LEres feliz? ~
OBSERVACIONES GENERALES | Detalle como se encuentra s unidad Productivan &n de activos, si es apta para continuar el proceso de foralecimiento y

adguiscion de activos por parte del Proyecto, uumwmnmtzfm;

Nombre del Funcionario :

Psfel o amer (1 " P (bl -

Firma_Microempresario L Firma Asesor PSICOSOCIAL







an

W epllade &@

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA: 1| dg::gu.\‘m.o 9o | HORA|TF ;D27 T

Nombre del Microempresario \}l U; an /I_m Q ‘t E»Z — |z S
Documento de Identidad 4536(’)_{):[-(__) ]Expedido en: "—E-D,nq:‘k’m Lo on
Direccién de Residencia LEx DW}.Q Cp 00D ) Tel S 2SS A6 L
Direccién del Negocio D pyied ey Genero M [] T4 |

Nombre del Negocio

Descripcion del Negocio

’hkmr; &Hbf d%g@«:

2. INFORMACION DEL NEGOCIo ~  {&¢@ ) oo

¢ Este negocio S| _K_ND__CU AL

JHace cuanto tiempo se dedica a esta es su unica
actividad comercial? |3 o fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __ Productos Elaborados :‘ Modermno Economia
Sector Economico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio___ Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte___
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo____movil____en
No. De Empleos Generados j_ —-— entacalle Espacio Publico _x_
3. INGRESOS Y FINANZAS
;Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? Isi [NO
2 Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? m
BSOOos
mecin de Produccion
PRODUCTOS Sl wiedseg Venta Promedio Mensual
= \ \ Principales | {unidades)
o 7 A S| Co— NSCO 110G 1 .080-6c0
% andn é:L mollo /<00 oy 3.05° 000
P dgreg 2coe | (o l.nSo.0co
e =i LA e 3 000 2000 4 {9 co. o0
Sorvicios YA di Obere 2000| 30@ad A B Q00
Principales ! o~ 4000 1O (-] A0 Sh. 00D
p o O LO(%0 OSH .00
Yhan o S 430 600
: " 0o~ | [1(3) A6om .
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
b 122260 .000 $ V00 oD 5-060.00D
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
; NTAS
N° PREGU Sl NO N VECES
1 £ TU unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? DL
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? )L
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? 2
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? X
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados ylo clientes? ‘:L
" + Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte '
como persona? }L
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? 7{_{
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? %
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades on familia? pa
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? )L
1 ¢ Crees que como Emprendedar — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? %
12 4 Te gusta el trabajo en equipa? ,.7L
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necasidad o enfermedad? )Z_
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? y‘
15 (Eres feliz? NE

OBSERVACIONES GENERALES (Detate como se

fa unidad en

, adguisicion de activos, si es apta para continuar &f proceso de foralecimiento y

adquiscion de activos por parte del Proyecto, wDehnNmMﬂmiElutw}

“\\\\Q\I\’T—od .

Firma Microempresari

Nombre
Cargo :

cionario :

Yo 9

Firma Asesor PSICOSOCIAL







EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE

ealdia do
SANTA ROSA - BOLIVAR

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA: 10 .[,y_LLo [v1s I HORA| T2 20 &

Nombre del Microempresario : ) : %
Yomire “Nih@pe » ' “'019‘5?**
Documento de Identidad / W |Expedido en: x5 6. __’ta_s o~ |

Direccién de Residencia P =0 s Tel.gm'&&

Direccién del Negocio ﬁu p=e] ;_'l— ) Y\\I:i g?«.re é&.@:z,;_ Genero M
Nombre del Negocio 20 DA in .
Descripcién del Negocio X chowmcis ' : :
2. INFORMACION DEL NEGOCIO €=5 : dq'ﬂe/ P
¢Este negocio D‘no
2 Hace cuanto tiempo se dedica a esta es su Unica SLZNO__CUAL
actividad comercial? 6 2 0s fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio _ Productos Elaborados_ X Moderno Economia
Sector Econdémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio____Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo movil en
No. De Empleos Generados 6 casa en la calle Espacio Publico _@L
3. INGRESOS Y FINANZAS 3
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? & N INO
¢ Cuales son los Principales Gastos de la unidad productiva 7
/:t‘(\jgc'i—a =S
Precio de Produccién
Producto(s) yfo |Promedio =
PRODUCTOS Servicios Mensual Venta Promedio Mensual

Principales (unidades)

| NDodidor de T oot {000 =0 (S0 SOc00
- . "bocadibo  loop <O (iso) | 50000

=

looo | 3 2m) 206 a0

Producto(s)

: L. aosl Fo () 700000
Servicios \ .00 -0 4c0) 400-850

Principales —3’&5%- /\ A : e OO .02

Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad M al

s 9 .000. 00 $ 300.coo [f (DO .Opn0




. \ahv}o )‘DO‘ QMF“”H,

: OLIBUIOIDLNS |£mqtmu

obBies

ouDETIdICTIOIY DUl

29 vug @ Y Qu.no{\

(510§ Z ) OUWAIN JEXBUY 395(

A ouBiwoenI0) B osecud 18 JenupuoD eied B0 53 (8 'SOAISE 8D UDKISINDPE ‘UDREZMEELO LS BARSNDOLY PERIUN B] ERUSNOUS BS oW agEyaq | samauag SIANOIOVANISHO

ae ‘ool j8p sued iod saajoe Bp uopsnbpe

ON ?( IS ofissu op se|Ejued SB| Slue ORI op
(W SYNSUOS CUIDUBUY OpREE NS 3P Ssarn e anb eied JONIHAWIIS B OZpopny)
ON 7\ IS LIONTHINIIS suen anb sossueuy
o sopefe ap pal B] BP SSARI| B OJIPROCOIW UN JENOIDS Ue (2) opesessiul paisn #is37
ON 7_ Is isepusfiiewe esed opuoy o ouoye unbie suay) ?
zenb iog? opeban ’f‘ ON IS
[
$ opeqosdy opejdfios ool Lpeppua anb y? 201313 un 21108 zaa eunby?
ON IS 0)|paJ20soIN
O¥3IONVYNId OAOdY '8
ON /I8 Z,0100bauU NS JBZI[BLLIO} U B/OpEsalajul Bjs3 7
~{' ON IS 10j2i8llion ap EJEWEY) 8)Uy OPEZ||EULIO ] §3S3 Ojo0DeN NS 7
4 NOIDVZITYW¥O4 A avanyo3l L
(ot ok
(s]
(8
z
(sl
N . (s]
\¥ Al
902, B v [0 L \ V= —
.sz{:?‘ﬂ'(} 03 2> (€ \qmm ~1 XY €
S0 VA OO © R7281% . z
S0 ¢ — WP Gos 25oy\ O
V™ gopoBau BARONPOI4 PEPIUM B| Bluan) anp uo) sodinb3 ap ejsi
ns Jesofew esed eysesau anb saud anp? ("2 'sejusiwelsy
‘sodinb3 ‘seueuinbey) sojuanuuanbay A seuopeAIaSqO

SANOIDOIAOYd A SBGVCIISEOBN ‘9

-S

TS

(oS 1) / m

~

"“T"'fga”’\:’ e

4
r

A
{h =
fore SN Fors

Ziepusna esed ugioesjde eunble

o ‘ddysjeyp) ‘s8je100s sepai esn o asouoyn? | 1OBHE esed op

JSajus||o soAenu

ezijyn e seibajensa and 7

H‘Mw t'z'l;

SIUINIITO A NOIDVZITVIONIWOD 'S

Uo7/ cron ~ou
2 =0

)

sejue||) sajedpuugd sns uos sauainp?
uu d

I”"”’g, S

Jajusweue|p sesado esed

3

[Liepuanai

eled eidwod 0] O peIsSn EJlGE)

£]1S829U S9|ELSJBLW O SEJUSjWELIAY anD

077?) ¢8puaa anb o} aonpoud ugIND?

J,sa.topaaamd
sajedioulid SNs Uos sauaIiND?

S3ILNIMI A SIFHOAIIAOHUL

NOIOVY3dO A NOIDONAONd ¥




9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

' AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS NO
s S VECES
4 ¢ Tl unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? K
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? VL
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? "SQ
v
4 ¢Has tenido fracasos como Emprendor - Micro — empresario
con tu emprendimiento? )L
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? x
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarollarte
como persona? NA
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? ,\1
v
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? X
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? DA
10 ¢Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? )L
1" ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? %
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? 7L,
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algan problema, )
necesidad o enfermedad? 5[
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? y_,
15 ¢Eres feliz? b s

OBSERVACIONES GENERALES

E 4

{ Detalle como se la unidad P fivan en

gan . adag de activos, sl es apta para continuar &f proceso de foralecimiento y
adguiscion de aclivos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minimo { 2 fotos)

joma Pp SnencT

Firma Microempresario ' Fi

r_PSICI

Nombre del Fupcionario :
Cargo :
— ) =z Q&!‘o o OR







Abcalkdia de

b Pinde

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO "HA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PROD IVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE, LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: \O /‘id,\q [oLS HORA[T] Pe ot
Heqan ~ O rG’t;
Nombre del Microempresario ﬂ {I 4 \ 4\457
Documento de Identidad 2 Pl [0 ~ T ()66 " |Expedido en: R
Direccion de Residencia E«Um\A-, 2 oA (mrtﬂo?\, Tel. ?)’23 3. S
Direccién del Negocio pr cal (Aee 3!._?) Genero M
Nombre del Negocio "(‘LQ_ K_f\é’f\"@ Movelr  ( \fr col e, —AAJJ
Descripcion del Negocio A (o SR b M = jefo
2/ INFORMACION DEL NEGOCIO
LEste negocio ’
2Hace cuanto tiempo se dedica a esta = es su Unica SI_fHO_CUAL
actividad comercial? & SAVES fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados Moderno Economia
Sector Econdémico Popular g’ Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comerci ducacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo___mévil___en
No. De Empleos Generados g - casa / enlacalle___ Espacio Publico P
3. INGRESOS Y FINANZAS
2Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? Isi ~J |NO
N
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? :k‘nsmﬂ <
Precio de Pmdu:c:lén
PRODUCTOS e Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
\JJ o e 2 A0 OOO
J\Lua»- ko Bo Wt 7 A 650.650
‘fome Bo® Kol “0 S00. 00
Productofe) Mavcegdte (pegen A00O 40 Aec-coo
0 N <
Senvicios { oot e G000 500
Principales {\.\_}Qru_p ﬂa«o ] (000 - 6(30 a e
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
T -
A€o0 1000 s AgDoo0 2 Y000




ST
: oBsen -

: OLIBUOIDUN Jfjap BuqLUON

7l
=

(50104 2 ) owiuy JEXBUY age(] 85 '018ANLJ [Bp suRd JOJ SOALIE BD UORSINDPE
A ciusiupaieio) 6p 0sacnid |8 sENURUG Ri80 EidE 53 18 'SONITE 8 LOKKSINDPE UOREZURALO LB BATONPOL PRPIUN §] BAUBNILS 25 OLIO FIEISQ ) SITVHINID SINOIDVANISEO

~ o T e
3( ON 1S LIANTHGNIIS uan anb souatueuy
SOPB|E 8) pal B) Bp SOARN E OJIPAOLDIW un JeyoNos ue (B) opesausiul pejsn mjeg?
ON ‘“;C. IS Lsepusfuewe eied opuoj 0 ouoye unbie suat 7
Zonb 1047 oReBeN | OO0 (0G| 5o oo oN_ L s
®e21¢3) & § .1 S| opeqosdy |opeoios cwon "Pe.olnnua anb y? £03P3.0 un 0321108 TaA eunbly?
ON N 5 OUPID0IIIN
S OQ¥3IONVYNId OAQdY '8
< ON IS £0100BaU Ns JBZI[BLL0y) Ua E/0pEsaielul B1sg 7
~<_ON IS 40PIBUIO] 8P BIEWED B)UY OPEZ||RILIOJ §3S3 O]P0BeN NS 7
NOIOVZITYINEO4 A avanyo3al 'L
0 (o1 iy
Ofo00 WY ® G
(‘ DS T (20 hibh@ ® 0
"a’(ﬂo Q L (L
y ot %:@ Sd ® 5|
E ‘-0.:(‘0\ ~pUDS 2 < Ly ) © (s
( ¥ BTD J‘PQ ) [ LA :_'?__‘,' (3 - B ¥
AR WL =27 A S s S SR
1 “F o1 T A - | =UnDprO T O z
Gm ] . VR M@\.’(BO“ 7 G
i ! ‘¢01p0bau BARONPOId PEPIUN B B)uand anp uo) sodinbz ap s
ns Jeiofsw eied eysasau enb sass enp? (') ‘seyusjweLa)
‘wdlnhg ‘npaumbzm sojuaiwpenbey A sauopealssqp

-,
»| Q~V h SANOIDDIAO¥Nd A S$3AVAISIOAN '9 N apord //squ}

—Sepfotn)| et e PLATTIRN
'T
- dvzm’:\s::;:zl:::id:s T"u::t!ouoo? p—— ::::;!f:::fﬁl;:mﬂ anp 7| ¢SNURND sefediduud SNS uos SaUAIND?
SIIN3ITO A NOIDVZITVIONINOD 'S (sqiscﬂa@
NCZ Sj—mt:r"bf; P U m:%
_ o 2y F5°P ) O
iajuaweuelp Jesado e.md. I"'“p"”"‘ = : L

iSaiopaanoid
B}IS325U SajeLalewWw O sejuljWweLay anp 01‘:; TO::;T‘;:: IDT ::;:L?E:::D? sajedjoulid sNs uos sauaINpD?
SIINIMND A S3IHOA3IIA0Nd

NOIOYH3dO A NOIDONAONd ¥

U\




9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

\"} ALGU
Ne PREGUNTAS i Mo AN
1 ¢ T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? 7L
¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
2 profesional? ){
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? r\L
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? ')L
5 . Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? \{\
6 ¢ Sientes que tu frabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? )L
7 ¢ Sientes que fue mala decisién emprender? wf-_
8 . Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? \JL
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? y\
10 2, Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? *
1" ¢ Crees que como Emprendedor - Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? 7L
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipa? 7;\
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema, x o
necesidad o enfermedad? o]
S
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? f_
'l
15 J Eres feliz? N
OBSERVACIONES GENERALES ( Detalle como se encuentra ia unidad Productivan en organizacion, adquisicon de activos, si es apta para ol pr de

adguiscion de activos por parte del Proyacto, sa Debe Anexar Mirimo ( 2 fotos)

7
i
)/
- Nombre del Funcionario :
- : Cargo \
it doo &7 Ao BB
a_ Micr ] b Firma Asesor PSICOSOCIAL |







m o,
R

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025

- -

o .;‘2-1\ EMPRENDIMIENTO

' E P CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
Ny i SANTA ROSA - BOLIVAR

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

Do- \AWe -92025 [ Horal Q- 30 am

Nombre del Microempresario

Tredus PNarer Focdles

Documento de identidad

a)' Q0 O‘Sar !E:pedido en: ‘%ﬂ-r_\\ﬂ:\ p.%q

Direccion de Residencia

Tos Malwnas 3k ASA-25 Aftel

Direccién del Negocio

1as Bavme gl \Yroonay [Genero M R O

Nombre del Negocio

Descripcion del Negocio

Coallinas Ponedorasd-

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

JHace cuanto tiempo se dedica a esta

.Este negocio
"‘ mes es su unica

SI__NO_ ) CUAL

actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __Productos Elaborados Modemo Economia
Sector Econémico Popular__ "  Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo_ mévil en
{No. De Empleos Generados l casa X enlacalle  Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢ Conoce con claridad cuanto gana y cuénto gasta en su negocio? [s1 [NO o
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7
Precio de Produccion
PRODUCTOS birtesrrs il s Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Eq“;ﬂa& ppr\s_claras) (_E ﬂ:gmqnns\ 4
// /I //
Producto(s) / / ll
ylo
Servicios ,/ /
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
; Q Ao S . O

s
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

N° PREGUNTAS sl R et B sy
1 ¢ T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? %
2 J,Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? \A
3 4+ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? <
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor - Micro — empresario
con tu emprendimiento? )L
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? v
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? '_Jk
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? 'DL
8 ¢Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? v(
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? V4
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? +
1" ¢ Crees que como Emprendedor - Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? +
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? ~
13 (Actualmente invade su tranquilidad algdn problema,
necesidad o enfermedad? »
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? %
15 ;Eres feliz? )_i
OBSERVACIONES GENERALES ( Detatie como se encuentra ks unidad Productiva en organizacibn, adguisicion de actvos. 5 es apta para ol pr e forale o y

adquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minimo { 2 fotos)

Firma Microempresario

Nombre del Funcionario :
Cargo :

%\ecfu /({arz? —7('

Firma Asesor PSICOSOCIAL

e BRI -







o Y. i
i Sptisde

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA: 15- \olic —2025 | HORA| AD1SD om
Nombre del Microempresario _\_: 55‘\\0 M avia Gm.reva A‘_-,Mo
Documento de Identidad A.052 3400212 [Expedido en: \/\\a noeva
Direccién de Residencia Vila Qoxana Tel. 2004342554
Direccion del Negocio Wila Loxena Genero M | i xﬂj

|INombre del Negocio

Descripcion del Negocio

Ue‘r'\‘a e Pocdcs U chp;tz.o

2, INFORMACION DEL NEGOCIO

¢Este negocio| o) wIng  cUAL

2 Hace cuanto tiempo se dedica a esta '2) c;\"':\a:5 es su Unica
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio Y Productos Elaborados Maodermno Economia
Sector Econdmico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria_“, Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicado su punto de venla : fijo fx movil en
No. De Empleos Generados i casa _enlacalle _Espacio Publico_

3. INGRESOS Y FINANZAS

¢Conoce con claridad cuanto gana y cuénto gasta en su negocio? [sI ¥ [NO

& Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ?

n\_,om Praa c:‘e .|r\ SomMmoSs

Precio de Produccién
PRODUCTOS e I Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
p‘ﬁﬂo\?s de choléla 15.000 240 | 4 2 boo oD
Chovizo . A4 oD b4 $4 2600
Pewo (alienle 423500] ALO | 4§ SO 00O
Producto(s)
ylo
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
[ 2000 COO s 1.0D-000 s $A500- 000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE !
Ne PREGUNTAS sl T e Doy
1 . T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? X
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? V4
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? )(.
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? b
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? o
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? \C}f
7 ¢ Sientes que fue mala decisién emprender? )(
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? X
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa fe limita hacer
actividades en familia? w
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? )(
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? X
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? ->(
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algln problema,
necesidad o enfermedad? Y
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? K
15 LEres feliz? ~
OBSERVACIONES GENERALES | Detate como se Ia unidad F on 3 isicion de activos, si es apta para continuar &l proceso de foralecimisnio y

adguiscion de aclives por parte del Proyecto, quNmMWnolem}

Nombre ded Funcionario :
Cargo :

" - L@Jok,

: ~
Firma Microempresario Firma As IAL
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

r -
I EgslS N

B

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE

DAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE

LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

o- Lolie ~2010s |

HORA|

Nombre del Microempresario

Nose Nfense Tonon Yoo

Documento de Identidad q. a229. 333 |Expedido en: Sanla  Loasy
Direccién de Residencia o evelq Tel.

|Direccién del Negocio Puenida  buncipal (plaza) [Genero m K] [
|Nombre del Negocio vaicevia h T

|Descripcién del Negocio Verla Jde (Cavne

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

¢Este negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta N0 anos es su Unica S|XND_CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio _ Productos Elaborados Modermo Economia
Sector Econémico Popular___ X Economia Naraja
Industria
Alimentaria_ & Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion Cultura y Arte Deporte__
No. De Empl Ganecados 4 Dénde esta ubicado su punto de venta * fijo_ X maévil en

casa enlacalle__ Espacio Publico ¢

3. INGRESOS Y FINANZAS

.Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? Isi X_ [NO
& Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7 ?ag-o o d“ 3 a(oadaclo e
ﬂvnenaxa
Precio de Produccion
Produ s) y/o |Promedio =
PRODUCTOS e, M e Venta Promedio Mensual
Principales {unidades)
Qavﬂe A1 - OO -&OYOE- ﬂ?,%.‘Sbocx:D
Cerdo 20-ccO| 40060k 424 bas oo
Hhigado A oco| 2aAbe| gax¥%.coD |
Pwdt;t:om Bolfe Ad-coo| 20| 4 B e oo
Snvicios Covazen 19 cc0| 24 | 8 ladse . oD
Principales| Qo lle A3-coo| ARS¥| 4 1355 oo
lengoa 200| 93 ¢ 4 S40-000
Monclaﬂ%o 20 -CO0| AF0O ¥ 1 S54&00-0cO
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
P SA-ooo oo S Leps-aoo [ AF AM5.c0o
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
Ne PREGUNTAS sl NO g g v
1 4 T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? K
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? X
3 . Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? -
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? )(
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? ?“
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarollarte
como persona? e,
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? x
8 ¢+ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? }’\
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? A
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? 7\
11 4 Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? W
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? p 4
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? .><
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? *
15 4 Eres feliz? N
OBSERVACIONES GENERALES | Detaie como se 2 unidad P o jon de activis, sl es apta para continuar e proceso de foralecimiento y

adguiscion de activos por parte del Proyectn, sa Debe Anexar Minima ( 2 fotos)

Firma Microempresario

Nombre del
Cargo :

ncionario :

wea(Rbh @

Firma Asesor PSICOSOCIAL







Mcakdia e

EurYhnde

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

|FECHA:

AL blin 2025. I

HORA' fDDO am -

Nombre del Microempresario

7
40:—5 Femaua(o Feyeo //ere,ua-

Documento de Identidad

loudqz49071 IExpodidoen: Ariena -

Direccion de Residencia

Direccién del Negocio

Qoo Verds (Poc la_embocada) | "mzaﬁ?ysu
Rarre el dgatca_f-ﬂr. Genero M [¥] [ |

|Nombre del Negocio

ese o X

Descripcion del Negocio

Venpo ol Mesedorer Y Megas.

2, INFORMACION DEL NEGOCIO

Actividad Economica

. Este negocio
{Hace cuanto tiempo se dedica a esta 5 Me J€5- es su Unica SIiHO_CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __Productos Elaborados__ % Moderno Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio_X Educacion Comunicacion Tecnologia

Deporte

{No. De Empleos Generados

e Innovacion Cultura y Arte
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo ﬂ mévil en

8 : casa__ | i

enlacalle  Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS

4Conoce con claridad cuénto gana y cuanto gasta en su negocio?

[si

A [NO

¢ Cuales son los Principales Gastos de la unidad productiva ? ok Sd-'t"' Go 2 Pha;‘c _X due {a‘bcrqdlc
Zomil. — €pecaia g{uhlcq-
Precio de Produccién Y
PRODUCTOS e iy [ T Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
.| 320.000] Z pars | 64p.000
Silla> deopule: §in falumza:- | 230.000| 1 fac 2 30-000
Sfdﬂb Diamoudd e 360-000| 3 pares 1 080-000
Producto(s)| S//)0s  deaciciopeled 320.000| 3 'PareS | 9¢0. 000
ylo £
Seiviclie 2. e € . 3¢e.co0| 1 3¢0.000
Principales | M esas D iamedle 100.cc0| 1 100 .000
Mesas ﬁtc,}au‘:j?-u [ferr€d - 100-000 Z 200.000
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
'
s 3'p30-000 $15¢1.Sc0 * 2'poB. So0
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

UNAS
Ne PREGUNTAS sl o
1 ¢ TU unidad productiva es viable a largo plazo teniendo ?(
potencial de crecimiento?
2  Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? x
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? *'
4 ¢Has tenido fracasos como Emprendor — Micro - empresario
con tu emprendimiento? . Y k_
5 ;Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? )<
6 2 Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte "
como persona?
7 i Sientes que fue mala decision emprender? )(
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar ¥
decisiones?
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer %
actividades en familia?
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econémicos en ’(
su unidad productiva?
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo?
12 + Te gusta el trabajo en equipo? 4
13 ;Actualmente invade su tranquilidad algin problema, ><
necesidad o enfermedad?
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 ¢Eres feliz? X
OBSERVACIONES GENERALES | Detale como se er la umidad P en orgar adquisicion de ackvos, sl es apia pars elp de

adquscion de aclivos por parte del Proyecio, se Debe Anexar Minimo { 2 fotos)

Lig Fatnavu‘o Q(i-!ﬁ

Firma Microempresario

Nombre
Cargo :

A,w @fo)«o) .

L]

Firma Asesor PSICOSOCIAL







Mcalkhia de

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE

EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE

LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

HORA|

4100 am -

JNombre del Microempresario

1 Julio 2029 |
{_Uﬂ@fo(o aornel ﬂu@frero

Documento de Identidad

¥R 099 894

[Expedido en: Cﬁ f—[q,q enNA

Direccion de Residencia

[AcCa  Auguo Patauso

Direccién del Negocio

Tel. 2153110808
\'.-‘nml'leroI M mE.QD.__

Raaro (o Oecoza ('[In?ngclpcdil-

Homboe cuy Nepoch Qroucecid Araa ' Ula-
Descripcién del Negocio Ueatdg Jde (Cadhes-
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
- ¢Este negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta 20 ‘AU\D& es su tnica SLA NO__CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __Productos Elaborados Moderno Economia
Sector Econdémico Popular_ 2 Economia Naraja
Industria
Alimentaria ComarcioX_Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte

[No. De Empleos Generados

casa

Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo_ XA maovil en
en la calle Espacio Publico_X

3. INGRESOS Y FINANZAS

LConoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? |

st A

NG

¢ Cuales son los Principales Gastos de la unidad productiva ?

Salaio pqodanie 20 mfl X dia.

Precio de Produccion
PRODUCTOS T [T Venta Promedio Mensual
Principales  |(unidades)
Ugcne de Oecdo. 22.000 coo 43'2-00_-_000
ane Pes 20.006 | 4B0O 13‘ Se0. 00
Xexado 16.000 | 300 4" Peo- o000
Precuseml__Biste Idoco | 450 2' 100-000
Se:flcios 2k (Q . 14 .oco 150 2' ico-o00C
Principales | H) es0 Rooo | E0O 4' Boo- 000
(ostfllas. 20.00°| 300 &' ono - 000
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
' 46' Soc.oo0 $ 2% oec.coo ¢ 19 'sc0. oco.
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS
= s B VECES
1 ¢ T4 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo 'ﬁ
potencial de crecimiento?
2 (Sabes gestionar e! equilibric entre tu vida personal y
profesional? %
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? b4
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? 7(
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? \'(
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? x
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? )(
8 i Crees que fienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? A
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? X
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? ?(
1" ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te ?(
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? -
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? x
13 ¢ Actuaimente invade su tranquilidad algun problema,
necesidad o enfermedad? 7"
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? 7(
15 ;Eres feliz? .
OBSERVACIONES GENERALES | Detsle como sa ta unidad Productva en i de aclives, si es apla para conb ol pr de

adquiscion de 8ctivos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minimo { 2 folis)

'QA‘ZE "".ﬁ o ?a m e
Firm icroe o

Nomb
Cargo

Funcionario ;

R o,

Firma Asesor PSICOSOCIAL







Meakdis ke

o Yonde

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: 22 Lilin BH2C | HORAl  A:4YSpm.
v 4

INombre del Microempresario
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS
o - s VECES
1 ¢ T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? %
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? X
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? ¥
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario X
con tu emprendimiento?
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? f\
6 4 Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte \{
como persona?
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? N\
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? {
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? ¥
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econamicos en X
su unidad productiva?
1  Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? ?(
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? )\
1 ¢ Actualmente invade su franquilidad algun problema,
necesidad o enfermedad? A
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emaciones? K
15 ¢ Eres feliz? Y,
OBSERVACIONES GENERALES ( Detalie comao s encuentrs la umvidad F e org de actvos, 51 es apta psme continuar el proceso de foraleamianto y

adquiscion de activos por parte del Proyecio, se Debe Ansxar Minima ( 2 fotos)
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CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE

EMPRENDIMIENTO

SANTA ROSA - BOLIVAR

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

FICHA DE DI

AGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
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10-073 -

[ rora 340
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Direccion del Negocio

A Dhte o X T al HopH
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Genero M H

Nombre del Negocio

Y \evay ‘e

en s

Descripcion del Negocio

Tt 3 T

\jenﬂ“‘-ﬂ- \wa'\b«. r.

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

¢Este negocio

sIA NO__CUAL

LHace cuanto tiempo se dedica a esta

es su Unica

actividad comercial? fuente de
ao A‘f \O) |ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __Productos Elaborados Moderno Economia
Sector Econdmico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria X_ Comercio___ Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo movil___en
No. De Empleos Generados 3 casa____ enlacalle__ Espacio Publmo)-‘x_
3. INGRESOS Y FINANZAS
2Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? |sI N [NO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7 g - | (_1"135 )
Precio de Produccion
PRODUCTOS I;nn:'icm ) ylo :‘l.nnsu;; Venta Promedio Mensual
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faaTey 6000 | Bok XD o
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o ‘-'\
senvicios |- msycaoq 2000 | BE 2 SO.000
me 4000 | Mokg 00 .00
alano 600 | [7200 tn Q20 %0
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
1
I 2 .2S0-000 s 1200000 s 1930.000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS N
3 2 s VECES
1 £ TU unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? x
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? R
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? A
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor - Micro — empresario
con tu emprendimiento? (x
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? o
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? ﬂ
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? X
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? x
9 ¢Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? 7\
10 ¢Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? L
1" ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? AN
12 ¢+ Te gusta el frabajo en equipo? )\
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algln problema,
necesidad o enfermedad? AN
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? / X
15 ¢Eres feliz? A
OBSERVACIONES GENERALES ( Detalle como se la unidad Prod en org jon de aclivos, si es apla para continuar ef proceso de foralecimiento y

adquiscion de aclives por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minimo | 2 folos)

Nombre del Funcio
Cargo :

Fo-s foq fpt 9.0.0%
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

1. INFORMACION GENERAL DE

LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

LAdI-0F -~ 25 [ HORA] 3. 20

Nombre del Microempresario

b dlde Ooiont  (Bevin

|Documento de identidad LUK, 603 .6 YT |expedidoen: S| 6 Ne
|Direccién de Residencia Mo oS Mmaluings Tel. 2106
Direcci6n del Negocio imo lad W leluvimas Genero M F
Nombre del Negocio cuho A\ AdUS Y Veleworee Aamni ¢o-
Descripcion del Negocio N ' )
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
¢Este negocio
¢ Hace cuanto tiempo se dedica a esta es su lnica SI_X_NO_CUAL
actividad comercial? = fuente de
@ Aﬂ'\o\S ingresos?
Manucfacturas___Servicio XProductos Elaborados Moderno Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
industria
Alimentaria Comercio___Educacion 'X Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___Cultura y Arte Deporte
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo_X_ mévil____en
[No. De Empleos Generados 2_ casa enlacalle____Espacio Publiw_-&_
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢ Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? ] M. |[NO
& Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? 1
VL
Preclo de Produccién
PRODUCTOS sl kg Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Ao Academitn [20.00d A 3 b80-voo
QlaSes Airtqided 1200000 O (2000
Producto(s)
ylo
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
P 2.280.600 s 400000 |8 4. BBO- 00O
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

. AVECE| ALGUNAS
N PREGUNTAS Sl NO s VECES

¢ T4 unidad productiva es viable a largo plazo feniendo

1 potencial de crecimiento? %
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y ,

profesional? ><
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? X
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor - Micro - empresario

con tu emprendimiento? j<
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? ’)<
6 ¢ Slentes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte X
como persona?

7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? x

¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar

8 o
decisiones?

9 ¢Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? X
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? ><
1" ¢ Crees que como Emprendedor - Micro - empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? X
12 ¢+ Te gusta el trabajo en equipo? X
13 (Actualmente invade su tranquilidad algtn problema, )<
necesidad o enfermedad?
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? y
15 ¢ Eres feliz? 4
OBSERVACIONES GENERALES (Detalie comose ia unidad en i6n, ad

. mdg g8 activos. 5i &3 apta pars continuar el proceso de foralecimiento y
adquiscion de activos por parte del Proyecio, se Debe Anaxar Minima ( 2 fotos)

[ g
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICC
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

CO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE

LA UNIDAD PRODUCTIVA

|FECHA:

01 Agesto 2o1s |  HorAl g )5 am-

Nombre del Microempresario

JUdn EsTe beyn Rivera f%endma’é?-

Documento de Identidad

1104 Ji1d 69 F |Expedido en: Sy Ajareos Jvcre.

Direccidon de Residencia

P arfo v{cr ﬂergfq’ Tel. 1170/ 43543

Direccion del Negocio

Caielera PLrigeipal Genero M [x] []

Nombre del Negocio

; e
Pirzay Lo dats]

Descripcién del Negocio

4 l/m}g_ :':& PreeedJ-

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

¢ Este negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta 5 anos es su Unica SI_ZNO__CUAL
actividad comercial? |fuente de
ingresos?
Manucfacturas_ Servicio _ Productos Elaborados X Modemno Economia
Sector Economico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria_? Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Ddénde esta ubicado su punto de venta : fijo mavil en
No. De Empleos Generados 7 i enlacels  EspacoPublico. X
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? st A INO
¢ Cuales son los Principales Gastos de la unidad productiva ?
Precio de Produccién
Producto(s) y/lo |Promedio
PRODUCTOS Sy sl Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
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ylo
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
| i e
I 8'1c0.cco $ dow.000 ¥ 4'700-000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS :
" s VECES
1 ¢ Tl unidad productiva es viable a largo plazo teniendo :
potencial de crecimiento? }
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre fu vida personal y
profesional?
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? X
. ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? X
5 ¢Llevas buenas relaciones con fus empleados y/o clientes? X
6 ¢ Sientes gue tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? X
7 ¢ Sientes que fue mala decisién emprender? x
8 i Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? x
9 ¢, Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? A
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? x
1 ¢ Crees gque como Emprendedor - Micro - empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? X
12 ; Te gusta el trabajo en equipo? X
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? b4
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? 5(
15 ¢ Eres feliz? "
OBSERVACIONES GENERALES { Detalls como se encuantra la unidad Prod an ' de aclivos, si es apia para ol de foralecs
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

SANTA ROSA - BOLIVAR

o e_“'&\' EMPRENDIMIENTO
&@ CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
iy

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

EMPRESARIAL 2025

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

21-O03 =2S [ HORA| . 20

Nombre del Microempresario

Eloag Ofi{t?r &“lé& :

Documento de Identidad

e '5\_)5 G <3 ]Expedido en: gqr'}“\'(:t P—O&""l

Direccion de Residencia

Direccién del Negocio

A% talle el {cluillo Ter.313°r7§ @%

Genero M

Nombre del Negocio

S e ) Pecmiin

Descripciéon del Negocio

Joulen, Ak Slievy, VY Qubo:

2. INFORMACION DEL NEGOCIO '

¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta
actividad comercial?

¢Este negocio
es su Unica SIANO‘—‘CUAL

fuente de

2 S Ana®  |ingresos?

Sector Econémico

Manucfacturas___ Servicio __ Productos Elabarados, ! Moderno Economia
Popular Economia Naraja

Actividad Economica

Industria
Alimentaria Comercio____Educacion Comunicacion Tecnologia
e Innovacion ___ Cultyra y Arte Deporte___

No. De Empleos Generados

Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo maovil en
2 casa en la calle Espacio Publico

3. INGRESOS Y FINANZAS

¢Conoace con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? [SI /A |NO
¢ Cuadles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? .
(?pc’?\s —‘\?}bul ’
Precio de Produccién
PRODUCTOS ool oo Venta Promedio Mensual
|Principales (unidades)
= -
DULD Bl 480ud 4. .526-000
(PSSO 22 (20| 2 .640-000
Producto(s)
ylo
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
s 6.960. 000

$ 3500000 ¢ 3.460. 00
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

N PREGUNTAS sl Mo AR
1 ¢ TU unidad productiva es viable a largo plazo teniendo )L
potencial de crecimiento?
2 ¢, Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y ><
profesional?
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? v
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor - Micro — empresario
con tu emprendimiento? \;4
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados ylo clientes? ){
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarollarte \ f
como persona?
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? )C
¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
' decisiones? L
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer K
actividades en familia?
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos economicos en ><
su unidad productiva?
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? >L
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? ‘\)L
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algln problema,
necesidad o enfermedad? \/\

14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 ¢ Eres feliz? N

OBSERVACIONES GENERALES (Detsiie coma se encuantra la unidad Productivan en organizacién, adquisicion de actives, si es apta para confinuar sl proceso de forslecimiento y
adguiscion de activos por parte dal Proyectn, se Debe Anexar Minimo { 2 foltos)

Nombre del Funciona

gﬁ@ga / é Cargo :

[l
Firma Microem rio Fi r P

i.!\’

o




i=-



I"-‘l“l-

Mcalchia ok

CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE

EMPRENDIMIENTO

SANTA ROSA - BOLIVAR

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

FICHA D

AGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUC

——
TIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

|FECHA: \8}1&440 / ozS HORAJ > P
Mom —=rlgn-— =
anmbre del Microempresario ( } i e ‘ E o \’C Qﬂ‘{‘d«.
Documento de identidad = A, R0 IExpedldo en: /Bmll& osa.
Direccién de Residencia \ “u s Tel. A LDLF( 54
Direccién del Negocio \) ,\L_} \ Genero M [] E
Nombre del Negocio Clof fT"a:l’dwo
Descripcién del Negocio Xo(eo> ‘'As n']\ab .
2. INFORMACION oE(NEGoc
¢Este negocio
Hace cuanto tiempo se dedica a esta €s su Unica SL“&N 0__CUAL
actividad comercial? 1 < APs fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicioy Productos Elaborados Modemo Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio___ Educacion j Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo____mévil___en
|No- De Empleos Generados 2_ casa enlacalle_ Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? Isl [NO

¢ Cuales son los Principales Gastos de la unidad productiva ?

/pdlﬁof o ()'0'5 Posiaes

Precio dn Produccion
PRODUCTOS s e i Venta Promedio Mensual
\ |Principales (unidades)
Aortps K foprs 00 | 1S5 .650.00
(i\;?p%t PLIDE ?Q)'-Sorﬁv—goﬂt a0 20 A SO
Producto(s)
ylo
Servicios
Principales

Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos

Valor Promedio Utilidad Mensual

2. SS0.-000 s 200.60

$

2 23D
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS
a2 MO s VECES
1 ¢ Tu unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? }Z
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? X
3 4 Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? x
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor - Micro - empresario
con tu emprendimiento? D(\
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? }i
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte )
como persona? ?L
7 i Sientes que fue mala decision emprender? y\,
8 ¢ Crees que lienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? )L
9 ¢,Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? 5‘(
10 . Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? )L
1" ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? \j\
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? {_
13 +Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? x
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? %_/
L
15 JEres feliz? iy

OBSERVACIONES GENERALES | Detalle como se encuentra ks unidad Productive en organizacidn, adquisicion de activos, si es apla para continuar el proceso de foralecimiento y
adquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Mimimo ( 2 fotos)

Nombre del Euncionario :

Cargo : o @&L}\"h QD_

Firma presario ’ Firma Asesor PSICOSOCIAL
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE

LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

Nombre del Microempresario

22 C%-;J)LL:O 2025« | HORA| &30 ary -
Evartste  felacie De avfla-

Documento de Identidad 33 539 234 |Expedidoen: . Cirites Posa
Direccién de Residencia Paino el foado Tel. Z)yes1BORI
Direcci6n del Negocio Bofles el Sauto Poso . Genero M |§i i i

Nombre del Negocio

Descripcion del Negocio

Venta i [eclet

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

¢Estenegocio| o, o X eoyaL

¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta : oLn oS- es su linica -
actividad comercial? 36 fuente de /4 ez cle 0?“ Ho
ingresos? —————
Manucfacturas___ Servicio __ Productos Elaborados_¥ Modemo Economia
Sector Econdmico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria_¥_ Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
No. De Emplecs Generados 2 Ddnde esta ubicado su punto de venta : fijo mévil ¥ en

casa en la calle__) Espacio Publico

3. INGRESOS Y FINANZAS

¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? st x INO

¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ?

Eneﬁ{a e,{ecb'fcq .

Precio de Produccién
PRODUCTOS [T :'f’_:::" Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Swirp 50 mf)] 1300 Gho!| 15 0oo.000
leele So mfl _|3c0 Like | 15! 000 -co0
Qusso 22 kflo |90 kilo| 1'9%0-000
Producto(s)
ylo
Servicios
Principales

Valor Promedio Ventas Totales Mensuales

Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual

I 31'9y0. cco

s 2'4g0.0c00 |8 49 'svo.coo
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

N°® PREGUNTAS Sl NO AVECE AL&ES
1 ¢ T4 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? 7\
2 ¢.Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? X
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? ) 5
4 ¢Has tenido fracasos como Emprendor - Micro — empresario
con tu emprendimiento? x
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? )(
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? X
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? X
8 ¢ Crees que fienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? ,J(
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? X
10 ¢ Sabe usied como adminisirar los recursos economicos en
su unidad productiva? )<
1" ¢Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? X
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? x
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? (
15 ¢ Eres feliz? x
OBSERVACIONES GENERALES (Detste como sa encusntra ia unidad Productiva en organizacion, adquisicion de aclivos. si es apia pama if al de

adquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexsr Minimao ( 2 fotos)

Nombresjel Funcionario :

o R Dy

Firma Asesor PSICOSOCIAL

Z1LAr2iSTo

Firma Microempresario
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025

. EMPRENDIMIENTO

2 ) CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
\x ' SANTA ROSA - BOLIVAR

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA: - \olie - 0025 | HorRA| (500 pPm
Nombre del Microempresario 3% 539 16

Documento de Identidad Frlonio Dviel Mrevale Mamslexpedido en: Scinla RPosq
|Direccion de Residencia Povic 2an 305‘; Tel. 339 %
Direccién del Negocio Bovmcle Drcowsitel Genero M ﬁ h

Nombre del Negocio

Yo Bundicls s Diog Donael @ Comla’

Descripcién del Negocio

Veidta de  Vevdoras 4 Woglalisas

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

o ¢Este negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta 14 anes es su Unica SIN NO__CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __Productos Elaborados Modemo Economia
Sector Econémico Popular__ %< Economia Naraja
Industria
Alimentaria % __Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo movil en
No. De Empleos Generados i Eais enlacalie__ Espacio Publico —
3.INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cudnio gasta en su negocio? S INO
4 Cuales son los Principales Gastos de la unidad productiva ? Page a em p\m dos
Precio de Produccion
Producto(s) y/o |Promedio
PRODUCTOS Seriicios i Venta Promedio Mensual
|Principales {unidades)
6 = at—) L ang
Tolas 4 Verdoras 4§44 500 0O
Producto(s)
ylo
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
A SCO O $A00 000  [f A.AvO- 00D
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS Sl 0
4 s VECES
1 ¢ T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? 4
2 ¢Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? )(
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? iy
4 ¢Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? )(
5 ¢Uevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? %
6 ¢ Sientes que tu frabajo te ha permitido crecer y desarollarte
como persona? *
7 ¢ Sientes que fue mala decisién emprender? Y.
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? ?(
9 ¢Su emprendimiento o micro — empresa e limita hacer
actividades en familia? ?(
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? K
1" ¢, Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? )(
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? v
1 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algln problema,
necesidad o enfermedad? P<
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? ><
15 ¢ Eres feliz? ~

OBSERVACIONES GENERALES { Detade como s& encuenira la unidad Productivan en organizackn, adguisicion de activos, si es apla pam continuar f proceso de foralecimiento y
sdquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minimo ( 2 fotos)
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTIC
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

) DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

0 Jlic Zoas | wow] dipobm

Nombre del Microempresario

Maicw.ﬂ Mereado Eios.

Direccién del Negocio

Documento de Identidad 1R s3BLd. |Expedido en:
Direccién de Residencia [aito 08 Daaso Tel. 26664 2'068%
Genero M

E)m{]o £5/ Paca 50 -

Nombre del Negocio

— - ___ -

Ywees mMPs oielas

|Descripcion del Negocio

Uenda e Viweces Y Frofas -

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

. ¢Este negocio
2Hace cuanto tiempo se dedica a esta L} ANDS - es su Unica SIlHO_CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados Moderno Economia
Sector Econdémico Popular__ X  Economia Naraja
Industria
Alimentaria_X_Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo A__movil___en
iNO- De Empleos Generados A— casa_X enlacalle ) Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢ Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? |sI N0 X
¢4 Cuales son los Principales Gastos de la unidad productiva ?
Precio de Produccién
Producto(s) y/o |Promedio .
PRODUCTOS Sorvich et Venta Promedio Mensual
IPrincipales {unidades)
Juea Zcoc | 240 | 320.000
Wame Zcco 240 120.000
i S 200 nd| 24o0® 480. 000
"“’";,z"’{" Macda®ndgs doc opd.| 1200 L4 B6.000
Servicios Nig Puo- doco k| 240 1! 680 - 000
Principales DR Y.con ond| 1E8 &12.0c0
\Ueokas _?m- £slo.
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
f 4'¥52. 0oco ' L'200.00 [ B'ss2.000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

X PREGUNTAS AVECE| ALGUNAS

Sl NO
S VECES
1 ¢ T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? 7\
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? S 7(
3 4 Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? e
4 ¢Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? \
5 4 Llevas buenas relaciones con tus empleados ylo clientes? {
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte .
como persona? \
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? K
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? A
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? o
10 / Sabe usted como administrar los recursos econoémicos en
su unidad productiva? \
11 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? )(
12 ¢ Te gusta el frabajo en equipo? )\
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algin problema, i
necesidad o enfermedad? /\
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 ¢ Eres feliz? X
OBSERVACIONES GENERALES | Detale comose ia unicad F en izacion, adg de actvos, si es apta para continuar el proceso de foralecimisnto y

adquiscion de aclivos por parte del Proyecto, se Debe Anexas Minimo ( 2 fotos)

Nombre del Funcionario :

Mpeg e\ SR o,

Firma' Microempresario i Firma Asesor PSICOSOCIAL
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: 04 \,o 2025 | HORAl {9:00 am.

Nombre del Microempresario

A’UUro l%!afuco

<
ditrrq .

Documento de Identidad 418229 lE:pedido en: (Sa,aﬁf Losq
Direccion de Residencia Prauwlo of éfe,é {. Tel. ?j2 qu ?é“}‘%
Direccién del Negocio Cegley de Saud Fosa . Genero M
Nombre del Negocio Venta ¢0 Joguero-

Y7

Descripcion del Negocio

Veatas ofe

150 ececstn 1 Gv -

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

Sector Econémico

¢ Este negocio s
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta ‘1 Mo- es su unica P l"I‘NO'—CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados Modemo Economia

Popular__ X Economia Naraja

Actividad Economica

Industria

Alimentaria Comercio_¥_Educacion Comunicacion Tecnologia
e Innovacion  Cultura y Arte

Deporte

Dénde estd ubicado su punto de venta : fijo____maévil_X en
No. De Empleos Generados ‘i casa enlacalle X Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Canoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? [si X ___[NO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7 O
Precio de Produccion
Producto{s) y/o |Promedio =
PRODUCTOS Sardcise y et Venta Promedio Mensual
Principales {unidades)
Yyco 2 co0 |4 440 2.'20.0CcO
I dEmou 200 £ oo 1'680. cc®
;. Foco  |40Y4 kL 728. ccO
""’";;‘:""’ Yilerendena 3.co® k| 100 3ce- ©O0
Servicios Dla }aué 6-00. 1000 &' oo 000
Principales | ! qf;atf by {.cc0 [F20 2' 980 000
UM*‘\ ?o A ’kl:. (.O-
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
|
s 4d'd4eg. cco $ 7'200.ec0 |8 9268 000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVE NAS
N PREGUNTAS sl NO g i
{ ¢ T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo K
potencial de crecimiento?
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y -
profesional? A
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? A
4 ¢Has tenido fracasos como Emprendor — Micro - empresario A
con tu emprendimiento?
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? ?\
6 ¢Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte i
como persona? X
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? x
8 ¢Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? X
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? A
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? ~
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro - empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? A
12 ¢Te gusta el trabajo en equipo? £
13 ¢Actualmente invade su franquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? x
15 ¢Eres feliz? ' &

OBSERVACIONES GENERALES (Detalle como se encuentra ks unidad Productiva en organizacidn, adquisicion de activos, si es apta para cantinuar el process de foraleciments y
adquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minimo { 2 fotos)

Nombre del Funcionario :
Cargo : f l
Q)

1 Firma Asesor PSICOSOCIAL







Mealdia de

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: q arh’(":o 2025 - | HORA|  /D: 00 Cim
Nombre del Microempresario Pe mdlc/o Viwwauco ViVauco-

Documento de Identidad 2353943~ |[Expedido en: Deguita Ros < -
Direccion de Residencia Phrerrio doa Oerera- Tel. 2125 &Qﬁﬁé_
Direccién del Negocio Pario la Cereza € prncipeliSenere W
Nombre del Negocio Frotera &f Boina:! '
Descripcion del Negocio Ven ta de Frotad:
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
_— ¢ Este negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta B quad es su Unica 81LANO__CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?

Sector Econémico Popular__ %

Manucfacturas___ Servicio __Productos Elaborados
Economia Naraja

Moderno Economia

Industria

Alimentaria Comerci

oX_ Educacion Comunicacion Tecnologia

Actividad Economica e Innovacion __ Cultura y Arte Deporte
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo X mévi____en
No. De Empleos Generados ﬁ e aniscalls.  Espacki Publioo. )
3. INGRESOS Y FINANZAS
;Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? Is1 P INO
¢ Cuales son los Principales Gastos de la unidad productiva ?
Precio de Produccion
Producto(s) ylo |Promedio
PRODUCTOS e S}y e Venta Promedio Mensual

Principales (unidades)

Maanrlasag 1000 |4.305 | 4'30S. opO

Rauad o 200 &30 Go9.oco
(irpelas Pa@. faq.| 300 {oo - 00O
P”‘;ﬂ“’"‘ Agcea ccT€I P.ocoely 350 ¢'voo - 000
Servicios Aﬁllpefﬁ 10.000 ¥4 90 4co. oco
Principales | A 1 goO° .00 ¢fu| 250 2’ 250.-000
Lresdls B.ccc 240 1! q2c.o00
‘Manzaq use 2¢cc 0 | €00 1" 200. 0o
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
i 1
s 14" 384. oco s .occooo ¢ K184, c00.
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL
Ne PREGUNTAS sl No, (TR A
1 ¢ T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? X
- ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? X
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? X
4 ¢Has tenido fracasos como Emprendor — Micro - empresario
con tu emprendimiento? X
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? X
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? X
7 ¢Sientes que fue mala decision emprender? X
8 ¢Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? K
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? X
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? X
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro - empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? )(
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipa? }
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algun problema,
necesidad o enfermedad? K
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 ¢ Eres feliz? e
OBSERVACIONES GENERALES ( Detatle como se encuentra la unidad Productivan en arganizacion, adquisicion de activos, si es apta pars ol pr de f

adquiscion de actives por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minime ( 2 fotos)

2 PERNERPL
F]I‘I'I"Ig "mnmﬁg

Cargo :

Nombre del Funcionario :

Do (L1 .
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

Ne

DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE

LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA: 23 julio 201S | woral /043 an, .
Nombre del Microempresario kq ea Mﬂ'ﬁq'; }a Peflc De fq, o5 -
Documento de Identidad 4s. €1 . p32. lExpedido en: &n.ﬁ,«. _Los= .
Direccién de Residencia Rario las Aabiofas- Tel.

Direccién del Negocio p;am D.rma;%d’ (ple G205 - [Genero m D

Nombre del Neg_;clo

Mdunads Jd Lo o (s )o -

Descripcion del Negocio

’/enkycjl NMeaugos

2. INFORMACION DEL NEGOCIO
- ¢Este negocio
LHace cuénto tiempo se dedica a esta 2 5 an od . s su Gnica SI_Z_NO__CLIAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados 2 Modemno ______Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja_
Industria
Alimentaria_X Comercio _Educacion Comunicacion Tecnalogia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Donde esta ubicado su punto de venta : fijo____ mévil _Len
[No. De Empleos Generados 2 casa en la calle_ X Espacio Publico A _
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cudnto gasta en su negocio? Ist X [NO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ?
Precio de |Produccién
Producto(s) y/o |Promedio
PRODUCTOS ardokoy s Venta Promedio Mensual
[Principates  |(unidades)
Mangn Vecde onfero. 2.0p00]| 450 300. 000
Mﬂuc} en laso 3.000 | 3co 900- 000
I‘dahfao en Plujo- 2.-500 | 3co qS50.000
P“"’;:"’{" Jl&%a_/ﬁmdg_fn fulaual | 2 poo. | Us O 400 -con
Servicios 0
Principales

Valor Promedio Ventas Totales Mensuales

Valor Promedio Costos

Valor Promedio Utilidad Mensual

P 2'¥60.000

$ 1'seo.co0

$ 1'350.000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

Ne PREGUNTAS sl No. - {AYEER] A
" ¢ Ta unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? K
2 ; Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y ,
profesional? 7\
3 ¢ Te sientes motivado{a) por tu emprendimiento? X
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprandor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? K
5 ¢Llevas buenas relaciones con fus empleados y/o clientes? 7(
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarle K
como persona?
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? A
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? R
9 ¢Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer A
actividades en familia?
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? K
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te i\
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo?
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? ¥
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? {
15 i Eres feliz? {
OBSERVACIONES GENERALES (0Detste comase trm ks unidad P iva &n dquiss de aciivas, si 85 aptn parm i el p de

adquiscion de activos wmdulprwam.w-DuheMsw;hmlEM}

Ko ren wlo mo:@._/._(/_‘_w{ 9.

Firma Microempresario \ Firma Asesor PSICOSOCIAL







c% : 4 { [ \\.
Ml el 8 W l\ ] i
PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE

LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA: Lbdo 9 }-m_Lt) zoes|  Hore| B 00pM
Nombre del Microempresario S ld Mt’l \ Loy ‘ y

Documnento de Identidad AR Q -2 | IExpedldo en: dy{rrl'& Yt) S
Direccién de Residencia Vil Tel. “DOB2 LD DS
Direccién del Negocio vl lo- %:}_ a (Fecond pmbﬁenero M E O
Nombre del Negocio 1__-‘—51 s ’.‘-P»esm «? 0 Po-

Descripcion del Negocio Vento- JE_-' Ko ¢ VubidueT

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

{No. De Empleos Generados

%

¢ Este negocio !
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta dfﬁp 'Y es su unica Sl_hND___CUAL
actividad comercial? Qq' fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __ Productos Elaborados Modemo Economia
Sector Econémico Popular__ ¥/ Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio Y&, Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___Cultura y Arte Deporte
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo___mévilgd en

casa §£ en la calle E: Espacio Publico

3. INGRESOS Y FINANZAS
4Conoce con claridad cuénto gana y cuanto gasta en su negocio? |si D‘_’, [NO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7 . I s &
Precio de Produccién
PRODUCTOS :;r:icios: ) ylo ;ausu;l Venta Promedio Mensual
Principales  |(unidades)
\tonCoa ab 3kl B 40060
Q Em 250260 | 200> 000
L Aeoo, £ 4 30800
Productol(s) W v et 400 0. 00
Jl
Sorti:ia: [ e YYD zﬂb-cﬁl:)
Principales M .;La_ ot} joidos | Foco - o0
Mool iio— Ao kdo s (6000
DaosesA e 2o (v Jaxn v T2 OO
— Xvonake 2eCocuns o Cox>= =, & DO
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promtdlo Utilidad Mensual
I 4.200.000 s ) Joo0.o00f Lon oo
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

E NAS
N PREGUNTAS sl e i e
1 ¢ T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? ’.)L
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? >'£
3 ¢ Te sientes motivadola) por tu emprendimiento? &/
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? 7L
g ¢+ Llevas buenas relaciones con tus empleados ylo clientes? )L
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte :
como persona? )L—
7 i Sientes que fue mala decision emprender? )L
8 4 Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? jL
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? ’)L
10 ;Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? %
1 { Crees que como Emprendedor - Micro - empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo?
~
=7
12 4 Te gusta el trabajo en equipo? /)C
v
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? f7L
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? /
15 ;Eres feliz? Y
OBSERVACIONES GENERALES { Detallz como se la unidad Py ciiva en org &, adgul de aclivos, si es apta para continuar el procesc de foralecimienta v

sdquiscion de activos por parts del Proyoctn, se Debe Araxsr Minkno ( 2 fotoe)

Nombre del Funcionario :

lois ©pvicd pmnea. Lo Wbl .

Firma Microempresario | Firma Asesor PSICOSOCIAL
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: B- \oie - 2025 | Horal §.53 Pm
. 2 =3
Nombre del Microempresario Angel UwWanco UWWanew
Documento de Identidad F3.539.2524 |Expedido en: Sania Wos o
Direccion de Residencia Bavic la. (Ooreaa Tel. 394 SOV4 A A0
Direccién del Negocio Plaza DPriaapal Gemero M B [
Nombre del Negocio Yla Nedlovras'
Descripcion del Negocio \leﬁq de st ( N\nnga\.
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
.Este negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta N0 Chres es su unica S{XNO_CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __ Productos Elaborados Modermno Economia
Sector Econémico Popular__ X Economia Naraja
Industria
Alimentaria_> Comercio___ Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte_
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo____movil__en
No. De Empleos Generados j” casa en la calle___ Espacio Publico DX
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuénto gana y cuanto gasta en su negocio? |s1 ol INO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7 QQ"“ pra de \eos ?"’A‘:Ejos '
Precio de Produccion
PRODUCTOS R e Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Manc  Piade #4000 | AS0O | 4 4500 o0
Manze en Lrdta 42000 | 4-5c0 | 4 3-coo-oO
Momen X Raio V2000 | oD | 4 4 200 00
Producto(s) -
ylo
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
s $0o0o- 0O s SO0 ¢ 2.200000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

N PREGUNTAS S| NO Avsce avgg::s
1 ¢ Td unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? X
2 ¢ Sabes gestianar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? ')(
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? ~
4 ¢Has tenido fracasos como Emprendor - Micro - empresario
con tu emprendimiento? \(
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? X,
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? ){
7 ¢ Sientes que fue mala decisién emprender? ~>{
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? 5{
9 ¢Su emprendimiento o micro — empresa fe limita hacer
actividades en familia? M
10 ¢Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? X
1 ¢ Crees que como Emprendedar — Micro - empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? ){
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? 'V(
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema, Spe ~
necesidad o enfermedad? Lenirny
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 ¢ Eres feliz? »
OBSERVACIONES GENERALES | etste como se encuenira la unidad Productivan en et de aclivos, si es apta para continuar ef proceso de foralscimiento y
adquiscion de activos por parte del Proyecto, s Debe Anexar Minimo ( 2 fotos)
Nombre del Pyncionario :
Cargo :
L Firma Microempresario Firma Asesor PSICOSOCIAL




-

4
i
_ I -
-
L
¥
- Ll
n o
- -
4 - .
» -
It
-
- ' .
— [Tl at
et W L
|
P !
n
[ i
4
- 4
- . o — - - ll‘.l‘lur

. .
ﬁ.\ .
. 4 . B A
. ] -
e
1] " -
4 -
B "
Ll
-
- 3
\ ; D "
£ .
" o -
- an B .
- "
V i .
) - o 5
- . u )

o g




-—

Meakdia de

Empdande

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

A
¥
i

KM_. > g

EMPBENDIMIENTO

CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIFIGDE

SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO L

DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

Nombre del Microempresario

08 i}uﬁo 201S-

| HORA| 5;301;,-“.

7 (,(05 Jamaird /?Jermfd (n

Documento de Identidad

12293499

|Expedidaen: Fﬂmf’“ Poi"'l

Direccion de Residencia

Rarip la Cecega €U prnepecl-

Direccién del Negocio

Tel. Rop7z049724
Genero M

Nombre del Negocio

ﬁqrrio fa nerg}q Ji }bnnulbm.w

Descripcion del Negocio

Vento ole Erlfod:

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

¢Estenegocio| o, o ¥ cyuaL_Vepdedor en
JHace cuanto tiempo se dedica a esta o) es su Unica 27 o oo e :
ccithidad comercial? 10 Ano s 2J Meieado de Lozoito
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __ Productos Elaborados X Modemo Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria_X _Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo_ X mévil___en
No. De Empleos Generados 6 5 casa ) enlacalle Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuénto gana y cuanto gasta en su negocio? &l INO X
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? Gas - € \Wsomo$-
Precio de Produccién
Producto(s) y/o |Pr di
PRODUCTOS Sordiiog Mensual Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
ﬂI'CIDa de hoeve 3.ceo 3 koo 10 ' 8po. 000
Emlﬂbnac{ui 1.000 9eo IQOO - 000
armaaclal 1.000 | 1050 1 050 00O
P"’";::M” Peoapas  rellenas: 1so0o0 | 1800 2" 300000
! L §
Servicios
Principales

Valor Promedio Ventas Totales Mensuales

Valor Promedio Costos

Valor Promedio Utilidad Mensual

b 15'450. ooo

$ 10 's00- 00O

s 4'950 000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS NO
8 s VECES
1 ¢ TG unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? X
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? X
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? 4
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? ¢
5 (Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? %
6 £ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarroliarte
como persona? b4
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? X
8 ¢Crees que tienes autoconfianza suficiente para lomar
decisiones? b
9 4 Su emprendimiento o micro — empresa le limita hacer <
actividades en familia?
10 ¢Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? X
" ;Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te X
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo?
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? X/
13 ¢Actuaimente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 i Eres feliz? .\l(
OBSERVACIONES GENERALES (Dewie como se encuentra la unidad P va en jon de activos, si es apta para conl el pr de oratecimi

adyuiscion de octivos por partz del Proyecto, uDubeAanrnhnoufmosl

Nombre del Funcionario :
Cargo :

Ao, Pbho.

Flrma Asesor PSICOSOCIAL

Vo v (oot o o

Firma Microempresario







Mcadcdia che

e Yonde

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FRLAL 10013 -2¥% | HorAl 4, lO
Nombre del Microempresario Sﬁ ; , . n&‘_\'
S &\ CE:nSD vHew DA Ao DPiaro
Documento de Identidad a.22q9g .S58 [Expedido en: Sty DS

Direccién de Residencia 5. b avictes  See . olutlsfret 35y oo
Direccién del Negocio : Genero M
[Nombre del m
|Descripcion del Negocio Vel anmiclante. CComiranls ene| poebls)
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
iEste negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta es su unica SI_&NO_CUAL
actividad comercial? fuente de
G\ Aﬂo) ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __ Productos Elaborados x Moderno Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria g Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicado su punta de venta : fjo____mévil_X en
No. De Empleos Generados .S- casa enlacalle__ Espacio Publico_D{
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? |si “  [NO
¢, Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7 ,2
Precio de Produccién
PRODUCTOS s Do [ Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Cale O | [SOO O30 00
| Aaornatico Y00 | | SO LO8D O |
e\t t 1000 20 300 O |
Pmd;;:to(s) LA e [ *Db\\u\'o\) ‘oo | 4SO 4D.ao
Servicios Ca\le “'(,"b A0DQ | 200 200. 000
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
. 23.150.600 s |330.000 |8 1 8I0- D
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

N PREGUNTAS sl L e i oy
1 ¢ Tl unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? K
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre fu vida personal y \A
profesional?
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? 2
4 ¢Has tenido fracasos como Emprendor - Micro - empresario
con tu emprendimiento? 5(
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? '\/
6 ¢ Sientes que tu frabajo te ha permitido crecer y desarrollarte .
como persona? )<
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? b4
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? Ve
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer X
actividades en familia?
10 ¢Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? y
1 ¢ Crees que como Emprendedor - Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? X
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipa? )(
13 ¢Aclualmente invade su tranquilidad algan problema, ,)(
necesidad o enfermedad?
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? \31
15 s Eres feliz? >

OBSERVACIONES GENERALES (Demie como se encusnira la unidad Productivan en organizacién, adquisicion de activos, i es pla para continuar e procesa de foralecimiento y
adquiscion de aciives por parte del Proyecto, se Debe Anexcar Minimo ( 2 folos)

fal

VA %

LoispLe ) % p Baol= -

Firma Microempresario Fi r ICOSOCIAL







Mcaldia de

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: IS D= 28 - | A

Nombre del Microempresario

Madkel Plodo Vwenes .

Documento de Identidad 23.1l43 . &0\ |[Expedido en: _ “2p vk, KeEn
Direccién de Residencia O 2 ~lel "LirngD] Te. 322233833
Direccién del Negocio : - Genero M %

Nombre del Negocio

¥ Eico 1

Descripcion del Negocio

R TR

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

Actividad Economica

¢Este negocio x
ZHace cuanto tiempo se dedica a esta es su unica SLLANO__CUAL

actividad comercial? - fuente de
3 m ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados_X_Moderno Economia

Sector Econémico Popular Economia Naraja_

Industria
Alimentarialh_(;Comercio Educacion Comunicacion Tecnolagia

e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__

No. De Empleos Generados

Ddnde esta ubicado su punto de venta : fijo mévi)_en
casa en la calle i Espacio Publico

14129

3. INGRESOS Y FINANZAS

¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? [sI X INO
¢ Cuales son los Principales Gastos de la unidad productiva 7
Myio Gao
Precio de Produccién
Producto(s) yfo |P di
PRODUCTOS el Wt Venta Promedio Mensual
N Principales (unidades)
oh> UQSo 1203 2000 | {200 | 2.4 D
ex> \aso QoL | SO0 | 4B0n | 2. Ho.0cD
Producto(s)
ylo
Servicios
Principales

Valor Promedio Ventas Totales Mensuales

Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual

P 5. (00.000

s 3000000 8 2. \00.000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

Ne PREGUNTAS sl Mo
1 ¢ Tu unidad productiva es viable a largo plazo teniendo K
potencial de crecimiento?
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y 7(
profesional?
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? x
. ¢Has tenido fracasos como Emprendor — Micro - empresario )<
con tu emprendimiento?
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? 7(
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte X
como persona?
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? x
8 ¢Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? DL
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer X
actividades en familia?
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? X
™ ¢ Crees que como Emprendedor ~ Micro — empresario te D(
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? '
12 ¢ Te gusta el frabajo en equipo? x
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algun problema,
necesidad o enfermedad? ><
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 ¢ Eres feliz? A
OBSERVACIONES GENERALES ( Detnfis como s encuenirs la unidad Productiva en org iGn, ad ion de aclvos, si es apla para continuar el procesa de foralecimianto y
adquiscion de activas por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minime ( 2 fotos)
A
| /1

Nombre del Funcion

Cargo : : f
Jen
rma Microempresario Firma HKsesor PSICOSOCIAL

|







¢
/ EMPRENDIMIENTO
\iCakiia the 8 _Tze/,“{t, CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR
PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PROD IVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: 2 1-03 | woral V10O
Nombre del Microempresario )lD
" M ébbp Lm\e,l ’D\n
Documento de Identidad Q’x{ Y. 04 .3 1 Expedido en: _Nntra e
Direccién de Residencia Yo o\ Do\u'i o Tel. ) \ SEE B0 6 l
Direccion del Negocio Genero M
Nombre del Negocio -E\ LB‘V\ .e,‘ d-L \C\ falle . ]
Descripcion del Negocio \ Q'LL—\Q uq i en Bbt-\ ¢ afC ¢ Vﬂ.z (=) !uftl. Mo ui
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
LEste negocio| .|
ZHace cuanto tiempo se dedica a esta es su Unica SIhO_CUAL
actividad comercial? — fuente de
Ig .ﬁh Ob ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados_Y Moderno Economia
Sector Econdmico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria_% Comercio___ Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
INo. De Emplecs Generado Donde esta ubicado su punto de venta : fijo_ mdvil J'A_en
e Empie . ?—- casa en la calle Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? 18I — N0 X
4 Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7 E‘ E
Precio de Produccion
PRODUCTOS Aoyl Horm Venta Promedic Mensual
Principales {unidades)
ofe . 00 ([ASO [ |.3€S.600
Aoroanti o YO | [4SD0 26T 00O
0 ham\c?& [220 |1 2490 288 .000
Productot 00 | {50 10S. 0o
sirviiis \mrwm A Aocco | 1200 | U800 cwO
Principales Ck/\ Ci"f\\ yonb ‘-!'b‘:n V\ﬁc- (OO 1 'lm | 200 . CUO
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mggsual
I A 123 .000 s LO00. 0o s 3B (23,000 Her—
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

N PREGUNTAS sl No AR A
1 ¢ TU unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? %
B ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre fu vida personal y \
profesional? X
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? l)(
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor - Micro - empresario
con tu emprendimiento? X
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? )L
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarmollarte
como persona? &
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? K
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? )<
9 £ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? K
10 ¢.Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? %
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro - empresario te
hace falta reforzar habilidades empresanales de liderazgo? %
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipe? X
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algin problema, K
necesidad o enfermedad?
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 ¢Eres feliz? X
OBSERVACIONES GENERALES (Detatie como se la unidad Prod en org 4@ activos, si es apta para continuar el procesa de foralecmyento y

adquiscion de activos por parte del Froyecto, se Debe Anexar Minimo ( 2 fotos)

Cargo :

{YUEL BN 98l mercod e
Firma_Microempresario







Mealkdia de

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

CARACTERIZACION EMP

EMPRENDIMIENTO

SANTA ROSA - BOLIVAR

RESARIAL MUNICIPIO DE

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: 0s - \olie —2025 | HORA| 0 50 Pm

Nombre del Microempresario

__Loz_ De:n’ b Y p.\UaWﬁZ. Panﬁ-c;:

Documento de Identidad

A4 bcq. 420

lExpedldo en: ‘__':o_r“*ﬂ |/ IESEN

Direccion de Residencia

"’:')mﬁ'\q_ O.o;ﬂﬂl

Tel. 2320395 200

Direccion del Negocio Annla Qogta Genero M D 4
Nombre del Negocio LOT Svmmancel \
Descripcion del Negocio Qo\ex'o ( Edocacen Informal |
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
2Este negocio
&tHace cuanto tiempo se dedica a esta L ane es su lnica SIENO—CUN'
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio ¥ Productos Elaborados Moderno Economia
Sector Econéomico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio___Educacion_>_Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__

ﬂﬂn. De Empleos Generados

X

Dénde esté ubicado su punto de venta : fijo X mévil__en
casa Y _ enlacalle Espacio Publico

3. INGRESOS Y FINANZAS

¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio?

B

[NO

¢ Cuales son los Principales Gastos de la unidad productiva ?

Tb%p = —\:vm\oaja Aov

Precio de Produccién
Producto(s) y/o |Promedio
PRODUCTOS Snr\rlcim' ye llons:al Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Niaas Am Apooo! b A4 200 oD
L Nides  Pm SO0 8 o0 - oD
Producto(s)
ylo
Servicios
Principales

Valor Promedio Ventas Totales Mensuales

Valor Promedio Costos

Valor Promedio Utllidad Mensual

s &30 o0

g 350 O

' 4 35000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

Ne PREGUNTAS sl e ey
4 ¢ TU unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? ><
2 ¢ Sabes gestionar el equilibric entre tu vida personal y
profesional? p 4
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? Y.
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? p 4
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados ylo clientes?
Pad
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? ><
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? }(
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? 5(
9 ¢Su emprendimienio o micro — empresa {e limita hacer
actividades en famiia? X
10 ¢Sabe usled como administrar [0S recursos economicos en
su unidad productiva? )(
11 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? WL
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? X
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algtin problema,
necesidad o enfermedad? ><
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? x
15 ¢Eres feliz? hred
OBSERVACIONES GENERALES { Delals como sa encusnira b unidad Productiva en izaciin, adquisicion de activos, =i as apla pam coninuar ef proceso de foralecimiento y

adguiscion dnamvmwmdalpm.ﬂ-MMWMMQ(ZIam]

Nombre del Euncionario :

.Z"L D erﬂb e — PG-..’?:) lolt) Q

Firma Microempresario ' Firma Asesor PSICOSOCIAL







- 4 <= M..I\\’ EMPRENDIMIENTO
\caldia e 8 ...Tu.u(g, ; CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
Santa Rosa L\ e SANTA ROSA - BOLIVAR

—

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: 18 lylio Y0925 | HORA| 70 © ©0 v .
[
Nombre del Mi ri -
e e namnee Samud urigur  ViVaueo Kezq
|Documento de ldentidad 49 229 D15 ) |Exped{do en: 5du{a_@o iq-
[Direccion de Residencia Banio of Pacaiso _See. [Fodia fapg __[Tel $744Si2
|Direccién del Negocio o Genero M ﬁ 0
IN"“‘b" del Negocio Tnsriluciom M Esceelifq
|Descripcién del Negocio Clases CJ/;,,;?;J“J _
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
¢{Este negocio
¢Hace cuénto tiempo se dedica a esta 20 Adeos. essuinica | -A-NO_CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio A Productos Elaborados Modermo Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio___Educacion_X_Comunicacion Tecnclogia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte___
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo_A _mévil___en
No. De Empleos Generados 1) 2 casa_ A enlacalle  Espacio Publico_
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuénto gasta en su negocio? |si INO X
¢ Cuadles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7
Precio de IPmdu:clén
PRODUCTOS Rl b Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Nivies 12 3" Qrado. Yo xrues & 260,000
nigos s Ygrado oxmey £ 480 .000
NigeS 2 a K geado. M0 xwsh S 550 -000
Producto(s) (_/
ylo
Servicios
Principales | % |1in0s Fua  Drémarfer -
i WUI.XOT_ —!-nrclﬂ Prfmﬁﬁq -
. \-I g eCa nCQa (a =
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
|
s 1'590. oo $ 1200060 |5 4 430. oco
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

Ne PREGUNTAS sl T g
1 ¢ TU unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? X
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? b
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? X
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? X
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? A
6 ¢Sientes que tu frabajo te ha permitido crecer y desarrollarie K
como persona?
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? X
8 ¢ Crees que fienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? X
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? K
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva’? X
11 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? A
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? x
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algiin problema, K
necesidad o enfermedad?
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 ¢ Eres feliz? X
OBSERVACIONES GENERALES (Detalle como se | unidad en ion 0e activos, & es apta para continuar & procesa de foralecimiento y

adquiscion de activos por parte dal Proyecto, uommmwn{zmj

Nombre ncionario :

: | D e 2k O

irma i FMW—







PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

EMPRENDIMIENTO

CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE

SANTA ROSA - BOLIVAR

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

FICHA DE DIAGNOSTICO DE

} PRODU

':‘- 7 | I'I‘ ."\

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA: +QO -0 —-2¢%

I

HORA|

B

(&)

Nombre del Microempresario

\ ‘x%es( W

ﬁr‘ ﬁcaéo

Prrboara

Documento de Identidad

l\ 22 A\ D00 [expedidoen: N iCo o

Direccion de Residencia ALSO Tel. 224 9D 1125
Direccién del Negocio \J Anea P —[c. > C oy [Genero M a F m—
Nombre del Negocio n’-:“ploof Vrendr o

Descripcion del Negocio

Dd&;av‘ unosS Ju

| T
2. INFORMACION DEL NEGDCIO

¢Este negocio
ZHace cuanto tiempo se dedica a esta es su tnica Sl_zu O__CUAL
actividad comercial? fuente de
8 ANo) ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __Productos Elaborados Z Moderno Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria X _“~ Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
No. De Emol G d Dénde esta ubicado su punto de venta : fijio X_mévil___en
o NECE SRNeTeN0s 2— casa enlacalle__ Espacio Publico_
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? Isi [NO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? .
& h-\er%cl QILB \ U‘l_
Precio de 'Pmdu:dﬁn
PRODUCTOS sl g Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
chg) | A.000 [ (6O %@L
romle ) - 200 | 200 Q0
C\n¢ AT bYYe) 60 20 .00
Producto(s)| { L ey Cottel, 3000 4o 420 .ooD
Servicios Fucen . . o0 | OO E?d’) QD)
principales | e LM chon Byole VOO | (2 4o D
C\Mevizo 2300 | O 2.5.£00D
2> Qoven Ciadante D iy [ = =] 3")& Nec®
e T S S 12.600 | 140 000
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales | Valor Promedic Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
s B5.538. 000 s 2Y00000 "2.83S.
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

Ne PREGUNTAS sl L e ey,
1 ¢ T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? X
2 ¢Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? X
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? X
4 ¢Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario X
con tu emprendimiento?
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? P
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? >
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? >
8 ¢Crees que tienes autoconfianza suficiente para fomar %
decisiones?
9 ¢Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? X
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos economicos en x
su unidad productiva?
& i Crees que como Emprendedor - Micro - empresario te <
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo?
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? X
13 ¢Actualmente invade su franquilidad algun problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? x
15 ¢ Eres feliz? X
OBSERVACIONES GENERALES | Deiske como ss encuenira I unidad Productiva en organizacion, adquisicion de aclivos. si es apla pars continuar el p de

sdyuiscion de actives por parte del Proyecta, se Debe Anexsr Minimo ( 2 fotos)

'K)l JAP}YLJO/S

Elrma Micrdempresario

HM Pl

Firma Asesor PSlCOSOCIAL
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1.INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

8 JhpLCo 201s - | HORA| 3:20 pm

Nombre del Microempresario

Roli (ootillo de las Aguas.

Documento de Identidad

1%3.14S . 903 |Expedido en: Scota Rosa

Direccion de Residencia

Direccion del Negocio

Pamisp Tel. 293 q@?%@lg _
Genero M

- Sue,«go - Pamaiso

Nombre del Negocio

Descripcion del Negocio

Elovomion o VO ¢ Suero

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

= ¢ Este negocio
2Hace cuanto tiempo se dedica a esta AD anos es su Unica SiANO__cuaL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas__ Servicio _ Productos Elaborados Modermo Economia
Sector Econémico Popular__1X____Economia Naraja
Industria
Alimentaria_)X_Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cuitura y Arte Deporte
Donde esta ubicado su punto de venta : fijo movil___en
[No. De Empleos Generados A. o entacalle X EspacioPublion.
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? |si INO  x
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? mO‘_D ! té d’“ €y ‘.A)T-; ga"
Precio de Produccién
PRODUCTOS it ;;"m"':‘fl" Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
SYexD  metwdiado 2000 520 A .%Klo OO
Pote F000 26,0 A 320 -0
Producto(s)
ylo
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
s 2 .B60- 000 s A200.000 [§ 4 -SE0. 0
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

N° PREGUNTAS sl i e T
{ ¢ T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? Y\
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? X
3 . Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento?
4 4 Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? A
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados yfo clientes? X
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarroliarte A
como persona?
7 ¢ Sientes que fue mala decisién emprender? X
8 ¢ Crees gue tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? "
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? X
10 . Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? K
11 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? ®
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? 13
13 ¢ Actualmente invade su franquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? Y,
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 i Eres feliz? pe
OBSERVACIONES GENERALES | Detalie como se er la unidad Prod en izacion, adguisicion de actvos, 51 es apta para continuar el proceso de forslecimiento y

adquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anaxar Minimao ( 2 fotos)

Nombre de| ncionario :
Dby oo o qufw— bbb D)

Firma Microempresario Firma Asesor PSICOSOCIAL







o V. G
sren  Crplende @

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAG!
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO

CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE

SANTA ROSA - BOLIVAR

OSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

|Nombre del Microempresario

08 dq:b:o 2025 -

[ voral (:00 P,

Ana Morcela Pelolleclo f?rroao~

Documento de ldentidad

1048 &oSE (3

IExpedido en: fm{m pPos <

Direccién de Residencia

Bagio Ja_Cereza P Prncipal -

Tel. 2003994565/

Direccién del Negocio -Batio lo_Oerera OF principal, [Geneo w L[] [
Nombre del Negocio £l _nio Saun .‘-zuq,?o- | 1
Descripcion del Negocio Vento cole  FriFos.

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

¢ Este negocio )
JHace cuanto tiempo se dedica a esta 6 meseJ. @s su lnica SI_ANO__CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados_X _Moderno Economia
Sector Econdémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria_x _Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte___
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo____movil en
No. De Empleos Generados 4- casa enlacalle  Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢ Conoce con claridad cuénto gana y cuanto gasta en su negocio? |sI INO X
¢ Cuéles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7 £ ﬂ€f(j i, Gas N forerd -
Precio de Produccién
PRODUCTOS ;mn yo ;’::::‘l" Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
v’aPab Pellenas 2. coco 1.1¢Ce 2'320.c00
Datacones {oo0 830 £30- 00
Salduieluon - 1000 33> 32000
Pm";:,:“'"’ veve Cocido 1o0c0 2490 2490 000
n - 2Sscc | 145 doa
Principales \jurfef natucales . 1800 1160 |1' 160 0O
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
4 }
I S 334 -§o0 $ 2' 400.000 $ 2'939-%e0




1=y sduss op v =T cunsoiduicololyy Sulyg
D DUOFJ‘DJ SPPTa] 7led o]v;l?z,-,puy
: obuen
; WF*”Q g‘lf’qn-D ! OUBUOIDUNS [ap auquoN
-nu'ndq bIoT 53Ty 2] (DFUD! FT
'DLU"aHDvum;ur7 TP votel oy vmy] Z1oo WY (F oy
l ( - 0 "“a.!l‘)'ql_lﬂl'-‘j c-'a‘av'l-
.ﬁllo)y TT¢ (o.i)c.-rwa g :aaa)jg ?T_nui‘af) ‘)L'Ufwluljafﬁd 'T’!’CO(',’
OwpD aa To JUUUt'lU{j v UZdagwWg 70 QTITHIT Ja 59

(5310} 2 ) owup Jexsuy eqaq 85 'Opelnld (B0 aped Jod S0Aj0R 8D uDEERbpe

A T (E] ered mde 5@ /S 'SOARDE ap LORISINbRE ‘ugEZUEll0 LB BATONDOLY PEPIUN B] EALSNOUS 85 oW ajErag | samgNas 93"0!”‘\83990
ON X Is obseu op seEiued s8] Sjue ORPE opejse)

I @ynNsu0s QBIOUBU OPENE NS ap SIAen E anb mied JONTHLWIIS B ozuoiny

X ON Is ¢3ONTHAWIIS 2usq anb sappuewy

SOpPEije 8P Pl B 8P SPARI B OPPRIICIONU un Jejoljos ue (E) opesassiu) pasn 21s37)

¥ ON IS ¢sepusfiews ered opuoj o oucye unble susi) ?)
zenb iog? opebenN X ON 18]

$ opegosdy opE}alios ool ipeppua anb y7? LO1P2II Un QUNIOS Z3A euUnbiy?
ON IS 031paldosly
O¥IIONVNId OAOdY '8
ON )7 (5 £0120B8U Ns JEZ|[ELLLO) US B/0pEsalalul B1ST 7
X ON IS 4OID48WOT 8P BJBWED Uy OpEZ|[BULID] E3ST Oppobep ng?
_ NOIOVZITYIWHO4 A avaivo3l 'L

[ ]38
(6 (s}

(8 (8

(2 (2
| (9 i’9|
TosIng ¢ PRy © 5
TP D POb™Y] [

B € shliis pp (e

B B YN &

TIOpYieL] BODTIN G e UG

éoobau BALONPOId PEPIUN B] BJUaNn) anp uo) sodinb3 ap eis
ns sesofew esed eysaseu anb seud enp? (218 ‘sejus|WELSY
‘sodinb3 ‘seueuinbejy) sojusnuuenbay A seuocioealasqO

S3IANOIODIAOYd A S3AVAIS3OAN 9

. seluvamep cal WORIWMEAL
il i h cavonowoig - '
epuaa esed ugjoesjde eunb LSUB)|2 SoASnU
v dvzlz:n\ ‘!-ampozlsapgl :;‘ . al:ouoo? soene eied opezipn ¢ seiBejense anp ? 4Sajual|) seediduud sns uos saugInp?
) SALNIITO A NOIDVZIMYIONINOD 'S
lt')}'_'!';:}'] 'ﬂ')f“’ - f)rlel_" 2 OJ
COn>» O j AV 141 o iRepis PP nprRioguy 221/ 2puap PpuL ]
(¢1apuanau

ajuaweuelp jesado esed
B}|S809U SI[EUIIEW O SEJUajWelay anD

2 S310p@ancid

106 MURI00 010 DUIAN S0y R) sajediouud sns uos sauaINd?

0717) ¢epuaa @nb o] @anpoud ugInp?
S3LINIIND A SIFHOA3IIA0U
NOIOYN3dO A NOIDONAONd ¥




& 9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS N
o Siilrs VECES
1 ¢ Tt unidad productiva es viable a largo plazo teniendo X
potencial de crecimiento?
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? Y
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? X
4 ¢Has tenido fracasos como Emprendor - Micro - empresario
con tu emprendimiento? )(
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? ){
6 ¢ Sientes que tu frabajo te ha permitido crecer y desarrollarte X
como persona?
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? X
8 ¢Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? X
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer ),«
actividades en familia?
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? ){,
1 ¢Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? X
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? X
13 ¢Actuaimente invade su tranquilidad algun problema, Y
necesidad o enfermedad?
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? p |
15 ¢ Eres feliz? X
OBSERVACIONES GENERALES (Detale como se ia unidad P en organizacion,

B de aclivos, si es apla para continuar ef proceso de foralecimients y
adquiscion de activos por parte del Proyecta, se Debe Anexar Minima | 2 folos)

cﬁ:mbfe del Fyncionario :
rgo : ‘
A ﬂqlﬁrcda PC&\(CAD 1 SO\' e~ @‘ - l“ 5 .

Firma Microempresa Fi
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

Nombre del Microempresario

9- \\e - apag [ Horal 5:00 Pm
N\ﬂ: \Q;A“S D\)umanq 'D_.eloa“ecld‘

Documento de Identidad

A04e boe- bY2 [Expedido en: Sanlax D osar

|Direccion de Residencia

l?)au'nu Q\ Pavawsc Tel. 20 A43L, 930S

Direccion del Negocio Povio &\ Pavaiso Geneo M [1¥[F
Nombre del Negocio Noe (csa Bacana
Descripcion del Negocio Vesla Qe Tito

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

2 Hace cuanto tiempo se dedica a esta
actividad comercial?

(Este fla_gcclo slf;(jo_cu AL
€s su unica

6 QRG'J.EU

fuente de
ingresos?

Manucfacturas___ Servicio __Productos Elaborados " Moderno Economia

Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria :ﬁ,Comercio_Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte
Donde esla ubicado su punto de venta : ﬁjo_'}ﬂ‘mdwii_en
No. De Emplms Generados D_ casa enlacalle  Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuénto gana y cuanto gasta en su negocio? Ist_ M [NO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? C.'Dfnpv a AG Gc.:s
Precio de Produccién
PRODUCTOS I o mar[eraesio Venta Promedio Mensual
Principales {unidades)
Pa pea {e.“em;l 3 coO le ) #4000 ocO
Beepa e cevo A 3. coO 450 | 4 4 350-c
E mpanada 400 | 450 |4 450-cco
Fogus ) Acncelo 450 | oo | 4 Ao o0
il piss Empanada Se po Aaan| ASO | & aoo.coo
Principales \ogo s\ SNovales 8 Ao ASO * ArS50 O
o 2o Lrandes A 20O o 4 A2
NedHos A A sc0 oo 4 Ao
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
[* Q. oo O SAs500-co0 P S AD:-coo
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

Al
Ne PREGUNTAS sl i s g
1 ¢ T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? p .9
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? \K
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? ~
4 ¢Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? x
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? Y
6 ¢ Sientes que tu frabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? b4
7 ¢ Sientes que fue mala decisién emprender? W
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? X
9 ¢ Su emprandimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? 4
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicas en
su unidad productiva? )‘\
1 ¢Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? x
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? W
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema, “
necesidad o enfermedad? “alod
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? x
15 (Eres feliz? ol
OBSERVACIONES GENERALES (Detatle como se la unidad Prod en dquisicion de aclivos, s us apta para continuar al procesc de foraiecimisnto y

adquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minimo | 2 folos)

Nombre del Funcionario :

Wagks Qe 2 " Py RS |
| Firmd Microempresario r_PSI 1

LT







PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1.INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

08 [,;v)[,t.-o An25. '

HORA| G- 2019,—”.

Nombre del Microempresario

Lfam:"/ fnr?’?-cﬁ.e P‘m}(: ValienTe -

Documento de Identidad 9.185 30>

lE:pedido en:

Direccion de Residencia

bano el trelol-

Tel. 82249243

Direccién del Negocio

Lagio Aa fererq @f(DfmaPct—Q

Genero M E

Nombre del Negocio San M ‘h;e_f)

%fCCIMG

Descripcion del Negocio

Uenh:: Y pradbf.un.f e.({’_ éuhé{n’q}

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

_ LEste negocio y
LHace cudanto tiempo se dedica a esta 'f Z agod” es su Unica SLZ_NO__CuaL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __ Productos Elaborados X Moderno Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria_A Comercio___Educacion____ Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo_ > mévil en
[No- De Empleos Generados 4 casa enlacalle Espacio Publico_
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuénto gasta en su negocio? [SI |NO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ?
Precio de Produccién
PRODUCTOS sl g Venta Promedio Mensual
Principales {unidades)
i’
o irtarrds 200 Fo00 6300000
4
Hoevas 1.000 1860 ' oo - 000
GaseoSal . 1.000 450 4X6.000
Producto(s)
ylo
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
i i =
IS g}fggo‘cc-o $ 5 4oo cwo H 150.000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS NO
4 s VECES
1 ¢ T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? X
2 ¢Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? X
3 ¢ Te sientes mativado(a) por tu emprendimiento? X
4 ¢Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? X
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes?
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarroliarte
como persona? IK
7 ¢ Sientes que fue mala decisién emprender? )(
8 ¢Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? X
9 ¢Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? X
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econémicas en
su unidad productiva? k
11 ¢Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? X
12 ¢Te gusta el trabajo en equipo? X
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? b 4
15 ¢ Eres feliz? X
OBSERVACIONES GENERALES (Detsie como se 1a unidad Productivan en i douisicion de activos, si es apla pars o ] de

adquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minimo ( 2 fotos)

P ¥ / ' - g:mbr? del Fupcionario :
yf/r_.u,.t,/ '?mﬂ/ﬁ\\_, rgo' é @9}@

L Firma Microgmpresario <Fi







Aealchia e

8-1';\{«4&/

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FORTALECIMIENTO A UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

HORA|

{Nombre del Microempresario

A4 51@&0 2025. |

©:00 om -
|
6!0"3' Enr?cfcd Pe:es ?Ulf'erre_g.

Documento de identidad 128052 563 [Expedido en: .Saglc- Posa -
Direccién de Residencia nmio dos Melvinad - Tel. 8232355 (943
|Direccién del Negocio Panfo da Cerera CH. pnnuﬂi‘-{’ Genero M ELD_
Nombre del Negocio Hse pas ) ﬁefma) éeré 7-

Descripcion del Negocio

U&u}a de feeper Qd/euéb J(’Lonzc’i‘

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

¢Este negocio X
2 Hace cuanto tiempo se dedica a esta j {-’}p“o. es su Unica SI.Z_NO__CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados_X _Modemo Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria__* Comercio___ Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte
Dénde esla ubicado su punto de venta : fijo_ ¥ mévil___en
No. De Emplecs Generados -2 2 casa enlacalle Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢ Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? |s1 INO 4
& Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? ™ G('“ "’O"‘ ’
Precio de Produccion
PRODUCTOS o st lsemend Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Arepas Pellenas Con quusp- | 3-Sco 48 168.000
Aregay Pellenal de 'Ilamom. 4.co0 qb 384. oo
ellenal aJ(-! !rjmonda S.ec0 g4 4 20-000
P'M;:‘:"(s) Achpas Pellenas Je G/LIOJ‘! 20. | 6.000 220 ‘q‘ta 20 - 000
Servicios St oflo- 5.000 9400 £l So0-000
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
) | )
$  4'3492.000 ' 1 800.0co |* 4$992. cco
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

N PREGUNTAS sl no P IEFRL R
4 ¢ T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? ?\
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y ,
profesional? K
3 ¢ Te sientes motivada(a) por tu emprendimiento? X
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? K
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? X
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona’? X
7 ¢Sientes que fue mala decision emprender? A
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar ){\
decisiones?
9 ¢ Su emprendimiento o micro - empresa te limita hacer
actividades en familia? A
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? b 4
11 ¢ Crees que como Emprendedor - Micro — empresario te x
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo?
12 ¢+ Te gusta el trabajo en equipa? )(
13 i Actualmente invade su tranquilidad algun problema, K
necesidad o enfermedad?
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 i Eres feliz? X
OBSERVACIONES GENERALES | Detalle como se nira la unidad Productiva en dquisicion de activos, si es apta para el de foral

adquiscion de actives por parte del Proyecio, se Debe Anaxar Minimo ( 2 fotos)

Heideir Cucicod,

Firma Microempresario

Nomb
Carg

Firma Asesor PSICOSOCIAL
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025

SANTA ROSA - BOLIVAR

< u“\. EMPRENDIMIENTO
l@ CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
W

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

/4 {;h)t.:o 2025 . | HORA| q:wfm.

Nombre del Microempresario

ﬂ/DrLeﬂf:s @ommoa‘o e'slpmoé'q aguls

Documento de Identidad

85952006 FPramso |Expedido en:

Direccion de Residencia

Pain  doy  Qlawlos Tel. 3233356659

Direccidén del Negocio

Nombre del Negocio

Batco é. Oereza Ol Prpcipal |Genere ™ [ Em
Salsa  Sublime Clhdsos Debinidos-

Descripcion del Negocio

I/Pﬂl‘ﬂ (‘j& ﬂ[w,?d)-u

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

o LEste negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta 2 dues es su Unica SI‘X‘NO—CUN'
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __Productos Elaborados__ A _Moderno Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria_ X Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
INo. De Empleos Generados d Donde esta ubicado su punto de venta : fijo_X_movil en

casa en la calle Espacio Publico X

3. INGRESOS Y FINANZAS

e

2Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? [si [NO X

¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7

Precio de Produccion
PRODUCTOS R S [ Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
| Cliores tradicionales- 3.000 | 320 qGC-OOO
Cuvins e Oerdo. §.cc0 400 2'0600. 000
L% os 2. 000 | 160 R 920. 010
P'“";g""‘" ”@/ﬂseo:qé 2.p00 | 9¢. 4q92-c00
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual

§ 3"{%2-0@0

S 1000:000 s 2'4Y32.000

¢ | . .

L deac
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

: AVECE| ALGUNAS
N PREGUNTAS sl NO . s

¢ T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo

L potencial de crecimiento? \\
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? 7(
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? x
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor - Micro - empresario
con tu emprendimiento? *
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? x
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? ‘x
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? ) 4
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? K
g ¢Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer X
actividades en familia?
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econémicos en X
su unidad productiva?
1 ¢ Crees que como Emprendedor - Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? ~
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? x
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? x
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? p
15 ¢ Eres feliz? X
OBSERVACIONES GENERALES | Detste como se la unidad Productivan en adquisicion de activas. si es apta para continuar el proceso de foralecimiento y

mummmudw.unmmmrzmb

Nombre uncionario ;

ey l:,f“l S o @ LDL-T{)

, Firma Microempresario Ei PSIC
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CARACTERIZACION EMPRESARIAL HUNICIPJD DE

PROYECTO DE IMPACTE BREBUETHS.,

EMPRENDIMIENTO

.J

SANTA ROSA - BOUVAR

AL
FOMENTO DEL EMPRENBIMIENTE ¥ FOBTALECHNENTO | .-

MAGNOSTICO DE LA U AD PR

EMPRESARIAL 2025

'ODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA: 22 é}uu:b 2613 - | Horel  3: 30 frm .
Nombre del Microempresario \10 ‘_fmt:\ Selve 50 [qup.
Documento de Identidad U 4s 361 ¢ ) 16 |Expedldo en: AT o Py
Direccién de Residencia fAc. ¢ Da rgensr- Tel. 3j369F ia10
|Direccién del Negocio Gemero M [] [J
Nombre del Negocio ‘F“ fcs \IOU
|Descripcion del Negocio Vealta Yle Fritos.
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
¢Este nogoclo
&Hace cuanto tiempo se dedica a esta 8 Ao 5 es su Gnica NO_&%L MK’E;\-}G;
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados. A Modemo Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria_ X Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo___ mévil X en
No. De Empleos Generados 2 casa en la calle_X_ Espacio Publico___

3. INGRESOS Y FINANZAS

¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio?

|51

X [NO

¢ Cuéles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7

jas-- Gom})rq (o5 Masas de IUDF

Precio de Produccion
PRODUCTOS ;::";:(s} yio :r::::::" Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Perpes Wellenes Pe Juehcr S |4 Soo | 400 Coo.coo
En Damadq5 1-§oo | €ooO 900. o000
Qarfmacolas - 1.000 | €Eoo 00 .cc0
"’“";‘;‘""’ apa) Rellenas Iran des 2000 | 300 é00- 00
Servicios
Principales

Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos

Valor Promedio Utilidad Mensual

2 Yoo.co6 $ 1'qo0.000

1'30c.- coo




|euesuaidwz o9p JOSBIU euLg ouesaidweco|y Bull
‘& pNo, 3 SHOO\? ,"0“\‘5 W\\a%

Qmarmlyua)éma bi’ losa\, a’oﬂua
.,,wp'olba) < F } muo]nungppuqmu

{S070] 2 ] GUBLIYY JexeUy eqeg #8 Crednld [ap aued 100 SOARE Bp UopSINboe

AU op co il i s i g popiun o eauenaus % owoa Ee0) - §ITYHINID SINOIOVANISEO
ON b4 1S ofisay 8p SB[ENUED §B] BUE OIDAIPAID OpE|SE

U @JNSUDD DISIUBLY OPE|E NS 8p SAARNE anb mied JONIHINIIS B OZUOINY|

ON )( Is LIANTHAWIIS Buen enb sosu

: sopEyE @p pal B BP SPABA B D)iPEICIONU Un JENOOS US (2) opesaisul pajsn @s3?

ON x Is Lsepuabiawe esed opuoj 0 ouoye unbie ausiL?

£9nb iod? opeban A ON IS

$ opeqoudy OpBIOYOS QWO ipepnua anb y? 201PRJD un D)2||0s ZaA Bunbiy?
X ON 1S 0}P3I20IN
OY3IONYNId OAOQdVY '8
A ON IS 0P0BoU NE JEZIfEWLI0} Ua B/opEsalalul B1S37
X ON IS £0]21810) 8p BIBWED SjUy OPEZ||EULIOS BIST ojoobaN ns?
NOIDVZITYIWHO4 A avaimvodl 'L

(0¥ (o1
6 {6}

(8 (8

[/ /]

€] (9
(s (s}

B %) 3 U3 w2

33y 9] Wery W c

2 Has s (e (e

E OJ‘aFlUU (z z

-buou.un [ U] Juo ?rP QD_TI';.TUB{»[] 0

2opobau EARONPOId PEPIUN E| BlU@ng enp uoJ sodinb3 ap eisi]
ns Jesofew esed By)saoeu enb eaid enp? ('8 ‘sejusiielsH
‘sodinb3 ‘sepeuinbeyy) sojusjwuenbay A SaUCPERAIRSA0

‘SANOIDDIAON A S3AVAISIOAN 9

u,?,_-_,a \-3‘,‘/?’7@
-OI\] vo_\wJ\, uﬁ:ﬂ 7,]-:> Fhr’nunu\qo

£sejualjo soasnu

2iapuana esed upioeojjde eunbie
o ‘ddysjEyp) ‘Se|e1o0s sapal esn 0 aoouag? seene esed opez)in e sejbajensa anp ?

SALNIIND A NOIOVZIWIOH!“OO 'S

"f'P""E‘ﬂ w:nv;,{- \onO — U‘?r sbd -Qie-'lg }" 2)2vidy _|
Vo) ofe Cow']r'.wf?-\-n Ll Ropod 7’}" vrjwob¢ .Wblj_r[;{t "'P‘i"f:' w('n?\j §

isejuai) sajedidulid sns uos saugind?

[¢iapuanal
esed esdwod o] O pasn eILqE}
077?) ¢apuea anb o] sonpoud uginp?
S3ILNIITI A SIHOA3IAOUL
NOIOVHILO A NQIDONA0Hd ¥

sejuawepelp sesado eied
©)|se0aU Sajejejew o sejusjweLay enp

Jsaiopeanoid
sejedioupld Sns uos sauginD?




9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

ALGUNAS
N PREGUNTAS sl Dl e 0 e
4 ¢ TG unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? 7\
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? )&
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? b
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? X
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? A
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarroliarte
como persona’? )(
7 ¢ Sientes que fue mala decisién emprender? )(
8 ; Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? A
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? X
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? X
1 ;Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? X
12 ;Te gusta el trabajo en equipo? K
13 tActualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? Y
14 ; Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 ¢ Eres feliz? A
OBSERVACIONES GEMNERALES | Detsfe como s= encusnira la undad Prod en {zmcidn, adquisicion de activos, & oS apts para contmusr el procesg de farslecimients y

adguisclon de activos por parte del Proyecto, u'Duna Anexar Minkmo ( 2 folos)

Nombre del Euncionario :

Yol e~ SOV o @Ha\ 7
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EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

FICHA DE DIAGNOSTICO D

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

21 l,lUo Z201s- I

HORA| &

Nombre del Microempresario

YolUdss Mereado Rintor

Documento de Identidad

4s. SeL -%26 - IExpodido en:

Direccion de Residencia

d © lengio

Direccion del Negocio

[Nombre del Negocio

£l Roen Salor e Uelis:

|Descripcién del Negocio

WL%EAJLM&LU_“‘- 321¢€9 ﬁ"l‘i?l
RarioZe F\%ﬁ;{a %g. el silence Genero ™[] FIA |

Veuter de Paggeles. (Carrcs).

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

¢ Este negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta 1 UrD - es su unica SILRO_CLIRL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados__ X _Moderno Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja

Industria

Alimenlariaz Comercio  Educacion Comunicacion

Tecnologia

Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte
Dénde esla ubicado su punto de venta : ﬁjo_x_mévﬂ en

No. De Empleos Generados 2 casa en la calle Espacio Publico____

3. INGRESOS Y FINANZAS
. Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? |si [NO X
& Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7
Precio de Produccion
Producto(s) ylo |Promedio
PRODUCTOS Ssrvicios i Venta Promedio Mensual
Principales {unidades)
aslel e Qerdo 10. co0 to Gee.occo
Pastel  de  Pollo. 410.c00 | £O G.oc. 000
Dasiel de Qeclle 8ou Peilo. [1S-ocom | B0 1'200 . 0OC
Producto(s)
ylo
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
{ i
$ 2 Hoo -coo $ 4'occ.oco [P 1 Hoo-o<D
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
o
N PREGUNTAS Sl NO s VECES
1 £ T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? X
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? A
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? ‘j\
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario )
con tu emprendimiento? ‘
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? A
6 } Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte -
como persona? _,\'
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? X
8 ¢ Crees gue tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? y
9 1 Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? X
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? X
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? |
12 . Te gusta el trabajo en equipo? b
13 JActualmente invade su franquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 ¢ Eres feliz? A
OBSERVACIONES GENERALES | Detalia como se encuentra la unidad Productiva en organizacidn, de actvos, si es apta para cont &l de

adquiscion da activos por parte del Proyecio, sa Debe Anaxar Minima ( 2 fotos)
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EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

mn

DE DIAGNQSTICO

FICHA DE ) PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA: 25 jhdio

2025 |

Nombre del Microempresario

odid. Mdoe

HORA| 4 00 o

Diefo

R

Documento de Identidad

361.00% ~

xpedido en: Sy 2@50’\

Direccién de Residencia Cuo 29 e Dgc.q_ Tel. 214 380 ‘-13_
Direccion del Negocio ta\ley del municiplo . [cenee m [T+ K
Nombre del Negocio yx\a;das

‘-

[AY
\

Descripcion del Negocio

dosS WAy A
qfn”’\—ob

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta
actividad comercial?

s

¢Este negocio
es su tnica
fuente de
ingresos?

Sl ANO___CUAL

Manucfacturas___Servicio __Productos Elaboradog_Modemo Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria & Comercio___Educacion_ Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Doénde esta ubicada nto de venta : ﬁjo_,mc‘m‘l& en
|[No. De Empleos Generados l T— on la calle3X._Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
£Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? |81 2 |NO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7 /’
OAS ; Progsdn .
T L]
|Precio de Produccién
Producto(s) y/o |Promedio
PRODUCTOS Serviclos | I Venta Promedio Mensual
Principal ( )
( 2000 t‘no 1.4yo.aO
loco ASO 3.0
o> 3o | 180 S do-0pO |
Producto(s)
ylo
Servicios
Principales

Valor Promedio Ventas Totales Mensuales

Valor Promedio Costos

Valor Promedio Utilidad Mensual

23 30000

| 5000

1.226-c00
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

N PREGUNTAS sl W
4 <TG unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? X
) ¢ Sabes gestionar el equilibric entre tu vida personal y
profesional?
3 ¢ Te sientes mativado(a) por tu emprendimiento? *
. i Has tenido fracasos como Emprendor - Micro — empresario
con tu emprendimiento? %
5 (Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? Ve
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? ‘)‘(
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? <
8 ;Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? Q_K
9 ¢Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? 7L
10 ;Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? 3(
1 i Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? X
12 . Te gusta el trabajo en equipo? '
" ¢Actualmente invade su tranquilidad algun problema,
necesidad o enfermedad? 7L
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? DQ
15 + Eres feliz? [rd
OBSERVACIONES GENERALES | Detate como se in unidad Productiva en organizacid o de aclivos, si &s apls pama &l p de

adquiscion de actives por parte dal Proyecto, se Dabe Anexar Minimo ( 2 folos)

Norn el Funcionario :
Mool 14 ddbls O
Firma Microempresario

Firma Asesor PSICOSOCIAL
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

\15- }lic - 9025 |

Hora| AU D0 om

Nombre del Microempresario

..LQJJ-)\‘Q-_TQ‘ ves Gca w‘::ﬂ\

Documento de Identidad

A oAy oS- b33

IEXpedido en: 6:;1 C\_Epa =1

Direccién de Residencia Sa&vado

Direccién del Negocio

Mz 3 \5le & Tel. 2013429 EEG
Genero M

|[Nombre del Negocio

euNs \jia]eo.s

Descripcion del Negocio eador e

=4
Conlentdo

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

L ¢Este negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta é} anos es su unica SI_NQXCUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados Modemo Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja_"y&,
Industria
Alimentaria Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion Cultura y Arte Deporte
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo movil x en
No. De Empleos Generados D— casa en la calle Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? [si ~{ [NO
per 1€
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? -h nn:
Eqolpos
Precio de Produccién
Producto(s) ylo |Promedio .
PRODUCTOS oty it Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
V+  Ireidicioadles 4 (oRorales Ao I
-
V. Gazlvonomicos A ’[
Producto(s) j
ylo [
Servicios T
Principales | l
4 T
/
/
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
I 804-Ccoo PR P 3ptooo
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

sdquiscion de aclivos por parte del Proyecto. se Debe Anexar Minimo ( 2 folos)

" PREGUNTAS sl o - [Ty e
1 ¢ T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? )(
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? 7&
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? b 9
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro - empresario
con tu emprendimiento? )(
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? Y.
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? »
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? D‘(
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? p S
9 ¢,Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? Vk
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? Y
11 ¢,Crees que como Emprendedor - Micro - empresario te \’(
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo?
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? -
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algln problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? 7(
15 4 Eres feliz? ~
OBSERVACIONES GENERALES (Detaie como se encuentra la unidad Productivan en organizacion, adquisicion de aciivos, si e apta para alp de

Cargo :

Nombre del Funcionario :

Qn;l.q, @b]f\ S,







Vabddia de

EupYande

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: YA === s | Hora| 21 20O
Nombre del Microempresario \\_QG_‘ ; NG Q,O V\‘O’le.s o \Q_) LA‘R{J—VO _
Documento de Identidad [2S E+o |Expedidoen: Feen lor e S
Direccion de Residencia Q,Qm b [ES n;, 1So Tel. 20| LS2
Direccién del Negocio [Hecdd €\ Parma (SO Genero ™M [ ]
Nombre del Negocio Tviipl N MQ
Descripcién del Negocio \lonlc, g '.'F-( ‘\‘D S \ WQJ_.Q_S
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
LEste negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta es su unica SIANO—CUAL
actividad comercial? 3 4 _ fuente de
_ l\r\ DS |ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados_2<._Moderno Economia
Sector Econdémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria_ /. _ 'X Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
I d Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo x_mM_m
No. De Empleos Generados 1_ casa en la calle_ Espacio Publico_
3. INGRESOS Y FINANZAS
LConoce con claridad cudnto gana y cuénto gasta en su negocio? st X [NO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? ﬁ . ) _ L oL
Precio de Produccién
PRODUCTOS ol i Venta Promedio Mensual .
. \ Principales (unidades)
Aeeto dt Hueuo 2000 [ 660 | 1.300.000
oS 200 | |. 460.000
X pprnaca s oo [ 1200 200 .000
Producto(s) | (V )\t i~ N (¢ ) A OO plel=) + 200.000
ylo ; :
e i "h:. (_;z ) ?_u.k\m = 2000 00|  “a.cp0
Principales 12000 (@) 1.0do.o00
§w \)o\\a 200 | YO 520,000
. el Ot o [S.000] A&O 2 400.00
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
I 10.5Co.000 s 7.500.00 § 3. 060,000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

adquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minimo ( 2 fotos)

" PREGUNTAS si o e oy
1 ¢Tu unidad productiva es viable a largo plazo teniendo X
potencial de crecimiento?
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? 7&
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? X
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor - Micro - empresario
con tu emprendimiento? X
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? x
6 ¢ Sientes que tu frabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? ¢
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? X
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? K
9 ¢Su emprendimiento o micro — empresa fe limita hacer
actividades en familia? X
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? P(
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? X
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? )\
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algan problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? %
15 ¢ Eres feliz? ¥
OBSERVACIONES GENERALES { Detalls como se encuentra la unidad Productivan en organizacion, adquisicion de activas, i es apta pars elpr de f ¥y

i

ot

Firma Microempresario

~







Acabdia de

cl
burlonde. ¢

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIV/
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

e

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

Nombre del Microempresario

A - Joliz = 2025 | HORAl 1 20 am
_\e.anc-‘ta ﬂﬁma OD—&T‘O'Af vac\o

Documento de Identidad

X3 SAQ- Ob@ lExpedido en: %Q-.-_\\q D.c,aq

Direccion de Residencia

Direccién del Negocio

Genero M

—

fbav\rio ‘_C,[ "raml‘gc Tal.%m'}a_&o;‘%d)
M O

Nombre del Negocio

VProdoeciones I&ﬁm‘é}_ @amf‘q

Descripcién del Negocio cxeador de conlenidco
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
= ¢Este negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta Aﬂ‘ ancs es su Unica SI_XNO_CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados Modemo Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja_
Industria
Alimentaria Comercio____Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion _;gCultura y Arte Deporte

No. De Empleos Generados

Dénde esté ubicado su punto de venta : fijo )‘ movil en

.L casa ¥, en la calle Espacio Publico

3. INGRESOS Y FINANZAS

¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? [si A [NO
4 Cuéles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? Frans Paﬂe 2 h"“' P‘“‘ioje » Pege a
'\ valoa) aa‘or‘.
Precio de Produccion
PRODUCTOS bemrnasiaba g Venta Promedio Mensual
Principales {unidades)
Docomentales 20V
Eenles \ovales 20V
Elenlos Deociales AV
Producto(s)
ylo
Servicios
Principales

Valor Promedio Ventas Totales Mensuales

Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual

d A000.000

* Y0000 $ 9900 oo
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS |
8 w s VECES
1 ¢ TG unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? ?(\
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? N
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? ')(
4 ¢Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? .)<
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? ".7(
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona’? )(
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? )(
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? \.A
g ¢Su emprendimiento o micro — empresa e limita hacer
actividades en familia? ¥
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva?
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? K
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipa? X
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algun problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢Tienes buen manejo y control de las emociones? ,)(
15 ¢Eres feliz? ~
OBSERVACIONES GENERALES | petaiio como se ia uridad Prod

e organizacion, adquisicion de activas, &l s apla para continuar e proceso de forslecimiento y
adquiscion de activos por parte del Proyecio, se Debe Anexar Minimo | 2 folas)

Nombre del Funcionario :

Cargo : Qp(a- @6051’3 o

Firma_Asesor PSICOSOCIAL
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= ¥
srmite Crpleede | §

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE

LA UNIDAD PRODUCTIVA

|FECHA:

Nombre del Microempresario

A0 - \o\Te -2035 | HoRAl §:30oim
It\e-é Aﬂa*\cﬂ VM&-‘O!’.& Meﬂ:\cdq

Documento de Identidad

N3 1AL 24 |Expedido en: Sanlan Rosg

Direccion de Residencia

Direccién del Negocio

B. Parncipal /Banic la Qeverq [Tl 3.103&.4F-&4b
Genero M

Nombre del Negocio

Descripcion del Negocio

h‘ pt;ﬂﬂl'pg,
p-e.s m:\e (Veﬁtﬂ .}e .;a\m'!-b;l

.Las Uﬂb‘qocz. Son
2. INFORMACION DEL NEGOCIO

e ¢ Este negocio
2 Hace cuanto tiempo se dedica a esta Ao ancs es su Unica SIENO—CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio—Productos Elaborados_"»¢_Modemo Economia
Sector Econdémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria_~y Comercio___Educacion, Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
i d Donde esta ubicado su punto de venta : fijo_Y mévil___en
No. De Empleos Generados D— casa_enlacalle  Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuinto gasta en su negocio? |s1 INO SO
Pare Ae  Noming
¢ Cuidles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7 Benriicin i Ae cos
Precio de Produccion
PRODUCTOS :::g:(" ;'::::::o Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Qafr\ﬂme-\s st-(m Q,QO 4 5 - FS0O- (a0 ®)
Seco AM-oe| 420 (4 1.220 a0
Dancocho : 20% . :
Producto(s)
yio
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
[ 40-A00- CCO s 350000 |s q.050-C00
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

mwmwmwm.ummmmlzm;

Ne PREGUNTAS sl i e o
1 ¢ T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? i
2 ¢ Sabes gestionar e equilibrio entre tu vida personal y
profesional? X
3 ¢ Te slentes motivado(a) por tu emprendimiento? V4
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? »
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? X.
6 ¢ Sientes que tu trabaio te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? b
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? ){
8 ¢Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? )(.
9 ¢Su emprandimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? i, 9
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? %
11 ¢Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? X
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? ?(\
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? x
15 ¢ Eres feliz? >
OBSERVACIONES GENERALES (Dataie como se encuentra Ia unidad Productivan en organizaciin, adaquisicion de activos, sl es apla pars continuar el pr de fo

X es o390l E{

| Firma Microempresario

Nombre del Funcionario :
Cargo :

Ny R
Firma_Asesor PSICOSOCIAL
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Acaldia de

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE L

_A UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

Nombre del Microempresario

27 Julc g03s. |
l\flo‘*]dfs V]efcqclc Oﬂrﬁ.

HORA| 2] 04 Pen «

Documento de Identidad 4100 215 3710

[Expedidoen: Sg.4a Losqa .

Direccion de Residencia

.

£l ParqisSo-

Tel.

Direccion del Negocio . 17

Patatdo-

Genero M D‘EE

Nombre del Negocio

Com das 'Qqﬁa_da_s Hoos Marhnf\’}»

Descripcion del Negocio

Venda

J(L JrG:?aolc:{ﬂl..'l

Lapiples

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

v

ZHace cuanto tiempo se dedica a esta
actividad comercial?

4 Neses-

LEste negocio

sl | A NO__ CUAL

fuente de
ingresos?

Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados_ X Modemno Economia

Actividad Economica

e Innovacion ___ Cultura y Arte

Sector Economico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria_¥__Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia

Deporte___

No. De Empleos Generados

3

Ddénde esta ubicado su punto de venta : fijo. d mowil en
casa X enlacalle Espacio Publico

3. INGRESOS Y FINANZAS

¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su n o? |sI X INO
¢ Cuales son los Principales Gastos de la unidad productiva ? 60«5 .
|Precio de Produccién
PRODUCTOS e e Lo Venta Promedio Mensual
Principales {unidades)
Yereo (laltenTt - Senclllo-  |[2-Svo | 25 1832. sco
’Sa_fc,wpqlpq [0-0cC 30 300. 000
bicada Zo.000 Ho . 000
Pmdyl:?n{'] ‘patacon Lellewo 15 coo 20 4§0. oco
Servicios I(: caatzado . 20.c00 so 4iOO0-000
Principales ambd&iraugsa s I4 000 do 420 . co0
ﬂefreac{és- S.000 | 80 Ho0.ppO
;‘7@ ceo Celiente (‘Oﬂloraberro) 14-00¢ 4o S€o. 000
Valor Promedio Ventas Totales M Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
8 4’113 500 $ 1'Geo.00c [ 2'31%. Sco
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
o NTAS N
N PREGU Sl 0 s VECES
1 ¢ Tt unidad productiva es viable a largo plazo teniendo YI
potencial de crecimiento?
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? x
3 ; Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? A
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? U
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes?
6 ; Sientes que tu trabajo te ha permiido crecer y desarrollarte
como persona? 7\
7 i Sientes que fue mala decision emprender? K
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? (f‘
9 Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer "
actividades en familia? :
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? 'J(
1 . Crees que como Emprendedor — Micro - empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? Tt
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? X
3 ¢Actuaimente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 " Eres feliz? 1S
OBSERVACIONES GENERALES | Detate como ss encusntm b unidad f en ion o Ackvos. 5 =5 apts pam contnumr of proceso de forsleciTiento ¥

adquiscion de activos por parie del Proyecto, unmmmutzm:

2
!Inﬂa Him.mprnarlu

Nombre del Funcionario :
Cargo : 1]
0\ >
; AAAN

Firma Asesor PSICOSOCIAL







PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

EMPRESARIAL 2025

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA: q hlic 72015 [ woral [0:0pam:
M |
Nombre del Microempresario - e e O
V.etom(d De (c«:; Ol[jucd Vw

Documento de Identidad ds 364 260 [Expedidoen:  Sayde  Res4’
Direccién de Residencia Raic £ Sagrado Tel.
Direccién del Negocio PAgeric £l Y qrado: |Genero M E IE‘

Nombre del Negocio

Descripcion del Negocio

Coald _dSeo-

Fabii A 2 £ < f
2. INFORMACION DéL NEGOCIO 7 ;

.Este negocio

Actividad Economica

2 Hace cuanto tiempo se dedica a esta 8 4},4‘0.5 s @s su Unica Si_HQLCUAL <€
actividad comercial? fuente de
ingresos? Ao lound.
Manucfacturag___Servicio __Productos Elaborados_X__Modemo Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio_X Educacion Comunicacion Tecnologia

e Innovacion ___ Cultura y Arte

Deporte

Dénde esté ubicado su punto de venta : fijo>x_mévil___en
No. De Empleos Generados 2 casa enlacalle  Espacio Publico__
3. INGRESOS Y FINANZAS
2Conace con claridad cuanto gana y cuénto gasta en su negocio? st X |NO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ?
Precio de Produccion
PRODUCTOS D | Venta Promedio Mensual
Principales {unidades)
a 6-300 | B0O 5'360-000
picdrg S.00°9 | Goo 3'p00. 000
| ticoba L D alig 6-000 |166 1’90 8. 000
Prad;::m{s) £scal te oloeor £.000 240 - 1' 420 oc®
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costas Valor Promedio Utilidad Mensual
|
' 14' 268000 $ Hlopo.000 | 3'289.-000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS _
. - s VECES
1 T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? X
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? A
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? X
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento?
5 (Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? I
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? ¥
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender?
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? N
g ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? X
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? A
1 4 Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? b4
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? X
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? ~
15 ¢ Eres feliz? A
OBSERVACIONES GENERALES (Detate como se la unidad f en arg jon de activos, si £ apta para ol pr do ienio y

adquiscion de activos por parte dal Proyecto. se Debe Anexar Minime ( 2 fotos)

Nombre del Funcionario :

- @Su‘m. @Qﬂlﬁ £y

Firma Asesor PSICO! TAL
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- \C/ e SN EMPRENDIMIENTO
Nabt & & _M : y CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
Santa Rosa ‘\ ; SANTA ROSA - BOLIVAR

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA: 3 "‘Jo\ﬁ: - 2095 | HorA| 40: 30 am
Nombre del Microempresario s - N\G'“’ & Qon&.me
Documento de Identidad AR 530089 [Expedido en: D123 11 Q45|
Direccion de Residencia Qeibg A Tel. < o Posa
Direccién del Negocio Qciva A Genero M P
Nombre del Negocio Oocar Mm“u Revizig
Descripcién del Negocio Wieader e i i emg\u

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

¢Estenegocio) o, \oNgoyaL

¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta 4 % ancs es su Unica
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados Modermno Economia
Sector Econémico Popular______ Economia Naraja_"D&
Industria
Alimentaria Comercio___Educacion Comunicacion_»_Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo mévil en
No. De Empleos Generados casa en la calle Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢+ Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? |si [NO »
¢ Cuéles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? pago de Dewicio Jde lr\\ﬂ*’n ¢l
Precio de Produccion
Producto(s) ylo |Promedio
PRODUCTOS Sardclon ieaiol Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
NoHova R0 dheas| ] L
De ?oﬁ e A0 l I
politiea A0 / /
Producto(s) \ / [
ylo ;,- /
Servicios v
Principales /
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
$ O $ O ’ (D)
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

Ne PREGUNTAS sl 0 [PEmp e
4 T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? b "
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? 34
3 . Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? b4
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor - Micro - empresario
con tu emprendimiento? ?L
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados ylo clientes? ){
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? :;L
T ; Sientes que fue mala decisién emprender? X
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? )‘(
9 ¢Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? )4
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? %
1" ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? x
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? '}(
13 ¢Actuaimente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? ‘?(
15 ¢Eres feliz? ~
OBSERVACIONES GENERALES  (Detae como se fa unidad an icion de activos, sl es apta para continuar of proceso de

mummmmwu.nﬁmmum:zm:

Nombre de}Euncionario :
Cargo: ) 5
70 TS ee @O

Firma r PSICOSOCIAL







PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGN
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

OSTICQ DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

HORA|

|Nombre del Microempresario

qgvﬁo 2025 [ F:15 am -
Do LRosa f!?ucuez Salcedo

Documento de Identidad 4s. s8¢ . 43S |Expedido en: Sauta Posa
Direccién de Residencia Be. Jo Gecezo Q. prineipel. Tel. 2i25003103
Direccién del Negocio Be.  In Uersiz Bl Dubece Genero M F
Nombre del Negocio dos Frifo i Bheds:.
Descripcién del Negocio Uenta ole Loidrs..
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
¢Este negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta 6 7T es su lnica SLXNO__cuaL
actividad comercial? fuente de
ingresos?

Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados_ X Moderno Economia

Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria_A__Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte
I 4 Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo ¥ _mévil___en
No. De Empleos Generados Ai S Ceni il | HepacioPublin et
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? Isi [NO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? Enegia 6 as odfural-
Precio de Produccién
Producto(s) ylo |Promedio .
PRODUCTOS Saricii Merisusd Venta Promedio Mensual
Principales {unidades)
tqf‘!"" de [ruevo’ 3.oco | 1500 4'seo.c00
Papas Pedepars 2.000 €00 1 200.000
rfmnawac‘d‘i 100Q 2SO }so.o00
"'“";;:“’“’ Firi}pa de Aav- o0 Dolee 1.000 | 4S50 4s0 - 000
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
\ i i
P & dcec.coo $ 4500000 |8 2 Hoo.ooo
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS
- . s VECES
1 ¢ T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimienta? A
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y 5
profesional? b
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? X
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro - empresario
con tu emprendimiento? X
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados ylo clientes? K
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? X
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? ).
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? X
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? )\
10 1 Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? ' d
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? A
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? N
13 ¢Actualmente invade su franquilidad algun problema,
necesidad o enfermedad? R
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 (Eres feliz? X
OBSERVACIONES GENERALES (Detate como se |a unidad Productivan en quisiclon de activos, si es apta para continuar ef proceso de foraecimiento y

adguiscion de activos por parte del Proyecio, se

Debe Anexar Minimo ( 2 folos)

Aida S

Firma Microem rio

Nombre del Funcionario :

Cargo : ‘Q @Q})”\D

Firm. r_PSICOSOCIAL







Meakdia de

- 2=
o § k::-cg

EMPRENDIMIENTO

CARACTERIZACION EMPRESARIAL HUNICIPIO DE

SANTA ROSA - BOLIVAR

IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

FOHENTO EL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
‘. INFO”CION GENER“. DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: h i -60F-20 | HoRAl ('3 S
Nombre del Microempresario 3 W C-_D AD Ork1 7 ] Z 100‘ L(AO
Y3, SHo .36 [Expotido o:_ %64‘\'\*\ Lo

Documento de Identidad
ireccién de Residencia

D L 'bnr\c Dw"

IIaI

[Direccién del Negocio Dle e PAng-P4

h:tnero

& Be §, O

[Nombre del Negocio :

Ly

L

v B 0

Descripcion del Negocio

RMACION DEL NEGOCIO

i

}\!W m{"' Y(’-lﬂq_n L& ].u_k_ll e |

¢Este negocio
JHace cuéanto tiempo-§ggdedica a esta es su Unica SIK_NO____QUAL
actividad comercial? S P\M fuente de
ingresos?
™ [Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados Moderno Ectifiomia
ctor Econémico Popu Economia Naraja
Tindstria J
Afimentariay’ Comercio___Educacion____Comunicacion Tecnologia
Actividad Economiea e Innovacian ___ Cultura y Arte Deporte__
T —— 4 bonce dil lbioado su purio de venta : floX_mivi__en
o L Pieos Generacios 5 casa lacalle  Espacio Publico
= 3.INGRESOS Y FINANZAS 3
g,cﬁcon claridad cuanto gana y cuantd gasta en su negocio? [st__X [NO
¢ Guiles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7
(a3 \V2, o~
Precio de woszson P
PRODUCTOS : ;‘:Eh m Venta Promedio Mensual
Princip (uniisdes)
Q,ht.c.fﬁ. Wwo) (on Yo Gy lm ? N 60 R
Rofe Con \quca 3 oo | 120 | \.-ONO -
Perna Lin Yota Foo | 30O O .90
P”‘;‘:“{” claivcswic (on Yoo 120 l O YO0
somvicios |uec te (00 \yca 00 | 200 | 00 XD
Principales J
F
Valor Promegdio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costés Valor Promedio Utilidad Mensual
I 8440200 s4so.00 4. |Moa0 .,
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! 9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL J
e | PREGUNTAS L Mo ST AR
1 ¢ TU unidad productiva es viable a largo plazo teniendo \L
potencial de crecimiento?
2 ¢ Sabes gastionar el equilibrio entre tu vida personal y ,)L
profesional?
3 ¢ Te sientes motivado(a) por il emprendimiento? V4
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micfp - empresario \L
con tu emprendimiento? :;
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleadg; ylo ’es? y
i 1 ¥Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona’? \/[ )
7 ¢ Sientes que fue mala decisién emprender? Y
8 ¢ Crees que tighlis autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? \)Z
9 & Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer .
actividades en familia? X
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en x
su unidad productiva? " ° h
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? \(
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? 4 X\
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema, -X
necesidad o enfermedad?
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? '3<
15 T JEres feliz? X
OBSERVACIONES GENERALEI_,mmmu ta unidad F ivan en organizacion, adqulsicion de activol, si es apta para continuar 8l proceso de foraleciméento y
adquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minimo | 2 fotos) —
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FIC
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

HA DE DIAGNOSTICO D

E LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

|FECHA:

91 _blic 2025 - | HORAl F.35 am .

lNombre del Microempresario

v
Sclfmnd ./pnc:f Mq:ﬁnej.

Documento de Identidad 214y 823 |Expedido en: fm fa Pos
Direccién de Residencia d//f_g,cuf ua. @ T02 20. Tel. 214 129 ‘q 1495
Direccién del Negocio Ar. [a Pereza Gl Dipeipef. [Senere m [ 7 [d
Nombre del Negocio Eridos BSalinn. ! !
Descripcién del Negocio "fen+a e Fri oS-
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
¢ Este negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta 10 Aol es su tnica SLZNO__CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados__ ¥ Maodemo Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria_ X _Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo_ X _mévil___en
No. De Empleos Generados 2 casa enlacalle  Espacio Publico A _
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cudnto gana y cuanto gasta en su negocio? Ist |NO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? P /nprnQ Je (j as-
Precio de Produccién
PRODUCTOS sl binveng Venta Promedio Mensual
Principales {unidades)
| Arepas ole lhoeve 3.0e0 | ¢oc. | 1" Boo.coo
Pgpas lellenas 1. 800 | oo 600 -000
acmaaocia 1-000 | oo Hoo. oo
Productol®)| £m paua clecs 1000 | 4oo Hoo.occ0
sedcice | _LBeaanelosr Je ’Fhm A 1.000© | oo Goo.-coa
Principales | [y ped rollencs 000 | 200 Yoo - cco
’,ﬁ"re,rﬂa s Duices 000 200 20000
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
i
P 4 deo. cco * Z2'0p0-002 ¥ 2.H4oo-coo
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS Sl NO
S VECES
’ & T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? h
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? b 4
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? x
4 ¢ Has lenido fracasos comoe Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? X
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados yfo clientes? X
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona?
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? X
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? X
9 ¢Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? A
10 ¢.Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? A
1 ¢ Crees que como Emprendedar - Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? 1
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? "
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algun problema, .
necesidad o enfermedad? A
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? ’ ¥y
15 ¢ Eres feliz? X
OBSERVACIONES GENERALES (Detslie como se encuentra |a unidad Productivan en organizacion, adquisicion de activos, si es apla pars ol pr an

adquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anesxar Minima ( 2 fotos)

Firma Microempresario

2 Saq bshg )‘fuﬂc.

Nombre del Funcionario :

P (204

Cargo :

PSIC







FOMENTO

Adecakdia dhe

2

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPREN

CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

DIMIENTO

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UN

NIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE

LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

6U-o03-23

HORAI

— S5l

Nombre del Microempresario

Documento de Identidad

o dpas

nler Bol

|Direccién de Residencia

Direccién del Negocio

r\gxam“b 'met$

MS ]‘—(.S QO')_L |[Expedido en: \‘éa
B - vedialapn See . oumiso |

Tel. :52 3 &q%ﬁli
Genero M f

Nombre del Negocio \a\ ;
Descripcion del Negocio Q,\r\u’)_os ey N ¢ Xy
2. INFORMACION DEL NEGOCIO™ =~ =
JEste negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta es su unica SI‘LNO_CUAL
actividad comercial? £ fuente de
3,0 fnes ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __Productos Elaborados 2X Moderno Economia
Sector Econdmico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria_¥_Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte___
Dande esta ubicado su punto de venta : fijo movil en
No. De Empleos Generados l casa enlacalle  Espacio Publico M€
3. INGRESOS Y FINANZAS
;Conoce con claridad cudnto gana y cudnto gasta en su negocio? {sl INO ¥
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7
Precio de Produccién
PRODUCTOS RICHA o P Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
hoges 2000 | A0 | {.130.000
’\:)mdw‘l. 2000 240] \.130.000
Joros 4060 60| 7(6.000
Producto(s)
ylo
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
P 26060.00 sd0cn0 5 4600 .900
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL
AVECE| ALGUNAS
N® PREGUNTAS
UN sl NO s VECES
1 4T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo -X
potencial de crecimiento?
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? K
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? N
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro - empresario
con tu emprendimiento? &
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? b(
6 4 Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte M
como persona? :
7 4 Sientes que fue mala decision emprender? &
8 ; Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? X
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer x
actividades en familia?
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? X
1 (Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? X
12 ¢Te gusta el trabajo en equipo? M
3 ¢Actuaimente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad?
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? K
15 ¢ Eres feliz? X
OBSERVACIONES GENERALES (Detaile coma se la unidad § tivan en ién, adquisicion de aclivos, si es apla pars el p de y
adquiscion de actives por parie del Proyecto, ummmtlm]
[ 2
Nombre del Funcion
l Cargo :
MHonsCx Qow\+ (@
Firma Microempresario







4 oG

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA U
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

DAD PRODUCTIVA

o

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

2-)ole -9025 I

HORA| 3195 Pm

Nombre del Microempresario

f?;a&"v;z JI.'JN'-G Druchoreo

Documento de Identidad

|Expadldo en:

A5. A55. Qb2

C‘,C;:‘agenq

Direccién de Residencia

ovvio é\__ Paraiso

Direccién del Negocio

p\d?.q Dv?nc ﬂ:n\

Tel. 25 84949,
Genero M D"-‘:Ei

Nombre del Negocio

\C-'i\ &end:rc.:a'ﬂ ae brﬁ'ﬁ

Descripcion del Negocio

Verla de carepas de Roeso

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

LEste negocio
LHace cuanto tiempo se dedica a esta 4 anc es su Unica SI‘XN 0__CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __ Productos Elaborados__ Y Modemo Economia
Sector Econdmico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria_ . Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innavacion ___ Cultura y Arte Deporte___
Dénde esté ubicado su punto de venta : fijo movil en
No. De Empleos Generados i casa enlacalle__ Espacio Publico 3
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? = (NO
Qompra Jde nsoeme
& Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? QDMPP"R A O_,cmrla r-_,‘ =
Preclo de Produccion
Producto(s) y/o |Promedio
PRODUCTOS Servicios Massaisal Venta Promedio Mensual
Principales {unidades)
Bepa  de Queso 3 a0 | 450 | 4 43500
Brepa de lamdn §3Sco| oo |4 3. AS0-cc0 |
e Nocinelq 44 0| 450 [ 8 oo
Prod;:zto(s) [ pa de  cherizo V5o 4120 | 4 g coo
Servicios Gaseosas 2000 480 | 4 2Ato . oco
Principales
Valor P Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
L 2.0 000 $ Qoo f 2. 400 a0
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

N PREGUNTAS sl o e ey
1 ¢ T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? '74
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? 5"
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? N
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? \'(
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? 5‘(
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrallarte
como persona? X
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? X
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? 4
9 4Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? p
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? %
" ¢ Crees que coma Emprendedar - Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? \”(
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? ~
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? \)(
15 ¢Eres feliz? N
OBSERVACIONES GENERALES | petatie como se la unidad P ivan en quisicion de activos, sl es apta para continuar el proceso de foralecimiento y

mﬁmwmmwmme.nsﬁmmﬁqum)

@Ej U‘-\_S‘&LM cad m:g::j OQ‘L s &,

Firma Microempresario Firma_Asesor PSICOSOCIAL
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

EMPRESARIAL 2025

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA: AA- (O - 005 ] HORA[ 300 Pm
Nombre del Microempresario ‘Lend s '-Da da Bolare e A Vil
Documento de Identidad A48 oo s fExpedido en: 6.:.?]‘: D.oe.q
Direccion de Residencia PAVenda Pancipal Tol. 2044249 6 b
Direccién del Negocio Ruenida D\ﬂ wa] Genero M [ ] ¥
Nombre del Negocio Qholelaze %q\uqéf
[Descripcién del Negocio Vedla de asades Y chonizo
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
¢Este negocio
¢Hace cuénto tiempo se dedica a esta A arno es su Gnica SIXNO__cuAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados Y, Modemo_____ Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja___
Industria
Alimentaria Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e [nnovacion __~ Cultura y Arte Deporte
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo movil___en
No. De Empleos Generados 2) casa enlacalle_ Espacio Publico__A
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? [si_ » [no
Sevvielo Ae S
¢ Cudles son los Principales Gastos de ia unidad productiva ? Paks a em P\cﬂa\o s
Precio de Produccion
PRODUCTOS ;.Mcm i e Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
P(ch\as de clholélg fio0-0co| A0 4 A00-coD
- T\esanal X & 00O AD ¥ oo
Clhichavron e cede 4400009  AO 4 ADD-Can
Producto(s) Deada Asoco| B 4 A0 |
ylo 3
Servicios cheovi perro AQ oD o) £ 20 oo
Principales Pacon dA0000 2 2 3000
SalcWipapa : 4 10-000| AS A4ASo.c00
Peada Jde  Camaren FPooo| 3R 4 Q0-Ca0
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
P 49200 oo s 9% 000 * 4-902.a00




|oweuciduwn op Joecey -n.ulq/} ounesiduooso)yy Bl

VI S, Viomag s War7|

: oBien
: OLBUOIOUNY |3P 2IQUION

(5010 Z ) Olululyy JEXaUY BaB(Q 98 Ole0ld (2P 9ued Jod SoAIDE 3 UoDEINDpE

A glusnupepio) 8p 0se00ud |8 JIENUNUCD Bred Ede 58 1S 'SOADE 8D - uB EAISNPOIG PEpUn i % OWoo sy ) SITVHINID SENOK)VMQSEO
ON )‘ s ofisou op SeRnUBD SB| SJUB ODIPENI Ope|se
I BYNSUOO QJAOUBUY OPEYE NS 8D SeAEn € anb mied JONIUIWIIS B oZUaINY|
ON P s LIONTHAWIIS duen onb scOUBLY
SOPEfE 8P PaJ B Bp SBAR B OPPAUD0IIL un JERIOS U8 (e} opesessiu pajsn ByS37)
ON P IS sepusfusws esed opuoj o auoye unbie susi) 7
2enb iogd? opebaN d N S ON 1S
$ peqoidy pEIDIOS OO ipeppua anb y? LOUPRLI UN 03108 ZaA eunBiy?
Pl ON 5 011p2120101N
OH3IONVYNId OAOdY '8
oN|] X 1S 010DBaU NS JEZ)[EWLLO) LB ejopesalaul Bjs3?
<  ON| IS 7098100 op EieuIED 8jUY OPEZ|[PuLIO] g1s3 0pPobaN ng7?
NOIOVZITVINNO4 A Ovaivo3aT 'L
(01 (o1
3 (6]
(e (8
/] (z
0] G P ©Caoo v (9‘
(5 l:vu:-aap ‘.‘;rt: mn\nm‘}\.{) [(3]
OV oAi. . |
R add RIS o) . oaod  [weeg G e Pmld . sa«a-F-awcaD B £
Fsold ~perad) ¥ & Sied 3P emep V&
Spoeisy wun) ¥ @ weprey V@
\cuOFlnnc? bﬂi{\?N \- (1 bu.u\.\n \ (1
¢, o1a0bau BAIJONPOd PEPIUN €] BlUan) anp uo) sodinb3 ap e3si
ns sesofew esed epsasau enb sa1d anp? (24 ‘sejuUS|IBLIBY
‘sodinb3 ‘seueuinbej) sojusjupenbay A sauoiaBAIRSqO

S3ANOIDI3A0Ud A SIAVAISIIAN 9

Buoz ©| o vVaLTsunal

Wid desoum 30l ST\ avown
AC=qe70 - g‘auan—:awaad - |e Qurey 'sa.lullwar’uao
iepusn esed ugioeojde eunbije LFQUND SOASNI Lseuay|o sejedioulld SNS UOS SBUIND?

o ‘ddysieyp ‘sa[elo0s sapai esn 0 asouon?| *¥EAE esed opeznn e seiBajessa anpd ?
SIINIID A NOYZIVIOHINWOD 'S

SUIaAy (\auaﬂ‘ou 29) hirizual
whf'ﬂcr_; 9‘9 QO;‘;:::-?.Q (=] ':Clra.ud \'a me‘t?\a \ﬂuaﬁv}_’rﬁj ,,.guurn.i

(¢1apuanal
eJed eudwos o] © pajsn eouqe}
077?) ,9puaa anb o) sanposd ugind?
S3AINIIMD A S3IHOJ33IN0Nd
NOIOY¥3d0 A NOIDONAOY¥d ¥

sajuswenelp Jesado eied
£11S823U S3|ElajEW O SBjudjweliay enp

£ S8I0paan0id
sajediouud sns uos saugIND?




9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

) A ALGUNA
Ne PREGUNTAS e o e o
4 ¢ Tu unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? x
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? o 4
3 . Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? 7{\
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? e
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? Y\
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? ¥
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? ~
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? %
9 & Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? ><
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? X
" ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? 7(
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? x
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? >,
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? ~
15 ¢ Eres feliz? ~
OBSERVACIONES GENERALES (Detalle como se |a unidad Productivan en org de aclivos, si es apte para continuar & procesa de foralecimiento y

sdquiscion de actives por parte del Proyeclo, se Debe Anexar Minima ( 2 fotos)

Nombre del Fungionario :

Cargo : ,
_ olos . we Ybbo

irma_Microempresario Firma_Asesor PSICOSOCIAL
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Ndoakdsa de

CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE

EMPRENDIMIENTO

SANTA ROSA - BOLIVAR

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

FICHA DE DIAGNOSTICO DE

LA UNIDAD

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD

PRODUCTIVA

FECHA: 14 _ Jolie -201S

l HORA| 2. OO Pm

Nombre del Microempresario

6&?6&0& Gava ?na O‘*"‘-‘Jeﬂm \_Su‘menez

Documento de Identidad A.o4.Lor 246

[Expedido en: Darla Rosa

Direccion de Residencia Pyt Vas Maloinas Tel. 24439484102
Direccién del Negocio Plaza  pPandipal Genero M ] B4
Nombre del Negocio Yea . DlasHia de Qoznaca

Descripcion del Negocio

a:’d a cJe asados

7
U _chono

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

¢ Hace cuanto tiempo se dedica a esta
actividad comercial?

LEste negocio
es su Unica
fuente de
ingresos?

siXNO__CUAL

M meses

Manucfacturas___Servicio Productos Elaborados X _Moderno Economia

Actividad Economica

Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio____Educacion Comunicacion Tecnologia

e Innovacion ___Cultura y Arte Deporte__

Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo movil___en
No. De Empleos Generados .Q. casa enlacalle_ Espacio Publloo_i_
3. INGRESOS Y FINANZAS
~Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? [s__SZ [No
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? ?r-tgo “A —\.' qbﬂJQAc' e
Precio de Pmdum:‘lén
PRODUCTOS ;r:ﬁ‘u(':bo(s) ylo :‘mudn-o Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
foades  Jde cholela 35000 940 [4§ D booooo |
" w QCavne N0 PO |9 A.boo . oD
" Pecho A 80 |4 4490 o0
Prod;t;to[t) Bolle can  clhictide Lo 2490 |4 41440 0O
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
s A.000 00O s b4o- 00O s 2,360 000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE
Ne PREGUNTAS sl NO s ey
1 & T0 unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? X
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? ><
3 4 Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? X
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? X
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes?
X
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? .
7 ¢ Sientes que fue mala decisién emprender? »
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? 7(
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa le limita hacer
actividades en familia? )(
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econodmicos en
su unidad productiva? )<
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? ){
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? e
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? x
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 i Eres feliz? ~¢
OBSERVACIONES GENERALES (petafie como se Ia unidad F on isicion de activos, si es apta para continuar ef proceso de foralecimiento y

adquiscion de activos por pare del Proyecio, se Debe Anexar Minimo { 2 folos)

Nombre de| Funcionario :
Cargo :

Sisong (s s ww. bl

L =7Firma_Microempresario _ TEi £ PSICOSOCIAL.







EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

o Y., i
i npiinde. . &}

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: 22 Julko 2075 | HoRAl  /0-00pm
Nombre del Microempresario fi ansco (Sc,je % C.UuAU Vivauce
Documento de Identidad 31890 1L s |Expedidoen: Medo iy .
Direccién de Residencia Ra«fo Yacaiso Tel. 297 s5qH8E8
Direccion del Negocio Oalles de Muga FRos<r. Genero M
Nombre del Negocio Bojes de Yaclio -
Descripcion del Negocio \eadn ole hohfaca Y laweve- Goade.

2. INFORMACION DEL NEGOCIO |

LEste negocio
iHace cudnto tiempo se dedica a esta [ 3 a_jj Cab es su unica S'LNO—CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados__ ¥ Moderno Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria_ X Comercio__ Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Ddnde esta ubicado su punto de venta : fijo_ mévil_X en
|No. De Empleos Generados .2 ate onlacale.  Ewaio PUmoE
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢ Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? |s1 |INO Z
¢ Cuales son los Principales Gastos de la unidad productiva ?
Precio de Produccion
Producto(s) ylo |P di
PRODUCTOS Rodiios Slensisal Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
& Hfaqq S Boc |149.20¢| A ¢co.o0cC
deovo (eado. 1000 [4446 | 47440 cc0
Producto(s)
ylo
Servici
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
1 3
I 11 0#o. cco $ F'{po.co0 |8 '300.0c00
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS N
” . s VECES
4 ¢ Ta unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? '1
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? X
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? *
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? f\
5 (Llevas buenas relaciones con tus empleados ylo clientes? Y
6 , Sientes que 1u trabajo te ha permilido crecer y desarrollarte
como persona? K
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? e
8 ; Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? f\
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer X
actividades en familia?
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? / ’K
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro - empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? ':(
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? X
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? X
14 4 Tienes buen manejo y control de |as emociones? ¥
15 ¢Eres feliz? X
OBSERVACIONES GENERALES (Detste como se encuenira in unidad Productva en da activas, si as apis pam continusr e procesc de forslecimisnto y

adquiscion de actives por parte del Proyecta, nummmrqumg

;,ka;wv—ﬁsc,a

J Bqtl# éd

Nombre de] Funcionario :

D @b ©

Firma Asesor PSICOSOCIAL

-
% Firma Microempresario







PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO
AL FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y
FORTALECIMIENTO EMPRESARIAL

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE

LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

22 |olo- fozs | MR  Jo:aopm-
Nombre del Microempresario
’ %mm; \J!Udné-u ’h\arv
Documento de Identidad ‘A4S 261 22% Expedido en:  “ Y lon e s
Direccién de Residencia Pomib el 2 om:.,do Tel. 2> 4 333957
Direccién del Negocio m s Cew?ad Ay Yan (R el
Nombre del Negocio 7 ¥ Ay DD
Descripcién del Negocio UoubVe e S LansS
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
£Este negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta es su Gnica S'A'ND_‘CUAL
actividad comercial? 8 fuente de
amb 5 ingresos?
Manucfacturas___Servicio _ Productos
Sector Econémico Elaborados_2{_ Moderno Economia Popular Economia
Naraja
Industria
Alimentaria_X Comercio ___Educacion____Comunicacion____Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
No. De Embleos G d Dénde estéa ubicado su punto de venta : fijo_X mévil___en
0. De Emp enerados 3 casa,{'z en lacalle___ Espacio Publico_
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cunto gana y cuénto gasta en su negocio? [si N INO
¢ Cuéles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? /’ S Iz\ﬁ . ! -
Precio de ' Produccién
Producto(s) y/o |Promedi
PRODUCTOS oo yb il Aladioig Venta Promedio Mensual
Principales |(unidades)
¢ Hhevo 30 [ |[400 | 4.2000060
D ce0 |Bdo o0 .
acomanoly ‘Eg 20 360-600
Prodt;cto{s} \’]_)ﬂ(.."&iﬂs LR {—r-L\D( 4850 4 SO-020
(+]
Serziclos an 7= a =% Fal oo ]8O [ O <20
Principales 68 e mla_\ oCO | B0 \L 20000
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
s B.4lo .obo $ 5000000 [ 2 .410.600
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

adguiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minimo ( 2 fotos)

: ] AVECE '
N PREGUNTAS sl e o
1 T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo \)(
potencial de crecimiento?
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y ><
profesional?
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? XK
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario .
con tu emprendimiento? X
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? §<
6 ¢ Sientes que tu frabajo te ha permitido crecer y desarrollarte K
como persona?
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? ><
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar D<
decisiones? j
9 2 Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? ><
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en 5<
su unidad productiva? 3
11 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario le M
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo?
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? M
3 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algan problema, X
necesidad o enfermedad?
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? ><
15 ¢ Eres feliz? i
OBSERVACIONES GENERALES (Detaie como se Ia unidad P en de activos, sl es apta parm de

Firma_Microempresario

T L VT ¥

Nombre del Funcionario :

N Bl ©-

Firma_Asdsor PSICOSOCIAL
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EMPRESARIAL 2025

o Y. o
swifm  Ompieede R

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO

EMPRENDIMIENTO

SANTA ROSA - BOLIVAR

CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE

FICHA DE DIAGNOSTICO DE

LA UNIDA

D PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE

LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA: 2A

-yole —202s |

HORA| 2 200

Nombre del Microempresario

Andre feclledo Relo

Documento de identidad A002 L5304 |Expedido en: S\ Loss
Direccion de Residencia Bewvico 2o {\@ o [Te.Bi40502SF
Direccion del Negocio (Aavns £ Parais= Genero M g O
Nombre del Negocio Andus el W‘Cbﬂ?eﬂw

Descripcion del Negocio

Leslacranie.

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta
actividad comercial?

B ancs

¢ Este negocio
es su Unica

sIYXNO__CUAL

fuente de
ingresos?

Manucfacturas___Servicio __ Productos Elaborados x Modemo Economia

Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Dédnde esta ubicado su punto de venta : ﬁ}ox_mm_en
No. De Empleos Generados 4 casa Z enlacalle Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? [si__ 5 [NO
Principales Gastos de la unidad prod ? syats s foiend)
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva | ?aga - _,“ dacx_lr.u oncg
Precio de Produccién
PRODUCTOS isroiplad iniong Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Oornenles AS 00O | boo Q.- 000 oo
Sanceches Pedveno | %000 | 450 3- bao . coo
Pammo, [bqn.;haq parsa 25-ao | RO 3 s0 oo
L Mote de aroeso Al-aoo| 20 2A0- 0O
Principales Savocho %Vcanc;e Ao-coo | ASO A S00 - QOO |
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
P AS ALE OO s Moo F A3 USs oo
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N® PREGUNTAS Sl NO
S VECES
1 ¢ T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? X
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? X
3 i Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? X
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? x
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? ><
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? x
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? X
8 ¢ Crees que lienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? x
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? X
10 4 Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? K
11 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? X
12 ¢+ Te gusta el frabajo en equipo? X
13 (Actualmente invade su tranquilidad algan problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? ?(
15 ¢ Eres feliz? >
OBSERVACIONES GEMERALES | Detalie coma se encuentra la unidad Py en o de activos, 81 es apta para confinuar el procesa de foralecimiento y

Mmdammwumddﬁm.ﬂ—mmmﬂimoﬁ)

ﬁmimj_?_dmj!ﬁ&o Belo.
irma Microempresario

Nombre del Funcionario :
Cargo :

rLQﬂgS@

L]

Firma Asesor PSICOSOCIAL







. 4 < .-;.‘*‘\‘ EMPRENDIMIENTO
Aboutlfia che 8 __,r}u,.u{(, : CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
Santa Rosa l\ SANTA ROSA - BOLIVAR

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

|FECHA: 3 am.‘g 2025 | HORA| 4 w?m -
Nombre del Microempresario Ljos-e M chiu—iLS Yeneara -
Documento de Identidad q42¢ 3+ |Expedidoen:  [Y]o lieTes.
Direccién de Residencia Calle nueya - Tel.
Direccién del Negocio Oclles el dawpa fesq. Genero M [ [J
Nombre del Negocio aspac  Nataclia -
Descripcién del Negocio ontel cole e Poio.

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

e ¢ Este negocio
¢Hace cuinto tiempo se dedica a esta éa ared es su Gnica SI_LNO_CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados__X Moderno Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria_X Comercio__ Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicado su punto de venta : fjo_ mdvil ¥ en
|No. De Empleos Generados O ity shlacale.  Eeoado Publica
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢ Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? Isi [NO x
¢ Cuales son los Principales Gastos de la unidad productiva ?
Precio de Produccién
Producto(s) ylo |Promedio
PRODUCTOS b Monetal Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
ﬁqsfqo Ko [ 1 Seco 130 2535.coo
Laipac Clucle 4so0c |1 EC 230.000
Reaspgo Marq coya 1500 !/ 50 225. 00T
Prud;:t;to{:) )'ijpao T e 1500 | /40 2]o. o000
Servici ﬁm”uno Tamaando. 1500 /20 1€0. coo
Principales | Ly pec.  (oco 4560 | /10 1¢S. o0
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
I 1'308. 000 s foo.cco 8 pp. 000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS
o 5 s VECES
’ ¢TU unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? '\“
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y &
profesional?
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? x
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? >
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? b'e
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? X
7 ¢ Sientes que fue mala decisién emprender? X
8 ¢ Crees que fienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? A%
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? Y
10 ¢Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? X
" ¢Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? X
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? X
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? A
15 ¢ Eres feliz? A

OBSERVACIONES GENERALES (Dstale como s encuentra la unidad Productiva an organizacion, adquisicion de activos, si es apta para continuar el proceso de lomlecimiento y
adquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minimo ( 2 folos)

Nombre del Func?arlo . Asesor em fﬁm(fh;‘u

Cargo : ,(_,CL 5 (w\jc.__,._...,, <
TR laofE Sy Quredonns Lo

Firma Microempresario Firma Asesor PSICOSOCIAL
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO

o ;:;2’?\

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

ICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: {0-03- 2% | Horal & ., SO
Nombre del Microempresario L
Anuer MeSa  Gantillo
Documento de Identidad { O¢ 8 239 03¢  |expedidoen: HAale: Mo
|Direccién de Residencia ™. el Laevato Tel. L1 2AB RS
[Direccién del Negocio Y b Yoo Dz RAL Genero M
Nombre del Negocio U L 1 ;
Descripcién del Negocio Lo ,"ﬁ: e Depa €1 g, Y RS
2. INFORMACION DEL NEGOCIO b
¢Este negocio
éHace cuanto tiempo se dedica a esta es su Unica SILNO___CUAL
actividad comercial? fuente de
1«0 Mo) ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados_ X Modemno Economia
Sector Econdémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria K Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte___
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo movil___en
No. De Empleos Generados ?) casa enlacalle  Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuénto gana y cuanto gasta en su negocio? sl b INO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? ’ ,_= . ; g
Precio de Produccion
PRODUCTOS imesrm ot b Venta Promedio Mensual
" Principales (unidades)
IDZDAES 000 000 | ©.o0n. 080
Etxancudad 10 (2500 3-3S0.@00 |
PEDEN 100 11900 7850000
i | Congelos Roo [\200] [Ude .o
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
s [4. 0640 - 000 $AI0.00 [ (- S90- 6




ounsoiduicosolpy ﬁﬂ

(s010y Z ) owiLy JExBuy BGE( 9% ‘TReAN] [BF wed Jod SOAGRE 8P uopsinbpe
A opusiwnsyeio) ap Dsaomd 8 ENUGUOD Bied Rde S0 15 ‘SOADE Bp uopEINbpE uooEZuelLD Us BARINDOL PEpUN B B4Uencua BS owos R0 ] S TYNMINID SIANOIDYANIASHO

ofissu op ssEnUes SB| GIUE COHIPEID OpEISS
ON K s I BYNsUCO URKUBLY OpEJE NS ap soaed e anb eied JANTHAWIIS B ozUOINY
ON x IS $30NSYGNIIS suan anb sosanueuy)
SOPENE Op Pal B] 8P SSARN B OJPAJIOIONU UN JEIN0S ua (E) opesesej pajsn 1837
A ON IS sepusfuslue eied OPUO) 0 OLOLE UNDiE BuslL 7
2anb 1047 opebaN > _ON s
S pegoidy pey ool Lpeppua gnb y? LOUPPII UN 421108 Z3A eunbiy?
X ON IS 0}1peJ20iI| N
g OY3IONVNId OAOdY '8
ON > IS £0I00Dau NS JEZ||BLLIO) Ua E/opesalajul Bis3 7
X _ON Is 0108LLI0D 8P BIEUIE) BIUY OPEZI[BULIO ] §383 Oj20baN NS 7
NOIDVZITYIWHO4 A avalvo3al 'L
(o1 [T
(& (sl
(e (8
L = <PNGS @
e G Wl W A
:5 cuspu,l)t_:j ]
v

TPONY Ky W STANE

sc?!]y’u;(\ v
Qiwmwnw Y £

YR NIND JoRIWUEA

WUy W\ (2

2opaapVI)tJ G

SR B el

sowobau 7
ns sesofew ered eysasau anb aa1d enp? (*218 ‘sejus|wRLSH
‘sodinb3z ‘seueuinbey) sojusiwiuanbey A sesuocpeAlesqD

BAIJONPOId PEPIUM B] BJUBN) anp uo) sodinb3 ap &3S

SANOIDOIAONd A S3AVAISIOAN "9

Y

“Ce ,"70"23{4-\@

h VOV Duay)

2 mawm_\_

S r\on 'galumf)’-'\—\ 93

Ziapuaa esed ugpoeojjde eunbje
o ‘ddysieyp, ‘sejeidos sapas Bsn 0 @d0uo)?

£,5a)uajjd soAanu
seeae eied opezjnn e sejfajense anp 7

isejual|n sajediouug sns uos sauainp?

SALINIITO A NOIDVZINMYIONIANWOD 'S

ows!wl @ *'D!-Lc.\\.ﬁ:‘:'_

O -,J\O_]'_Urw = |b(;=_

iajuaweue|p sesado esed
B]IS808U S9|BlajEW O SEJUdjWEeLaY 3ND

(¢189puanal
ejed eidwod O] 0 pajsn eduqe}

077?) LapuaA anb oj aanpoud uging?

LSaI0psaA0id
sajed|ouud SNs uos sauaIND?

S3LNIIND A S3HO0AI3A0¥Ud

NOIOV¥E3dO A NOIDONAO¥d ‘¥




9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

Ne PREGUNTAS i fo- (AR e
1 ¢ TU unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? %
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? X
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? 74
4 ¢Has tenido fracases como Emprendor — Micro — empresario \.L
con tu emprendimiento?
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? 9(
6 ¢Sientes que tu frabajo te ha permitido crecer y desarrollarte >
como persona?
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? N
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? x
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer D(
aclividades en familia?
10 ¢Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? X
1 ¢Crees que como Emprendedar — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? X
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? X
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema, r><
necesidad o enfermedad?
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? ){
15 i Eres feliz? sé
OBSERVACIONES GENERALES | petstie como se Ia unidad &n organ: de aclivos, s es apta para confinuar el proceso de foralecimienio y

adquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minime ( 2 fotos)

Cargo :
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIP|O DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

D PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE

LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

V—cx-1. %

| HORA|

Nombre del Microempresario

L\Onﬂ.“'\ 'D\Scul:nck Mcam_r

Documento de Identidad Yy ’}c. 2 |Expedidao en: %n‘b ug A
[Direccién de Residencia (\ U # Voot (’Qm\__,‘w [Tel.
Direccién del Negocio O\ logs Ceenn A p ‘Pu.»‘ Genero M L[] # P9 |
Nombre del Negocio Lo [resecs T Sebex a‘) e
Descripcion del Negocio etz ’%{'-\'—oj Ve +-23 \o@él
2. INFORMACION DEL NEGOCIO 2
tEste negocio
2Hace cuanto tiempo se dedica a esta es su Unica SI‘XN 0__CUAL
actividad comercial? ‘ E(‘) fuente de
A‘ncﬁ ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados_X_ Moderno Economia
Sector Economico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria ¢ Comercio____Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte
Dénde esla ubicado su punto de venta : fijo A X mévil |___en
No. De Empleos Generados 2. casa x enlacalle__ Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS K
+Conoce con claridad cuanto gana y cuénto gasta en su negocio? st X [NO
Cual los Principales Gastos de | idad ctiva ?
¢ Cuales son los Principales Gastos de la unidad produ &l) , OL " A
Precio de Produccion
PRODUCTOS S Reatts Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Emaradas 1500 (3o | 4soo0.00
S 200 | 660 2.0 (X0
Ded tos O | ISco S0, exo
Prﬂdl;ctolﬂl Ag e So e ) - 000
Servicios | YOO ‘ ooo | Uso (SO -0
principales | (ClniC icoo | SO 450 000
BPoncelo S 1500 | 206 U35 .a0
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
' 4000.000 $ 30.000 [ 5H.500 @)
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

mu.m»«mwm.ummﬁmlzm)

Ne PREGUNTAS sl NO- | AVESE s
1 ¢ Tl unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? M
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? X
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? X
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor - Micro - empresario M
con tu emprendimiento?
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? X
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? X
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? M
8 ¢Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? %
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer )(
actividades en familia?
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdémicos en
su unidad productiva? Y
1 ¢ Crees que como Emprendedor - Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo?
go
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? \(
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? \(
15 ; Eres feliz? P.u
OBSERVACIONES GENERALES | Detate comg se la unidad F en i de activos, si es apla para &l proceso de forabec
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIV

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

A0- Lo —s0as | HORAl 9: QD am

Nombre del Microempresario

ﬁf\ge\:m Me.._-lrano @ca\-:cavc.qs

Documento de Identidad

|Expedido en: Dncele)o

4 54.-940

Direccion de Residencia NDovwic \a ceverq Tel.
Direccién del Negocio Dara Drincipal Genero M [ | ;:I
[Nombre del Negocio mpanadas Donddel el e
|Descripcién del Negocio \Verla Clg empana a\a‘:
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
. ¢ Este negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta A ancs es su Unica SI_XN 0. LUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio__Productos Elaborados__>< Moderno Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria x Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
INo. De Empleos Generados Ddénde esta ubicado su punto de venta : ﬁ}o_&mévil en
2 P 4 casa en la calle____Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? st ~___[NO
Miends
& Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? ; ; %:, e Noming
Precio de Produccion
PRODUCTOS ool Wiy Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
EMpanadgs 4 1000 [A®-ao AD . oo coD)
Producto(s)
ylo
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
P 449 cco-ao SA¥sb.cco [ AL-ASO- oD
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

N PREGUNTAS sl o [AVCR A
1 ¢ Tt unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
polencial de crecimiento? X
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? 7\
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? N
4 ¢Has tenido fracasos como Emprendor - Micro — empresario
con tu emprendimiento? X
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? X
6 ¢Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? K
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? ),\
8 ¢Crees que tienes autocanfianza suficiente para tomar
decisiones? .
9 ¢ Su emprendimiento ¢ micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? W
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? x
11 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? ><
12 ¢Te gusta el trabajo en equipo? %
13 ¢Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? )K
14 ¢ Tienes buen maneje y control de las emociones? T4
15 ¢ Eres feliz? .
OBSERVACIONES GENERALES | petaile comase Ia uridnd F en organizacion, adquisicion de activos, sl es apta para continuar e proceso de foralecimiento y

adquiscion de activas por parte dal Proyectn, se Debe Anexar Minimo ( 2 folos)

4 5’21?1 Ho T Reer Dbl O

Fi Firma _Asesor PSICOSOCIAL

H“.%Q,\t Ca. \«.&A(C\\'\,O Nombre del Funcionario :
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

|Nombre del Microempresario

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: 23 julio 2015 |  woRAl 2730 Pen .

Ménelva Mara Arcadda '-Tombo-

Documento de Identidad

L(G— 860 ?QG [Expedlda en:

Sﬁ(qu Qasﬁ

Direccién de Residencia

Raicio Aa cnelu -

Direccién del Negocio

Raiia e Gaou-

Genero M

To. 3){T12 1S5 2
Oy

Nombre del Negocio

Tsflos  MSne

Descripcion del Negocio

VUosta de HS103 -

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

- 2Este negocio
&Hace cuénto tiempo se dedica a esta 16' A0S es su nica SLANO__CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados_X Moderno Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
industria
Alimentaria X Comercio  Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo_ K mévil__en
|[No. De Empleos Generados 3. casa_X_enlacalle_Espacio Publica
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? [sI A INO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7
Preclo de Produccién
Producto(s) y/o |Promedio
PRODUCTOS | servicios Mo Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Em Panc das  Hag adrcku_q : 2000 goo "3.‘ bct .coo
fmpavadas Jde pole. 1500 | 1000 1 Sco. 0ov
Paguy  Lelleoay | Pou huevo | 2 000 [ 1200 2'4n0-co0 |
Prudt;zio{sl "ihes - Qombo 3.200 |oco 3260 . 000
Secvicios |_laas patocles. 4.0co__|46co 4l toe-0c00
Principales | U Dd pas  Pellenas 1-500 | OO 1/ 200-cco
' Bvenas 1 Soo e deo -coC
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Pr: dio Cost Valor Promedio Utllidad Mensual
I |
I 12! oo .00 S 2 000.0c0C  |* /0 ¢oo.co0
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N°® GUNTAS
PREGUNT Sl NO S VECES
1 £ Tu unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? X
2 ¢ Sabes gestionar el equitibrio entre tu vida personal y
profesional? K
3 ¢+ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? ¥
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? 7(
5 iLlevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? X
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona”? N
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? ?g
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar _
decisiones? X
9 £ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer ¥
actividades en familia?
10 ¢ Sabe usled como administrar l0s recursos €Conomicos en
su unidad productiva? Y’
1" ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazga? X«
12 ¢ Te gusta el frabajo en equipo? '%
1 i Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? : K
14 ; Tienes buen manejo y control de las emociones? ?&
15 ¢ Eres feliz? e

OBSERVACIONES GENERALES ( Dataie como se encuenira la unidad Productiva en organizacion, adquisicion de actives, si es apta pam continuar el proceso de foraledimiento y
adquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minimo ( 2 fotos)

Nombre del F jonario :
Cargo :
o P éa ﬂ-rfﬁe_r P rl‘w &!‘9[ p oy

Firma Microempresario } Firma Asesor PSICOSOCIAL







EMPRENDIMIENTO

CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE

SANTA ROSA - BOLIVAR

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

FICHA DE DIAGNOSTICO DE

A UNIDAD PRODUCTIVA

1.INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA: - \Lvlhe - 2005

|

HORA|

.00 am

Nombre del Microempresario

D'\C.-:arc‘a 69“)—‘5“33 Odl?.

Documento de Identidad I3 S2A. SO

IExpedidn en: ‘6.;3.;

o

Direccion de Residencia T lamannde

Direccién del Negocio

_.D‘Ql—«-‘-l F-Dnm p::u\ (\ca c,e,rc';d\

Tel. ?,\os‘\zzeg_;s
Genero M O

|Nombre del Negocio

Dende* &) Papa Rloelo

Descripcion del Negocio \)e.'n a e D

N

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

SIXNO__ CUAL

¢Este negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta 0-{ anos es su Unica
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___
Sector Econémico Popular Economia Naraja

Servicio,,Productos Elaborados__)& Modemo Economia

Industria

Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte

Alimentaria i Comercio___Educacion Comunicacion
Deporte___

Tecnologia

No. De Empleos Generados

A

casa

Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo X midvil
enlacalle__ Espacio Publico X

en

3. INGRESOS Y FINANZAS

¢ Conoce con claridad cuanto gana y cuénto gasta en su negocio?

|8l

[NO

4 Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7

Page = ’tfabOJq alc: res.

Precio de Produccién
PRODUCTOS ;::“;.f" i teng Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Michawon 442-co0| 23Q0 | # 4 bpo oo
Oreita gy ool ASb [ $4092 O
Dotd as oo Asb [ 44 Ieo oo
Productol®)] PBocr  Panela $1000| 520 |§ 520 oo
Servicios
Principales

Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Cost

Valor Promedio Utilidad Mensual

I &Aoo coo $ 4.L50-Q0O

A2 - OO
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

V ALGUNAS
Ne PREGUNTAS sl T b b o
1 ¢ TU unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? X
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? )(
3 ¢ Te sientes motivado(a) por fu emprendimiento? <
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? X
5 }Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? ><
6 ¢ Sientes que tu trabajo e ha permitido crecer y desarrollarie
como persona? »
7 ¢ Sientes que fue mala decisién emprender? X
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? X
9 ¢Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? X
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? -4
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? >‘\
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? X
13 ¢ Actuaimente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 4 Eres feliz? >
OBSERVACIONES GENERALES ( Detalle como se g unidad Productivan en jon, adquisicion de activos, si 8s apla para continuar o proceso de foralecimiento y

adquiscion de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minime ( 2 folos)

hl C [}_ﬂﬂtp C©o Nombre d®] Funcionario :

i R,

Firma Mi riQ. Fi

L
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUC
EMPRESARIAL 2025

L o EMPRENDIMIENTO
E CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE

SANTA ROSA - BOLIVAR

1. INFORMACION GENERAL DE

LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

[ womy

|Nombre del Microempresario

chmen Macda oz Qeca:

Documento de Identidad s F60-221 [Expedidoen: Spnter e Sa.
Direccién de Residencia 20 AScesto Tel.
Direccion del Negocio 20 Aqeosto- Geneo M [IF
Nombre del Negocio Neo +FHeal-

|Descripcién del Negocio Vase deacdes .

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

2 Este negocio
Hace cuanto tiempo se dedica a esta o AoS es su Unica SlA_NO___CUAL
actividad comercial? q fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __Productos Elaborados Modemno Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio_X Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicada su punto de venta : fijo J movil____en
|No. De Empleos Generados 4 casa_A enlacalle Espacio Publico_____
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢ Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? [si INO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ?
Precio de Produccién
PRODUCTOS st g Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
Canclasy  Wingd 200 | o | &S00 .000
AN > 2000 | BO O D
Wer A > 30| 26 | 60.000
Productote) | 10 henCle e 24000 40 | 2 4o-0QV
Servicios
Principales

Valor Promedio Ventas Totales Mensuales

Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual

1'200. 000

$ Y4eoo-e0o0 $ 800-000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVEC
Ne PREGUNTAS sl e
1 T unidad productiva es viable a largo plaze teniendo
potencial de crecimiento? X‘
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y X
profesional?
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? X
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? >(
5 ¢ Llevas buenas relaciones con tus empleados ylo clientes? X
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte Y
como persona?
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? ¥
8 4 Crees que fienes autoconfianza suficiente para tomar ,)(
decisiones?
9 . Su emprendimiento o micro — empresa e limita hacer ’(
actividades en familia?
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos economicos en X
su unidad productiva?
_ . X
1 (Crees que como Emprendedor - Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo?
12 ¢ Te qusta el rabajo en equipo? ).
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? )(
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? e
15 ¢ Eres feliz? .

OBSERVACIONES GENERALES (Detafe como se encuentra la unkiad Productiva en organizacion, adquisicion de aciivos, si es apla pam contin
adguiscion da actives por parte del Proyects, se Debe Anexar Minimo ( 2 fotos)

el

de

Cdrmea Crdiz

Firma Microempresario

Nombre
Cargo :

M @‘9{3 3 8

Firma Asesor PSICOSOCIAL







Meaddio e

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO

EMPRENDIMIENTO

CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE

SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA

NOSTI

DE DIAGNOSTICC

DE LA UNIDAD PRODUCTIV

EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA: | HORA|
Nombre del Microempresario q C{o’tr a 61h V;’Qf o
[Documento de Identidad *4 S 4o P 6 33 IExpedldo en: gmm Lcsa -
Direccién de Residencia o ol 2 Tel. 21369372333
Direccion del Negocio Pritel X Genero M
Nombre del Negocio A~ 4ieng

Descripcion del Negocio

[/enta ole Medicameaios

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

2 Este negocio
JHace cuanto tiempo se dedica a esta = es su unica $iANO__CUAL
actividad comercial? 5 anesS. fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio X Productos Elaborados Moderno Economia
Sector Econdmico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio A_Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte___
Ddnde esta ubicado su punto de venta : fijo_ ) _mévil___en
No. De Empleos Generados Z casa_K_enlacalle_ Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢ Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? S INO
& Cuales son los Principales Gastos de la unidad productiva 7
Precio de Produccién
Producto(s) ylo |Promedio
PRODUCTOS Scovidios it Venta Promedio Mensual
N \ 5 |Principales (unidades)
AR \om inoten o0 | 00 | 400000
DoleX 1600 [ 50 | 500.000
Bng i i line Ao | 400 | HOD-08D
Productale)| {1 \o fenceeo A | Z00 | 200000
Senvicios | @AM (DA Ax) | 2350 | 100000
principales | \] , Yt 1 nen . 500 | 500 | 9 S10-000
Dower Joayuboe Y00 | 8O S60-coC
bllzminolan \aoeloe W00 1Jdq 2. 9o o0
Valor Promedio Ventas Totales M I Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
| i |
$ 4 000 - 000 S 2'10o.0co $ 4'9o00.000.
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

NAS
Ne PREGUNTAS sl ol sl Wgcson
1 4T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? X
9 J Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? 4
3 . Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? ¥
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro - empresario
con tu emprendimiento? 7(
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? X
6 ;Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? X
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? ¥4
8 i Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar %
decisiones?
9 2Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? X
10 ;Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? 7(
1 ¢Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te )(
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo?
12 ¢+ Te gusta el trabajo en equipa? x
13  Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 ¢ Eres feliz? X

OBSERVACIONES GENERALES (Detafs como se encuentra la unidad Producliva en organizacion, adquisicion de activos. si es apta pam conltinusar el proceso de foralecimianio y
sdquisclon de activos por parte del Proyecto, se Debe Anexar Minimo | 2 folos)

Yodea arkiy o :AL.,A @uglu I
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EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

Abcaldia de

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO | #iCHA DE DIAGNOSTICO DF LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1.INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
|FECHA: | HORA|

Nombre del Microempresario P‘b?.\ SDS'Q‘ 96‘0‘2 Tolo-

Documento de Identidad I 3A T3 3. Expedido en: BXTICL POS(

Direccién de Residencia O\ QO Tel. 330
Direccién del Negocio Wy Genero M
Nombre del Negocio QtTLene. | i

y =S

Descripcion del Negocio
: 2. INFORMACION DEL NEGOCIO

¢ Este negocio
& Hace cuanto tiempo se dedica a esta S am es su Unica SIANO,_,_CUAL

actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio &Productos Elaborados Moderno Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio___ Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deponex‘
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo A movil en
No. De Empleos Generados 1 casa enlacalle_ Espacio Publico

3. INGRESOS Y FINANZAS

¢Conoce con claridad cuénto gana y cudnto gasta en su negocio? st X [NO

2 Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ? é‘o’?—t

rl’mio de Produccién
Producto(s) y/o |Promedio
PRODUCTOS Servioion Soneusl Venta Promedio Mensual
: Principales {unidades)
Soxc nGo ™ Eo!ihc&c}a-v Scod| b | FOO-o0D .
Producto(s)
yle
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual

s Booao s oo [ SRO000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N PREGUNTAS sl T s
1 ¢ Ta unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? L /
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? \ﬁ
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? \}{
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? Y\
5 (Llevas buenas relaciones con tus empleados ylo clientes? )k
6 (Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? *
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? A
8 i Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? \{\
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa fe limita hacer
actividades en familia? ﬁ
10 ;Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? I\
11 ¢ Crees que como Emprendedor - Micro - empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? x
12 ¢+ Te gusta el trabajo en equipo? \*
13 ¢ Actualmente invade su franquilidad algln problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? \A
15 JEres feliz? 8
I
OBSERVACIONES GENERALES | Detake como se encuantra la unidad Productiva en organizacion, adquisicion de aclivos. s es apla para de o y

adquiscion de activos por parts del Proyecto, sa Daba Anaxar Minimo ( 2 fotos)

Qe ferer Julio,

: L]
Firma Microempresario

Nombre del Funcionario :

Cargo:

&ww @gfo’}vj).

Firma Asesor PSICOSOCIAL
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD FRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA: | HORA

Nombre del Microempresario Mf"d\old& Posa EQOQU-‘O‘QC V‘Q(Cjﬂi .
|Documento de Identidad N2 445, I¥2 ]Expedldo en:

Direccién de Residencia Aa Acaosto Tel. Squton RoSq
Direccion del Negocio o Poosio- Genero M [] #[]

Nombre del Negocio

No Fenk€.

Descripcion del Negocio

DLrnicio A&. {(LVerne T

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

iHace cuanto tiempo se dedica a esta

¢Este negocio| o, ¥ yo  cuAL
4 MOS < es su lnica -

actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio X Productos Elaborados Moderng Economia
Sector Econdémico Popular__ Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio___Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion X _Cultura y Arte Deporte___
Daénde esta ubicado su punto de venta : fijo_X_movil en
No. De Empleos Generados j. casa X enlacalle  Espacio Publico

3. INGRESOS Y FINANZAS

¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? Ist X |NO

¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7

Precio de Produccién
PRODUCTOS Ainsoategdanl Waniess Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
QoQia> 580 | 660 | 2600080
T oamel AcoO | 30 5 -630
AcONICr 1 PO S 2000 | 4o 1 20-000
Producto(s) '
ylo
Servicios
Principales

Valor Promedio Ventas Totales M.

] Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual

$ So- 000 S 485 .000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL
ALGUNAS
Ne PREGUNTAS sl e
4 ¢ Tt unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? X
2 } Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y %
profesional?
3 . Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? M
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro - empresario
con tu emprendimiento? .8
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados yfo clientes? )(
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte X
como persona?
7 ¢ Sientes que fue mala decisién emprender? )(
8 ¢ Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? 7‘
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? X
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econdmicos en
su unidad productiva? )(
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te X
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo?
12 . Te gusta el trabajo en equipa? “
13 : Actualmente invade su tranquilidad algun problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? ‘(
15 ¢ Eres feliz? o
OBSERVACIONES GENERALES (Detrie como se encuenira la unidad Productiva en organizacidn, adquisicion de acivos, si s apla para continuar el da Toralecim

adguliscion de activos por parte del Provecto, se Debe Anexar Minimo ( 2 fotos)

Firma Microempresario

Firma Asesor PSICOSOCIAL
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO

CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE

SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE D

AGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE

LA UNIDAD PRODUCTIVA

Descripcion del Negocio

[FECHA: | HORA|

Nombre del Microempresario Ane Lol 15abel Ma rogo Mo ales -
Documento de Identidad 45 59€ &19. lExpedldo en: SM.;-,,. Lo
Direccidn de Residencia Vil old/. Tel.

Direccién del Negocio et ol Genero M [ 7[x]
Nombre del Negocio Tieodo dos Hermewe— Jatos.

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta

i Este negocio

Si_A NO___CUAL

actividad comercial? 5 Oane S fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __ Productos Elaborados Modemno Economia
Sector Economico Popular___ X Economia Naraja
Industria
Alimentaria_@® Comercio_X_Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
Ddnde esta ubicado su punto de venta : ﬁ]o_LméviI_en
No. De Empleos Generados 2 casa enlacalle_ Espacio Publico
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? st v INO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ?
Precio de Produccion
Producto(s) y/o |Promedio
PRODUCTOS et A Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
ﬁw{‘)z B00 | OO >00-000
NCeite . (1) 200.C00
e\ oo | 9s. 2000, OO0
Productoiel |—t=e1 A\ 129 Qoo | 20 {u0-ad)
Sericios | \@VPOWOY Aoce0 | BoO 20000
Principales 4 ANxao | 420 4 o0.000
no 100D [ 200 | 7200000
SLeVOS 20 [1200]  600.a00
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Pi dio Cost Valor Promedio Utilidad Mensual
) 3 0oo. ©o0o $ 1'800-000 $ 4'2m0 000
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS NO
= s VECES
1 ¢ TU unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? K
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y x
profesional?
3 . Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? A
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? X
5 (Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? N
6 ¢ Sientes que 1u trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte X
como persona?
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? X
8 ;Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar +~
decisiones?
9 £ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer X
actividades en familia?
10 ;Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? )(
11 ;Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? X
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo?
13 ¢ Actuaimente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? )(
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 i Eres feliz? e
OBSERVACIONES GENERALES (Detsle como sa In unidad P en b isicion de actives, si es apla para canbinuar f proceso de foralecimianto y

adquiscion da sctives por parte del Proyecto, E-“Dohn Anexar Minima { 2 folos)

Nombre de| Funcionario :
Cargo : \
Dol namoyos @Jb/;)

Firma Microempresario " Firma Asesor PSICOSOCIAL
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- V TSN EMPRENDIMIENTO
\lcalclia dhe 8 ,_ru.w[(, ; CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
Santa Rosa A7 SANTA ROSA - BOLIVAR

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA: | HORA|
Nombre del Microempresario ‘E ["I)u\ D-Oﬁ,q ?Cre.% L.) Q[ RO
Documento de Identidad A.0CI Bl [Expedido en: Tt Ko Sy
|Direccion de Residencia V. Bl o AA Tel. 3o 203 Y349
Direccién del Negocio Vi E‘g Qe rouT Genero M
Nombre del Negocio el <uo? .
Descripcién del Negocio Venkn De BolSo Y tapatns

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

L Este negocio
JHace cuanto tiempo se dedica a esta .2. - ;Fo S es su Unica SIX/ NO__CUAL

actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio _ Productos Elaborados Modernc Economia
Sector Economico Popular_®<  Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio)<_Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo____movil____en
No. De Empleos Generados /L casa X enlacale Espacio Publico

3. INGRESOS Y FINANZAS

£Conace con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? 81 >< [NO

¢ Cuadles son los Principales Gastos de la unidad productiva ?

Precio de Produccién
PRODUCTOS SO N Venta Promedio Mensual
Principales (unidades)
| Tolga oo N O | F0.000
za\gou\os oo 2o 1200 050
Producto(s)
ylo
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales M ales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual

s 2. oo OO $ Beooo 1o
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS Sl NO
$ VECES
1 ¢ T unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? T\
2 ¢ Sabes gestionar el equilibric entre tu vida personal y
profesional? X
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? Y\
. ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro - empresario
con tu emprendimiento?
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados ylo clientes? X
6 i Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte x
como persona?
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? x
8 ;. Crees que tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? ’i
9 1 Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer X
actividades en familia?
10 ;. Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? *
1" ¢Crees que como Emprendedor — Micro — empresario le Y
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo?
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? \b
13 ;Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? '}\
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? %
15 ¢ Eres feliz? ).
OBSERVACIONES GENERALES (Detafie como se ta unidad Productiva en dquisicion de activos, 5| 5 apla para de imiento y
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

[ vomy

Nombre del Microempresario

Yonotlt Gowex: Drcico

Documento de Identidad

23 A4S, 8s2 ]Elpedldo o “Soatn BoSU

Direccién de Residencia

\)1 ool Tel. 307 300 |

Direccion del Negocio

=] Genero M

|[Nombre del Negocio

|Descripcién del Negocio

if'_t;s:eszs@uem:;\ Lp E<@uind D TT
Vi’_w{"q e &Mbumqé_c\s Y TubGos

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

LEste negocio
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta 5 - QJITO S es su Onica Six NO__CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___ Servicio __Productos Elaborados X Modemo Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria X Comercio  Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___Cultura y Arte Deporte__
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo_x madvil en
|No. De Empleos Generados 4 e X enlacalle. | Espacio Pithon
3. INGRESOS Y FINANZAS
2Conoce con claridad cuanto gana y cudnto gasta en su negocio? sl % [NO
& Cuadles son los Principales Gastos de |la unidad productiva 7
er:Io de Produccién
Producto(s) y/o |Promedio
PRODUCTOS “oissp il I8ansumi Venta Promedio Mensual
Principales {unidades)
%nwdm 1000 [0 | D . o00
A0co S {000 | So0 | Seo.ad
= T
Producto(s)
ylo
Servicios
Principales

Valor Promedio Ventas Totales M

Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL
' AVECE| ALGUNAS

N° PREGUNTAS Sl NO s VECES
4 ¢ Ta unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
patencial de crecimiento? X
2 ; Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? f\
3 ¢ Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? X
4 ¢Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario )
con tu emprendimiento? x
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? >(
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? X
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? K
8 i Crees que fienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? X
9 £ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer T\
actividades en familia?
10 ;Sabe usted como administrar los recursos economicos en
su unidad productiva? g
1" ¢ Crees que como Emprendedor ~ Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? X
12 ¢+ Te gusta el trabajo en equipo? K
13 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algin problema,
necesidad o enfermedad? x
14 ¢ Tienes buen manejo y control de |as emociones? K
15 i Eres feliz? X

OBSERVACIONES GENERALES { Detale como se encuentra la unidad Productiva en organizacidn, adquisicion de aclivos, sl 8e apla para conlinuar el proceso de foralecimmnlo y

mumunmwmwm se Debe Anexar Minimao ( 2 folos)
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Firma Microempresario : Fln'na Asesor PSICOSOCIAL
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EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

m o, g
i opiede . &Y

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL

FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNQSTICQ DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
FECHA: [ HORA|
Nombre del Microempresario —_
Ka‘\ftf:wz. GRupan Hdrlqéo
Documento de Identidad A odl Go1.299 |Expedido en:

[Direccién de Residencia Rello Yt Tel. 330422063
Direccion del Negocio Reile Vit Geneo ™M [] Bd
Nombre del Negocio :

Descripcion del Negocio Venha O Eyto
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
2Este negocio
iHace cudnto tlempo se dedica a esta 6 es su (nica SI"—NO““CUN'
actividad comercial? MQSL‘.’) fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados_x Moderno Economia
Sector Econdémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria: X Comercio___ Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___Cultura y Arte Deporte___
Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo X mavil___en
No. De Empleos Generados .‘I casa x _ enlacalle__ Espacio Publico__
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢ Conoce con claridad cuanto gana y cudnto gasta en su negocio? Isi » |NO
¢ Cuales son los Principales Gastos de la unidad productiva ?
Precio de Produccién
PRODUCTOS dincorime Ll Vioeininy Venta Promedio Mensual
Principales {unidades)
Tasftancada S [C00 | Bt | 300.000
RerteS Ay e 2000 | (S | (So.ox0
‘ . 2000 | {(Sv | Z0-a0
Pmdt:do{s) vimne t‘ﬁd S J.-DCX:) 250 2 - o0
ylo
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual
$ ’('500.*003 ’ 650F0C;D ? 6SO1 o
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE| ALGUNAS
N° PREGUNTAS | N
? . s VECES
1 ¢ Tu unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? x
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? K
3 ;Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? X
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? x
5 ;Llevas buenas relaciones con tus empleados ylo clientes? X
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? )(
7 ; Sientes que fue mala decision emprender? X
8 ; Crees que tienes autoconfianza suficiente para fomar
decisiones? X
9 ¢ Su emprendimiento o micro — empresa te limita hacer
actividades en familia? 'x
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econoémicos en
su unidad productiva? X
1 ¢ Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazgo? )ﬁ
12 +Te gusta el trabajo en equipo? X
13 ;Actualmente invade su tranquilidad algun problema,
necesidad o enfermedad? X
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? X
15 i Eres feliz? X
OBSERVACIONES GENERALES | Detalie como se encuentra ia unidad Productiva en i quisicion de aciivos, s es apts para el de

sdquiscion de activos por parts del Proyecto, anu{)uhe Anaxar Minimo ( 2 fotos)
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:m'lbre | Funcionario :

argo :
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PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE
SANTA ROSA - BOLIVAR

1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

FECHA:

| HORA|

|Nombre del Microempresario

IS -Ptl[fber‘ﬁ:) Gutierre2 {Zi\)ew\

Documento de Identidad 4, 0% O8] . 562 |Expedido en: 6«&.&'@ Yok q
Direccién de Residencia O lwo Tel. 2]} 62
Direccién del Negocio olivo Genero M

Nombre del Negocio

Yapecerio 1 G

Descripcion del Negocio

't‘:fpic,ea loy

2. INFORMACION DEL NEGOCIO

2 Este negocio
2 Hace cuanto tiempo se dedica a esta 5 am oS es su Unica SI2ANO__CUAL
actividad comercial? w fuente de
ingresos?
Manucfacturas_¥X_Servicio __Productos Elaborados Moderno Economia
Sector Econdomico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio X Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte
s ) i
INo. De Empleos Generados 27 Dénde esta ubicado su punto de venta : fijo mavil en

casa_% enlacalle Espacio Publico

3. INGRESOS Y FINANZAS

¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? Isl INO

2 Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva ?

Preclo de Produccién
PRODUCTOS heraseadagd <o Venta Promedio Mensual
. Principales (unidades)
:EQ; 1000 M pleeLlod o F 200, a0
Oi2adr  Imepe dopo %m:) 5 0 -0

aado  Fotomonz Q| 2 oo @O

Producto(s) k
ylo
Servicios
Principales
Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos Valor Promedio Utilidad Mensual

It “t 000 eco
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9. DIAGNOSTICO PSICOSOCIAL

AVECE
Ne PREGUNTAS sl NO i B
1 . Tu unidad productiva es viable a largo plazo teniendo
potencial de crecimiento? *
2 ¢ Sabes gestionar el equilibrio entre tu vida personal y
profesional? \ﬁ
3 . Te sientes motivado(a) por tu emprendimiento? x
4 ¢ Has tenido fracasos como Emprendor — Micro — empresario
con tu emprendimiento? X
5 ¢Llevas buenas relaciones con tus empleados y/o clientes? )\
6 ¢ Sientes que tu trabajo te ha permitido crecer y desarrollarte
como persona? x
7 ¢ Sientes que fue mala decision emprender? 7\
8 i Crees gue tienes autoconfianza suficiente para tomar
decisiones? X
9 ¢ Su emprendimiento o micro ~ empresa te limita hacer 7\
actividades en familia?
10 ¢ Sabe usted como administrar los recursos econémicos en
su unidad productiva? x
" ;Crees que como Emprendedor — Micro — empresario te
hace falta reforzar habilidades empresariales de liderazga? X
12 ¢ Te gusta el trabajo en equipo? X
1 ¢ Actualmente invade su tranquilidad algin problema, )\
necesidad o enfermedad?
14 ¢ Tienes buen manejo y control de las emociones? x
15 i Eres feliz?
+
OBSERVACIONES GENERALES | Detalls como e I unidad P v @ organieacien, sdquisicion de aclivos. s es apla para #lp de f

adyulscion de activos por parte del Proyecio, se Debe Anexar Minimo ( 2 fotos)

Lt T Qe

“Firma Microempresario Firma Asesor PSICOSOCIAL







Mcakdia de

r

EMPRENDIMIENTO
CARACTERIZACION EMPRESARIAL MUNICIPIO DE

SANTA ROSA - BOLIVAR

PROYECTO DE IMPACTO PRODUCTIVO, ENCAMINADO AL
FOMENTO DEL EMPRENDIMIENTO Y FORTALECIMIENTO

FICHA DE DIAGNOSTICO DE LA UNIDAD PRODUCTIVA
EMPRESARIAL 2025
1. INFORMACION GENERAL DE LA UNIDAD PRODUCTIVA

|FECHA:

HORA|

Nombre del Microempresario

Hmrﬂoza

d‘Lq &LCLS
[

Documento de Identidad [Expedido en: DACYRA
Direcci6n de Residencia q(."_-, Tel 4D S
Direccién del Negocio O A e IS = Genero M
Nombre del Negocio CulleteS L S,
Descripcion del Negocio lerrter d Gaedleta s
2. INFORMACION DEL NEGOCIO
LEste negoclo
¢Hace cuanto tiempo se dedica a esta O,aﬁo S es su unica SANO_CUAL
actividad comercial? fuente de
ingresos?
Manucfacturas___Servicio __Productos Elaborados_X_ Moderno Economia
Sector Econémico Popular Economia Naraja
Industria
Alimentaria Comercio__ Educacion Comunicacion Tecnologia
Actividad Economica e Innovacion ___ Cultura y Arte Deporte__
No. De E Ganerad Dande esta ubicado su punto de venta : ﬁju___mévil_x_en
0. De Empleos Generados \ casa en la call Espacio Publico_____
3. INGRESOS Y FINANZAS
¢Conoce con claridad cuanto gana y cuanto gasta en su negocio? Ist X |NO
¢ Cudles son los Principales Gastos de la unidad productiva 7 @S ‘—\ }0’2., -
Precio de |Produccién
PRODUCTOS Py agl oy Venta Promedio Mensual
\ \ Principales (unidades)
alledes Yoo Yoo | 200 12600 00.OCD
e dd QSOSN8 | 2000 | (600000
etn Ao Qs | O | 2000 | ©.00.G00
Producto(s) ¥ oY
ylo
Servicios
Principales

Valor Promedio Ventas Totales Mensuales Valor Promedio Costos

Valor Promedio Utilidad Mensual

I A4.800-000 s Q). O

45 00.O00
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