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ESTUDIOS DEL SECTOR  
Proceso de Selección Concurso de Méritos Abierto 

 
Dependencia que elabora el 
estudio  Secretario de Infraestructura Municipal 

Modalidad de la contratación Concurso  de Méritos Abierto  

Objeto a contratar 

Interventoría técnica, administrativa y financiera al proyecto 
denominado "ESTUDIOS Y DISEÑOS PARA EL MEJORAMIENTO DE 2 
KM DEL CORREDOR VIAL PUERTO VEGA - TETEYÉ DEL MUNICIPIO DE 
PUERTO ASÍS, PUTUMAYO" 

Valor DOSCIENTOS VEINTICUATRO MILLONES DOSCIENTOS NOVENTA Y 
NUEVE MIL SESENTA Y CINCO PESOS MDA/CTE ($224.299.065,oo) 

Recurso de financiación  Inversión  
 
De conformidad con lo dispuesto en el art. 2.2.1.1.1.6.1., del decreto 1082 de 2015 el MUNICIPIO 
procede a efectuar el análisis necesario para conocer el sector relativo al objeto del Proceso de 
Contratación desde la perspectiva legal, comercial, financiera, organizacional, técnica, y de análisis de 
riesgo.  
 
El análisis del sector cubre tres áreas: 
A. Análisis del mercado 
B. Análisis de la demanda 
C. Análisis de la oferta 
 
 

I. ANALISIS DE MERCADO  
 
1.1. DEFINICIÓN DEL SECTOR  
 
Según la CCI quienes se identifican como CONSULTORES, son diferentes empresas dedicadas a la 
actividad de la consultoría, ofrecen el conocimiento profesional especializado y técnico, de la mano del 
juicio independiente y de experiencia que permite garantizar objetividad en el análisis y la toma de 
decisiones, dichos participantes en este rol son catalogados como la industria del conocimiento dentro 
del sector. Es así, que una de las características fundamentales de estas empresas es que cumplen sus 
funciones en pro del bienestar del servicio adquirir, alejados de factores ajenos, comerciales, políticos 
o institucionales, que puedan interferir en su independencia; los CONSULTORES son responsables de 
apoyar en la toma de decisiones para realizar una adecuada ejecución del objeto contractual. 

De igual manera, el sector de servicios se encuentra también dentro del sector terciario de la economía 
el cual engloba las actividades relacionadas con los servicios no productores o transformadores de 
bienes materiales. En ese sentido, los servicios objeto del presente proceso de contratación, se pueden 
enmarcar dentro de la actividad económica de consultoría, la cual cumple un papel importante en el 
desarrollo de las empresas, esto es así,́ porque el consultor tiene en principio la función de proponer 
mejoras para el desempeño y la competitividad del cliente, ya sea mediante observaciones consistentes 
en investigaciones, análisis, aplicación de técnicas como la integración de ideas creativas que 
interactúen en el proceso de toma de decisiones.  
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A continuación, se muestran los sectores que identifican el presente proceso con la actual necesidad 
de acuerdo, al “Sistema de Clasificación Industrial Internacional Uniforme” -CIIU 

 

Teniendo como base la Guía para la Codificación de Bienes y Servicios de acuerdo con el código 
estándar de productos y servicios de Naciones Unidas, se logra identificar los productos a adquirir y su 
correspondiente número de producto, clase, familia, segmento y el nombre del grupo como se muestra 
a continuación:  
 

Código Clase 
80101600 Gerencia de proyectos 
81101500 Ingeniería civil y arquitectura 

 
1.1.1. Importancia del Sector en el Contexto Nacional y Local 

 
La actividad económica está dividida en sectores económicos. Cada sector se refiere a una parte de la 
actividad económica cuyos elementos tienen características comunes, guardan una unidad y se 
diferencian de otras agrupaciones. Su división se realiza de acuerdo a los procesos de producción que 
ocurren al interior de cada uno de ellos.  

Según la división de la economía clásica, los sectores de la economía son los siguientes: 

• Sector primario o sector agropecuario.  
• Sector secundario o sector Industrial.  
• Sector terciario o sector de servicios.  
 

El sector de servicios en Colombia cuenta con un potencial de crecimiento enorme, por ello se ha 
convertido en una de las mayores apuestas comerciales para el país. Actualmente se están llevando a 
cabo iniciativas para explorar nuevas oportunidades y mercados, mejorando las políticas del sector y así 
ampliar la oferta.  

Por medio del Programa de Transformación Productiva, iniciativa liderada por el Gobierno Nacional, se 
busca desarrollar sectores de clase mundial dentro de los cuales se encuentran sub-sectores de servicios 
tales como software y servicios de TI, tercerización de procesos de negocio, energía eléctrica, bienes y 
servicios conexos, y gracias al gran atractivo del país, turismo de salud y de naturaleza.  

En este sentido, Colombia representa una gran oportunidad para inversionistas del sector de servicios, 
pues cuenta con grandes ventajas competitivas.  
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1.1.2. Participación del sector en el PIB nacional - Actividades profesionales, científicas y 

técnicas  

En el primer trimestre de 2023, el valor agregado de las actividades profesionales, científicas y 
técnicas; y actividades de servicios administrativos y de apoyo crece 2,3% en su serie original, 
respecto al mismo periodo de 2022. Esta dinámica se explica por los siguientes 
comportamientos (ver tabla 11):  

• Actividades profesionales, científicas y técnica crece 1,4%.  
• Actividades de servicios administrativos y de apoyo crece 3,0%.  

Respecto al trimestre inmediatamente anterior en su serie ajustada por efecto estacional y 
calendario, el valor agregado de las actividades profesionales, científicas y técnicas; y 
actividades de servicios administrativos y de apoyo crece en 1,8%, explicado por:  

• Actividades profesionales, científicas y técnicas crece 1,5%.  
• Actividades de servicios administrativos y de apoyo crece 0,8%.  

 
 

1.1.3. Índice de precio al consumidor 

Variación y contribución mensual por divisiones de gasto  
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En el mes de junio de 2023, el IPC registró una variación de 0,30% en comparación con mayo 
de 2023, siete divisiones se ubicaron por encima del promedio nacional (0,30%): Transporte 
(1,08%), Restaurantes y hoteles (0,56%), Bebidas alcohólicas y tabaco (0,48%), Alojamiento, 
agua, electricidad, gas y otros combustibles (0,48%), Salud (0,39%), Prendas de vestir y calzado 
(0,36%) y, por último, Bienes y servicios diversos (0,35%). Por debajo se ubicaron: Muebles, 
artículos para el hogar y para la conservación ordinaria del hogar (0,16%), Recreación y cultura 
(0,09%), Información y comunicación (0,04%), Educación (0,01%) y por último, Alimentos y 
bebidas no alcohólicas (-0,53%).  

 
 
Los mayores aportes a la variación mensual del IPC (0,30%), se ubicaron en las divisiones de: 
Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros combustibles y Transporte, las cuales aportaron 0,29 
puntos porcentuales a la variación total.  
 

1.2. ASPECTO ECONOMICO  
Existen diversos factores que pueden influir significativamente en los presupuestos establecidos por las 
entidades territoriales y del orden nacional, entre los más importantes se encuentran: Los desastres 
naturales, las fluctuaciones en la política monetaria del país, las variaciones en los precios nacionales e 
internacionales de los insumos y los cambios internos en la asignación de recursos.  
 
Para nuestro caso no existirían muchos cambios en los presupuestos pues solo dependeríamos del valor 
del salario mínimo y del costo de los bienes o servicios requeridos para el desarrollo de la consultoría. 
Así como de la demanda profesional, o personal idóneo para el desarrollo de las actividades 
encomendadas en la consultoría en cuestión, la cual puede variar dependiendo del nivel de experticia 
del equipo profesional requerido, teniendo en cuenta el nivel profesional y la experiencia de los mismos. 
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1.2.1. Cambios en los presupuestos 

Existen diversos factores que pueden influir significativamente en los presupuestos establecidos por las 
entidades territoriales, entre los más importantes se encuentran: Los desastres naturales, las 
fluctuaciones en la política monetaria del país, las variaciones en los precios nacionales e internacionales 
de los insumos y los cambios internos en la asignación de recursos.  
 
Para nuestro caso no existirían muchos cambios en los presupuestos pues solo dependeríamos del valor 
del salario mínimo, de la tabla que establece los salarios por servicios profesionales, de la relación de los 
impuestos establecidos por la entidad y de un alza en el IVA, pero todos estos factores no son tan 
sorpresivos como lo serían los materiales en el caso de obras. 
 

1.2.2. Dinámica de producción, distribución y entrega del bien o servicio 
Dado que los servicios profesionales como componente del sector objeto del presente estudio no 
produce bienes tangibles, pero que son necesarios para el funcionamiento de la economía ya que 
contribuye a la formación del ingreso y producto nacional, no se pueden establecer cadenas de 
producción y distribución para la entrega del producto requerido. Toda vez, que el desarrollo de la 
actividad dependerá únicamente de la oferta regional o nacional de profesionales en las disciplinas 
requeridas.  
 
Sin embargo, teniendo en cuenta que las consultorías de proyectos se generan de la necesidad de 
formular proyectos de inversión con el fin de definir la viabilidad y calidad de procedimientos de las 
diferentes entidades tanto del sector público como privado, se establecen las fases del proceso de 
consultoría presentadas en el siguiente gráfico 

 

 

1.3. ASPECTO TÉCNICO DEL PROYECTO  
Para el desarrollo del objeto del contrato, el contratista deberá tener en cuenta las 
especificaciones en el presente proceso – (Ver Anexo del proyecto.), y las descritas en los 
estudios previos. 



 
 
 
 
 
 
 

Página 6 de 25 
1.3.1. La selección de los proponentes y criterios de elección.  

La selección del proponente se realizará mediante un concurso de convocatoria pública, que 
permita la escogencia del mejor oferente, el cual deberá demostrar, experiencia, capacidad 
intelectual y de organización, para el desarrollo de las actividades encomendadas por la 
institución  
 
Es objetiva la selección en la cual la escogencia se haga al ofrecimiento más favorable a la 
entidad y a los fines que ella busca, sin tener en consideración factores de afecto o de interés 
y, en general, cualquier clase de motivación subjetiva. En consecuencia, los factores de 
escogencia y calificación que establezcan las entidades en la invitación publica 
 
 

1.4. SALARIO MINIMO LEGAL VIGENTE 2025 
Según el artículo 145 del Código Sustantivo del Trabajo (CST), el salario mínimo legal mensual 
vigente (SMMLV), es: “el que todo trabajador tiene derecho a percibir para subvenir a sus 
necesidades normales y a la de su familia, en el orden material, moral y cultural”. 
 
Según el artículo 146 del CST, existen 3 factores que se deben tomar en cuenta al momento de 
establecer el SMMLV: 
 

1. El costo de la vida, las modalidades del trabajo, las capacidades económicas de las 
empresas o empleadores, y las condiciones de cada región y su actividad. 

2. Para los trabajadores del campo, el salario mínimo debe fijarse tomando en cuenta las 
facilidades que el empleador proporciona a sus trabajadores, como habitación, 
combustible o circunstancias análogas que disminuyen el costo de la vida. 

3. Las circunstancias en las que algunos de los empleadores puedan estar obligados a 
suministrar a sus trabajadores, alimentación y alojamiento también deben tomarse en 
cuenta para fijar el salario mínimo. 

 
Asimismo, existen otras condiciones importantes al momento de establecer el incremento: el 
Producto Interno Bruto (PIB), la productividad laboral y el Índice de Precios al Consumidor (IPC). 
Este último tuvo un incremento de nada más y nada menos que 5,20 % en el 2024, 4,08 puntos 
porcentuales menor que la reportada en el mismo periodo del año anterior, cuando fue de 
9,28% 
 



 
 
 
 
 
 
 

Página 7 de 25 

 
 
¿Qué significa el incremento en el IPC? 
 
Cuando aumenta el índice de Precios al Consumidor significa que hay inflación. Es decir, hay un 
incremento en los precios de productos y servicios, y ha aumentado el costo de vida en el país. 
 
Según el periódico El País, Colombia ha llegado a la inflación más alta de este siglo, así que es 
un motivo por el cual debemos preocuparnos y buscar acciones como sociedad para 
contrarrestar este incremento. 
 
¿Cada cuánto se realiza el incremento del sueldo mínimo en Colombia? 
 
Para fijar el SMMLV, cada año se lleva a cabo una mesa de concertación en la que participan 3 
integrantes principales: El Gobierno, específicamente el Ministerio del Trabajo y otros 
representantes de diferentes ministerios como: Hacienda y Crédito Público, Comercio, Industria 
y Turismo, Agricultura y Desarrollo Rural y el Departamento Nacional de Planeación. 
 
Las centrales obreras como la Confederación de Trabajadores de Colombia (CTC), 
Confederación General del Trabajo (CGT), la Central Unitaria de Trabajadores (CUT) y 
representantes de los desempleados y de la Confederación de Pensionados. 
 
Los gremios empresariales e industriales, en los que participan la Asociación Nacional de 
Empresarios de Colombia (ANDI), la Asociación Colombiana de Medianas y Pequeñas Industrias 
(ACOPI), la Federación Nacional de Comerciantes de Colombia (SAC) y la Asociación de 
Entidades Financieras y Bancarias (ASOBANCARIA). 
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¿Salario mínimo para el 2025? 
 
El salario mínimo para la vigencia 2025, fue establecido por decretó en 9,5% el alza del salario 
mínimo que regirá en el país a partir del primero de enero de 2025, es decir un aumento de 
$123.500, lo que significa que la nueva asignación será de $1'423.500.  

Además, el subsidio del transporte fue incrementado en $38.000, y pasó de $162.000 a 
$200.000, lo que significa que el nuevo salario mínimo nominal, incluido el subsidio de 
transporte, queda en $1'623.500. 
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1.5. PRODUCTO INTERNO BRUTO EN COLOMBIA.  
 

1.5.1 PIB desde el enfoque de la producción 
 
En el tercer trimestre de 2024pr, el Producto Interno Bruto en su serie original, crece 2,0% 
respecto al mismo periodo de 2023pr (ver tabla 1). Las actividades económicas que más 
contribuyen a la dinámica del valor agregado son: 

ü Agricultura, ganadería, caza, silvicultura y pesca crece 10,7% (contribuye 1,1 puntos 
porcentuales a la variación anual). 

ü Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios; 
Actividades de los hogares individuales en calidad de empleadores; actividades no 
diferenciadas de los hogares individuales como productores de bienes y servicios para 
uso propio crece 14,1% (contribuye 0,5 puntos porcentuales a la variación anual). 

ü Administración pública y defensa; planes de seguridad social de afiliación obligatoria; 
Educación; Actividades de atención de la salud humana y de servicios sociales crece 2,1% 
(contribuye 0,3 puntos porcentuales a la variación anual).  

 
En lo corrido del año 2024, respecto al mismo periodo del año anterior, el Producto Interno 
Bruto presenta un crecimiento de 1,6%. Las actividades económicas que más contribuyen a la 
dinámica del valor agregado son: 

ü Agricultura, ganadería, caza, silvicultura y pesca crece 8,9% (contribuye 0,9 puntos 
porcentuales a la variación anual). 

ü Administración pública y defensa; planes de seguridad social de afiliación obligatoria; 
Educación; Actividades de atención de la salud humana y de servicios sociales crece 4,2% 
(contribuye 0,7 puntos porcentuales a la variación anual). 

ü Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios; 
Actividades de los hogares individuales en calidad de empleadores; actividades no 
diferenciadas de los hogares individuales como productores de bienes y servicios para 
uso propio crece 9,8% (contribuye 0,4 puntos porcentuales a la variación anual). 
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Respecto al trimestre inmediatamente anterior, el Producto Interno Bruto en su serie ajustada 
por efecto estacional y calendario crece 0,2%. Cuando se observa el comportamiento de las 
actividades económicas relacionadas: 

ü Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios; 
Actividades de los hogares individuales en calidad de empleadores; actividades no 
diferenciadas de los hogares individuales como productores de bienes y servicios para 
uso propio crece 3,6%. 

ü Agricultura, ganadería, caza, silvicultura y pesca crece 2,5%. 
ü Actividades financieras y de seguros crece 1,5%. 
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II. ANALISIS DEL SECTOR  

 
2.1. ANÁLISIS DEL VALOR ESTIMADO  

De conformidad con lo establecido en el artículo 2.2.1.1.1.6.1 del decreto 1082 de mayo de 
2015, el Municipio de Puerto Asís, realizo el estudio requerido, documento ANEXO – Estudio del 
sector al presente estudio, el cual se publicará junto con el presente estudio previo, sin 
embargo, es de precisar que su valor, se desprende el proyecto debidamente formulado y 
viabilizado  
 
Para efectos de determinar el valor del presente proceso, se tuvo en cuenta todos los aspectos 
que afectan la ejecución del objeto, así como el personal requerido, el tiempo de dedicación de 
este, los honorarios, las actividades a realizar, así como el histórico de este tipo de contratos 
celebrados a nivel nacional, encontrando que el valor del contrato a celebrar asciende a 
DOSCIENTOS VEINTICUATRO MILLONES DOSCIENTOS NOVENTA Y NUEVE MIL SESENTA Y CINCO 
PESOS MDA/CTE ($224.299.065,oo), el cual se detalla de la siguiente manera: 
 

"ESTUDIOS Y DISEÑOS PARA EL MEJORAMIENTO DE 2 KM DEL CORREDOR VIAL PUERTO VEGA - 
TETEYÉ DEL MUNICIPIO DE PUERTO ASÍS, PUTUMAYO" 

PRESUPUESTO GENERAL POR COMPONENTE 

ITEM DETALLE UNIDAD CANTIDAD VALOR 
UNITARIO TOTAL 

1 
CHEQUEO TÉCNICO DEL TRAMO Y 
VERIFICACIÓN DE ESTRUCTURAS 
EXISTENTES 

km 2  $    3.364.486   $              6.728.972  

2 LOCALIZACIÓN EXACTA DE LA OBRA glob 1  $    2.242.991   $              2.242.991  

3 REVISIÓN Y AJUSTE DE 
INFORMACIÓN  TOPOGRÁFICA km 2  $  14.018.692   $            28.037.383  

4 GEORREFERNCIACIÓN Punto 1  $    8.971.963   $              8.971.963  

5 ESTUDIO GEOLÓGICO Y 
GEOTÉCNICO km 2  $    5.607.477   $            11.214.953  

6 ESTUDIO DE SUELOS PARA 
EVALUACIÓN DE LA SUBRASANTE km 2  $  14.579.439   $            29.158.879  

7 ESTUDIO DE TRÁNSITO glob 1  $    6.728.972   $              6.728.972  
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8 DISEÑO DE ESTRUCTURA DE 
PAVIMENTO. glob 1  $    8.971.963   $              8.971.963  

9 DISEÑO GEOMÉTRICO PARA VÍAS. km 2  $    6.728.972   $            13.457.944  

10 DISEÑO DE SEÑALIZACIÓN Y 
SEGURIDAD VIAL km 2  $    5.607.477   $            11.214.953  

11 ESTUDIO HIDROLÓGICO E 
HIDRÁULICO km 2  $  13.457.944   $            26.915.888  

12 DISEÑO DE ESTRUCTURAS glob 1  $  11.214.953   $            11.214.953  

13 

PLANOS DE CONSTRUCCIÓN 
GENERALES Y DE DETALLE, COMO 
PLANTA, PERFILES, CORTES, 
ESTRUCTURALES Y OBRAS DE 
DRENAJE. 

glob 1  $    3.364.486   $              3.364.486  

14 
ESPECIFICACIONES TÉCNICAS Y 
PROCESO CONSTRUCTIVO DE CADA 
ACTIVIDAD DEL PROYECTO 

glob 1  $    5.607.477   $              5.607.477  

15 

ESTUDIOS AMBIENTALES DE 
CONFORMIDAD CON LA LEY 1682 DE 
2013 (LITERAL C DEL ARTÍCULO 7 Y 
ARTÍCULO 39) Y EL COSTEO PARA SU 
IMPLEMENTACIÓN. 

glob 1  $  11.214.953   $            11.214.953  

16 
PLAN DE MANEJO DE TRÁNSITO Y EL 
COSTEO PARA SU 
IMPLEMENTACIÓN. 

glob 1  $    8.971.963   $              8.971.963  

17 

PRESUPUESTO GENERAL, MEMORIA 
DE CANTIDADES DE MATERIALES, 
ANÁLSIS DE PRECIOS UNITARIOS Y 
CRONOGRAMA DE OBRA 

glob 1  $  26.915.888   $            26.915.888  

18 DOCUMENTO MGA glob 1  $    3.364.486   $              3.364.486  

SUBTOTAL CONSULTORIA ESTUDIOS Y DISEÑOS  $          224.299.065  

 
Serán de exclusiva responsabilidad del oferente los errores u omisiones en que incurra al indicar el valor 
de su propuesta, debiendo asumir los mayores costos y/o pérdidas que se deriven de dichos errores u 
omisiones, sin que por esta razón haya lugar a alegar ruptura del equilibrio contractual. 
 
Para efecto del señalamiento del precio ofrecido, el proponente debe tener en cuenta todos los costos, 
gastos, impuestos, seguros, pago de salarios, prestaciones sociales y demás emolumentos que considere 
necesarios para la fijación de la propuesta económica  
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Nota 1. El precio de cada uno de los productos debe incluir todos los costos y gastos derivados de las 
celebración, ejecución y liquidación del contrato. Por tanto, en el valor pactado se entienden incluidos 
entre otros, los costos y gastos de administración, salarios, prestaciones sociales e indemnizaciones del 
personal, incrementos salariales y prestacionales, desplazamientos, transporte, almacenamiento de los 
equipos, honorarios en actividades relacionadas con la ejecución del contrato, la totalidad de tributos 
originados por la celebración, ejecución y liquidación del contrato, las deducciones a que haya lugar y 
en general, todos los costos y gastos en los que deba incurrir el contratista para la correcta ejecución del 
contrato  

Para la ejecución de consultoría se deben tener en cuenta los siguientes costos, los cuales son 
importantes conocer a fin de proponer y ejecutar la consultoría, en adelante se identificará algunos 
ítems importantes a tener en cuenta por parte de los oferentes al momento de formular su propuesta. 
 

FACTOR MULTIPLICADOR Y HONORARIOS PARA LA INTERVENTORÍA  

No. ELEMENTO FACTOR 
1. SALARIO MENSUAL 100.00% 
2 PRESTACIONES SOCIALES  62.37% 

2.1 Prima de servicio 2.50% 
2.2 Prima Anual 8.33% 
2.3 Cesantías (30 días al año) 8.33% 
2.4 Intereses a las cesantías 1.00% 
2.5 Vacaciones (15 días al año) 5.00% 
2.6 Pensión 12.00% 
2.7 Salud 8.50% 
2.8 Riesgos profesionales 6.96% 
2.9 Instituto Colombiano de Bienestar Familiar 3.00% 

2,10 SENA  2.00% 
2.11 Caja de compensación 4.00% 
2.12 Dotación incluye seguridad industrial y ocupacional 0.75% 

3 HONORARIOS 40.00% 

3,1 Honorarios del 10% al 40% 40.00% 

4 GASTOS GENERALES Y DE ADMINISTRACIÓN 38.00% 

4.1 Gastos directos no reembolsables 24.25% 

4,1,1 Servicios públicos e internet oficina principal 4.75% 

4,1,2 Alquiler Oficina 6.50% 

4,1,3 Transporte 13.00% 
4.1 Gastos legales y de administración 14.00% 

4,2,1 Estampillas procultura 2.00% 
4,2,2 Estampillas adulto mayor 4.00% 
4,2,3 Projuticia familiar 2.00% 
4,2,4 Tasa pro deporte y recreación  2.50% 
4,2,5 Póliza de Calidad 2.50% 
4,2,6 Póliza Cumplimiento 1.50% 
4,2,7 Póliza Salarios y prestaciones Sociales 1.50% 
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  TOTAL DEL FACTOR MULTIPLICADOR   F.M. = 1 + 2 + 3  4.40 

 
 
 

III. ANALISIS DE LA DEMANDA. 
 
 

3.1 ADQUISICIONES DE OTRAS ENTIDADES ESTATALES A NIVEL NACIONAL  
Para el caso de la necesidad que se plantea, se analizaron el histórico en el SECOP de proyectos Similares 
de otras entidades estatales a nivel nacional, departamental que han contratado durante las últimas 
vigencias.  

Para el caso de la necesidad que se plantea, se analizaron el histórico en el SECOP de proyectos de 
CONSULTORIA E INTERVENTORIA de otras entidades estatales a nivel nacional, departamental que han 
contratado durante las últimas vigencias. En la cual se puede identificar un gran número de contratos, 
entre los cuales se puede identificar que la demanda más representativa se encuentra en el sector 
público (Alcaldías, Gobernaciones etc.), cuyos objetos están orientados a desarrollo de consultorías e 
interventorías asi; 

 
 

3.2 CONTRATACIÓN HISTÓRICA DE LA ENTIDAD.  
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Una vez revisado el Historial de la contratación en la región del putumayo, de las vigencias anteriores, 
se puede encontrar que existe un proceso, destinado recientemente a un objeto similar, a través de los 
cuales se dio solución a las necesidades presentadas, para lo cual se procede a su revisión asi: 

 

Una vez realizado el análisis de la oferta y la demanda se concluye que existen un número importante 
de Empresas Privadas, Consorcios, fundaciones y personas naturales en Colombia con la experiencia 
necesaria para ejecutar el presente proyecto; a la vez se presenta mayor demanda de proyectos similares 
en otras entidades públicas. 

 
IV. ANALISIS DE LA OFERTA. 

 

Dando cumplimiento al artículo 2.2.1.1.1.6.1 del decreto 1082 de 2015, también se desarrollan otros 
aspectos, que son importantes considerar dentro del principio de la planeación y que hacen parte de las 
consideraciones para la ejecución del objeto que se pretende contratar, para el efecto se identificara el 
tipo de oferta que rodea al sector de la ingeniería eléctrica o electrónica 

A. ¿Quién vende?  

Con el fin de determinar cuáles son las empresas que pueden prestar el servicio requerido, se analizó la 
información disponible en:  

Herramienta de análisis de oferta – Modelo de Abastecimiento Estratégico (Colombia Compra Eficiente).  

Base de datos Secop II – Contratos electrónicos – Datos abiertos.  

A continuación, se presentan los resultados obtenidos:  
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A continuación, se presentan las gráficas resultantes de los filtros aplicados (las gráficas y análisis son 
sugeridas, se deberán ajustar de acuerdo con el resultado de la Herramienta del análisis de la oferta del 
MAE): 

 
 
Región de análisis – Departamento del Putumayo  

A continuación, se presentan los resultados obtenidos:  

 

Fuente: MAE 
 

De las anteriores graficas se puede identificar que de los seis años 2020 a 2025, el gasto anual en 
proyectos que tienen referencia a servicios de diseño de ingeniería, se identifica que se ejecutó un valor 
de $66.962.316.853, siendo el año 2020, el más representativo, seguidamente por el año 2022 y 2021 
respectivamente.  
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Fuente. MAE 
 

En la gráfica anterior, muestra que el valor contratado de este tipo de servicios ascendió a $66.96 mil 
millones de pesos, esta contratación se distribuyó en 473 contratos suscritos y 238 proveedores., 
distribuidos de manera mensual y anual de la siguiente manera; 

 

 
 
Por otro lado es de precisar que de acuerdo a los datos arrojados la base de datos, se encuentra el 
listado de proveedores que han venido participando en este tipo de proceso y han contratado los 
servicios de ingeniería y estudios y diseños, sobre la región del putumayo, encontrando la siguiente 
grafica de proveedores. 
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Teniendo en cuenta lo anterior, se identifica la relación de proveedores de la región del putumayo, que 
han contratado este tipo de servicios, por mayor numero de valor contratado asi;  

 
 
Por otro lado, se identifica la relación de proveedores de la región del putumayo, que han contratado 
este tipo de servicios, por mayor número de contratos suscritos así;  
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De igual manera, la MAE arroja datos donde se puede identificar que los proveedores con mayor 
participación fueron proponentes singulares, y la modalidad de contratación de mayor prelación 
para este tipo de servicios fue la contratación directa. 
 

 
 

 
 
 

4.1 PROMOCIÓN DEL ACCESO DE LAS MIPYMES AL MERCADO DE COMPRAS PÚBLICAS 
 
De conformidad al Art. 33 de la ley 2069 de 2020, establece que  

“(…)  
Con el fin de promover el acceso de las MIPYMES al mercado de Compras Públicas, las Entidades 
Estatales indistintamente de su régimen de contratación, los patrimonios autónomos constituidos por 
Entidades Estatales y los particulares que ejecuten recursos públicos: 
 
1. Deberán en el Análisis de Sector identificar las MIPYMES que podrían ser potenciales proveedoras 
directas o indirectas, con el fin de definir reglas que promuevan y faciliten su participación en el 
Proceso de Contratación. (…) 

 
Después de un análisis de los datos arrojados la base de datos del Modelo de Abastecimiento – MAE, de 
Colombia compra eficiente, y tomado como muestra la región del putumayo se identifica los siguiente 
proveedores, que se consideran como micro, pequeñas y medianas empresas 
 
La guía para para la elaboración de estudio de sector, se puede identificar los proveedores en el mercado 
del bien, obra o servicio, así como sus principales características como tamaño empresarial, ubicación, 
esquemas de producción y comportamiento financiero. Esta identificación permite determinar posibles 
Riesgos de colusión y también establecer el poder de negociación de los proveedores, el cual está 
relacionado con el número de competidores presentes en el mercado y las participaciones de cada uno 
en el mercado. 
 
A continuación, se presenta los algunos Proveedores del servicio de ingeniería y consultoría que arroja 
la muestra. 
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4.2 INDICADORES FINANCIEROS  
 
De acuerdo con el artículo 2.2.1.1.1.5.3 del Decreto 1082 de 2015 Las Cámaras de Comercio deben 
verificar y certificar los siguientes requisitos habilitantes referidos a la capacidad financiera, es decir 
aquellos indicadores que miden la fortaleza financiera del interesado así: Los valores escogidos se 
estipulan con el fin de que en el proceso haya pluralidad de oferentes es por esto que tienen una relación 
relativamente baja, sin embargo, la entidad también reconoce que estos nos dan indicio de las 
probabilidades que hay de que se cumpla el objeto del presente proceso y con base a lo anterior se 
definieron los valores. 
 

• Índice de liquidez: (Activo Corriente/Pasivo Corriente) Indica la disponibilidad de liquidez 
presupuestal de que dispone la empresa para garantizar su operatividad y correcto 
funcionamiento incluyendo obligaciones financieras, pago de proveedores, empleados, 
capacidad para adquirir materiales y equipos necesarios; es por esto que entre mayor sea el 
índice de liquidez la entidad corre menos riesgo de que de que el proponente incumpla con sus 
obligaciones.  

• Índice de endeudamiento: (Pasivo total/Activo total) se utiliza para ver la variabilidad de las 
finanzas de la entidad en base a préstamos o deudas, es por esto que entre mayor sea el índice 
de endeudamiento de una empresa se genera una señal de riesgo mayor de no cumplir con sus 
obligaciones con el proyecto.  

• Razón de cobertura de intereses: (Utilidad operacional / Gastos de Intereses) Refleja la 
capacidad de una empresa de cumplir con sus obligaciones financieras. Por lo tanto, entre mayor 
cobertura de interés, se reduce la probabilidad de que un proponente incumpla con sus 
obligaciones financieras. 
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En cuanto a la Capacidad Organizacional – los siguientes indicadores miden el rendimiento de las 
inversiones y la eficiencia en el uso de activos del interesado: 
 

• Rentabilidad del patrimonio: (Utilidad operacional / patrimonio) el cual estipula la rentabilidad 
del patrimonio del proponente, es decir, la capacidad de generación de utilidad operacional por 
cada peso invertido en el patrimonio. A mayor rentabilidad sobre el patrimonio, mayor es la 
rentabilidad de los accionistas y mejor la capacidad organizacional del proponente.  

• Rentabilidad del activo: (Utilidad operacional / activo total) determina la rentabilidad de los 
activos del proponente, es decir, la capacidad de generación de utilidad operacional por cada 
peso invertido en el activo. A mayor rentabilidad sobre activos, mayor es la rentabilidad del 
negocio y mejor la capacidad organizacional del proponente. Este indicador debe ser siempre 
menor o igual que el de rentabilidad sobre patrimonio. 

 
Para la determinación de los límites o índices de los indicadores financieros se revisaron procesos 
similares de algunos municipios de Colombia, los cuales fueron tomados de la plataforma del SECOP, así; 
 

 
 
 
La Agencia Nacional de Contratación Pública - Colombia Compra Eficiente recomienda a las Entidades 
Estatales analizar los datos contenidos en la muestra mediante herramientas gráficas y estadísticas. 
Graficar los datos permite ver su comportamiento general e identificar sus características principales. 

 Índice de 
liquidez 

 Nivel de 
endeudamiento  

 Razón 
cobertura de 
interés  

 Rentabilidad 
sobre patrimonio  

 Rentabilidad 
sobre el activo  

( > o =) ( < o =) ( > o =) ( > o =) ( > 0 =)

1
LEGAL CONSULTORES & ASOCIADOS SAS Puerto Asist Putumayo 901593585-9 2,18 0,17 indeterminado 

0,24 0,19
2 COMERCIALIZADORA COMSILLA SAS Bogota 900889064-1 2,24 0,69 13,32 0,29 0,09
3 FUNDACION HUELLAS Mocoa 900445971 115,24 0 803,94 0,66 0,65
4 RACIONALIZAR SAS Bogota 900343234-3 2,29 0,4 4,47 0,16 0,09

5
AVANCE ORGANIZACIÓN CONSULTORES SAS 
BIC

Bogota 800131690-6 7,47 0,13 5,35 0,01 0,01

6 Fundacion Proregiones Pasto Nariño 901538928-8 12,35 0,21 35 0,53 0,42

7
GRUPO EMPRESARIAL AABC S.A.S. 
ZOMAC

Puerto Asis 
Putumayo 

901617088-5 30 0,03 Indeterminado 0,00 0,00

8
FUNDACION AVANZA PUTUMAYO Puerto Asis 

Putumayo 901392658-5
20,81 0,04 Indeterminado 0,13 0,12

9 FUNDACION VIVIR SIRVIENDO Risaralda 900336548-1 3,64 0,19 45 0,23 0,18

10 SERVIMAX COMPANY S.A.S. ZOMAC Mocoa Putumayo 901173733-0 4,51 0,56 26,44 0,40 17,00

11

ASOCIACION DE SERVICIOS INTEGRALES 
PARA LA COMUNIDAD ASIPCOM Popayan Cauca 817007453-9 6,66 0,05 Indeterminado 0,02 0,02

12
Asociacion convivir Puerto Asis 

Putumayo 
900100460-9 6,08 0,16 14,86 1,80 1,51

13
TECNOLOGIA SISTEMAS Y SEGURIDAD S.A.S 
ZOMAC

Puerto Asist Putumayo 901299870-3 9,27 0,27 393,31 0,19 0,13

14 INGENIERIA Y SUMINISTROS TIC S.A.S Puerto Asist Putumayo 901162282-3 121,8 0,13 61,13 0,21 0,18

15 VISION & PROYECTOS SAS BOGOTA D.C. 900226876-0 5,18 0,29 9,62 0,30 21,00

6,66 0,17 26,44 0,23 0,18
23,31 0,22 128,4 0,34 2,77
39,41 0,20 250,57 0,44 6,64

EMPRESAS  DEL SECTOR COMERCIAL 

MEDIANA 
PROMEDIO 

DESVIACION ESTANDAR 

ANALISIS DE INDICADORES FINANCIEROS Y 
ORGANIZACIONALES 

Indicadores financieros
Indicadores 

organizacionales 

No ENTIDAD CONTRATANTE Domicilio Nit
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Después, es importante calcular medidas estadísticas básicas para entender el indicador en el sector 
económico analizado 
 
Teniendo en cuenta la anterior se tomó la muestra 15 empresas del sector, con el fin de analizar 
su información financiera y organizacional, para ello se proceden a utilizar herramientas 
estadísticas (Tallo y Hoja)  para determinar los indicadores para el presente proceso contractual, 
en la cual permitieron identificar los promedios más acertados que deben cumplir las empresas 
que deseen participar en el presente proceso de convocatoria.  
 
Para tener una idea del comportamiento de los indicadores financieros y organizacionales  de 
la muestra del sector, la Entidad Estatal procede a construir el gráfico tallo-hoja para ver la 
concentración de los datos, asi; 
 

a) índice de liquidez  
 

Estará determinado por el resultado obtenido de 
 
Activo corriente 
Pasivo corriente 
 
Gráfico Tallo de Hoja- Índice de liquidez  
 

 
 
Se observa que hay concentración de los datos en el tallo 2 y 6, delimitando el valor más bajo 
en el 2  y el más alto en 6,66 
 
Como el Indicador de Liquidez entre mayor sea, menor es el riesgo, se debe establecer un límite 
MINIMO el cual del análisis se establece como razonable en 2 el cual cubre a todos los 
potenciales oferentes. 

Criterios Condición  
Liquidez igual o superior a 1.1 Habilita  
Liquidez inferior a 1.1 Deshabilita  

 
b)  Nivel de endeudamiento  

Se calcula teniendo en cuenta. 

INDICE DE 
LIQUIDEZ tallo

2,18 2 18 24 29
2,24 3 64
2,29 4 51
3,64 5 18
4,51 6 8 66
5,18 7 47
6,08 9 27
6,66 12 35
7,47 20 81
9,27 30 0

12,35 115 24
20,81 121 8

30
115,24
121,8

hoja
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Pasivo Total    
Activo Total   
 

 
 
El índice de endeudamiento se calcula teniendo en cuenta un mínimo y un máximo. Como el 
Indicador de endeudamiento entre menor sea, menor es el riesgo, se debe establecer un límite 
MINIMO Y UNO MAXIMO, el cual del análisis se establece como razonable en 0,20 o 20%, el cual 
cubre a todos los potenciales oferentes 
 

Criterios Condición  
Índice de endeudamiento igual o menor al 0.65 Habilita  
Índice de endeudamiento mayor al 0.65 Deshabilita  

 
c) Razón de cobertura de intereses. 

Se calcula teniendo en cuenta. 
 
Utilidad operacional  
Gastos de intereses  
 

 
 
Se observa que hay concentración de los datos en el rango 3 o indeterminado, delimitando el 
valor más bajo en el 3 yo indeterminado.  Por lo tanto, entre mayor cobertura de interés, se 
reduce la probabilidad de que un proponente incumpla con sus obligaciones financieras, el cual 
del análisis se debe establece un límite MINIMO 3 o indeterminado el cual cubre a todos los 
potenciales oferentes. 

Criterios Condición  

INDICE DE 
ENDEUDAMIE
NTO MINIMO MAXIMO 

0 0,000 0,69
0,03
0,04
0,05
0,13
0,13
0,16
0,17
0,19
0,21
0,27
0,29
0,4
0,56
0,69

RAZON 
COBERTURA 
DE INTERES 

4,47 TALLO
5,35 (1-10) 1 47 35 62
9,62 (11-20) 11 32 86

13,32 (21-30) 21 44
14,86 (31-40) 31 0
26,44 (41-50) 41 0

35 (51 en adelante) 51 13 31 94
45 INDETERMINADO 1 1 1 1

61,13
393,31
803,94

Indeterminado
Indeterminado
Indeterminado

indeterminado 

Hoja



 
 
 
 
 
 
 

Página 24 de 25 
Razón de cobertura de intereses Utilidad operacional de intereses >=1.5 o 

indeterminado  
 
La Razón de cobertura de intereses, refleja la capacidad del proponente de cumplir con sus 
obligaciones financieras. A mayor cobertura de intereses, menor es la probabilidad de que el 
proponente incumpla sus obligaciones financieras  
 
Los Proponentes cuyos gastos de intereses sean cero (0), no podrán calcular el indicador de razón 
de cobertura de intereses. En este caso el Proponente cumple el indicador, salvo que la utilidad 
operacional sea negativa, caso en el cual no cumple con el indicador de razón de cobertura de 
intereses.  
 
Cuando el proponente no cumpla con alguno de los índices en la verificación financiera, está será 
considerada como NO CUMPLE, por lo tanto no continua en el proceso de selección.   
 

ü CAPACIDAD DE ORGANIZACIÓNAL  
Los Proponentes deberán acreditar los siguientes indicadores en los siguientes términos 
 

A) Rentabilidad del patrimonio  

 
 
Se observa que hay concentración de los datos en el rango 0,02  a 0,29, delimitando el valor 
más bajo en el 0,02  y el más alto en 0,29  por lo tanto a mayor rentabilidad sobre el patrimonio, 
mayor es la rentabilidad de los accionistas y mejor la capacidad organizacional del proponente, 
por lo cual del  análisis realizado se ve razonable, establecer un indicador mínimo de patrimonio 
mayo o igual a 0,10 el cual cubre a todos los potenciales oferentes. 
 

Indicador Fórmula 
Indicador 
requerido  

Rentabilidad sobre 
Patrimonio (Roe) 

 

(>=) 0.02 

 
 

RENTABILIDA
D DEL 
PATRIMONIO 

0,00 TALLO
0,01 0,0 0 1 2
0,02 0,1 13 16 19
0,13 0,2 21 23 24 29
0,16 0,3 30
0,19 0,4 40
0,21 0,5 53
0,23 0,6 66
0,24 1 80
0,29
0,30
0,40
0,53
0,66
1,80

Hoja



 
 
 
 
 
 
 

Página 25 de 25 
b) Rentabilidad del activo  

 
 
Se observa que hay concentración de los datos en el rango 0,09 a 0,19, delimitando el valor más 
bajo en el 0,09  y el más alto en 0,19.  Por lo tanto  a mayor rentabilidad sobre activos, mayor 
es la rentabilidad del negocio y mejor la capacidad organizacional del proponente. Por lo tanto, 
del análisis realizado   se establece como razonable un indicador de patrimonio mayor o igual a 
0,10 el cual cubre a todos los potenciales oferentes. 
 

Indicador Fórmula 
Indicador 
requerido  

Rentabilidad del Activo (Roa) 
 

(>=) 0.01 

 
 

V. UBICACIÓN GEOGRAFICA  
 
La población objetivo corresponde a todos los habitantes de la zona rural de las veredas puerto 
vega-Teteyé del municipio de Puerto Asís.  
 
 
Atentamente,  
 
 

 
 

Original firmado  
LUIS EDUARDO GALLEGO BARRERA 

Secretario de Infraestructura Municipal 
 
 
 

RENTABILIDA
D DEL ACTIVO 

0,00 TALLO
0,01 0,0 0 1 2 9 9
0,02 0,1 12 13 18 18 19
0,09 0,4 42
0,09 0,6 65
0,12 1 51
0,13
0,18
0,18
0,19
0,42
0,65
1,51

17,00
21,00

Hoja


