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PROCESO GESTION DEL TALENTO HUMANO
FORMATO INFORME MENSUAL EJECUCION CONTRACTUAL

Espinal agosto de 2020

Sefior:

OSCAR ROLANDO CASTRO GUERRA
SUPERVISOR(A) CONTRATO No. 1368629
Cargo del supervisor Coordinador Academico
Dependencia Coordinacion Academica
Ciudad

Asunto: Informe mensual de ejecucidn contractual Mes
Agosto del afio 2020

Referencia: No 1368629 del afio 2020.

Miguel Fernando Huerfano Padilla, identificado con la cédula de ciudadania No. 93391136 de Ibagué, en mi
calidad de Contratista del SENA, en Coordinacion Academica, en cumplimiento del Contrato de Prestacién de
Servicios de la referencia, a continuacién presento el Informe de actividades realizadas en el mes objeto de
cobro.

Valor y forma de Pago: TREINTA'Y CUATRO MILLONES SEISCIENTOS QUINCE MIL CINCUENTA Y SEIS PESOS
(534.615.056.00). Esta suma sera pagada por el SENA al contratista de la siguiente manera: a) Un primer
pago correspondiente al mes de Febrero de 2020 por valor de SETECIENTOS TREINTA Y UN MIL TRESCIENTOS
CUATRO PESOS (5$731.304). b) Un segundo pago correspondiente al mes de Marzo de 2020 por valor de
NOVECIENTOS SETENTAY CINCO MIL SETENTA Y DOS PESOS. c) nueve (9) pagos iguales por los meses de Abril
a Diciembre de 2020, por valor de TRES MILLONES SEISCIENTOS SESENTA Y CINCUENTA Y SEIS MIL
QUINIENTOS VEINTE PESOS ($3.656.520).

Plazo: Sera hasta el 30 de diciembre de 2020.

OBJETO:

Prestacidén servicios personales de caracter temporal como Instructor para planear, ejecutar y
orientar la Formacidon Profesional Integral en las redes y dreas tematicas de formacién, que programe
el Centro Agropecuario La Granja en sus diferentes niveles en modalidad presencial, virtual y a
distancia complementaria complementaria, atendiendo las politicas institucionales y la normatividad
vigente.

CLAUSULA
No Obligaciones Acciones realizadas Evidencias
1 Reportar mensualmente enel | Se reporta en el drive los soportes | Evidencias subidas en
espacio de la Nube asignado | correspondientes a las | el siguiente enlace:
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para el | obligaciones contractuales del | https://drive.google.com/d
Titulada/Complementaria mes de Agosto de 2020. rive/folders/1b6MjhilWSM
Virtual, los soportes 7e22wSYEEdquyFybw7hSb
correspondientes a  cada T

obligacidn contractual vy

relacionada en el informe de

ejecucién contractual

mensual.

2 Participar en la planeacion de | Durante el presente mes de | No hay evidencia ya que la
los procesos formativos en | Agosto de 2020, no se realizé | actividad no se desarroll6 en
modalidad virtual y a distancia, | alistamiento. el mes de Agosto del 2020.
de acuerdo con los
lineamientos institucionales,
para el area tematica del
objeto contractual.

3 Participar cuando el centro de | Durante el presente mes de | No hay evidencia ya que la
formacion lo requiera, en | Agosto de 2020, no se desarrollé | actividad no se desarrolld
jornadas de disefio y desarrollo | actividad relacionada con esta | en el mes de Agosto del
curricular de programas de | obligacidn contractual. 2020.

Formacidn Profesional Integral
en modalidad virtual y a
distancia, conforme a las
necesidades nacionales y a los
lineamientos institucionales
requeridos.
4 Evaluar  los  aprendizajes | Durante el presente mes de | Pantallazos de la fase

previos correspondientes a las
fichas asignadas, de acuerdo
con los procedimientos, plazos
y herramientas tecnoldgicas
gue la entidad defina.

Agosto de 2020, se desarrolld
actividad relacionada con esta
obligacion contractual, en las
siguientes fichas: ID 2162908 vy
2162909 de Tecnicas en Ventas
216291, 2162911y 2162918

Proceso de la Venta.

ejecucion en las fichas con
ID. 2162908 y 2162909 de
Tecnicas en Ventas 216291,
2162911 y 2162918
Proceso de la Venta.
https://drive.google.com/d
rive/folders/1b6MjhilWSM
7e22wSYEEdquyFybw7hSb
T

GTH-F-062 V.06


https://drive.google.com/drive/folders/1b6MjhiIWSM7e22wSYEEdquyFybw7hSbT
https://drive.google.com/drive/folders/1b6MjhiIWSM7e22wSYEEdquyFybw7hSbT
https://drive.google.com/drive/folders/1b6MjhiIWSM7e22wSYEEdquyFybw7hSbT
https://drive.google.com/drive/folders/1b6MjhiIWSM7e22wSYEEdquyFybw7hSbT
https://drive.google.com/drive/folders/1b6MjhiIWSM7e22wSYEEdquyFybw7hSbT
https://drive.google.com/drive/folders/1b6MjhiIWSM7e22wSYEEdquyFybw7hSbT
https://drive.google.com/drive/folders/1b6MjhiIWSM7e22wSYEEdquyFybw7hSbT
https://drive.google.com/drive/folders/1b6MjhiIWSM7e22wSYEEdquyFybw7hSbT

SENA
A
/ /"' W

siqa

5 Participar cuando el centro de | Durante el presente mes de | No hay evidencia ya que la
formacidon lo requiera, en | Agosto de 2020, no se desarrollé | actividad no se desarrolld
proyectos de investigacion | actividad relacionada con esta | en el mes de Agosto del
técnica y/o pedagdgica para | obligacidn contractual. 2020.
fortalecer el proceso de
formacién en modalidad
virtual y a distancia.

6 Ejecutar la formacion | Durante el presente mes de | Pantallazo de las
profesional integral de | Agosto de 2020, se imparti6 | actividades realizadas en la
acuerdo con el  disefio | t5rmacién virtual a través de la | fase de ejecucion en las
curricular, desarrollo curricular o fichas con ID 2162908 vy

) plataforma Territorium en los .

y proyecto formativo de los .. 2162909 de Tecnicas en

programas virtuales del drea programas de formacion con ID Ventas 216291, 2162911y

temética en el objeto del | 2162908y 2162909 de Tecnicas 2162918 Proceso de la

contrato. en Ventas 216291, 2162911 vy | Venta.

2162918 Proceso de la Venta.

Evidencias subidas en el
siguiente enlace:
https://drive.google.com/d
rive/folders/1b6MjhilWSM
7e22wSYEEdquyFybw7hSb
I

7 Aplicar estrategias de | Durante la fase de ejecucién: Pantallazo de las
ensefianza, aprendizaje, | En los cursos asignados con ficha | actividades realizadas en la

seguimiento y evaluacién en
modalidad virtual y a distancia,
de acuerdo a los lineamientos
pedagdgicos y metodoldgicos
de la entidad.

ID 2162908 y 2162909 de Tecnicas
en Ventas 216291, 2162911y
2162918 Proceso de la Venta.

Se evaluaron pruebas, se vy
retroalimentaron las actividades
enviadas por los aprendices.

Se publicaron anuncios y se
enviaron mensajes informativos
del curso durante las semanas de
formacion.

Se programaron y realizaron
sesiones sincrénicas de atencidn a
los aprendices a través de la
herramienta Meet Google, se
enviaron diferentes  correos
informando las novedades en el
transcurso del curso y de
motivacion para la participacion
del mismo actividad relacionada
con esta obligacidn contractual.

fase de ejecucién (foros,
grabaciones conferencias
web) de las fichas con ID
2162908 y 2162909 de
Tecnicas en Ventas 216291,
2162911 y 2162918
Proceso de la Venta.

Evidencias subidas en el
siguiente enlace:
https://drive.google.com/d
rive/folders/1b6MjhilWSM
7e22wSYEEdquyFybw7hSb
T
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8 Emitir juicio valorativo sobre el | Durante el presente mes de | Emision de los juicios
nivel de cumplimiento de los | Agosto de 2020, se desarrolld | valorativos sobre el nivel de
resultados de aprendizajes de | actividad relacionada con esta | cumplimiento de los RAPS a
las competencias del programa | obligacion contractual en las | las fichas 2162908 vy
en modalidad virtual y a| siguientes fichas: ID 2162908 y | 2162909 de Tecnicas en
distancia, adquiridos por los | 2162909 de Tecnicas en Ventas | Ventas 216291, 2162911y
aprendices en el desarrollo de | 216291, 2162911y 2162918 2162918 Proceso de la
su formacién, aplicando los | Proceso de la Venta. Venta.
procedimientos, plazos 'y https://drive.google.com/d
herramientas tecnolégicas que rive/folders/1b6MjhilWSM
la entidad defina. 7e22wSYEEdquyFybw7hSb

T

9 Registrar, verificar y hacer | Durante el presente mes de | Cierre de fichas a través del
seguimiento oportuno en el | Agosto de 2020, en el sistema de | sistema de gestion
sistema de informacién que la | gestién SenaSofiaplus, se realizo | SenaSofiaplus en las fichas
entidad defina para la Gestién | el cierre de la ficha y la calificacién | con 1D 2162908 y 2162909
de la Formacién Profesional | de los juicios de los aprendices de | de Tecnicas en Ventas
Integral en modalidad virtual y | las fichas con ID 2162908 vy | 216291, 2162911 y
a distancia, mediante las | 2162909 de Tecnicas en Ventas | 2162918 Proceso de la
siguientes  actividades: a). | 216291, 2162911y 2162918 Venta.
Verificar que la totalidad de los | Proceso de la Venta.
aprendices seleccionados Evidencias subidas en el
estén asociados a una ruta de siguiente enlace:
aprendizaje y su estado sea https://drive.google.com/d
matriculado. b).  Registrar rive/folders/1b6MjhilWSM
juicios evaluativos, realizar 7e22wSYEEdquyFybw7hSb
reconocimiento de T
aprendizajes previos, para los
aprendices nuevos,
reintegrados trasladados. e).
Comunicar al Coordinador
Académico  oportunamente
anomalias, inconsistencias,
novedades de aprendices y
hallazgos en el registro de la
informacion.

10 Aplicar y hacer cumplir el | Se publica anuncio indicando la | Anuncio de bienvenida con

reglamento del aprendiz y el
manual de convivencia
instaurado en la institucion.

ruta para la visualizacion vy
socializacién del manual de
convivencia dentro de la

plataforma Territorium.

la ruta para la visualizacidn
del manual de convivenciay
reglas de comportamiento.

Evidencias subidas en el
siguiente enlace:
https://drive.google.com/d
rive/folders/1b6MjhilWSM
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11 Apoyar procesos de Registro | Durante el presente mes de | No hay evidencia ya que la
calificado para los programas | Agosto de 2020, no se desarrolld | actividad no se desarrolld
de educacién superior del area | actividad relacionada con esta | en el mes de Agosto del
temdtica objeto del presente | obligacién contractual. 2020.
contrato, cuando el centro lo
requiera.

12 Realizar seguimiento a los | Durante el presente mes de | No hay evidencia ya que la
aprendices que ingresan a la | Agosto de 2020, no se desarrolld | actividad no se desarrolld
etapa productiva en modalidad | actividad relacionada con esta | en el mes de Agosto del
virtual y a distancia segun la | obligacién contractual. 2020
asignacion y requerimientos
del centro de formacion.

13 Participar en los procesos de | Durante el presente mes de | No hay evidencia ya que la
autoevaluacién de programas | Agosto de 2020, no se desarrolld | actividad no se desarrollé
de formacién virtual y a | actividad relacionada con esta| en el mes de Agosto del
distancia en el Centro de obligacion contractual. 2020
Formacion.

14 Cargar y  actualizar la| Se cargd al aplicativo SECOP Il los | Estos  documentos  se
informacién contractual en los | documentos solicitados por la | encuentran publicados
aplicativos  definidos  por | entidad al momento de la | dentro del aplicativo SECOP
Colombia Compra Eficiente, | adjudicacion del contrato y se | Il
con la| finalidad que laEntidad | publica para el mes de Julio de
Estatal, pueda consultar su | 2020 el informe mensual de
informacién en calidad de | ejecucion del contrato y el plan de
contratista, cuando asi lo pagos.
requiera.

15 Las demds necesarias para el | Se participd en las reuniones | Lista de asistencia vy

cabal cumplimiento del objeto
contractual.

citadas en las siguientes fechas:
*24 de Agosto de 2020 reunién
virtual por medio de Ia
herramienta Meet Google donde
se hizo presentacion de nuevos
Instructores, directrices para la
presentacion de la cuenta e
Informe AVA.

grabacién de cada una de
las reuniones virtuales del
mes de Agosto, que
reposan en el drive del lider
del programa de formacién
virtual del centro.

A continuacién relaciono los desplazamientos que realicé previo a la presentacion de este informe. Una vez
finalizado cada desplazamiento presenté al ordenador del gasto el informe en el Formato Informe
Legalizacion Desplazamiento Contratista GTH-F-087, en el que se describieron las actividades desarrolladas
y los resultados de cada desplazamiento. Cada informe cuenta con el visto bueno del Supervisor.

Se lista a continuacidn el soporte de la legalizacidn de los desplazamientos realizados, los cuales forman parte
integral del presente informe de ejecucién contractual.
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FECHAS DE DESPLAZAMIENTOS

ITEM| No DE LA ORDEN LUGAR DE INICIO FINALIZACION

DE VIAJE DESPLAZAMIENTO

Nota 1: Por cada desplazamiento que haya realizado el contratista, adjuntard el respectivo informe que la
soporte. En caso de haber realizado el desplazamiento en fecha posterior a la presentacion del informe de
ejecucion contractual, deberd reportarlo en el siguiente informe de ejecucion contractual.

Para el tramite de la cuenta me permito adjuntar: Enlace del drive como evidencias del cumplimiento de las
obligaciones contractuales y los desplazamientos realizados y fotocopia de la planilla- recibo de pago de
aportes a salud, pensiones y ARL, N° 9408739038 expedido por “Aportes en linea” correspondiente al mes
de Julio del afio 2020. (Decreto Ley 2106 de 2019 — “ Decreto Ley Antitramites”).

Las evidencias reposan en el drive del supervisor de contrato en el siguiente enlace:

https://drive.google.com/drive/folders/1b6MjhilWSM7e22wSYEEdquyFybw7hSbT

Cordialmente,

MIGUEL FERNANDO HUERFANO PADILLA
Contratista

C.C. No. 93.391.316 de Ibagué

OSCAR ROLANDO CASTRO GUERRA
SUPERVISOR CONTRATO No. 1368629
Coordinador Academico

270820AS44 www.sgna.ecu
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CURSO 1 - ANUNCIO FICHA ID 2162908

28 de Julio det 2020

‘ MIGUEL FERNANDO HUERFANO PADILLA

Asunto: Informacion Inicial

Ay

Especial saludo, Antes de iniciar el desarrollo del programa formacion “Técnicas en Ventas”
s impontante que revise y explora e mend de navegacion de 1a plataforma, especiaimente:

Informacion del Programa contiena la mformacion sobre of diselo cumcular y presentacion
del programa, lineamientos, normas y reglas entre otros aspectos

Foros: corresponde 2 los espacios de interaccién con Instructores y compafieras. revise los
diferentes foros en l0s que deberd panicipar

Actividades contiene tods la Informacidn de las actividades de aprendizaje con sus
correspondientes guias de aprendizsle y evidencias Este enlace es prmordial en su
formacion

Materiales del Programa: alll ubica cada objeto de aprendizaje (contenidos) por separado
Explore al maxmo fa piataforma, ante dificultades comuniquetas a través del foro de dudas e
mnquietudes

iMuchos Exitos!

° CURSO 2 - ANUNCIOS FICHA ID 2162909

28 de Julio del 2020

‘ MIGUEL FERNANDO HUERFANO PADILLA

Asunto: Informacion Inicial

Ay

Especial saludo, Antas de iniciar el desarrolio del programa formacion "Técnicas en Ventas”
es imporiante que revise y explore &l mend de navegacion de !a platalorma, especiaimente:

Informacion del Programa. contiena la Informacién sobre el diseflo cumcular y presentacion
del programa. lineamientos, normas y reglas, entre otros aspectos

Foros: corrasponde a los aspacios de interaccidn con instructores y compafieros revise los
diferentes foros en los que debera parhicipar

Actividades contiene toda la informacidn de 1as actividades de aprendizaje con sus
correspondientes guias de aprendizaje y evidencias Este enlace es pnmordial en su
formacion

Materiales del Programa: alli ubica cada objeta de aprendizaje (contenidos) por separado
Explore al maximo Ia platalorma, ante dificultades comuniquetas a lravés del foro de dudas e
inquetudes

|Muchos Exitos!




° CURSO 3 - ANUNCIOS FICHA ID 2162910

MIGUEL FERNANDO HUERFANO PADILLA
29 de Julio del 2020

Asunto: Informacion Inicial

o \ A

Especial saludo, Antes de Iniciar el desarrollo del programa formacion "El Proceso de
la Venta" es importante que revise y explore el mend de navegacion de la plataforma, -—
especialmente

Informacién del Programa: contiene la informacion sobre el disefio curricular y presentacion
del programa, lineamientos, normas y reglas, entre otros aspectos.

Foros: corresponde a los espacios de interaccion con instructores y compaferos, revise los
diferentes foros an los que deberd participar.

Actividades contiene toda la informacion de las actividades de aprendizaje con sus
correspondientes guias de aprendizaje y evidencias Este enlace es primordial en su
formacion

Materiales del Programa: alll ubica cada objeto de aprendizaje (contenidos) por separado.
Explore al maximo la plataforma, ante dificultades comuniquelas a través del foro de dudas @
Inquietudes.

|Muchos Exitos!

° CURSO 4 - ANUNCIOS FICHA ID 2162911

MIGUEL FERNANDO HUERFANO PADILLA
29 de Julio del 2020

Asunto: Informacion Inicial

i \ A~

Especial saludo, Antes de Iniciar el desarrolloc del programa formacién "El Proceso de
la Venta" es importante que revise y explore el ment de navegacion de la plataforma, -—
especialmente :

Informacién del Programa: contiene la informacion sobre el disefio curricular y presentacion
del programa, lineamientos, normas y reglas, entre otros aspectos.

Foros: corresponde a los espacios de interacciéon con instructores y compaferos, revise los
diferentes foros en los que deberd participar.

Actividades contiene toda la informacién de las actividades de aprendizaje con sus
correspondientes guias de aprendizaje y evidencias Este enlace es primordial en su
formacion

Materiales del Programa: alli ubica cada objeto de aprendizaje (contenidos) por separado.
Explore al maximo la platalorma, ante dificultades comuniquelas a través del foro de dudas @
inquietudes.

|Muchos Exitos!




° CURSO 5 - ANUNCIOS FICHA ID 2162918

MIGUEL FERNANDO HUERFANO PADILLA
29 de Juho del 2020

Asunto: Informacion Inicial

Ay

Especial saludo, Antes de niciar ol desarroio del programa formaciin “El Proceso de
la Venta” es importante que revise y explore el menl de navegacion de la plataforma, —
aspeciaimante: .

Informacién del Programa contiene Ia informacion sobre el disefio curricular y presentacion
del programa, lineamientos, normas y reglas, entre otros aspectos

Foros: corresponde a los espacios de interaccidn con instruclores y companeros. ravise los
diferentes loros en los que debera participar.

Actividades contiene toda la informacién de las actividades de aprendizaje con sus
correspondientes guias de aprendizaje y evidencias Este enlace es prnmordial en su
formacion

Materiales del Programa: alli ubica cada objeto de aprendizae (contemdos) por separado

Explore al maximo |a platatorma, ante dificultades comuniquelas a través del foro de dudas e
nguietudes

|Muchos Exitos!




FASE DE EJECUCION

CURSO 1 - FOROS FICHA ID 2162908

TECNICAS EN VENTAS
(2162008)
P62330163 CO2162908
R73 C9123

@
SENA

N

IMPAI0 v
Admirestrador EMS . MIGUEL
FERNANDO HUERFANO
PADILLA

Harramisntas

¥ Anuncios

B Parbcipantes

= Informacion

@ Conlenido 96l Curso
2 Edicion do contenidos
W Matnicas de Encuestas
& Foros

© Evidoncins

El SCORM

- Sesion en lnes

I3 Evaluaciones

N Wikis

CI/Foros

Echtar x

Foro de dudas » Ingquistudes
pueston (21 K&
Nuevas (0)

Foro calificablo:No
Subir archivos No
Foro disponibie =i
ROLACA. NO amgnads
Fecha de imcio: 20200518

Ha smuntin

Fecha fin: 2020.06-28 23 50000

00.00 00

Hespondor

Cierre Foro Tematico Tipos de Negociacion Fchte X

Respuastas (0) KW
Nuevas (0)

Foro calificable NoO
Suber archivos No
Foro disponiblo: 56
RObocA Mo s
Fecha de iicio: 2020

¢Srvaciiing

0817 00 00 00 Fecha fin: 2020

EVIDENCIA 1. Foro tematico: "¢Como cerrar una venta?". Edtw x

Resplucatns (0 R
Nuevas (Z)

Foro calificable Si
Subwr archivos No
Foro disponitibe 51

° CURSO 2 - FOROS FICHA ID 2162909

TECNICAS EN VENTAS I FOrOs
(2162909)
P62330163 CO2162900
R73 C9123 Foro de dudas e inquietudes Editar

@
SENA

imparxdo por

Adminsstrador LMS | MIGUEL
FERNANDO HUERFANO
PADILLA

Herramientas
8 Anuncics
2 Participantes

Informacion

@ Contenido del curso
& Edicion de contenidos
Métricas de Encuesias
“ Foros

© Evidencias

E SCORM

B Sesidn en linea

& Evaluaciones

Respuestas (157 2|
Nuevas (0)

Foro calificable No
Suber archivos No
Foro disponible 51
Ribrica: No
Fecha de inicio. 20720-03-18 00 00 00

asgnhad

{3-31 235500

Fecha fin 20

Responder

Editar

EVIDENCIA 1. Foro tematico: “zCémo cerrar una venta?”,
Reaspuestas {12) & indwidaal

Nuevas (1)

Foro calificable 5!

Suber archivos:No

Foro disponible 51

Ribnca: Tigre MH

Fecha de inicio. 70151215 00 00 00 Fecha fin 2020-06-31 000000

Nuevo foro

X

X

Responder

EVIDENCIA 1. Foro de discusin Tipos de negociacion? o
Resy & Indmidual

Nuevas (0)

Foro calificable S

Suber archivos No

Enen diennanihla 5

X




CURSO 3 - FORO FICHA ID 2162910

ELPROCESODELA T OfoOs
VENTA (2162910)
P62330160 CO2162910
R73 C9123 Actividad de contextualizacién 2

. Nuevas (0)
SENA Foro calificable: S|

Subsr archevos No

Fore disponible N

RObOcE: Mo ssignady

Fechade inioo. 20181215 0000 00 Fecha fin. 202012

impatico po
Administrador LMS | MIGUEL

FERNANDO HUERFANO Actividad de contextualizacion 1

I

PADILLA Fasb.ioahes 00 &
Nuevas (0)

Herramientas Foro calificable: S|

@ Anuncios Subs archivos NG

R pPartcipantes Foro disponible No

= Rubnca: Mo asignada

= Informacién o } 7
Fecha de inicio. 2015 15 000000 Fecha fin 202

@ Contensdo del curso
@ Edicidn de contenidos
@ métncas de Encuestas

© Foros
Actividad de contextualizacion 4
© Evidencias RIER 2
1espusstas (0 Inct
B SCORM Nuevas (0)
® Sesion enlinea Foro caiificable: Si
Evaluaciones Subir archevos Ni
M| \Ankic Fora disponible: No

Editar

Edial

x

x

° CURSO 4 - FOROS FICHA ID 2162911

ELPROCESODELA  FForos
VENTA (2162911)
P62330160 CO2162911
R73C9123 Actividad de contextualizacion 2

Respuestas (0) & »
. Nuevas {0)
S E N A Foro calificable S
Subir archivos No
Foro disponible No
Rubrica” No asignad
Fecha de inicio. 2019121

00 Fecha finc 2020

T 130 DOr
mpanoo §

Administrador LMS AGENTE

SENALN AR Actividad 1 - Evidencia 1. Foro tematico
CESPEDES ROMEROD Resousstas (0) &
MIGUEL FERNANDO ot .
HUERFANO PADILLA Nuevas (0)
Foro calificable S|
Subir archivas No
Herramientas Foro disponible No
8 Anuncios Robrica: No asignada
& Participantes Fecha de inicio- 20181215 00.00 00 Fecha fin- 2020-12-31

= Informacion
@ Contenido del curso
@ Edicion de contenidos

B Métricas de Encuestas Actividad de contextualizacion 4
© Foros Respuesias (1) &

@ Evidencias Nuevas (0)

B SCORM Foro calificable S

Sishir arrhne No

Editar X

Responder

Editas X

Editar X




CURSO 5 - FORO FICHA ID 2162918

ELPROCESODELA PFoOros
VENTA (2162918)
P62330160 CO2162918
R73C9123 Actividad de contextualizacion 2

Respuastas (0) K mawid
. Nuevas {0)
S E NA Foro calificabie S|

Subir archivas No
Foro dispomible No
Rubrica. No & 1

Fecha de inicio: 20181215 00 00 00 Fecha fin- 2020-12-21 00 00

Impart 00 por
Administrador LMS | MIGUEL

FERNANDQ HUERFANO Actividad 1 - Evidencia 1. Foro tematico

PADILLA Rospuostss (0) & indrd
Nuevas (0)
Herramientas Foro califhcable: S)
8 Anuncios Subir archivos No
& Participantes Foro disponible No
- RoObrca. No ass
= Informacion
Fecha de inicio, 2019 12-1% D0 00 Fecha fin 2020-12.31 00

@ Contenido ded curso
@ Edicion de contenidos
@ Meétricas de Encuestas

@ Foros
Actividad de contextualizacion 4
@ eEwdencias ;
Respuestas (0) & indwidua
& SCORM Nuevas (0)
® Sesidn en linea Foro calificable
3 Evaluacones Subir archivos: N

N Wikis Foro disponibie No

Editar x

Editar X

Ednar x




° CURSO 1 - GRABACIONES EN LINEA FICHA ID 2162908

G '8 | X MuEL £ EHNANDO | AN @

ECNICAS EN VENTAS (2162506)

B T £ VWiray 2102000)
I~

>

VeRweEWww

b ENLACE DE INGRESO CONFERENCIA WEB UNIDAD 1 - 3/8/2020

Deutar descrpoan

AN B i1 @

Conferencia Web - Tema : Realizar actividades promocionales para el portafolio de
productos y servicios de acuerdo al escenario.

Buan dia estmads Apandlz. anewo 3 1 presents waconinea o lnk <9 la grabacon comespondients 2 § primen sesdn SHOGNCE. SO PUdo 29 kS comenanis que i
escuche por gue o0 osta 52 dan 10das s condonnes dol ciso. s ensaha ol manao vl plalsforma, 58 delumminan algunos Horanos pam 5esonss — that ¥ 50 ephan las
ochviades 45 IEENaaR CONBSPONANNSS A W undad de eshuta

PR 00N DOOgN COmAdovn /G nkckers DEABTI sy OUMBSaANF WUy WOV TNV ZRUWTIGWE DM F RNVPaR 200 aF JYOOM

fi © 1610

CURSO 2 - GRABACIONES EN LINEA FICHA ID 2162909

ﬁ 'B I[ T MIGUER FERNANDO HLERS AN @

Regresar

TECNICAS EN VENTAS (2162908)

CTVIDAUNDIAD

ACTIVIDALUNDAD

2=

TIWIDADVUNDAL

TNIGADUINDAN 4

¢ B 2 3

¥ ENLACE DE INGRESO CONFERENCIA WEB UNIDAD 1 - 3/8/2020

Ol descnpon

i © %10

Conferencia Web - Tema : Realizar actividades promocionales para el portafolio de
productos y servicios de acuerdo al escenario.

Buen dia eshimado Agrandiz, snee 3 1 prasanty sncontram ¢ bk o6 [ grabacién comespendisnte o b primea sestn snosdnga, sing pudo sselr #s comarinls que In
CRCUCh 2O QU0 0N 95l 56 450 todas s condionnas S Cutso, 50 02siia of Mo G0 1o plalafirmag . 56 Oelimingt S9uncs Nrancs pad Ses0nos - Chil y 9 epian |
BCAWIE00S (e aprndige COMESCOMTRNes & & (ndad de e4ludio Fuen 0l estnado Apend? a%a0 & 18 prasente encontiaea of Ink de |8 grataodn comespondents & 8
PemEra 38300 SACHNKCS, SN0 PO B8 85 CONPENIENS (U8 (8 S5CaChe DOE QUE &Y 251 36 dan IDdes as (ondnoses 88 Cursn, <6 ensefa & manap % A plalshma e
delEmnan 2iguncs horancs panm sesones - chal y se sspicen s aoivdades de aprendae comespondentss 3 '@ undsd da estudio

s i pooghe comvFied WAKGERTD mrdALaD4IpqureVIF diviem




° CURSO 3 — GRABACIONES EN LINEA FICHA ID 2162910
g ‘ MCUEL FEFANANDO R AND
f @A @
Ragresar ¢
BAAICENNELAVENAQERS ¥ ENLACE DE INGRESO CONFERENCIA WEB UNIDAD 1 - 3/8/2020
@ £ Proceeo De Ls Verts (2482611 Doty Gessapeidn)
B o
B WECRUALION DEL PROGRAM el @ 11 @
a RONGRAM
@ N ; ; ’ : ;
ACTVEADINOA Conferencia Web - Tema : Realizar actividades promocionales para el portafolio de
: e productos y servicios de acuerdo al escenario.
@ ACTVDADANDIAD ¢ Buzo Gz esimats Apenda. anews 3 W presante asconiiaia & ik de 18 grabacin ComEspORdEms & 13 PIITEN3 £ES0n STONMCE 300 Pd0 3553 86 COSNETIE v B
.;, N p FSCUCTA POV B B 6513 58 030 10035 las Condoones det 0rso, S8 ansefa & manep de B i, 5 osRmInan Signos hINoS o sesiones ~ Ol Y & asThom 86
: actedaoes de aprondane comespondsantes 8 W undad dé estudo
g o 1 tnt ttpsy/ fdvive google comydiies/w/ O folders! &S0 spba QU BaakNE WU TRU{ K VIdOHRu W HEWE DM me SN vee i) phlab 1 YOUM
B an ) Ingreso & |::|v-.,
I;);' KU Oy TS LSRRt
[ NEROTECA SENA G
B Y MNEE
E' IFTWARE PRERA E

CURSO 4 - GRABACIONES EN LINEA FICHA ID 2162911

1
Q E FYMIOUEL FEINANDO HEESF AN @

Regronar <
FLPROCESO Di: LAVENTA 2162831) A ENLACE DE INGRESO CONFERENCIA WEB UNIDAD 1 - 3/8/2020
El Privcass Dw L Vi A4 Copllar descrgoon
@ v
B 1 ORAACION L " ## © 0t O
e AMA
B TvOACES s . e : :
) ACTIVDADUNDAD 1 Conferencia Web - Tema : Realizar actividades promocionales para el portafolio de
: TN productos y servicios de acuerdo al escenario.
A WOANMINDAD Y
B ACtvoADUNDAD 4 Buan dis estmoado Aprondiz, Bndan i la jresants encumyars of kak de la gtabetda comespondnmie & la prmecs Soudn siscdaica AN0 pado sl es Comvwnome gue
@ ses N LINEA Reuche pOf que e sty 56 A Lodes s condOones del cursh se nrsefla af maneg de (s plaialnems. se Gebiemitan Algunes hieaios pan sesents ~ turl ¥ s6 eaphcan las
- actrdodes 02 aprendaap comuspondanios 8 la undad o esludo

Bt S s gongle comy/drive/ w/OMobd e/ DBAETIC A O UINBask NF WU pyW GV I TR N VIS RuWTIGWEIDMmIRN VPR s aF IYOGM

o L Fe =
B. (e g Jeveri( e
Wb Vnidad 2y 7 100X
BEUOTECASENA

O 1t @




° CURSO 5 — GRABACIONES EN LINEA FICHA ID 2162918

G ‘E l']“l-m.-A:Mun:ummunn @

Ragresar <
L PRUCESOBELAVENTA (2462010 * ENLACE DE INGRESO CONFERENCIA WEB UNIDAD 1 - 3/8/2020
& 5 P O b Ve 210254 Orilter QoscIpon
&
& 1 comad " L C ERE RN C)
-
& ACTIVOADEN I )
B ATTIIRALAMIBAL Conferencia Web - Tema : Realizar actividades promocionales para el portafolio de
: ACHIVOAGASGOAL productos y servicios de acuerdo al escenario.
i A VIDA MIOAD 4 Disen tie ol ApIendd aned & e prasarie snconliam ¢ M 00 5 grsRecsn Commpondasts & W DIMmeen $es0n 0000l MO0 DUSD 5501 M6 Converedls gue W
a £ SINNE SSCUCE POT QUi ST S531 S8 0N 1S RS CoNAONNESs Gul IS0 56 SIeAa &l Manon S0 B SAlicama 50 Sl ean ALAN0L NOIInoG DAnd SESIONS ~ LI Y 56 Capican s
: actvdndes 0o Sprandizage comaspondunios o ls undad de eshudo
: . . P W DEOUE I OOV D A0S DEA BN S UM ESabNF ¥/ Uy WOV THsiNn V0 R W T E JOM F FONVESIDA IR I OOM

e e 0
- 1O §
- 5 W

f QO 14 @




FASE DE CIERRE

CURSO 1 - CENTRO DE CALIFICACIONES FICHA ID 2162908

TECNICAS EN VENTAS (2162908) Regresar

Mostrar todas las celdas que contengan (AyD) v

Enanar comoo @ Usunos = Descaryar cobficaciones [ Mossiar 5Ci0 s columnan v (o seioctonscyy m Buscar:

@ ®

Semaforo  UTET Prueba de Conocimiento. Evaluacion  U1E2 Presentackén “Técnicas de ventas de productos de consumo

B 33053001 ADRIANA MADIA TRIANA nana tnara §hotmailcom B0 - A
100688000tcc  ALYSSON HAYES FLOREZ syssonkayes@hoimal com m
10051214511 AN MARLA RODRIGUEZ RIARD anamanarcdnguemancd Sgmatcom 10% A
1001300631 ANGRES EDUARDO MAYDRIGA SANTC endresmayo250420032 @ gmat com o
1042857415¢cc  ANGIE PATRIOA CASTRO ORTEGA Angr o 20@cutiook.com 5o A A
' .
£
‘ L}

CURSO 2 - CENTRO DE CALIFICACIONES FICHA ID 2162909

TECNICAS EN VENTAS (2162909) Regrasa

Mostras todas las celdas que contengan (Ay D) ¥

Emviar comeo 3 ussanos seecoonado Ll Rt Descargar clifcacones [ MOSIE 5000 S colums y oot seleconnaion Bl Smoronizacde de Ragr Bustarn

@ @

Semaforo  UTET Prucha de Comocimiento. Evaluacion  U1E2 Presentacin "Técnicas de ventas d2 productas de consumo n

1 Bt IR0 HERNAN BURGDS REYES Jaruburgost9@yzhoo com 0% A A .
[ JEFFERSON CALDERON DLITAMA hotmacom ﬂ
1 12B982415cc  JENNIFER OYAGA CHANEZ Jennioch@hatmsiicom o A b
| 520045 JENNY ESPERANZA SANCHEZ VALDERRAMA  jesv58@yashoo com m
B JENNY PRREDES CORTES yerey-12-mEhatmaiicon o A
-




CURSO 3 - CENTRO DE CALIFICACIONES FICHA ID 2162910

EL PROCESO DE LA VENTA (2162910)

Mostrar todas las celdas que contengan (AyD) v

FOREZz00 (e Raps

B | UserName Nombre Correo Semaforo  UTEt Foro temético ?Sedializacién de desamrollo dz nuevos productos?.

IWS7E2I0AC LEUY |AIANS DURLALES CERIZNU TEDaN00NZZEIEENSSgMaLICM

U1E2 Cusstionario TFundamentos portzfol

O 1oamtisec  SINTIA CATAUNA VELEZ RESTREPD aira$5598gmaiicom =% A A

O 1045250253 DENESON JIMENEZ CLETD jmenezdznison8Sgmal.com m

O 1043000538 ELIANA VASQUEZ MEDIN eivi38hotmat.oom 5% A )

O 1o59715%c  OSWALDO DWD GUETTE CWADRD osadandigEhoma.com B

'_ WRI737300-  WEIANA DETEVTA MENTN CALATAR e 00 R ek ram ™ A D
q ’
° CURSO 4 CENTRO DE CALIFICACIONES FICHA ID 2162911
EL PROCESO DE LA VENTA (2162911) Regresa

Mostrar todas las celdas que contengan {Ay D) v

Fvian (T 2 Ussnos seeconados Jecanyie calhcanotes [ NOATAE 50K les cokumngs y cellas csbvnionadies B Sinaranw a00n de Raps

18034746 LU FRANCISCO PADMLA BARCENAS LiotogratalR@hotmalom m
Ll 108741830 LUIS GABRIEL ASCUNTAR BRAVD gaboblitrawo@gmal.com " A
4TI LUZ EUGENIA GOMEZ LONDORD LWZEUGENWGEHOTMALLOM L3 A
BO150026¢¢ MANUEL FELFE RIVERDS RODRIGUEX matnetelpeddBgmat com 2% A
10053072370 MARCELA SUAREZ BARCENAS marcefansarezdSS Egmalleom m
Y b

Buscar,

Semaforo  U1E1 Foro tematico MSocializacion de desarrolic de mwevos productos?.  U1E2 Cuestionario undamens




° CURSO 5 CENTRO DE CALIFICACIONES FICHA ID 2162918

EL PROCESO DE LA VENTA (2162918)

=

Mostrar todas fas celdas que contengan (A y D) v

Enwiar comen 3 ususnos sekcnoeados | Porderaoones | Eou 3 s | Mostrar soio las columaas y celdas ssiecnonadas | Snaonzzodn de Raps Buscar,

(]

Comreo Semaforo  U1ET Foro tematico "Sodalizacién de desarrollo de nuevos productes?.  U1E2 Cuestionario Fundamento

O too117336%c  GASRIEA ALEIANDRA RODRIGUEZ RUC akndreazai9€hotmzilcom m A
B MAYRA S ENDRA GOMEZ GOVEZ mayregomezZ 14€gmailcom = A
O 1008600 GLORYCET DIAZ GUERRA glonycetdizz@omal.com 1% z
O s003303815cc  ANA JOSEPINTO GONZNEZ anzpiracds-01Shormat com m
O 10BB407  (VERIAN ANDRES PEREZ NETO KibtinpBgmatcom u A
1 1] =n v




CURSO 1 — ASIGNACION DE JUICIOS EVALUATIVOS ID 2162908

Reporte de Juicios de Evaluac

Fecha del Reporte: palll 1)
Ficha de Caracterizacion: 2182908
Cégigo: Foroe
Version: 1
‘Denomiraci: TECNICAS EX VENTAS
Estado de la Ficha de Caracterizacion: EN EJECUCION
Fecha nicio: 3072000
FechaFin: 308200
Modaiidad de Formation: VIRTUAL
Regional: 73 - REGICHAL TOLIMA
‘Centro d Formacion: 9123 - CENTRO AGROPECUARIO LA GRANIA
Tipo de Documento |Nimero de Documento | Nombre Apelidos Estado Competencia Resul
cC 1000347018 ROSHERI CADENS SAKCHEZ EN FORNACION 37439 - Negocar produckss 0 Serecios de acuerd con chielves estiggos |51
SERV
cC 1000347018 AOSHERI CADENA SANCHEZ EN FORNACION 37439 - Negouar produckos 0 Sencios ce atuasdo con cbiedvs eSYEBgoms 511',‘;::
CC 1000347018 ROSMERI CADENA SARCHEZ EN FORNACION 37438 - Negociar produckos 0 serecios de atuerda con obieivs esrZBgcs gﬁg
cC 1000347018 AOSMERI CADENA SARCHEZ EN FORNACION 37438 - Negociar prodicios 0 senecis de acuerda con obels ssTEEg0s f-;“l'r'
il 1000512330 VICTOR ALFONSO ALBARAACH SBAVEDRA EN FORNACION 37438 - Negoar producios 0 S2necis de acuerda con ohEis sTEEges ‘:Qo:
ERU
CURSO 2 — ASIGNACION DE JUICIOS EVALUATIVOS ID 2162909
Reporte de Juicios de Evaluac
Fecha del Reporte: 2500200
Ficha de Caracterizacion; 216290
Cogigo: Ti330163
Version: f
Denominacion: TECNICAS EN VENTAS
Estado de la Ficha de Caracterizacion: EN EJECUCION
Fecha Inicko; HONA00
Fecha Fin: a0
Modaidad de Formacion: VIRTUAL
Regional: 73 - REGIONAL TOLIMA
Centro de Formacice: 123 - CENTRO AGROPECUARID LA GRANJA
Tioo de Documento | Nimero de Documento |Nombre Apelidos Estado Competencia |Resu
| 1000214211 LEIDY VANESA CLAYA BUITRAGO EN FORMACION 37454 - Negociar peoductos 0 Senwios 02 acusrdo con oebvos esrakégeos (51164
SERV
i 1000219211 LEIDY VANESA CLAYA BUTRAGD EN FORMACION 37458 - Negociar praductos 0 sanwios 08 acuerdo con cbgtves estrakégices gt?t;‘
| 1000219211 LEIDY VANESA OLAYA BUTRAGO EN FORMACION 37459 - Negocsr productos 0 Senwios 0z acuerdo con obgetves esraiégios ;ﬁ;
m 1000219211 LEIDY VANESA CLAYA BUTRAGO EN FORMACION 37459 - Negucwr productos 0 senviios d2 aceerdo con cbytvos estrakégieos gffs:
C 1000084043 YULLAN DAYID 20TA GARCIA EN FORMACION 37455 - Negocier productos 0 senicios 02 acuerdo con coptvos estrakigros lq‘1\1:.\:




CURSO 3 — ASIGNACION DE JUICIOS EVALUATIVOS ID 2162910
Reporte de Juicios de Evaluac
Fecha def Reporte: H0R200
‘Ficha de Caracterizacion: 2462810
Cogigo: oot
Version: 1
Denombacion: £L PROCESO DE LA VENTA
Estado de la Ficha de Caracterizacion; EN EJECLICION
Facha inicio: WOT200
Fecha Fn: 08NN
Modaiidad de Formacion: VIRTUAL
Regions 73 - REGIONAL TOLMA
Centro de Formacié: 9123~ CENTRD AGROPECUARIO LA GRANIA
Tipo de Decumento Numero de Documento |Nombre Apelidos Estado Competanca {Resy
C 1000134500 LEIDY TATIANA MENDEZ AVEADARO ENFORMACION  [3411 - DESARROLLAR ESTRATEGAS DE PRONOCION DE VENTAS SEGUN 5008
PLAN ESTRATEGICO Y OBJETIVOS OE MERCADEO Y VENTAS DE LA CLIE
s
ce 1000134500 LEIDY TATIANA MENDEZ AVEADARD ENFORMACION 3411 - DESARADLLAR ESTRATEGIAS DE PRONGCIGN DE VENTAS SEGUN {5006
D4 ESTDATEACN ¥ AR IETIVING NF UFSPANEQ Y AFATAS OF LA DE
[ 1000134500 LEIDY TATIANA MENDEZ AVEXDANO EN FORMACION 3411 - DESARAOLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN {5008
i 44 EIRATEAYN OB IFTUNGS OF UEQCANEA VAEMTASE IS IuEe]
C 1000534500 LEIDY TATIANA MENDEZ AVESDARO ENFORMACION 3411 - DESARADLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN |50
PLAN ESIRATECO Y OB IFTIVAC OF UFSCANEN Y AFNTAS OF LA I0F B
[ 1001143776 JUAN CAMILO COLORADO PATIRO ENFORMACION 3411 - DESARRDLLAR ESTRATEGAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGUN {5006
PLAN ESTRATEGICO Y ORJETIVOS DE WERCADEQ Y VENTAS DE LA CLIEY
CURSO 4 — ASIGNACION DE JUICIOS EVALUATIVOS ID 2162911
Reporte de Juicios de Evaluac
Facha del Reporte: AN
Ficha de Caracterizacion; 2162011
Cogige: om0
Version: |
Dencmingcen: EL PROCESD DE LA VEXTA
Estado de la Ficha de Caracterizacion:  ENEJECLCIN
Facha Inicio: Junzmo
Facha Fin: 00
Medalkdad de Formacion: WRTUAL
Reglonal 71 - REGIONAL TOLIMA
Centro de Formacion: 9173 - GENTRO AGROPECUARID LA GRANIA
Tipo d Documento | Némero de Docmento |Nombre Aelios |Estado Cempstenzis |Resu
e 001587 VINARA MARCELA RAMIREZ VELO ENFORMACKN 1411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS UE PROMOCKON OE VENTAS SEGLN [500%:
PLAN ESTRATEGCO Y OBJETIVOS DE MERCADED ¥ VENTAS D LA CUR
LA M
o 000515487 VINARA MARCELA RAMIREZ NELD ENFORMACION {3411 - CESARROLLAR ESTRATEGIAS € PROMOCION DE VENTAS SEGIN [500%¢
RAKESTRATECICO Y QR IFTRNS OE MERCANED Y NEMTASDE LA I0E D
cC 1000515487 VINARA MARCELA RAMIREZ NELD EN FORMACKN W11 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCIIN DE VENTAS SEGIN (5008
PR ESTRATECICO Y CRIFTMOS NF UFRCANEN Y WENTASDE (4 I0IFF]
e 0515487 VINARA MARCELA RAMIREZ ELD ENFORMACKON  |3411 - DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS SEGIN  [30%
PLAY FSIBATERCN Y OB WIS O MERCANENY VEVTASTE 10 IRy
o 1000290180 NARIA JOSE ORTC ANEZCUTTA ENFORMACKN 341! - DESARROLLAR ESTRATEGIAS O PROMOCION D VENTAS SEGLN  [500%
PLAR ESTRATEGICO Y OBUETIVOS DE MERCADEQ Y VENTAS D LA cLer




CURSO 5 — ASIGNACION DE JUICIOS EVALUATIVOS ID 2162918

Reporte de Juicios de Evaluac

Fecha de Reporte 25082020

Ficha ce Caractenzacion: 2182016

‘Coggo S0

Version: 1

Dereminscen’ FL PROCESO DE LA VENTA

Estado de la Ficha de Canacterizacion: N E/ECUCION

Focha Inio: 31220

‘Facha Fin: B0

‘Madaiidad de Formacion: VRTUAL

Reglonal: 13 - REGIONAL TOLINA

Cestro de Formacicn: 9123 - CENTRO AGROPECUARI) LA GRANJA

Tipo de Docamento | Numero de Documento |Nombre hpetides Estado Competenca Resu

T 1000360158 DUV ESNEYDER QUNTERD GUATAWA ENFORMACION  [1411 - DESARROLLAR ESTRATEGAS OE PAOVOCKN DE VENTAS SEGIN  [5006C
PLAN ESTRATEGICD ¥ OBJETIVOS DE MERCADED ¥ VENTAS DE LA cLer

0 1000380168 DUVAN ESNEYDER CUNTERO GUATAMA EN FORMACION ;Tozwmw ESTRATEGIS D PROVOGION DF VENTAS SEaN [£006¢

T T DOTR ESETCER CORTERD GURTAR ENFORMACON 41 ESAROLLARESTRATEGAS O PROWICON O VENAS SEGIY DK

T o[PS SRR GG ENFORCION 3411~ OESURROLLARESTRATEGAS 0 PROMOCONDE VENTAS SB[

m 1000416433 KEVIN BETANCUR LOFEZ RETIRO VOLUNTARID [3411 -aewmwssrwlfmommm'os VENTAS SECN %

L[ PLAN ESTRATEGICO ¥ OBJETIVOS DE MERCADEQ Y VENTASDELA  |CLE?

*k



Windows10
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FICHAS PROGRAMADAS

& MIGUEL FERNANDO HUERFANO © Ayuda y soporte Bl Bandefa de lareas = LMS SENA & Cambiar Clave Salir

Consultar Fichas Instructor

E’:S uiENle rEpone muestra el 181300 o2 1335 Nichas asignadas al inSructorn que s& encueniran én £58ado Créada, En Ejecucion y Terminadas por Fecha Haga cic &n & botdn Generar Repone para Cescanano, recuérte 1ener Insialado en & computasor
] ;

Detalle Instructor

Tipo de identificacin cc

Documento de ldentificacion 23381138

Nombre MIDUEL FERNANDO

Primer Apeilico HUERFANO

Segunco Apelido. PADILLA

Correo Elecironico mihuerfano@nusens.eda.co

Centro CENTRO AOROPECUARIO LA GRANJA

Listado de Fichas Asignadas al Instructor

1310084 GESTION DE MERCADCS Terminada por fecha 24102016 24402018 50

1658026 GESTION DE MERCADOS Terminada por fecha 0042018 300L2020 50

1665027 GESTION DE MERCADCS Tesrminads por fecha 000472018 30042020 50

1965934 DISTRIBUCION FISICA INTERNACIONAL En Epcucion 270082019 2708021 50

1565184 GESTION DE MERCADOS Terminada por fecha 07112017 071172013 50

1565191 GESTION DE MERCADOS Terminada por fecha 07412017  D7MI2019 S0

1565188 GESTION DE MERCADOS Terminada por fecha 07112017 or12019 50

2010622 GESTION DE TALENTO HUMANO POR COMPETENCIAS - METODOLOGIA Terminada por fecha 22102019 21062020 50

2162908 TECNICAS EN VENTAS En Epecucion 3072020 3108020 80

2162909 TECNICAS EN VENTAS En Ejecucion 31072020 31082020 80
2162918 EL PROCESO DE LA VENTA En Ejecucion 31/07/2020 31/082020 80 Vigente 80
2162910 EL PROCESC DE LA VENTA En Ejecucion 31/07/2020 31/08/2020 80 Vigente 80
2162511 EL PROCESO DE LA VENTA En Ejecucion 310772020 31082020 #0 Vigente 80
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DIAGRAMA DE PROGRAMACION

& MIGUEL FERNANDO HUERFANO

Vista dai Horano  Mansual

- Tiempo Desponible
B Evento Asignade
Bl Evento Seeccionade

© Ayuda y soporte
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TIEMPO ACT. APOYO A LA FORMACION

INSTRUCTOR: MIGUEL FERNANDO HUERFANO PADILLA

CENTRO DE
FORMACION: CENTRO AGROPECUARIO LA GRANJA

FECHA INICIAL: 01/08/2020 00:00:00
FECHA FINAL:  31/08/2020 23:59:59

ACTIVIDADES ACADEMICAS

FICHA 2162910 - EL PROCESO DE LA VENTA
DE APRENDIZAJE:

DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN PLAN ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y
VENTAS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

APLICAR TERMINOS DE NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, SEGUN POLITICAS, OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS
ESTABLECIDAS POR LA ORGANIZACION.

REALIZAR ACTIVACIONES PARA CATEGORIAS Y MARCAS EN LOS DIFERENTES ESCENARIOS DE ACUERDO CON SEGMENTOS DE
MERCADOS.

REALIZAR ACTIVIDADES PROMOCIONALES PARA EL PORTAFOLIO DE PRODUCTOS Y SERVICIOS DE ACUERDO AL ESCENARIO.

REALIZAR ACTIVIDADES PROMOCIONALES PARA EL PORTAFOLIO DE PRODUCTOS Y SERVICIOS DE ACUERDO CON LOS
SEGMENTOS DE MERCADOS.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 42,00

FICHA 2162909 - TECNICAS EN VENTAS
DE APRENDIZAJE:

Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos
estratégicos

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

23/08/20 11:34 AM Page 1 of 4



DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.
DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN LA NEGOCIACION CON LOS CLIENTES.

EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN CUENTA, LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLITICAS DE LA

REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
PRODUCTO O SERVICIO EN UN MERCADO ESPECIFICO.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 42,00

FICHA 2162908 - TECNICAS EN VENTAS
DE APRENDIZAJE:

Negociar productos o servicios de acuerdo con objetivos
estratégicos

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DEFINIR LAS TECNICAS DE VENTAS EN LA NEGOCIACION, DE ACUERDO A LOS PERFILES DE LOS CLIENTES.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

DESARROLLAR PLAN DE CIERRE DE VENTAS PARA APLICARLOS EN LA NEGOCIACION CON LOS CLIENTES.

EVALUAR EL PROCESO DE NEGOCIACION, TENIENDO EN CUENTA, LAS CONDICIONES DEL MERCADO Y POLITICAS DE LA

REALIZAR EL PROCESO DE LA VENTA DE PRODUCTOS Y SERVICIOS SIGUIENDO PROCEDIMIENTOS PARA NEGOCIAR UN
PRODUCTO O SERVICIO EN UN MERCADO ESPECIFICO.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 42,00

FICHA 2162911 - EL PROCESO DE LA VENTA
DE APRENDIZAJE:

DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  SEGUN PLAN ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y
VENTAS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

APLICAR TERMINOS DE NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, SEGUN POLITICAS, OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS
ESTABLECIDAS POR LA ORGANIZACION.
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REALIZAR ACTIVACIONES PARA CATEGORIAS Y MARCAS EN LOS DIFERENTES ESCENARIOS DE ACUERDO CON SEGMENTOS DE
MERCADOS.

REALIZAR ACTIVIDADES PROMOCIONALES PARA EL PORTAFOLIO DE PRODUCTOS Y SERVICIOS DE ACUERDO AL ESCENARIO.

REALIZAR ACTIVIDADES PROMOCIONALES PARA EL PORTAFOLIO DE PRODUCTOS Y SERVICIOS DE ACUERDO CON LOS
SEGMENTOS DE MERCADOS.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 42,00

FICHA 2162918 - EL PROCESO DE LA VENTA
DE APRENDIZAJE:

DESARROLLAR ESTRATEGIAS DE PROMOCION DE VENTAS
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  SEGUN PLAN ESTRATEGICO Y OBJETIVOS DE MERCADEO Y
VENTAS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

APLICAR TERMINOS DE NEGOCIACION CON LOS PROVEEDORES Y CLIENTES, SEGUN POLITICAS, OBJETIVOS Y ESTRATEGIAS
ESTABLECIDAS POR LA ORGANIZACION.

REALIZAR ACTIVACIONES PARA CATEGORIAS Y MARCAS EN LOS DIFERENTES ESCENARIOS DE ACUERDO CON SEGMENTOS DE
MERCADOS.

REALIZAR ACTIVIDADES PROMOCIONALES PARA EL PORTAFOLIO DE PRODUCTOS Y SERVICIOS DE ACUERDO AL ESCENARIO.

REALIZAR ACTIVIDADES PROMOCIONALES PARA EL PORTAFOLIO DE PRODUCTOS Y SERVICIOS DE ACUERDO CON LOS
SEGMENTOS DE MERCADOS.

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 42,00

TOTAL HORAS ACTIVIDADES ACADEMICAS: 210,00

pe -

EVENTOS DE DIVULCGACION TECNOLOGICA-EDT S
FICHA FECHA INICIO FECHA FINAL EVENTO HORAS

TOTAL TIEMPO EDT's: 0,00

ACTIVIDADES ADICIONALES
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FECHA INICIAL FECHA FINAL ACTIVIDAD HORAS

TOTAL ACTIVIDADES ADICIONALES: 0,00

INSTRUCTOR: MIGUEL FERNANDO HUERFANO PADILLA

CENTRO DE
FORMACION: CENTRO AGROPECUARIO LA GRANJA -
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