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Seliis.

+57 300 4150875 s
Profe que mis productos son naturales, que no tienen conservantes,
Que los hago yo misma.

57 300 4463603
Compromiso
1. Lee, y analizar Iz informacion de Ia cartilla

.Pasos de cémo vender los productos

2. Pasos para vender nuestros productos. st tarea hay que escribir enseguida
ia informacién...

excelente alexi

LO PRIMERO MI BUENA PRESENTACION MI AMABILIDAD LA CONFIANZA Y
SEGURIDAD CON LA Q OFRESCO Mi PRODUCTO LA CALIDAD DE MI
PRODUCTO
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1. Didlogo con mi amigui acerca de mi producto..Con toda honestidad
2. Le ofrezco una degustacién con frutas(S Ia tengo 2 mano)

3. Le doy precios
4, Forma de pago
5. Venta reaizaca s
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Buenos dias Sandra mojica

Presente

Buenos dias
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Didlogo con mi amigui acerca de mi producto..Con toda honestidad

Le ofrezco una degustacién con frutas(Si la tengo a manc)
Le doy precios

4, Forma de pago ﬂ
5. Venta reaiizada

3

& QY

Buenos dias

+57 300 6000317 <A ojica
Lo que yo hago para promocionar un producto es dar una pequefia
degustacion a mis vecinos y conocidos cercanos, también a los miembros de mi
familia y les explico que son naturales que insumos utilizo en Ia elaboracién y
por ttimo les digo que son consumible por todos, desde nifios asta adultos
porque son preparados con higiene y seguridad

+57 301 6424335 a Movila
Buenos dias sefior Disculpe no hay intemet o dénde
para otro barrio

yo me dusle venir

Buenos dias Ana que productos fabricas
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/€N0S 13S COMO ESTaN T002S Un TINTO Para conpartr

quiero felicitarias porque estan aplicando lo que ahora lo estoy ensefiando eso
me lo demastraron con el trabajo que realizaron

gracias rosa por ese tinto lo necesitamos
+57 305 3306569

BONITO

un dia de estos lo tomaremos presensial sefio
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SINOPSIS de Ia clase
Aplicar la creatividad en Marketis
Creatividad Es 13 herramients qué le da valor a I3 marca..
C6mo entrenar tus ideas creativas
1. Campaiias de coma hacer liegar tu producto.
2. Inventar nuzvos producios.
3. Observar 'zs necesidadss que tiene & consumidor
4. Conocer los diferertes tipos ce consumidores.
5. Trabajar de la mano con &l consumidor final
As’ &5 que nos volvemos inventores.
Es necesario patentar los productos.
1. Creatividad innata (nace contigo)
2. Activar nuestra creatividad con 12 curiosidad parz mejorar procesos &
nventar nuevos productos
Tic's para fomentar la creatividad
L. Ejercitar nuestro cerebro &5 pensar
2. Organizar nuestros espacios
Espacio limpios y ordenados nos ayuda evocar pensamientos, tode fluye,as ...
Leer mas

Excelente €963

57 300 4463603 ~Ale
COMPROMISO

1. Como fomenta usted () ¢ su creatividad() | enlos procesos y en la
comercializacién de sus productos?

o fomento |a Creatividad en los procesos y en 3 comercializacion de los

productos..

1. Consulto & indagé constantemente & través del uso de |as TICS cuzlquier
duda gue tenga del proceso en Iz elzboracién del producto,

2. Siempre estoy ensayando 12 Sla0rECIAN del PrOTUCES € CONSUMG &n &
hogar..Mi familia son mis primeros criticos.

3. Intercambio recetas, con mis compafieras de EMPROLAC { Siempre nos
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2. Organizar nuestros espacios

Espacio limpios y ordenados nos ayuda evocar pensamientos, tode fluye as .

Leer més

Excelente 965

+57 300 4463603 ~Al=:
COMPROMISO

1. Como fomenta usted @) ¢ su creatividad ) | en los procesos y en la
comercializacién de sus productos?

Yo fomento la Creatividad en los procesos v en 12 comercializacién de los
productos..

1. Consulto & indagé constantemente a través del uso de Ias TICS euslquier
Guda que tenga del proceso en [ elaboracion del producto.

2, Siempre estoy ensayando la elaboracién de! producio y el consuma en &
hogar...Mi familia son mis primeros criticos.

3. Intercambio recetas, con mis compafieras de EMPROLAC { Siempre nos
estamos ayudando, o apoyéndose la una 2 la otra).

4, Informo 3 mis vecinos y familiares si tengo productos para Ia vents a través
del didlogo directo, © WhatsApp...

5. Degustacion a mis amigui del producto.

6. E110go es que son de trabajo artesanal y totaimente natural..

7. Variedad de tamaiio y sabores que se gjustan al bolsillo del consumidor
porque su. Leer mas

Que productos vende

+57 300 4463603 ~Als
Yogurth natura

Pertenezco al grupo de EMPROLAC

Eres muy infeligente
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Términos para realizar un buen plan de ventas:
Es el conjunto de actividades Gestinadas acercar 3 los clientes 3
Hilda Ortiz producto, permitiéndoles satisfacer plenamente sus necesicades y expectativas

como consumidores.
Qué se debe tener en cuenta para hacer el mercadeo’

1 Igentificar claramente y necesidades del consumidor.

2.Tipo de clientes es..para venderie nuestros productos.( Estas dos se toma en

Ficha 2143629 é 3
o acale)
= 3. Disefiar ! producto teniendo en cuenta las dos anteriores.( Tipo de
productos)
Ficha 2143629 4.precio del producto (establezco precio de venta, teniendo en cuenta el costo
+57 300 4463603 de produccién).

5. Competencia

6. Lugar donde los clientes pueden acceder nuestro producto ( tienda centro
comercial)

7. Publicidad.

8. Derecho al reclamo.

9. Cana... Leer més
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© Este mensgje fue eliminado.

Sipnosis de la dlase.
‘Términos para realizar un buen plan de ventas:
‘Mercadeo Es el conjunto de actividades destinadas acercar 3 los clientes al

HTam

como consumidores.

1. Identificar claramente y necesidades del consumidor.
2.Tipo de dli

Estas dos se toma en

rrigrcoles acate)

3. Disefiar el ig anteriores.( Tipo de

productos)
4.precio del producto (establezco precio de vents, teniendo en cuenta el costo
i6n)
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