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PROCESO GESTIÓN DEL TALENTO HUMANO  

FORMATO INFORME MENSUAL EJECUCIÓN CONTRACTUAL 

Barranquilla, diciembre 23 de 2025
  

Señor (a) 
LINDA EVELIN PICHÓN RONCALLO 
SUPERVISOR(A) CONTRATO No. 7322733 
Coordinador(a) Académico de Comercialización y Ventas 
Centro de Comercio y Servicios 
Barranquilla 

Asunto: Informe mensual de ejecución 
contractual diciembre del año 2025 

Referencia: No.7322733 del año 2025 

 

Natan José Nader Barbosa, identificado con la cédula de ciudadanía No. 72.163.462 de 

Barranquilla, en mi calidad de Contratista del SENA, en el Centro de Comercio y Servicios, 

en cumplimiento del Contrato de Prestación de Servicios de la referencia, a continuación, 

presento el Informe de actividades realizadas en el mes objeto de cobro.  

Valor y forma de Pago: El valor total del presente contrato es máximo de CUARENTA Y SEIS 
MILLONES TRECIENTOS UN MIL Y SETECIENTOS CUARENTA Y CINCO PESOS M/CTE 
($46´301.745) incluido IVA de conformidad con el régimen tributario a que pertenezca el 
contratista. Esta suma será pagada por el SENA al contratista de la siguiente manera: a) un 
(1) pago correspondiente a días del mes de febrero de 2025 por valor de TRES MILLONES 
DOSCIENTOS DIECINUEVE MIL SEISCIENTOS CINCUENTA Y OCHO PESOS M/CTE 
($3´219.658), b) Cuatro (4) pagos iguales por valor de CUATRO MILLONES QUINIENTOS 
NOVENTA Y NUEVE MIL QUINIENTOS ONCE PESOS M/CTE ($4´599.511) respectivamente 
comprendidos de marzo a junio de 2025. c) Un (1) pago correspondiente a días del mes de 
julio de 2025 por valor de DOS MILLONES SETECIENTOS CINCUENTA Y NUEVE MIL 
SETECIENTOS SIETE PESOS M/CTE ($2´759.707). e) Cuatro (4) pagos iguales por valor de 
CUATRO MILLONES QUINIENTOS NOVENTA Y NUEVE MIL QUINIENTOS ONCE PESOS M/CTE 
($4´599.511) respectivamente comprendidos de agosto a noviembre de 2025. f) Un (1) pago 
correspondiente a días del mes de diciembre de 2025 por valor de TRES MILLONES 
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QUINIENTOS VEINTISÉIS MIL DOSCIENTOS NOVENTA Y DOS PESOS M/CTE ($3´526.292).  Los 
honorarios serán pagados por el SENA al contratista de acuerdo con el cronograma definido 
por la Dirección Administrativa y Financiera de la Dirección General en la cuenta de Ahorros 
No. 773-768514-71 de BANCOLOMBIA, cuyo titular es el (la) contratista. 
 

Plazo: Será desde el día diez (10) de febrero hasta el veintitrés (23) de diciembre de 2025, 
sin exceder la presente vigencia presupuestal y empezará a contarse a partir del 
cumplimiento de los requisitos de perfeccionamiento y ejecución indicados en este 
contrato. 
 

OBJETO: 

Instructor: Prestar Servicios Personales Carácter Temporal Para La Formación 

Profesional Integral, En FORMACION REGULAR TITULADA Y 

COMPLEMENTARIA para el Programa Formación GESTIÓN DE MERCADOS 

 

Obligaciones Específicas:  

 
No Obligaciones Acciones realizadas Evidencias 

1 Desarrollar actividades de 
formación profesional en los 
programas definidos por el 
centro. 

Formación presencial y 
sesiones remotas con 
las ficha TGO GM-
3146130, TGO GM-
3065310. 

 
2 Entregar al equipo de Sofía 

plus, la información 
requerida para la asignación 
de rol y disponibilidad en el 
aplicativo 

Actualización de datos 
para el desempeño de 
rol de instructor. 

 
3 Hacer la evaluación 

correspondiente a los cursos 
asignados 

  

4  Garantizar que se realicen los 
juicios evaluativos de las 
competencias y fichas 
asignadas (Tituladas y 
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complementarias), dentro de 
los 8 días siguientes a la 
terminación de las 
competencias a cargo que 
demuestre el resultado de 
aprendizaje alcanzado por el 
aprendiz. 

5 En virtud del principio de 
coordinación, se podrán fijar 
reuniones, capacitaciones e 
inducciones a las que deberá 
asistir el contratista, en aras 
de lograr un adecuado 
cumplimiento de los 
objetivos y la calidad de la 
formación. 

  

6 Aplicar los recursos 
didácticos establecidos en el 
desarrollo curricular del 
programa de formación. 

  

7 Coadyuvar en las acciones de 
Retención de las fichas de 
formación que le han sido 
asignadas a fin de cumplir 
con las metas de retención. 

  

8 Implementar los procesos de 
gestión documental 
adoptados por la entidad. 

  

9 Apoyar en las demás 
asignadas por el supervisor 
que permitan el adecuado 
seguimiento de la etapa 
lectiva y/o productiva. 

  

10 En virtud del principio de 
coordinación entre las 
partes, se deberá dar 
cumplimiento a la 
programación de las fichas 
de formación que le sean 
asignadas en cada periodo, 
bien sea en formación 
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titulada o complementaria 
en las modalidades 
presencial y virtual. 

11 Aplicar los formatos 
dispuestos en la plataforma 
compromiso en el marco del 
Sistema de Gestión 
integrado de la entidad. 
ENTREGABLES: En cada 
cuenta de cobro, el 
contratista deberá remitir las 
evidencias que den cuenta 
del cumplimiento de sus 
obligaciones contractuales: 
1) Informe detallado del 
cumplimiento de las 
obligaciones contractuales, 
conforme a lo establecido en 
el contrato de prestación de 
servicios. (Anexar Registros 
fotográficos y estado de las 
fichas atendidas. 2) Reporte 
de la evaluación de las fichas 
asignadas según los 
resultados de aprendizaje 
alcanzados. 3) Soporte de 
horas programadas en otras 
actividades en la plataforma 
de Sofia Plus. 4) Reporte de 
novedades por ficha de 
manera oportuna. Lo 
anterior, sin perjuicio de los 
demás requerimientos 
institucionales para el 
proceso de cobro de los 
honorarios a lugar 

  

 

A continuación, relaciono los desplazamientos que realicé previo a la presentación de este 

informe. Una vez finalizado cada desplazamiento presenté al ordenador del gasto el informe 
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en el Formato Informe Legalización Desplazamiento Contratista GTH-F-087, en el que se 

describieron las actividades desarrolladas y los resultados de cada desplazamiento. Cada 

informe cuenta con el visto bueno del Supervisor.  

Se lista a continuación el soporte de la legalización de los desplazamientos realizados, los 

cuales forman parte integral del presente informe de ejecución contractual.   

ITEM No DE LA ORDEN 
DE VIAJE 

LUGAR DE 
DESPLAZAMIENTO 

FECHA DE 
DESPLAZAMIENTO 

INICIAL 

FECHA DE 
DESPLAZAMIENTO 

FINAL 

1.  XX XX  XX  XX 

2.  XX  XX XX XX 

Nota 1: Por cada desplazamiento que haya realizado el contratista, adjuntará el respectivo 

informe que la soporte. En caso de haber realizado el desplazamiento en fecha posterior a 

la presentación del informe de ejecución contractual, deberá reportarlo en el siguiente 

informe de ejecución contractual. 

 

Para el trámite de la cuenta me permito adjuntar: Documentos electrónicos enunciados 

como evidencias del cumplimiento de las obligaciones contractuales y los desplazamientos 

realizados y el No 81330270 de la planilla, operador ENLACE y noviembre de 2025. (Decreto 

Ley 2106 de 2019 – “Decreto Ley Anti trámites”) 

Evidencias en (xx) folios 

Cordialmente,  

 

Firma 

Natan José Nader Barbosa 

Contratista 

C.C. No. 72.163.462 
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Recibí a satisfacción: 

 

Firma 

Linda Evelin Pichón Roncallo 

Supervisor(a) Contrato 216456 de 2021   

C.C. No. 32.700.367 

Coordinador(a) Académica de Comercialización y Ventas 

 

 



TIEMPO ACT. APOYO A LA FORMACION

INSTRUCTOR: NATAN JOSE NADER BARBOSA

CENTRO DE
FORMACIÓN: CENTRO DE COMERCIO Y SERVICIOS

01/12/2025 00:00:00FECHA INICIAL:

FECHA FINAL: 31/12/2025 23:59:59

ACTIVIDADES ACADÉMICAS

3065310 - GESTIÓN DE MERCADOSFICHA
DE APRENDIZAJE:

ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS
SEGÚN LOS CRITERIOS DE EVALUACIÓN ESTABLECIDOS
POR LA ORGANIZACIÓN

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

COMPRENDER TEXTOS EN INGLÉS EN FORMA ESCRITA Y
AUDITIVA

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCIÓN A PARTIR
DEL MERCADO, IDIOSINCRASIA, CULTURA Y NECESIDAD DE
LOS CLIENTES.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

APLICAR POLÍTICAS Y ESTRATEGIAS DE DISTRIBUCIÓN TENIENDO EN CUENTA LA ESTRUCTURACIÓN DEL MERCADO.

ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCIÓN Y VENTA APLICANDO TÉCNICAS DE EVALUACIÓN DE ACUERDO CON EL MERCADO META.

ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCIÓN DE ACUERDO CON LA NATURALEZA DEL PRODUCTO Y  EL SEGMENTO DE MERCADO.

IDENTIFICAR EL COMPORTAMIENTO DE LAS VARIABLES Y ESTÁNDARES DE GESTIÓN DE LOS CANALES TENIENDO EN CUENTA
LAS METAS DE VENTAS DE LA EMPRESA.

OPTIMIZAR LA RED GEOGRÁFICA Y TECNOLÓGICA DE DISTRIBUIDORES, SEGÚN EL TAMAÑO DEL MERCADO Y LAS NECESIDADES
DEL CLIENTE.
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DIRIGIR EL TALENTO HUMANO SEGÚN NECESIDADES DE LA
ORGANIZACIÓN.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

DISEÑAR EL PROYECTO DE LA INVESTIGACIÓN DE
MERCADOS DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y METAS
DE LA INVESTIGACIÓN.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS
QUE SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS
DE LOS CLIENTES Y CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE
FACTIBILIDAD Y EL MERCADO DEFINIDO.

DESARROLLAR EL NOMBRE Y LA MARCA DEL PRODUCTO O SERVICIO TENIENDO EN CUENTA SUS CARACTERÍSTICAS Y LOS
RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN.

ESTABLECER PARÁMETROS PARA EL DISEÑO DEL EMPAQUE Y ENVASES  DEL PRODUCTO O SERVICIO  DE ACUERDO CON LAS
CARACTERÍSTICAS DEL MISMO.

Ejercer derechos fundamentales del trabajo en el marco de la
constitución política y los convenios internacionales.• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA
SEGÚN ESTRATEGIAS DE EXHIBICIÓN.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO
SEGÚN RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE
MERCADOS DE ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE
INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y LOS OBJETIVOS DE

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACIÓN DEL
PRODUCTO O SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO
CON LA RENTABILIDAD Y ESTRATEGIAS DE MERCADEO.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:
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MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON
LA ACTIVIDAD DE MERCADEO.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGÚN
CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA
EMPRESA.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PRODUCIR TEXTOS EN INGLÉS EN FORMA ESCRITA Y ORAL
• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PROMOVER LA INTERACCIÓN IDÓNEA CONSIGO MISMO,
CON LOS DEMÁS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 24,00

3146130 - GESTIÓN DE MERCADOSFICHA
DE APRENDIZAJE:
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ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS
SEGÚN LOS CRITERIOS DE EVALUACIÓN ESTABLECIDOS
POR LA ORGANIZACIÓN

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

COMPRENDER TEXTOS EN INGLÉS EN FORMA ESCRITA Y
AUDITIVA

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCIÓN A PARTIR
DEL MERCADO, IDIOSINCRASIA, CULTURA Y NECESIDAD DE
LOS CLIENTES.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

APLICAR POLÍTICAS Y ESTRATEGIAS DE DISTRIBUCIÓN TENIENDO EN CUENTA LA ESTRUCTURACIÓN DEL MERCADO.

ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCIÓN Y VENTA APLICANDO TÉCNICAS DE EVALUACIÓN DE ACUERDO CON EL MERCADO META.

ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCIÓN DE ACUERDO CON LA NATURALEZA DEL PRODUCTO Y  EL SEGMENTO DE MERCADO.

IDENTIFICAR EL COMPORTAMIENTO DE LAS VARIABLES Y ESTÁNDARES DE GESTIÓN DE LOS CANALES TENIENDO EN CUENTA
LAS METAS DE VENTAS DE LA EMPRESA.

OPTIMIZAR LA RED GEOGRÁFICA Y TECNOLÓGICA DE DISTRIBUIDORES, SEGÚN EL TAMAÑO DEL MERCADO Y LAS NECESIDADES
DEL CLIENTE.

DIRIGIR EL TALENTO HUMANO SEGÚN NECESIDADES DE LA
ORGANIZACIÓN.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

DISEÑAR EL PROYECTO DE LA INVESTIGACIÓN DE
MERCADOS DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y METAS
DE LA INVESTIGACIÓN.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS
QUE SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS
DE LOS CLIENTES Y CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE
FACTIBILIDAD Y EL MERCADO DEFINIDO.

DESARROLLAR EL NOMBRE Y LA MARCA DEL PRODUCTO O SERVICIO TENIENDO EN CUENTA SUS CARACTERÍSTICAS Y LOS
RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN.

ESTABLECER PARÁMETROS PARA EL DISEÑO DEL EMPAQUE Y ENVASES  DEL PRODUCTO O SERVICIO  DE ACUERDO CON LAS
CARACTERÍSTICAS DEL MISMO.
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Ejercer derechos fundamentales del trabajo en el marco de la
constitución política y los convenios internacionales.• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA
SEGÚN ESTRATEGIAS DE EXHIBICIÓN.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO
SEGÚN RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE
MERCADOS DE ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE
INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y LOS OBJETIVOS DE

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACIÓN DEL
PRODUCTO O SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO
CON LA RENTABILIDAD Y ESTRATEGIAS DE MERCADEO.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON
LA ACTIVIDAD DE MERCADEO.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGÚN
CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA
EMPRESA.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PRODUCIR TEXTOS EN INGLÉS EN FORMA ESCRITA Y ORAL
• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:
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PROMOVER LA INTERACCIÓN IDÓNEA CONSIGO MISMO,
CON LOS DEMÁS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 24,00

EVENTOS DE DIVULGACIÓN TECNOLÓGICA - EDT´s

EVENTO HORASFICHA FECHA INICIO FECHA FINAL

TOTAL TIEMPO EDT´s: 0,00

ACTIVIDADES ADICIONALES

ACTIVIDAD HORASFECHA INICIAL FECHA FINAL
OTROS 48,0001/12/2025 01/12/2025

OTROS 32,0001/12/2025 01/12/2025

80,00TOTAL ACTIVIDADES ADICIONALES:

INSTRUCTOR: NATAN JOSE NADER BARBOSA

CENTRO DE
FORMACIÓN: CENTRO DE COMERCIO Y SERVICIOS

TOTAL HORAS ACTIVIDADES ACADÉMICAS: 48,00

Page 6 of 65/12/25 12:19



Tipo de Documento Número de Documento Nombre Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluación Fecha y Hora del Juicio Evaluativo

TI 1041694473 JOSUE JASSIR BALVIN OSPINO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

TI 1041694787 MARIA CAMILA MEDINA ROCCO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

TI 1041694868 JEILYN PAOLA GUERRERO CASTIBLANCO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

CC 1042249870 ALEX DAVID AHUMADA CASTRO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

CC 1042251755 ANDRIS MICHEL CORDOBA PEREZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

CC 1042251876 MELISA GARCIA DORIA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

TI 1042255129 SHARON SOFIA RAMOS YANEZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

TI 1042853570 CRISTIAN JOSE SILVERA TRUYOL EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

TI 1043145309 MARTIN ANDRES VELAIDEZ DIAZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

CC 1043152038 SHARON MICHEL ASCENCIO SIERRA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

TI 1043164523 YORIMAR MIRANDA GOMEZ RETIRO VOLUNTARIO 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

POR EVALUAR

TI 1043673847 GERALDINE ANDREA BARRAZA SERRANO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

TI 1043674058 VICTOR RAFAEL PAYARES TOVAR EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

TI 1043675741 VALENTINA YOHANIS CORTINA SARMIENTO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

POR EVALUAR 14/06/2025 0.00 a

CC 1043871572 AURYS CRISTINA CALDERIN PERTUZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

TI 1043872332 EILEEN CRISTINA ESCORCIA BECERRA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

TI 1044218108 JHON FREDDY CANTILLO LONDOÑO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

CC 1044618839 SOFIA ELENA DE LEON ROMERO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

TI 1044623464 LUIS CARLOS MENESES COBA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

TI 1044626228 LOREN SOFIA POLO ACOSTA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

TI 1045689516 HILARY VALENCIA GAMERO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

CC 1045690614 ANA MERCEDES GARCIA VILLAZON EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

TI 1046702892 JHONATAN DAVID POLO SANJUAN EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

CC 1048069616 NISSI JIRETH REALES GARCIA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

TI 1071353552 MARIA CAMILA VELASQUEZ HERNANDEZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

CC 1122922493 YERSON STEVEN OSORIO BELTRAN EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

CC 1139426229 AYLEN SARAY GARCIA DE LA HOZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

TI 1139427708 GABRIELA MACIAS FIGUEROA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

CC 1143117630 VALENTINA HOLGUIN POLO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a

CC 1143231172 VALERIA ELVIRA GAVIRIA MARTINEZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 9.14 a
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TI 1041694054 LAURITH VANESSA ROMERO HENAO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.26 a

TI 1041694755 VALERY ESCORCIA SARAVIA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.35 a

CC 1042851927 HERNAN JUNIOR PEREZ OSPINO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.16 a

TI 1043139393 MELANY LUCIA OSORIO CASTRO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.30 a

TI 1043143483 ADRIANA PATRICIA ARIZA MOLINA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.06 a

TI 1043144942 JAHN ALBERTO ESCORCIA PERTUZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

POR EVALUAR 14/06/2025 0.00 a

TI 1043443651 DIANA LIZ VASQUEZ CERVANTES EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.13 a

TI 1043444310 YEIMY TATIANA DIAZ OROZCO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.37 a

TI 1043447111 JEISON RAFAEL CASTRO ESCORCIA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.18 a

TI 1043673503 NICOLL DANIELA CERPA POLO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.33 a

TI 1043674441 MELANIE MISHEEL FONTALVO THOMAS EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.29 a

TI 1043675916 KEYTLYN ROUS HUYKE MERCADO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.23 a

CC 1043676151 YENDRI VANESA RAMIREZ CASTRO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.38 a

TI 1043872316 RICHARD ANDRES ARIZA CHARRIS EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

POR EVALUAR 14/06/2025 0.00 a

CC 1044212900 DARILUZ CEPEDA MONTERO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.12 a

TI 1044217756 DANNA SOFIA CAIPA ARIAS EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.11 a

CC 1044617201 LORAINE TATIANA PEREZ SANDOVAL EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.28 a

TI 1044624333 ANGEL DE JESUS OSPINO NAVAS EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.09 a

TI 1044624369 AILEEN ZARITH SALAZAR PRIETO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.07 a

TI 1045688541 IRAITHZA ANDREA DUNCAN CANEDO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

POR EVALUAR 14/06/2025 0.00 a

TI 1046338460 JAIFERSO JUNIOR OROZCO APARICIO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.17 a

TI 1046702438 YERIVET JOHANA SALINA MENDOZA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

POR EVALUAR 14/06/2025 0.00 a

CC 1047224024 AYSHELL PEDROZA PAYARES EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.10 a

TI 1065607883 NATALI ALEJANDRA GONZALEZ ORTIZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.31 a

CC 1102819544 YOSNAIDER RAFAEL VASQUEZ VERDEZA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.39 a

CC 1127576243 JULIAN DAVID TORRENEGRA RAMOS EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.22 a

TI 1127594869 JENNIREE VERUSKA SERNA RICARDO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.19 a

TI 1130268968 KARINE PAOLA JULIO VILLADIEGO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.25 a

TI 1143137454 YERICA PAOLA SANCHEZ GARCIA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

POR EVALUAR 14/06/2025 0.00 a

TI 1143233075 JOLANYS JOHANA LAGARES MARTINEZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.20 a

TI 1143233205 SAMIRA ALEJANDRA ORTEGA CABRERA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.34 a

PPT 5432171 ERIMAR DE JESUS MORENO SALONES EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y 

USUARIOS

22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A 

PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICIÓN 

DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE 

PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE MÉTODOS DE FIJACIÓN 

APROBADO 14/06/2025 11.14 a
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TI 1041694473 JOSUE JASSIR BALVIN OSPINO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

TI 1041694787 MARIA CAMILA MEDINA ROCCO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

TI 1041694868 JEILYN PAOLA GUERRERO CASTIBLANCO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

CC 1042249870 ALEX DAVID AHUMADA CASTRO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

CC 1042251755 ANDRIS MICHEL CORDOBA PEREZ EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

CC 1042251876 MELISA GARCIA DORIA EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

TI 1042255129 SHARON SOFIA RAMOS YANEZ EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

TI 1042853570 CRISTIAN JOSE SILVERA TRUYOL EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

TI 1043145309 MARTIN ANDRES VELAIDEZ DIAZ EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

CC 1043152038 SHARON MICHEL ASCENCIO SIERRA EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

TI 1043164523 YORIMAR MIRANDA GOMEZ RETIRO VOLUNTARIO 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

POR EVALUAR 20/07/2025 0.00 a

TI 1043673847 GERALDINE ANDREA BARRAZA SERRANO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

TI 1043674058 VICTOR RAFAEL PAYARES TOVAR EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

TI 1043675741 VALENTINA YOHANIS CORTINA SARMIENTO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

POR EVALUAR 20/07/2025 0.00 a

CC 1043871572 AURYS CRISTINA CALDERIN PERTUZ EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

CC 1043872332 EILEEN CRISTINA ESCORCIA BECERRA EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

TI 1044218108 JHON FREDDY CANTILLO LONDOÑO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

CC 1044618839 SOFIA ELENA DE LEON ROMERO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

TI 1044623464 LUIS CARLOS MENESES COBA EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

TI 1044626228 LOREN SOFIA POLO ACOSTA EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

TI 1045689516 HILARY VALENCIA GAMERO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

CC 1045690614 ANA MERCEDES GARCIA VILLAZON EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

TI 1046702892 JHONATAN DAVID POLO SANJUAN EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

CC 1048069616 NISSI JIRETH REALES GARCIA EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

TI 1071353552 MARIA CAMILA VELASQUEZ HERNANDEZ EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

CC 1122922493 YERSON STEVEN OSORIO BELTRAN EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

CC 1139426229 AYLEN SARAY GARCIA DE LA HOZ EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

TI 1139427708 GABRIELA MACIAS FIGUEROA EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

CC 1143117630 VALENTINA HOLGUIN POLO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a

CC 1143231172 VALERIA ELVIRA GAVIRIA MARTINEZ EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS 

OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 20.28 a
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TI 1041694054 LAURITH VANESSA ROMERO HENAO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

TI 1041694755 VALERY ESCORCIA SARAVIA EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

CC 1042851927 HERNAN JUNIOR PEREZ OSPINO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

TI 1043139393 MELANY LUCIA OSORIO CASTRO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

TI 1043143483 ADRIANA PATRICIA ARIZA MOLINA EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

TI 1043144942 JAHN ALBERTO ESCORCIA PERTUZ RETIRO VOLUNTARIO 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

POR EVALUAR 20/07/2025 0.00 a

CC 1043443651 DIANA LIZ VASQUEZ CERVANTES EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

CC 1043444310 YEIMY TATIANA DIAZ OROZCO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

TI 1043447111 JEISON RAFAEL CASTRO ESCORCIA EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

TI 1043673503 NICOLL DANIELA CERPA POLO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

TI 1043674441 MELANIE MISHEEL FONTALVO THOMAS EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

TI 1043675916 KEYTLYN ROUS HUYKE MERCADO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

CC 1043676151 YENDRI VANESA RAMIREZ CASTRO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

TI 1043872316 RICHARD ANDRES ARIZA CHARRIS EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

POR EVALUAR 20/07/2025 0.00 a

CC 1044212900 DARILUZ CEPEDA MONTERO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

TI 1044217756 DANNA SOFIA CAIPA ARIAS EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

CC 1044617201 LORAINE TATIANA PEREZ SANDOVAL EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

TI 1044624333 ANGEL DE JESUS OSPINO NAVAS EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

CC 1044624369 AILEEN ZARITH SALAZAR PRIETO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

TI 1045688541 IRAITHZA ANDREA DUNCAN CANEDO RETIRO VOLUNTARIO 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

POR EVALUAR 20/07/2025 0.00 a

TI 1046338460 JAIFERSO JUNIOR OROZCO APARICIO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

TI 1046702438 YERIVET JOHANA SALINA MENDOZA EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

POR EVALUAR 20/07/2025 0.00 a

CC 1047224024 AYSHELL PEDROZA PAYARES EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

TI 1065607883 NATALI ALEJANDRA GONZALEZ ORTIZ EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

CC 1102819544 YOSNAIDER RAFAEL VASQUEZ VERDEZA EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

CC 1127576243 JULIAN DAVID TORRENEGRA RAMOS EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

CC 1127594869 JENNIREE VERUSKA SERNA RICARDO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

TI 1130268968 KARINE PAOLA JULIO VILLADIEGO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

TI 1143137454 YERICA PAOLA SANCHEZ GARCIA EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

POR EVALUAR 20/07/2025 0.00 a

TI 1143233075 JOLANYS JOHANA LAGARES MARTINEZ EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

TI 1143233205 SAMIRA ALEJANDRA ORTEGA CABRERA EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a

PPT 5432171 ERIMAR DE JESUS MORENO SALONES EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN 

CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO 

DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL 

EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS 

Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

APROBADO 20/07/2025 8.34 a
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CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
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CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
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CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
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CC 1002028103 JEFFERSON DAVID GONZALEZ DIAZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1002028103 JEFFERSON DAVID GONZALEZ DIAZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1002161240 AILYM SARAY CASTRO CARDENAS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1002161240 AILYM SARAY CASTRO CARDENAS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1002210301 DANNA PAOLA BAENA JARAMILLO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1002210301 DANNA PAOLA BAENA JARAMILLO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1012330878 HEINNY JULIETH MEZA DIAZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1012330878 HEINNY JULIETH MEZA DIAZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1041691902 THAYS JULIANA MÁRQUEZ FRANCO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1041691902 THAYS JULIANA MÁRQUEZ FRANCO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1042251848 VALERIA FERRER QUINTO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1042251848 VALERIA FERRER QUINTO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1043438823 SAMUEL ENRIQUE VARGAS TORRES EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1043438823 SAMUEL ENRIQUE VARGAS TORRES EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

TI 1043442478 ISAAC LBERTO GARCIA RAMOS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

TI 1043442478 ISAAC LBERTO GARCIA RAMOS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1043663827 JHAN CARLOS RODRIGUEZ SARABIA EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1043663827 JHAN CARLOS RODRIGUEZ SARABIA EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1044612385 DEIVY JULIAN CAMARGO RODRIGUEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1044612385 DEIVY JULIAN CAMARGO RODRIGUEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1046271609 PAOLA JUDITH SARMIENTO BONADIEZ RETIRO VOLUNTARIO 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1046271609 PAOLA JUDITH SARMIENTO BONADIEZ RETIRO VOLUNTARIO 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1046694925 SAMIR ANDRES ANGARITA CLAVIJO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1046694925 SAMIR ANDRES ANGARITA CLAVIJO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1048269905 SONIA BEATRIZ GAMERO NIETO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1048269905 SONIA BEATRIZ GAMERO NIETO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1050950731 SHIRLEY PAOLA ORTIZ CARO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1050950731 SHIRLEY PAOLA ORTIZ CARO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1072962768 SERGIO LUIS CHARRIS DE LA HOZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1072962768 SERGIO LUIS CHARRIS DE LA HOZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1073684563 MARIA CAMILA LERICIT BENITEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1073684563 MARIA CAMILA LERICIT BENITEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

TI 1084796462 SHAOLYTH MICHEL POLO FON EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

TI 1084796462 SHAOLYTH MICHEL POLO FON EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1129490490 ELIAN ANDRES SAUCEDO PACHECO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1129490490 ELIAN ANDRES SAUCEDO PACHECO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1129534539 YELITZA JOHANNY NAVARRO SIMMONDS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1129534539 YELITZA JOHANNY NAVARRO SIMMONDS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1143256447 NADITH ELENA BUENDIA CHARRIS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1143256447 NADITH ELENA BUENDIA CHARRIS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1151475126 KERWIN JOSUE TORRES BAEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1151475126 KERWIN JOSUE TORRES BAEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

LA APRENDIZ LLEGA A UN 41% DE INASISTENCIA. SOLICITA 

APLAZAMIENTO.

LA APRENDIZ LLEGA A UN 41% DE INASISTENCIA. SOLICITA 

APLAZAMIENTO.

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN DURANTE TODO EL 

PERÍODO ASIGNADO A LA COMPETENCIA

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN DURANTE TODO EL 

PERÍODO ASIGNADO A LA COMPETENCIA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

RETIRO VOLUNTARIO

RETIRO VOLUNTARIO

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN DURANTE TODO EL 

PERÍODO ASIGNADO A LA COMPETENCIA

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN DURANTE TODO EL 

PERÍODO ASIGNADO A LA COMPETENCIA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

SU INASISTENCIA ALCANZA EL 48% SIN JUSTIFICACIÓN. NO PRESENTÓ 

NI SUSTENTÓ NINGUNA ACTIVIDAD DE APRENDIZAJE

SU INASISTENCIA ALCANZA EL 48% SIN JUSTIFICACIÓN. NO PRESENTÓ 

NI SUSTENTÓ NINGUNA ACTIVIDAD DE APRENDIZAJE

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

LA APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN DURANTE TODO EL 

PERÍODO ASIGNADO A LA COMPETENCIA

LA APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN DURANTE TODO EL 

PERÍODO ASIGNADO A LA COMPETENCIA

LA APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN DURANTE TODO EL 

PERÍODO ASIGNADO A LA COMPETENCIA

LA APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN DURANTE TODO EL 

PERÍODO ASIGNADO A LA COMPETENCIA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
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CC 1041870078 CAMILO ANDRES YANES OROZCO EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

CC 1041870078 CAMILO ANDRES YANES OROZCO EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

CC 1042251930 DANIELA CAROLINA MADRIGAL JIMENEZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

CC 1042251930 DANIELA CAROLINA MADRIGAL JIMENEZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

TI 1042854997 JADE JULIETH YEPES MUÑOZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

TI 1042854997 JADE JULIETH YEPES MUÑOZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

CC 1043125130 DANIEL ABDIAS DONADO MORENO EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

POR EVALUAR 27/04/2025 0.00 a

CC 1043125130 DANIEL ABDIAS DONADO MORENO EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

POR EVALUAR 27/04/2025 0.00 a

CC 1043125633 DANIELA CAROLINA POLO DONADO EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

CC 1043125633 DANIELA CAROLINA POLO DONADO EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

CC 1043131545 ALAN DAVID NAVAS PERTUZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

CC 1043131545 ALAN DAVID NAVAS PERTUZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

CC 1043136330 SADAY DANIELA BARROSOS CANDANOZA EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

CC 1043136330 SADAY DANIELA BARROSOS CANDANOZA EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

CC 1043138005 ALBERTO JOSE NIETO EBRATT EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

CC 1043138005 ALBERTO JOSE NIETO EBRATT EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

TI 1043138433 ASLHY DAYANA CARO GONZALEZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

TI 1043138433 ASLHY DAYANA CARO GONZALEZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

TI 1043139693 ANDRES DAVID VERGEL PEREZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

TI 1043139693 ANDRES DAVID VERGEL PEREZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

TI 1043140334 LARRYS JOSE VILLA PEREZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

TI 1043140334 LARRYS JOSE VILLA PEREZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

TI 1043140851 DANIEL DE JESUS TORRIJO DE LA CRUZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

TI 1043140851 DANIEL DE JESUS TORRIJO DE LA CRUZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

TI 1043142824 JOELIS PAOLA ROCHA JIMENEZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

TI 1043142824 JOELIS PAOLA ROCHA JIMENEZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

TI 1043144399 KAROLAY DAYANNA RODRIGUEZ DE LA HOZ RETIRO VOLUNTARIO 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

POR EVALUAR 27/04/2025 0.00 a RETIRO VOLUNTARIO R

E
TI 1043144399 KAROLAY DAYANNA RODRIGUEZ DE LA HOZ RETIRO VOLUNTARIO 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

POR EVALUAR 27/04/2025 0.00 a RETIRO VOLUNTARIO R

E

T
TI 1043144495 DANY ESTHER OLIVARES GUZMAN EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

TI 1043144495 DANY ESTHER OLIVARES GUZMAN EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

TI 1043146571 MANUEL DE JESUS BERMEJO RADA EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

TI 1043146571 MANUEL DE JESUS BERMEJO RADA EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

CC 1043443084 ANDRES FELIPE OLIVARES ALVEAR EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

CC 1043443084 ANDRES FELIPE OLIVARES ALVEAR EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

TI 1043674638 SALOME PAOLA PACHECO GONZALEZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

TI 1043674638 SALOME PAOLA PACHECO GONZALEZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

TI 1044216512 SANTIAGO GONZALEZ MONTERROZA EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

TI 1044216512 SANTIAGO GONZALEZ MONTERROZA EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

TI 1044218125 ELIAS DAVID BARRAZA GLEN EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

TI 1044218125 ELIAS DAVID BARRAZA GLEN EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

CC 1044619159 NATALYA ANDREA PRENTH RODRIGUEZ APLAZADO 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

POR EVALUAR 27/04/2025 0.00 a APLAZADO A

P
CC 1044619159 NATALYA ANDREA PRENTH RODRIGUEZ APLAZADO 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

POR EVALUAR 27/04/2025 0.00 a APLAZADO A

P

L
CC 1044621402 LEYANIS DE JESUS MENDOZA THERAN EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

CC 1044621402 LEYANIS DE JESUS MENDOZA THERAN EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

TI 1044626327 CHELSEA JULIETH ARIZA RODRIGUEZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

TI 1044626327 CHELSEA JULIETH ARIZA RODRIGUEZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

TI 1044627176 ELISA CAROLINA CASTELLON IRIARTE EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

TI 1044627176 ELISA CAROLINA CASTELLON IRIARTE EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

TI 1044627798 EVELIN PAOLA SANTOS CASTRO EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

TI 1044627798 EVELIN PAOLA SANTOS CASTRO EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

TI 1044628341 SLENDY YULIANA CLAVIJO CARREÑO EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

TI 1044628341 SLENDY YULIANA CLAVIJO CARREÑO EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

CC 1045750273 MARIANGEL DE ORO DE AVILA EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

CC 1045750273 MARIANGEL DE ORO DE AVILA EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

CC 1046700995 LAURA DANIELA RUIZ BARRIOS EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

CC 1046700995 LAURA DANIELA RUIZ BARRIOS EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

TI 1128127338 YOJAN DAVID BARRIOS SAAVEDRA EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

POR EVALUAR 27/04/2025 0.00 a

TI 1128127338 YOJAN DAVID BARRIOS SAAVEDRA EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

POR EVALUAR 27/04/2025 0.00 a

TI 1130268549 JEFFERSON DAVID RODRIGUEZ CERVANTES EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

TI 1130268549 JEFFERSON DAVID RODRIGUEZ CERVANTES EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

TI 1139428436 JOSE ANGEL PEREZ SIERRA EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

TI 1139428436 JOSE ANGEL PEREZ SIERRA EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a

TI 1143228406 DANIELA PATRICIA NAVARRO COGOLLO EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51490 - ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE 

ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 27/04/2025 9.28 a

TI 1143228406 DANIELA PATRICIA NAVARRO COGOLLO EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGÚN 

RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y TENDENCIAS DEL ENTORNO

51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES 

QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON 

RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

APROBADO 27/04/2025 9.27 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

EL APRENDIZ NO ASISTIÓ A LA FORMACIÓN EN EL HORARIO ASIGNADO A 

LA COMPETENCIA

EL APRENDIZ NO ASISTIÓ A LA FORMACIÓN EN EL HORARIO ASIGNADO A 

LA COMPETENCIA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

EL APRENDIZ NO ASISTIÓ A LA FORMACIÓN EN EL HORARIO ASIGNADO A 

LA COMPETENCIA

EL APRENDIZ NO ASISTIÓ A LA FORMACIÓN EN EL HORARIO ASIGNADO A 

LA COMPETENCIA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
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CC 1002410304 ADRIANA LUCIA CUETO BARBOSA EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 27/07/2025 14.09 a

CC 1007599614 WENDY YURANIS MARTINEZ HERRERA EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 27/07/2025 14.09 a

CC 1007972742 SHEINNY CAROLAY GIL NUÑEZ EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 27/07/2025 14.09 a

CC 1041692610 DIANA PATRICIA TORRES ROMERO EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

POR EVALUAR 27/07/2025 0.00 a

TI 1041893338 MARIA CAMILA TORRES CERVANTES EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 06/08/2025 11.24 a

TI 1042252736 DANIEL ISAAC SOTO FUENTES EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

POR EVALUAR 27/07/2025 0.00 a

CC 1042850180 PEDRO JOSE CASTRO SOTO EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

POR EVALUAR 27/07/2025 0.00 a

CC 1042850602 LUIS CARLOS RODRIGUEZ MONTIEL EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 27/07/2025 14.09 a

CC 1042978485 SINTIA VALENCIA MORALES EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 27/07/2025 14.09 a

CC 1043118440 ANGELY ANDREA DE ALBA NIÑO EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

POR EVALUAR 27/07/2025 0.00 a

TI 1043131965 YEISIRETH CORREA SARMIENTO EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 06/08/2025 11.24 a

TI 1043444723 JANDRY DANIELA FERRER PALLARES EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 06/08/2025 11.24 a

CC 1043587400 DANIELA ELIS SALGADO DE LA CRUZ EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 27/07/2025 14.09 a

CC 1043664466 JORDANELIS PAOLA FONTALVO VANEGAS EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

POR EVALUAR 27/07/2025 0.00 a

TI 1043670143 JUAN CARLOS GUZMAN SILVERA EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

POR EVALUAR 27/07/2025 0.00 a

TI 1043670674 ADRIAN ALEJANDRO MARIN HURTADO EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 27/07/2025 14.09 a

CC 1043670699 KEVIN RAFAEL GOMEZ RAMOS EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 06/08/2025 11.24 a

CC 1044617169 LUISA FERNANDA MARAÑON MEDRANO EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 27/07/2025 14.09 a

CC 1044619780 MANUEL DAVID MARQUEZ PEREZ EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 06/08/2025 11.24 a

TI 1044622806 MASIEL ALEJANDRA LINARES MONTOYA EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 27/07/2025 14.09 a

CC 1046337287 TEYLOR RUBEN GONZALEZ NIÑO EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 27/07/2025 14.09 a

CC 1046695085 DENZEL ALEJANDRO MOLINARES MEJIA EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 27/07/2025 14.09 a

CC 1046701027 CHARID MARCELA MEZA RODRIGUEZ EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 27/07/2025 14.09 a

CC 1047221630 DIOZMAN RAFAEL CASTRO GUTIERREZ EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

POR EVALUAR 27/07/2025 0.00 a

CC 1047388846 ARTURO LEONARDO PATERNOSTRO ARRIETA EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

POR EVALUAR 27/07/2025 0.00 a

CC 1047392961 JORDY DE JESUS ORTIZ ARIAS EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 27/07/2025 14.09 a

TI 1048274979 DERIAN RAFAEL MARRIAGA PEREZ EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

POR EVALUAR 27/07/2025 0.00 a

TI 1053724336 LIZETH DANIELA BULLA RAMIREZ EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

POR EVALUAR 27/07/2025 0.00 a

CC 1080540438 KAROLAY ARAGON BORRERO EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 27/07/2025 14.09 a

CC 1081911129 DANIELA ANDREA ROMERO BALLESTAS EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 27/07/2025 14.09 a

CC 1082371117 BRAYAN DAVID CORONEL CASTAÑO EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 06/08/2025 11.24 a

CC 1128165559 PAULA ANDREA ALTAHONA MOYA EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 27/07/2025 14.09 a

CC 1129498121 CARLOS ANDRES ARRIETA RIVERA EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

POR EVALUAR 27/07/2025 0.00 a

CC 1129505733 LUZ ADRIANA SANCHEZ HERRERA EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 27/07/2025 14.09 a

TI 1139425985 DAVID JOSE MANRRIQUE CASTAÑEDA EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

POR EVALUAR 27/07/2025 0.00 a

CC 1140880725 VALERIE LUNA NAVARRO EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 06/08/2025 11.24 a

CC 1143118809 DEYANIRA VANESSA ZARATE MORENO EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

POR EVALUAR 27/07/2025 0.00 a

TI 1143236228 JHONI DAVID PARDO BARROS EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 27/07/2025 14.09 a

CC 1192780215 SHARON ROCIO MORENO GUERRERO EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

APROBADO 27/07/2025 14.09 a

CC 1193584269 LINDA CAROLAY LEAL MARTINEZ EN FORMACION 3383 - ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 

OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES ESTABLECIDOS POR LA 

ORGANIZACIÓN.

22836 - CAPACITAR LA FUERZA DE VENTAS EN LAS COMPETENCIAS 

REQUERIDAS DURANTE SU GESTIÓN, APLICANDO MÉTODOS Y 

ESTRATEGIAS DE CAPACITACIÓN, CON EL APOYO DE LOS RECURSOS Y 

HERRAMIENTAS PEDAGÓGICAS PARA EL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE 

VENTAS Y ESTÁNDARES DE DESEMPEÑO ESTABLECIDOS POR LA 

POR EVALUAR 27/07/2025 0.00 a NO ASISTIÓ A LA FORMACIÓN

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

NO ASISTIÓ A LA FORMACIÓN

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

NO PRESENTÓ LA EVIDENCIA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

NO ASISTIÓ A LA FORMACIÓN

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

NO ASISTIÓ A LA FORMACIÓN

NO ASISTIÓ A LA FORMACIÓN

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

NO ASISTIÓ A LA FORMACIÓN

NO PRESENTÓ LA EVIDENCIA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

NO ASISTIÓ A LA FORMACIÓN

NO ASISTIÓ A LA FORMACIÓN

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

NO ASISTIÓ A LA FORMACIÓN

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

NO ASISTIÓ A LA FORMACIÓN

NO ASISTIÓ A LA FORMACIÓN

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

NO ASISTIÓ A LA FORMACIÓN

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
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CC 1002028103 JEFFERSON DAVID GONZALEZ DIAZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

APROBADO 09/10/2025 12.38 a

CC 1002028103 JEFFERSON DAVID GONZALEZ DIAZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1002028103 JEFFERSON DAVID GONZALEZ DIAZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1002161240 AILYM SARAY CASTRO CARDENAS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1002161240 AILYM SARAY CASTRO CARDENAS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1002161240 AILYM SARAY CASTRO CARDENAS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1002210301 DANNA PAOLA BAENA JARAMILLO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1002210301 DANNA PAOLA BAENA JARAMILLO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1002210301 DANNA PAOLA BAENA JARAMILLO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1012330878 HEINNY JULIETH MEZA DIAZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

APROBADO 09/10/2025 12.38 a

CC 1012330878 HEINNY JULIETH MEZA DIAZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1012330878 HEINNY JULIETH MEZA DIAZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1014225822 CHRISTIAN ARTURO GONZALEZ BARRIOS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

APROBADO 12/04/2021 10.15 a

CC 1014225822 CHRISTIAN ARTURO GONZALEZ BARRIOS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 12/04/2021 10.16 a

CC 1014225822 CHRISTIAN ARTURO GONZALEZ BARRIOS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 12/04/2021 10.16 a

CC 1041691902 THAYS JULIANA MÁRQUEZ FRANCO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1041691902 THAYS JULIANA MÁRQUEZ FRANCO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1041691902 THAYS JULIANA MÁRQUEZ FRANCO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1042251848 VALERIA FERRER QUINTO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

APROBADO 09/10/2025 12.38 a

CC 1042251848 VALERIA FERRER QUINTO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1042251848 VALERIA FERRER QUINTO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1043438823 SAMUEL ENRIQUE VARGAS TORRES EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

APROBADO 09/10/2025 12.38 a

CC 1043438823 SAMUEL ENRIQUE VARGAS TORRES EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1043438823 SAMUEL ENRIQUE VARGAS TORRES EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

TI 1043442478 ISAAC LBERTO GARCIA RAMOS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

POR EVALUAR

TI 1043442478 ISAAC LBERTO GARCIA RAMOS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

POR EVALUAR

TI 1043442478 ISAAC LBERTO GARCIA RAMOS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

POR EVALUAR

CC 1043663827 JHAN CARLOS RODRIGUEZ SARABIA EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

APROBADO 09/10/2025 12.38 a

CC 1043663827 JHAN CARLOS RODRIGUEZ SARABIA EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1043663827 JHAN CARLOS RODRIGUEZ SARABIA EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1044612385 DEIVY JULIAN CAMARGO RODRIGUEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

APROBADO 09/10/2025 12.38 a

CC 1044612385 DEIVY JULIAN CAMARGO RODRIGUEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1044612385 DEIVY JULIAN CAMARGO RODRIGUEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1046271609 PAOLA JUDITH SARMIENTO BONADIEZ RETIRO VOLUNTARIO 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1046271609 PAOLA JUDITH SARMIENTO BONADIEZ RETIRO VOLUNTARIO 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1046271609 PAOLA JUDITH SARMIENTO BONADIEZ RETIRO VOLUNTARIO 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1046694925 SAMIR ANDRES ANGARITA CLAVIJO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

APROBADO 09/10/2025 12.38 a

CC 1046694925 SAMIR ANDRES ANGARITA CLAVIJO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1046694925 SAMIR ANDRES ANGARITA CLAVIJO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1048269905 SONIA BEATRIZ GAMERO NIETO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

APROBADO 09/10/2025 12.38 a

CC 1048269905 SONIA BEATRIZ GAMERO NIETO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1048269905 SONIA BEATRIZ GAMERO NIETO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1050950731 SHIRLEY PAOLA ORTIZ CARO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

APROBADO 09/10/2025 12.38 a

CC 1050950731 SHIRLEY PAOLA ORTIZ CARO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1050950731 SHIRLEY PAOLA ORTIZ CARO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1072962768 SERGIO LUIS CHARRIS DE LA HOZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1072962768 SERGIO LUIS CHARRIS DE LA HOZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1072962768 SERGIO LUIS CHARRIS DE LA HOZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1073684563 MARIA CAMILA LERICIT BENITEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

APROBADO 09/10/2025 12.38 a

CC 1073684563 MARIA CAMILA LERICIT BENITEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1073684563 MARIA CAMILA LERICIT BENITEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

TI 1084796462 SHAOLYTH MICHEL POLO FON EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

TI 1084796462 SHAOLYTH MICHEL POLO FON EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

TI 1084796462 SHAOLYTH MICHEL POLO FON EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a

CC 1129490490 ELIAN ANDRES SAUCEDO PACHECO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

APROBADO 09/10/2025 12.38 a

CC 1129490490 ELIAN ANDRES SAUCEDO PACHECO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1129490490 ELIAN ANDRES SAUCEDO PACHECO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1129534539 YELITZA JOHANNY NAVARRO SIMMONDS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

APROBADO 09/10/2025 12.38 a

CC 1129534539 YELITZA JOHANNY NAVARRO SIMMONDS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1129534539 YELITZA JOHANNY NAVARRO SIMMONDS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1143256447 NADITH ELENA BUENDIA CHARRIS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

APROBADO 09/10/2025 12.38 a

CC 1143256447 NADITH ELENA BUENDIA CHARRIS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1143256447 NADITH ELENA BUENDIA CHARRIS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1151475126 KERWIN JOSUE TORRES BAEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51464 - MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA 

EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS ENTRE 

LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE 

INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO DE LA 

APROBADO 09/10/2025 12.38 a

CC 1151475126 KERWIN JOSUE TORRES BAEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, 

FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARÁMETROS 

ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

APROBADO 26/07/2025 10.08 a

CC 1151475126 KERWIN JOSUE TORRES BAEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADOS DE 

ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y 

LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN 

LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

APROBADO 26/07/2025 10.08 a
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ASIGANDO

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 32672061 - LUCY STELLA GONZALEZ VELILLA

CC 32672061 - LUCY STELLA GONZALEZ VELILLA

CC 32672061 - LUCY STELLA GONZALEZ VELILLA

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN SEGÚN EL HORARIO 

ASIGANDO

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN SEGÚN EL HORARIO 

ASIGANDO

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN SEGÚN EL HORARIO 

ASIGANDO

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

  -   

  -   

  -   

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN SEGÚN EL HORARIO 

ASIGANDO

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN SEGÚN EL HORARIO 

ASIGANDO

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN SEGÚN EL HORARIO 

ASIGANDO

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN SEGÚN EL HORARIO 

ASIGANDO

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN SEGÚN EL HORARIO 

ASIGANDO

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN SEGÚN EL HORARIO 

ASIGANDO

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN SEGÚN EL HORARIO 

ASIGANDO

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN SEGÚN EL HORARIO 

ASIGANDO

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN SEGÚN EL HORARIO 

ASIGANDO

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA



Tipo de Documento Número de Documento Nombre Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluación Fecha y Hora del Juicio Evaluativo

CC 1002028103 JEFFERSON DAVID GONZALEZ DIAZ EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

APROBADO 10/10/2025 9.30 a

CC 1002161240 AILYM SARAY CASTRO CARDENAS EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

POR EVALUAR 10/10/2025 0.00 a

CC 1002210301 DANNA PAOLA BAENA JARAMILLO EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

POR EVALUAR 10/10/2025 0.00 a

CC 1012330878 HEINNY JULIETH MEZA DIAZ EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

APROBADO 10/10/2025 9.30 a

CC 1014225822 CHRISTIAN ARTURO GONZALEZ BARRIOS EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

APROBADO 14/04/2021 10.50 a

CC 1041691902 THAYS JULIANA MÁRQUEZ FRANCO EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

POR EVALUAR 10/10/2025 0.00 a

CC 1042251848 VALERIA FERRER QUINTO EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

APROBADO 10/10/2025 9.30 a

CC 1043438823 SAMUEL ENRIQUE VARGAS TORRES EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

APROBADO 10/10/2025 9.30 a

TI 1043442478 ISAAC LBERTO GARCIA RAMOS EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

POR EVALUAR 10/10/2025 0.00 a

CC 1043663827 JHAN CARLOS RODRIGUEZ SARABIA EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

APROBADO 10/10/2025 9.30 a

CC 1044612385 DEIVY JULIAN CAMARGO RODRIGUEZ EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

APROBADO 10/10/2025 9.30 a

CC 1046271609 PAOLA JUDITH SARMIENTO BONADIEZ RETIRO VOLUNTARIO 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

POR EVALUAR 10/10/2025 0.00 a

CC 1046694925 SAMIR ANDRES ANGARITA CLAVIJO EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

APROBADO 10/10/2025 9.30 a

CC 1048269905 SONIA BEATRIZ GAMERO NIETO EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

APROBADO 10/10/2025 9.30 a

CC 1050950731 SHIRLEY PAOLA ORTIZ CARO EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

APROBADO 10/10/2025 9.30 a

CC 1072962768 SERGIO LUIS CHARRIS DE LA HOZ EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

POR EVALUAR 10/10/2025 0.00 a

CC 1073684563 MARIA CAMILA LERICIT BENITEZ EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

APROBADO 10/10/2025 9.30 a

TI 1084796462 SHAOLYTH MICHEL POLO FON EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

POR EVALUAR 10/10/2025 0.00 a

CC 1129490490 ELIAN ANDRES SAUCEDO PACHECO EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

APROBADO 10/10/2025 9.30 a

CC 1129534539 YELITZA JOHANNY NAVARRO SIMMONDS EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

APROBADO 10/10/2025 9.30 a

CC 1143256447 NADITH ELENA BUENDIA CHARRIS EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

APROBADO 10/10/2025 9.30 a

CC 1151475126 KERWIN JOSUE TORRES BAEZ EN FORMACION 3377 - DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS QUE 

SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS DE LOS CLIENTES Y 

CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL VIGENTE.

51501 - DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE 

ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE FACTIBILIDAD Y EL 

MERCADO DEFINIDO.

APROBADO 10/10/2025 9.30 a
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CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN SEGÚN EL HORARIO 

ESTABLECIDO

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN SEGÚN EL HORARIO 

ESTABLECIDO

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72002252 - GIOVANNI DE LA CRUZ GALEZO

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN SEGÚN EL HORARIO 

ESTABLECIDO

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN SEGÚN EL HORARIO 

ESTABLECIDO

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN SEGÚN EL HORARIO 

ESTABLECIDO

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN SEGÚN EL HORARIO 

ESTABLECIDO

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

EL APRENDIZ NO SE PRESENTÓ A LA FORMACIÓN SEGÚN EL HORARIO 

ESTABLECIDO

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA

CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA



Tipo de Documento Número de Documento Nombre Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluación Fecha y Hora del Juicio Evaluativo

CC 1041870078 CAMILO ANDRES YANES OROZCO EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1041870078 CAMILO ANDRES YANES OROZCO EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1042251930 DANIELA CAROLINA MADRIGAL JIMENEZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1042251930 DANIELA CAROLINA MADRIGAL JIMENEZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1042854997 JADE JULIETH YEPES MUÑOZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1042854997 JADE JULIETH YEPES MUÑOZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1043125130 DANIEL ABDIAS DONADO MORENO EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

POR EVALUAR

CC 1043125130 DANIEL ABDIAS DONADO MORENO EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

POR EVALUAR

CC 1043125633 DANIELA CAROLINA POLO DONADO EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1043125633 DANIELA CAROLINA POLO DONADO EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1043131545 ALAN DAVID NAVAS PERTUZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

POR EVALUAR

CC 1043131545 ALAN DAVID NAVAS PERTUZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

POR EVALUAR

CC 1043136330 SADAY DANIELA BARROSOS CANDANOZA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1043136330 SADAY DANIELA BARROSOS CANDANOZA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1043138005 ALBERTO JOSE NIETO EBRATT EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1043138005 ALBERTO JOSE NIETO EBRATT EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1043138433 ASLHY DAYANA CARO GONZALEZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1043138433 ASLHY DAYANA CARO GONZALEZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1043139693 ANDRES DAVID VERGEL PEREZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1043139693 ANDRES DAVID VERGEL PEREZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1043140334 LARRYS JOSE VILLA PEREZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1043140334 LARRYS JOSE VILLA PEREZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1043140851 DANIEL DE JESUS TORRIJO DE LA CRUZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1043140851 DANIEL DE JESUS TORRIJO DE LA CRUZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1043142824 JOELIS PAOLA ROCHA JIMENEZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1043142824 JOELIS PAOLA ROCHA JIMENEZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1043144399 KAROLAY DAYANNA RODRIGUEZ DE LA HOZ RETIRO VOLUNTARIO 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

POR EVALUAR 10/10/2025 0.00 a

TI 1043144399 KAROLAY DAYANNA RODRIGUEZ DE LA HOZ RETIRO VOLUNTARIO 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

POR EVALUAR 10/10/2025 0.00 a

TI 1043144495 DANY ESTHER OLIVARES GUZMAN EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1043144495 DANY ESTHER OLIVARES GUZMAN EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1043146571 MANUEL DE JESUS BERMEJO RADA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1043146571 MANUEL DE JESUS BERMEJO RADA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1043443084 ANDRES FELIPE OLIVARES ALVEAR EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1043443084 ANDRES FELIPE OLIVARES ALVEAR EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1043674638 SALOME PAOLA PACHECO GONZALEZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1043674638 SALOME PAOLA PACHECO GONZALEZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1044216512 SANTIAGO GONZALEZ MONTERROZA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1044216512 SANTIAGO GONZALEZ MONTERROZA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1044218125 ELIAS DAVID BARRAZA GLEN EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1044218125 ELIAS DAVID BARRAZA GLEN EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1044619159 NATALYA ANDREA PRENTH RODRIGUEZ APLAZADO 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

POR EVALUAR 10/10/2025 0.00 a

CC 1044619159 NATALYA ANDREA PRENTH RODRIGUEZ APLAZADO 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

POR EVALUAR 10/10/2025 0.00 a

CC 1044621402 LEYANIS DE JESUS MENDOZA THERAN EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1044621402 LEYANIS DE JESUS MENDOZA THERAN EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1044626327 CHELSEA JULIETH ARIZA RODRIGUEZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1044626327 CHELSEA JULIETH ARIZA RODRIGUEZ EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1044627176 ELISA CAROLINA CASTELLON IRIARTE EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1044627176 ELISA CAROLINA CASTELLON IRIARTE EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1044627798 EVELIN PAOLA SANTOS CASTRO EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1044627798 EVELIN PAOLA SANTOS CASTRO EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1044628341 SLENDY YULIANA CLAVIJO CARREÑO EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1044628341 SLENDY YULIANA CLAVIJO CARREÑO EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1045750273 MARIANGEL DE ORO DE AVILA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1045750273 MARIANGEL DE ORO DE AVILA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1046700995 LAURA DANIELA RUIZ BARRIOS EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

CC 1046700995 LAURA DANIELA RUIZ BARRIOS EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1128127338 YOJAN DAVID BARRIOS SAAVEDRA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

POR EVALUAR 10/10/2025 0.00 a

TI 1128127338 YOJAN DAVID BARRIOS SAAVEDRA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

POR EVALUAR 10/10/2025 0.00 a

TI 1130268549 JEFFERSON DAVID RODRIGUEZ CERVANTES EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1130268549 JEFFERSON DAVID RODRIGUEZ CERVANTES EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1139428436 JOSE ANGEL PEREZ SIERRA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1139428436 JOSE ANGEL PEREZ SIERRA EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1143228406 DANIELA PATRICIA NAVARRO COGOLLO EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51471 - DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, 

GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS 

DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a

TI 1143228406 DANIELA PATRICIA NAVARRO COGOLLO EN FORMACION 3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS 

NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS 

DE LA EMPRESA.

51472 - ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A 

GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE 

GESTIÓN.

APROBADO 10/10/2025 9.55 a
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TIEMPO ACT. APOYO A LA FORMACION

INSTRUCTOR: NATAN JOSE NADER BARBOSA

CENTRO DE
FORMACIÓN: CENTRO DE COMERCIO Y SERVICIOS

01/01/2025 00:00:00FECHA INICIAL:

FECHA FINAL: 31/12/2025 23:59:59

ACTIVIDADES ACADÉMICAS

3146122 - DIRECCIÓN DE VENTASFICHA
DE APRENDIZAJE:

ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON
LOS OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES
ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACIÓN.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

COMPRENDER TEXTOS EN INGLÉS EN FORMA ESCRITA Y
AUDITIVA

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

CONTABILIZAR LOS RECURSOS DE OPERACIÓN,
INVERSIÓN Y FINANCIACIÓN DE ACUERDO CON LAS
NORMAS Y POLÍTICAS ORGANIZACIONALES

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO,
CON EL APOYO DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL
TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

FIJAR CUOTAS DE VENTAS A LOS VENDEDORES APLICANDO LOS PROCEDIMIENTOS DE FIJACIÓN DE CUOTAS AL ESTABLECER EL
PLAN DE VENTAS CON EL APOYO DE SOFTWARE, DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y METAS DE VENTAS ESTABLECIDOS POR

ORGANIZAR LA FUERZA DE VENTAS MEDIANTE LA APLICACIÓN DE SISTEMAS DE ADMINISTRACIÓN APOYADOS CON SOFTWARE,
TENIENDO EN CUENTA LOS CRITERIOS DE ORGANIZACIÓN Y VINCULACIÓN DE LOS VENDEDORES.
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DETERMINAR OPORTUNIDADES DE MERCADO DE
ACUERDO CON LAS TENDENCIAS DEL ENTORNO Y LOS
OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

Ejercer derechos fundamentales del trabajo en el marco de la
constitución política y los convenios internacionales.• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

ESTRUCTURAR LA FUERZA DE VENTAS CON BASE EN LOS
OBJETIVOS Y METAS DE VENTAS.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

EVALUAR ACCIONES Y RESULTADOS DE MERCADEO
SEGÚN OBJETIVOS Y METAS DE LA EMPRESA.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA
SEGÚN ESTRATEGIAS DE EXHIBICIÓN.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

MEDIR LA EFECTIVIDAD DEL CANAL DE ACUERDO CON LAS
METAS DE VENTAS.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGÚN
CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA
EMPRESA.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS
DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

DISEÑAR INDICADORES Y ESTÁNDARES DE GESTIÓN DE MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACIÓN COSTO BENEFICIO
INTEGRADO, DE ACUERDO CON OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

ESTABLECER PROCESO DE EVALUACIÓN DEL PLAN DE ACCIÓN DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.
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ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE
GESTIÓN.

PRODUCIR TEXTOS EN INGLÉS EN FORMA ESCRITA Y ORAL
• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PROMOVER LA INTERACCIÓN IDÓNEA CONSIGO MISMO,
CON LOS DEMÁS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PROPONER ALTERNATIVAS DE SOLUCIÓN QUE
CONTRIBUYAN AL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE ACUERDO
CON EL NIVEL DE IMPORTANCIA Y

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O SERVICIO CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
APLICACIÓN DE TÉCNICAS DE PRONÓSTICO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE VENTAS DE LA
EMPRESA SEGÚN POLÍTICA EMPRESARIAL.

DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICIÓN DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE
MÉTODOS DE FIJACIÓN PRECIOS.

IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU DIMENSIÓN Y COBERTURA, EN EL DESARROLLO DE
ESTRATEGIAS DE SEGMENTACIÓN CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE ACUERDO CON TIPOS DE PRODUCTO Y
POBLACIÓN ESTABLECIDOS EN EL PLAN DE SEGMENTACIÓN.

REALIZAR EVENTOS DE COMUNICACIÓN DE MERCADEO,
TENIENDO EN CUENTA LAS CARACTERÍSTICAS Y
NECESIDADES DE LOS CLIENTES.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 204,00
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3037558 - DIRECCIÓN DE VENTASFICHA
DE APRENDIZAJE:

ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON
LOS OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES
ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACIÓN.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

COMPRENDER TEXTOS EN INGLÉS EN FORMA ESCRITA Y
AUDITIVA

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

CONTABILIZAR LOS RECURSOS DE OPERACIÓN,
INVERSIÓN Y FINANCIACIÓN DE ACUERDO CON LAS
NORMAS Y POLÍTICAS ORGANIZACIONALES

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO,
CON EL APOYO DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL
TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

FIJAR CUOTAS DE VENTAS A LOS VENDEDORES APLICANDO LOS PROCEDIMIENTOS DE FIJACIÓN DE CUOTAS AL ESTABLECER EL
PLAN DE VENTAS CON EL APOYO DE SOFTWARE, DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y METAS DE VENTAS ESTABLECIDOS POR

ORGANIZAR LA FUERZA DE VENTAS MEDIANTE LA APLICACIÓN DE SISTEMAS DE ADMINISTRACIÓN APOYADOS CON SOFTWARE,
TENIENDO EN CUENTA LOS CRITERIOS DE ORGANIZACIÓN Y VINCULACIÓN DE LOS VENDEDORES.

DETERMINAR OPORTUNIDADES DE MERCADO DE
ACUERDO CON LAS TENDENCIAS DEL ENTORNO Y LOS
OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

Ejercer derechos fundamentales del trabajo en el marco de la
constitución política y los convenios internacionales.• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

ESTRUCTURAR LA FUERZA DE VENTAS CON BASE EN LOS
OBJETIVOS Y METAS DE VENTAS.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:
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EVALUAR ACCIONES Y RESULTADOS DE MERCADEO
SEGÚN OBJETIVOS Y METAS DE LA EMPRESA.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA
SEGÚN ESTRATEGIAS DE EXHIBICIÓN.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

MEDIR LA EFECTIVIDAD DEL CANAL DE ACUERDO CON LAS
METAS DE VENTAS.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGÚN
CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA
EMPRESA.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS
DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

DISEÑAR INDICADORES Y ESTÁNDARES DE GESTIÓN DE MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACIÓN COSTO BENEFICIO
INTEGRADO, DE ACUERDO CON OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

ESTABLECER PROCESO DE EVALUACIÓN DEL PLAN DE ACCIÓN DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE
GESTIÓN.

PRODUCIR TEXTOS EN INGLÉS EN FORMA ESCRITA Y ORAL
• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PROMOVER LA INTERACCIÓN IDÓNEA CONSIGO MISMO,
CON LOS DEMÁS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:
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PROPONER ALTERNATIVAS DE SOLUCIÓN QUE
CONTRIBUYAN AL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE ACUERDO
CON EL NIVEL DE IMPORTANCIA Y

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O SERVICIO CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
APLICACIÓN DE TÉCNICAS DE PRONÓSTICO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE VENTAS DE LA
EMPRESA SEGÚN POLÍTICA EMPRESARIAL.

DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICIÓN DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE
MÉTODOS DE FIJACIÓN PRECIOS.

IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU DIMENSIÓN Y COBERTURA, EN EL DESARROLLO DE
ESTRATEGIAS DE SEGMENTACIÓN CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE ACUERDO CON TIPOS DE PRODUCTO Y
POBLACIÓN ESTABLECIDOS EN EL PLAN DE SEGMENTACIÓN.

REALIZAR EVENTOS DE COMUNICACIÓN DE MERCADEO,
TENIENDO EN CUENTA LAS CARACTERÍSTICAS Y
NECESIDADES DE LOS CLIENTES.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 103,10

3146121 - DIRECCIÓN DE VENTASFICHA
DE APRENDIZAJE:

ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON
LOS OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTÁNDARES
ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACIÓN.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:
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COMPRENDER TEXTOS EN INGLÉS EN FORMA ESCRITA Y
AUDITIVA

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

CONTABILIZAR LOS RECURSOS DE OPERACIÓN,
INVERSIÓN Y FINANCIACIÓN DE ACUERDO CON LAS
NORMAS Y POLÍTICAS ORGANIZACIONALES

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

COORDINAR LA ACCIÓN DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO,
CON EL APOYO DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIÓN DEL EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL
TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPAÑÍA.

FIJAR CUOTAS DE VENTAS A LOS VENDEDORES APLICANDO LOS PROCEDIMIENTOS DE FIJACIÓN DE CUOTAS AL ESTABLECER EL
PLAN DE VENTAS CON EL APOYO DE SOFTWARE, DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y METAS DE VENTAS ESTABLECIDOS POR

ORGANIZAR LA FUERZA DE VENTAS MEDIANTE LA APLICACIÓN DE SISTEMAS DE ADMINISTRACIÓN APOYADOS CON SOFTWARE,
TENIENDO EN CUENTA LOS CRITERIOS DE ORGANIZACIÓN Y VINCULACIÓN DE LOS VENDEDORES.

DETERMINAR OPORTUNIDADES DE MERCADO DE
ACUERDO CON LAS TENDENCIAS DEL ENTORNO Y LOS
OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

Ejercer derechos fundamentales del trabajo en el marco de la
constitución política y los convenios internacionales.• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

ESTRUCTURAR LA FUERZA DE VENTAS CON BASE EN LOS
OBJETIVOS Y METAS DE VENTAS.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

EVALUAR ACCIONES Y RESULTADOS DE MERCADEO
SEGÚN OBJETIVOS Y METAS DE LA EMPRESA.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:
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GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA
SEGÚN ESTRATEGIAS DE EXHIBICIÓN.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

MEDIR LA EFECTIVIDAD DEL CANAL DE ACUERDO CON LAS
METAS DE VENTAS.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGÚN
CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA
EMPRESA.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS
DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

DISEÑAR INDICADORES Y ESTÁNDARES DE GESTIÓN DE MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACIÓN COSTO BENEFICIO
INTEGRADO, DE ACUERDO CON OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

ESTABLECER PROCESO DE EVALUACIÓN DEL PLAN DE ACCIÓN DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE
GESTIÓN.

PRODUCIR TEXTOS EN INGLÉS EN FORMA ESCRITA Y ORAL
• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PROMOVER LA INTERACCIÓN IDÓNEA CONSIGO MISMO,
CON LOS DEMÁS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PROPONER ALTERNATIVAS DE SOLUCIÓN QUE
CONTRIBUYAN AL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE ACUERDO
CON EL NIVEL DE IMPORTANCIA Y

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:
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PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O SERVICIO CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
APLICACIÓN DE TÉCNICAS DE PRONÓSTICO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE VENTAS DE LA
EMPRESA SEGÚN POLÍTICA EMPRESARIAL.

DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICIÓN DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE
MÉTODOS DE FIJACIÓN PRECIOS.

IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU DIMENSIÓN Y COBERTURA, EN EL DESARROLLO DE
ESTRATEGIAS DE SEGMENTACIÓN CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE ACUERDO CON TIPOS DE PRODUCTO Y
POBLACIÓN ESTABLECIDOS EN EL PLAN DE SEGMENTACIÓN.

REALIZAR EVENTOS DE COMUNICACIÓN DE MERCADEO,
TENIENDO EN CUENTA LAS CARACTERÍSTICAS Y
NECESIDADES DE LOS CLIENTES.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 204,00

3065310 - GESTIÓN DE MERCADOSFICHA
DE APRENDIZAJE:

ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS
SEGÚN LOS CRITERIOS DE EVALUACIÓN ESTABLECIDOS
POR LA ORGANIZACIÓN

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

COMPRENDER TEXTOS EN INGLÉS EN FORMA ESCRITA Y
AUDITIVA

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:
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DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCIÓN A PARTIR
DEL MERCADO, IDIOSINCRASIA, CULTURA Y NECESIDAD DE
LOS CLIENTES.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

APLICAR POLÍTICAS Y ESTRATEGIAS DE DISTRIBUCIÓN TENIENDO EN CUENTA LA ESTRUCTURACIÓN DEL MERCADO.

ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCIÓN Y VENTA APLICANDO TÉCNICAS DE EVALUACIÓN DE ACUERDO CON EL MERCADO META.

ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCIÓN DE ACUERDO CON LA NATURALEZA DEL PRODUCTO Y  EL SEGMENTO DE MERCADO.

IDENTIFICAR EL COMPORTAMIENTO DE LAS VARIABLES Y ESTÁNDARES DE GESTIÓN DE LOS CANALES TENIENDO EN CUENTA
LAS METAS DE VENTAS DE LA EMPRESA.

OPTIMIZAR LA RED GEOGRÁFICA Y TECNOLÓGICA DE DISTRIBUIDORES, SEGÚN EL TAMAÑO DEL MERCADO Y LAS NECESIDADES
DEL CLIENTE.

DIRIGIR EL TALENTO HUMANO SEGÚN NECESIDADES DE LA
ORGANIZACIÓN.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

DISEÑAR EL PROYECTO DE LA INVESTIGACIÓN DE
MERCADOS DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y METAS
DE LA INVESTIGACIÓN.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS
QUE SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS
DE LOS CLIENTES Y CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE
FACTIBILIDAD Y EL MERCADO DEFINIDO.

DESARROLLAR EL NOMBRE Y LA MARCA DEL PRODUCTO O SERVICIO TENIENDO EN CUENTA SUS CARACTERÍSTICAS Y LOS
RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN.

ESTABLECER PARÁMETROS PARA EL DISEÑO DEL EMPAQUE Y ENVASES  DEL PRODUCTO O SERVICIO  DE ACUERDO CON LAS
CARACTERÍSTICAS DEL MISMO.

Ejercer derechos fundamentales del trabajo en el marco de la
constitución política y los convenios internacionales.• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA
SEGÚN ESTRATEGIAS DE EXHIBICIÓN.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:
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IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO
SEGÚN RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA

MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES
CON RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE
MERCADOS DE ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE
INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y LOS OBJETIVOS DE

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS
ENTRE LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO
DE LA ORGANIZACIÓN.

RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS
PARÁMETROS ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACIÓN DEL
PRODUCTO O SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO
CON LA RENTABILIDAD Y ESTRATEGIAS DE MERCADEO.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON
LA ACTIVIDAD DE MERCADEO.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGÚN
CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA
EMPRESA.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS
DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

DISEÑAR INDICADORES Y ESTÁNDARES DE GESTIÓN DE MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACIÓN COSTO BENEFICIO
INTEGRADO, DE ACUERDO CON OBJETIVOS DE LA EMPRESA.
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ESTABLECER PROCESO DE EVALUACIÓN DEL PLAN DE ACCIÓN DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE
GESTIÓN.

PRODUCIR TEXTOS EN INGLÉS EN FORMA ESCRITA Y ORAL
• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PROMOVER LA INTERACCIÓN IDÓNEA CONSIGO MISMO,
CON LOS DEMÁS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O SERVICIO CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
APLICACIÓN DE TÉCNICAS DE PRONÓSTICO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE VENTAS DE LA
EMPRESA SEGÚN POLÍTICA EMPRESARIAL.

DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICIÓN DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE
MÉTODOS DE FIJACIÓN PRECIOS.

IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU DIMENSIÓN Y COBERTURA, EN EL DESARROLLO DE
ESTRATEGIAS DE SEGMENTACIÓN CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE ACUERDO CON TIPOS DE PRODUCTO Y
POBLACIÓN ESTABLECIDOS EN EL PLAN DE SEGMENTACIÓN.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 292,00

3146130 - GESTIÓN DE MERCADOSFICHA
DE APRENDIZAJE:
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ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS
SEGÚN LOS CRITERIOS DE EVALUACIÓN ESTABLECIDOS
POR LA ORGANIZACIÓN

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

COMPRENDER TEXTOS EN INGLÉS EN FORMA ESCRITA Y
AUDITIVA

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCIÓN A PARTIR
DEL MERCADO, IDIOSINCRASIA, CULTURA Y NECESIDAD DE
LOS CLIENTES.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

APLICAR POLÍTICAS Y ESTRATEGIAS DE DISTRIBUCIÓN TENIENDO EN CUENTA LA ESTRUCTURACIÓN DEL MERCADO.

ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCIÓN Y VENTA APLICANDO TÉCNICAS DE EVALUACIÓN DE ACUERDO CON EL MERCADO META.

ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCIÓN DE ACUERDO CON LA NATURALEZA DEL PRODUCTO Y  EL SEGMENTO DE MERCADO.

IDENTIFICAR EL COMPORTAMIENTO DE LAS VARIABLES Y ESTÁNDARES DE GESTIÓN DE LOS CANALES TENIENDO EN CUENTA
LAS METAS DE VENTAS DE LA EMPRESA.

OPTIMIZAR LA RED GEOGRÁFICA Y TECNOLÓGICA DE DISTRIBUIDORES, SEGÚN EL TAMAÑO DEL MERCADO Y LAS NECESIDADES
DEL CLIENTE.

DIRIGIR EL TALENTO HUMANO SEGÚN NECESIDADES DE LA
ORGANIZACIÓN.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

DISEÑAR EL PROYECTO DE LA INVESTIGACIÓN DE
MERCADOS DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y METAS
DE LA INVESTIGACIÓN.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

DISEÑAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS
QUE SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS
DE LOS CLIENTES Y CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE
FACTIBILIDAD Y EL MERCADO DEFINIDO.

DESARROLLAR EL NOMBRE Y LA MARCA DEL PRODUCTO O SERVICIO TENIENDO EN CUENTA SUS CARACTERÍSTICAS Y LOS
RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN.

ESTABLECER PARÁMETROS PARA EL DISEÑO DEL EMPAQUE Y ENVASES  DEL PRODUCTO O SERVICIO  DE ACUERDO CON LAS
CARACTERÍSTICAS DEL MISMO.
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Ejercer derechos fundamentales del trabajo en el marco de la
constitución política y los convenios internacionales.• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA
SEGÚN ESTRATEGIAS DE EXHIBICIÓN.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO
SEGÚN RESULTADOS DE LA INVESTIGACIÓN Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ESTABLECER EL PRONÓSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE ACUERDO CON EL RÉCORD HISTÓRICO DE VENTAS DE LA

MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES
CON RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE
MERCADOS DE ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE
INFORMACIÓN DE LAS SUBÁREAS Y LOS OBJETIVOS DE

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACIÓN DE MERCADEO SEGÚN LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA EVALUACIÓN DE LOS  INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS
ENTRE LA INVESTIGACIÓN DE MERCADOS  Y LAS NECESIDADES DE INFORMACIÓN DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO
DE LA ORGANIZACIÓN.

RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACIÓN CON VERACIDAD, FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS
PARÁMETROS ESTABLECIDOS EN LA PLANEACIÓN ESTRATÉGICA DE LA ORGANIZACIÓN

IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACIÓN DEL
PRODUCTO O SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO
CON LA RENTABILIDAD Y ESTRATEGIAS DE MERCADEO.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON
LA ACTIVIDAD DE MERCADEO.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:
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NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGÚN
CONDICIONES DEL MERCADO Y POLÍTICAS DE LA
EMPRESA.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, GARANTIZANDO LA UTILIZACIÓN DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS
DE LA INVESTIGACIÓN, SEGÚN POLÍTICAS DE LA EMPRESA.

DISEÑAR INDICADORES Y ESTÁNDARES DE GESTIÓN DE MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACIÓN COSTO BENEFICIO
INTEGRADO, DE ACUERDO CON OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

ESTABLECER PROCESO DE EVALUACIÓN DEL PLAN DE ACCIÓN DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGÚN INDICADORES DE
GESTIÓN.

PRODUCIR TEXTOS EN INGLÉS EN FORMA ESCRITA Y ORAL
• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PROMOVER LA INTERACCIÓN IDÓNEA CONSIGO MISMO,
CON LOS DEMÁS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERÍSTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

RESULTADOS DE APRENDIZAJE
DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O SERVICIO CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
APLICACIÓN DE TÉCNICAS DE PRONÓSTICO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE VENTAS DE LA
EMPRESA SEGÚN POLÍTICA EMPRESARIAL.

DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL ANÁLISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICIÓN DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGÚN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACIÓN DE
MÉTODOS DE FIJACIÓN PRECIOS.

IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU DIMENSIÓN Y COBERTURA, EN EL DESARROLLO DE
ESTRATEGIAS DE SEGMENTACIÓN CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE ACUERDO CON TIPOS DE PRODUCTO Y
POBLACIÓN ESTABLECIDOS EN EL PLAN DE SEGMENTACIÓN.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA• COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:
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HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 353,50

EVENTOS DE DIVULGACIÓN TECNOLÓGICA - EDT´s

EVENTO HORASFICHA FECHA INICIO FECHA FINAL

TOTAL TIEMPO EDT´s: 0,00

ACTIVIDADES ADICIONALES

ACTIVIDAD HORASFECHA INICIAL FECHA FINAL
OTROS 8,0028/04/2025 28/04/2025

OTROS 18,0005/05/2025 14/05/2025

OTROS 16,0009/06/2025 17/06/2025

OTROS 28,0001/07/2025 16/07/2025

OTROS 72,0014/07/2025 14/07/2025

OTROS 76,0001/08/2025 01/08/2025

OTROS 88,0001/09/2025 01/09/2025

OTROS 80,0001/10/2025 01/10/2025

OTROS 16,0007/10/2025 08/10/2025

OTROS 72,0001/11/2025 01/11/2025

OTROS 48,0001/12/2025 01/12/2025

OTROS 32,0001/12/2025 01/12/2025

554,00TOTAL ACTIVIDADES ADICIONALES:

INSTRUCTOR: NATAN JOSE NADER BARBOSA

CENTRO DE
FORMACIÓN: CENTRO DE COMERCIO Y SERVICIOS

TOTAL HORAS ACTIVIDADES ACADÉMICAS: 1156,60
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