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PROCESO GESTION DEL TALENTO HUMANO
FORMATO INFORME MENSUAL EJECUCION CONTRACTUAL

Barranquilla, diciembre 23 de 2025

Sefior (a)

LINDA EVELIN PICHON RONCALLO

SUPERVISOR(A) CONTRATO No. 7322733

Coordinador(a) Académico de Comercializacidon y Ventas

Centro de Comercio y Servicios

Barranquilla
Asunto: Informe mensual de ejecucién
contractual diciembre del aifio 2025

Referencia: No.7322733 del afio 2025

Natan José Nader Barbosa, identificado con la cédula de ciudadania No. 72.163.462 de
Barranquilla, en mi calidad de Contratista del SENA, en el Centro de Comercio y Servicios,
en cumplimiento del Contrato de Prestacion de Servicios de la referencia, a continuacién,

presento el Informe de actividades realizadas en el mes objeto de cobro.

Valor y forma de Pago: El valor total del presente contrato es maximo de CUARENTA'Y SEIS
MILLONES TRECIENTOS UN MIL Y SETECIENTOS CUARENTA Y CINCO PESOS M/CTE
(546°301.745) incluido IVA de conformidad con el régimen tributario a que pertenezca el
contratista. Esta suma sera pagada por el SENA al contratista de la siguiente manera: a) un
(1) pago correspondiente a dias del mes de febrero de 2025 por valor de TRES MILLONES
DOSCIENTOS DIECINUEVE MIL SEISCIENTOS CINCUENTA Y OCHO PESOS M/CTE
($3°219.658), b) Cuatro (4) pagos iguales por valor de CUATRO MILLONES QUINIENTOS
NOVENTA Y NUEVE MIL QUINIENTOS ONCE PESOS M/CTE ($4°'599.511) respectivamente
comprendidos de marzo a junio de 2025. c¢) Un (1) pago correspondiente a dias del mes de
julio de 2025 por valor de DOS MILLONES SETECIENTOS CINCUENTA Y NUEVE MIL
SETECIENTOS SIETE PESOS M/CTE ($2°759.707). e) Cuatro (4) pagos iguales por valor de
CUATRO MILLONES QUINIENTOS NOVENTA Y NUEVE MIL QUINIENTOS ONCE PESOS M/CTE
($4°599.511) respectivamente comprendidos de agosto a noviembre de 2025. f) Un (1) pago
correspondiente a dias del mes de diciembre de 2025 por valor de TRES MILLONES
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QUINIENTOS VEINTISEIS MIL DOSCIENTOS NOVENTA Y DOS PESOS M/CTE ($3°526.292). Los
honorarios serdn pagados por el SENA al contratista de acuerdo con el cronograma definido
por la Direccién Administrativa y Financiera de la Direccion General en la cuenta de Ahorros
No. 773-768514-71 de BANCOLOMBIA, cuyo titular es el (la) contratista.

Plazo: Sera desde el dia diez (10) de febrero hasta el veintitrés (23) de diciembre de 2025,
sin exceder la presente vigencia presupuestal y empezarda a contarse a partir del
cumplimiento de los requisitos de perfeccionamiento y ejecucidn indicados en este
contrato.

OBJETO:

Instructor: Prestar Servicios Personales Caracter Temporal Para La Formacién
Profesional Integral, En FORMACION REGULAR TITULADA Y
COMPLEMENTARIA para el Programa Formacion GESTION DE MERCADOS

Obligaciones Especificas:

No Obligaciones Acciones realizadas Evidencias

1 Desarrollar actividades de | Formacién presencial y
formacion profesional en los | sesiones remotas con

programas definidos por el | las ficha TGO GM-
centro. 3146130, TGO GM-

3065310.

2 Entregar al equipo de Sofia | Actualizacidn de datos
plus, la informacién | para el desempefio de
requerida para la asignacién | rol de instructor.

de rol y disponibilidad en el

aplicativo
s=osalaasons -l
3 Hacer la evaluacidn
correspondiente a los cursos
asignados

4 | Garantizar que se realicenlos
juicios evaluativos de las
competencias y  fichas
asignadas (Tituladas y

GTH-F-062 V10



SENA

N

complementarias), dentro de
los 8 dias siguientes a la
terminacion de las
competencias a cargo que
demuestre el resultado de
aprendizaje alcanzado por el
aprendiz.

En virtud del principio de
coordinacion, se podran fijar
reuniones, capacitaciones e
inducciones a las que debera
asistir el contratista, en aras
de lograr un adecuado
cumplimiento de los
objetivos y la calidad de Ia
formacién.

Aplicar los recursos
didacticos establecidos en el
desarrollo  curricular  del
programa de formacién.

Coadyuvar en las acciones de
Retencién de las fichas de
formacién que le han sido
asignadas a fin de cumplir
con las metas de retencion.

Implementar los procesos de
gestion documental
adoptados por la entidad.

Apoyar en las demas
asignadas por el supervisor
gue permitan el adecuado
seguimiento de la etapa
lectiva y/o productiva.

10

En virtud del principio de
coordinacion  entre  las
partes, se deberd dar
cumplimiento a la
programacion de las fichas
de formacion que le sean
asignadas en cada periodo,
bien sea en formacion
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titulada o complementaria

en las modalidades
presencial y virtual.
11 | Aplicar los formatos

dispuestos en la plataforma
compromiso en el marco del
Sistema de Gestién
integrado de la entidad.
ENTREGABLES: En cada
cuenta de cobro, el
contratista debera remitir las
evidencias que den cuenta
del cumplimiento de sus
obligaciones contractuales:
1) Informe detallado del
cumplimiento de las
obligaciones contractuales,
conforme a lo establecido en
el contrato de prestacion de
servicios. (Anexar Registros
fotogréficos y estado de las
fichas atendidas. 2) Reporte
de la evaluacién de las fichas
asignadas segun los
resultados de aprendizaje
alcanzados. 3) Soporte de
horas programadas en otras
actividades en la plataforma
de Sofia Plus. 4) Reporte de
novedades por ficha de

manera oportuna. Lo
anterior, sin perjuicio de los
demas requerimientos

institucionales para el
proceso de cobro de los
honorarios a lugar

A continuacion, relaciono los desplazamientos que realicé previo a la presentacién de este

informe. Una vez finalizado cada desplazamiento presenté al ordenador del gasto el informe
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en el Formato Informe Legalizacién Desplazamiento Contratista GTH-F-087, en el que se
describieron las actividades desarrolladas y los resultados de cada desplazamiento. Cada

informe cuenta con el visto bueno del Supervisor.

Se lista a continuacién el soporte de la legalizacién de los desplazamientos realizados, los

cuales forman parte integral del presente informe de ejecucién contractual.

ITEM No DE LA ORDEN | LUGAR DE FECHA DE FECHA DE
DE VIAJE DESPLAZAMIENTO DESPLAZAMIENTO | DESPLAZAMIENTO
INICIAL FINAL
1. XX XX XX XX
2. XX XX XX XX

Nota 1: Por cada desplazamiento que haya realizado el contratista, adjuntard el respectivo
informe que la soporte. En caso de haber realizado el desplazamiento en fecha posterior a
la presentacién del informe de ejecucién contractual, debera reportarlo en el siguiente

informe de ejecucién contractual.

Para el tramite de la cuenta me permito adjuntar: Documentos electrdnicos enunciados
como evidencias del cumplimiento de las obligaciones contractuales y los desplazamientos
realizados y el No 81330270 de la planilla, operador ENLACE y noviembre de 2025. (Decreto
Ley 2106 de 2019 — “Decreto Ley Anti tramites”)

Evidencias en (xx) folios

Cordialmente,

Firma
Natan José Nader Barbosa
Contratista

C.C. No. 72.163.462
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Recibi a satisfaccion:

Firma

Linda Evelin Pichén Roncallo
Supervisor(a) Contrato 216456 de 2021
C.C. No. 32.700.367

Coordinador(a) Académica de Comercializacidon y Ventas
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TIEMPO ACT. APOYO A LA FORMACION

INSTRUCTOR: NATAN JOSE NADER BARBOSA

CENTRO DE
FORMACION: CENTRO DE COMERCIO Y SERVICIOS

FECHA INICIAL: 01/12/2025 00:00:00
FECHA FINAL:  31/12/2025 23:59:59

ACTIVIDADES ACADEMICAS

FICHA 3065310 - GESTION DE MERCADOS
DE APRENDIZAJE:

ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS
POR LA ORGANIZACION

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: AUDITIVA

DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: DEL MERCADO, IDIOSINCRASIA, CULTURA Y NECESIDAD DE
LOS CLIENTES.

APLICAR POLITICAS Y ESTRATEGIAS DE DISTRIBUCION TENIENDO EN CUENTA LA ESTRUCTURACION DEL MERCADO.
ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCION Y VENTA APLICANDO TECNICAS DE EVALUACION DE ACUERDO CON EL MERCADO META.

ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LA NATURALEZA DEL PRODUCTO Y EL SEGMENTO DE MERCADO.
IDENTIFICAR EL COMPORTAMIENTO DE LAS VARIABLES Y ESTANDARES DE GESTION DE LOS CANALES TENIENDO EN CUENTA
LAS METAS DE VENTAS DE LA EMPRESA.

OPTIMIZAR LA RED GEOGRAFICA Y TECNOLOGICA DE DISTRIBUIDORES, SEGUN EL TAMANO DEL MERCADO Y LAS NECESIDADES
DEL CLIENTE.

5/12/25 12:19 Page 1 of 6



« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

FACTIBILIDAD Y EL MERCADO DEFINIDO.
RESULTADOS DE LA INVESTIGACION.

CARACTERISTICAS DEL MISMO.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

DIRIGIR EL TALENTO HUMANO SEGUN NECESIDADES DE LA
ORGANIZACION.

DISENAR EL PROYECTO DE LA INVESTIGACION DE
MERCADOS DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y METAS
DE LA INVESTIGACION.

DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS
QUE SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS
DE LOS CLIENTES Y CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL

DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE
DESARROLLAR EL NOMBRE Y LA MARCA DEL PRODUCTO O SERVICIO TENIENDO EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y LOS

ESTABLECER PARAMETROS PARA EL DISENO DEL EMPAQUE Y ENVASES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE ACUERDO CON LAS

Ejercer derechos fundamentales del trabajo en el marco de la
constitucion politica y los convenios internacionales.

GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA
SEGUN ESTRATEGIAS DE EXHIBICION.

IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO
SEGUN RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE
MERCADOS DE ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE
INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y LOS OBJETIVOS DE

IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL
PRODUCTO O SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO
CON LA RENTABILIDAD Y ESTRATEGIAS DE MERCADEDO.

5/12/25 12:19
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« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON
LA ACTIVIDAD DE MERCADEDO.

NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN
CONDICIONES DEL MERCADO Y POLITICAS DE LA
EMPRESA.

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

PRODUCIR TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y ORAL

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 24,00

DE APRENDIZAJE:

FICHA 3146130 - GESTION DE MERCADOS

5/12/25 12:19
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ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS
POR LA ORGANIZACION

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: AUDITIVA

DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: DEL MERCADO, IDIOSINCRASIA, CULTURA'Y NECESIDAD DE
LOS CLIENTES.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

APLICAR POLITICAS Y ESTRATEGIAS DE DISTRIBUCION TENIENDO EN CUENTA LA ESTRUCTURACION DEL MERCADO.
ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCION Y VENTA APLICANDO TECNICAS DE EVALUACION DE ACUERDO CON EL MERCADO META.

ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LA NATURALEZA DEL PRODUCTO Y EL SEGMENTO DE MERCADO.

IDENTIFICAR EL COMPORTAMIENTO DE LAS VARIABLES Y ESTANDARES DE GESTION DE LOS CANALES TENIENDO EN CUENTA
LAS METAS DE VENTAS DE LA EMPRESA.

OPTIMIZAR LA RED GEOGRAFICA Y TECNOLOGICA DE DISTRIBUIDORES, SEGUN EL TAMANO DEL MERCADO Y LAS NECESIDADES
DEL CLIENTE.

DIRIGIR EL TALENTO HUMANO SEGUN NECESIDADES DE LA

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ORGANIZACION.

DISENAR EL PROYECTO DE LA INVESTIGACION DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: MERCADOS DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y METAS
DE LA INVESTIGACION.

DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: QUE SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS
DE LOS CLIENTES Y CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE
FACTIBILIDAD Y EL MERCADO DEFINIDO.

DESARROLLAR EL NOMBRE Y LA MARCA DEL PRODUCTO O SERVICIO TENIENDO EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y LOS
RESULTADOS DE LA INVESTIGACION.

ESTABLECER PARAMETROS PARA EL DISENO DEL EMPAQUE Y ENVASES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE ACUERDO CON LAS
CARACTERISTICAS DEL MISMO.
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Ejercer derechos fundamentales del trabajo en el marco de la
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  constitucion politica y los convenios internacionales.

GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN ESTRATEGIAS DE EXHIBICION.

IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: MERCADOS DE ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE
INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y LOS OBJETIVOS DE

IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO
CON LA RENTABILIDAD Y ESTRATEGIAS DE MERCADEDO.

MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LA ACTIVIDAD DE MERCADEO.

NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CONDICIONES DEL MERCADO Y POLITICAS DE LA
EMPRESA.

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCIR TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y ORAL
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PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 24,00

TOTAL HORAS ACTIVIDADES ACADEMICAS: 48,00

EVENTOS DE DIVULGACION TECNOLOGICA - EDT's

FICHA FECHA INICIO FECHA FINAL EVENTO HORAS

TOTAL TIEMPO EDT's: 0,00

ACTIVIDADES ADICIONALES

FECHA INICIAL FECHA FINAL ACTIVIDAD HORAS

01/12/2025 01/12/2025 OTROS 48,00

01/12/2025 01/12/2025 OTROS 32,00

TOTAL ACTIVIDADES ADICIONALES: 80,00

INSTRUCTOR: NATAN JOSE NADER BARBOSA

CENTRO DE
FORMACION: CENTRO DE COMERCIO Y SERVICIOS
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Reporte de Juicios

de Evaluacion

Fecha del Reporte:

Ficha de Caracterizacion:

Cogigo:
Version:
Denominaci6n:

Estado de la Ficha de Caracterizacion:

Fecha Inicio:
Fecha Fin:

Modalidad de Formacion:

Regional

Centro de Formacion;

14/06/2025
3146121
621111
100

DIRECCION DE VENTAS

EN EJECUCION
10/02/2025
09/02/2027
PRESENCIAL

8- REGIONAL ATLANTICO

9302 - CENTRO DE COMERCIO Y SERVICIOS

Tipo de Documento [Nimero de Documento [Nombre Apellidos Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluacién | Fechay Hora del Juicio Evaluativo Funcionario que registro el juicio evaluativo
i 1041694473 JOSUE JASSIR BALVIN OSPINO 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1041694787 MARIA CAMILA MEDINA ROCCO 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1041694868 JEILYN PAOLA GUERRERO CASTIBLANCO 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 2824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1042249870 ALEX DAVID AHUMADA CASTRO 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 2824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1042251755 ANDRIS MICHEL CORDOBA PEREZ 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 2824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS GIAS DE MERCA! MES E
cC 1042251876 MELISA GARCIA DORIA 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 2824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1042255129 SHARON SOFIA RAMOS YANEZ 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 57824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS v SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1042853570 CRISTIAN JOSE SILVERA TRUYOL 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 57824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1043145309 MARTIN ANDRES VELAIDEZ DIAZ 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 57824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1043152038 SHARON MICHEL ASCENCIO SIERRA 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 57824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS v SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1043164523 YORIMAR MIRANDA GOMEZ RETIRO VOLUNTARIO [3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE| 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | POR EVALUAR
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1043673847 GERALDINE ANDREA BARRAZA SERRANO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 57824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1043674058 VICTOR RAFAEL PAYARES TOVAR EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 57824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS v SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1043675741 VALENTINA YOHANIS CORTINA SARMIENTO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 57824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A | POR EVALUAR 14/06/2025 0.00 a LA APRENDIZ NO ASISTIO ALA FORMACION
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1043871572 AURYS CRISTINA CALDERIN PERTUZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 57824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS v SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
= > A !
Tl 1043872332 EILEEN CRISTINA ESCORCIA BECERRA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
= > A !
Tl 1044218108 JHON FREDDY CANTILLO LONDONO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
= > A !
cC 1044618839 SOFIA ELENA DE LEON ROMERO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
= > A !
Tl 1044623464 LUIS CARLOS MENESES COBA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
= > A !
Tl 1044626228 LOREN SOFIA POLO ACOSTA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
= > A !
Tl 1045689516 HILARY VALENCIA GAMERO! EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
= > A !
cC 1045690614 ANA MERCEDES GARCIA VILLAZON EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
I 1046702892 JHONATAN DAVID POLO SANJUAN EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1048069616 NISSIJIRETH REALES GARCIA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
Tl 1071353552 MARIA CAMILA VELASQUEZ HERNANDEZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 14/06/2025 9.14 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1122922493 YERSON STEVEN (OSORIO BELTRAN EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 14/06/2025 9.14 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1139426229 AYLEN SARAY GARCIA DE LA HOZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 14/06/2025 9.14 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
Tl 1139427708 GABRIELA MACIAS FIGUEROA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1143117630 VALENTINA HOLGUIN POLO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1143231172 VALERIA ELVIRA GAVIRIA MARTINEZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 14/06/2025 9.14 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
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i 1041694054 LAURITH VANESSA ROMERO HENAO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 14/06/2025 11.26 @ CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1041694755 VALERY [EScorciA sARAVIA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 14/06/2025 11.35 @ CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1042851927 HERNAN JUNIOR PEREZ OSPINO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 2824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 11.16 @ CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1043139393 MELANY LUCIA OSORIO CASTRO! EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 2824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 11.30 @ CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1043143483 ADRIANA PATRICIA ARIZA MOLINA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 2824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 11.06 @ CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS GIAS DE MERCA! MES E
i 1043144942 JAHN ALBERTO [EScorciA PERTUZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 2824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |POR EVALUAR 14/06/2025 0.00 a NO ASISTIO ALA FORMACION
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1043443651 DIANALIZ VASQUEZ CERVANTES EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 57824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS v SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 11.13 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1043444310 YEIMY TATIANA DIAZ OROZCO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 57824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 11.37 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1043447111 JEISON RAFAEL CASTRO ESCORCIA| EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 57824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A | APROBADO 141062025 11.18 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1043673503 NICOLL DANIELA CERPAPOLO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 57824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS v SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 11.33 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1043674441 MELANIE MISHEEL FONTALVO THOMAS EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 11.29 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1043675916 KEYTLYN ROUS HUYKE MERCADO! EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 57824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A | APROBADO 141062025 11.23 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1043676151 YENDRI VANESA RAMIREZ CASTRO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 57824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS v SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 11.38 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
i 1043872316 RICHARD ANDRES ARIZA CHARRIS EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 57824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS ¥ SERVICIOS A | POR EVALUAR 14/06/2025 0.00 a NO ASISTIO A LA FORMACION
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1044212900 DARILUZ CEPEDA MONTERO! EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 57824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS v SERVICIOS A | APROBADO 141062025 11.12 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
= > A !
Tl 1044217756 DANNA SOFIA CAIPA ARIAS EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | APROBADO 1410612025 11.11a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
= > A !
cC 1044617201 LORAINE TATIANA PEREZ SANDOVAL EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 11.28 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
= > A !
Tl 1044624333 ANGEL DE JESUS OSPINO NAVAS EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 11.09 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
= > A !
Tl 1044624369 AILEEN ZARITH SALAZAR PRIETO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | APROBADO 14/06/2025 11.07 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
= > A !
Tl 1045688541 [RATHZA ANDREA DUNCAN CANEDO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | POR EVALUAR 14/06/2025 0.00 & NO ASISTIO A LA FORMACION
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
= > A !
Tl 1046338460 JAIFERSO JUNIOR (OROZCO APARICIO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | APROBADO 141062025 11.17 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
= > A !
Tl 1046702438 YERIVET JOHANA SALINA MENDOZA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A | POR EVALUAR 14/06/2025 0.00 & NO ASISTIO A LA FORMACION
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1047224024 AYSHELL PEDROZA PAYARES EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 14/06/2025 11.10 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
Tl 1065607883 NATALI ALEJANDRA! GONZALEZ ORTIZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 14/06/2025 11.31 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1102819544 YOSNAIDER RAFAEL VASQUEZ VERDEZA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 14/06/2025 11.39 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1127576243 JULIAN DAVID TORRENEGRA RAMOS EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 141062025 11.22 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
Tl 1127594869 JENNIREE VERUSKA SERNA RICARDO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 141062025 11.19 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
Tl 1130268968 KARINE PAOLA JULIO VILLADIEGO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 141062025 11.25 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
Tl 1143137454 YERICA PAOLA SANCHEZ GARCIA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |POR EVALUAR 14/06/2025 0.00 a NO ASISTIO A LA FORMACION
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
Tl 1143233075 JOLANYS JOHANA LAGARES MARTINEZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 14/06/2025 11.20 @ CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
Tl 1143233205 SAMIRA ALEJANDRA ORTEGA CABRERA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 14/06/2025 11.34 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
DoOoOICTAC MEouALTE L0 a0y & a1 acud
PPT 5432171 ERIMAR DE JESUS MORENO SALONES EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 22824 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 14/06/2025 11.14 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y | PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
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i 1041604473 JOSUE JASSIR BALVIN OSPINO 3362 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 2000712025 20.28 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. [CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
B o VAR SRR TESNARGEED 552 COOROIAR LA ACCION DE VENTAS BE ACUERDO CON oS 55554 ADMISTRAR [0S TERRITORIOS ¥ RUTAS DE VENTA TENENDO EN [APROBADO EEr T TEIER% - NATAN JOSE NADER EARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
i 1041694868 JEILYN PAGLA GUERRERO CASTIBLANCO 3362 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 2000712025 20.28 @ CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. [CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
G 1042240870 TALEX DAVID [RHUMADA CASTRO 5352 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22534 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 200772025 2028 2 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
|OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
C3 1042251755 ANDRIS MICHEL CORDOBA PEREZ 3362 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 2000712025 20.28 @ CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. [CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
Ee o =0 ARG ORI 552 COOROIAR LA ACCION DE VENTAS BE ACUERDO CON oS 55554 ADMISTRAR [0S TERRITORIOS ¥ RUTAS DE VENTA TENENDO EN [APROBADO EEr S TEIER% - NATAN JOSE NADER BARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
i 1042255129 SHARON SOFIA RAMOS YANEZ 3362 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 2000712025 20.28 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
T T042853570 CRISTIAN JOSE SIVERA TRUYOL 3352 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 200772025 2028 2 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
|OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
i 1043145309 MARTIN ANDRES [VELAIDEZ DIAZ 3362 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 2000772025 2028 8 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
G T043152038 SHARON MICHEL [RSCENCIO SERRA 3352 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 200772025 2028 2 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
|OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
i 1043164523 YORMAR MIRANDA GOMEZ RETIRO VOLUNTARIO | 3362 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | POR EVALUAR 2000772025 0.00 a RETIRO VOLUNTARIO
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
T T043673847 GERALDINE ANDREA BARRAZA SERRANG 3352 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON [0S 22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 200772025 2028 2 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
|OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
i 1043674058 VICTOR RAFAEL PAYARES TOVAR 3362 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 2000772025 2028 8 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
T T043675741 VALENTINA YORANIS CORTINA SARMIENTO 3352 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN |FOR EVALUAR 200772025 0.00 2 TR APRENDIZ NO SE PRESENTO A LA FOPRMACION DURANTE PERIODO
|OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO. ASIGNADO PARA LA COMPETENCIA.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
C3 043871572 AURYS CRISTINA CALDERIN PERTUZ 3382 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO GON LOS 2253 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 200772025 2028 8 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
[ec 1043872332 [EILEEN CRISTINA ESCORCIA BECERRA (3382 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 2010772025 2028 & [CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA.
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
T 1042216106 SHON FREDDY CANTILLO LONDONG 3382 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO GON LOS 2253 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 200772025 2028 8 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
[ec 1044618839 SOFIA ELENA DE LEON ROMERO (3382 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 2010772025 2028 & [CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA.
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
T 1042623464 LUIS CARLOS MENESES COBA 3382 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO GON LOS 2253 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 200772025 2028 8 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
T T044626228 TOREN SOFIA FOLO ACOSTA 3352 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 200772025 2028 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
T 1045689516 HILARY [VALENCIA GAMERO 3382 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO GON LOS 2253 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 200772025 2028 8 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANZACIGN DEL
P RITORIO A PARTIR DE LOS
|cc 1045690614 ANAMERCEDES |GARCIAVILLAZON 3382 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 2000772025 2028 & (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DEMAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACIGN DEL
APARTIR DE LOS
i 1046702892 SHONATAN DAVID FOLO SANJUAN 3352 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 2253 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 200772025 2028 2 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS.
|cc 1048069616 NISSIJIRETH REALES GARCIA 3382 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 2000772025 2028 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
i 071353552 MARIA CAMILA VELASQUEZ HERNANDEZ 3362 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 2253 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 200772025 2028 2 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
|cc 1122922493 VERSON STEVEN OSORIO BELTRAN 3382 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 200072025 2028 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
C3 1136426220 AVLEN SARAY GARGIA DE LA HOZ 3352 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO GON LOS 2253 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 200772025 2028 2 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
i 1136427708 GABRIELA MACIAS FIGUEROA 3362 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 2010772025 20.28 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS.
C3 1143117630 VALENTINA HOLGUN POLO 3352 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO GON LOS 52834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 200772025 2028 2 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DELOS
cc 143231172 VALERIA ELVIRA GAVIRIA MARTINEZ 3362 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 200772025 2028 8 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
(OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS
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i T0a1604054 CRURITH VANESSA ROVERO HENAG EN FORMACION 3562 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO GON LOS - RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO. 2000772025 634 2 (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. CUENTA LA COBERTURA ¥ EL POTENCIAL DEL NERCADO, CONEL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
0 DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETOS
i T0a1603755 VALERY ESCORCIA SARAVIA EN FORMACION 33562 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO GON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 2000772025 634 2 (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS|
C3 Toazes1027 FERNAN JUNOR FEREZ OSPING EN FORMACION 3562 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO GON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 2000712025 634 2 (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS|
i T023139393 VELANY LUCIA (GSORIO GASTRO EN FORMACION 3562 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO GON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN_| APROBADO 2000712025 634 2 (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
0 DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETVOS
i Toa1a3es (ADRIANA PATRICIA ARIZAMOLINA EN FORMACION 3562 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO GON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 2000772025 634 2 (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS|
i Toas1aa0a AN ALBERTO ESCORCIA PERTUZ RETIRO VOLUNTARIO [3362 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE AGUERDO CON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN_|POR EVALUAR 2000772025 0,008 RETIRO VOLUNTARIO
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS|
C3 Toaas3651 DANA Lz VASQUEZ CERVANTES EN FORMACION 3562 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO GON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 2000712025 634 2 (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
0 DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETVOS
3 Tosaa3310 ERY TATIANA DAz OROZCO EN FORMACION 3562 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO GON LOS 22634 - Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 2000712025 834 2 (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENGIAL DEL NERCADO, CONEL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS
i To33a7IIL EISON RAFAEL CASTRO ESCORGIA EN FORMACION 3562 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO GON LOS 22634 - Y RUTAS OE VENTA, TENENDO EN | APROBADO 2000712025 834 2 (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENGIL DEL NERCADO, CONEL APOY
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS
i 1043673503 NICOLL DANIELA GERPAPOLO EN FORMACION 3562 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO GON LOS 22634 - Y RUTAS OF VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 2000712025 834 8 (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENGIAL DEL NERCADO, CONEL APOY
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
0 DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETVOS
i Toa3672241 VELANIE MISHEEL FONTALVO THOWAS EN FORMACION 3562 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO GON LOS 22634 - Y RUTAS OE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 2000712025 834 2 (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENGIL DEL NERCADO, CONEL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS
i 033675916 KEVTLYN ROUS FUVKE MERCADD EN FORMACION 3562 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO GON LOS 22634 - Y RUTAS OF VENTA, TENENDO EN | APROBADO 2000712025 834 2 (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENGIAL DEL NERCADO, CONEL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS
c3 Toa3676151 VENDRI VANESA RAVIREZ CASTRO EN FORMACION 3562 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO GON LOS 22634 - Y RUTAS OE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 2000712025 834 2 (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENGIL DEL NERCADO, CONEL APOY
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
0 DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETVOS
i 033872316 RICHARD ANDRES ARIZA CRARRIS EN FORMACION 3562 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO GON LOS 22634 - Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN_[POR EVALUAR 2000772025 0.008 EL APRENDIZ NO ASISTIO A LA FORMAGION DE LA COMPETENGIA EN EL
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENGIAL DEL NERCADO, CONEL APOYO HORARIO ASUGNADO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS
c3 03212500 DARILUZ CEPEDA NONTERD EN FORMACION 3562 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO GON LOS 22634 - Y RUTAS OE VENTA, TENENDO EN | APROBADO 2000712025 834 8 (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENGIAL DEL NERCADO, CONEL APOY
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS |
i 03217756 DANNA SOFIA CAPA ARIAS EN FORMACION 3562 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS - RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO. 20072025 834 8 (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
OE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALZADOS PATA LA ORGANZACION DEL
L TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETNOS|
c3 Toaa617201 TORANE TATIANA PEREZ SANDOVAL EN FORMACION 3582 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS TORIGS ¥ RUTAS DE VENTA, TENENDO EN_ | APROBADG 20072025 834 8 (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. CUNTA LA COBERTURA ¥ EL POTENGIAL DEL NERCADO, CONEL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQU\PO DE \/ENTAS DENTRO DEL TERR\TOR\O APARTIR DE LOS OBJETIVOS |
i Towc2a333 ANGEL DE JESUS GSPING NAVAS EN FORMACION 3582 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 37253 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS ¥ RUTAS DE VENTA, TENENDO EN | APROBADO 20072075 834 8 (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQU\PO DE \/ENTAS DENTRO DEL TERR\TOR\O APARTIR DE LOS OBJETIVOS |
c3 03624369 ALEEN ZARITH SALRZAR PRIETO EN FORMACION 3582 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 37253 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS ¥ RUTAS DE VENTA, TENENDO EN | APROBADO 20072025 834 8 (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
OE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALZADOS PARA LA ORGANZACION DEL
L TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETNOS|
i Toso8854L TRATHZA ANDREA DUNGAN CANEDO RETIRO VOLUNTARIO [3362 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS TORIGS ¥ RUTAS GE VENTA, TENIENDG EN |POR EVALUAR 2000772025 0.008 RETIRO VOLUNTARIO
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. CUNTA LA COBERTURA ¥ EL POTENGIAL DEL NERCADO, CONEL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQU\PO DE \/ENTAS DENTRO DEL TERR\TOR\O APARTIR DE LOS OBJETIVOS |
i 06338460 SAFERSO JUNIOR GROZCO APARICIO EN FORMACION 3582 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 37253 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS ¥ RUTAS DE VENTA, TENENDO EN | APROBADO 20072025 834 8 (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQU\PO DE \/ENTAS DENTRO DEL TERR\TOR\O APARTIR DE LOS OBJETIVOS |
i Tos670243 VERIVET JOMANA SALNA MENDOZA EN FORMACION 3582 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 372634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS ¥ RUTAS DE VENTA, TENENGO EN_[POR EVALUAR 250008 TR APRENDIZ NO ASISTIO A LAFORMAGION DE LA C ENEL
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO HORARIO ASUGNADO.
OE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALZADOS PATA LA ORGANZACION DEL
L TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETNOS|
c3 Toar22a028 AVSHELL PEDROZA PAVARES EN FORMACION 3562 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS TORIGS ¥ RUTAS DE VENTA, TENEENDO EN | APROBADO 20072025 834 8 (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. CUNTA LA COBERTURA ¥ EL POTENGIAL DEL NERCADO, CONEL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQU\PO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS |
T 1065607883 [NATALI ALEJANDRA (GONZALEZ ORTIZ EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22834 - ADMINISTRAR LOS TERR\TOR\OS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN  [APROBADO 20/07/20258.34 2 [CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQu\PO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS |
cc 1102819544 YOSNAIDER RAFAEL VASQUEZ VERDEZA EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22834 - ADMINISTRAR LOS TERR\TOR\OS 'Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN |APROBADO 20/07/20258.34 2 [CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
0 DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETVOS
cC 1127576243 [JULIAN DAVID. S EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 52834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS ¥ RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO 20107721 [CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQu\PO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS |
cC 1127594869 JENNIREE VERUSKA SERNA RICARDO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22834 - ADMINISTRAR LOS TERR\TOR\OS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN  [APROBADO 20/07/20258.34 2 [CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQu\PO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS |
i 1130268968 [KARINE PAOLA JULIO VILLADIEGO EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 52834 - ADMINISTRAR LOS TERR\TOR\OS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN  [APROBADO 20/07/20258.34 2 [CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETVOS
i 1143137454 YERICA PAOLA| [SANCHEZ GARCIA EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22834 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN [POR EVALUAR 125 0.00 a LA APRENDIZ NO ASISTIO A LA FORMACION DE LA ENEL
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO HORARIO ASUGNADO.
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQu\PO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS |
i 1143233075 JOLANYS JOHANA LAGARES MARTINEZ EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 52834 - ADMINISTRAR LOS TERR\TOR\OS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN  [APROBADO 20/07/2025 8.34 2 [CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQu\PO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS |
i 1143233205 SAMIRA ALEJANDRA (ORTEGA CABRERA EN FORMACION 3382 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 52834 - ADMINISTRAR LOS TERR\TOR\OS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN  [APROBADO 20/07/20258.34 2 [CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQu 0 DE VENTAS DENTR( DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS
T E ERIVAR DE JESUS VORENG SALONES EN FORMACION 552 - COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS 22634 - ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN | APROBADO EETEET (CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BAREOSA
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO. |CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO, CON EL APOYO
DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL
EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETVOS
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cC 1002028103 JEFFERSON DAVID GONZALEZ DIAZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, APROBADO 26/07/2025 10.08 CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y | FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS
cC 1002028103 JEFFERSON DAVID GONZALEZ DIAZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN | APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y [LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
cC 1002161240 AILYM SARAY CASTRO CARDENAS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 @ LA APRENDIZ NO SE PRESENTO A LA FORMACION DURANTE TODO EL
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y | FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS PERIODO ASIGNADO A LA COMPETENCIA
cC 1002161240 AILYM SARAY CASTRO CARDENAS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN | POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 @ LA APRENDIZ NO SE PRESENTO A LA FORMACION DURANTE TODO EL
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y [LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO PERIODO ASIGNADO A LA COMPETENCIA
cC 1002210301 DANNA PAOLA BAENA JARAMILLO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 @ LA APRENDIZ NO SE PRESENTO A LA FORMACION DURANTE TODO EL
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y | FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS PERIODO ASIGNADO A LA COMPETENCIA
cC 1002210301 DANNA PAOLA BAENA JARAMILLO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN | POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 @ LA APRENDIZ NO SE PRESENTO A LA FORMACION DURANTE TODO EL
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y [LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO PERIODO ASIGNADO A LA COMPETENCIA
cC 1012330878 HEINNY JULIETH MEZA DIAZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y | FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS
cC 1012330878 HEINNY JULIETH MEZA DIAZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN | APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y [LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
cC 1041691902 THAYS JULIANA MARQUEZ FRANCO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 @ 'SU INASISTENCIA ALCANZA EL 48% SIN JUSTIFICACION. NO PRESENTO
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y | FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS NI SUSTENTO NINGUNA ACTIVIDAD DE APRENDIZAJE
_ Loc oniTane ney s annres ' T ADICoINAC CALL A D AMCACIAN COTDATE I A DE LA QDS Az A, _ _
cC 1041691902 THAYS JULIANA MARQUEZ FRANCO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN | POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 'SU INASISTENCIA ALCANZA EL 48% SIN JUSTIFICACION. NO PRESENTO
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO NI SUSTENTO NINGUNA ACTIVIDAD DE APRENDIZAJE
cC 1042251848 VALERIA FERRER QUINTO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y | FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS
Loc oniTane nei s annres ' T ADICOINAC CALL A D AMCACIAN COTDATE AL A DE L A QDS Az A,
cC 1042251848 VALERIA FERRER QUINTO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN | APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
cC 1043438823 SAMUEL ENRIQUE VARGAS TORRES EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y | FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS
Loc oniTane nei s annres ' T ADICOINAC CALL A D AMCACIAN COTDATE AL A DE L A QDE Az A,
cC 1043438823 SAMUEL ENRIQUE VARGAS TORRES EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN | APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
Tl 1043442478 GARCIA RAMOS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 @ EL APRENDIZ NO SE PRESENTO A LA FORMACION DURANTE TODO EL
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y | FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS PERIODO ASIGNADO A LA COMPETENCIA
Loc onieTane nei s annres ' T ADICoINAC CALL A D AMCACIAN COTDATE AL A DE L A QDS Az A, _ '
T 1043442478 ISAAC LBERTO GARCIA RAMOS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN | POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 EL APRENDIZ NO SE PRESENTO A LA FORMACION DURANTE TODO EL
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO PERIODO ASIGNADO A LA COMPETENCIA
cC 1043663827 JHAN CARLOS RODRIGUEZ SARABIA EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y | FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS
Loc oniTane nei s annres ' T ADICOINAC CALL A D AMCACIAN COTDATESILA DE L A QDE Az A,
cC 1043663827 JHAN CARLOS RODRIGUEZ SARABIA EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN | APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
cC 1044612385 DEIVY JULIAN CAMARGO RODRIGUEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y | FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS
Loc oniTane nei s bannres CETADUCONAC L o s ACUAN CeTRATECICN AC L) Anc anizaciAN
cC 1044612385 DEIVY JULIAN CAMARGO RODRIGUEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN | APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
Acnc s cinn
cC 1046271609 PAOLA JUDITH SARMIENTO BONADIEZ RETIRO VOLUNTARIO |3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 @ RETIRO VOLUNTARIO
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y | FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS
Loe onieTane ney s crannces CETADLCOMNAC Fh L o M ACUAN CeTRATERICN AC L8 Ane anizaciA
cC 1046271609 PAOLA JUDITH SARMIENTO BONADIEZ RETIRO VOLUNTARIO |3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN | POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 & [RETIRG VOLUNTARIO
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
Acnc s cinn
cC 1046694925 SAMIR ANDRES ANGARITA CLAVIJO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y | FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS
Loe onieTa e ney s crannces CETADLCOMNAC Fh L o s AN CeTRATERICN AC L8 Anc anizaciA
cC 1046694925 SAMIR ANDRES ANGARITA CLAVIJO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN | APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
Acnc s cinn
cC 1048269905 SONIA BEATRIZ GAMERO NIETO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y | FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS
Loe onieTa e ney s crannces CETADLCOMNAC Fh L o M ACUAN CeTRATERICN AC L8 Ane anizaciA
cC 1048269905 SONIA BEATRIZ GAMERO NIETO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN | APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
Acnc s cinn
cC 1050950731 SHIRLEY PAOLA ORTIZ CARO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y | FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS
Loe onieTa e ney s crannces CETADLCOMNAC Fh L o M AN CeTRATERICN AC L8 Anc aniaciA
cC 1050950731 SHIRLEY PAOLA ORTIZ CARO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN | APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
Acnc s cinn
cC 1072962768 SERGIO LUIS CHARRIS DE LA HOZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 @ EL APRENDIZ NO SE PRESENTO A LA FORMACION DURANTE TODO EL
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y | FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS PERIODO ASIGNADO A LA COMPETENCIA
Loe onieTa e ney s crannces CETADLCOMNAC Fh L o s AN CeTRATERICN AC L8 Ane anizaciA
cC 1072962768 SERGIO LUIS CHARRIS DE LA HOZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN | POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 & EL APRENDIZ NO SE PRESENTO A LA FORMACION DURANTE TODO EL
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO PERIODO ASIGNADO A LA COMPETENCIA
cC 1073684563 MARIA CAMILA LERICIT BENITEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS
MO iy CETAn CounAS FL s o s st CeTnaTEAIAS Ar L s Ane asiaciAL
cC 1073684563 MARIA CAMILA LERICIT BENITEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN |APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
Tl 1084796462 SHAOLYTH MICHEL POLO FON EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 @ LA APRENDIZ LLEGA A UN 41% DE INASISTENCIA. SOLICITA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS APLAZAMIENTO.
MO iy CETAn CounAS Fu s o s st CeTnaTEAIAs Ar L s Ane asiaciAL
Tl 1084796462 SHAOLYTH MICHEL POLO FON EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN |POR EVALUAR 26/07/2025 0.00 a LA APRENDIZ LLEGA A UN 41% DE INASISTENCIA. SOLICITA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO APLAZAMIENTO.
cC 1129490490 ELIAN ANDRES SAUCEDO PACHECO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS
MO iy CETAn CounAS Fb s o s st CeTnaTEAIAS AE L8 Ane aniaciAL
cC 1129490490 ELIAN ANDRES SAUCEDO PACHECO EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN |APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
cC 1129534539 YELITZA JOHANNY NAVARRO SIMMONDS' EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, APROBADO 26/07/2025 10.08 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS
MOy iy CETAn CounAS Lt o s st CeTnaTEAIAS AE L s Ane asiaciAL
cC 1129534539 YELITZA JOHANNY NAVARRO SIMMONDS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN |APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
cC 1143256447 NADITH ELENA BUENDIA CHARRIS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, APROBADO 26/07/2025 10.08 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS
MOy CETAn CounAS Lt o s st CeTnaTEAIAS AE L s Ane asiaciAL
cC 1143256447 NADITH ELENA BUENDIA CHARRIS EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN |APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
cC 1151475126 KERWIN JOSUE TORRES BAEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51465 - RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, APROBADO 26/07/2025 10.08 & CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y | FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS PARAMETROS
e AneTn e ney s etamnees CeTAniCounAS FL s o s st CermaTEains AL s AneasaciAL
cC 1151475126 KERWIN JOSUE TORRES BAEZ EN FORMACION 3381 - IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADOS DE 51466 - CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN | APROBADO 26/07/2025 10.08 a CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y |LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO
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cC 1041870078 [CAMILO ANDRES YANES OROZCO EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGUN 51490 - ESTABLECER EL PRONOSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE APROBADO 2710412025 9.28 a [CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
o TAnE I & A AT S v P AT AL T DT s A £ DA LI TS O AEATEAG B Esmi s
cC 1041870078 [CAMILO ANDRES YANES OROZCO EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGUN 51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES APROBADO 2710412025 9.27 a [CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y TENDENCIAS DEL ENTORNO [QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS D\FERENTES ACTORES CON
E3 o0 GANELA CAROLIA VAGRIGAL JWENEZ ENTORWACION 3385 - DENTIFICAR [0S DEC WERCADD SEGUN 1% ESTABLECER EL PROVGETICO Y PRESURUESTO DE VENTAS BE [ PROEAD0 TS O 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
G Toa2251930 DANIELA CAROLINA ADRIGAL JMENEZ EN FORMACION 555 IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL NERCADO SEGON S Tio1 - MONTOREAR EL_COMPORTAVIENTO DE FACTORES Y VARIABLES [ APROBADO TI020256.27 & [CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y TENDENCIAS DEL ENTORNO) QUE INGIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON
1 1042854997 [JADE JULIETH YEPES MUNOZ EN FORMACION IDENTIFICAR LOS COMPORT. M\tlﬂ DEL MERCADO SEG! 51490 - ESTABLECER EL PRONOSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE APROBADO 2710412025 9.28 a [CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
S £ o pa T sttt v o, P o SN v e dint e iviond
1 1042854997 [JADE JULIETH YEPES MUNOZ EN FORMACION IDENTIFICAR LOS COMPORTAM\ENTOS DEL MERCADO SEGUN 51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES APROBADO 2710412025 9.27 a [CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
[RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y TENDENCIAS DEL ENTORNO [QUE \NC\DEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON
E3 FZgvsED GANEL ABDS GONADO WORENG ENTORMACION 3385 - DENTIFICAR [0S ELWERCADD SEGUN 51450 - ESTABLECER £1 PRONGSTICO ¥ PRESUPUESTO DE VENTASDE [ FOR EVALUAR A0 0005 L APRENDIZ NG ASISTIG A LA FORMACION EN EL FORARIO ASIGNADG 7|
RESULTADOS DE LA IVESTIGACION ¥ TENDENCIAS DEL ENTORNO UERDO CON EL RECORD HISTORICO DE VENTAS DE LA EVPRESA LA COMPETENCIA
cC 1043125130 [DANIEL ABDIAS [DONADO MORENO EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGUN 51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES POR EVALUAR 2710412025 0.00 a EL APRENDIZ NO ASISTIO A LA FORMACION EN EL HORARIO ASIGNADO Al
[RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y TENDENCIAS DEL ENTORNO | QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON LA COMPETENCIA
E3 o GANELA CAROLIA 0L DONADD ENTORMACION 3385 - DENTIFICAR [0S 5 BEL VERCHD0 SEGUN 5175 ESTABLECER EL PROVGETICO Y PRESURUESTO DE VENTAS BE [ PROEAD0 TS O 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
E3 o GANELA CAROLIA 0L DONADD ENFORMACION VERCADO SEGUN S Tior - MONTORERR £L COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES [ APROBADO 05T O 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y TENDENCIAS DEL ENTORNO) QUE INGIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON
cC 1043131545 ALAN DAVID [NAVAS PERTUZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGUN 51490 - ESTABLECER EL PRONOST\CO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE APROBADO 2710412025 9.28 a [CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
o TAnE I & A AT S v P AT AL T DTN P o SN rpav e diat it
cC 1043131545 ALAN DAVID [NAVAS PERTUZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGUN 51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES APROBADO 2710412025 9.27 a [CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
[RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y TENDENCIAS DEL ENTORNO [QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS D\FERENTES ACTORES CON
E3 FZgE= SROAY DANELR DANGZA ENTORMACION 3385 - DENTIFICAR [0S DEC WERCADD SEGUN 51450 - ESTABLECER £1 PRONGSTICO ¥ PRESUPUESTO DE VENTAS DE [ APROBADO TS O 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
G 043136330 SADAY DANIELA BARROSOS CANDANOZA EN FORMACION 3365 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGUN 51251 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES | APROBADO TI02025 6.27 & [CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y TENDENCIAS DEL ENTORNO) QUE INGIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON
cC 1043138005 ALBERTO JOSE NIETO EBRATT EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPX m M\tN \u DEL MERCM)O SEGUN 51490 ESTABLECER EL PRONOST\CO Y PRESUPUESTO DE VENT/\S DE APROBADO 2710412025 9.28 a [CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
c3 ORI RLBERTO 052 NETG ERRATT ERFORVAGION 3585 - DENTIFICAR LOS COPORTAMIENTOS DEL NERCADG SEGON NN OREAR £ COMPORTAIENTO D& FACTORES ¥ VARABES [ RPROBAG0 055 52T GG 72163462 - NATAN JOSE NAGER BARBOSA
RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y TENDENCIAS DEL ENTORNO [QUE \NC\DEN EN LA COMPRA DE LOS D\FERENTES ACTORES CON
i ot ST DAVAA ARG GONZALEZ ENTORWACION 3385 - DENTIFICAR 1S ELVERCA50 SEoUN 5175 ESTABLECER EL PROVGSTICO Y PRESURUESTO DE VENTS BE [Proeoo TS O 72163767 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
i ot ST DAVAA ARG GONZALEZ N TORVACION —[3355 - IDENTIFICA LS COMPORTAMENTOS DEL MERCADO SEGON S Tior - MONTOREAR £L COMPORTAVIENTO DE FACTORES Y vmms RRRORAD0 05T O 72163767 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y TENDENCIAS DEL ENTORNO) QUE INGIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES COU
i 1043139693 [ANDRES DAVID VERGEL PEREZ EN FORMACION IPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGUN 51490 - ESTABLECER EL PRONOST\CO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE APROBADO 2710412025 9.28 a [CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
e x D mie afmr rame A rs BB s A £ DA LIS EASHO O EATEAG Bt £ EsmiE s
i 1043139693 [ANDRES DAVID VERGEL PEREZ EN FORMACION 3385 - IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO SEGUN 51491 - MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES APROBADO 2710412025 9.27 a [CC 72163462 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y TENDENCIAS DEL ENTORNO | QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS D\FERENTES ACTORES CON
i R TARRYS J05E LAPEREZ ENFORVACION = TDENTFCAT [0S ELVERCA50 SEoU 5175 ESTABLECER EL PROVGSTICO Y PRESURUESTO DE VENTS B [Proeoo TS O 72163767 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
i R TARRYS J05E LAPEREZ N TORVACION —[3355 - IDENTIFICA LS COMPORTAMENTOS DEL MERCADO SEGON S Tior - MONTOREAR £L CONPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIBLES [ APROBADO 05T O 72163762 - NATAN JOSE NADER BARBOSA
RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y TENDENCIAS DEL ENTORNO) QUE INGIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES CON
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3 GESTION CONTRACTUAL

INFORME FINAL DE SUPERVISION

casiricacion ot LA INForvacioN RN

Publica 1 X i Publica Clasificada ‘ ’ Publica Reservada

-

Octubre de 2025

Sistema Integrado de Gestién y Autocontrol
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CLASIFICACION DE LA INFORMACION

e SO A WA A1 A T it s e

Publica X Publica Clasificada i l Publica Reservada | i

INFORME FINAL DE SUPERVISION
CO1.PCCNTR.7322733 DE 2025

En mi calidad de supervisor del contrato de la referencia, me permito presentar el informe final del mismo,
de acuerdo con la siguiente informacion:

1. ASPECTOS GENERALES

CONTRATANTE Centro de Comercio y Servicios

TIPO DE CONTRATO Prestacion de servicios

CONTRATO PRESTACION DE

SERVICIO NRO. Nro. 7322733 de 2025
Instructor: Prestar Servicios Personales Caradcter Temporal Para

OBJETO La Formacion Profesional Integral, En FORMACION REGULAR
TITULADA Y COMPLEMENTARIA para el Programa Formacion
GESTION DE MERCADOS

FECHA DE SUSCRIPCION DEL

NEGOCIO JURIDICO 28 de enero de 2025

FECHA DE INICIO 10 de febrero de 2025

PLAZO INICIAL 10 de febrero de 2025

FECHA DE TERMINACION INICIAL 23 de diciembre de 2025

RAZON SOCIAL Natan José Nader Barbosa

CCoNIT 72.163.462

NOMBRE DEL REPRESENTANTE "

LEGAL No aplica

NUMERO DE IDENTIFICACION DEL No aplica

REPRESENTANTE LEGAL

LUGAR DE EJECUCION Barranquilla, Atlantico

VALOR INICIAL $46°301.745

FORMA DE PAGO Mensual

CERTIFICADO DE DISPONIBILIDAD

PRESUPUESTAL i

CERTIFICADO DE REGISTRO

PRESUPUESTAL CRP# 17225

VALOR FINAL DEL NEGOCIO .

JURIDICO $48°141.549

FECHA DE TERMINACION FINAL 23 de diciembre de 2025

FECHA DE TERMINACION No aplica

ANTICIPADA (Si aplica) P
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VALOR TOTAL PAGADO
VALOR TOTAL EJECUTADO
SUPERVISOR

APOYO A LA SUPERVISION

MODIFICACION NRO.

CO1.PCCNTR.7322733 DE 2025

| SUSPENSION
_CESIONDECONTRATO
FECHA DE SUSCRIPCION DE LA
CESION

2. ASPECTOS TECNICOS

2.1 Obligaciones

No aplica.

[FECHADEINICIODELACESION | Noaplica.

o

> E. NI

e

N

$48°141.549

$48°141.549

Linda Evelin Pichén Roncallo

No aplica

Fecha de la suscripcion: 28 de enero de 2025. Fecha

de aprobacién de pélizas: 8 de julio de 2025.

Relacione lo que se modific: Conformacion de equipos técnicos
integrados por instructores gue actualmente se encuentran en
contrato con la Entidad, quienes han iniciado procesos
formativos y reuniones de trabajo orientadas al fortalecimiento
curricular de los programas a su cargo.

No aplica.

No aplica.

En virtud de la suscripcién, el contratista adquirid las siguientes obligaciones:

OBLIGACIONES {CUMPLIO? PRODUCTO O EVIDENCIA
SI/NO
1. Desarrollar actividades de i -
formacién ( g En ambientes de formaci6n
profesional en los \ﬂ asignados y por medio de las Tic’s.
programas definidos por el Fichas: DV-3146122, DV-3146130,
centro. DV-

GM-3065310, DV-2929543,
2929558, DV-3146121, DV-3146122

2. Entregar al equipo de Sofia
plus, la

informacién requerida

para la asignacion de rol y

Envio de la informacion requerida
para la creacion del rol.

disponibilidad en el
aplicativo
3. Hacer la evaluacién

correspondiente a los

cursos asignados

Creacion Yy aplicacion  de
instrumentos de evaluacién para
las fichas asignadas.

C 4
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4. Garantizar que se
realicen los juicios
evaluativos de las
competencias y fichas
asignadas (Tituladas y
complementarias),
dentro de los 8 dias
siguientes a la
terminacion de las
competencias a cargo
que demuestre el
resultado de aprendizaje
alcanzado por el
aprendiz.

Asignacion de juicios evaluativos
una vez entregadas y
socializadas todas las actividades
de aprendizaje y subidas a las
respectivas carpetas en Teams.

5. Envirtud del principio de
coordinacion, se podran
fijar reuniones,
capacitaciones e
inducciones a las que
debera asistir el
contratista, en aras de
lograr un adecuado
cumplimiento de los
objetivos y la calidad de
la formacion.

Presencia en las reuniones y
capacitaciones programadas por
la Coordinacion.

6. Aplicar los recursos
didacticos establecidos
en el desarrollo
curricular del programa
de formacion.

Aplicacion de los diferentes
recursos diddacticos i
tecnoldgicos en las diferentes
plataformas educativas.

7. Coadyuvar en las
acciones de Retencion
de las fichas de
formaciéon que le han
sido asignadas a fin de
cumplir con las metas de
retencion.

Motivacién  permanente  al
aprendiz para el logro de su
certificacion segun su nivel de
formacion.

|
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8.

Implementar los
procesos de gestion
documental adoptados
por la entidad.

Cumplimiento de los
requerimientos de  gestion
documental en la plataformas
institucionales.

9.

Apoyar en las demads
asignadas por el
supervisor que permitan
el adecuado
seguimiento de la etapa
lectiva y/o productiva.

N

Apoyo en las actividades
encomendadas por el supervisor
para el seguimiento de |Ia
formacion en las diferentes

etapas.

10

En virtud del principio de
coordinacion entre las
partes, se debera dar
cumplimiento a |la
programaciéon de las
fichas de formacion que
le sean asignadas en
cada periodo, bien sea
en formacion titulada o
complementaria en las
modalidades presencial
y virtual.

Cumplimiento en su totalidad de
la programacién y actividades
asignadas por la coordinacion.

11.

Aplicar los formatos
dispuestos en la
plataforma compromiso
en el marco del Sistema
de Gestion integrado de
la entidad.
ENTREGABLES: En cada
cuenta de cobro, el
contratista debera
remitir las evidencias
que den cuenta del
cumplimiento de sus
obligaciones

contractuales: 1)
informe detallado del
cumplimiento de las

Entrega de todos los informes y
reportes requeridos por |la

coordinacién para sus diferentes
fines.
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obligaciones - S ' I
contractuales, conforme
a lo establecido en el
contrato de prestacion
de servicios. (Anexar
Registros fotograficos y
estado de las fichas
atendidas. 2) Reporte de
la evaluacion de las
fichas asignadas segun
los resultados de
aprendizaje alcanzados.
3) Soporte de horas
programadas en otras
actividades en la
plataforma de Sofia Plus.
4q) Reporte de
novedades por ficha de
manera oportuna. Lo
anterior, sin perjuicio de
los demas
requerimientos
institucionales para el
proceso de cobro de los
honorarios a lugar

3.  ASPECTOS LEGALES

3.1 Garantias contractuales

Como garantias se establecieron las siguientes:
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GARANTIA UNICA DE CUMPLIMIENTO *

ASEGURADORA Seguros del Estado S.A.
NRO. DE POLIZA 85-46-101043398
CERTIFICADO O ANEXO Anexo 0
FECHA EXPEDICION 25/01/2025
FECHA APROBACION 02/02/2025
AMPARO . VaENCA VALOR
e DESDE HASTA A -
- Cumpllmlento - 10/02/2025 23/04/2025 $35.907,00 B
Devolucion del pago .
o No aplica No aplica No aplica
anticipado
Salarios y prestaciones . , .
i No aplica No aplica No aplica
sociales
Calidad del servicio No aplica No aplica No aplica B

En atencion a lo sefialado en el modificatorio Nro. CO1.PCCNTR.7322733 DE 2025 se efectu6 la ampliacién
de las garantias en el siguiente sentido:

GARANTIA UNICA DE CUMPLIMIENTO
ASEGURADORA Seguros del Estado S.A.
NRO. DE POLIZA 85-46-101043398
CERTIFICADO O ANEXO Anexo Causa Prima
FECHA EXPEDICION 08/07/2025
FECHA APROBACION 08/07/2025
VIGENCIA
AMPARO VALOR
DESDE HASTA
Cumplimiento 10/02/2025 23/04/2025 $9.520,00
Devoluc!o-n del pago No aplica No aplica No aplica
anticipado
Salariosy p.restacnones No aplica No aplica No aplica
sociales
Calidad del servicio No aplica No aplica No aplica ]

3.2 Cumplimiento del objeto

El contratista dio cumplimiento a las obligaciones establecidas en el contrato
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3.3 Cumplimiento de los aspectos del Sistema Integrado de Gestién y Autocontrol - SIGA

No aplica.

3.4 Multas y sanciones

De conformidad con la ejecucién del contrato NO se presentaron multas y/o sanciones.

3.5 Certificado de pagos de seguridad social

Mediante los informes presentados por la supervisién durante la ejecucion del contrato, los cuales fueron

entregados para el proceso de pago, se evidencié que el contratista cumplié a cabalidad con el objeto y
las obligaciones contractuales.

3.6 Designacidn de la supervision

Que el ordenador del gasto realizd la designacion de supervision al sr (a) Linda Evelin Pichdn Roncallo.

3.7 Liquidacién del negocio juridico

Que respecto de la liquidacién del contrato se establecié “La liquidacion del contrato se efectuard de
mutuo acuerdo dentra del término de cuatro (4) meses contados a partir de la terminacion de este. En
aquellos casos en que el contratista no se presente a la liquidacién previa notificacién o convocatoria que
le haga la entidad, o las partes no lleguen a un acuerdo sobre su contenido, la entidad tendrd la facultad
de liquidar en forma unilateral dentro de los dos (2) meses siguientes y se adopta mediante acto
administrativo motivado susceptible del recurso de reposicién, de conformidad con lo preceptuado en el
articulo 11 de la ley 1150 de 2007.”

4. ASPECTOS FINANCIEROS

4.1 Pagos realizados

No Aplica

4.2 Estado financiero
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Valor total del contrato $48°141.549

Valor Ejecutado $48°141.549
Saldo de pendiente de cancelar al contratista S0
Saldo a liberar S0

Conforme alo anteriormente expuesto, se debe:

a) Elaborar la liquidacién bilateral del contrato teniendo en cuenta que no existen saldos por liberaro a
favor de las partes, y que las obligaciones fueron cumplidos a satisfaccion.

Para constancia se firma el 23 de diciembre de 2025.

LINDA EVELIN PICHON RONCALLO
Supervisor del contrato

Elaboro:

Anexos:

Ultimo comprobante de pago al sistema de seguridad social
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TIEMPO ACT. APOYO A LA FORMACION

INSTRUCTOR: NATAN JOSE NADER BARBOSA

CENTRO DE

FORMACION: CENTRO DE COMERCIO Y SERVICIOS

FECHA INICIAL: 01/01/2025 00:00:00

FECHA FINAL:  31/12/2025 23:59:59

ACTIVIDADES ACADEMICAS

DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

FICHA 3146122 - DIRECCION DE VENTAS

ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON
LOS OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTANDARES
ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION.

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y
AUDITIVA

CONTABILIZAR LOS RECURSOS DE OPERACION,
INVERSION Y FINANCIACION DE ACUERDO CON LAS
NORMAS Y POLITICAS ORGANIZACIONALES

COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO,
CON EL APOYO DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL
TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPANIA.

FIJAR CUOTAS DE VENTAS A LOS VENDEDORES APLICANDO LOS PROCEDIMIENTOS DE FIJACION DE CUOTAS AL ESTABLECER EL
PLAN DE VENTAS CON EL APOYO DE SOFTWARE, DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y METAS DE VENTAS ESTABLECIDOS POR

ORGANIZAR LA FUERZA DE VENTAS MEDIANTE LA APLICACION DE SISTEMAS DE ADMINISTRACION APOYADOS CON SOFTWARE,
TENIENDO EN CUENTA LOS CRITERIOS DE ORGANIZACION Y VINCULACION DE LOS VENDEDORES.

9/12/25 8:47

Page 1 of 16




« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

DETERMINAR OPORTUNIDADES DE MERCADO DE
ACUERDO CON LAS TENDENCIAS DEL ENTORNO Y LOS
OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

Ejercer derechos fundamentales del trabajo en el marco de la
constitucion politica y los convenios internacionales.

ESTRUCTURAR LA FUERZA DE VENTAS CON BASE EN LOS
OBJETIVOS Y METAS DE VENTAS.

EVALUAR ACCIONES Y RESULTADOS DE MERCADEO
SEGUN OBJETIVOS Y METAS DE LA EMPRESA.

GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA
SEGUN ESTRATEGIAS DE EXHIBICION.

MEDIR LA EFECTIVIDAD DEL CANAL DE ACUERDO CON LAS
METAS DE VENTAS.

NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN
CONDICIONES DEL MERCADO Y POLITICAS DE LA
EMPRESA.

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, GARANTIZANDO LA UTILIZACION DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS
DE LA INVESTIGACION, SEGUN POLITICAS DE LA EMPRESA.

DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO
INTEGRADO, DE ACUERDO CON OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

9/12/25 8:47
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ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGUN INDICADORES DE
GESTION.

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCIR TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y ORAL

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

PROPONER ALTERNATIVAS DE SOLUCION QUE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CONTRIBUYAN AL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE ACUERDO
CON EL NIVEL DE IMPORTANCIA'Y

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O SERVICIO CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE VENTAS DE LA
EMPRESA SEGUN POLITICA EMPRESARIAL.

DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DE
METODOS DE FIJACION PRECIOS.

IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU DIMENSION Y COBERTURA, EN EL DESARROLLO DE
ESTRATEGIAS DE SEGMENTACION CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE ACUERDO CON TIPOS DE PRODUCTO Y
POBLACION ESTABLECIDOS EN EL PLAN DE SEGMENTACION.

REALIZAR EVENTOS DE COMUNICACION DE MERCADEDO,
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: TENIENDO EN CUENTA LAS CARACTERISTICAS Y
NECESIDADES DE LOS CLIENTES.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 204,00
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DE APRENDIZAJE:

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

FICHA 3037558 - DIRECCION DE VENTAS

ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON
LOS OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTANDARES
ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION.

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y
AUDITIVA

CONTABILIZAR LOS RECURSOS DE OPERACION,
INVERSION Y FINANCIACION DE ACUERDO CON LAS
NORMAS Y POLITICAS ORGANIZACIONALES

COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO,
CON EL APOYO DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL
TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPANIA.

FIJAR CUOTAS DE VENTAS A LOS VENDEDORES APLICANDO LOS PROCEDIMIENTOS DE FIJACION DE CUOTAS AL ESTABLECER EL
PLAN DE VENTAS CON EL APOYO DE SOFTWARE, DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y METAS DE VENTAS ESTABLECIDOS POR

ORGANIZAR LA FUERZA DE VENTAS MEDIANTE LA APLICACION DE SISTEMAS DE ADMINISTRACION APOYADOS CON SOFTWARE,
TENIENDO EN CUENTA LOS CRITERIOS DE ORGANIZACION Y VINCULACION DE LOS VENDEDORES.

DETERMINAR OPORTUNIDADES DE MERCADO DE
ACUERDO CON LAS TENDENCIAS DEL ENTORNO Y LOS
OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

Ejercer derechos fundamentales del trabajo en el marco de la
constitucion politica y los convenios internacionales.

ESTRUCTURAR LA FUERZA DE VENTAS CON BASE EN LOS
OBJETIVOS Y METAS DE VENTAS.

9/12/25 8:47
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« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

GESTION.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

EVALUAR ACCIONES Y RESULTADOS DE MERCADEO
SEGUN OBJETIVOS Y METAS DE LA EMPRESA.

GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA
SEGUN ESTRATEGIAS DE EXHIBICION.

MEDIR LA EFECTIVIDAD DEL CANAL DE ACUERDO CON LAS
METAS DE VENTAS.

NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN
CONDICIONES DEL MERCADO Y POLITICAS DE LA
EMPRESA.

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, GARANTIZANDO LA UTILIZACION DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS
DE LA INVESTIGACION, SEGUN POLITICAS DE LA EMPRESA.

DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO
INTEGRADO, DE ACUERDO CON OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGUN INDICADORES DE

PRODUCIR TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y ORAL

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

9/12/25 8:47
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PROPONER ALTERNATIVAS DE SOLUCION QUE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CONTRIBUYAN AL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE ACUERDO
CON EL NIVEL DE IMPORTANCIA'Y

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O SERVICIO CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE VENTAS DE LA
EMPRESA SEGUN POLITICA EMPRESARIAL.

DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DE
METODOS DE FIJACION PRECIOS.

IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU DIMENSION Y COBERTURA, EN EL DESARROLLO DE
ESTRATEGIAS DE SEGMENTACION CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE ACUERDO CON TIPOS DE PRODUCTO Y
POBLACION ESTABLECIDOS EN EL PLAN DE SEGMENTACION.

REALIZAR EVENTOS DE COMUNICACION DE MERCADEDO,
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  TENIENDO EN CUENTA LAS CARACTERISTICAS Y
NECESIDADES DE LOS CLIENTES.

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 103,10

FICHA 3146121 - DIRECCION DE VENTAS
DE APRENDIZAJE:

ADMINISTRAR LA FUERZA DE VENTAS DE ACUERDO CON
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LOS OBJETIVOS DE VENTAS Y ESTANDARES
ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION.
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« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA 'Y
AUDITIVA

CONTABILIZAR LOS RECURSOS DE OPERACION,
INVERSION Y FINANCIACION DE ACUERDO CON LAS
NORMAS Y POLITICAS ORGANIZACIONALES

COORDINAR LA ACCION DE VENTAS DE ACUERDO CON LOS
OBJETIVOS DE VENTAS Y EL PLAN DE MERCADEO.

ADMINISTRAR LOS TERRITORIOS Y RUTAS DE VENTA, TENIENDO EN CUENTA LA COBERTURA Y EL POTENCIAL DEL MERCADO,
CON EL APOYO DE MAPAS Y SOFTWARE ESPECIALIZADOS PARA LA ORGANIZACION DEL EQUIPO DE VENTAS DENTRO DEL
TERRITORIO A PARTIR DE LOS OBJETIVOS Y METAS DE VENTA DE LA COMPANIA.

FIJAR CUOTAS DE VENTAS A LOS VENDEDORES APLICANDO LOS PROCEDIMIENTOS DE FIJACION DE CUOTAS AL ESTABLECER EL
PLAN DE VENTAS CON EL APOYO DE SOFTWARE, DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y METAS DE VENTAS ESTABLECIDOS POR

ORGANIZAR LA FUERZA DE VENTAS MEDIANTE LA APLICACION DE SISTEMAS DE ADMINISTRACION APOYADOS CON SOFTWARE,
TENIENDO EN CUENTA LOS CRITERIOS DE ORGANIZACION Y VINCULACION DE LOS VENDEDORES.

DETERMINAR OPORTUNIDADES DE MERCADO DE
ACUERDO CON LAS TENDENCIAS DEL ENTORNO Y LOS
OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

Ejercer derechos fundamentales del trabajo en el marco de la
constitucion politica y los convenios internacionales.

ESTRUCTURAR LA FUERZA DE VENTAS CON BASE EN LOS
OBJETIVOS Y METAS DE VENTAS.

EVALUAR ACCIONES Y RESULTADOS DE MERCADEO
SEGUN OBJETIVOS Y METAS DE LA EMPRESA.
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GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN ESTRATEGIAS DE EXHIBICION.

MEDIR LA EFECTIVIDAD DEL CANAL DE ACUERDO CON LAS

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: METAS DE VENTAS.

NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CONDICIONES DEL MERCADO Y POLITICAS DE LA
EMPRESA.

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, GARANTIZANDO LA UTILIZACION DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS
DE LA INVESTIGACION, SEGUN POLITICAS DE LA EMPRESA.

DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO
INTEGRADO, DE ACUERDO CON OBJETIVOS DE LA EMPRESA.
ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGUN INDICADORES DE
GESTION.

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCIR TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA'Y ORAL

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

PROPONER ALTERNATIVAS DE SOLUCION QUE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CONTRIBUYAN AL LOGRO DE LOS OBJETIVOS DE ACUERDO
CON EL NIVEL DE IMPORTANCIA'Y
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PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O SERVICIO CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE VENTAS DE LA
EMPRESA SEGUN POLITICA EMPRESARIAL.

DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DE
METODOS DE FIJACION PRECIOS.

IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU DIMENSION Y COBERTURA, EN EL DESARROLLO DE
ESTRATEGIAS DE SEGMENTACION CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE ACUERDO CON TIPOS DE PRODUCTO Y
POBLACION ESTABLECIDOS EN EL PLAN DE SEGMENTACION.

REALIZAR EVENTOS DE COMUNICACION DE MERCADEDO,
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  TENIENDO EN CUENTA LAS CARACTERISTICAS Y
NECESIDADES DE LOS CLIENTES.

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 204,00

FICHA 3065310 - GESTION DE MERCADOS
DE APRENDIZAJE:

ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  SEGUN LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS
POR LA ORGANIZACION

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: AUDITIVA
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DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: DEL MERCADO, IDIOSINCRASIA, CULTURA'Y NECESIDAD DE
LOS CLIENTES.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

APLICAR POLITICAS Y ESTRATEGIAS DE DISTRIBUCION TENIENDO EN CUENTA LA ESTRUCTURACION DEL MERCADO.
ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCION Y VENTA APLICANDO TECNICAS DE EVALUACION DE ACUERDO CON EL MERCADO META.

ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LA NATURALEZA DEL PRODUCTO Y EL SEGMENTO DE MERCADO.

IDENTIFICAR EL COMPORTAMIENTO DE LAS VARIABLES Y ESTANDARES DE GESTION DE LOS CANALES TENIENDO EN CUENTA
LAS METAS DE VENTAS DE LA EMPRESA.

OPTIMIZAR LA RED GEOGRAFICA Y TECNOLOGICA DE DISTRIBUIDORES, SEGUN EL TAMANO DEL MERCADO Y LAS NECESIDADES
DEL CLIENTE.

DIRIGIR EL TALENTO HUMANO SEGUN NECESIDADES DE LA

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ORGANIZACION.

DISENAR EL PROYECTO DE LA INVESTIGACION DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: MERCADOS DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y METAS
DE LA INVESTIGACION.

DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: QUE SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS
DE LOS CLIENTES Y CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE
FACTIBILIDAD Y EL MERCADO DEFINIDO.

DESARROLLAR EL NOMBRE Y LA MARCA DEL PRODUCTO O SERVICIO TENIENDO EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y LOS
RESULTADOS DE LA INVESTIGACION.

ESTABLECER PARAMETROS PARA EL DISENO DEL EMPAQUE Y ENVASES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE ACUERDO CON LAS
CARACTERISTICAS DEL MISMO.

Ejercer derechos fundamentales del trabajo en el marco de la
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  constitucién politica y los convenios internacionales.

GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA

» COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN ESTRATEGIAS DE EXHIBICION.
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IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO
+ COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ESTABLECER EL PRONOSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE ACUERDO CON EL RECORD HISTORICO DE VENTAS DE LA

MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES
CON RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: MERCADOS DE ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE
INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y LOS OBJETIVOS DE

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA EVALUACION DE LOS INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS
ENTRE LA INVESTIGACION DE MERCADOS Y LAS NECESIDADES DE INFORMACION DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO
DE LA ORGANIZACION.

RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS
PARAMETROS ESTABLECIDOS EN LA PLANEACION ESTRATEGICA DE LA ORGANIZACION

IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO
CON LA RENTABILIDAD Y ESTRATEGIAS DE MERCADEO.

MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LA ACTIVIDAD DE MERCADEO.

NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CONDICIONES DEL MERCADO Y POLITICAS DE LA
EMPRESA.

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, GARANTIZANDO LA UTILIZACION DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS
DE LA INVESTIGACION, SEGUN POLITICAS DE LA EMPRESA.

DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO
INTEGRADO, DE ACUERDO CON OBJETIVOS DE LA EMPRESA.
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ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGUN INDICADORES DE
GESTION.

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCIR TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA'Y ORAL

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O SERVICIO CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
APLICACION DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE VENTAS DE LA
EMPRESA SEGUN POLITICA EMPRESARIAL.

DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DE
METODOS DE FIJACION PRECIOS.

IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU DIMENSION Y COBERTURA, EN EL DESARROLLO DE
ESTRATEGIAS DE SEGMENTACION CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE ACUERDO CON TIPOS DE PRODUCTO Y
POBLACION ESTABLECIDOS EN EL PLAN DE SEGMENTACION.

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA

HORAS DEDICADAS EN LA FICHA : 292,00

FICHA 3146130 - GESTION DE MERCADOS
DE APRENDIZAJE:
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ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS
POR LA ORGANIZACION

COMPRENDER TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y

* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: AUDITIVA

DESARROLLAR LOS CANALES DE DISTRIBUCION A PARTIR
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: DEL MERCADO, IDIOSINCRASIA, CULTURA'Y NECESIDAD DE
LOS CLIENTES.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

APLICAR POLITICAS Y ESTRATEGIAS DE DISTRIBUCION TENIENDO EN CUENTA LA ESTRUCTURACION DEL MERCADO.
ELEGIR EL SISTEMA DE DISTRIBUCION Y VENTA APLICANDO TECNICAS DE EVALUACION DE ACUERDO CON EL MERCADO META.

ELEGIR LOS CANALES DE DISTRIBUCION DE ACUERDO CON LA NATURALEZA DEL PRODUCTO Y EL SEGMENTO DE MERCADO.

IDENTIFICAR EL COMPORTAMIENTO DE LAS VARIABLES Y ESTANDARES DE GESTION DE LOS CANALES TENIENDO EN CUENTA
LAS METAS DE VENTAS DE LA EMPRESA.

OPTIMIZAR LA RED GEOGRAFICA Y TECNOLOGICA DE DISTRIBUIDORES, SEGUN EL TAMANO DEL MERCADO Y LAS NECESIDADES
DEL CLIENTE.

DIRIGIR EL TALENTO HUMANO SEGUN NECESIDADES DE LA

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: ORGANIZACION.

DISENAR EL PROYECTO DE LA INVESTIGACION DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: MERCADOS DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS Y METAS
DE LA INVESTIGACION.

DISENAR PROTOTIPOS DE PRODUCTOS Y/O SERVICIOS
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: QUE SATISFAGAN LAS NECESIDADES Y REQUERIMIENTOS
DE LOS CLIENTES Y CUMPLAN LA NORMATIVIDAD LEGAL

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DEFINIR LAS ESPECIFICACIONES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE ACUERDO CON LOS RESULTADOS DEL ESTUDIO DE
FACTIBILIDAD Y EL MERCADO DEFINIDO.

DESARROLLAR EL NOMBRE Y LA MARCA DEL PRODUCTO O SERVICIO TENIENDO EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y LOS
RESULTADOS DE LA INVESTIGACION.

ESTABLECER PARAMETROS PARA EL DISENO DEL EMPAQUE Y ENVASES DEL PRODUCTO O SERVICIO DE ACUERDO CON LAS
CARACTERISTICAS DEL MISMO.
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Ejercer derechos fundamentales del trabajo en el marco de la
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE:  constitucion politica y los convenios internacionales.

GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA

» COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN ESTRATEGIAS DE EXHIBICION.

IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADO
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: SEGUN RESULTADOS DE LA INVESTIGACION Y
TENDENCIAS DEL ENTORNO

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

ESTABLECER EL PRONOSTICO Y PRESUPUESTO DE VENTAS DE ACUERDO CON EL RECORD HISTORICO DE VENTAS DE LA

MONITOREAR EL COMPORTAMIENTO DE FACTORES Y VARIABLES QUE INCIDEN EN LA COMPRA DE LOS DIFERENTES ACTORES
CON RESPONSABILIDAD SOCIAL, DE ACUERDO CON EL MERCADO.

IMPLEMENTAR EL SISTEMA DE INFORMACION DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: MERCADOS DE ACUERDO CON LAS NECESIDADES DE
INFORMACION DE LAS SUBAREAS Y LOS OBJETIVOS DE

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

CONSTITUIR EL SISTEMA DE INFORMACION DE MERCADEO SEGUN LOS OBJETIVOS DE LAS ACTIVIDADES DEL PLAN DE MERCADO

MANTENER ACTUALIZADA LA BASE DE DATOS A PARTIR DE LA EVALUACION DE LOS INFORMES DE DIFERENCIAS PRESENTADAS
ENTRE LA INVESTIG’ACIC')N DE MERCADOS Y LAS NECESIDADES DE INFORMACION DEL SISTEMA Y SUBSISTEMAS DE MERCADEO
DE LA ORGANIZACION.

RECOLECTAR Y CLASIFICAR INFORMACION CON VERACIDAD, FIDEDIGNIDAD DE LAS FUENTES, DE ACUERDO CON LOS
PARAMETROS ESTABLECIDOS EN LA PLANEACION ESTRATEGICA DE LA ORGANIZACION

IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO
CON LA RENTABILIDAD Y ESTRATEGIAS DE MERCADEO.

MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LA ACTIVIDAD DE MERCADEO.
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NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CONDICIONES DEL MERCADO Y POLITICAS DE LA
EMPRESA.

PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A
* COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: LAS NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A
LOS OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DIAGNOSTICAR EL COMPORTAMIENTO DEL MERCADO, GARANTIZANDO LA UTILIZACION DE FUENTES CONFIABLES Y FIDEDIGNAS
DE LA INVESTIGACION, SEGUN POLITICAS DE LA EMPRESA.

DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO
INTEGRADO, DE ACUERDO CON OBJETIVOS DE LA EMPRESA.

ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

ESTRUCTURAR ESTRATEGIAS DE MERCADEO ORIENTADAS A GARANTIZAR MERCADEO RESPONSABLE, SEGUN INDICADORES DE
GESTION.

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCIR TEXTOS EN INGLES EN FORMA ESCRITA Y ORAL

PROMOVER LA INTERACCION IDONEA CONSIGO MISMO,
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: CON LOS DEMAS Y CON LA NATURALEZA EN LOS
CONTEXTOS LABORAL Y SOCIAL

PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE
« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS
CONSUMIDORES Y USUARIOS

RESULTADOS DE APRENDIZAJE

DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O SERVICIO CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA
APLICACION DE TECNIQAS DE PRONOSTICO, PARA IDENTIFICAR EL POTENCIAL DE MERCADO Y CAPACIDAD DE VENTAS DE LA
EMPRESA SEGUN POLITICA EMPRESARIAL.

DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A PARTIR DEL ANALISIS DE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA
DEFINICION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO, SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE PRODUCTOS, MEDIANTE LA APLICACION DE
METODOS DE FIJACION PRECIOS.

IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU DIMENSION Y COBERTURA, EN EL DESARROLLO DE
ESTRATEGIAS DE SEGMENTACION CON EL APOYO DE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE ACUERDO CON TIPOS DE PRODUCTO Y
POBLACION ESTABLECIDOS EN EL PLAN DE SEGMENTACION.

« COMPETENCIA DE APRENDIZAJE: RESULTADOS DE APRENDIZAJE ETAPA PRACTICA
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HORAS DEDICADAS EN LA FICHA :

353,50

TOTAL HORAS ACTIVIDADES ACADEMICAS:

1156,60

EVENTOS DE DIVULGACION TECNOLOGICA - EDT's

FICHA FECHA INICIO FECHA FINAL EVENTO HORAS

TOTAL TIEMPO EDT's:

0,00

ACTIVIDADES ADICIONALES

FECHA INICIAL FECHA FINAL ACTIVIDAD HORAS

28/04/2025 28/04/2025 OTROS 8,00
05/05/2025 14/05/2025 OTROS 18,00
09/06/2025 17/06/2025 OTROS 16,00
01/07/2025 16/07/2025 OTROS 28,00
14/07/2025 14/07/2025 OTROS 72,00
01/08/2025 01/08/2025 OTROS 76,00
01/09/2025 01/09/2025 OTROS 88,00
01/10/2025 01/10/2025 OTROS 80,00
07/10/2025 08/10/2025 OTROS 16,00
01/11/2025 01/11/2025 OTROS 72,00
01/12/2025 01/12/2025 OTROS 48,00
01/12/2025 01/12/2025 OTROS 32,00
TOTAL ACTIVIDADES ADICIONALES: 554,00

INSTRUCTOR: NATAN JOSE NADER BARBOSA

CENTRO DE

FORMACION: CENTRO DE COMERCIO Y SERVICIOS
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