
 

 

MINISTERIO DE DEFENSA NACIONAL 

 
HOSPITAL MILITAR CENTRAL 

 

Bogotá, D.C., Diciembre de 2025  

 

PROCESO N°: PAA2025-UCLB-INV-117 

 

 

ESTUDIOS PREVIOS, DOCUMENTOS Y ANALISIS DEL SECTOR PARA ADELANTAR 

EL PROCESO DE CONTRATACIÓN DIRECTA No.046-2025-HOMIL CUYO OBJETO 

ES: “ADQUISICIÓN, PREINSTALACIÓN E INSTALACIÓN Y PUESTA EN 

FUNCIONAMIENTO DE GENERADOR DE RADIOFRECUENCIA PARA EL SERVICIO 

DE CLÍNICA DEL DOLOR DEL HOSPITAL MILITAR CENTRAL”. 

 

Se adelanta el presente proceso de selección en virtud de lo dispuesto en el numeral 3 

del artículo 26 de la Ley 80 de 1993, literal g) del numeral 4 del artículo 2 de la Ley 1150 

de 2007, articulo 2.2.1.2.1.4.8. del Decreto 1082 de 2015. 

 

DEPENDENCIA SOLICITANTE: Unidad de Apoyo Logístico - Área de Equipo Biomédico 

e Industrial, mediante oficio radicado No. I- -00165-202524666-HMC Id: 430764 de 

fecha 05 de septiembre de 2025. 

 

1. ANTECEDENTES, DESCRIPCIÓN DE LA NECESIDAD Y 

JUSTIFICACION QUE LA ENTIDAD ESTATAL PRETENDE SATISFACER 

CON LA  CONTRATACIÓN. 

 

El Hospital Militar Central es una institución prestadora de servicios de salud de tercer y 

cuarto nivel, centro de referencia de las Fuerzas Militares y el Sector Salud a nivel 

nacional. Razón por la cual, en los últimos años se ha visto en la necesidad de adquirir 

nueva tecnología para cumplir los requerimientos de soporte vital, diagnóstico y 

tratamiento de patologías latentes en pacientes de mediana y alta complejidad. 

Fortaleciendo la capacidad tecnológica instalada con el fin de cumplir el objetivo misional 

de prestar servicios de salud con altos estándares de calidad y seguridad mediante 

procesos de mejora, optimización y actualización de tecnología entre otros. 

Así las cosas de conformidad con la Resolución Nº1297 de fecha 10 de septiembre de 

2024 “Por medio de la cual se establece la organización de los servicios y áreas adscritas 

a las dependencias del Hospital Militar Central, y se dictan otras disposiciones", la 

Entidad tiene dentro de su organización la Entidad tiene dentro de su organización el 

Área de Equipo Biomédico e Industrial, el cual tiene dentro de sus funciones: 

 

“1. Elaborar y ejecutar de manera oportuna el plan de mantenimiento preventivo y 

correctivo y el control metrológico del equipo biomédico e industrial, según corresponda, 

y presentar los informes respectivos.  

2. Elaborar y mantener actualizado el inventario y las hojas de vida del equipo biomédico 

e industrial.  

3. Generar, administrar, controlar y evaluar la política de renovación tecnológica a través 

del desarrollo de programas, proyectos y actividades propias del ciclo de la tecnología 

biomédica de la institución.  



 

 

4. Asegurar y administrar la documentación, hojas de vida de los equipos que garantice 

el control y trazabilidad del ciclo tecnológico de los equipos biomédicos de la institución 

y los que por alguna modalidad son de utilidad en la misma.  

5. Elaborar y ejecutar de manera oportuna el plan de mantenimiento preventivo y 

correctivo de los equipos industriales y presentar los informes respectivos.  

6. Mantener, operar y asegurar el funcionamiento de las calderas y la central de gases 

generando la energía necesaria a los equipos y/o elementos de las distintas áreas y el 

suministro de gases comprimidos medicinales.  

7. Ejercer las demás funciones que le sean asignadas y que correspondan a la naturaleza 

de la dependencia.” 

   

 (…) 

 

Por este motivo, el Hospital Militar Central se caracteriza por la atención humana y 

segura, en este caso el servicio de CLÍNICA DEL DOLOR es una especialidad de gran 

importancia que ofrece un tratamiento eficiente y compasivo para pacientes que sufren 

de dolor crónico o agudo. Este tratamiento es integral y multidisciplinario, implicando no 

sólo la administración de medicamentos, sino también la aplicación de terapias físicas, 

intervenciones psicológicas y procedimientos mínimamente invasivos. Por lo anterior, es 

de vital importancia para la institución contar con dotación adecuada, que permita tener 

la tecnología necesaria para realizar los diagnósticos y tratamientos de las diferentes 

especialidades de la institución, generando experiencias adecuadas y seguridad en la 

atención, tanto a los pacientes como a sus familiares. 

El servicio de clínica de dolor del Hospital Militar realiza en  promedio 236 procedimientos 

de dolor  cada mes de los cuales el 25%  (60) son  radiofrecuencias (nervio periférico, 

ganglio de la raíz dorsal, radiofrecuencia intracanal e intradiscal) que son procedimientos 

de  alta  complejidad. Es por esto que se solicitó que  él generador de radiofrecuencia 

cuente con estándares de precisión   seguridad,  que garantice ablaciones  homogéneas 

y controladas, con tecnología que incorpore la radiofrecuencia térmica  y pulsada,  con 

4 canales simultáneos para su uso y con adaptadores para otras tecnologías. 

Desde hace varios años él hospital cuenta con él generador de radiofrecuencia de Boston, 

el cual hemos venimos usando sin ninguna complicación; las agujas y los electrodos que 

utilizamos en los procedimientos son de esta misma casa comercial, lo que nos garantiza 

100% de compatibilidad y seguridad  con él generador y en caso de requerir otras agujas 

se dispone de adaptadores. 

Cabe resaltar que para lograr la integralidad y seguridad en la prestación de sus 

servicios, dando cumplimiento a la normativa vigente, el Hospital Militar Central emplea 

el presupuesto asignado para atender las dos principales causales de adquisición de 

tecnología biomédica requerida por la institución: 1. La adquisición de equipos faltantes, 

requeridos para cumplir con el estándar de dotación de la Resolución 3100 del 2019 y 

2. Los equipos y/o componentes de alto costo que requieren renovación, por el deterioro 

de sus condiciones técnicas de funcionamiento o su obsolescencia tecnológica que limita 

su capacidad de diagnóstico y las prestaciones requeridas para la realización de 

exámenes que exigen las diferentes especialidades para la óptima prestación de servicios 

en salud. 

Por lo anterior, teniendo en cuenta las restricciones que existen por parte de los 

fabricantes para el suministro de equipos biomédicos especializados considerados como 

tecnología controlada; el HOMIL requiere innovar y adquirir tecnología biomédica dando 

cumplimiento a lo establecido en la norma con el fin de alcanzar las condiciones de 



 

 

habilitación y calidad, establecidas en los artículos 35 y 38 del decreto 4725 del 2005 

para el servicio postventa de la tecnología controlada y el numeral 11.1.3 de la resolución 

3100 del 2019 para el estándar de dotación. Asegurando las condiciones de seguridad y 

calidad en el funcionamiento de los equipos, a través de fabricantes y distribuidores 

autorizados que cuentan con la representación para vender este tipo de tecnología y 

realizar las actividades de mantenimiento requeridas para estos equipos. 

El servicio de CLÍNICA DEL DOLOR, se enfoca en ofrecer tecnologías avanzadas para 

el alivio del dolor, como la neuromodulación y la radiofrecuencia, con un compromiso 

ético y humanista hacia la atención centrada en el paciente. Lo que permite prestar un 

diagnóstico especializado integral y con altos estándares de calidad, contribuyendo al 

tratamiento del dolor crónico de los pacientes. En cuanto a terapias avanzadas que 

realiza el grupo de dolor, se destaca la realización de procedimientos de: 

● Radiofrecuencia térmica convencional para crear lesiones nerviosas controladas 

y aliviar dolor crónico. 

 

● Radiofrecuencia pulsada (PRF) para una estimulación nerviosa sin lesión 

térmica, útil en casos de dolor neuropático. 

 

● Radiofrecuencia bipolar para generar zonas de lesión más grandes y completas, 

por ejemplo, en articulaciones sacroilíacas. 

 

● Procedimientos con múltiples electrodos simultáneos para tratar varios puntos o 

nervios en menos tiempo. 

 

● Uso de cánulas y electrodos especializados, algunos con control de temperatura 

y posibilidad de inyecciones simultáneas. 

 

● Técnicas específicas para neuralgias, cordotomías, bloqueos articulares y otros 

tratamientos de manejo avanzado del dolor. 

En cumplimiento de lo establecido en el artículo 2 literal a) de la Ley 1150 de 2007 y en 

el artículo 2.2.1.2.1.4.9 del Decreto 1082 de 2015, que permiten la contratación directa 

cuando exista único proveedor en el mercado por razones de exclusividad, se presenta 

la siguiente justificación donde se soporta la imposibilidad de sustitución por otros 

equipos disponibles en el mercado, pues no existen alternativas que cumplan con las 

mismas especificaciones técnicas, científicas y de compatibilidad: 

Con el fin de asegurar la adquisición de equipos seguros que cumplan con los más altos 

estándares de calidad en medicina, se realizó un estudio de mercado para identificar 

tecnologías que 1. Cuenten con el mayor respaldo científico (ensayos clínicos, guías 

internacionales, consensos de expertos); 2. Sean utilizados de forma mayoritaria en la 

práctica clínica global, convirtiéndose en referencia para comparar cualquier otra 

tecnología; 3. Ofrezcan reproducibilidad, seguridad y eficacia comprobadas en múltiples 

contextos y 4. Está validado por sociedades científicas. 

En la siguiente tabla se anexa el estudio de mercado de los equipos con un alto estándar 

en procedimientos intervencionistas de dolor disponibles en el mercado colombiano y se 

destacan las especificaciones técnicas que destacan en el desempeño del equipo 

solicitado por el servicio, lo que lo hace un equipo único para ser adquirido por la 

institución. El estándar de oro en procedimientos de ablación por radiofrecuencia para el 

manejo del dolor, asegura validez clínica en guías clínicas internacionales y amplia 

evidencia científica. Estos dispositivos cuentan con características técnicas únicas e 

irreemplazables, entre las que se destacan: 



 

 

● Control de temperatura en tiempo real con máxima precisión, reduciendo 

riesgos en los tejidos adyacentes. 

 

● Modos de operación múltiples (continuo, pulsado y dual), no disponibles de 

manera conjunta en otros equipos del mercado. 

 

● Sistemas avanzados de seguridad en monitoreo de impedancia y circuito 

eléctrico. 

 

● (i) monitoreo de temperatura en punta 0–110 °C en tiempo real, (ii) 4 canales 

independientes con opción de activación simultánea o escalonada y capacidad de 

dos lesiones bipolares simultáneas, (iii) registro nativo de datos (resumen, datos 

crudos y capturas) en memoria interna y exportación por USB, (iv) monitoreo de 

impedancia ampliado y frecuencia de 480 kHz, y (v) interfaz táctil de 12" con 

modos térmico/pulsado y “stepped”. 

En la siguiente tabla se anexa el estudio de mercado de los equipos estándar de oro en 

dolor disponibles en el mercado colombiano y se destacan las especificaciones técnicas 

que destacan en el desempeño del equipo solicitado por el servicio, lo que lo hace un 

equipo único para ser adquirido por la institución. 

 

ESTUDIO DE MERCADO EQUIPOS DISPONIBLES CON EL DESEMPEÑO ESPERADO EN 

COLOMBIA 

Característica Cosman G4 

(Boston 

Scientific) 

NeuroTherm 

NT2000iX 

(Abbott) 

Baylis PMG-

115 / V3 

(Boston 

Scientific) 

Radionics 

RFG-3C+ 

(Boston 

Scientific, 

histórico) 

Frecuencia 

portadora 

480 kHz 480 kHz 480 kHz 480 kHz 

Canales 4 

independientes 

y simultáneos 

(2 bipolares a 

la vez) 

4 independientes Hasta 4 

(potencia 

compartida) 

3 

seleccionables 

Rango de 

temperatura 

0–110 °C 50–90 °C 50–90 °C 50–95 °C 

Impedancia 30–3000 Ω 

(±20 Ω) 

50–2000 Ω 50–2000 Ω Hasta 2000 Ω 

Registro de datos Completo (USB 

+ screenshots 

+ memoria 

interna) 

Básico (software 

externo) 

DataStream™ 

externo 

Limitado 



 

 

Modos Continua, 

Pulsada, Dual, 

Multipolar 

Continua, 

Pulsada, Cooled 

RF 

Continua, 

Pulsada, 

Cooled RF 

Continua, 

Pulsada 

Distribuidor 

autorizado en 

Colombia 

Boston 

Scientific 

Abbott Colombia 

S.A.S. 

 UCIPharma – 

Grupo Amarey 

(Boston 

Scientific) 

 UCIPharma – 

Grupo Amarey 

(Boston 

Scientific) 

Compatibilidad 

con accesorios 

Boston (agujas, 

electrodos, 

cables) 

 100% 

compatible 

(ecosistema 

nativo) 

 No garantizada 

(riesgo de 

incompatibilidad 

y pérdida de 

garantía) 

 Compatible 

(familia 

Boston) 

 Compatible 

(familia 

Boston, 

aunque equipo 

obsoleto) 

 

Costo promedio 

de adquisición 

(USD) 

 

≈ 35.000 – 

45.000 

(dependiendo 

kit y accesorios 

incluidos) 

≈ 40.000 – 

55.000 

 

≈ 40.000 – 

50.000 

≈ 20.000 – 

25.000 (ya 

descontinuado

, poca 

disponibilidad) 

RF intradiscal / 

epidural 

 Sí, soportado 

(frecuencia 

≥480 kHz, 

protocolos 

validados) 

 Limitado 

(frecuencia sí, 

pero menor rango 

de 

temp/impedancia

) 

 Sí, 

especialmente 

en RF enfriada 

(discales, SI) 

 Posible, pero 

no 

recomendado 

por 

obsolescencia 

Tras revisar equipos comparables (Abbott NT2000iX; Baylis PMG-115 V3; Radionics RFG-

3CF), ninguno cumple concurrentemente todos estos requisitos. En particular, el 

NT2000iX limita el rango térmico a 50–90 °C; Baylis reparte un motor de 50 W entre 

hasta 4 canales (≈12,5 W promedio/canal) y depende de software externo para 

documentación; Radionics RFG-3CF es de un electrodo por vez. El Cosman G4 es el único 

que verifica simultáneamente los requisitos (i)–(v), por lo que no existen sustitutos 

equivalentes para esta necesidad clínica y operativa. 

Con el Equipo de Radiofrecuencia Solicitado, los algólogos  pueden trabajar con confianza 

en la homogeneidad de la lesión, algo crítico en discografía terapéutica, procedimientos 

epidurales y radiculares. Adicional que reduce el riesgo de eventos adversos 

(contracciones, dolor agudo, disestesias) durante la aplicación.  Adicional a lo anterior, 

toda vez que la frecuencia portadora es la onda de radio sobre la cual se entrega la 

energía al tejido, en el rango de 480–500 kHz se logra 1. Penetración suficiente en tejido 

blando sin estimular directamente fibras nerviosas motoras o sensitivas, 2. Efecto 

térmico controlado (coagulación localizada del tejido diana) Y 3. Estabilidad eléctrica, 

reduciendo interferencia con otros dispositivos médicos. En cuanto a la Aplicación clínica 

en RF intradiscal, a ≥480 kHz, la energía se transforma eficientemente en calor sin 

provocar estimulación directa del plexo nervioso adyacente. Lo que permite producir una 

lesión térmica controlada en el núcleo pulposo y el anillo fibroso del disco intervertebral. 

Esto permite 1. Reducir la presión intradiscal y 2. Desnaturalizar colágeno y fibras 

nerviosas intradiscales responsables del dolor. En cuanto a la Aplicación clínica en RF 



 

 

epidural, A 480 kHz, la RF genera campo eléctrico y térmico homogéneo que: Produce 

neuromodulación segura. Esto permite: 1. Evitar la estimulación motora brusca y 2. 

Limita el riesgo de lesión no deseada en raíces nerviosas o plexos adyacentes en el 

espacio epidural. Si se usan frecuencias más bajas (<400 kHz), aumenta la estimulación 

nerviosa indeseada (descargas, contracciones musculares, dolor durante el 

procedimiento); aumentando el riesgo de complicación neurológica. 

Igualmente cabe resaltar que la particularidad de la Potencia 0–50 W por canal asegura 

la potencia de funcionamiento durante el tratamiento. La potencia compartida entre 

canales, reduce el intervalo funcional por canal (½, ⅓, ¼), dependiendo la cantidad de 

canales que se encuentren en uso. Lo que reduce la capacidad de desempeño del equipo, 

amplía el tiempo de aplicación e incrementa la probabilidad de generar lesiones 

incompletas, lo que implica mayor fatiga operatoria y tiempo de fluoroscopia. 

En cuanto a la impedancia, el tejido biológico en contacto con las cánulas/electrodos 

suele presentar impedancias entre 200 y 800 Ω en condiciones normales. Sin embargo, 

hay situaciones clínicas que pueden modificar este valor: tejido cicatricial, fibrosis, 

edema, grasa subcutánea, hueso cercano, o mal contacto del electrodo.Por ello, se 

solicita un equipo que permita detectar desde impedancias muy bajas (30 Ω, indicativas 

de cortocircuito) hasta valores altos (3000 Ω, indicativos de mala colocación o 

aislamiento insuficiente). 

Estas características lo hacen el generador de radiofrecuencia más avanzado en el 

mercado para manejo del dolor y neurocirugía, mejorando la eficiencia y resultados 

respecto a equipos tradicionales que solo realizan una lesión a la vez y sin tantas 

opciones de personalización ni automatización, lo que le da una ventaja tecnológica y 

funcional destacada frente a otros equipos. Por esta razón en la presente vigencia, una 

vez validada la disponibilidad de este equipo con representantes autorizados se 

determinó que es fundamental tener en cuenta las exclusividades de marca para 

asegurar la adquisición de tecnología compatible que permita al personal asistencial, 

realizar un óptimo diagnóstico o tratamiento de nuestros pacientes y dar continuidad a 

la toma de exámenes especializados de cardiología. 

Conforme a lo anterior, y teniendo en cuenta las múltiples necesidades con las que 

cuenta esta institución, se hace necesario atender de forma oportuna iniciar conforme a 

la Ley un proceso contractual para suplir la necesidad y dar continuidad al uso adecuado 

de la tecnología, asegurando la oportunidad de atención a los pacientes. 

Con base en el análisis clínico, operativo, normativo y técnico expuesto, se concluye que 

el generador de radiofrecuencia Cosman G4 de Boston Scientific es el único equipo 

actualmente disponible en el mercado que cumple integralmente con los requerimientos 

asistenciales, tecnológicos y de compatibilidad establecidos por el Hospital Militar Central 

para el servicio de Clínica del Dolor. 

Este cumplimiento se fundamenta en los siguientes elementos: 

El generador de radiofrecuencia Cosman G4 cumple con los requerimientos del Hospital 

Militar Central porque integra todas las capacidades tecnológicas necesarias para la alta 

complejidad del servicio de Clínica del Dolor, permitiendo procedimientos seguros, 

precisos y reproducibles. Este equipo ofrece cuatro canales independientes, un rango 

térmico completo de 0–110 °C, monitoreo avanzado de impedancia, registro nativo de 

datos y una frecuencia portadora de 480 kHz, lo cual garantiza la homogeneidad de las 

lesiones y reduce el riesgo de eventos adversos en procedimientos intradiscales, 

epidurales, radiculares y articulares. Su desempeño está respaldado por evidencia 



 

 

científica internacional y constituye el estándar de oro en radiofrecuencia para el manejo 

del dolor. 

Además, el Cosman G4 es el único equipo totalmente compatible con los insumos y 

accesorios utilizados actualmente por la institución, lo que garantiza continuidad 

operativa, seguridad del paciente y preservación de las garantías del fabricante. El 

análisis comparativo de mercado evidenció que ningún otro generador disponible cumple 

simultáneamente con los requisitos técnicos, clínicos, normativos y de compatibilidad 

exigidos por el Hospital Militar Central. En consecuencia, su adquisición es indispensable 

para mantener la calidad, la habilitación del servicio y el cumplimiento normativo, así 

como para asegurar la prestación segura y eficiente de los procedimientos 

intervencionistas de dolor. 

 

2. DESCRIPCIÓN DEL OBJETO A CONTRATAR Y ESPECIFICACIONES TECNICAS 

Y LA IDENTIFICACION DEL CONTRATO A CELEBRAR 

 

 

OBJETO 

“ADQUISICIÓN, PREINSTALACIÓN E INSTALACIÓN Y 

PUESTA EN FUNCIONAMIENTO DE GENERADOR DE 

RADIOFRECUENCIA PARA EL SERVICIO DE CLÍNICA DEL 

DOLOR DEL HOSPITAL MILITAR CENTRAL”. 

MODALIDAD DE 

SELECCIÓN  

El presente proceso se adelantará bajo la modalidad de 

Contratación Directa y la causal invocada para adelantar el 

proceso es la contemplada en el literal g) del numeral 4 del 

artículo 2 de la Ley 1150 de 2007, articulo 2.2.1.2.1.4.8. del 

Decreto 1082 de 2015, que establece lo siguiente: 

 

"g) Cuando no exista pluralidad de oferentes en el mercado 

(...)" 

 

Por su parte, el artículo 2.2.1.2.1.4.8 del Decreto 1082 de 

2015 señala: 

 

"Se considera que no existe pluralidad de oferentes cuando 

existe solamente una persona que puede proveer el bien o 

el servicio por ser titular de los derechos de propiedad 

industrial o de los derechos de autor, o por ser proveedor 

exclusivo en el territorio nacional. Estas circunstancias 

deben constar en el estudio previo que soporta la 

contratación."  

 

PLAZO DE 

EJECUCIÓN 

El plazo de ejecución será hasta el 31 diciembre del 2025, 

contados a partir del perfeccionamiento del contrato (Artículo 

41 Ley 80 de 1993) y el cumplimiento de los requisitos de 

ejecución (Artículo 41 de la Ley 80 de 1993 modificado por el 

Artículo 23 Ley 1150 de 2007). 

VALOR ESTIMADO 

DEL CONTRATO. 

El presupuesto asignado para el presente proceso es de 

CIENTO OCHO MILLONES DE PESOS M/CTE 

($108.000.000) EXENTO IVA, valor que incluye todos los 

tributos que se generen con ocasión a la celebración, 

ejecución y liquidación del contrato. 

 



 

 

El Contratista deberá responder por el pago de los 

impuestos, tasas y similares que cause la suscripción y 

legalización del contrato, entre ellos:  

 

● Retefuente   

● Reteica 

● Reteiva (Si Aplica) 

 

Nota 1: Se aclara que en todo caso la carga Impositiva se 

aplicara de acuerdo con el perfil tributario del adjudicatario 

y conforme al Estatuto Tributario Vigente.     

Nota 2: La entidad se reserva el derecho de liberar el saldo 

del valor del contrato que no sea ejecutado durante su 

vigencia.   

VIGENCIA DEL 

CONTRATO 
La vigencia del contrato será igual al plazo de ejecución y 

seis (6) meses más. 

LUGAR DE 

EJECUCIÓN. 

El lugar de ejecución será en el Hospital Militar Central y los 

edificios que lo compone, ubicado en la Transversal 3C N° 

49-02 en la ciudad de Bogotá, D.C. 

NATURALEZA DEL 

CONTRATO 
COMPRAVENTA 

CONTROL Y 

VIGILILANCIA DE 

LA EJECUCIÓN DEL 

CONTRATO 

Para efectos de garantizar el cumplimiento del objeto 

contractual, la vigilancia del contrato se realizará mediante 

la figura de Supervisión, la cual estará a cargo de un 

funcionario del ÁREA DE EQUIPO BIOMÉDICO designado 

por el Subdirector Administrativo del Hospital Militar Central, 

de conformidad con lo estipulado en el numeral 14 del 

artículo 5 de la Resolución N°048 del 23 de enero de 2018; 

quienes llevarán el seguimiento y control de todas y cada 

una de las actuaciones contractuales, además de estar 

sujeto de aquellas que establezca el manual de supervisión 

y la Ley 1474 de 2011. Las obligaciones específicas serán 

estipuladas en el contrato, las cuales deberán cumplirse en 

su totalidad. 

FORMA DE 

ADJUDICAR 
La adjudicación se realizará por el valor total de la oferta del 

proponente seleccionado.  

MONEDA DEL 

CONTRATO 
Para todos los efectos, la moneda del contrato será el peso 

colombiano. 

FORMA DE PAGO 

El valor del contrato que llegare a suscribirse se cancelará 

mediante UN ÚNICO PAGO, (conforme a los bienes 

entregados y los valores unitarios contratados), dentro de 

los Noventa (90) días siguientes al recibo a satisfacción de 

los bienes objeto del contrato y previo informe de 

supervisión y cumplimiento de los trámites administrativos 

y financieros a que haya lugar y radicación de los siguientes 

documentos: 



 

 

1. Factura electrónica validada previamente por la DIAN, 

cargada en el SISTEMA INTEGRADO DE INFORMACION 

FINANCIERA SIIF NACION SIIF de acuerdo a la Circular 

Externa 016, emitida por el Ministerio de Hacienda y Crédito 

Público. 

Se debe enviar la factura en formato PDF y el archivo 

comprimido ZIP a los correos        

siifnacion.facturaelectronica@minhacienda.gov.co; con copia 

a facturacionsiif@homil.gov.co 

1.1. Elaborar factura electrónica mediante operador 

tecnológico autorizado, solución gratuita de la DIAN 

o software propio, previa habilitación ante la DIAN.  

1.2. Diligenciar en la sección de la factura Datos del 

Emisor, en el campo “correo” la dirección electrónica, 

en donde le será notificado en caso de existir fallas 

en la validación del correo. 

1.3. Diligenciar en el asunto o en la sección de la factura 

Notas, lo siguiente: #$ luego el código de 

identificación de la entidad a la cual le va a enviar la 

factura, datos del contrato, y correo 

facturacionsiif@homil.gov.co, finalizando con #$, 

debidamente separados por punto y coma. 

En observaciones de la factura, debe incluir la 

siguiente nota: 
#$15-19-00;ContratoXXX/20XX; 

facturacionsiif@homil.gov.co#$ 

1.4. Registrar en la sección de la factura Datos del 

Adquiriente en el campo “Correo”, el buzón 

electrónico 

siifnacion.facturaelectronica@minhacienda.gov.co 

dispuesto por el Ministerio de Hacienda y Crédito 

Público, con el fin que, una vez generada la factura 

electrónica a través del medio seleccionado, éste la 

envíe automáticamente.  

1.5. Generar factura obteniendo el contenedor electrónico 

-Documento zip (PDF, XML).  

1.6. Enviar al buzón electrónico 

siifnacion.facturaelectronica@minhacienda.gov.co 

dispuesto por el Ministerio de Hacienda y Crédito 

Público, el contenedor electrónico -Documento zip 

(PDF, XML), referenciando en el asunto de este 

correo el código de identificación de la entidad a la 

cual le va a enviar la factura, datos del contrato, y 

correo designado por el Hospital Militar Central 

facturacionsiif@homil.gov.co, debidamente 

separados por punto y coma, #$15-03-00; Contrato;  

#$15-19-00;ContratoXXX/20XX; 

facturacionsiif@homil.gov.co#$. 
Nota importante: De no darse el envío automático 

por parte del proveedor o contratista desde el 

operador tecnológico autorizado, solución gratuita de 

mailto:siifnacion.facturaelectronica@minhacienda.gov.co


 

 

la DIAN o software propio, descrito en el numeral 4, 

estos podrán remitir la factura al buzón indicado para 

tal fin.  

1.7. La factura se puede direccionar a la entidad del PGN 

o al Hospital Militar Central, según el esquema que la 

entidad establezca para la recepción de la factura 

electrónica, siempre y cuando se diligencien los datos 

requeridos en el numeral 3 o en el numeral 6 o en los 

dos, y, de no registrarse dicha información en alguna 

de estas dos opciones, la factura será devuelta al 

correo registrado en el numeral 2, es decir, al correo 

electrónico registrado en los datos del emisor en el 

documento electrónico. 

 

2. Certificado y planilla de pago a los sistemas de seguridad 

social integral (Salud, Pensión y riesgos laborales) y aportes 

parafiscales (Caja de compensación familiar, Sena e Instituto 

Colombiano de Bienestar Familiar) de conformidad con la 

normatividad vigente.  

3. Acta de Recibo a Satisfacción y/o Informe de Supervisión, 

del Objeto Contractual debidamente diligenciado y firmado 

por el supervisor del contrato.  

4. Entrada de los insumos al Área de Farmacia Tecnologías 

en Salud. 

5. El contratista deberá presentar la factura dentro de las 

setenta y dos (72) horas siguientes a la entrega de los bienes 

y/o insumos. 

6. Los pagos a los que hace referencia esta cláusula se 

efectuarán mediante consignación en la cuenta bancaria 

aportada por el contratista durante el proceso, la cual será 

validada por el Hospital Militar Central. Si el contratista 

llegase a modificarla, solicitará por escrito por intermedio del 

supervisor del contrato con mínimo 10 días de anterioridad 

con el fin de adelantar el trámite para la respectiva 

validación. 

7. El contratista deberá realizar el cargue de las facturas en 

plataforma SECOP II. 

 

 

3. IDENTIFICACIÓN CLASIFICADOR DE BIENES Y SERVICIOS 

 

En cumplimiento al Artículo 2.2.1.2.1.5.1 del Decreto 1082 de 2015, entre otros 

requisitos, se hace la descripción sucinta de la necesidad que se pretende satisfacer, con 

la descripción del objeto a contratar identificado con el tercer nivel del Clasificador de 

Bienes y Servicios así: 

 

 

 

 

 

 



 

 

CÓDIGO 

UNSPSC 
SEGMENTO FAMILIA CLASES 

42295122 

Equipo médico, 

accesorios y 

suministros 

Productos quirúrgicos 

Equipo quirúrgico y 

accesorios y 

productos 

relacionados 

 

 

4. CONDICIONES TÉCNICAS EXIGIDAS 

 

4.1 ESPECIFICACIONES TECNICAS  

 

 

ITEM UNSPC EQUIPO ESPECIFICACIONES TÉCNICAS CANTIDAD 

UNIDAD 

MEDIDA 

1 42000000 
GENERADOR DE 

RADIOFRECUENCIA 

● Canales de salida: 4 salidas 

independientes y simultáneas 

(permiten trabajar con hasta 

4 electrodos a la vez). 

● Modos de operación 

monopolar y bipolar. 

● Modos de operación: RF 

continua (lesión térmica), RF 

pulsada (neuromodulación sin 

destrucción tisular), RF 

bipolar (aplicación 

combinada). 

● Pantalla táctil intuitiva de 12 

pulgadas o mayor con 

visualizaciones de estado 

codificadas por colores. 

● Ajustes preestablecidos para 

pacientes y médicos, con 

registro electrónico de 

procedimientos. 

● Inicio automático o 

simultáneo de las salidas de 

RF para un tratamiento 

controlado y consistente. 

● Modos de visualización 

gráfica o numérica de 

temperatura, tiempo e 

impedancia. 

● Indicadores visuales  por 

sobretemperatura, 

desconexión o alteraciones de 

impedancia. 

● Frecuencia portadora de RF a 

480 kHz o mayor. 

● Rango de temperatura 

ajustable: desde 37 °C o 

menor  hasta  90 °C o 

mayor; precisión de ±0.5 °C 

● Auto temporizador 

programable de 5 segundos a 

30 minutos. 

1 UN 



 

 

● Potencia de salida: 0 a 50 

watts por canal. 

● Voltaje para RF pulsada: 

máximo de 100 volts 

● Voltaje para RF térmica: de 0 

a 100 volts RMS o mas 

● Frecuencia de 

pulsos/repetición en RF 

pulsada: desde 1 a 10 Hz o 

PPS ajustable. 

● Duración de pulsos en RF 

pulsada: 2 a 30 ms o mayor 

● Control de dosis (DOSIS-E) 

mediante control de voltaje o 

duración del pulso. 

● Estimulación intermitente y 

bifásica  

● Frecuencia del estimulador: 

desde  2Hz hasta 200 Hz o 

mayor 

● Voltaje de estimulación: 0 a 3 

voltios o mayor 

● Corriente de estimulación: 0 

a 10 mA. 

● Monitor de impedancia de 30 

a 3000 ohms o mayor; 

precisión: ± 20 ohmios entre 

30 y 100 ohmios 

● Monitor de temperatura de 

punta de cánula en tiempo 

real: desde 0 a 110 °C o 

mayor; Resolución 1 °C 

● Exportación de datos 

mediante USB y opciones de 

impresión PCL3. 

● Suministro eléctrico: 100–

240 V~,Con alimentación 

desde 110vac±10vac o mayor 

a 50/60hz (Se debe asegurar 

UPS dinámica) 

● Equipo compatible con 

terapias de RCE y 

Radiofrecuencia Intradiscal 

para procedimientos 

intervencionistas del dolor. 

● Normas aplicables: 

○  IEC 60601-1 

(seguridad 

eléctrica). 

○  IEC 60601-1-2 

(compatibilidad 

electromagnética). 

○  IEC 60601-2-2 

(equipos de alta 

frecuencia). 

● Visualización de 

parámetros  de seguridad: 

Por circuito abierto, 

cortocircuito, exceso de 

temperatura y falla de 



 

 

conexión. 

● Certificaciones: FDA (510k), 

INVIMA (según registro 

vigente en Colombia). 

● Accesorios y consumibles 

○  Cánulas Cosman 

(varios calibres y 

longitudes). 

○  Electrodos 

desechables y 

reutilizables. 

○  Cables de conexión 

y pinzas de retorno. 

○  Maletín de 

transporte rígido. 

● El equipo debe contar con:   

o Software avanzado 

para optimizar el 

calentamiento y la 

dosificación. 

o Interfaz amigable y 

multilingüe. 

o Que permita realizar 

procedimientos de 

manejo del dolor y 

neurocirugía con alta 

precisión y facilidad de 

uso. 

 

 

 

4.2 OBLIGACIONES DE LAS PARTES 

 

4.2.1 OBLIGACIONES GENERALES DEL CONTRATISTA 

 

EL CONTRATISTA se obliga a cumplir además de las obligaciones inherentes a la 

naturaleza del contrato, a las derivadas del pliego de condiciones y de las disposiciones 

legales vigentes que regulan su actividad, las siguientes: 

 

1. Constituir y presentar dentro de los tres (03) días siguientes a la suscripción del 

Contrato, a través del Sistema Electrónico de Contratación Pública SECOP II las 

garantías requeridas en el presente estudio. 

2. Cumplir oportunamente con el presente contrato en los términos y condiciones 

establecidas en el mismo y de acuerdo con las normas legales, constitucionales y 

demás disposiciones vigentes relacionadas con el objeto contractual. 

3. Ejecutar idónea y eficazmente el objeto del contrato y las obligaciones inherentes, 

permitir, facilitar, disponer, atender con prontitud los requerimientos de 

información, recomendaciones, y solicitudes que adelante el supervisor del 

contrato. 

4. Mantener niveles de eficiencia técnica para cumplir sus obligaciones contractuales 

y ejercer permanentemente autocontrol a las actividades, procesos, 

procedimientos y productos que se deban ejecutar y realizar para el efecto. 

5. Actuar con lealtad y buena fe en las distintas etapas contractuales, evitando 

dilaciones injustificadas.  

6. Responder oportunamente al HOSPITAL los requerimientos de aclaración o de 

información que le formule directamente o a través del supervisor del contrato.  

7. Cumplir con la normatividad existente en lo referente a seguridad industrial y salud 

ocupacional de sus trabajadores. 

8. Pagar los impuestos, tasas y similares que se deriven de la ejecución del contrato. 



 

 

9. No ofrecer o pagar sobornos o cualquier halago a los funcionarios de la Entidad o 

participantes directas o indirectamente en cualquier momento u oportunidad, 

antes, durante o después de la suscripción del presente contrato. 

10. No suministrar ninguna clase de información o detalle a terceros de la información 

técnica, administrativa y/o financiera del contrato. Así mismo, mantener como 

documentación clasificada todos los aspectos relacionados con el contrato. 

11. contar con todas las herramientas, instrumentos e implementos mecánicos y de 

transporte necesarios para el desempeño de sus obligaciones 

12. Mantener la debida reserva respecto de los asuntos técnicos e instalaciones del 

Hospital Militar Central, conocidos durante el desarrollo del contrato o con 

posterioridad al mismo. 

13. Radicar la factura con el supervisor en forma oportuna después del cumplimiento 

del objeto contratado.  

14. De conformidad con lo estipulado en el artículo 50 de la Ley 789 de 2002 y Artículo 

23 de la Ley 1150 de 2007, dar cumplimiento a sus obligaciones con los sistemas 

de salud, riesgos laborales, pensiones y aportes a las Cajas de Compensación 

Familiar, Instituto Colombiano de Bienestar Familiar y Servicio Nacional de 

Aprendizaje, de sus empleados cuando a ello haya lugar mediante certificación 

suscrita por el Gerente General y/o Revisor fiscal, acompañada de la respectiva 

planilla de pago.  

15. Mantener actualizado su domicilio durante la vigencia del contrato y presentarse al 

HOSPITAL en el momento en que sea requerido por el mismo.  

16. Cumplir cabalmente con las condiciones y modalidades previstas contractualmente 

para la ejecución y desarrollo del contrato.  

17. Todas las demás en cumplimiento a las normas legales vigentes, las establecidas 

en el estudio previo, la invitación y las que sean propias del objeto del presente 

proceso. 

18. El contratista se obliga a dar cumplimiento con la política de SARLAFT de la entidad 

que indica que “El HOMIL no establecerá o mantendrá vínculos con personas 

naturales o jurídicas que resulten involucradas en actividades ilícitas o haya sido 

incluida en listas de control verificadas por la Entidad”. 

19. Establecer y cumplir con las medidas mínimas para el control y prevención de los 

riesgos de Lavado de Activos y Financiación del Terrorismo / Financiación de la 

Proliferación de Armas de Destrucción Masiva al interior de su organización. 

20. Realizar el registro como vinculado en el aplicativo SARLAFT del HOMIL y firmar el 

formulario con huella y entregar oportunamente la documentación requerida y 

enviarla al correo Oficialcumplimiento@homil.gov.co 

21. Actualizar anualmente la información personal en el aplicativo SARLAFT del HOMIL 

y la documentación correspondiente, en los plazos y medios que defina el Oficial 

de Cumplimiento de la Entidad. 

22. Si el vínculo contractual con el HOMIL, tiene como objeto la prestación de servicios 

con la asignación de personal Tercerizado Profesional o Técnico al servicio del 

contrato de manera permanente dentro de las instalaciones del Hospital; el 

personal Tercerizado se obliga a cumplir con las cláusulas de SARLAFT para 

personas naturales. lo cual deberá quedar plasmado textualmente en los contratos 

suscritos por el contratista para tal fin. 

23. Dar a conocer al Oficial de Cumplimiento de la Entidad a través de los mecanismos 

de denuncias establecidos, cuando tenga conocimiento relacionados con riesgos de 

lavado de activos, financiación del terrorismo, financiación de la proliferación de 

armas de destrucción masiva y con actos de corrupción, opacidad, fraude o soborno 

relacionados con el personal vinculado a la entidad. 

24. Comunicar al Oficial de Cumplimiento cuando detecte alguna operación inusual o 

intentada relacionada con las actividades a su cargo y colaborar en la provisión de 

información para establecer si ésta se constituye una operación sospechosa. 

25. Dar a conocer al Oficial de Cumplimiento de la Entidad a través de los mecanismos 

de denuncias establecidos, cuando tenga conocimiento relacionados con riesgos de 

lavado de activos, financiación del terrorismo, financiación de la proliferación de 

armas de destrucción masiva y con actos de corrupción, opacidad, fraude o soborno 

relacionados con el personal vinculado a la entidad. 

26. Participar en las encuestas de medición del riesgo de corrupción, opacidad, fraude 

y soborno que realice el Hospital anualmente, las cuales serán confidenciales. 



 

 

27. En cumplimiento de la Política Antisoborno y Soborno Transnacional del HOMIL, el 

Contratista se compromete a no dar ningún, regalo, obsequio, detalle, atención, 

objeto, beneficio, ventaja, hospitalidad, comida, viaje, alojamiento o forma de 

entretenimiento que tenga apariencia de poder influir indebidamente de forma 

directa o indirecta, en las relaciones contractuales o comerciales, si altera su 

dependencia, si crea obligaciones, o causa un desprestigio potencial y/o viola la 

Ley o las políticas del Hospital Militar Central. 

28. El incumplimiento de cualquiera de las cláusulas de SARLAFT será motivo para la 

terminación unilateral del vínculo con el Hospital Militar Central, previo debido 

proceso 

 

4.2.2 OBLIGACIONES ESPECÍFICAS DEL CONTRATISTA 

 

 

1. Dar cumplimiento al soporte técnico de garantía post venta (mantenimiento 

preventivo, calibración y correctivos que apliquen según las condiciones de la 

garantía postventa) asegurando las frecuencias de soporte recomendadas por el 

fabricante, la disponibilidad de repuestos y demás compromisos relacionados en la 

documentación técnica habilitante y el contenido de la hoja de vida del equipo.  

 

2. Tener en cuenta los diferentes acompañamientos ante los entes de control durante 

el periodo de tiempo que se requiera para la certificación de los equipos y su puesta 

en marcha con todas las condiciones requeridas por la normativa vigente. 

 

3. Entregar, instalar y poner en marcha el equipo contratado, entregando los 

respectivos soportes de instalación con el visto bueno del servicio, lo anterior con el 

fin de poder emitir el visto bueno de recibo a satisfacción para pago. 

 

4. Entregar el equipo contratado dentro del plazo de ejecución del contrato. 

 

5. Responder por cualquier daño, pérdida o deterioro que sufran los equipos durante 

las actividades de transporte, cargue, descargue, almacenamiento, custodia y demás 

maniobras asociadas a su manipulación, hasta tanto se realice la entrega formal, a 

satisfacción, al Hospital conforme al acta correspondiente. 

 

6. Entregar el cronograma de importación con fechas y tiempos estimados de trámite; 

anexando los soportes de pedido, respuesta de fábrica y de transportadoras. Con el 

fin de realizar la trazabilidad de la entrega de los bienes a la institución.   

 

7. Entregar de forma obligatoria en medio físico y digital la documentación técnica de 

hoja de vida relacionada en la “Carta de compromiso de entrega de documentación 

contractual”, la cual es requerida para el cumplimiento del estándar de dotación 

establecido en la resolución 3100 del 2019. Entregando la totalidad de la 

documentación con cinco (5) o más días de antelación a la entrega del equipo para 

agilizar el ingreso de los bienes a la institución, así: 

 

 

0.         Documentación Técnica Etapa Contractual. 

      

Una vez se realice la entrega del equipo, el contratista deberá entregar la siguiente 

documentación, según las notas establecidas en cada numeral, así: 

No. DOCUMENTO OBSERVACIÓN 

1 Listado general Oferta Hoja vida física y Digital 

2 
Manuales de instalación, operación y 

mantenimiento 

Hoja de vida digital, Archivo 

y consulta 



 

 

3 Ficha técnica del equipo Hoja vida física y Digital 

4 
Carta de fabricante autorizando oferente para 

comercialización 
Hoja vida física y Digital 

4 Registro Invima vigente fecha de adquisición Hoja vida física y Digital 

5 
Certificado de garantía técnica y servicio Post-

venta 
Hoja vida física y Digital 

6 
Certificado vigencia suministro repuestos y vida 

útil de los mismos 
Hoja vida física y Digital 

7 Carta compromiso equipos nuevos Hoja vida física y Digital 

8 Certificado capacidad y almacenamiento CCAA Hoja vida física y Digital 

9 Hoja de vida recurso humano mantenimiento 
Hoja de vida digital, Archivo 

y consulta 

 

Igualmente, adicional a lo anterior, debe anexar en físico y digital la documentación 

adicional exigida por la secretaría de salud para el cumplimiento del estándar de 

dotación, así:      

a.     Formato Hoja de Vida de Equipo.     

El contratista deberá presentar y entregar la hoja de vida del equipo con el formato de 

hoja de vida estipulado por el Hospital Militar Central y la documentación técnica 

habilitante organizada según la lista de verificación. Se debe presentar en una carpeta 

física y digital (USB). LA HOJA DE VIDA Y LA DOCUMENTACIÓN SE DEBE ENTREGAR 

EN MEDIO FÍSICO Y MAGNÉTICO AL ÁREA DE HOJAS DE VIDA DE EQUIPO BIOMÉDICO.  

b.     Cronograma De Mantenimiento Preventivo.  

     

El día de la entrega del equipo, el contratista debe entregar cronograma donde se 

evidencie la cantidad total de visitas y la programación de mantenimiento que se 

realizará durante la vigencia de la garantía desde la instalación del equipo; asegurando 

que esta corresponda con la frecuencia de mantenimiento preventivo recomendada por 

el fabricante según lo relacionado en el “numeral e del certificado de garantía técnica”.

    

Lo anterior, se realizará teniendo en cuenta los compromisos del técnica para dar 

cumplimiento a lo establecido en el pliego de condiciones, las recomendaciones del 

fabricante y el ARTÍCULO 55 DEL DECRETO 4725 donde se establece: “La información 

necesaria para verificar si el dispositivo está instalado en forma adecuada y puede 

funcionar correcta y seguramente, además de detalles sobre la naturaleza y frecuencia 

de su mantenimiento preventivo, la sustitución de elementos de consumo, así como 

aspectos relacionados con la calibración necesaria para que el dispositivo funcione 

correctamente y con seguridad durante su vida útil”.    

c.     Certificado de requiere o no requiere calibración    

Para aplicar las normas vigentes en lo referente a calibración en el ámbito sanitario y 

control metrológico legal de equipos biomédicos, si el equipo biomédico ofertado es 

considerado un instrumento de medición (para medir, pesar o contar) o tiene 

subsistemas considerados instrumentos de medición y cumple los lineamientos de la 

sección 14 del Decreto 1595 de 2015 en lo referente al control metrológico legal, el 

contratista deberá aportar certificado emitido donde indique que el equipo SI 

REQUIERE calibración, en el caso contrario deberá entregar certificado emitido donde 



 

 

indique que NO REQUIERE calibración emitido por fabricante y/o contratistas 

justificando adecuadamente las razones, siempre dando cumplimiento a lo establecido 

en el ARTÍCULO 55 DEL DECRETO 4725. 

     

NOTA: Si el equipo requiere calibración al ingreso del equipo a la institución debe 

presentar el certificado original de pruebas y metrología emitidos por el fabricante, 

donde se especifique la frecuencia los parámetros y procedimientos de calibración 

empleados y señalar los rangos de medición que permitan determinar que el equipo 

cumple con las especificaciones de funcionamiento establecidas por el fabricante. Este 

certificado puede ser expedido directamente del fabricante o por una entidad de 

calibración y metrología autorizada en Colombia. Teniendo en cuenta que es un equipo 

nuevo se debe anexar el certificado que indique la periodicidad de la calibración y a 

partir de cuánto tiempo se debe empezar a realizar.   

d.     Cronograma De Calibración (Cuando aplique)     

El día de la entrega del equipo, el contratista debe entregar cronograma donde se 

evidencie la cantidad total de visitas y la programación de verificación metrológica 

(calibraciones) que se realizará durante la vigencia de la garantía desde la instalación 

del equipo; asegurando que este corresponda con la frecuencia de calibración y/o 

verificación de parámetros recomendada por el fabricante según lo relacionado en el 

“numeral e del certificado de garantía técnica”.  

  

Lo anterior, se realizará teniendo en cuenta los compromisos del técnica para dar 

cumplimiento a lo establecido en el pliego de condiciones, las recomendaciones del 

fabricante y el ARTÍCULO 55 DEL DECRETO 4725 donde se establece: “La información 

necesaria para verificar si el dispositivo está instalado en forma adecuada y puede 

funcionar correcta y seguramente, además de detalles sobre la naturaleza y frecuencia 

de su mantenimiento preventivo, la sustitución de elementos de consumo, así como 

aspectos relacionados con la calibración necesaria para que el dispositivo funcione 

correctamente y con seguridad durante su vida útil”.   

e.     Protocolo de Mantenimiento Preventivo y Metrología con Lista de 

Verificación.    

El contratista entregará el protocolo donde se estipulen los procedimientos de 

mantenimiento y metrológicos que se le realizarán al equipo médico durante el tiempo 

de garantía.  

Para el mantenimiento preventivo debe contener las actividades particulares y 

procedimientos de mantenimiento preventivo de primer, segundo y tercer escalón, 

pruebas diagnósticas y los cuidados del operador del equipo para mantener el buen 

estado del mismo. De no entregarse, el proveedor del equipo se hará responsable por 

daños ocurridos al equipo durante los procedimientos de limpieza y afines. 

Igualmente, se deben incluir los parámetros, procedimientos y requerimientos 

metrológicos del bien ofertado (Calibración y/o verificación de parámetros) que 

permitan determinar que el equipo cumple con las especificaciones de funcionamiento 

establecidas por el fabricante. Eso incluye datos relevantes de medición que permiten 

determinar que el equipo funciona dentro de los intervalos aceptables, tales como 

rangos de medición, resolución, etc. Según lo descrito en los “numerales J y K del 

ARTÍCULO 55 DEL DECRETO 4725 DE 2005”. 

“j) La información necesaria para verificar si el dispositivo está instalado en forma 

adecuada y puede funcionar correcta y seguramente, además de detalles sobre la 

naturaleza y frecuencia de su mantenimiento preventivo, la sustitución de elementos 

de consumo, así como aspectos relacionados con la calibración necesaria para que el 



 

 

dispositivo funcione correctamente y con seguridad durante su vida útil; k) Los detalles 

de cualquier otro tratamiento o manejo necesario antes de que el dispositivo se pueda 

utilizar (tal es el caso de la esterilización, montaje final, calibración, etc.)” 

  

Junto con el protocolo las actividades de mantenimiento preventivo se deben resumir 

en una lista de chequeo, la cual debe ser elaborada según el protocolo de 

mantenimiento del fabricante.    

f.      Certificado de Importación.    

El contratista deberá sustentar el origen del bien ofertado presentando el Certificado 

de producto nacional y/o Declaración de Importación de la DIAN, según aplique. En 

dicho certificado deberá reflejarse el número de serie del bien en cuestión y la 

destinación del bien (Hospital Militar Central). Este no debe ser alterado por contarse 

como un documento público y legal ante entes de control; No debe tener información 

faltante ni tachones. El incumplimiento de este requerimiento es causal de rechazo del 

bien toda vez que no se daría cumplimiento al DECRETO 4725 DE 2005.  

NOTA 1: “LOS EQUIPOS BIOMÉDICOS Y MOBILIARIO HOSPITALARIO” importados para 

el proceso, se enmarcan en la concepción de armas, municiones y material de guerra 

o reservado y por consiguiente a uso privativo, que no causan el impuesto sobre las 

ventas de conformidad con el literal d) del artículo 428 del Estatuto Tributario y al 

decreto 695 de 1983, artículo 2. Para lo cual será necesario que la introducción de los 

bienes sea realizada por el Ministerio de Defensa directamente o a través de un tercero 

que obre en representación de éste (el contratista), teniendo en cuenta que el beneficio 

tributario opera por razón de su destinación. 

El contratista tramitará la licencia de importación correspondiente, actuando como 

importador directo de los bienes objeto del contrato; (…) asumiendo todos los trámites, 

costos, gastos, responsabilidades, obligaciones y riesgos asociados del proceso de 

nacionalización hasta la entrega de los elementos en el lugar y fecha establecida en el 

contrato (...) deberá ser quien trámite en su totalidad y oportunamente las licencias y 

permisos en Colombia, como en el país de origen de los bienes, los cuales serán 

requeridos para dar cumplimiento al objeto del contrato, con el fin de evitar 

intervención de restricciones que generen retrasos para la ejecución del mismo durante 

las fechas y/o plazos acordados.   

g.     Protocolo limpieza y desinfección.     

El contratista debe entregar protocolo de limpieza y desinfección del equipo para el 

control en la proliferación bacteriana, donde se evidencie frecuencia, métodos de 

desinfección permitidos (autoclavable), proceso, soluciones a emplear y demás equipos 

requeridos para el proceso. Se debe aclarar los químicos de limpieza autorizados para 

realizar este proceso y cuales no son recomendados por lo que pueden generar 

desgaste prematuro del equipo. De no entregarse, el proveedor del equipo se hará 

responsable por daños ocurridos al equipo durante los procedimientos de limpieza y 

afines.    

h.     Guía de manejo rápido (plastificada).    

Al momento de la entrega del equipo biomédico, se entregará una guía rápida de 

manejo con el respectivo mecanismo de seguridad para colocarla en el equipo. La guía 

debe contener en un resumen el paso a paso de operación del equipo, debe ser 

didáctica plastificada y debe permitirse ser instalada en el equipo en un área visible 

para el operario.    

i.      Certificado de la vida útil del equipo y disposición final.   



 

 

El contratista debe anexar un certificado avalado por el fabricante donde se especifique 

la vida útil del equipo y cuál el adecuado procedimiento o marco regulatorio que 

determine la disposición final del bien.    

j.      Placa de acondicionamiento / Placa Metálica   

El contratista deberá entregar cada equipo debidamente marcado con una placa o 

etiqueta de fábrica y de proveedor metálica grabada con impresión de difícil borrado, 

clara y legible. Debe ubicarse en un lugar visible, asegurada para que no pueda ser 

arrancada manualmente sin alterar las condiciones de funcionamiento del equipo. 

Rotulado debe cumplir con los lineamientos del decreto No. 4725 del 2005 y la 

Resolución 1405 del 2022, para la comercialización y vigilancia sanitaria de los 

dispositivos/equipos médicos para uso humano, todas las normas técnicas NTC, 

normas internacionales, reglamentación técnica y boletines SILOG N°5A1 y SILOG 

N°5A2 referentes a la identificación y clasificación del producto. Luego de dar el aval 

de aceptación por parte del personal de la supervisión técnica/asistencial, el oferente 

tendrá 30 días calendario para instalar la placa de acondicionamiento. 

NOTA 1: De requerirse se debe realizar marcado láser a los accesorios o componentes 

del equipo cuya inscripción será Hospital Militar Central- Número y año del contrato. 

NOTA 2: El marcado debe soportar diferentes técnicas de limpieza o esterilización, no 

debe desprender ningún tipo de partícula, ni causar ningún daño o alteración funcional 

al componente. En caso de deterioro del marcado dentro del tiempo de garantía se 

debe volver a realizar sin ningún costo. 

NOTA 3: Los equipos que por su tamaño no pueda instalarse la placa, la misma deberá 

estar instalada en el estuche de protección del equipo y/o dispositivo previa 

coordinación con el supervisor del contrato. 

NOTA 4: El tamaño de la placa no podrá exceder las siguientes dimensiones: 85 mm * 

45 mm. Profundidad 2 mm. 

  

·         Nombre del equipo __________________________ 

·         Nombre del fabricante ________________________ 

·         Nombre del proveedor ________________________ 

·         Marca _____________________________________ 

·         Modelo ____________________________________ 

·         Serie ______________________________________ 

·         Año fabricación equipo ________________________ 

·         Número Certificado de Importación ______________ 

·         Número Registro Sanitario INVIMA ______________ 

·         Número del contrato y año ____________________ 

·         Clasificación del equipo según el riesgo ___________ 

         

k.     Protocolo de Capacitación y/o entrenamiento, Actas capacitación y 

prueba de conocimiento personal técnico biomédico y asistencial. 

 



 

 

El contratista deberá desarrollar un plan de capacitación y/o entrenamiento para cada 

equipo dentro del grupo y/o grupos ofertados, el plan se desarrollará durante la 

instalación y puesta en marcha, la vigencia del servicio Post-venta, por cambio del 

operario durante la vigencia de la garantía y/o cuando el Oficial de Equipo Biomédico 

y/o supervisor de contrato establecido por el Hospital militar Central lo solicite (esto 

incluye fecha, hora y lugar de capacitación).  

El plan de entrenamiento debe incluir lo siguiente: 

Capacitación Técnica: El contratista proporcionará la capacitación certificada y 

entrenamiento técnico certificado para el Personal Biomédico del Ejército Nacional, EL 

CUAL DEBE SER CERTIFICADO POR EL FABRICANTE y/o PROVEEDOR AUTORIZADO 

DEL EQUIPO EN COLOMBIA. La capacitación comprenderá los siguientes aspectos: 

Operación y principios de funcionamiento del equipo. 

● Solución de errores y/o fallas menores más frecuentes. 

● Rutinas de mantenimiento, procedimientos de verificación y/o calibración, 

pruebas. 

● Despiece del equipo (si aplica). 

● Reentrenamiento si la actualización de software/ hardware genera cambios en 

la operación/mantenimiento del equipo. 

 

La capacitación técnica que no se pueda realizar en sitio por la complejidad del equipo 

y/o servicio, se debe hacer en un lugar que cumpla con todos los requisitos de los entes 

reguladores y se debe realizar con un equipo de las mismas condiciones o superior al 

adquirido por la institución para la inducción sobre el funcionamiento y aclaración de 

componentes fundamentales que deben ser tenidos en cuenta para el soporte técnico 

primario a ser brindado por el personal del área de EQUIPO BIOMÉDICO. La 

capacitación de mantenimiento técnico debe ser impartida por profesionales de 

INGENIERÍA BIOMÉDICA o afín, con certificado por la casa matriz, el fabricante y/o el 

proveedor autorizado para tal fin.  

 

Capacitación para el usuario: Las capacitaciones para el personal asistencial 

(operador del equipo médico) deben ser programadas con el oficial de Ingeniería 

Biomédica del Hospital Militar Central, previa información brindada por el supervisor 

de contrato y servicio asistencial al que sea asignado el bien. La capacitación 

comprenderá los siguientes aspectos: 

● Operación y principios de funcionamiento del equipo. 

● Solución de errores y/o fallas menores más frecuentes. 

● Rutinas de limpieza y desinfección, pruebas de autodiagnóstico. 

● Despiece del equipo (si aplica). 

● Reentrenamiento si la actualización de software/ hardware genera cambios en 

la operación del equipo. 

● Introducción sobre los consumibles y/o otros elementos a tener en cuenta 

para el adecuado funcionamiento del equipo. 

 

Para la capacitación al personal médico, asistencial y técnico, debe ser realizada por 

especialistas clínicos entrenados en las tecnologías ofertadas en especial cuando los 

equipos pertenezcan a los niveles de riesgo IIA, IIB y III. El proveedor debe suministrar 

los accesorios y consumibles que se requieran para el espacio de aprendizaje. Estos 

elementos son diferentes a los accesorios suministrados con el equipo.  



 

 

NOTA 1: El contratista debe dar como mínimo una capacitación por año durante el 

periodo de la garantía. Los costos y gastos que se generen por concepto de transporte 

e instalación estarán a cargo del contratista. 

Se deben entregar los respectivos soportes de las capacitaciones realizadas según lo 

relacionado en el numeral K de la Carta de compromiso entrega de documentación. Las 

actas deben relacionar claramente la ubicación donde se realizó la capacitación, el 

contenido de la capacitación, los equipos tratados, y la información del personal 

capacitado (Nombre y apellido, No de Cedula, Teléfono, Firma). Se debe Anexar las 

respuestas de la prueba de conocimiento realizada para afianzar los conceptos 

expuestos.      

l.    Reportes instalación, puesta en marcha, mantenimiento y/o calibración 

      

Durante la vigencia de la garantía el contratista debe garantizar los soportes 

documentales de cada uno de los bienes ofertados (certificados, reportes técnicos y/o 

informes) donde se evidencie la respectiva instalación, puesta en funcionamiento, 

mantenimiento y/o calibración (cuando aplique). Igualmente, debe tener la disposición 

de suministrar está información a la institución en el evento de ser requerida en medio 

físico y magnético; garantizando que una vez se realice la actividad en sitio se 

entregaran los respectivos soportes a la unidad para que sean archivados en la hoja de 

vida del equipo. 

El reporte técnico de mantenimiento/calibración entregado debe cumplir como mínimo 

con los siguientes requerimientos e información: 

 Incluir la denominación e información de identificación del equipo (Marca, 

modelo, No serie, No Inventario, ubicación) 

 Describir la actividad de mantenimiento realizada (instalación, preventivo, 

correctivo) y/o calibración. 

 Presentar formato membretado con la información del oferente, No de reporte, 

fecha de mantenimiento, actividades ejecutadas, técnico responsable del 

mantenimiento) 

 Los Kits/ Repuestos/ componentes instalados deben ser relacionados aclarando 

frecuencia de cambio (Durante el tiempo de garantía estos son responsabilidad 

del oferente adjudicatario) 

 Registrar cuando se identifique novedades de preinstalaciones, novedades de 

funcionamiento y pendientes que resulten de la visita. 

 Firmas del personal implicado en la actividad con datos legibles de nombre, 

cedula y cargo, en lo posible con sello, para que el reporte sea aceptado. Deben 

firmar:  

o Técnico responsable del mantenimiento. 

o Jefe del servicio. 

o Director del Servicio 

● No debe tener enmendaduras o tachones, de no ser así deberá realizar el 

cambio. 

● El certificado de calibración y/o verificación de parámetros debe ser expedido 

directamente por el fabricante y/o una entidad autorizada en Colombia para 

realizar procedimientos de metrología. si el certificado original está elaborado 

en idioma diferente al castellano, debe anexarse traducción al español del 

mismo (durante el tiempo de garantía la trazabilidad metrológica es 

responsabilidad del oferente adjudicatario).  

● Se debe anexar certificado de calibración vigente de los equipos de patrones 

empleados durante la verificación metrológica del equipo. 
  

En un periodo no mayor a 90 días de adjudicado el contrato, el contratista debe 

entregar al supervisor un informe relacionando el listado de equipos instalados y 

novedades de puesta en marcha, para realizar las coordinaciones pertinentes.  



 

 

El reporte de instalación, no será contado como reporte de mantenimiento preventivo.

   

m. Soportes de ingreso/traslado equipo de activos fijos 

Una vez se realice el ingreso del equipo, el contratista deberá anexar en la hoja de vida 

del equipo, los soportes de ingreso a la institución y/o de traslado a los servicios donde 

quedará en funcionamiento el equipo. Durante el tiempo de garantía deberá anexar a 

la HV los soportes de traslado de los movimientos que se realicen con el equipo. 

n. Copia contrato-Copia factura 

Una vez se realice el ingreso del equipo, el contratista deberá anexar en la hoja de vida 

del equipo, los soportes de adquisición del bien para apertura la trazabilidad del bien 

dentro de la hoja de vida. 

 

4.2.3 OBLIGACIONES DEL HOSPITAL MILITAR CENTRAL 

 

1. Recibir a satisfacción los BIENES y SERVICIOS suministrados por EL 

CONTRATISTA, cuando estos cumplan con las condiciones establecidas en el 

presente contrato. 

2. Pagar a EL CONTRATISTA en la forma pactada y con sujeción a las disponibilidades 

presupuestales y de PAC prevista para el efecto. 

3. Tramitar diligentemente las apropiaciones presupuestales que se requieran para 

solventar las prestaciones patrimoniales que hayan surgido a su cargo como 

consecuencia de la suscripción del presente contrato.  

4. Ejercer el control de la ejecución del contrato por intermedio del supervisor, 

siguiendo los lineamientos de la Ley 1474 de 2011. 

5. Exigir al CONTRATISTA la ejecución idónea y oportuna del objeto contratado. 

6. Poner a disposición de la contratista la información necesaria para el desarrollo de 

las actividades. 

7. Adelantar las gestiones necesarias para el reconocimiento y cobro de las sanciones 

pecuniarias, para lo cual la supervisión dará aviso oportuno a EL HOSPITAL sobre la 

ocurrencia de hechos constitutivos de mora o incumplimiento. 

8. Adelantar las acciones conducentes a obtener la indemnización de los daños que 

sufran en desarrollo o con ocasión de la presente contratación. 

9. Repetir contra los servidores públicos, la contratista o terceros por las 

indemnizaciones que deba pagar como consecuencia del contrato. 

10. Adelantar revisiones periódicas, a través de la supervisión, para verificar que la 

ejecución del contrato cumpla con las condiciones ofrecidas, naturaleza del objeto 

contratado y los requisitos mínimos previstos en las normas sobre la materia y 

promover las acciones de responsabilidad contra EL CONTRATISTA y sus garantes si 

hay lugar a ello. 

 

5. MODALIDAD DE SELECCIÓN DEL CONTRATISTA Y SU JUSTIFICACIÓN, 

INCLUYENDO LOS FUNDAMENTOS JURÍDICOS 

 

La modalidad de selección pertinente para esta contratación corresponde a contratación 

Directa contemplada en el Literal g), numeral 4º del Artículo 2º de la Ley 1150 de 2007 

y el Artículo 2.2.1.2.1.4.8. del Decreto 1082 de 2015, según el cual preveé que 

“Contratación directa cuando no exista pluralidad de oferentes: “Se considera que no 

existe pluralidad de oferentes cuando existe solamente una persona que puede proveer 

el bien o el servicio por ser titular de los derechos de propiedad industrial o de los 

derechos de autor, o por ser proveedor exclusivo en el territorio nacional. Estas 

circunstancias deben constar en el estudio previo que soporta la contratación”.  Negrilla 

y subraya fuera de texto. 

 

Así las cosas, la presente contratación se llevará a cabo con la empresa la empresa 

BOSTON SCIENTIFIC COLOMBIA LIMITADA., proveedor exclusivo en Colombia de 

los siguientes productos:  



 

 

 

 

 



 

 

 

Que, conforme al documento emitido, se indica que BOSTON SCIENTIFIC COLOMBIA 

LIMITADA, cuenta con el respaldo y la exclusividad a nivel nacional para distribuir, 

representar, o comercializar la Tecnología COSMAN dentro del territorio colombiano.  

 

En este contexto, se concluye que no existe pluralidad de ofertas en el mercado para 

distribuir, representar o comercializar a nivel nacional los equipos marca COSMAN 

MEDICAL, que actualmente son de dominio de BOSTON SCIENTIFIC CORPOTATION, 

empresa situada en California - Estados Unidos.  

 

En consecuencia, dicha empresa se clasifica a BOSTON SCIENTIFIC COLOMBIA LIMITADA 

como PROVEEDOR EXCLUSIVO, de conformidad con la normativa jurídica aplicable, en 

atención a la naturaleza jurídica de su relación comercial, la cual le permite distribuir de 

manera exclusiva estos bienes con en el territorio Nacional. En este contexto, se concluye 

que no existe pluralidad de oferentes en el mercado.  

 
Lo anterior, tiene sustento en lo señalado en el concepto No. C ‒ 619 de 2021 emitido 

por Colombia Compra Eficiente, que establece que las entidades públicas cuentan con 

libertad probatoria para justificar la idoneidad del contratista con quien se busca celebrar 

una contratación directa, el cual indica:   

 

“La presencia de un proveedor exclusivo supone una barrera de entrada para 

otros posibles oferentes, por lo que no es posible garantizar el principio de 

libertad de concurrencia. Sin embargo, para aplicar la causal de contratación 

directa, la exclusividad del proveedor debe cubrir el territorio nacional, pues –

por ejemplo– si se limita a un municipio o un departamento, es posible 

encontrar proveedores de bienes y servicios similares o sustitutos en otros 

lugares del país, por lo que es necesario aplicar procedimientos de selección 

que permitan la pluralidad de oferentes. 

 Ni el artículo 2, numeral 4, literal h) de la Ley 1150 de 2007, ni el artículo 

2.2.1.2.1.4.8. del Decreto 1082 de 2015, establecen una tarifa legal para 

acreditar la exclusividad en el territorio nacional, pues las normas no prevén un 

medio probatorio específico como el único que tenga valor de convicción para 

las entidades estatales en la etapa precontractual. Lo que señala la citada 

disposición reglamentaria es que «Estas circunstancias deben constar en el 

estudio previo que soporta la contratación». En otras palabras, la entidad 

estatal debe hacer un análisis riguroso en la etapa de planeación, para 

determinar si un proveedor es o no exclusivo en el territorio nacional, pudiendo 

servirse de los medios probatorios que considere pertinentes y conducentes 

En el marco de la libertad probatoria, la entidad estatal contratante debe 

analizar el valor de los elementos de que dispone –por ejemplo, de las pruebas 

documentales–, para cotejarlos y concluir si un proveedor, en efecto, es 

exclusivo en el territorio nacional. Frente a esto último, no basta con que el 

proveedor goce de exclusividad en el territorio de otro Estado. Se hace 

imperativo demostrar que es el único que puede proveer el bien o servicio en 

Colombia.” 

 

En concordancia con la normatividad vigente, se configura la causal de contratación 

directa establecida en el artículo 2, numeral 4, literal g), de la Ley 1150 de 2007, está 

compilada en el artículo 2.2.1.2.1.4.8 del Decreto 1082 de 2015, el cual dispone lo 

siguiente: “se considera que no existe pluralidad de oferentes cuando existe solamente 

una persona que puede proveer el bien o el servicio por ser titular de los derechos de 

propiedad industrial o de los derechos de autor, o por ser proveedor exclusivo en el 

territorio nacional. Estas circunstancias deben constar en el estudio previo que soporta 

la contratación”.   

 

 

De igual manera, mediante el concepto N° C-567 de 2024 la Agencia contempló: 

 

(…) el artículo 2.2.1.2.1.4.8 del Decreto 1082 de 2015 dispone que tampoco 

existe pluralidad de oferentes cuando existe una sola persona que puede 



 

 

celebrar el contrato por ser proveedor exclusivo en el territorio nacional. A 

modo de ejemplo, esta causal se comprende en el marco de los contratos de 

colaboración empresarial –agencia, distribución, franquicia concesión 

comercial, etc.– que celebran los productores extranjeros con los proveedores 

nacionales, los cuales contienen usualmente cláusulas de exclusividad como 

elemento accidental del negocio. 

Al igual que la hipótesis precedente, la presencia de un proveedor exclusivo 

supone una barrera de entrada para otros posibles oferentes, por lo que no es 

posible aplicar el principio de concurrencia. Sin embargo, para aplicar la causal 

de contratación directa, la exclusividad del proveedor debe cubrir el territorio 

nacional, pues –por ejemplo– si se limita a un municipio o un departamento, es 

posible encontrar proveedores de bienes y servicios similares o sustitutos en 

otros lugares del país, por lo que es necesario aplicar procedimientos de 

selección que permitan la pluralidad de oferentes. (…) 

 

Por otra parte, en materia de contratación Estatal, el Hospital Militar Central deberá dar 

aplicación a la Ley 80 de 1993, teniendo en cuenta los siguientes aspectos. 

 

Artículo 1º. Del objeto. La presente Ley tiene por objeto disponer las reglas 

y principios que rigen los contratos de las entidades estatales. 

 

Artículo 3º. De los Fines de la Contratación Estatal. Los servidores públicos 

tendrán en consideración que al celebrar contratos y con la ejecución de los 

mismos, las entidades buscan el cumplimiento de los fines estatales, la 

continua y eficiente prestación de los servicios públicos y la efectividad de los 

derechos e intereses de los administrados que colaboran con ellas en la 

consecución de dichos fines. 

 

Los particulares, por su parte, tendrán en cuenta al celebrar y ejecutar 

contratos con las entidades estatales que, además de la obtención de 

utilidades cuya protección garantiza el Estado, colaboran con ellas en el logro 

de sus fines y cumplen una función social que, como tal, implica obligaciones. 

 

 Artículo 23º. De los Principios de las Actuaciones Contractuales de las 

Entidades Estatales. Las actuaciones de quienes intervengan en la 

contratación estatal se desarrollarán con arreglo a los principios de 

transparencia, economía y responsabilidad y de conformidad con los 

postulados que rigen la función administrativa. Igualmente, se aplicarán en 

las mismas las normas que regulan la conducta de los servidores públicos, las 

reglas de interpretación de la contratación, los principios generales del 

derecho y los particulares del derecho administrativo.  

 

Artículo 32.  De los Contratos Estatales. Son contratos estatales todos los 

actos jurídicos generadores de obligaciones que celebren las entidades a que 

se refiere el presente estatuto, previstos en el derecho privado o en 

disposiciones especiales, o derivados del ejercicio de la autonomía de la 

voluntad, así como los que, a título enunciativo, se definen a continuación. 

 

Artículo 40º. Del Contenido del Contrato Estatal. Las estipulaciones de los 

contratos serán las que, de acuerdo con las normas civiles, comerciales y las 

previstas en esta Ley, correspondan a su esencia y naturaleza.    

   

Las entidades podrán celebrar los contratos y acuerdos que permitan la 

autonomía de la voluntad y requieran el cumplimiento de los fines estatales. 

 

En los contratos que celebren las entidades estatales podrán incluirse las 

modalidades, condiciones y, en general, las cláusulas o estipulaciones que las 

partes consideren necesarias y convenientes, siempre que no sean contrarias 

a la Constitución, la ley, el orden público y a los principios y finalidades de 

esta Ley y a los de la buena administración (…).  

 



 

 

Por lo expuesto anteriormente, se concluye que el fin esencial de la contratación pública 

es garantizar el cumplimiento de los deberes sociales del Estado. En ese sentido, el 

objetivo primordial de las entidades estatales debe orientarse a la satisfacción de las 

necesidades públicas que les son inherentes, empleando para ello los mecanismos más 

adecuados y eficaces. En el presente caso, se encuentra plenamente justificado el 

perfeccionamiento del contrato mediante la modalidad de contratación directa, toda vez 

que se configuran en su integridad los requisitos y exigencias legales previstos para 

dicha modalidad. 

 
5.1 NORMATIVIDAD APLICABLE  

 

El marco legal del proceso de selección y del contrato que se derive de su adjudicación, 

está conformado por la Constitución Política, las Leyes de la República de Colombia y en 

especial por:  

 

1. Constitución Política de la República de Colombia. 

2. Ley 352 de enero 17 de 1997 “Por la cual se reestructura el Sistema de Salud de 

las Fuerzas Militares y de policía Nacional”.  

3. Ley 57 de 1887 “Código Civil”.  

4. Ley 1564 de 2012 “Código General del Proceso”.  

5. Decreto 410 de 1971 “Código de Comercio”.  

6. Ley 1437 de 2011 “Código de Procedimiento administrativo y de lo Contencioso 

Administrativo”.  

7. Ley 100 de 1993 “Por la cual se crea el Sistema de Seguridad Social Integral y 

se dictan otras disposiciones”  

8. Ley 80 de 1993 “Por la cual se expide el Estatuto de la Contratación de la 

Administración Pública”.  

9. Ley 1150 de 2007 “Por la cual se introducen medidas para la eficiencia y la 

transparencia en la Ley 80 de 1993 y se dictan otras disposiciones generales 

sobre la contratación con recursos públicos”.  

10. Ley 1474 de 2011 “por la cual se dictan normas orientadas a fortalecer los 

mecanismos de prevención, investigación y sanción de actos de corrupción y la 

efectividad del control de la gestión pública”.  

11. Ley 816 de 2003 “Por medio de la cual se apoya a la industria nacional a través 

de la contratación pública".  

12. Ley 1712 de 2014 – Ley de Transparencia y del Derecho de Acceso a la 

Información Pública Nacional.  

13. Decreto Ley 019 de 2012 “Por el cual se dictan normas para suprimir o reformar 

regulaciones, procedimientos y trámites innecesarios existentes en la 

Administración Pública”.  

14. Ley 828 de 2003 “Por la cual se expiden normas para el Control a la evasión del 

Sistema de Seguridad Social”.  

15. Decreto 1082 de 2015 “Por medio del cual se expide el decreto único 

reglamentario del sector Administrativo de Planeación Nacional”.  

16. Decreto 1882 de 2018 “Por la cual se adicionan, modifican y dictan disposiciones 

orientadas a fortalecer la contratación pública en Colombia, la ley de 

infraestructura y se dictan otras disposiciones”.  

17. Ley 2069 del 31 de diciembre de 2020 mediante la cual establece un marco 

regulatorio que propicie el emprendimiento y el crecimiento, consolidación y 

sostenibilidad de las empresas, con el fin de aumentar el bienestar social y 

generar equidad. Dicho marco delineará un enfoque regionalizado de acuerdo a 

las realidades socioeconómicas de cada región.  

18. Decreto 399 del 13 de abril de 2021 "Por el cual se modifican los artículos 

2.2.1.1.2.1.1., 2.2.1.2.1.3.2. Y 2.2.1.2.3.1.14., Y se adicionan unos parágrafos 

transitorios a los artículos 2.2.1.1.1.5.2., 2.2.1.1.1.5.6. Y 2.2.1.1.1.6.2. del 

Decreto 1082 de 2015, Único Reglamentario del Sector Administrativo de 

Planeación Nacional".  

19. Decreto No. 392 del 26 de febrero de 2018 “Por el cual se reglamentan los 

numerales 1, y 8 del artículo 13 de la Ley 1618 de 2013, sobre incentivos en 

Procesos de Contratación en favor de personas con discapacidad.  



 

 

20. Decreto 579 del 31 de mayo de 2021, "Por el cual se sustituyen los parágrafos 

transitorios del artículo 2.2.1.1.1.5.2., el parágrafo transitorio 1 del artículo 

2.2.1.1.1.5.6., así como el parágrafo transitorio del artículo 2.2.1.1.1.6.2. del 

Decreto 1082 de 2015, Único Reglamentario del Sector Administrativo de 

Planeación Nacional, para que los proponentes acrediten el mejor indicador 

financiero y organizacional de los últimos 3 años, con el fin de contribuir a la 

reactivación económica".  

21. Decreto 680 del 22 de junio de 2021 “Por el cual se modifica parcialmente el 

artículo 2.2.1.1.1.3.1. y se adiciona el artículo 2.2.1.2.4.2.9. al Decreto 1082 de 

2015, Único Reglamentario del Sector Administrativo de Planeación Nacional, en 

relación con la regla de origen de servicios en el Sistema de Compra Pública.  

22. Decreto 1860 del 24 de diciembre de 2021, "Por el cual se modifica y adiciona el 

Decreto 1082 de 2015, Único Reglamentario del Sector Administrativo de 

Planeación Nacional, con el fin reglamentar los artículos 30, 31, 32, 34 y 35 de 

la Ley 2069 de 2020, en lo relativo al sistema de compras públicas y se dictan 

otras disposiciones".  

23. Ley 2195 de 2022, Por medio de la cual se adoptan medidas en materia de 

transparencia, prevención y lucha contra la corrupción y se dictan otras 

disposiciones.  

24. Decreto 1042 de 2022 “Por el cual se realiza la depuración del Decreto 1082 de 

2015, Único Reglamentario del Sector Administrativo de Planeación Nacional”  

25. Decreto 142 de 2023 “Por el cual se modifica y adiciona el Decreto 1082 de 2015, 

Único Reglamentario del Sector Administrativo de Planeación Nacional para 

promover el acceso al sistema de Compras Públicas de las Mipymes, las 

Cooperativas y demás entidades de la economía solidaria, se incorporan criterios 

sociales y ambientales en los Procesos de Contratación de las Entidades Estatales, 

se incluye el Título de emprendimiento comunal y se dictan otras disposiciones”. 

26. Decreto No. 1621 de 2024 del 30 de diciembre de 2024 “Por el cual se liquida el 

Presupuesto General de la Nación para la vigencia fiscal de 2025”.  

27. Manual de Contratación, Supervisión e Interventoría del Hospital Militar Central- 

Código GA-GECO-MN-01 VERSIÒN No. 07  

28. Decreto 441 de 2022 “Por medio del cual se sustituye el Capítulo 4 del Título 3 

de la Parte 5 del Libro 2 del Decreto 780 de 2016 relativo a los acuerdos de 

voluntades entre las entidades responsables de pago, los prestadores de servicios 

de salud y los proveedores de tecnologías en salud.  

29. Demás normas concordantes o modifiquen, adicionen o reglamenten las 

anteriores  

 

NOTA: Las normas actualmente vigentes concordantes o modifiquen, adicionen o 

reglamente y que resulten pertinentes de acuerdo con la Ley Colombiana, se presumen 

conocidas por todos los oferentes. 

 

6. VALOR ESTIMADO DEL CONTRATO Y LA JUSTIFICACIÓN DEL MISMO 

 

El presupuesto oficial para el presente proceso es hasta por la suma de CIENTO OCHO 

MILLONES DE PESOS M/CTE ($108.000.000) EXENTO IVA, valor que incluye todos 

los tributos que se generen con ocasión a la celebración, ejecución y liquidación del 

contrato 

 

El anterior presupuesto se encuentra respaldado con el Certificado de Disponibilidad 

Presupuestal SIIF No. 228025 de fecha 24 de septiembre de 2025 Posición Catálogo de 

Gasto C-1505-0100-6-20109B-1505014-02-21 Rubro 21, por concepto de ADQUIS. DE 

BYS - EQUIPOS Y DISPOSITIVOS MÉDICOS DE ALTA TECNOLOGÍA ADQUIRIDOS - 

AMPLIACIÓN DE LA CAPACIDAD DE LA INFRAESTRUCTURA Y DOTACIÓN DEL HOSPITAL 

MILITAR CENTRAL BOGOTÁ, por valor de CIENTO NUEVE MILLONES DE PESOS 

M/CTE ($109.000.000) EXENTO IVA, expedido por el jefe del Área de Presupuesto. 

 



 

 

 
 

El contratista deberá responder por el pago de los impuestos, tasas y similares que cause 

la suscripción y legalización del contrato, entre ellos: 

 

● Retefuente 

● Reteica 

● Reteiva (Si Aplica) 

 

Nota 1: Se aclara que en todo caso la carga Impositiva se aplicara de acuerdo con el 

perfil tributario del adjudicatario y conforme al Estatuto Tributario Vigente.     

Nota 2: La entidad se reserva el derecho de liberar el saldo del valor del contrato que 

no sea ejecutado durante su vigencia.   

 

6.1 ANALISIS DEL SECTOR – ESTUDIO DEL MERCADO  

 

El HOSPITAL MILITAR CENTRAL como entidad jurídica, con autonomía administrativa y 

financiera, adscrita al Ministerio de Defensa Nacional adelanta la adquisición de bienes 

y servicios en aras de cumplir con los fines de la contratación estatal y del Estado 

Colombiano tal como lo establece la Ley 80 de 1993, por lo anterior y tal como fue 

justificado en los fundamentos jurídicos del presente documento la modalidad de 

contratación directa para la adquisición de generador de radiofrecuencia para el hospital 

militar central. 

 

6.1.1  ANÁLISIS DEL SECTOR – ESTUDIO DEL MERCADO 

 

El Hospital Militar Central, atendiendo lo ordenado en el artículo 2.2.1.1.1.6.1 del 

Decreto 1082 de 2015 y en aplicación de la Guía de Elaboración de Estudios de Sector 

GEES de Colombia Compra Eficiente, se establece el siguiente análisis: 

 
ACTIVIDAD ECONÓMICA 2024 Y AÑO CORRIDO 2025 

El panorama económico global se está estabilizando en medio de la continua 

incertidumbre económica. Hay razones para un optimismo cauteloso, como la 

disminución de la inflación y la evidencia de la resiliencia del comercio global; Sin 



 

 

embargo, si la economía se está estabilizando, lo está haciendo en el nivel más débil en 

décadas. 

Los responsables políticos se enfrentan al doble reto de impulsar mayores tasas de 

crecimiento económico y, al mismo tiempo, tratar de influir en su carácter estructural: 

hacer que el crecimiento sea menos perjudicial para el medio ambiente, por ejemplo, o 

menos probable que excluya a algunos sectores de la sociedad. 

La carga de la deuda pública representa una amenaza para la estabilidad 

macroeconómica tanto en las economías avanzadas como en las economías en 

desarrollo. 

Los niveles elevados de deuda y altas tasas de interés han elevado los pagos de intereses 

a un nivel económicamente dañino para muchos países. El aumento de los costos de 

servicio de la deuda ha provocado una restricción fiscal, la actual dinámica de la deuda 

va a socavar los esfuerzos de los gobiernos para impulsar el crecimiento y dejará a los 

países mal preparados para la próxima desaceleración económica. 

La sostenibilidad de la deuda sigue siendo un obstáculo importante para la capacidad de 

gasto de los países, éstos podrían tener dificultades para prepararse ante cambios como 

la transición energética, los cambios demográficos, las catástrofes relacionadas con el 

clima, los rápidos cambios tecnológicos y la evolución de las necesidades de seguridad 

nacional. 

La actividad económica mundial continúa experimentando una desaceleración 

generalizada y más acentuada de lo previsto, con la inflación más alta registrada en 

varios decenios. La crisis del costo de vida, el endurecimiento de las condiciones 

financieras en la mayoría de las regiones, la invasión rusa de Ucrania, el conflicto entre 

Israel y Palestina y la persistencia de la pandemia de COVID-19 inciden notablemente 

en el crecimiento económico de las regiones.  

Según el reporte de la Comisión Económica para América Latina y el Caribe (CEPAL), La 

economía mundial con un crecimiento cercano al 2,3% en 2023, la tasa de crecimiento 

proyectada para 2024 es de 2,2% y 2,4% para 2025, con un crecimiento promedio anual 

en la década 2015-2024 de 1%, lo que implica un estancamiento del PIB per cápita 

durante ese período. 

Pese a este repunte de las principales economías, la tasa de crecimiento sigue estando 

muy por debajo de la media del 3,1% registrada en las dos décadas anteriores a la 

pandemia. Para muchos países en desarrollo, las perspectivas de crecimiento se han 

deteriorado debido a la restricción de las condiciones crediticias y al aumento de los 

costes de la financiación externa. 

Con una inflación media mundial se situada en el 5,2% en 2023, frente al máximo 

alcanzado durante dos décadas en 2022 (7,5%), se espera que las presiones alcistas 

sobre los precios disminuyan lentamente, en muchos países la inflación se mantendrá 

muy por encima de los objetivos de los bancos centrales. En medio de las interrupciones 

locales de suministros, los elevados costes de las importaciones y las imperfecciones del 

mercado, la inflación alimentaria continúa siendo elevada en la mayoría de los países en 

desarrollo, lo que afecta desproporcionadamente a los pobres, especialmente a las 

mujeres y los niños. 

Para Estados Unidos, se espera un aumento del PIB de 2,6% para este año y del 1,8% 

para el que viene a pesar del endurecimiento monetario que ha llevado a cabo la Reserva 

Federal (Fed) en los dos últimos años y que ya está empezando a revertir. Sin embargo, 

la inflación se mantendrá aún por encima del objetivo del 2% en el país, al situarse en 

el 2,9% para este año y en el 2,4% para 2025. 



 

 

La eurozona registrará un crecimiento del 0,8% este año, seguido de una mejora en 

2025 hasta alcanzar el 1,2%. El Viejo Continente continúa con una actividad económica 

débil, especialmente en el caso de Alemania se anticipa que su PIB no crecerá nada este 

año. La inflación seguirá descendiendo y cerrará en 2024 en el 2,3% para el conjunto 

de los países de la Eurozona y el año siguiente, en el 1,5%. 

América Latina se mantiene estancada, con un crecimiento previsto del 1,4% este año 

y del 2% para el que viene, con una inflación del 8,8% en 2024 y del 7,8% para el que 

viene. En las economías emergentes, se mantiene el rumbo previsto en la anterior 

edición del informe, en sintonía con una demanda exterior más favorable, un contexto 

de condiciones financieras menos estricto y situaciones de endeudamiento, en general, 

más saneadas. Estos países en su conjunto registraron un crecimiento del 4% este año 

y del 3,8% el que viene, con una inflación del 5,8% y del 4,4%, respectivamente. Sin 

embargo, queda expuesta a una elevada incertidumbre la previsión de China, sujeta a 

posibles revisiones en el futuro próximo en función del impacto de las recientes medidas 

anticíclicas anunciadas, así como de la capacidad para definir un rumbo suficientemente 

claro. Así, se espera un crecimiento del PIB del 4,7%, por debajo del objetivo del 5%, 

seguido de un 4,1% en 2025. 

La solidez de los mercados laborales de las economías desarrolladas es un punto positivo. 

Por ejemplo, en Estados Unidos, Europa y otras economías desarrolladas las tasas de 

empleo siguen resistiendo, una tendencia que favoreció la solidez del gasto en los 

hogares. En ese contexto de escasez generalizada de trabajadores y bajas tasas de 

desempleo, han aumentado los salarios. Las tasas de empleo han alcanzado niveles 

récord en muchas economías desarrolladas y las diferencias entre hombres y mujeres 

se han reducido desde la pandemia. 

La solidez de los mercados laborales dificulta el control de la inflación por parte de los 

bancos centrales. La Reserva Federal, el Banco Central Europeo y los bancos centrales 

de otros países desarrollados siguieron subiendo los tipos de interés en 2023, pero a un 

ritmo más lento que el año pasado, en el que se produjo el endurecimiento monetario 

más agresivo en décadas; mientras que las perturbaciones del sector bancario en 

Estados Unidos y Europa añadieron nuevas incertidumbres y desafíos a las políticas 

monetarias. 

Las rápidas medidas adoptadas por los reguladores contribuyeron a contener los riesgos 

para la estabilidad financiera; sin embargo, es probable que las vulnerabilidades de la 

arquitectura financiera mundial y las medidas adoptadas para contenerlas frenen el 

crecimiento del crédito y la inversión en el futuro.  

El rápido ajuste de las condiciones financieras mundiales supone importantes riesgos 

para muchos países en desarrollo y economías en transición. Los actuales desafíos 

políticos exigen una mayor cooperación política transfronteriza y acciones mundiales 

concertadas para evitar que muchas economías en desarrollo queden atrapadas en un 

círculo vicioso de bajo crecimiento y elevado endeudamiento. 

En la actualidad, las economías de mercados emergentes y en desarrollo (EMDE, por sus 

siglas en inglés) están luchando solo para salir adelante, privadas de los medios para 

crear empleos y brindar servicios esenciales a sus ciudadanos más vulnerables. Para 

fines de 2024, el crecimiento del ingreso per cápita en aproximadamente un tercio de 

las EMED será menor que en vísperas de la pandemia. En los países de bajos ingresos, 

especialmente los más pobres, el daño es aún mayor: en aproximadamente un tercio de 

estos países, los ingresos per cápita en 2024 se mantendrán por debajo de los niveles 

de 2019 en un promedio del 6 por ciento. 

Las perspectivas económicas a nivel mundial según la ONU  prevé que el crecimiento 

mundial se mantendrá en el 2.8% en 2025, sin cambios respecto a 2024, aunque la 



 

 

economía mundial ha demostrado su capacidad de resistencia, soportando una serie de 

perturbaciones que se refuerzan mutuamente, el crecimiento se mantiene por debajo de 

la media pre-pandémica del 3.2%, limitado por la debilidad de la inversión, el lento 

crecimiento de la productividad y los elevados niveles de deuda. 

El descenso de la inflación y la relajación monetaria en curso en muchas economías 

podrían dar un modesto impulso a la actividad económica mundial en 2025. Sin 

embargo, la incertidumbre sigue siendo grande, con los riesgos derivados de los 

conflictos geopolíticos, el aumento de las tensiones comerciales y los elevados costes de 

endeudamiento en muchas partes del mundo. Estos desafíos son particularmente graves 

para los países de bajos ingresos y vulnerables, donde el crecimiento insuficiente y frágil 

amenaza con socavar aún más el progreso hacia los Objetivos de Desarrollo Sostenible. 

Las perspectivas a corto plazo para América Latina y el Caribe siguen siendo 

moderadamente favorables, se espera que el crecimiento del PIB regional se acelere, 

pasando de una estimación del 1.9% en 2024 al 2.5% en 2025. El crecimiento económico 

está siendo impulsado por la mejora del consumo privado, la relajación de las políticas 

monetarias, la resistencia de los flujos de capital y el mayor crecimiento de las 

exportaciones.  

Sin embargo, estas perspectivas presentan importantes riesgos a la baja. En el frente 

exterior, una desaceleración más brusca de lo previsto en China y Estados Unidos 

afectaría negativamente a las exportaciones, las remesas y los flujos de capital. En el 

frente interno, la incertidumbre política podría mermar la confianza de las empresas y 

las inversiones. Las perturbaciones relacionadas con el clima, sobre todo en el Caribe, 

también podrían poner a prueba las políticas fiscales y perturbar la producción agrícola, 

haciendo subir la inflación de los alimentos. 

Si bien los efectos persistentes de la restricción monetaria previa continuarán influyendo 

en el crecimiento a corto plazo, se espera que su impacto se atenúe. A medida que la 

inflación disminuya, se prevé que los bancos centrales bajarán las tasas de interés, lo 

que reducirá los obstáculos al aumento de la inversión.  

Es preciso señalar que existen riesgos, como la modesta expansión regional prevista 

está expuesta a múltiples riesgos. La escalada de las tensiones geopolíticas, 

especialmente en Oriente Medio, podría perturbar los mercados energéticos y provocar 

un alza de los precios del petróleo. Los fenómenos meteorológicos extremos, 

intensificados por el cambio climático, representan amenazas adicionales, en particular 

para los sectores sensibles al clima, como la agricultura, la energía y la pesca. Los 

factores externos y las tendencias mundiales también contribuyen al panorama de 

riesgos. La persistente inflación básica de las economías avanzadas podría ir 

acompañada de tasas de interés elevadas durante un período prolongado, lo que limitaría 

las políticas monetarias y fiscales de la región. Asimismo, una desaceleración más 

abrupta de lo esperado en la economía china podría tener importantes efectos 

secundarios en la demanda externa, lo que afectaría las exportaciones de productos 

básicos de la región. 

Un panorama influido por la persistencia de un bajo dinamismo del crecimiento 

económico y del comercio a nivel global, que si bien es cierto que la inflación ha 

bajado, las tasas de interés de las principales economías desarrolladas no se han 

reducido. En consecuencia, los costos de financiamiento siguen siendo altos y muchos 

economistas esperan que se mantengan en ese nivel en los próximos años. 

El contexto económico se ve influido por niveles de deuda pública elevados y costos de 

financiamiento altos, limitando el espacio fiscal de los gobiernos. A pesar de la 

disminución de la inflación, las tasas de interés no muestran un descenso significativo, 

generando restricciones económicas. Los bancos centrales seguirán cautelosos con las 

tasas de interés para evitar la depreciación del tipo de cambio. 

 



 

 

Indicador de Seguimiento a la Economía (ISE) (Fuente DANE) diciembre 2024 

y Año Corrido agosto 2025 

El Indicador de Seguimiento a la Economía (ISE) es un índice sintético mensual, cuyo fin 

es proporcionar una medida de la evolución de la actividad económica del país en el 

corto plazo; el cual es construido a partir de un conjunto heterogéneo de indicadores 

representativos de cada actividad económica. 

Para el mes de diciembre de 2024 el ISE en su serie original, se ubicó en 137,87, lo 

que representó un crecimiento de 2,95% respecto al mes de diciembre de 2023p 

(133,92)5). 

 

 

Para el mes de diciembre de 2024 el ISE en su serie ajustada por efecto estacional 

y calendario, se ubicó en 124,03, lo que representó un crecimiento de 2,94% respecto 

al mes de diciembre de 2023p (120,49), lo que representó un crecimiento de 3,13% 

respecto al mes de octubre de 2023pr (118,98). 

 

Así mismo, en su comportamiento mensual, el ISE en su serie ajustada por efecto 

estacional y calendario se ubicó en 124,03, lo que representó un crecimiento de 1,44%, 

respecto al mes de noviembre de 2024pr (122,27). 



 

 

 

Para el periodo enero-diciembre de 2024, el ISE en su serie original, registró un 

crecimiento de 1,81% respecto al mismo periodo del año anterior, mientras que, para 
el año 2023, de enero a diciembre registró un crecimiento de 1,08%. 

 

Para el mes de diciembre de 2024 el índice de las actividades primarias, en su serie 

original se ubicó en 107,94, lo que representó un crecimiento de 1,96% respecto al mes 

de diciembre de 2023p (105,86). En cuanto a la serie ajustada por efecto estacional y 

calendario, para el mes de diciembre de 2024, se ubicó en 104,51, lo que representó un 

crecimiento de 2,34% respecto al mes de diciembre de 2023 (102,11). 

 



 

 

Para el mes de diciembre de 2024 el índice de las actividades secundarias, en su serie 

original se ubicó en 98,47, lo que representó un crecimiento de 0,33% respecto al mes 

de diciembre de 2023 (98,14). En cuanto a la serie ajustada por efecto estacional y 

calendario, para el mes de diciembre de 2024, se ubicó en 96,76, lo que representó un 

crecimiento de 0,24% respecto al mes de diciembre de 2023 (96,54). 

 

Para el mes de diciembre de 2024 el índice de las actividades terciarias, en su serie 

original se ubicó en 156,86, lo que representó un crecimiento de 3,74% respecto al mes 

de diciembre de 2023 (151,21). En cuanto a la serie ajustada por efecto estacional y 

calendario, para el mes de diciembre de 2024, se ubicó en 136,33, lo que representó un 
crecimiento de 3,72% respecto al mes de diciembre de 2023 (131,44). 

 

 

El crecimiento anual del ISE a diciembre fue de 2,95%, dato superior a la expectativa y 

positivo dada la fase de recuperación económica que atraviesa el país. El menor 

desempeño del sector empezaría a mostrar un camino con menos incertidumbre sobre 

su recuperación, que será clave para el dinamismo de la economía hacia el 2025. La 

Mayor demanda interna por bienes ante tasas de interés en retroceso y menor inflación 

se refleja en los resultados positivos del comercio. El Desempeño positivo general en 

servicios: la mayoría de los subsectores (12 de 18) registraron crecimientos anuales en 

sus ingresos nominales. Los ingresos en alojamiento volvieron a crecer hasta 6,5% 

después de año y medio. 



 

 

Para el mes de Agosto de 2025 el ISE en su serie original, se ubicó en 126,47, o que 

representó un crecimiento de 1,98% respecto al mes de agosto de 2024 (124,01. 

 

Para el mes de agosto de 2025 el ISE en su serie ajustada por efecto estacional y 

calendario, se ubicó en 125,18, lo que representó un crecimiento de 1,84% respecto al 

mes de agosto de 2024 (122,91). 

 

 

Para el periodo enero-agosto de 2025, el ISE en su serie original, registró un crecimiento 

de 2,61% respecto al mismo periodo del año anterior, mientras que, para el año 2024, de 

enero-agosto registró un crecimiento de 1,44%. 



 

 

 

 

Para el mes de agosto de 2025 el índice de las actividades primarias, en su serie original 

se ubicó en 109,94, lo que representó un decrecimiento de 2,04% respecto al mes de 

agosto de 2024pr (112,23). En cuanto a la serie ajustada por efecto estacional y 

calendario, para el mes de agosto de 2025pr, se ubicó en 103,33, lo que representó un 

decrecimiento de 2,22% respecto al mes de agosto de 2024pr (105,68). 

 

Crecimiento económico (PIB) IV trimestre 2024 y Segundo trimestre 2025 

El Producto Interno Bruto crece 1,7% en el año 2024 respecto al año 2023 (ver tabla 

1); Las actividades económicas que más contribuyen a la dinámica del valor agregado 

son:  

• Agricultura, ganadería, caza, silvicultura y pesca crece 8,1% (contribuye 0,8 puntos 

porcentuales a la variación anual).  

• Administración pública y defensa; planes de seguridad social de afiliación obligatoria; 

Educación; Actividades de atención de la salud humana y de servicios sociales crece 

4,2% (contribuye 0,7 puntos porcentuales a la variación anual).  

• Actividades artísticas, de entretenimiento y recreación y otras actividades de servicios; 

Actividades de los hogares individuales en calidad de empleadores; actividades no 



 

 

diferenciadas de los hogares individuales como productores de bienes y servicios para 

uso propio crece 8,1% (contribuye 0,3 puntos porcentuales a la variación anual).  

En el cuarto trimestre de 2024, el Producto Interno Bruto en su serie original, crece 

2,3% respecto al mismo periodo de 2023 (ver tabla 1). Las actividades económicas que 

más contribuyen a la dinámica del valor agregado son:  

• Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y 

motocicletas; Transporte y almacenamiento; Alojamiento y servicios de comida crece 

4,4% (contribuye 1,0 puntos porcentuales a la variación anual).  

• Administración pública y defensa; planes de seguridad social de afiliación obligatoria; 

Educación; Actividades de atención de la salud humana y de servicios sociales crece 

4,0% (contribuye 0,7 puntos porcentuales a la variación anual).  

• Agricultura, ganadería, caza, silvicultura y pesca crece 6,5% (contribuye 0,6 puntos 

porcentuales a la variación anual). 

Respecto al trimestre inmediatamente anterior, el Producto Interno Bruto en su serie 

ajustada por efecto estacional y calendario crece 0,6%. Cuando se observa el 

comportamiento de las actividades económicas relacionadas:  

• Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y 

motocicletas; Transporte y almacenamiento; Alojamiento y servicios de comida crece 

3,2%.  

• Administración pública y defensa; planes de seguridad social de afiliación obligatoria; 

Educación; Actividades de atención de la salud humana y de servicios sociales crece 

1,3%.  

• Industrias manufactureras crece 1,1%. 

 

 

La economía colombiana creció 1,7% en 2024, en comparación con 2023. Al cierre del 
cuarto trimestre el repunte fue de 2,3%. 

La actividad económica que más contribuyó al incremento fue la agricultura, que subió 

8,1%, contribuyendo 0,8 puntos porcentuales al dato definitivo. 



 

 

Los dos grandes motores de 2024 fueron el agro (8,1 %), que registró buenos resultados 

a lo largo de todo 2024, y el sector de entretenimiento (8,1 %), en donde se agrupan 

las apuestas y los juegos de azar, que continuaron mostrando un comportamiento 

notable. En el lado del agro, los buenos resultados se explican, entre otros factores, por 

el crecimiento en los cultivos de café, que ha estado acompañado de precios 

internacionales históricamente alto; la expansión de estos cultivos se dio a un ritmo 

anual de 22,5 %, según el DANE. 

Las noticias no tan positivas se ve la contracción de 5,2 % en la explotación de minas y 

canteras, renglón en el que también se agrupa la explotación petrolera del país. Esta 

cifra es notable por derecho propio, pero es aún más preocupante si se tiene en cuenta 

que en 2023 esta actividad tuvo un comportamiento positivo, de 2,6 %. Según el DANE, 

las cifras de este sector obedecen a un decrecimiento en la extracción de 13,3 % en 

carbón y de minerales metalíferos, que cayó 8,3 %. 

Para el total del año, la extracción de crudo y gas se ubicó en terreno contractivo, con 

un resultado de -0,7 %. La industria, que registró un resultado anual de -2,1 %, según 

los datos del DANE. Este resultado continúa con la mala tendencia que ya se había visto 

en 2023, cuando se dio una contracción de 2,7 %. En este renglón resaltan las bajas en 

las actividades industriales asociadas a las industrias extractivas, que decrecieron 3,6 
%. Por el lado de los textiles también se vio una caída de 3,2 %. 

En el segundo trimestre de 2025, el Producto Interno Bruto en su serie original, crece 

2,1% respecto al mismo periodo de 2024. 

 

 

Las actividades económicas que más contribuyen a la dinámica del valor agregado son: 

 Comercio al por mayor y al por menor; reparación de vehículos automotores y 

motocicletas; Transporte y almacenamiento; Alojamiento y servicios de comida 

crece 5,6% (contribuye 1,1 puntos porcentuales a la variación anual).  

 Agricultura, ganadería, caza, silvicultura y pesca crece 3,8% (contribuye 0,4 

puntos porcentuales a la variación anual).  



 

 

 Administración pública y defensa; planes de seguridad social de afiliación 

obligatoria; Educación; Actividades de atención de la salud humana y de servicios 

sociales crece 1,8% (contribuye 0,3 puntos porcentuales a la variación anual). 

Respecto al trimestre inmediatamente anterior, el Producto Interno Bruto en su serie 

ajustada por efecto estacional y calendario crece 0,5%. Cuando se observa el 

comportamiento de las actividades económicas relacionadas: • Información y 

comunicaciones crece 2,3%. • Agricultura, ganadería, caza, silvicultura y pesca crece 

1,5%. • Industrias manufactureras crece 1,0%. 

 

 

Para 2025, se proyecta que el Producto Interno Bruto (PIB) de Colombia crecerá un 

2,6%. Este crecimiento se considera moderado y en línea con los cálculos del Banco de 

la República. El ministro de Hacienda, Diego Guevara, redujo la previsión de crecimiento 

de 3% a 2,6%. Fedesarrollo y Cepal proyectan un crecimiento de 2,6%.  

Para el 2025 se espera una recuperación más significativa y el Banco de la República 

lidera las estimaciones con un 2,6%, impulsado por una mayor inversión y consumo 

local. El Banco de Bogotá, Bancolombia, Corficolombiana proyectan un crecimiento del 

2,6%, mientras que Citibank proyecta el 2.7%, banco Davivienda el 2.9% y el banco 

Itaú proyecta un crecimiento de 2,4%. 



 

 

 

 

Empleo y desempleo en Colombia (fuente DANE) diciembre 2024 y septiembre 

2025 

Para el mes de diciembre de 2024, la tasa de desocupación del total nacional fue 

9,1%, lo que representó una disminución de 0,9 puntos porcentuales respecto al mismo 

mes de 2023 (10,0%). La tasa global de participación se ubicó en 64,4%, mientras que 

en diciembre de 2023 fue 63,8%. Finalmente, la tasa de ocupación fue 58,5%, lo que 

representó un aumento de 1,1 puntos porcentuales respecto al mismo mes del año 

anterior (57,4%). 

 

 

Para el mes de diciembre de 2024, la tasa de desocupación en el total de las 13 ciudades 

y áreas metropolitanas fue 9,0%, mientras que en el mismo mes del año anterior fue 

10,2%. La tasa global de participación se ubicó en 66,0% y la tasa de ocupación en 

60,1%, en diciembre de 2023 estas tasas fueron 66,3% y 59,5%, respectivamente. 



 

 

 

 

Para el mes de septiembre de 2025, la tasa de desocupación del total nacional fue 

8,2%, lo que representó una disminución de 1,0 puntos porcentuales respecto al mismo 

mes de 2024 (9,1%). La tasa global de participación se ubicó en 63,9%, mientras que 

en septiembre de 2024 fue 63,5%. Finalmente, la tasa de ocupación fue 58,7%, lo que 

representó un aumento de 1,0 puntos porcentuales respecto al mismo mes del año 

anterior (57,7%).  

 

 

En septiembre de 2025, la tasa de desocupación en el total de las 13 ciudades y áreas 

metropolitanas fue 8,1%, mientras que en el mismo mes de 2024 fue 9,2%. Por su 

parte, la tasa global de participación se ubicó en 66,4% y la tasa de ocupación en 61,0%, 

mientras que en septiembre de 2024 estas tasas fueron 66,2% y 60,1%, 

respectivamente. 

 

En el total nacional, la tasa de desocupación del trimestre móvil julio - septiembre 2025 

fue 8,5%, lo que representó una disminución de 1,0 puntos porcentuales respecto al 

trimestre julio - septiembre 2024 (9,6%). La tasa global de participación se ubicó en 

64,1%, siendo similar a la registrada en el trimestre julio - septiembre 2024. Finalmente, 

la tasa de ocupación fue 58,7%, lo que representó un aumento de 0,8 puntos 

porcentuales respecto al mismo periodo del año anterior (57,9%). 



 

 

 

 

En el mes de septiembre de 2025, el número de personas ocupadas en el total 

nacional fue 23.927 miles de personas. Las ramas que más aportaron positivamente a 

la variación de la población ocupada fueron Industrias manufactureras (1,1 puntos 

porcentuales); Administración pública y defensa, educación y atención de la salud 

humana (0,8 puntos porcentuales) y Alojamiento y servicios de comida (0,7 puntos 

porcentuales). 

 

 

Para el trimestre móvil julio - septiembre 2025, de las 23 ciudades y áreas 

metropolitanas, las que presentaron mayores tasas de desocupación fueron: Quibdó 

(24,0%), Riohacha (14,2%) y Sincelejo (11,5%). Las ciudades con menor tasa de 

desocupación fueron: Florencia (7,6%), Villavicencio (6,6%) y Medellín A.M. (6,4%).  



 

 

 

 

Territorialmente, las ciudades que presentaron mayores tasas de desocupación para 

agosto fueron: Quibdó (24%), con una mejora de 0,9 pps respecto al mismo periodo del 

2024 (24,9%); seguido de Riohacha (14,2%), Sincelejo (11.5%) e Ibagué (11,4%). 

Mientras, las de menores tasas de desempleo fueron: Medellín y su Área Metropolitana 

(6,4%), Villavicencio (6,6%) y Florencia (7,6%). 

A nivel sectorial, el crecimiento se concentró en el sector de actividades manufactureras 

(244.000 puestos nuevos) y el sector de administración pública, defensa, educación y 

atención de la salud humana (188.000 puestos nuevos) fueron los que más empleo 

generaron en septiembre. Mientras que  el sector de actividades profesionales, 

científicas, técnicas y de servicios administrativos perdió (212.000 puestos) y el sector 

suministro de electricidad, gas, agua y gestión de desechos perdió (79.000).  

Índice de precios al consumidor (IPC) Inflación en Colombia 2024 (fuente 

DANE) y Octubre 2025 

 

Para el mes de diciembre de 2024, se presentó una variación mensual del 0.46% y 

una variación anual (enero-diciembre) del 5.20%. 



 

 

 

 

En el mes de diciembre de 2024, el IPC registró una variación de 5,20% en comparación 

con diciembre de 2023. En el último año, las divisiones Educación (10,62%), 

Restaurantes y hoteles (7,87%), Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros 

combustibles (6,96%), Bebidas alcohólicas y tabaco (5,57%) y por último, Salud 

(5,54%) se ubicaron por encima del promedio nacional (5,20%). Entre tanto, las 

divisiones Transporte (5,19%), Bienes y servicios diversos (3,33%), Alimentos y bebidas 

no alcohólicas (3,31%), Muebles, artículos para el hogar y para la conservación ordinaria 

del hogar (2,18%), Prendas de vestir y calzado (2,06%), Recreación y cultura (-0,21%) 

y por último, Información y comunicación (-0,93%) se ubicaron por debajo del promedio 

nacional. 

 

En diciembre de 2024 en comparación con diciembre de 2023, la variación anual de las 

subclases que más aportaron al índice total fueron: arriendo imputado (7,30%), arriendo 

efectivo (7,55%), comidas en establecimientos de servicio a la mesa y autoservicio 

(8,12%), transporte urbano (8,21%), combustibles para vehículos (6,77%), frutas 

frescas (17,40%), comidas preparadas fuera del hogar para consumo inmediato 

(8,05%), educación preescolar y básica primaria (12,21%), suministro de agua (7,30%) 

y chocolate y productos a base de chocolate (61,58%). Las mayores contribuciones 

negativas se presentan en: huevos (-9,85%), vehículo particular nuevo o usado (-



 

 

2,71%), equipos de telefonía móvil, similares y reparación (-23,46%), tomate (-

14,96%) y aceites comestibles (-6,08%). 

 

 

En el mes de diciembre de 2024, el IPC registró una variación de 0,46% en comparación 

con noviembre de 2024, tres divisiones se ubicaron por encima del promedio nacional 

(0,46%): Restaurantes y hoteles (0,99%), Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros 

combustibles (0,58%) y por último, Alimentos y bebidas no alcohólicas (0,53%). Por 

debajo se ubicaron: Bebidas alcohólicas y tabaco (0,44%), Transporte (0,39%), Bienes 

y servicios diversos (0,18%), Salud (0,14%), Prendas de vestir y calzado (0,12%), 

Muebles, artículos para el hogar y para la conservación ordinaria del hogar (0,11%), 

Educación (0,00%), Información y comunicación (-0,10%) y por último, Recreación y 

cultura (-0,23%). 

 

Los mayores aportes a la variación mensual del IPC (0,46%), se ubicaron en las 

divisiones de: Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros combustibles, Restaurantes y 

hoteles y Alimentos y bebidas no alcohólicas, las cuales aportaron 0,39 puntos 

porcentuales a la variación total. 

En diciembre de 2024 en comparación con noviembre de 2024, la variación de las 

subclases que más aportaron al índice total fueron: electricidad (2,55%), comidas en 

establecimientos de servicio a la mesa y autoservicio (1,06%), arriendo imputado 

(0,30%), arriendo efectivo (0,30%), tomate (15,21%), comidas preparadas fuera del 

hogar para consumo inmediato (0,94%), transporte intermunicipal, interveredal e 

internacional (5,60%), carne de cerdo y derivados (3,06%), carnes preparadas, 



 

 

charcutería y otros productos conteniendo carne (3,26%) y suministro de agua (0,65%). 

Las subclases con aportes negativos a la variación fueron: frutas frescas (-4,19%), 

paquetes turísticos completos (-1,20%), arroz (-0,33%), equipos de telefonía móvil, 

similares y reparación (-1,84%) y huevos (-0,35%). 

 

 

Hay que destacar que el Índice de Precios al Consumidor (IPC) siguió su comportamiento 

a la baja, ubicándose en 5,20% para su variación anual en diciembre, comparado con el 

mismo mes de 2023 (9.28%), lo cual supone una baja de 4,08% frente a la cifra 

registrada en el año pasado. 

De otro lado, mientras el promedio nacional del IPC fue de 0,4 % en diciembre de 2024, 

las ciudades con mayor inflación fueron: Valledupar 1,1 %; Santa Marta (0,9 %); 

Barranquilla (0,8 %) y Riohacha (0,7 %), mientras las la de menor inflación fueron: 

Florencia (-0,2 %); Popayán (-0,01%); Tunja (0,3 %); Cali y Manizales (0,3 % cada 

una) y Bogotá con 0,3 %. 

 

En la variación anual del IPC en 2024 (5,2%), las ciudades con promedios superiores 

fueron: Bucaramanga (6 %); Pereira (5,9 %); Bogotá (5,6 %); Medellín (5,6 %); 

Armenia (5,5 %); y las que estuvieron por debajo del promedio nacional fueron: Santa 

Marta (0,4%); Barranquilla (3,3%); Riohacha (4%) y Pasto (4,3 %), principalmente. 

 



 

 

 
 

Para el mes de octubre de 2025, se presentó una variación mensual del IPC fue 

0,18%, la variación año corrido fue 4,74% y la anual 5,51%. 

 

En el mes de octubre de 2025, el IPC registró una variación de 0,18% en comparación 

con septiembre de 2025, siete divisiones se ubicaron por encima del promedio nacional 

(0,18%): Recreación y cultura (0,81%), Salud (0,65%), Alojamiento, agua, electricidad, 

gas y otros combustibles (0,41%), Bienes y servicios diversos (0,38%), Bebidas 

alcohólicas y tabaco (0,37%), Restaurantes y hoteles (0,27%) y por último, Prendas de 

vestir y calzado (0,22%). Por debajo se ubicaron: Transporte (0,14%), Muebles, 

artículos para el hogar y para la conservación ordinaria del hogar (0,12%), Educación 

(0,06%), Información y comunicación (-0,02%) y por último, Alimentos y bebidas no 

alcohólicas (-0,35%). 



 

 

 

Los mayores aportes a la variación mensual del IPC (0,18%), se ubicaron en las 

divisiones de: Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros combustibles y Recreación y 

cultura, las cuales aportaron 0,16 puntos porcentuales a la variación total. 

En octubre de 2025 en comparación con septiembre de 2025, la variación de las 

subclases que más aportaron al índice total fueron: arriendo imputado (0,29%), 

suministro de agua (1,56%), arriendo efectivo (0,29%), carne de res y derivados 

(1,04%), comidas en establecimientos de servicio a la mesa y autoservicio (0,21%), 

paquetes turísticos completos (3,36%), electricidad (0,44%), plátanos (3,69%), 

productos farmacéuticos y dermatológicos (0,94%) y alcantarillado (1,46%). Las 

subclases con aportes negativos a la variación fueron: tomate (-19,61%), hortalizas y 

legumbres frescas (-3,87%), cebolla (-4,91%), huevos (-1,24%) y papas (-2,55%).   

 

En lo corrido del año, (enero - octubre), cinco divisiones de bienes y servicios se 

ubicaron por encima del promedio nacional (4,74%): Educación (7,36%), Restaurantes 

y hoteles (6,18%), Salud (5,97%), Alimentos y bebidas no alcohólicas (5,94%) y por 

último, Bebidas alcohólicas y tabaco (5,54%). El resto de las divisiones se ubicaron por 

debajo del promedio: Transporte (4,62%), Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros 

combustibles (4,39%), Bienes y servicios diversos (4,20%), Muebles, artículos para el 

hogar y para la conservación ordinaria del hogar (3,20%), Prendas de vestir y calzado 

(1,89%), Recreación y cultura (1,28%) y por último, Información y comunicación 

(0,84%). 



 

 

 

Los mayores aportes a la variación en lo corrido del año (enero - octubre), se ubicaron 

en las divisiones de Alojamiento, agua, electricidad, gas y otros combustibles, Alimentos 

y bebidas no alcohólicas, Restaurantes y hoteles, Transporte y Educación, las cuales en 

conjunto contribuyeron con 4,08 puntos porcentuales a la variación total. 

La tasa de inflación es fundamental para comprender la salud económica del país y sus 

perspectivas de crecimiento, así como para la toma de decisiones monetarias que 

impactan directamente en el poder adquisitivo de los ciudadanos y en la estabilidad de 

la moneda nacional. Estos datos aportan un panorama más claro a los analistas y actores 

económicos sobre la posible trayectoria de los precios al consumidor y los ajustes 

necesarios en la política monetaria. 

La proyección de ANIF para 2025 al 3,9% (anteriormente 3%) debido al estancamiento 

en la reducción de la inflación y a divisiones del gasto que se rehúsan a ceder, como 

alojamiento y servicios públicos, y algunos alimentos. 

Para el año 2025, los analistas consultados por Portafolio esperan que la inflación 

continúe su tendencia a la baja. Dicho esto, el Banco de la República prevé el menor 

nivel, con un 3,1%, seguido por el Banco de Bogotá con 3,6%, y BBVA e Itaú con 3,7%. 

Corficolombiana estima un 4%, mientras que Anif proyecta un 3,8%. 

 

Índice de precios al Productor (IPP) en Colombia 2024 (fuente DANE) y octubre 

2025  

En diciembre de 2024, el IPP de la producción nacional presentó una variación anual 

de -7.33% comparado con diciembre de 2023, la variación mensual fue de 0.92% y la 

variación año corrido enero a diciembre de 2024 fue de 7.33%. 



 

 

 

 

En diciembre de 2024 el IPP de la producción nacional presentó una variación anual de 7,33% 

comparado con diciembre de 2023, mientras que para la oferta interna la variación anual fue de 

5.77%, para la producción para consumo interno varió en 6.20%, los bienes importados presentaron 

una variación de 4.55% y para los bienes exportados la variación anual fue de 10.76%. 

 

 

 

 



 

 

En diciembre de 2024 comparado con diciembre de 2023, el único sector que registró una variación 

superior a la media fue Agricultura, ganadería y pesca con 16,57%; mientras que,  los sectores Los 

sectores Industrias manufactureras (5,41%) y Explotación de minas y canteras (3,48%) presentaron 

variaciones inferiores a la media (7,33%). 

 

 

Las subclases CPC que se destacaron por su contribución positiva en los últimos doce 

meses fueron: frutas de pepita y frutas de hueso (42,57%), oro (incluso oro platinado) 

en bruto, semilabrado o en polvo (39,28%) y café (66,91%), que en conjunto aportaron 

3,27 puntos porcentuales a la variación del IPP de la Producción Nacional. En contraste, 

las principales contribuciones negativas a la variación correspondieron a las siguientes 

subclases CPC: azúcar de caña (-20,06%), hulla, sin aglomerar (-3,68%) y productos 

de molinería (-10,27%), que en conjunto restaron 0,40 puntos porcentuales a la 

variación del IPP de la Producción Nacional. 

 

 



 

 

En octubre de 2025, el IPP de la producción nacional, presentó una variación de -

0,69% respecto a septiembre de 2025. 

 

En octubre de 2025, el único sector que registró una variación inferior a la media fue 

Explotación de minas y canteras con -4,85%. Los sectores de Agricultura, ganadería, 

silvicultura, caza y pesca (-0,51%) e Industrias manufactureras (0,09%) presentaron 

variaciones superiores a la media (-0,69%). 

 

Las subclases CPC que se destacaron por su contribución negativa en el mes, fueron: 

Aceites de petróleo y aceites obtenidos de minerales bituminosos, crudos (-6,42%), 

Hortalizas de raíz, bulbosas y tuberosas (-8,68%) y Zanahorias y nabos (-21,28%), que 

en conjunto restaron 0,72 puntos porcentuales a la variación del Índice de Precios de la 

Producción Nacional. En contraste, las principales contribuciones positivas a la variación 

correspondieron a las siguientes subclases CPC: Oro (incluso oro platinado) en bruto, 

semilabrado o en polvo (6,80%), Frutas de pepita y frutas de hueso (2,02%) y Café 

trillado o verde (2,83%), que en conjunto aportaron 0,42 puntos porcentuales a la 

variación del Índice de Precios de la Producción Nacional. 



 

 

 

 

En octubre de 2025 el IPP de la producción nacional presentó una variación año corrido 

de de -0,63%, frente a diciembre de 2024. 

 

En lo corrido de 2025 hasta octubre, el único sector que registró una variación inferior a 

la media fue Minería con -15,44%. Los sectores de Industria (0,95%) y Agricultura, 

ganadería y pesca (4,79%) presentaron variaciones superiores a la media (-0,63%). 



 

 

 

La normalización de la economía global ante los choques generados por la pandemia y 

la Guerra de Ucrania han permitido que los índices de precios al productor (IPP) bajen 

de manera importante. El IPP es un indicador adelantado del IPC. En Colombia, el IPP 

ha caído de manera rápida y en sus lecturas anuales ya está en niveles negativos. Si 

esto se mantiene, las presiones de oferta generadas por la pandemia y la Guerra de 

Ucrania se habrían desvanecido por completo en 2025, permitiendo que el IPP continúe 

a la baja. 

 

Tasa de Cambio y Tasas de Interés 

La Tasa de Cambio Representativa del Mercado–TRM– es el promedio ponderado por 

monto de las operaciones de compra y venta de dólares de los Estados Unidos de 

América a cambio de moneda legal colombiana, pactadas para cumplimiento en ambas 

monedas el mismo día de su negociación, efectuadas por los Intermediarios del Mercado 

Cambiario dentro del horario que establezca el Banco de la República mediante 

reglamentación general. Para el cálculo de la TRM se deberán excluir las operaciones de 

derivados, así como las operaciones efectuadas por los Intermediarios del Mercado 

Cambiario con entidades diferentes de las entidades vigiladas por la Superintendencia 

Financiera de Colombia y de la Nación - Ministerio de Hacienda y Crédito Público. La TRM 

es calculada diariamente y certificada por la Superintendencia Financiera de Colombia 

con base en la información disponible y la reglamentación expedida por el Banco de la 

República. 

 

La Superintendencia Financiera de Colombia tiene la obligación de calcular y certificar la 

TRM y divulgarla al mercado y al público en general, conforme a lo dispuesto en el 

artículo 40 de la Resolución Externa No. 1 de 2018, expedida por la Junta Directiva del 

Banco de la República, la metodología establecida por el Banco de la República mediante 

Circular Reglamentaria DODM – 146, el artículo 11.2.1.4.15 del Decreto 2555 de 2010 

y la Resolución No.0416 de 2006 de la Superintendencia Financiera de Colombia. 

Durante el 2024, el dólar presento una relativa estabilidad, manteniéndose por debajo 

de los $4.000 durante el primer semestre, alcanzando un mínimo de $3.768.80 el 8 de 

abril de 2024, para el segundo semestre presento altas y bajas por encima y por debajo 

de los $4.000, pero el último trimestre del año se mantuvo superando los $4.000, 

alcanzando el máximo de $4.475.57 el 14 de noviembre de 2024, la TRM cerró el año 

en $4.409,15, lo que representa un incremento del 15.36% respecto a la TRM con que 

se inició el año 2024, la cual se ubicaba en $3.822.05, influenciado por varios factores 

internos y externos, el comportamiento de la divisa estadounidense estuvo marcado por 

la volatilidad.  

 



 

 

 

 

 

 

 

 

Las proyecciones para la tasa de cambio del dólar en Colombia, para al 2025 sugieren 

una leve depreciación del peso colombiano frente al dólar. Corficolombiana estima 

$4.390, Itaú lo ajusta al alza hasta $4.500 y el Banco de Bogotá sitúa su previsión en 

$4.700, el valor más alto. Por otro lado, Anif y BBVA proyectan cifras más conservadoras 

de $4.353 y $4.345, respectivamente. 

 

 

 



 

 

 

 

El ambiente de volatilidad por el resultado de las elecciones en Estados Unidos y que 

dejan a Donald Trump como presidente, sumado a la trayectoria de la política monetaria 

global, pueden influir en la dirección del dólar en 2025. La tasa de cambio podría 

negociarse en un promedio de $4.180 y quizá llegar a un máximo $4.600 en el peor de 

los escenarios (sanciones del gobierno Trump), rebaja en la calificación del país u otro 

efecto adverso, que no se contempla por ahora. 

Estas proyecciones apuntaban a un fortalecimiento continuo del dólar, lo que podría tener 

implicaciones significativas para el comercio internacional, la inversión extranjera y la 

política económica del país. La comprensión de estas tendencias es crucial para los 

tomadores de decisiones en el sector empresarial y gubernamental. Este nivel de la 

divisa influye directamente en la inflación, el poder adquisitivo, la inversión extranjera y 

las decisiones de política económica. Las empresas y los consumidores deben estar 

preparados para adaptarse a estos cambios, que pueden afectar desde el precio de los 

bienes importados hasta las estrategias de expansión de negocios. 

 

Las tasas de interés son el principal instrumento que tiene la Junta Directiva del Banco 

de la República (JDBR) para el control de la inflación es la tasa de interés de política 

(tasa repo a un día o tasa de interés de referencia). Los movimientos en esta tasa de 

interés pueden afectar las tasas de interés de mercado a diferentes plazos (en particular 

a las del sistema financiero) y los precios de los activos de la economía y, de esta forma, 

influyen en las expectativas de los agentes y sus decisiones de gasto e inversión. 

Consecuentemente, los cambios en la oferta y demanda agregada de la economía 

originados por las acciones de política monetaria tienen un efecto directo sobre el 

comportamiento de los precios. Los medios por los cuales las variaciones en la tasa de 

interés de referencia afectan los precios se denominan canales de transmisión de la 

política monetaria. 



 

 

Durante el 2024, en septiembre por primera vez en cuatro años, la Reserva Federal de 

Estados Unidos, equivalente al Banco Central, anunció un recorte de las tasas de interés, 

en este caso del 0,5%. Con esta decisión, las tasas quedan en un rango entre 4,75% y 

5%, una medida considerada como audaz por analistas que habían anticipado un recorte, 

pero tenían dudas sobre su profundidad. Se espera que la bajada les dé un alivio 

inmediato a los consumidores con deudas en tarjetas de crédito y a las pequeñas 

empresas con créditos difíciles de pagar. También se espera que incentive a los 

estadounidenses a solicitar préstamos para comprar un auto o pedir una hipoteca Y, por 

el lado de las empresas, que allane el camino para que inicien nuevos proyectos de 

inversión y contraten más mano de obra, dándole un empujón al crecimiento económico. 

 

Las tasas de interés que fija la Fed son una base para los préstamos que otorgan los 

bancos comerciales. Durante muchos años, el costo de pedir dinero prestado en ese país 

estuvo tan bajo, que llegó incluso a bordear el 0% de interés. Sin embargo, a comienzos 

de 2022, la Fed decidió comenzar a subir las tasas para controlar la inflación. Desde ese 

momento hasta ahora, la inflación en Estados Unidos bajó sostenidamente, pasando 

desde un máximo de 9,1% (la mayor en casi cuatro décadas) a un 2,5% en la actualidad. 

 

Para el resto de las economías mundiales, los movimientos de la Fed tienen una gran 

importancia. Lo que hace (la Fed) impacta en todo el mundo, especialmente en los países 

que tienen mucha relación con la economía estadounidense, ya sea por exportaciones o 

remesas. 

 

Entre otras cosas, “mejora un poco la expectativa del mercado laboral, la expectativa 

sobre un mayor flujo de remesas y la expectativa sobre los efectos positivos en las 

exportaciones, las tasas de interés más bajas en Estados Unidos son generalmente bien 

recibidas en Latinoamérica, “una región donde la deuda ha aumentado rápidamente en 

los últimos años, desviando recursos del gasto público que debían ir a la salud, la 

educación y la infraestructura. 

 

Así, las condiciones financieras internacionales se han apretado de manera significativa, 

lo que se ha reflejado en un fortalecimiento generalizado del dólar, aumentos en las 

primas de riesgo mundial y desvalorización de activos riesgosos, efectos que 

recientemente han sido más acentuados en Colombia que en la mayoría de sus pares en 

la región. Considerando todo lo anterior, el equipo técnico del Banco aumentó su 

supuesto sobre el sendero de la tasa de interés de la Fed, redujo el pronóstico de 

crecimiento de la demanda externa del país y elevó la senda proyectada de la prima de 

riesgo. Esta última se mantiene alta, en niveles superiores a su promedio histórico, en 

un entorno de gran incertidumbre local y amplias necesidades de financiamiento del 

sector externo y del sector público. Todo esto se traduce en mayores presiones 

inflacionarias asociadas con la depreciación del peso. La incertidumbre sobre los 

pronósticos externos y sobre su impacto en el país se mantiene elevada, dada la 

imprevisible evolución del conflicto entre Rusia y Ucrania, de las tensiones geopolíticas 

y del endurecimiento de las condiciones financieras externas, entre otros. 

 

La Junta Directiva del Banco de la República en su última reunión de diciembre de 

2024 decidió mantener la reducción en las tasa de interés, con reducciones de 50 puntos 

en cada una de sus reuniones, en su primera reunión de 2024, Redujo los tipos de interés 

del 13% al 12,75%, la segunda rebaja consecutiva tras el pico de 13,25%, en la reunión 

de octubre de 2024 las fijo en 9.75% y para la última reunión de diciembre de 2024 fijo 

las tasas de interés en el 9,50%. 

 

La Junta Directiva del banco de la República dio a conocer la decisión que tomó en su 

última reunión realizada el 20 de diciembre 2024, sobre las tasas de interés en Colombia: 

por mayoría, el Emisor decidió  una reducción de 25 puntos básicos en la tasa de interés 

de política monetaria, dejándola en 9,50 %. La decisión se basa en una inflación anual 

ubicada en 5,2 % en noviembre y año corrido 2024 a noviembre de 4.72%. 

 

https://elpais.com/america-colombia/2023-12-19/el-banco-de-la-republica-recorta-en-25-puntos-el-precio-del-dinero-tras-nueve-meses-de-alza.html


 

 

 
 

 

La tasa de interés de intervención del Banco de la República se mantuvo en 9.25% en 

julio de 2025, siendo el cuarto mes que se mantiene la tasa sin variaciones, según la 

última reunión de la Junta Directiva. La inflación anual se ubicó en 4.9% en junio, lo que 

representa una disminución con respecto al año anterior, según el DANE. Las 

proyecciones indican que la inflación continuará convergiendo hacia la meta del Banco, 

aunque de forma más lenta, según el Banco de la República.  

 
La Junta Directiva del Banco de la República ha decidido mantener la tasa de interés de 

política monetaria en 9.25%. Esta decisión refleja la cautela del Banco en un contexto 

económico desafiante, con múltiples factores que podrían influir en la inflación y la 

estabilidad financiera. 

 

Las expectativas de los analistas prevén que para el 2025 los tipos de interés quedarían 

por debajo de 7%, se espera una disminución significativa de este indicador, en línea 

con una mayor estabilidad económica. Itaú y BBVA proyectan una TPM de 6,5%, 

mientras que el Banco de Bogotá prevé un 6%, Anif sugiere 6,75% y Corficolombiana 

prevé el menor descenso, situándose en 7%. 

 
La inflación se mantuvo a la baja durante 2024, cerrando en 5,2%, y con la expectativa 

que durante 2025 la inflación se menor, lo cual permitiría que las tasas de interés sigan 

manteniendo su reducción periódicamente en cada reunión de la Junta Directiva del 

Banco de la República. 

 

Supuestos macroeconómicos 2025 

 

De acuerdo al ministro de Hacienda y Crédito Público las siguientes son las principales 

proyecciones ajustadas para el cierre de 2025 

https://www.dane.gov.co/index.php/estadisticas-por-tema/precios-y-costos/indice-de-precios-al-consumidor-ipc/ipc-informacion-tecnica
https://www.banrep.gov.co/es/noticias/junta-directiva-diciembre-2024


 

 

 

Entre las principales proyecciones realizadas por el Ministerio de Hacienda para el 

2025, encontramos la Inflación esperada del 3.2%, con un crecimiento económico de 

3.0%, una devaluación del 4.5%, esperando que la tasa de cambio promedio sea de 

$4.179 y un crecimiento del as importaciones del 2.5%. 

6.1.2 SECTOR INSUMOS, EQUIPOS Y DISPOSITIVOS MÉDICOS 

 

 

El término “dispositivo medico” hace referencia a cualquier instrumento, aparato, 

implemento, máquina, implante, reactivo para uso in vitro, software, material u otro 

artículo similar o relacionado. 

Los dispositivos médicos son esenciales para que la prevención, el diagnóstico, el 

tratamiento y la rehabilitación de enfermedades y dolencias sean seguros y eficaces. El 

logro de los objetivos de desarrollo relacionados con la salud, incluidos los Objetivos de 

Desarrollo Sostenible, depende de que se fabriquen, regulen, planifiquen, evalúen, 

adquieran, gestionen y utilicen dispositivos médicos de buena calidad, seguros y 

compatibles con los entornos en que se emplean. 

Los instrumentos, aparatos, implantes, máquinas, reactivos, calibradores y/o software 

que sirvan para diagnóstico, prevención, monitoreo, desinfección, soporte o 

conservación de la vida, entre otros, son dispositivos médicos (DM) que sirven para 

predecir, prevenir, diagnosticar, tratar y sobrellevar enfermedades o condiciones 
especiales de salud. 

Los DM se caracterizan por su Diversidad (cantidad, complejidad, empaque y uso), se 

incluyen desde las jeringas, esparadrapos, reactivos, hasta los audífonos, sillas de 

ruedas y equipos biomédicos de mayor avance tecnológico (tomógrafos, equipos de 

rayos x, ecógrafos, prótesis, etc.). 

 

Los principales hallazgos en innovación se dan por procesos asociados al uso e ideas 

sobre el mejoramiento de los productos, generando innovaciones incrementales más no 

radicales de los DM. Adicionalmente, aspectos como la durabilidad, el modo de acción y 

de uso, y el ciclo de vida del producto, permiten que estos sean diferentes a los demás 

insumos que intervienen en la prestación de los servicios de salud, particularmente a los 

medicamentos. Además de atender la enfermedad y recuperar la salud, los DM han 
mejorado sustancialmente la calidad de vida de los pacientes.  

Los avances en cuanto a conocimiento médico, investigación científica y tecnología 

actual, han ido evolucionando desde tiempos atrás cuando surgió la preocupación por 

crear herramientas para examinar y observar el cuerpo humano; actualmente, 



 

 

los equipos médicos forman parte integral del diagnóstico. Los equipos médicos juegan 

un papel muy importante en el sector de la salud para la prevención de enfermedades, 

valoraciones más exactas, tratamientos y rehabilitaciones. Hablar de equipos médicos, 

es hacer referencia desde pequeños dispositivos como un medidor de glucosa en la 

sangre, hasta los más grandes, complejos y sofisticados; algunos se pueden utilizar 

desde casa y otros específicamente en el hospital o centro de salud. 

Adquirir equipos médicos con tecnología de punta para hospitales no es suficiente; 

también es importante conocer su funcionamiento y clasificación: 

 Instrumentos quirúrgicos: Son dispositivos que forman parte de los equipos 

médicos dentro de las salas de operaciones para lograr mayor precisión; entre 

estos se encuentran, Instrumentos de corte, accesorios y complementos, 

instrumentos o herramientas de contenido, piezas hemostáticas y Retractores. 

 Equipo médico duradero: Son todos los aditamentos de acción mecánica que 

mejoran la calidad de vida de los pacientes, como sillas de ruedas, camas de 

hospital, nebulizadores, etc. 

 Equipo Biomédico: Se utilizan para verificar el flujo de determinados equipos 

médicos. En realidad, son herramientas de análisis que miden concentraciones 

de gases de ciertos dispositivos, precisión de suministros de anestesia, los cuales 

requieren manejo de manos expertas. 

 Equipo terapéutico: Se utiliza en fisioterapia para tratar diferentes patologías o 

lesiones; estos equipos médicos comprenden dispositivos láser, de electroterapia, 

ultrasonido, etc. 

 Equipos de diagnóstico: Son esenciales para conocer las condiciones de salud de 

un paciente; estos equipos médicos forman parte de la primera fase, para 

dictaminar un diagnóstico seguro y disminuir el riesgo de errores que tal vez se 

tendrían si no se contara con este tipo de herramientas. Entre estos equipos 

médicos, se encuentran máquinas de rayos X y máquinas de resonancia 
magnética, entre otros. 

Los equipos y dispositivos médicos son productos utilizados en el diagnóstico, 

tratamiento, mitigación y prevención de enfermedades y lesiones. Estos productos van 

desde los más simples, como los termómetros, hasta los más complejos, como los 

marcapasos, los dispositivos de imagenología y los equipos de terapia intensiva. Los 

dispositivos médicos pueden ser de uso único, reutilizables o implantables. 

En Colombia  en 2024, De acuerdo al último informe de la Cámara de Dispositivos 

Médicos e Insumos para la Salud de la ANDI, en Colombia, según cifras de la DIAN, la 

balanza comercial de Colombia muestra una tendencia negativa, con las importaciones 

superando a las exportaciones.  Según la gráfica, las exportaciones FOB alcanzaron 

aproximadamente 1.200 millones de dólares, mientras que las importaciones CIF se 

situaron cerca de 1.750 millones de dólares.  Esto refleja un déficit comercial significativo 

en el sector. 

 



 

 

 

Las principales partidas de exportación en Colombia son las preparaciones tensoactivas, 

las preparaciones de limpieza, esparadrapos y venditas y los catéteres y cánulas. 

 

Los principales destinos de las exportaciones colombianas son Ecuador, México, estados 

Unidos, República Dominicana y Chile. 



 

 

 

Dentro de los principales exportadores encontramos BSN Medical, Productos Químicos 

Panamericanos, Adhesivos Internacionales, Laboratorios Baxter y Assut Medical. 

 

Las principales importaciones en Colombia son los Equipos Biomédicos, Dispositivos 

Médicos, Reactivos, Aparatos de ortopedia y Audífonos e Implantes. 



 

 

 

Los países desde donde se generan las mayores importaciones son Estados Unidos, 

China, Alemania, México, Japón y Francia. 

 

Las empresas que más Insumos, Equipos y Dispositivos Médicos importan en Colombia 

son Medtronic Colombia, Productos Roche, Boston Scientific Colombia, Johnson & 

Johnson Colombia, Annar Diagnóstica y Abbott laboratorios de Colombia.  



 

 

 

Dentro de las principales partidas arancelarias correspondientes a equipos médicos, se 

encuentran, Demás Instrumentos y Aparatos Electromédicos, Demás Aparatos de 

Electrodiagnóstico, Demás Aparatos de rayos x para uso médico o quirúrgico, los 

Aparatos de diagnóstico para exploración ultrasónica (ecografía) y Aparatos de 

diagnóstico de visualización con resonancia magnética. 

 

Los dispositivos y equipos más vendidos en el 2024 (sin un orden de prioridad): 



 

 

1. Instrumentos médicos para cirugía: Unidades electroquirúrgicas, luces 

quirúrgicas, mesas quirúrgicas y camas para pacientes. 

2. Equipos de diálisis: hemodiálisis y diálisis peritoneal 

3. Aparatos respiratorios: tanques de oxígeno con sus respectivas válvulas y 

medidores o concentradores de oxígeno, ventiladores volumétricos. 

4. Dispositivos para endoscopias: endoscopios específicos de visualización 

(estómago, esófago, colon, etc.) y endoscopios para administrar tratamientos o 

cirugías (como la laparoscópica).  

5. Equipos médicos de cardiología: máquina de ECG, sistemas de estrés, 

desfibriladores, válvulas cardíacas protésicas, dispositivos de asistencia 

ventricular.  

6. Dispositivos para electrocirugía: electrocauterios (bisturís eléctricos). 

7. Equipos médicos para unidades de equipos intensivos y hospitalización: máquina 

de anestesia, ultrasonido de diagnóstico, monitores de signos vitales, 

esterilizadores.  

8. Equipos de capnografía: monitores de respiración en cirugía. 

9. Dispositivos para dispensar la insulina, medidores y reactivos: Dispositivos que 

administran insulina de forma continua y medidores de saturación de glucosa en 

sangre. 

10. Equipos de resonancia magnética. 

11. Bombas de infusión y accesorios: accesorio médico para el suministro de grandes 

cantidades de líquidos, nutrientes o medicamentos a pacientes con enfermedades 

crónicas. 

 

El reto se encuentra determinado no solamente por capacidad tecnológica e industrial, 

sino porque ahora, se encuentran laborando con menor personal y el que se encuentra 

trabajando, debe hacerlo con todas las medidas de seguridad posibles; no puede ponerse 

en riesgo al personal, aunque exista emergencia sanitaria. 

 

Con los Estados Unidos liderando el mundo como el mercado de dispositivos médicos 

más grande, existe un creciente interés entre los fabricantes y distribuidores para 

asociarse y expandir la distribución de dispositivos y equipos médicos entre América 

Latina y los Estados Unidos. Sin embargo, se deben cumplir muchos requisitos para que 

estos esfuerzos sean un éxito. 

 

El mercado de equipos médicos restaurados contribuye a los grandes desafíos de la 

sociedad al reducir costos, aportando a la conservación de recursos, aumentando el 

acceso a la asistencia médica en los mercados con una mayor presión con respecto a los 

costos de asistencia médica, y ofreciendo beneficios económicos al extender el valor del 

ciclo de vida de los equipos fabricados y creando nuevos empleos. 

 

Según la Organización Mundial de la Salud (OMS), la industria de los dispositivos médicos 

es uno de los sectores más vitales y dinámicos de la economía mundial. Se estima que 

las mejores perspectivas de mercado estarán en América Latina, Asia y Medio Oriente. 

 

En el mundo existen alrededor de 27.000 fabricantes de dispositivos médicos, dedicados 

a manufacturar cerca de10.000 categorías diferentes de productos para el uso clínico y 

la salud. 

 

Entre otras categorías, el segmento de los metálicos ocupa un importante lugar. El 

mercado demanda toda clase de instrumental quirúrgico, mobiliario, partes ortopédicas 

y componentes para equipos y tecnología hospitalaria. 

 

Sin embargo, la oferta no alcanza a suplir la gran demanda que actualmente hay de 

estos productos en los países en vías de desarrollo como los latinoamericanos y, por 

supuesto, Colombia. El 90 por ciento de los elementos médicos que se venden a nivel 

nacional son de origen extranjero. 

 

La industria de fabricación de los dispositivos médicos es liderada por Estados Unidos 

con cerca de 8.000 empresas funcionando en ese país; sin contar las sucursales 

distribuidas por el mundo. 



 

 

 

No obstante, en los últimos años este liderazgo es desafiado por el instrumental 

producido en China e India, que en su gran mayoría es el resultado de los bajos costos 

en mano de obra, que atrae a las grandes multinacionales. 

 

 
 
Ante el desarrollo y competitividad de México y Brasil en la producción de dispositivos 

médicos, las empresas colombianas presentan un avance lento, a pesar del crecimiento 

y expansión internacional mostrado en los últimos años. 

 

Colombia se ha posicionado como el tercer mayor mercado de dispositivos médicos en 

América Latina, luego de Brasil y México, posición ratificada para mantenerse según los 

pronósticos a 2024 de Business Monitor International. 

 

Este escalafón se debe al dinamismo de este segmento en Colombia, el cual tiene una 

tasa de crecimiento promedio anual (CAGR) estimada para 2024 de 5,3% en USD. En 

Colombia, este mercado presenta una gran dependencia de las importaciones, 

representando estas el 81% del total de las ventas. Esta es una de las razones por las 

cuales la producción local plantea una oportunidad para ser más competitiva, ante 

variaciones en la tasa de cambio. 

En Colombia existen 2.136 empresas que proveen insumos y DM que se constituyen en 

parte fundamental en la prestación de los servicios de salud, y que son afectadas 

directamente por los problemas que le atañen al sector. 

Bogotá representa más del 75 % de las ventas. La ciudad ofrece ventajas para los 

productores, aspecto que se evidencia con la concentración del 50 % de las empresas 

manufactureras de este sector en la capital. 

 

A pesar de que los fabricantes nacionales, actualmente exportan especialmente 

instrumentos y aparatos de medicina, ortopedia, masajes y terapias a países 

latinoamericanos y del Caribe; tan solo cubre el 10 por ciento de la demanda local, y no 

por la baja calidad de las aplicaciones médicas, sino por la falta de apoyo gubernamental 

para incentivar la compra, a diferencia de Brasil donde se promueve la adquisición de 

productos y servicios nacionales por parte del Gobierno. 

 

Para que Colombia llegue al nivel de los países líderes en elementos médicos a nivel 

latinoamericano, la Cámara de Proveedores de la Salud, cree que es necesaria la 

inversión en Investigación y Desarrollo (I+D), la reforma a la salud, el apoyo del 

Gobierno en materia de fortalecimiento empresarial y desarrollo del turismo médico, 

facilidades para la industria nacional y normatividades más exigentes para lograr 

productos exportables de alta calidad, Calidad que es posible conseguir con la adopción 

de normas como la ISO13485 y el decreto 4745 de 1995, las cuales regulan la fabricación 

de instrumentos médicos en el país. 

 

En Colombia entre los principales comercializadores de insumos y equipos médicos se 

encuentran Annar Diagnóstica Import , Medtronic Colombia, Baxalta Colombia, Amarey 



 

 

Nova Medical y su filial Ucipharma, Discolmédica, GE Healthcare Colombia, B Braun 

Medical conjuntamente con B Braun Surgical, Cobo Medical, Becton Dickinson de 

Colombia, Gilmédica, SYD Colombia, Alfa Trading, y Draeger Colombia, Boston Scientific 

Colombia, Getinge Colombia, Biomerieux Colombia, BSN Medical, Nipro Medical 

Corporation, G Barco, Union Medical, Biotronitech Colombia, Disortho, Mind Ray Medical 

Colombia, Boston Medical Devices, LM Instruments, ST Jude Medical Colombia, J 

Restrepo Equiphos, LH, Top Medical Systems, La Muela, RX, Stryker Colombia, y Alere 

Colombia. 

 

Otras empresas destacadas en este sector son Hospiclinic de Colombia, Imcolmédica, 

Allers, Dis-Hospital, Amanecer Médico, Ronelly, Instrumentación, Labcare de Colombia, 

Distrimedical, Terumo Colombia Andina, Quirumédicas, Kaika, Meditec Calidad en Salud, 

Tecnomédica MD, Bioplast, Nova Médica, Ajoveco, Jomedical, Aba Científica, C T P 

Médica, Avantika Colombia, R.P. Médicas, Vygon Colombia, La Casa del Médico, 

Laboratorios Gothaplast, Innovatek, L.A.S. Electromedicina, Rochem Biocare Colombia, 

Minerva Medical, Rymco Medical, Lab Brands, Dometal, Arrow Medical, Comercializadora 

Fijación Externa, Edwards Lifesciences Colombia, Distribuciones Medife, Global 
Healthcare Colombia, Sumintegrales, Agfa Healthcare Colombia, y Assut Medical.  

 

Un generador de radiofrecuencia para una clínica de dolor es un dispositivo que se utiliza 

en la terapia de ablación por radiofrecuencia, la cual consiste en aplicar ondas de radio 

a un nervio específico para crear calor y así interrumpir la señal de dolor que llega al 

cerebro. Estos aparatos, que pueden variar desde sistemas como 

el IonicRF™ de Abbott hasta modelos como el G4™ RF Generador de Boston Scientific, se 

usan en procedimientos como la denervación facetaria, el tratamiento de la neuralgia 

del trigémino y el manejo del dolor lumbar y cervical crónico.  

 
Un generador de radiofrecuencia se usa en el manejo del dolor para interrumpir o 

modular las señales de dolor que viajan a lo largo de los nervios. El procedimiento, 

llamado ablación o neurotomía por radiofrecuencia, utiliza calor o un campo 

electromagnético para actuar sobre los nervios, lo que puede reducir significativamente 

el dolor crónico en el cuello, la espalda y las articulaciones, o en síndromes dolorosos 

como la neuralgia del trigémino.  

 

La radiofrecuencia consiste en la aplicación de corriente alterna de baja energía y alta 

frecuencia en los tejidos con el fin de alterar la conducción nerviosa y evitar la 

transmisión del dolor. 

 

Existen dos modalidades en esta técnica; por un lado, la radiofrecuencia convencional o 

térmica produce una denervación dependiente del nervio al que se le aplica un aumento 

de temperatura, con el objetivo de impedir el paso de los estímulos nerviosos dolorosos. 

Por otro lado, la radiofrecuencia pulsada o neuromoduladora, consigue que, a menor 

temperatura, se bloqueen las conducciones sensitivas que provocan el dolor. 

 

6.2 REVISION ACUERDO MARCOS DE PRECIOS  

 

Una vez validada la información contenida en la página web de la Agencia de 

Contratación Pública “Colombia Compra 

Eficiente”, http://www.colombiacompra.gov.co/es/listadeacuerdos-marco, se constató 

que no existe AMP para lo que requiere la entidad en el presente proceso.  

 

 Catálogo de Panela, aromáticas e infusiones 

 Acuerdo Marco Transporte Terrestre Especial de Pasajeros II 

 Acuerdo Marco de Uniformes para Labor y Usos Varios 

 Servicio Integral de Aseo y Cafetería IV 

 Acuerdo Marco para el suministro de Combustible Nacional III 

 Acuerdo Marco para la adquisición de Productos y Servicios Electrónicos y 

Digitales de Confianza 

 Acuerdo Marco para la adquisición de servicios de Nube Privada IV 

 Acuerdo Marco para el suministro, adquisición y dispensación de medicamentos 

https://www.google.com/search?rlz=1C1ALOY_esCO1059CO1059&cs=0&sca_esv=b57a41a9e7211890&q=IonicRF%E2%84%A2&sa=X&ved=2ahUKEwiwqY3UtoaQAxV_RzABHZOcPGAQxccNegQIBBAB&mstk=AUtExfC2zxJiRKLQF6TFhY-_GX-SedUz9wl1MQ1YhuFVxx9H6Nnp9MoxfrPDiUGjYUFJ__YMno53nRIYrqpIOYwOrpdcAmbYi2pxQbDFfXcbWW66lOPEni-oxEe8HYq7fsRLVHlFyld6C0fuQVNFN-u4G0m8dTTwO78d3fjnH9JzHZJmuw4&csui=3
https://www.google.com/search?rlz=1C1ALOY_esCO1059CO1059&cs=0&sca_esv=b57a41a9e7211890&q=Abbott&sa=X&ved=2ahUKEwiwqY3UtoaQAxV_RzABHZOcPGAQxccNegQIBBAC&mstk=AUtExfC2zxJiRKLQF6TFhY-_GX-SedUz9wl1MQ1YhuFVxx9H6Nnp9MoxfrPDiUGjYUFJ__YMno53nRIYrqpIOYwOrpdcAmbYi2pxQbDFfXcbWW66lOPEni-oxEe8HYq7fsRLVHlFyld6C0fuQVNFN-u4G0m8dTTwO78d3fjnH9JzHZJmuw4&csui=3
https://www.google.com/search?rlz=1C1ALOY_esCO1059CO1059&cs=0&sca_esv=b57a41a9e7211890&q=G4%E2%84%A2+RF+Generador&sa=X&ved=2ahUKEwiwqY3UtoaQAxV_RzABHZOcPGAQxccNegQIBBAD&mstk=AUtExfC2zxJiRKLQF6TFhY-_GX-SedUz9wl1MQ1YhuFVxx9H6Nnp9MoxfrPDiUGjYUFJ__YMno53nRIYrqpIOYwOrpdcAmbYi2pxQbDFfXcbWW66lOPEni-oxEe8HYq7fsRLVHlFyld6C0fuQVNFN-u4G0m8dTTwO78d3fjnH9JzHZJmuw4&csui=3
https://www.google.com/search?rlz=1C1ALOY_esCO1059CO1059&cs=0&sca_esv=b57a41a9e7211890&q=Boston+Scientific&sa=X&ved=2ahUKEwiwqY3UtoaQAxV_RzABHZOcPGAQxccNegQIBBAE&mstk=AUtExfC2zxJiRKLQF6TFhY-_GX-SedUz9wl1MQ1YhuFVxx9H6Nnp9MoxfrPDiUGjYUFJ__YMno53nRIYrqpIOYwOrpdcAmbYi2pxQbDFfXcbWW66lOPEni-oxEe8HYq7fsRLVHlFyld6C0fuQVNFN-u4G0m8dTTwO78d3fjnH9JzHZJmuw4&csui=3
http://www.colombiacompra.gov.co/es/listadeacuerdos-marco


 

 

 Acuerdo Marco de Sistemas Fotovoltaicos de Generación y Almacenamiento 

 Acuerdo Marco para la adquisición de Ayudas Humanitarias 

 Adquisición de Maquinaria Amarilla y Agrícola 

 Adquisición de Elementos para la Primera Infancia y Educación 

 Compraventa y/o Suministro de Alimentos y Medicamentos para Animales. 

 Compra y Alquiler de Computadores y Periféricos - ETP III 

 Acuerdo Marco para la adquisición de Material de Intendencia y Materia Prima 

 Compraventa y/o suministro de materiales de construcción y ferretería 

 Adquisición de Equipos Biomédicos II 

 Acuerdo Marco para la adquisición de imágenes por plataformas satelitales y 

aerotransportadas 

 Servicios de Nube Pública IV 

 Tratamiento de Pacientes con Enfermedad Renal Crónica II 

 Sistemas Fotovoltaicos y sus elementos 

 SOAT III 

 Tratamiento de la Hemofilia II y otros Trastornos de Coagulación 

 Elementos para la Atención, Prevención y Mitigación del Riesgo y de Emergencias 

 Suministro de elementos de Material Pedagógico y la entrega de los mismos a 

nivel nacional 

 Adquisición de (i) Servicio de Mantenimiento Preventivo y Correctivo incluidas 

Autopartes y Mano de Obra; y (ii) Adquisición de autopartes 

 Vehículos III 

 Dotaciones escolares II 

 Seguros de vehículos II 

 

 

6.3 COMPRAS ANTERIORES EN EL HOSPITAL MILITAR CENTRAL 
 

El Comité Económico Estructurador efectuó la consulta en la plataforma del SECOP II, la 

Tienda Virtual del Estado Colombiano y la información aportada por parte del Comité 

Técnico con el fin de establecer los procesos contratados por el Hospital Militar Central 

que obren como antecedentes, se evidencia que no se encuentran procesos de iguales 

características que puedan servir como antecedente del presente proceso. 

  

6.4 PROCESOS DE CONTRATACION REGISTRADOS EN SECOP 

 

El Comité Económico Estructurador efectuó la consulta de procesos de contratación 

realizados por otras entidades registradas en el Sistema Electrónico de Contratación 

Pública sin encontrar coincidencias con las especificaciones técnicas del presente objeto. 

  

 

 

6.5 ESTUDIO DE LA OFERTA Y LA DEMANDA 

 

El comité económico estructurador consulto la base de datos del Modelo de 

Abastecimiento Estratégico en la herramienta del Análisis de la Demanda el segmento 
42 Equipo Médico, Accesorios y Suministros, el cual arrojo el siguiente resultado: 



 

 

 

 

 
 



 

 

 

 

 

De igual forma, el comité consulto la base de datos del Modelo de Abastecimiento 

Estratégico en la herramienta del Análisis de la Oferta del segmento 42 Equipo Médico, 
Accesorios y Suministros, el cual arrojo el siguiente resultado: 



 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 
Dentro del MODELO DE ABASTECIMIENTO ESTRATÉGICO de COLOMBIA COMPRA 

EFICIENTE, encontramos que en SECOP II, para el segmento 42 Equipo Médico, 

Accesorios y Suministros, se encuentran registrados como proveedores en SECOP II 

15.630 empresas, las cuales han suscrito 179.393 contratos por un valor de $10 billones 

de pesos aproximadamente. 

 

6.6. PRECIOS DEL MERCADO “COTIZACIONES”  

 

Con el fin de elaborar el estudio de mercado que permita establecer las condiciones 

económicas que se presentan en el sector y definir los precios de referencia para el 

presente proceso, el Comité Económico Estructurador solicitó cotizaciones mediante la 

plataforma del SECOP II bajo el número COT-316-2025-HOMIL, para la solicitud de 

cotización para contratar la adquisición de generador de radiofrecuencia para el servicio 

de clínica del dolor hospital Militar Central, a las empresas que se encuentran registrados 

como proveedores de estos bienes en el Sistema Electrónico para la Contratación Pública 

de Colombia Compra Eficiente, inscritas con los códigos UNSPSC 42251500 - Productos 

de terapia y evaluación sensoria y perceptual y dexteridad y cognitiva y 42251600 - 

Equipo y dispositivos de ejercicio de rehabilitación, se encontraron dos (02) empresas 

interesadas, sin recibir cotizaciones, así: 

 



 

 

 
 
Se solicito validación de las cotizaciones recibidas al comité técnico mediante correo electrónico. 
 

 
Se recibió validación de las cotizaciones enviada por el comité técnico de la siguiente manera: 
 

 
 

 



 

 

En total se recibieron dos (2) cotizaciones; sin embargo, solo una cumplió con las 

especificaciones técnicas (Boston Scientific Colombia), mientras que la otra cotización 

no cumplió (RP Médicas), por lo cual solo se tendrá en cuenta la cotización que cumple 

técnicamente, que corresponde a la presentada por el proveedor BOSTON SCIENTIFIC 

COLOMBIA LIMITADA, quien actualmente posee a nivel nacional la exclusividad del 

equipo solicitado, de la siguiente manera: 

 

ITEM EQUIPO ESPECIFICACIONES TECNICAS CANTIDAD 

UNIDAD 

MEDIDA 

BOSTON 

SCIENTIFIC 

COLOMBIA 

VALOR 

UNITARIO 

ANTES DE IVA 

1 
GENERADOR DE 

RADIOFRECUENCIA 

Según especificaciones técnicas establecidas 

en el Numeral 4.1 ESPECIFICACIONES 

TÉCNICAS ESENCIALES 

1 UNIDAD 

 

$108.000.000 

 

 

Adicionalmente, el comité económico estructurador procedió a efectuar la verificación de 

la identificación tributaria en el Registro Único Empresarial y Social de las empresas que 

cotizaron, con el fin de verificar que su actividad económica guarda relación con el objeto 

del presente proceso de contratación, como se evidencia a continuación: 

 

 

 BOSTON SCIENTIFIC COLOMBIA LIMITADA 

 

 
 

 

6.7. PRECIOS HISTORICOS 
 

De conformidad con lo establecido en el numeral 4 del artículo 2.2.1.1.2.1.1 del Decreto 

1082 de 2015 “Estudios y Documentos Previos”, el cual establece: “El valor estimado del 

contrato y la justificación del mismo. Cuando el valor del contrato esté determinado por 

precios unitarios, la Entidad debe incluir la forma como los calculó y soportar sus cálculos 

de presupuesto en la estimación de aquellos. (…)”, para el presente proceso no se realiza 

comparativo, toda vez que no se cuenta con antecedente reciente y solo se tiene una 

cotización valida que cumple con las características técnicas solicitadas.  



 

 

La oferta fue recibida mediante correo electrónico de la empresa Boston Scientific 

Colombia 

 

 

 
 

 

ITEM EQUIPO ESPECIFICACIONES TECNICAS CANTIDAD 

UNIDAD 

MEDIDA 

BOSTON 

SCIENTIFIC 

COLOMBIA 

VALOR 

UNITARIO 

ANTES DE IVA 



 

 

1 
GENERADOR DE 

RADIOFRECUENCIA 

Según especificaciones técnicas establecidas 

en el Numeral 4.1 ESPECIFICACIONES 

TÉCNICAS ESENCIALES 

1 UNIDAD 

 

$108.000.000 

 

 

Teniendo en cuanta lo descrito en los numerales mencionados con anterioridad, donde 

se evidencia la cotización recibida por parte de la empresa Boston Scientific Colombia  

Limitada, el comité económico teniendo en cuenta el presupuesto asignado con el que 

cuenta actualmente la Entidad mediante CPA 972, CDP 228025, se establece el precio 

de techo con el valor cotizado antes de IVA. 

 

De acuerdo con el Registro INVIMA, el Generador de Radiofrecuencia se encuentra 

clasificado como Equipo Biomédico, por lo cual la entidad hará uso de la exención de IVA 

establecida en el Artículo 477 del Estatuto tributario.   

 

 
 



 

 

 
 

 

El Hospital Militar Central hará uso de la exención del IVA para los equipos médicos, por 

lo cual se acoge a lo establecido en el Decreto 695 de 1983, por el cual se determina el 

material de guerra o reservado de las Fuerzas Militares y la Policía Nacional, Modificado 

por el Decreto 3000 de 2005 en su "Artículo 2°. Por su destinación a la defensa nacional 

y al uso privativo de las Fuerzas Militares y la Policía Nacional, se consideran material de 

guerra o reservado los equipos de hospitales de la Fuerza Pública y de sanidad en 

campaña, y equipos de la Fuerza Pública de campaña". 

 

Adicionalmente lo establecido en el Artículo 188 de la ley 1819 de 2016 el cual modifico 

el Artículo 477 del Estatuto tributario:  

 

3. Las municiones y material de guerra o reservado y por consiguiente de uso privativo 

y los siguientes elementos pertenecientes a las Fuerzas Militares y la Policía Nacional. 

 



 

 

Igualmente, Concepto 27531 del 2017 octubre 10 Dirección de Impuestos y Aduanas 

Nacionales “(...) EQUIPOS PARA HOSPITALES Y DE SANIDAD - Cuando son destinados 

exclusivamente al uso de las Fuerzas Militares y Policía están excluidos del IVA / BIENES 

EXCLUIDOS DE IVA - Son los equipos para hospitales y sanidad. La Sala observa que los 

equipos para hospitales y de sanidad descritos en la disposición mencionada, al estar 

destinados al uso exclusivo de las Fuerzas Militares y Policía para la defensa nacional, 

están comprendidos dentro del conjunto de lo que se conoce como “material de guerra 

o reservado”, dado que contribuyen a contrarrestar las consecuencias que se producen 

en un Estado que como el de Colombia enfrenta diariamente alteraciones del orden 

público y típicos combates con la subversión y el hampa. De esa manera, la Sala piensa 

que para los efectos tributarios que se propone el Decreto 695 de 1983 y su reforma, 

los equipos de hospitales y de sanidad y otros equipos “de campaña”, esto es; equipos 

utilizados para cuando los ejércitos salen de los cuarteles a enfrentar la guerra y a 

combatir a los delincuentes, son equipos que hacen parte de las armas y de las 

municiones, en el sentido amplio que ya se ha hecho referencia. Por todo lo expuesto, 

el artículo 3º del Decreto 695 de 1983 no resulta de ningún modo ilegal, pues en ese 

artículo precisamente se consagra el beneficio tributario consistente en la exclusión de 

IVA para la importación de todos esos elementos y materiales, en la medida en que el 

gobierno vio necesario describir en detalle lo que debe entenderse por “armas y 

municiones”. Se insiste, todo ese conjunto de artículos o elementos deben tener por 

destino la defensa de la seguridad del Estado y ser de uso exclusivo de la fuerza pública, 

hecho que en cada caso deberá certificar la autoridad respectiva, tal como se anotó (...)”. 

En concordancia con lo anterior el oferente hará uso de la exención establecida en la Ley 

1819 de 2016 y los equipos requeridos en el presente proceso serán ofertados exentos 

de IVA, para lo cual el adjudicatario deberá solicitar las certificaciones expedidas 

por el Área de Contabilidad del Hospital Militar Central para la realización del 

trámite de importación de los equipos. 
 

6.8. ANALISIS DE COTIZACIONES  

 

El comité económico, una vez verificado el análisis establecido en los Numérales 6.8 y 

6.9, establece el precio de techo, de la siguiente manera: 

 

ITEM EQUIPO ESPECIFICACIONES TECNICAS CANTIDAD 

UNIDAD 

MEDIDA 

VALOR 

UNITARIO 

EXENTO IVA 

1 
GENERADOR DE 

RADIOFRECUENCIA 

Según especificaciones técnicas 

establecidas en el Numeral 4.1 

ESPECIFICACIONES TÉCNICAS 

ESENCIALES 

1 UNIDAD 

 

$108.000.000 

 

NOTA 1: El presupuesto estimado para el presente proceso asciende a la suma de 

CIENTO OCHO MILLONES DE PESOS M/CTE ($108.000.000) exento IVA, e 

incluidos todos los costos directos e indirectos y los impuestos (retefuente y reteica), 

tasas y contribuciones que conlleva la celebración del presente proceso de selección.  

 

 

7. DOCUMENTOS REQUERIDOS PARA LA CONTRATACIÓN 

 

Por medio de correo electrónico, el 20 de octubre de 2025, se realizó 
requerimiento a la firma  BOSTON SCIENTIFIC COLOMBIA LTDA., identificada 

con NIT No. 830.039.229-1, a fin que allegara propuesta de Técnica, Económica 
y Jurídica requerida por parte del Hospital Militar Central, requerimiento que fue 

respondido de forma como se evidencia a continuación: 
  



 

 

 
 
Documentación la cual fue validada por parte del comité técnico, económico y 
jurídico evaluador, así: 
 

 

7.1. VERIFICACIÓN DOCUMENTOS DE ÍNDOLE FINANCIERO Y OFERTA 

ECONÓMICA: 

 

Cumple con los requierimientos de orden económico solicitado, confome al informe de 

evaluación que se publica en la plataforma SECOP II junto con la correspondiente 

Resolución de Justificación de Contratación Directa.  

 

7.2. VERIFICACIÓN TÉCNICA DE DOCUMENTOS: 
 

Cumple con los requierimientos de orden Tecnico solicitado, confome al informe de 

evaluación que se publica en la plataforma SECOP II junto con la correspondiente 

Resolución de Justificación de Contratación Directa. 

 

7.3. VERIFICACIÓN JURÍDICA DE DOCUMENTOS: 
 

Cumple con los requierimientos de orden Juridico solictado, confome al informe de 

evaluación que se publica en la plataforma SECOP II junto con la correspondiente 

Resolución de Justificación de Contratación Directa. 

 

 

8. ANÁLISIS DEL RIESGO Y FORMA DE MITIGARLO 

 

De acuerdo con lo establecido en el Artículo 4 de la Ley 1150 de 2007, se deberán incluir 

los soportes que permitan la tipificación, estimación y asignación de riesgos previsibles 

que puedan afectar el equilibrio económico del contrato, con el propósito de que los 

interesados los conozcan y con base en ello, determinen si se presentan o no al proceso 

de selección respectivo.  
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presenta una 

variación de hasta 

el 20% de la TRM, 

el riesgo será 

asumido por el 

contratista, cuando 

la variación sea 

mayor al 20% las 

partes 

contratantes 

entran a modificar 

los precios de 

común acuerdo.  

1 2 3 
Baj

o  
Si  

Superv

isor y 

contrat

ista  

E
n
 l
a
 o

c
u
rr

e
n
c
ia

 d
e
l 
e
v
e
n
to

  

N/A 

Contratista 

deberá 

informar de la 

ocurrencia del 

hecho  

Durante la 

ejecución 

del 

contrato.  



 

 

3 

E
S

P
E
C

I
F
I
C

O
 

I
N

T
E
R

N
O

 

C
O

N
T
R

A
T
A

C
I
O

N
 

E
C

O
N

O
M

I
O

S
 

Demora en 

los trámites 

aduaneros 

que el  

contratista 

tenga que 

llevar a 

cabo para la 

importación  

de los 

bienes  

No se 

cumple con  

el objeto  

contractual

, por lo  

cual afecta 

la  

normal 

ejecución  

del 

contrato  

1 4 5 
MED

IO 

C
o
n
tr

a
ti
s
ta

 

Se deberá allegar 

la  

documentación 

soporte que  

permita verificar 

que por  

razones ojeas al 

contratista en  

los trámites 

aduaneros se  

posterga la entrega 

de los  

bienes objeto del 

contrato. 

2 22 4 
Baj

o 
Si 

Superv

isor 

Contra

tista 

E
n
 l
a
 o

c
u
rr

e
n
c
ia

 d
e
l 
e
v
e
n
to

 

N/A 

Se verificara 

los daños 

originados 

Durante la 

ejecución 

del contrato 

4 

E
S

P
E
C

I
F
I
C

O
 

E
X

T
E
R

N
O

 

E
J
E
C

U
C

I
O

N
 

O
P

E
R

A
C

I
O

N
A

L
 

Mala 

calidad en 

la 

presentació

n del de los 

bienes   

Afectación 

en la 

ejecución 

del 

contrato. 

1 4 6 

A
L
T
O

 

C
o
n
tr

a
ti
s
ta

 

Estricto y 

permanente 

acompañamiento y 

seguimiento del 

supervisor del 

contrato a fin de 

optimizar tiempo 

cuando exista la 

disponibilidad de 

los bienes y/o 

servicios. 

1 1 2 
BAJ

O 
SI 

Superv

isor y 

Contra

tista  

E
n
 l
a
 o

c
u
rr

e
n
c
ia

 d
e
l 
e
v
e
n
to

 

N
/A

 

Contratista 

deberá 

informar la 

ocurrencia del 

hecho 

Durante la 

ejecución 

del 

contrato. 



 

 

5 

E
s
p

e
c
if

ic
o
  

I
n

te
r
n

o
  

E
je

c
u

c
ió

n
  

O
p

e
r
a
c
io

n
a
l 

 
Que los 

bienes y/o 

servicios a 

adquirir no 

cumplan 

con las 

especificaci

ones 

técnicas 

requeridas 

No se 

cumple el 

objeto 

contractual 

por lo cual 

afectaría la 

normal 

ejecución 

del 

contrato y 

a su vez 

retrasaría 

el 

desarrollo 

normal. 

3 4 7 
ALT

O 

C
o
n
tr

a
ti
s
ta

  

Estricto y 

permanente 

acompañamiento y 

seguimiento por 

parte del 

supervisor 

1 1 2 
Baj

o  
No  

Contra

tista y 

superv

isor  

E
n
 l
a
 o

c
u
rr

e
n
c
ia

 d
e
l 
e
v
e
n
to

  

N/A 

Supervisión 

de la 

ejecución del 

contrato, acta 

de recepción 

del contrato a 

celebrar y 

documentació

n soporte, 

cumplimiento 

de las 

garantías 

exigidas.  

Durante la 

ejecución 

del 

contrato.  

6 

E
S

P
E
C

I
F
I
C

O
 

E
X

T
E
R

N
O

 

E
J
E
C

U
C

I
O

N
 

O
P

E
R

A
C

I
O

N
A

L
 

Pérdida De 

Exclusivida

d Del 

Equipo 

Pérdida de 

la 

exclusivida

d del 

equipo 

objeto del 

contrato 

por 

cambios en 

la 

representa

ción o 

autorizacio

nes del 

fabricante. 

1 4 7 
ALT

O 
C
o
n
tr

a
ti
s
ta

 

Verificación de 

representación 

oficial, obligación 

de mantener 

autorizaciones, 

carta del 

fabricante, 

cláusulas de 

responsabilidad 

1 1 2 
BAJ

A 
No 

Contra

tista y 

superv

isor 

D
e
n
tr

o
 d

e
l 
p
la

z
o
 d

e
 e

je
c
u
c
ió

n
 d

e
l 

c
o
n
tr

a
to

 

N/A 

Supervisión 

de la 

ejecución del 

contrato, acta 

de recepción 

del contrato a 

celebrar y 

documentació

n soporte, 

cumplimiento 

de las 

garantías 

exigidas.  

Durante la 

ejecución 

del 

contrato.  

 



   

 

 

9 ACUERDOS COMERCIALES 

 

Teniendo en cuenta que el presente proceso de selección se adelanta bajo la modalidad de 

Contratación Directa, no se realiza análisis de Acuerdos Comerciales, de conformidad con lo 

señalado en el Literal D) del “MANUAL PARA EL MANEJO DE LOS ACUERDOS 

COMERCIALES EN PROCESOS DE CONTRATACIÓN” (CCE-EICP-MA-03) publicado en el 

Portal Único de Contratación de Colombia Compra Eficiente, el cual establece lo siguiente: “Las 

Entidades Estatales que adelanten sus Procesos de Contratación bajo el régimen del Estatuto 

General de la Administración Pública, no deben hacer este análisis en las modalidades de 

selección de contratación directa o para la enajenación de bienes del Estado.” (Subrayado 

y negrilla fuera de texto). 

 

10 GARANTÍAS 

 

Una vez analizadas las características y especificaciones técnicas del proceso de contratación, 

la entidad requiere solicitar al adjudicatario garantías que son indispensables para cubrir 

cualquier contingencia que se pueda suscitar en la ejecución del contrato, toda vez que los 

servicios a suministrar son de gran importancia para el HOSPITAL MILITAR CENTRAL.   

 

GARANTIA PORCENTAJE CUBRIMIENTO 

CUMPLIMIENTO DE LAS 

OBLIGACIONES 

20% sobre el valor total del 

contrato 

Vigente por el plazo de 

ejecución del contrato y 

seis (6) meses más 

CALIDAD Y CORRECTO 

FUNCIONAMIENTO DE LOS 

BIENES 

20% sobre el valor total del 

contrato 

Vigente desde por el plazo 

de ejecución del contrato y 

un (1) año más 

PAGO SALARIOS, 

PRESTACIONES SOCIALES E 

INDEMNIZACIONES 

5% del valor del contrato 
Por el plazo del contrato y tres 

(3) años más. 

 

Restablecimiento o ampliación de la garantía (Artículo 2.2.1.2.3.1.18 Decreto 1082 de 2015): 

Cuando con ocasión de las reclamaciones efectuadas por la Entidad Estatal, el valor de la 

garantía se reduce, la Entidad Estatal debe solicitar al contratista restablecer el valor inicial de 

la garantía. 

 

Adicionalmente en la póliza deberá constar que la aseguradora renuncia al beneficio de 

excusión, así mismo que ampara las multas y cláusula penal convenida. 

 

Las vigencias de todos los amparos deberán ajustarse a las fechas de suscripción del contrato, 

y de la terminación del plazo de duración del mismo, según sea el caso. El hecho de la 

constitución de estos amparos no exonera al CONTRATISTA de las responsabilidades legales 

en relación con los riesgos asegurados. Dentro de los términos estipulados en el contrato, 

ninguno de los amparos otorgados podrá ser cancelado o modificado sin la autorización 

expresa del HOSPITAL MILITAR CENTRAL. 

 

El CONTRATISTA deberá mantener vigente las garantías, amparos o pólizas a que se refiere 

esta cláusula y serán de su cargo el pago de todas las primas y demás erogaciones de 

constitución, mantenimiento y restablecimiento inmediato de su monto, cada vez que se 

disminuya o agote por razón de las sanciones que se impongan. 

 

En atención al nuevo Sistema Electrónico de Contratación Pública, el contratista deberá cargar 

las garantías establecidas en la plataforma de Colombia Compra Eficiente SECOP II del 

presente proceso de contratación. Nota 1: La garantía que cubre el riesgo de cumplimiento 

del contrato, calidad y correcto funcionamiento de los bienes, calidad del servicio y pago de 

salarios deberá ser constituida dentro de los TRES (03) días hábiles siguientes a la suscripción 

del contrato.  Nota 2: En el evento que surjan modificaciones al contrato, el contratista deberá 

ajustar las garantías exigidas.  

 

PARÁGRAFO PRIMERO: En la garantía deberá constar expresamente que se ampara el 

cumplimiento del contrato, el pago de las multas y de la penal pecuniaria convenidas y que la 

entidad aseguradora renuncia al beneficio de excusión. 



 

 

 

11 MULTAS 

 

En caso de mora o incumplimiento parcial de alguna de las obligaciones derivadas del presente 

contrato por causas imputables a EL CONTRATISTA, salvo circunstancias de fuerza mayor o 

caso fortuito conforme a las definiciones del artículo 1 de la Ley 95 de 1890, las partes 

acuerdan que EL HOSPITAL, mediante acto administrativo, impondrá a EL CONTRATISTA 

multas, cuyo valor se liquidará con base en un cero punto cinco por ciento (0.5%) del 

valor total del contrato, por cada incumplimiento hasta el 20% del valor del contrato. Esta 

sanción se impondrá conforme a la ley b). MULTAS POR INCUMPLIMIENTO AL SISTEMA 

DE SEGURIDAD SOCIAL Y PARAFISCALES. En caso de mora o incumplimiento de las 

obligaciones frente al sistema de seguridad social y/o parafiscales (cajas de compensación 

familiar, SENA e ICBF), EL HOSPITAL podrá imponer a EL CONTRATISTA multas, cuyo valor 

se liquidará con base en un cero punto dos por ciento 

(0.2%) del   valor   total   del   contrato, por   cada   día   de   retardo en la presentación de 

la certificación que evidencie el cumplimiento de la presente obligación. 

Esta   sanción   se impondrá   conforme a la ley y se reportará a la Cámara de Comercio 

competente.  c) MULTA POR LA MORA EN LA CONSTITUCIÓN DE LOS REQUISITOS DE 

EJECUCIÓN: Cuando EL CONTRATISTA no constituya dentro del término y en la forma 

prevista en el contrato, o en alguno de sus modificatorios, la póliza de garantía única, EL 

HOSPITAL podrá mediante acto administrativo imponer a EL CONTRATISTA multa, cuyo 

valor se liquidará con base en un cero punto dos por ciento (0,2%) del valor total del 

contrato, por cada día de retardo y hasta por diez (10) días, al cabo de los cuales EL 

HOSPITAL podrá optar por declarar la caducidad. 

 

11.1 CLAUSULA PENAL PECUNIARIA 

 

En caso de incumplimiento del contrato por parte del contratista, el HOSPITAL MILITAR 

CENTRAL hará efectiva la cláusula de multas y la penal de conformidad con el procedimiento 

establecido en la minuta del contrato, sin perjuicio de las demás acciones judiciales pertinentes 

encaminadas a la consecución del cobro del monto que exceda el valor de la cláusula penal 

pactada del 10% del valor total del contrato. 

 

12 DESIGNACIÓN COMITÉS 

 

Firman a continuación los que intervienen en el proceso, 

 

 
 

 

 


