FORMATO PARA LIQUIDACION PAGO DE CONTRATOS POR CONCEPTO DE HONORARIOS Y/O PRESTACION DE Codigo Regional 8
SENA SERVICIOS PERSONAS NATURALES (RENTAS DE TRABAJO ARTICULO 103 ESTATUTO TRIBUTARIO) ICadigo Centro 101008
7AV REGIONAL MAGDALENA Fecha Elaboracion Diciembre de 2025
SERVICIO NACIONAL DIRECCION REGIONAL MAGDALENA Version ENERO - 2.25
DE APRENDIZAJE Adguiriente: SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENA Nit adquiriente: 899.999.034-1 ID de Proceso 06638-103131
DATOS DEL CONTRATISTA
Nombres y apellidos: JAISON PENARANDA LOPEZ Banco a consignar: DAVIVIENDA
Cédula de Ciudadania 7.604.262 Tipo de cuenta: AHORROS
Correo electrénico: jpenarandal@sena.edu.co Numero de Cuenta: 116000630685
IP/N° de contacto: Presta Servicios Excluidos de IVA: Sl
Induccién SST: Sl Pertenece al régimen simple de tributacion: NO
Régimen del IVA: NO RESPONSABLE Es declarante de renta por el afio gravable 2024 NO
¢ Es pensionado o tiene otra situacion sustentada normativamente para no estar obligado a cotizar pension? NO
Sus ingresos en el 2024 fueron iguales o superiores a $65.891.000 NO
Sus ingresos del contrato suscrito con la Entidad en el 2025 es igual o superior a $164.336.700 (debe registrarse como responsable del IVA) NO
¢ Utiliza costos o gastos asociados al ingreso para disminuir su impuesto de renta que declara ante la DIAN anualmente? NO
Concepto del pago corresponde a: Ninguno
TARIFA RETENCION ARTICULO 392 E.T. 0,00%

DATOS DEL CONTRATO

Ne° del contrato: 8035496/2025 N° Compromiso SIIF

63025 | Numero de pagos durante la vigencia del contrato 6

OBJETO CONTRACTUAL:
(Descripcion del servicio prestado)

SERVICIOS PERSONALES: PROFESIONALES DE CARACTER TEMPORAL COMO ARTICULADOR EN LA REGIONAL
MAGDALENA EN LA ESTRATEGIA DE INVESTIGACION DE ACCION PARTICIPATIVA - IAP ZONA CARIBE I|,RADICADO 08-9-
2025-018938...PZ0 31/12/2025

DATOS PERIODO DEL PAGO

Del 01/12/2025 Al 31/12/2025 Saldo Anterior del Contrato: $ 4.800.000
Numero de pago 6 Valor Total del Contrato: $ 28.800.000
Valor Bruto Pago: $ 4.800.000,00 Nuevo Saldo del Contrato: $0
RESUMEN PAGOS GENERADOS EN EL PERIODO OBJETO DE PAGO
Ingresos por honorarios $ 4.800.000 Ninguno 0,00%
Ingresos por comisiones $1.215.261 Retencion en la Fuente del Periodo $0
Ingresos de otros meses cobrados en el mes $0
TOTAL INGRESOS DEL PERIODO $6.015.261 Menos, Retefuente Otros Ingresos $0
BASE PARA RETENCION EN LA FUENTE $4.093.961 TOTAL RETEFUENTE PRESENTE PAGO $0
LIQUIDACION DE PAGO A SEGURIDAD SOCIAL Y LIQUIDACION DEL NETO A PAGAR

Diciembre Noviembre Base retencion en la fuente a titulo de RENTA[  4.093.961,00 | TARIFA
N° Planilla PILA, o, N° RadicacionpagoSS | commmeee 9496021699 Base retencion en la fuente a titulo de ICA[  5.468.061,00
Ingreso Base de Cotizacion - IBC $ 1.920.000|$  1.920.000 Valor base IVA| 0,00
Aporte obligatorio a seguridad social salud $ 240.000 [$ 240.000 IVA (Si es RESPONSABLE) 0,00 19%
Aporte obligatorio a seguridad social Pension $ 307.200 |$ 307.200 Menos Retencién en la Fuente| 0,00 [ 0,00%
Aporte obligatorio a Fondo de solidaridad Pensional $ -1$ 0 Menos Retencion IVA 0,00 15%
ARL | $ 10.100 [$ 10.100 Reteica - 8299 - SANTA MARTA 38.276,00 | 0,700%
Aportes pensién de ingresos de otros meses cobrados en el mes $ - - 0,00 0%
Aportes salud de ingresos de otros meses cobrados en el mes $ - - 0,00 0%
Aportes ARL de ingresos de otros meses cobrados en el mes $ - - 0,00 0%
Aportes voluntarios a Fondo de pensiones Obligatorias $ - - 0,00 0%
Aportes voluntarios a cuentas AFC Y AVC $ - Pro-Hospital 120.305,00 | 2,000%
Aporte voluntario a Fondos de pensiones voluntarias $ - Otras Retenciones 0,00 | 0,000%
Intereses Prestamo de Vivienda $ - Otras Retenciones 0,00 | 0,000%
Dependientes hasta $ - Otras Retenciones 0,00 | 0,000%
Salud hasta $ 796.784|$ - Otras Retenciones 0,00 | 0,000%
Renta Exenta 25% $19.670.605|$ 1.364.000 0,00
Renta Exenta 25% liquidada en los meses anteriores |$ 8.406.000
al periodo objeto de cobro. Descuentos de embargo (Si tiene) 0,00
Retencion en la Fuente Contingente $ VALOR A PAGAR $4.641.419,00

SON: CUATRO MILLONES SEISCIENTOS CUARENTA Y UN MIL CUATROCIENTOS DIECINUEVE PESOS M/CTE

ACTIVIDADES DESARROLLADAS DURANTE EL PERIODO OBJETO DE PAGO

Ajuste y finalizacién de documentos de diagnéstico participativo y co-disefio comunitario. Apoyo en la elaboracién de planes de accion

Aporte a los 22 entregables IAP: Registros administrativos, matrices actualizadas, soporte logistico para las actividades de campo. S¢

Se realizaron reuniones virtuales y presenciales para determinar temas presupuestales de viaticos y otras encaminadas para el proyectd

Se realizo una reunion virtual donde se abordaron varios temas del proyecto IAP 2025 y 2026

Acompafiamiento técnico y logistico a las artesanas en el proceso de extraccién manual de la fibra vegetal (enea) en el area de VIPIS.

Apoye en la creacion de documentos para el desarrollo de los entregables y se verifico los que sentian y que faltaban

Se genero un intercambio de experiencias entre las regionales Magdalena y Cesar, asi como fortalecer el conocimiento a través de una g

Documentacion de evidencias fotograficas, listas de asistencia, actas y demas soportes, necesarias para validar las actividades ejecut

Asisti a espacios interinstitucionales y mesas de articulacion con Drummond, alcaldia distrital y entes del orden distrital, tanto prg

PARA LOS EFECTOS LEGALES CERTIFICO, BAJO LA GRAVEDAD DEL JURAMENTO, QUE:

1. Cumpli a cabalidad las actividades del objeto contractual arriba descritas; 2. Los documentos soporte suministrados
contienen el pago de Seguridad Social en Salud y Pensidn, los aportes voluntarios a cuentas AFC y FVP, por los
ingresos recibidos en el mes anterior del contrato objeto de cobro en esta planilla y certifico que no han sido utilizados
en la disminucién de la Base de Retencion en la Fuente en ningun otro contrato; 3. El nimero de trabajadores
contratados para cumplir con el desarrollo del objeto contractual corresponden a lo indicado en esta planilla; 4. Toda AISON PENARANDA LOPEZ
la informacién aqui suministra es veridica; 5. He leido y entendido la descripciéon de cada uno de los campos aqui V

— /

G

EL CONTRATISTA

CERTIFICACION DEL SUPERVISOR DEL CONTRATO

En mi calidad de Supervisor del contrato de prestacién de servicios personales aqui relacionado, CERTIFICO:

1.- Que El Contratista cumplié a cabalidad las obligaciones contractuales pactadas;
2.- Que El Contratista desarroll6 las actividades descritas en el presente informe, dentro del periodo de cobro;

3.- Que he verificado el pago de los aportes obligatorios al Sistema General de Seguridad Social realizados por el
contratista por los ingresos recibidos en el mes anterior por medio de la planilla PILA relacionada en el presente
informe y que los mismos han sido liquidados de conformidad con las normas vigentes.

Autorizo el presente pago.
El Supervisor,

STEPHANY VALLE CORDOBA
PROFESIONAL G04

Teniendo en cuenta las certificaciones suscritas por el contratista y por el supervisor del contrato arriba relacionado, autorizo el presente pago:
EL ORDENADOR DEL PAGO

JACQUELINE ROJAS SOLANO

DIRECTOR REGIONAL A G08

16/12/25 16:47:51 USUARIO: SIC - C.C. 7604262



Comprobante Unidad 6 Subunidad 36-02-00-008- SENA REGIONAL ATLANTICO-
Ejecutora Solicitante: 000000 DIRECCION REGIONAL

Fd

L | _J Reporte Compromiso Presupuestal de Gasto Usuario Solicitante: MHedonado EVELYN DONADO LOPEZ
— e o
)

Fecha y Hora Sistema: 2025-07-01-6:23 p. m.

Nacion

REGISTRO PRESUPUESTAL DEL COMPROMISO

Con base en el CDP No: 20525 de fecha 2025-05-23. Se hizo el registro presupuestal con el siguiente detalle

Nuamero: 63025 Fecha Registro: |2025-07-01 Unidad / Subunidad Ejecutora: 36-02-00-008-000000 SENA REGIONAL ATLANTICO-DIRECCION REGIONAL
Vigencia Presupuestal Actual Estado: Generado Tipo de Moneda: COP-Pesos Tasa de Cambio: 0,00
Valor Inicial: 28.800.000,00 | Valor Total Operaciones: 0,00 Valor Actual: 28.800.000,00 | Saldo x Obligar: 28.800.000,00

TERCERO ORIGINAL

Identificacion: Cédula de

Ciudadania 7604262 | Razén Social: JAISON PENARANDA LOPEZ Medio de Pago: Abono en cuenta
CUENTA BANCARIA
Numero: ‘ 116000630685 ‘ Banco: BANCO DAVIVIENDA S.A. ‘Tipo: Ahorro Estado: Registro Previo
ORDENADOR DEL GASTO
Identificacion: | 22588620 | Nombre: JACQUELINE ROJAS SOLANO cargo: | DIRECTOR REGIONAL - ATLANTICO
CAJA MENOR VIATICOS DOCUMENTO SOPORTE
CONTRATO
Identificacién: EiZT:trdoe Genera Vidticos: No ggmissig:f“”d de Numero: |SOLPCCNTR 8035496 | 3jpy . EEESTACION Fecha: 2025-07-01
SERVICIOS
iTEM PARA AFECTACION DE GASTO
DEPENDENCIA POSICION CATALOGO DE GASTO FUENTE RECURSO SITUAC.
C-3605-1300-3-40402A-3605001-02
101023 ACTUALIZACION Y SE?#\LSES'%.'IEGE\ESIC;S?CUMENTOS
"\IﬂI?CDNEgL'\‘OIZGAIgL\O[,)\IE :MSEQ?L&%%NNSAI\IS{%:\AD EE Propios 27 CSF FECHA OPERACION | VALOR INICIAL OP\:EAR!_I-\OCTON VALOR ACTUAL SALDO X OBLIGAR
CENTROS DE FORMACION \DA,
DESARROLLO TECNOLOGICO Y
COMPETITIVIDAD
28.800.000,00 0,00
Total: 28.800.000,00 0,00 28.800.000,00 28.800.000,00

SERVICIOS PERSONALES: profesionales de caracter temporal como articulador en la Regional Magdalena en la estrategia de Investigacion de Accién Participativa - IAP zona caribe |, RADICADO 08-9-2025-

Objeto: 018938...PZ0 31/12/2025
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PLAN DE PAGOS

DEPENDENCIA DE AFECTACION DE PAC POSICION DEL CATALOGO DE PAC FECHA VALOR A PAGAR SALDO POR OBLIGAR LINEA DE PAGO

36-02-00-008-000000 SENA REGIONAL ATLANTICO-DIRECCION 9-1 INVERSION PROPIOS CSF 2025-07-30 4.800.000,00 4.800.000,00 | NINGUNO
REGIONAL

36-02-00-008-000000 SENA REGIONAL ATLANTICO-DIRECCION 9-1 INVERSION PROPIOS CSF 2025-08-30 4.800.000,00 4.800.000,00 | NINGUNO
REGIONAL

36-02-00-008-000000 SENA REGIONAL ATLANTICO-DIRECCION 9-1 INVERSION PROPIOS CSF 2025-09-30 4.800.000,00 4.800.000,00 | NINGUNO
REGIONAL

36-02-00-008-000000 SENA REGIONAL ATLANTICO-DIRECCION 9-1 INVERSION PROPIOS CSF 2025-10-30 4.800.000,00 4.800.000,00 | NINGUNO
REGIONAL

36-02-00-008-000000 SENA REGIONAL ATLANTICO-DIRECCION 9-1 INVERSION PROPIOS CSF 2025-11-30 4.800.000,00 4.800.000,00 | NINGUNO
REGIONAL

36-02-00-008-000000 SENA REGIONAL ATLANTICO-DIRECCION 9-1 INVERSION PROPIOS CSF 2025-12-30 4.800.000,00 4.800.000,00 | NINGUNO
REGIONAL

FIRMA(S) RESPONSABLE(S)
Pagina 2 de 2




aportes
enlinea

Planilla Resumen

DATOS GENERALES DEL APORTANTE

Identificacion

dv

Razon Social

SUCURSAL: PRINCIPAL (1 Afiliados)

Centro de Trabajo: PRINCIPAL (1 Afiliados)

$1,920,000

$1,920,000)

$307,200

$307,200

$1,920,000

$1,920,000)

$240,000

$240,000

$0) $0|

$1,920,000

Clase Aportante Sucursal Principal Direccion Ciudad-Departamento Teléfono Exonerado SENA e ICBF
CC 7604262 PENARANDA LOPEZ JAISON INDEPENDIENTE PRINCIPAL MZ 110 CS 4 CIUDADELA 29 SANTA MARTA-MAGDALENA 5555555 No
JUNIO
LIQUIDACION DETALLADA DE APORTES
EMPLEADO NOVEDADES PENSION SALUD CCF RIESGOS PARAFISCALES
No. | Identificacion Nombre inglret ap|vsp|corfvstfslnig: aclavpjvetfirl [vip[codigo| Dias IBC Aporte  |Codigo| Dias IBC Aporte  |Codigo | Dias IBC Aporte  |Codigo| Dias 1BC Tarifa Aporte | Dias 1BC Aporte Exonerado | Total Aportes
SENA e ICBF

$557,300

$1,920,000 $10,100) 50 30 $557,300

Ciudad: SANTA MARTA Depto: MAGDALENA (1 Afiliados) $1,920,000] $307,200) $1,920,000] $240,000] $0| $0) $1,920,000 $10,100| $0) $0| $557,300
1 ec |760426Z |Ij§|f;ngNDA |x| | | | | | | | | | | | | | | b5-14 | 30 | $1,920,0000  $307,200[ePso0s| 30 |  $1,920,000]  $240,000) 0 $0) so| 14-23( 30 | 1,920,000 0.522 $10,100[ o 50 50| Mo $557,300
Total Afiliados( 1) $1,920,0000 307,200 $1,920,0000  $240,000] 50 50 $1,920,000 $10,100 50 50 §557,300
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aportes Planilla Resumen
enlinea

DATOS GENERALES DE LA LIQUIDACION

Periodo Clave Tipo Fecha Pago

Pension Salud Pago Planilla Planilla Limite Pago Banco Dias Mora Valor

2025-11 2025-11 2013500679 9496021699 | 2025/12/15 2025/12/16 | NEQUI 1 $557,800

RESUMEN DE PAGO

R O 0)), 0, D A ADO ALOR 0, DADO R ORA ALDO ALOR A PAGAR
APACIDAD

AFP (ADMINISTRADORAS: 1) 1 $307,200 $200 S0 $307,400
COLPENSIONES 25-14 900,336,004 7 1 $307,200 $200 S0 $307,400

ARL (ADMINISTRADORAS: 1) 1 $10,100 $100 S0 $10,200
POSITIVA COMPANIA DE SEGUROS 14-23 860,011,153 6 1 $10,100 $100 S0 $10,200

EPS (ADMINISTRADORAS: 1) 1 $240,000 $200 NIl $240,200
SANITAS EPS005 800,251,440 6 1 $240,000 $200 NIl $240,200

TOTAL 1 $557,300 $500 $0 $557,800
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FORMATO INFORME LEGALIZACION DESPLAZAMIENTO - CONTRATISTA

CIUDAD Y FECHA Santa Marta, 5 de diciembre de 2025.

PRESENTADO A: JACQUELINE ROJAS SOLANO. Directora Regional SENA ATLANTICO.

ORDEN DE VIAJE No: FECHA DE INICIO: FECHA DE FINALIZACION:

77625 11,12,13,14,18,19,21y22 de | 11,12,13, 14,18, 19,21y 22 de
noviembre 2025 noviembre 2025

LUGAR A DONDE REALIZO: | REGIONAL / CENTRO DE OTRA: (Ciudad)

pescadores y lideres ancestrales | FORMACION

tasajera y zona magdalena (bahia | ATLANTICO - MAGDALENA
concha, neguanje, gairaca)

OBJETIVO DEL DESPLAZAMIENTO.
Socializar los avances del proyecto IAP. Empoderamiento de comunidades pesqueras artesanales del

caribe colombiano a través de redes de valor y estrategias de diversificacion sostenible. Brindar
acompafiamiento técnico a la experta en artesanias en el marco del proyecto IAP, con el propdsito de
aplicar herramientas participativas que permitan realizar un diagnostico de necesidades y caracterizacion
de la poblacién perteneciente a las diferentes asociacidénes vinculadas al proyecto IAP. La visita busco
identificar las fortalezas, desafios y oportunidades de crecimiento para el desarrollo artesanal sostenible
de la comunidad.

ACTIVIDADES DESARROLLADAS:

11 de noviembre, PARQUE ISLA VIA DE SALAMANCA - VIPIS

Actividad en VIPIS con las artesanas de tasajera para formacion y retiro de fibra vegetal (enea) de la
ciénaga para transformacion en artesanias. Durante la visita, se llevaron a cabo las siguientes actividades:

e Acompafiamiento técnico y logistico a las artesanas en el proceso de extraccion manual de la fibra
vegetal (enea) en el area de VIPIS.

e Observacion y apoyo en la capacitacién impartida sobre técnicas adecuadas para el retiro de la
especie sin afectar negativamente el ecosistema.

e Dialogo participativo con las artesanas para comprender sus experiencias, expectativas y
necesidades frente al uso de la enea como insumo artesanal.

e Registro de informacidn sobre la dindmica ambiental de la zona y el comportamiento de la especie
invasora en diferentes puntos de la ciénaga.

e Orientacién sobre el uso responsable, transformacion y almacenamiento inicial del material
recolectado para fortalecer la cadena de valor artesanal.

12 de noviembre, visita asociacion NATIVOS - Tasajera

El dia 12 de noviembre me desplacé al corregimiento de Tasajera, municipio de Pueblo Viejo, para
acompafar desde mi rol de articulador del proyecto IAP a los expertos en comercializacion y
emprendimiento en la jornada de socializacién, evaluacién y andlisis funcional del predisefio de la marca
comercial “NATIVO”.

GTH-F-087 V.02
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e Durante la visita desarrollamos las siguientes actividades:

e Acompaiié la presentacion del predisefio de marca, explicando junto con los expertos los
elementos visuales, conceptuales y simbdlicos que la componen.

o Facilitamos un espacio de retroalimentacion participativa con los miembros de la asociacion,
permitiendo que expresaran sus percepciones, ideas, expectativas y sugerencias sobre la marca.

o Observé y registré las dindamicas del didlogo comunitario para comprender como la marca se ajusta
a la identidad cultural, los valores territoriales y la vision productiva de la asociacion.

e Se evalud la coherencia del disefio con las lineas de comercializacién propuestas, incluyendo
productos artesanales y experiencias turisticas.

e Apoyé el andlisis sobre la viabilidad operativa y funcionalidad de la marca dentro de la futura
estrategia de mercado.

13 de Noviembre - visita CRIAPEZ — CAMPESENA

El dia 13 de noviembre me desplacé al corregimiento de Tasajera, municipio de Pueblo Viejo, para
acompafar, desde mi rol de articulador del proyecto IAP, el desarrollo de la Ruta de Aprendizaje y Gestion
del Conocimiento “Trabajo, agua y tierra. El Caribe es vida y CampeSENA”.

Esta actividad reunié a campesinos, pescadores de las regionales Guaijira, Atlantico, Magdalena y Cesar,
quienes emprendieron una travesia por la Ciénaga Grande con el prop6sito de compartir experiencias,
saberes ancestrales, practicas productivas y aprendizajes comunitarios que fortalecen el tejido
sociocultural del Caribe colombiano.

Durante la jornada desarrollé las siguientes acciones:

e Acompafié la logistica de la ruta y apoyé la articulacién entre las delegaciones regionales y las
comunidades anfitrionas.

o Participé en los espacios de dialogo y reflexién donde los participantes compartieron sus historias,
practicas productivas y visiones sobre el territorio.

14 Noviembre asociaciones - tasajera - articulador CESAR

El dia 14 de noviembre me desplacé al corregimiento de Tasajera, municipio de Pueblo Viejo, para
participar desde mi rol de articulador del proyecto IAP en una mesa de trabajo con el articulador de la
Regional Cesar.

El propdsito de este encuentro fue generar un intercambio de experiencias entre las regionales Magdalena
y Cesar, asi como fortalecer el conocimiento a través de una charla técnica con la experta en pesca,
permitiendo identificar practicas exitosas y oportunidades de réplica para su implementacion en el Cesar.

Durante la jornada se desarrollaron las siguientes actividades:

e Realicé la apertura de la mesa de trabajo explicando los avances del proyecto IAP en el Magdalena
y los procesos que se han consolidado con las comunidades de pescadores.

GTH-F-087 V.02
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e Acompaiié el dialogo entre el articulador de la Regional Cesar y la experta en pesca, facilitando el
intercambio de metodologias, aprendizajes y retos encontrados en las intervenciones
comunitarias.

o Registré las principales experiencias técnicas compartidas, particularmente en temas de pesca
artesanal, fortalecimiento organizativo y procesos de formacion con enfoque territorial.

e Concerté con el equipo invitado las posibilidades de articulacion interregional para replicar
practicas exitosas y optimizar las rutas de acompafamiento en sus comunidades.

e Apoyé la identificacion de temas criticos donde la regional Cesar podria fortalecer su intervencion
a partir de los avances del Magdalena.

18 DE NOVIEMBRE - REUNION AUTORIDADES Y ENTIDADES PESQUERAS CON LOS
PESCADORES

El dia 18 de noviembre me desplacé al corregimiento de Tasajera, municipio de Pueblo Viejo, para
acompanar y facilitar, desde mi rol de articulador del proyecto IAP, una mesa de trabajo orientada a la
socializacién de las actividades que actualmente desarrollan las distintas entidades y autoridades
pesqueras en el territorio, con el propdsito de identificar oportunidades de articulacion que permitan
fortalecer a las asociaciones de pescadores de la zona. Esta actividad se llamo puentes azules en su
primera version.

Durante la jornada realicé las siguientes actividades:

e Abri la mesa de trabajo presentando el avance del proyecto IAP y la importancia de coordinar
esfuerzos institucionales para evitar duplicidades y potenciar impactos.

o Facilité el dialogo entre las entidades presentes, promoviendo un espacio de escucha activa que
permiti6 conocer los programas, intervenciones y lineas de accién que cada institucion esta
implementando en Tasajera y en municipios cercanos.

o Acompaiié las intervenciones de lideres comunitarios que expresaron sus necesidades, brechas,
expectativas y propuestas frente al acompafiamiento institucional.

e Propicié un ejercicio de identificacién de oportunidades de fortalecimiento para las asociaciones,
especialmente en temas de formacion, formalizacion, sostenibilidad y comercializacion.

19 DE NOVIEMBRE ASOCIACION NATIVOS - TASAJERA

El dia 18 de noviembre me desplacé al corregimiento de Tasajera, municipio de Pueblo Viejo, para
acompanfar, desde mi rol como articulador del proyecto IAP, a los expertos en comercializacion y
emprendimiento en el proceso de disefio del portafolio de servicios e identidad de la empresa comunitaria
NATIVO, conformada por integrantes de la asociacion de turismo.

Durante la mesa de trabajo desarrollé las siguientes actividades:

e Acompaiié la sesion de orientacion liderada por los expertos, en la cual se analizaron las lineas
principales de la oferta turistica que NATIVO desea consolidar.

GTH-F-087 V.02
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o Facilite el didlogo con los integrantes de la asociacién para identificar sus capacidades, servicios
actuales, potencialidades y elementos diferenciadores que deberian incorporarse en el portafolio.

o Apoyeé el proceso de socializacion del predisefio de la marca y el concepto identitario, recogiendo
percepciones, inquietudes y aportes de la comunidad.

o Sistematicé la informacion obtenida para orientar la construccion del portafolio, destacando
productos, experiencias turisticas, valores agregados y estandares minimos de servicio.

e Propicié un ejercicio participativo para definir la vision y esencia de la marca NATIVO, asegurando
que reflejara la identidad cultural, natural y comunitaria de Tasajera.

20 DE NOVIEMBRE VISITA A LA ASOCIACION ASOPEZTA - TASAJERA

el dia 18 de noviembre me desplacé al corregimiento de Tasajera, municipio de Pueblo Viejo, para
acompafar desde mi rol como articulador del proyecto IAP a los expertos en comercializacion y
emprendimiento en la presentacion del prototipo de empaque, publicidad e identidad de la empresa
comunitaria ASOPEZTA, conformada por pescadores y transformadores de productos derivados del
macabi.

Durante la jornada se desarrollaron las siguientes actividades:

e Acompafié a los expertos en la socializacién del prototipo de empaque y de la pieza grafica de
identidad visual, explicando a la asociacion la importancia de contar con una imagen profesional
y coherente con su actividad pesquera.

e Facilite el dialogo participativo en el que los integrantes de ASOPEZTA compartieron sus
percepciones, aportes y sugerencias frente al disefio propuesto.

o Sistematicé inquietudes relacionadas con funcionalidad, costos, materiales y sostenibilidad del
empaque, especialmente para productos como masa de macabi, bollos, butifarras y chorizos.

e Orienté la reflexion sobre la importancia de la identidad comercial para el posicionamiento de la
asociacion en mercados locales y regionales.

e Apoyé la identificacién de elementos diferenciadores del producto que debian ser resaltados en la
estrategia de publicidad y narrativa de marca.

NOVIEMBRE 21 VISITA TASAJERA - COMERCIALCOOP

El dia 21 de noviembre me desplacé al corregimiento de Tasajera, municipio de Pueblo Viejo, para
acompafar desde mi rol como articulador del proyecto IAP a los expertos en comercializacion y
emprendimiento durante la socializacion del prototipo de empaque, publicidad e identidad visual de la
empresa comunitaria COMERCIALCOOP.

Durante la jornada, desarrollé las siguientes actividades:

e Acompafié la presentacién del prototipo de empaque y la propuesta de identidad de marca
orientada a los productos que comercializa la asociacion.
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Facilite el didlogo con los integrantes de COMERCIALCOOP para identificar percepciones,
necesidades y ajustes que consideraban pertinentes frente al disefio propuesto.

Sistematicé comentarios sobre funcionalidad, materiales, estética y viabilidad econdmica del
empaque, especialmente para productos frescos y transformados.

Acompaiié a la comunidad en la reflexion sobre la importancia de contar con una identidad
comercial solida que represente su trayectoria, sus valores y su compromiso con la pesca
artesanal.

Orienté la conversacion hacia la necesidad de fortalecer elementos de publicidad y comunicacion
para mejorar la visibilidad de la asociacién y ampliar sus oportunidades comerciales.

NOVIEMBRE 22 VISITA TASAJERA - COMERCIALCOOP

El dia 22 de noviembre me desplacé al corregimiento de Tasajera, municipio de Pueblo Viejo, para
acompafar desde mi rol como articulador del proyecto IAP al experto en costos en el desarrollo de una
jornada técnica con la asociacion COMERCIALCOOP. El propésito central fue determinar los costos de
produccion y establecer un precio de venta final adecuado para los productos que comercializa la
asociacion.

Durante la visita realicé las siguientes actividades:

Acompafié al experto en la recopilacion de informacion clave sobre materias primas, insumos,
tiempo invertido, mano de obra y procesos operativos de la asociacion.

Facilite el dialogo con los integrantes de COMERCIALCOOP, quienes compartieron detalles de
sus dinamicas productivas y las variaciones en costos segun temporadas, disponibilidad de
producto y métodos de transformacion.

Sistematicé la informacion obtenida para asegurar que el analisis de costos fuera completo y
reflejara la realidad econdmica de la asociacion.

Apoyé al experto en la explicacion y socializacion de conceptos basicos de estructura de costos,
margenes Y fijacidn de precios, para garantizar la comprension por parte de la comunidad.
Validé junto a la asociacién los criterios necesarios para definir un precio justo, competitivo y
sostenible para sus productos.

RESULTADOS:

11 de noviembre, PARQUE ISLA VIA DE SALAMANCA - VIPIS

Los principales resultados obtenidos fueron:

Las artesanas comprendieron el impacto ambiental de la enea y la importancia de su retiro como
accion de conservacion de la Ciénaga Grande.

Se reforzaron conocimientos sobre el uso de la fibra vegetal como materia prima, reconociendo
sus potencialidades para la elaboracion de productos innovadores y sostenibles.

Se logro una participacién activa y motivada por parte de la asociacién, lo que facilito el trabajo en
equipo y permitié que las mujeres vivieran una experiencia formativa significativa.
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Se obtuvo informacion util para el disefio de futuros procesos de formacion, especialmente en
técnicas de transformacion, tefido, secado y manufactura.

Se fortalecié el vinculo entre el SENA y la comunidad, consolidando la confianza necesaria para
continuar con el proceso de acompafiamiento.

12 de noviembre, visita asociacion NATIVOS - Tasajera

Los principales resultados obtenidos de esta jornada fueron:

La comunidad recibi6 positivamente el predisefio de la marca “NATIVO”, reconociendo que refleja
elementos identitarios de la cultura, la naturaleza y las practicas productivas de Tasajera.

Se identificaron oportunidades de mejora en el logo, los colores y los elementos narrativos, que
permitiran fortalecer la conexién emocional entre la marca y los consumidores.

La socializacion permitio validar que la marca puede ser utilizada no solo para productos
artesanales, sino también para actividades turisticas y gastrondmicas, ampliando su potencial
comercial.

La comunidad mostr6 interés en continuar el proceso de construccion colectiva de la marca,
demostrando apropiacion y sentido de pertenencia hacia la propuesta.

El acomparfiamiento permiti6 fortalecer la confianza entre los expertos, el SENA y la comunidad,
lo cual facilitara la implementacion de acciones futuras en el componente de comercializacion.

13 de Noviembre - visita CRIAPEZ - CAMPESENA

La actividad dejé resultados significativos para el proyecto y para las comunidades participantes:

Se fortalecio el intercambio territorial y cultural entre comunidades de cuatro departamentos,
permitiendo reconocer problematicas comunes, soluciones propias y practicas sostenibles.

La Ciénaga Grande se consolid6 como un escenario pedagogico vivo, donde la naturaleza se
convirti6 en maestra y facilitadora del aprendizaje colectivo.

Las comunidades de Tasajera lograron visibilizar sus avances, su identidad productiva y su
riqueza ancestral ante delegaciones externas, generando orgullo, motivaciéon y sentido de
pertenencia.

El encuentro permiti6 integrar saberes tradicionales con enfoques técnicos contemporaneos,
enriqueciendo el proceso de gestion del conocimiento del proyecto IAP.

Se evidencié un fuerte interés por mantener estos intercambios interregionales como estrategia
para fortalecer los sistemas productivos comunitarios y las redes de valor.

14 de Noviembre - visita asociaciones Tasajera — articulador Cesar

Los principales resultados obtenidos en esta jornada fueron:

Se generd un espacio de intercambio altamente constructivo, en el que ambas regionales pudieron
contrastar metodologias, experiencias y aprendizajes del proceso |AP.
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La charla con la experta en pesca permitio aclarar dudas técnicas sobre artes de pesca, manejo
de recursos, sostenibilidad y trabajo comunitario, aportando claridad a los procesos que el Cesar
desea replicar.

Se identificaron practicas exitosas del Magdalena que pueden ser adaptadas al contexto del
Cesar, especialmente en: diagndstico participativo, fortalecimiento de redes de valor y
acompafiamiento a asociaciones de pescadores.

La reunion reforzd la importancia del trabajo articulado entre regionales, favoreciendo la
construccion de una estrategia homogénea y coherente para el desarrollo de las comunidades
pesqueras del Caribe.

Se consolidé un vinculo de apoyo mutuo entre equipos, lo cual permitira avanzar con mayor solidez
en la fase de implementacion del proyecto.

18 de noviembre - reunién autoridades y entidades pesqueras con los pescadores

Como resultado de esta mesa de trabajo se lograron avances significativos:

Se consolidd una vision compartida sobre las acciones que las diferentes entidades estan
desarrollando en territorio, permitiendo tener una lectura mas clara y coordinada del
acompafiamiento institucional existente.

Las asociaciones pesqueras lograron expresar de manera directa sus necesidades y expectativas,
recibiendo retroalimentacion inmediata por parte de las entidades presentes.

Se identificaron lineas de articulacion estratégica, especialmente en formacién técnica,
fortalecimiento organizativo, manejo sostenible de recursos pesqueros y apoyo a los procesos de
comercializacion.

La jornada permitié visibilizar esfuerzos dispersos y promover una articulacién mas eficiente que
evite la duplicidad de acciones y genere mayor impacto comunitario.

Las entidades manifestaron disposicidn para trabajar de manera coordinada con el SENA y con el
proyecto IAP, reconociendo la importancia del enfoque territorial y del fortalecimiento de las redes
de valor.

19 DE NOVIEMBRE ASOCIACION NATIVOS - TASAJERA

La jornada permiti6 obtener avances significativos en el proceso de fortalecimiento de la empresa
comunitaria NATIVO:

Se logro socializar y validar con la comunidad el concepto inicial del disefio de marca, obteniendo
retroalimentacion clave para ajustar su narrativa y estética.

Se identificaron con claridad los servicios turisticos a incluir en el portafolio, tales como rutas
ecoldgicas, avistamiento de aves, experiencias gastronémicas y talleres comunitarios.

La comunidad reconoci6 la importancia de contar con una identidad solida que represente su
cultura y diferencie su oferta en el mercado regional.
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e Se construy6 una base conceptual para el portafolio de servicios, que permitira avanzar hacia un
documento final estructurado, coherente y comercialmente viable.

e La asociacién expresd motivacion y sentido de pertenencia frente al proceso, lo cual facilita la
consolidacion de NATIVO como una iniciativa de turismo sostenible.

20 DE NOVIEMBRE VISITA A LA ASOCIACION ASOPEZTA - TASAJERA

La jornada permitié avances concretos y significativos en el fortalecimiento empresarial y comercial de
ASOPEZTA:

e Selogro presentar y validar el prototipo de empaque y la propuesta de identidad visual, recibiendo
aportes valiosos de la comunidad para su ajuste final.

e La asociacion reconocio la importancia de contar con un empaque atractivo, funcional y que
cumpla normativas basicas para la comercializacion formal de alimentos.

o Se fortalecié el sentido de pertenencia frente a la marca ASOPEZTA, posicionandola como un
proyecto de identidad local basado en la tradicion pesquera de Tasajera.

e La retroalimentacion obtenida permitira mejorar aspectos técnicos del disefio, asegurando que
responda a las necesidades reales de manipulacion, conservacion y presentacion de los
productos.

La actividad ayudd a que la asociacion visualizara oportunidades comerciales mas amplias y comprendiera
la importancia de profesionalizar su imagen para acceder a nuevos mercados.

NOVIEMBRE 21 VISITA TASAJERA - COMERCIALCOOP

La actividad generd avances importantes para el fortalecimiento organizativo y comercial de
COMERCIALCOOQP:

e Se logrd presentar y validar con la comunidad el prototipo de empaque y la propuesta gréfica de
identidad, obteniendo retroalimentacion significativa para su ajuste final.

e La asociacion reconocié el valor estratégico de contar con una identidad visual coherente, que
refleje profesionalismo y les permita diferenciarse en mercados locales y regionales.

e Surgieron aportes relevantes sobre mejoras necesarias en el disefio, especialmente en relacion
con la durabilidad del empaque, la claridad del mensaje y la relacién costo—beneficio.

o Se fortaleci6 el sentido de pertenencia hacia la iniciativa comercial, generando mayor apropiacion
sobre la importancia de una marca consolidada para la venta de sus productos.

La jornada permiti6 identificar oportunidades de mejora en la estrategia de publicidad y canales de difusion,
lo cual sera clave para aumentar el alcance comercial de la asociacion.
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NOVIEMBRE 22 VISITA TASAJERA - COMERCIALCOOP

La jornada permitié avances significativos y muy necesarios para el fortalecimiento econdémico de
COMERCIALCOOQP:

e Se logr6 identificar y registrar de manera detallada los costos reales de produccién de sus
principales productos, lo cual permitira tomar decisiones mas informadas.

e La asociacion comprendié la importancia de calcular correctamente la estructura de costos para
evitar pérdidas y mejorar su sostenibilidad financiera.

e Se definieron bases claras para la formulacion del precio de venta final, tomando en cuenta
insumos, mano de obra, gastos operativos y margen de ganancia.

[

La comunidad reconocié que este ejercicio les permitird proyectarse mejor hacia mercados méas
formales y establecer relaciones comerciales mas seguras y estables.

El acompafiamiento fortalecié la confianza de los productores en sus propias capacidades y en el proceso
de construccion empresarial que adelantan.
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COMPROMISOS
ACTIVIDAD RESPONSABLE FECHA
Gestionar la programacién de un
taller especializado en
transformacion de fibra de enea .
Jason Pefaranda L :
para que las artesanas aprendan Articulador 19 de noviembre
técnicas de procesamiento y
disefio

Documentar el proceso como
insumo  para fortalecer los
cgmp(l)r?ent.e,s amb|entalgs y de Jason F"enarandaL 14 de noviembre
diversificacion ~ productiva  del Articulador
proyecto IAP.

Explorar alternativas para |la
comercializacion de  productos
' expertos en emprendimiento .
elaborados con enea, ar.‘uc.ulando pertos I' np | y 12 de diciembre
con expertos en emprendimiento y | comercializacion del proyecto
comercializacion del proyecto.
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Continuar el acompafamiento en la
construccion de una linea de
artesanias con identidad territorial,
basada en el uso de materia prima
sostenible.

Doris Velasco
Experta en artesanias

30 de diciembre

Ajustar el predisefio de la marca
NATIVO con base en la
retroalimentacion recibida,
incorporando  los  elementos
culturales, visuales y conceptuales
sugeridos por la comunidad.

Expertos en emprendimiento y
comercializacion del proyecto

30 de noviembre

Elaborar un plan piloto de
aplicacion de marca, que permita
evaluar su uso en etiquetas,
empagques, uniformes, sefialética y
material promocional para validar
su coherencia y funcionalidad
antes de su lanzamiento oficial.

Expertos en emprendimiento y
comercializacion del proyecto

30 de noviembre

Programar un taller de construccion
narrativa, orientado a definir el
storytelling, valores, identidad y
propdsito de la marca como parte
del disefio final del branding.

Experta en turismo y
marketing

28 de noviembre

Construir un  documento de
intercambio metodoldgico entre las
regionales Magdalena y Cesar, que
recopile las lecciones aprendidas y
las recomendaciones técnicas para
replicar procesos en territorio.

Articulador Magdalena - Cesar

Coordinar una visita de campo
conjunta, en la cual el equipo de la
Regional Cesar pueda observar
directamente el trabajo realizado
en comunidades del Magdalena y
validar los aprendizajes para su
implementacion.

Articulador Magdalena - Cesar

28 de noviembre

Programar una mesa de
articulacion interinstitucional

Jason Pefaranda L
Articulador

12 de diciembre
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ampliada, donde se definan roles,
tiempos y  responsabilidades
concretas para el acompafiamiento
a las asociaciones pesqueras de
Tasajera.

Desarrollar un taller de formacion
en identidad de marca y narrativa
turistica, dirigido a los integrantes
de NATIVO, para fortalecer la
apropiacion del concepto y mejorar
la comunicacién de su oferta.

Experta en turismo y
marketing

28 de noviembre

Coordinar una jornada de
validacion con potenciales aliados
(operadores turisticos, instituciones
y expertos) para fortalecer la
propuesta de valor y definir
oportunidades de comercializacion.

Yeimi Ariza P
Experta en turismo

28 de noviembre

Ajustar el prototipo de empaque y
la identidad visual con base en las
recomendaciones hechas por la
asociacion, garantizando que el
disefio  final sea  funcional,
representativo y viable
economicamente.

Juan Escarraga
Experto en comercializacion

3 de diciembre

Realizar un taller de uso,
almacenamiento y manipulacion
del producto empacado, para
asegurar que los integrantes de
ASOPEZTA implementen buenas
practicas en el proceso de
transformacion y venta.

Jason Pefaranda L
articulador

5 diciembre

Coordinar una jornada de
validacion comercial donde se
presenten los empaques y la marca
ASOPEZTA ante potenciales
compradores,  instituciones y
aliados estratégicos para evaluar
oportunidades de comercializacion.

Jason Pefaranda L
articulador

5 diciembre

Ajustar el prototipo de empaque y
la identidad visual segun las
observaciones de la comunidad,
priorizando funcionalidad, costo y
alineaciébn con la esencia de
COMERCIALCOOP

Juan Escarraga
Experto en comercializacion

3 de diciembre
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Gestionar una jornada de

validacion con posibles
compradores 'y ”allados, para Jason Pefiaranda L 2 do dicermt
evaluar la aceptacion del empaque Articulador e diciembre

y la marca, 'y explorar
oportunidades de comercializacion

Realizar un taller de fortalecimiento
en marketing comunitario,
enfocado en estrategias de Evelyn Parra N
visibilidad, manejo de redes Experta en marketing 3 de diciembre
sociales y posicionamiento para
asociaciones rurales

Finalizar el documento técnico de
estructura de costos y precio de

' i i0 Guillermo Florez .
venta,' ajustado cor? la informacion e t 5 de diciembre
recopilada y validado con Ila Xperto en Ccostos
asociacion.

Desarrollar un taller practico de
educacién financiera basica, que
permita a los integrantes de

COMERCIALCOOP apropiar.se de Jason E’eﬁaranda L 5 de diciembre
herramientas para llevar registros, Articulador

calcular gastos 'y proyectar

ingresos.

Acompaniar a la asociacion en la
implementacion inicial del precio de
venta, evaluando su aceptacién en Guillermo Florez
el mercado y ajustandolo segun Experto en costos
resultados reales.

5 de diciembre

CONCLUSIONES:

Se pudo consolidar una vision mucho mas clara e integral del trabajo que se viene realizando en territorio
con las diferentes asociaciones y comunidades participantes del proyecto IAP. Cada actividad, desde el
acompafiamiento técnico a artesanas en el aprovechamiento de la enea, hasta la construccion de
identidades comerciales para ASOPEZTA, COMERCIALCOOP y NATIVO, reafirmé la enorme riqueza
cultural, productiva y humana que existe en Tasajera y en el resto de comunidades del Magdalena.
Asimismo, el acompafiamiento a los expertos en costos, comercializacion, emprendimiento y turismo
permiti6 avanzar en procesos clave como la definicion de estructuras de precios, disefio de portafolios
turisticos, validacion de prototipos de marca, fortalecimiento de rutas, e identificacion de oportunidades de
diversificacion econémica.
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De igual manera, las mesas de trabajo interregionales, los espacios de dialogo con lideres comunitarios y
las actividades de gestion del conocimiento contribuyeron a alinear esfuerzos entre entidades, visibilizar
brechas reales y generar compromisos conjuntos que permitiran robustecer la articulacion institucional.
Cada encuentro confirmd que el trabajo con las comunidades requiere sensibilidad, escucha activa y
coherencia entre lo que proponemos y lo que construimos colectivamente.

Me llevo la conviccion de que el proyecto avanza con pasos firmes: las asociaciones estdn mas
empoderadas, los expertos mas articulados y el territorio mas dispuesto a transformar sus dinamicas
economicas desde la sostenibilidad, la identidad y el conocimiento local. El reto ahora es mantener la
continuidad, fortalecer los compromisos adquiridos y acompafiar cada proceso hasta convertir estas ideas
y prototipos en resultados tangibles que mejoren la calidad de vida de nuestras comunidades pesqueras,
artesanas, turisticas y agroproductivas.

DATOS DEL CONTRATISTA
NOMBRE Y APELLIDO FIRMA
Jason Pefnaranda Lopez ﬁ«c— /3
VISTO BUENO SUPERVISOR /4
Profesional G09 - Dinamizadora | STEPHANY VALLE FIRMA
SENNOVA
EVIDENCIAS
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GESTION CONTRACTUAL

NOMBRE DEL FORMATO

INFORME FINAL DE SUPERVISION

CLASIFICACION DE LA INFORMACION

Publica Publica Clasificada Plblica Reservada

CLASIFICACION DE LA INFORMACION

Publica Publica Clasificada Publica Reservada

INFORME FINAL DE SUPERVISION
CONTRATO NRO. CO1.PCCNTR.8035496 DE 2025
En mi calidad de supervisor del contrato de la referencia, me permito presentar el informe final del mismo,

de acuerdo con la siguiente informacion:

1. ASPECTOS GENERALES

CONTRATANTE SENA Regional Atlantico
TIPO CONTRATO Prestacion de servicios.
CONTRATO NRO. CO1.PCCNTR.8035496 01 JULIO 2025

Prestar los servicios profesionales de caracter temporal como
articulador en la Regional Magdalena en la estrategia de
Investigacion de Accion Participativa - IAP zona caribe |, en el
OBJETO marco del proyecto “Empoderamiento de comunidades pesqueras
artesanales del caribe colombiano a través de redes de valor y
estrategias de diversificacion sostenible”.

FECHA DE SUSCRIPCION DEL 01 JULIO 2025

NEGOCIO JURIDICO

FECHA DE INICIO 01 JULIO 2025

PLAZO INICIAL 31 DICIEMBRE 2025

FECHA DE TERMINACION INICIAL | 31 DICIEMBRE 2025

RAZON SOCIAL JASON PENARANDA LOPEZ
CCoNIT 7.604.262
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NOMBRE DEL REPRESENTANTE No Aplica

LEGAL

NUMERO DE IDENTIFICACION No Aplica

DEL REPRESENTANTE LEGAL

LUGAR DE EJECUCION Santa Marta, Magdalena.

VALORINICIAL $28.800.000
Se fija como valor total de la contratacion la suma de VEINTIOCHO
MILLONES OCHOCIENTOS MIL PESOS M/CTE ($28.800.000).
Esta suma sera pagada por el SENA al contratista de la siguiente

FORMA DE PAGO manera: a) Seis (06) pagos correspondientes a los meses de julio
a diciembre de 2025 por la suma de CUATRO MILLONES
OCHOCIENTOS MIL PESOS M/CTE ($4, 800,000) cada uno. Con
cargo al CDP 20525.

CERTIFICADO DE

DISPONIBILIDAD CDP No. 20525 de 2025.

PRESUPUESTAL

CERTIFICADO DE REGISTRO 64925

PRESUPUESTAL

VALOR FINAL DEL NEGOCIO

JURIDICO $28.800.000

FECHA DE TERMINACION FINAL | 31 DICIEMBRE 2025

FECHA DE  TERMINACION No aplica

ANTICIPADA (Si aplica)

VALOR TOTAL PAGADO $28.800.000

VALOR TOTAL EJECUTADO $28.800.000

SUPERVISOR Stephany Valle Cérdoba

APOYO A LA SUPERVISION Lilis Johana Alvarado Fontalvo.

MODIFICACION NRO. No aplica

SUSPENSION No aplica

CESION DE CONTRATO No aplica

FECHA DE SUSCRIPCION DE LA No aplica

CESION

FECHA DE INICIO DE LA CESION | No aplica

2. ASPECTOS TECNICOS

21 Obligaciones

En virtud de la suscripcién del contrato CO1. PCCNTR.8045252/ CDP No. 20525 de 2025., el contratista

adquirio las siguientes obligaciones:
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OBLIGACIONES

(CUMPLIO?

PRODUCTO O EVIDENCIA

Apoyar en la proyeccion de actas,
informes, produccion de
documentos cientificos y
espacios para la transferencia de
conocimiento y resultados en el
marco  del proyecto de
investigacion accion participativa

S

Se apoyo en la proyeccion de 5 formatos
de actas, 4 modelos de informes,
produccién de documentos cientificos y
cerca de 10 espacios para la
transferencia de  conocimiento vy
resultados en el marco del proyecto de
investigacion accion participativa

Realizar actividades de gestion
administrativa de los resultados
de las actividades del proyecto
IAP

S

Aporte a los 22 entregables IAP:
Registros  administrativos, matrices
actualizadas, soporte logistico para las
actividades de campo. Seguimiento a la
Matriz del Plan de Accion de Expertos y
a la matriz de pendientes.

Apoyar el control y revision de la
ejecucion  presupuestal  del
proyecto |IAP

S

Se realizaron cerca de 8 reuniones
virtuales y mas de 10 presenciales para
determinar temas presupuestales de
viaticos y otras encaminadas para el
proyecto 2026

Articular con el dinamizador de la
Zona Caribe |, todas las
actividades relacionadas con el
proyecto |AP.

S

Se realizaron 3 reuniones virtuales y dos
encuentros presenciales donde se
abordaron diferentes temas del proyecto
IAP 2025 y 2026

Apoyar actividades que divulguen
y fomenten la apropiacion del
conocimiento en las
comunidades participantes del
proyecto y centros de formacion.

S

Se apoyo en cerca de 40 actividades con
el objetivo de divulgar y fomentan la
apropiacién del conocimiento en las
comunidades participantes del proyecto
y centros de formacion.

Generar un inventario de los
documentos gestionados,
diagramados y publicados en el
marco del proyecto IAP

S

Se Generaron 5 reuniones para realizar
inventario de  los  documentos
gestionados, diagramados y publicados
en el marco del proyecto IAP

Trabajar de forma articulada vy
coordinada con los demas roles

S

Se Trabajo de forma articulada y
coordinada con los demas roles del
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del proceso de innovacion y
competitividad en la regional y
zona caribe |, para fortalecer las
diferentes estrategias y
actividades desarrolladas

proceso de innovacion y competitividad
en la regional y zona caribe |, para
fortalecer las diferentes estrategias y
actividades desarrolladas, a través de
diferentes  herramientas donde se
hicieron cerca de 20 actividades para
llevar a cabo esta obligacion

Apoyar los procesos
administrativos de la Regional
relacionados con las evidencias
de los servicios prestados,
inherentes a las actividades de su
perfil y a la naturaleza de los
servicios contratados

S

Se apoyo en diferentes procesos
administrativos  Documentacion  de
evidencias fotogréficas, listas de
asistencia, actas y demas soportes,
necesarias para validar las actividades
ejecutadas en terreno con las
asociaciones. Dentro de estas se
realizd: apoyo a los expertos en la
formulacion de insumos técnicos
relacionados con sus lineas de trabajo
(comercializacion, emprendimiento,
turismo, pesca, artesanias, costos),
asegurando  que cada ftaller,
socializacion o mesa de trabajo quedara
debidamente documentada y
respaldada.

Aseguramiento de que cada actividad en
territorio contribuyera con evidencias
verificables Reuniones con expertos y
comunidades para seguimiento de
acciones.

Participacién activa en comités, visitas
de campo y jornadas de trabajo.

Entregar  oportunamente  los
informes mensuales requeridos y
participar en comités de trabajo,
reuniones y cualquier tipo de
evento al que sea convocado

S

Asisti a espacios interinstitucionales y
mesas de articulacion con Drummond,
alcaldia distrital y entes del orden
distrital, tanto presenciales como
vituales, cuando fui convocado,
representando el  proyecto vy
compartiendo  los  avances y
experiencias de las comunidades del
Magdalena, especialmente en temas
relacionados con pesca, turismo,
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artesanias, energias alternativas y redes
de valor.

Respetar los pardmetros de
Habeas Data determinado para
cada uno de los proyectos que
desarrolle.

Uso de formatos vigentes del SENA.
Sl Manejo adecuado y confidencial de
datos comunitarios y de participantes.

3.  ASPECTOS LEGALES
3.1 Garantias contractuales

Como garantias se establecieron las siguientes:

GARANTIA UNICA DE CUMPLIMIENTO

ASEGURADORA SEGUROS DEL ESTADO
NRO. DE POLIZA 33-46-101066721
CERTIFICADO O ANEXO
FECHA EXPEDICION 01 JULIO 2025
FECHA APROBACION 01 JULIO 2025
VIGENCIA
AMPARO DESDE HASTA VALOR
Cumplimiento 01 JULIO 30 ABRIL 2026 $2,880,000.00
Devolucion del pago
anticipado
Salarios y prestaciones
sociales

Calidad del servicio

En atencidn a lo sefialado en el modificatorio nro se efectud la ampliacidn de las garantias en el siguiente
sentido:

GARANTIA UNICA DE CUMPLIMIENTO

ASEGURADORA
NRO. DE POLIZA
CERTIFICADO O ANEXO
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GARANTIA UNICA DE CUMPLIMIENTO

FECHA EXPEDICION

FECHA APROBACION

AMPARO

VIGENCIA

DESDE

HASTA

VALOR

Cumplimiento

Devolucion del pago
anticipado

Salarios y prestaciones
sociales

Calidad del servicio

3.2 Cumplimiento del objeto

El contratista dio cumplimiento a las obligaciones establecidas en el contrato

3.3 Cumplimiento de los aspectos del Sistema Integrado de Gestion y Autocontrol - SIGA

“No aplica”

3.4 Multas y sanciones

De conformidad con la ejecucion del contrato NO se presentaron multas y/o sanciones.

3.5 Certificado de pagos de seguridad social

Mediante los informes presentados por la supervisién durante la ejecucién del contrato, los cuales fueron
entregados para el proceso de pago, se evidencio que el contratista cumplié a cabalidad con el objeto y las
obligaciones contractuales.

3.6 Designacion de la supervision

Que el ordenador del gasto realizd la designacion de supervision al sr (a) Stephany Valle Cordoba.
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3.7 Liquidacion del negocio juridico

Que respecto de la liquidacion del contrato se establecio “La liquidacion del contrato se efectuara de mutuo
acuerdo dentro del término de cuatro (4) meses contados a partir de la terminacion del mismo. En aquellos
casos en que el contratista no se presente a la liquidacion previa notificacién o convocatoria que le haga la
entidad, o las partes no lleguen a un acuerdo sobre su contenido, la entidad tendra la facultad de liquidar en
forma unilateral dentro de los dos (2) meses siguientes y se adopta mediante acto administrativo motivado
susceptible del recurso de reposicion, de conformidad con lo preceptuado en el articulo 11 de la ley 1150 de
2007.”

Valor total del contrato $28.800.000

Valor Ejecutado $28.800.000
Saldo de pendiente de cancelar al contratista $0
Saldo a liberar $0

4.  ASPECTOS FINANCIEROS

41 Pagos realizados

No Aplica

4.2 Estado financiero

Conforme a lo anteriormente expuesto, se debe:

a) Elaborar la liquidacién bilateral del contrato teniendo en cuenta que no existen saldos por liberar 0 a
favor de las partes, y que las obligaciones fueron cumplidos a satisfaccion.

Para constancia se firma 17 diciembre 2025.

Sehosy (do

Stephany Valle Cérdoba.
Supervisor del contrato

Elaboro
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Anexos:

o e Planilla Resumen

DATOS GENERALES DEL APORTANTE

identtficacton | dv | Rezon Soctal | Claze Aportante | sucurselPrincspal | Direccton | cuded-Departaments | Teléfono | Exonerado SENA e ICBF
cc 7e0a262 PERARANDA LOPEZ JASON Ilwmm Imncum Inznocsncmwmn |smumu MAGDALENA Im»» o
Ao

LIQUIDACION DETALLADA DE APORTES

0 %

Centro de Trabajo: PRINCIPAL (1 Afiliados) $1,920000  $307,200) 51920000 $240,000 5 o $1,920,000] $10,100) 9 E $557,300
Cludac: SANTA MARTA Depto: MAGDALENA (1 Afillados) $1,920,000( $307,200| $1.920,000) $240,000) 0| £ | $1,920,000( $10,100| ol o 557,300
1 Jec tm«z tmm [xl | I | | | | | | | | | l | | | 2534 [ 30 | 51,520,000 0| stowow 40009 ° se2)| 0 | 51520000 oz st0,100] © E: E G 557,300

[Total Afigados( 1) siooa] 5072 Siomon| s E stomand 550,100 E| %) Ss7.200

—  Ultimo comprobante de pago al sistema de seguridad social

Planilla de pago No. 9496021699
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