ANEXO 20

Confirmacion asistencia a
talleres de los sectores de
Comercio y Turismo.



FORMATO INVITACION Y CONFIRMACION ASISTENCIA TALLERES UNIDADES PRODUCTIVAS OCTUBRE DE 2025

ACTIVIDAD: Invitacién y confirmacién asistencia talleres.

Sectores: Comercio y Turismo

Fecha de invitacion:
18 octubre de 2025

Fecha Talleres:
18, 19 y 20 octubre.

Responsable:
Rep. Legal Grupo Quality S.A.S

Proceso: 110.2011.326.2025

Objeto: Desarrollar actividades de capacitacion orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los sectores turistico,
comercial y agropecuario como insumo para la formulacion y consolidacién de unidades productivas en el municipio de Sabanalarga, Casanare.

F NOMBRES Y APELLIDOS DOCUN=IOPE | SECTOR AL QUE PERTENECE | TELEFONO | CONFIRMA ASISTENCIA
1 | Irma Vega Fernandez 23.417.638 Turismo - Alojamiento 3132665820+ J‘ z
2 | Claudia Milena Rodriguez 52.994.572 Turismo — Gastronomia 3152815626 51‘

3 | Nancy Yolanda Vargas Preciado 23.417.927 Turismo — Gastronomia 3214534909 .~ AW 4

4 | Aldemar Colmenares Salgado 74.810.536 Turismo — Gastronomia 3209535207 T 5 r

5 | Karen Dayana Figueredo 1.118.120.597 Turismo — Experiencias 3207800318 J 'L
6 | Karen Andrea Jiménez Rojas 1.006.460.799 Turismo — Souvenirs 312427542841 pYa
7 | Fredy Irley Vargas Guerrero 74.814.264 Comercio — Alimentos preparados | 3208543086 a SZ

8 | Sonia Andrea Gordillo Roa 1.116.992.430 Comercio — Alimentos preparados | 3212884646 ] / ST
9 | Diomira Jiménez Espinoza 23.417.775 Comercio — Alimentos preparados | 31 33870797’/ o L
10 | Claudia Patricia Espinoza Vallejo 23.418.128 Comercio — Supermercados 3143340189 . I
11 | Laura Maria Castellanos Silva 68.249.833 Comercio — Supermercados 3186113461 o ST
12 | Xiomara Angelica Malagén Goyeneche 1.118.559.342 Comercio — Supermercados 31 44‘307604’/ JT
13 D;n?aﬁn.x Vargas Romero 43.417.624 Comercio — Supermercados 311251151 7“/ e Z

00.835.934 - 2

Teléfono: 311 561 7330.
E-mail: grupoquadiitysas@gmail.com
Calle 5 N° 7-19 Sabanalarga - Casanare




ANEXO 21

Listado Asistencia Taller N° 1
Comercio y Turismo.



FORMATO REGISTRO DE ASISTENCIA A TALLERES
TALLER: Fortalecimiento del modelo de negocio Sectores: Comercio y Turismo S usi'i;';'o
Fecha: 18 octubre de 2025 | Horario: 2:00 P.M a 5:00 P.M | Profesional: JUUAN 112314 Fuswrss Y
Proceso: 110.2011.326.2025 LA
Objeto: Desarrollar actividades de capacitacion orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los sectores turistico,
gc;n;aerr]c;ira;.y agropecuario como insumo para la formulacién y consolidacion de unidades productivas en el municipio de Sabanalarga, Departamento de
e T s S
1 Vgg\a :L(C)}réga 1116992430 - QQM?XC;\’O B 3212%8Q%mrlmah.u<(()gr%»gmr
2 PO rerbaps | 100woA lhtyyadim (500 BRI ey arron e o/
3 P SNt asans [0ondd o | Coraicho  [satanasen oo e rOO8M e )
4 Sowc Vavg oy LYY 617 | €314 dexs| comer cr O | 31125151k Dov, Uarge 390 QQ:Q'
5 |ileno Zoviuder  |S2994S532, Mglc;l Zasb,;\or\{é Jistelsele p C milean ed goe? g Ohctme |Vmileny /Q
6 -L::oru Qm&-z\t,oﬁos 68 294 B33 Trendu M| Comerdio 218611346 JOYrrnAmrbU"sQﬁmm)Jsﬂ&_
7 Niomam Hataqo?\ AMRSSA3Y2 lu;;‘sgl:zdﬁe‘l:M Corerci® Y 4307694 anqe\ lcmaqo‘@.Z@q:m((mm romara B,
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m 311 5617330

@ GRUPOQUALITYSAS@GMAIL.COM

(Po) CL 32 N°14 69 YOPAL, CASANARE



ANEXO 22
Planilla seguridad social
Capacitador Julian Mejia

Fuentes.



PLANILLA INTEGRADA AUTOLIQUIDACION APORTES
SOPORTE DE PAGO GENERAL

R .
Z Bancolombia
[ DATOS GENERALES DEL APORTANTE DATOS GENERALES DE LA PLANILLA ]
: CEDULA DE 0 4208865 || NUMERO PLANILLA: TIPO DE PLANILLA: N-CORRECCIONES
MOV © AAZON BOCUL: P DEPARTAMENTD: JOSE JULIAN MEJIA FUENTES MEJIA FUENTES PERIODO GOTZAGION OTROS MES octubre ARO 2025 PERIODO COTIZAGION SALUD: MES  octubm ARO 2025
: : DE MORA: 0
DIIOCKN. i CENTRO &m: NOEPENDIITE. || FECHA PAGO (anaalmmvc): 2025/11/18  NUMERG AUTORIZACION: 1936981194
TROAPORTANTE PotiADe SCTIOAD ECONDUICA: ; "NTE || NOMERO DE LA PLANILLA ASOGIADA: 7995404741 FEGHA DE PAGO DE LA PLANILLA ASOCIADA: 20251118
FORMA DE PRESENTACION: ONICO
APORTANTE EXONERADO PAGO APORTES SALUD, SENA E ICBF (REFORMA TRIBUTARIA):
1 |
[ ADMINISTRADORA I wo.00 ___________Fsp B B TOTALES
= NOMBRE 1 SOLIDARIDAD | SUBSISTENCIA COTIZACION FSP APORTES I L VALOR PAGADO
14 14 COLPENSIONES 1 1 | s sg $q $ 160.
(X! so s
AL APORTES £ 84D
ADMINISTRADORA o INGAPACIDAD POR LICENCIA MATERNIDAD SALDO A FAVOR LIQUIDAGION MORA TOTALES
cODIGO l - NOMBRE AUTORGAGION|  VALOR Mmm VALOR PLANILLA [ VALOR | COTIZACION 7}3&’2 COTIZAGION X;Lg: APORTES | MORA DESCUENTO I VALOR PAGADO
EPS037-4 A EPS 1 li $q $q T $q $125. sq $q $Y s0 $9 $ 1251
s $0 $q $1
AR - - J
8P CENTRO
gi 2§ Edbe B3 18C VALOR| TOTAL | nu E e DE [ TOTALlgl 18C | ppugy | TOTAL|TOTAL]TOTAL | TOTAL | TOTAL
NO A § $227. s 59 $0 81 $4 89 s0 sq  sd  s0  sg  8Q
1.423.500
NO o § §387. $0 sa $0 s %9 59 $9 sq  sd  so sg  so
2423500
O § 160, s § $q st 0 sq sa 0§ sa s0  sq
1000000
TOTAL PAGADO! $ 285.000

2025/11/18 1102 AM  USUARIO: SOl CC4208865

PAGINA 1 DE 1



ANEXO 23

Paz y Salvo Tallerista Julian
Mejia Fuentes



JULIAN MEJIA FUENTES
C.C: N° 4.208.865
Calle 32 N° 14 - 69, Yopal, Casanare
Julianmefu_011@hotmail.com
Teléfono: 3115617330

CERTIFICA:

Que: GRUPO QUALITY, ASEGURAMIENTO DE CALIDAD Y ASESORIAS ADMINISTRATIVAS INTEGRALES
S.A.S. con Nit: 900.835.934-2, se encuentra a PAZ Y SALVO a la fecha, por concepto de servicio de
capacitacidn para el proceso de formacién de unidades productivas en el marco del contrato de
minima cuantia N° 110.2011.326.2025 cuyo objeto es “DESARROLLAR ACTIVIDADES DE
CAPACITACION ORIENTADAS AL FORTALECIMIENTO DE LAS CAPACIDADES EMPRESARIALES Y
PRODUCTIVAS DE LOS SECTORES TURISTICO, COMERCIAL Y AGROPECUARIO, COMO INSUMO PARA
LA FORMULACION Y CONSOLIDACION DE UNIDADES PRODUCTIVAS EN EL MUNICIPIO DE
SABANALARGA, DEPARTAMENTO DE CASANARE” tal y como se muestra en la siguiente relacion.

item | Taller Tematicas Sectores comercio y turismo C::Lt:::d
1 N°1 | Fortalecimiento del modelo de negocio. 3
2 N°2 | Finanzas bdsicas para crecer. 3
3 N°®3 | Comunicacion y marketing digital. 3
4 N°4 | P. Accion para el fortalecimiento y crecimiento empresarial. 3
Total, horas 12

En total se dictaron cuatro (4) talleres con una duracién de tres (3) horas cada uno para un total de
doce (12) horas de formacién para el sector de comercio y turismo, de acuerdo a las especificaciones
exigidas y el pago fue realizado via transferencia a la cuenta de ahorros del BANCOLOMBIA de la
que soy titular el dia 25 de octubre 2025.

El presente certificado se expide a solicitud del interesado a los veinte seis (26) dias del mes de
octubre de 2025.

JUBAN IA FUENTES

C.G: N"A4.208.865

Calle-32 N° 14 - 69, Yopal, Casanare
Julianmefu_011@hotmail.com
Teléfono: 3115617330



ANEXO 24
Listado Asistencia
Taller N° 2

Comercioy Turismo



FORMATO REGISTRO DE ASISTENCIA A TALLERES

TALLER: Finanzas Basicas Para Crecer

Sectores: Comercio y Turismo

Fecha: 18 octubre de 2025

Horario: 5:00 P.

Ma8:00 P.M

Profesional:

JULAN FlE3IA FUsm iy

Proceso: 110.2011.326.2025

Objeto: Desarrollar actividades de capacitacion orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los sectores turistico,
comercial y agropecuario como insumo para la formulacion y consolidacion de unidades productivas en el municipio de Sabanalarga, Departamento de

Casanare.
NOMBRES Y DOCUMENTO | EMPRESA | SECTOR AL QUE CORREO ELECTRONICO
# APELLIDOS DE IDENTIDAD | INICIATIVA PERTENECE | 'E-EFONO E- MAIL FIRMA
1 ,{920377,6;/4} W\WB8.\20. S97 Yo s O 2207800318 }(gr@nf,’juﬂf*cjp.ﬁaAo/f\z%? [ )«"r W‘é
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ANEXO 25
Listado Asistencia
Taller N° 3

Comercioy Turismo



FORMATO REGISTRO DE ASISTENCIA A TALLERES

TALLER: Comunicacién y Marketing Digital

Sectores: Comercio y Turismo

Fecha: 19 octubre de 2025

Horario: 07:00 a 10:00 A.M

Profesional: JULAN 7/<(A FusmTsS

Proceso: 110.2011.326.2025

Objeto: Desarroliar actividades de capacitacion orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los sectores turistico,
comercial y agropecuario como insumo para la formulacién y consolidacion de unidades productlvas en el municipio de Sabanalarga, Departamento de
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Casanare.
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ANEXO 26
Listado Asistencia
Taller N° 4

Comercioy Turismo



FORMATO REGISTRO DE ASISTENCIA A TALLERES

TALLER: Plan de accion para el fortalecimiento y crecimiento empresarial.

Sectores: Comercio y Turismo

Fecha: 20 octubre de 2025

Horario: 07:00 a 10:00 A.M

Profesional:

JalaW 12314 #FSO L)

Proceso: 110.2011.326.2025

Objeto: Desarrollar actividades de capacitacion orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los sectores turistico,
comercial y agropecuario como insumo para la formulacién y consolidacion de unidades productivas en el municipio de Sabanalarga, Departamento de

Casanare.

NOMBRES Y DOCUMENTO EMPRESA SECTOR AL QUE CORREO ELECTRONICO
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ANEXO 27

Evaluacion asistencia a
talleres de formacion y Plan
de accién proceso unidades

productivas — Sector
Comercio y turismo



Sabanalarga, 21 octubre de 2025

Sefores,
Administracion Municipal Sabanalarga, Casanare.
La ciudad

Asunto: Resultados Evaluacién proceso de formacion unidades productivas
sectores comercio y turismo en el marco del proceso de minima cuantia
110.2011.326.2025.

Respetados.

En atencién al desarrollo del proceso de evaluacién del “proceso de.
fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los
sectores turistico, comercial y agropecuario como insumo para la formulacién
y consolidacion de unidades productiva en el municipio de Sabanalarga”, y
con el propdésito de garantizar transparencia, objetividad y equidad en el proceso de
calificacion de los participantes, Grupo Quality S.A:S ha evaluado el proceso de
formacién de acuerdo a los siguientes criterios y puntajes y los resultados de la
evaluacion del sector de Comercio y Turismo los pueden consultar al final del
documento.

e Asistencia a talleres de formacion y trabajo en casa.

La asistencia a talleres, el trabajo en casa sera evaluado con puntaje tal y como se
muestra a continuacion:

N° | Fase Criterio Descripcién Puntaje
. . Llamado a lista y verificacion listas de
Asnsten:: 'aa asistencia de que el participante 10
taller N° 1 s
asistio al taller.
. . Llamado a lista y verificacion listas de
g?l':ﬁ?oc ? & asistencia de que el participante 10
% | Tallorss asistio al taller.
P Llamado a lista y verificacion listas de
taller N° 3 asistencia de que el participante 10
asistio al taller.
. . Llamado a lista y verificacion listas de
g?l'::ergf' f a asistencia de que el participante 10
asistio al taller.




Verificacion en clase de las tareas
Trabajo en dejadas en los talleres a los 15

casa. participantes del proceso de
formacion.
Total, asistencia talleres, trabajo en casa. 55

e Trabajo en casa.

El trabajo en casa sera evaluado con puntaje tal y como se muestra en la anterior
tabla

Trabajo en casa
El trabajo en casa y es una actividad que el tallerista entregara a los participantes
del proceso de formacion para revisar en clase y que al finalizar el proceso de
formacion esta actividad entregue puntos adicionales a quienes desarrollaron las
actividades propuestas.

En los archivos originales de los planes de accién se encuentra marcado con una
firma en la parte superior de la hoja del modelo de Canvas quienes desarrollaron
las actividades extra clase y reciben los 15 puntos correspondientes a trabajo en
casa.

Las siguientes fueron las actividades de trabajo en casa que fueron revisadas por
el tallerista:

Tarea 1: ldentificar y registrar en una hoja de cuaderno cuales son las
debilidades, oportunidades, fortalezas y amenazas (DOFA) de la iniciativa o
actividad econdémica que desarrollan.

Tarea 2: Identificar y registrar en una hoja de cuaderno cuales son los socios y
actividades claves, la propuesta de valor de la iniciativa, los posibles clientes y
sus segmentos, los recursos claves, los canales de venta, los costos y las fuentes
de ingresos de la iniciativa o actividad economica que desarrolian.

¢ Plan de Accion.

El plan de accién de fortalecimiento productivo sera la segunda parte a evaluar con
el fin de obtener los resultados que permitiran otorgar una calificacién final a los
participantes del proceso de formaciéon de unidades productivas y de esta forma
poder verificar quien cumplié con el puntaje minimo requerido que garantiza la
asignacion de una unidad productiva al aspirante de acuerdo a la cantidad de cupos
disponibles para los sectores de comercio y turismo.



Para este plan de accién se desarrollaron las siguientes matrices que tuvieron que
desarrollar los participantes del proceso de formacion.

Matriz Modelo CANVAS
En esta matriz se pidié a los asistentes al taller que utilizando la guia que se
entrego a cada sector identificaran cuales eran:

a) Los socios claves. f) Recursos claves.

b) Las actividades clave. g) Los canales de ventas.
c) Propuesta de valor de la iniciativa. h) La estructura de costos.
d) Los clientes. i) Las fuentes de ingresos.
e) Segmentos de clientes.

EMPRENDEDOR:
CEDULA:
IDEADE NEGOCIO:
‘.—.7.7.7 7.vrﬁﬁ —e — _— _Mu,.‘, — —_— ] — »-d‘
Matriz DOFA y estrategias

En esta matriz se pidié a los asistentes al taller que utilizando la guia que se
entregé a cada sector identificaran cuales eran:

a) Las debilidades.
b) Las fortalezas.

c) Las amenazas.

d) Las oportunidades

De acuerdo los resultados obtenidos cada participante debe definir cuales son
las estrategias que implementara en su iniciativa.




EMPRENDEDOR:
CEDULA
IDEADE NEGOCIO:
MATRIZDOFA
DEBILIDADES FORTALEZAS
AMENAZAS OPORTUNIDADES
ESTRATEGIAS

Matriz PLAN DE ACCION y objetivos

En esta matriz se pidié a los asistentes al taller que utilizando la guia que se
entregd para cada sector establecieran:

a) Los objetivos. d) El estado (por iniciar, iniciado).
b) El responsable de la solucion. e) Fecha de inicio y fin.
c) La Prioridad (baja, media, alta). f) Las observaciones de este.

Plan de accidn

Nombre del Proyecto Administrador

ACCION RESPONSABLE PRIORIDAD ESTADO FECHAINICIO | FECHA FINAL NOTAS

Objetivon. * 1:

Objetivon. * 2

Objetivo n. © 4




Matriz de NECESIDADES

En esta matriz se pidi6 a los asistentes al taller registrar las necesidades que ellos
tienen en cuanto a equipos y dotaciones que requieren para mejorar el desarrollo
de las actividades de las iniciativas, registrando:

a) El producto o equipo requerido.
b) Las especificaciones de este.
c) La cantidad.

Observacion: Los elementos registrados por los participantes del proceso en
esta matriz, son elementos base para poder conformar una unidad productiva,
sin embargo, estos pueden ser complementados por otros que vayan enfocados
en la misma linea.

EMPRENDEDOR:
CEDULA:
IDEADE NEGOCIO:

NECESIDADES

Producto Especificaciones Cantidad

¢ Criterios de evaluaciéon plan de accion.

N° | Fase Criterio Descripcién Puntaje
Desa?rr ollo Verificacion desarrollo matriz modelo
matriz modelo CANVAS 15
CANVAS
Desarrollo . . ,
2 Plan de | matriz DOFAy \é%r;fﬁacggtgf:a;g:"o matriz modeio 15
accion | estrategias y g
Desarrollo
Matriz Plan de | Verificacion desarrollo de matriz de 15
Accion y plan de accién.
objetivos
Total, desarrollo matrices plan de acciéon 45




Total, asistencia a talleres, trabajo en casa y plan de accién 100
1. Procedimiento de evaluacion

« Por el cumplimiento de asistencia a los talleres se otorgara un puntaje de 10
puntos por asistir a cada taller para un total de 40 puntos en los 4 talleres.

« Por el cumplimiento del desarrollo de las tareas dejadas por el tallerista se
otorgaran 15 puntos.

« Por el cumplimiento del desarrolio de cada una de las actividades del plan de
accion se otorgaran 15 puntos para un total de 45 puntos.

+ Los tres anteriores resultados seran sumados y el total determinara el
cumplimiento de la jornada de formacién. Si el resultado es inferior a 60
puntos el participante obtendra una evaluacion NEGATIVA y no cumplira con
el proceso de formacion y no se asignara una unidad productiva.

o Los resultados de esta evaluacion seran enviados a la administracion
municipal para que estos sean los encargados de realizar la publicacion de
los mismos informando sobre cuales beneficiarios fueron beneficiados con la
asignacion de unidades productivas de acuerdo a los cupos disponibles.

2. Resultados de la evaluacion sectores comercio y turismo.
e Después de revisar las planillas de asistencia y los planes de accién de las

personas asistentes al proceso de formacion encontramos los siguientes
resultados.



Evaluacion asistencia a talleres de formacién y Plan de accion proceso unidades productivas

ACTIVIDAD: Evaluacion asistencia a talleres y plan de accion Sectores: Comercio y Turismo 2

Fecha: 21 octubre de 2025

Responsable: Rep. Legal Grupo Quality S.A.S ‘

Proceso: 110.2011.326.2025

Objeto: Desarrollar actividades de capacitacion orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los sectores
turistico, comercial y agropecuario como insumo para la formulacion y consolidacion de unidades productivas en el municipio de Sabanalarga,
Departamento de Casanare.

ASISTENCIA A TALLERES
Y TRABAJO EN CASA EVALUACION PLAN DE ACCION
Taller 4
— ;;';’z; g::tlaelreii Taller 3 ':'g; Je Matriz | Matriz
4 Y Cudals Teléfo < miento | Comuni | ~5° . | Trabaj | model | DOFA | Plan
no : del cacion y ; oen o y de Total .
APELLIDOS bésa'f:s’ modelo | Marketin :\‘;’:& Casa | CANV | Estrat | Acci6 | (100) | OPservaciones
Cfecer de g Digital e (15) AS | egias | n(15)
(10) ne(g‘l%?o. (10) negocio (15) (15)
(10)
CUMPLE con los
criterios establecidos,
pero no se le
otorgaron los 15
" puntos
Irma Vega 23.417. | 31326 correspondientes a
1 Esrndndez 638 5820 10 10 10 10 0 15 15 15 85 trabajo en casa que
fue revisado por el
tallerista en las
diferentes jornadas
presenciales debido a
que no lo realizo.
Claudia CUMPLE con todos
2 | Milena e o281 10 10 10 10 15 15 15 15 | 100 los criterios
Rodriguez establecidos.
Nancy
CUMPLE con todos
3 | Yoanda €34T, | 321463 | yp 10 10 10 15 15 15 15 | 100 los criterios
Vargas 927 4909 establecidos.
Preciado




CUMPLE con los

criterios establecidos,
pero no se le
otorgaron los 15
Aldemar puntos
74.810. | 320953 correspondientes a
4 gollmedmares 536 5207 10 10 10 10 0 15 15 15 85 trabajo en casa que
Hgaco fue revisado por el
tallerista en las
diferentes jornadas
presenciales debido a
que no lo realizo.
Karen CUMPLE con todos
5 | Dayana oy | 220180 1 10 10 10 10 15 15 15 15 | 100 los criterios
Figueredo ’ establecidos.
Karen
CUMPLE con todos
Andrea 1.006.4 | 312427 o
6 : 10 10 10 10 15 15 15 15 100 los criterios
Jm?énez 60,799 5428 sstsblecidos.
Rojas
Fredy Irley CUMPLE con todos
7 | vargas e 3§ggg4 10 10 10 10 15 15 15 15 | 100 los criterios
Guerrero establecidos.
Sonia CUMPLE con todos
8 | Andrea 1921 11%3 32;328 10 10 10 10 15 15 15 15 | 100 los criterios
Gordillo Roa ’ establecidos.
Diomira CUMPLE con todos
9 | Jiménez 238aT 33?327 10 10 10 10 15 15 15 15 | 100 los criterios
Espinoza establecidos.
Claudia
L CUMPLE con todos
40 | Patricia 23418. | 314314 |, 10 10 10 15 15 15 15 | 100 los critetios
Espinoza 128 0189 astablecidos
Vallejo )
Laura Maria CUMPLE con todos
11 | Castellanos 686239' 3;221 LT 10 10 10 15 15 15 15 | 100 108 critarios
Silva establecidos.
Xiomara CUMPLE con todos
12 | Angelica S e ol 10 10 10 15 15 15 15 | 100 los criterios
Malagén G. ' establecidos.




CUMPLE con los
criterios establecidos,

pero no se le
otorgaron los 15
Doris Fanny puntos
43.417. | 311251 correspondientes a
\ég:ngo 624 1517 10 10 10 10 0 15 15 15 85 trabajo en casa que

fue revisado por el
tallerista en las
diferentes jornadas
presenciales debido a
que no lo realizo.

Sin mas que agregar por el momento.

Cordial salgdo

Teléfono: 3115617330

Mail: grupoqualitysas@gmail.com




[ FORMATO DE EVALUACION SECTOR TURISMO |
= ESTABLECIMIENTOS DE ALOJAMIENTO Y HOSPEDAJE |

Podrdn presentarse Establecimientos formalizados que desarrollen actividades relacionadas con
alojamiento (urbano y rural).

Nombres y Apellidos Irma Vega Fernandez
Documento de Identificacién (NIT o CC) 23.417.638
Puntaje
{TEM § CALIFICACION ASISTENCIA A TALLERES DE FORMACION Y TRABAIO EN CASA Sbranids
Taller N° 1 - Finanzas basicas para crecer. (10 pts) 10

2 Taller N° 2 - Fortalecimiento del modelé de negocio (10 pts) 10

3 | |Taller N° 3 - Comunicacién y Marketing Digital (10 pts) 10

4 | [Taller N° 4 Plan de accién fortalecimiento modelo dé negocio (10 pts) 10

5 | {Trabajo en Casa (15 pts) )

[PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES Y TRABAIO EN CASA

Puntaje
ITEM J CALIFICACION PLAN DE ACCION
obtenido

Matriz modelo CANVAS (15 puntos)

7 Matnz’ DOFA y estrategias (15 puntos) ) 15

8 Matriz plan de accién y objetivos (15 puntos) 15
[PUNTAJE MATRICES PLAN DE ACCION : TR
[TOTAL PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES, TRABAJO EN CASA Y PLAN DE ACCION e
OBSERVACIONES:

CUMPLE con los criterios establecidos, pero no se le otorgaron los 15 puntos correspondientes a trabajo en
casa que fue revisado por el tallerista en las diferentes jornadas presenciales debido a que no lo realizo.
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Podrdn Presentarse establecimientos de gastronomia que hayan participado en el proyecto de
“Fortalecimiento empresarial a emprendimientos y prestadores de servicios turisticos en los sectores de
alojamiento y gastronomfa del municipio de Sabanalarga Casanare”, desarrollado en el presente afio.

Nombres y Apeliidos Claudia Milena Rodriguez

Documento de Identificacion (NIT o CC) 52.994.572
Puntaje
obtenido

CALIFICACION ASISTENCIA A TALLERES DE FORMACION Y TRABAJO EN CASA

1 | |Taller N° 1 - Finanzas bésicas para crecer. (10 pts) 10
2 | |Taller N° 2 - Fortalecimiento del modelo de negocio (10 pts) 10
3 | [Taller N° 3 - Comunicacién y Marketing Digital (10 pts) 10
4 | [Taller N° 4 Plan de accién fortalecimiento modelo de negocio (10 pts) 10
5 Trabajo en Casa (15 pts) 15

lmmmsrmmnmvmomm

Punt
TEM CALIFICACION PLAN DE ACCION e
obtenido

Matriz modelo CANVAS (15 puntos)

7 Matriz DOFA y estrategias (15 puntos) 15

8 | [Matriz plan de accién y objetivos (15 puntos) 15
[PUNTAJE MATRICES PLAN DE ACCION lfias
Ewummmmmnmmes,mommvmmméu = [Ssieg0n o
OBSERVACIONES:

CUMPLE con todos los criterios establecidos.
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| FORMATO DE EVALUACION SECTOR TURISMO : |
[ ESTABLECIMIENTOS DE GASTRONOMIA |

Podran Presentarse establecimientos de gastronomia que hayan participado en el proyecto de
“Fortalecimiento empresarial a emprendimientos y prestadores de servicios turisticos en los sectores de
alojamiento y gastronomia del municipio de Sabanalarga Casanare”, desarrollado en el presente afio.

Nombres y Apellidos Nancy Yolanda Vargas Preciado
Documento de Identificacién (NIT o CC) 23.417.927

P t
ITEM J CALFICACION ASISTENC!A A TALLERES DE FORMACION Y TRABAIO EN CASA

Taller N° 1 - Finanzas bésicas para crecer. {10 puntos)
2 Taller N° 2 - Fortalecimiento del modelo de negocio (10 puntos) 10
3 | [Taller N° 3 - Estrategias de Empaque para promocionar tu producto(10 puntos) 10
4 | |Taller N° 4 Plan de accién fortalecimiento modelo de negocio (10 puntos) 10
5 | |Trabajo en Casa (15 puntos) 15

[PUNTMEASBTENCIAATAU!MSYTWNOENCASA

[TEM § CALIFICACION PLAN DE ACCION -Puntaje
obtenido

Matriz modelo CANVAS (15 puntos)
7 Matriz DOFA y estrategias (15 puntos) 15
8 | |Matriz plan de accién y objetivos (15 puntos) 15
[PUNTAJE MATRICES PLAN DE ACCION || 45
[TOTAL PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES, TRABAJO EN CASA Y PLAN DE ACCION T
OBSERVACIONES:

CUMPLE con todos los criterios establecidos.
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| FORMATO DE EVALUACION SECTOR TURISMO |
[ : ESTABLECIMIENTOS DE GASTRONOMIA |

Podrén Presentarse establecimientos de gastronomfa que hayan participado en el proyecto de
“Fortalecimiento empresarial a emprendimientos y prestadores de servicios turisticos en los sectores de
alojamiento y gastronomia del municipio de Sabanalarga Casanare”, desarrollado en el presente afio.

Nombres y Apellidos Aldemar Colmenares Salgado

Documento de Identificacién (NIT o CC) 74.810.536
Puntaje
obtenido

CALIFICACION ASISTENCIA A TALLERES DE FORMACION Y TRABAJO EN CASA

1 | |Taller N° 1 - Finanzas bésicas para crecer. (10 pts) 10
2 | [Taller N° 2 - Fortalecimiento del modelo de negocio (10 pts) 10
3 | |Taller N° 3 - Comunicacién y Marketing Digital (10 pts) 10
4 | |Taller N° 4 Plan de accién fortalecimiento modelo de negocio (10 pts) 10
5 | |Trabajo en Casa (15 pts) 0

[PUNTMEA&S‘I‘ENOAATAU.EIESYWO EN CASA

P
17EN | CALIFICACION PLAN DE ACCIGN S
obtemdo

Matriz modelo CANVAS (15 puntos)

7 Matriz DOFA y estrategias (15 puntos) 15

8 Matriz plan de accién y objetivos (15 puntos) 15
[PUNTAJE MATRICES PLAN DE ACCION , et
|TOTAL PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES, TRABAJO EN CASA Y PLAN DE ACCION o] et
OBSERVACIONES:

CUMPLE con los criterios establecidos, pero no se le otorgaron los 15 puntos correspondientes a trabajo en
casa que fue revisado por el tallerista en las diferentes jornadas presenciales debido a que no lo realizo.
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s , FORMATO DE EVALUACION SECTOR TURISMO |
| INICIATIVAS QUE DESARROLLEN EXPERIENCIAS TURISTICAS |

Podrdn presentarse Iniciativas que desarrollen experiencias turisticas relacionadas con: turismo de
naturaleza, gastronomia local o turismo slow.

Nombres y Apellidos Karen Dayana Figueredo

Documento de Identificacién (NIT o CC) 1.118.120.597
Puntaje
obtenido

CALIFICACION ASISTENCIA A TALLERES DE FORMACION Y TRABAJO EN CASA

1 Taller N° 1 - Finanzas bdsicas para crecer. (10 pts) 10
2 | |Taller N° 2 - Fortalecimiento del modelo de negocio (10 pts) 10
3 | |Taller N° 3 - Comunicacion y Marketing Digital (10 pts) 10
4 Taller N° 4 Plan de accién fortalecimiento modelo de negocio (10 pts) 10
5 | |Trabajo en Casa (15 pts) 15

[PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES Y TRABAJO EN CASA

punt
ITEM munmc:éu PLAN DE ACCION s
obtenido

Matriz modelo CANVAS (15 puntos)
7 Matriz DOFA y estrategias (15 puntos) 15
8 | |Matriz plan de accién y objetivos (15 puntos) 15
[PUNTAIE MATRICES PLAN DE ACCION S|EETTE e
|TOTAL PUNTAIJE ASISTENCIA A TALLERES, TRABAJO EN CASA Y PLAN DE ACCION | o001
OBSERVACIONES:

CUMPLE con todos los criterios establecidos.
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FORMATO DE EVALUACION SECTOR TURISMO

|

EMPRENDIMIENTOS DE SOUVENIRS

Emprendimientos de souvenirs con identidad local que estén operando desde hace minimo seis (6) meses a
la fecha actual en el municipio de Sabanalarga.

Nombres y Apellidos

Karen Andrea Jiménez Rojas

Documento de Identificacion (NIT o CC)

1.006.460.799

Punta e
CAUHCAC!@N ASISTENCIA A TALLERES DE FORMACION Y TRABAIO EN CASA

Taller N° 1 - Finanzas bdsicas para crecer. (10 pts)
2 Taller N° 2 - Fortalecimiento del modelo de negocio (10 pts) 10
3 | |Taller N° 3 - Comunicacién y Marketing Digital (10 pts) 10
4 | |Taller N° 4 Plan de accidn fortalecimiento modelo de negocio (10 pts) 10
5 | |Trabajo en Casa (15 pts) 15

[PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES Y TRABAJO EN CASA

ITEM CALIFlCACION PLAN DE ACClON Puntaje
obtemdo

Matriz modelo CANVAS (15 puntos)

7 Matriz DOFA y estrategias (15 puntos) 15

8 | |Matriz plan de accién y objetivos (15 puntos) 15
[PUNTAJE MATRICES PLAN DE ACCION o
{TOTAL PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES, TRABAJO EN CASA Y PLAN DE ACCION | [=t002
OBSERVACIONES:

CUMPLE con todos los criterios establecidos.
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FORMATO DE EVALUACION SECTOR COMERCIO

ESTABLECIMIENTOS DE ALIMENTOS PREPARADOS

1

Podrédn postularse establecimientos comerciales formalizados del sector de Alimentos preparados
(panaderias, restaurantes, comidas répidas, cafeterias) que tengan una operacién activa de minimo un (1)
afio a la fecha actual en el municipio de Sabanalarga.

Nombres y Apellidos

Fredy Irley Vargas Guerrero

Documento de Identificacién (NIT o CC)

74.814.264

CALIFICACION ASISTENCIA A TALLERES DE FORMACION Y TRABAIO EN CASA

~Puntaje
obtenido

1 | |Taller N° 1 - Finanzas bésicas para crecer. (10 pts) 10
2 | |Taller N° 2 - Fortalecimiento del modelo de negocio (10 pts) 10
3 | |Taller N° 3 - Comunicacién y Marketing Digital (10 pts) 10
4 | |Taller N° 4 Plan de accién fortalecimiento modelo de negocio (10 pts) 10
5 Trabajo en Casa (15 pts) 15
| B

[PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES Y TRABAJO EN CASA

CALIFICACION PLAN DE ACCION

Puntaje
obtenido

6 | [Matriz modelo CANVAS (15 puntos) 15

7 | |Matriz DOFA y estrategias (15 puntas) 15

8 | |Matriz plan de accién y objetivos (15 puntos) 15
[PUNTAJE MATRICES PLAN DE ACCION {Eooast]
[TOTAL PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES, TRABAJO EN CASA Y PLAN DE ACCION o Een00-—

OBSERVACIONES:

CUMPLE con todos los criterios establecidos.
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L FORMATO DE EVALUACION SECTOR COMERCIO |
| 'ESTABLECIMIENTOS DE ALIMENTOS PREPARADOS : |

Podrén postularse establecimientos comerciales formalizados del sector de Alimentos preparados
(panaderias, restaurantes, comidas rapidas, cafeterias) que tengan una operacién activa de minimo un (1)
afo a la fecha actual en el municipio de Sabanalarga.

Nombres y Apellidos Sonia Andrea Gordillo Roa

Documento de Identificacién (NIT o CC) 1.116.992.430
Puntaje
obtenido

ITEM § CALIFICACION ASISTENCIA A TALLERES DE FORMACION Y TRABAJO EN CASA

1 |[|Taller N° 1 - Finanzas bésicas para crecer. (10 pts) 10
2 | |Taller N° 2 - Fortalecimiento del modelo de negocio (10 pts) 10
3 | |Taller N° 3 - Comunicacién y Marketing Digital (10 pts) 10
4 | |Taller N° 4 Plan de accién fortalecimiento modelo de negocio (10 pts) 10
5 | |Trabajo en Casa (15 pts) 15

[PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES Y TRABAJO EN CASA

ITEM CAUFICACIGN PLAN DE Acmém Puntaje
obtenido

Matriz modelo CANVAS (15 puntos)
7 Matriz DOFA y estrategias (15 puntos) 15
8 | {Matriz plan de accién y objetivos (15 puntos) 15
[PUNTAJE MATRICES PLAN DE ACCION =
|TOTAL PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES, TRABAJO EN CASA Y PLAN DE ACCION | o600 =)
OBSERVACIONES:

CUMPLE con todos los criterios establecidos.
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L FORMATO DE EVALUACION SECTOR COMERCIO

i

| ESTABLECIMIENTOS DE ALIMENTOS PREPARADOS

afio a la fecha actual en el municipio de Sabanalarga.

Podran postularse establecimientos comerciales formalizados del sector de Alimentos preparados
(panaderias, restaurantes, comidas rapidas, cafeterias) que tengan una operacién activa de minimo un (1)

Nombres y Apellidos

Diomira Jiménez Espinoza

Documento de Identificacion (NIT o CC)

23.417.775

Punta e
CALIFICACION ASISTENCIA A TALLERES DE FORMACION Y TRABAJO EN CASA

Taller N° 1 - Finanzas bdsicas para crecer. (10 pts)

2 Taller N° 2 - Fortalecimiento del modelo de negocio (10 pts) 10
3 | [Taller N° 3 - Comunicacién y Marketing Digital (10 pts) 10
4 | |Taller N° 4 Plan de accién fortalecimiento modelo de negocio (10 pts) 10

15

S | |Trabajo en Casa (15 pts)

{PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES Y TRABAJO EN CASA

Punt
ITEM | CALIFICACION PLAN DE ACCION S—
obtenido

Matriz modelo CANVAS (15 puntos)

7 Matriz DOFA y estrategias (15 puntos) 15

8 | [Matriz plan de accién y objetivos (15 puntos) 15
[PUNTAJE MATRICES PLAN DE ACCION | L==-amr]
[TOTAL PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES, TRABAJO EN CASA Y PLAN DE ACCION | =00

OBSERVACIONES:

CUMPLE con todos los criterios establecidos.




TALLEEES =
P. AebloN

I

4o
69

715

C = oo Modelo Canvas
EMPRENDEDOR: Dciiva Jimene s> eCDivosa =
CEDULA: 223 411 335 [ g
IDEA DE NEGOCIO: pondle  piomd T
\
SOCIOS CLAVES ACTIVIDADES CLAVES PROPUESTA DE VALOR nn::::::::scou SEGMENTOS DE CLIENTE

L PYoveedoyes
eSO\ 08 ban(alios.
(po90g «g\edvomog)

o LonaS \ocales,

FSedivarenis e
Enveavio

» AteniGn Pey Sont t ada
. Cottio\ Ao (005

o contro\ de calidad

DadvAx  |ecales

(om0 (ale

) U\(ﬁ\( aton CoWe v\ben*e.
cTienda de |\« (uaAYa,
SN0 de wathgatp
Wee Gevcans Y de

\‘ .‘:'o\v"\\ \\(‘AY .

o Tedo  CoY cane; Anfoiral

LT g—&aﬁ aona (€5
Ton was exhongeiog
Aabidones del Reto

s p-emt ov Pe\’SOV\d\'\'W, fanm S \ocales Y

RECURSOS CLAVE
oloCl en dovcads
* Poveedone§ o€
enLran=a.
oY nindS | eVl

ConCionter.

o Des(entos A}M‘%‘é UisHendes
Qs Tree e Leycnrsiones © divfos
\Jo2 o Vo £ Shos
CANALES 'G’M?Ye,gas \ecales
A\CG\C{\O\'

LA RGN i Sble en
A ueblo (frente A
Ravdue Qvinafal (G
A\ el diat)

bALl AN A Con hotel Y
Ye S\ aNcrnvte

oy Y Ra(Gn en Leviag
Vo(al€sS

ESTRUCTURA DE COSTE
s Sencios vl cos (agw, W3, das, rlex «\e&)_
oSuelde emPeada.

° QQU\?O‘M\‘?”‘*G N mandenmavende (neveres eg—}c,m-\er(ag)

FUENTE DE INGRESOS

ajenrer dve el ﬁ
cvente de  Rodocios (omplemenayioS.
(snacksS, Jalessos, vaduetes .

eNevle &e Prodoctes de Aem Poyad a

e Yyoro cionel.




)
EMPRENDEDOR: = ——

CEDULA:
IDEA DE NEGOCIO:

DioMmiya_JiMenex €SPwoSa.

23. 412 . D5

Donde Dol

MATRIZ DOFA

FORTALEZAS

DEBILIDADES

~DePendencic Ae KoVeedsvel Yave

MmorndeneY Sovvide  Aavio.
—Em\ ‘ar de edui@omento (Q\las | mMeSas.

neVeNa Ayonmde).

- O (acion eShtedica fvente al Pavdoe
PG, entida ddlpueble, fvente 4 |
Alcaldict, ot lads de tn \glel §  un Yestawvanle.

—\xawe&qc\ e oductos (yakoS, degeosas, Pa%ejrcs)_
—NeSoctis (ono cGido v €S el fanteg \oCa[QS-,

OPORTUNIDADES

AMENAZAS

= ComvertnGa CeYcana.
- Auenio en \og PveioS dr (65
nSor oS -

- Cactol \imadico.

- Yo loS \)\§\3Y0W\‘\"6’5 cn CreV A28

LemPNadas.

—Alte Llujo de VeV Sonats T e Sty en Feono

Genva\ § yunshca:
- (e Cimeent o del -‘;\3\‘\§MO en €l Moniifio.
,p&*(a((f\ovx de C\(evv(—-é{ Con  VPyoductss

weloS o Corbeg

ESTRATEGIAS X

(e¥cania N bhale  00YCon aly 2ado (Pedcoents )

e {1deli2aticn Pov

e Dara wnCrementcolN venias (Prorociowes Rov_wheigap )

» Vo de Conadles A’\O)'\XTO\

s (YeaY Aign=RaS con WedoGioS (hotel N Yeitavvantec

o DVeTficatidn A€ naAYeSoK.

s pdoter\ilidad  ane (amMB\osS ge Ve dios:




Plan de accién 7L 7S

Nombre del Proyecto Administrador
(WO~ve Origer | Sapres™
ACCION RESPONSABLE | PRIORIDAD| ESTADO FECHA INICIO | FECHA FINAL NOTAS
Objetivon.° 1: J
LleNay condyel  Aiavio A»e\v\gve— Eaviandedet . | DA, |'wGo 20-0-200C TeR\emerday €\ l\bYe
S M egveseg, (ontable.
Objetivo n. ° 2:
Mesoe o e Sendacidn  de)
r0e Shm o local. Gena\Facida | EMvendedr. [ Alxan | Pox waicior|1012 - 2025/ 10 -01-21¢]  AcondiCionay mejoy el
WM ez, (cloves viups v ov&e@ local.
Objetivon. ° 3:
L VWY mevg d\vente  Gue Comerar _menoS  Revd:
0SS Venden mag © LAendelky | Aldcer [P widoN [10-10-205] Ae Mo docos  BoX \eomcamena
Se pPievden , Povee ajusoY e
— DS ERAY_YeWanemto d¢ eVawiion| Evvevdedsy [MAA [ W Ciol (21102028 [21-1190%5] (reov Aobla en exte) Pevar
Nevav &l conkeo.

Objetivo n. © 4:
T wely Reduthos comle Men| Edvandedsy | alder | P wcio [20 1090 Aoentay  Ven+aS
aViog  (IweNes, Ranela, etc)




EMPRENDEDOR: oMl Jimener cCPineSa.
CEDULA: 22 . AVX).A3S .
IDEA DE NEGOCIO: Tiemdar Donde D1 gt
NECESIDADES
Producto Especificaciones Cantidad
Stllas Pasticas Cillag Plaghicas (on 12
LYo RIMAX (eloy A0\
OS(VYo-

Mesal Plahias

MesaS P\aSHi COS Qi 3

Co\oy  Rlenco

NeVexao \f¥ina

Retvideyadoy Vihina 1

e Revia dvanSpavenie

de 440 “\*‘D&

CalRr yedistadoyt  [caja YedGhvedove 1
AN Comer cia
CafereXa CafedNa exP¥eso 1




L

FORMATO DE EVALUACION SECTOR

COMERCIO |

=

ESTABLECIMIENTOS DE SUPERMERCADOS |

Podrén postularse establecimientos formalizados del sector de supermercados (Abarrotes y Fruver) que
tengan una operacién activa de minimo un (1) afio en el municipio de Sabanalarga.

Nombres y Apellidos

Claudia Patricia Espinoza Vallejo

Documento de Identificacion (NIT o CC)

23.418.128

CAUFICACION ASISTENCIA A TALLERES DE FORMACION Y TRABAJO EN CASA
1 | |Taller N° 1 - Finanzas bésicas para crecer. (10 pts) 10
2 | |Taller N° 2 - Fortalecimiento del modelo de negocio (10 pts) 10
3 | {Taller N° 3 - Comunicacién y Marketing Digital (10 pts) 10
4 | |Taller N° 4 Plan de accién fortalecimiento modelo de negocio (10 pts) 10
5 | |Trabajo en Casa (15 pts) 15

{PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES Y TRABAJO EN CASA

TEM CALIFICACION PLAN DE ACCION ot
obtenido

Matriz modelo CANVAS (15 puntos)

7 Matriz DOFA y estrategias (15 puntos) 15

8 Matriz plan de accién y objetivos (15 puntos) 15
[PUNTAJE MATRICES PLAN DE ACCION TS
|TOTAL PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES, TRABAJO EN CASA Y PLAN DE ACCION || 100 |
OBSERVACIONES:

CUMPLE con todos los criterios establecidos.




TALLsRsS = 4O
P peewh = 69
&

jo0 .

Modelo Canvas

EMPRENDEDOR: é/a.ucl('a Pdﬁfda Espinoda Vol /C;ZO-

CEDULA:_ 23 .U /g 72X

+15

17

v‘f

IDEA DE NEGOCIO: enda (o8 Joliancifos
SOCIOS CLAVES ACTIVIDADES CLAVES E PROPUESTA DE VALOR REL:‘:_:‘;:::SCON SEGMENTOS DE CLIENTE
. ~ entiega a Pomialy a) oo Pasicas o R oyelizadd —Familias en el Borno
— gij{’hbbwd oren _ Mencion /Dp/(jom[rZoM “de ;35;5:« CCLﬂCc/aFL = A-Lf’n cin ,?7500)4 12ac a!_ Anas <e Caga.

o Abanwtes . | ZLTEN I e U | Y Precics Compeliuey~ Descuentes paret |7 usonas que hacen
..SOC\ oS ﬁancorfos "~ Il” uf’f’?’o“"po . ,Tra—(o‘Ces’cano, (/It enko fmcqu/ﬁ. me.uiio a Q.‘u\vr;o.‘
C vaqos elechonices confianzt = Kecomendacion |- Pequenss neqoaes
_ _(ontol de losts |- Dhicacionconeniandel” pocs a Boca- | de \a 2ona.
—Feaas Locales L sl sk alidud . |_ posible Servicio ~Clienter qoe dolommy

| de pediclo por fresora J Boen
hatsapp- trer?
RECURSOS CLAVE LU \F g CANALES
rloca( bien ()b/cado. - Promoaiopes A aF., -Ti?nclq o
Con )gaen acceoo Y day a la ceoncmia el Pariio -
Visibilidact: # :
- lﬂovc’ez/or@) dJe abamg cal - tedides P_O’ tele-
de nfian= | ' h/i?} Oa_;;'“
_ & i Pam) € ")‘O, el A ad
g%ﬁ_‘w@ :,vs %g 3(’0q i
vascula - Coyo Regis -
{yadora . |
ESTRUCTURA DE COSTE FUENTE DE INGRESOS .
| e ls _Venta directa de Abarofes.
’A7u,‘/f/ e col _ 6”"7’9(‘]“5 a Pomici lio -
- Venta de producies @09’”])/9’”3‘”’/0‘/’0*"

€O+Dﬂ'(eﬁfe{S) .

~ Sérviaos po bliws (Agua Loz~ (nkined)
"g?Uif('m/pﬂ-fc) ‘f l”’a/’i-/FM/'/M/gvf’D C ’791’/6/5{5)




415
EMPRENDEDOR: T

CEDULA:
IDEA DE NEGOCIO:

Claodia pz(“ﬂﬂt\ EﬁD//?o Yl U@//‘:’fa'

23 4| J2X -
Tienda loS Jolianci S .

MATRIZ DOFA

FORTALEZAS

DEBILIDADES

- POc,o Q:LP\#\\ FC\K{ CDMPJ&\ a buen
P\C)LZC} O én \}Q\Umeﬁ

- DPPendenuu c\e Proveedaores.

-Obicacion Cer cana a oS clieateX
— ?\LAUC{'CQ :ﬁ(,_SLL)._S \1 CJe (}L\"\"l P \*f‘(‘((g\n

- Troto Fer sonc La do.
i \,’C\Y (Cx ucl PVLdUC'{'OS 19 P"l\/)?(’/m Neces; dadl.

OPORTUNIDADES

AMENAZAS

Vanacion de P\‘QC«OS en e\ mercaclo

| Costos crecenten e Hans porte..

wpumento de toaSumo Local
- U50 fﬂe LU}?a-é5a/9;9 /’arrl Voncley maAi Sin 0/7%5 ajjszA

- Hccer o a 7@/‘1@ & Wr(dCIC)Jf

ESTRATEGIAS

r Sone i zaclo -

Eshaderia FO - :F\CKE(.\ZQC«on ?DYCGC aAniq ‘-\‘\YQ:\'O
[

Esheteqia Do= Buscav Proveedoes epfebles 4 locg

Ebtradeqia FA= Adaptah lidgd & cambios de Precios

Eshateqia OA= Diveisificacon de lngie sos




Plan de accion 1 fl_é

Nombre del Proyecto Administrador
Tienda los Jo Janas Cfavdra fa/»b"a (SYALS PR
ACCION RESPONSABLE PRIORIDAD ESTADO FECHAINICIO | FECHA FINAL NOTAS
Objetivon.° 1:
- Llevay G\ dierio de g iescg \ |EmPrendador [ AlVte,  [Por invar: |20-0cT2ng] [mplementr Uibro de toptab.lidlud)

EdyesSos

Objetivo n. ° 2:

M€ |orav (L\ D(Pb(:ﬂ-ac ON empi endedo AHQ FO' \Mcia | 1-Pic-2525 D condicionay 0() local.

del Pesto o Llocal.

( SG\-‘\(,‘\‘\ZCAC_'.(O N= L\YY\ P‘ CR &i

C)V’(‘& Pﬂ) ’

Objetivon.° 3:

Evaluary mensoed mente gue fmpPrendeler [ Al [Por (naar | 20-0cm200¢ bCnevar merocs pPerclidas .
\'Dmdu(—ms S5e. Venden m&;\ ‘ cle ,O:De/c)r—fb,f. '

?A(‘a ajuStar  Pecidas . ! )
L Disena’ henamientty de Emprendedor | Rldec | Por Inicier | 28-0cT 25| 28-tov-25| Jerar fubla €7 Exeel
foalvecon '

Objetivon. ° 4: X

Incluis 'pn“r/c‘({@ S (bm/ple_ ﬁfi(p/“@f7¢/!‘cld Al (Pw Jnicear| Jo-0et lont Pomentar fremadiode |ertan

MENFArios .




EMPRENDEDOR: [ /@/& g )?’a%w aq Fbr)maS a V-
CEDULA: D3 (K- 2%
IDEA DE NEGOCIO: Tieada [los _Jo leay edos
NECESIDADES
Producto Especificaciones Cantidad
Nevera Uidhing KF‘B\‘!WOdOr Vibina de 1
pPuevtq -\wans\?al’en{e de
440 Livos.
Caja Reqistredora elechicg [Elechicn Comeraall i
Comeraal..
Estontes de Exhibition | Color Alanco .

Gondglas.




| FORMATO DE EVALUACION SECTOR COMERCIO =
| : ESTABLECIMIENTOS DE SUPERMERCADOS |

Podran postularse establecimientos formalizados del sector de supermercados (Abarrotes y Fruver) que
tengan una operacidn activa de minimo un (1) afio en el municipio de Sabanalarga.

Nombres y Apellidos Laura Maria Castellanos Silva
Documento de Identificacién (NIT o CC) 68.249.833

Puntaje
CALIFICACION ASISTENCIA A TALLERES DE FORMACION Y TRABA:O EN CASA

Taller N° 1 - Finanzas bdsicas para crecer. (10 pts)
2 Taller N° 2 - Fortalecimiento del modelo de negocio (10 pts) 10
3 | |Taller N° 3 - Comunicacién y Marketing Digital (10 pts) 10
4 | |Taller N° 4 Plan de accién fortalecimiento modelo de negocio (10 pts) 10
5 Trabajo en Casa (15 pts) 15

{PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES Y TRABAJO EN CASA

Punt
itent | cALIFICACION PLAN DE ACCION i
obtenido

Matriz modelo CANVAS (15 puntos)

7 Matriz DOFA y estrategias (15 puntos) 15

8 | [Matriz plan de accién y objetivos (15 puntos) 15
[PUNTAJE MATRICES PLAN DE ACCION | fo—asect]
[TOTAL PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES, TRABAJO EN CASA Y PLAN DE ACCION | B onoms |
OBSERVACIONES:

CUMPLE con todos los criterios establecidos.
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P heeoN - 60
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Modelo Canvas

EMPRENDEDOR: jcu)rq M cas—lc”omo&

CEDULA:

b8, 299 F33 |

IDEA DE NEGOCIO:

Tlendo _NAifin

SOCIOS CLAVES

:b:s--hvl)uldor'es
de « bcorro-#So

:900405 4>t4)7Carloj ;
(quos elcc,-/romca&)

‘geﬂu/m,cnfo Je)

invendere Os

Cj-

condrol de costos

ACTIVIDADES CLAVES |

conirol e Cv\’lb)d(:'oé

UE! cacion conlernen-

PROPUESTA DE VALOR

' Aborrotes basicos

fcje, Zyacnu marcec .

Aencion Pers"m/'a“fe,q?\?o’ad de Preciss

| compei$v0s, {rodo
[Cercanc confania .

Pena locales,

RECURSOS CLAVE

Proveedores de

rotes,

?'r'e, Jrenda Je lo

lcua D{’O'/ Con Serlitio

locul laltn U(Oolcaong? ‘
co boenq \,,S,b'hdq}gcle whadsppp en.l,.ejq

!oca /+ promociones

iComéos oc/ac%oo/OS

TPCT‘SOI')Q/ dc q-@enu.‘.q /Cl conomiuy /0((1[‘
& neveras vt

" RELACIONES CON
CLIENTES

ewnocer al clierde

habiuwl el vecino
descvendos par |
cliendes ]Precuenles

CANALES

Tienda 7[’;510;

en el barro

Peclclos Por Whatsapp

Anvncees Y poblica-

clornes cn Jos qrees
e barrios

SEGMENTOS DE CLIENTE %
i
|

Adencion personelizd 'f’-:c«mt}las e |

borio, amas de
casa, PerSonas
Jure hacen mercu-
do o diares, 0
cada Pocos a'fas,

PerSonas gee g)c&nn
conveniencic s f
Trencdla cercare-
cliendes Que
Valoran prescora- £

\/ Eucn—/ﬂlﬂ’o.

ESTRUCTURA DE COSTE

FUENTE DE INGRESOS

local, SerrccoS Poblicos

Al‘i}uller ol<
(njuq/ Loz, /nJCrne-{) equ.pam,en_lo y

ma n-/cmmzcn-/oi Neveray, 6846»!}—/3 r7q/

Ven-]-a dlkeo{cn Q]e C\loarrOJ»e.S, €\’Y‘\\"eaq.

@ olomicihe,
Veyicdas frias, \/Qro’or‘&s ZL73
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EMPRENDEDOR:
CEDULA:
IDEA DE NEGOCIO:

b

Jourm <ce5—\ llgnos

MATRIZ DOFA

DEBILIDADES

FORTALEZAS

Foca CqP}’ﬂ}q/ Paraq com Prolr a buen
pPracio y \)O’Uméf)’ t})epcno,enuco e

pro l/cf,o/ore,_g, Poxa wg/é///h/qd

Lhicacion Azmrcana  con los
clientes) Procluctos frescos Y
de altdo rotaccery ,-4,-(,—,{0 PersSo-
I’NL/IQ,ac;/o/ Yerried. (e P/‘oc///chj

/e [2rrmept neleSsk ao}

AMENAZAS

OPORTUNIDADES

rle805 e ?\-odu(;\‘()j c]a'ﬁqdcs Per
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Vatiacion e Precicg <n < | mercado APUmenio ole  <onSomo //QCQ// £ C

cLh}AM~]»5qpp' TFare Ucnolev mq/_S 51917-

C‘”O) 605405/ Fbe/ﬁ—c’i-cncl'a’—g per /C'LS
+lendas de Lok para t’]//wza/ ;fl/ﬁ

Fo | ESTRATEGIAS

}\de\\%quéw por Cerceenlyy M =

o Persana f\ )%uob

ide) buscar  proveeUvres eSteb

el J  leocalesd

= adadaunilidad <o eambios

de  pracio§

Q- Divers;fi cacion d< 1 NgreSOS




Plan de accion ..h_g\

e

Administrador

ADIUG'C\ M CC\\;\e“ 0Ny

Nombre del Proyecto

ACCION RESPONSABLE | PRIORIDAD | ESTADO | FECHAINICIO | FECHA FINAL NOTAS
Objetivon.® I: Em P renclecby [AH6) or_Iniciay [20-10~ 20257 . .
Llevar condrol diario imple mentor <] bbro
de INqres0S Y eqresos condable

Objetivon. ° 2: . ;
meloraf( la PPeScn-4L¢aom Q‘Condlaloﬂar Y clar

el local CSerulizeacion EmPrcno?cdop Ao ar 1nician |6 Nouremb| lo=ot~202 | yno me_gorq' < (
Lim pieze Qo(orcg ivos) LOQQ’

Objetivo n. ° 3: .

EValoal menSoalmente . Al+e Por inicin Ro~lo-2s Poargg Qen<rdl mcocnoS
Qoe productor ge Em Prendedy Pordidas Qe SrouLedo
venden méds o Se plerden Por_\eniim 1entos.

Paru aoskal Pedidas o Emprendedor .

:btscr?QT kermm\enjm e lvaces Alda Por iniccen | 2)1=1025 | 20~11 <28 |erear  yna —,qu)@ <n <w¥e)
Objetivo n. ° 4: N N

inclutr Proo(uf-405 gqomen4© AV en1al

'Fm!? renoﬁwbl AHC& Por Iniciey |20 -lp-20Z5

comple mendarios
(y<rdora las Protas)




doom M castellangs

EMPRENDEDOR:
CEDULA: 8 249 $33
IDEA DE NEGOCIO: Tienda  Nafin
NECESIDADES
Producto Especificaciones Cantidad
s dlas Sula plasticas con 12
brazos Rimas,
mesos 3 Color cale
Mesas Rimad cobr | 3
L cd fe.
N‘el/@)‘q \ﬂ-‘)LWI’lQ' Reﬁrgerado,\ﬂ TINg
de Tueytg Sronsparend
de 440 Litros
Cata mqu#rao?om € ja ‘rcjlg-}mdom
- electrica comeratal | L
Vidring Vilrina de evauiady
de & bandetas i

medalicy




L FORMATO DE EVALUACION SECTOR COMERCIO |
L ESTABLECIMIENTOS DE SUPERMERCADOS ]

Podrén postularse establecimientos formalizados del sector de supermercados (Abarrotes y Fruver) que
tengan una operacion activa de minimo un (1) afio en el municipio de Sabanalarga.

Nombres y Apellidos Xiomara Angelica Malagon G.
Documento de Identificacion (NIT o CC) 1.118.559.342

Puntaj
CALIFICACION ASISTENCIA A TALLERES DE FORMACION Y TRABAIO EN CASA

Taller N° 1 - Finanzas bésicas para crecer. (10 pts)
2 Taller N° 2 - Fortalecimiento del modelo de negocio (10 pts) 10
3 | |[Taller N° 3 - Comunicacidn y Marketing Digital (10 pts) 10
4 | [Taller N° 4 Plan de accién fortalecimiento modelo de negocio (10 pts) 10
5 | |Trabajo en Casa (15 pts) 15

{PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES Y TRABAJO EN CASA

P
CALIFICACION PLAN DE ACCION
obtenido

Matriz modelo CANVAS (15 puntos)

7 Matriz DOFA y estrategias (15 puntos) 15

8 Matriz plan de accién y objetivos (15 puntos) 15
[PUNTAJE MATRICES PLAN DE ACCION [}
|TOTAL PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES, TRABAJO EN CASA Y PLAN DE ACCION | =200
OBSERVACIONES:

CUMPLE con todos los criterios establecidos.
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Modelo Canvas

EMPRENDEDOR: ‘)Ltomord QnC(e\lca Ha uqm\

CEDULA: __ 1441 @ SS9 3u2™

IDEA DE NEGOCIO: Y\ in1 Ffruver la
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EMPRENDEDOR: Yomard  Madeqg Hd‘u,qo?\
CEDULA: A1 SS9 3 X -
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Plan de accién ‘Z’_Zé

Nombre del Proyecto Administrador
Moy Frover Wacosena p Sl Kiomaya \mgo?x
ACCION RESPONSABLE | PRIORIDAD [  ESTADO FECHAINICIO | FECHA FINAL NOTAS
Objetivon. ° I: O\ggn\ta\“ <\
nuenddrio basico de fYU\uS CMQWY\AQ&W O\\'d per in thay 20-10-15 (Omgmr Lbco Ach‘_‘.q 0
S Vexdoras [22)) dias Jde hacer en  excell
Ve n +a
Objetivon.°2: \eunry  Contro compya de  \bw de
&ano de mcd're&() S Grﬂ?‘lchéeéwr q\\—q pet yniciay 20-10-1S Caja y [o hacer en
‘t%w&os (en cuderne © < ¥eell
E¥cel
Objetivon.°3: Me jovax la Qw&nw 'i()wv\o" {O.CL\M 9
dd\  local ﬂim?\gzq, awden Gmmenéeéar alta por iniciac] 2V 10-28 tealizar  wags ocden dent |
1 e h‘q\\lqcldn). \ll %uuq AQ\ l.ocq\
Objefivon.* 4 Cugluar  ensoalmedd .
Qe gxoclodms Se \enden pmaS C,mggn Sdor|al ta pex wiciad] OV -1 - 25 |OL-12-1S Y\dng}ar la ewalvacicn
Se P\en\anipo)a aéus-\.—qr de esdo en Ona qum[lq
Peé\éos 4 Jo hc:(\JO\ de eyl .




EMPRENDEDOR: Fomard  Halodon
CEDULA: 1119559342
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[ FORMATO DE EVALUACION SECTOR COMERCIO |

Podrén postularse establecimientos formalizados del sector de supermercados (Abarrotes y Fruver) que
tengan una operacidn activa de minimo un (1) afio en el municipio de Sabanalarga.

Nombres y Apellidos Doris Fanny Vargas Romero
Documento de Identificacién (NIT o CC) 43.417.624

Punta
CALIFICACION ASISTENCIA A TALLERES DE FORMACION Y TRABAIO EN CASA

Taller N° 1 - Finanzas bésicas para crecer. (10 pts)
2 Taller N° 2 - Fortalecimiento del modelo de negocio (10 pts) 10
3 | [Taller N° 3 - Comunicacion y Marketing Digital (10 pts) 10
4 | |Taller N° 4 Plan de accién fortalecimiento modelo de negocio (10 pts) 10
5 | |Trabajo en Casa (15 pts) 0

|PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES Y TRABAJO EN CASA

Punt
ITEM | CALIFICACION PLAN DE ACCION ot
obtenido

Matriz modelo CANVAS (15 puntos)

7 Matriz DOFA y estrategias (15 puntos) 15

8 Matriz plan de accién y objetivos (15 puntos) 15
[PUNTAJE MATRICES PLAN DE ACCION ' : [ a8
|TOTAL PUNTAJE ASISTENCIA A TALLERES, Wmmvmum | ety
OBSERVACIONES:

CUMPLE con los criterios establecidos, pero no se le otorgaron los 15 puntos correspondientes
a trabajo en casa que fue revisado por el tallerista en las diferentes jornadas presenciales
debido a que no lo realizo.
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ANEXO 28
Manipulacion

de alimentos



ingenieria L
. s _®

85847

Alimenticia :
En cumplimiento a la Resolucion 2674 de 2.013 4
hace constar que: Ei‘_.

Dayron Ramiro Parra Cendales

Documento de identidad N° 1,116,992,755

: 1
1 |

Conforme al capitulo Il articulo 12 educacidon y capacitacion de 10 horas al afio

Fecha: 07/May/2025 Fecha: 07/Jun/2025 Fecha: 07/Jul/2025
Legislacion Sanitaria res. 2674/2.013 Microorganismos Temperaturas de Conservacion
Introduccion a la manipulacion de Clasificacion de microorganismos Escalas de temperatura

slimeios Conservacion de los alimentos Clasificacion de los desechos sélidos
Clasificacion de alimentos Limpieza y desinfeccion Manejo adecuado de basuras
Contaminacion de alimentos Gestion de la documentacion Control de plagas

Causes de contaminacion Recomendaciones Practicas higiénicas

Medidas de proteccién

ingenieria 10 horas " 3 nn UCIO g
Alimenticia E"" wﬁ}\ll'gi?x. g
Dayron Ramiro Parra Cendales e
1,116,992,755
07/May/2025 | 06/May/2026




ANEXO 29

Matricula mercantil
suministro de alimentos.




CAMARA DE COMERCIO DE CASANARE
CERTIFICADO DE MATRICULA MERCANTIL DE PERSONA NATURAL

by vt Fecha expedicion: 30/04/2025 - 15:20:10
Recibo No. S000962000, Valor 5800

CODIGO DE VERIFICACION 3jC578KCEc

Verifique el contenido y confiabilidad de este certificado, ingresando a https://sii.confecamaras.co/vista/plantilla/cv.php?empresa=50 y digite el
respectivo cédigo, para que visualice la imagen generada al momento de su expedicion. La verificacién se puede realizar de manera ilimitada,
durante 60 dias calendario contados a partir de la fecha de su expedicién.

CON FUNDAMENTO EN LA MATRICULA E INSCRIPCIONES EFECTUADAS EN EL REGISTRO MERCANTIL, LA CAMARA DE COMERCIO
CERTIFICA:

NOMBRE, IDENTIFICACION Y DOMICILIO

Nombres y apellidos : DAYRON RAMIRO PARRA CENDALES
Identificacién : CC. - 1116992755

Nit : 1116992755-1

Domicilio: Sabanalarga, Casanare

MATRICULA
Matricula No: 155596
Fecha de matricula: 19 de marzo de 2021
Ultimo afio renovado: 2025
Fecha de renovacién: 30 de abril de 2025
Grupo NIIF : GRUPO III - MICROEMPRESAS
UBICACION

Direccién del domicilio principal : CALLE 7 NO 8-50 - Brr centro
Municipio : Sabanalarga, Casanare

Correo electrdénico : dayron20l4parra@gmail.com

Teléfono comercial 1 : 3103343905

Teléfono comercial 2 : No reporté.

Teléfono comercial 3 : No reporté.

Direccidén para notificacién judicial : CALLE 7 NO 8-50 - Brr centro
Municipio : Sabanalarga, Casanare

Correo electrénico de notificacién : dayron20l4parra@gmail.com
Teléfono para notificacién 1 : 3103343905

La persona natural SI autorizd para recibir notificaciones personales a través del correo electrénico, de
conformidad con lo establecido en los articulos 291 del Cédigo General del Proceso y del 67 del Cdédigo de
Procedimiento Administrativo y de lo Contencioso Administrativo.

CLASIFICACION DE ACTIVIDADES ECONOMICAS - CIIU

Actividad principal Cédigo CIIU: C1081
Actividad secundaria Cédigo CIIU: No reportéd
Otras actividades Cédigo CIIU: No reportéd

Descripcién de la actividad econémica reportada en el Formulario del Registro Unico Empresarial y Social
-RUES- : Elaboracién de productos de panaderia

INFORMACION FINANCIERA

El comerciante matriculado reporté la siguiente informacién financiera, la cual corresponde a la uUltima
informacién reportada en la matricula mercantil, asi:

Estado de la situacién financiera:
Activo corriente: $21.000.000,00
Activo no corriente: $0,00

Activo total: $21.000.000,00
Pasivo corriente: $0,00

Pasivo no corriente: $0,00

Pasivo total: $0,00

Pégina 1 de 3



CAMARA DE COMERCIO DE CASANARE
CERTIFICADO DE MATRICULA MERCANTIL DE PERSONA NATURAL

ey el Fecha expedicion: 30/04/2025 - 15:20:10
Recibo No. S000962000, Valor 5800

CODIGO DE VERIFICACION 3jC578KCEc

Verifique el contenido y confiabilidad de este certificado, ingresando a https://sii.confecamaras.co/vista/plantilla/cv.php?empresa=50 y digite el
respectivo cédigo, para que visualice la imagen generada al momento de su expedicién. La verificacién se puede realizar de manera ilimitada,
durante 60 dias calendario contados a partir de la fecha de su expedicién.

Patrimonio neto: $21.000.000,00
Pasivo mé&s patrimonio: $21.000.000,00

Estado de resultados:

Ingresos actividad ordinaria: $3.000.000,00
Otros ingresos: $0,00

Costo de ventas: $0,00

Gastos operacionales: $0,00

Otros gastos: $0,00

Gastos por impuestos: $0,00

Utilidad operacional: $0,00

Resultado del periocdo: $0,00

RECURSOS CONTRA LOS ACTOS DE INSCRIPCION

De conformidad con 1lo establecido en el Cdédigo de Procedimiento Administrativo y de 1lo Contencioso
Administrativo y la Ley 962 de 2005, los Actos Administrativos de registro quedan en firme, dentro de 1los
diez (10) dias hédbiles siguientes a la fecha de inscripcién, siempre que no sean objeto de recursos. Para
estos efectos, se informa que para la CAMARA DE COMERCIO DE CASANARE, los sdbados NO son dias héabiles.

Una vez interpuestos los recursos, los Actos Administrativos recurridos quedan en efecto suspensivo, hasta
tanto los mismos sean resueltos, conforme lo prevé el articulo 79 del Cdédigo de Procedimiento Administrativo
y de lo Contencioso Administrativo.

A la fecha y hora de expedicién de este certificado, NO se encuentra en curso ningin recurso.

ESTABLECIMIENTOS DE COMERCIO, SUCURSALES Y AGENCIAS

A nombre de la persona natural, figura(n) matriculado(s) en la CAMARA DE COMERCIO DE CASANARE el (los)
siguiente(s) establecimiento(s) de comercio:

ESTABLECIMIENTOS DE COMERCIO

Nombre: PANADERIA Y PASTELERIA EL MANA DE SABANALARGA
Matricula No.: 155597

Fecha de Matricula: 19 de marzo de 2021

Oltimo afio renovado: 2025

Categoria: Establecimiento de Comercio

Direccién : CALLE 7 8-50 - Brr Centro

Municipio: Sabanalarga, Casanare

SI DESEA OBTENER INFORMACION DETALLADA DE LOS ANTERIORES ESTABLECIMIENTOS DE COMERCIO O DE AQUELLOS
MATRICULADOS EN UNA JURISDICCION DIFERENTE A LA DEL PROPIETARIO, DEBERA SOLICITAR EL CERTIFICADO DE MATRIcCULA
MERCANTIL DEL RESPECTIVO ESTABLECIMIENTO DE COMERCIO.

LA INFORMACION CORRESPONDIENTE A LOS ESTABLECIMIENTOS DE COMERCIO, AGENCIAS Y SUCURSALES, QUE LA PERSONA
NATURAL TIENE MATRICULADOS EN OTRAS CAMARAS DE COMERCIO DEL PAfS, PODRA CONSULTARLA EN WWW.RUES.ORG.CO.

INFORMA - TAMANO DE EMPRESA

De conformidad con lo previsto en el articulo 2.2.1.13.2.1 del Decreto 1074 de 2015 y la Resolucién 2225 de
2019 del DANE el tamafio de la empresa es MICRO EMPRESA.

Pégina 2 de 3




CAMARA DE COMERCIO DE CASANARE
CERTIFICADO DE MATRICULA MERCANTIL DE PERSONA NATURAL

CAMMA RS SR Fecha expedicion: 30/04/2025 - 15:20:10
Recibo No. S000962000, Valor 5800

CODIGO DE VERIFICACION 3jC578KCEc

Verifique el contenido y confiabilidad de este certificado, ingresando a https://sii.confecamaras.co/vista/plantilla/cv.php?empresa=50 y digite el
respectivo cédigo, para que visualice la imagen generada al momento de su expedicién. La verificacién se puede realizar de manera ilimitada,
durante 60 dias calendario contados a partir de la fecha de su expedicién.

Lo anterior de acuerdo a la informacién reportada por el matriculado o inscrito en el formulario RUES:

Ingresos por actividad ordinaria : $3.000.000,00
Actividad econémica por la que percibié mayores ingresos en el periodo - CIIU : C1081.

Este certificado refleja la situacién juridica registral de la persona natural, a la fecha y hora de su
expedicién.

IMPORTANTE: La firma digital del secretario de la CAMARA DE COMERCIO DE CASANARE contenida en este certificado electrénico se encuentra emitida por una
entidad de certificacion acreditada por el Organismo Nacional de Acreditacién de Colombia (ONAC), de conformidad con las exigencias establecidas en la Ley 527 de
1999 para validez juridica y probatoria de los documentas electrénicos.

La firma digital no es una firma digitalizada o escaneada, por lo tanto, la firma digital que acomparia este documento la podra verificar a través de su aplicativo visor de
documentos pdf.

La firma mecénica que se muestra a continuacion es la representacién gréfica de la firma del secretario juridico (o de quien haga sus veces) de la Camara de Comercio
quien avala este certificado. La firma mecanica no reemplaza la firma digital en los documentos electrénicos.

Al realizar la verificacion podréa visualizar (y descargar) una imagen exacta del certificado qu entregado al usuario en el momento que se realiz6 la transaccién.

EL SECRETARIO
CESAR ADOLFO REINA JOYA

“** FINAL DEL CERTIFICADO ***
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RUT empresa refrigerios.
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ANEXO 31
Planilla refrigerios

taller N° 1 Agricultura



PLANILLA ENTREGA REFRIGERIOS TALLERES UNIDADES PRODUCTIVAS OCTUBRE DE 2025

Actividad: Entrega refrigerio Taller-N°1
Fortalecimiento iniciativas unidades productivas

Responsable:

Representante Legal Grupo Quality S.A.S

Descripcion: Pastel hojaldrado 250 Gr - Jugo natural 7 Oz — Agua en bolsa 300 M,

Proceso: 110.2011.326.2025

Fecha y Hora: 19 de octubre 07:00 a 10:00 A.M

Sector: Agricultura

Objeto: Desarrollar actividades de capacitacion orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los
sectores Agropecuario, Comercial y turistico, comercial y agropecuario como insumo para la formulaciéon y consolidacion de unidades

productivas en el municipio de Sabanalarga, Casanare.

# NOMBRES Y APELLIDOS Dolcngrl;:gm B& . TELEFONO AQ FIRMA _

1 | Marco Jovanny Ferndndez Pedreros 1.116.992.224 25 \ ™ 3224447253 \/‘ . ﬂ
2 | Omar Fernandez Cubides 74.810.404 \| U 3105507090 %), T ancle
3 | Alfonso Vargas 4.076.237 3143428164 u |54 r/\ 120 (00
4 | Wilson Oswaldo Piracén Cely 74.856.834 3189868118 ¥ >

§ | Nelly Alarcén Castellanos $2.037.031 3123611763 . 7Yy ﬂ os ) .
6 | Maria del Transito Vaca Cardenas 23.417.979 3105683567 . e

7 | Mariano Herndndez 4.076.240 3219060119

8 | Maria del Carmen Alfonso Monroy 23.424.163 3214712486

9 | Lidia Cendales Roa 23.417.776 3142152374 Ry

10 | Omaira Alicia Avila 53.028.963 3208231440 B A-A B
11 | Héctor Donaldo Barreto Rojas 74.810.130 3128927137 4 y; W/ (p 6 %’ﬂ/ ﬁ
12 | José Ricardo Arias Diaz 74.810.392 3228293414 W

13 | Luis Alberto Ruiz Huertas 74.346.834 3228169042 sl

14 | Giovanny Vargas Romero 4.076.404 3124235002 W

15 | Martha Cecilia Rojas Femndndez 51.984.714 3202891211 TEP—,

16 | Gloria Inés Bacca Cdrdenas 35.285.423 3108072813 a5 ”

Teléfono: 311 561 7330.
E-mail: grupoqualitysas@gmail.com

Calle 5 N° 7-19 Sabanalarga - Casanare



PLANILLA ENTREGA REFRIGERIOS TALLERES UNIDADES PRODUCTIVAS OCTUBRE DE 2025

' Actividad: Entrega refrigerio Taller N°1

Fortalecimiento iniciativas unidades productivas

Responsable:

Representante Legal Grupo Quality S.A.S

Descripcion: Pastel hojaldrado 250 Gr - Jugo natural 7 Oz — Agua en bolsa 300 M.

Proceso: 110.2011.326.2025

Fecha y Hora: 19 de octubre 07:00 a 10:00 A.M

Sector: Agricultura

Objeto: Desarrollar actividades de capacitacion orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los
sectores Agropecuario, Comercial y turistico, comercial y agropecuario como insumo para la formulacion y consolidaciéon de unidades
productivas en el municipio de Sabanalarga, Casanare.

# NOMBRES Y APELLIDOS Gl TELEFONO  FRMA

17 | Luis Alberto Roa Ferndndez 4.296.307 3214402125 ) AL

18 | Luz Marina Quevedo 23.417.999 3208745200 ¥ ul

19 | Nelcy Margoth Guerrero Viveros 25.707.488 3113150938 » y\f{,b«/ b e~
20 | Danilo Zubieta Ballesteros 1.116.992.120 3123954873 XDow ;/0‘ zZobete @
21 | José Joaquin Rojas Cuesta 4.150.591 3133964068 xuz'/,m' /zd/a,

22 | Jacinto Plazas Montainez 7.060.939 3118214534 'S ﬂ Z

23 | Dulver Iban Jiménez Mendoza 74.810.305 3122542998 ;gw e

24 | Marco Antonio Plazas Mora 17.312.143 3112263756 Wz et)

25 | Héctor Orlando Vaca Cérdenas 74.347.364 3208571627 P At facrn £
26 | Siiverio Zubista Avila 4.076.362 3113085635 X3y pe

Teléfono: 311 561 7330.
E-mail: grupoqualitysas@gmail.com

Caglle 5 N° 7-192 Sabanalarga - Casanare




ANEXO 32
Planilla refrigerios

taller N° 2 Agricultura



PLANILLA ENTREGA REFRIGERIOS TALLERES UNIDADES PRODUCTIVAS OCTUBRE DE 2025

Actividad: Entrega refrigerio Taller N°2 Responsable:
Fundamentos financieros para negocios rurales. | Representante Legal Grupo Quality S.A.S

Descripcion: Pastel hojaldrado 250 Gr - Jugo natural 7 Oz — Agua en bolsa 300 MI. Q

Proceso: 110.2011.326.2025 | Fechay Hora: 19 octubre 10:00 AM a 01:00 P.M | Sector: Agricultura

Objeto: Desarroliar actividades de capacitacion orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los
sectores Agropecuario, Comercial y turistico, comercial y agropecuario como insumo para la formulaciéon y consolidacion de unidades

productivas en el municipio de Sabanalarga, Casanare.

# NOMBRES Y APELLIDOS R TELEFONO _\ FRMA
1 | Marco Jovanny Fernadndez Pedreros 1.116.992.224 3224447253 ~
2 | Omar Ferndndez Cubides 74.810.404 3105507090 x@m 0}1) ﬂ ‘([/? on 0’ <)
r
3 | Alfonso Vargas 4.076.237 3143428164 AlEobywa p0LOS
4 | Wilson Oswaldo Piracén Cely 74.856.834 3189868118
5 | Nelly Alarcén Castellanos 52.037.031 3123611763 {Z/((, )Q/Ay con C.
6 | Maria del Transito Vaca Cérdenas 23.417.979 3105683567 H’gmm? [\ [aca <l
7 | Mariano Hernandez 4.076.240 3219060119 - ////m 27
8 | Maria del Carmen Alfonso Monroy 23.424.163 3214712486 CM
9 | Lidia Cendales Roa 23.417.776 3142152374 p = L Clm‘ Cond
10 | Omaira Alicia Avila 53.028.963 3208231440 LA A
11 | Héctor Donaldo Barreto Rojas 74.810.130 3128927137 * // I P @ /g/
12 | José Ricardo Arias Diaz 74.810.392 3228293414 W"/
13 | Luis Alberto Ruiz Huertas 74.346.834 3228169042
14 | Giovanny Vargas Romero 4.076.404 3124235002 . :
15 | Martha Cecilia Rojas Ferndndez 51.984.714 3202891211 %# ’
16 | Gloria Inés Bacca Cardenas 35.285.423 3108072813 Y >




PLANILLA ENTREGA REFRIGERIOS TALLERES UNIDADES PRODUCTIVAS OCTUBRE DE 2025

Actividad: Entrega refrigerio Taller N°2
Fundamentos financieros para negocios rurales.

Responsable:

Representante Legal Grupo Quality S.A.S

Descripcion: Pastel hojaldrado 250 Gr - Jugo natural 7 Oz - Agua en bolsa 300 MI.

Proceso: 110.2011.326.2025

Fecha y Hora: 19 octubre 10:00 AM a 01:00 P.M

Sector: Agricultura

Objeto: Desarrollar actividades de capacitacion orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los
sectores Agropecuario, Comercial y turistico, comercial y agropecuario como insumo para la formulacion y consolidacion de unidades
productivas en el municipio de Sabanalarga, Casanare.

# NOMBRES Y APELLIDOS R TELEFONO  FRmA

17 | Luis Alberto Roa Ferndndez 4.296.307 3214402125 & SR

18 | Luz Marina Quevedo 23.417.999 3208745200 }_L U2

19 | Nelcy Margoth Guerrero Viveros 25.707.488 3113150938 ko CueressV -

20 | Danilo Zubieta Ballesteros 1.116.992.120 3123954873 Deenil Z0L.0te 9

21 | José Joaquin Rojas Cuesta 4.150.591 3133964068 ey U/m / ), 122

22 | Jacinto Plazas Montariez 7.060.939 3118214534 Y Z

23 | Dulver Iban Jiménez Mendoza 74.810.305 3122542998 % Dflvee Moeaed:

24 | Marco Antonio Plazas Mora 17.312.143 3112263756 ¢

25 | Héctor Orlando Vaca Cérdenas 74.347.364 3208571627 b0 oo Unc

26 | Silverio Zubieta Avila 4.076.362 3113085635 e pi\%AZ“& e
~N

Nit: 900.835.934 - 2




ANEXO 33
Planilla refrigerios

taller N° 3 Agricultura



PLANILLA ENTREGA REFRIGERIOS TALLERES UNIDADES PRODUCTIVAS OCTUBRE DE 2025

Actividad: Entrega refrigerio Taller N°3

Estrategias de empaque para promocionar tu producto.

Responsable:

Representante Legal Grupo Quality S.A.S

Descripcion: Pastel hojaldrado 250 Gr - Jugo natural 7 Oz — Agua en bolsa 300 MI.

Proceso: 110.2011.326.2025

Fecha y Hora:

19 de octubre 02:30 a 05:30 P.M

Sector: Agricultura

Objeto: Desarrollar actividades de capacitacion orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los
sectores Agropecuario, Comercial y turistico, comercial y agropecuario como insumo para la formulacion y consolidacion de unidades

productivas en el municipio de Sabanalarga, Casanare.

# NOMBRES Y APELLIDOS DO N OF TELEFONO ~ FIRMA

1 | Marco Jovanny Ferndndez Pedreros 1.116.992.224 3224447253 @6;

2 | Omar Ferndndez Cubides 74.810.404 3105507090 gOM ax \ﬁ thai ey

3 | Alfonso Vargas 4.076.237 3143428164 e

4 | Wilson Oswaldo Piracén Cely 74.856.834 3189868118 W

5 | Nelly Alarcén Casfellanos 52.037.031 3123611763 ALy Pl veor, @,

é | Maria del Transito Vaca Cdardenas 23.417.979 3105683567 %a;&,r; -{o\ﬁt oL

7 | Mariano Hernandez 4.076.240 3219060119 */%// S // oy
8 | Maria del Carmen Alfonso Monroy 23.424.163 3214712486

9 | Lidia Cendales Roa 23.417.776 3142152374 » Lqm e r)," Ly w
10 | Omaira Alicia Avila 53.028.963 3208231440 A -A

11 | Héctor Donaldo Barreto Rojas 74.810.130 3128927137 W

12 | José Ricardo Arias Diaz 74.810.392 3228293414 ’9:[1-"' s

13 | Luis Alberto Ruiz Huertas 74.346.834 3228169042 Y4

14 | Giovanny Vargas Romero 4,076.404 3124235002 @7&%

15 | Martha Cecilia Rojas Ferndndez 51.984.714 3202891211 e

16 | Gloria Inés Bacca Cdardenas 35.285.423 3108072813 7] 177

(



PLANILLA ENTREGA REFRIGERIOS TALLERES UNIDADES PRODUCTIVAS OCTUBRE DE 2025

Actividad: Entrega refrigerio Taller N°3

Estrategias de empaque para promocionar fu producto.

Responsable:
Representante Legal Grupo Quality S.A.S

Descripcion: Pastel hojaldrado 250 Gr — Jugo natural 7 Oz — Agua en bolsa 300 Ml.

Proceso: 110.2011.326.2025

Fecha y Hora: 19 de octubre 02:30 a 05:30 P.M | Sector: Agricultura

Objeto: Desarrollar actividades de capacitacién orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los
sectores Agropecuario, Comercial y turistico, comercial y agropecuario como insumo para la formulacion y consolidacion de unidades

productivas en el municipio de Sabanalarga, Casanare.

DOCUMENTO DE
# NOMBRES Y APELLIDOS IDENTIDAD TELEFONO ) FIRMA
17 | Luis Alberto Roa Ferndndez 4.296.307 3214402125 ¥ iazﬁ/f‘
18 | Luz Marina Quevedo 23.417.999 3208745200 ' & ‘l (A Z- @
19 | Nelcy Margoth Guerrero Viveros 25.707.488 3113150938 £\ Q,\Q,_\ Chkexyere N -
20 | Danilo Zubieta Ballesteros 1.116.992.120 3123954873 Po nf/ o Z0 pﬁd‘e, 17
21 | José Joaquin Rojas Cuesta 4.150.591 3133964068 ’ 7&/@/) ) Zg 5
. N IR=AC 7
22 | Jacinto Plazas Montanez 7.060.939 3118214534 7/4, / &
23 | Dulver Iban Jiménez Mendoza 74.810.305 3122542998 /D q})\\vu ;\ ~end
24 | Marco Antonio Plazas Mora 17.312.143 3112263756 m
’ ” W/
25 | Héctor Orlando Vaca Cdardenas 74.347.364 3208571627 ‘
, FAaaduiotua {
26 | Silverio Zubieta Avila 4.076.362 3113085635 S Yerno T




ANEXO 34
Planilla refrigerios

taller N° 4 Agricultura



PLANILLA ENTREGA REFRIGERIOS TALLERES UNIDADES PRODUCTIVAS OCTUBRE DE 2025

Actividad: Entrega refrigerio Taller N°4 Plan de accién
para el fortalecimiento y crecimiento productivo.

Responsable:

Representante Legal Grupo Quality S.A.S

Descripcion: Pastel hojaldrado 250 Gr - Jugo natural 7 Oz - Agua en bolsa 300 M.

Proceso: 110.2011.326.2025

Fecha y Hora: 20 de octubre 07:00 a 10:00 AM

Sector: Agricultura

Objeto: Desarrollar actividades de capacitacion orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los
sectores Agropecuario, Comercial y turistico, comercial y agropecuario como insumo para la formulacion y consolidaciéon de unidades

productivas en el municipio de Sabanalarga, Casanare.

# NOMBRES Y APELLIDOS DO TELEFONO ~ RRMA

1 | Marco Jovanny Femdndez Pedreros 1.116.992.224 3224447253 %m_g

2 | Omar Ferndndez Cubides 74.810.404 3105507090 ' N f

3 | Alfonso Vargas 4.076.237 3143428164 ﬁ%::\ g’f’;’ ZOOIS{Q

4 | Wilson Oswaldo Piracon Cely 74.856.834 3189868118 / / >

5 | Nelly Alarcon Castellanos 52.037.031 3123611763 v %% ﬁ ;a/@ @

6 | Maria del Transito Vaca Cérdenas 23.417.979 3105683567 N Mo LonJeesd,
7 | Mariano Herndndez 4.076.240 3219060119 YN %@4
8 | Maria del Carmen Alfonso Monroy 23.424.163 3214712486 )&’ ) W/ G

9 | Lidia Cendales Roa 23.417.776 3142152374 X L\ (/ b Cen DC lm ed-
10 | Omaira Alicia Avila 53.028.963 3208231440 A\ !
11 | Héctor Donaldo Barreto Rojas 74.810.130 3128927137 V/J. oy ﬁw e

12 | José Ricardo Arias Diaz 74.810.392 3228293414

13 | Luis Alberto Ruiz Huertas 74.346.834 3228169042

14 | Giovanny Vargas Romero 4,076.404 3124235002

15 | Martha Cecilia Rojas Ferndndez 51.984.714 3202891211

16 | Gloria Inés Bacca Cdrdenas 35.285.423 3108072813

E-mail: grupoqualitysas@gmail.com
Calle 5 N° 7-19 Sabanalarga - Casanare

Teléfono: 311 561 7330.



PLANILLA ENTREGA REFRIGERIOS TALLERES UNIDADES PRODUCTIVAS OCTUBRE DE 2025

Actividad: Entrega refrigerio Taller N°4 Plan de accién
para el fortalecimiento y crecimiento productivo.

Responsable:

Representante Legal Grupo Quality S.A.S

Descripcion: Pastel hojaldrado 250 Gr - Jugo natural 7 Oz - Agua en bolsa 300 M.

Proceso: 110.2011.326.2025

Fecha y Hora: 20 de octubre 07:00 a 10:00 A.M

Sector: Agricultura

Objeto: Desarrollar actividades de capacitacion orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los
sectores Agropecuario, Comercial y turistico, comercial y agropecuario como insumo para la formulacion y consolidacién de unidades
productivas en el municipio de Sabanalarga, Casanare.

DOCUMENTO DE
# NOMBRES Y APELLIDOS (BENTIDAD TELEFONO FIRMA
17 | Luis Alberto Roa Ferndndez 4.296.307 3214402125 ¥ gg/rég/-
18 | Luz Marina Quevedo 23.417.999 3208745200 #l Uz &.
19 | Nelcy Margoth Guerrero Viveros 25.707.488 3113150938 x N oy buecd\) -
20 | Danilo Zubieta Ballesteros 1.116.992.120 3123954873 Dee n.lo Z0 b'.e‘{q B
21 | José Joaquin Rojas Cuesta 4.150.591 3133964068 <f;¢;/y; 2. .

o~ 4

22 | Jacinto Plazas Montariez 7.060.939 3118214534 W7 Z
23 | Dulver Iban Jiménez Mendoza 74.810.305 3122542998 /. D Wute Avined
24 | Marco Antonio Plazas Mora 17.312.143 3112263756 }%%
25 | Héctor Orlando Vaca Cérdenas 74.347.364 3208571627 W, YOV oVecof
26 | Silverio Zubieta Avila 4.076.362 3113085635 | Gyl

(

Teléfono: 311 561 7330.
E-mail: grupoqualitysas@gmail.com
Calle 5§ N° 7-19 Sabanalarga — Casanare




ANEXO 35
Planilla refrigerios

taller N° 1 Comercio y
Turismo



PLANILLA ENTREGA REFRIGERIOS TALLERES UNIDADES PRODUCTIVAS OCTUBRE DE 2025

Actividad: Entrega refrigerio Taller N°1
Fortalecimiento del modelo de negocio

Responsable:
Representante Legal Grupo Quality S.A.S

Descripcion: Pastel hojaldrado 250 Gr - Jugo natural 7 Oz — Agua en bolsa 300 M.

Proceso: 10.2011.326.2025

Fecha y Hora: 18 de octubre 02:00 a 05:00 P.M

Sector: Comercio y Turismo

Objeto: Desarrollar actividades de capacitacién orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los
sectores Agropecuario, Comercial y turistico, comercial y agropecuario como insumo para la formulacion y consolidacién de unidades

productivas en el municipio de Sabanalarga, Casanare.

ey

# NOMBRES Y APELLIDOS DOCUMENTO DE IDENTIDAD TELEFONO y FIRMA—™ |
1 | Irma Vega Ferndndez 23.417.638 3132665820 (’

2 | Claudia Milena Rodriguez 52.994.572 3152815626 8 ol Deg :

3 | Nancy Yolanda Vargas Preciado 23.417.927 3214534909 9(15\@4 \7/70 )Q nf/c
4 | Aldemar Colmenares Salgado 74.810.536 3209535207 A% mad . ¢ 5.
5 | Karen Dayana Figueredo 1.118.120.597 3207800318 *Ka' en ,ﬂgoe,, oo

é | Karen Andrea Jiménez Rojas 1.006.460.799 3124275428 V\Ap{l@%&z

7 | Fredy Irley Vargas Guerrero 74.814.264 3208543086 .

8 | Sonia Andrea Gordillo Roa 1.116.992.430 3212884646 Pndeea & edillo
9 | Diomira Jiménez Espinoza 23.417.775 3133870797 D;QM ra )

10 | Claudia Patricia Espinoza Vallejo 23.418.128 3143340189 WM‘/&/}:;Q £
11 | Laura Maria Castellanos Silva 68.249.833 3186113461 &QLD

12 | Xiomara Angelica Malagén Goyeneche 1.118.559.342 3144307604 N O oG Nq\_oﬂo“(
13 | Doris Fq;;my/\[grgos Romero 43.417.624 3112511517

Ji ,
Rep Legal Grupo Quality S.A.S
t: 900.835.934 - 2

Teléfono: 311 561 7330.

E-mail: grupoqualitysas@gmail.com
Calle 5 N° 7-19 Sabanalarga - Casanare

X 6 xIaYas
C



ANEXO 36
Planilla refrigerios

taller N° 2 Comercio y
Turismo



PLANILLA ENTREGA REFRIGERIOS TALLERES UNIDADES PRODUCTIVAS OCTUBRE DE 2025

Actividad: Entrega refrigerio Taller N°2
Finanzas bdasicas para crecer.

Responsable:

Representante Legal Grupo Quality S.A.S

Descripcion: Pastel hojaldrado 250 Gr - Jugo natural 7 Oz - Agua en bolsa 300 Ml.

Proceso: 10.2011.326.2025

Fecha y Hora: 18 de octubre 05:00 a 08:00 P.M

Sector: Comercio y Turismo

Objeto: Desarrollar actividades de capacitaciéon orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los
sectores Agropecuario, Comercial y turistico, comercial y agropecuario como insumo para la formulacion y consolidacién de unidades
productivas en el municipio de Sabanalarga, Casanare.

# NOMBRES Y APELLIDOS DOCUMENTO DE IDENTIDAD TELEFONO A FIRMA—

1 | Irma Vega Ferndndez 23.417.638 3132665820 L"'C W
2 | Claudia Milena Rodriguez 52.994.572 3152815626 é’m} lena Vet Her.
3 | Nancy Yolanda Vargas Preciado 23.417.927 3214534909 QQ(\QU “fCOJ

4 | Aldemar Colmenares Salgado 74.810.536 3209535207 \éssza Y- NAW

5 | Karen Dayana Figueredo 1.118.120.597 3207800318 Karen : _}"l g e redo
6 | Karen Andrea Jiménez Rojas 1.006.460.799 3124275428 gWqu .

7 | Fredy Irley Vargas Guerrero 74.814.264 3208543086 QCCI’ZZL '

8 | Sonia Andrea Gordillo Roa 1.116.992.430 3212884646 ”nfjl %V(]

9 | Diomira Jiménez Espinoza 23.417.775 3133870797 Diomiva

10 | Claudia Patricia Espinoza Vallejo 23.418.128 3143340189 <udli Mc;a

11 | Laura Maria Castellanos Silva 68.249.833 3186113461 MY

12 | Xiomara Angelica Malagdén Goyeneche 1.118.559.342 3144307604 A Omare A\J\Q\“(\Q.:\
13 | Doris Fanny yargas Romero 43.417.624 3112511517 F U g o

Teléfono: 311 561 7330.
E-mail: grupoqualitysas@gmail.com
Calle 5 N° 7-19 Sabanalarga - Casanare

T )



ANEXO 37
Planilla refrigerios

taller N° 3 Comercioy
Turismo



PLANILLA ENTREGA REFRIGERIOS TALLERES UNIDADES PRODUCTIVAS OCTUBRE DE 2025

Actividad: Entrega refrigerio Taller N°3
Comunicacion y Marketing Digital

Responsable:

Representante Legal Grupo Quality S.A.S

Descripcioén: Pastel hojaldrado 250 Gr - Jugo natural 7 Oz — Agua en bolsa 300 MI.

Proceso: 10.2011.326.2025

Fecha y Hora: 19 octubre 07:00 a 10:00 A.M

Sector: Comercio y Turismo

Objeto: Desarrollar actividades de capacitacion orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los
sectores Agropecuario, Comercial y turistico, comercial y agropecuario como insumo para la formulacién y consolidaciéon de unidades

productivas en el municipio de Sabanalarga, Casanare.

N

50

# NOMBRES Y APELLIDOS DOCUMENTO DE IDENTIDAD TELEFONO FIRMA—

1 | Irma Vega Femandez 23.417.638 3132665820 00 1\T Lt AL
= A

2 | Cloudia Milena Rodriguez 52.994.572 3152815626 W lone Peddvacions.

3 | Nancy Yolanda Vargas Preciado 23.417.927 3214534909 ey Plond

4 | Aldemar Colmenares Salgado 74.810.536 3209535207 ﬁ\ %x w\l(}\ ot K ,\

5 | Karen Dayana Figueredo 1.118.120.597 3207800318 ta‘,( n pclguelﬂ/O

é | Karen Andrea Jiménez Rojas 1.006.460.799 3124275428 g’ { 2~

7 | Fredy Irley Vargas Guerrero 74.814.264 3208543086 W

8 | Sonia Andrea Gordillo Roa 1.116.992.430 3212884646 ﬂ“d(ea 65?(‘}\ “Q

9 | Diomira Jiménez Espinoza 23.417.775 3133870797 Dioiya 3

10 | Claudia Patricia Espinoza Vallejo 23.418.128 3143340189 WM‘ fdﬁvy’a’a (=

11 | Laura Maria Castellanos Silva 68.249.833 3186113461 |

12 | Xiomara Angelica Malagén Goyeneche 1.118.559.342 3144307604 :)(,\0\:“\\%4"\(\\ agod

13 | Doris Forlr)’y/\_‘/crgas Romero 43.417.624 3112511517

Q-

: ejia Fuentes.
Rep Llegal Grupo Quality S.A.S
Nit: 9087835.934 - 2

Teléfono: 311 561 7330.

E-mail: grupoqualitysas@gmail.com
Calle 5 N° 7-19 Sabanalarga - Casanare

Ao q



ANEXO 38
Planilla refrigerios

taller N° 4 Comercioy
Turismo



PLANILLA ENTREGA REFRIGERIOS TALLERES UNIDADES PRODUCTIVAS OCTUBRE DE 2025

Actividad: Entrega refrigerio Taller N°4 Plan de accién
para el fortalecimiento y crecimiento empresarial

Responsable:
Representante Legal Grupo Quality S.A.S

Descripcion: Pastel hojaldrado 250 Gr - Jugo natural 7 Oz — Agua en bolsa 300 MI.

Proceso: 10.2011.326.2025

Fecha y Hora: 20 octubre 10:00 AAM a 1:00 P.M

Sector: Comercio y Turismo

Objeto: Desarollar actividades de capacitacién orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los
sectores Agropecuario, Comercial y turistico, comercial y agropecuario como insumo para la formulaciéon y consolidacién de unidades

oV

productivas en el municipio de Sabanalarga, Casanare. ~ )
# NOMBRES Y APELLIDOS DOCUMENTO DE IDENTIDAD TELEFONO 8 T/ FIRMA—
1 | Irma Vega Ferndndez 23.417.638 3132665820 (\ < b
2 | Claudia Milena Rodriguez 52.994.572 3152815626 E .
3 | Nancy Yolanda Vargas Preciado 23.417 927 3214534909 %/I; @y Llocxbf\
4 | Aldemar Colmenares Salgado 74.810.536 3209535207 1 i S
5 | Karen Dayana Figueredo 1.118.120.597 3207800318 Neier (Fgoerede
6 | Karen Andrea Jiménez Rojos 1.006.460.799 3124275428 e Yoru vvd-ed
7 | Fredy Irley Vargas Guerrero 74.814.264 3208543086 fW
8 | Sonia Andrea Gordillo Roa 1.116.992.430 3212884646 ﬂyd' ca % i \\o
9 | Diomira Jiménez Espinoza 23.417.775 3133870797 D 1OML Y A k ]
10 | Claudia Patricia Espinoza Vallejo 23.418.128 3143340189 avclia Ratyiq €
11 | Laura Maria Castellanos Silva 68.249.833 3186113461 4 ﬁQ,
12 | Xiomara Angelica Malagén Goyeneche 1.118.559.342 3144307604 Froma MHalaqon
13 43.417.624 3112511517 AR <

Doris FannyVargas Romero
7

odcf/

| \{€jia Fuentes.
al Grupo Quality S.A.S

Teléfono: 311 561 7330.

E-mail: grupoqualitysas@gmail.com

Calle 5 N° 7-19 Sabanalarga - Casanare



ANEXO 39

Paz y salvo empresa
suministro de refrigerios.



DAYRON RAMIRO PARRA CENDALES
C.C: N° 1.116.992.755
Calle 7 # 8 — 50 Sabanalarga, Casanare
Dayron2014parra@gmail.com
Teléfono: 3103343905

CERTIFICA:

Que: GRUPO QUALITY, ASEGURAMIENTO DE CALIDAD Y ASESORIAS ADMINISTRATIVAS INTEGRALES
S.A.S. con Nit: 900.835.934-2, se encuentra a PAZ Y SALVO a la fecha, por concepto de suministro
de refrigerios realizado para el proceso de formacién de unidades productivas en el marco del
contrato de minima cuantia N° 110.2011.326.2025 cuyo objeto es “DESARROLLAR ACTIVIDADES DE
CAPACITACION ORIENTADAS AL FORTALECIMIENTO DE LAS CAPACIDADES EMPRESARIALES Y
PRODUCTIVAS DE LOS SECTORES TURISTICO, COMERCIAL Y AGROPECUARIO, COMO INSUMO PARA
LA FORMULACION Y CONSOLIDACION DE UNIDADES PRODUCTIVAS EN EL MUNICIPIO DE
SABANALARGA, DEPARTAMENTO DE CASANARE” tal y como se muestra en la siguiente relacién.

Item | Taller Tematicas Sector Agricultura y Desarrollo Rural Cantidad
1 N°1 | Fortalecimiento de unidades productivas 26
2 N°2 | Fundamentos Financieros Para Negocios Rurales 26
3 N°3 | Estrategias de empaque para promocionar tu producto. 26
4 N°4 | P. Accidn para el fortalecimiento y crecimiento productivo. 26
Total, Refrigerios sector agricultura y desarrollo rural 104
Item | Taller Tematica Sectores Comercio y Turismo Cantidad
1 N°1 | Fortalecimiento del modelo de negocio. 13
2 N°2 | Finanzas bdsicas para crecer. 13
3 N°3 | Comunicacién y marketing digital. 13
4 N°4 | P. Accidn para el fortalecimiento y crecimiento empresarial. 13
Total, Refrigerios sectores comercio y turismo 52
Total, Refrigerios Agricultura + Comercio + Turismo 156

En total se entregaron durante las 8 jornadas de formacién un total de ciento cincuenta y seis (156)
refrigerios de acuerdo a las especificaciones exigidas y el pago fue realizado via transferencia
DAVIPLATA con un pago unico por el valor total de los 156 refrigerios el dia 29 de octubre 2025.

El presente certificado se expide a solicitud del interesado a los treinta (30) dias del mes de octubre
de 2025.

7 -
DAYRON RAMIRO PARRA CENDALES
C.C: N°1.116.992.755

Calle 7 # 8 — 50 Sabanalarga, Casanare
Dayron2014parra@gmail.com
Teléfono: 3103343905




ANEXO 40
Planilla entrega

diplomas agricultura.



FORMATO ENTREGA DE DIPLOMAS PROCESO DE UNIDADES PRODUCTIVAS OCTUBRE DE 2025

ACTIVIDAD: Entrega de diplomas asistentes proceso de formacion

unidades productivas.

Sector: Agricultura

Fecha: 20 octubre de 2025

Horario: 10:00 A.M

Responsable: Rep. Legal Grupo
Quality S.A.S

Proceso: 110.2011.326.2025

N

Objeto: Desarrollar actividades de capacitacion orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los sectores turistico,
comercial y agropecuario como insumo para la formulacion y consolidaciéon de unidades productivas en el municipio de Sabanalarga, Departamento
de Casanare.

W

B NOMBRES Y APELLIDOS et AL TELEFONO _ FIRMA
4 | Marco Jovanny Femandez 1.116.992.224 Agricultura 3224447253 %—Y‘%

Pedreros
2 | Omar Ferndndez Cubides 74.810.404 Agricultura 3105507090 . P 2
3 | Alfonso Vargas 4.076.237 Agricultura 3143428164 iy TEQ b \YA (LB S)
4 | Wilson Oswaldo Piracén Cely 74.856.834 Agricultura 3189868118 < ; N
5 | Nelly Alarcén Castéllanos 52.037.031 Agricultura 3123611763 ﬂ&/ ) /Q/o; reo)
6 | Maria del Transito Vargas Cdardenas 23.417.979 Agricultura 3105683567 ,Hgfj “;;_,Lo L/)a s
7 | Mariano Herndndez 4.076.240 Agricultura 3219060119 / Ve
8 | Maria del Carmen Alfonso 'Monroy 23.424.163 Agricultura 3214712486
9 | Lidia Cendales Roa 23.417.776 Agricultura 3142152374 » L‘C) e C:u o /(
10 | Omaira Alicia Avila 53.028.963 Agricultura 3208231440 X w .
11 | Héctor Donaldo Barreto Rojas 74.810.130 Agricultura 3128927137 \é/ echoc Duw ald. ;
12 | José Ricardo Arias Diaz 74.810.392 Agricultura 3228293414 Yoo i n r\ Cohe,
13 | Luis Alberto Ruiz Huertas 74.346.834 Agricultura 3228169042 gﬁ




e N

FORMATO ENTREGA DE DIPLOMAS PROCESO DE UNIDADES PRODUCTIVAS OCTUBRE DE 2025

ACTIVIDAD: Entrega de diplomas asistentes proceso de formacion

unidades productivas.

Sector: Agricultura

Fecha: 20 octubre de 2025

Horario: 10:00 A.M

Responsable:
Rep. Legal Grupo Quality S.A.S

Proceso: 110.2011.326.2025

Objeto: Desarrollar actividades de capacitacion orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los sectores turistico,
comercial y agropecuario como insumo para la formulacién y consolidacion de unidades productivas en el municipio de Sabanalarga, Departamento
de Casanare.

DOCUMENTO DE

SECTOR AL QUE

# NOMBRES Y APELLIDOS IDENTIDAD PERTENECE TELEFONO I;!\RNLA

14 | Giovanny Vargas Romero 4.076.404 Agricultura 3124235002 %
15 | Martha Cecilia Rojas Ferndndez 51.984.714 Agricultura 3202891211 \E;a"—'

16 | Gloria Inés Bacca Cdardenas 35.285.423 Agricultura 3108072813 %’ /
17 | Luis Alberto Roa Fernandez 4.296.307 Agricultura 3214402125 “‘ e
18 | Luz Marina Quevedo 23.417.999 Agricultura 3208745200 _l_%% Q.
19 | Nelsy Margo Guerrero Viveros 25.707.488 Agricultura 3113150938 }JQ\QH Gu ey eyo\)'
20 | Danilo Zubieta Ballesteros 1.116.992.120 Agricultura 3123954873 Pa n;l o Zepela
21 | José Joaquin Rojas Cuesta 4.150.591 Agricultura 3133964068 fﬁ/ﬂ; /]/’/o
22 | Jacinto Plazas Montanez 7.060.939 Agricultura 3118214534 \/‘(7/? g ‘
23 | Dulver Iban Jiménez Mendoza 74.810.305 Agricultura 3122542998 W
24 | Marco Antonio Plazas Mora 17.312.143 Agricultura 3112263756

25 | Héctor Orlando Vaca Cdardenas 74.347 .364 Agricultura 3208571627 ;é/e J: 2 ﬁ lp
26 | Silverio Zubieta Avila 4.076.362 Agricultura 3113085635 ﬁ th LM NT




ANEXO 41
Planilla entrega

diplomas comercio y turismo.



~

FORMATO ENTREGA DE DIPLOMAS PROCESO DE UNIDADES PRODUCTIVAS OCTUBRE DE 2025

ACTIVIDAD: Entrega de diplomas asistentes proceso de formacion

unidades productivas.

Sectores: Comercio y Turismo

Fecha: 20 octubre de 2025

Horario:
12:00 M

Responsable: Rep. Legal Grupo Quality S.A.S

Proceso: 110.2011.326.2025

Objeto: Desarrollar actividades de capacitacion orientadas al fortalecimiento de las capacidades empresariales y productivas de los sectores turistico,
comercial y agropecuario como insumo para la formulacion y consolidacién de unidades productivas en el municipio de Sabanalarga, Departamento de

Casanare.
# NOMBRES Y APELLIDOS DOCUMENTO DE SECTOR AL QUE PERTENECE | TELEFONO >< FIRM =N
1 | Irma Vega Femandez 23.417.638 Turismo - Alojamiento 3132665820 |( JLC(LELL |
2 | Claudia Milena Rodriguez 52.994.572 Turismo — Gastronomia 3152815626 (3\!\'\?\ s % 7
3 | Nancy Yolanda Vargas Preciado 23.417.927 Turismo — Gastronomia 3214534909 ¢ annC&( :
4 | Aldemar Colmenares Salgado 74.810.536 Turismo — Gastronomia 3209535207 A ) Q‘;m 0y . O i
5 | Karen Dayana Figueredo 1.118.120.597 Turismo — Experiencias 3207800318 bkt(h eh Q e f
6 | Karen Andrea Jiménez Rojas 1.006.460.799 Turismo — Souvenirs 3124275428 &% J‘\;f mm ,W% ;
7 | Fredy Irley Vargas Guerrero 74.814.264 Comercio — Alimentos preparados 3208543086 </%%/%2;7
8 | Sonia Andrea Gordillo Roa 1.116.992.430 Comercio — Alimentos preparados | 3212884646 [Con %gg ™R
9 | Diomira Jiménez Espinoza 23.417.775 Comercio — Alimentos preparados | 3133870797 “DiOM(;O‘[ \
10 | Claudia Patricia Espinoza Vallejo 23.418.128 Comercio — Supermercados 3143340189 ﬁg/dug)z “ P ZEPM Dc
11 | Laura Maria Castellanos Silva 68.249.833 Comercio — Supermercados 3186113461 #@\@
12 | Xiomara Angelica Malagon Goyeneche 1.118.559.342 Comercio — Supermercados 3144307604 "a. owatra Hd -
13 | Doris Fanny Vargas Romero 43.417.624 Comercio — Supermercados 3112511517 Sb oY §4 O :
f

< \ ) 311 5617330

@ GRUPOQUALITYSAS@GMAIL.COM

I CL 32 N°14 69 YOPAL, CASANARE



