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PROCESO GESTION DEL TALENTO HUMANO
FORMATO INFORME MENSUAL EJECUCION CONTRACTUAL

Monteria, 17 de diciembre de 2025

Sefior (a)

LOLI MALENA SANCHEZ OVIEDO

SUPERVISOR(A) CONTRATO No.CO1_PCCNTR_8047459
Cargo. Coordinador

Dependencia Centro de Comercio Industria y Turismo de Cérdoba

Monteria - Cérdoba
Asunto: Informe mensual de ejecucién
contractual mes diciembre del afo 2025

Referencia: Contrato No. CO1_PCCNTR_8047459 del afio 2025.

LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA, identificado con la cédula de ciudadania No. 1067836624 del
Monteria, en mi calidad de Contratista del SENA, en el Centro de Comercio Industria y Turismo
del SENA Regional Cérdoba, en cumplimiento del Contrato de Prestacién de Servicios de la
referencia, a continuacidn, presento el Informe de actividades realizadas en el mes objeto de
cobro.

Valor y forma de Pago: Se fija como valor total para el contrato la suma VEINTICINCO MILLONES
CUATROCIENTOS CINCUENTA MIL SEISCIENTOS VEINTISEIS PESOS M/CTE (525.450.626) Esta
suma serd pagada por el SENA al contratista de la siguiente manera: a) un primero pago
correspondiente al mes de Julio de 2025 por valor de TRES MILLONES QUINIENTOS VEINTISEIS MIL
DOSCIENTOS NOVENTA Y UNO b) Cuatro (4) pagos iguales por los meses de agosto a diciembre de
2025, por valor de CUATRO MILLONES QUINIENTOS NOVENTA Y NUEVE MIL QUINIENTOS ONCE
PESOS M/CTE. (54.599.511) cada uno. c) un (1) pago por el mes de diciembre de 2025 por valor de
TRES MILLONES QUINIENTOS VEINTISEIS MIL DOSCIENTOS NOVENTA Y UN PESOS M/CTE. (S
3.526.291)

Plazo: Sera hasta el 23 de diciembre de 2025.

OBJETO: PRESTAR SERVICIOS PROFESIONALES Y/O DE APOYO A LA GESTION, EN LA PLANEACION Y EJECUCION DE
LA FORMACION, ASi COMO LA EVALUACION DE LOS RESULTADOS DE APRENDIZAJE DEFINIDOS EN LOS DISENOS
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CURRICULARES ASIGNADOS, PARA EL DESARROLLO DE HABILIDADES Y COMPETENCIAS TECNICAS DE LA
POBLACION CAMPESINA, APORTANDO AL FORTALECIMIENTO DE LA ECONOMIA CAMPESINA, FAMILIAR, ETNICA Y
COMUNITARIA, EN CONCORDANCIA CON LINEAMIENTOS ESTABLECIDOS POR LA DIRECCION DEL SISTEMA
NACIONAL DE FORMACION PARA EL TRABAJO Y LA COORDINACION NACIONAL DE ATENCION INTEGRAL,

DIFERENCIAL E INCLUYENTE A LA ECONOMIA CAMPESINA - CAMPESENA

Obligaciones Especificas:

No Obligaciones Acciones realizadas Evidencias

1 | Planeary ejecutar laformacion| Planed y ejecuto el proceso de
profesional cumpliendo con la| formacidn profesional en el programa Anexo 1.
programacién académica | Mercadeo y Ventas con numero de Lista de
predeterminada por la| ficha, 3400790, 34000821, de 2025.en | asistencia,
coordinacién respectiva en los| el municipio de San Bernardo del Viento | formato
programas y competencias mensual de
asignada, para el Logro de los eventos,
resultados de aprendizaje autorizacion
definidos, cumpliendo las uso de
horas de formacion de las imagen,
competencias de los juicios
programas de formacién evaluativos
equivalentes a la FOTOGRAFIAS.
programacioén de la Formacién
Profesional Integral

2 Anexo.
Apoyar la elaboracion de la| Apoyo en la elaboraron las guias de| Guia de aprendiz;
planeacion pedagodgica, guias| aprendizaje, planeacion pedagdgica y| niamero de Ficha
de aprendizaje, instrumentos| plan de trabajo de la ficha 3400790, | 3400790; Ficha
de evaluacion, plan de trabajo,| 34000821, de 2025. 3400082
ayudas didacticas requeridos
para el desarrollo de los
procesos de formacion
asignados

3 | Registraren elaplicativo SOFIA | Registre rutas de aprendizaje, como Anexo.
PLUS, todas las evidencias del | también se asociaron los aprendices
proceso formativo: crear las | al aplicativo de SOFIA PLUS.
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rutas de aprendizaje, asociar
aprendices, realizar registro de
inasistencia de aprendices,
planes de mejoramiento vy
registrar juicios evaluativos,
acorde con los lineamientos
institucionales

Participar en las reuniones de
equipos de ejecucién de la
formacién por grupo o areas,
segln la determinacion de la
respectiva Coordinacion
Académica y de acuerdo con el
procedimiento establecido por
la institucion, para garantizar
integralidad en el disefio de
actividades de aprendizaje

No aplica para este periodo

No aplica

Presentar las actas finales de
cierre de etapa lectiva de las
fichas asignadas como
responsable, acorde con los
lineamientos institucionales

No aplica

No aplica

Apoyar el tramite de las
novedades de desercién de
aprendices acorde con lo
establecido en el reglamento
del aprendiz

No aplica

No aplica

Asistir a los aprendices en las
novedades acorde con lo
establecido en el reglamento
del aprendiz

No aplica

No aplica

Aportar todos los documentos
soporte del proceso de
formacién profesional,

Aporté los soportes incluyendo la
guia de aprendizaje y se asistio a

induccién de procesos de formacion.

Anexo .2
Serealizo el
cargue de
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publicados en la plataforma Soportes del
SIGA, asi como los requeridos presente
para aseguramiento de la informe.
calidad  (Autoevaluacidon vy
Registro calificado)

9 No aplica No aplica
Participar en proyectos de
investigacion aplicada, técnica
y pedagodgica en funcién de la
formacién profesional de los
programas relacionados con el
area tematica

10 No aplica No aplica
Gestionar la colocacion de
aprendices en alguna de las
modalidades de etapa
productiva y rendir informes
periodicos de los resultados
alcanzados, conforme a las
instrucciones que les sean
impartidas.

11 Anexo 3.
Subir los documentos soporte | sybjala plataforma SECOPII el informe de | Documentos
del pago en la plataforma del |gestion financiera e informe de gestion subidos a
SECOP Il en los plazos |contable establecida porlaentidadenel | la
establecidos por la entidad y |mes de informe de ejecucién mensual plataforma
acorde con los requisitos |diciembre, al igual que la agenda de SECOP II
legales exigidos. De |viaticos. documento
evidenciarse la falta de cargue GC:
de los documentos para el documento
respectivo pago en la GF:
plataforma por dos meses correspondiente
seguidos se procedera con el al mes
inicio  de  proceso  de de diciembre
incumplimiento contractual

12 | Comunicar al Supervisor del No aplica No aplica
contrato en un plazo maximo

4
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de tres (3) dias habiles
anomalias, inconsistencias,
novedades de aprendices y
hallazgos en el registro de la
informacién

13 No aplica No aplica
Comunicar al Supervisor del

contrato en un plazo no
inferior a quince (15) dias

habiles las anomalias,
inconsistencias, novedades del
Contrato (Cesién -

Terminacion)

14 | Atender las solicitudes |Atendi los eventos del mes de 3400790, Anexo 4.
realizadas por el supervisor del (34000821, de 2025. Verificacion en
contrato el Drive

A continuacidn, relaciono los desplazamientos que realicé previo a la presentacion de este informe.
Una vez finalizado cada desplazamiento presenté al ordenador del gasto el informe en el Formato
Informe Legalizaciéon Desplazamiento Contratista GTH-F-087, en el que se describieron las
actividades desarrolladas y los resultados de cada desplazamiento. Cada informe cuenta con el visto

bueno del Supervisor.

Se lista a continuacidn el soporte de la legalizacién de los desplazamientos realizados, los cuales

forman parte integral del presente informe de ejecucién contractual.

ITEM No DE LA LUGAR DE FECHA DE FECHA DE
ORDEN DE DESPLAZAMIENTO DESPLAZAMIENTO INICIAL DESPLAZAMIENTO
VIAJE FINAL
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Nota 1: Por cada desplazamiento que haya realizado el contratista, adjuntara el respectivo informe
que la soporte. En caso de haber realizado el desplazamiento en fecha posterior a la presentacion
del informe de ejecucidn contractual, debera reportarlo en el siguiente informe de ejecucion
contractual.

Para el tramite de la cuenta me permito adjuntar: Documentos electrdnicos enunciados como
evidencias del cumplimiento de las obligaciones contractuales y los y los desplazamientos
realizados y el No. 4634131422 de la planilla, expedido por BANCOMEVA correspondiente al mes

de diciembre del afio 2025. (Decreto Ley 2106 de 2019 — “Decreto Ley Antitramites”)

Evidencias setenta y dos (72) folios

Cordialmente,

§,2d e UL

LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

C.C.N0.1067836624 Monteria

Contratista

Recibi a satisfaccion:

LOLI MALENA SANCHEZ OVIEDO
SUPERVISOR(A) CONTRATO No. CO1_PCCNTR_8047459

Cargo. Coordinador

Centro de Comercio Industria y Turismo
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RESULTADO DE INSCRIPCION MERCEDEO Y VENTAS FICHAS 3400790, 3400082
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FORMATO
AUTORIZACION PARA USO DE IMAGEN

Mediante el presente documento, autorizo al Servicio Nacional de Aprendizaje SENA para que mi
testimonio, fotos y creaciones audiovisuales, grabados libre y espontdneamente, sean utilizados,
reutilizados de forma vitalicia, editados, en cualquier formato existente o por existir y emitidos por
cualquier medio, puesta a disposicidn o soporte, en cualquier tiempo y lugar de Colombia, el exterior
0 territorio universal; para promocién y divulgacion de los servicios misionales y gestién de la
Entidad.

Derechos de imagen y derechos de autor (comunicacién publica, radiodifusién, sincronizacién y
fijacion) de la Entidad o a la persona que esta autorice.

Asi mismo, manifiesto conocer que la produccién audiovisual realizada por el Servicio Nacional de
Aprendizaje SENA es para ser empleada en espacios educativos, culturales, didacticos o de caricter
institucional y no tiene fines publicitarios, comerciales, ni econémicos.

Ademas, mantendré indemne al Servicio Nacional de Aprendizaje SENA, frente a todo reclamo,
demanda y responsabilidad alguna con relacién al uso del material mencionado anteriormente por

termino indefinido.

Del mismo modo, reconozco y acepto que el Servicio Nacional de Aprendizaje SENA, no asume
ninguna responsabilidad por grabaciones o publicaciones que puedan ser efectuadas por terceros
invitados al evento o por personal de medios de comunicacién.

DERECHOS DE IMAGEN DE MENORES DE EDAD

. Envirtud de lo expresado por la Corte Constitucional C-748 de 2011 “...se interpreta que los datos
de los nifios, las nifias y adolescentes pueden ser objeto de tratamiento siempre y cuando no se
ponga en riesgo la prevalencia de sus derechos fundamentales e inequivocamente responda a la
realizacion del principio de su interés superior, cuya aplicacion especifica devendrd del andlisis de
cada caso en particular.”

Es asi como en calidad de Representante Legal del nifio, nifia o adolescente
, lidentificado con RCN o Tl
, declaro conocer que los datos de los menores de edad son datos
sensibles de acuerdo con la normatividad vigente, por lo tanto, NO me encuentro obligado a

1

N o X

9 @ d. Linea de atencién a ciudadanos, empresarios
@SENAcomunica y linea PQRS: 018000 910270
www.sena.edu.co
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autorizar el tratamiento de los mismos, sin embargo, declaro otorgar, voluntaria y expresamente,
la siguiente autorizacién:

Autorizo el uso de su imagen, fotograffa, voz, sonidos, filmaciones magnéticas y cualquier otro
registro audiovisual, para ser usadas por el SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE - SENA como parte
del material publicitario promocional, interno y externo, que en la entidad se difunda pt’JincarrTente
por cualquier medio, sea medios impresos, internet, television, radio y cualquier otro medio de
difusidn
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Reporte de Juicios de Evaluacion

Fecha del Reporte:

Ficha de Caracterizacion:

Cégigo:
Version:

Denominacion:

Estado de la Ficha de Caracterizacion:

Fecha Inicio:

Fecha Fin:

Modalidad de Formacion:

Regional:

Centro de Formacion:

15/12/2025
3400790
63210007
1

MERCADEQO Y VENTAS
TERMINADA POR FECHA

10/11/2025
10/12/2025
PRESENCIAL

23 - REGIONAL CORDOBA
9523 - CENTRO DE COMERCIO, INDUSTRIA'Y TURISMO DE CORDOBA

Tipo de Documento |Numero de Documento |Nombre Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluacion Fecha y Hora del Juicio Evaluativo Funcionario que registro el juicio evaluativo
cC 1003561929 ALVARO FERNANDO MENDOZA GARCIA EN FORMACION 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |[NO APROBADO 15/12/2025 12.28 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 1003561929 ALVARO FERNANDO MENDOZA GARCIA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IPENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUINO APROBADO 15/12/2025 12.32 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
CcC 1003561929 ALVARO FERNANDO MENDOZA GARCIA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A INO APROBADO 15/12/2025 12.32 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
PDDRDANDLICTAS MEDIANMTE LA ADLICACIAN DEMETODACS DE CLIACLIAN
CcC 1003561929 ALVARO FERNANDO MENDOZA GARCIA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O ~ |NO APROBADO 15/12/2025 12.32 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
MEDOADNA VY OADACIDAD DE V/CATAC DL A CMDDECACEALIIN DALITICA
cC 1003561929 ALVARO FERNANDO MENDOZA GARCIA EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBI(;ION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164757 - DEFINIR'Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA NO APROBADO 15/12/2025 12.33 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTILO DE EXHIBICION

QRGANIZACIAON DEI SURTING DE ACIIERNO CON | OS PRODIICTOS




CcC 1003561929 ALVARO FERNANDO MENDOZA GARCIA EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBIC}ION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA |[NO APROBADO 15/12/2025 12.33 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y F| ESTII Q DE EXHIRICION [EMPRESA '
CcC 1003561929 ALVARO FERNANDO MENDOZA GARCIA EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS INO APROBADO 15/12/2025 12.33 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUFNTA SUS CARACTERISTICAS Y FI FSTIIO DE EXHIRICION __________ITENDENCIAS DFEL_ MERCADO . - -
CcC 1003561929 ALVARO FERNANDO MENDOZA GARCIA EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE NO APROBADO 15/12/2025 12.33 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTIL O DE EXHIBICION MERCADEQ i
CcC 1043645219 ANA MARIA DE JESUS BANDA BARRETO POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |APROBADO 12/12/2025 12.19 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
CconCoicien oAl N DRDATOCAL N COTARIL CAINADAD LA CAMNDDCCA
CC 1043645219 ANA MARIA DE JESUS BANDA BARRETO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUJAPROBADO 12/12/2025 12.20 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
ACLICDODO OCON TIDAS NE DDANICTAON DADRIACIANECTARI EAINAC N -]
cC 1043645219 ANA MARIA DE JESUS BANDA BARRETO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A~ [APROBADO 12/12/2025 12.20 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
CcC 1043645219 ANA MARIA DE JESUS BANDA BARRETO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O . |APROBADO 12/12/2025 12.20 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y ~ |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
CcC 1043645219 ANA MARIA DE JESUS BANDA BARRETO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBIQION DE PRODUCTOS Y SERV|C|O$ TENIENDO |164757 - DEFINIR'Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO 12/12/2025 12.21 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y F| ESTIIQ DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTIDO DE ACIIEFRDO CON | QS PRODIICTQS
CC 1043645219 ANA MARIA DE JESUS BANDA BARRETO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 1164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA JAPROBADO 12/12/2025 12.21 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y F| ESTII Q DE EXHIRICION [EMPRESA ,
CC 1043645219 ANA MARIA DE JESUS BANDA BARRETO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 1164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |JAPROBADO 12/12/2025 12.21 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTIQ DE EXHIRICION _________ ITENDENGIAS DEIL_MERCADQ , : :
CcC 1043645219 ANA MARIA DE JESUS BANDA BARRETO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO 12/12/2025 12.21 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y FI ESTIL O DE EXHIBICION MERCADEQ i
CC 1063138128 ANGIE PAOLA JULIO ORTEGA EN FORMACION 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |NO APROBADO 15/12/2025 11.57 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
CcC 1063138128 ANGIE PAOLA JULIO ORTEGA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU|NO APROBADO 15/12/2025 12.09 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE

ACLIEDDN NN TIDAC DNE DDANICTAOA N DADRLAAIANCOTADRL CAINAC TN




cc 1063138128 ANGIE PAOLA JULIO ORTEGA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [NO APROBADO 15/12/2025 12.09 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y ~ |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE

CcC 1063138128 ANGIE PAOLA JULIO ORTEGA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA'Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O ~ |NO APROBADO 15/12/2025 12.09 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE

cC 1063138128 ANGIE PAOLA JULIO ORTEGA EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA NO APROBADO 15/12/2025 12.08 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIIS CARACTERISTICAS Y F| ESTIIQ DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTIDO DE ACIIEFRDO CON | QS PRODIICTQS

cC 1063138128 ANGIE PAOLA JULIO ORTEGA EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA |[NO APROBADO 15/12/2025 12.08 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y EI ESTIL O DE EXHIBICION [FMPRESA i

cC 1063138128 ANGIE PAOLA JULIO ORTEGA EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS [NO APROBADO 15/12/2025 12.08 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y EI ESTHQDEEXHIBICION _ ITENDENCIAS DEI_MERCADQ . . -

cC 1063138128 ANGIE PAOLA JULIO ORTEGA EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE NO APROBADO 15/12/2025 12.08 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIBICION MERCADEQ i

Tl 1063152666 LUISA FERNANDA GONZALEZ IZQUIERDO EN FORMACION 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |NO APROBADO 15/12/2025 12.21 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA

CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO

Tl 1063152666 LUISA FERNANDA GONZALEZ IZQUIERDO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUINO APROBADO 15/12/2025 12.22 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE

Tl 1063152666 LUISA FERNANDA GONZALEZ IZQUIERDO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A INO APROBADO 15/12/2025 12.22 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE

DRDANICTOC MENDIANTE LA ADILICACIAN DNCMETADACS DE CLIACIAN

Tl 1063152666 LUISA FERNANDA GONZALEZ IZQUIERDO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA'Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O ~ |NO APROBADO 15/12/2025 12.22 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE

TI 1063152666 LUISA FERNANDA GONZALEZ IZQUIERDO EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA NO APROBADO 15/12/2025 12.23 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y F| ESTII Q DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTIDQ DE ACIIERDO CON | QS PRODIICTQS

Tl 1063152666 LUISA FERNANDA GONZALEZ IZQUIERDO EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHlBlQION DE PRODUCTOS Y SERVICIO$ TENIENDO [164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA |[NO APROBADO 15/12/2025 12.23 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIENTA SIS CARACTERISTICAS Y EL ESTI QO DE EXHIBICION  IEMPRESA .

Tl 1063152666 LUISA FERNANDA GONZALEZ IZQUIERDO EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS [NO APROBADO 15/12/2025 12.23 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUFNTA SUS CARACTERISTICAS Y FI FSTILO DE EXHIRBICION ___________ITENDENCIAS DFEI_ MERCADO - - -

TI 1063152666 LUISA FERNANDA GONZALEZ IZQUIERDO EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE NO APROBADO 15/12/2025 12.23 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

EN CUIENTA SIS CARACTFRISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIRICION

MERCADEQ




TI 1067165162 SAMUEL DAVID BURGOS FUENTES EN FORMACION 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL  |164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS  |[NO APROBADO 15/12/2025 12.10 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
TI 1067165162 SAMUEL DAVID BURGOS FUENTES EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU[NO APROBADO 15/12/2025 12.14 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y~ |DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
Tl 1067165162 SAMUEL DAVID BURGOS FUENTES EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |NO APROBADO 15/12/2025 12.14 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y ~ |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
DDDANDLICTAS MEODIANMTE LA ADLIOCACION DEMETADACS DE CLIACLINN
TI 1067165162 SAMUEL DAVID BURGOS FUENTES EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O NO APROBADO 15/12/2025 12.14 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y ~ |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
TI 1067165162 SAMUEL DAVID BURGOS FUENTES EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA NO APROBADO 15/12/2025 12.15 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y EI ESTI QO DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTIDO DE ACGIIERDO CON | QS PRODIICTOS
TI 1067165162 SAMUEL DAVID BURGOS FUENTES EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA [NO APROBADO 15/12/2025 12.15 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CLIENTA SIS CARACTERISTICAS Y EI ESTIL O DE EXHIBICION EMPRESA
TI 1067165162 SAMUEL DAVID BURGOS FUENTES EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS [NO APROBADO 15/12/2025 12.15 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTFRISTICAS Y FI ESTIQ DE EXHIBICION _______ITENDENCGIAS DFIL_MERCADOQ
TI 1067165162 SAMUEL DAVID BURGOS FUENTES EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE  |[NO APROBADO 15/12/2025 12.15 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUFNTA SUS CARACTERISTICAS Y FI_ FSTIL O DE EXHIBICION MERCADEQ
cC 1067812085 SANDRA PATRICIA ARIAS ALTAMAR EN FORMACION 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL ~ [164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS  [NO APROBADO 15/12/2025 12.34 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
CoDEAoICIo _CLAOLIN DDATOAOCAL AN COCTADLEAIDADAD LA CAMMDDECA
cC 1067812085 SANDRA PATRICIA ARIAS ALTAMAR EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU|NO APROBADO 15/12/2025 12.35 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 1067812085 SANDRA PATRICIA ARIAS ALTAMAR EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |NO APROBADO 15/12/2025 12.35 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y ~ |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1067812085 SANDRA PATRICIA ARIAS ALTAMAR EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O NO APROBADO 15/12/2025 12.35 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
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cC 1067812085 SANDRA PATRICIA ARIAS ALTAMAR EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA NO APROBADO 15/12/2025 12.36 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTIDO DE ACIIERNDO CON1 QS PRODIICTOS
CcC 1067812085 SANDRA PATRICIA ARIAS ALTAMAR EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA INO APROBADO 15/12/2025 12.36 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y EI ESTI O DE EXHIBICION ___ IEMPRESA -
CcC 1067812085 SANDRA PATRICIA ARIAS ALTAMAR EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBIQION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |[NO APROBADO 15/12/2025 12.36 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CLUENTA SUS CARACTERISTICAS Y FL ESTILO DE EXHIBICION __________JTENDENCIAS DEL MERCADO - - -
CcC 1067812085 SANDRA PATRICIA ARIAS ALTAMAR EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE NO APROBADO 15/12/2025 12.36 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUFNTA SIS CARACTFRISTICAS Y FI FSTIL O DE EXHIRICION MERCADEQ i
TI 1067971955 YINA MARCELA MORELO CARDENAS POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |APROBADO 12/12/2025 12.18 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
CconpCoicion oEAlIN DRDATOACAL N COTARIL EAINADAD LA CAMDDECA
TI 1067971955 YINA MARCELA MORELO CARDENAS POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUJAPROBADO 12/12/2025 12.15 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
Tl 1067971955 YINA MARCELA MORELO CARDENAS POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A JAPROBADO 12/12/2025 12.15 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
TI 1067971955 YINA MARCELA MORELO CARDENAS POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA'Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O ~ |APROBADO 12/12/2025 12.15 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y ~ |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
TI 1067971955 YINA MARCELA MORELO CARDENAS POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBIC}ION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164757 - DEFINIR'Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO 12/12/2025 12.15 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTIDO DE ACUIIERNDO CON1 QS PRODIICTOS
Tl 1067971955 YINA MARCELA MORELO CARDENAS POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 1164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA |JAPROBADO 12/12/2025 12.15 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y FI ESTIIO DE EXHIBICION ________ IEMPRESA .
Tl 1067971955 YINA MARCELA MORELO CARDENAS POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 1164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |JAPROBADO 12/12/2025 12.15 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIBICION _________ITENDENCIAS DEI_MERCADQ .
TI 1067971955 YINA MARCELA MORELO CARDENAS POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO 12/12/2025 12.15 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUIENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTIL O DE EXHIRICION MERCADEQ i
cC 1068737914 SAMUEL BARRETO POLO POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |APROBADO 15/12/2025 11.38 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
CcC 1068737914 SAMUEL BARRETO POLO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUJAPROBADO 15/12/2025 11.37 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE

ACLIEDDN NN TIDAC DNE DDANICTOA N DADRLAAIANCOTADL CAINAC TN




cC 1068737914 SAMUEL BARRETO POLO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |JAPROBADO 15/12/2025 11.37 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE

cC 1068737914 SAMUEL BARRETO POLO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O ~ |APROBADO 15/12/2025 11.37 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE

cC 1068737914 SAMUEL BARRETO POLO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO 15/12/2025 11.35 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y EI_ ESTI O DE EXHIBICION [ORGANIZACION DEI_SURTIDO DE AGIIERDO CON 1 QS PRODUCTOS

CcC 1068737914 SAMUEL BARRETO POLO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA JAPROBADO 15/12/2025 11.35 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y EI ESTIL O DE EXHIBICION [FMPRESA i

cC 1068737914 SAMUEL BARRETO POLO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |JAPROBADO 15/12/2025 11.35 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUFNTA SUS CARACTERISTICASY FI FSTIQDE EXHIRICION _________ITENDENCIAS DEI_ MERCADQ . . -

cC 1068737914 SAMUEL BARRETO POLO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO 15/12/2025 11.35 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUFENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIRICION MERCADEQ i

ccC 1070806892 CLAUDIA PATRICIA TAPIA JUNCO EN FORMACION 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |NO APROBADO 15/12/2025 12.17 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA

CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO

cC 1070806892 CLAUDIA PATRICIA TAPIA JUNCO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUJAPROBADO 15/12/2025 12.18 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE

ccC 1070806892 CLAUDIA PATRICIA TAPIA JUNCO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A JAPROBADO 15/12/2025 12.18 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE

DRDANICTOC MENDIANTE LA ADILICACIAN DNCMETADACS DE CLIACIAN

cC 1070806892 CLAUDIA PATRICIA TAPIA JUNCO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O ~ |APROBADO 15/12/2025 12.18 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE

ccC 1070806892 CLAUDIA PATRICIA TAPIA JUNCO EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA NO APROBADO 15/12/2025 12.19 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIENTA SIS CARACTERISTICAS Y EI ESTI O DE EXHIBICION [ORGANIZACION DEI_SURTIDO DE AGIIERDO CON 1 QS PRODUICTOS

cC 1070806892 CLAUDIA PATRICIA TAPIA JUNCO EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA INO APROBADO 15/12/2025 12.19 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y EL ESTIQ DE EXHIBICION  IEMDPRESA -

cc 1070806892 CLAUDIA PATRICIA TAPIA JUNCO EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS [NO APROBADO 15/12/2025 12.19 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUFNTA SUS CARACTERISTICAS Y FI FSTILO DE EXHIRBICION ___________ITENDENCIAS DFEI_ MERCADO - - -

cC 1070806892 CLAUDIA PATRICIA TAPIA JUNCO EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE NO APROBADO 15/12/2025 12.19 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

EN CUIENTA SIS CARACTFRISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIRICION

MERCADEQ




cc 1070807126 MANUEL ESTEBAN ARTEAGA RACERO POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL ~ |164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS  |APROBADO 12/12/2025 12.27 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 1070807126 MANUEL ESTEBAN ARTEAGA RACERO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU[APROBADO 12/12/2025 12.27 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y~ |DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 1070807126 MANUEL ESTEBAN ARTEAGA RACERO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |APROBADO 12/12/2025 12.27 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y ~ |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
DDDANDLICTAS MEODIANMTE LA ADLIOCACION DEMETADACS DE CLIACLINN
cC 1070807126 MANUEL ESTEBAN ARTEAGA RACERO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO 12/12/2025 12.27 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y ~ |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
cC 1070807126 MANUEL ESTEBAN ARTEAGA RACERO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO 12/12/2025 12.28 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y EI ESTI QO DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTIDO DE ACGIIERDO CON | QS PRODIICTOS
cC 1070807126 MANUEL ESTEBAN ARTEAGA RACERO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA~ [APROBADO 12/12/2025 12.28 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CLIENTA SIS CARACTERISTICAS Y EI ESTIL O DE EXHIBICION EMPRESA
cC 1070807126 MANUEL ESTEBAN ARTEAGA RACERO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS [APROBADO 12/12/2025 12.28 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTFRISTICAS Y FI ESTIQ DE EXHIBICION _______ITENDENCGIAS DFIL_MERCADOQ
cC 1070807126 MANUEL ESTEBAN ARTEAGA RACERO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICASDE  |APROBADO 12/12/2025 12.28 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUFNTA SUS CARACTERISTICAS Y FI_ FSTIL O DE EXHIBICION MERCADEQ
cC 1070809045 ROBERTO CARLOS GENES GONZALEZ POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL ~ [164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS  |APROBADO 12/12/2025 12.24 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
CoDEAoICIo _CLAOLIN DDATOAOCAL AN COCTADLEAIDADAD LA CAMMDDECA
cC 1070809045 ROBERTO CARLOS GENES GONZALEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUJAPROBADO 12/12/2025 12.25 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 1070809045 ROBERTO CARLOS GENES GONZALEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |APROBADO 12/12/2025 12.25 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y ~ |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1070809045 ROBERTO CARLOS GENES GONZALEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO 12/12/2025 12.25 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE

MECDOADNYNY AADACIDAD NDNCV/CATAC NC LA CMDDCCACEAUIN DALITIOA




CcC 1070809045 ROBERTO CARLOS GENES GONZALEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO 12/12/2025 12.25 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y F| ESTII Q DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTIDO DE ACIIERDO CON | QS PRODIICTQS
CcC 1070809045 ROBERTO CARLOS GENES GONZALEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA |JAPROBADO 12/12/2025 12.25 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIIENTA SIS CARACTERISTICAS Y F| ESTII Q DE EXHIRICION [EMPRESA i
CcC 1070809045 ROBERTO CARLOS GENES GONZALEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBIQION DE PRODUCTOS Y SERVICIO:‘S TENIENDO |164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO 12/12/2025 12.25 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUFNTA SUS CARACTERISTICAS Y FI ESTILO DE EXHIRICION __________ITENDENCIAS DFEI_ MERCADO . - -
CcC 1070809045 ROBERTO CARLOS GENES GONZALEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO 12/12/2025 12.25 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTIL O DE EXHIBICION MERCADEQ i
CC 1070812085 NEVISON DE JESUS PEREZ POLO POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |APROBADO 15/12/2025 11.30 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
conCoicicen ocrAlIN DDATOCAIL N COTARLCAINADAD LA CMDDECA
CC 1070812085 NEVISON DE JESUS PEREZ POLO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUJAPROBADO 15/12/2025 11.31 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 1070812085 NEVISON DE JESUS PEREZ POLO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A~ [APROBADO 15/12/2025 11.31 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y ~ |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
CcC 1070812085 NEVISON DE JESUS PEREZ POLO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA'Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O ~ |APROBADO 15/12/2025 11.31 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y ~ |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
CC 1070812085 NEVISON DE JESUS PEREZ POLO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBIC}ION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164757 - DEFINIR'Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO 15/12/2025 11.33 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y F| ESTII Q DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTIDQ DE ACIIERDO CON | QS PRODIICTQS
CC 1070812085 NEVISON DE JESUS PEREZ POLO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 1164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA |JAPROBADO 15/12/2025 11.33 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y FIL ESTIQ DE EXHIBICION __________ IEMPRESA .
CcC 1070812085 NEVISON DE JESUS PEREZ POLO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 1164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |JAPROBADO 15/12/2025 11.33 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIBICION _________ITENDENCIAS DEI_MERCADQ .
CC 1070812085 NEVISON DE JESUS PEREZ POLO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO 15/12/2025 11.33 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUFENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIBICION MERCADEQ i
TI 1070815666 MARIA FERNANDA HERRERA JUNCO EN FORMACION 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |APROBADO 15/12/2025 11.40 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
TI 1070815666 MARIA FERNANDA HERRERA JUNCO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUJAPROBADO 15/12/2025 11.41 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE

ACLIEDDN NN TIDAC DNE DDANICTOA N DADRLAAIANCOTADL CAINAC TN




TI 1070815666 MARIA FERNANDA HERRERA JUNCO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |APROBADO 15/12/2025 11.41 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE

TI 1070815666 MARIA FERNANDA HERRERA JUNCO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA'Y LA DEMANDA DEL PRODUCTOO  |APROBADO 15/12/2025 11.41 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE

TI 1070815666 MARIA FERNANDA HERRERA JUNCO EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA NO APROBADO 15/12/2025 11.42 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y EI ESTI O DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEISURTIDO DE ACUERDO CON | QS PRODIICTOS

TI 1070815666 MARIA FERNANDA HERRERA JUNCO EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA [NO APROBADO 15/12/2025 11.42 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y FI ESTILQ DE EXHIRICION EMPRESA ’

TI 1070815666 MARIA FERNANDA HERRERA JUNCO EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO | 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS [NO APROBADO 15/12/2025 11.42 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y FI ESTIQDE EXHIBICION ______ ITENDENCIAS DI MERCADQ i . .

Tl 1070815666 MARIA FERNANDA HERRERA JUNCO EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |[164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE NO APROBADO 15/12/2025 11.42 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y EI ESTI O DE EXHIBICION MERCADEQ i

Tl 1070816694 JESUS HUMBERTO NARVAEZ BALLESTEROS EN FORMACION 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |NO APROBADO 15/12/2025 12.37 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA

CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO

TI 1070816694 JESUS HUMBERTO NARVAEZ BALLESTEROS EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU[NO APROBADO 15/12/2025 12.38 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE

TI 1070816694 JESUS HUMBERTO NARVAEZ BALLESTEROS EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [NO APROBADO 15/12/2025 12.38 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE

DDANDLICTACS MEDIANMTC L A ADI I("I\f‘lf‘\l\l nl:l\lllf'l'f'\l‘\f'\(‘ N ] Il\f‘lfl\kl

Tl 1070816694 JESUS HUMBERTO NARVAEZ BALLESTEROS EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O |NO APROBADO 15/12/2025 12.38 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE

Tl 1070816694 JESUS HUMBERTO NARVAEZ BALLESTEROS EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA NO APROBADO 15/12/2025 12.39 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CLIIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y EI ESTI QO DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTIDO DE ACGIIERDO CON | QS PRODIICTOS

Tl 1070816694 JESUS HUMBERTO NARVAEZ BALLESTEROS EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA [NO APROBADO 15/12/2025 12.39 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
ENCUENTA SUIS (‘AEA‘,|EE|S||‘,AS Y EL ESTI O DE EXHIBICION ____________1EMPRESA -

Tl 1070816694 JESUS HUMBERTO NARVAEZ BALLESTEROS EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS [NO APROBADO 15/12/2025 12.39 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y EI ESTIODE EXHIBICION _____ ITENDENCIAS DEI MERCADQ i . .

TI 1070816694 JESUS HUMBERTO NARVAEZ BALLESTEROS EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE NO APROBADO 15/12/2025 12.39 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

EN CUIENTA SIS CARACTFRISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIRICION

MERCADEQ




TI 1070817511 MARCELA PATRICIA MENDOZA NUNEZ EN FORMACION 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS  |NO APROBADO 15/12/2025 12.26 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
TI 1070817511 MARCELA PATRICIA MENDOZA NUNEZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU[NO APROBADO 15/12/2025 12.25 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
Tl 1070817511 MARCELA PATRICIA MENDOZA NUNEZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [NO APROBADO 15/12/2025 12.25 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
DDDANDLICTAS MEODIANMTE LA ADLIOCACION DEMETADACS DE CLIACLINN
TI 1070817511 MARCELA PATRICIA MENDOZA NUNEZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O NO APROBADO 15/12/2025 12.25 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
TI 1070817511 MARCELA PATRICIA MENDOZA NUNEZ EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA NO APROBADO 15/12/2025 12.24 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y EI ESTI QO DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTIDO DE ACGIIERDO CON | QS PRODIICTOS
TI 1070817511 MARCELA PATRICIA MENDOZA NUNEZ EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO  [164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA [NO APROBADO 15/12/2025 12.24 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CLIENTA SIS CARACTERISTICAS Y EI ESTIL O DE EXHIBICION EMPRESA
TI 1070817511 MARCELA PATRICIA MENDOZA NUNEZ EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS [NO APROBADO 15/12/2025 12.24 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICASY EI ESTIQDEEXHIRICION  ITENDENCIAS DEI MERCADOQ
TI 1070817511 MARCELA PATRICIA MENDOZA NUNEZ EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE NO APROBADO 15/12/2025 12.24 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUFNTA SUS CARACTERISTICAS Y FI_ FSTIL O DE EXHIBICION MERCADEQ
TI 1073818990 YORLEY CECILIA MARTINEZ IBANEZ EN FORMACION 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS [NO APROBADO 15/12/2025 11.53 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
CoDEAoICIo _CLAOLIN DDATOAOCAL AN COCTADLEAIDADAD LA CAMMDDECA
TI 1073818990 YORLEY CECILIA MARTINEZ IBANEZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU[NO APROBADO 15/12/2025 11.54 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
TI 1073818990 YORLEY CECILIA MARTINEZ IBANEZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [NO APROBADO 15/12/2025 11.54 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
TI 1073818990 YORLEY CECILIA MARTINEZ IBANEZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O NO APROBADO 15/12/2025 11.54 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
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Tl 1073818990 YORLEY CECILIA MARTINEZ IBANEZ EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA NO APROBADO 15/12/2025 11.56 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y El ESTI QO DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI_SURTIDO DE AGIIERDO CON | QS PRODIICTOS
Tl 1073818990 YORLEY CECILIA MARTINEZ IBANEZ EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA INO APROBADO 15/12/2025 11.56 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y EI ESTI O DE EXHIBICION ___ IEMPRESA -
Tl 1073818990 YORLEY CECILIA MARTINEZ IBANEZ EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBIQION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |[NO APROBADO 15/12/2025 11.56 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUFNTA SUS CARACTERISTICAS Y FI ESTILO DE EXHIRICION __________ITENDENCIAS DFEI_ MERCADO . - -
TI 1073818990 YORLEY CECILIA MARTINEZ IBANEZ EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE NO APROBADO 15/12/2025 11.56 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIRICION MERCADEQ i
CC 1078578233 LORENA ZABALETA ARROYO POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |APROBADO 12/12/2025 12.29 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
CconpCoicion oEAlIN DRDATOACAL N COTARIL EAINADAD LA CAMDDECA
CC 1078578233 LORENA ZABALETA ARROYO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUJAPROBADO 12/12/2025 12.29 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
CcC 1078578233 LORENA ZABALETA ARROYO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A JAPROBADO 12/12/2025 12.29 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
CcC 1078578233 LORENA ZABALETA ARROYO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA'Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O ~ |APROBADO 12/12/2025 12.29 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
CC 1078578233 LORENA ZABALETA ARROYO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBIC}ION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164757 - DEFINIR'Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO 12/12/2025 12.30 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTI QO DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEISURTIDQ DE ACUERDO CON | QS PRODIICTOS
CC 1078578233 LORENA ZABALETA ARROYO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA |APROBADO 12/12/2025 12.30 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y FI ESTUQDE EXHIRICION  IEMPRESA -
CcC 1078578233 LORENA ZABALETA ARROYO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |[APROBADO 12/12/2025 12.30 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICASY FI ESTIQDEEXHIRICION _ ITENDENCIAS DEI MERCADOQ :
CC 1078578233 LORENA ZABALETA ARROYO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO 12/12/2025 12.30 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIIENTA SIS CARACTFRISTICAS Y FI FSTI O DE EXHIBICION MERCADEQ i
CcC 10937774 ARSENIO RAVELES BARRERA POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |APROBADO 12/12/2025 12.31 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 10937774 ARSENIO RAVELES BARRERA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUJAPROBADO 12/12/2025 12.32 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
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cC 10937774 ARSENIO RAVELES BARRERA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |JAPROBADO 12/12/2025 12.32 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE

cC 10937774 ARSENIO RAVELES BARRERA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O ~ |APROBADO 12/12/2025 12.32 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE

ccC 10937774 ARSENIO RAVELES BARRERA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO 12/12/2025 12.32 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y EI_ ESTI O DE EXHIBICION [ORGANIZACION DEI_SURTIDO DE AGIIERDO CON 1 QS PRODUCTOS

ccC 10937774 ARSENIO RAVELES BARRERA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA JAPROBADO 12/12/2025 12.32 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y EI ESTIL O DE EXHIBICION [FMPRESA i

cC 10937774 ARSENIO RAVELES BARRERA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |JAPROBADO 12/12/2025 12.32 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUFNTA SUS CARACTERISTICASY FI FSTIQDE EXHIRICION _________ITENDENCIAS DEI_ MERCADQ - . -

cC 10937774 ARSENIO RAVELES BARRERA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO 12/12/2025 12.32 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

EN CUEFNTA SUS CARACTERISTICAS Y FIL ESTIO DE EXHIRICION

MERCADEQ
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SENA
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FORMATO
AUTORIZACION PARA USO DE IMAGEN

Mediante el presente documento, autorizo al Servicio Nacional de Aprendizaje SENA para que mi
testimonio, fotos y creaciones audiovisuales, grabados libre y espontdaneamente, sean utilizados,
reutilizados de forma vitalicia, editados, en cualquier formato existente o por existir y emitidos por
cualquier medio, puesta a disposicion o soporte, en cualquier tiempo y lugar de Colombia, el exterior
o territorio universal; para promocién y divulgacién de los servicios misionales y gestién de la

Entidad.

Derechos de imagen y derechos de autor (comunicacién publica, radiodifusién, sincronizacién y
fijacién) de la Entidad o a la persona que esta autorice.

Asi mismo, manifiesto conocer que la produccién audiovisual realizada por el Servicio Nacional de
Aprendizaje SENA es para ser empleada en espacios educativos, culturales, didacticos o de caracter
institucional y no tiene fines publicitarios, comerciales, ni econémicos.

Ademas, mantendré indemne al Servicio Nacional de Aprendizaje SENA, frente a todo reclamo,
demanda y responsabilidad alguna con relacién al uso del material mencionado anteriormente por

termino indefinido.

Del mismo modo, reconozco y acepto que el Servicio Nacional de Aprendizaje SENA, no asume
ninguna responsabilidad por grabaciones o publicaciones que puedan ser efectuadas por terceros

invitados al evento o por personal de medios de comunicacién.

DERECHOS DE IMAGEN DE MENORES DE EDAD

En virtud de lo expresado por la Corte Constitucional C-748 de 2011 “..se interpreta que los datos
de los nifios, las nifias y adolescentes pueden ser objeto de tratamiento siempre y cuando no se
ponga en riesgo la prevalencia de sus derechos fundamentales e inequivocamente responda a la
realizacién del principio de su interés superior, cuya aplicacion especifica devendrd del andlisis de
cada caso en particular.”

Es asfl como gen calidad de Represin{t:nte Legal del nifio, nifia o adolescente
ﬂg:()a{\ inéi'ih \lopPy worca , identificado con RCN o Tl
1010 6,06 65F , declaro conocer que los datos de los menores de edad son datos
sensibles de acuerdo con la normatividad vigente, por lo tanto, NO me encuentro obligado a
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autorizar el tratamiento de los mismos, sin embargo, declaro otorgar, voluntaria y expresamente,
la siguiente autorizacién:

Autorizo el uso de su imagen, fotograffa, voz, sonidos, filmaciones magnéticas y cualquier otro
registro audiovisual, para ser usadas por el SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE = SENA como parte
del material publicitario promocional, interno y externo, que en la entidad se difunda pdblicamente

por cualquier medio, sea medios impresos, internet, televisién, radio y cualquier otro medio de
difusién
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Centro de Comercio, Industria y Turismo de Cérdoba
CONTROL DE ASISTENCIA DIARIA

FORMATO UNICO PARA REPORTE DE ASISTENCIA CCIT.

Nombre del Curso: M:GP@\DIO q VENFD j
FICHA No. Bd_mgz_ )

Municipio: \"\DNhoﬁ Lugar: V\oRRR

Instructor: N°. Doc. Ident. [

FECHA: [ Digmueet 72 206 [ HORARIO: |
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Instructor: N°, Doc. Ident. [ eSS
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N Centro de Comercio, Industria y Turismo de Cérdoba
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Reporte de Juicios de Evaluacion

Fecha del Reporte:

Ficha de Caracterizacion:

Cégigo:

Version:

Denominacion:

Estado de la Ficha de Caracterizacion:
Fecha Inicio:

Fecha Fin:

Modalidad de Formacion:

15/12/2025
3400082
63210007
1

MERCADEQO Y VENTAS

EN EJECUCION
16/11/2025
21/12/2025
PRESENCIAL

Regional: 23 - REGIONAL CORDOBA
Centro de Formacioén: 9523 - CENTRO DE COMERCIO, INDUSTRIA'Y TURISMO DE CORDOBA
Tipo de Documento |Numero de Documento |Nombre Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluacién Fecha y Hora del Juicio Evaluativo Funcionario que registro el juicio evaluativo
ccC 1003100669 ANGELICA MARIA MERCADO MENDOZA EN FORMACION 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |NO APROBADO 15/12/2025 14.43 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
ccC 1003100669 ANGELICA MARIA MERCADO MENDOZA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUINO APROBADO 15/12/2025 14.44 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 1003100669 ANGELICA MARIA MERCADO MENDOZA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A INO APROBADO 15/12/2025 14.44 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
DDANICTOC MENIANTE LA ADILICACIAN DNCMETOADNACS DE CLIACIAN
CcC 1003100669 ANGELICA MARIA MERCADO MENDOZA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA'Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O ~ |NO APROBADO 15/12/2025 14.44 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
MEDOADNNY OADACINDADND DEV/CANTACS DNE LA CMDDECACEAUIN DALITIOA
cC 1003100669 ANGELICA MARIA MERCADO MENDOZA EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA NO APROBADO 15/12/2025 14.44 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUFNTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIRICION ORGANIZACION DEI SURTINDO DE ACIHERDO CON 1 0S PRODIICTOS




CcC 1003100669 ANGELICA MARIA MERCADO MENDOZA EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBIC’IION DE PRODUCTOS Y SERVICIO$ TENIENDO 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA |NO APROBADO 15/12/2025 14.44 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y F| ESTII Q DE EXHIRICION EMPRESA '
CcC 1003100669 ANGELICA MARIA MERCADO MENDOZA EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHlBlQION DE PRODUCTOS Y SERVICIO$ TENIENDO 164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS [NO APROBADO 15/12/2025 14.44 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIENTA SIS CARACTERISTICASY FI ESTUQDE EXHIRICION ___ ITENDENCIAS DEI MERCADQ : : :
CcC 1003100669 ANGELICA MARIA MERCADO MENDOZA EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE NO APROBADO 15/12/2025 14.44 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUIS CARACTERISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIBICION MERCADEQ i
CcC 1063717891 ARGELIS CARDENAS DIAZ EN FORMACION 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS [NO APROBADO 15/12/2025 14.47 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
CconCoicien ool DRATOCAL N COTARLEACIDNADADR L A CMDDRESA
CcC 1063717891 ARGELIS CARDENAS DIAZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IPENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUINO APROBADO 15/12/2025 14.48 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y DIMENSION YQOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
ANLIEDDO. OCOA TIDOAC DE DDRANDICTO VY. DOADRLACIANECCTARLEAIDNS AL
CcC 1063717891 ARGELIS CARDENAS DIAZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMlNAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVlClOS, A INO APROBADO 15/12/2025 14.48 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
CcC 1063717891 ARGELIS CARDENAS DIAZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA'Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O ) NO APROBADO 15/12/2025 14.48 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
CcC 1063717891 ARGELIS CARDENAS DIAZ EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA NO APROBADO 15/12/2025 14.49 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEISURTIDO DE ACUERDO CON | QS PRODIICTOS
CcC 1063717891 ARGELIS CARDENAS DIAZ EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 1164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA |INO APROBADO 15/12/2025 14.49 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y FIL ESTI O DE EXHIBICION _______ IEMPRESA -
CcC 1063717891 ARGELIS CARDENAS DIAZ EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS [NO APROBADO 15/12/2025 14.49 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTIQ DE EXHIRICION _________ ITENDENGIAS DEIL_MERCADQ , : :
CcC 1063717891 ARGELIS CARDENAS DIAZ EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE NO APROBADO 15/12/2025 14.49 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUIS CARACTERISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIBICION MERCADEQ i
CcC 1063722523 NINA ESTHER SILGADO BALLESTA EN FORMACION 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |APROBADO 15/12/2025 12.50 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
CcC 1063722523 NINA ESTHER SILGADO BALLESTA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUJAPROBADO 15/12/2025 12.50 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE

ACLIEDDN NN TIDAC DNE DDANICTAOA N DADRLAAIANCOTADRL CAINAC TN




cc 1063722523 NINA ESTHER SILGADO BALLESTA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |APROBADO 15/12/2025 12.50 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE

CcC 1063722523 NINA ESTHER SILGADO BALLESTA EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA'Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O ~ |APROBADO 15/12/2025 12.50 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE

cc 1063722523 NINA ESTHER SILGADO BALLESTA EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA NO APROBADO 15/12/2025 12.51 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y Fl ESTII O DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTINDO DE ACUFRDO CON 1 QS PRODIICTOS

cc 1063722523 NINA ESTHER SILGADO BALLESTA EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA~ [NO APROBADO 15/12/2025 12.51 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTII O DE EXHIBICION EMPRESA ’

cC 1063722523 NINA ESTHER SILGADO BALLESTA EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS [NO APROBADO 15/12/2025 12.51 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y FIL ESTU QO DE EXHIBICION _______ITENDENCIAS DEI_MERCADQ - - -

cC 1063722523 NINA ESTHER SILGADO BALLESTA EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |[164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE NO APROBADO 15/12/2025 12.51 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTIIQ DF EXHIBICION MERCADEQ i

Tl 1063725338 CAMELIA MERCADO SILGADO POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |APROBADO 15/12/2025 14.30 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA

CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO

Tl 1063725338 CAMELIA MERCADO SILGADO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUJAPROBADO 15/12/2025 14.29 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE

Tl 1063725338 CAMELIA MERCADO SILGADO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |JAPROBADO 15/12/2025 14.29 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE

DRDANICTOC MENDIANTE LA ADILICACIAN DNCMETADACS DE CLIACIAN

Tl 1063725338 CAMELIA MERCADO SILGADO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA'Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O ~ |APROBADO 15/12/2025 14.29 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE

Tl 1063725338 CAMELIA MERCADO SILGADO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |[164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO 15/12/2025 14.29 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUIENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTII O DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTINDO DE ACIIFRDO CON 1 QS PRODIICTOS

Tl 1063725338 CAMELIA MERCADO SILGADO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA |APROBADO 15/12/2025 14.29 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIENTA SIS CARACTERISTICAS Y EL ESTI QO DE EXHIBICION  IEMPRESA .

TI 1063725338 CAMELIA MERCADO SILGADO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |[APROBADO 15/12/2025 14.29 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y FIL FSTU O DE EXHIBICION _______ITENDENCIAS DEI MERCADQ . - -

TI 1063725338 CAMELIA MERCADO SILGADO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO 15/12/2025 14.29 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

EN CUIENTA SIS CARACTFRISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIRICION

MERCADEQ




cc 1067915883 YESI DEL SOCORRO MORELO LOPEZ POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL ~ |164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS  |APROBADO 15/12/2025 12.55 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 1067915883 YESI DEL SOCORRO MORELO LOPEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU[APROBADO 15/12/2025 12.56 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y~ |DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 1067915883 YESI DEL SOCORRO MORELO LOPEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |APROBADO 15/12/2025 12.56 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y ~ |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
DDDANDLICTAS MEODIANMTE LA ADLIOCACION DEMETADACS DE CLIACLINN
cC 1067915883 YESI DEL SOCORRO MORELO LOPEZ POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO 15/12/2025 12.56 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y ~ |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
cC 1067915883 YESI DEL SOCORRO MORELO LOPEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO 15/12/2025 12.57 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y EI ESTI QO DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTIDO DE ACGIIERDO CON | QS PRODIICTOS
cC 1067915883 YESI DEL SOCORRO MORELO LOPEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA~ [APROBADO 15/12/2025 12.57 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CLIENTA SIS CARACTERISTICAS Y EI ESTIL O DE EXHIBICION EMPRESA
cC 1067915883 YESI DEL SOCORRO MORELO LOPEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS [APROBADO 15/12/2025 12.57 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTFRISTICAS Y FI ESTIQ DE EXHIBICION _______ITENDENCGIAS DFIL_MERCADOQ
cC 1067915883 YESI DEL SOCORRO MORELO LOPEZ POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICASDE  |APROBADO 15/12/2025 12.57 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUFNTA SUS CARACTERISTICAS Y FI_ FSTIL O DE EXHIBICION MERCADEQ
cC 10679364611 JESUS ANDRES NAVARRO DORIA POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL ~ [164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS  |APROBADO 15/12/2025 14.23 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
CoDEAoICIo _CLAOLIN DDATOAOCAL AN COCTADLEAIDADAD LA CAMMDDECA
cC 1067936461 JESUS ANDRES NAVARRO DORIA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUJAPROBADO 15/12/2025 14.24 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 1067936461 JESUS ANDRES NAVARRO DORIA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |APROBADO 15/12/2025 14.24 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y ~ |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1067936461 JESUS ANDRES NAVARRO DORIA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO 15/12/2025 14.24 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
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cC 1067936461 JESUS ANDRES NAVARRO DORIA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO 15/12/2025 14.25 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTIDO DE ACIIERNDO CON1 QS PRODIICTOS
CcC 1067936461 JESUS ANDRES NAVARRO DORIA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA |JAPROBADO 15/12/2025 14.25 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y EI ESTI O DE EXHIBICION ___ IEMPRESA -
CcC 1067936461 JESUS ANDRES NAVARRO DORIA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBIQION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |[164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS JAPROBADO 15/12/2025 14.25 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CLUENTA SUS CARACTERISTICAS Y FL ESTILO DE EXHIBICION __________JTENDENCIAS DEL MERCADO - - -
CcC 1067936461 JESUS ANDRES NAVARRO DORIA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO 15/12/2025 14.25 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUFNTA SIS CARACTFRISTICAS Y FI FSTIL O DE EXHIRICION MERCADEQ i
CC 1068656135 BIBIANA PATRICIA IBANEZ RAMOS POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |APROBADO 15/12/2025 14.26 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
CconpCoicion oEAlIN DRDATOACAL N COTARIL EAINADAD LA CAMDDECA
CC 1068656135 BIBIANA PATRICIA IBANEZ RAMOS POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUJAPROBADO 15/12/2025 14.27 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 1068656135 BIBIANA PATRICIA IBANEZ RAMOS POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A [APROBADO 15/12/2025 14.27 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
CcC 1068656135 BIBIANA PATRICIA IBANEZ RAMOS POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA'Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O ~ |APROBADO 15/12/2025 14.27 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y ~ |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
CcC 1068656135 BIBIANA PATRICIA IBANEZ RAMOS POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBIC}ION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164757 - DEFINIR'Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO 15/12/2025 14.28 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTIDO DE ACUIIERNDO CON1 QS PRODIICTOS
CC 1068656135 BIBIANA PATRICIA IBANEZ RAMOS POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 1164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA |JAPROBADO 15/12/2025 14.28 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y FI ESTIIO DE EXHIBICION ________ IEMPRESA .
CC 1068656135 BIBIANA PATRICIA IBANEZ RAMOS POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 1164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |JAPROBADO 15/12/2025 14.28 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIBICION _________ITENDENCIAS DEI_MERCADQ .
CC 1068656135 BIBIANA PATRICIA IBANEZ RAMOS POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO 15/12/2025 14.28 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUIENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTIL O DE EXHIRICION MERCADEQ i
cC 1070806657 YANDRY JUDITH LOPEZ MERCADO POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |APROBADO 15/12/2025 14.31 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
CcC 1070806657 YANDRY JUDITH LOPEZ MERCADO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUJAPROBADO 15/12/2025 14.31 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
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cc 1070806657 YANDRY JUDITH LOPEZ MERCADO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |APROBADO 15/12/2025 14.31 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE

CcC 1070806657 YANDRY JUDITH LOPEZ MERCADO POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA'Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O ~ |APROBADO 15/12/2025 14.31 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE

cc 1070806657 YANDRY JUDITH LOPEZ MERCADO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO 15/12/2025 14.32 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y Fl ESTII O DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTINDO DE ACUFRDO CON 1 QS PRODIICTOS

cc 1070806657 YANDRY JUDITH LOPEZ MERCADO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA~ |APROBADO 15/12/2025 14.32 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTII O DE EXHIBICION EMPRESA ’

cC 1070806657 YANDRY JUDITH LOPEZ MERCADO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS [APROBADO 15/12/2025 14.32 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y FIL ESTU QO DE EXHIBICION _______ITENDENCIAS DEI_MERCADQ - - -

cC 1070806657 YANDRY JUDITH LOPEZ MERCADO POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE __ |APROBADO 15/12/2025 14.32 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTIIQ DF EXHIBICION MERCADEQ i

CcC 11170700 NELSON LOPEZ FUENTES EN FORMACION 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |NO APROBADO 15/12/2025 14.49 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA

CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO

CcC 11170700 NELSON LOPEZ FUENTES EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUINO APROBADO 15/12/2025 14.50 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE

CcC 11170700 NELSON LOPEZ FUENTES EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A INO APROBADO 15/12/2025 14.50 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE

DRDANICTOC MENDIANTE LA ADILICACIAN DNCMETADACS DE CLIACIAN

CcC 11170700 NELSON LOPEZ FUENTES EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA'Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O ~ |NO APROBADO 15/12/2025 14.50 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE

cC 11170700 NELSON LOPEZ FUENTES EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA NO APROBADO 15/12/2025 14.50 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUIENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTII O DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTINDO DE ACIIFRDO CON 1 QS PRODIICTOS

cC 11170700 NELSON LOPEZ FUENTES EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA |NO APROBADO 15/12/2025 14.50 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIENTA SIS CARACTERISTICAS Y EL ESTI QO DE EXHIBICION  IEMPRESA .

cC 11170700 NELSON LOPEZ FUENTES EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS [NO APROBADO 15/12/2025 14.50 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y FIL FSTU O DE EXHIBICION _______ITENDENCIAS DEI MERCADQ . - -

CcC 11170700 NELSON LOPEZ FUENTES EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE NO APROBADO 15/12/2025 14.50 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

EN CUIENTA SIS CARACTFRISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIRICION

MERCADEQ




cc 1137975569 JULIANA MARIA RODRIGUEZ ESCOBAR POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL ~ |164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS  |APROBADO 15/12/2025 12.44 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 1137975569 JULIANA MARIA RODRIGUEZ ESCOBAR POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU[APROBADO 15/12/2025 12.45 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y~ |DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 1137975569 JULIANA MARIA RODRIGUEZ ESCOBAR POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |APROBADO 15/12/2025 12.45 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y ~ |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
DDDANDLICTAS MEODIANMTE LA ADLIOCACION DEMETADACS DE CLIACLINN
cC 1137975569 JULIANA MARIA RODRIGUEZ ESCOBAR POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O APROBADO 15/12/2025 12.45 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y ~ |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
cC 1137975569 JULIANA MARIA RODRIGUEZ ESCOBAR POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO 15/12/2025 12.47 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y EI ESTI QO DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTIDO DE ACGIIERDO CON | QS PRODIICTOS
cC 1137975569 JULIANA MARIA RODRIGUEZ ESCOBAR POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA~ [APROBADO 15/12/2025 12.47 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CLIENTA SIS CARACTERISTICAS Y EI ESTIL O DE EXHIBICION EMPRESA
cC 1137975569 JULIANA MARIA RODRIGUEZ ESCOBAR POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS [APROBADO 15/12/2025 12.47 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTFRISTICAS Y FI ESTIQ DE EXHIBICION _______ITENDENCGIAS DFIL_MERCADOQ
cC 1137975569 JULIANA MARIA RODRIGUEZ ESCOBAR POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICASDE  |APROBADO 15/12/2025 12.47 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUFNTA SUS CARACTERISTICAS Y FI_ FSTIL O DE EXHIBICION MERCADEQ
cC 1147691911 LINEY JUDITH PEREIRA SALGADO EN FORMACION 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL ~ [164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS  [NO APROBADO 15/12/2025 14.40 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
CoDEAoICIo _CLAOLIN DDATOAOCAL AN COCTADLEAIDADAD LA CAMMDDECA
cC 1147691911 LINEY JUDITH PEREIRA SALGADO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SU|NO APROBADO 15/12/2025 14.41 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
cC 1147691911 LINEY JUDITH PEREIRA SALGADO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |NO APROBADO 15/12/2025 14.41 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y ~ |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
cC 1147691911 LINEY JUDITH PEREIRA SALGADO EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA'Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O NO APROBADO 15/12/2025 14.41 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
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CcC 1147691911 LINEY JUDITH PEREIRA SALGADO EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA NO APROBADO 15/12/2025 14.41 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIIENTA SIIS CARACTERISTICAS Y F| ESTII Q DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTIDO DE ACIIERDO CON | QS PRODIICTQS
CcC 1147691911 LINEY JUDITH PEREIRA SALGADO EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHlBlQION DE PRODUCTOS Y SERVICIO$ TENIENDO [|164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA |[NO APROBADO 15/12/2025 14.41 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIIENTA SIS CARACTERISTICAS Y F| ESTII Q DE EXHIRICION [EMPRESA i
CcC 1147691911 LINEY JUDITH PEREIRA SALGADO EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 1164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS INO APROBADO 15/12/2025 14.41 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUFNTA SUS CARACTERISTICAS Y FI ESTILO DE EXHIRICION __________ITENDENCIAS DFEI_ MERCADO . - -
CcC 1147691911 LINEY JUDITH PEREIRA SALGADO EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE NO APROBADO 15/12/2025 14.41 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTIL O DE EXHIBICION MERCADEQ i
CC 30661346 SAUDIT DEL CARMEN GONZALEZ BALLESTEROS EN FORMACION 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |[NO APROBADO 15/12/2025 14.45 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
conCoicicen ocrAlIN DDATOCAIL N COTARLCAINADAD LA CMDDECA
CC 30661346 SAUDIT DEL CARMEN GONZALEZ BALLESTEROS EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUINO APROBADO 15/12/2025 14.46 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
CcC 30661346 SAUDIT DEL CARMEN GONZALEZ BALLESTEROS EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVlClOS A INO APROBADO 15/12/2025 14.46 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE
CcC 30661346 SAUDIT DEL CARMEN GONZALEZ BALLESTEROS EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA'Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O ~ |NO APROBADO 15/12/2025 14.46 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE
CC 30661346 SAUDIT DEL CARMEN GONZALEZ BALLESTEROS EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBIC}ION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164757 - DEFINIR'Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA NO APROBADO 15/12/2025 14.47 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y F| ESTII Q DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTIDQ DE ACIIERDO CON | QS PRODIICTQS
CC 30661346 SAUDIT DEL CARMEN GONZALEZ BALLESTEROS EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 1164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA INO APROBADO 15/12/2025 14.47 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y FIL ESTIQ DE EXHIBICION __________ IEMPRESA .
CcC 30661346 SAUDIT DEL CARMEN GONZALEZ BALLESTEROS EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 1164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS INO APROBADO 15/12/2025 14.47 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIBICION _________ITENDENCIAS DEI_MERCADQ .
CC 30661346 SAUDIT DEL CARMEN GONZALEZ BALLESTEROS EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE NO APROBADO 15/12/2025 14.47 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUFENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIBICION MERCADEQ i
CcC 34882829 HIPOLITA LOPEZ FUENTES POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |APROBADO 15/12/2025 14.35 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO
cC 34882829 HIPOLITA LOPEZ FUENTES POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUJAPROBADO 15/12/2025 14.36 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS

DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE
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cC 34882829 HIPOLITA LOPEZ FUENTES POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |JAPROBADO 15/12/2025 14.36 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE

cC 34882829 HIPOLITA LOPEZ FUENTES POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O ~ |APROBADO 15/12/2025 14.36 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE

cC 34882829 HIPOLITA LOPEZ FUENTES POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO 15/12/2025 14.36 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y EI_ ESTI O DE EXHIBICION [ORGANIZACION DEI_SURTIDO DE AGIIERDO CON 1 QS PRODUCTOS

cC 34882829 HIPOLITA LOPEZ FUENTES POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA |APROBADO 15/12/2025 14.36 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y EI ESTIL O DE EXHIBICION [FMPRESA i

cC 34882829 HIPOLITA LOPEZ FUENTES POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |APROBADO 15/12/2025 14.36 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y EI ESTHQDEEXHIBICION _ ITENDENCIAS DEI_MERCADQ . . -

cC 34882829 HIPOLITA LOPEZ FUENTES POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO 15/12/2025 14.36 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUFENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIRICION MERCADEQ i

ccC 50922277 ADRIANA MARIA ESCOBAR MORA POR CERTIFICAR 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |APROBADO 15/12/2025 12.55 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA

CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO

cC 50922277 ADRIANA MARIA ESCOBAR MORA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUJAPROBADO 15/12/2025 12.54 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE

ccC 50922277 ADRIANA MARIA ESCOBAR MORA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A JAPROBADO 15/12/2025 12.54 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y  |PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE

DRDANICTOC MENDIANTE LA ADILICACIAN DNCMETADACS DE CLIACIAN

cC 50922277 ADRIANA MARIA ESCOBAR MORA POR CERTIFICAR 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O ~ |APROBADO 15/12/2025 12.54 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE

ccC 50922277 ADRIANA MARIA ESCOBAR MORA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA APROBADO 15/12/2025 12.53 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIENTA SIS CARACTERISTICAS Y EI ESTI O DE EXHIBICION [ORGANIZACION DEI_SURTIDO DE AGIIERDO CON 1 QS PRODUICTOS

cC 50922277 ADRIANA MARIA ESCOBAR MORA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA |APROBADO 15/12/2025 12.53 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIENTA SIS CARACTERISTICAS Y EL ESTI QO DE EXHIBICION  IEMPRESA .

cc 50922277 ADRIANA MARIA ESCOBAR MORA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS |[APROBADO 15/12/2025 12.53 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SUS CARACTERISTICAS Y FIL FSTU O DE EXHIBICION _______ITENDENCIAS DEI MERCADQ . - -

cC 50922277 ADRIANA MARIA ESCOBAR MORA POR CERTIFICAR 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO 164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE APROBADO 15/12/2025 12.53 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

EN CUIENTA SIS CARACTFRISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIRICION

MERCADEQ




CcC 50936148 INGRID JOHANA DORIA BENITEZ EN FORMACION 3043 - NEGOCIAR PRODUCTOS Y SERVICIOS SEGUN CONDICIONES DEL 164764 - UTILIZAR ESTRATEGIA PARA APOYAR LA PRESENTACION DE LOS |NO APROBADO 15/12/2025 14.38 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

MERCADO Y POLITICAS DE LA EMPRESA. PRODUCTOS OSERVICIOS A LOS CLIENTES TENIENDO EN CUENTA
CARACTERISTICAS, BENEFICIOS YUSOS DE UN PRODUCTO O SERVICIO

CcC 50936148 INGRID JOHANA DORIA BENITEZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164761 - IDENTIFICAR SEGMENTOS DE MERCADO TENIENDO EN CUENTA SUJAPROBADO 15/12/2025 14.38 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y DIMENSION YCOBERTURA, EN EL DESARROLLO DE ESTRATEGIAS DE
USUARIOS SEGMENTACION CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO DE

CC 50936148 INGRID JOHANA DORIA BENITEZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164762 - DETERMINAR LOS PRECIOS DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS A |JAPROBADO 15/12/2025 14.38 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y PARTIR DEL ANALISISDE LOS REPORTES DE PRECIOS, EN LA DEFINICION
USUARIOS DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,SEGUN TIPOS DE MERCADOS Y DE

DDANICTOC MENDIANTE LA ADILICACIAN DNCMETOADACS DE CLIACIAN

CC 50936148 INGRID JOHANA DORIA BENITEZ EN FORMACION 3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE 164763 - DETERMINAR LA OFERTA'Y LA DEMANDA DEL PRODUCTO O ~ |APROBADO 15/12/2025 14.38 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
PRODUCTO O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y SERVICIO CON EL APOYODE SOFTWARE ESPECIALIZADO Y LA APLICACION
USUARIOS DE TECNICAS DE PRONOSTICO, PARAIDENTIFICAR EL POTENCIAL DE

cC 50936148 INGRID JOHANA DORIA BENITEZ EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |[164757 - DEFINIR Y APLICAR TECNICAS Y PROCEDIMIENTOS PARA LA NO APROBADO 15/12/2025 14.39 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CIENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTII O DE EXHIRICION (ORGANIZACION DEI SURTINDO DE ACIIFRDO CON1 QS PRODIICTOS

cC 50936148 INGRID JOHANA DORIA BENITEZ EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO [164758 - FORMULAR POLITICA DE SURTIDO CON BASE A CRITERIOS DE LA~ [NO APROBADO 15/12/2025 14.39 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUIENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTII O DE EXHIRICION EMPRESA '

cC 50936148 INGRID JOHANA DORIA BENITEZ EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164759 - PREPARAR LA ESTRATEGIA DE EXHIBICION DE ACUERDO CON LAS [NO APROBADO 15/12/2025 14.39 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA
EN CUENTA SIS CARACTERISTICAS Y FI ESTIQDE EXHIBICION ________ITENDENCIAS DEI_ MERCADQ ” - -

cC 50936148 INGRID JOHANA DORIA BENITEZ EN FORMACION 3370 - PREPARAR LA EXHIBICION DE PRODUCTOS Y SERVICIOS TENIENDO |164760 - ELABORAR PROGRAMAS DE EXHIBICION SEGUN POLITICAS DE NO APROBADO 15/12/2025 14.39 aa CC 1067836624 - LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

EN CUENTA SUIS CARACTERISTICAS Y FI ESTI O DE EXHIBICION
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PROCESO DE GESTION DE FORMACION PROFESIONAL INTEGRAL
FORMATO GUIiA DE APRENDIZAJE

IDENTIFICACION DE LA GUIA DE APRENDIZAJE

» Denominacién del Programa de Formacién: Mercadeo y Ventas

(Complementaria)

YV V V VY

Codigo del Programa de Formacion: 63210007
Nombre del Proyecto (si es formacion Titulada)
Fase del Proyecto (si es formacién Titulada)

Actividad de Proyecto (si es formacién Titulada)

» Competencias:

1. Negociar productos y servicios segin condiciones del mercado y
politicas de la empresa.

2. Proyectar el mercado de acuerdo con el tipo de producto o servicio y
caracteristicas de los consumidores y usuarios.

3. Preparar la exhibicion de productos y servicios teniendo en cuenta sus

caracteristicas y el estilo de exhibicion.

» Resultados de Aprendizaje Alcanzar:

Utilizar estrategia para apoyar la presentacion de los productos o
servicios a los clientes teniendo en cuenta caracteristicas, beneficios y
usos de un producto o servicio especifico, segiin protocolo establecido
por la empresa.

Determinar los precios de los productos y servicios a partir del analisis

de los reportes de precios, en la definicién de estrategias de mercadeo,
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segun tipos de mercados y de productos, mediante la aplicacién de
métodos de fijacion precios.

e Utilizar estrategia para apoyar la presentacién de los productos o
servicios a los clientes teniendo en cuenta caracteristicas, beneficios y
usos de un producto o servicio especifico, segiin protocolo establecido

por la empresa.

e Duracion de la Guia: 80 HORAS

2. PRESENTACION

Apreciado aprendiz bienvenido a la instituciéon mas querida por

A, los colombianos, en adelante usted sera el centro de atencion, a

\ A quien seran dirigidos todos los esfuerzos institucionales,
< pedagoégicos, morales y formativos para que su proyecto de vida

pueda ser forjado y fortalecido.

El desarrollo de esta competencia consta de una dnica guia de
trabajo; donde estaremos aclarando y conociendo todos los
saberes sobre clientes, productos, ofertas, mercado, ventas,
promociones y servicios.

3. FORMULACION DE LAS ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE

3.1. Actividad de Reflexion Inicial
Descripcion de la actividad:

Esta guia de Mercadeo y Ventas presenta un plan de clases orientado a desarrollar
competencias clave como la negociacion, proyeccion de mercado y exhibicion de
productos. A través de conceptos tedricos, dindmicas prdcticas y trabajos grupales, los

aprendices adquieren habilidades para comprender el mercado, segmentar clientes,
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aplicar técnicas de venta ética y estratégica, y disefiar exhibiciones atractivas que generen

valory fidelicen al consumidor.

Reflexiodn inicial

"Vender no es solo entregar un producto a cambio de dinero; es construir relaciones,

entender necesidades y generar experiencias que dejen huella. En un mundo con tanta

oferta, la clave no esta en vender mas, sino en vender mejor: con estrategia, ética y un

profundo conocimiento del mercado."

3.2.1

(Por qué en un mercado con gran variedad de opciones es mdas importante
vender mejor que vender mas?

;Qué papel juegan la ética y la estrategia en la construccion de relaciones
duraderas con los clientes?

¢.Como puede el conocimiento profundo del mercado influir en la experiencia
que recibe el cliente?

¢(De qué manera la satisfaccion del cliente puede convertirse en la mejor
estrategia de ventas a largo plazo?

¢(Como influye la confianza entre vendedor y cliente en la fidelizaciéon y
recomendacion de un producto o servicio?

(Por qué es importante que el vendedor se mantenga en constante actualizacion
sobre tendencias y cambios en el mercado?

Actividad de contextualizacion e Identificacion de conocimientos

necesarios para el aprendizaje

Duracion total: (2 horas cada una)

Modalidad: Presencial - Aula y actividades practicas

Poblacion: Aprendices SENA
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Metodologia: Exposicion participativa, analisis de casos, trabajo colaborativo,

talleres practicos

Introduccion al Mercadeo y Participacion en el Mercado
Objetivo: Reconocer el concepto de mercadeo y comprender como se mide la
participacion de un producto o empresa en el mercado.
Temas:
e Concepto de mercadeo y ventas
e Mercado meta
e Participacién en el mercado: definicion, calculo y analisis

e Factores que influyen en la participacion

Actividad practica: Analizar la participacién de tres marcas de un mismo producto
en el mercado local.
Proceso de Segmentacion
Objetivo: Identificar las etapas del proceso de segmentaciéon de mercado.
Temas:
e Importancia de segmentar
e Etapas del proceso: andlisis, identificacion, evaluacion y seleccion de
segmentos
e Relacidn con la estrategia de marketing
Actividad practica: Realizar un mapa mental del proceso de segmentaciéon para un
producto seleccionado por el grupo.
Criterios de Segmentacion
Objetivo: Aplicar criterios de segmentacién para identificar clientes potenciales.
Temas:
e Segmentacion geografica, demografica, psicografica y conductual

e Seleccion de criterios segun el producto/servicio
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e Ejemplos de aplicacion
Actividad practica: Disefiar una tabla de segmentacion de clientes para un
negocio ficticio.
Competencia 1: Negociar productos y servicios
Objetivo: Aplicar técnicas de negociacién segiin condiciones del mercado y politicas
de la empresa.
Temas:

e Principios basicos de negociacion

e Técnicas de persuasiéon y comunicacion efectiva

e Consideraciones legales y politicas internas

Actividad practica: Role play (simulacién) de negociacién vendedor-cliente.

Competencia 2: Analizar la oferta y la demanda en el contexto microy
macroeconomico

Objetivo: Comprender como funcionan la oferta y la demanda en los mercados,
diferenciando su impacto en el ambito microeconémico (empresa y consumidor) y
macroecondmico (economia general), para interpretar situaciones reales de manera
sencilla.

Temas:

e Concepto de oferta y demanda.

e Diferencias entre microeconomia y macroeconomia.

e Laofertay demanda en la vida cotidiana (productos basicos y servicios).

o Factores que afectan la demanda: precio, ingresos, gustos y preferencias.

o Factores que afectan la oferta: costos de produccion, tecnologia, condiciones
externas.

e Punto de equilibrio explicado de forma practica.

o Ejemplos de como la oferta y la demanda influyen en los precios en la
economia local y nacional.

Actividad practica:

1. Identificar productos de uso diario (ejemplo: arroz, café, transporte) y analizar
qué factores aumentan o disminuyen su demanda.
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2. Simular un pequeno mercado en clase: unos estudiantes actian como
vendedores y otros como compradores; se negocian precios hasta llegar a un
“punto de equilibrio”.

3. Analizar una noticia econémica actual (ejemplo: subida del délar o del precio
del combustible) y discutir como afecta a la oferta y la demanda tanto a nivel
micro (empresas, familias) como macro (pais).

Competencia 3: Preparar la exhibicion de productos y servicios
Objetivo: Organizar una exhibicion atractiva segun caracteristicas del producto y
estilo de exhibicidn.
Temas:
e Tipos de exhibicion: lineal, piramidal, por bloques, cruzada
e Principios del merchandising

e Psicologia del color y presentacidén visual

Actividad practica: Montaje de una exhibicion real en aula con productos reales o
ficticios.
Trabajos Grupales
e Analisis de participacion de mercado: Cada grupo elige un producto real,
investiga su participacion en el mercado local y propone estrategias para
aumentarla.
e Plan de segmentacion: Disefiar un plan de segmentacion para un nuevo
producto, definiendo criterios, publico meta y propuesta de marketing.
e Proyecto de exhibicién: Crear y presentar un disefio de exhibicién para un

producto, aplicando principios de merchandising y estilo de exhibicidn.
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3.3 Actividades de apropiacion:
Taller Ludico-Practico: “Mercado en Accion”
Objetivo: Vivenciar el proceso de segmentacion, negociacion y exhibicion de
productos de forma creativa y colaborativa.
Desarrollo:
Se dividen en grupos (3-5 integrantes).
Cada grupo recibe un “producto sorpresa” (puede ser real o inventado).
Deben:
- Segmentar el mercado para ese producto (5 min)
- Disefiar la estrategia de negociacion (5 min)
- Preparar la exhibicion (15 min)
Presentan al grupo general su propuesta y los demas actiian como clientes, evaluando
la efectividad.
Materiales: Hojas, marcadores, productos reales o ficticios, cinta adhesiva, material
decorativo.
Evaluacién: Creatividad, coherencia de la segmentacion, claridad en la negociacién,

atractivo de la exhibicion.

4. ACTIVIDADES DE EVALUACION

Evidencias de Criterios de Evaluacion Técnicas e Instrumentos de
Aprendizaje Evaluacion
Evidencias de e Uso correcto de
Conocimiento: terminologia técnica. | Instrumento de evaluacién
e Define e Comprensiéon clara
conceptos de los procesos. Lista de chequeo
clave de e Relacién de
mercadeo y conceptos con | Desarrollo de taller
ventas. ejemplos reales. Trabajo colaborativo
e Explica la e Precisiéon y
importancia de coherencia en las | Reconocimiento de saberes
la respuestas. Exposicion
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segmentacion
y sus criterios.
e Describe el
proceso de
negociacién y
principios
basicos.

e Reconoce
métodos de
proyeccién de
mercado.

e Identifica tipos
y principios de
exhibicion de
productos.

Evidencias de
Desempeiio:

e Segmenta
clientes en
actividades
practicas.

e Aplica técnicas
de negociacién
en
simulaciones.

e Elabora
proyecciones
de ventas a
partir de datos.

e Monta
exhibiciones
aplicando
principios de
merchandising.

e Trabaja en
equipo  para
desarrollar
propuestas de
mercadeo.

Evidencias de
Producto:

Argumentacién
basada en
fundamentos
tedricos.

Coherencia entre
criterios de
segmentacion y
producto.

Aplicaciéon correcta
de  técnicas de
persuasion.

Uso de datos para
justificar
proyecciones.
Creatividad y orden
en la exhibicion.
Colaboracién activa
y respeto por roles.
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e Plan de
segmentacion
de mercado.

e Informe de
analisis de
participacion
de mercado.

e Proyeccion de
ventas
justificada.

e Disefo de
exhibicién de
producto.

e Presentacion
oral y visual del
trabajo final.

1. GLOSARIO DE TERMINOS: Consulte y responda con ayuda de su instructora.

Mercadeo (Marketing): Conjunto de estrategias y acciones orientadas a
identificar, satisfacer y fidelizar a los clientes.

Ventas: Proceso de ofrecer y entregar un producto o servicio a cambio de un
beneficio econémico.

Segmentacion de mercado: Division del mercado en grupos de consumidores
con caracteristicas y necesidades similares.

Cliente: Persona o empresa que adquiere un producto o servicio para satisfacer
una necesidad o deseo.

Demanda: Cantidad de bienes o servicios que los consumidores estan
dispuestos a adquirir en un periodo de tiempo.

Oferta: Cantidad de productos o servicios disponibles en el mercado para ser
adquiridos por los consumidores.

Estrategia comercial: Plan disefiado para lograr objetivos de ventas y
posicionamiento en el mercado.
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Posicionamiento: Lugar que ocupa una marca o producto en la mente del
consumidor frente a la competencia.

Publicidad: Conjunto de mensajes pagados y planificados para dar a conocer un
producto o servicio.

Fidelizacion: Acciones orientadas a mantener la lealtad del cliente y lograr
compras repetidas.

7. CONTROL DEL DOCUMENTO

Nombre Cargo Dependencia | Fecha
Autor LUZ ESTELA SUAREZ | Instructora | CITC 12/09/2025
(es) VILLALBA

8. CONTROL DE CAMBIOS (diligenciar iinicamente si realiza ajustes a la guia)

Nombre Cargo Dependencia | Fecha Razon del
Cambio
Autor Instructor 11/09/2025 | Actualizacion
(es)
10
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GESTION CONTRACTUAL

NOMBRE DEL FORMATO

INFORME FINAL DE SUPERVISION

CLASIFICACION DE LA INFORMACION

Publica X Publica Clasificada Publica Reservada

Octubre de 2025

Sistema Integrado de Gestidn y Autocontrol
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Generalidades:

1)

2)

3)

4)
5)

10)
11)

12)

13)

Este formato tiene como objetivo relacionar toda la gestion técnico, administrativo, financiero,
contable y juridico sobre el cumplimiento del objeto del contrato o convenio.

El formato estad asociado al Manual de Contratacion (GCCON-M-001) y al Manual Supervision e
Interventoria (GCCON-M-002), asi como a los procedimientos que rigen la gestion contractual de la
entidad.

El formato se debe utilizar para rendir el informe final de los contratos de bienes y servicios, asi como
para los de prestacién de servicios personales o de los convenios suscritos por la entidad.

Este formato es diligenciado por el supervisor del contrato o el apoyo a la supervision.

Su diligenciamiento se realiza con el vencimiento del plazo de ejecucion contractual, el supervisor y/o
interventor deberan diligenciar este informe final, en el que se evidencie el recibo o no a satisfaccién
del bien o servicio, asi como el ingreso de estos al almacén (cuando aplique), siendo este requisito
indispensable para efectuar el ultimo pago.

El interventor o supervisor una vez finalizado el contrato verificara y dejara constancia del
cumplimiento de las obligaciones del contratista y presentara el informe sobre el balance final de
ejecucion de este, y elaborard el acta de liquidacién respectiva. Los documentos de ejecucién
deberan reposar en la plataforma de SECOP II.

Este formato no requiere ser impreso. Sin embargo, debe ser cargado en las plataformas
transaccionales.

El formato, una vez diligenciado, debera archivarse de conformidad con lo establecido en las tablas
de retencidon documental de la entidad.

El contenido que se encuentra en color diferente a negro, entre paréntesis o con el signo “/” son
orientaciones para el diligenciamiento del formato.

El formato puede ser modificado en aquellos apartados en que asi se indique.

Cuando el formato refiera la palabra “Contrato”, se debe realizar el ajuste a “orden” o “convenio”
segun corresponda

Las notas internas son situaciones o recomendaciones que se deben tener en cuenta al momento
de elaborar el formato. No obstante, las mismas deben ser eliminadas previa impresion o
suscripcion del mismo.

Todas las recomendaciones o sugerencias que busquen mejorar el presente documento pueden ser
remitidas al correo de la Direccidn juridica del SENA.
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CLASIFICACION DE LA INFORMACION

Publica X Publica Clasificada Publica Reservada

INFORME FINAL DE SUPERVISION
CONTRATO NRO. CO1.PCCNTR. 8047459 de 2025, CELEBRADO ENTRE CENTRO DE COMERCIO
INDUSTRIA Y TURISMO DE CORDOBA (SENA)

En mi calidad de supervisor del contrato de la referencia, me permito presentar el informe final del mismo,
de acuerdo con la siguiente informacién:

1. ASPECTOS GENERALES

[Seleccione: CONTRATANTE /
CONVINIENTE]

TIPO DE [Seleccione: CONTRATO /
CONVENIO]

[Seleccione: CONTRATO NRO. /
CONVENIO NRO.]

CENTRO DE COMERCIO INDUSTRIA'Y TURISMO DE CORDOBA

Prestacion de servicios

CONTRATO NRO. CO1.PCCNTR. 8047459

PRESTAR SERVICIOS PROFESIONALES Y/O DE APOYO A LA
GESTION, EN LA PLANEACION Y EJECUCION DE LA FORMACION,
ASi COMO LA EVALUACION DE LOS RESULTADOS DE
APRENDIZAJE DEFINIDOS EN LOS DISENOS CURRICULARES
ASIGNADOS, PARA EL DESARROLLO DE HABILIDADES Y
COMPETENCIAS TECNICAS DE LA POBLACION CAMPESINA,
OBJETO APORTANDO AL FORTALECIMIENTO DE LA ECONOMIA
CAMPESINA, FAMILIAR, ETNICA Y COMUNITARIA, EN
CONCORDANCIA CON LINEAMIENTOS ESTABLECIDOS POR LA
DIRECCION DEL SISTEMA NACIONAL DE FORMACION PARA EL
TRABAJO Y LA COORDINACION NACIONAL DE ATENCION
INTEGRAL, DIFERENCIAL E INCLUYENTE A LA ECONOMIA
CAMPESINA - CAMPESENA.

FECHA DE SUSCRIPCION DEL

NEGOCIO JURIDICO [Incluya la fecha de suscripcion del negocio juridico]

FECHA DE INICIO 09/06/2025

PLAZO INICIAL [Incluya el plazo inicial, segun lo establecido en el Estudio previo]
FECHA DE TERMINACION INICIAL 23/12/2025

RAZON SOCIAL LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA

CCoNIT 1067836624

NOMBRE DEL REPRESENTANTE No aplica.

LEGAL

NUMERO DE IDENTIFICACION DEL

REPRESENTANTE LEGAL No aplica.
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MONTERIA- CORDOBA CENTRO DE COMERCIO INDUSTRIA Y
TURISMO DE CORDOBA

VALOR INICIAL 25.450.626

Valor y forma de Pago: Se fija como valor total para el contrato
la suma VEINTICINCO MILLONES CUATROCIENTOS CINCUENTA
MIL SEISCIENTOS VEINTISEIS PESOS M/CTE ($25.450.626) Esta
suma serd pagada por el SENA al contratista de la siguiente
manera: a) un primero pago correspondiente al mes de Julio de
2025 por valor de TRES MILLONES QUINIENTOS VEINTISEIS MIL
FORMA DE PAGO DOSCIENTOS NOVENTA Y UNO b) Cuatro (4) pagos iguales por
los meses de agosto a noviembre de 2025, por valor de CUATRO
MILLONES QUINIENTOS NOVENTA Y NUEVE MIL QUINIENTOS
ONCE PESOS M/CTE. ($4.599.511) cada uno. c) un (1) pago por el
mes de diciembre de 2025 por valor de TRES MILLONES
QUINIENTOS VEINTISEIS MIL DOSCIENTOS NOVENTA Y UN
PESOS M/CTE. ($ 3.526.291)

LUGAR DE EJECUCION

CERTIFICADO DE DISPONIBILIDAD

PRESUPUESTAL 1425

CERTIFICADO DE REGISTRO

PRESUPUESTAL 176125

VALOR FINAL DEL NEGOCIO | [Incluyalasuma delvalorinicial y todas las modificaciones al valor
JURIDICO del negocio juridico. Puede coincidir con el valor inicial]

FECHA DE TERMINACION FINAL 23/12/2025
FECHA DE TERMINACION

ANTICIPADA (Si aplica) No aplica

VALOR TOTAL PAGADO 25.450.626

VALOR TOTAL EJECUTADO 25.450.626

SUPERVISOR LOLI MALENA SANCHEZ OVIEDO
APOYO A LA SUPERVISION No aplica

2.  ASPECTOS TECNICOS
2.1 Obligaciones

En virtud de la suscripcidn [seleccionar: del contrato / la orden], el contratista adquirid las siguientes

obligaciones:
¢CUMPLIO? PRODUCTO O EVIDENCIA
OBLIGACIONES _ , C
o [Seleccione: SI / NO / [Referir la ubicacidn de los
[Incluya todas las obligaciones . . .

Parcialmente / No se requirié el soportes de las actividades

contractuales] L i

cumplimiento] desarrolladas para cumplir cada
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obligacion especifica durante el
periodo del informe]

1. Planear y ejecutar |la
formacion

profesional cumpliendo con la
programacién académica
predeterminada por la
coordinacidn respectiva en los
programas y competencias
asignada, para el logro de los
resultados de aprendizaje
definidos, cumpliendo las horas
de formacién de las
competencias de los programas
de formacidn equivalentes a la
programacion de la Formacion

Profesional Integral.

S|

Se planed y ejecutd la
formacidn profesional
cumpliendo con la
programacion académica
predeterminada por la

coordinacion respectiva en los
programas Correspondientes a
los cursos con numeros de
fichas:

3288551 - TIERRALTA JUL-
AGOSTO

3289208 - TIERRALTA JUL-
AGOSTO

3288554 - TIERRALTA JUL-
AGOSTO

3288454 -  TIERRALTA JUL-
AGOSTO

3288545 TIERRALTA JUL-
AGOSTO

3376401- MONITOS - OCT
3359696 MONITOS — OCT
3361962 MONITOS — OCT
3348735 MONITOS - OCT
3325958 MONITOS - SEP
3327451 MONITOS - SEP

3382233 SAN BERNARDO -NOV -
DIC.
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3385051 SAN BERNARDO -NOV -
DIC.

3385041 SAN BERNARDO -NOV -
DIC.

3400790 SAN BERNARDO -NOV -
DIC.

33400082 MONITOS — NOV - DIC
Evidencias en el Drive del
portafolio de evidencias del

instructor
https://drive.google.com/drive
/u/0/folders/13VFu_MbY7Av-
40kHMFCBm3xaVHAOvwWAQ

2. Apoyar la elaboracién de la
planeacion pedagdgica, guias de
aprendizaje, instrumentos de
evaluacién, plan de trabajo,

Se apoyo la elaboracidn de guias
de aprendizaje, instrumentos de
evaluacién, ayudas didacticas

S|
ayudas didacticas requeridos requeridos para el desarrollo de
para el desarrollo de los los procesos de formacion
procesos de formacidn asignados.
asignados
3. Registrar en el aplicativo Se registro en el aplicativo
SOFIA
SOFIA PLUS, todas las
PLUS, todas las evidencias del ) )
evidencias del proceso
proceso formativo: crear las ) )
formativo, se asociaron los
rutas de aprendizaje, asociar . )
Sl aprendices de todas las fichas a

aprendices, realizar registro de
inasistencia de aprendices,
planes de mejoramiento y

registrar juicios evaluativos,

la ruta de aprendizaje, se
registraron los respectivos
juicios evaluativos de los

resultados de aprendizaje
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acorde con los lineamientos

institucionales.

culminados en las

respectivas fichas.

3288551 - TIERRALTA JUL-
AGOSTO

3289208 - TIERRALTA JUL-
AGOSTO

3288554 - TIERRALTA JUL-
AGOSTO

3288454 -  TIERRALTA JUL-
AGOSTO

3288545 TIERRALTA JUL-
AGOSTO

3376401- MONITOS - OCT
3359696 MORNITOS — OCT
3361962 MORNITOS — OCT
3348735 MONITOS - OCT
3325958 MONITOS - SEP
3327451 MONITOS - SEP

3382233 SAN BERNARDO -NOV -
DIC.

3385051 SAN BERNARDO -NOV -
DIC.

3385041 SAN BERNARDO -NOV -
DIC.

3400790 SAN BERNARDO -NOV -
DIC.

33400082 MONITOS — NOV - DIC
EMPREDIMIENTO -DIC

Evidencias en el Drive del
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portafolio de evidencias del

instructor
https://drive.google.com/drive
/u/0/folders/13VFu_MbY7Av-
40kHMFCBmM3xaVHAOVWAO

4. Participar en las reuniones de
equipos de ejecucion de la
formacién por grupo o dreas,
segin la determinaciéon de la
respectiva Coordinacién
Académica y de acuerdo con él
Se participé en las reuniones
programadas con el

CampeSENA

equipo

S|

Se participd en todas las
reuniones programadas de
por el equipo CampeSENA

durante todo el proceso de

ejecucién del contrato.

5. Presentar las actas finales de
cierre de etapa lectiva de las
fichas asignadas como
responsable, acorde con los

lineamientos institucionales.

NO SE REQUIRIO
CUMPLIMIENTO

EL

NO APLICA

6. Apoyar el tramite de las
novedades de desercion de
aprendices acordes con lo
establecido

en el reglamento del aprendiz.

NO SE REQUIRIO
CUMPLIMIENTO

EL

NO APLICA

7. Asistir a los aprendices en las
novedades acordes con lo
establecido en el reglamento
del

aprendiz

NO SE REQUIRIO
CUMPLIMIENTO

EL

NO APLICA

GCCON-F-030 V05
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8. Aportar todos los
documentos

soporte del proceso de
formacidn profesional,
publicados

en la plataforma SIGA, asi como
los requeridos para

aseguramiento de la calidad
Autoevaluacion y  Registro
calificado).

S|

Se aportaron todos los
documentos soporte tales
como: Fichas de
Caracterizacion Guias de

Aprendizaje y Disefios

curriculares

9. Participar en proyectos de
investigacion aplicada, técnicay
pedagodgica en funcion de la
formacién profesional de los
programas relacionados con el

drea tematica.

NO SE REQUIRIO EL
CUMPLIMIENTO

NO APLICA

10. Gestionar la colocacion

de aprendices en alguna de las
modalidades de etapa
productiva y rendir informes
periddicos de los resultados
alcanzados, conforme a las
instrucciones que

les sean impartidas

NO SE REQUIRIO EL
CUMPLIMIENTO

NO APLICA

11. Subir los documentos
soporte

del pago en la plataforma del

S|

Se subid a la plataforma
SECOPII los informes de

gestion financiera e
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SECOP Il en los plazos
establecidos por la entidad y
acorde con los requisitos
legales exigidos. De
evidenciarse la

falta de cargue de los

documentos para el respectivo
pago en la plataforma por dos

meses seguidos se procedera
con el

inicio de proceso de

incumplimiento contractual.

informe de gestion
contables establecidos por

la entidad durante la ejecucién
del contrato entre el mes de
marzo a diciembre

12. Comunicar al Supervisor del
contrato en un plazo maximo

de tres (3) dias habiles

No se presentaron

anomalias, inconsistencias,

anomalias, inconsistencias, Sl novedades de aprendices y
novedades de aprendices y hallazgos en el registro de la
hallazgos en el registro de la informacién.
informacion.
13. Comunicar al Supervisor del
No se presentaron
contrato en un plazo no inferior L . .
anomalias, inconsistencias,
a quince (15) dias habiles las )
S| novedades de aprendices y
anomalias, inconsistencias, .
hallazgos en el registro de la
novedades del Contrato (Cesion . ..
L. informacion
-Terminacion).
14. Atender las solicitudes Se atendi¢ la solicitud de
S|

realizadas por el supervisor del

gestionar Ccursos

GCCON-F-030 V05

10



SENMNA

N

contrato.

complementarios en el

programa CAMPESENA durante
la ejecucidn del contrato.

3. ASPECTOS LEGALES

3.1 Garantias contractuales

Como garantias se establecieron las siguientes:

GARANTIA UNICA DE CUMPLIMIENTO [Diligencie si aplica]

ASEGURADORA

SEGUROS DEL ESTADO S.A,,

NRO. DE POLIZA

53-46-101018904

CERTIFICADO O ANEXO

FECHA EXPEDICION 04/07/2025
FECHA APROBACION 07/07/2025
VIGENCIA
AMPARO VALOR
DESDE HASTA
Cumplimiento 07/07/2025 24/04/2026 $2,545,062

Devolucion del pago
anticipado

Salarios y prestaciones
sociales

Calidad del servicio

GARANTIA DE RESPONSABILIDAD CIVIL EXTRACONTRACTUAL [Diligencie si aplica]

ASEGURADORA

NRO. DE POLIZA

CERTIFICADO O DE ANEXO

FECHA EXPEDICION

FECHA APROBACION

AMPARO

VIGENCIA

DESDE

HASTA

VALOR

GCCON-F-030 V05
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GARANTIA DE RESPONSABILIDAD CIVIL EXTRACONTRACTUAL [Diligencie si aplica]

Responsabilidad civil
extracontractual

En atencion a lo sefialado en el modificatorio nro. [Incluir nimero del modificatorio, segun corresponda.
Si no se suscribid ninguno, se elimina lo sucesivo] se efectud la ampliacidn de las garantias en el siguiente

sentido:

GARANTIA UNICA DE CUMPLIMIENTO [Diligencie si aplica]

ASEGURADORA

NRO. DE POLIZA

CERTIFICADO O ANEXO

FECHA EXPEDICION

FECHA APROBACION

AMPARO

VIGENCIA

DESDE

HASTA

VALOR

Cumplimiento

Devolucion del pago
anticipado

Salarios y prestaciones
sociales

Calidad del servicio

GARANTIA DE RESPONSABILIDAD CIVIL EXTRACONTRACTUAL [Diligencie si aplica]

ASEGURADORA

NRO. DE POLIZA

CERTIFICADO O DE ANEXO

FECHA EXPEDICION

FECHA APROBACION

AMPARO

VIGENCIA

DESDE

HASTA

VALOR

Responsabilidad civil
extracontractual

3.2 Cumplimiento del objeto

EL contratista cumplié a cabalidad con el objeto del contrato, prestando los servicios personales de

caracter temporal como instructor para impartir formacién integral presencial en el programa CampeSENA
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del CENTRO DE COMERCIO INDUSTRIA Y TURISMO DE CORDOBA — SENA. Durante la ejecucién contractual
se desarrollaron las actividades académicas, pedagdgicas y administrativas asignadas, garantizando la
planeacién, ejecucién y evaluacién del proceso formativo, asi como el acompafiamiento permanente a los
aprendices. Los servicios fueron recibidos a satisfaccidn, sin que se presentaran multas, sanciones o
declaratorias de incumplimiento durante el periodo contractual.

3.3 Cumplimiento de los aspectos del Sistema Integrado de Gestion y Autocontrol — SIGA

El contratista cumplid con las politicas del SIGA, incluyendo el manejo adecuado de residuos, el uso
responsable de recursos, el cumplimiento de las normas de Seguridad y Salud en el Trabajo y el cuidado
de los ambientes e instalaciones del SENA, sin presentarse novedades o incumplimientos durante la
ejecucién del contrato.

3.4 Multas y sanciones

De conformidad con la ejecucion del contrato NO se presentaron multas y/o sanciones.

[Si se materializaron multas o sanciones, se deben relacionar en este apartado. De igual forma, si hay
procesos sancionatorios en curso, se debe sefialar estado actual]

3.5 Certificado de pagos de seguridad social

Mediante los informes presentados por la supervisién durante la ejecucion del contrato, los cuales
fueron entregados para el proceso de pago, se evidencié que LUZ ESTELA SUAREZ VILLALBA,
identificado con cédula de ciudadania No. 1067836624, cumplié a cabalidad con el objeto y las
obligaciones contractuales.

3.6 Designacidn de la supervision

Que el Ordenador del Gasto realizé la designacion de la supervision el dia 09/07/2025, asignando como
supervisora del contrato a la sefiora, Nelson De La Espriella Morales

3.7 Liquidacidn del negocio juridico

La minuta del contrato establece que la liquidacidn se realizara de manera bilateral al finalizar la
ejecucién contractual, mediante la suscripcién del acta de liquidacion, en la cual se dejara
constancia del cumplimiento de las obligaciones y de la inexistencia de saldos pendientes entre las
partes.

4, OBLIGACIONES DE LA ENTIDAD

No aplica. El contrato corresponde a la prestacién de servicios personales y no contempla la entrega
de bienes u obras que generen obligaciones de mantenimiento o revisiones periddicas por parte de

13
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la entidad.

5. ASPECTOS FINANCIEROS
5.1 Pagos realizados

No aplica.

NUMERO DE ORDEN DE PAGO FECHA DE PAGO VALOR DE PAGO

5.2 Estado financiero

CONCEPTO VALOR
Valor inicial del negocio juridico S 25.450.626
Adiciones o disminuciones del negocio juridico $ 0,00
Valor de las reducciones $0,00
Valor final del negocio juridico $0,00
Valor ejecutado S 25.450.626
Valor pagado $ 25.450.626
Valor por pagar $ 0,00
Valor a liberar $ 0,00

Conforme a lo anteriormente expuesto, se debe:

a) Elaborar la liquidacion bilateral del contrato teniendo en cuenta que no existen saldos por liberar o a
favor de las partes, y que las obligaciones fueron cumplidos a satisfaccion.

Para constancia se firma el 17 de diciembre de 2025

14
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LOLI MALENA SANCHEZ OVIEDO
Supervisor del contrato CO1.PCCNTR.7546937
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CONTROL DE CAMBIOS
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VERSION

FECHA DE ENTRADA EN
VIGENCIA

NATURALEZA DEL CAMBIO

V2

29/03/2023

Se realizan modificaciones en el Punto Il Aspectos Técnicos, numeral
1 obligaciones: En la tabla que se relaciona se eliminaron las
columnas:

No cumplio,

Columna no se requirié el cumplimiento

En el punto IV, numeral 1 pagos realizados, se eliminaron las
columnas:

NUMERO DE CUENTA POR PAGAR,

NUMERO DE OBLIGACION,

VALOR BRUTO VALOR,

DEDUCCIONES

Igualmente se modifica la columna valor neto pagado por Valor pago

\Z

08/11/2024

Se incluyen numerales en las generalidades,
Se incluyen notas internas para dar contexto a la informacion
contenida en el formato.

V5

30/09/2025

El documento ha sido actualizado para incluir la clasificacion de la
informacion, la cual debe realizarse conforme a las directrices
establecidas en el documento GOR-G-015 Guia Etiquetado de
Informacion, disponible en la herramienta de gestidn del SIGA.

Se adecua el documento para que sirva también como informe final
de persona natural.

Se incluye el numeral de obligaciones de la entidad, a efectos de
garantizar la adecuada conservacion de bienes u obras.
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