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INFORME DE AVANCES DE ACTIVIDADES CUOTA No. 1

NOMBRE: 1 GUSTAVO MENDEZ POLANCO

CEDULA: 14879518

CLASE DE CONTRATO: PRESTACION DE SERVICIOS - Prestacion de servicios
profesionales

No. DE CONTRATO: 1.310-19.13-17726-2025 del 23 de noviembre de 2025

VALOR DEL CONTRATO: $9.000.000 (NUEVE MILLONES DE PESOS M/CTE)
DURACION DEL . .

'CONTRATO: De! 23 de noviembre de 2025 a 31 de Diciembre de 2025

_PERIODO DEL INFORME: Noviembre de 2025, CUOTA 1
FECHA PRESENTACION: | 30 de noviembre de 2025

Objeto del contrato: PRESTACION DE SERVICIOS PROFESIONALES COMO ECONOMISTA
EN LA SECRETARIA DE DESARROLLO ECONOMICO, COMPETITIVIDAD Y FOMENTO DEL
EMPLEQ, EN DESARROLLO DEL PROYECTO DENOMINADO FORTALECIMIENTO DE LAS
UNIDADES ECONOMICAS DEL VALLE DEL CAUCA.

A continuacién, se presenta informe de actividades que evidencian el cumplimiento de las
obligaciones especificas del contrato de prestacién de servicios profesionales y/o de apoyo a Ia
gestion, desarrolladas en este periodo:

Actividades Realizadas:

Las actividades estan en completa coherencia con las definidas contractualmente, tal como se
describe a continuacién, con los logros respectivos:

1. Apoyar el desarrollo de las fases ligadas a las convocatorias del proyecto hub de e-commerce,
adelantado por la Secretaria de Desarrollo Econémico, Competitividad y Fomento del Empleo y
otros actores del ecosistema emprendedor, incluyendo asistencia técnica, evaluacion,
alistamiento de documentacién y seguimiento a emprendedores y empresarios, ligados a dicho
programa, asi mismo apoyar la logistica, convocatorias, o cualquier elemento ligado a su
ejecucion.

Apoye y participe en programa fortalecimiento de las habilidades digitales en venta online en
Ecuador donde se brindaron los elementos de informacion, caracteristicas del mercado online,
tipos y movimientos de mercados. Esta actividad ligada a la convocatoria del proyecto hub de e-
commerce, adelantado por la Secretaria de Desarrollo Economico, Competitividad y Fomento del
Empleo con acompafamiento a empresarios del Clister de la belleza del departamento
brindandole asistencia técnica, herramientas para el desarrollo de sus negocios.

2. Elaborar documentos técnicos (actas, informes, propuestas, estudios previos, etc.), conforme
a los lineamientos de la entidad y la normatividad vigente, segun solicitud del lider del proceso y/o
supervisor del contrato.

Elabore el primer informe sobre las actividades realizadas en el programa e-commerce
transfronterizo de la Secretaria de Desarrolio Econémico, Competitividad y Fomento del Empleo.

3. Responder los requerimientos que le sean asignados, desde su area de conocimiento y
profesional, de acuerdo con los lineamientos impartidos por el lider de proceso o supervisor de
contrato.




Apoye y participe en la sesion técnica de e-commerce del proyecto Estrategia Comercial para
Ameérica Latina en el tema : Analisis del mercado cosmético en Ecuador, tendencia y preferencias
, como parte del programa e-commerce transfronterizo de la Secretaria de Desarrollo Economico,
Competitividad y Fomento del Empleo.

4. Consfruir y mantener actualizada una base de datos de posibles premios, distinciones o
reconocimientos nacionales o internacionales en los que la Secretaria de desarrollo econémico
del valle del cauca pueda postularse con el proyecto Hub de e-commerce.

Construimos con ia camara de comercio de Cali una base de los participantes finales después del
diagnostico de las empresas postuladas del Cluster de la Beileza participantes en el programa de
e-commerce transfronterizo para apoyarlos en el crecimiento y consolidacion en el mercado
internacional, dentro de la oferta de la Secretaria de Desarrollo Econémico, Competitividad y
Fomento det Empileo.

5. Coordinar reuniones y hacer seguimiento constante del desarrollo de las actividades con ei
cperador del proyecto y los proveedores de los servicios ligados al proyecto

Coordiné y realicé seguimiento constante del desarroilo de las actividades con el operador del
proyecto e-commerce transfronterizo, la camara de comercio de Cali, para apoyar las diferentes
etapas del proyecto y su ejecucion.

6. Elaborar informes mensuales detallando los resultados alcanzados en términos de
participacion, satisfaccion y aprendizaje de los beneficiarios del proyecto.

Participe en detallar el grado de madurez en el mercado internacional en marketing digital de las
empresas postuladas para el programa de e-commerce transfronterizo para los beneficiarios del
proyecto.

7. Gestionar bases de datos que incluye data de caracterizacion de los participantes del proyecto
Hub de e-commerce.

Gestione la base de datos de caracterizacion de los participantes a través de un formulario donde
se registro las caracteristicas de las empresas que se postularon para el proyecto de e-commerce
transfronterizo definiendo el perfil social, econémico, formalizacién, tamario, etc. de los
participantes.

8. Colaborar con la recopilaciéon de evidencia de las actividades desarrolladas en el marco del
proyecto Hub de e-commerce

Organice visita con la rectora del colegio Santa Rita a las instalaciones del NIDO, para impulsar el
ecosistema entre la comunicad del Valle del Cauca en las actividades desarrolladas en el marco
del proyecto Hub de e-commerce.

9. Monitorear los indicadores de desempefio y resultado de las acciones implementadas en el
proyecto Hub de e-commerce

Monitorie los indicadores de desemperio y resultado de las acciones implementadas en el
proyecto Hub de e-commerce transfronterizo.
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10. Participar activamente en actividades incluidas las de fortalecimiento, como capacitaciones,
reuniones desarroltadas por la Secretaria de Desarrollo Econémico, Competitividad y Fomento del
Empleo, asi como las que otras dependencias de la Gobernacién Valle del Cauca lleven a cabo.
igualmente, asistir y participar en las mesas de trabajo y otras instancias en las que sea designado,
conforme a la instruccién impartida por el Jefe y/o Supervisor, o las que convoquen de otras
dependencias de la Gobernacién del Valle.

Participe en |as actividades del evento de cierre de las actividades de NIDO durante el afio 2025
en el hotel Marriot de Cali con la participacién de la Gobernacion del Valle, la Camara de comercio
del Cali y la aicaldia de Cali.

11. Las demas que le sean asignadas por el supervisor del contrato o jefe inmediato, para el
cumplimiento del objeto contractual y estén acorde con la naturaleza del contrato.

No me fueron asignadas actividades adicionales

12. Para el pago de la primera cuota, el contratista debera brindar el apoyo técnico, operativo y
administrativo necesario para la ejecucién de las Convocatorias Vigentes vy demas estrategias
ejecutadas desde la Subsecretaria de Emprendimiento y Desarrollo Empresarial, acomparnando
procesos de sensibilizacion, difusion a grupos de interés, formacion, asistencia técnica,
articulacion institucional, seguimiento a empresas, gestion de informacidn, apoyo logistico y
elaboracion de los informes y soportes requeridos por el supervisor designado.

Brinde apoyo operativo y administrative necesario para la ejecucion de programa Talento Tech
Valle difundiendo a grupos de interés, formacion, asistencia técnica, gestion de informacion, apoyo

logistico a este programa promovido por la Subsecretaria de Emprendimiento y Desarrollo
Empresarial

EVIDENCIAS FOTOGRAFICAS

DE LA ACTIVIDAD 1
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ACTIVIDADES 2

Primer informe de las actividades del programa e-commerce transfronterizo.

A continuacion, se presenta informe de actividades que evidencian el cumplimiento de las
obligaciones especificas del contrato de prestaciéon de servicios profesionales y/o de apoyo a la
gestion, desarrolladas en este periodo, y se incluyen las aclividades pendientes que no se
incluyeron en el informe anterior:

Actividades Realizadas:

Las actividades estan en completa coherencia con las definidas contractualmente, tal como se
describe a continuacidn, con los logros respectivos:

1.Prestar apoyo en las funciones del area juridica de la Corporacién, tales comg, realizacién
de analisis del sector, estudios previos, analisis de mercados, entre otros.

2. Brindar acompariamiento en las reuniones que asigne el supervisor del contrato.

3. Apoyar con la gestion documental del area juridica.

4. Redactar documentos solicitados.

5. Asesorar al gerente, sobre los temas requeridos, de acuerdo a su perfil y experiencia.

6. Las demas que se adecuen al objeto contractual.
Lanzamiento y convocatoria para seleccionar a las empresas participantes del Proyecto
Estrategia Comercial para América Latina: Ecuador
Se realizd una convocatoria abierta dirigida a las empresas pertenecientes al Clusfer de Belleza,
con el propédsito de identificar aquellas con potencial y proyeccién para iniciar o fortalecer su
proceso de internacionalizacién hacia Ecuador, Esta convocataria estuvo abierta desde el 04 de
septiembre hasta el 01 de octubre de 2025.
A la convocatoria se presentaron 14 empresas, a las cuales se les esta aplicando un diagnostico
de madurez exportadora, con el fin de evaluar sus capacidades, nivel de preparaciéon y
oportunidades de mejora para acceder al mercado ecuatoriano.
Se anexa el listado de empresas inscritas 202510_InscripcionProyecto.xlsx el cual incluye
ademas la informacion solicitada por la Gobernacion del Valle del Cauca, correspondiente a las
siguientes variables:

» Numero de personas actualmente contratadas en la empresa (empleos directos).

e Numero de trabajadores afiliados al sistema de seguridad social (salud y pensién).
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»

Valor total de las ventas durante el Gltimo afio (en pesos colombianos).

Estado actual de exportaciones de la empresa (productos o servicios).

En caso afirmativo, paises a los que ha exportado en los ultimos 12 meses.

Valor total de las exportaciones durante el Ultimo afo (en pesos colombianos o ddlares).

Se habilité una landing page en la que se puso a disposicion del publico la informacién general
del proyecto, los términos de referencia para la seleccion de empresas participantes, y el iogo de
ta Gobernacién del Valle del Cauca como entidad organizadora.

Enlace para acceder a la fanding page:
https:/iwww.cce.org.co/proyecto-estratedia-comercial-para-america-latina/

Se disefiaron y difundieron piezas gréficas a través de mailing y redes sociales, con &l proposito de
divulgar la informacién de la convocatoria del proyecto.-

La convocatoria fue publicada en las redes sociales de la Camara de Comercio de Cali,
especificamente en su cuenta oficial de LinkedIn, con el fin de ampliar el alcance y visibilidad entre
empresas del sector

Enlace para acceder a la publicacion en LinkedIn: https:.//www.linkedin.com/posts/camara-de-
comercio-de-cali ccc-ofertayexperiencia-activity-7371585624992038912-
pXOF2utm_source=social share send&utm_medium=member_desktop_web&rcm=ACoAACNVoX
0BN2Sv4 AbMEtMxbxoktNtRGTtxvg

Ejecucion de Obligaciones del operador

A continuacion, se presenta informacién con detalle de las actividades ejecutadas segun lo
presentado en el contrato realizado.

1. Realizar diagnéstico integral a los beneficiarios donde se recopilen caracteristicas
exportadoras.

Diagnéstico de madurez en internacionalizacion

Se elaboré el diagnostico de medicién del nivel de madurez de las empresas en
internacionalizacion, donde se incluyeron preguntas relacionadas con e-commerce transfronterizo
y marketing digital, especialmente de cara al mercado ecuatoriano.

Este diagnéstico contempla mas de 59 preguntas que se clasifican en 7 componentes diferentes
que son: Experiencia en comercio exterior, Direccién estratégica y organizacion, Mercadeo y
ventas, Marketing Digital, Portafolio y capacidad de produccién, Gestion financiera y Departamento
de comercio exterior. La evaluacion de los puntos mencionados permite tener un panorama general




de las empresas e incluye igualmente aspectos especificos relacionados con e-commerce y
marketing digital.

Enlace de acceso al diagnostico de madurez exportadora aplicado a las empresas:
https://survey.alchemer.com/s3/8462856/Diagn-stico-Estrategia-Comercial-Am-rica-Latina-
Ecuador

2. Entregar informe consolidado con los resultados del diagnéstico aplicado a cada
beneficiario de la ruta “comercio electréonico transfronterizo”.

Actualmente el diagnéstico esta terminando de ser diligenciado por parte de algunas de las
empresas, una vez se tengan completos los diagnésticos se proporcionara el informe consolidado
de los resuitados del diagnéstico. Por el momento se entrega la informacidn parcial teniendo en
cuenta las 12 empresas que han diligenciado el diagnostico de manera completa.

De acuerdo con los resultados obtenidos, se han identificado algunos aspectos a tener en cuenta:

e EI 58% de las empresas nunca han exportado, mientras el 42% restante ya han tenido al
menos una exportacion.

« De las empresas exportadoras el 17% exportan mas de 3 veces al afie, 17% entre 2y 3
veces al afic y el 8,3% exportaron una vez en el afo.

+ EI8,3% exportan mediante método directo, haciéndose cargo de toda la operacion, el 17%
emplea ambos métodos directo o indirecto, mientras el 17% a través de método indirecto,
es decir, a través de un tercero.

* En cuanto alos paises donde han exportado las empresas, el 17% han exportado a entre 2
y 3 paises, el 8,3% han exportado a entre 4 y 5 paises y el 17% han exportade a 1 empresa,
el 58% no han exportado.

e Ei 17% han exportado de manera puntual, el otro 17% de manera recurrente y el 8,3% no
tiene experiencia en Ecuador.

+ [En cuanto al proceso de planeacidn estratégica para guiar su crecimiento y desarrolio se
encontré que:

o El25% de las empresas no cuenta con un proceso formal de planeacion estratégica
o se realiza de manera ocasional y no estructurada.

o E!25% de las empresas tienen un proceso de planeacion estratégica, pero aun no
se tiene una estrategia definida o clara para su crecimiento.

o El 50% de las empresas cuentan con un proceso estructurado de planeacién
estratégica, incluyendo un plan de crecimiento claro para los proximos 3 afios y con
objetivos especificos.



» De las empresas diagnosticadas el 50% no cuentan con un area de internacionalizacion, el
42% estan conformando su area de internacionalizacion y el 8% si cuentan con un area de
internacionalizacion.

« En cuanto a la pregunta si ;la empresa cuenta con una estrategia de mercadeo y un plan
de ventas especificos para el mercado ecuatoriano? Los resultados indican:

o El17% no han definido una estrategia de mercadeo o plan de ventas, pero estan en
proceso de disenarlo

o EI 58,3% no cuentan con estrategia ni plan de ventas para Ecuador

o El 8,3% si tienen una estrategia y plan de mercadeo formalmente documentados

o E!17% si tienen estrategia y plan de mercadeo, pero de manera informat

e En relacién de si ;la empresa conoce las adaptaciones que se requieren en el mercado
ecuatoriano para su portafolio de productos (ej. normativas, gustos del consumidor,
empaque, certificaciones)?

o El 41,7% desconoce las adaptaciones necesarias
El 50% conoce las adaptaciones necesarias de manera parcial
o El 8,3% conocen de manera detallada las adaptaciones requeridas

« En cuanto al registro de marca, las empresas manifestaron lo siguiente:

o E!58% cuentan con registros de sus marcas en Colombia
o El 25% no cuenta con registro de marca en ningun pais
o El 17% cuenta con registros de marca en Colombia y Ecuador

En términos generales hay algunas empresas con experiencia exportadora, pero pocas con
registros de marca en Ecuador, ademas de que aun les falta conocer algunos de los detalles para
adaptar sus productos para el mercado ecuatoriano, lo que implica realizar un esfuerzo previo antes
de proceder con la comercializacién de sus productos en este mercado ya que se exponen a que
su marca sea copiada o a sanciones de la autoridad sanitaria ecuatoriana (ARCSA).

3. Disefiar ruta formativa que incluya: Normatividad exportadora, tipos de embalaje,
marketing transfronterizo, insights del consumidor ecuatoriano y la implementacién de
un piloto para la exportacion al pais vecino.

Con el fin de preparar a las empresas de la regién para exportar sus productos a través de e-
commerce y llegar al mercado ecuatoriano se establecid una ruta formativa que hace parte de la
Fase 1 “Analisis y ruta de acceso al mercado priorizado”. Esta fase esta conformada por tres
actividades de formacién que se mencionan a continuacion:




No. Actividad Aliado Fecha Cantidad de

asistentes
Explorando el mercado
ecuatoriano: oportunidades y Céamara .
1 aspectos clave para la industria Colombao 4 de dseegtt)’S? bre 33

de |a belleza” — 4 de septiembre | Ecuatoriana
de 2025

Oportunidades del e-commerce .

2 | transfronterizo en Ecuador, para Tinka 25 de septiembre 38
) . de 2025

la industria de belleza

El consumidor de belleza en
3 Ecuador: Insights y
Oportunidades

Worldpanel 29 de octubre F’endle_nte de
by Numerator realizar

ACTIVIDADES 3

PR

Analisis del Mercado
Cosmeético en Ecuador:
Tendencias y Preferencias

EFrermzeade Commaina orialonang i peineningy un crocimiants

ACTIVIDADES 4

Chrnara de¢ Tipoda Qudagd n Hortbi# dir la persona
Comarcio ala| productos | rounicipio del | delegada por i empresa . .
Mombre de |3 ermpresa aue que ofrecela |  Valle del para participar en g Cargo Correa efectrénico carporative
H ix] pertenece T empresa v Cauca i+ pioyecia h i
LABORATORIOS ()SA $AS cAL Productas de 4umbo Laba atorios OSA SAS Gerente david deigato@oboratoriosesa.com ta
‘ESSENSALE SAS CALI Fragancias _ |Lali Alex Eseobar irie de Proyectas atex.escobar ghsenthiz.com
LABURATORED SAN JORGE SAS 81C CALI Produttos de §Cali Iohn jairg Pereira cang Director Comencial ihon.pereirafpiaboratoriosanjorge.com
TATIENDO S.A, CALL Fraductos de ¢Yumba Lotena Rodriguez Arias Directora de Dparaciones Lredriguez @Matiendo. com
NAPROLAB CALL Productos de ¢Call Huan Camilo Sdncher Direcior Comerdial Internacional internabanalsate s naprofab.com
LABORATORIOS GIORGIO COSMETIC S AS |CCC Productos de ¢Cali Lizeth Rurdriguer Direclorademeicades | B iorglotosmetis coth.co
GEM QUIMICA SAS CALI Cros productieal maler cuitivd director comercial N
(COMERCIALIZADOAA DE COSMLTICOS S.A S1CALL Cosmdticos  (CALL LUIS ROOKIGO CHABLIR LOH director comercial
RORIALIONE'){E[ SHADDAI ALl Producios de JCALL Sandra Milens Coron gerente importadorashadd aiszsg@gmait.com
LABORATORIOS ROA CALL Froductos de (CALI VALENTINA ROA GERENTE valentinagr hsas@gmail.com
[CAPRICC) (LU LALL Productos de ¢Cal Lis jhoana Navarro Yaner  jGerente capriect hair oficisl@gmod.com
LA MAGIA DE AVRILL SAS CALL Froductos de gcall Yury Andrex Cardona Gerente LAMAGIADEAVRILL@GMAIL COM
MALA COSMETICA NATURAL CALL #1oductos de 4EALL RIMENA ORDOFEZ CAICEDY Director Esiratéggico i ner1223@gmail uom

ACTIVIDADES 5

Seguimiento a las actividades del operador del programa de e-commerce transfronterizo, la
Camara de Comercio de Cali.



Conclusiones y Recomendaciones
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ACTIVIDADES 6

iBienvenido{a) empresario(a) al diagndstico de madurez de internacionalizacion que
incluye aspecios de marketing digital y de e-commerce transfronteriza aplicable a las
empresas del cluster de beileza participantes del proyecto Estrategla Comercial para
América Latina: Ecuador

Las capacidades y recursos acluales de tu empresa son el punta de parlida pare disefar e implemenlar con éxio una
estrategia para alcanzar W objetivo de internacionalizacién leniendo en cuenta el e-commarce. Por esta razdn. le
invitamos a dar el primer paso coinpletando este diagnastico.

Esta herramienta, desarroflada conjuntamente por el equipo consullor y la Camara de Comercio de Calf, permitira
evaluar of nivet actual de madurez de cada organizacion, facililando su adecuada clasificacion y el disefio de un plan
de trahajo ajuslado a su contexto

A continuacion, encontrards el diagnostico gue hemos disefiaco, Si ienes dudas sobre el diligenciamiento de este

1 1

formulario, comunicate con nosoteas a través del carreo electronicn de swearvasediioce.org.co o gsandovailbecc.org co.
instrucciones generales:
« Este formutario esta divicklo en ¢os componentes principales. datos basicos Je su empresa y personales, y
diagndshco.

+ Ton presente que s informacion gue nos suministres por medio de este Termuarie serd tratada con estricta

ACTIVIDADES 7

Page description:

A continuacién enconirard el formulario de inseripcion para participar an elFioyecio
Estrafegie Gomercial paa Amisnios Latid,

Este formulario debe ser diligenciade Dricamente por la persona responsable ¢ delegada
para rapresentar a la empresa en ei proyecte.

Por favor, complete todos ios campos requesidos.

ia

Informacion de la empresa

P

i

1.

B

3
Nombre de la empresa®




58105
17. Indique la categoria que mejor represerte su actividad econdmica;*

r  Economia Popular (registrade ¢ no reglstrado en Camara de Gomercio)
r Tendero {regisirade o no registrado en Camara de Comercio}

r Diros no registrados en Gamara de Gomercio

o Persona natural regislrada en Camara de Comercio

r Enlidad sin animo de ucre (ESAL)

¢ Parsona juridica registrada en Cémara de comercio

r Persona juridica No registrada en Camara de comercio

ACTIVIDADES 8

ACTIVIDADES 9
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ACTIVIDADES 10

ACTIVIDADES 11

No me fueron asignadas actividades adicionales

ACTIVIDADES 12




Presento certificaciones de afiliacién a Salud, Pension y ARL del Sistema de Seguridad Social. De
otra parte, manifiesto que no estoy obligado a pagar los parafiscales de SENA, ICBF y Caja de
Compensacidon Familiar.

Durante este periodo en desarrollo del presente contrato, guardé estricta confidencialidad y di
cumplimiento a la Ley Estatutaria 1581 de 2012, respecto de toda la informacion y datos
personales de los que tuve conocimiento con ocasion de la ejecucion del contrato.

Cordiaimente,

GUSTAVO MENDEZ POLANCO
C.C.14879519

Teléfono: 3176354501
Correo:.gmendez. asesor@gmail.com



Departamento del Valle del Codigo: FO-M9-P2-02
Cauca ’
W Version:02
INFORME DE SEGUIMIENTO DE
SUPERVISION Fecha de Aprobacion: 17/06/2019
Pagina: 1de 9
Fecha: 30  de = noviembre de 2025

CONTRATO X Prestacion de serviclos ~ CONVENIO .

. Contrato ntimero: 1 3‘!0 19. 13 17726 2025 de 23 de noviembre de 2025
Acta Aclaratoria . del .

;Dlsponlbllldad v Reglstro presupuestal ‘CDP No. 5500006690 ITEM 5 Del 14/11/2025 y RPC
‘No. 5600095995 Del  23/11/2025 + Apropiacion Presupuestal: 1154-13111109-2320202008-
:3711001010010000- PI137-102499/1/1/01/14 » Fondo: 13111109 - LIBRE DESTINACION « Centro
Gestor: 1154 » Proyecto: PI37-102499 - FORTALECIMIENTO DE LAS UNIDADES ECONOMICAS
EN EL VALLE DEL CAUCA

Eje, Objetlvo, Meta y Componente (especmcar cada uno) del Plan de Desarrollo y que sera;
atendido con este contrato: = Pilar Del Contrato: Valle competitivo e innovador « Linea De:
Accién: 1-Valle competitivo e innovador * Meta(S) De Producto: MP1100101043502015 - ASISTIR :
TECNICAMENTE 5.300 UNIDADES PRODUCTIVAS DEL VALLE DEL CAUCA, EN TEMAS DE
LEGALIDAD Y/O FORMALIZACION DURANTE EL PERIODO DE GOBIERNO + Bpin Del!
Proyecto: 2024003760114

‘Meta, actividad e impacto (especificar cada uno) del Plan de Accién que sera atendida con:
- este contrato: * Meta(S) De Resultado: MR11001 Formalizar a 300 empresas del Departamento :
- del Valle del Cauca durante el periodo de gobierno * Objetivo General: Brindar asistencia técnicay
- seguimiento a las unidades econdémicas del valle del cauca, en temas de legalidad, formalizacion, .
- competitividad y articulacién con actores del ecosistema * Objetivos especificos: Asistir
técnicamente las unidades economicas en el aprendizaje practico de habilidades de planificacion
financiera, administrativa y de legalidad.. * Programa: 11. VallEmplea * Sub-Programa: 1100101
ValleINN + « Elemento PEP: PI37-102499/1/1/01/14 « Area Funcional: 3741001010010000 -
Cuenta Mayor: 5507051201.

'Objeto del contrato: PRESTACION DE SERVICIOS PROFESIONALES COMO ECONOMISTA EN.
LA SECRETARIA DE DESARROLLO ECONOMICO, COMPETITIVIDAD Y FOMENTO DEL
"EMPLEO, EN DESARROLLO DEL PROYECTO DENOMINADO FORTALECIMIENTO DE LAS
' UNIDADES ECONOMICAS DEL VALLE DEL CAUCA.

. - JUAN MARTIN BRAVO CASTANO

Supervisor: C.C. 1144041044
Subsecretario de Emprendimiento y Desarrollo Empresarial

GUSTAVO MENDEZ POLANCO

C.C. 14879519

“Teléfono. 3176354501

: Contratista

: Contratista
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e JELINFORME = 0~ = L e e
Este informe tiene como objetivo dejar constancia del cumplimiento del cronograma de actividades ;
'y plan de trabajo presentado en Noviembre de 2025, CUOTA 1, por lo que se concluye gue, las;
- obligaciones contractuales durante Noviembre de 2025, fueron cumplidas a cabalidad y recibidas a:
-entera satisfaccion por el departamento del Valle del Cauca y la Secretaria de Desarrollo:
- Economico y Competitividad. :
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' 1. Apoyar el desarrollo de las fases ligadas a las convocatorias de los
 proyectos asignados por el supervisor y/o jefe inmediato que se
- adelante por la Secretarfa de Desarrollo Econémico, Competitividad vy
' Fomento del Empleo y otros actores del ecosistema emprendedor,
incluyendo  asistencia técnica, evaluacién, alistamiento de
“documentacién y seguimiento a emprendedores y empresarios,
‘ligados a dicho programa, asi mismo apoyar la logistica,
convocatorias, o cualquier elemento ligado a su ejecucion. 2.
Elaborar documentos técnicos (actas, informes, propuestas, estudios
jprevios, etc), conforme a los lineamientos de la entidad vy la
normatividad vigente, segun solicitud del lider del proceso y/o
supervisor del contrato. 3. Responder los requerimientos que le sean
- asignados, desde su drea de conocimiento y profesional, de acuerdo
' a los lineamientos impartidos por el lider de proceso o supervisor de .
contrato. 4. Construir y mantener actualizada una base de datos de
- posibles premios, distinciones o reconocimientos nacionales o
‘internacionales en los que la Secretaria pueda postularse con los:
 proyectos que asigen el supervisor y/o jefe inmediato. 5. Apoyar
'desde su perfil profesional para organizar reuniones y hacer
seguimiento constante del desarrclio de las actividades con el
“operador del proyecto y los proveedores de los servicios ligados al
_ _proyecto 6. Elaborar informes mensuales detallando los resultados
“especificaciones, alcanzados en términos de participacion, satisfaccion y aprendizaje

- actividades u de los beneficiarios del proyecto. 7. Gestionar bases de datos que
- obligaciones incluye data de caracterizacion de los participantes de los proyectos
_especificas “asignados por el supervisor y/o jefe inmediato 8. Colaborar con la- 100%
“contractuales. recopilacién de evidencia de las actividades desarrolladas en el

-marco del proyectos asignados por el supervisor y/o jefe inmediato.
9. Monitorear los indicadores de desempefio y resultado de las
‘acciones implementadas en los proyectos asignados por el
supervisor y/o jefe inmediato. 10. Participar activamente en
- actividades incluidas las de fortalecimiento, como capacitaciones,
reuniones desarrolladas por la Secretaria de Desarrollo Econémico,
- Competitividad y Fomento del Empleo, asi como las que ofras
“dependencias de la Gobernacion Valle del Cauca lleven a
_cabo.lgualmente, asistir y participar en las mesas de trabajo y otras
instancias en las que sea designado, conforme a la instruccién
impartida por el Jefe y/o Supervisor, o las que convoquen de otras:
_dependencias de la Gobernacion del Vaile.. 11. Las demas que le.
.sean asignadas por el supervisor del contrato o jefe inmediato, para.
‘el cumplimiento del objeto contractual vy estén acorde con la.
- naturaleza del contrato. 12. Para el pago de la primera cuota, el
. contratista debera brindar el apoyo técnico, operativo y administrativo
necesario para la ejecucién de las Convocatorias Vigentes y demas
estrategias ejecutadas desde la Subsecretaria de Emprendimiento y
‘Desarrollo Empresarial, acompafiando procesos de sensibilizacion,
difusién a grupos de interés, formacién, asistencia técnica,
“articulacién institucional, seguimiento a empresas, gestion de
“informacién, apoyo logistico y elaboracién de los informes y soportes
requeridos por el supervisor designado.
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Gobernacion

Porcentaje de cumplimiento de las especificaciones, actividades u

obligaciones especificas contractuales de acuerdo a lo programado 100%
: . en el plan de trabajo del mes de Noviembre de 2025,
. Porcentaje de
écumpllmlento. Porcentaje de cumplimiento de ias especificaciones, actividades u
obligaciones especificas contractuales en lo transcurrido en la 50,0%
vigencia del contrato de conformidad con lo acordado en el mismo.
Otras N/A
eonsideraciones.
Sugerencia  Fechadeentrega  Responsable
Sin novedad T N
Protrogssuspensiones o sdciones. o
Fecha suspension, prorroga o adicion - Fecha de reinicio | 7 Responsable

Sin novedad - -

{TO TECNICO O DE EJECUCION.

Concepto Supervisor: En cumplimiento al complemento del contrato electrénico de prestacion de
servicios profesionales y/o de apoyo a la gestion No. 1.310-18.13-17726-2025 del 23 de noviembre
de 2025, certifico como supervisor del mismo, que el contratista cumplié con sus obligaciones
especificas de acuerdo al Informe de Actividades No. 1 presentado por el confratista, como se detalla
a continuacion:

1. Apoyar el desarrollo de las fases ligadas a las convocatorias del proyecto hub de e-commerce,
adelantado por la Secretaria de Desarrollo Econdmico, Competitividad y Fomento del Empleo y
otros actores del ecosistema emprendedor, incluyendo asistencia técnica, evaluacion, alistamiento
de documentacion y seguimiento a emprendedores y empresarios, ligados a dicho programa, asi
mismo apoyar la logistica, convocatorias, o cualquier elemento ligado a su ejecucion.

El contratista apoyo y participo en programa fortalecimiento de las habilidades digitales en venta
online en Ecuador donde se brindaron los elementos de informacién, caracteristicas del mercado
online, tipos y movimientos de mercados. Esta actividad ligada a la convocatoria del proyecto hub de
e-commerce, adelantado por la Secretaria de Desarrollo Econémico, Competitividad y Fomento del
Empleo con acompafiamiento a empresarios del Clister de la belleza del departamento brindandole
asistencia técnica, herramientas para el desarrollo de sus negocios.

2. Elaborar documentos técnicos (actas, informes, propuestas, estudios previos, etc.), conforme a
los lineamientos de la entidad y la normatividad vigente, segin solicitud del lider del proceso y/o
supervisor del contrato.

El contratista elaboro el primer informe sobre las actividades realizadas en el programa e-commerce
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transfronterizo de la Secretaria de Desarrollo Econémico, Competitividad y Fomento del Empleo.

3. Responder los requerimientos que le sean asignados, desde su area de conocimiento y
profesional, de acuerdo con los lineamientos impartidos por el lider de proceso o supervisor de
contrato.

El contratista apoyo y participo en la sesién técnica de e-commerce del proyecto Estrategia
Comercial para América Latina en el tema : Andlisis del mercado cosmético en Ecuador, tendencia y
preferencias , como parte del programa e-commerce transfronterizo de la Secretaria de Desarrollo
Econdmico, Competitividad y Fomento del Empleo.

4. Construir y mantener actualizada una base de datos de posibles premios, distinciones o
reconocimientos nacionales o internacionales en los que la Secretaria de desarrollo econdmico del
valle del cauca pueda postularse con el proyecto Hub de e-commerce.

El contratista construyo con la camara de comercio de Cali una base de los participantes finales
después del diagnéstico de las empresas postuladas de! Cluster de la Belleza participantes en el
programa de e-commerce transfronterizo para apoyarlos en el crecimiento y consolidacion en el
mercado internacional, dentro de la oferta de la Secretaria de Desarrollo Econdmico, Competitividad
y Fomento del Empleo.

5. Coordinar reuniones y hacer seguimiento constante del desarrollo de las actividades con el
operador del proyecto y los proveedores de los servicios ligados al proyecto

El contratista coordino y realizo seguimiento constante del desarrollo de las actividades con el
operador del proyecto e-commerce transfronterizo, la camara de comercio de Cali, para apovyar las
diferentes etapas del proyecto y su ejecucién.

6. Elaborar informes mensuales detallando los resultados alcanzados en términos de participacion,
satisfaccidn y aprendizaje de los beneficiarios del proyecto.

El contratista participo en detallar el grado de madurez en el mercado internacional en marketing
digital de las empresas postuladas para el programa de e-commerce transfronterizo para los
beneficiarios del proyecto.

/. Gestionar bases de datos que incluye data de caracterizacién de los participantes del proyecto
Hub de e-commerce.

El contratista gestiono la base de datos de caracterizacion de los participantes a través de un
formulario donde se registré las caracteristicas de las empresas que se postularon para el proyecto
de e-commerce transfronterizo definiendo el perfil social, econémico, formalizacion, tamafio, ete. de
los participantes.

8. Colaborar con la recopilacién de evidencia de las actividades desarrolladas en el marco del
proyecto Hub de e-commerce
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El contratista organizo visita con la rectora del colegio Santa Rita a las instalaciones del NIDO, para
impulsar el ecosistema entre la comunicad del Valie del Cauca en las actividades desarrolladas en el
marco del proyecto Hub de e-commerce.

9. Monitorear los indicadores de desempefio y resultado de las acciones implementadas en el
proyecto Hub de e-commerce

El contratista monitorio los indicadores de desempefio y resultado de las acciones implementadas
en el proyecto Hub de e-commerce transfronterizo.

10. Participar activamente en actividades incluidas las de fortalecimiento, como capacitaciones,
reuniones desarrolladas por ia Secretaria de Desarrollo Economico, Competitividad y Fomento del
Empleo, asi como las que otras dependencias de la Gobernacion Valle del Cauca lleven a cabo.
igualmente, asistir y participar en ias mesas de trabajo y otras instancias en las que sea designado,
conforme a la instruccion impartida por el Jefe y/o Supervisor, o las que convoquen de otras
dependencias de la Gobernacién del Valle.

El contratista participo en las actividades del evento de cierre de las actividades de NIDO durante el
afio 2025 en el hotel Marriot de Cali con la participacion de la Gobernacion del Valle, la Camara de
comercio del Cali y |a alcaldia de Cali.

11. Las demas que le sean asignadas por el supervisor del contrato o jefe inmediato, para el
cumplimiento del objeto contractual y esten acorde con la naturaleza del contrato.

Al contratista no le fueron asignadas actividades adicionales

12. Para el pago de la primera cuota, el contratista debera brindar el apoyo técnico, operativo y
administrativo necesario para la ejecucion de las Convocatorias Vigentes y demas estrategias
ejecutadas desde la Subsecretaria de Emprendimiento y Desarrollo Empresarial, acompafiando
procesos de sensibilizacion, difusion a grupos de interes, formacion, asistencia técnica, articulacion
institucional, seguimiento a empresas, gestion de informacion, apoyo logistico y elaboracion de los
informes y soportes requeridos por el supervisor designado.

El contratista brindo apoyo operativo y administrativo necesario para la ejecucidén de programa
Talento Tech Valle difundiendo a grupos de interés, formacion, asistencia tecnica, gestion de
informacion, apoyo logistico a este programa promovido por la Subsecretaria de Emprendimiento y
Desarrollo Empresarial

SEGUIMIENTO ADMINISTRATIVO "« o =0 L

El contratista ha cumplido con el pago oportuno de los aportes legales de Salud, Pensién y Arl,
para lo cual se adjuntan CERTIFICACIONES DE AFILIACION A SALUD PENSION Y ARL con
fecha de generacion del mes de NOVIEMBRE de 2025. segun la clausula séptima del contrato y
la Ley 1122 articulo 18 de 2007. el objeto se ha desarrollado de acuerdo a lo establecido en fa

Ley 80 de 1993, Ley 1150 de 2007 y el Decreto # 1082 de 2015, segun |a Ley 80 de 1993, Ley
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190 de 1995, Ley 617 de 2000, Ley 821 de 2003, Ley 1150 de 2007, Ley 1474 de 2011 el
contratista hasta ahora no se halla incurso en ninguna de las causales de inhabilidad,
incompatibilidad o prohibicién para estar contratado, el contratista no genera relacion laboral

alguna con el Departamento segun el numeral 3 del articulo 32 de la Ley 80 de 2003.

' SEGUIMIENTO FINANCIERO:

COSTOS DEL CONTRATO

PAGOS REALIZADOS AL CONTRATISTA

'NO APLICA

Concepto
Concepto Valor (Anticipo, | Facha de pago Valor | Observacio
avances, pago nes
pagos)
Valor inicial del
contrato $9.000.000
Valor Adiciones $
Reajustes $
Actualizacién de
precios $
Valor Total del
Conirato $9.000.000
Valor pagado $
Valor causado que
no se ha pagado $3.000.000
Valor total
ejecutado $3.000.000
Valor saldo por
ejecutar $6.000.000
Intereses
moratorios $
SEGUIMIENTD
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. El objeto se ha desarrollado de acuerdo a lo establecido en la Ley 80 de 1983, Ley 1150 de 2007 y
‘el Decreto # 1082 de 2015, segun la Ley 80 de 1993, Ley 190 de 1995, Ley 617 de 2000, Ley 821
“de 2003, Ley 1150 de 2007, Ley 1474 de 2011 el contratista hasta ahora no se encuentra incurso
_en ninguna de las causales de inhabilidad, incompatibilidad o prohibicion para estar contratado, el
- contratista no genera relacién laboral alguna con el Departamento segun el numeral 3 del articulo
32 de laley 80.

;EI contratista realizo las afiliaciones y/o aportes obligatorios al Sistema General de Seguridadé

'Fecha del préximo informe - 15 de | 12 de | 2025

Para constancia de lo anterior firma la presente acta el Supervisoralos:
30 ~ dias del mes de noviembre  de 2025

+ T
JUANMTII\/ BRAVO CASTANO

Subsetretario de Emprendimiento y Desarrollo Empresarial
C.C.1144041044

Elaboro Reviso Aprobé
Nombre: Blanca Cecilia Leyton, | Nombre: Diana Lorena Vanegas | Comité Institucional de
Zulima Guzman, José Antonio | Cajiao / Juan Gabriel Rojas Girdén | Gestion y Desempeno
Cristancho  Martinez, Angela
Garcia, Katherine Santamaria

Sanchez

Cargo: Profesional | Cargo: Directora  Juridica / Acta No. 002
Especializado, Profesional | Subdirector de Contratacion

Universitario, Contratistas

Firma: Firma:

Fecha: 03/04/2019 Fecha: 03/04/2019 Fecha: 17/06/2019
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A FINANCIERA

SUPERINTENDENCY

AFD_13_2_2_FRI v 08

MIS_4_1_3_FR15 v_010

DE COLDMEIA

@) POSITIVA

COMPANIA DE SEGUROS

LA GERENCIA DE AFILIACIONES Y NOVEDADES
CERTIFICA QUE:

GUSTAVO MENDEZ POLANCO identificado con Cédula Ciudadania 14879519 registra la siguiente informacién en
el ramo de Riesgos Laborales:

INFORMACION DEL CONTRATANTE
Nombre y/o Razén Social GOBERNACION DEL VALLE DEL CAUCA
Tipo y Numero de Documento NIT 890399029
INFORMACION DEL CONTRATISTA
Fecha de Inicio de Cobertura 2025/11/27
Estado de Afiliacién Activo
Tipo de Vinculacién Independiente
Fecha de Inicio del Contrato 2025/11/24
Fecha Fin del Contrato 2025/12/31
Cdédigo Actividad Econdmica Principal 1841201
Clase de Riesgo 1
Fecha de Retiro 2025/12/31

Esta certificacion se expide a los 2025/11/26.

Recuerde que una vez cumplida la fecha fin del contrato, el sistema aplica de forma automatica la novedad de
retiro, por lo anterior, en caso de tener un nuevo contrato o prérroga deberd realizar la correspondiente
novedad.

Cordialmente,

GERENCIA DE AFILIACIONES Y NOVEDADES
POSITIVA COMPANIA DE SEGUROS S.A.

Positiva Compania de Seguros S.A:
Nit. 860.01.153-6 | Linea Gratuita Nacional: (+57) 01-8000-111-170 - Teléfone: +57 (601) 330 7000

Defensor del Consumidor Financiero: Ana Maria Giraldo (Prino’\po\) - Pablo Valencia (Suplentg) | defensordelcliente@ positiva.gov.co | Carrera 10 #97A - 13, Oficina 502 LA ASEGURADORA
Bogotda | +57 (601) 610 8164 | Lunes a Viernes 8:00 a. m. - B:00 p.m. | El Defensor, resolverd las quejas o reclamos, actuard coma Conciliador ante Positiva. DE TODOS LOS
Mas informacion hittps:/ www.positiva.gov.co/web/guest/defensoria-del-consumidor. Puedes interponer una queja ante Positiva, o el Defensor, o la SFC u otro COLOMRBIANOS

organismo de autorregulacion.

o Positiva Compania de Seguros @ @PositivaCol Pos'\tivc:CoI @F’Dsitivosgguros WWW.pOSitiVQ.gOV.CO



nueva

eps
CERTIFICA QUE:

El(La) Sefior(a) GUSTAVO MENDEZ POLANCO identificado(a) con CC 14879519 se
encuentra afiliado a la EPS en condicion de 1° COTIZANTE.

Fecha de Activaciéon de 01/11/2023
Estado de la Afiliacion: ACTIVO

IPS: IPS INGENIO
Categoria: A

La presente certificacion se expide a solicitud del(de la) interesado(a) en Bogotéa para
QUIEN INTERESE, a los 17 dias del mes de noviembre del afio 2025.

La certificacion tiene validez de un mes con respecto a la fecha de generacion.

Observaciones:

ESTA CERTIFICACION NO APLICA PARA SERVICIOS MEDICOS.
NO VALIDO PARA TRASLADO A OTRA EPS.

Cordialmente,

P )
Gerencia de Afiliaciones

Nueva EPS S.A



Proteccion

Fondo de Pensiones Obligatorias Proteccion
MIT 300.379.521

Hace constar que:

EljLa} Sefor{a) MENDEZ POLARCD GUSTAVO dentificadofa) con ©C mimere 14.879.519 redbio ura Devolucidn de Saldes
de WVEJEZ, por sakar de § 155,058,083 generada el 2T de diclembre de 2013,

Esta conslancia s= eapide a peficitn del interesadoda) ol dia 17 de noviembre de 2025,

Cardialmente,

1
v,
x,-""’-""_f;ﬁ':rﬂs:v
I | f-
!I I
Cagar Maurkclo Aubad Echevemy
Equipo Soporte para Clienfes

smpsortanbs: Esfa conslancia solo hace refemencia a bos producios menconados anberiormien be.

"S5l dersea varficar la veracidad dio esla informacihn oo iguess Oon Nosolrms:
Aspnor YWirlual Pronbs en nuesio Pofal Web waw proleccion.com v Aop o omunicarss com la Linea de Sameics an:
Ecsguld [8041] 432 33 24 - Madallicn {804) 610 B0 89 — Cal (202) 332 00 BO -
Barranaiilia {806 318 TH B9 - Cartagena [B0E) 842 43 89 - Wiraishpe +6T 210 2300 BE7E
o lidmaras desda bu computador desde cuakquier lugar del mundo ingrasando a

Httpe-Uouciomere. walkvox. somiollokiooalVprobtsoolon!
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