PROCESO GESTION DEL TALENTO
HUMANO FORMATO INFORME MENSUAL
EJECUCION CONTRACTUAL

Monteria, Octubre 31 de 2020

Sefior (a)
IVAN DARIO GUZMAN SANCHEZ
SUPERVISOR(A) CONTRATO No. 1336263
Coordinador Académico.
Centro Agropecuario y Biotecnologia El
Porvenir Monteria
Asunto: Informe mensual de ejecucion

contractual Mes Octubre del afio 2020

Referencia: N°1336263 de 2020

DEIVIS ESTER MORENO HERNANDEZ, identificada con la cédula de ciudadania No. 50.957.769
de Puerto Escondido, en mi calidad de Contratista del SENA, en Centro Agropecuario y de
Biotecnologia EL PORVENIR, en cumplimiento del Contrato de Prestacion de Servicios de la
referencia, a continuacion presento el Informe de actividades realizadas en el mes objeto de cobro.

Valor y forma de Pago: El valor total del presente contrato asciende a la suma de $ 35.968.629
COP incluido IVA (de conformidad con el régimen tributario a que pertenezca el contratista) .Esta
suma serd pagada por el SENA al contratista de la siguiente manera:

a) Un primer pago del mes de Febrero por un valor de TRES MILLONES TREINTA Y CINCO
MIL OCHOCIENTOS SETENTA Y UN MIL PESOS M/CTE ($3.035.871).

b) Nueve(9)pagosigualesporlosmesesdeMarzoaNoviembreporvalordeTRESMILLONES Y
DOSCIENTOS CINCUENTA Y DOS MIL SETECIENTOS DIECINUEVE PESOS M/CTE
($3.252.719) cada uno.

¢) Un ultimo pago del mes de Diciembre por valor de UN MILLON NOVECIENTOS
CINCUENTA Y UN MIL SEISCIENTOS TREINITA Y UNO PESOS M/CTE($1.951.631).

Los honorarios seran pagados por el SENA al contratista de acuerdo al cronograma definido por la

Direccién Administrativa y Financiera de la Direccién General, en lacuentadeAHORROSNo0.091-
255201-94 de BANCOLOMBIA, cuyo titular es contratista.

Plazo: Sera hasta el 10 de Diciembre de 2020.
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OBJETO:

INSTRUCTORES PARA

IMPARTIR FORMACION

PRESTAR LOS SERVICIOS PERSONALES DE CARACTER TEMPORAL DE
INTEGRAL PRESENCIAL EN EL
PROGRAMA DE ATENCION A LA POBLACION VICTIMA DEL DESPLAZAMIENTO POR
LA VIOLENCIA DEL CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR
DE CORDOBA.

CLAUSULA (No. de clausula donde se encuentren las obligaciones del contratista)

formacion.

No Obligaciones Acciones realizadas Evidencias

1. | Impartir formacion integral | Se impartié formacion en la Capturas de
presencial a los aprendices en [ficha 2191405 programa de WhatsApp.
el area asignada dentro del [Mercadeo y ventas, en el Registros
programa de atencion |municipio de monteria vereda fotograficos de los
poblacion victimas del |nuevo horizonte. aprendices.se carga
desplazamiento por la |Competencia:: Planear actividades evidencia en el
violencia, en las  de Mercadeo que respondan a las drive
competencias, resultados de necesidades y expectativas de los https-//drive.aooale ¢
aprendizaje y actividades de |gjientes y 4 los objetivos de la e f |'q e
los proyectos de formacion Empresa. om/drive/folders/120
programados dentro de los QgFCIilFIC1gBpge3
tiempos que para cada accion aVwJ1YQzyEAEU?U
se determine por el centro de sp=sharing

Establecer la ruta de
aprendizaje en Sofia Plus de
acuerdo a la programaciéon e
intensidad horaria que

No Aplica para éste Mes

No Aplica Para éste
Mes.

www.sena.edu.co

T Than e
@ ® (¢ SENAComunica

\

GTH-F-062



https://drive.google.com/drive/folders/12OQqFCIiIFlC1qBpqe3gVwJ1YQzyEAEu?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/12OQqFCIiIFlC1qBpqe3gVwJ1YQzyEAEu?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/12OQqFCIiIFlC1qBpqe3gVwJ1YQzyEAEu?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/12OQqFCIiIFlC1qBpqe3gVwJ1YQzyEAEu?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/12OQqFCIiIFlC1qBpqe3gVwJ1YQzyEAEu?usp=sharing

Conoce con la suscripcion
del contrato.

Asociar aprendices en el
aplicativo Sofia Plus, dentro de
los términos establecidos para
ello.

No Aplica Para éste Mes

No Aplica para éste
Mes

Planear y ejecutar las
actividades relacionadas en la
guia de aprendizaje.

No se ejecutd durante el mes.

No se ejecutd durante
el mes.

Cumplir con los productos
asociados al proyecto en
Actividades de formador del
programa de formacion.

Se Realiz6 video tutorial, para
socializar con los aprendices de la
ficha 2191405. Del programa
mercadeo y ventas.

La evidencia se
encuentra cargada en
el portafolio del
instructor. Drive URL.
https://drive.google.co
m/drive/folders/1fCkgA
\V-11B2rljgDrM-

gsw4 y42CVIzW?usp=
sharing

Apoyar la  gestion  del
programa de formacién para el
posicionamiento Regional de
acuerdo con los lineamientos,
cobertura y productos
indicados por la Subdireccion
de centro y el supervisor del
contrato.

Articulacion con los enlaces
del Municipio de Valencia,
Ever Pérez, Celular
3145409322 Francisca
ROSMUC celular
3103836670 Mofiitosy
Marelvis Recuero contacto
3165045620
Respectivamente para la
gestion del programa
Mercadeo y Ventas.

Capturas de
imagen de
WhatsApp, registro
de llamadas.

Participar activamente en el
cumplimiento de las metas de
formacion de acuerdo con los
lineamientos, cobertura vy
productos indicados por la
Subdireccién de centro y el
supervisor del contrato.

Se Realizaron los planes de
Mercadeo Junto con los Portafolios
de Servicios de las Unidades
productivas Piscimoiiitos del
Municipio de Mofiitos corregimiento
la Rada. Quedando como lider de
up la sra Rocio del Carmen Correa
de Fajardo con CC. 26173743
contacto. 3135393534
Respectivamente se Elaboré la
Unidad productiva Criadero de los
Hermanos Pérez ubicada en el
Municipio de Valencia Vereda
caraguay. Representante de la up

Nerlis Milet Diaz Cuadrado Cc.

Se anexan pantallazos
de los WhatsApp y
video tutorial, se
encuentra cargado en
el drive URL.
https://drive.google.com
drive/folders/1fCkgAV-

11B2rljgDrM-
asw4_y42CVIzZW?usp=

sharing



https://drive.google.com/drive/folders/1fCkgAV-l1B2rljqDrM-gsw4_y42CVIzW?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1fCkgAV-l1B2rljqDrM-gsw4_y42CVIzW?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1fCkgAV-l1B2rljqDrM-gsw4_y42CVIzW?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1fCkgAV-l1B2rljqDrM-gsw4_y42CVIzW?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1fCkgAV-l1B2rljqDrM-gsw4_y42CVIzW?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1fCkgAV-l1B2rljqDrM-gsw4_y42CVIzW?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1fCkgAV-l1B2rljqDrM-gsw4_y42CVIzW?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1fCkgAV-l1B2rljqDrM-gsw4_y42CVIzW?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1fCkgAV-l1B2rljqDrM-gsw4_y42CVIzW?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1fCkgAV-l1B2rljqDrM-gsw4_y42CVIzW?usp=sharing

50527931.contacto 3206487752

Generar y ejecutar una
estrategia que permita la
permanencia  de los
aprendices durante el
tiempo total del curso.

Se Realiz6 conversatorio para
la identificacion y socializacion
de nuevas estrategias de
comercializacion de los
productos.

Pantallazos de WhatsApp y
orientaciones telefénicas

Realizar el seguimiento de
cada aprendiz mediante la
orientacion

y
acompafiamiento a las

actividades de aprendizaje y
reportar avances 0
dificultades de manera
oportuna a la Coordinacién
Académica en los formatos
y

Tiempos que se dispongan

para ellos.

Se realizd seguimiento y
acompafamiento a los
aprendices mediante la
orientacién a las actividades de
aprendizaje, requeridas por el
proceso de formacion,
desarrollandose la tematica
relacionada con los canales de
distribucién, caracteristicas del
cliente, presentacion, como
estragias de comercializacion.

Pantallazos de interaccion
con los aprendices y
orientacion telefonicos. y
WhatsApp.

10.

Atender oportunamente los
requerimientos que haga el
supervisor del contrato vy
presentar los informes
mensuales de la ejecucion
del contrato o los productos
gue se le requiera, ademas
del informe mensual de
actividades segun la fase en
que se encuentre el curso
(planear, ejecutar y evaluar)
durante el desarrollo del
proceso de aprendizaje y de
Las actividades en general
COoN sus respectivos anexos.

Se cargaron en el portafolio
del instructor los informes
correspondiente al periodo.

Se elabor6 Informe
contractual correspondiente
al mes de septiembre

Informes semanales cargados
en el Drive URL.
https://drive.google.com/drive/f
olders/10z860-
d33ig73ow0yZGPc3BOLNKidw
K6?usp=sharing

Cargado en plataforma secop
I

11.

Gestionar y
Recursos en las
comunidades objeto de la
formacion.

propiciar

No aplica para el mes.

No Aplica para este mes.



https://drive.google.com/drive/folders/1oz86O-d33ig73ow0yZGPc3BQLnKidwK6?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1oz86O-d33ig73ow0yZGPc3BQLnKidwK6?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1oz86O-d33ig73ow0yZGPc3BQLnKidwK6?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1oz86O-d33ig73ow0yZGPc3BQLnKidwK6?usp=sharing

12.

El instructor contratista se
obliga durante el periodo del
contrato al proceso de
certificacion
d
e
competencias segun
normas de competencias
gue aplican a la funcién
instructor, asi como a los
procesos, que el SENA
adelante, para certificar
Habilidade
s pedagdgicas y capacitarse
en el idioma ingles y aplicar
al proceso de certificacion
de las normas de

competencia “ORIENTAR
FORMACION PRESENCIAL

DE
ACUERDO CON
PROCEDIMIENTO TECNICO Y
NORMATIVO’y
aportar el respectivo
certificado aprobado al informe
de ejecucién contractual.

.Se Particip6 de la Reunién
dandonos a conocer los
Lineamiento en cuanto al
Retorno a las Formaciones
presenciales, dirigida por el
equipo de Coordinacion
Académica.

Capturas de WhatsApp
Correos Electronicos.

13.

Atender oportunamente los
requerimientos que haga el
supervisor del contrato y
presentar

informe
s
Mensuales de la ejecucién
del contrato.

Se elaboro

de septiembre

Informe  de
ejecucion contractual del mes

Informe Cargado en la
plataforma Secop |l

14.

las horas
de formacion
gue requiera la
implementacién
del programa
prestando
con seriedad,
responsabilidad
, profesionalidad,
eficiencia,
oportunidad vy diligencia
estos servicios.

Desarrollar

Se Impartié formacién en el
programa Mercadeo y Ventas
ficha 2191405 los dias
9,11,14,16,18,21 del mes de
septiembre, tal como lo indica
el cronograma del Instructor.

Se anexa cronograma del
instructor.

15.

Atender segun

los
requerimientos de

la Subdireccion

de centro,

actividades de apoyo a la
supervision de contratos y/o
evaluacion de

propuestas
segun las competencias

No se ejecutd Durante el mes.

No Se ejecuto6 durante el
mes.




gue su formacién
académica le permitan
desarrollar.

16. | Sentar las evaluaciones de |No Aplica Para éste Mes No Aplica para éste Mes.

cada resultado

de aprendizaje y
dar a conocer los resultados
de las mismas, registrando
los respectivos juicios

evaluativos en el
Aplicativo SOFIA Plus dentro
de los términos establecidos.

17. | Construir 'y mantener en | Se Realiz6 el respectivo Evidencias en el Drive URL.
tiempo real el portafolio de | cargue de informacion del https://drive.google.com/drive/f
evidencias del instructor y | periodo en cuestion en el olders/1zaKJ tT6Z W2XOhOn
de los aprendices. portafolio del Instructor. a7DrEMNNnZRATXi7?usp=shari

ng

18. | Entregar los reportes | Se cargé informacién en Informacion cargada en el
mensuales  estadisticos la matriz programacion Drive URL.

_ y instructor del programa https://drive.google.com/file/d/1
registros  inherentes Atencién victima. YQmQfkfezH4yu2NO6iUL5PKO
al proceso XhtyHVh8/view?usp=sharing
formativo.

19. | Apoyar los procesos de las [No aplica para éste mes. No Aplica para éste mes.
Otras actividades
inherentes a la formacion.

20. | Gestionar y No Aplica para este mes No Aplica para este mes.

propiciar
ambientes y recursos enlas
comunidades objeto de
la formacion.



https://drive.google.com/drive/folders/1zaKJ_tT6Z_W2XOhOna7DrEMNnZRATxi7?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1zaKJ_tT6Z_W2XOhOna7DrEMNnZRATxi7?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1zaKJ_tT6Z_W2XOhOna7DrEMNnZRATxi7?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1zaKJ_tT6Z_W2XOhOna7DrEMNnZRATxi7?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1YQmQfkfezH4yu2N06iUL5Pk0XhtyHVh8/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1YQmQfkfezH4yu2N06iUL5Pk0XhtyHVh8/view?usp=sharing
https://drive.google.com/file/d/1YQmQfkfezH4yu2N06iUL5Pk0XhtyHVh8/view?usp=sharing

21.

El contratista debe cumplir
con las normas del Sistema
General de Riesgos
Laborales, en especial, las
siguientes: 1. Procurar el
cuidado integral de susalud.
2. Contar con los elementos
de proteccibn  personal
necesarios para ejecutar la
actividad contratada, para lo
cual asumira su costo. 3.
Informar a los contratantes
la ocurrencia de incidentes,
accidentes de trabajo vy
enfermedades laborales. 4.
Participar en las actividades
de Prevencién y Promocion
organizadas

po
r los contratantes, los
Comités Paritarios  de
Seguridad y Salud en el
Trabajo o} Vigias
Ocupacionales o] la
Administradora de Riesgos
Laborales. 5. Cumplir las
normas, reglamentos e
instrucciones del Sistema de
Gestion de la Seguridad y
Salud en el TrabajoSG-SST.
6. Informar oportunamente a
los contratantes toda
novedad derivada  del
contrato.

Se adoptaron todas
las medidas
adoptadas por la
pandemia del Covid
19, uso de tapabocas,
aislamiento
preventivo, por tal
motivo, se
implementan las
Formaciones en la
modalidad No
presencial con la
ayuda de las tics.
Implementacion del
trabajo.

Se Anexan registros fotograficos.

22.

Apoyar las actividades de
investigacion e innovacion
que se desarrollen en el
centro de formacion. Debe
presentar

documento
s
sefalados en la circular 3-
2017-000208.

No Aplica para éste
mes.

No Aplica para este mes.

23.

Aplicar los procedimientos
correspondientes

al instructor para formalizar
la desercion de los
aprendices

gue abandonan el proceso
formativo de acuerdo con lo

No Aplica para este mes.

No Aplica para este mes.

Establecido en el
reglamento del aprendiz
SENA vigente.
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A continuacion relaciono los desplazamientos que realicé previo a la presentacion de este informe. Una vez
finalizado cada desplazamiento presenté al ordenador del gasto el informe en el Formato Informe Legalizacién
Desplazamiento Contratista GTH-F-087, en el que se describieron las actividades desarrolladas y los resultados
de cada desplazamiento. Cada informe cuenta con el visto bueno del Supervisor.
Selistaacontinuacionelsoportedelalegalizaciondelosdesplazamientosrealizados,los cuales forman parte integral
del presente informe de ejecucion contractual.

FECHAS DE
ITEM No DE LA LUGAR DE DESPLAZAMIENTOS
ORDEN DE DESPLAZAMIENTO INICI FINALIZACI
VIAJE o) ON
1. X X X X
2. X X X X

Nota 1: Por cada desplazamiento que haya realizado el contratista, adjuntara el respectivo informe que la soporte.
En caso de haber realizado el desplazamiento en fecha posterior a la presentacion del informe de ejecucién
contractual, debera reportarlo en el siguiente informe de ejecucién contractual.

Para el tramite de la cuenta me permito adjuntar: Documentos enunciados como evidencias del cumplimiento de
las obligaciones contractuales y los desplazamientos realizados y el No. 4357028025 de la planilla, expedido por
BANCOOMEVA correspondiente al mes de Septiembre de 2020.(Decreto Ley 2106 de 2019

— “DecretoLeyAntitramites”) Evidencias

en (38 ) folios

Cordialmente,

DEIVIS ESTER MORENO HERNANDEZ
C.C. No. 50.957.769 de Puerto Escondido

Contratista

Recibi a satisfaccion:

IVAN DARIO GUZMAN SANCHEZ

Coordinador Académico CAB
SUPERVISOR(A) CONTRATO No. 1336263

GTH-F-062




ANEXOS

TODAS LAS EVIDENCIAS FOTOGRAFICAS Y OTRAS SE ENCUENTRAN CARGADAS Y REGISTRADAS EN CADA
CARPETA CORRESPONDIENTE EN EL DRIVE DEL PORTAFOLIO DEL INSTRUCTOR PROGRAMA DE ATENCION A
VICTIMAS (DEIVIS ESTER MORENO HERNANDEZ) QUE RELACIONO URL

Ruta del drive: https://drive.google.com/drive/folders/1zaKJ tT6Z W2XOhOna7DrEMNNZRATXxi7?usp=sharing

@l Correo: Deivis Esther Moreno He % | €D (31) WhatsApp X | M Recibidos (95) - deivismorench@ X & Compartido conmige - Goagle [ X = = o =
<« < & drive.google.com/drive/shared-with-me r @ = @ » O
& Drive Q. Buscar en Drive - ® @& s @
Compartido conmigo e 2 Mm% H =B © m
F  nueve
Fe = e 58 C 4

VB miunidag o antes
2 Cempartido conmigo P
—
Recient —
© [ =) [ =) =
Y  Destacad
+
@ rapsiera B3 DEIVIS MOREN.. B3 MATERIAL PAR. [l & PARA ELABO. B0 7. CARTILLAOI. s 4cuiAz-cu..
B Amace !
16GB de 15GB
— — — — —
v -w - -w v
Comprar es pacio
v 6. GUIA 4 - MEC L ] 5. GUIA 3 - MEG. L ] 3. GUIA 1 - TRA L ] 2. ANALISIS PE L ] 1. DISENO CUR,
-—
Compartidos conmigo > @ DEIVIS MORENG HERNANDEZ 4
ﬁ Carreo: Deivis Esther Moreno He X% | (31) WhatsApp b | M Recibidos (95) - deivismorenoh@ X & DEVIS MORENC HERNANDEZ - X =+ - x
&« (¢} & drive.google.com/drive/folders/1zakKJ_tT6Z_W2XOhOna7DrEMNnZRATxi7 r @@ @ N 0 :

‘ Drive Q, Buscar en Drive - @ @ i o

I_ Nuevo Compartido conmigo > DEIVIS MORENO HERNANDEZ ~ 25 B O a
4 Mi unidad Carpetas Nombre
2, Compartido conmigo B3 FORMACION I3 INFORMES SEMANALES B  OTRAS ACTIVIDADES (/)
® Reciente
Y¢  Destacados +
E Papelera

Almacenamiento

4,6 GB de 15 GB usado

Comprar espacio


https://drive.google.com/drive/folders/1zaKJ_tT6Z_W2XOhOna7DrEMNnZRATxi7?usp=sharing

PANTALLAZO DEL SECOP Il DONDE SE EVIDENCIA EL CARGUE DE LOS INFORMES MENSUALES ANTERIORES,

DANDO CUMPLIMIENTO A LA OBLIGACION CONTRACTUAL N°1

ﬁ Correa: Dewvis Esther Moreno | X | @ (33) WhatsApp

&

X | v secopii - Norton Safe Search - X ‘ ¥ secopii -Norton SafeSearch X @) Editar X

C & secopgov.co/CO1ContractsManagement/Tendering/SalesContractEdit/View?docUniqueldentifier=C01.SLCNTR.2636929

+

X

Ay BPaQa»O:

Plan de Pagos
¢ Se requieren emisiones de codigos de autorizacion?  gj g
Id de pago Nimero de factura Fecha de emision Fecha de recepcion Valor total de la factura ~ Estado
Pago 001 50957769 18620 FEB_2020.pdf 2000212020 6:00:00 PM 30358711COP  Envisdoala  Defalle
({UTC-05:00) Bogots, Lims, Entidad
Quito) Estatal
Pago 002 50957769 _18520_MAR 2020 20032020 5:21:00 200032020 6:00:00 PM 325279C0P  Envidoala  Detalle
AM ((UTC-0500) Bogots,  ((UTG-05:00) Bogot, Lima, Entidad
Lims, Quito) Quito) Estatal
Pago 003 GF 50957769 18820 ABRIL_2020  23104/2020 5:25:00 2010412020 12:00:00 3252T9COP  Pagado Detalle
AM (UTC-05:00) Bogots,  PM ({UTC-05:00) Bogots,
Lims, Quito) Lima, Quito)
Pago 004 50957769 18820 MAYO 2020 18/052020 2:34:00 18/05/2020 12:00:00 3252719C0P  Pagado Detalle
PM ((UTC-05:00) Bogot,  PM ({UTC-05:00) Bogots,
Lims, QL Lims, Guito)
Pago 005 50957769 18620 JUN_2020 23106/2020 3:59:00 20/06/2020 12:00:00 3252719COP  Aceplada Detalle
PM ((uTC-05:00) Bogots,  PM ({UTC-05:00) Bogots,
Lima, Quito) Lima, Guito)
Pago 006 50957769 18820 _JULIO_2020 1710712020 4:22:00 1710712020 12:00:00 3252T19COP  Aceplada Detalle
PM ((uc-05:00) Bogots, M ({UTG-05:00) Bogots
im Lima, Quito)
Pago 007 50957769 _18820_AGOSTO 2020 171082020 12:00:00 J252T9COP  Aceptada Detalle
PM ({UTC-05:00) Bagots,
Lima, Quito)
Pago 008 50957769 18820 SEPT 2020 27 dias de tizmpo 27 dias de tiempo 3252T19C0P  Aceptada Detalle
transcurrido transcurrido (22092020

(22/09/2020 6:33.00

Crear



[#" Ejecucion de la Formacion <
[#" Gestion de Ambientes v
Gestion Ambientes v

Consultar Fichas Instructor
Consultar heras programadas
Diagramar Horario Instructor
Reporte de Instructores por Ficha
Reporte Ejecucion Horas Instructor

Solicitar Eventos

(& Gestion de Tiempos <
& LmS <
# Matricula <
(# Planeacidn de la Formacidn <
[# Reportes <
& sGS <

3 Correo: Deivis Estt X | @ (35) WhatsApp

PROGRAMACION HORARIO INSTRUCTOR

Horario

Vista del Horario  [ensual

D Tiempo Disponible
. Evento Asignado
. Evento Seleccionado

SABADO
LUNES MARTES MIERCOLES JUEVES VIERNES DOMINGO
28/09/20 29/09/20 30/09/20 01/10/20 02/10/20 03/10/20
06:00 - 23:00: Disponible |06:00 - 13:00: 06:00 - 23:00: Disponible
Disponible
04/10/20
05/10/20 06/10/20 07/10/20 08/10/20 09/10/20 10/10/20

12/10/20

ponible

06:00 - 13:00:
Disponible

06:00 - 23:00: Disponible

06:00 - 13:00:
Disponible

06:00 - 13:00:

13/10/20
06:00 - 23:00: Disponible

06:00 - 23:00: Disponible

06:00 - 13:00:
Disponible

14/10/20
06:00 - 13:00: -
Disponible

A reninn

[15/10/20
06:00 - 23:00: Disponible

06:00 - 23:00: Disponible

11/10/20

[16/10/20

Disponible

x | v secop ii - Norton © X ‘ ¥ secopii- Norton © X | @ httpsy/fcommunit. X

« - C A No seguro | senasofiaplus.edu.co/sofia/home/principal.faces

Reporte Ejecucién Horas Instructor

Solicitar Eventos

(& Gestion de Tiempos <
& Lms <
# Matricula <
& Planeacién de la Formacion <
[# Reportes <
[# sGS <

T FEYET

¥ sofia plus - Nortor X

06:00 - 13:00: a

17/10/20
06:00 - 23:00: Disponible

18/10/20

12/10/20

06:00 - 13:
Disponible

19/10/20

06:00 - 13:
Disponible

26/10/20

06:00 - 13:
Disponible

06/10/20
06:00 - 23:00: Disponible

[13/10/20
06:00 - 23:00: Disponible

03/10/20
06:00 - 23:00: Disponible

S Sofia plus x

Aareninn

14/10/20

06:00 - 13:
Disponible

20/10/20
06:00 - 23:00: Disponible

15/10/20
06:00 - 23:00: Disponible

10/10/20
06:00 - 23:00: Disponible

11/10/20

16/10/20

06:00 - 13:
ponible

21/10/20

06:00 - 13:
Disponible

27/10/20
06:00 - 23:00: Disponible

22/10/20
06:00 - 23:00: Disponible

17/10/20
06:00 - 23:00: Disponible

18/10/20

23/10/20
06:00 - 13:
Disponible

28/10/20
06:00 - 23:00: Disponible

25/10/20
06:00 - 23:00: Disponible

24/10/20
06:00 - 23:00: Disponible

25/10/20

30/10/20
06:00 - 23:00: Disponible

31/10/20
06:00 - 23:00: Disponible

01/11/20

Anterior4 S

nte






SENA SERIA

CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR 7A‘
INFORME DE ACTIVIDADES

Programa de victimas

Instructor: Deivis Ester Moreno Hernandez
No. identidad: 50.957.769

Area: Comercializadora

Formaciones orientadas: Mercadeo y Ventas, Implementacién del Plan de mercadeo,
planeacién de actividades de Mercadeo.

A continuacidn, reporto las actividades ejecutadas en la semana en mencion:

1. Se Recibié correo electrénico de parte de la asistente de Coordinacidn Yina Rojas,
reenviandonos el calendario y el link para la participacion del uso de recursos
digitales y el MLS como apoyo a la formacién se anexa pantallazo del Sofia plus al

drive.
N

{3 Cone: D st Mioeno Herander -k -

ECTIMANN INCTRHATAR NE EADM ACIAN PRECENL

CIHIMAVV TN IRVLIVUR VE TV ACIVIN

RV: Trasferencias Instructores presenciales 21l 25 de sept

Te invitamos a participar de s diferentes actividades de formacin relacionadas
con las herramientas de nuestra plataforma LMS TERRITORIUM, Esta semana
puedes consultar [as siguientes jornadas de capacitacion:

sty ks

e vnce s digtssyel W comapapoab

Princpen biscon por o Uso LMS pora formacie Ui LMS para fermadin
P b OVA e Abicn e rowc by
5 evdhacer wdcin de corrdes
Erloce de coneion ! /aoomus/ 23660475
A celr A ADM A 1A
Vlttjt ) U V
N fyo
7\' sena.eau.co
A Acomun
DeEun e egee Pz
Emiado ek: kanes, 21




Se Participd de las videoconferencias Del 21 al 25 de septiembre, transferencias
instructores presenciales. Los temas abordados fueron: principios bdsicos para la
produccidon de OVA, Uso de LMS para formacidn presencial, Rubricas de Evaluacion
— Crear Rubricas y el ultimo dia el tema que se abordo fue publicacién y edicién de
contenidos. de nuestra plataforma LMS territorium, por directrices del Coordinador
Académico.

Lista de asistencia. Fortalecimiento de funciones del instructor en

Ambientes Virtuales
SENA

Apreciados Instructores: todos los campos del formulario de
A" forma precisa y concreta. Agradecemos su atencion.

Nimer de céduia o identiicaciin personal *
TR

Nombrzs Completos: Apelidos Completos:
\DEIIS ESTER AORE! EZ

Tipo e Ideniiicacin Correo Elecironico;
o v [Eemenate@misenasduce
o
Lista de asistencia. Fortalecimiento de funciones del instructor en
‘Ambientes Virtuales egion 2niro de Fomzci
SENA RF.UU'L. &ITC Po— —
7/\Y Ao s e 1 CORDOBA | [8115- CENTRC AGROFECUARID Y DE BIDTECNDLOGIAELPIv
Tipo g2 Fomaciin: Vooalidad 02 Fomacién
=8 CONPLEMENTARIA ¥ TITULADA v| [Presencin v

v Participantes (367)
Participantes (384) O, Buscar un participante
Buscarun particarte Hector Pineda Rivero oA
]E Humberto Ama... Isabella -
4 m Hernando Gomez Palencia v 1
Humberto Ama... ;
4 .
i 0 e
. . JORGE PARRA i
Usuario ELSA VI... Javier Arenales g
io ELSA V. y
Ustario ELSi - m Yuviza Gutiérrez Figueroa vz
e ki Tulia Rosa Castri... !
Tulia Rosa Castri.. 14 v Chat de grupo de Zoom
Chat de grupo de Zoom ¥ MAURICIQIHE.. &
Chat deshabilitado X

E |
™\
Juan Manuel L... \‘
- 4

" 95
: s

osvaldo'rueda Cristina Perez Tob::'

¥ pedro Equipo E-Pedagogos

Portal de Instructores:
1 https://ejecuciondelaformacion.sena.edu.

| co/comunidad-instructores
L]




3. Se envid a los aprendices del programa Mercadeo y Ventas, ficha 2191405 por
medio de correo electrénico la guia N°2; videos y Material de apoyo para su
respectivo desarrollo de Actividades. Anexo pantallazos de correo electrénicos.

~ o wenwEmappLn PO~ R B -

. . SENA Mercadeo y Ventas .
G2~ | : A y Q

= z José Gabriel, Berlid 7, Elizabeth Maria Jhomer Miller Dick...

Brith Estefani Rued adilla Hernande:

< MERCADE Buenas Tardes Apreciados Aprendices. Dios Les Continte Bendiciendo.
Bienvenida al Grupo a Nuestra Compafiera Yina. .
CHATS e T
Afadiste a Aprendiz José Gabriel
SENA Mercadeo y Ventas 336 p.m Nuevo Horizonte Yina
Nuevo Horizonte Yina: Buenas tardes T
B Aprendices. Dios Les G endiciendo.
Mercadeo Maria Martinez2 G... 255p.m. Bien tra Compaiiera Yi
7 Gracias (]

Muchas gracias... -

Espero de ser una gran ayuda en el grupo

e GENA MERCADEO Y VENTAS

Sary Sofiz Mercadeo: H

Asi va hacer Yina,

Mercadeo Y Ventas Enedis luz...
Estas son las evidencias d

n3 Arge

Yuliana Iveth Vasquez Mercad...
Video Les Comparto la Guia N°2 para el Desarrollo de las Actividades. estaré atenta
a sus dudas, inquietudes.

@D

CURSO DE MERCADEQY VENTAS B v
Mercadeo Juan David Perez Gonzalez salié del ..
e . SENA Mercadeo y Ventas A
s (O ° Aprendiz José Gabriel, Berlides Mendez Marquez, Brith Estefani Rueda Perez, Elizabeth Maria Padilla Hernandez, Jhomer Miller Dick... E °
a sus quaas, Nquietuaes. -
< MERCADE
25/9/2020
CHATS

Buenas Tardes Estimados Aprendices Damos Inicio a la Formacion del dia de
hoy. Registrar Asistencia por Favor. P

SENA Mercadeo y Ventas 336

Nuevo Horizonte Yina: Buenas tardes

Mercadeo Maria Martinez 2 Grupo
Hola

Mercadeo Maria Martinez 2 G... 255p.m. Hola Maria como has pasado. ...

Gracias (1] o
Esperemos que Registren su Asistencia por este medio. Parapoder dar inicio.

eire. SENA MERCADEO Y VENTAS 29/9/2020 b

S Mercadeo: H Ti

Les Comparto la Guia N°2 para el Desarrollo de las Actividades. estaré atenta a

sus dudas, inquietudes.

°

Mercadeo Y Ventas Enedis luz...
Estas son las evidencias

na Arg En el dia de hoy vamos tocar el temas de la Competencia Planear las
Actividades de Mercadeo Que Respondan a las Necesidades y Expectativas

de los Clientes y A los Objetivos de la Empresa. -

Yuliana Iveth Vasquez Mercad...
Video Para iniciar con las Actividades de la Guia N-2 con Relacion al Resultado de

Aprendizaje balcanzar. tener En cuenta Definir Bien el Plan de Accién para los

Diferentes Tipos de Mercados de acuerdo con la Cobertura de Mercado, Las v

Estrategias de Mercadeo de las diferentes Areas.

CURSO DE MERCADEQY VENTAS -

Juan David Perez Gonz

Mercade ez sali del ..

ur

=

O @91

Escrib
Laura Ochoa Mercadeo 23/7/2020 @ & "



4. Se Continudé Formacién no presencial en el programa de formaciéon Mercadeo y
Ventas Ficha 2191405, envidndome cada aprendiz el compromiso del desarrollo de
las actividades, por medio de herramientas tics, WhatsApp y correo electrdnico.




5. Se Recibid correo electréonico de parte del Coordinador del grupo de Formacién
Integral,Dr. Eduin José Negrete, compartiéndonos el Link de la reunidn, citandonos
a participar de la capacitacion del EDT,” Protocolo de Bioseguridad El porvenir”

(3 Correo: Deivis Esther Morena Hemandez - Outioak - Google Chrome - X

# outlocklive.com/mail/0/deeplink?version=20200928003.07&popoutv2=1 @

€ Responder | ~  [i Eliminar () Nodeseado Bloquear

EDT Protocolo de Bioseguridad El Porvenir

Cordial saludo

Teniendo en cuenta que la circular 01-3-2020-000156 Lineamientos SENA para el “Aislamiento Selectivo Inteligente”, del 02 de septiembre de 2020,
establece lo siguiente: "El personal que retorne a la presencialidad debe contar con una capacitacion previa sobre las condiciones de bioseguridad de
la Resolucién 666 de 2020 y los protocolos de bioseguridad aprobados, las cuales deben ser organizadas por cada Director Regional y Subdirector de
Centro con sus equipos interdisciplinarios, dejando la evidencia de cada participante".

Me permito citarlos al Evento de Divulgacion Tecnoldgica "Protocolo de Bioseguridad El
Porvenir", por medio del cual se socializara el protocolo de bioseguridad de nuestro centro de
formacién. El mismo es de caracter obligatorio.

Cabe anotar que no todas las personas citadas al EDT, necesariamente seran programadas para la
presencialidad en el centro de formacion.

Fecha: 24 de septiembre de 2020
Hora: 08:00 am a 4:00 pm, recesos serdn concertados con el instructor
Lugar: en casa via Teams

Comparto el link de la reunién

https://teams.microsoft.com/l/mestup-
join/19%3ameetingM2ZhMzEzM21tYzUxMi00OWVKLT gyN2EtZmQxYmYwhzFiMig2%40thread.v2/0?

[ Correo: Deivis Esther Morena Herandez - Outlook - Google Chrome

@ outlook.live.com/mail/0/deeplink?version=20200928003.07&popoutv2=1

4 Responder | ~  [i] Eliminar () Nodeseado  Bloguear

EDT Protocolo de Bioseguridad El Porvenir

Cabe anotar que no todas las personas citadas al EDT, necesariamente seran programadas para la
presencialidad en el centro de formacion.

Fecha: 24 de septiembre de 2020
Hora: 08:00 am a 4:00 pm, recesos seran concertados con el instructor
Lugar: en casa via Teams

Comparto el link de la reunién

https://fteams.microsoft.com/l/meetup-
join/19%3ameeting_M2ZhMzEzM21tYzUxMiOOOWVKLTgyN2EtZmQxYmYwMzFjMjg2%40thread.v2/0?
context=%7b%22Tid%22%3a%22chbc2c381-2f2e-4d93-91d1-

506c9316ace? %22%2c%220id%22%3a%221c2c6271-8ae5-44dc-a5da-a99985e6b0a8%22%7d

Cordialmente

EDUIN JOSE NEGRETE RUIZ

Coordinador del Grupe de Formacion Integral, Gestién
SENA Educativa y Promacion y Relaciones Corporativas

Centro Agropecuario y de Biotecnologia El Porvenir
e sens.edu.co
4

Km alta, Corregimiento Santa Isabel
Monteria - Cérdoba

@ f v @

@SENAcomunico

www.sena.edu.co



5.Se Participé del Evento de Divulgacion Tecnoldgica (EDT), por medio del cual se
socializé el protocolo de Bioseguridad de nuestro Centro de Formacién el dia 24 de
septiembre del 2020, hora de 8:00 am a 4:00 pm. Se anexan pantallazos en el drive.

BIENVENIDA W - Contenido

1 lagatcinse a5 iz ot g v, o it g e e b e it

RS ——. b T 8 - 8 X

LISTADQ DE ASISTENCIA EDT PROTOCOLO DE BIOSEGURIDAD CABP

Chat e a reunion

actvidzdes que se realaan en @ da cotidang, -
en ¢ ambiente labord

forman con baseen SEGURIDAD
un gek

| ]
5
o
g




Se Continud participando del Evento de Divulgacién Tecnoldgica (EDT), por medio del cual
se socializd el protocolo de Bioseguridad de nuestro Centro de Formacion el dia 24 de
septiembre del 2020, hora de 8:00 am a 4:00 pm. Capacitador. Jesus Anicharico. Se anexan
pantallazos en el drive

A L2 grabaci6n se ha iniciado. Esta reuni6n se esté grabando. Al unirse, da su consentimiento para que se grabe. Polftica de privacidad

I" lormativi 1 | & Chat de la reunién X

L]

Juana De La Cruz (invitado) se ha unido a
2 reunién

-
o
=
3
o
<
-
m
o
=
o
o
7
°
o
=
a
=]
3
x
m
7]
°
o
=
o
o
T
m
@

Gscar segundo esquivel vega se ha unido

Q Circular 01 de 11 de marzo de 2020 SENA 22 renien
Q Comunicado 15 de marzo de 2020 & R (kiviacio) ha atenconec
s Y Yolimapantoja30 (invitado) 39
nac 1 part n 20 y has sii
Q Circular de 25 marzo de 2020 Medidas para el funcionamiento del SENA en el ”
istami i i i por el Gobierno (] HECTOR COGOLLO (invitado) s ha unido
4 ala reunién
Nacional.
M MARIA LEONOR NUNEZ (in.. 839
Protocolo de medidas generales y de bioseguridad st
Q Cdircular de 29 marzo de 2020 para prevenir y mitigar la propagacién del COVID- 19.
L luis contreras (invitado) 239
Lineamientos para trabajo en casa - Rutinas de trabajo. si
Q Circular de 05 de mayo de 2020 WE Wester Yamit Palacio Florez .. 839
NO
Q Circular 13 de mayo de 2020 Lineamientos y medidas en obras, adecuaciones e .
5 2 2 % % Diego mestra ha sbandonado s
intervenciones a la infraestructura SENA a tener presente por i
directrices en la contingencia COVID-19. W@
&) Maira Mendoza Segura se ha unido 3 la

Q Circular 23 de junio de 2020 @ Lu1s NsPERUZA RAMOS (nvitaco) s
9 LUIS NISPERUZA RAMOS (Invitado) ha
U Circular 02 de septiembre de 2020 % & Solicitar control Endonadole conjeracin

% Lelis Ruiz ha abandonsdo Ia conversacion.

€2 Gscar segundo esquivel vega ha
abandonado la conversacion

Fscribe un mensaje nuevo |

& La grabacién se ha iniciado. Esta reunitn se ests grabando. Al unirse; da su consentimiento para que se grabe. Polfica de privacidad

Chat de la reunién

Medidas generales de bioseguridad Al s

$e  juan carios arrieta (Invitado) ha
abandonado

) grumaque se ha unido 2 1a reuniét

Procedimiento de lavado de manos B pauta Arcres A rncie e

Se establecen las medidas protocolarias para el lavado de manos de todos los empleados publicos, contratistas y aprendices, las cuales se encuentran en B2 juan carlos arrista (Invitado) se ha
el numeral 6.1 procedimiento de lavado de manos del Documento GTH-PR-005 Protacelo Nacional del SENA Medidas generales y de bioseguridad para | Frmamen
prevenir y mitigar la propagacion del COVID — 10 G sauditn Delgado se ha unico 3 far
;2 Kelly Tatiana Monterroza Be...
Implementacién en la sede ks
buen dia
Ubicacién Medida adoptada (B Juan Camilo Mereado Ruiz e ha u
reunién.
1. Baterias sanitarias del centro de convivencia y oficinas 1. El Procedimiento de lavado de manos se divulgard a través de & Msuricio B
2. Habitaciones del centro de convivencia capacitaciones via Teams, una vez se caracterice el personal que asistird al |, Cmeensnlzememesr
3. Oficinas y ambientes de formacion habilitados. centro de formacion y antes de dar inicio a sus actividades en el centro. Se el
4. En cada punto de desinfeccién de manos. verificard asistencia a esta videoconferencia. . A
3 4 ) [ Avaro de Jesiis pitalua Romera s¢
5. En la entrada y salida peatonal y vehicular del centro de formacion. 2. La persona del componente de salud gue se encuentre en el centro unido a 12 reunidn.
6.En laentrada y salida de la cafeteria. realizard cada 2 horas una invitacién activar el proceso de desinfeccion de I
manos, indicando la técnica y tiempo adecuado. Esto se hara desde la
plazoleta al aire libre y con micréfono y amplificacian. OBDULIA TIRADO CHICA (in... &
3. Se enviardn mensajes via WhatsApp cada 2 horas recordando que es O Coloque 000D

hora de aplicar el procedimienta de lavado de manos.

ramon antonio priolo tirado 908
Faltando los 3 0 4 vendedores
ambulantes

23013 Duie) Terrsss SuLehzie 4L Saudith Delgado ha abandonado |
conversacién

Fscribe un mensaje nuevo



6. Se continud con la asesoria empresarial con los aprendices por medio de
herramientas tecnoldgicas whatssaap del grupo programa de formaciéon de
piscicultura; Para su respectiva creacion de la unidad productiva 23 de
NOVIEMBRE.confirmando su asistencia. Se anexan pantallazos en el drive.

-

11 153660 - O  g1uloeae ! ! 19000 - OW % 81%0 647

Piscicultura 23 de Nov : @ Piscicultura23deNov ¢+ .
< v €Q ¥ SenaNacor, Sena Yoleida, +57.3... N

@ SenaNacor, Sena Yoleida, +57 3...

Bueno necesito q los otros grupos BuenasTardes Apreciados
5:47 p.m. Aprendices. Dios Les Bendiga
3:44p.m.

AYER . . .
Sefor Moises,esta mafiana en. Lo

conversado con usted, para que me

2 pX ~fVelises
iS50 992996 R Colaboren con el Documento de
Reenviado Identidad, ya que se Requiere para
Creacion de la Unidad Productiva
3:47p. m.
Se necesitan los documentos de los
que estén en la Junta Directiva.
B 0510-2020-12.03.57.pdf 3:49p.m.
2 paginas * PDF 12:14p. m. Sena Yoleida
= . = Hola sefio deivis 4
Sefio ahi le envio mi documento ola sefio deivis 402p.m
12:14p.m. Aqui en el grupo estéd la informacion
de Moisés 402
Sena Yoleida e il
Ok gracias 1214p.m Te lareenvio o logras mirarla 403, m,
Buena strades como estasn 3.19p. m. o 7E320)7,992996)
Que averiguas 334p.m.
BuenasTardes Apreciados v v

Aprendices. Dios Les Bendiga

Escribe un mensaje o (©) Escribe un mensaje o
d @) O d O O



7. Se continué con la asesoria empresarial con los aprendices por medio de
herramientas tecnoldgicas whatssaap del grupo programa de formaciéon de
piscicultura; Para su respectiva creacién de la unidad productiva PISCIMONITOS

11000 —~ OK%480%xm65 | ! 1HOOOSO - O ¥ 44 80%M 6:49

5 Piscicultura 23 de Nov ¥ ¢ Piscicultura 23 de Nov 5

@ Sena Nacor, Sena Yoleida, +57 3... @ Sena Nacor, Sena Yoleida, +57 3...

) ‘E anly ﬁ 05-10-2020-16.32.23.pdf

¢ 5:55/p M. 2 paginas * PDF 533 p. m.
Sefo aqui le envio el documento de
1693949 0N ija)TGIm) T
i — alvaro perez — fiscal 534p.m.

5i7k320)7,992996!

PR—
BLO NUEVO
e

aa N WAL R

opnOv2020 Or F
"o Ny"""“? \\.‘

"o

L

e e A
Secretaria 5:55p. m.
5783200992996 Este es el video de la unidad
Hola sefio bendiciones Le cuento v productiva piscicola 23 de v
en el dia de hoy nos reunimos para noviembre. 5:40 p. m.
Annvdar Anman iAamann A vanalanbas Al

(©) Escribeun mensaje © @ o (©) Escribe unmensaje © @ 0






SENA SENA

CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR 7A§

INFORME DE ACTIVIDADES

Programa de victimas
Instructor: Deivis Ester Moreno Hernandez
No. identidad: 50.957.769

Area: Comercializadora

Formaciones orientadas: Mercadeo y Ventas, Implementacién del Plan de mercadeo,

planeacién de actividades de Mercadeo.
A continuacidn, reporto las actividades ejecutadas en la semana en mencion:

1. Se Continud formacién no presencial con ayudas de herramientas tics, en el programa de
Mercadeo y ventas ficha: 2191405, interactuando con los aprendices las Actividades y
talleres para aclaracion de dudas por contacto telefénico, en la cual se establecid
desarrollar las actividades y talleres del de aprendizaje y direccionamiento de actividades.
Se Carga Evidencia en Drive.

D! | LOOD - © Wity 6a%m 952 P! ! 1 BB - © W 44 64%m 9:50

L|C!er Marelvis Ve... - w :
8:36 p. m

» Lider Marelvis Ve... - L : <@g

<e”

8:36 p. m

5:24pm

0 90 90 Excelente trabajo mis Ya s12p.m.

Queridos Apr_endlces. Gracias por 22 DE SEPTIEMBRE DE 2020
su Compromiso. 5:30 p. m.
Bueni  s31p. m. > e

0:17 9:30 a. m.

5:31'p. m

Aun falta s.31p m. 524 pim

Yina ya te agregué al grupal, al igual

5 i 1 9 € Excelente trabajo mis
que a Jose Gabriel 5:31 p. m. N J

Queridos Aprendices. Gracias por g
OK  s531p.m. su Compromiso. 5:30 p. M. ~-

(= Escribe un mensaje <~ & o (& Escribe un mensaje <~ © o

< o O < O O




Se Participé en la séptima jornada de webinars que se llevd éste jueves 1 de
Octubre, a través de Teams, en el cual se desarrollaron los Temas de
Implementacién del Aprendizaje Basado en proyectos en ambientes mediados por
TIC, correo enviado por la Escuela Nacional de Instructores” Rodolfo Martinez
Tono”. Facilitador Maryuri Agudelo Franco.Se cargan evidencias en Drive

WEBINAR

° Melva Isabel Serrano Montes <miserranom@sena.edu.co>

Ju

Para: Lozane; Jose Nicolas Acosta Sierra; Wilber Eustorgio Alvarez Elkin Dario Argel Barrera; Gabriel Femando Argel Guerra; Jose Anibal Badel Causily 627 mas

Apreciados instructores:

La Escuela Nacional de Instructeres "Rodolfo Martinez Tono" los invita a participar en la séptima jornada de webinars que se llevara este jueves 1 de octubre a través de Teams, en el cual se desarrollaran los
siguientes temas:

3:00 p.m. a 4:00
ion del Api izaje Basado en Proy en i diados por TIC
Facilitador: Maryuri Agudelo Franco

4:00 p.m. a 5:00
Ordenadores graficos - "amigos y compafieros en la formacién”
Facilitador: Liliana Morales

UZNTNh%40thread v2/0?context=%7b%
%22%3atrue%7d

%22cbc2c381-2f2e-4d93-91d1-

506c9316ace7%22%2c%220id%22%3a% 933

La Escuela Nacional de
Instructores contintia con

su ciclo de Webinars

Q Buscar

Séptima jornada de Webinars SENA

? Preguntas y respuestas
SENA del evento en directo

Tips para la formacién N e

Anénimo ¢

Llévelos disefiados
Preséntelos por secciones
Innove, sorprenda e inspire

Ensefia sobre el tema — . -
Aprende'sobre el tema Comparta al final de la sesion o, i

Pued

Beneficios de
uso

J 1\

Sencillo

De acuerdo al dominio
Seleccion segun el tema
Crear y compartir
Materializa el esfuerzo
Estimula el aprendizaje

Ensefa a construirlo
Aprende a construirlo

Haga una pregunta

341p.m.

& O Escribe aqui para buscar (o] G ﬁ C : ™7 ni_\ @ B 1] AE D) 7w e 1/10/2020 L)




Se Participé en la séptima jornada de webinars que se llevé éste jueves 1 de
Octubre, a través de Teams, en el cual se desarrollaron los Temas de
Implementacién del Aprendizaje Basado en proyectos en ambientes mediados por
TICS. Se Cargan evidencias en el drive.
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LaEscuela Nacional de i
Instruct nila con
U ciclo de Webinars
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!I: egunas)
iy oo dlo memor 7§ .
it fron ek ol _ i
e memor, ok s s ! Implementacion de =
Mo e scomnan e ecten et ' Aprendizaje Basado en J

Proyectos en ambientes
mediados por TIC
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3. Se envié a los aprendices del programa Mercadeo y Ventas, ficha 2191405 por
medio de correo electrdnico la guia N°3; Material de apoyo para su respectivo
desarrollo de Actividades. Anexo pantallazos Via WhatsApp.

slga

]PROCE SO DIRECCIGN DE FORMAGION PROFESIONAL INTEGRAL
FORMATO GUIA DE APRENDIZAJE

IDENTIFICACION DE LA GUIA DE APRENDIZAJE

Denominacian del Programa de Formacién: MERCADEG Y VENTAS
Codigo del Programa de Formacién: 62330031
Fase del Proyecto - EN EJECUCION

Competencia IDENTIFICAR LOS COMPORTAMIENTOS DEL MERCADD SEGUN RESULTADOS DE LA
INVESTIGACION T TENDENCIAS DEL ENTORNO
Resultados je Alcanzar ANALZAR EL 0 DE COMBRA DE CLIENTES

N TIPG B 0 PARA Lt TOMA DE DECISIONES,

APLICANDO TECNICAS DE ESTUIDIOS DE COMPORTAMIENTO DEL CONSUMIDOR DE ACUERDE CON
LAS UARIABLES DE INFLUENCIA 24 EL MOMENTO DE LA COMPRA
Duracién de 1a uia de aprendizaje: 40 horas

2. PRESENTACION

Apreciado aprendiz, En esta guia de aprandzaje 58 I Ita 3 paricipar £n IS diferentes actvidades

propusstas, las cuales fisnen un propsito fundamental en la competencia de Identfcar fox comparamierios.

s mereae, i y = sl entemo.

Este procese_permita tensr las pautas necesarias para a realizackén de actividades en la
én d Ios p =ruicios del mercaden 6

empresas
En estas actividades, el aprendiz se apropiard del conocimiento necesario para lograr los resultados de
aprendizaie propussios en ¢l programa de formacién y en el proyects formative,
Le invito a parbicipar de manera individual y colaborztva en cada momento propuesto en esta guia de
aprendezaje. para desamoilar un prendizaje auténomo en Su proo=Ss d formaciin basado en

saber realizar un proceso & iercades que ke parmita
fomar decisiones aceriadas en cuanto a la sostenibiidad y venta de los productos y servicios que le
permilrd adauirc y desaroliar habildades v destrezas en su desempefio lzboral y social.

3. FORMULACION DE LAS ACTIVIDADES DE APRENDIZAJE

+ Dessnpaisn o la(s) Actidadiss)

slga

que s encusniran en el materiz de 3peyo que s les suminisiro,
responder 3 las siquientes prequntas.

24 Activi

des de Reflexion inicial.

Actividad 1: CONOCIMIENTO DE M| MERCADD

Saber 1e prod
(Cuiles son sus necesidades?

JCuiles s0n sus gustos y preferencias?

LCuiles s0n sus costurnbres?

£Como s el medio donde viven?

JCudl s su nivel econmics?

N -

costumbres de la gente varian segin 1a region.

Por [ dealis debe tener
producir el 1 2

hitpsoivouty beNuBiMZ2R00
Técnica didactica: Debate dirigido
Disposicién grupal: virtual

Ambiente requerido: Externo
Recursos: Equipo de computo, internet

Desert

i6n de ta(s) actividadies)

3.2 Actividad it o imi i el
Aprendizaje

Actividad 2 [ ¥

1. Lea comprensivamente los contenidos y resimalos en hojas de block

2. Para &l producto que creo en talleres anteriores, ;, Cémo aplica los criterios de

segmentacién? Explique cada una
S productos de ellos)
analice los criterios de segmentacién para cada uno.
Con relacién al conacimiento del mercado, ¢ gz debe tener en cuenta una industria de
dmica que ustedés esté

nueves en el mercado y

! OO - @ W AAC4 48%m 11:32

SENA Mercadeo y Vent... (8 -

Aprendiz Jo Gabriel, Berlides .

Aprendices

3:03 p. m.

Hirzvaih Mert FPecilh Hamencdez Scne

Coémo esta sefio 3:19 p. m.

Usis Mebe] Merelss Sene
Hola como estan  3.20p. m.

Mereeclse Merts Merdnes: 2 @upe
Buenas tardes profe .
Bemdiciones para todos y
sabiduria .

Profe ya estoy realizando la
actividades

3:21 p. m.

Nueve Herzents Vina
Hola 3:21 p.m.

Mereedlee Mens Merines 2 @pe
Pronto estare enviando mis
actividades en el nombre de Dios
Feliz tarde para todos y una
linda noche 3:22 p. m.

2 DE OCTUBRE DE 2020

=

:Escribe un mensaje <~ @ o

EL MERCADEQ, 8

3. EL ENTORNO DE W EMPRESA

La empresa es partz d la comunidad, pueblo, chadad o pais
por es0 las wosas que sucedan alf pueden afectr posita o

negativamentz a mi negocia
DECISIONES
DEL GOBIERNO COSTUMBRES DE
L0S CONSUMIDORES
COMPETENCIA = O—J
ELCLIMA

TEMPORADAS
ESPECIALES J

Entonoes, bs o025 que sucedkn afiera, oonstiyen mi enfomo, debo saber como
‘aprovechartas para progresar sinringin fopiezo

EL MERCADED, L]

0CROGeCEENR =

AE‘“,&EW THipm %



4. Se Continué Formacién no presencial en el programa de formaciéon Mercadeo y
Ventas Ficha 2191405, envidandome cada aprendiz el compromiso del desarrollo de
las actividades, por medio de herramientas tics, WhatsApp y correo electrénico. Se
carga evidencias en drive.

] = S S === D =D 4G - A4S 20 am 11 ao

o Lider Marelvis Vereda Nuewv.._.
MOvil - 316 SOa4a5620

Liamada saliente
22 Sep. 3:18S p. M.

Liamada saliente A min, 41 s
22 Sep. B:41 p. rm.

Liarmada perdida
29 Sep. 2:30 p. .

Liarmada perdida
20 Sep. 2:31 p. rm.

Liamada entrante A min, 2a s
20 Sep. 2:838 p. M.

Liamada saliente =[O Mmin, 3 s
29 Sep-. 3:01 p. .

Liamada saliente A3 Mmin, 30 s
20 Sep. 3:42 p. m.

-

NZicieoli i aci Enviar rmensaje




5. Se Continud Formacion en el programa de Mercadeo y Ventas Ficha N° 2191405 socializandoles por
medio de llamadas telefdénicas la temdtica de Investigacion de Mercados. Se carga Evidencia en el

Drive.

3= 3 = Cartilla 3- EL MERCADEO [Modo de compatibilidad] - Word
Yol MO INSERAR  DISERO  DISENODEPAGINA  REFERENCIAS — CORRESPONDENCIA  REVISAR  VISTA

5. LA INVESTIGACION DE MERCADOS

Me sirve para averiguar cuéles son los cambios que se estan produciendo en el mercado y
también saber como se encuentra la empresa en relacion con su mercado y la competencia.

Medios: Observacion,
Consultas de Opinién,
Estudio de Documentos,
Entrevistas, Encuestas...

. Algunos aspectos que debo investigar son:

¢Quiénes son y como son mis clientes?
¢ Qué necesidades tienen mis clientes?
¢En qué consiste mi negocio?

¢ Cuales son los habitos y la frecuencia de compra de mis clientes?
¢, Cudles son los canales de distribucién para ofrecer mis productos?
¢ Cual es la forma de pago de mis productos?




6. Se Elabord El Plan de Mercado de la Unidad Productiva Piscicola San José De Uré
ubicada en el Municipio de San José de Uré, corregimiento parcelas la dorada;
presidente de la Junta directiva el sr. Ismael de Jesus Arcos CC. 78586528 contacto

3166976603. Se carga evidencia en el drive.
\

PLAN DE MERCADO
UNIDAD PRODUCTIVA PISCICOLA SAN JOSE DE URE
PROGRAMA VICTIMAS

Regional | Cordoba | Centro: Centro agropecuario y de biotecnologia el porvenir

Nombre del programa de formacién: PRODUCCION Y COMERCIALIZACION DE ESPECIES PISCICOLAS
Nombre de la unidad productiva: PISCICOLA SAN JOSE DE URE
Informacién basica de la unidad productiva :Ubicada en municipio de Uré
Nombre Lider: Ismael De Jesus Arco Garcia

dela unidad productiva:
D de i N: 78586528
Celular: 3166976603
Tipo de poblacion: Poblacion Victimas
COMERCIALIZADOR DE LA UNIDAD PRODUCTIVA: DEIVIS ESTER MORENO HERNANDEZ

MERCADO

i ion de
CONCEPTO CONTENIDO
Objetivo General

Crear una empresa productora y comercizlizadora de carne de cachama en el Municipio de Uré; con el acompafiamiento y
capacitacion de los instructores del Sena a los emprendedores de la comunidad
Objetivos Especificos

1. Generar una fuente de empleos directos e indirectos en la regin
2_satisfacer necesidades de suministro alimenticias, mejorando la calidad de vida de |os socios

DEFINICION DE 3. Aumentar en cada ciclo de produccién |a rentabilidad del proyecto

OBJETIVOS 4. Produciry Comercializar en &l, primer afio de puesta en marcha la empresa se aumentaran las libras en cachamas y bocachico
para el primer afio
1d M PLAN DE MERCADO -PISCICOLA SAN JOSE DE URE [Modo de compatibilidad] - Word ? B
GI0e] INICIO INSERTAR DISERIO DISERIO DE PAGINA REFERENCIAS CORRESPONDENCIA REVISAR VISTA
Aouicols 10854 habitantes, quenes reqaeren al menss 20 de tos productss 3l AR, ConsitUyEadose uns Cemanda o -
arusl, deeminiacose g et 3 15 amyado por = andiss ok mersic s cemarda Pestsiecra del £6%
equivalerte. e 5 A %
Andussoe |13 1 ESTRATEGIA DE DISTRIBUCION
MERCADD L products son
o . b - Puria d= i i
- ks - intemredianns qus comercisizsran directamente e productc.
¥ o
compearcia e Piciola San Jss de Urk Por cirapare se iTp
= = s :
ANAUSISDELL | 0 . i 2000 litrss! 3Fe DISTRIBUCION, ar |
COMPETENGIA e ° oo erdedorcs ambicntes aue et PRECIO, PROMOCIGN, | PEICHN My represeniziiva en | maricigic de Wonteri,
oo comunicacion v | ESTRATEGIAS DE PRECIOS:
T o ! s SERAVIOO £ precio de venta de infoduccion estars enbe $8000 y $10.00'ibra para cachama, los cuales varian de acuerdo a la
buen volumen en Tbras'ahe.
Eneimemo "
+ Geogrifics: Wissiments |2 unidad productiva estsrd ubicada en &l pais de Colombia, En & departaments de ESTRATEGIAS DE PROMOCION:
Cordoba, en muniipio de Ure -
SEGMENTACION + Demogrifics: Hombees mujeses y rifios de todas a5 edsdes, de cuakquier sstado civil, de todos los estratns ESTRATEGIAS DE PROVOCICN -
el ; : 5% misun escuzrin s cance
. . e, v __—
= Volartes, ian, i i pasacalks, ok 5
ESTRATEGIAS DL MERCADD. Ypessy P " "
CONCEPTO CONTENIDO. n o Procuctiva.
ciasea
Do pars 3 saptcin S v cemes
ESTRATEGIA DE SeRviIOs:
i ki 3 E seniso
onptiS y 2043 8 paso. Pelfers o 343 Con temparties rbe 23y 27° C sl en donda e gl 0 : o
i prefernvia po pare del lresa,par esizar s v, atea  cob dal podicto
e especiaimsniz SERVICIO AL U o | chents,
que: delk
Tescadin Tridad Coridad
(=
oductin
PRESUPUESTO DE LA FickATECHIA DEL
ez o PropUCTO0
MERCADD Publicidad SERVICIO
DESCRIBCION
%
1 x semanax ‘Nombre comin. cachama lanca, Pacd
4




7. Se Elaboré El Portafolio de Servicio de la Unidad Productiva Piscicola San José De
Uré ubicada en el Municipio de San José de Uré, corregimiento parcelas la dorada;
presidente de la Junta directiva el sr. Ismael de Jesus Arco Garcia CC. 78586528,
contacto 3166976603. Se carga evidencia en el drive.

e vy 3

Unidad productiva " " L

\\ % Es nuestro propdsito la Produccién y
i Am = comercializacion de carne pescado, producidas

bajo estrictos procesos acuicolas, y fitosanitarias,

MISION

mediante el uso de insumos de calidad certificada
y materias primas (alevinos) de buena calidad
genética, que proporcionen un alto rendimiento
productivo.  Garantizando un producto de
excelente condicién y calidad nutricional, como
Producimos y comelcializamos carne fuente importante de una proteina fresca y sana a

de pescado deexcelente calidad nuestro clientes, requerida en la seguridad
alimentaria de las comunidades.

(W
0 0
SENA SENA
" F K b il
. * ' . > &
POBLACION VICTIMA "Wiﬂ POBLACION VICTIMA “W}“‘
VISION
Producir y comercializar came de pescado como QUIENES SOMOS
empresa lider para el afio 2025, en proveer al
mercado regional, un producto piscicola de Somos un proyecto emprendedor del SENA,
excelente calidad nutricional, garantizando un perteneciente al programa victima, nos
abastecimiento constante  mediante  la dedicamos a  Producir y comercializar carne de
implementacion de un  sistema  productivo pescado como una alternativa proteica sana Esta

escalonado, contribuyendo a la_generacién de labor se Ileva a cabo por medio de un proceso de

. . L alta calidad, el cual transforma una serie de
ingresos de las familias productoras del Municipio i }

. . materias  primas en productos que son
de San José de Uré en el departamento de

Cérdaba.

comercializados a través de nuestros puntos de

venta.






SENA SERA

CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR 7A<

INFORME DE ACTIVIDADES

Programa de victimas
Instructor: Deivis Ester Moreno Hernandez
No. identidad: 50.957.769

Area: Comercializadora

Formaciones orientadas: Mercadeo y Ventas, Implementacién del Plan de mercadeo,

planeacién de actividades de Mercadeo.
A continuaciodn, reporto las actividades ejecutadas en la semana en mencién:

1. Se establecid contacto telefénicamente con la Lider Marelvis Recuero Guerra
De la vereda nuevo horizonte y yina Padilla Recuero, Celular 3205885350, 3165045620
Del municipio de Monteria, con el cual se esta ofertando un nuevo personal de las cuales
ya estan envidndome parte de la documentacidn para capacitarse en el curso de Mercadeo
y Ventas socializado la oferta y verificacion de cada aspirante del programa formacién
complementaria del programa victimas Se carga la evidencia en el Drive.

A oo © W 404 65%m 2:48 H S D oo T S O N B
- (e 5 < 6’;.\_\ Nuevo Horizonte. .. - LY

10:25 a. m

<& Nuevo Horizonte...
% 12:51 p. m

Hola sefio. 3.07p. m.

Entre 15 minutos salgo 3.07p. m
Listo Yina Aca te espero 3.23p m. -
Ok  3:25p.m.

:‘_'—'4‘ > e

'l 0:19 3:37 p.m.

Hola 3.50p. m.

Vive en las palomas 3:56 p. M.
gt

' Dayana Arroyo Bermude=
irroyodayannaz00s@gmail.com

(=) Escribe un mensaje <, (&) o =) Escribe un mensaje > = o
—

< O O < O



2. Se Continuo formacion no presencial con ayudas de herramientas tic por medio de videos
del programa mercadeo y ventas; interactuandose las actividades desarrolladas de la guia 3
ficha: 2191405 Se cargan evidencias en el Drive.

@ ¥ 46,4 63%m 3:05

dis luz Argel Sena V[

1 foto, 4 videos' + 24 de septiembre de 2020




3. Se Continud Formacién no presencial en el programa de formacidn Mercadeo vy
Ventas Ficha 2191405, envidandome cada aprendiz el compromiso del desarrollo de
las actividades, por medio de herramientas tics, Videos y correo electrénico.

AHom e C 62 %m 3011 | AG 0D 44 61%m 315

Mercadeo Y-Ventas.Enedis I,L’j"z_/ ¢ M_ercadﬁe&\’went... & A

4 videos * 24 de septiembre de 2020 24{de|septiembre}10:33 ..

S1:09

5

»

-
L)




4. Se Continué Formacién no presencial en el programa de formaciéon Mercadeo y
Ventas Ficha 2191405, envidndome cada aprendiz el compromiso del desarrollo de
las actividades, por medio de herramientas tics, Videos y correo electrénico.

AGooD W44 60%m 316 | A & oo W 4G4 60%m 3:17

'<_' entas Enedis luz Argel Sena ) Mercadeo Y Vent... Y -

1 foto, 4 videos + 24 de septiembre de 2020 24 de septiembre 10:39 ...




Se Continué Formacién no presencial en el programa de formacion Mercadeo y
Ventas Ficha 2191405, envidndome cada aprendiz el compromiso del desarrollo de
las actividades de la guia N°3 se interactud sobre las tendencias del Mercado por
medio de herramientas tics, Videos, WhatsApp correo electrénico. Se Carga
Evidencia en el Drive.

H D D co M 4G 4 55 % m 3:48

< s Lider Mare s
alt. vez ayer ala 1:15 2

6 DE OCTUBRE DE 2020

Buenas Tardes Sra Marelvis, hoy voy
a estar conectada desde el Grupal,
para que le diga a enit, y a los que
estén en el grupal 2:45 p. m.

9 DE OCTUBRE DE 2020

(= Escribe un mensaje <, & o




6. 6.Se Continud Formacion no presencial en el programa de formacién Mercadeo y
Ventas Ficha 2191405, enviandome cada aprendiz el compromiso del desarrollo de
las actividades de la guia N°3 se interactud sobre las tendencias del Mercado por
medio de herramientas tics, Videos, WhatsApp correo electrénico. Se Carga

Evidencia en el Drive.
AOOQO 454 55%m 351 A@Q M 464 54%@ 353

7 SENA Mercadeo y Vent... ¢ SENA Mercadeo y Vent... ¢

AprendIZ JOSé Gab”el, Berhdes Aprenda Jose Gab”eL Be[hdes 9

hueyolioriz 8 DE OCTUBRE DE 2020 8 DE OCTUBRE DE 2020
Buenas tarues. 410p.m. Nuevoorizont e
Continuemos con laguia3 412p.m, Por que hay que crear un perfi
del cliente? 423p.m.
Vamos a Dar inicio a la sesion de
participen de la tematica que vamos primeramente Que el perfil del
a tratar hoy. Me van confirmando su Cliente Representa a un segmento
Asistencia por nombre.  414p. m, de Consumlfjores que muestran
Comportamientos Similares antes de
Nuevo]korizonte)ina Realizar una compra. 4:48p.m.
Heliodoro Jiménez 414p.m. Para Resaltar atin més Lo sefialado,

podemos Indicar que el Perfil del

Enedis Argel 4. . :
g #15p.m Cliente es una herramienta que,

Elizabeth 415p. m. entre otros propésitos,nos permite: 1
Conocer y entender a los Clientes y
En la Actividad que Vamos a Usuarios. 2. Pensar en los Productos
desarrollar de la Guia 3, con Ralcion y Servicios que ellos Realmente
ala Competencia Identificar Los necesitan, mas alld de lo que dicen
Comportamientos del Mercado demandar.3. Disefiar Estrategias
Seguin Resultados de la Investigacion de Ventas Poniendo el foco en las
y tendencias del Entorno 418 p. m, Caracteristicas definidas en el perfil.
4 |dentificar qué estan haciendo los
Nuevo]Horizonte)Yina Competidores para alcanzar cuotas
Por que hay que crear un perfil 5 del mercado. 453p.m.
del cliente? 423p.m. Es Claro que para crear el perfil o

Ina nerfilag de Ine eeamentne de

Escribe un mensaje ) 0 © :Escribeunmensaje ) o

d O 0 N O 0



7. Se Realizé Plan de Mercadeo vy elaboracion del portafolio de servicio para la unidad

productiva Piscimofiitos en el municipio de Moiiitos, como presidente la sra. Rocio
Del Carmen Correa De Fajardo con numero de Cedula 26173743, numero de
contacto 3135393534. Contribuyendo con esto a la generacién de ingresos, para el

sostenimiento de sus familias y poblacion. Se carga evidencia en el drive.

= & i 5 1004 y ey 101 G 193
PLAN DE MERCADO i isén 1a pescay cultea en Gaorbia, 3 s logres scanzatcs en
5 it I xpiotat feois, contnlan
UNIDAD PRODUCTIVA PISCIMONITOS siendo sefidades sin mayor peso derlrs d Ia poitoa del sector agropecwan, quizss ignorads en sus verdateras
PROGRAMA VICTIMAS osbikiads, 3l ser uro de [0 sedtores que fe genera dhisas al s 3 travs Oz s exporasion o reswrscs coma <l
T T ‘camarsr e s, y d exrascir, langoss, caracol y afin, 3 dfrertes marcacos del murd y & mercado Facoral,
ANAUSISDELSECTOR | cyyg pecurso proviers en sy mayoris de | captss reslizadas por bos pescadoms aresansles
ormbre el program O ermradHin: PROGUCON ¥ COMERGRUZAGION OE ESPEGIES PSCICOUS La pasca y a cuicallra oo han sid> sfens 2 os problemas e glbalizacién de a econcria y s Sendmeras
[Mombre e s nidod provuctivs: PscioRns | ‘srisrsles y sriripioos. Araizand: as estadisc 000 Tem
Toformacin bisicsde s oridad productiva: Unicad v o1 Corregimints Tt Aol Wur i 3 Horios Condot 201395 (Boitin Etadissca INPA 1995) ) i
Fombre [ e
Integrantes de l_ unicad productva 1a psciuirs ha consliuido ur quekaser humans imporrts 2 avis de 1 Histota, legardo 2 comverise o1 wra
Torumento de Wertidad N TET73725 i i i i 2
Teuiar ST i ¥
Tioo G poblacion: Pablacion Vickmar X ol
[ COMERGIALZADIOR OF Ui UNIDAD PROGUCTIVA DEVE ESTER MoREOvERm/moE | g
[[COMERCIALEADOR DE LA UNIDAD PROCUCTIVA: DS ESTER WoREROMERNANDE__________| egin etaion 6 dsd
Bradusciin =
ConcEPTo ConTENion E: 4
st adecuad 15 arimales | oF. Lagara FUT. 5
7 ‘sprovechando a posicen geogréfica DE LA ZONA, icaca i cl
— « Coregirienta, fada con el
mpriedoe des coekind ’ Senagodi e ~ e
tiethes Especiicon para su poslacicn. Con | ; oresos pars s
oo e el chencicn o ekt e gl erprerdzsires ohesERdn 3 1 CoroneseS Una SXNIaD MAONISOTS 2 1 FEgiCA | & S VEZ It UrS EgraciEn
DEANICIONDE | e : farier gozando del medio anbisrés misrias se pricis un depere
OIETIVOS | 2 Aumantar en caca o s procucé s rentabliia delproyecto ] % desi
[ pos ol rstararéz yal por mayor
para s pramar s = presertz Propecio carer
: oo el
sl pars _
Dot de Ia poblasin poiercial de corsumidores de mueshs producios camss de cackama esidos por U, B ey iginar decalo plafeado Y an
Piscimolitos, Sz encuertra fos 27433 ki i PRODUCTO® | deangitud y 20 kg e pasc. Fralfrs 2n aguzs oon temperabrss enze 23
de prod is 108 y i marcs 0 o =i, semacio
ura damarda arual, o an -
Andusis oeL Prodiios eemdon posteroments
MERCADD o
T corparasn i de s, s, s
ncectos
impotarts = Gierepciaion y posiclrariznts, pot o que procuctoees ndependientes de s corsur son s
PLAM DE MERCADO -U.P. PISCIMORITOS - Word HERRAMIENTAS DE TABLA
DE PAGIMNA REFEREMCIAS CORRESPOMNDEMNCLA REVISAR VIS DISERIO PRESEMNTACIOMN

ESTRATEGIAS DE
DISTRIBUCIOMN,
PRECIO,
PROMOCIORN,
COMUNICACION ¥
SERVICIO

- Intermediarios que comercializaran directamente el producto
Por otra parte se implementa una estrategia de distribucién en donde se resliza un analisis de los siguientes aspectos:
La elaboracion del prondstico de ventas, Ia cCompra oportuna ¥ al menor costo de 10S iNSumos ¥ matenales de Consuma
necesario para la oferta de los productos y la optimizacidon de los recursos utilizados: considerando gue se cuenta con
una poblacién muy representativa en el Municipio de Mofitos.

ESTRATEGIAS DE PRECIOS:

El precic de venta de introduccion estara entre $9 000 y $10 000/ libra para cachama, los cuales varian de acuerdo a la
preferencia del producto _Se fijaran precios relativamente bajos, para estimular el crecimiento del mercado y
posesionarse en el mismo

ESTRATEGIAS DE PROMOCION:

ESTRATEGIAS DE PROMOCION:

Los intermediarios obtendran margen de utilidad del 15%, mas un 10% de descuento si cancelan |a factura a 30 dias
ESTRATEGIAS DE COMUMICACION: En cuanto a los slementos de ComMunicacidn como estrategia se utilizaran
Volantes, Taretas de Presentacidn, Portafalio de servicios de 10s productos, pasacalles, almanaques, agenda de
volsilics, carpetas y pulseras con el logotipo de la empresa, anuncios radiales y perifonec y pendones que Nos permitan
enconfrarmos en centros educativos, ferias y eventos promocionales de la Unidad Productiva.

Se elaborara un catilogo con las diferentes referencias y preparaciones culinarias de los productos, & cual sera el
portafolio para |a captacidon de nuevos clientes.

ESTRATEGLA DE SERVICIOS:

El servicic va encaminado hacia la comercializacion de los productos con enfrega puerta a puerta de cada unc de estos
solicitados en donde se implementan las siguientes estrategias:

SERWVICIO A DOMICILIO: Se visitara a los clientes, expendics restaurantes y puestos de ventas de comidas de Ia
preferencia por parte del interesado, para realizar |a venta, entrega y cobro del producto

SERWICIO AL CLIENTE: Los miembros que conforman la unidad productiva estan capacitades en el servicio al cliente,
garantizandc estandares de calidad en cada uno de los productos ofrecidos, permitiendo hacer de esta una empresa
capaz de competir dentro de cualquier mercado

PRESUPUESTO DE LA

Descripcicn Unidad Cantidad walor Valor
wnitario Toral
1. Camisetas marcadas con el nombre de | 6 mensual 5.000 48.000

Ia unidad productiva
icEa ERPTerees ERTaTa) EETaTa)




8. Se Elaboré el portafolio de servicio de la unidad productiva Piscimoiiitos del
Municipio de Moiiitos corregimiento la Rada, representante de la up sra.
Rocio Del Carmen Correa De Fajardo CC. 26173743.
Contacto 3135393534 Se carga evidencia del portafolio de servicio en el drive.

A T g

S

MISION

PISCIMONITBS

Es nuestro propdsito la Produccién y
. y’ comercializacion de carne pescado, producidas
d@?s y COM cializa 'gs - bajo estrictos procesos acuicolas, Yy fitosanitarias,
e 'Fescado " nte mediante el uso de insumos de calidad certificada
o 3 y materias primas (alevinos) de buena calidad

Qal 3 ‘ genética, que proporcionen un alto rendimiento
y productivo. Garantizando un producto de

excelente condicién y calidad nutricional, como

fuente importante de una proteina fresca y sana a

nuestro clientes, requerida en la seguridad
alimentaria de las comunidades.

[ ] [ ]
POBLACION VICTIMA 2 POBLACION VICTIMA .-II
VISION

Producir y comercializar came de pescado como QUIENES SOMOS

empresa lider para el afio 2025, en proveer al

mercado regional, un producto piscicola de Somos un proyecto emprendedor del SENA,
excelente calidad nutricional, garantizando un perteneciente al programa Victima, nos
abastecimiento  constante mediante la dedicamos a Producir y comercializar carne de
implementacion de un sistema productivo pescado como una alternativa proteica sana Esta

escalonado, contribuyendo a la  generacicn de labor se lleva a cabo por medio de un proceso de

) - o alta calidad, el cual transforma una serie de
ingresos de las familias productoras del Municipio . .
materias primas en productos que son

de Mofiitos en el departamento de Cérdoba. . ,
comercializados a través de nuestros puntos de

venta.




SENA SENA

CENTRO AGROPECUARIO Y DE BIOTECNOLOGIA EL PORVENIR 7A§

INFORME DE ACTIVIDADES

Programa de victimas

Instructor: Deivis Ester Moreno Hernandez

No. identidad: 50.957.769

Area: Comercializadora

Formaciones orientadas: Mercadeo y Ventas, Implementacién del Plan de mercadeo,

planeacién de actividades de Mercadeo.

A continuacidn, reporto las actividades ejecutadas en la semana en mencion:

1.

Se Recibié correo electrénico de parte de Yenis Rojas secretaria de coordinacidon Académica,
por directrices de los Coordinadores se nos Convocé a una Reunién con todos los programas
de formacidn. Se carga la evidencia en el Drive.

3§ Correo: Deivis Esther Moreno Hernandez - Outlook - Google Chrome - X

@ outlook.live.com/mail/0/deeplink?version=20201005002.09.03&popoutv2=1 ]

& Responder | ~ [l Eliminar (5 Nodeseado Bloguear

Reunion: Retorno a la formacion presencial contratistas

Yenny Melissa Rojas Racero <ymrojas@sena.edu.co>

5 % D ..

Jue 8/10/2020 9:41 PM R
Para: aagudelo319; acuig2: acuifranco; alexandra_es22: alexismecano; alfonsoayalal310; Ana Karolina Larrarte Arango; Andres Agudelo Bonilla Agudelo Villa: babiloniamelissa21; beatrizjarabay 146 mds

=1 Reunién: Retorne a la formacion presencial contratistas

[ Responder a este evento Organizador de correo electronico (D)

Agregar un mensaje a Yenny Melissa Rojas Racero (opcional)

" Si ? Talvez < No

Unirse a reunién de Microsoft Teams

de pago)

INimeros locales | Restablecer PIN | Més informacion sobre Teams | Opciones de reunin

B O Escribe aqui para buscar O C B @ u @I B -~ @ AED G B L)



2. SeParticipd de la Reunioén el dia 14 de Octubre del 2020, desde las 8.30 am hasta las 10.30
am; dandonos a conocer el Retorno a la formacion presencial contratista. Se cargan

evidencias en el Drive.

Chat de la reunién x
(B canyrenatc se ha unido a 1 reunién

yolimapantofa3 (invitado) &:38
Buenos dias a todos

Bendiciones
(i€} JAIDITH JIMENEZ (Invitado) ze ha unido 3

Camargo Argel se ha unide

RERAS (Invitado) se ha unide s

alexandra_es22 1 ha unido 3 1a reunién.
jorge benitaz (Invitado) ts ha unido a ia

jots yepez (invitado) se ha unido » 1s

552 Rojas Racero . 8:41
RO DE ASISTENC!
"

Yenn,
e

Escribe un mensaje nuevo

B | O Escribe aqui para buscar o 6 B € = e O o W - A @ e GO0, W

Iniciar sesién

tanyrhenals se ha unido 3 Is reunién.

y | yolimapantoja30 (invitado) 8:33
Buenos dias a todos

Bendiciones

() JAIDITH JIMENEZ (invitado) se ha urido a
a reunin

() Carlos Arturo Camargo Argel se ha unido
213 reunién.

LUIS CONTRERAS (Invitado) se ha unido 3
a reunién.

[ sara Milena Mestra Argel se ha unido a la
2un

tanyrhenals (Invitado) 839
Buenos dias.

&) Saudith Delgado se ha unido 3 12 reunién.

®

] Ruth Santos Pastrana (Invitado) se ha
unido 3 Ia reunién.

alexandra_es22 se ha unido a Ia reunién.

() jorge benitez (Invitado) se ha unido a la

jota yepez (invitado) s ha unido 3 13
reunion.

Yenny Melissa Rojas Racero .. 84
REGISTRO DE ASISTENCIA:

Escribe un mensaje nuevo

443 m.
-
~ D)z EP 14/10/2020 %

i O Escribe aquf para buscar




Se Contintio Formacion con la Reunién por medio de la pataforma team, para el Retorno a la
Formacion presencial.

I REGISTRO DE ASISTENCIA: REU! X [ I REGISTRO DE ASISTENCIA: REU! X |+

O B  https://forms.office.com/Pages/ResponsePage.aspx?id=gcPCyy4vk02R0VBskxas53FiL BzlitxEpdqpmYXmsKhUMUdCWFIPVEZIVzZIwQO... 3

REGISTRO DE ASISTENCIA: REUNION
RETORNO A LA PRESENCIALIDAD

Convocados: Instructores contratistas de todos los programas

*

Obligatorio

1.TIPO DE IDENTIFICACION *

@ Cédula de Ciudadania

O Cédula de Extranjeria

O ’ Otras

2.NUMERO DE DOCUMENTO DE IDENTIDAD * g

‘ 50957769

3. NOMBRES COMPLETOS *

‘ DEIVIS ESTER MORENOC HERNANDEZ ‘

@ Gracias.

La respuesta se ha enviado.

Enviar otra respuesta

Crear mi propic formulario

Con tecnologia de Microsoft Forms | Privacidad y cookies | Términos de uso

88 O Escribe aqui para buscar (©) @ ﬁ e ° @ E] BE * s A~ Q) 7 EsP :/?JZ;;, %)‘




3. Se Continud Formacién no presencial en el programa de formacidn Mercadeo vy
Ventas Ficha 2191405, envidandome cada aprendiz el compromiso del desarrollo de

las actividades, por medio de herramientas tics, Videos y correo electrénico.




Se establecié Contacto via WhatsApp con el sefior Ever Pérez con numero de
contacto 3145409322 de la oficina de enlace Municipal de victima del Municipio de
Valencia, donde se gestiond 9 Aspirantes interesados en el programa de formacion
Mercadeo y Ventas. Recepcionandose la Documentacion.

I QO = T 4G g 77 -

Valencia Eder Lid... - Valencia Eder Lid.__. pr— . _

10:25 p. m

usted tiene 8 que estan interesados

Buenos Dias Ever, como va con la para hacer el Curso de Mercadeo
documentacién, usted me dijo que Yy Ventas. 3:57 p. m.
para el miércoles le lvan a entregar " =

unos documentos 7, Usted siempre me envio esos

documentos con su Esposa. Porque
Sandra la Instructora de Alimentos
Recogio el Paquete donde Nerlis

3:58 p. m. "

9 DE OCTUBRE DE 2020

Buenas Tardes Sefior EVer Dios
Le Bendiga. 3:55p.m.

Le escribe Deivs Moreno, Instructora

de Mercadeo y Ventas. La Dra

Patricia me estuvo comentando que

usted tiene 8 que estan interesados

para hacer el Curso de Mercadeo %
y Ventas. 3:57p.m. s

Usted siempre me envi6 esos
documentos con su Esposa. Porque
Sandra la Instructora de Alimentos
Recogié el Paquete donde Nerlis

3:58 p. m. &

4:01fp. m

Si s:52p.m.
Sandra zuluaga s:52p. m.

Los tiene en monteria 5:53 p. m.

(=) Escribe un mensaje <5 = o




Se Continué Formacién no presencial en el programa de formacion Mercadeo y
Ventas Ficha 2191405, enviandome cada aprendiz el compromiso del desarrollo de
las actividades de la guia N°3 se interactud sobre las tendencias del Mercado por
medio de herramientas tics, Videos, WhatsApp correo electrénico. Se Carga
Evidencia en el Drive.

A!' 100OCOOOS -+ g 47%m 402

éi‘;\ Nuevo Horizonte... me

ult. vez hoy a la 1:27 p. m.

16 DE OCTUBRE DE 2020

>

Asistencia

Asistencia

Esto es el del sefior Rey  5:23p.m.

(© Escribe un mensaje N @ o




6. Se Gestiond con La presidenta Franciscas de la Asociacion ROSMUC del Municipio de Moiiitos y la sra
Rosmery Garcia con numero de contacto 314535960- 3103836670, integrantes que se encuentran
interesadas para el programa de Formacion Mercadeo y Ventas., en préximo a Matricular.

Se Carga Evidencia en el Drive.

ASGGP lcompy - ¥WAaGy 77%@ 1040 | AO O P lcomEE - W A46,4 77%H 10:41

< (8D Patricia Lider Vic.. m« % @ <« Patricia Lider Vic... W« %

8 DE OCTUBRE DE 2020

Reenviado

Reenviado

Estos estaban en patios productivos
y quieren mercadeo. Y venta

10:47 a. m.
> o Q‘ﬁ'
0:49 10:48 a. m. \!/ L
Rencisea Rosms
10:48 a. m.
. [Mensaje) JAnadirg
Reenviado

contacto,

9 DE OCTUBRE DE 2020

Buenos Dias Patricia, Gracias, No
habia visto el mensaje. Pero ya estoy

en Contacto.¢ &

10:47 a. m.

«

. 10:49 a. m.
Reenviado

(£) Escribe un mensaje & @ o (© Escribe un mensaje © @ o




7. Se Realizé Plan de Mercadeo para la unidad productiva criadero de los Hermanos

Pérez en el municipio de Valencia, como presidente la junta directiva Sra. Nerlis

Milet Diaz Cuadrado con numero de Cedula 50572931, numero de contacto

3205400166.

Contribuyendo con esto a la generacidn de ingresos, para el

sostenimiento de sus familias y poblacion. Se carga evidencia en el drive.

PLAN DE MERCADO
UNIDAD PRODUCTIVA CRIA DE CERDO LOS HERMANOS PEREZ
PROGRAMA VICTIMAS

Regional Cordoba

| Centro: Centro agropecuario v de biotecnologia el porvenir

Nombre del programa de formacién: CRIA DE CERDO LOS HERMANOS PEREZ

Nombre de la unidad productiva: CRiA DE CERDO LOS HERMANOS PEREZ

Informacién basica de la unidad productiva :Ubicada en el Barrio Jaraguay Clle 66 — A N°60, Municipio de Valencia Cérdoba

Nombre Lider: NERLIS MILET DIAZ CUADRADO
It de la idad pr

Documento de identidad N: 50572931

Celular: 3206487752 - 3205400166

Tipo de poblacién: Poblacion Victimas

COMERCIALIZADOR DE LA UNIDAD PRODUCTIVA: DEIVIS ESTER MORENO HERNANDEZ

MERCADO

de mercado:

CONCEPTO

CONTENIDO

DEFINICION DE
OBJETIVOS

‘Objetivo General

Crear una empresa productora y comercializadora de carne de Cerdo en canal y en pie, el Municipio de Valencia, barrio
calle 5§ B— A N° 60; con el acompafiamiento y capacitacién de los instructores del Sena a los emprendedores de la comunidad.

‘Objetivos Especificos.

1. Generar una fuente de empleos directos e indirectos en la region

2. Satisfacer necesidades de suministro alimenticias, mejerando la calidad de vida de los socios

3. Aumentar en cada ciclo de produccién la rentabilidad del proyecto

4, Producir y Comercializar en &1, primer afic de puesta en marcha la empresa se aumentaran los kilos de carne de cerdo para el
Primer ano.

ARMALISIS DEL SECTING
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8. Se Elabord el portafolio de servicio para la unidad productiva criadero de los
Hermanos Pérez en el municipio de Valencia, como presidente la junta directiva Sra.
Nerlis Milet Diaz Cuadrado con numero de Cedula 50572931, numero de contacto
3206487752. Contribuyendo con esto a la generaciéon de ingresos, para el
sostenimiento de sus familias y poblacién. Se carga evidencia en el drive.

Unidad Productiva

CRIA DE CERDOLOS HERMANOS -
! PEREZ
Produccion y comercializacion

Cerdos EnPie
.

Direccion: BarffoRaraguay |

Calle 63 - A NGO Municipio Valencia Cordoba. |
3205400166,

Email: criadecerdohnosperez@® Gmail.com

Es nuestro proposita la Producadn v comercialzacdn de
carne  de  cerdo, producidas  bajs  esihiclos  procesos
filosanitarias, medianie el uso de  insumos  de calidad
certificada y materias primas de buena calided genética, que
proparcionan un ako rendimients productive. Garanbizands un
products  de excelente condicidn y calidad nutricianal, como
fusnte importante e una proteing fresca v sans a nuesiro
chantes, requerida en la seguridad  alimentaria de |as

comunidades.

SEMNA

W/ \N

Pobilacion victima

/\

VISION

Producir y comarcializar came da cerdo camo emprasa lider
para el afe 2025, an provear al mencado regional, con un
anfogue verlical de la produceitn parcinag de axcelents calidad
nubricicnal, garantizands  un shagtecmisnis  constande
madiante |3 implementacion de o sElems productivo
escalorade, confribuyenda la genarsciin de ingrasas de las
familias  productoras  del Municipie de Valencia en el

departamenio de Cardoba.
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