PROCESO GESTION DEL TALENTO HUMANO

FORMATO INFORME MENSUAL EJECUCION CONTRACTUAL

Bogotda, 09 de Diciembre de 2020

Sefior

DAVID BRICENO CORTES

SUPERVISOR CONTRATO N° CO1.PCCNTR.1910332
Profesional Grado 06

Coordinacién de Formacion Profesional Integral
Centro de Gestion Administrativa

Bogota D.C.

Asunto: Informe mensual de ejecucion
contractual mes diciembre del afio 2020

Referencia;: N° CO1.PCCNTR.1910332 del afio 2020

BERTA INES CUBILLOS SIERRA, identificado con la cédula de ciudadania No.
1.069.717.632 de Fusagasuga, en mi calidad de Contratista del SENA, en Coordinacion
Académica de los Programas Integracion con la Media, Desplazados, Normalizacion,
Evaluacion y Certificacion de Competencias Laborales, en cumplimiento del Contrato de
Prestacion de Servicios de la referencia, a continuacion presento el Informe de actividades
realizadas en el mes objeto de cobro.

Valor y forma de Pago:

El valor total del presente contrato asciende a la suma de OCHO MILLONES OCHENTA Y
CINCO MIL SEISCIENTOS CINCUENTA Y TRES PESOS ($8.085.653) COP, incluido IVA (de
conformidad con el régimen tributario a que pertenezca el contratista). Esta suma sera pagada
por el SENA al contratista de la siguiente manera: a.) UN (1) pago correspondiente al mes de
OCTUBRE de 2020, por valor de DOS MILLONES DOSCIENTOS SETENTA Y CUATRO MIL
NOVENTA PESOS ($2.274.090) COP., b.) UN (1) pago correspondiente al mes de
NOVIEMBRE de 2020, por valor de TRES MILLONES SETECIENTOS NOVENTA MIL CIENTO
CINCUENTA PESOS ($3.790.150) COP., c.) UN (1) pago final correspondiente al mes de
DICIEMBRE de 2020, por valor de DOS MILLONES VEINTIUN MIL CUATROCIENTOS TRECE
PESOS ($2.021.413) COP.

Plazo: Sera hasta el 16 de diciembre de 2020.

OBIJETO:

Prestar los servicios personales de caracter temporal, para impartir Formacion Profesional
Integral, mediante la modalidad de periodos fijos de instructores, para la ejecucion de
acciones de Formacion Titulada y/o Complementaria, presencial y virtual, en las Areas de
Gestion del Talento Humano, Asistencia y Gestion Administrativa y Gestion Documental y
de la Informacion, del Centro de Gestion Administrativa, Subsede y Organizaciones, asi
como las actividades de capacitacion o de auditoria en el sistema integrado de gestion de
calidad, para Orientar, Participar, Formular, Ejecutar, Seguir, Controlar, Planes, Programas
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y Proyectos desarrollando Competencias de la Formacion Profesional Integral para dar
respuesta a la politica Institucional entre otros el Proceso de Calidad y Mejoramiento
Continuo y demanda de la poblacion; en las jornadas diurna, nocturna, madrugada y fines
de semana.

CLAUSULA (No. de cldusula donde se encuentren las obligaciones del contratista)

No Obligaciones Acciones realizadas Evidencias
1 Atender la formacion Evaluacion de Pantallazos de la evaluacion de proyec
de aprendices en el proyectos productivos | tos de grado decimo, desde la carpeta
area especifica del grado decimo de los Google Drive:
respectivo programa colegios: Principe de https://drive.google.com/drive/u/2/folde
de formacion, en las Paz Fichas: 2020449 | rs/1W3-dCbh9ML]OHDX2vidb8CHe 2
fases o Competencias | - 2020479 608XRI
establecidas y San Pedro Claver, https://drive.google.com/drive/u/2/folde
programadas. fichas: 2020341- rs/1GX58yGqJFH6AQD2haYzTJPoMA
2020411-2020406 k9Hx381
Parroquial San José, https://drive.google.com/drive/u/2/folde
fichas: 2020476- rs/16TG8Suf8h5n2BbNa4tTRGpyoOXf
2020286 -WkCc
San Bonifacio, fichas: https://drive.goodle.com/drive/u/2/folde
2020489-2020431, rs/1rxTg9a ETQ3zgFPvQ-s8-tMbM_g
Soledad Acosta de QBDN
Samper, ficha: https://drive.google.com/drive/u/2/folde
2020504 rs/15ghfeRudEOXmPcV3uTgzmM5uiP
2mpVJoQ
2 Orientar y apoyar a los | Para el periodo objeto
aprendices en el de pago no se ha
desarrollo de realizado apoyo al N/A
proyectos formativos desarrollo del proyecto
y/o productivos en las | productivo ni
respectivas etapas de | evaluacion.
formacion.
3 Garantizar la Actualizacion de las Enlaces URL de las carpetas en
actualizacioén de los carpetas de proyectos | Google Drive:
contenidos y productivos de grado https://drive.google.com/drive/u/2/folde
tecnologias, de las 10 y formatos FOO1 y rs/IW3-dCbh9MLjOHDX2vidb8CHe 2
fases o Competencias | FO23. unavez 608XRI
en las cuales se finalizada la https://drive.google.com/drive/u/2/folde
desarrolla la formacion | evaluacion se rs/1GX58yGqJFH6AQD2haYzTJPoMA
de los aprendices. compartira a la carpeta | k9Hx381
2020 de la https://drive.google.com/drive/u/2/folde
coordinacion. rs/16TG8Suf8h5n2BbNadtTRGpyoOXf
-WkCc
https://drive.google.com/drive/u/2/folde
rs/lrxTg9a ETQ3zgFPvQ-s8-tMbM g
QBDN
https://drive.google.com/drive/u/2/folde
rs/15ghfeRudEOXmPcV3uTgzmM5uiP
2mpVvJQ
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https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1W3-dCbh9MLjOHDX2vjdb8CHe_2608XRl
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1W3-dCbh9MLjOHDX2vjdb8CHe_2608XRl
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1W3-dCbh9MLjOHDX2vjdb8CHe_2608XRl
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1GX58yGqJFH6AQD2haYzTJPoMAk9Hx381
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1GX58yGqJFH6AQD2haYzTJPoMAk9Hx381
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1GX58yGqJFH6AQD2haYzTJPoMAk9Hx381
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/16TG8Suf8h5n2BbNa4tTRGpyoOXf-WkCc
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/16TG8Suf8h5n2BbNa4tTRGpyoOXf-WkCc
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/16TG8Suf8h5n2BbNa4tTRGpyoOXf-WkCc
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1rxTq9a_ETQ3zgFPvQ-s8-tMbM_gQBDN_
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1rxTq9a_ETQ3zgFPvQ-s8-tMbM_gQBDN_
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1rxTq9a_ETQ3zgFPvQ-s8-tMbM_gQBDN_
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/15qhfeRudE0xmPcV3uTqzmM5uiP2mpVJQ
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/15qhfeRudE0xmPcV3uTqzmM5uiP2mpVJQ
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/15qhfeRudE0xmPcV3uTqzmM5uiP2mpVJQ
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1W3-dCbh9MLjOHDX2vjdb8CHe_2608XRl
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1W3-dCbh9MLjOHDX2vjdb8CHe_2608XRl
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1W3-dCbh9MLjOHDX2vjdb8CHe_2608XRl
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1GX58yGqJFH6AQD2haYzTJPoMAk9Hx381
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1GX58yGqJFH6AQD2haYzTJPoMAk9Hx381
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1GX58yGqJFH6AQD2haYzTJPoMAk9Hx381
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/16TG8Suf8h5n2BbNa4tTRGpyoOXf-WkCc
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/16TG8Suf8h5n2BbNa4tTRGpyoOXf-WkCc
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/16TG8Suf8h5n2BbNa4tTRGpyoOXf-WkCc
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1rxTq9a_ETQ3zgFPvQ-s8-tMbM_gQBDN_
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1rxTq9a_ETQ3zgFPvQ-s8-tMbM_gQBDN_
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1rxTq9a_ETQ3zgFPvQ-s8-tMbM_gQBDN_
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/15qhfeRudE0xmPcV3uTqzmM5uiP2mpVJQ
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/15qhfeRudE0xmPcV3uTqzmM5uiP2mpVJQ
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/15qhfeRudE0xmPcV3uTqzmM5uiP2mpVJQ
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4 Asi mismo, de Retroalimentacion de Pantallazos de la evaluacién de proyec
acuerdo con el area proyectos productivos | tos de grado decimo, desde la carpeta
de desempefio para la | grado decimo de los Google Drive:
cual fue seleccionado | colegios: Principe de https://drive.googdle.com/drive/u/2/folde
debera orientar la Paz Fichas: 2020449 | rs/AW3-dCbh9MLjOHDX2vidb8CHe 2
formacion, para - 2020479 608XRI
desarrollar en los San Pedro Claver, https://drive.goodle.com/drive/u/2/folde
aprendices las fichas: 2020341- rs/1GX58yGqJFH6AQD2haYzTJPoMA
competencias del 2020411-2020406 k9Hx381
programa. Parroquial San José, https://drive.goodle.com/drive/u/2/folde

fichas: 2020476- rs/16TG8Suf8h5n2BbNa4tTRGpyoOXf
2020286 -WkCc

San Bonifacio, fichas: https://drive.goodle.com/drive/u/2/folde
2020489-2020431, rs/1rxTq9a ETQ3zgFPvQ-s8-tMbM g

Soledad Acosta de QBDN

Samper, ficha: https://drive.google.com/drive/u/2/folde
2020504 rs/15ghfeRudEOXmPcV3uTgzmM5uiP

2mpVJQ

5 Aplicar durante el Certificacion de la Pantallazo del certificado de la norma.
periodo de duracién norma NSCL
del contrato, al 240201056 orientar
proceso de formacion presencial
certificacion de de acuerdo con
competencias segin procedimientos
normas de técnicos y normativa,
competencias que con vigencia hasta el 4
aplica a la funcién de diciembre del 2023
Instructor, asi como a
los procesos, que el
SENA adelante para
certificar habilidades
pedagdgicas.

6 Cumplimiento Informes diarios Drive carpeta 2020
oportuno con las entregados a la Lider https://drive.google.com/drive/u/0/folde
entregas de los Sandra con las rs/1gbs7b21b3qj8Jz8px0akxMH4OX2s
distintos formatos y actividades. WuP5
documentos Retroalimentacion de
requeridos en el las carpetas de
proceso proyectos productivos
administrativo. de grado 10y

formatos FO01 y F023.

7 Cumplimiento del Seguimiento de Pantallazos de la evaluacion de proyec
manual, estandaresy | proyectos productivos | tos de grado decimo, desde la carpeta
lineamientos vigentes | grado decimo de los Google Drive:
para la orientacion de | colegios: Principe de https://drive.google.com/drive/u/2/folde
procesos de formacion | Paz Fichas: 2020449 | rs/1W3-dCbh9MLjOHDX2vjdb8CHe 2
a través de ambientes | - 2020479 608XRI
virtuales de San Pedro Claver, https://drive.google.com/drive/u/2/folde
aprendizaje. fichas: 2020341- rs/1GX58yGqJFH6AQD2haYzTJPoMA

2020411-2020406 k9Hx381

Parroquial San José, https://drive.google.com/drive/u/2/folde
fichas: 2020476- rs/16TG8Suf8h5n2BbNadtTRGpyoOXf
2020286 -WKkCc
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https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1W3-dCbh9MLjOHDX2vjdb8CHe_2608XRl
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1W3-dCbh9MLjOHDX2vjdb8CHe_2608XRl
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1W3-dCbh9MLjOHDX2vjdb8CHe_2608XRl
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1GX58yGqJFH6AQD2haYzTJPoMAk9Hx381
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1GX58yGqJFH6AQD2haYzTJPoMAk9Hx381
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1GX58yGqJFH6AQD2haYzTJPoMAk9Hx381
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/16TG8Suf8h5n2BbNa4tTRGpyoOXf-WkCc
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/16TG8Suf8h5n2BbNa4tTRGpyoOXf-WkCc
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/16TG8Suf8h5n2BbNa4tTRGpyoOXf-WkCc
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1rxTq9a_ETQ3zgFPvQ-s8-tMbM_gQBDN_
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1rxTq9a_ETQ3zgFPvQ-s8-tMbM_gQBDN_
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1rxTq9a_ETQ3zgFPvQ-s8-tMbM_gQBDN_
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/15qhfeRudE0xmPcV3uTqzmM5uiP2mpVJQ
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/15qhfeRudE0xmPcV3uTqzmM5uiP2mpVJQ
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/15qhfeRudE0xmPcV3uTqzmM5uiP2mpVJQ
https://drive.google.com/drive/u/0/folders/1gbs7b2lb3gj8Jz8px0akxMH4OX2sWuP5
https://drive.google.com/drive/u/0/folders/1gbs7b2lb3gj8Jz8px0akxMH4OX2sWuP5
https://drive.google.com/drive/u/0/folders/1gbs7b2lb3gj8Jz8px0akxMH4OX2sWuP5
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1W3-dCbh9MLjOHDX2vjdb8CHe_2608XRl
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1W3-dCbh9MLjOHDX2vjdb8CHe_2608XRl
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1W3-dCbh9MLjOHDX2vjdb8CHe_2608XRl
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1GX58yGqJFH6AQD2haYzTJPoMAk9Hx381
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1GX58yGqJFH6AQD2haYzTJPoMAk9Hx381
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1GX58yGqJFH6AQD2haYzTJPoMAk9Hx381
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/16TG8Suf8h5n2BbNa4tTRGpyoOXf-WkCc
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/16TG8Suf8h5n2BbNa4tTRGpyoOXf-WkCc
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/16TG8Suf8h5n2BbNa4tTRGpyoOXf-WkCc
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San Bonifacio, fichas:
2020489-2020431,
Soledad Acosta de
Samper, ficha:
2020504

https://drive.google.com/drive/u/2/folde
rs/lrxTg9a ETQ3zgFPvQ-s8-tMbM g
QOBDN

https://drive.google.com/drive/u/2/folde
rs/15ghfeRudEOXmPcV3uTgzmM5uiP

2mpVJoQ

Adicionalmente, para
los instructores de
Formacioén Virtual en
todos los niveles, se
requiere “Cumplir la
ejecucion de la
formacion que se
asigne para el
acompafiamiento de
aprendices en
Ambientes Virtuales
de Aprendizaje SENA,
segun lo descrito en el
instructivo para
orientar el desempefio
del instructor en
Ambientes Virtuales
de Aprendizaje SENA,
entregado por el a
Direccion de
Formacion
Profesional.

Evaluacion de
proyectos productivos
grado decimo de los
colegios: Principe de
Paz Fichas: 2020449
- 2020479

San Pedro Claver,
fichas: 2020341-
2020411-2020406
Parroquial San José,
fichas: 2020476-
2020286

San Bonifacio, fichas:
2020489-2020431,
Soledad Acosta de
Samper, ficha:
2020504

Pantallazos de la evaluacién de proyec
tos de grado decimo, desde la carpeta
Google Drive:
https://drive.google.com/drive/u/2/folde
rs/1IW3-dCbh9MLjOHDX2vidb8CHe 2
608XRI
https://drive.google.com/drive/u/2/folde
rs/1GX58yGgJFH6AQD2haYzTJPoMA
k9Hx381
https://drive.google.com/drive/u/2/folde
rs/16TG8Suf8h5n2BbNa4tTRGpyoOXf
-WkCc
https://drive.google.com/drive/u/2/folde
rs/lrxTg9a ETQ3zgFPvOQ-s8-tMbM g
QBDN
https://drive.google.com/drive/u/2/folde
rs/15ghfeRudEOXxmPcV3uTgzmM5uiP

2mpVJoQ

A continuacion relaciono los desplazamientos que realicé previo a la presentacién de este
informe. Una vez finalizado cada desplazamiento presenté al ordenador del gasto el informe
en el Formato Informe Legalizacién Desplazamiento Contratista GTH-F-087, en el que se
describieron las actividades desarrolladas y los resultados de cada desplazamiento. Cada
informe cuenta con el visto bueno del Supetrvisor.

Se lista a continuacién el soporte de la legalizacion de los desplazamientos realizados, los
cuales forman parte integral del presente informe de ejecucion contractual.

FECHAS DE DESPLAZAMIENTOS

ITEM| No DE LA ORDEN
DE VIAJE

LUGAR DE

DESPLAZAMIENTO INICIO FINALIZACION

1.

2

Nota 1: Por cada desplazamiento que haya realizado el contratista, adjuntara el respectivo
informe que la soporte. En caso de haber realizado el desplazamiento en fecha posterior a
la presentacion del informe de ejecucién contractual, debera reportarlo en el siguiente
informe de ejecucién contractual.

Para el tramite de la cuenta me permito adjuntar: Documentos enunciados como evidencias
del cumplimiento de las obligaciones contractuales y los desplazamientos realizados y el
numero 8346444079, expedido por Mi planilla correspondiente al més de noviembre del
2020. (Decreto Ley 2106 de 2019 — “ Decreto Ley Antitramites”)
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https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1rxTq9a_ETQ3zgFPvQ-s8-tMbM_gQBDN_
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1rxTq9a_ETQ3zgFPvQ-s8-tMbM_gQBDN_
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1rxTq9a_ETQ3zgFPvQ-s8-tMbM_gQBDN_
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/15qhfeRudE0xmPcV3uTqzmM5uiP2mpVJQ
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/15qhfeRudE0xmPcV3uTqzmM5uiP2mpVJQ
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/15qhfeRudE0xmPcV3uTqzmM5uiP2mpVJQ
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1W3-dCbh9MLjOHDX2vjdb8CHe_2608XRl
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1W3-dCbh9MLjOHDX2vjdb8CHe_2608XRl
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1W3-dCbh9MLjOHDX2vjdb8CHe_2608XRl
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1GX58yGqJFH6AQD2haYzTJPoMAk9Hx381
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1GX58yGqJFH6AQD2haYzTJPoMAk9Hx381
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1GX58yGqJFH6AQD2haYzTJPoMAk9Hx381
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/16TG8Suf8h5n2BbNa4tTRGpyoOXf-WkCc
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/16TG8Suf8h5n2BbNa4tTRGpyoOXf-WkCc
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/16TG8Suf8h5n2BbNa4tTRGpyoOXf-WkCc
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1rxTq9a_ETQ3zgFPvQ-s8-tMbM_gQBDN_
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1rxTq9a_ETQ3zgFPvQ-s8-tMbM_gQBDN_
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/1rxTq9a_ETQ3zgFPvQ-s8-tMbM_gQBDN_
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/15qhfeRudE0xmPcV3uTqzmM5uiP2mpVJQ
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/15qhfeRudE0xmPcV3uTqzmM5uiP2mpVJQ
https://drive.google.com/drive/u/2/folders/15qhfeRudE0xmPcV3uTqzmM5uiP2mpVJQ
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Cordialmente,

BERTA INES CUBILLOS SIERRA
Contratista
C.C. N0.1.069.717.632 De Fusagasuga

Recibi a satisfaccion:

DAVID BRICENO CORTES

Supervisor Contrato CO1.PCCNTR.1910332 del afio 2020
Profesional Grado 06

Coordinacion de Formacion Profesional Integral

EVIDENCIAS VIRTUALES DE EJECUCION MES DE NOVIEMBRE
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o Tabulacién y analisis de encuesta (FICHA TECNICA DE LA encuesta (anexos) No se denota la consulta de uso de suelos,
- ENCUESTA) X ubicacion y destinacién en la secretaria distrital
27 Informe de encuesta
X No se evidencia
28 INFORMACION GENERAL (DE LA EMPRESA)
2 \dentificacion del nombre de su empresa x
30 Consulta disponibilidad del nombre de su empresa (RUES) x No se denota la consulta.
31 Logotipo (Isologo, isotipo) X Falta describirlo segtin colores y simbolos
= Entrega digital mn p -
32 Lema o eslogan Falta describirlo segun colores y simbalos
4 (word y power
3 Membrete con logotipo y eslogan point) x No se evidencia
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4.3 REGISTRO UNICO EMPRES..
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4.5 REGIST]
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En la ciudad de Bogotéd D.C, Republica de Colombia, 30 DE SEPTIEMBRE DEL DOS MIL VEINTE,
alas CUATRC Y VEINTE DE LA TARDE; 1. SARA JULIANA RIVERA CELY de género FEMENINO
de nacionalidad COLOMBIANA, menor de edad, domiciliado y residente en esta ciudad e
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mercado. Los adolescentes, por otro lado, son clientes directos, ya que debido a que
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responsabilidad y exactitud la cantidad de sus ingresos, al igual que sus gastos en el perfil
ESTUDIO TECNICO principales y los secundarios. Pero que a pesar del control econémico que manejan,
COSTOS encontraran espacios donde sea atractiva la idea de pasar un rato agradable

e compartiendo uno de nuestros productos sin tener que gastar mucho dinero.
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1. Vasos con tapa $900
< 2. Pitillos $45
5.1.2 MATRIZ DOFA (del produc. 3. Sticker con logo $35,9
5.1.3 CANALES DE DISTRIBUCI
5.2 OFERTA TOTAL $960
ESTUDIO TECNICO
— COsTOS Costos de Mano de Obra Directa
GASTOS 1. Bartender $800.000.00
INVERSIONES 2. Bartender $800.000.00
ESTRATEGIAS DE MERCADEO 3. Vendedor $850.000.00

10.1 VALOR AGREGADO

iCudles son los aspectos qu TOTAL $2°450.000.00
10.2 ESTRATEGIAS DE PRECIO
P Otros Costos Indirectos
Concepto Valor
1. Mensajeria $50.000
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TOTAL $27190.000.00
&
LRI 9 ESTRATEGIAS DE MERCADEO
Bertha Cubile @&
COSTOS 10.1 VALOR AGREGADO 2120 Ayer
GASTOS No se detalla las estrz
. Co h " . it oY h mercado en torno al p
INVERSIONES ¢Como haremos para que nuestro servicio sea exitoso donde otros han plaza y promocién. C N
fallado? Mostrar mas
— ESTRATEGIAS DE MERCADEO
10.1 VALOR AGREGADO
Q Bertha Cubille
¢Cuales son los aspectos qu... 27 21:45 Ayer
10.2 ESTRATEGIAS DE PRECIO .. Ajusten el analisis de
el aporte al cliente, ya
¢Por qué se escogio esta est informacion como un
cuestionario mas que
Definicidn del precio de los p... del mismo

10.3 ES

RATEGIAS DE SERVI

2z

Manteniendo una atencién de calidad, donde se mantenga a un trabajo conjunto
en la empresa, y se establezcan unas reglas claras de produccion y

administracion en el momento del desarrollo del plan de negocio. u >
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< 10.3 ESTRATEGIAS DE SERVICIO
iCudles son los aspectos qu 1. Actuar con rapidez ante las inquietudes de los clientes ©
10.2 ESTRATEGIAS DE PRECIO 2. Reportar con constancia los estandares de satisfaccion de los clientes
3. Demostrar profesionalidad.

¢ Por qué se escogio esta est. i .
chorq gio s 4. Temar como prioridad la opinién de los clientes.
Definicién del precio de los p... 5. Brindar diferentes canales via tecnolégica y presencial de atencion al cliente. +

— 10.3 ESTRATEGIAS DE SERVICIO

10.4 ESTRATEGIAS DE PUBLICIDAD
10.4 ESTRATEGIAS DE PUBLICI

Bertha Cubillc
¢Qué herramientas y material... o 21:47 Ayer

Se implementaran estrategias de publicidad como la mencién constante de los objetivos

10.5 CANALES DE COMUNICAC... Ordenen la informacic

que se tiene como marca, mostrar |2 posicion que nuestros productos hace referencias a las
nsdaanmuz00twisii=ce ocupan en el mercado y por gué se encuentra por encima de la competencia, la mercado, sin embargc
. . - Mos s
INGRESOS expansion en las redes sociales mediante constantes publicacicnes y demas informacion frarma
PROYECCION DE INGRESOS PO importante y relevante de nuestra empresa.
UTILIDADES i . . o
£Qué herramientas y materiales se utilizara para soportar el proceso de venta?
DISENO DEL STAND
CIBERGRAFIA Se emplearan herramientas como el Social Selling, que consiste en lograr un soporte

mediante las redes sociales. elaborando buenos contenidos, faciles accesos de u 4

n £ Escribe aqur para buscar
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https://sarimia2004.wixsite.com/website-1
< Instagram: Colors.shoots
10.2 ESTRATEGIAS DE PRECIO Facebook: Colors shoots
¢Por qué se escogio esta est...
Cuantificacion de las estrategias de mercado:
Definicion del precio de los p...
10.3 ESTRATEGIAS DE SERVICIO »
10.4 ESTRATEGIAS DE PUBLICI
£Qué herramientas y material
10.5 CANALES DE COMUNICAC
- https://sarimia2004.wixsite.c
INGRESOS
PROYECCION DE INGRESOS PO DESCRIPCION VALOR
UTILIDADES Volantes con bonos 100 volantes = $10 000
DISENIO DEL STAND Concursos o rifas §50.000
CIRERGRAFIA Publicidad a través de influencers $ 500.000
Pruebas gratuitas §25.000
TOTAL | $585.000
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Organicen y analicen |
esta muy genérico,

+
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¢De donde
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cada valor, sienc’ |
aterrizados 4
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10.4 ESTRATEGIAS DE PUBLICI
£Qué herramientas y material

10.5 CANALES DE COMUNICAC
https://sarimia2004.wixsite.c

INGRESOS

- PROYECCION DE INGRESOS PO..
UTILIDADES
DISENO DEL STAND

CIBERGRAFIA
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PROYECCION DE INGRESOS POR VENTAS (EN PESOS)
Afo 1 Ao 2
Product
o A -
Cantidad | P Total Cantidad | 7" Total
Fruit $9°331.20 | $5.00 | $46.656.000.0 | $18°662.40 | $5.00
Light 0 0 00 0 0 $93.312.000.000
Island | $9°331.20 | $5.00 | $46.656.000.0 | $18'662.40 | $5.00
Sunrise 0 0 00 0 0 $93.312.000.000
Fresh | $9°331.20 | $5.00 | $46.656.000.0 | $18°662.40 | $5.00
Orange 0 0 00 0 0 $93.312.000.000
Blue $9°331.20 | $8.00 | $74.649.600.0 | $18°662.40 | $8.00
Sea o 0 00 0 0 $149.299.200.000
Party | $97331.20 | $8.00 | $74.649.600.0 | $18'662.40 | $8.00
Shot 0 0 00 0 0 $149.299.200.000
Nature | $9°331.20 | $8.00 | $74.649.600.0 | $18'662.40 | $8.00
Dry 0 0 00 0 0 $149.299.200.000
Lemon | $9°331.20 | $5.00 | $46.656.000.0 | $18'662.40 | $5.00
e o o o T o $93.312.000.000

x| + = X

I - Ji

= B ©

x /'AI:

Bertha Cubillc
21:52 Ayer

Esta informacién debe o
con la capacidad inste
especificar como saci

Mostrar més

GTH-F-062 V.06



O
SENA

7 slqo

Bd (30 n.° de no lefdos) - bertha? X

a FORMAT~1 23 + =)

o~ A P100% + Textonom. -

B B

&

10.2 ESTRATEGIAS DE PRECIO
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Definicion del precio de los p...
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10.4 ESTRATEGIAS DE PUBLICI
£Qué herramientas y material

10.5 CANALES DE COMUNICAC...
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11 UTILIDADES
Concepto Afio 1 Afio 2

Ingresos por ventas $2.801.599.488.00 | $1.007-769.600.00

-Costos indirectos -

-Gastos de administracién $187°797.000 $375'594.000

-Gastos de ventas - -

-Gastos financieros -

$1.008.145.194.00
0

= Utilidad

$2.801.787.285.000

12DISENO DEL STAND

x| + -
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Meet +
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Guardando...

- Times New... ~

Ayuda  Ulti

M Recibidos (402) - beubillos2@m- X | & ALVAREZ MORENO ALEJANDRA- x | +

3.5 PROPUESTA DE VALOR.

ayudan a resolver?

(Cudl de los problemas de los clientes

Satisfacemos un servicio que es de
primera necesidad

2. Mejoramos el estado de dnimo de
nuestros clientes
3. Tenemos precios accesibles para todo
cliente.
Qué valor agregado tiene el producto o
servicio frente a la Competencia? 1. Las diferentes temdticas que se tienen

frente a los productos.
2. El proyecto ambiental “Adopta una
plantita™
La variedad de ments que s¢ tienen en
cuenta para los productos.

[

Bertha Cubillos sierra
Q 9:07 Hoy v

Aplicar redaccién introductoria y titu
fuente a la tabla (/]

Bertha Cubillos sierra
Q 9:08 Hoy v

Tienen idea de lo que es una propue
de valor, no obstante, estd muy gené
la informacidn, recuerden ser lo
Mostrar mas

B Nuevareunion

(¥  Mis/reuniones

Hangouts

Qs +

B FORMAT~1.docx - Documentos « x| LISTAS .~ 1.xlsx - Hojas de caleulo

encuentra matriculada actualmente, en este caso el colegio San Pedre Claver, ellos son quienes le proporcionan la carta.

Cordialmente.

SENA
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BERTHA INES CUBILLOS SIERRA

Instructor Técnico

Centro de Gestién Administrativa
Coordinacién Articulacién SENA con la Educacién
media

bicubillos@

ena.edu.co - bcubillos2@misena. edu.co
3337
$ 13-80 piso 10

Bogota
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< C @ drivegoogle.com/dr

OFERTA Chicas quiten las preguntas del
documento, no es un taller, recuerden

¢Quién ofrece los mismos productos o servicios que usted? que la redaccion debe ser fluida e
ilada. No identifican que tipo de canal

Las empresas de bisuteria y magquillaje de distribucion emplearan, si es coto
directo, largo, semi largo, tampoco de

¢ Cuales son los precios de venta que tienen la competencia para estos mismos o evidencia el disefio del canal donde se

similares productos? especifiquen los eslabones que

= intervienen.

Con un valor aproximado de 2.000 — 13.000 pesos.

¢ Quiénes son los clientes de la competencia?

Son personas las cual les gusta tener una presentacién muy llamativa pero formal
al mismo tiempo.

G Bertha Cubillos
1 Ho

Organicen la informacién en tomo al

MATRIZ DOFA (de la competencia) tipo d:é Gfexﬂa que sony a sus
caracteristicas

Direccién: CLL22F#108-33 Celular:3175719064 Teléfono:5410965 Correo:
hellisateenagebussines@gmail.com

Factores internos

Debilidades: Son em|
tienen _ algunos

; ] : R 235p.m.
L Escribe aqui para buscar ACO®W z EP 3/12/2020 E2
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& [# PROYEC-1PDF _ Hacer lo posible por responder de Miiaiicaalidtiata
que nos importa.

Estrategias de publicidad:
: - . Bertha Cubillos.
¢Qué estrategias implementara para promocionar y publicitar su servicio en los 1451 Hoy

préximos 12 meses? )

Recuerde que todas las estrategias de
Como somos una empresa online con nuestra cuenta de Instagram vamos a publicar mercado en torno al marketing mix
cosas alusivas a nuestros productos para que nuestros clientes estén enterados que producto, precio, promocion

N N " debe contemplar la denominacién de
estamos atendiendo y con la pagina web constantemente estarla actualizando para Ia estrategia, un objetivo, una
que tenga un aspecto mas fresco y atractivo. aplicacion, un alcance y un
presupuesto

¢ Qué herramientas y materiales utilizaré para soportar el proceso de venta?

Las herramientas que vamos a utilizar son completamente online y los materiales
que van a hacer utilizados son cajas y bolsas de tela

Canales de comunicacion:
¢ Coémo entran los clientes en contacto con usted?

Se pueden comunicar por: e-mail, WhatsApp, mensaje directo de Instagram y por
la Pagina web.

DESCRIPCION VALOR

Publicidad en Google $20.000

$10.000

Pagina web

) X T T 251 p.m.
£ Escribe aqur para buscar 312/2020 EZ

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica

GTH-F-062 V.06



COLEGIO SAN PEDRO CLAVER-PROYECTOS PRODUCTIVOS GRADO 10 - REVISADOS [Modo de compatibilidad] - Excel (Error de activacién de productos) [al - a x

Archivo [ETSSM Insertar  Disefodepdgina  Formulas  Dates  Revisar  Vista

fabiovargas &) Compartir

% [ Catir MEEEY Y = | ¥~  Eraustartedto General - B [ = Bx @ Z uzme = Ay p
By - & = B [¥] Rellenar - z
% o NKs- H-|&H-A- Combinary centrar = § = 9 o | 4 g5 Fomnsto Darfomato Esiosde Insertar Eiminar Formato Ordenary  Buseary
condicional - como tabla ™ celda~ - - h = filtrar ~  seleccionar -
Portapapeles Fuente [ Alineacién [ Ntimero = Estilos Celdas Modificar ~
El0 - fx
A B [ D E F G H | ] K L
3 APELLIDOS NOMBRES DOCUMENTO PROYECTO LISTA DE CHEQUEO |F001 F023 NOVEDADES
4 |ALVAREZ MORENO PAULA ALEJANDRA 1016000392 WONDERLAND S.A.S
5 | ARAOZ SANCHEZ JUAN FELIPE 1034576444
6 |ARIAS PENAGOS JUAN JOSE 1019984649
7 |BELLO MOLINA JUAN DAVID 1019985918 MEXICAN PARADISE S.A.S|
8 |BONILLA BONILLA DAVID SANTIAGO 1019984922
9 |BUSTOS MESA PAULA ALEIANDRA 1015996958
10 | CACERES BOADA SANTIAGO 1011081566|MEXICAN PARADISE S.A.S)
11 | CASALLAS GUTIERREZ THANIA CAMILA 1014978525 WONDERLAND S.A.S
12 |CORREA LEAL IAN KLASS 1014658117
13 |CRUZ RUIZ MARIA STEFANNY 1023366547
14 |DULCEY SOTELO JUAN ESTEBAN 1014977869
15 |FORERO MURIETONES | LAURA MILENA 1070384972

16 | GARNICA FLOREZ JULIAN DAVID MEXICAN PARADISE S.A.S| Aprendiz asociada a la lista
17 |GARCIA PEREZ DIANA VALENTINA 1011084088

18 |GARRIDO NURIEZ MARIA PAULA 1025460522

19 |HERNANDEZ GONZALEZ _[IULIANA 1015998757

20 | HERNANDEZ SANCHEZ | MARIA ESTEFANIA 1011081381

21 |HERRERA MENDEZ JONATHAN DAVID 1000329603

22 |LEAL GONZALEZ JUAN PABLO 1019982710

23 MAHECHA GUZMAN FRANCI LORENA 1016001425 WONDERLAND S.A.S

24 |MELO OVIEDO SHARID YULIETH 1001052361

25 | MORALES SONZA NICOLAS ALBERTO 1019983924

2020406 2020341 2020411

ERDR 2]

c @ docs.google.com/document/d/1PDW-Bu_wwcMugqShnh3jUGNGvzjYbIG2x/edit#

a FORMATO PROYECTO PRODUCTIVO MEXICAN PARADISE (Sena) (1) w B o
Archivo Editar Ver Insertar Formato Herramientas Ayuda Ultima modificacion ha

nos segundos

e~ o~ @ A P 1005~ Textonom.. v | Arial ~ - 12 + B I UA &

3 2 NN AR ERERE} 4 1.5 [3 8 9 a0 m

1. RESUMEN EJECUTIVO

loNl Mexican Paradise SAS es una gran oportunidad para cualquier inversionista
tenemos una idea clara y concisa, un proyecto que esta dirigido hacia el mercado
de la comida mexicana, pero con unos toques diferentes e innovadores que
JECUTIVO

permiten la diferenciacion de nuestro proyecto de otros

ON GENERAL % Comercializamos y producimos taces, quesadillas y demas productos alimentarios
que complementan nuestra carta, nuestras bebidas estdn decoradas
excepcionalmente con diversos métodos que les brindan unos colores visualmente
llamativos sin usar quimicos dafiinos ni conservantes para los clientes, como por
ejemplo el colorante alimentaric Wilton

E DE LA IDEA DE NE.

CORPORATIVA
ION GEOGRAFICA

. Es una comida sana, sin exceso de grasa y reemplazamos la azucar con miel y
N ESTRATEGICA estevia. Es rentable econdémicamente para la empresa. La empresa tiene claro
que es un proyecto ambicieso, sin embargo, le dedicamos un gran esfuerzo para
demosirar que nuesira idea a pesar de ne ser totalmente nueva es capaz de
cambiar totalmente el mercado de comida mexicana en la actualidad y de una
manera abrupta. Nuestra comida esta hecha de forma casera y su mayor marca
de distincién a las demas mas alla de su presentacion es su sabor que cautiva a
los clientes. Un sabar que ninguna otra marca de comida tiene

VO GENERAL

VOS ESPECIFICOS:

2. INFORMACION GENERAL

2.1 NOMBRE DE LA IDEA DE NEGOCIO O REGISTRO DE HOMONIMIA

£ Escribe aqur para buscar
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Guardando.

a FORMATO PROYECTO PRODUCTIVO MEXICAN PARADISE (Sena) (1) % @

Ultima modificacién hac:

os segundos

Archivo Editar Ver Insertar Formato Herramientas Ayuda

MEXICAN PARADISE S.A.S
E DE LA IDEA DE NE.

CORPORATIVA 2.2 IDENTIDAD CORPORATIVA

Disefie el membrete con logotipe de su empresa.

%,.-

MEXICAN PARADISE
El lugar prifecte pars degustar
cotiida tesicana

ION GEOGRAFICA
N ESTRATEGICA
VO GENERAL

VOS ESPECIFICOS:

n £ Escribe aqur para buscar

e o~ A, T 100% ~  Textonom. ~ | Arial ~/- 12 + B I UA s o =
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de distincién a las demés mas alla de su presentacién es su sabor que cautiva a
los clientes. Un sabor que ninguna otra marca de comida tiene

10N 2. INFORMACION GENERAL

- JECUTIVO 2.1 NOMBRE DE LA IDEA DE NEGOCIO O REGISTRO DE HOMONIMIA

ON GENERAL X

LISTAS~1X15 - Hojas de calculs - X | +

[
i
‘
iii
‘
i
i
k1

Bertha Cubillos sierra _ »

15:50 Hoy
Aplicar las debidas redacciones o
introductorias que remitan al lector a

detallar la informacién después de un
titulo ya sea de primer, segun, o tercer

nivel

Bertha Cubillos sierra
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Debe asociar la imagen de la consulta

de homonimia.
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Debe ser
D E F G H
3 Capital de trabajo x

37 Estrategias de mercadeo Entrega digital
discriminada de costos

de mercadeo

38 | Costos Mercadeo y publicidad

x
39 Proyeccién de ventas Entrega difgial de la .
informacion
40 Ingresos relacionaday
X
desarrollada en el
41 Utilidades proyecto M

1

S 1xsx - Hojes de cleule X +

= B ©

B o@BMEY-I-

No se evidencia claramente

No se evidencia el presupesto segun las
estrategias de promocicn, cuarta P .

Debe ser‘

4 LEGALIZACION ¥y CONSTITUCION DE LA SOCIEDAD

43 | Acta o minuta de constitucién

Aplicuen redacciones introductoria, titulo y
fuente a la ilustracién.

Apliquen redacciones introductoria, titulo y
fuente 3 la ilustracién.

Aplicuen redacciones introductoria, titulo y
fuente a la ilustracién.

x
44 Registro Unico empresarial y sccial - rues

x
45 Registro con otras entidades

x
46 |Inscripcion libros oficiales (fisicos y digitales)

x

Apliquen redacciones introductoria, titulo y
fuente 3 la ilustracién.

= Lista de chequeo 1 ~

+
n £ Escribe aqur para buscar
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Lista

de chequeo 1 ~

+
n £ Escribe aqur para buscar

Lista de chequeo 2 ~

Lista de chequeo 3 ~

D E F G H g
% Ficha técnica del producto o servicio N No se evidencia.
2 MATRIZ FODA del producto o servicio ) x Se debe ampliar en torno a las variables.
Prototipo o
Documento de Word Se debe identificar que tipo de demanda son,
20 Ofertay demanda elasticos o inelasticos y porque. Igualmente
con |a oferta, la informacion gue asociaron no
x corresponde.
P . _ +
21 Canales de distribucién No se idetifico ni se disefio denotando los
X eslabones
22 Andlisis de la competencia
No se identifico el precio, se sugiere formula
23 Precios de venta de la competencia x P €
por costeo.
No se identifica, t
24 Estrategias de mercado de la competencia x 0 5 Identilics, se sugiere tomar una
Documento de Word empresa referente
- . N No se identifica, se sugiere tomar una
25 Caracteristicas del producto o servicio de |la competencia x
empresa referente
No se identifica las variables micro y macro de
26 Matriz FODA de la competencia X la competencia, se sugiere tomar una
empresa referente
27 Costos y gastos del producto o servicio
— >

Explorar

3 p.m.

) G 12/2020
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Archivo [MCTSCMM Insertar  Disefiodepagina  Formulas  Datos  Revisar  Vista fabiovargas £ Compartir
% [ Catir MEEEY Y = | ¥~  Eraustartedto General - B [ = Bx @ Z uzme = Ay p
By - & = B [¥] Rellenar - z
v Mk s-@- >-A- Combinary centrar = § + 9 o | &3 &3  Formato Darformato Estilosde | Insertar Eliminar Formato I Ordenary  Buscary
condicional ~ coma tabla~ celda - - - - = filtrar = seleccionar ©

Portapapeles Fuente [ Alineacién [ Ntimero = Estilos Celdas Modificar ~

D17 = Fe -

A B c D E F G H 1 J K L M [~

4 | ARIAS MATEUS SAMUEL GUILLERMO 1023162951)  TU COMPRAS.A.S

5 |BARRAGAN ROMERG PULA JURANY 1015994339

6 |BUSTILLO ROMERO MARIA ALEIANDRA 1073503726) DULCE DELEITES.A.S |NO ENTREGADA

7 |CAMARGO RINCON MARIA PAULA 1011082007 BURRICOS NO ENTREGADA

8 |CARDOZO MARTINEZ SAMUEL ALEIANDRO 1025321123

9 | CIFUENTES HIDROBO REINA GERALDINE 1016001428 BURRICOS NO ENTREGADA
10 |CORREDOR VILLAMOR | PAULA ANDREA 1019985246
11 |CUBIDES YAREZ LANA ALEJANDRA 1000522990 DULCE DELEITES.A.S  |NO ENTREGADA

12 |GARZON ENCISO JUAN SEBASTIAN 1015998385)  TU COMPRAS.A.S

13 |GAVIRIA FLOREZ JULIETH MARIANA 1015997775

14 |GONZALEZ GUACHETA _ |PAULA ALEIANDRA 1013103439) DULCEDELEITES.A.S |NO ENTREGADA

15 |JAIMES GONZALEZ JULIAN DAVID 1034778148

16 |JARAMILLO PINZON MARIA JOSE 1019986318

17 [MALAGON GOMEZ LAURA NIKOLL 1011082146|

18 |MELO VEGA JUANA VALENTINA 1016002617

19 |PALACIOS TORRES MANUEL DAVID 1019983487

20 |PARRA QUESADA MARIANA 1016712933

21 |PEREZ GOMEZ SOFIA _ BURRICOS Aprendiz asociada a la lista

22 |PEREZ SARMIENTO DAVID JERONIMO 1034398073

23 |PINZON GARZON MARIA JOSE 1015992088|  TU COMPRAS.A.S

24 | PINZON MUROZ DIEGO ALEJANDRO Aprendiz asociado a la lista

25 |PUENTES ROA VALENTINA 1019983854

26 |QUECANO VELANDIA JUAN SEBASTIAN 1019983458|  TU COMPRAS.A.S -

2020406 | 2020341 | 2020411
Listo
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BRODUCTIVO EM... PROYECTO PRODUCTIVO EMPRESA
il SENA
ECUTIVO
N GENERAL .
DE LA IDEA DE NE g KC\ 3
ORPORATIVA / & V\
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[ ESTRATEGICA

DLt )

Maria Alejandra Bustillo
Paula Gonzidlez
Ana Marfa Zuluaga

T awma Cuaka

O GENERAL:

n L Escribe aqui para buscar
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Chicos no diligenciaron el formato de
lista de chequeo, recuerden que este
documento es importante para la
retroalimentacion del proyecto
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a 2 1 =3

1 2 3 a 5
INTRUDUCCIUN

Este proyecto productivo es realizado para presentar una propuesta de nuestra

empresa que tiene como fin la elaboracion los mejores productos al 100%

colombianos que son muy comunes encontrarlos en nuestro pais, pero lo que

queremos es innovar en el mercado elaborande productes que sean llamativos,

ON dando una gran variedad de sabores y presentaciones. Nuestra empresa quiere
brindar a los clientes confianza ya que trabajamos para ser reconocidos y es por
€s0 gue nos preocupamos en dar a conocer, en distribuir y vender nuestros

ECUTIVO productos, en ofrecer diferentes puntos de venta en el pais y también
comercializar nuestra empresa en una pagina web y en Instagram

RRODUCTIVO EM...

N GENERAL

Dulce Deleite $.A.S es una empresa que busca ser la mejor organizacion de
obleas de colores del pais, siendo coherentes con los precios de los productos y
ORPORATIVA brindando la mejor calidad para que nuestros clientes se sientan satisfechos con el
sabor y la presentacién de nuestras obleas, dandonos a conocer por nuestra gran
variedad de sabores innovadores y distintos a las demas empresas del mercado,
llegando a avanzar nacional e internacionalmente como la mejor empresa de
obleas de colores, liderando en la venta de nuestro producto.

DE LA IDEA DE NE...

N GEOGRAFICA
B ESTRATEGICA

ENERAL:

n £ Escribe aqur para buscar
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Articulo 24°. Reuniones no presenciales. - Se podran realizar reuniones por
comunicacién simultdnea o sucesiva y por consentimiento escrito, en los términos
RAMA previstos en la ley. En ningQin caso se requerird de delegado de la Superintendencia de
Sociedades para este efecto.

| Y] Articule 25°. Régimen de quérum y mayorias decisorias: La asamblea deliberara con
un nimero singular o plural de accionistas que representen cuando menos la mitad mas
uno de las acciones suscritas con derecho a voto. Las decisiones se adoptaran con los
votos favorables de uno o varios accionistas que representen cuando menos la mitad mas
uno de las acciones con derecho a voto presentes en la respectiva reunion.
Cualquier reforma de los estatutos sociales requerira el voto favorable del 100% de las
acciones suscritas, incluidas las siguientes modificaciones estatutarias:

(i La medificacion de lo previsto en el articulo 16 de los estatutes sociales,

respecto de las restricciones en la enajenacion de acciones.
i La realizacion de procesos de transformacion, fusién o escision.
i) La insercion en los estatutos sociales de causales de exclusion de los
accionistas o la modificacién de o previsto en ellos sobre el particular;

(iv) La modificacién de la clausula compromisoria;
(v) La inclusién o exclusion de la posibilidad de emitir acciones con voto multiple; y
(vi) La inclusion o exclusion de nuevas restricciones a la negociacion de accicnes.
Paragrafo. - Asi mismo, requerira determinacion unanime del 100% de las acciones
suscritas, la determinacion relativa a la cesion global de activos en los términos del
articulo 32 de |a Ley 1258 de 2008
Articulo 26°. Fraccionamiento del voto: Cuando se trate de la eleccién de comités u
otros cuerpos colegiados, los accionistas podran fraccionar su voto. En caso de crearse
junta directiva, la totalidad de sus miembros seran designados por mayoria simple de los
votos emitidos en la correspondiente eleccion. Para el efecto, quienes tengan intencién de
postularse confeccionaran planchas completas que contengan el numero tofal de
miembros de la junta directiva. Aquella plancha que obtenga el mayor nimero de votos
sera elegida en su totalidad.

UCION DE LA SOCI
resa SAS, buscam
UTA DE CONSTITU.

ciones relativas a |

andra Bustillo Rom,
0 UNICO EMPRES...
LION LIBROS OFICI
0 UNICO TRIBUTA

0 DE INFORMACIO
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UCION DE LA SOCI
resa SAS, buscam
UTA DE CONSTITU
ciones relativas al
andra Bustillo Rom..
0 UNICO EMPRES ..
. Marfa Alejandra Bustillo Romero
[CION LIBROS OFICI
Representante de la empresa

Tarjeta de identidad
No. 1073503726

0 UNICO TRIBUTA..
0 DE INFORMACIO.
D SOBRE NUMERA. Paula Alejandra Gonzalez Guacheta
o Gerente de produccién
RAMITES Tarjeta de identidad

No. 1013103439

Ana Maria Zuluaga Rodriguez
Gerente de calidad

Tarjeta de identidad

Ne 1019983129
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No se evidencia
D E F G H g
47 Registro Gnico tributari - rut Ajustar detalles de redacciones introducteria,
X titulo y fuente
i Registro de informacidn tributaria it Ajustar detalles de redacciones introductoria, [/]
Entrega digital dela  |x titulo y fuente
4 |Solicitud numeraclén de facturacién 1302 documentacion No se evidencia
relacionada con la
50 Solicitud apertura cuenta bancaria empresa creada y del x No se evidencia .
51 Otros trdmites (depende de la de la empi ) proyecto f -
52 Bomberos Ajustar detalles de redacciones introductoria,
X titulo y fuente
No se denota la consulta de uso de suelos
53 Alcaldia ubicacién y destinacién en la secretaria
X distrital de planeacién
st Manipulacién de alimentos Ajustar detalles de redacciones introducteria,
X titulo y fuente
55 Resolucién de facturacion X No se evidencia
5 Licencia sanitaria M No se evidencia
57 Afiliaciones (eps, cajas de compensacion familiar, pensiones y ces3| x No se evidencia
58
59
+ = a de chequeo 1 ~ Lista de chequeo 2 ~ de chequeo 3 ~ 4

- . A g 10:21a. m.
n £ Escribe aqur para buscar i X £ 4/12/2020 ET!

ibidos (401) - beubillos2@m - X ‘ & BUSTILLO MARIA ALEJANDRA-G' X %3 Listas de chequeo.xlsx - Hojas de X + - X
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e~ Ao\ TO100% € % .0 00 123« Calibri - nm - B I S A & H =+ 1|4~ %y e MYy -3- A
A 8 c D E F < H
9 Lana Alejandra Cubides Yafiez
o Ana Maria Zuluaga Rodriguez
n Paula Alejandra Gonzélez Guacheta
12 Diego Alejandro Pinzén Mufioz
13
14 CUMPLE Instructor
NUMERAL TEMA ENTREGABLE Observaciones
© SI_| NO | encargado
18 1 Objetivo del proyecto Confunden los objetivos del proyecto con los de
X planeacién estratégica.
17 Lluvia de ideas (innovadora y realizable)
& Economia Naranje, culturay paz (post conflicto e inclusion) No se evidencia la responsabilidad social y
y ecologia, (medio ambiente y desarrollo sostenible). X ambiental.
18 Idea de negocio (hipdtesis) X No se evidencia.
2 Recuerden ser |o suficientemente claros en aquello
Informe que la empresa espera hacer mejor o de manera
diferente con relacién a la competencia y en
20 Propuesta de valor satisfaccion de sus clientes, ademds de tener claray
debidamente detallada la solucidn a los problemas
de los consumidares que ustedes esperan atacar
" seguin sus necesidades.
2 SEGMENTACION DE MERCADO

~ e aboian 1 — R ——_w—

"
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2 ENTREGABLES
3 APELLIDOS NOMBRES DOCUMENTO PROYECTO LISTA DE CHEQUEO | F0O1 F023 NOVEDADES
4 | ALVAREZ MORENO PAULA ALEIANDRA 1016000392 |WONDERLAND $.A.S
5 | ARADZ SANCHEZ [JUAM FELIPE 1034576444 PAINTINGS OF THE FUTURE SAS
6 |ARIAS PENAGOS JuaN JOSE 1019984649
7 |BELLO MOLINA JuAN DAVID 1019985918 MEXICAN PARADISE S.A.S
8 |BONILLA BONILLA DAVID SANTIAGO 1019984922
9 |BUSTOS MESA PAULA ALEJANDRA 1015996958
10 CACERES BOADA SANTIAGO 1011081565/ MEXICAN PARADISE S.A.S
11 CASALLAS GUTIERREZ [THAN 1A CAMILA 1014978525 WONDERLAND S.A.S
12 |CORREA LEAL IAN KLASS 1014658117 | PAINTINGS OF THE FUTURE SAS
13 cRruZ RUIZ MARIA STEFANNY 1023366547
14 DULCEY SOTELO [ JUAN ESTEBAN 1014377869
15 |FORERO MURETONES LAURA MILENA 1070384972
16 |GARNICA FLOREZ JULIAN DAVID MEXICAN PARADISE S.A.S Aprendiz asociada a la lista
17 | GARCIA PEREZ DIANA VALENTINA 1011084088
18 |GARRIDO NURIEZ MARIA PAULA 1025450522 |PAINTINGS OF THE FUTURE SAS
19 |HERNANDEZ GONZALEZ  [JULIANA 1015998757
20 |HERNANDEZ SANCHEZ | MARIA ESTEFANIA 1011081381 |PAINTINGS OF THE FUTURE SAS
21 |HERRERA MENDEZ JONATHAN DAVID 1000329603
22 |LEAL GONZALEZ JuaN PABLO 1019582710
23 | MAHECHA GUZMAN FRANCI LORENA 1016001426\ WONDERLAND S.A.S
24 | MELO OVIEDO SHARID YULIETH 1001052561
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Para el afio 2026 PAINTINGS OF THE FUTURE se posicionara como la mejor
empresa a nivel internacional, ofreciendo productos de la mejor calidad con los
estandares mas altos a nivel mundial.

Si bien es cierto que la vision es una
proyeccion a donde se desea llegar
delimitando un tiempo especifico, esta
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8.3 SAYCO Y ACINPRO
No se hara uso de musica o de alguna obra protegida por derechos de autor.

5 ESTUDIO DE MERCADO

5.1 DEMANDA
« Demanda actual. La demanda en la diversidad de marcas -algunas posicionadas
en el mercado, y otras esta en el orden de 2.604 toneladas/afio

+ Insatisfaccion de la demanda. Entre los conceptos y apreciaciones conocidas por
parte de los administradores en los puntos de venta, con motivacién negativa
respecio al suministro, tiene que ver con la irmegularidad en la frecuencia de
visitas, en el agotamiento de algunas presentaciones como son 125 y 50 grames
en las reposiciones en el café que se encuentra en mal estado de presentacion.

+ Demanda futura. La demanda futura se basé en este estudio tomando como
base datos del estudio Retail Index, de Nielsen (indice de canales mincristas), en
el cual se establecid que el consumo de café medido en volimenes vendidos, en
tiendas, supermercados independientes y grandes superficies, ha recuperado 4
puntos y ha crecido de forma sostenida 1% desde 2010, afio en el que se lanzo el
Programa “Toma Café”. Esta cifra llevada a tazas de café puede calcularse en mas
de 120 millones de tazas adicionales de café por afio.

De acuerdo con el estudio que hace la Federacién Nacional de Cafeteros cada 10
afios en 5000 hogares de las diferentes regiones del pais, el 98% de los
colombianos dice seleccionar su café por el sabor, mientras 97% menciona el
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elaboracién del documento
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De acuerdo con el estudio que hace la Federacion Nacicnal de Cafeteros cada 10
afios en 5000 hogares de las diferentes regiones del pais, el 98% de los
hATRICULA SANITARIA lolombianes dice seleccionar su café por el sabor, mientras 97% menciona el P

aroma como atributo principal

En complemento, las campafias que se vienen implementando para invitar a el
consume de café indican que se espera pasar 1.8 kg por habitante al dia 2.5 kg

por dia
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7 Integrantes del grupo: Resultado de la evaluacién
9 Cruz Ruiz Maria Stefanny
10 Garcia Perez Diana
Melo Oviedo Julieth Sharid
12 | Restrepa Prieto Hugo Algjandro i
13
14 CUMPLE Instructor
B NUMERAL TEMA ENTREGABLE Observaciones

2 sl | NO encargado
Confunden los objetivos del proyecto con los de la
planeacion estratégica. En la introduccion, la oferta,

6 1 Objetivo del proyecto como en otros apartados del documento se denota
PLAGIO del documento:
https://repository.upb.edu.co/bitstream/handle/20.
500.11912/744/digital_17480.pdf?seq &isAll

® Swed=y
7 Lluvia de ideas (innovadora y realizable)
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B13 - fx MARIA STEFANNY
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3 APELLIDOS NOMBRES DOCUMENTO PROYECTO LISTA DE CHEQUEO [FOO01 F023 NOVEDADES
4 |ALVAREZ MORENO PAULA ALEJANDRA 1016000392 WONDERLAND S.A.S
5 |ARAOZ SANCHEZ JUAN FELIPE 1034576444 | PAINTINGS OF THE FUTURE SAS
6 |ARIAS PENAGOS JUAN JOSE 1019984649
7 |BELLO MOLINA JUAN DAVID 1019985918 MEXICAN PARADISE S.A.S
8 |BONILLA BONILLA DAVID SANTIAGO 1019984922
9 |BUSTOS MESA PAULA ALEIANDRA 1015996958
10 | CACERES BOADA SANTIAGO 1011081566 MEXICAN PARADISE S.A.S
11 | CASALLAS GUTIERREZ [THANIA CAMILA 1014978525 WONDERLAND S.A.S
12 |CORREA LEAL IAN KLASS 1014558117 |PAINTINGS OF THE FUTURE SAS
13 |cRuz RUIZ MARIA STEFANNY 1023366547 |DELIGHT S.A.S
14 |DULCEY SOTELO JuAN ESTEBAN 1014577869
15 |FORERO MURIETONES | LAURA MILENA 1070384972

16 | GARNICA FLOREZ JULIAN DAVID MEXICAN PARADISE S5.A.S Aprendiz asociada a la lista
17 |GARCIA PEREZ DIANA VALENTINA 1011084088 DELIGHT S.A.S

18 | GARRIDO NUREZ MARIA PAULA 1025450522 | PAINTINGS OF THE FUTURE SAS

19 |HERNANDEZ GONZALEZ _[JULIANA 1015998757

20 HERMANDEZ SANCHEZ _ [MARIA ESTEFANIA 1011081381 PAINTINGS OF THE FUTURE SAS

21 |HERRERA MENDEZ JONATHAN DAVID 1000329603

22 |LEAL GONZALEZ JUAN PABLO 1018982710

23 MAHECHA GUZMAN FRANCI LORENA 1016001425 WONDERLAND S.A.S

24 MELO OVIEDO SHARID YULIETH 1001052361 | DELIGHT S.A.S

25 VIORALES SONZA NICOLAS ALBERTO 1019983924
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15 CONEIO CARDONA DELANNY SOFIA 1014976924,
16 CORREDOR ACOSTA | ANDRES FELIPE 1019985088 BOGOTA SHOP SPORT
17 ESTUPIRIAN CASTARIO | ANA SOF1A 1019985588
18 GARIBELLO PARRAGA MARIA CAMILA 1019985798 | SUGAR FRITTER
19 GONZALEZ MARTINEZ _ |IOHAN DAVID 1019984238 |HELL 1S A TEENAGE
20 HERNANDEZ CANTOR VALERIA ISABELLA 1019983829 | SUGAR FRITTER
21 LEGUIAVILORIA MARIA CAMILA 1029140377 |HELL 1S A TEENAGE Aprendiz asociada a la lista

22 VIACIAS FARFAN

KAREN DANIELA 1014978011

23 MIGUESES LAGOS

CAROL NATALIA HELL IS A TEENAGE

Aprendiz asociada a |a lista

24 | OLARTE CARDONA

DAYANNA GABRIELA 1016000028| SUGAR FRITTER

25 PINILLA VERGARA LENNY SOFIA 1018404316 HELL 1S A TEENAGE

26 |RESTREPO PRIETO HUGO ALEIANDRO 1027800838 | DELIGHT S.A.S

27 |RIAGA PULECIO LUIS FERNANDO 1016000619

28 |RI0S ENCISO JuaN DaVID 1014736878

29 RIVERA CELY SARA JULIANA 1019984337 |COLORS SHOOTS S.A.S
30 |RIVEROS SILVA JOSEPH CAMILO 1011083505

31 RODRIGUEZ CLAROS DANNA STEPHANIE 1015997884| SUGAR FRITTER

32 |RODRIGUEZ MENA [ANGEL DAVID 1010004786

33 |ROJAS CAICEDO CRISTIAN SANTIAGO 1014977147 COLORS SHOOTS S.A.S
34 |RUIZ ORTEGA KAROL SOFIA 1021312992 COLORS SHOOTS S.A.S
35 SAMACA QUIROGA DANIEL FELIPE 1019984257

36 |sanchez Quimbaya Juzn sebastian 1019983214

37 |SEGURA MANRIQUE ISABELA 1019984515
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5 |BARRAGAN ROMERO PULA JURANY 1015994339

6 |BUSTILLO ROMERO MARIA ALEIANDRA 1073503726| DULCE DELEITES.A.S |NO ENTREGADA

7 |CAMARGO RINCON MARIA PAULA 1011082007 BURRICOS NO ENTREGADA

8 |CARDOZO MARTINEZ SAMUEL ALEJIANDRO 1025321123

9 |CIFUENTES HIDROBO REINA GERALDINE 1016001428 BURRICOS NO ENTREGADA

10 |CORREDOR VILLAMOR __|PAULA ANDREA 1019985246

11 |CUBIDES YAREZ LANA ALEJANDRA 1000522990| DULCE DELEITES.A.S _|NG ENTREGADA

12 |GARZON ENCISO JUAN SEBASTIAN 1015598383|  TU COMPRA S.A.S

13 |GAVIRIA FLOREZ JULIETH MARIANA 1015997773

14 |GONZALEZ GUACHETA _ [PAULA ALEJIANDRA 1013103439 DULCE DELEITES.A.S |NO ENTREGADA

15 |JAIMES GONZALEZ JULIAN DAVID 1034778148

16 |JARAMILLO PINZON MARIA JOSE 1019986318

17 | MALAGON GOMEZ LAURA NIKOLL 1011082146

18 |MELO VEGA JUANA VALENTINA 1016002617

19 |PALACIOS TORRES MANUEL DAVID 1019983487

20 |PARRA QUESADA MARIANA 1016712933

21 PEREZ GOMEZ SOFIA _ BURRICOS Aprendiz asociada a la lista

22 |PEREZ SARMIENTO DAVID JERONIMO 1034398073

23 |PINZON GARZON MARIA JOSE 1015992088|  TU COMPRA5.A.5

24 |PINZON MUROZ DIEGO ALEJANDRO DULCE DELEITES.A.S |Aprendiz asociado a la lista

25 |PUENTES ROA VALENTINA 1019983854,

26 | QUECANO VELANDIA JUAN SEBASTIAN 1019983458|  TU COMPRA5.A.S

27 |RI0S GOMEZ JUAN FELIPE 1019583150,
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mismos productos o servicios que usted?

The good place- Sugar Waffles & milkshakes-Artesanales ofrecen los mismos
productos que nuestra empresa.

e ;Cuiles son los precios de venta que tienen la competencia para estos mismos o
similares productos?

Los precios de venta que tiene la son simil anuestro

Waffles & milkshakes (9.000), Artesanales (12.000). The good place (15.000).
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estructuras basicas de estudios de mercados que permitieron dar forma con sus
resultados a los analisis técnicos y organizacionales

Nuestro principal objetivo como empresa es poder ofrecerle a la comunidad

teméatica es Bob esponja, por lo cual depende el producto que el cliente escoja su
envase serd decorado con alguin personaje caracteristico de la serie, llevandolos
asi a una ola de recuerdos o a que sea mucho mas satisfactoria su compra. Sus
diferentes sabores resultan innovadores, ya que también utilizamos
combinacicnes equilibradas que no son tipicas en Colombia, trayendo toques
picosos, diferentes pimientos y toques dulces que le aportan as como el
pomelo, la naranja y el mango (efc.) ... ofreciendo preductos completamente
versatiles.

Como empresa ejercemos una cultura organizacional fuerte y sdlida, generando
confianza y credibilidad en clientes, proveedores y empleados, creando un
ambiente atestado de para asi poder ofrecerle a nuestro cliente
transparencia, sinceridad y franqueza. MNuesiros granizados cumplen
absolutamente todos los parametros establecidos y prometidos, que solo pueden
ser cercanos a la perfeccion

Nuestro valor principal como empresa es la pasion, poder ofrecerle el mejor
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avenidas principales, nuestro establecimiento estéd cerca de los clientes, el
producto podra ser adquirido sin mayor esfuerzo, asegurandonos que regresen

2. Es un ambiente armonioso, el cual ofrece al consumidor un ambiente
completamente agradable para poder consumir los productos y de igual manera
como empresa para poder producirlos y que el cliente se sienta en un lugar
calido, ofreciendo de igual manera seguridad y confianza

3. El entorno esta claramente analizado y no nos encontramos cerca a posibles
empresas que ofrezcan productos similares a los que ofrece Fondo de bikini
S.A.S para asi no establecer una competencia directa.
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4.6 REGISTRO DE INFORMACION TRIBUTARIA — RIT

A través de la Secretaria de Hacienda Distrital se obtiene el RIT, este es un
mecanismo de identificacién, ubicacién y clasificacién de los contribuyentes del
Impuesto de Indusiria y Comercio, como impuesto Distrital
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13 GAVIRIA FLOREZ JULIETH MARIANA 1015997773 |EXPLOSION DE SABORES S.A.S
14 GONZALEZ GUACHETA PAULA ALEJANDRA 1013103439 DULCE DELEITE §.A.5 NO ENTREGADA
15 JAIMES GONZALEZ JULIAN DAVID 1034778148
16 JARAMILLO PINZON MARIA JOSE 1019986318 | EXPLOSION DE SABORES S.A.S
17 MALAGON GOMEZ LAURA NIKOLL 1011082146 |INNOVATE YOUR HOME
18 | MELO VEGA JUANA VALENTINA 1016002617 |INNOVATE YOUR HOME
19 |PALACIOS TORRES MANUEL DAVID 1019983487
20 |PARRA QUESADA MARIANA 101671, OVATE YOUR HOME
21 |PEREZ GOMEZ sOFiA _ BURRICOS |Aprendiz asociada a la lista
22 |PEREZ SARMIENTO DAVID JERONIMO 1034398073
23 |PINZON GARZON MARIA JOSE 1015992088 TU COMPRA S.A.S
24 PINZON MUROZ DIEGO ALEJANDRO DULCE DELEITE S.A.S |Aprendiz asociado a la lista -
2020406 | 2020341 | 2020411
Listo
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7 V GUIA PARA LA ELABORACION DEL PROYECTO
A PRODUCTIVO ARTICULACION CON LA MEDIA

INTRODUCCION

El plan de negocios surge de la idea de crear un producto en el mercado de una
forma innovadora,

EXPLOSION DE SABORES S.A.S es una microempresa que desea permanecer
en el mercado produciendo y distribuyendo malteadas y waffles, con la intencién
de conocer mas a fondo el proceso de su creacion, poniendo en practica los
diferentes ejercicios que hemos planteado a lo largo del transcurso académico, el
cual nos ha permitido a los estudiantes y jévenes tener aspiraciones con ideas
empresariales. Nosotros como empresa deseamos satisfacer, los deseos y gustos
de la comunidad con un producto de buena calidad siendo reconocidos en el
mercado por el buen servicio y la creatividad G Bertha Cubilles.
13:44

1. RESUMEN EJECUTIVO Amplié la redaccion de la introd

detallando brevemente los dife
. 4 apartados con los que se vaa
Nuestro proyecto consiste en la elaboracién de malteadas acompafadas de encontrar el lector a lo larao del

waffles, con decoracion diferente a lo visto normalmente, sabores, olores, formas, Mostrar més
a un precio bajo a comparacion de nuestras competencias ya que se realizara por
nosotros mismos garantizando calidad con la finalidad de satisfacer los gustos de
los clientes desde los m: - Giciie p adquirir sus
Gmail:
Instagram:

£ Escribe aqur para buscar
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10 ESTRATEGIAS DE MERCADEO m

10.1 VALOR AGREGADO
¢ Coémo hara para que su servicio sea exitoso donde otros han fallado?
« Tratar de mantener precios favorables

¢Cuéles son los aspectos que dan a sus productos una ventaja competitiva?
v Elaboracién econémica
v Facil acceso a la materia prima
¥ Tenemos ubicacion adecuada

10.2 ESTRATEGIAS DE PRECIO Y COMUNICACION
¢ Cual sera su estrategia de precio?
1. Precios asequibles, no tan costosos pero que cubran la materia prima
del producto.

¢ Por qué escogio esta estrategia?
2. Para que el consumidor pueda adquirir el producto con méas facilidad
y mas frecuencia

Explique la manera mediante la cual defini6 el precio de los productos o servicios
que ofrece.

Sumando todos los costos del producto y con un margen de ganancia
no tan alto

10.3 ESTRATEGIAS DE SERVICIO
¢Qué técnicas y estrategias de servicio al cliente utilizara?

Planeamos Ofrecer un producto de buena calidad, pensar en los gustos del
comprador, realizar ofertas que se ajusten al presupuesto del consumidor realizar
combos y dias de 2x1, esc tener nta lo q fliente

10.4 ESTRATEGIAS DE Pl C I I c

L Escribe aqui para buscar

MARIAJ-Txisx - Hojas de céle. X | + =

G rtha Cubillos...

Esta muy genérica la informacion
recuerden ser lo suficientemente
claros en aquello que la empresa
espera hacer mejor o de manera
diferente con relacion a la
competencia y en satisfaccion de sus
clientes, ademés de tener clara y
debidamente detallada la solucion a
los problemas de los consumidores
que ustedes esperan atacar segtin
sus necesidades.

Mostrar menos

_ 208p.m.
DWW E o B
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CIBERGRAFIA

http://www.ccb.org.co
https://www.fepep.com.co
hitp://www.shd.gov.co
www.dian.gov.co

L Escribe aqui para buscar

www.sena.edu.co
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Bertha Cubillos

Esta no es la cibergrafia, son enlaces
URL, ajusten por favor chicos

G Bertha Cubillos

Se le recomienda emplear el uso de la
norma técnica ICONTEC, la cual le
muestra los lineamientos con los que
debe contar un trabaio escrito. esto
Mostrar mas

G Bertha Cubillos

No olvide aplicar redacciones
introductorias

G Bertha Cubillos

Recuerde que un documento sin fima
no tiene validez

_ 2U4p.m.
DWW E o B
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Ajusten redaccién y recuerden que los objetivos también van destinados a captar y fidelizar clientes, generar utilidad y rentabilidad, ofrecer buen servicio, perdurar en el mercado, en fin. Amplien por favor

A B c D F G H
W
4 LISTA DE CHEQUEO PRIMER CORTE PROYECTO PRODUCTIVO
5 Fecha: o
6 Nombre Proyecto Productivo: EXPLOSION DE SABORES S.A.S Ficha:

= Integrantes del grupo: CORREDOR VILLAMOR PAULA ANDREA/ BARRAGAN ROMERO PAULA JURANY/

Resultado de la evaluacién
GAVIRIA FLOREZ JULIETH MARIANA/ JARAMILLO PINZON MARIA JOSE

s +
9

10

"

12

13

" NUMERAL TEMA ENTREGABLE CUMPLE Istructor Observaciones

B sl | Nno encargado

6 1 Objetivo del proyecto « Confunden los objetivos del proyacto con los de

Lluvia de ideas (innovadora y realizable)

. Economia Naranja, cultura y paz (post conflicto e inclusién) No se evidencia la responsabilidad social y
y ecologia, (medio ambiente y desarrallo sostenible). x ambiental.
9 Idea de negocio (hipdtesis) X No se evidencia.
2 Recuerden ser |o suficientemente claros en aquello

Infarma S S S S

Lista de chequeo 1 ~ Lista de chequeo 2 ~

+
n £ Escribe aqur para buscar
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32 1 2.0 3.1 a4 5 1617
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y vision es a través de una campaiia publicitaria en la zona donde existe un pueden apoyarse en la lista de c/[RETEER |
mayor campo de impacto y de esta manera informar a los clientes los para sacar los literales que abordarai
. . . . en el proyecto, y a partir de alli realizar
AD ADMINISTRATIV... productos y servicios que ofrecemos y asi despejar cualquier duda que el resumen ejecutivo PN
ON GEOGRAFICA: tengan respecto nuestra idea de negocios, ya sea precios, los diferentes Recuerde justificar parrafos al margen,
I ) i planes y el motivo por el cual deben tener una pagina web para su empresa. se le recomienda emplear el uso de la
EACION ESTRATEGIC.. . norma técnica ICONTEC, la cual le
\ INFORMACION GENERAL:' muestra los lineamientos con los que
FTIVOS ESPECIFICOS debe contar un trabajo escrito, esto con +
. NOMBRE DE LA IDEA DE NEGOCIO O REGISTRO HOMONIMIA: B X
1ON: la finalidad de orientarlo en la redaccion
STARWEB y presentacién del documento en un
10N enfogue técnico, ordenado y estético
ESTA DE VALOR: IDENTIDAD ADMINISTRATIVA: SLOGAN: Recuerde redactar el documento en
tercera persona empleado el uso de
alor agregado tiene el pr. “En el futuro solo existirdn dos tipos de pronombre como: &l, ella, se, consigo,
. o empresas las virtuales y las que no existen” ellas, ellos, les, entre otros, por
aaueieste praducloaly S -[ A R W E B Bill Gates consiguiente, evitando la redaccion de

HIGRAMA:

caracter personal como: yo, mi,
Ol nosotros, estamos, entre otros.
Mostrar menos

MINUTA DE CONSTITU.

fiade a 0

Los lectores de este archivo pueden ver los
comentarios y las sugerencias.
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ON GEOGRAFICA:

IEACION ESTRATEGIC..
ETIVOS ESPECIFICOS:
10N:

10N

ESTA DE VALOR:

jalor agregado tiene el pr.

aquetes de productos y

HIGRAMA:

MINUTA DE CONSTITU.

n £ Escribe aqur para buscar

a PROYECTO PRODUCTVO (B w [ @ Guarcaco en brive

M Fw: Solicitud planillas mesde « X ‘ Bd (28 n.% de no lefdos) - bertha? X ‘ & PEREZ SARMIENTO DAVID, RIC x ‘ Listas de chequeo JUAN FELIPT x

c @ docs.google.com/document/d/1NaW0j-NixuX5piUDtkYQ58Jod7 NVkPvv/edit

Archivo Editar Ver Insertar Formato Herramientas Ayuda Ultima modificacién hace unos segundos
e~ Ao A, "B 100% ~  Textonom. ~ | Calibri -~ - 14 + B I UA S o
3.2 1 10 12113 - 16

R R L R AL A
y vision es a través de una campaiia publicitaria en la zona donde existe un
mayor campo de impacto y de esta manera informar a los clientes los
productos y servicios que ofrecemos y asi despejar cualquier duda que
tengan respecto nuestra idea de negocios, ya sea precios, los diferentes
planes y el motivo por el cual deben tener una pagina web para su empresa.

INFORMACION GENERAL]

NOMBRE DE LA IDEA DE NEGOCIO O REGISTRO HOMONIMIA:
STARWEB

IDENTIDAD ADMINISTRATIVA: SLOGAN:

“En el futuro solo existirdn dos tipos de
empresas las virtuales y las que no existen”
Bill Gates

STARWEDB

B rro

CTO PRODUCTIVO.doc: X

i
li
I
k<
S
>
Gl

Bortha Cubillos sierra s = +
14:53 Hoy :

Se les recomienda realizar una breve
descripcion de isologotipo, explicar la
aplicabilidad de los colores
corporativos y en que definen a la
empresa, lo mismo para el eslogan, que
impacto pretenden tener con él

Los lectores de este arehivo pueden ver los
comentarios y las sugerencias

M Fw: Solicitud planillas
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E PROYECTO PRODUCT!
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SANITARIA

INPRO!
MERCADO!
[DEL MERCADO!
A

DISTRIBUCION

=

NICO:

ESTUDIO DE MERCADOQ:

£Quiénes seran sus clientes?

Nuestros clientes principalmente serdn Pymes las cuales quieran ingresar al
mercado virtual y penetrar de manera concreta su nicho de mercado que le
proporcione mayor visibilidad y reconocimiento, también el apoyo hacia
nuevos proyectos de jévenes emprendedores.

SEGMENTO DEL MERCADO:l
&A quién va dirigido mi producto o servicio?

Pymes o proyectos iniciales con recursos econdmicos suficientes y de
ambicién de ingreso a un nuevo mercado.

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica

x Listas de chequeo JUA

x| + = X

% »Q

= B ©

x /'AI:

Bertha Cubillos sierra
Q 15:10 Hoy v

Debe ampliar la informacion de la
demanda, identifiquen que tipo de
demanda manejaran y porque, si es
elastica o inelastica, identifique el perfil
del cliente
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MERCADO!
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DISTRIBUCION:

>

NICO:
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Insertar Formato Herramientas Ayuda
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Consideramos que nuestra capacidad puede ser de entre 10 y 20 Pymes.
MATRIZ DOFA:
DEBILIDADES OPORTUNIDADES
e Pereza e Pocas barreras de entrada
« Descuidos « Desconocimiento general
« Discusiones
FORTALEZAS AMENAZAS
e Ambicion e Ambicion
e Motivacién con el proyecto e Dinero
e Conocimiento sobre el drea
STARWEB S.A.S STARWE
4212800 _—

starwebsas@gmail.com

X /'AE

comportamiento.

Bertha Cubillos sierra v 0
15:19 Hoy ‘

La DOFA na tiene identificada las
variables propias de la matriz y que
componen detalladamente el micro y el +
Macro entorno.

No olviden aplicar las debidas
redacciones introductorias que remitan
al lector a detallar la informacién
después de un titulo ya sea de primer,
segun, o tercer nivel.

Recuerde asociar titulo y fuente a las
tabla, imagenes e lustraciones segun el
manejo de la norma

Los lectores de este archivo pueden ver los
comentarios y las sugerencias.

o E AT

CION

ol

EJECUTIVO
10N GENERAL

[BRE DE LA IDEA DE NE

D CORPORATIVA
LCION GEOGRAFICA
ION ESTRATEGICA
TIVO GENERAL
TIVOS ESPECIFICOS:

N

n £ Escribe aqur para buscar
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c @ docs.google.com/document/d/1Q82EdFHss6Sg4vNBf1fludPxQjyN4EzR/edit

E FORMATO PROYECTO I X

Carrera 90c #6° - 31
3107631391 - 3107511454
pure.gell l @gmail.com

INTRODUCCION
PURE-Z

La empresa “PURE-Z” es una comercializadora de gel antibacterial, jabon liquido y
tapabocas. Ademas, la empresa que facilita y provee los productos para su
comercializacién es suramericana de cosméticos.

El gel que comercializa esta elaborados con aloe vera, Sabila, Caléndula y alcohol
de 75% y con su respectivo registro Invima. El jabén liquido esta fabricado de
avena, aloe, caléndula y extractos de flores, y finalmente nuestro tapabocas esta
disefiado con tela termo sellada

Esta empresa se fundamenta bajo los estéandares de |a higiene: asimismo nuestro
objetivo es brindar productos de calidad a un precio asequible.

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica

Bertha Cubillos sierra
Q 17:13 Hoy v

Amplié la redaccién de |a introduccion
detallando brevemente los diferentes
apartados con los que se va a encontrar
el lector a lo largo del documento.
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Bertha Cubillos sierra Vs
2.1 NOMBRE DE LA IDEA DE NEGOCIO O REGISTRO DE HOMONIMIA 17:17 Hoy
DUCCION No se evidencia el logo y el eslogan,
vez lo disefien, se les recomienda o
tenido Larazén social e nuestra empresa es “PURE-Z". realizar una breve descripcion de
MEN EJECUTIVO logotipo, explicar la aplicabilidad de |
colores corporativos y en que definer
RMACION GENERAL la empresa, lo mismo para el eslogar +

que impacto pretenden tener con él

NOMBRE DE LA IDEA DE NE.
INTIDAD CORPORATIVA
UBICACION GEOGRAFICA
EACION ESTRATEGICA
OBJETIVO GENERAL
OBJETIVOS ESPECIFICOS:

M
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MEN EJECUTIVO 2.3 UBICACION GEOGRAFICA ©
IRMACION GENERAL Nuesfra idea de negocio se desarollara en Bogota, especializandones en las

locdlidades de Fontibén y Kennedy. Por ofro lado. las razones por las cuales i i
NOMBRE DE LA IDEA DE NE X . ¥ " . . = Q Bertha Cubillos sierra

escogimos estas localizaciones para desarrollar la idea de negocio son: 17:21 Hoy
NIIDADICORBOREIIVA Faltan datos de la UPZ, nimero de +
UBICACION GEOGRAFICA 1. En estas localizaciones habitan un mayor nimero de personas, por lo que la localidad o UPZ, w'umeru de habitantes,

tasa de contagio es muy grande. Asimismo se busca revertir estas cifras por estrato, en fin, asi mismo, esta

informacién debe ser citada con notas
pie de pagina para evitar el plagio.

EACION ESTRATEGICA medio de nuestros productos.

OBJETIVO GENERAL: Colombia es uno de los paises que produce mas alcohol.

[l

OBJETIVOS ESPECIFICOS: 3. Para cubrir todas las demandas de gel.| -

con @
MISION:

Los lectores de este archivo pueden ver los
VISION comentarios y las sugerencias.
OPUESTA D Carrera 90c #6° - 31
PROPUESTA DE VA
3107631391 - 3107511454 @

pure.gell1@gmail.com PURE-Z

3 PLANEACION ESTRATEGICA

n £ Escribe aqur para buscar
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3.1 OBJETIVO GENERAL:

NTIDAD CORPORATIVA - Proteger, cuidar e incentivar a la poblacién colombiana con nuesiros

. . productos.

UBICACION GEOGRAFICA

JEACION ESTRATEGICA 3.2 OBJETIVOS ESPECIFICOS:

OBJETIVO GENERAL: - Hacer un adecuado estudio de mercados, en donde garanticemos que el
precio de los productos sea asequible al publice.

OBJETIVOS ESPECIFICOS:

MISION:

VISION

PROPUESTA DE VALOR:

ORGANIGRAMA
LIZACION

n £ Escribe aqur para buscar

Bertha Cubillos sierra
Q 17:23 Hoy v

Ajusten el objetivo general, recuerder
que debe ser claro, coherente, su
redaccion debe ir al punto, recuerden
que finalmente el objetivo general ret
aidea central y finalidad del proyectc
de la empresa. Ahora bien, dentro del
documento se disefian dos objetivos
diferentes el del proyecto como
investigacién y el de la empresa o ide
de negocio.

Por otra parte, ajusten redaccién y
recuerden que los objetivos especific
también van destinados a captary
fidelizar clientes, generar utilidad y
rentabilidad, ofrecer buen servicio,
perdurar en el mercado, en fin.

Mostrar menos

M Recibidos (401) - beub! X | B (2009 de noleidos) - £ X

c @ docs.google.com/document/d/1Q82EdFHss6Sg4vNBf1fjudPxOjyN4EzR/edit#

a FORMATO PROYECTO PRODUCTIVO FINAL (B3 + & Guardado en Drive
Archivo Editar Ver Insertar Formato Herramientas Ayuda Ladltimam 0

a ha realizado Bertha Cubillos sierra hace unos segundos

i~ o~ A, P 100% -+ Textonom. = | CentuyGo. ~ - 11+ B I U A & o B =~ 1

2 1 E 1 2 3 a s 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 * 17 18
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Mostrar mas
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Recuerden que la vision es una
proyeccion a donde se desea llegar
delimitando un tiempo especifico, es
visién, debe ser especifica y realizabl
en esa proyeccién o lapso de tiempo,
ademas de fijarse objetivos y metas
claras
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10 ESTRATEGIAS DE MERCADEQ

10.1 VALOR AGREGADO

Nuestro servicio resalfara sobre los demas gracias a nuesiro excelenie servicio, y
sobre todo el precio, ya que los demds empresas han fallado en sus precios
ofreciendo una gran cantidad de sus productos a un precio alfo o venden poco
por un muy bajo precio, pero nuesira empresa est@ en ese equilibric ya que
ofrecemos mucho a un precio econdmico y estable para los clientes.

Asimismo, la capacidad de venta de la empresa junfo con la ayuda de nuesiros
vendedores ofrsce una imagen agradeable y confiable para los clientes,
desarrcllando con a la par el precio. economia y composicion deleitosa de los
productos, creando asi fidelidad por parte del piblico objetive hacia nuestra
empresa.
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Recuerden ser lo suficientemente claros
en aquello que la empresa espera hacer
mejor o de manera diferente con
relacion a la competencia y en
satisfaccion de sus clientes, ademas de
tener clara y debidamente detallada la
solucién a los problemas de los
consumidores que ustedes esperan
atacar segun sus necesidades
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3 7AT Centro de Gestidon Administrativa - Programa de Articulacién con la Media

LISTA DE CHEQUEO PRIMER CORTE PROYECTO PRODUCTIVO

5 | COLEGIO: SAN PEDRO CLAVER I Fecha: 07/12/2020 -
&  Nombre Proyecto Productive: PURE-Z ‘ Ficha: 2020341
7 Integrantes del grupo: Resultado de la evaluacién

5 Angel David Rodriguez

2 Juan David Rios Enciso

0 Juan Sebastian Sanchez Quimbaya
Joseph Camilo Riveros

2 Santiago Aguirre Gonzélez

3 Angel David Bolivar Jiménez

4 Cumple
Instructor
Numeral Tema Entregable 0
g sl NO encargado
© Presentacién de producto
7 11 Prototipo del producto o servicio x No se evidencia
= Lista de chequeo 1 ~ Lista de chequeo 2 ~ Lista de chequeo 3 ~ 4

+
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Documento de Word
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No se evidencia un analisis de demanda donde se
especifigue gue tipe de demanda manejara la
empresa, si es elastica o inelastica, como tampoco )
se realiza una estimacién de la oferta, donde
logren definir qué tipo de oferta son como
empresay gue tipo de oferta la competencia, si
son oferta competitiva, oferta oligopalica u oferta
monopélica +

x
Qué tipo de canal de distribucion aplicaran, corto,
21 Canales de distribucién directo, largo, semi largo, en fin. Adems, deben
disefiar el canal donde se identifique los diferentes
X eslabones.
22 Analisis de la competencia
23 | Precios de venta de la competencia X No se evidencia
24 Estrategias de mercado de la competencia X No se evidencia
Documento de Word
25 Caracteristicas del producto o servicio de la competencia x No se evidencia
Se sugiers tomar como referente una empresa o
26 Matriz FODA de la competencia X dos similares que sean competencia directa para

disefiar la DOFA.

27 Costos y gastos del producto o servicio

28 Fstructura Costos (eostos directos e indirectos)
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1. KEDUIVIEN BEJELUTIVUL

Mi empresa empezd en una idea para un proyecto empresarial del colegio, en una lluvia

Bertha Cubillos sierra _»
9:43 Ayer

de ideas entre mi familia y al final llegamos a la maravillosa idea de bag dreams su
6N funcionalidad los productos y lo que vamos a logar y fuimos perfeccionando la idea hasta
llegar a lo que actualmente es Bag dreams S.A.S después de la creacion de la empresa en

proceso de darle mas vida mas futurc y como mejor la para el piblico y los clientes dando
a mejorar la empresa y prestando un mejor servicio y producto asi llegando a crear una
gran empresa con un gran propdsito y encaminada a un gran futuro

Amplié la redaccién de |a introduccién
detallando brevemente los diferentes
apartados con los que se va a encontrar
el lector a lo largo del documento.

DE LA IDEA DE NE
ON GEOGRAFICA
ESTRATEGICA
0S ESPECIFICOS

£ Escribe aqur para buscar

Bertha Cubillos sierra
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Defina solo un tipo de fuente dentro del
documento para mayor orden, Se le
recomienda emplear el uso de la norma

Mastrar més

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica

GTH-F-062 V.06



O
SENA

7% 79a

M Recibidos (401) - beubillos2@mi- X ‘ Bl (28 n° de no leidos) - bertha251 X | & GONZALES MATINES JOHAN DA X E Pr

o Productive Bag Dream: X

c @ docs.google.com/document/d/1faRX8HRreq_9mUkDs07FmnjljtFSUFMg/edit#heading=h.gjdgxs

Proyecto Productivo Bag Dreams (1) wE e
Archivo Editar Ver Insertar Formato Herramientas Ayuda Ultima modificacion ayer a

=y

e~ oA AP 1002 o

Textonomm... ~ | Calibri - - 12 + B I UA s o

312 T 2.1.3. 1 415 6 7 8 1 @ 1 0.1 1| A2 13 1140 | 15 61| 470 | 18

NTO DEL MERCADO
Realice el diagrama de flujo de la elaboracion del producto o servicio

S DE DISTRIBUCL.

BAG DREAMS

b Original Colombia.
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EGIAS DE PRECIO
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El diagrama de flujo no aplica la

simbologia universal correspondiente o
propia a cada proceso que se describe
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OBJETIVO GENERAL

Llegar al consumidor minorista y/o mayoristas dando los mejores precios del
mercado a nivel nacional, siempre buscando innovar con nuevas tecnologias y asi
mantener nuestra compafiia en el mercado ofreciendo nuevos recursos, siempre
estar a la vanguardia de lo que solicita el consumidor final, mantener buenas
NERAL estrategias de mercado para atraer mas clientes y permanecer en el mercado por
mucho tiempo siende la mejor empresa distribuidora de camisetas

DE VALOR
DE VALOR BASA..

OBJETIVOS ESPECIFICOS

Para poder cumplir con el objetivo de la compafiia, vames utilizar estrategias de

+ - X

* B % Q
= B O

/'AE

k<

o 8

Bertha Cubillos sierra
11:45 Ayer n

El objetivo general debe ser claro,
coherente, su redaccion debeir al
punto, recuerden que finalmente el
Mostrar mas

CARGOS

£ Escribe aqur para buscar

mercado, las cuales utilizaremos para el crecimiento de la empresa, siempre
estando en constante estudio del mercado para siempre estar innovande y no
quedarnos estancados en un punto, manejar diversas promociones en fechas de
alto consumo ( navidad, Halloween, dia del padre, etc), asiendo alianzas con
nuevas compaiiias que requieran nuestro producto, para en un lapso de tiempo de
10 afios convertirnos en la mejor empresa nacional

09 DE DICIEMBRE

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica

Bertha Cubillos sierra ~_»
11:48 Ayer
Deben ajustar la redaccion de los

objetivos, recuerden que los objetivos
especificos son el desglose del objetivo

Mostrar mas u
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o La organizacion Angel Ltda Es una empresa que se dedica a 1324 Hoy
3 compra y venta de cobijas, sabanas y cubre lechos de la mejor
calidad del mercado. Nuestro objetivo es atender con el mayor Ajusten detalles de redaccién de
respeto a los clientes para que puedan tener acceso a nuestros redaccién de la mision

productos y poder satisfacer sus necesidades, con lo cual +
generamos un reconocimiento en la comunidad
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4 proyeccion, por lo que les sugiero
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La informacidén no es muy clara, (/]
recuerden que un documento sin firma
no tiene validez.
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] Nombre Proyecto Productivo: ANGEL .L.T.D.A. Ficha: 2020341
7 Integrantes del grupo: Resultado de la evaluacién
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9 DAYANNA CASTRO GRANADOS

10 JOSE ALEJANDRO LANCHEROS LOPEZ
1 MICHAEL DAVID SUAREZ CASTILLO
PAULA ANDREA CASTRO GRANADOS

@

CUMPLE
= NUMERAL TEMA ENTREGABLE R Instructar Observaciones
1 1 Objetivo del proyecto X
7 Lluvia de ideas (innovadora y realizable) %
18 Eccnor!'na Naralnja. cu.\tura y paz (post conﬂ\ctcj e inclusion) y No se evidencia, no hay entregable del Word.
2 ecologia, (medio ambiente y desarrollo sostenible). i x
19 \dea de negocio (hipbtesis) nlorme % No se evidencia, no hay entregable del Word

£ Escribe aqur para buscar
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cibidos (401) - beubillos Listas de chequeo.vlsx - Hojas X Listas de chequeoxisx - Hojos - X | & ANGELLY VALENTINA MURILLC X Listas de chequeoxisx - Hojss X 4 =
C @ docsgoogle.com/spreadsheets/d/1eUTtGKac1qWILISMMQSAMEcgkryk3dfQ/edit#gid=1815872749 T
E Listas de chequeo B 4 a @
Archivo Editar Ver Insertar Formato Datos Herramientas Ayuda Ullima modi hace un
e~ | PO100% ~ € % 0 00 123« Calibri - n ~- B I S A & H E-i-|4-%Y- o FB[W ¥~ F-
A 8 c D E F G H
Se evidencia la consulta dentro del formato
30 Consulta disponibilidad del nombre de su empresa (RUES) power point, pero no se evidencia informe en
Entrega digital x formato Word
3 4 Logotipo (Isologo, isotipo) (word y power * No se evidencia, no hay entregable del Word.
2 Lema o eslogan point) X No se evidencia, no hay entregable del Word
k=] Membrete con logotipo y eslogan x No se evidencia, no hay entregable del Word
3 Ubicacién geografica . No se evidencia, no hay entregable del Word
35 Redes sociales (datos de contacto) x No se evidencia, no hay entregable del Word.
£ id
37 PLANEACION ESTRATEGICA
38 Migién x No se evidencia, no hay entregable del Word.
39 Visidn x No se evidencia, no hay entregable del Word.
% Objetivo general X Los objetivos tanto general como especificos deben
iniciar en verbo en infinitivo, terminados en ar, er, ir.
Entrega digital Recuerde que &l objetivo general debe ser claro,
5 {word y power coherente, su redaccién debe ir al punto, recuerden
oint] ue finalmente el objetivo general retine a idea
4 QObjetivos especificos point) q - ) 8
central y finalidad del proyecto y de la empresa.
Ahora bien, dentro del documento se disefian dos
abjetivos diferentes el del prayecto coma
X investigacion y el de la empresa o idea de negocio.
a2 Valores corporativos x No se evidencia, no hay entregable del Word
+ Lista de chequeo 1 ~ Lista de chequeo 2 ~ ta de chequeo 3 ~

cibidos (401) - beubillos: Listas de chequeo.xlsx

E Listas de chequeo B

-Hojas X

(€] @ docs.google.com/spreadsheets/d/1eUTtGKqc1qWILIOMMQSAM6cgkryk3dfQ/edit#gid=1815872749

Listas de chequeoxisx - Hojos - X | & ANGELLY VALENTINA MURILLC X

Listas de chequeosdsx - Hojes X

Lista de chequeo 1 ~

Lista de chequeo 2 ~

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica

Archivo Editar Ver Insertar Formato Datos Herramientas Ayuda  Ultima modi
e~ | PO100% ~ € % 0 00 123« Calibri -~ 1 - B ISA E-il-p-%- o @B VY-
A 8 c D E F G H
“ Macroentorno )
5 Tecnologico U5°‘ “Le las Tic para B No se evidencia, no hay entregable del Word.
% Econémico | eleborscion €8 X No se evidencia, no hay entregable del Word
= — informe (seleccion a — -
4 Politico P x No se evidencia, no hay entregable del Word.
criterio del grupo)
il Social - medioc ambiente X No se evidencia, no hay entregable del Word.
49 6 Microentorno
50 Proveedores X No se evidencia, no hay entregable del Word.
c n - Use de las Tic para - -
Clientes de la competencia lab 16 d x No se evidencia, no hay entregable del Word.
52 Mercado =lahoracion o8 X No se evidencia, no hay entregable del Word.
- — _ . informe (seleccién a — -
Entidades financieras criterio del grupo) x No se evidencia, no hay entregable del Word
54 Competencia x No se evidencia, no hay entregable del Word.
55 Comunidad % No se evidencia, no hay entregable del Word.
56
RESPONSABLE DE LA REVISION:
57 A
BERTA INES CUBILLOS SIERRA / INSTRUCTOR FIRMA
58
59

1:

o
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M Recibidos (401) - beub! X Listas de chequeoxis: - X | Listas de chequeo.ddsx - X | & BULLA PARRADANIEL: x| Lista de chequeodsx - X ATRAPA_AURA.ppte-© X+ - X
c @ docs.google.com/presentation/d/11VmzPDjZLiAaArh_winGl6s718BwapE/edit#slide=id.p2 t O » 3 H
ATRAPA_AURA. [pprTX| * B & ) =] [ Presentar ~ | & Compartir Q
Archivo Editar Ver Insertar Formato Diapositiva Organizar Herramientas Ayuda  Ultima modificacion hace unos segundos

+ rnAw T A - Kk co @ 11 ~ [ Reemplazarimagen~  Opciones de formato | Animar A B

Q Bertha Cubillos sierra s (/]

14:00 Hoy

Se les recomienda realizar una breve

descripcion de isologotipo, explicar la
aplicabilidad de los colores +
corporativos y en que definenala

A[rapa an& S.H.S L empresa, lo mismo para el eslogan, que

. [ impacto pretenden tener con él
N 1S U AUEKCATRAPALO pesep

Haz clic para afiadir notas del orador

o Qi) O g

200p. m.
= P gz T

M Recibidos (401) - beub! X Listas de chequeoxis: - X | Listas de chequeo.ddsx - X | & BULLA PARRADANIEL: x| Lista de chequeodsx - X ATRAPA_AURA.ppte-© X+ - X
c @ docs.google.com/presentation/d/11VmzPDjZLiAaArh_w1nGl6s718BwApE/edit#slide=id.p3 t O » 3 H
ATRAPA_AURA. [pprTX| * B & ) =] [ Presentar ~ | & Compartir Q
Archivo Editar Ver Insertar Formato Diapositiva Organizar Herramientas Ayuda  Ultima modificacion hace unos segundos

+ v AwBP Q- K Q) N\ - Calibri - - 12 + B I UA & o =~ - - X A B

Bertha Cubsillos sierra
Q 14:01 Hoy v

Ajuste la redaccion de la mision, aunque
tienen |a idea esta un poco genérica,
recuerden que la mision es |a razén de
ser de la empresa donde se identifica
interrogantes como: ;jQuiénes somos? y
:Qué hacemos? Ademas de resaltar su
factor diferenciador frente a la
competencia logrando resaltar su valor
en el mercado.

ision Mostrar menos

& ) o g

201 p.m.
= s H
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i Recibidos (401) - beub! X Listas de chequeoxs: - X Listas de chequeo.xdsy - X | & BULLA PARRA DANIEL: X Lista de chequeo.lsx

ntation/d/11Vrmz!

c @ docs.google.com/pr:

ATRAPA_AURA. [ppTx it &
Archivo Editar Ver Insertar Formato Diapositiva Qrganizar Herramientas Ayuda Ultima mo:

+ v A Q- Kk E~ Q N\ ~ [ Fondo Diseiio~ Tema  Transicion

==
VISION =
=
atrapaurasas@gmail.com
5 Face book: Atrapaauraoio
Sitio web:
a u&m_m https:atrapa_aura.com
= 3505407914

ENCUENTRENOS EN NUESTRAS
REDES SOCIALES COMO

Haz clic para afiadir notas del orador

= COLEGIO SAN BONIFACIO-PROYECTOS PRODUCTIVOS GRADO 10 - Excel (Error de activacién de prod)

Archivo [ETSSM Insertar  Disefodepdgina  Formulas  Dates  Revisar  Vista @ jOuédeses hacer?

x

v B o8 Q
=] [] Presentar ~ | & Compartir @

N o

Bertha Cubsillos sierra
07 \/
14:07 Hoy @

Falta aplicar redacciones introductorias

y andlisis del porqué y para qué se

emplean esos canales de comunicacion

dentro del documento en word }

207 p. m.
g B

uctos) lcal - (=] x

fabiovargas &) Compartir

£ Escribe aqur para buscar

www.sena.edu.co
®® ® SENAComunica

- = ==l e > Autosuma - A,
Calibri - A A - EFAjustartexto General - ' 4 U4 | em =X @ ¢ Ad p
Em - & = 23] & [¥] Rellenar - z
e Wks-@B- -4 Combinary centrar = § + 9 o | 3 & Formato Darformato Estilos de  Insertar Eliminar Formato Ordenary  Buscary
™" condicional - comotabla~ celda ™ - - - € Borar = filtrar = seleccionar ~
Portapapeles & Fuente m Alineacién m Ntmero 5 Estilos Celdas Modificar P
E38 - fc | TULAS CHARLES S.A
A B c D E F G H

2 ENTREGABLES
3 APELLIDOS [ NOMBRES -| DOCUMENTO - CORREO - PROYECTO |+ |LISTA DECHEQUEO |Fo01 Foz3 NOV|
4 |ACOSTA CABEZAS ERIKA ALEXANDRA 1034657766 erikacostaz023@gmail.com
5 ALDANA GARZON ANDRES FELIPE 1011083869 andrespipe0427@gmail.com SATES.ALS
5 ARISTIZABALGONZALEZ |BRAYAN NICOLAS 1034658067 aristizabalb330@gmail.com
7 BANOLPUENTES DANIELA 1030527049 dbp271699@gmail.com TULAS CHARLES 5.A
5 BULLAPARRA DANIELA ANDREA 1031645419 bullaparradanielaandrea@gmail.com ATRAPURAS.AS
g CIPAGAUTA PACHECO  |VERONICA 1021312637 15lauraveronical0@gmail.com ATRAPURAS.A.S
10 CASTRO GRANADOS DAYANNA ANGEL .LT.D.A. Aprendiz asociadoala |
11 |CASTRO GRANADOS PAULA ANDREA ANGEL.LT.D.A. Aprendiz asociadoala|
12 | CRISTANCHO VIANA SAMUEL DAVID 1070464120 cristanchoviana@gmail.com
13 DAVILA MARTINEZ LAURA SOFIA 1012324921 fodavemb@hotmail.com
14 DIAZ MESA KEVIN THOMAS 1030534318 dontomasdiaz7@gmail.com
15 ENRIQUEZ MARTINEZ | DANIEL ALEJANDRO 1138524166 artandgames7@gmail.com SATES.A.S
16 GARCIA GAMBOA DIEGO ESTEBAN 1013101962 deiegoelcoco@gmail.com
17 GUECHA VARGAS JUANA GABRIELA 1011200425 gv172016@gmail.com
15 | GUERRERO DIAZ DANNA JULIETH 1074928186 dannajuls@gmail.com
19 HERNANDEZ MAYORGA |OSKAR MAURICIO 1034777344 mauricio2005123@gmail.com
30 |HURTADO MARTA LENNYN ESTEBAN 1026253702 vegeto1507@gmail.com SATES.ALS

2020431 | 2020489 @ « v
Listo

225p.m.
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Archivo Editar Ver Insertar Formato Diapositiva Organizar Herramientas Ayuda Ultima modificacién h s segundos

+ v A @ ~ & E~ Q N\ ~ [ Fondo Diseiio~ Tema  Transicion A

Q Bertha Cubillos sierra v

La empresa “Tulas Charles”, comercial 3| =nte de competencia

Ajuste la redaccion de la misién, aunque
tienen |a idea estd un poco genérica,
recuerden que la mision es la razén de
y excelente frato con sus clientes. Abriéndonos nuevas relaciones en el Gmbi ser de |a empresa donde se identifica

empresaricles tulas personalizadas a frav oyecto con la sufi
estructura para poder cumplir con sus objetives, caracterzado por su desemp

laboral, con capacidad de brindar nuesiro producto en diversos lugares. interrogantes como: ¢Quiénes somos?y
£Qué hacemos? Ademads de resaltar su
factor diferenciador frente a la
competencia logrando resaltar su valor
en el mercado.

Mastrar menos

o 112/2020

M Recibidos (401) - | x | Listas de chequec X \ Listas de cheques. X \ & DANIELA BAROL T x \ Listas de chequec X PLANEACION EST/ X INFORMACIGN - X
c @ docs.google.com/presentation/d/1bOFny0aomPPYF3VKDIVf-xfecn)gtv3-/edit#slide=id.p2 * B » 3 H
PLANEACION ESTRATEGICA-Tulas Charles S.A [PrTX ¥ B & =] ] Presentar ~ | & Compartir G

Bertha Cubsillos sierra
Q 15:20 Hoy v

2 Abrimos paso en el campo de las relaciones comerciales y abiir puntos de venta Recuerde redactar el documento en
[ 1] con enfoques ecolégicos, para asi convertimes en un modelo de proeduccién que tercera persona empleado el uso de
no solo comercie con productos, sino que tamb imparta conciencia ciudadana a pronombre como: e, ella, se, consigo,
ellas, ellos, les, entre otros, por
consiguiente, evitando la redaccion de
caracter personal como: yo, mi,
nosotros, estamos, entre otros

Bertha Cubsillos sierra
Q 15:21 Hoy v

Los objetivos tanto general como
especificos deben iniciar en verbo en
infinitivo, terminados en ar, er, ir.

El objetivo general debe ser claro,
coherente, su redaccion debe ir al
punto, recuerden que finalmente el
nhietivn neneral refine a idea nentral v

fravés de campafias ecolégicas.

Haz clic para afiadir notas del orador

1= w
: - B 321p.m.
£ Escribe aqur para buscar ~ S i E."L?_:‘zor;(i
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M Recibidos (401) - & x| Listas de chequec. X | Listas de cheques. X | & DANIELABANOLT x | Listas de chequec X PLANEACION EST/ X INFORMACION GT x|+ - x
c @ docs.google.com/presentation/d/1bOFny0aomPPYF3VKDOIVf-xfecn)gtv3-/edit#slide=id.p4 t O » 3 H
PLANEACION ESTRATEGICA-Tulas Charles S.A [PrTX ¥ B & a [ Presentar ~ | & Compartir G
Archivo Editar Ver Insertar Formato Diapositiva Qrganizar Herramientas Ayuda Ultima modificacidn h: Nos segundos

+ v A @ ~ & E~ Q N\ ~ [ Fondo Diseiio~ Tema  Transicion A
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ANRASS

M Recibidos (407 x | [ Listasde cheq x | Listas de che. x| & DANIELABAR x | Listas de chee X PLANEACION | X INFORMACIO' X | G quesonobjer X | -+ = X
c @ docs.google.com/presentation/d/1bOFny0aomPPYF3VKDIVf-xfecn)gtv3-/edit#slide=id.p6 t O » 3 H
PLANEACION ESTRATEGICA-Tulas Charles S. A [peTx| r B & Bl | O fresentar - |12 Comparie Q

Archivo Editar Ver Insertar Formato Diapositiva Organizar Herramientas Ayuda Ultima modificacién hace unos segundos

I k- -

Q] . -~ [ Fondo Disefior = Tema  Transicion B

Bertha Cubillos sierra +
Q 15:29 Hoy v
Los objetivos corporatives hacen parte
Fortalecimiento de cada una de nuestras ar stando preparados para cualquier fipo de la identidad empresarial y de los
de adversidad y teniendo la suficiente capacidad de respuesta, enfocdndonos siempre medios que emplearan hacia el alcance
en la hon d, respeto y humildad que le brindaremos a cada uno de nuestro

o~ de las metas y objetivos. Ajusten los
clientes.

valores y definanlos en torno a la
empresa.

M Recibidos (407 x | [ Listasde cheq x | Listas de che. x| & DANIELABAR x | Listas de chee; X PLANEACION | X INFORMACIO' % | G quesonobjet X | -+ = X

c @ docs.google.com/presentation/d/1M7 1wjwvuRUMVOgPVNKY8IC2ZJkrSvGsh/edit#slide=id.p4 * B #» 3 H

INFORMACION GENERAL (DE LA EMPRESA)_TULASCHARLES 2020 (2) [ppTx Guardando... a
Archivo Editar Ver Insertar Formato Diapositiva Organizar Herramientas Ayuda Ultima modificacion hace unos segundos

[ Presentar ~+ | S Compartir Q

k- BN

# = == o [@ 1~ & Reemplazarimagen~ Opciones deformato | Animar A B

LOGOTIPO:

o4
Bertha Cubillos sierra N
15:32 Hoy

Se les recomienda realizar una breve
descripcion de isologotipo, explicar la
aplicabilidad de los colores

—_— T —
corporativos y en que definen a la
5 empresa, lo mismo para el eslogan, que
0 impacto pretenden tener con él

Haz clic para afadir notas del orador
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M Recibidos (407 X | Listas de chec X | Listas de cheo X | & DANIELABAN X | Listas de chec X PLANEACION - X INFORMACIC' X
(] 8 docs.google.com/presentation/d/1M7 1wjwvuRUMVOgGPVNKY8JC2ZkrSvGsh/edit#slide=id.p5
% INFORMACION GENERAL (DE LA EMPRESA)_TULASCHARLES 2020 (2) [pTx| ¢ @ Guardado en Drive a

Archivo Editar Ver Insertar Formato Diapositiva Organizar Herramientas Ayuda Ultima modificacion hace unos segundos

+ v ~Ew Q- K B-Q N\ ~ Fondo = Disefiow Tema Transicion

ESLOGAN

S BT,
' Cadatulaesun £

= .

Haz clic para afiadir notas del orador

G quesonobjer X | +

* B »Q

[ Presentar ~ | & Compartir

Q Bertha Cubillos sierra 7
15:33 Hoy

Se les recomienda realizar una breve
descripcion de isologotipo, explicar la
aplicabilidad de los colores
corporativos y en que definen a la
empresa, lo mismo para el eslogan, que
impacto pretenden tener con él.

&)

M Recibidos (407 x | [ Listasde cheq x | Listas de che. x| & DANIELABAR x | Listas de chee. X PLANEACION = X INFORMACIO X

(€] @ docs.google.com/presentation/d/1M7 TwjwvuRUMVOgPVNKY8JC2Z JkrSvGsh/edit#slide=id.p8

% INFORMACION GENERAL (DE LA EMPRESA) TULASCHARLES 2020 (2) [pPTX| ¢ [ & Guardadoen Drive a

Archivo Editar Ver Insertar Formato Diapositiva Organizar Herramientas Ayuda Ultima modificacion hace unos sequndos

+ v A Q- Kk + Q] \\ - [@ Fondo Disefio~ Tema Transicién

REDES SOCIALES

* Instagram:h

* Gmail: ¢

Haz clic para afadir notas del orador

£ Escribe aqur para buscar

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica

G quesonobjer x | + = e

* B »Q

[ Presentar ~+ | S Compartir Q
A

Q Bertha Cubillos sierra s
15:34 Hoy

Falta aplicar redacciones introductorias
y anélisis del porqué y para qué se
emplean esos canales de
comunicacion.
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M Recibidos (401) - beub’ x| & NIELA SIMIJACA ME X

B acts de constitucién.de x

c & docs.google.com/p ntation/d/1Ind

LISTA DE CHEQUEO NUMERALES (2,3,4) (1) [ppTx & B &
Archivo Editar Ver Insertar Formato Diapositiva Organizar Herramientas Ayuda Ultima

sulacion de encuest.

x LISTA Di

EQUEO N

Arial - - 2

k- BN

Io Nuestra empresa LA MO(S—HLA ROLA LTDA brinda a\D
publico productos de excelente calidad y gran variedad
incluyendo la cultura por medio de frases tipicas
colombianas con las cuales incentivar
productos innovadores y totalmente colombianos. El fin
de estas mochilas es incentivar los productos
colombianos ampliando un mercado de facil
comercializacion.

Lo ideal es brindar productos amigables con el medio
ambiente para de esta forma lograr que haya una buena'
comercializacion de los productos donde no solamente
nos beneficiemos los comerciantes sino también los
clientes. Hoy en dia hay muchas empresas que piensan
en el bienestar de la economia, pero debemes tener en
cuenta también el bienestar del medio ambiente ya que
esto es muy importante para nesolfes como empresa y
como cliente

« Al empacar las mochilas en bolsas lo ideal es que sean
_hindoaradabloc

Haz clic para afadir notas del orador

x Listas de chequeoxlsx X | + -

* B »Q

=] [] Presentar

‘
-
i
i
q
i
‘

Q Bertha Cubillos sierra
2:44 Hoy

a empleado el uso de
pronombre como: el, ella, se, consigo,
ellas, ellos, les, entre otros, por
consiguiente, evitando la redaccion de

cardcter personal como yo, mi,
nosotros, estamos, entre otros. Ajusten
redaccién.

a

Los lectores de este archivo pueden ver los
comentarios y las sugerencias

2 Compartir

A

2443

912/2020

M Recibidos (401) - bcubi X | & DANIELA SIMUJACA ME X E acta de constitucion.dc X

nt

edit#slide

C @ docs.google.com/p

LISTA DE CHEQUEO NUMERALES (2,3,4) (1) [pPTx ¢ )
Archivo Editar Ver Insertar Formato Diapositiva Organizar Herramientas Ayuda

Fondo Disefiow Tema  Transicion

IR Q- K

DETALLADA DEL CLIENTE

« Nuestra empresa se dirige a todo el
publico sin importar el sexo o cultura
ya que tenemos variedad en nuestro
producto, nos dirigimos mads que
nada en Colombia, pero nuestros
clientes pueden ser de cualquier otra
cultura. La manera por la que
nuestros clientes pueden llegar a
conocemos es por medio de redes
sociales y publicidad, nuesiro
producto tiene un valor no muy
grande por lo que los clientes
pueden tener ingresos bajos, medios
o altos y adquiir facimente el
producto. Cada mochila tendrd su
propio estilo para los diferentes tipos
de interés de cada persona.

B tabulacion de encuest

X LISTA

EO N

x Listas de chequeoxlsx - X | + =

=] [ Presentar ~

Bertha Cubillos sierra 4

o

Debe ampliar la informacién de la
demanda, identifiquen que tipo de
demanda manejaran y porque, si es

del cliente.

334

& Compartir

elastica o inelstica, identifique el perfil

252 a.
9/12/2020

X

»Q :

&)

B
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& DANIELA SIMUACA ME! X

cibidos (401) - beubi X B acta de constituciénde x sulacion de encuests X

LISTA DE CHEQUEO NU x| [ Listas

c @ docs.google.com/document/d/1sknfyPIEaUdQjmIGWwcTvsIEenpdvtMd/edit#

a tabulacion de encuestas(#3) [EEEd ¥ [ & GuardadoenDrive
Archivo Editar Ver Insertar Formato Herramientas Ayuda Ladltima

e o~ A, B 100% ~ Textonom. - | Arial - - 12 + B I UA s o B =~ - -
a 3 2 1 (] 1 2 3 a s 6 7 8 ) 10 1 12 13 124 415 16 7
diferentes tipos de interés de cada persona.
ENCUESTA:

DEL CLIENTE: I

& m

Femeninc

n £ Escribe aqur para buscar

de chequeoxdsx - X | +

% »Q

= B ©

X 2~ A

pronomore como: el, ella, se, consige

Mostrar més

Bertha Cubillos sierra
Q 2:58 Hoy v

No olvide asociar titulo y fuente a la
imagen. La fuente denota segun la
norma los créditos de autoria y el titulo
por su parte detalla la denominacién si
es imagen o ilustracion y como la
titulard

Se le recomienda emplear el uso de la
norma técnica ICONTEC, la cual le
muestra los lineamientos con los que
debe contar un trabajo escrito, esto con
la finalidad de orientarlo en la redaccién
y presentacién del documento en un
enfoque técnico, ordenado y estético
Ajusten la informacion, se denota
imagenes encima de otras que limitan
detallar el contenido.

Mostrar menos

2582

912/2020

)

& DANIELA SIMUACA ME! X

cibidos (401) - beubi X B actade constituciénde x | [ tabulacion de encuest= x

x Listas

c @ docs.google.com/presentation/d/1Ind0cfGfVgHIAzf0AIcujg

'2qkeM/edit#slide=id.p12

LISTA DE CHEQUEO NUMERALES (2,3,4) (1) [pPTX ¥r [ > GuardadoenDrive a
Archivo Editar Ver Insertar Formato Diapositiva Organizar Herramientas Ayuda

segundos

+ v A Q- Kk E~ Q N\ ~ [ Fondo Diseiio~ Tema  Transicion

——— N
IDENTIFICACION DEL NOMBRE
DE LA EMPRESA

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica

de chequeoxdsx - X | +

v B o8 Q

[ Presentar ~+ | S Compartir @

Bertha Cubillos sierra
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Ficha: 2020431-2020489
8 c D E G H
5  COLEGIO: San Bonifacio Fecha:09/12/2020
&  Nombre Proyecto Productivo: LA MOCHILA ROLA LTDA Ficha: 2020431-2020489
7 Integrantes del grupo: Resultado de la evaluacién
9 LAURA SOFIA DAVILA MARTINEZ
10 MARIA FERNANDA PEREZ BOTERO
DANNA VALENTINA GARCIA HEREDIA
2 DANIELA ALEXANDRA SIMIJACA MENDEZ
13 DANNA JULIETH GUERRERO DIAZ
14 CUMPLE Instruct:
NUMERAL TEMA ENTREGABLE netrueter Observaciones
5 sl | NO encargado
6 1 Objetivo del proyecto X No se evidencia, no hay entregable del Word.
7 Lluvia de ideas (i dora y realizable)
no hay entregable del Word.Recuerden que la economia naranja ha
inferencia a convertir el talento en dinero a través de proyectos que
. Economia Naranja, culturay paz (post conflicto e inclusidn) transformen las ideas en acciones productivas, fomentando la creat
y ecologla, (medio ambiente y desarrollo sostenible). x |as habilidades y el ingenio de los emprendedores, una vez teniend:
en qué consiste este tipo de economia, ustedes deben ser claros en
van a hacer o aplicar a través de su idea de negocio. Por favor ahon
2 = - -
9 Idea de negocic (hipdtesis) Informe X No se evidencia, no hay entregable del Word.
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¥ dedicacién; proyectan donos con nusstra

competitividad labors! en la feria smpresarial
generngo  un  impacto  nico  como

organizacién.

Haz clic para afadir notas del orador

Formato Diapositiva Organizar

Fondo

Herramientas Ayuda

Ultima modificacién h:

s segundos

Disefio~ Tema  Transicion

viSION -

Quiere sa

cids parz ol afic 2024 2 v
distrital como una organizacién innovadora y

cres

spaz de generar productos gratficantes y
safisfactoriss 2 |a hora de portsr  nuestros

scoesorios de forma crestiva y Unica pars gue de

esta forma las mujeres
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OBJECTIVO GENERAL
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comuniad gesamollands también nuestra gestién

oen exselencia

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica

Bertha Cubillos sierra
Q 3:43 Hoy v

Ajuste la redaccion de la misidn, aunque
tienen la idea estd un poco genérica,
recuerden que la mision es |a razén de

Mostrar més

Bertha Cubillos sierra N
3:46 Hoy
£Quién quiere ser para el 2024 ser una
empresa innovadora? Ahora bien,

recuerden que la vision es una

Mostrar més

Bertha Cubillos sierra
G 3:47 Hoy v

Los objetivos tanto general como

GTH-F-062 V.06



SENA

7% 79a

M Recibidos (401) - beub' X | [l Listas de chequeoxisx - X | [l Listas de chequeoxisx - X | & ERIKA ACOSTA- LIZET- X
(¢ @ docs.google.com/presentation/d/1HRxbXwvBscm6_IDWtcnEW8ePNuGp3XPw/edit#slide=id.p4

% PORTAFOLIO DE SERVICIOS - PRINCESAS MAGICAS [ppiX # B &
Archivo Editar Ver Insertar Formato Diapositiva Organizar Herramientas Ayuda Ultima modificacion hace ur u

g

‘La economia narar
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empresa ya Que nos
formamos en base de
creatividad y originalidad
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[ Presentar ~ | & Compartir Q

K e ~ B

Q Bertha Cubillos sierra

3:48 Hoy

Recuerden que la economia naranja 0
hace inferencia a convertir el talento en

dinero a través de proyectos que

transformen las ideas en acciones

productivas, fomentando la creatividad, +
las habilidades y el ingenio de los

emprendedores, una vez teniendo claro

en qué consiste este tipo de economia,

ustedes deben ser claros en como lo

van a hacer o aplicar a través de su idea

de negocio. Por favor ahonden al

respecto.

Mostrar menos

o 349a.m.
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PROGRAMA TECNICO DE CONTABILIZACION DE
, nombre y eslo... S
OPERACIONES COMERCIALES Y FINANCIERAS ' [/]
ECNICO DE CO...
S DE LA EMPRE.
VISION
CONOMICA +
LIDAD Princesas magicas S.A quiere ser reconocida para el afic 2024 a nivel
distrital como una organizacién innovadora y creativa capaz de generar Bertha Cubillos sierra
SPECIFICOS productos gratificantes y satisfactorias a la hora de portar nuestros Q 3:52 Hoy
ECNICO DE CO accesorios de forma creativa y (nica para que de esta forma las Recuerden que la visién es una
mujeres se sientan seguras ante cualquier circunstancia. proyeccion a donde se desea llegar
delimitando un tiempo especifico, esta
Mostrar mas
ITUCION DE SO...
ECNICO EN CO...
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Articulo 6°. Enviar copia de la presente resolucién, por parte de la Coordinacién de Q Bertha Cubillos sierra s
. Documentacién de la Subdireccién de Gestién de Recursos Fisicos, a la Subdireccion de .
TECNICO EN CO... Esto no se hace necesario, recuerden
) Gestién de Asistencia al Cliente, para la correspondiente actualizacién del Registro citar con notas ple de pagina para evitar | &
JLADIVISION DER.. Unico Tributario. plagio de informacién,
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publicacién.
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|
El Director General,

Juan Ricardo Ortega Lépez.
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= COLEGIO SAN BONIFACIO-PROYECTOS PRODUCTIVOS GRADO 10 [Modo de compatibilidad] - Excel (Error de activacién de productos) [ I a X
Archivo [ETSSM Insertar  Disefodepdgina  Formulas  Dates  Revisar  Vista fabiovargas £} Compartir
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Portapapeles & Fuente & Alineacién [ Nimero [ Estilos Celdas Modificar ~
E4 < o | PRINCESAS MAGICAS S.A v
A B c D £ F G H -
1 COLEGIO PARROQUIAL SAN BONIFACIO Ne DE FICHA 2020431 FORMACION VIRTUAL DECIMO 2020
2 ENTREGABLES
3 APELLIDOS .1 NOMBRES ~| DOCUMENTO ~ CORREO ~ PROYECTO - |LISTA DE CHEQUEO  |Foo1 F023 NOVI
4 |acosTa casezas ERIKA ALEXANDRA 1034657766 erikacosta2023@gmail.com PRINCESAS MAGICAS S.A
5 |ALDANA GARZON [ANDRES FELIPE 1011083869 andrespipe0427@gmail.com SATES.AS
& ARISTIZABAL GONZALEZ |BRAYAN NICOLAS 1034658067 aristizabalb3s0@gmail.com
7 [BANOLPUENTES DANIELA 1030527049 dbp271699@gmail.com TULAS CHARLES S.A
g |BULLA PARRA DANIELA ANDREA 1031645419 bullaparradanielaandrea@gmail.com ATRAPURAS.AS
9 CIPAGAUTAPACHECO  |VERONICA 1021312637 15lauraveronicalo@gmail.com ATRAPURAS.A.S
10 CASTRO GRANADOS. DAYANNA ANGEL.LT.D.A. Aprendiz asociadoalal
11 CASTRO GRANADOS PAULA ANDREA ANGEL.LT.D.A. Aprendiz asociadoala |
12 | CRISTANCHO VIANA SAMUEL DAVID 1070464120 cristanchoviana@gmail.com
13 DAVILA MARTINEZ LAURA SOFIA 1012324921 fodavemb@hotmail.com LA MOCHILA ROLA LTDA.
14 DIAZ MESA KEVIN THOMAS 1030534318 dontomasdiaz7@gmail.com
15 ENRIQUEZ MARTINEZ __|DANIEL ALEJANDRO 1138524166 artandgames7@gmail.com SATES.A.S
16 GARCIA GAMBOA DIEGO ESTEBAN 1013101962 deiegoel nail.com
17 | GUECHA VARGAS JUANA GABRIELA 1011200425 Ev172016@gmail.com
1g GUERRERO DIAZ DANNA JULIETH 1074928186 dannajul8@gmail.com LA MOCHILA ROLA LTDA.
19 HERNANDEZ MAYORGA |OSKAR MAURICIO 1034777944 mauricio2005123@gmail.com -
2020431 | 2020489 1 v
Listo

o 416a. m.
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RESPONSABLE DE LA REVISION
A 8 & D E F G H
7 Integrantes del grupo: Resultado de la evaluacién
9 Erika Acosta - Décimo A o
10 Lizeth Lugo - Décimo A
1 Carol Pardo - Décimo A
2 Carolina Torres - Décimo C
13 Juan Davis Pacheco - Décimo A +
14 CUMPLE Instructor
. NUMERAL TEMA ENTREGABLE Observaciones
5 si | Nno encargado
1 1 Objetivo del proyecto Confunden los objetivos del proyecto con los de
X planeacién estratégica.
17 Lluvia de ideas (innovadora y realizable)
Recuerden que la economia naranja hace inferencia
a convertir el talento en dinero a través de proyectos
que transformen las ideas en acciones productivas,
o Economia Naranja, cultura y paz {post conflicto e inclusion) fomentando la creafividad, las habilidades y el
y ecologia, (medio ambiente y desarrollo sostenible). ingenio de ‘f’s EmPrE"dEdeS’ una vez le["e"dn
claro en qué consiste este tipe de economia, ustedes
deben ser claros en como lo van a hacer o aplicar a
través de su idea de negocio. Por favor ahonden al
2 Informa x respecto.
19 Idea de negocio (hipStesis) % No se evidencia B
T
Lista de chequeo 1 ~ Lista de chequeo 2 ~ Lista de chequeo 3 ~ 4

+ =
n £ Escribe aqur para buscar

M Recibidos (401) - & x| Listas de chequec. X | Listas de cheques. X | & ESTEBANNERAC x | Listas de chequec X DIAPOSIT] x [ INFORMEENCUES x | + = X
C @ docs.google.com/prasentation/d/1BiOCwzp3xIUx-8UnySFofcuonUPbVXyC/edit#slide=id.p3 * B » 3 H
Guardado en Drive
DIAPOSITIVAS FASE 198 [peTX % B & =] ] Presentar ~ | & Compartir G
Archivo Editar Ver Insertar Formato Diapositiva Organizar Herramientas Ayuda Ultima modificacion hace unos segundos
+ rnAw T A - Kk B- N- & 7 Arial - - 18 + B I UA & ooF =~ - - = A B
— = -
.
© |
= 1
— I ] Bertha Cubillos sierra N
| | 4:28 Hoy
[ \proniedad intelectual ___—_____________________| )
2 . | SCUY0 Valor €514 deleminado po ontenido de propiedad Recuerde que la economia naranja hace
rel w electua inferencia a convertir el talento en
dinero a través de proyectos que
transformen las ideas en acciones
productivas, fomentando la creatividad +
3 1 las habilidades y el ingenio de los
] ) S— emprendedores, una vez teniendo claro
© ﬂ] en qué consiste este tipo de economia,

ustedes deben ser claros en como lo
van a hacer o aplicar a través de su idea
de negocio. Por favor ahonde al
respecto.

Responde o afiade a otros con @

Los lectores de este archivo pusden ver 1os
comentarios y las sugerencias.

Haz clic para afadir notas del orador

n £ Escribe aqur para buscar

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica

GTH-F-062 V.06



ANRASS

cibidos (401) - x| [ Listas de chequec x| Listas de cheques. X | & ESTEBANNERAC x | Listas de chequec X DIAPOSIT] x [ INFORMEENCUES x | + = X
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DIAPOSITIVAS FASE 198 [pPTX ¥ Guardando... partir G
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5 Bertha Cubillos sierra
P ’ G 4:38 Hoy v
© e o
P La DOFA no tiene identificada las
variables propias de la matriz y que
+@PROVEEDORES: Son (03 INSUMos o materias primas que componen detalladamente el micro y el

se llevan a cabo para la elaboracion de nuestros productos
macro entorno.

== +&CLIENTES DE LA COMPETENCIA: empresas dedicadas +
0 al mismo producto a nivel distrital

& - MlCROENTO RNO +&MERCADO: La feria empr?sarla\ como ente principal de

comercializacion del producto

- +&ENTIDADES FINANCIERAS: Todos 105 procesos

- financieros o contables(ir: internas o externas) de
© la PYME

24

0

©

&
9/12/2020

M Recibidos (407 x | [ Listasde cheq x | Listas de ches, x| & ESTEBANNER x | B

x DIAPOSITIVAS x| [ INFORMEENC X | + -

< c @ docs.google.com/spreadsheets/d/1uBEIKFgmAr3ctyT-U1gTzvqeiNKAGDn9/edit¥gid=614

E Listas de chequeo 2020 (1) B e 4 a G
Archivo Editar Ver Insertar Formato Datos Herramientas Ayuda Uliima modi on hace ] idos

e~ ~om PO00% ~ S % 0 00 123« Calibri ~ 12 - B I S A & H E-i-|4-%Y- o FB[W ¥~ F- A B
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A
4 LISTA DE CHEQUEO PRIMER CORTE PROYECTO PRODUCTIVO
5 COLEGIO: Colegio San Bonifacie Fecha:09/12/2020 o
6 Nombre Proyecto Productive: Enpillan 5.A Ficha:2020431

Integrantes del grupo: Decimo

9 Jesus Esteban Neira Cuervo +
a
3
4 CUMPLE
NUMERAL TEMA ENTREGABLE Instructor Observacianes
: S| | NO | encargado
6 1 Objetivo del proyecto x No se evidencia

Lluvia de ideas (innovadora y realizable)

Recuerden que la economia naranja hace inferencia
a convertir el talento en dinero a través de proyectos
que transformen las ideas en acciones productivas,
fomentando la creatividad, las habilidades y el
ingenio de los emprendedares, una vez teniendo
claro en qué cansiste este tipo de economia, ustedes
deben ser claros en como lo van 2 hacer o aplicar a

Economia Naranjs, cultura y paz {post conflicto e inclusién)
y ecologia, (medio ambiente y desarrollo sostenible).

Lista de chequeo 1 ~ Lista de chequeo 2 ~

N ‘
£ Escribe aqui para b = G
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ECNICA SEGMENTA.. VARIABLES DE SEGMENTACION:

EL CLIENTE:

ES DE SEGMENTACI...
TO DEMOGRAFICO:

E ENCUESTA #3

ITAS:

Es un concepto que ser refiere a dividir nuestro mercado en pequefios segmentos
de compradores, por lo tanto, para nuestra empresa toma dos segmentos:

s relojes tiene?

eloj como un acceso...
estaria dispuesto a p...
nsa de nuestros prod...
los relojes artesanal...
| : : v SEGMENTO GEOGRAFICO:
ha comprado los reloj

Donde nos ubicamos en el pais de Colombia, Departamento Cundinamarca,
Ciudad Bogotd, Localidad Octava de Kennedy, Colegio San Bonifacio, Comunidad
Educativa.

n £ Escribe aqur para buscar
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Bertha Cubillos sierra _»
5:36 Hoy

Chicos no se trata de definir los

segmentos, se trata de que aplique los

tipos de segmentos a la empresa
Ajusten por favor.

o afiade a ot

n @

Los lectores de este archivo pueden ver los
comentarios y |as sugerencias.
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e — Buscamos satisfacerlos en un cien por ciento para que se sientan a gustoya la

- mejor moda de los lltimos afios resaltando la belleza y sobre todo el mejor
VISION - N z
© lock, ofreceremos variedades de estilos el cual encontrara el que mas le llame’
== T la atencién y quede con una sonrisa a la hora de comprar nuestros productos.

i
© OBJETIVO GENERAL

5 unstnvus
ESPECIFICOS.

Haz clic para afadir notas del orador
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H MISION
EL TIEMPO EXACTO LTDA
S =
|
2 MISION EL TIEMPO EXACTO LTDA es una empresa que brinda la comercializacién de|
= i s relojes para la comodidad y estilo de nuestros clientes ya que queremos que
& = esto sea de su total agrado.

ELTIEMPOEXAC LI x | + =
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[] Presentar ~+

- 1= E-E-

Bertha Cubsillos sierra
Q 5:40 Hoy v

Ajuste la redaccion de la misién, aunque
tienen |a idea esta un poco genérica,
recuerden que la mision es |a razén de
ser de la empresa donde se identifica
interrogantes como: jQuiénes somos? y
£Qué hacemos? Ademas de resaltar su
factor diferenciador frente a la
competencia logrando resaltar su valor
en el mercado.

Mostrar menos
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fiade a otros con @

Los lectores de este archivo pueden ver los
comentarios v |as sugerencias.
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c @ docs.google.com/presentation/d/1nQuGZw3VbwDWBpAaU7zQICkNy3wO 1KYD/edit#slide=id.p5 b4 » 3 H
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EL TIEMPO EXACTO LTDA O BJ E I IVOS
——
. i ESI Ec'FICOS o
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© :
— Bertha Cubillos sierra
eDisfrutar y lucir cada uno de nuestros productos para su estilo y sobre todo 5:43 Hoy +
VISION la mejor moda. Ajusten redaccion y recuerden que los
0 . .
- E : objetivos también van destinados a
& o =5 captar y fidelizar clientes, generar
sRealizar un cambio de moda para todas las personas el cual se motiven a un utilidad y rentabilidad, ofrecer buen
cambio con nuestros accesorios. servicio, perdurar en el mercado, en fin.
- OBJETIVO GENERAL
1]
© sCrear un pensamiento hacia el hombre y la mujer de que un buen estilo es
importante y nuestros productos te pueden ayudar.
—
5 voscivus
ESPECIFICOS
© <
——
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—— UBICACION GEOGRAFICA &

LEMA O ESLOGAN localidad o UPZ, nimero de habitantes,

& > estrato, en fin, asi mismo, esta
Ve (1] informacién debe ser citada con notas
W pie de pagina para evitar el plagio. +
Q 9
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[§ ELTIEMPOEXAC_LISTACHEQUEC: X + = X
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Archivo Editar Ver Insertar Formato Datos Herramientas Ayuda Ullima modi c 0s $
e~ ~w P 100% « € % 0 00 123~ Calibri ~ 12 +- B I S A & H i PPy o @M Y- Z- A B
RESPONSABLE DE LA REVISION;
B c D E F G H

7 Integrantes del grupo: Resultado de la evaluacién

9 JUANA GABRIELA GUECHA VARGAS 10B
10 JUAN CAMILO MONTARA GOMEZ 10C
11 JULIAN FELIPE GONZALES AVILA  10C

12 JOSEPH STIVEN TOVAR TAO 108
13 MIGUEL ALEJANDRO MARTINEZ SIERRA 10B +
 NuMERAL TEMA ENTREGABLE CUMPLE_| - Instructor Observaciones
B sl | NO | encargado
6 1 Objetivo del proyecto
7 Lluvia de ideas (i lora y i ) x No se evidencia
Recuerden que la economia naranja hace inferencia a convertir
el talento en dinero a través de proyectos que transformen las
q Economia Naranja, cultura y paz {post conflicto e inclusidn) ideas en acciones productivas, fomentando |a creatividad, las
y ecologfa, (medio ambiente y desarrollo sostenible). habilidades y el ingenio de los emprendedores, una vez teniendo

claro en qué cansiste este tipo de economia, ustedes deben ser
claros en coma lo van a hacer o aplicar a través de su idea de
2 X negocio. Por favor ahonden al respecto.

9 |dea de negocic (hipdtesis) Informe Metodologia segin criterio del instructor
Recuerden ser lo suficientemente claros en aquello que la
empresa espera hacer mejor o de manera diferente con relacién
+ = Lista de chequeo 1 ~ Lista de chequeo 2 ~ 4

n AR Escribe aqui para buscar ~ O Q) o

= COLEGIO SAN BONIFACIO-PROYECTOS PRODUCTIVOS GRADC 10 [Modo de compatibilidad] - Excel (Error de activacién de productos) [al - a x

Insertar  Diseflodepdgina  Formulas  Datos  Revisar  Vista fabiovargas £} Compartir

= = B
L $ - 5P Ajustar texto General - 4 By | emm  EXC E X Autosuma AY p
B - &~ = B o [¥] Rellenar - z
< NKs- Combinary centrar = § + 9% oo | 43 g4  Formsto  Darformato Estilos de | Insertar Eliminar Formato Ordenary  Buscary
- : condicional - comotabla celda - - - € Borar = filtrar = seleccionar ~

Portapapeles & Fuente & Alineacién m Ntmero 5 Estilos Celdas Modificar P

D15 < fe -

A B c D E F G H -
r. . -

4 |ACOSTA CABEZAS ERIKA ALEXANDRA 1034657766 erikacosta2023@gmail.com PRINCESAS MAGICAS S.A

5 ALDANA GARZON [ANDRES FELIPE 1011083869 andrespipe0427@gmail.com SATES.AS

5 ARIAS MILLAN VALENTINA CREATIVE NOTES |Aprendiz asociado a

7 |ARISTIZABAL GONZALEZ |BRAYAN NICOLAS 1034658067 aristizabalb390@gmail.com

g |BANOL PUENTES DANIELA 1030527049 dbp271699@gmail.com TULAS CHARLES S.A

9 [BOHORQUEZSOLANO  |LAURA JULIANA CREATIVE NOTES |Aprendiz asociado a
10 |BULLA PARRA DANIELA ANDREA 1031645419 bullaparradanielaandrea@gmail.com ATRAPURAS.AS
11 |CIPAGAUTA PACHECO  |VERONICA 1021312637 15lauraveronical0@gmail.com ATRAPURAS.AS
12 CASTRO GRANADOS DAYANNA ANGEL.LT.D.A. |Aprendiz asociado a

P

13 CASTRO GRANADOS PAULA ANDREA ANGEL LT.D.A. |Aprendiz asociado a
14 | CRISTANCHO VIANA SAMUEL DAVID 1070464120 cristanchoviana@gmail.com
15 |DAZA JENNIFER DANIELA CREATIVE NOTES |Aprendiz asociado a
15 DAVILA MARTINEZ LAURA SOFIA 1012324921 fodavemb@hotmail.com LA MOCHILA ROLA LTDA.
17 DIAZ MESA KEVIN THOMAS 1030534318 dontomasdiaz7@gmail.com
18 ENRIQUEZ MARTINEZ __|DANIEL ALEJANDRO 1138524166 artandgames7@gmail.com SATE S.A.S
19 GARCIA GAMBOA DIEGO ESTEBAN 1013101962 deiegoel nail.com MANI WORLD NO ESTREGO PROYE(
20 | GUECHA VARGAS JUANA GABRIELA 1011200425 Ev172016@gmail.com EL TIEMPO EXACTO LTDA
1 GUERRERO DIAZ DANNA JULIETH 1074928186 dannajuls@gmail.com LA MOCHILA ROLA LTDA.
27 |HERNANDEZ MAYORGA  |OSKAR MAURICIO 1034777944 mauricio2005123@gmail.com -

2020431 2020489

Listo

£ Escribe aqur para buscar

o 9/12/200

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica

GTH-F-062 V.06



ANRASS

M Recibidos (401) - beubi x| Listas de chequeoxis: - X | Listas de chequeoaddsx -~ X |
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2 5
Creafive
1 |
MISION

CREATIVE NOTES es una compaiiia dedicada a
la produccion y comercializacién de cuadernos
e implementos utilizados en oficina

1 | para centros

p
donde les brindamos a nuestros clientes
productos de alta calidad total y precios
favorables y cien por ciento manuales, con
variedad en sus disefios y acorde a las
4 - necesidades de nuestros clientes, generando
oportunidades laborales con emprendimientos
solidos y legales.

Haz clic para afadir notas del orador
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& LAURAJULIANABOHC x | [ Listas de chequeo.xisx

c @ docs.google.com/presentation/d/1UVARgeHummwvoFhZVwjeFPrkSEqCzNQF/edit#slide=id.p2

segundos

Tema  Transicion

G1cElive notes

VISION

Nuestra marca CREATIVE NOTES se posesionara a nivel
nacional e internacional, liderando los estandares de
moda eon exclusividad y disefio, siendo referente de los
mercados financieros, en el cual se ubicara en otros
lugares nuevos con el fin de crear cedes de distribucidn
en cada punto clave del departamento para satisfacer
la demanda de todos los clientes con un producto de
alta calidad.

35__GESTION.pptx-P X + =
* B8 Q
=] [] Presentar ~ | & Compartir G

N o

Bertha Cubillos sierra
Q 6:14 Hoy v

Recuerden que la vision es una
proyeccion a donde se desea llegar
delimitando un tiempo especifico, esta
vision, debe ser especifica y realizable
en esa proyeccion o lapso de tiempo,
ademds de fijarse objetivos y metas
claras.
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E Listas de chequeo
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Archivo Editar Ver Insertar Formato Datos Herramientas Ayuda  Ultima modifi hace uno:
e~ ~w P 100% « € % 0 00 123~ Calibri ~ 12 + B I%i ¢ HiE- E-2-pl-%r o @@ Y -3I- A B
RESPONSABLE DE LA REVISION
A 8 & D E F G H
7 Integrantes del grupo: Resultado de la evaluacién
& Laura juliana Bohorguez solano o
9 Valentina dreas Millan
o Juan Esteban silva
Jennifer Daniela daza
12
13 +
:: NUMERAL TEMA ENTREGABLE ;U M P:Z e":c::‘gj:; Observaciones
] 1 Objetivo del proyecto X No se evidencia, no hay entregable del Word.
7 Lluvia de ideas (innovadora y realizable)
0 Economia Naranja, cultura y paz {post conflicto e inclusidn)
2 y ecologia, (medio ambiente y desarrollo sostenible). Informe x No se evidencia, no hay entregable del Word
9 Idea de negocio (hipdtesis) X No se evidencia, no hay entregable del Word.
20 Propuesta de valor X No se evidencia, no hay entregable del Word.
B SEGMENTACION DE MERCADO
22 Perfil del cliente, usuario y/o consumider X No se evidencia, no hay entregable del Word.
= Descripcién detallada del perfil del cliente, usuario y/o Ficha técnica
consumidor x No se evidencia, no hay entregable del Word.
24 Variables de segmentacidn Documento de Word x No se evidencia, no hay entregable del Word
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Férmulas Datos

Revisar Vista

COLEGIO SAN BONIFACIO-PROYECTOS PRODUCTIVOS GRADO 10 [Modo de compatibilidad] - Excel (Error de activacién de productos)

cal - (=]

x

fabiovargas &) Compartir

ZX), Calibri MY 'Y E¢ Ajustar texto General - Q Q gm Ex @ E'::;::T ° ';Y ,O
g, Wk s-|B-|5-a- =B= Combinary centiar = | § v % oo | G 4§ Formeto Darformoto Eslos de | Insertar Elminar Formato Ordenary  Buscary
condicional - como tabla~  celda~ A - - = filtrar = seleccionar ~
Portapapeles Fuente 7] Alineacién 7] Numero I Estilos Celdas Modificar
E30 - e KALUSS.AS
A B C D E F G H
23 |HURTADO MARTA LENNYN ESTEBAN 1026253702 vegeto1507@gmail.com SATES.AS
24 LANCHEROS LOPEZ JOSE ALEJANDRO ANGEL.LT.D.A. |Aprendiz asociado a
25 |LOPEZ VERDUGO LAURA VANESSA 1013099775 lauravar er com KALUS S.A.S
26 LOZANO MENDEZ NELSON JAIR 1011087529 nelsonjair i m SATES.A.S
27 LUGO ROMERO LIZETH VANESSA 1010760808 lizethlugo15@gmail.com PRINCESAS MAGICAS S.A
28 MANUZCA NOVOA PAULA KATHERIN 1034658083 catanddog.| dl il.com
29 MARTINEZ SIERRA MIGUEL ALEJANDRO 1021312050 migu .com ELTIEMPO EXACTO LTDA
30| mora muRioz JULIANA 1025525713 julianamori il.com KALIUS 5.A.5
31 MORALES ESCOBAR NYCOLAY JAHIMERLAND 10305283 r il.com MANI WORLD NO ESTREGO PROYE!
32 MUNEVAR RODRIGUEZ DANILO ESTEBAN 1011200594 danilo.munevar2004@gmail.com SATE S.A.S
33 MURILLO MURIOZ ANGELLY VALENTINA ANGEL.LT.D.A. |Aprendiz asociado a
34 MURCIA RIANO HANNA SOFIA 1023367330 Sofio301@hotmail.com
35 NEIRA CUERVO JESUS ESTEBAN 1034230071 esteban.neira2005@gmail.com ENPILLAN S.A
S ORDONEZ GIL JUAN FELIPE 1013102342 paratareas337@gmail.com
37 PARDO BARRAGAN CAROL TATIANA 1013105073 caroltatianap.bl1@gmail.com PRINCESAS MAGICAS S.A
38 PARRA ALVAREZ JUAN CAMILO 1030529121 parracamilo381@gmail.com
39 RODRIGUEZ ARIAS ALEJANDRA 1034778774 ar2116581@gmail.com TULAS CHARLES S.A
40 |SILVA JUAN ESTEBAN CREATIVE NOTES |Aprendiz asociado a
41 |SUAREZ CASTILLO MICHAEL DAVID ANGEL.LT.D.A. |Aprendiz asociado a
42 |SUAREZ MARTINEZ PAULA ANDREA 1019982623 paulaz; l.com TULAS CHARLES 5.A
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Ultima modificacién hace unos segundos

KALJUS SAS.pptx - P:

Playfair Dis.. v =

s el conjunto de actividades que de manera
ncadenada permiten que las ideas se transformen en
hienes ¥ servicios cullurales. cuyo valor est
Jelerminado por sit contenido de propiedad
ntelectual. Nuestra proyecto emplea la cconémic

ji
produclos gue son buenos con el
jue nuestro trabajo se basa en la preservacion y en el
ancla y de los seres con los que
mayormenle lenemos conlaclo como las mascolas y
que nuestro trabajo a mayor plazo haje los niveles de
inacion en el mundo.

cuidado nelo de el

Haz clic para afiadir notas del orador
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Recuerden que la economia naranja
hace inferencia a convertir el talento en
dinero a través de proyectos que
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Fondo Disefio~ Tema  Transicion

Propuesta de valor

La propuesta de valor es una practica original de marketing que tiene
2 8 A 2 Bertha Cubillos sierra

como objetivo darle al cliente una idea clara, concisa y transparente Q 6:32 Hoy v
de como un negocio en particular puede ser relevante para é1. i
Nuestro negocio cuida a su mascota y cuida al medio ambiente

di all - aludabl hiod dabl en aquello que la empresa espera hacer
mediante tem:.xtl\ass 11 .a les y biodegradal es C_onla!nos con mejor o de manera diferente con
productos Premium que cuidan la salud de su amiguito y juguetes, relacion a la competencia y en
tazas y bolsas biodegradables que cuidan el habitad de todos satisfaccion de sus clientes, ademas de
tener clara y debidamente detallada la
solucion a los problemas de los
consumidores que ustedes esperan

atacar segun sus necesidades
Mostrar menos

Recuerden ser lo suficientemente claros

Haz clic para afiadir notas del orador
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/= = e @ 11+ @ Reemplazarimagen~ = Opciones deformato  Animar ~

Q Bertha Cubillos sierra 7

6:36 Hoy

Se les recomienda realizar una breve +
descripcion de isologotipo, explicar la
aplicabilidad de los colores

corporativos y en que definen a la

empresa, lo mismo para el eslogan, que

impacto pretenden tener con él.
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Bertha Cubsillos sierra
Q 6:39 Hoy \d

Disefie el organigrama de modo que se

denote las lineas de mando y tramos de o
control del organigrama, defina cargos

superiores, un area no puede estar a

cargo de auxiliares sin supervision

o

Lo - I

Juliana Mora
" atraRozo
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~
]

@

Haz clic para afiadir notas del orador
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Listas de chequea (1)xdsx - Hoja- X + = X
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Archivo Editar Ver Insertar Formato Datos Herramientas Ayuda Ultima modificacion hace unos segundos
e~ ~w P 100% « € % 0 00 123~ Calibri -~ 12 - BISA ¢ HiE- E-2-pl-%r o @@ Y -3I- A B
RESPONSABLE DE LA REVISION
8 [ ) E E G H
43 Andlisis del micro y macroentorno de la empresa
4“4 Macroentorno
a5 Tecnolégico Uso de las Tic para x O
w e laboracion de
= conomico informe (seleccién a X No se evidencia la matriz DOFA, no tiene
& Politico criterio del grupo) x Ias variables propias de la matriz y que
48 Social - medio ambiente X componen detalladamente el macro entorno.
49 6 Microentorno +
50 Proveedores ) x
51 Clientes de la competencia Uso de las Tic para X
= et elaboracién de
— - - informe (seleccién a d
53 Entidades financieras criterio del grupo) x No se evidencia la matriz DOFA, no tiene
54 Competencia x dentificadas las variables propias de la matriz y gque
55 Comunidad x componen detalladamente el micro entarno.
56
RESPONSABLE DE LA REVISION:
57
BERTA INES CUBILLOS SIERRA / INSTRUCTOR
58 B
AT
+ Lista de chequeo 1 ~ Lista de chequeo 2 ~ Lista de chequeo 3 ~ 4
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Listas de chequeo (1)xlsx - Hoja: X +

X

< c # docs.google.com/spreadsheets/d/10-PaRa00xdZxpXx-yrdfIMbiHsHVap2z/edit#gid=366009019 b4 » 3 H

E Listas de chequeo (1) r ) ) a @
Archivo Editar Ver Insertar Formato Datos Herramientas Ayuda Uliima modi 0 C idos

e~ ~w P 100% « € % 0 00 123~ Calibri -~ 12 - BISA i PPy o @M Y- Z- A

- B

Fecha:09/12/2020

B c D E F G H

z ° SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENA o
SENA

3 7AV Centro de Gestidon Administrativa - Programa de Articulacién con la Media

LISTA DE CHEQUEO PRIMER CORTE PROYECTO PRODUCTIVO

5 COLEGIO: Colegio San Bonifacio [Fecha:09/12/2020 -
&  Nombre Proyecto Productive: Kaljus 5.A.5 Ficha: 2020431
7 Integrantes del grupo: Cristanche Viana Samuel David Resultado de la eval b
8
9 10B Cristanche Viana Samuel
o 108 Lopez Verdugo Laura vanesa
1o0C Mora Mufioz Juliana
2z 10A Parra Sabogal Laura Karina
3 10A Rozo Alvarez Laura Alejandra
4 Cumple
. MNumeral Tema Entregable Instructar o
’ sl NO encargado
© Presentacién de producto X No se evidencia, |
7 11 Prototipo del producte o servicio X No se evidencia, |
+ a de chequeo 1 ~ Lista de chequeo 2 ~ - Recuente: 2 >

) i 6582
n £ Escribe aqur para buscar @ EP 9/12/2020

M Recibidos (401) - beubillos: Listas de chequeo.xlsx - Hojas X Listas de chequeo.xisx - Hojas - X | & PULIDO MONROY NICOLLE Vi x Listas de chequeodsx - Hojas X =+ X
< c @ docs.google.com/spreadsheets/d/1Qinfu1GHE 1pcgGTHRATRU3WICIIQIDt7 fedit#gid=1638073060 b4 » 3 H
E Listas de chequeo B 4 a @
Archivo Editar Ver Insertar Formato Datos Herramientas Ayuda Uliima modi 0 C idos
e~ ~w P 100% « € % 0 00 123~ Calibri ~ 12 -+ B I & i PPy o @M Y- Z- A B
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3 ’A‘ Centro de Gestién Administrativa - Programa de Articulacién con |la Media
4 LISTA DE CHEQUEO PRIMER CORTE PROYECTO PRODUCTIVO
5 COLEGIO: SAN BONIFACIO Fecha: 09/12/2020 +
6 Nombre Proyecto Productivo: MAGIC LTDA Ficha: 2020431 - 2020489
7 Integrantes del grupo: Resultado de la evaluacién
8
9 PULIDO MONROY NICOLLE VALENTINA
0 MURCIA RIANO HANNA SOFIA
#
12
3
14 CUMPLE
= NUMERAL TEMA ENTREGABLE Instructor Observaciones
° sl NO encargado
6 1 Objetivo del proyecto X No se evidencia, no hay entregable del Word.
7 Lluvia de ideas (innovadera y realizable)
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17 |DIAZ GARZON SANTIAGO HUNTER S.A. | Aprendiz asaciado a
18 DIAZ MESA KEVIN THOMAS 1030534318 dontomasdiaz7@gmail.com
19 ENRIQUEZ MARTINEZ | DANIEL ALEJANDRO 1138524166 artandgames7@gmail.com SATE S.A.5
20 GARCIA GAMBOA DIEGO ESTEBAN 1013101962 deiegoel gmail.com MANI WORLD NO ESTREGO PROYE(
21 | GUECHA VARGAS JUANA GABRIELA ] [1011200425 gv172016@gmail.com ELTIEMPO EXACTO LTDA
22 | GUERRERO DIAZ DANNA JULIETH 1074928186 dannaju18@gmail.com LA MOCHILA ROLA LTDA
23 HERNANDEZ MAYORGA  |OSKAR MAURICIO 1024777944 mauricio2005123@gmail.com
24 HERNANDEZ OLARTE MIGUEL ANGEL HUNTERS.A. |Aprendiz asociado a
25 |HURTADO MARTA LENNYN ESTEBAN 1026253702 vegeto1507@gmail.com SATES.AS
26 LANCHEROS LOPEZ JOSE ALEJANDRO ANGEL.LT.D.A. |Aprendiz asociado a
27 |LOPEZ VERDUGO LAURA VANESSA 1013099775 lauravanessalopezverdugo@gmail.com KALIUSS.AS
28 LOZANO MENDEZ NELSONJAIR 1011087529 nelsonjair2005@gmail.com SATES.A.S
29 LUGO ROMERO LIZETH VANESSA 1010760808 lizethlugo15@gmail.com PRINCESAS MAGICAS S.A
30 MARUZCA NOVOA PAULA KATHERIN 10346580 catar . nail.com
31 MARTINEZ SIERRA MIGUEL ALEJANDRO 1021312050 miguelelvlogero@gmail.com EL TIEMPO EXACTO LTDA
32 |MORA MUNOZ JULIANA 1025525713 julianamorita2005@gmail.com KALJUS S.A.S
33 MORALES ESCOBAR NYCOLAY JAHIMERLAND (1030528328 nycolaymorales@gmail.com MANI WORLD NO ESTREGO PROYE(
34 MUNEVARRODRIGUEZ  [DANILO ESTEBAN 1011200594 danilo.munevar2004@gmail.com SATES.AS
35 MURILLO MUROZ ANGELLY VALENTINA ANGEL.LT.D.A. |Aprendiz asociado a
36 MURCIA RIANO HANNA SOFIA 1023367380 MAGIC LTDA
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disefian dos objetivos diferentes el del
proyecto como investigacion y el de la
empresa o idea de negocio
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s COLEGIO: SAN BONIFACIO Fecha: 09/12/2020
[3 Nombre Proyecto Productivo: HUNTER S.A Ficha: 2020431
7 Integrantes del grupo: Resultado de la evaluacién
]
9
10 Santiago Diaz Garzon
1 Cristian Santiago Reyes laiton
12 Angel Stiven Pinzon Sanchez
13 Miguel Angel Hernandez Olarte
14 CUMPLE Instruct:
- NUMERAL TEMA ENTREGABLE netrueter Observaciones
5 si | Nno encargado
16 1 Objetivo del proyecto x No se evidencia, no hay entregable del Word.
17 Lluvia de ideas (innovadora y realizable) No se evidencia, no hay entregable del Word
18 Economia Naranja, cultura y paz (post conflicto e inclusion)
2 v ecologia, (medio ambiente y desarrollo sostenible). Informe x No se evidencia, no hay entregable del Word.
19 Idea de negocio (hipdtesis) x No se evidencia, no hay entregable del Word.
20 Propuesta de valor x No se evidencia, no hay entregable del Word
2 TACION DE MERCADO
22 Perfil del cliente, usuario y/o consumidor X No se evidencia, no hay entregable del Word.
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1 COLEGIO PARROQUIAL SAN BONIFACIO N2 DE FICHA 2020489 FORMACION VIRTUAL DECIMO 202
2 ENTREGABLES
3 APELLIDOS .1 NOMBRES ~| DOCUMENTO - |CORREO - PROYECTO - |LISTA DE CHEQUEO F001 F023 NOVED,
4 |ANGARITA PERDOMO  JUAN ESTEBAN 1034777414 juanangaritaperdomo@gmail.com
5 |AREVALO AREVALO KEINNY LORENA 1025528011 arevalolorenagza@gmail.com SUPERNOVA S.A.
6 |ARTEAGA CESPEDES BRAYAN STIF 1013584548 ar ayar il.com
7 |CASTRO FUENTES JUAN ALEXANDER 1022330679 juanalexandercastrofuentes@gmail.c
8 |GARCIA HEREDIA DANNA VALENTINA 1019009528 dannav_garcia@hotmail.com LA MOCHILA ROLA LTDA
9 |GIRALDO LIZCANO JUAN CAMILO 1033257422 krolinaliz1988@gmail.com
10 |GONZALEZ AVILA JULIAN FELIPE 1034777963 pipegonza52@hotmail.com ELTIEMPO EXACTO LTDA
11 [JARAMILLO CARDONA  [DANIEL LEONARDO 1014658111 jaramillodaniel20180213@gmail.com ATRAPURA S.A.S
12 |LOZANO MIGUEZ SEBASTIAN ESNEYDER (1034397788 sebas29124@gmail.com SUPERNOVA S.A.
13 MONTANA GOMEZ JUAN CAMILO 1015983430 3112149546z @gmail.com EL TIEMPO EXACTO LTDA
14 |MORALES MARQUEZ  [JUAN DAVID 1000593118 juandeavidos@gmail.com
15 |NUREZ MUROZ KAROL GICELL 1034777584 gicellnug4@gmail.com SUPERNOVA S.A.
16 OCHOA VERGARA LUIS ENRIQUE 1013105030 lukike1865@gmail.com
17 |ORTIZ RENGIFOQ MICHELLE DAYANNA 1014857783 cheloor2005@gmail.com MANI WORLD NO ESTREGO PROYECTO
18 |PACHECO HUELGOS JUAN DAVID 1027400772 juanpa15130@gmail.com PRINCESAS MAGICAS 5.A| =
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La empresa supemova S.A en el afio 2021
busca Ser una micro empresa reconocida
por su oniginalidad, buenos olores e
inclusion de todos los géneros y edades.
logrando asi la conformidad de nuestros
clientes y encontrando una buena calidad
en nuestros productos ademas de esto
nuestro proyecto tendra disefios especiales
en los envases de los perfumes ,
manteniendo asi la personalidad e
innovacién para asi generar
-emprendimiento y ser bien recibidos en el
mercado.
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Recuerden que la vision es una
proyeccion a donde se desea llegar
delimitando un tiempo especifico, esta
vision, debe ser especifica y realizable
en esa proyeccion o lapso de tiempo,
ademds de fijarse objetivos y metas
claras.

G q) o

2 Compartir

&)

£ Escribe aqur para buscar

www.sena.edu.co
® ® ® SENAComunica

o ) 4 7 ESP

M Recibidos (401) - beubi x| Listas de chequeoxis: - X | Listas de chequeo.dsx -~ X | & SEBASTIAN LOZANO N X LISTA_DE_CHEQUEO_ X PRESENTACION SUPER x | + = X
< C @ docs.google.com/spreadsheets/d/1Qsz8zx1DXB1L95gg72N2pztBEzevtst /edit#gid=952494543 * B » c’ H
E LISTA_DE_CHEQUEO__ COMPLETA ¥ [0 & Guardadoen Drive
Archivo Editar Ver Insertar Formato Datos Herramientas Ayuda Ultima modificacion hace unos segundos
e~ ~w P 100% « € % 0 00 123~ Calibri - 12 -+ B I SA HSHE-E-F-P-Yr o@BMWY-E- A B
Fecha: 09/12/2020
e € B E F B Buscar en hoja HE4
7
2 [ ] SERVICIO NACIONAL DE APRENDIZAJE SENA
SENA L]
3 ’A‘ Centro de Gestién Administrativa - Programa de Articulacién con la Media
4 LISTA DE CHEQUEO PRIMER CORTE PROYECTO PRODUCTIVO
5 COLEGIO: SAN BONIFACIO Fecha: 09/12/2020 +
&  Nombre Proyecto Productivo: Ficha: 2020489
7 |Integrantes del grupo: Resultado de la evaluacién
8 SEBASTIAN ESNEIDER LOZANO MIGUEZ 10A
9 LAURA FERNANDA TALERO PIRAJAN 10A
0 KAROL GICELL NURiEZ MUfioz 108
n KEINNY LORENA AREVALO ARVALO 10C
12 KARIN YISSET RAMOS GONZALEZ 10C
13
14 CUMPLE
NUMERAL TEMA ENTREGABLE Instructar Observaciones
15 sl NO
16 1 Objetivo del proyecto x No se evidencia, no hay entregable del Word.
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