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Senor coronel

KENNY LEONARDO MORENO DELGADO

Segundo comandante y jefe Estado Mayor del CACOM-6

EVALUACION ECONOMICA

PROCESO DE MINIMA CUANTIA No. 026-00-I-CACOM-6-GRUAL-2026

OBJETO DEL PROCESO: ADQUISICION DE CARPA Y TARIMA PARA EL CACOM-6.

PRESUPUESTO OFICIAL: El Ministerio de Defensa Nacional — Fuerza Aeroespacial
Colombiana de acuerdo con el estudio del mercado estima que el valor del contrato a
celebrar ascendera aproximadamente a la suma de SESENTA Y DOS MILLONES DE

PESOS MCTE ($62.000.000,00).

PROPONENTES:
VALOR - -
CORRECCION ARITMETICA
RROFONENIE Eggzgﬁnslgﬁ (REDONDEO A DOS DECIMALES)

MANT - INDUSTRIAL S.A.S

39.800.000,00

39.799.999,82

DYE TEAM SERVICE SAS

43.520.000,00

43.519.999,97

CARPAS LA CIMA SAS

48.498.688,00

48.498.688,00

INGENIERIA Y SOLUCIONES J.R. S.

49.339.494,00

49.339.494,40

MPS IMPORTACIONES Y EXPORTACION

49.959.770,00

49.959.770,00

CARPAS Y CUBRIMIENTOS SOLAIRE S

49.968.100,00

49.968.100,00

SEI EXPRESS SAS

49.980.000,00

49.339.494,40

CLP SOLUCIONES Y SUMINISTROS SA

50.070.000,00

39.799.999,82

MARIA LILY GUTIERREZ TOVAR SUMI

50.640.983,61

50.564.983,62 (correccion aritmética
en calculo de IVA)

MOSTHYE VICENTE MEDINA RODRIGUE

52.062.500,00

52.062.500,00

PAPELES PA'YA SAS

53.788.000,00

43.519.999,97

CARPAS FM S.A.S

55.600.000,00

55.600.000,00

JOHAN MAURICIO RANGEL GRISALES

57.120.000,00

57.120.000,00

CASTECK SAS

57.900.000,00

57.899.999,78

GRUPO NOVOMARK SAS

60.571.000,00

60.571.000,00

El comité evaluador procedio a realizar la verificacion econémica del oferente que aparece
en primer orden de elegibilidad, por presentar el menor precio ofertado que corresponde a

la presentada por:

MANT - INDUSTRIAL S.A.S
NIT: 901915879 2

Asi las cosas, una vez verificados los requisitos econdmicos habilitantes del proponente
MANT - INDUSTRIAL S.A.S, se obtiene el siguiente resultado:
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1 CERTIFICACION BANCARIA

NO

CUMPLE CUMPLE

Certificado bancario no mayor a 30 dias de la fecha de cierre de la oferta. X

2 RUT

NO

CUMPLE CUMPLE

TRIBUTARIO RUT

Las personas naturales y juridicas deben aportar el REGISTRO UNICO

X

4 OFERTA ECONOMICA

NO

CUMPLE CUMPLE

rechazo de la oferta.

El oferente debera anexar formato de oferta econémica, so pena de

X

cuenta)

Formulario Informacién para el Sistema Integrado de Informacion
Financiera (SIIF) (certificacion bancaria y creaciéon beneficiario de X

ARGUMENTOS PUNTUALES, PRESENTADOS POR EL PROPONENTE EN LA
JUSTIFICACION DE PRECIOS ARTIFICIALMENTE BAJOS

La justificacion de los precios ofrecidos por MANT

econdmica, se sustentan en que el oferente manifiesta que su empresa que:

Bogotd D.C, febraro 27 de 2026

Safioras

AEREO DE EMNo. &

: proceso No.
Asunto: Aclaracion precios presuntamente arificialments bajos
Cordial saludo

Por medic de la presents me permitc adjuntar la justificacién de los precios ofertados en
desarrolle del presente proceso, los cuales comesponden a circunsiancias objetivas del

mercado y a un analisis integral de los costos que se puedan generar en la sjecucion del
mismo, dichos precios nos garantizan un margen de utiidad razonable y NO PONEN EN
W

EQUILIBRIG ECONOMICO, &n caso de que Sea sdjudicads. Los mismos incluyen
Todios K08 IMpUSSos de ey comespondisntss, dichos Pracios No COMEsponden & ningun =mor
woluntario o involuntario, motivo por el cual LOS SOSTENGO Y GARANTIZO QUE CON
LOS PRECIOS OFRECIDOS CUMPLIRE CON LA TOTALIDAD DEL OBJETO DEL

A continuacicn, expondré la justificacion de que los precios comesponden a circunstancias
objetivas del mercado ¥ no ponen en riesgo la ejecucitn del futuro contrats en caso de que
=& me sea adjudicado.

LEGISLACION ¥ JURISPRUDENCIA

e ]

o Guien haga ki evalcsio 3 reeherear i oferta o o

| s G ko s e K SwEkeackin S8 ks ofsrras-
‘Cuande of valor de ko aterts seboe 19 :’d:nhu’nrs R il i RO A
gt & Gircunstan Cics b e e o e e, LG

Cumplimbenlo. del contrate < oy Pl Gtevic, e Endidod Exhaial dete
Can b can 5 andish en ef preceis S oaion, e atertas

B decreio 1082 de 2015 soko o
Elementos porn pensar que &5 o

2 precemios poro habiitor una olerda 66 1a que fenga
=

1. Gue comesponde O SircURINGNCIos SEjEEWas del alerents v
2 Gueno s sl esa

Dicho esto, procederemos a explicar las circunstancias objetivas del valor de nuestra
propuesia:

SOLIDEZ ¥ RESPALDO:

Contamos con experiencia en la ejecucion de contralos con el mismo objeto del
presente procesao o similar, lo que me ha permitido manejar una economia de escala
e implementar la logistica necesaria para ejecutar proyecios como el de la
referencia, manteniendo la mejor relacién costo — beneficio.

PRECIOS DE COMPRA:
Contamos con stock de INSUMOS, repuestos y sumMinistros, que fusron sdquiridos =l por

mayor para la ejecucion de otros contratos (ko que me permite un excelente flujo de caja y
obtener mayores descuentos por compras en volumen) y cuyos excedentes requieren ser

rotados. para no tener inwentarios improductivos. por ko Que es necesario utlizardos en la
sjecucion de nuevos proyecins, optimizande los inventarios y por lo mismo los recursos de
la empresa (muchas empresss offecen promociones y descusntos en  productos
Gnicamente con el abjetiva de rotar sus iMventanos y minimizar fegos por almacenamienta,
variacidn del precic del dolar o por otras circunstancias del mercado que pusdan poner en
riesgo su inversion),es asi que manejo una ecanomia de escala, soy importador directo de
istros @ insumos a traves de nuestra filial JP INVESTMENS establecida en la ciudad
de MLAMI, por lo mismo contamos con descuentos especiales olorgados por varios de
nuestros provesdores.

OPTIMIZACION ESTRATEGICA DE LOS SERVICIO OFRECIDOS

Este es un factor diferencial que me permite ir mas alla de los demas oferentes sin perder
la calidad de nuestro servicio ni afectar nuestra solidez financiera esto debido a que como
V& I EXprese Mans{o NUSSIras COMETSs bajo & CONCEepto df Una Economia de escala y
compras por wolumen ko gue nos brinda como resultado la optimizacion de la gestion de
nventarios y compras. no cbstante. |o anterior hemos prevists contingencias da algunos
suministros aislados o por separado y, sun asi, nuestro andlisis. de costos nos permite
Comfirmar ol precio ofertbas sbtemiende un margen de utidad reeenable.

CONCLUSION CIRCUNST. B T AS Y RAS

Contamos con personal itado, hen islizada propia. asi con
insumos. repuestos y suministros, cuento con amplias instalaciones. y equipos. Io que es de
maxima utiided para el desamollc de las actividades del presente optimizando e
recurso humano lo gue contribuye a dismin costos sin afectar la calidad del desarrolio de
las tareas.

Los precios ofertados por MANT — INDUSTRIAL S.A_S tienen sustents juridico y factico. en
raz6n a la amplia experencia en contratos gue contemplan tareas muy similares o iguales
a las contempladas en el proceso de la referencia, motivo por el cual cuento con amplia
experiencia en |a logistica necesaria para su ejecucién a o largo y ancho del pais lo que
me hace ampliamente conocedor de los esguemas de costos necesanos para tal fin,
situacion que me permite ofrecer la mejor relacidn costo bensficio a nuestros clientas,
manejo una economia de escala , lo que es de maxima wiilidad para f desamollo de las
actividades del presente proceso optimizando el recurso humano lo gqus comtribuys a
disminuir costos sin afectar | calidad dal desarollo de las tarsas.

Adicionalments MANT — INDUSTRIAL S_A.S. en los contratos que ha suscrito, nunca ha
soficitado declarstona de desequilibio econémicopue nuestras ofertas se basan siempre
&n circunstancias objetivas y resles del mercado.

El tener kos costos de suministros y mano de obra calificada controlados de manera interna,
contar, Con rEpUSSIDS Y SUMINISIOS, CONar Con UNa economia de escala y compras por
volumen, contar con amplia expenencia y no tener que incumic en inversiones adicionales
nos permiten ofrecer el valor referenciado sin afectar la calidad ni la solidez financiera del
confrato en caso de que sea adjudicado.

En ctros aspectcs. muy respetucSaMEents Me PErMItD recordar QUe NOS Encontramcs en

radicados en cabeza de las personas naturales y juridicas y somelidos a bos limites. que
establecs Ia ley, siempre ¥ cuando estos no atenten contra & orden econdmico y social y
derechos conexos. A su vez, el Consejo de Estado, establecit los contenidos del derecho
a Ia libre competancia, en kos siguientes términos:

“La libre competencia, por su parte. consiste en ia faculfad que tienen todes Jos empresanos
e oentar sus eafuerzos, faciones empresanaies y de produwccion & e Conguista de un
mercado, en un marco de 3 juars

esta libertad comprends s/ menos fres S ia il de i &l
mercado, (i) la libertad de ofrecer las ¥ 2 gue se

INDUSTRIAL S.A.S en su oferta
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estimen . y (i) Ia posibiidad de con ier consumider o usuaTio
En este orden de ideas, esta liberfad también es una garantia pars los consumidores.,
quienes an virtud de lla pueden contratar con quien ofrezca las mejores condiciones dentro
del marco de la ley y se benefician de las ventajas de la de en i

de precio y calided de los bienes y servicios, entre otros.”

1. Consejo de Estado, Sentencia Rad. 250002324 00020100033401 del 9 de AGOSTO de
dos mil disciocho 2018, en concordancia con la Sentencia C- 032 de 2017 de la Caorte
Constitucional

Finalments por todo ko ya manifestado queda mas que demostrado y sustentado que mi
oferta no puede considerarse con precios artificialments bajos ya que la misma comesponde.
a circunstancias objetivas del mercado y s el resultado de una estrategia técnica y
financiera bbgica real y bien estructurada basada en nuestras fortalezas adquiridas como
prestador de senvicios a las FUERZAS MILITARES de Colombia a Io largo y ancho de la
geografia nacional en la ejecucion de contratos, ko cual nos permite ir mas sl de oios
aferentes sin afectar la calidad de nuestros servicios ni nuestra solidez financiera.

Agradezco de antemano la atencién prestada a la presente.

Cordialmente,

Representante legal
MANT — INDUSTRIAL S.A.S
C.C 79.459.691

Anexa desagregacion de costos
CONCEPTO DEL COMITE ECONOMICO

Una vez recibidas y analizados los argumentos presentados por el proponente MANT -
INDUSTRIAL S.A.S; el comité econdmico evaluador conforme a lo establecido en la
invitacion publica y en aras de dar cumplimiento a los principios que rigen la contratacién
estatal, emite su concepto asi:

ART. 25. Del principio de economia.

En virtud del cual, conforme lo establece el numeral 1° del articulo 25, “En las normas de
seleccion y en los pliegos de condiciones o términos de referencia para la escogencia
de contratistas, se cumpliran y estableceran los procedimientos y etapas estrictamente
necesarios para asequrar la seleccion objetiva de la propuesta mas favorable. Para este
propésito, se senalaran términos preclusivos y perentorios para las diferentes etapas
de la seleccion y las autoridades daran impulso oficioso a las actuaciones” (las
negritas son de la Sala).

De igual modo, el Principio de buena fe

Este principio tiene un caracter objetivo que consiste en asumir una postura o actitud
positiva de permanente colaboracion y fidelidad al vinculo celebrado. Por ello, tal como
sucede con el principio de reciprocidad, el desconocimiento por parte de la Administracion
de los postulados de la buena fe en la ejecucién del contrato conlleva el surgimiento de la
obligacién a cargo de ésta de responder por los darfos antijuridicos que le haya ocasionado
al contratista. Estos efectos juridicos de la buena fe en materia contractual son una clara
consecuencia de la regla segun la cual todo comportamiento contrario a la misma, en cuanto
ilicito, trae implicita la obligacion de pagar perjuicios.

El principio de la buena fe impone, por tanto, a las partes, una actitud de lealtad mutua, de
fidelidad, honestidad y permanente colaboracioén en la relacion contractual con el fin de
garantizar la ejecucién optima y eficiente del objeto contractual y procurar la satisfaccion de
los fines de interés publico comprometidos con la contratacion.

Por otra parte, respecto del valor de la oferta, cabe primeramente recordar el Principio de
Responsabilidad, consagrado en el articulo 26 numeral 6° de la Ley 80 de 1993, que
impone en cabeza de oferentes y contratistas de la Administracion Publica el deber y la
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responsabilidad de formular propuestas en las que se fijen condiciones econdémicas
razonables para la posterior adjudicacion de contratos. Establece la citada norma
taxativamente lo siguiente:

Articulo 26. Del principio de responsabilidad. En virtud de este principio:

(..

6°. Los contratistas responderan cuando formulen propuestas en las que se fijen
condiciones econémicas y de contratacion artificialmente bajas con el propdsito de obtener
la adjudicacion del contrato.

En este mismo sentido y en concordancia con el principio de seleccién objetiva desarrollado
en el articulo 5 de la Ley 1150 de 2007:

Articulo 5°. De la seleccidn objetiva.

Es objetiva la seleccion en la cual la escogencia se haga al ofrecimiento mas favorable a
la entidad y a los fines que ella busca, sin tener en consideracion factores de afecto o de
interés y, en general, cualquier clase de motivacion subjetiva.

Para efectos de la comparacion de los ofrecimientos realizados por los proponentes a la
entidad contratante para la formacién de los contratos y en aquellos eventos en los que
posiblemente se oferte un precio artificialmente bajo por alguno de los oferentes, el articulo
2.2.1.1.2.2.4 del Decreto 1082 de 2015 establece lo siguiente:

Articulo 2.2.1.1.2.2.4 oferta con valor artificialmente bajo. Si de acuerdo con la
informacién obtenida por la Entidad Estatal en su deber de analisis de que trata el articulo
2.2.1.1.1.6.1 del presente decreto, el valor de una oferta parece artificialmente bajo, la
Entidad Estatal debe requerir al oferente para que explique las razones que sustentan el
valor ofrecido. Analizadas las explicaciones, el comité evaluador de que trata el articulo
anterior, o quien haga la evaluacion de las ofertas, debe recomendar rechazar la oferta o
continuar con el andlisis de la misma en la evaluacién de las ofertas.

Cuando el valor de la oferta sobre la cual la Entidad Estatal tuvo dudas sobre su valor,
responde a circunstancias objetivas del oferente y de su oferta que no ponen en riesgo el
cumplimiento del contrato si este es adjudicado a tal oferta, la Entidad debe continuar con
su analisis en el proceso de evaluacion de ofertas.

En esta perspectiva, el Consejo de Estado, SALA DE LO CONTENCIOSO
ADMINISTRATIVO. SECCION TERCERA. SUBSECCION B. en Sentencia del 4 de junio
de 2008. Rad No. Radicaciéon numero: 76001-23-31-000-1997-05064-01(17783). C.P.
Myriam Guerrero de Escobar); ha sefalado lo siguiente:

“Lo dispuesto por el articulo 26 de la ley 80 de 1993 tiene como finalidad, de una parte,
exonerar a la Administracion de toda responsabilidad frente al contratista cuando quiera que
haya ofertado con precios inferiores a los acostumbrados en el mercado y que por tal razén,
en plena ejecucion del contrato, acuda a la Administracion en virtud de reclamaciones
economicas para que le sea admitido un presunto desequilibrio de la ecuacién econémica,
0 cuando tal circunstancia, conlleve a la inejecucion del contrato, con los consecuentes
perjuicios para la entidad contratante que no tendria por qué soportar. De otra parte, la norma
pretende que sea el contratista quien asuma las consecuencias que puede implicar el haber
presentado un precio equivocado, cuando su conducta fue intencional para obtener la
adjudicacién de la licitacion, consecuencia que se extiende a aquellos eventos en los cuales
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incurrié en error al elaborar su propuesta, puesto que esta carga de responsabilidad es de
su exclusivo resorte”

"Lo cierto es que el precio sefialado por el proponente debe guardar proporcionalidad con el
valor del objeto ofrecido, de lo contrario se generaria una evidente discrepancia entre el
objeto contratado y su valor. El precio no puede ser irrisorio o vil, pues ello puede significar
un eventual incumplimiento del contrato, o eventuales conflictos por imprevision, lesion,
abuso de derecho etc., que la contratacion debe evitar".

“El denominado “precio artificialmente bajo” de que trata la Ley 80, es aquel que resulta
artificioso o falso, disimulado, muy reducido o disminuido, pero ademas, que no encuentre
sustentacion o fundamento alguno en su estructuraciéon dentro del trafico comercial en el
cual se desarrolla el negocio, es decir, que dicho precio no pueda ser justificado y por lo
tanto, la Administracion estaria imposibilitada para admitirlo, so pena de incurrir en violacion
de los principios de transparencia, equilibrio e imparcialidad que gobiernan la actividad
contractual y como parte de ella el proceso de licitacion’.

“Pero puede suceder que el precio, aunque bajo, encuentre razonabilidad y
justificacién por circunstancias especiales que tienen suficiente explicacion, Ias
cuales deberan ser evaluadas por la Administracion en su contexto, para determinar
si la oferta puede o no ser admitida”.

(..)

De acuerdo a lo anterior, el conjunto de normas que prohiben a los proponentes presentar
ofertas con precios artificialmente bajos, son un mecanismo de prevenciéon que permite a
las entidades contratantes evitar futuras contingencias contractuales tales como la revisién
de precios o el incumplimiento de las obligaciones en cabeza del contratista, que se puedan
ocasionar como consecuencia de precios artificiosos.

Anudado a lo anterior, es de precisar que en atencién a que la entidad fij6 en los
documentos del proceso los precios maximos o precios techos para cada uno de los bienes
y/o servicios objeto del presente proceso, sin embargo siendo conscientes de la libertad en
la dinamica y condicién comercial de la que goza cada oferente o interesado; esta no fijé
un precio o valor minimo; por tanto, los precios ofertados por los proponentes hacen parte
del trafico comercial de acuerdo a las circunstancias particulares del mismo en el mercado
y que estos en caso de resultar adjudicatario deberan mantenerse como fijos y firmes
durante la ejecucion del contrato y que durante el mismo, en caso de resultar adjudicatario
no podra alegar desequilibrio econémico alguno.

De igual modo, es importante precisar que el presente proceso que servira como hoja de
ruta para la elaboracion del contrato a quien resulte adjudicatario, esta respaldado bajo
unas garantias contractuales exigibles al futuro contratista y que las mismas en caso de
incumplimiento al negocio juridico seran aplicadas a favor de la entidad estatal.

Asi las cosas y por las razones antes expuestas, el comité econédmico recomienda la
continuidad de la propuesta presentada por MANT - INDUSTRIAL S.A.S en la respectiva
evaluacion econdmica, toda vez que estas Cumple, con la presentacion de los requisitos
exigidos para la justificacién de precios de su propuesta econémica, la cual fue aceptada
por este comité; en vista que, los argumentos expuestos por el oferente dieron razén a que
este tienen pleno conocimiento de los costos en los que incurrira para el cumplimiento del
objeto contractual y que no renuncia al margen de utilidad en caso de resultar adjudicatario,
asimismo que los precios ofertados por el proponente hacen parte del trafico comercial de
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C. vl
acuerdo a las circunstancias particulares de este en el mercado y que en caso de resultar
adjudicatario debera mantenerlos como fijos y firmes durante la ejecucion del contrato y que
durante el mismo, en caso de resultar adjudicatario no podra alegar desequilibrio econémico
alguno.

MINISTERIO DE DEFENSA eéa COMANDO GENERAL A ¥ FUERZA AEROESPACIAL

Ademas, es de manifestar que no existe alguna circunstancia asociada a que el valor
ofertado impida la correcta ejecucion del contrato, en vista que, la oferta econdmica no es
el unico factor determinante para la seleccion del futuro contratista, puesto que, el pliego
previene que los proponentes tengan la capacidad técnica, experiencia y juridica para
satisfacer la necesidad de la entidad; es decir que, tener la propuesta el menor precio, no
otorgaba de manera automatica el derecho para hacerse acreedor a la adjudicacién de un
proceso de contratacion.

CONCEPTO: Después de realizar la verificacién de los documentos del proceso en
mencion este comité determina que la oferta presentada por el proponente MANT -
INDUSTRIAL S.A.S, con NIT 901915879 2, CUMPLE con todas las exigencias minimas
requeridas en la invitacién publica del proceso No. 026-00-I-CACOM-6-GRUAL-2026.

Respetuosamente,

CO. SANDRA MILENA AVENDANO
Comité Evaluador Econémico




