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La capacidad financiera y organizacional a exigir guarda relación con el valor del contrato a La 
capacidad financiera a exigir guarda relación con el valor del contrato a celebrar, siendo esta 
adecuada y proporcional, teniendo como objetivo la consecución de un contratista que disponga 
de los recursos financieros suficientes para ejecutar el contrato dentro del plazo previsto. Con el 
fin de verificar la solidez financiera, el Proponente deberá cumplir con los indicadores financieros 
establecidos en este documento.  
 
Se evaluará con base en la información financiera contenida en los Estados Financieros corte 
2024 o 2025 si ya están aprobados por la asamblea, los mismos deben contener las notas a los 
estados financieros, el dictamen del revisor fiscal o contador externo. Los contadores públicos 
deberán anexar Copia de la tarjeta profesional y antecedentes de la junta central de contadores 
vigente de los profesionales que certifican y verifican los mismos. 
 
La entidad verificará toda la información financiera en moneda legal colombiana, de conformidad 
con los artículos 50 y 51 del Decreto número 2649 de 1993 y demás normas que lo modifiquen 
adicionen o sustituyan, así mismo deberán estar en idioma español.  
 
PARA LAS PERSONAS NATURALES O JURÍDICAS NACIONALES Y EXTRANJERAS CON 
DOMICILIO O SUCURSAL EN COLOMBIA, La evaluación financiera y organizacional de las 
propuestas se efectuará a partir de la información financiera mencionada anteriormente.  
 
Los Proponentes extranjeros deberán presentar la siguiente información financiera de 
conformidad con la legislación propia del país de origen. Los valores deben: (i) presentarse en 
pesos colombianos; (ii) convertirse a la tasa de cambio de la fecha de corte de los mismos, y (iii) 
estar avalados con la firma de quien se encuentre en obligación de hacerlo de acuerdo con la 
normativa del país de origen.  
 

A. El estado de situación financiera (balance general) y estado de resultado integral (estado 
de resultados), acompañados por el informe de auditoría (sí aplica de acuerdo con la 
legislación de origen) con traducción simple al castellano de acuerdo con las normas NIIF. 
Los oferentes extranjeros deben presentar sus estados financieros a la fecha de corte 
establecida en los países de origen o en sus estatutos sociales. 

B. Copia de la tarjeta profesional del Contador Público o Revisor Fiscal y certificado de 
antecedentes disciplinarios vigente expedido por la Junta Central de Contadores de quien 
realiza la conversión. 
 

Los oferentes deben presentar sus estados financieros en la moneda legal del país en el cual 
fueron emitidos y adicionalmente en pesos colombianos. El proponente y la Entidad Estatal para 
efectos de acreditar y verificar los requisitos habilitantes tendrán en cuenta la tasa representativa 
del mercado vigente en la fecha en la cual los estados financieros fueron expedidos. Para el 
efecto, el proponente y la Entidad Estatal tendrán en cuenta las tasas de cambio certificadas por 
la Superintendencia Financiera. 
 
Para aquellas sociedades extranjeras cuyas prácticas contables difieran de lo establecido en las 
normas colombianas, se deberá aportar junto con la información financiera de la persona jurídica 
extranjera, certificación suscrita por el contador público o revisor fiscal de la sociedad extranjera 
o en su defecto el revisor fiscal de la sucursal en Colombia, en la que se indiquen los rubros que 
correspondan a las cuentas, que se entenderá prestada bajo la gravedad del juramento.  

 
El Proponente tiene que alcanzar todos los indicadores financieros requeridos para su propuesta 
sea considerada hábil. 

 
Los estados financieros deben reflejar la situación financiera del Proponente individual, o de los 
integrantes del Proponente, y no de una sociedad matriz u otra perteneciente al mismo grupo 
Empresarial.  
 
En atención a la naturaleza del contrato a suscribir y de su valor, el Municipio hace uso de los 
siguientes indicadores, los cuales considera adecuados respecto al objeto del Proceso de 
Contratación. 

 
CAPACIDAD FINANCIERA 

 



ÍNDICE DE LIQUIDEZ 
Es el resultado de dividir el activo corriente sobre el pasivo corriente, a través de esta razón se 
basa en los activos y pasivos corrientes, se busca identificar la facilidad o dificultad de una 
empresa para pagar sus pasivos corrientes con el producto de convertir a efectivo sus activos, 
también corrientes, este índice tiene su aceptabilidad en que se puedan predecir los flujos de 
efectivo. Estos dos grupos del balance incluyen los siguientes conceptos: Activo corriente: dinero 
en caja, dinero en bancos, inversiones en valores de inmediata realización, cuentas por cobrar 
(clientes), inventario de materias primas, producción en proceso y producto terminado y otros 
activos corrientes; Pasivo corriente: proveedores, impuestos por pagar, acreedores varios, 
documentos por pagar a corto plazo y créditos bancarios a corto plazo. 

 
Para participar se requiere que éste índice sea igual o mayor (≥) a 0,05 
 
Para el caso de consorcios o uniones temporales se calculará con base en la suma de la 
ponderación del activo corriente sobre el pasivo corriente, de los integrantes, de acuerdo con el 
porcentaje de participación de cada uno dentro del consorcio o de la unión temporal. 
 
ÍNDICE DE ENDEUDAMIENTO (IE). 
Es el resultado de dividir el pasivo total por el activo total, mide la capacidad de pago que tiene 
una empresa para hacer frente a sus obligaciones a largo plazo, este Índice se utilizan para 
diagnosticar sobre la estructura, cantidad y calidad de la deuda que tiene la empresa, así como 
comprobar hasta qué punto se obtiene el beneficio suficiente para soportar el costo financiero de 
la deuda. 
 
Para participar se requiere que éste índice sea menor o igual (≤) a 0,96 o 96% 
 
Para el caso de consorcios o uniones temporales se calculará con base en la suma de la 
ponderación del pasivo total sobre el activo total, de los integrantes, de acuerdo con el porcentaje 
de participación de cada uno dentro del consorcio o de la unión temporal. 
 
Desde el punto de vista financiero, la pérdida operacional registrada por las ESES obedece a que 
los ingresos propios provenientes de la venta de servicios de salud resultan insuficientes para 
cubrir la totalidad de los costos y gastos operacionales requeridos para la prestación del servicio. 
Dentro de estos se destacan los gastos de funcionamiento asociados al talento humano en salud, 
insumos médicos, mantenimiento de la infraestructura hospitalaria, servicios públicos y demás 
erogaciones necesarias para asegurar la continuidad y calidad del servicio.  
 
Esta situación responde a las características estructurales del modelo de financiación del sistema 
de salud público, particularmente en aquellas ESE que atienden población pobre no asegurada, 
población afiliada al régimen subsidiado y eventos no cubiertos por la Unidad de Pago por 
Capitación (UPC), donde las tarifas reconocidas por los servicios prestados no reflejan el costo 
real de su prestación.  
 
En concordancia con lo dispuesto en la Ley 715 de 2001, el Estado asigna recursos bajo la 
modalidad de Subsidio a la Oferta, cuyo propósito es financiar la atención de la población pobre 
no asegurada y coadyuvar a la sostenibilidad operativa de las Empresas Sociales del Estado. 
Estos recursos se reconocen contablemente como transferencias, conforme al Régimen de 
Contabilidad Pública. No obstante, es importante precisar que dichos aportes no eliminan la 
pérdida operacional como indicador financiero, sino que contribuyen al equilibrio del resultado del 
ejercicio y a la viabilidad de la prestación del servicio público de salud. Por ende, NO se pedirá 
RAZON DE COBERTURA DE INTERES, RENTABILIDAD DE PATRIMONIO Y RENTABILIDAD 
DEL ACTIVO. 
 


