EVIDENCIAS DICIEMBRE

NOMBRE DEL CONTRATISTA
ROSAURA KATIUSCA ALSINA HERNANDEZ

C.C: 37.331.884

1. Realizar asistencia técnica y orientacién
juridica a los micronegocios y MiPymes temas

relacionados con la  formalizacion vy

fortalecimiento legal de las unidades

econdmicas del municipio.

ACTIVIDAD 1.1

El dia 6 de diciembre se realizé asistencia técnica
al sefior Orlando Corzo, representante de la
empresa Diamont, dedicada a la fabricacién de
calzado. Durante la asesoria, el sefior Corzo
manifestd la necesidad de fortalecer su empresa
en temas de redes sociales, publicidad y
marketing, teniendo en cuenta que se trata de una
pequefia empresa con proyeccion de crecimiento.

Por lo anterior, se le recomendd implementar
estrategias de marketing digital, tales como la
creacion y optimizacion de perfiles en redes
sociales, la publicacién constante de contenido
promocional, el uso de herramientas de publicidad
digital y el fortalecimiento de la identidad de
marca, con el fin de aumentar la visibilidad, atraer
nuevos clientes y contribuir al crecimiento
comercial de la empresa.

2. Participar en actividades de capacitacion y
jornadas de orientacion programados en el
marco del proyecto, brindando informacion
juridica general que contribuya a los procesos
de formalizacion y fortalecimiento
empresarial de los beneficiarios.

ACTIVIDAD 2.1

El dia 5 de diciembre se participd en una
capacitacién dirigida a una microempresa de
costura, en la cual se abordaron temas
relacionados con la legalizacién y formalizacidn
empresarial. Durante la jornada se dieron a
conocer los pasos bdsicos para la formalizacion,
tales como el registro en la Cdmara de Comercio y
la inscripcion en el RUT ante la DIAN, asi como los
beneficios y las obligaciones que conlleva la
formalizacion.

Finalmente, se realizd un compromiso de
acompafiamiento para apoyar a la microempresa
en larealizacidon de los tramites de formalizacion.
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3. Apoyar y asesorar los diferentes proyectos
gue se implementen en el marco de los
programas y planes de desarrollo del
municipio, prestando especial atencion a las
iniciativas dirigidas a la formalizacion
empresarial para asegurar su articulacion con
dichos programas.

ACTIVIDAD 3.1

El dia 6 de diciembre se realizé apoyo en la
identificacién del sector empresarial de la ciudad
de Cucuta, lo cual permitié reconocer las
necesidades existentes y avanzar en la prestacién
de asistencia técnica.

Como caso especifico, se atendié a la sefiora
Yuliana Diaz, quien manifesté la necesidad de
fortalecer su empresa en redes sociales con el fin
de aumentar la visibilidad, atraer mayor nimero
de clientes y lograr un crecimiento econémico a
través del incremento en las ventas y el
reconocimiento de su marca.

Asi mismo, se brinda apoyo y asesoria a los
diferentes proyectos que se implementen en el
marco de los programas y planes de desarrollo del
municipio, prestando especial atencion a las
iniciativas  orientadas a la  formalizacién
empresarial, con el objetivo de asegurar su
adecuada articulacién con dichos programas.

PN<

4. Brindar orientacion y capacitacion juridica
en temas relacionados con la formalizacion, el
marco legal empresarial y las obligaciones

juridicas aplicables a las unidades econdmicas.

ACTIVIDAD 4.1
El dia 16 de diciembre se brind6 orientacién
juridica al sefior Cristian David Toro, propietario
del micronegocio denominado Norte Mdvil, con el
objetivo de asesorarlo en la constitucion legal del
negocio y en el proceso de formalizacién
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empresarial.

Durante la asesoria se explicaron los requisitos
basicos para la formalizacién, los tramites ante la
Camara de Comercio y la DIAN, asi como los
beneficios y obligaciones derivados de Ia
legalizacion de la empresa.

Asi  mismo, se resolvieron inquietudes
relacionadas con el tipo de empresa mas
conveniente, el cumplimiento de
responsabilidades legales y tributarias, y se dejé
abierta la posibilidad de acompafiamiento en la
realizacion de los trdmites correspondientes.

Vi

Atender y apoyar la gestidn de solicitudes
presentadas por los diferentes actores del
ecosistema empresarial y productivo del
municipio.

4 e
ACTIVIDAD 5.1
Se realizé atencidn a la solicitud presentada por la
sefiora Maria Alejandra, emprendedora
propietaria del negocio Celular Zone, quien solicité
asesoria en la legalizacién y formalizaciéon de su
empresa.

Para dar respuesta a la solicitud, se realizé la visita
correspondiente el dia 16 de diciembre de 2025,
durante la cual se brindd asesoria personalizada
sobre los tramites legales, el registro ante la
Camara de Comercio y la DIAN, asi como los
beneficios y obligaciones de la formalizacién
empresarial.

Ademas, se dejo establecido un acompafamiento
posterior para apoyar a la emprendedora en la
implementacién de los pasos necesarios para la
formalizacion de su negocio.
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Cumplir las demas funciones y actividades
gue le sean asignadas por el secretario de
Despacho y/o el Supervisor del contrato,
de acuerdo con las necesidades
institucionales y el cumplimiento del
objeto contractual.

ACTIVIDAD 6.1

Se participd en un curso sobre Plan de Negocios,
desarrollado del 9 al 15, en horario de 7:00 p. m. a
9:00 p. m., a través de la aplicacion Microsoft
Teams.

Durante la capacitacion se abordaron temas como
la formulacién de ideas de negocio, analisis de
mercado, estructura del plan de negocios,
propuesta de valor, costos, estrategias de
comercializacién y  proyeccién  financiera,
fortaleciendo los conocimientos necesarios para la
creacion, fortalecimiento y sostenibilidad de
emprendimientos.

Formulario de Asistencia — Planes de
Negocios
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Modulo 4: Plan de Negocios (12)

Que es un Plan de Negocios

1..QUIEN ES EL CLIENTE DE SU PROYECTO? (Quien compra mis
productos o servicios)

2. PLANTEAMIENTO DEL PROBLEMA O NECESIDAD QUE SE
PRETENDE SOLUCIONAR

3.LA COMPETENCIA (;Quien mas lo hace?)

4. DESCRIPCION DEL PROYECTO (:Qué es Lo que voy a ofrecer?)
5. PRODUCTOS O SERVICIOS

6. PROCESO TECNICO

7. TRAMITES LEGALES (PERMISOS Y LICENCIAS)

8. CANALES (;C6mo van a conocer mi negocio?)

9. PROYECCION DE VENTAS (;Cuiinto espero vender?)




